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ВВЕДЕНИЕ
Актуальность темы исследования. В современных рыночных условиях экономики значительную роль в развитии организации и устойчивости на рынке исполняет эффективное планирование и управление заемным капиталом. Заемный капитал предоставляет потенциал не только для роста прибыли организации, но и стоимости организации в целом. Обратной стороной является то, что при неэффективном управлении формированием заемного капитала, организация может придти в нестабильное положение, что повлияет так же на возможное формирование убытка в результате безнадежных долгов, а так же лишится  значимых клиентов. Кроме того, организация, имеющая большую долю заемных средств в общей сумме хозяйственных средств, имеет малую возможность для маневра капиталом. В случае непредвиденных обстоятельств, таких как: падение спроса и тому подобное, все это может стать одной из причин потери платежеспособности организации, снижению доходов и уменьшению рентабельности, то есть ухудшению финансового положения организации. Это объясняет актуальность выбранной темы выпускной квалификационной работы.
Цель и задачи исследования. Цель данной выпускной квалификационной работы заключается в том, чтобы на примере организации в ООО «Танцующие» провести оценку и определить пути оптимизации заемного капитала.

Для достижения поставленной цели определены следующие задачи:

· исследовать теоретические основы оценки и пути оптимизации заемного капитала в организации;

· проведение оценки экономического состояния ООО «Танцующие», ее финансовое состояние и платежеспособность;
· изучить состав, структура и динамику изменений заемного капитала организации, оценить  эффективность использования заемного капитала организации;
· сделать выводы и разработать экономические решения по оптимизации заемного капитала организации.
Объектом исследования является ООО «Танцующие» города Ижевска, являющаяся торгово-производственной организацией, по изготовлению специализированной одежды, для таких видов спорта как спортивные бальные танцы, художественная гимнастика, синхронное плавание, фигурное катание и хореография, на территории Удмуртской Республики, Российской Федерации и других государств.
Предмет исследования - заемный капитал организации, его оценка.
Основные результаты выносимые на защиту:

· теоретические положения, определяющие  понятие, функции, классификацию, методы оценки и пути оптимизации заемного капитала организации;

· оценка экономического и финансового состояния исследуемой организации;

· экономические решения по оптимизации заемного капитала исследуемой организации.
Теоретической и методической основой  выпускной квалификационной работы являются труды отечественных и зарубежных финансистов, нормативно-правовые акты в области финансов, законодательные акты, регулирующие финансовые аспекты заемного капитала, а также личные качества бакалавра. Для реализации теоретической основы в работе используется монографический и балансовый методы исследования.
В качестве информационной базы использованы регистры бухгалтерского учета заемного капитала, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность ООО «Танцующие» за 2013-2015 годы.
1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ОЦЕНКИ И ОПТИМИЗАЦИИ ЗАЕМНОГО КАПИТАЛА В ОРГАНИЗАЦИИ
1.1 Понятие, функции и роль заемного капитала в деятельности 
организации
Рыночные отношения в экономике подразумевают достаточно широкие права хозяйствующих субъектов в выборе источников своей финансово-хозяйственной деятельности.
Финансовые ресурсы организаций складываются за счет собственного и заемного капитала. Капитал - это имущество, товары, активы в совокупности, которые применяются для дальнейшего обогащения. Таким образом, под капталом необходимо понимать ресурсы, которые используются для производства товаров или оказания услуг. Функционирование любой организации происходит с использованием этого капитала, но при недостаче собственных средств, организации приходится привлекать их из других организаций. Их называют заемным капиталом.
В таблице 1.1 представлены дискуссионные вопросы понятия заемного капитала.

Таблица 1.1 – Дискуссионные вопросы понятия заемного капитала

	Автор
	Понятие

	1
	2

	А.Б. Борисов [13. c. 359]
	капитал, образуемый за счет получения кредитов, выпуска и продажи облигаций, получения средств по другим видам денежных обязательств

	В.В. Бочаров  [14, c. 36]
	привлекаемые на возвратной и платной основе средства, используемые для финансирования организации. Заемный капитал в любой форме подлежит погашению в установленный срок обязательства

	Л.Л. Ермолович [18, c. 52]
	капитал, образуемый за счет банковского кредита и средств, полученных от продажи выпущенных облигаций

	В.Б. Ивашкевич [19, c. 68] 
	рассматривает заемный капитал как часть пассивного капитала и трактует его как ...часть стоимости имущества организации, приобретенного в счет обязательства вернуть поставщику или банку, другому заимодавцу деньги либо ценности, эквивалентные стоимости такого имущества

	Н.Н. Кадерова [20, c. 37]
	часть капитала предприятия, сформированного за счет заемных источников финансирования


Продолжение таблицы 1.1

	1
	2

	В.В. Ковалев  [21, c. 62]
	это часть капитала, используемая хозяйствующим субъектом, которая не принадлежит ему, но привлекается на основе банковского, коммерческого кредита или эмиссионного займа на основе возвратности

	Р.Г. Попова, И.Н. Самонова.,И.И. Добросердова [35, c. 43]
	совокупность заемных средств, приносящих предприятию прибыль


Рассмотрев работы разных авторов, можно придти к выводу, что понятие заемного капитала не сильно отличаются друг от друга.
С финансовой точки зрения большинство ученых под заемным капиталом понимают совокупность денежных, вещественных (зданий, сооружений, оборудования и так далее) и нематериальных (патенты, права, торговые марки и так далее) ценностей, переданных одним хозяйствующим субъектом в пользование другому субъекту на условиях срочности, платности, возвратности и обеспеченности.

С точки зрения бухгалтерского учета заемный капитал определяется совокупностью пассивов организации, сгруппированных по статьям в разрезе краткосрочной и долгосрочной кредиторской задолженностью, выраженной в денежных единицах на определенную отчетную дату.

Обобщая современную отечественную и зарубежную экономическую литературу, В.Б. Фролова [39]  выделяет следующие характеристики присущие заемному капиталу - рисунок 1.1 

[image: image1]
Рисунок 1.1 - Характеристики присущие заемному капиталу организации
С помощью данной совокупности сущностных характеристик, можно дать определение сущности заемного капитала, с точки зрения управления им с в структуре капитала организации-заемщика. Заемный капитал - часть капитала организации, действующая в экономической системе на основе рыночных принципов и являющаяся объектом управления.
Объем и состав заемного капитала регулируются собственниками или менеджментом организации в соответствии с его целями, по критериям времени, риска и ликвидности. Заемный капитал расширяет производственный и инвестиционный потенциал организации, но вместе с тем ограничивает финансовую независимость организации от прочих субъектов экономики.
Т.К. Блохина  [12, c. 58] выделяет, что все формы заемного капитала, используемого организацией, представляют собой его финансовые обязательства, подлежащие погашению в предусмотренные сроки. То есть заемный капитал тождественен финансовым  обязательствам и включает кредиты и займы (банков и небанковских учреждений), кредиторскую задолженность, обязательства по расчетам с контрагентами и прочие обязательства.
Потребность организации в заемном капитале может возникнуть по ряду различных причин - недостаток оборотных средств и денежных активов по внешним и внутренним причинам. В числе причин первой группы можно назвать усиление рисков (валютного, кредитного), непредвиденные обстоятельства, стихийные бедствия и прочее, внутренние причины включают недостаток первоначального капитала для проведения масштабных организационных преобразований, сбои в производстве и реализации и прочее. Заемный капитал может привлекаться для пополнения как оборотных, так и внеоборотных активов и являться краткосрочным, среднесрочным и долгосрочным 
Среди общепризнанных функций заемного капитала Н.А. Переверзев  [33, c. 198] выделяет функцию перераспределения, экономии и контроля. С точки зрения проблемы управления заемным капиталом можно выделить так же обеспечивающую и интенсификационную функцию.
Суть обеспечивающей функции заемного капитала определяется целевым предназначением организации и оптимизацией пассивной части ее баланса. Целевое предназначение организации состоит в регулярном получении прибыли, в результате чего растет рыночная стоимость организации, что при необходимости подкрепляется получением предприятием дополнительного заемного капитала по сравнению с исходными инвестициями. В процедурном плане более значим второй аспект - оптимизация пассивной части ее баланса. Любая организация финансируется из нескольких источников: взносы собственников, кредиты, займы, кредиторская задолженность, реинвестированная прибыль и другое. Привлечение заемного капитала предполагает расходы - оплату за пользование им. Обилие инструментов, стоимость каждого из которых различна, диктует выбор наиболее оптимальной их комбинации. Особенно этот аспект значим при необходимости мобилизации дополнительных ресурсов в крупных объемах, имеющей место при реализации стратегических программ. 

Функция интенсификации процессов концентрации и централизации капитала проявляется в способности заемного капитала расширять рамки индивидуальных возможностей организации. Функция интенсификации заемного капитала в структуре капитала организации предполагает совершенствование качественных характеристик используемых ресурсов (ускоряет процесс роста самой организации, его стоимости, увеличивает его денежные потоки, повышает рентабельность собственного капитала, а возникающий «налоговый щит» дает организации дополнительные преимущества). 

Таким образом, стоит выделить, что сущность заемного капитала проявляется в его влиянии на повышение стоимости организации. Грамотное управление заемным капиталом, с учетом научно обоснованных решений и использования практического опыта в данной области, обеспечивает повышение благосостояния организации. 
1.2 Классификация и источники финансирования заемного капитала

Существует огромное количество классифицирующий групп заемного капитала.

А.В. Черненко  [40, c. 49] представлен следующую классификацию финансовых обязательств, в соответствие с формой №1 финансовой отчетности (бухгалтерский баланс) - рисунок 1.2:  долгосрочные финансовые обязательства (заемный капитал со сроком использования более 1 года: долгосрочные кредиты и долгосрочные заемные средства, срок погашения которых еще не наступил); краткосрочные финансовые обязательства - заемный капитал со сроком использования менее 1 года: краткосрочные кредиты банков и краткосрочные заемные средства предусмотренные к погашению, а также не погашенные в срок; кредиторская задолженность и другое. 

[image: image2]Рисунок 1.2 – Классификация финансовых обязательств в соответствие 

с бухгалтерским балансом

Е.А. Новашина [31, c. 75] предлагает классифицировать привлекаемые организацией заемные средства следующим образом - рисунок 1.3.

[image: image3]
Рисунок 1.3 – Классификация привлекаемых организацией заемных средств
Необходимо в отдельности рассмотреть более подробно инструменты долгосрочного финансирования - рисунок 1.4.

[image: image4]
Рисунок 1.4 - Инструменты долгосрочного финансирования
Е.С. Стоянова  [38, c. 213] выделяет следующие традиционные инструменты долгосрочного финансирования организации: 
· акция обыкновенная - эмиссионная долевая ценная бумага, предоставляющая ее владельцу право на участие в общем собрании акционеров с правом голоса по всем вопросам его компетенции, право на получение дивидендов, право на получение части имущества акционерного общества в случае его ликвидации;

· акция привилегированная - эмиссионная долевая ценная бумага, не дающая ее владельцу права голоса на собрании акционеров, но дающая привилегии по сравнению с держателями обыкновенных акций. В частности гарантированный фиксированный доход, не зависимо от результатов деятельности акционерного общества, преимущественное право на получение части имущества в случае ликвидации акционерного общества;

· облигация - эмиссионная долговая ценная бумага, закрепляющая права ее держателя на получение от эмитента в предусмотренный срок ее номинальной стоимости и зафиксированного в ней процента от этой стоимости или иного имущественного эквивалента;
· кредит - форма привлечения организацией заемных средств. Кредит может осуществляться в следующих формах: проектное финансирование (осуществляется для реализации конкретных инвестиционных проектов),  ипотечное кредитование (долгосрочные кредиты под залог недвижимости и земельных участков), кредитные линии (наиболее гибкий вид долгосрочного кредитования, при этом используются: - рамочная кредитная линия - открывается банком для оплаты поставок в рамках одного крупного контракта, реализуемого в течение определенного времени - револьверная кредитная линия - используется преимущественно в международной практике и представляет собой цепочку продлеваемых в пределах установленного срока кредитных операций), синдицированное кредитование (особо крупные кредиты организациям, выдаваемые в результате объединения кредитных ресурсов ряда банков, прежде всего, с целью минимизации кредитных рисков, образующих синдикат).
Сравнительный анализ форм финансовых обязательств организации предложенный М.А. Паршиным [32] представлен в таблице 1.2.
Таблица 1.2 - Сравнительный анализ форм финансовых обязательств организации

	Форма финансовых 
обязательств
	Преимущества
	Недостатки

	1
	2
	3

	Банковский кредит
	для формирования уставного капитала и покрытия убытков; 

 «налоговый щит» по обслуживанию кредита;

эффективное использование полученных финансовых ресурсов в размерах, обусловленных реальными потребностями
	сложная процедура оформления;

высокая стоимость привлечения;

возврат только в денежной форме;

краткосрочный характер предоставления

	Финансовый лизинг
	удовлетворяет потребность в долгосрочном кредите; 

полное обеспечение кредита;

покрытие налоговым щитом;

более широкий диапазон и гибкость в сроках платежей;

простая процедура оформления в сравнении с банковской; 

снижает стоимости за счет ликвидационной стоимости лизингуемого актива;

нет фонда погашения основного долга
	высокая стоимость привлечения;

может быть привлечен только в материальной форме

	Облигационный займ
	не ведет к утрате контроля над управлением организацией;

может быть эмитирован при относительно невысоких финансовых обязательствах по процентам (в сравнении % за банковский кредит), так как они обеспечиваются имуществом организации и имеют приоритет в выплате процентов за счет прибыли до налогообложения
	не выпускаются для формирования уставного капитала и покрытия убытков;

большие затраты финансов и времени;

высокий уровень финансовой ответственности за своевременную выплату % и основного долга;

уменьшение средней ставки ссудного % на финансовом рынке

	Товарный (коммерческий) кредит
	наиболее маневренная форма финансирования ТМЦ;

сглаживать сезонную потребность в иных формах привлечения;

свободное распоряжение материальными ценностями;

заинтересованность поставщика в увеличении объем реализации продукции 
	удовлетворяет потребность организации в заемном капитале только для финансирования производственных запасов в составе оборотных активов;

ограниченный характер во времени;

повышенный кредитный риск, так как является 


Продолжение таблицы 1.2

	1
	2
	3

	
	и формировании дополнительной прибыли;

значительно низкая стоимость;

сокращение общего финансового цикла организации; 

наиболее простой механизм оформления
	необеспеченным видом кредита

	Текущие обязательства по кредитам
	бесплатный источник используемых заемных средств;

размер данных обязательств, выраженный в днях оборота, оказывает влияние на продолжительность финансового цикла;

прямая зависимость от объема хозяйственной деятельности организации;

прогнозируемый размер носит лишь оценочный характер;

размер зависит от периодичности выплат начисленных средств
	задержка выплаты заработной платы снижает уровень материальной заинтересованности и производительности труда работников;

задержка выплаты налоговых платежей вызывает рост штрафных санкций, ухудшает деловой имидж, снижает кредитный рейтинг;

задержка выплат взносов по страхованию может вызвать соответствующую задержку выплат сумм страховых возмещений


Выделенные преимущества и недостатки форм финансовых обязательств организации позволят организациям принимать правильные решения по привлечению той или иной формы заемных средств.
1.3 Методические основы оценки эффективности использования заемного капитала организации

В своих работах  И.С. Абдукаримов  [5, c. 36] выделяет следующие показатели, характеризующим состояние привлеченных (заемных) средств: сумма и структура заемных средств организации; динамика заемных средств, в целом и по их видам; размещение заемных средств в активах организации; соотношение заемных и собственных средств организации и тенденция их изменения; доля заемных средств в общей сумме капитала и тенденция ее изменения за анализируемый период.
Проводя анализ заемных средств, нужно располагать сведениями об объективных закономерностях темпов изменения объема заемных средств и темпов изменения оборотных средств, объема производства и реализации продукции, денежных средств.

Превышение темпа роста общей суммы задолженности, в сравнении с ростом оборотных активов, свидетельствует об уменьшении уровня ликвидности организации и может привести к неплатежеспособности в целом.

В случае, когда собственные средства больше заемных средств более чем 1,2 раза, организация считается финансово устойчивой.

Превышение темпа роста заемного капитала по сравнению с ростом объема производства продукции показывает на уменьшение эффективности использования заемных средств (фондоотдачи привлеченных средств).

Превышение кредиторской задолженности над денежными средствами свидетельствует о неплатежеспособности организации.
Соотношение заемного и собственного капиталов является одним из показателей финансовой устойчивости организации, на базе которого кредиторы, как правило, устанавливают уровень риска предоставления кредитов. В связи с этим, в отдельных случаях кредиторы для большей уверенности в возврате средств, даваемых в кредит, просят подписать заемное соглашение, с указанием уровня кредитоспособности, одним из показателей которого является превышение собственною капитала по сравнению заемным.

Н.В. Липчиу  [25, c. 63] в своих работах выделяет важнейший и основной метод исследования эффективности использования заемного капитала - коэффициентный анализ. Известно множество коэффициентов, поэтому для удобства они разделены их на несколько групп - рисунок 1.5.

Рисунок 1.5 - Коэффициентный анализ эффективности использования заемного капитала

Коэффициенты оценки рентабельности капитала характеризуют его способность приносить необходимую прибыль в процессе хозяйственной деятельность организации и определяют общую эффективность его использования. Для проведения такой оценки заемного капитала используются показатели, описанные ниже.

Коэффициент рентабельности заемного капитала – характеризует уровень прибыльности заемного капитала, используемого в конкретных видах деятельности или хозяйственных операциях. Рассчитывается по формуле 1.1:
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где    
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 - сумма чистой прибыли, полученной за счет использования заемного капитала в отдельных видах деятельности или хозяйственных операциях;
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 - средняя сумма заемного капитала, привлеченного организацией для осуществления отдельных видов деятельности или отдельных видов хозяйственных операций

К коэффициентам оценки движения капитала организации относят коэффициенты поступления, выбытия и использования, рассчитываемые по всему совокупному капиталу и по его составляющим.

Коэффициент поступления заемного капитала показывает, какую часть заемного капитала от имеющегося на конец отчетного периода составляют вновь поступившие долгосрочные и краткосрочные заемные средства. Рассчитывается по формуле 1.2:
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где     
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 – сумма поступившего заемного капитала организации;
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 – сумма привлекаемого заемного капитала организации на конец года.

Коэффициент выбытия заемного капитала показывает, какая его часть выбыла в течение отчетного периода посредством возвращения кредитов и займов и погашения кредиторской задолженности. Рассчитывается по формуле 1.3:
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где     
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 - сумма выбывшего заемного капитала организации;
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- сумма привлекаемого заемного капитала организации на начало года.

Коэффициенты оценки оборачиваемости капитала характеризуют на сколько быстро используемый организацией капитал в целом и отдельные его элементы оборачиваются в процессе ее хозяйственной деятельности. Для оценки оборачиваемости заемного капитала организации используются следующие показатели, приведенные ниже.

Коэффициент оборачиваемости заемного капитала – отражает скорость оборота заемного капитала организации. Этот показатель, исчисляемый в оборотах, рассчитывается по формуле 1.4:
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где     В - выручка;


[image: image15.wmf]ср
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- средняя сумма заемного капитала, привлеченного организацией для осуществления отдельных видов деятельности или отдельных видов хозяйственных операций.

Также можно рассчитать период оборота заемного капитала в днях, используя формулу 1.5:
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Коэффициент оборачиваемости инвестиционного капитала определяется как частное от деления выручки реализации на стоимость собственного капитала плюс долгосрочные обязательства:
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где     В - выручка;

СК - собственный капитал;


[image: image18.wmf]долг
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 - средняя сумма долгосрочных займов и кредитов в рассматриваемом периоде.

Коэффициенты структуры капитала характеризуют степень защищенности интересов кредиторов и инвесторов. Они отражают способность предприятия погашать долгосрочную задолженность.

Коэффициент автономии характеризует долю собственного капитала в структуре капитала компании, а, следовательно, соотношение интересов собственников предприятия и кредиторов. Этот коэффициент еще называют коэффициентом финансовой независимости. Рассчитывается по формуле 1.7:
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где     СК – сумма используемого собственного капитала организации;
А – авансированный капитал (итог, валюта баланса, то есть общая сумма финансирования).

Коэффициент долга, или индекс финансовой напряженности, выражающий долю заемного капитала в общей сумме источников финансирования валюты баланса. Этот коэффициент является обратным коэффициенту автономии. Рассчитывается по формуле 1.8:
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где ЗК – сумма привлекаемого заемного капитала организации.

Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала, или коэффициент финансовой активности, характеризует степень зависимости организации от внешних займов (кредитов). Рассчитывается по формуле 1.9:
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Коэффициент финансирования показывает какая часть деятельности предприятия финансируется за счет собственных средств, а какая – за счет заемных. Этот коэффициент является обратным коэффициенту соотношения заемного и собственного капитала. Рассчитывается по формуле 1.10:
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Коэффициент соотношения между долгосрочным и краткосрочным заемным капиталом. Рассчитывается по формуле 1.11:
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где    
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 - долгосрочные займы и кредиты на отчетную дату;


[image: image25.wmf]кратк
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 - краткосрочные займы и кредиты на отчетную дату.

Проведение данной оценки необходимо для принятия управленческих решений, направленных на рост прибыльности, выявление причин убыточности, а также обеспечение стабильного финансового состояния.  От того, насколько качественно проведена данная оценка, зависит эффективность принятия управленческих решений, связанных с дальнейшим использованием собственных, привлеченных и заемных финансовых ресурсов. 

Оптимизировать капитал организации можно выполнением ряда последовательной реализации этапов:

· анализ;

· оценка факторов, устанавливающих сформировавшуюся структуру капитала организации;

· оптимизация по критерию достижения наибольшей финансовой рентабельности;

· оптимизация по критерию наименьших финансовых рисков;

· вырабатывание целевой структуры капитала.

Эффективным механизмом оптимизации структуры капитала является механизм финансового рычага. 
Финансовый рычаг - это увеличение доходности (рентабельности) личного капитала в случае привлечение кредитных средств. При этом должно выполняться одно важное условие. Экономическая рентабельность активов организации больше, чем ставка процента по займу. Рассчитывается по следующей формуле 1.12:
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где     DFL – эффект финансового рычага;

ROA – рентабельность капитала (активов) предприятия;

ROE – рентабельность собственного капитала

Так же есть и другая форма расчета данного показателя учитывая ставку налога на прибыль и проценты по заемному капиталу [23, c. 126]:
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где     Плечо = ЗС/СС;
Дифференциал = ЭР-СРСП;
ННП - налог на прибыль;

ЗС - заемные средства;

СС - собственные средства;

ЭР - экономическая рентабельность;

СРСП - средняя расчетная ставка процента по кредитам.

Эффект финансового рычага проявляется в разности между стоимостью заемного и размещенного капиталов, что позволяет увеличить рентабельность собственного капитала и уменьшить финансовые риски.
Составляющие эффекта финансового рычага представлены на рисунке 1.6.
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Рисунок 1.6 - Составляющие эффекта финансового рычага

Как видно из рисунка 1.6 эффект финансового рычага (DFL) представляет собой произведение двух составляющих, скорректированное на налоговый коэффициент, который показывает в какой степени проявляется эффект финансового рычага в связи с различным уровнем налога на прибыль.

Таким образом, эффект финансового рычага складывается из влияния двух составляющих: дифференциала и плеча рычага.

Дифференциал и плечо рычага тесно взаимосвязаны между собой. До тех пор, пока рентабельность вложений в активы превышает цену заемных средств, то есть дифференциал положителен, рентабельность собственного капитала будет расти тем быстрее, чем выше соотношение заемных и собственных средств. Однако по мере роста доли заемных средств растет их цена, начинает снижаться прибыль, в результате падает и рентабельность активов и, следовательно, возникает угроза получения отрицательного дифференциала.

По оценкам экономистов на основании изучения эмпирического материала  успешных зарубежных компаний, оптимально эффект финансового рычага находится в пределах 30-50% от уровня экономической рентабельности активов (ROA) при плече финансового рычага 0,67-0,54. В этом случае обеспечивается прирост рентабельности собственного капитала не ниже прироста доходности вложений в активы. 
Рассмотрев методические подходы к оценке эффективности использования заемного капитала, выявлено, что анализ может проводиться посредством использования различных методов, позволяющих структурировать и оценить взаимосвязь между отдельными показателями. Основными методами анализа являются горизонтальный и вертикальный анализ, а также анализ финансовых коэффициентов. Они позволяют оценить состав, динамику и структуру капитала, а также эффективность его использования организацией. Значение финансового рычага и его влияние на уровень прибыльности собственного капитала позволяет целенаправленно управлять его стоимостью.

Разумная финансовая политика должна быть основана на понимании того, что заемные средства - это не только ускорители развития, но и усилители финансового риска. Привлекая заемные средства, организация может быстрее и масштабнее выполнить свои задачи. Политика заимствования должна быть направлена на определение наилучшего соотношения между риском и ожидаемым доходом.
2 ОРГАНИЗАЦИОННО – ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ООО «ТАНЦУЮЩИЕ» Г. ИЖЕВСКА УР

2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации
ООО «Танцующие» - это торгово-производственная организация, являющаяся одним из крупнейших производителей в России специализированной одежды, для таких видов спорта как спортивные бальные танцы, художественная гимнастика, синхронное плавание, фигурное катание и хореография.
Свою трудовую деятельность ТПК «Танцующие» начал 10 июля 2002 года. В то время художественная гимнастика, танцевальный спорт и другие танцевальные направления уже были популярны в Ижевске среди детей и их родителей. Но одежды и обуви для этих направлений катастрофически не хватало. В основном спортсменов одевали портные, которые работают на домашних швейных машинках. Но это были изготовленные кустарным образом костюмы, которые не только плохо смотрелись при выступлении, но и создавали неудобство для самих спортсменов. Часто использовались неспециализированные материалы и фурнитура. В итоге для таких спортсменов тренировки и непосредственно само выступление становилось не праздником, а настоящим испытанием. Именно тогда возникла мысль создать в Ижевске специализированный магазин, чтобы дать спортсменам (и в первую очередь гимнасткам) возможность выступать в красивых купальниках, сшитыми профессионалами из правильных материалов, красиво выглядящих на спортсменах, удобных, ярких, конкурентно способных. 
Как общество с ограниченной ответственностью организация зарегистрирована 4 октября 2010 года, инспекцией Федеральной налоговой службы № 11 г. Ижевска. Директором является Киршина Е.А. Организации присвоен ИНН 1841013641, ОГРН 1101841005892.
Юридический адрес: 426006, г Ижевск, ул. 14-я, 56А.
Организация имеет организационную форму - Общество с ограниченной ответственностью.

Учредительными документами являются учредительный договор и Устав. Обществом с ограниченной  ответственностью (ООО) признаётся учреждённый одним или несколькими лицами хозяйствующий субъект (предприятие, учреждение, фирма). Уставной капитал ООО «Танцующие» по состоянию на 31 декабря 2015 года составляет 125 тыс.руб. Общество имеет в собственности обособленное имущество,  учитываемое на его самостоятельном балансе, оно вправе осуществлять  любую деятельность, не запрещенную законодательством.  Участниками ООО могут быть граждане и юридические лица.  

Правовое положение общества с ограниченной ответственностью,  права и обязанности регулируются Гражданским кодексом [1], а также  Федеральным законом от 08.02.1998 № 14-ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью» [2].

Основным видом деятельности является «Торговля оптовая одеждой и обувью». 
Весь ассортимент ООО «Танцующие» можно разделить на отдельные группы товаров:

1) Ассортимент собственного производства ООО «Танцующие»:

· тренировочная одежда (футболки, лосины, шорты, топы и т.д.);

· одежда для выступлений (платья, купальники, брюки, рубашки);

· индивидуальный пошив по эскизам и меркам заказчика.

2) Ассортимент, закупаемый для перепродажи:

· небольшая группа товаров, в которую входят аксессуары (аксессуары для волос, авто загар, колготки, аква-грим и т.д.);

· группа товаров обуви (чешки, джазовки, пуанты, туфли);

· предметы (скакалки, мячи, ленты и т.д.).

Организация реализует продукцию как через собственную сеть магазинов, представителей и партнеров, так и через интернет-магазин, и принимает заказы на изготовления индивидуальной одежды и обуви.

Организационная структура управления ООО «Танцующие» представлена на рисунке 2.1.
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Рисунок 2.1 - Организационная структура управления ООО «Танцующие»

Высшим органом управления организации является собрание учредителей.
ООО «Танцующие» возглавляет директор, в подчинении у которого находятся главный бухгалтер, бизнес аналитик, зам директора по коммерческим вопросам, начальник производства, экономист, юрист.

Директор: организует управление имуществом, обеспечивает его сохранность; обеспечивает выполнение решений; определяет организационную структуру; утверждает правила и другие внутренние документы организации; утверждает штатное расписание; назначает на должность и освобождает своих заместителей от должности; в порядке, установленным законодательством, уставом, поощряет работников организации, а также налагает на них взыскания; решает другие вопросы текущей деятельности организации в пределах своей компетенции. Таким образом, директор решает стратегические вопросы, осуществляет общее руководство организацией.
Главный бухгалтер непосредственно подчиняется директору. В его обязанности входит организация работы бухгалтерии, составление отчетности. Бухгалтерия ведет учет заработной платы, готовит счета-фактуры, накладные на сторону, готовит документы на запросы налоговых органов и других организаций г. Ижевска. Также осуществляет учет доходов и расходов ООО, текущих финансовых операций, производит учет основных и оборотных средств организации. Бухгалтерия занимается учетом соотношений плановых показателей деятельности с фактическими, определением фактического финансового состояния организации. 

В должностные обязанности бизнес-аналитика входит: ведение проектов организации, сбор информации, необходимой для анализа, разработка планов выполнения работ (оказания услуг), представление отчетов по проектам, разработка, описание и анализ бизнес-процессов, оптимизация, документирование бизнес-процессов, обеспечение исполнения решений руководства, своевременное информирование руководства о текущем ходе работ и их результатах.
Заместитель директора по коммерческим вопросам контролирует деятельность руководителей отдела продаж, отдела маркетинга и отдела снабжения, которые в свою очередь руководят деятельностью данных отделов, которые занимаются продажей, продвижением продукции и обеспечением производства и организации в целом, необходимым сырьем и материалами.

Начальник производства отвечает за производство продукции, в его подчинении находятся мастера, контролирующих отдельные участки по производству ассортиментного ряда. В производственных цехах трудятся портные и закройщики, выполняя задумки художников, которые так же подчинены мастерам.

В должностные обязанности экономиста входит подготовка исходных данных для составления проектов хозяйственно-финансовой, производственной и коммерческой деятельности (бизнес-планов) организации, в целях обеспечения роста объемов сбыта продукции и увеличения прибыли; выполнение расчетов по материальным, трудовым и финансовым затратам, необходимых для производства и реализации выпускаемой продукции, освоения новых видов продукции, прогрессивной техники и технологии; осуществляет экономический анализ хозяйственной деятельности организации, разрабатывает меры по обеспечению режима экономии, повышению рентабельности производства, конкурентоспособности выпускаемой продукции, производительности труда, снижению издержек на производство и реализацию продукции, а также выявлению возможностей дополнительного выпуска продукции, внедрения новой техники и технологии, рационализаторских предложений и изобретений; осуществляет контроль за ходом выполнения плановых заданий по организации и его подразделениям, использованием внутрихозяйственных резервов; участвует в проведении маркетинговых исследований и прогнозировании развития производства; готовит периодическую отчетность в установленные сроки.

Юрист занимается правовым обеспечением деятельности организации.

2.2 Основные экономические показатели деятельности организации и показатели, характеризующие ее финансовое состояние и платежеспособность
Для исследования экономического положения ООО «Танцующие», используем следующие показатели, представленные в таблице 2.1.
Таблица 2.1 - Динамика основных показателей деятельности  ООО «Танцующие» за 2013 – 2015 годы

	Наименование показателей
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013 г.

	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5

	Выручка от реализации, тыс.руб.
	55737,7
	59258,2
	62188,7
	111,57

	Себестоимость, тыс.руб.
	37390,1
	41446,9
	45490,2
	121,66

	Валовая прибыль, тыс.руб.
	18347,6
	17811,3
	16698,5
	91,01

	Коммерческие расходы, тыс.руб.
	7252,3
	7018,0
	7241,6
	99,85

	Прибыль от продаж, тыс.руб.
	11095,3
	10793,3
	9456,9
	85,23

	Прочие доходы, тыс.руб.
	1565,8
	832,6
	389,1
	24,85

	Прочие расходы, тыс.руб.
	1711,2
	4224,6
	5331,9
	311,59


Продолжение таблицы 2.1

	1
	2
	3
	4
	5

	Проценты к получению, тыс.руб.
	123,5
	134,2
	142,8
	115,63

	Проценты к уплате, тыс.руб.
	1218,3
	1289,1
	1154,2
	94,74

	Прибыль до налогообложения, тыс.руб.
	9855,1
	6246,4
	3502,7
	35,54

	Текущий налог на прибыль
	1971,0
	1249,3
	700,5
	35,54

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	23,8
	39,1
	45,2
	189,92

	Чистая прибыль, тыс.руб.
	7860,3
	4958
	2757
	35,07

	Уровень рентабельности (убыточности) основной деятельности, %
	19,91
	18,21
	15,21
	-


Из таблицы 2.1 видно, что за анализируемый период выручка организации выросла на 11,57%, при этом прирост себестоимости оказался выше и составил 21,66 %. Превышение прироста себестоимости над выручкой снизило валовую прибыль на 8,99 %. Коммерческие расходы организации сократились на 0,15 %, что говорит, что организация стала тратить меньше денег на реализацию произведенной продукции. В результате воздействия перечисленных выше факторов, прибыль от продаж снизилась на 14,77%. Прибыль до налогообложения организации сократилась на 64,46% под преобладанием процентов к уплате и прочих расходов. Уровень затрат на рубль продукции увеличился с 0,8 руб. в 2013 году, до 0,85 руб. в 2015 году, что связывается в основном с ростом уровня себестоимости.  Уровень рентабельности по основной деятельности за исследуемый период показывает тенденцию снижения.
Проведя анализ основных экономических результатов деятельности ООО  «Танцующие» можно выделить основные пути их повышения, а именно искать причины увеличения уровня себестоимости, и производить мероприятия по их устранению.
Оценка эффективности использования финансовых ресурсов включает разные компоненты. Для оценки эффективности использования финансовых ресурсов предприятия используется целая система показателей, характеризующих изменения [15, c. 71]. Далее для изучения состояния организации рассмотрим динамику показателей эффективности использования ресурсов и капитала в таблице 2.2.
Таблица 2.2 - Показатели эффективности использования ресурсов и капитала ООО «Танцующие» за 2013-2015 годы

	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013 г.

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	15279,5
	15075,5
	14785,0
	96,76

	2. Фондовооруженность, тыс. руб./чел.
	215,20
	203,72
	192,01
	89,22

	3. Фондоемкость, руб.
	0,274
	0,254
	0,238
	86,73

	4. Фондоотдача, руб.
	3,648
	3,931
	4,206
	115,31

	5. Рентабельность использования основных средств, %
	12,90
	8,29
	4,74
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	6. Затраты труда, тыс. чел.-час.
	133,7
	138,8
	144,4
	108,02

	7. Производительность труда, тыс. руб. на 1 чел.
	785,0
	800,8
	807,6
	102,88

	8. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	10105
	11322
	12141
	120,16

	9. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	5,5
	5,2
	5,1
	92,86

	В. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	10. Материалоотдача, руб.
	3,510
	3,403
	3,384
	96,42

	11. Материалоемкость, руб.
	0,285
	0,294
	0,295
	103,71

	12. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,699
	0,620
	0,515
	73,66

	13. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	0,801
	0,818
	0,848
	105,87

	Г. Показатели эффективности использования капитала

	14. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	6,55
	3,06
	1,39
	-

	15. Рентабельность собственного капитала, %
	41,86
	26,28
	13,78
	-

	16. Рентабельность внеоборотных активов, %
	12,17
	7,97
	4,47
	-

	17. Рентабельность оборотных активов, %
	14,18
	4,98
	2,02
	-


Анализ таблицы 2.2 показывает, что фондовооруженность снизилась за анализируемый период на 10,78 %, что возникло как из-за снижения среднегодовой стоимости основных средств, так и за счет роста списочной численности персонала. В 2015 году фондоемкость сократилась, что показывает экономию труда. Если рассматривать показатель фондоотдачи в динамике, то рост коэффициента говорит о повышении интенсивности (эффективности) использования оборудования. Рентабельность использования основных средств, за анализируемый период снизилась с 12,9 % до 4,74 %, в результате снижения прибыли, что возникло по причине роста затрат на рубль продукции, а так же процентов к уплате.
Показатели эффективности использования трудовых показывают следующую тенденцию: производительность труда персонала выросла на 2,88 %, при этом рост фонда оплаты труда составил 20,16%. Показатель выручки на 1 рубль фонда оплаты труда снизился с 5,5 до 5,1, что говорит о том, что темпы прироста среднемесячной оплаты труда, превышали темпы прироста производительности, что является показателем снижения эффективности использования персонала. Затраты труда выросли в основном за счет роста численности персонала.
Материалоемкость реализованной продукции организации в конце анализируемого периода, по отношению к началу - снижаются, что говорит о том, что организация смогла произвести их оптимизацию. Однако затраты на рубль продукции в целом растут - на 5,87 %, что по данным руководства произошло в результате увеличения брака продукции.

Динамика всех показателей рентабельности имеет отрицательную тенденцию, в результате снижения чистой прибыли.
Любая организация, занимающаяся коммерческой деятельностью, должна постоянно вести учет всех имеющихся в наличии активов, а также следить за всеми изменениями, происходящими с доходами и расходами. Все эти данные вносятся в бухгалтерские отчеты, благодаря которым можно сделать детальный анализ финансовой деятельности организации. Проведение финансового анализа необходимо для того чтобы иметь представление о том насколько данная организация является ликвидной.

В таблице 2.3 рассмотрим показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «Танцующие» за период 2013 - 2015 годов.
Таблица 2.3 - Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «Танцующие» за 2013 – 2015 года

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	Отклонение 2015 от 2013

	
	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	1,5-2,5
	0,831
	0,927
	0,960
	0,129


Продолжение таблицы 2.3

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,2-0,5
	0,100
	0,069
	0,052
	-0,048

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	>0,7-1
	0,107
	0,070
	0,054
	-0,053

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	-
	-11492
	-10920
	-10575
	917

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	-
	-4378
	-3831
	-4422
	-44

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
	-
	
	
	
	

	а) собственных оборотных средств
	
	-22133
	-26223
	-26811
	-4678

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	-
	-15019
	-19134
	-20658
	-5639

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,339
	0,189
	0,147
	-0,192

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 0,5 - 0,7
	4,878
	6,969
	8,246
	3,368

	9. Коэффициент маневренности
	0,3 - 0,6
	-2,440
	-2,297
	-2,081
	0,360

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,5
	-0,827
	-0,435
	-0,305
	0,521

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 0,3 - 0,5
	0,205
	0,143
	0,121
	-0,084

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 0,8
	0,844
	0,883
	0,899
	0,055


Текущая ликвидность отражает способность организации осуществлять расчеты в отношении текущих (краткосрочных) обязательств используя исключительно оборотные активы. За исследуемый период показатель текущей ликвидности располагает значением ниже норматива, что говорит о существовании трудностей в покрытии текущих обязательства, необходимо сокращать кредиторскую задолженность и снижать оборотные активы.
Абсолютная ликвидность отражает долю краткосрочных долговых обязательств покрываемую денежными средствами. Так как за 2015 год показатель располагает значением находящимся ниже нормативного уровня, то можно сказать, что организация на анализируемый момент не имеет возможности произвести немедленных расчет по обязательствам, только за счет денежных средств. 

Быстрая ликвидность отражает способность организации закрыть краткосрочные обязательства, с использованием реализации ликвидных активов. Из анализа полученных показателей, можно сказать, что на данный момент организация является инвестиционно не привлекательной, имея значение намного ниже норматива (что говорит о недостаточной стоимости ликвидных активов, относительно краткосрочных обязательств).

Собственные оборотные средства организации указывают на степень финансовой устойчивости и финансовой независимости. Из полученных данных таблицы, видно, что за исследуемый период показатель имеет отрицательные значения. 

Коэффициент автономии отражает степень независимости организации от внешних кредиторов. В ООО «Танцующие» коэффициент автономии  по состоянию на конец 2015 года составляет 0,147, при установленном нормативе 0,5, что говорит о серьезной финансовой зависимости от внешних источников.

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств отражает  стоимость заемных средств на 1 руб. собственных средств организации. За анализируемый период показатель увеличился и имеет значение значительно выше нормативного.

Коэффициент маневренности отражает способность организации поддерживать удельный вес собственного оборотного капитала и увеличивать оборотные средства при возникновении необходимости, с использованием собственных источников. Для ООО «Танцующие» данный показатель ниже нормативного, и имеет отрицательное значение, что означает не способность обеспечения самостоятельного формирования запасов и затрат.  

Коэффициент финансовой зависимости охарактеризовывает связь заемного капитала организации ко всем активам. У рассматриваемой организации значение данного коэффициента приблизился к отметке в 90 %, это очень высокий показатель, и говорит о сильной зависимости от внешних источников.
Рассмотрев анализируемые показатели, стоит отметить, что у организации имеются проблемы в области финансовой независимости. Необходимо сокращать удельный вес заемных средств.
Проведя анализ основных экономических результатов было выявлено снижение чистой прибыли, в результате роста затрат на рубль продукции. По данным руководства это произошло в результате роста брака, из-за набора не достаточно квалифицированного персонала. Таким образом, решив данную проблему организация сможет увеличить прибыль, которую можно пустить на погашение долговых обязательств.

Так же при анализе бухгалтерского баланса видно, что за анализируемый период произошел значительной рост дебиторской задолженности, из-за изменения работы с оптовыми покупателями, в целях стимулирования спроса. Однако рост просрочек среди покупателей и заказчиков, не дает вовремя погашать свои обязательства, что плохо отражается на финансовой устойчивости в целом. Таким образом, необходимо пересмотреть существующую политику организации, в области договорных обязательств с дебиторами.
2.3 Оценка финансовой работы в организации
В настоящее время в условиях рыночной экономики конкурентоспособность организаций и целесообразность их деятельности в будущем базируется, прежде всего, на эффективности их функционирования. Эффективность финансовой деятельности служит залогом финансовой привлекательности для внешних инвесторов, контрагентов по финансово-хозяйственной деятельности, а также собственников организации. 
Главный бухгалтер, как один из руководителей высшего звена, отвечает за конкретную область деятельности ООО «Танцующие» - экономику и финансы - то есть производит руководство финансово-экономической службой данной организации, совместно с экономистом. Главный бухгалтер находится в подчинении непосредственно у директора организации, и его ключевая задача выражается в организации бухгалтерского учета и управлению финансово-экономическим состоянием организации, разработке финансовой политики и укреплению финансовой устойчивости.

В подчинении главного бухгалтера находится бухгалтерия, которая ведет учет заработной платы, готовит счета-фактуры, накладные на сторону, готовит документы на запросы налоговых органов и других организаций. Также осуществляет учет доходов и расходов организации, текущих финансовых операций, производит учет основных и оборотных средств организации. Занимается учетом соотношений плановых показателей деятельности с фактическими, определением фактического финансового состояния организации. Данный отдел координирует свою деятельность с учетом результатов работы других отделов данного подразделения.

Экономист ООО «Танцующие» осуществляет работу по экономическому планированию, направленному на организацию рациональной хозяйственной деятельности организации в целом для достижения наибольшей эффективности работы. Осуществляет планирование производственной деятельности по объемам производства и ремонту оборудования, электроэнергии, обеспечения электроэнергией данных производственных участков (цехов); планирование численности персонала. Осуществляет подготовку проектов текущих планов организации по видам деятельности и заключенным договорам. Проводит комплексный анализ доходов, расходов, производственных и финансовых показателей по подразделениям организации; готовит необходимые справки в вышестоящие органы и органы статистического контроля. 
Так же в финансовой деятельности организации задействован и бизнес-аналитик, который производит ведение проектов организации, сбор информации, необходимой для анализа, разработка планов выполнения работ (оказания услуг), представление отчетов по проектам, разработка, описание и анализ бизнес-процессов, оптимизация, документирование бизнес-процессов, обеспечение исполнения решений руководства, своевременное информирование руководства о текущем ходе работ и их результатах.
В организации производятся процедуры внутреннего контроля за результатами финансовой деятельности, которые включают процедуры осуществления операций в рамках финансово-хозяйственного плана, а также процедуры по выявлению и совершению нестандартных операций. Процедуры внутреннего контроля включают также управление рисками. К внешним процедурам контроля можно отнести различные аудиторские проверки, так же производится проверка налоговыми и другими надлежами органами.
Для оценки организации финансовой работы проведем анализ финансового состояния ООО «Танцующие».
В таблицах 2.4 и 2.5 представлена динамика состава и структуры бухгалтерского баланса ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы, что представляет из себя вертикальный и горизонтальный анализ. Горизонтальный анализ позволяет провести сравнение показателей бухгалтерской отчетности во времени: с показателями на начало года или предыдущего периода. Вертикальный анализ подразумевает определение структуры итоговых показателей, а также структурных сдвигов [17, c. 58]. Анализ тенденции развития показателя является вариантом горизонтального анализа, при котором определение изменений производится за несколько последовательных периодов. На основе анализа тенденции можно делать выводы о ходе экономических процессов в будущем, то есть прогнозировать значения финансовых показателей.

Таблица 2.4 - Динамика состава бухгалтерского баланса ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

	Наименование показателя
	На конец года, тыс.руб.
	Абсолютное отклонение
	Темпы прироста, %

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	АКТИВ
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Внеоборотные активы
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	107
	98
	109
	-9
	11
	2
	-8,41
	11,22
	1,87

	Основные средства
	15324
	14827
	14743
	-497
	-84
	-581
	-3,24
	-0,57
	-3,79

	Финансовые вложения
	707
	707
	756
	0
	49
	49
	0
	6,93
	6,93

	Отложенные налоговые активы
	63
	42
	49
	-21
	7
	-14
	-33,33
	16,67
	-22,22


Продолжение таблицы 2.4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Итого по разделу I
	16201
	15674
	15657
	-527
	-17
	-544
	-3,25
	-0,11
	-3,36

	II. Оборотные активы
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Запасы
	10641
	15303
	16236
	4662
	933
	5595
	43,81
	6,10
	52,58

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	263
	271
	174
	8
	-97
	-89
	3,04
	-35,79
	-33,84

	Дебиторская задолженность
	1120
	7564
	16231
	6444
	8667
	15111
	575,36
	114,58
	1349,2

	Финансовые вложения
	1391
	1260
	1066
	-131
	-194
	-325
	-9,42
	-15,40
	-23,36

	Денежные средства
	367
	665
	837
	298
	172
	470
	81,20
	25,86
	128,07

	Прочие оборотные активы
	115
	34
	84
	-81
	50
	-31
	-70,43
	147,06
	-26,96

	Итого по разделу II
	13898
	25098
	34628
	11200
	9530
	20730
	80,59
	37,97
	149,16

	БАЛАНС
	30099
	40772
	50284
	10673
	9512
	20185
	35,46
	23,33
	67,06

	ПАССИВ
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Уставной капитал
	125
	125
	125
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Переоценка внеоборотных активов
	175
	180
	182
	5
	2
	7
	2,86
	1,11
	4,00

	Добавочный капитал
	900
	900
	1000
	0
	100
	100
	0,00
	11,11
	11,11

	Резервный капитал
	1005
	1005
	1125
	0
	120
	120
	0,00
	11,94
	11,94

	Нераспределенная прибыль
	2504
	2544
	2650
	40
	106
	146
	1,60
	4,17
	5,83

	Итого по разделу III
	4709
	4754
	5082
	45
	328
	373
	0,96
	6,90
	7,92

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	5143
	5045
	4840
	-98
	-205
	-303
	-1,91
	-4,06
	-5,89

	Отложенные налоговые обязательства
	247
	235
	193
	-12
	-42
	-54
	-4,86
	-17,87
	-21,86

	Итого по разделу IV
	5390
	5280
	5033
	-110
	-247
	-357
	-2,04
	-4,68
	-6,62

	V. Краткосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	1724
	1809
	1120
	85
	-689
	-604
	4,93
	-38,09
	-35,03

	Кредиторская задолженность
	15856
	26041
	35752
	10185
	9711
	19896
	64,23
	37,29
	125,48

	Доходы будущих периодов
	2420
	2889
	3298
	469
	409
	878
	19,38
	14,16
	36,28

	Итого по разделу V
	19999
	30739
	40170
	10740
	9431
	20171
	53,70
	30,68
	100,86

	БАЛАНС
	30099
	40772
	50284
	10673
	9512
	20185
	35,46
	23,33
	67,06


Из таблицы 2.4 видно, что за анализируемый период валюта баланса увеличилась на 20185 тыс.руб. или на 67,06 %. При этом наибольший темп прироста был достигнут в 2014 году по отношению к 2013 году - на 35,46 %.  
Наибольший прирост среди активов отмечается по дебиторской задолженности, она увеличились на 15111 тыс.руб. или на 1349,2 %, это плохо характеризует договорную работу в организации. Данный рост возник в результате изменения политики в области стимулирования продаж в 2014 и 2015 годах. Однако политика предоставления отсрочки платежей среди заказчиков увеличивает риск не проведения оплаты, а так же изымает денежные средства из оборота. Так же среди активов отмечается значительный прирост запасов. 

Высокие темпы прироста запасов и дебиторской задолженности, а  так же небольшая сумма денежных средств и их эквивалентов может оказаться причиной потери ликвидности в последнем отчетном периоде.
Данные таблицы свидетельствуют о приросте собственного капитала на 7,92 % в 2015 году по отношению к 2013 году, что является не значительным по отношению к росту обязательств организации. В пассиве баланса отмечается значительный прирост краткосрочных обязательств, а именно кредиторской задолженности. В 2015 году она выросла по отношению к 2013 году на 19896 тыс.руб. или на 125,48 %. Динамика заемных средств обусловлена погашением части кредитов к концу 2015 года. Долгосрочные обязательства ООО «Танцующие» в течение анализируемого периода снизились на 6,62 %.
В таблице 2.5 представлена динамика структуры бухгалтерского баланса организации.
Таблица 2.5 - Динамика структуры бухгалтерского баланса ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы 

	Наименование показателя
	На конец года, уд. вес в % к валюте баланса
	Абсолютное отклонение

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	АКТИВ
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	I. Внеоборотные активы
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Продолжение таблицы 2.5

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Нематериальные активы
	0,36
	0,24
	0,22
	-0,12
	-0,02
	-0,14

	Основные средства
	50,91
	36,37
	29,32
	-14,55
	-7,05
	-21,59

	Финансовые вложения
	2,35
	1,73
	1,50
	-0,61
	-0,23
	-0,85

	Отложенные налоговые активы
	0,21
	0,10
	0,10
	-0,11
	-0,01
	-0,11

	Прочие внеоборотные активы
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу I
	53,83
	38,44
	31,14
	-15,38
	-7,31
	-22,69

	II. Оборотные активы
	
	
	
	
	
	

	Запасы
	35,35
	37,53
	32,29
	2,18
	-5,24
	-3,06

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	0,87
	0,66
	0,35
	-0,21
	-0,32
	-0,53

	Дебиторская задолженность
	3,72
	18,55
	32,28
	14,83
	13,73
	28,56

	Финансовые вложения
	4,62
	3,09
	2,12
	-1,53
	-0,97
	-2,50

	Денежные средства
	1,22
	1,63
	1,66
	0,41
	0,03
	0,45

	Прочие оборотные активы
	0,38
	0,08
	0,17
	-0,30
	0,08
	-0,22

	Итого по разделу II
	46,17
	61,56
	68,86
	15,38
	7,31
	22,69

	БАЛАНС
	100
	100
	100
	0,00
	0,00
	0,00

	ПАССИВ
	
	
	
	
	
	

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	
	
	

	Уставной капитал
	0,42
	0,31
	0,25
	-0,11
	-0,06
	-0,17

	Переоценка внеоборотных активов
	0,58
	0,44
	0,36
	-0,14
	-0,08
	-0,22

	Добавочный капитал
	2,99
	2,21
	1,99
	-0,78
	-0,22
	-1,00

	Резервный капитал
	3,34
	2,46
	2,24
	-0,87
	-0,23
	-1,10

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	8,32
	6,24
	5,27
	-2,08
	-0,97
	-3,05

	Итого по разделу III
	15,65
	11,66
	10,11
	-3,99
	-1,55
	-5,54

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	17,09
	12,37
	9,63
	-4,71
	-2,75
	-7,46

	Отложенные налоговые обязательства
	0,82
	0,58
	0,38
	-0,24
	-0,19
	-0,44

	Итого по разделу IV
	17,91
	12,95
	10,01
	-4,96
	-2,94
	-7,90

	V. Краткосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	5,73
	4,44
	2,23
	-1,29
	-2,21
	-3,50

	Кредиторская задолженность
	52,68
	63,87
	71,10
	11,19
	7,23
	18,42

	Доходы будущих периодов
	8,04
	7,09
	6,56
	-0,95
	-0,53
	-1,48

	Итого по разделу V
	66,44
	75,39
	79,89
	8,95
	4,49
	13,44

	БАЛАНС
	100
	100
	100
	0,00
	0,00
	0,00


Из таблицы 2.5 видно, что доля внеоборотных активов в балансе организации к концу 2015 года составляет 31,14 % к итогу баланса. В динамике наблюдается существенное ее снижение - с 53,83 % в 2013 году до 31,14 % в 2014 году. 
Снижение доли внеоборотных активов свидетельствует о повышении мобильности имущества, однако, вызывает опасение риска устаревания основных средств, состояние которых имеет важнейшее значение для основной деятельности организации, так как оно является производственным.

В структуре внеоборотных активов организации значима доля основных средств (в связи с наличием в собственности организации оборудования, участвующих в основной деятельности), а в структуре оборотных – запасов и дебиторской задолженности (увеличение с 3,72 % до 32,28 %).
В структуре пассивов организации большая доля приходится на заемные средства, их удельный вес за исследуемый период весьма высока и на конец 2015 года составляет 89,9 %.

Долгосрочные обязательства организации к концу анализируемого периода составили 10,01 % к итогу баланса сократившись по сравнению с началом анализируемого периода на 7,9 процентных пункта. Основная их часть - заемные средства.

Удельный вес краткосрочных обязательств на конец 2015 года составляет  79,89 %. В структуре краткосрочных обязательств наибольшая доля приходится на кредиторскую задолженность.
Ликвидность - это способность активов компании быстро и с наименьшими издержками быть проданными на рынке. Баканов М.М. в своей работе «Теория экономического анализа» [10, c. 64] повествует, что ликвидность организации по другому можно обозначить как наличие у нее оборотных средств в размере, теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств, хотя бы и с нарушением сроков их погашения.
Оценка ликвидности баланса производится посредством расчета финансовых коэффициентов ликвидности, отражающих способность компании оплачивать свои ежедневные затраты и выполнять краткосрочные обязательства в полном объеме и в срок. 
Рассчитанные показатели ликвидности организации сведены в таблицу 2.6.

Таблица 2.6 - Динамика показателей ликвидности ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

	Показатели
	Нормальное ограничение
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 г. (+/-)

	Коэффициент текущей ликвидности
	от 1,5 до 2,5
	0,831
	0,927
	0,960
	0,129

	Коэффициент быстрой (срочной) ликвидности
	от 0,7 - 1
	0,107
	0,070
	0,054
	-0,053

	Коэффициента абсолютной ликвидности
	>=0,2 – 0,5
	0,100
	0,069
	0,052
	-0,048


Из таблицы 2.6 видно, что текущая ликвидность отражает способность организации осуществлять расчеты в отношении текущих (краткосрочных) обязательств используя исключительно оборотные активы. За исследуемый период показатель текущей ликвидности располагает значением ниже норматива, что говорит о существовании трудностей в покрытии текущих обязательства, необходимо сокращать кредиторскую задолженность и снижать оборотные активы.
Быстрая ликвидность отражает способность организации закрыть краткосрочные обязательства, с использованием реализации ликвидных активов. Из анализа полученных показателей, можно сказать, что на данный момент организация является инвестиционно не привлекательной, имея значение намного ниже норматива (что говорит о недостаточной стоимости ликвидных активов, относительно краткосрочных обязательств).

Абсолютная ликвидность отражает долю краткосрочных долговых обязательств покрываемую денежными средствами. Так как за 2015 год показатель располагает значением находящимся ниже нормативного уровня, то можно сказать, что организация на анализируемый момент не имеет возможности произвести немедленных расчет по обязательствам, только за счет денежных средств. 

Одной из характеристик стабильного положения организации служит ее финансовая устойчивость. Она обусловлена стабильностью экономической среды, в которой осуществляется деятельность предприятия, и результатами его функционирования.  Относительные  показатели  финансовой  устойчивости  показывают  на  сколько  зависит  организация от  инвесторов  и  кредиторов. Их динамика за 2013 - 2015 годы представлены в таблице 2.7.
Таблица 2.7 - Обобщающие показатели финансовой устойчивости

	Показатель
	Норматив
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 г. (+/-)

	Коэффициент финансового риска
	< 0,7
	5,392
	7,577
	8,895
	3,503

	Коэффициент долга
	< 0,4
	0,844
	0,883
	0,899
	0,055

	Коэффициент автономии
	> 0,5
	0,156
	0,117
	0,101
	-0,055

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,8-0,9
	0,336
	0,246
	0,201
	-0,134

	Коэффициент маневренности собственных источников
	0,5
	-2,440
	-2,297
	-2,081
	0,360

	Коэффициент устойчивости структуры мобильных средств
	–
	-0,439
	-0,225
	-0,160
	0,279

	Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками
	> 0,1
	-0,827
	-0,435
	-0,305
	0,521


Организация, большую часть пассивов которой составляют заемные средства, называют финансово зависимым, коэффициент финансового риска с каждым годом увеличивается, к 2015 году он составляет 8,895, что на 3,503 п.п. больше чем в 2013 году.

Коэффициент долга показывает, что в 2015 году удельный вес заемных средств к валюте баланса составляет 89,9 %, что является самым большим показателем за анализируемый период, соответственно коэффициент автономии снижается. Нормальное значение коэффициента автономии в российской практике: 0,5 и более (оптимальное 0,6-0,7). В мировой практике считается минимально допустимым до 30-40% собственного капитала. У ООО «Танцующие» данный коэффициент равен 0,1 п.п. или 10 %, что является очень низким показателем и говорит о большой зависимости предприятия от внешних источников финансирования.

Коэффициент финансовой устойчивости в 2015 году составляет 0,201, что может свидетельствовать о риске хронической неплатежеспособности организации.

Коэффициент маневренности собственных источников, устойчивости структуры мобильных средств, обеспеченности оборотного капитала собственными источниками имеют отрицательные значения, в результате большого удельного веса заемных средств.

Таким образом, проведя анализ относительных показателей финансового состояния, можно сказать, что у организации большая зависимость от внешних источников финансирования, высокий риск хронической неплатежеспособности, что делает ООО «Танцующие» финансово не привлекательной для инвесторов.

Далее рассмотрим динамику показателей деловой активности. Деловая активность - это результативность работы организации относительно величины авансированных ресурсов или величины их потребления в процессе производства. Изменения показателей деловой активности за 2013 - 2015 годы представлены в таблице 2.8.

Таблица 2.8 - Показатели деловой активности ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 г. (+/-)

	1
	2
	3
	4
	5

	Показатели оборачиваемости активов
	
	
	
	

	1. Коэффициент оборачиваемости активов
	1,88
	1,67
	1,37
	-0,51

	2. Продолжительность одного оборота активов, дн.
	194,24
	218,26
	267,21
	72,97

	3. Коэффициент оборачиваемости внеоборотных активов
	3,45
	3,72
	3,97
	0,52

	4. Продолжительность одного оборота внеоборотных активов, дн.
	105,79
	98,17
	91,94
	-13,85

	5. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	4,13
	3,04
	2,08
	-2,04

	6. Продолжительность одного оборота оборотных активов, дни
	88,45
	120,10
	175,27
	86,82

	7. Коэффициент оборачиваемости запасов
	5,41
	4,57
	3,94
	-1,47

	8. Продолжительность одного оборота запасов, дни
	67,47
	79,90
	92,55
	25,09

	9. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	53,39
	13,65
	5,23
	-48,16

	10. Период оборачиваемости дебиторской задолженности, дни
	6,84
	26,74
	69,83
	62,99

	Показатели оборачиваемости собственного капитала
	
	
	
	

	11. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	12,06
	12,52
	12,65
	0,59


Продолжение таблицы 2.8

	1
	2
	3
	4
	5

	12. Продолжительность одного оборота собственного капитала
	30,28
	29,14
	28,86
	-1,41

	Показатели оборачиваемости задолженности
	
	
	
	

	13. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	3,70
	2,83
	2,01
	-1,69

	14. Продолжительность одного оборота кредиторской задолженности
	98,62
	129,03
	181,34
	82,71


Увеличение продолжительности оборачиваемости активов за анализируемый период произошло за счет увеличения  продолжительности оборачиваемости оборотных активов. Отрицательный момент - это увеличение продолжительность оборачиваемости дебиторской задолженности, в целом на 62,99 дней, запасов - на 25,09 дня, а так же продолжительность оборачиваемости кредиторской задолженности - на 82,71 дня.
Экономическую эффективность деятельности организации выражают показателями рентабельности. Динамика изменения показателей рентабельности ООО «Танцующие» представлена в таблице 2.9.
Таблица 2.9 - Динамика изменения показателей рентабельности, %

	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 г. (+/-)

	1. Рентабельность реализованной продукции
	24,85
	22,27
	17,93
	-6,92

	2. Рентабельность производства
	38,52
	22,27
	10,47
	-28,05

	3. Рентабельность совокупных активов
	33,22
	17,63
	7,69
	-25,53

	4. Рентабельность внеоборотных активов 
	61,00
	39,19
	22,36
	-38,64

	5. Рентабельность оборотных активов
	72,96
	32,04
	11,73
	-61,23

	6. Рентабельность собственного капитала
	213,15
	132,02
	71,22
	-141,93

	7. Рентабельность продаж
	53,71
	35,07
	20,98
	-32,74


Полученные результаты таблицы 2.9 наглядно демонстрируют, что наибольшая эффективность деятельности организации была в 2013 году. 

Проблема снижения всех показателей рентабельности связана со снижением прибыли, произошедшая из-за роста затрат на рубль продукции.
Так же снижение прибыли не позволяет покрывать текущие обязательства организации, что в совокупности с ростом запасов значительно снижает финансовую устойчивость организации.

3 ОЦЕНКА И ОПТИМИЗАЦИЯ ЗАЕМНОГО КАПИТАЛА В СИСТЕМЕ УПРАВЛЕНИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ ООО «ТАНЦУЮЩИЕ» Г. ИЖЕВСКА УР

3.1 Состав, структура и динамика изменений заемного капитала 
организации

Анализ заемного капитала предполагает, прежде всего, оценку его структуры и динамики.  Вертикальный и горизонтальный анализ бухгалтерского баланса был представлен в таблицах 2.4 и 2.5. На рисунке 3.1 представлена динамика совокупного капитала ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы.
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Рисунок 3.1 - Динамика совокупного капитала за 2013 -2015 годы, тыс.руб.
Из рисунка 3.1 видно, что в совокупном капитале происходит значительный рост краткосрочных обязательств.
В таблице 3.1 представлен состав и динамика заемного капитала организации за 2013 - 2015 годы.

Таблица 3.1 – Состав и динамика заемного капитала за 2013 – 2015 годы

	Наименование показателя
	На конец года, тыс.руб.
	Абсолютное отклонение
	Темпы прироста, %

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 
гг.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Долгосрочные обязательства, в т.ч.:
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Продолжение таблицы 3.1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Заемные средства
	5143
	5045
	4840
	-98
	-205
	-303
	-1,91
	-4,06
	-5,89

	Отложенные налоговые обязательства
	247
	235
	193
	-12
	-42
	-54
	-4,86
	-17,87
	-21,86

	Итого долгосрочных обязательств
	5390
	5280
	5033
	-110
	-247
	-357
	-2,04
	-4,68
	-6,62

	Краткосрочные обязательства, в т.ч.:
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	1724
	1809
	1120
	85
	-689
	-604
	4,93
	-38,09
	-35,03

	Кредиторская задолженность
	15856
	26041
	35752
	10185
	9711
	19896
	64,23
	37,29
	125,48

	Доходы будущих периодов
	2420
	2889
	3298
	469
	409
	878
	19,38
	14,16
	36,28

	Итого краткосрочных обязательств
	19999
	30739
	40170
	10740
	9431
	20171
	53,70
	30,68
	100,86

	Итого заемных средств
	25389
	36019
	45203
	10630
	9184
	19814
	41,87
	25,50
	78,04


Из таблицы 3.1 видно, что за анализируемый период прослеживается рост заемного капитала на 41,87 % (в 2014 году по отношению к 2013 году) и 25,5 % (в 2015 году к 2014 году), общее увеличение составило 78,04 % или 19814 тыс.руб. 
Рассматривая динамику долгосрочных обязательств можно отметить его небольшое уменьшение, в целом на 357 тыс.руб. или на 6,62 %, в основном за счет снижения долгосрочных заемных средств - на 303 тыс.руб. или на 5,89 %. 
Изменение краткосрочных обязательств оценивается как отрицательное, в результате значительного прироста кредиторской задолженности - в целом на 125,48 % или на 19896 тыс.руб. Отмечается небольшое снижение краткосрочных заемных средств - на 604 тыс.руб. или на 35,03 %, а так же рост доходов будущих периодов - на 878 тыс.руб. или на 36,28 %.

В таблице 3.2 и на рисунке 3.2 представлена динамика структуры заемного капитала организации.
Таблица 3.2 - Динамика структуры заемного капитала 

	Наименование показателя
	На конец года, уд. вес в % к итого заемным средствам
	Абсолютное отклонение

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.

	Долгосрочные обязательства, в т.ч.:
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	20,26
	14,01
	10,71
	-6,25
	-3,30
	-9,55

	Отложенные налоговые обязательства
	0,97
	0,65
	0,43
	-0,32
	-0,23
	-0,55

	Итого долгосрочных обязательств
	21,23
	14,66
	11,13
	-6,57
	-3,52
	-10,10

	Краткосрочные обязательства, в т.ч.:
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	6,79
	5,02
	2,48
	-1,77
	-2,54
	-4,31

	Кредиторская задолженность
	62,45
	72,30
	79,09
	9,85
	6,79
	16,64

	Доходы будущих периодов
	9,53
	8,02
	7,30
	-1,51
	-0,72
	-2,24

	Итого краткосрочных обязательств
	78,77
	85,34
	88,87
	6,57
	3,52
	10,10

	Итого заемных средств
	100
	100
	100
	0
	0
	0


[image: image31.emf]0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

На конец 2013 г. На конец 2014 г. На конец 2015 г.

Доходы будущих периодов

Кредиторская задолженность

Краткосрочные заемные средства

Долгосрочные отложенные налоговые

обязательства

Долгосрочные заемные средства


Рисунок 3.2 - Динамика структуры заемного капитала ООО «Танцующие» 

за 2013 – 2015 годы

Из таблицы 3.2 и рисунка 3.2 видно, что в структуре заемного капитала организации наибольшая доля приходится на кредиторскую задолженность, ее рост составил с 62,45 % по состоянию на конец 2013 года, до 79,09 % на конец 2015 года.
С увеличение удельного веса краткосрочных обязательств и снижению суммы долгосрочных, в структуре заемных источников финансирования, удельный вес краткосрочных обязательств укрепляется, а долгосрочных обязательств – снижается.
Рассмотрим более подробно состава и структуру кредиторской задолженности, так как именно по ней наблюдается значительный прирост (таблица 3.3 и рисунки 3.3, 3.4).

Таблица 3.3 - Состав и структура кредиторской задолженности 

	Статьи баланса
	На конец 2013 г.
	На конец 2014 г.
	На конец 

2015 г.
	Изменение удельного веса за год, 2015 от (+, -)

	
	сумма, тыс.руб.
	% к итогу
	сумма, тыс.руб.
	% к итогу
	сумма, тыс.руб.
	% к итогу
	2013 г.
	2014 г.
	За весь анализируемый период

	Кредиторская задолженность – всего
	15856
	100
	26041
	100
	35752
	100
	-
	-
	-

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	 Перед поставщиками и подрядчиками
	11385
	71,80
	19509
	74,92
	27156
	75,96
	3,11
	1,04
	4,15

	По оплате труда
	1554
	9,80
	531
	2,04
	694
	1,94
	-7,76
	-0,10
	-7,86

	Перед государственными внебюджетными фондами
	492
	3,10
	268
	1,03
	281
	0,79
	-2,07
	-0,24
	-2,32

	Перед бюджетом по налогам и сборам
	220
	1,39
	1146
	4,40
	132
	0,37
	3,01
	-4,03
	-1,02

	С прочими кредиторами
	2205
	13,91
	4587
	17,61
	7489
	20,95
	3,71
	3,33
	7,04
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Рисунок 3.3 - Динамика структуры кредиторской задолженности ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы
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Рисунок 3.4 - Динамика состава кредиторской задолженности ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

В структуре кредиторской задолженности преобладали расчеты с поставщиками и подрядчиками. Их удельный вес составлял на конец 2013 года 71,8 %, на конец 2015 года вырос до 75,96 %. По остальным видам кредиторской задолженности наблюдается незначительное увеличение суммы и снижение удельного веса в структуре, за исключением кредиторской задолженности по прочим кредиторам, их удельный вес вырос с 13,91 % до 20,95 %.
В целом за период 2013-2015 годы кредиторская задолженность в абсолютном значении увеличилась на 19896 тыс.руб., а удельный вес статьи в общей сумме средств возрос на 18,42 п.п.
Таким образом, в течение анализируемого периода наблюдается перераспределение источников финансирования организации, в сторону роста краткосрочных долгов, что увеличивает риски неплатежеспособности ООО «Танцующие», что отрицательно сказывается на ее финансовой устойчивости.
3.2 Оценка эффективности использования заемного капитала организации
Одной из важных проблем привлечения заемных средств является их эффективное использование. Заемный капитал должен способствовать повышению доходности собственного капитала, увеличению прибыли и рентабельности использования капитала в целом.
В таблице 3.4 представлена коэффициентная оценка использования заемного капитала ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы.
Таблица 3.4 - Коэффициентная оценки использования заемного капитала

	Наименование показателя
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Абсолютное отклонение

	
	
	
	
	2014 к 2013 гг.
	2015 к 2014 гг.
	2015 к 2013 гг.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициенты оценки рентабельности капитала

	Рентабельность заемного капитала, %
	32,26
	16,15
	6,79
	-16,12
	-9,36
	-25,47

	Коэффициенты оценки движения капитала 

	Коэффициент поступления заемного капитала
	0,07
	0,40
	0,31
	0,33
	-0,09
	0,23

	Коэффициент выбытия заемного капитала 
	0,05
	0,15
	0,13
	0,10
	-0,02
	0,08


	 Коэффициенты оценки оборачиваемости капитала

	Коэффициент оборачиваемости заемного капитала
	2,23
	1,93
	1,53
	-0,30
	-0,40
	-0,69

	Период оборота заемного капитала, дн.
	163,96
	189,12
	238,36
	25,16
	49,23
	74,39

	Коэффициент оборачиваемости инвестиционного капитала
	5,62
	5,89
	6,17
	0,27
	0,29
	0,56


Продолжение таблицы 3.4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Период оборота инвестиционного капитала, дн.
	64,97
	62,00
	59,13
	-2,97
	-2,87
	-5,84

	Коэффициенты структуры капитала 

	Коэффициент автономии
	0,16
	0,12
	0,10
	-0,04
	-0,02
	-0,06

	Коэффициент долга
	0,84
	0,88
	0,90
	0,04
	0,02
	0,06

	Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала
	5,39
	7,58
	8,89
	2,18
	1,32
	3,50

	Коэффициент финансирования
	0,19
	0,13
	0,11
	-0,05
	-0,02
	-0,07

	Коэффициент соотношения между долгосрочным и краткосрочным заемным капиталом
	0,27
	0,17
	0,13
	-0,10
	-0,05
	-0,14


С помощью показателя рентабельности заемного капитала устанавливают его возможность давать необходимую прибыль в ходе деятельности организации. Его динамика наглядно представлена на рисунке 3.5.
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Рисунок 3.5 - Динамика рентабельности заемного капитала 
ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

Из рисунка 3.5 видно, что происходит отрицательная динамика значения рентабельности заемного капитала, с 32,26 % в 2013 году до 6,79 % в 2015 году, что говорит о снижении эффективности использования заемного капитала.
Для повышения рентабельности заемного капитала содействовало бы накопление чистой прибыли, но для этого организации нужно управление выручкой, а так же поиск путей сокращения затрат на рубль продукции и прочими источниками поступления.
Коэффициенты движения заемного капитала, а именно поступления и выбытия показывает, какую часть заемного капитала от имеющегося на конец отчетного периода составляют вновь поступившие долгосрочные и краткосрочные заемные средства и выбывшие на начало периода (рисунок 3.6).
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Рисунок 3.6 - Динамика коэффициентов поступления и выбытия заемного капитала ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 году

Из рисунка 3.6 видно, что за исследуемый период наиболее инициативно заемный капитал в пассивы организации привлекался в 2014 и 2015 годах, при этом выбытие заемных средств было не столь активное. Данный разрыв особенно проявляется в 2014 году.
На рисунке 3.7 представлена динамика периодов оборота заемного и инвестиционного капиталов.
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Рисунок 3.7 - Динамика периодов оборота заемного и инвестиционного  

капиталов ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

Значение оборота заемного капитала указывают на очень низкую скорость и ее снижение в динамике, что говорит о негативной тенденции. Скорость оборота снизилась с 164 дней в 2013 году, до 238 дней в 2015 году. Скорость оборота инвестиционного капитала впредь немного увеличилась, с 65 дней в 2013 году до 59 дней в 2015 году.

Коэффициенты структуры капитала показывают способность организации погашать задолженность в срок и в полном объеме - рисунок 3.8.
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Рисунок 3.8 - Динамика коэффициентов структуры капитала 
ООО «Танцующие» за 2013-2015 годы
Коэффициент автономии отражает нерациональную структуру капитала ООО «Танцующие», по причине достаточно низкой доли собственного капитала в структуре капитала, а так же показывает отрицательную динамику, снижаясь с 0,16 в 2013 году до 0,1 в 2015 году.
Это так же отражается на росте коэффициента долга, удельный вес заемного капитала в общей сумме источников финансирования ООО «Танцующие» составлял в 2013 году 84 %, в 2015 году 90 %.
Коэффициент финансирования показывает какой процент финансируется за счет собственных средств. В 2013 году - это 19 %, в 2015 году - 11 %, остальные за счет заемных.

Динамика изменения коэффициентов соотношения заемного и собственного капиталов и долгосрочного и краткосрочного капиталов представлена на рисунке 3.9.
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Рисунок 3.9 - Динамика коэффициентов структуры заемного капитала 
Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала на показывает высокие значения, а так же ухудшается с каждым годом. Организация очень зависима от внешних кредиторов, так как заемный капитал в 8,89 раз превышает собственный в 2015 году.
Коэффициент соотношения между долгосрочным и краткосрочным заемным капиталом показывает, что у организации в значительной мере преобладает краткосрочная задолженность, это может указывать на недостаточную оптимальность структуры заемного каптала, а так же прослеживается на протяжении исследуемого периода отрицательная тенденция по снижению - с 0,27 в 2013 году до 0,13 в 2015 году. Организации необходимо произвести перераспределение долгов, в направлении увеличения долгосрочной задолженности.

Одной из формул расчета эффекта финансового рычага является превышение рентабельности капитала (ROA, Return on Assets) над рентабельностью собственного капитала (ROE, Return on Equity). 

Рассчитаем эффект финансового рычага для ООО «Танцующие» по балансу. Для этого рассчитаем коэффициенты рентабельности, в таблице 3.5.
Таблица 3.5 - Расчет эффекта финансового рычага для ООО «Танцующие» 
	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 гг.

	1. Чистая прибыль, тыс.руб.
	7860,3
	4958,0
	2757,0
	-5103,3

	2. Сумма активов (пассивов), среднегодовое значение, тыс.руб.
	29662
	35435,5
	45528
	15866,0

	3. Коэффициент рентабельности активов, % (стр. 1 / стр. 2)
	26,50
	13,99
	6,06
	-20,4

	4. Собственный капитал, среднегодовое значение, тыс.руб.
	4623,5
	4731,5
	4918
	294,5

	5. Коэффициент рентабельности собственного капитала, % (стр. 1 / стр. 4)
	170,01
	104,79
	56,06
	-113,9

	6. Эффект финансового рычага, % (стр. 5 - стр. 3)
	143,51
	90,80
	50,00
	-93,5


Из таблицы 3.5 видно, что эффект финансового рычага хоть и имеет большое значение, но с каждым годом снижается, что говорит о снижении эффективности использования заемного капитала.
Представим более расширенный вариант расчета эффекта финансового рычага в таблице 3.6.
Таблица 3.6 - Расчет эффекта финансового рычага для ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы (с учетом процентов к уплате и налога на прибыль)
	Наименование показателей
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 гг.

	1
	2
	3
	4
	5

	Чистая прибыль (ЧП) (с.2400 Ф2)
	7860,3
	4958,0
	2757,0
	-5103,3

	Прибыль до налогообложения (БП), (с.2300 Ф2)
	9855,1
	6246,4
	3502,7
	-6352,4

	Проценты к уплате (ПУ) (с.2330 Ф2)
	1218,3
	1289,1
	1154,2
	-64,1

	Прибыль до уплаты процентов (НРЭИ=БП+ПУ)
	11073,4
	7535,5
	4656,9
	-6416,5

	Налог на прибыль, %
	20
	20
	21
	0

	Заемные средства (ЗС) (с.1400+с.1500) среднегодовое значение
	25038
	30704
	40611
	15573,0

	Собственные средства (СС) (с.1300) среднегодовое значение
	4623,5
	4731,5
	4918
	294,5

	Капитал организации (К=СС+ЗС) среднегодовое значение
	29661,5
	35435,5
	45529
	15867,5

	Экономическая рентабельность (ЭР=НРЭИ/К), %
	37,33
	21,27
	10,23
	-27,1

	Средняя расчетная ставка процента по кредитам за анализируемый период, за мес. (СРСП=ПУ/ЗС), в %
	4,87
	4,20
	2,84
	-2,0


Продолжение таблицы 3.6

	1
	2
	3
	4
	5

	Плечо рычага (ЗС/СС)
	5,42
	6,49
	8,26
	2,8

	Дифференциал (ЭР-СРСП), %
	32,47
	17,07
	7,39
	-25,1

	Дифференциал
	0,325
	0,171
	0,074
	-0,3

	Эффект финансового рычага (ЭФР)
	1,407
	0,886
	0,488
	-0,9

	ЭФР, %
	140,66
	88,60
	48,79
	-91,9


Из таблицы 3.6 так же видим присутствует приращение 48,79 к рентабельности СС за счет использования заемных средств в 2015 году, что на 91,9 п.п. меньше, чем в 2013 году.

Высокое значение эффекта финансового рычага, прежде всего объясняется тем, что большая часть заемного капитала составляет кредиторская задолженность, по которой проценты по уплате не учитываются. Это условно-бесплатный источник используемых заемных средств. То есть, за просрочки платежей, организации все равно насчитывают штрафы и различные выплаты, в зависимости от условий заключенных договоров.
Проведя исследование заемного капитала и оценку эффективности его использования в ООО «Танцующие» были сделаны такие выводы как:
· существенное превышение заемного капитала над собственным;

· значительное превышение заемных средств краткосрочной основы над долгосрочными, что может указывать на недостаточную оптимальность структуры заемного капитала;
· не возможность покрытия активами организации надлежащие им по сроку погашения обязательства;
· удельный вес собственного капитала и долгосрочных обязательств к общей сумме хозяйственных средств организации составляет в 2015 году чуть больше 20 %, при нормальном ограничении более 70 %.

Результаты проведенной оценки не удовлетворяют требованиям хорошего заемщика, не смотря на высокое значение эффекта финансового рычага, он показывает за исследуемый период снижение. Высокое значение удельного веса кредиторской задолженности в общей структуре хозяйственных средств и ее увеличение, характеризует организацию не с лучшей стороны. Так же данные показатели привели организацию к не удовлетворительным значениям по финансовой устойчивости, и ООО «Танцующие», на данный момент, является инвестиционно не привлекательной организацией.
Существует необходимость в произведении мероприятий по оптимизации заемного капитала.
3.3 Принятие экономических решений по оптимизации заемного капитала организации
Проведя анализ состава и структуры заемного капитала, а так же оценив эффективность его использования, было выявлено, что в течение анализируемого периода наблюдается перераспределение источников финансирования организации, в сторону роста краткосрочных долгов, что увеличивает риски неплатежеспособности ООО «Танцующие», что отрицательно сказывается на ее финансовой устойчивости.
Выделены следующие слабые стороны:
· существенное превышение заемного капитала над собственным;

· значительное превышение заемных средств краткосрочной основы над долгосрочными, что может указывать на недостаточную оптимальность структуры заемного капитала;

· не возможность покрытия активами организации надлежащие им по сроку погашения обязательства;
· удельный вес собственного капитала и долгосрочных обязательств к общей сумме хозяйственных средств организации составляет в 2015 году чуть больше 20 %, при нормальном ограничении более 70 %;

· высокое значение удельного веса кредиторской задолженности в структуре капитала и ее увеличение, характеризует организацию не с лучшей стороны.

Организации необходимо произвести мероприятия по оптимизации заемного капитала, посредством:

· сократить кредиторскую задолженность, уменьшив при этом расходы по штрафам и процентам за просрочки платежей;
· увеличить собственный капитал, используя рост прибыли организации (для ООО «Танцующие» резервом роста прибыли является снижение себестоимости, а именно расходов на брак) ;
· изменения состава заимствований от внешних источников, приумножив при этом долю долгосрочных (спокойных) займов.
Представим предлагаемые решения на рисунке 3.10.

1. Первым направлением предлагается сокращение кредиторской задолженности. Проведя анализ состава и структуры кредиторской задолженности было выявлено, что наибольший удельный вес занимает задолженность по покупателям и заказчикам, которая растет с каждым годом, так же выявлен рост кредиторской задолженности по прочим кредиторам, по данной статье отражена задолженность перед покупателями и заказчиками по полученным авансам в счет предстоящих поставок продукции. 
1.1. В целях сокращения кредиторской задолженности перед поставщиками и подрядчиками, которые составляют наибольший удельный вес и прирост, предлагается сократить дебиторскую задолженность (которая по состоянию на конец 2015 года состоит из задолженности покупателей и заказчиков), так как по ней так же выявлено значительное, что можно достичь посредством использования факторинга (заключение договора на обслуживания факторинга - уступка права требования долгового платежа), либо внедрить собственную систему кредитования, при возникновении просрочки платежей.

1.2. Реструктуризация кредиторской задолженности по прочим кредитам.

В состав данной статьи входит задолженность перед покупателями и заказчиками по полученным авансам в счет предстоящих поставок продукции, предлагается произвести переговоры, на предмет предоставлении отсрочки поставки продукции, или на расторжение договора поставки, не смотря на то, что для организации это не выгодно.
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Рисунок 3.10 - Предлагаемые направления оптимизации заемного капитала ООО «Танцующие»

Реструктуризация в данном случае необходима, так как по данным договорам, организация не может выполнить обязательства, ввиду того, что поставщик сырья, а именно особого материала зарубежного производства, изменил ценовую политику, увеличив стоимость в 2,5 раза. В связи с этим, производство продукции из данного материала стало не рентабельно. В России запускается производство аналога, но материл будет доступен к продаже через 5 месяцев.

Первое направление в совокупности, как следствие, приведет так же в снижению расходов по ведению кредиторской задолженности, штрафов и процентов за просрочки платежей.

2. Вторым направлением предлагается увеличение собственного капитала, посредством роста прибыли, с помощью сокращения себестоимости, за счет снижения расходов на брак. Предлагается приобретение автоматического раскроечного оборудования, так как именно на данном этапе происходит 90 % всего брака.
Данное направление, как следствие, повысит рентабельность производства.

3. Изменение характера внешних заимствований, посредством увеличения долгосрочных (спокойных) займов.

Данное направление увеличит инвестиционный капитал, и даст возможность не искать срочно средства для погашения обязательств.

Выбор решений для достижения цели – оптимизация заемного капитала ООО «Танцующие», будет происходить из следующих решений:

1. Сокращение кредиторской задолженности:

1.1. Сокращение кредиторской задолженности по покупателям и заказчикам, посредством работы с дебиторской задолженностью:

1.1.1. Внедрение факторинга;

1.1.2. Внедрение собственной системы кредитования возможных просрочек по платежам.

1.2. Сокращение кредиторской задолженности по прочим кредиторам, посредством реструктуризации задолженности, с помощью проведения переговоров о предоставлении рассрочки на поставку, либо отказ от будущей поставки.
2. Приобретение автоматического раскройщика, для сокращения брака продукции, в целях роста прибыли и собственного капитала

3. Увеличение доли долгосрочных (спокойных) займов.

Для выбора предлагается использовать метод экспертных оценок.

Метод экспертных оценок - это метод организации работы со специалистами-экспертами и обработки мнений экспертов. Эти мнения обычно выражены частично в количественной, частично в качественной форме. Экспертные исследования проводят с целью подготовки информации для принятия решений лицом, принимающим решения (ЛПР). 

В качестве экспертов выступали: бизнес-аналитик; заместитель директора по коммерческим вопросам; экономист.

Оцениваемые критерии:

1. Согласование мероприятия с целью организации – 0,25;
2. Денежные затраты – 0,21;
3. Временные затраты – 0,18;
4. Финансовый риск – 0,12;
5. Эффективность – 0,24.

Результаты представлены в таблице 3.7 и на рисунке 3.11. 
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Рисунок 3.11 - Итоговая оценка предлагаемых решений для достижения цели ООО «Танцующие»

Таблица 3.7 - Выбор решения для достижения цели ООО «Танцующие»
	Характеристика
	Весовой коэффициент
	1. Сокращение кредиторской задолженности
	2. Приобретение автоматического раскройщика, для сокращения брака продукции, в целях роста прибыли и собственного капитала
	3. Увеличение доли долгосрочных (спокойных) 
займов

	
	
	1.1 Сокращение кредиторской задолженности по покупателям и заказчикам, посредством работы с дебиторской задолженностью
	1.2 Сокращение кредиторской задолженности по прочим кредиторам, посредством реструктуризации задолженности
	
	

	
	
	1.1.1 Внедрение факторинга
	1.1.2 Внедрение собственной системы кредитования возможных просрочек по платежам
	
	
	

	
	
	Э1
	Э2
	Э3
	Итог
	Э1
	Э2
	Э3
	Итог
	Э1
	Э2
	Э3
	Итог
	Э1
	Э2
	Э3
	Итог
	Э1
	Э2
	Э3
	Итог

	Согласование мероприятия с целью предприятия
	0,25
	5
	5
	5
	1,25
	5
	5
	5
	1,25
	5
	5
	5
	1,25
	4
	5
	5
	1,17
	5
	4
	4
	1,08

	Денежные затраты
	0,21
	4
	4
	4
	0,84
	4
	3
	4
	0,77
	5
	5
	4
	0,98
	4
	3
	3
	0,70
	3
	3
	3
	0,63

	Временные затраты
	0,18
	5
	5
	5
	0,9
	5
	5
	4
	0,84
	4
	5
	5
	0,84
	4
	5
	4
	0,78
	5
	4
	4
	0,78

	Финансовый риск
	0,12
	5
	5
	5
	0,6
	4
	3
	3
	0,4
	4
	3
	4
	0,44
	4
	4
	3
	0,44
	3
	2
	3
	0,32

	Эффективность
	0,24
	5
	4
	5
	1,12
	4
	5
	4
	1,04
	5
	5
	4
	1,12
	4
	4
	4
	0,96
	4
	4
	3
	0,88

	Итог
	1
	4,71
	4,3
	4,63
	4,05
	3,69


Из таблицы 3.7 и рисунка 3.11 видно, что наибольший бал набрало решение внедрение факторинга, так как собственная система кредитования возможных просрочек по платежам имеет значительный финансовый риск, заключающийся в невозможности востребования платежа вовсе. Так же к реализации принимается решение по уменьшению краткосрочной кредиторской задолженности по статье  «по прочим кредиторам», посредством реструктуризации задолженности, в виду того, что они в значительной мере отстраняют средства из оборота. Решение по приобретению автоматического раскройщика хоть и увеличит рентабельность производства, однако на его реализацию необходимо прибегать к заемным средствам, что в сложившихся условиях практически не возможно. С имеющимся уровнем финансовой зависимости, кредит или другие формы заимствования, для ООО «Танцующие» просто не доступны, что так же отражается на не возможности принятия решения по увеличению доли долгосрочных (спокойных) займов.
Разберем более подробно, предлагаемые принятые решения.
1. Первым направлением является уменьшение дебиторской задолженности.
Проведя анализ финансовой деятельности, у организации было выявлено значительное повышение дебиторской задолженности. Что произошло по причине того, что в 2014 и 2015 годах организация изменила политику в части предоставления отсрочек по платежам за продукцию, в целях стимулирования спроса. По данным руководства данное решение способствовало снижению  качества дебиторской задолженности, то есть увеличилась доля платежей, проведенных не вовремя, либо вообще не совершенных.
В исследуемом периоде отмечается устойчивое повышение дебиторской задолженности, что существенно понижает величину собственных оборотных средств. В таблице 3.8 изображено изменение удельного веса дебиторской задолженности по отношению к общей величине выручки от реализации ООО «Танцующие», за 2013-2015 годы.
Таблица 3.8 - Доля дебиторской задолженности в выручке от реализации ООО «Танцующие» за 2013 - 2015 годы

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 гг.

	Дебиторская задолженность, тыс.руб.
	1120
	7564
	16231
	15111

	Выручка от продажи товаров, тыс. руб.
	55737,7
	59258,2
	62188,7
	6451,0

	Удельный вес дебиторской задолженности к общей величине выручки организации, %
	2,01
	12,76
	26,10
	24,09


Вся дебиторская задолженность состоит из задолженности покупателей и заказчиков.

Нехватка собственных оборотных средств ООО «Танцующие», в том числе присутствие значительной доли задолженности у организации, как дебиторской, так и кредиторской, можно устранить, применяя факторинг - вид торгово-комиссионной операции, когда между продавцом и покупателем возникает посредник - фактор, который приобретает за некоторый комиссионный процент обязательства по поставкам, в замен на немедленную выплату денег, в полном объеме, либо частично.
Практическое использование факторинга состоит в том, что организация обретает финансирование немедленно - после отгрузки продукции, товара или услуги, или в обусловленный заключенным договором факторинга день. То есть организация, заключив договор факторинга, заблаговременно в курсе о сроках поступления денежных средств на счет. При предоставлении отсрочки платежа для своих покупателей, без использования факторинга, организация - поставщик, не обретает уверенностью в том, что дебитор в полном объеме и в оговоренный срок выполнит свои обязательства по контракту.
Покаместов И.Е. [34, c. 19] определяет линию достаточно существенных преимуществ механизма факторинга:

– финансирование реализовывается на протяжении всего периода работы организации с дебиторами;

– основное различие с кредитом организации-поставщику нет необходимости в аккумулировании средств для последующих выплат по долгам, относительно факторинга объем денежных средств по финансированию будет производится из оплат покупателей;

– сумма финансирования увеличиваются относительно увеличения объемов продаж организации.

Таким образом, финансирование при использовании факторинга, позволяет разрешить проблему, заключающуюся в формировании оборотных средств организации, так же пропадает нужда в поиске кредита в банке, а так же не происходит увеличение кредиторской задолженности, что является элементом роста инвестиционной привлекательности организации.
Емельянова В.Ю. [17, c. 168] выделяет что, финансирование при использовании факторинга имеет более выраженную и точную направленность, в отличие от банковского или иного кредита, что проявляется в том, что организация производит выплату процентов только за тот отрезок времени, когда ему в самом деле нужны деньги. Значит, расчет и оценка эффективных процентных ставок при использовании формы кредита и факторинга, в некоторых случаях удостоверяет, что обслуживание при втором варианте - факторинге, имеет место быть дешевле, даже с учетом более высокой номинальной ставки.
Факторинговые организации, по существу, исполняют страхование рисков организации, что связано с поставкой товаров с предоставлением отсрочки платежа, а так же риска неполучения платежа от покупателя в срок. В результате чего у организации могут возникать проблемы, связанные с недостаточностью оборотного капитала и, соответственно, с расчетами с его кредиторами, что и происходит с ООО «Танцующие».
Договор факторинга предлагается заключить с АО «Альфа-Банк», так как именно с ним происходит более тесное сотрудничество ООО «Танцующие», так же там открыт расчетный счет. Заключение договора факторинга производится в случае удовлетворения некоторых установленных требований, представим их в таблице 3.9.

Таблица 3.9 - Анализ удовлетворения установленных требований, для заключения договора факторинга АО «Альфа-Банк» с ООО «Танцующие»
	Требование
	Соответствие

	Срок регистрации и работы организации-поставщика более года
	+

	Соответствие ведения учета и составления отчетности законодательству РФ
	+

	В договоре поставки товаров / продукции прописана возможность безналичной формы расчетов, при этом отсрочка платежа не более 120 дней
	+

	Сотрудничество организации - поставщика и дебитора систематическое и долгосрочное
	+

	Плановый ежемесячный оборот по факторингу не менее 1 млн.руб.
	+


Из таблицы 3.9 видно, что ООО «Танцующие» удовлетворяет всем требованиям АО «Альфа-Банк» для заключение договора факторинга.
Схема факторинга для ООО «Танцующие» будет происходит по следующему сценарию - рисунок 3.12.
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Рисунок 3.12 - Сценарий факторинга для ООО «Танцующие»
Таким образом, видно, что финансирование от АО «Альфа-Банк» производится в один день с предъявления накладной на отгрузку продукции или товара. Сумма досрочного платежа варьируется до 90 % от общей суммы поставки. Оставшаяся часть средств - это от 10% выплачивается сразу, следом за осуществлением оплаты поставки покупателем, за удержанием комиссии от факторинга.
Можно воспроизвести стоимость факторинга вытекающим образом, из рассмотренных выше определений и составляющих:
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– цена факторинга для организации, тыс.руб.;
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- сумма комиссионного вознаграждения, за выполнение услуг факторинга, в которые входит учет и инкассирование дебиторской задолженности организации-поставщика, услуги по страхованию риска возможной неплатежеспособности покупателя и прочее. Данная сумма комиссионного вознаграждения варьируется от 0,5 до 2% от суммы уступленных прав, в зависимости от достигнутых условий с банком. Измеряется в тыс.руб.
Эффективность использования услуг факторинга при осуществлении расчетов ООО «Танцующие» и покупателей (заказчиков) за произведенную поставку продукции приведена в таблице 3.10.
Таблица 3.10 - Расчет использования услуг факторинга
	Показатели
	Сумма, тыс.руб.

	Без применения факторинга:
	 

	Сумма отгруженной партии товаров покупателю
	16231

	Совершена часть оплаты отгруженной партии товаров
	7235

	Понесенные потери от инфляции (при среднем уровне 0,5% в месяц)
	540

	Числится остаток задолженности покупателя (заказчика)
	8996

	Понесенные потери от произведенной переплаты за товары (вследствие отсутствия возможности закупа по факту, по предоплате, оптом, - в среднем 1,5% от общей суммы задолженности)
	135

	Потери от не возможности инвестировать денежные средства в покупку и производство продукции и их последующую реализацию
	3302

	Итоговая сумма понесенных потерь
	12973

	С применением факторинга:
	

	Сумма отгруженной партии товаров покупателю
	16231

	Перечислено и получено 90% общей суммы оплаты от банка
	14607,9

	Расчет произведен полностью (за минусом суммы дисконта - 6%)
	649

	Стоимость дисконта (6% от общей суммы денежного обязательства)
	974

	Понесенные потери от инфляции (при среднем уровне 0,5% в месяц), из расчета 3 мес.
	10

	Оплата стоимости услуг банка (0,5% от суммы денежного обязательства по условиям договора с АО «Альфа-Банк»)
	812

	Итоговая сумма понесенных расходов и потерь
	1795

	Экономический эффект в условиях применения факторинга
	11178


Таким образом, использование факторинга для ООО «Танцующие» позволит высвободить 11178 тыс.руб.
2. Второе направление - это реструктуризация капитала.
В целях повышения финансовой устойчивости, в рамках финансового оздоровления ООО «Танцующие» необходимо провести реструктуризацию капитала, а именно кредиторской задолженности. Метод, который можно использовать в качестве реструктуризации - предоставление рассрочки по задолженности. При анализе кредиторской задолженности было выявлено, что рост наблюдался по статьям кредиторская задолженность по поставщикам и подрядчикам (по которым уже сделано мероприятие), а так де по прочим кредиторам, в целом, за анализируемый период прирост составил 239,6 % или 5284 тыс.руб. Необходимо применить меры по уменьшению данной статьи. Исходя из того, что состав данной статьи это задолженность перед покупателями и заказчиками по полученным авансам в счет предстоящих поставок продукции, то предлагается произвести переговоры, на предмет предоставлении отсрочки поставки продукции на 6 месяцев, или на расторжение договора поставки, если заказчик не хочет ждать по каким-либо причинам, не смотря на то, что для организации это не выгодно.
Реструктуризация в данном случае необходима, так как по данным договорам, организация не может выполнить обязательства, ввиду того, что поставщик сырья, а именно особого материала зарубежного производства, изменил ценовую политику, увеличив стоимость в 2,5 раза. В связи с этим, производство продукции из данного материала стало не рентабельно. Аналогов за рубежом данного материала нет. В России запускается производство аналога данного материала, но он будет доступен к продаже только через 5 месяцев.
В таблице 3.11 представлены результаты проведенных переговоров с покупателями и заказчиками, с указанием сумм кредиторской задолженности по прочим кредиторам (в разрезе по организациям).
Таблица 3.11 - Решения по переговорам с покупателями и заказчиками, на предмет предоставления отсрочки поставки на 6 месяцев
	Наименование организации
	Сумма, тыс. руб.
	Решение

	1
	2
	3

	ООО Малиста
	946
	Расторгнут договор, с возвратом аванса

	ИП Орлов М.А.
	487
	Договор отсрочки, на 6 месяцев

	ООО Ткани мира
	1493
	Договор отсрочки, на 6 месяцев

	АО Восток
	4245
	Договор отсрочки, на 6 месяцев

	ИП Стороверов С.Ю.
	318
	Договор отсрочки, на 6 месяцев

	Итого
	7489
	 


Из таблицы 3.11 видно, что с одной организацией был расторгнут договор поставки, и возвращена сумма аванса в целом на 946 тыс.руб. С другими четырьмя организациями, были заключены дополнительные договора о предоставлении отсрочки на пол года, при этом поставки будут произведены через пол года.

При реализации предлагаемых решения произойдет изменение основных экономических результатов - таблица 3.12.
Таблица 3.12 - Прогноз основных экономических результатов, при реализации решений

	Наименование показателей
	2015 г.
	При 
реализации первого решения
	При 
реализации второго решения
	При 
реализации всех 
решений

	Выручка от реализации, тыс.руб.
	62188,7
	78419,6
	68731,7
	84962,6

	Себестоимость, тыс.руб.
	45490,2
	57362,9
	50276,3
	62149,0

	Валовая прибыль, тыс.руб.
	16698,5
	21056,7
	18455,4
	22813,6

	Коммерческие расходы, тыс.руб.
	7241,6
	8215,6
	8187,6
	9161,6

	Прибыль от продаж, тыс.руб.
	9456,9
	12841,1
	10267,8
	13652,0

	Прочие доходы, тыс.руб.
	389,1
	389,1
	389,1
	389,1

	Прочие расходы, тыс.руб.
	5331,9
	5331,9
	5331,9
	5331,9

	Проценты к получению, тыс.руб.
	142,8
	142,8
	142,8
	142,8

	Проценты к уплате, тыс.руб.
	1154,2
	1154,2
	1154,2
	1154,2

	Прибыль до налогообложения, тыс.руб.
	3502,7
	6886,9
	4313,6
	7697,8

	Текущий налог на прибыль
	700,5
	1377,3
	862,7
	1539,5

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	45,2
	45,2
	45,2
	45,2

	Чистая прибыль, тыс.руб.
	2757
	5464,4
	3405,7
	6113,1


Представим агрегированный бухгалтерский баланс, при реализации предлагаемых решений, в таблице 3.13.

Таблица 3.13 - Агрегированный бухгалтерский баланс, при реализации предлагаемых решений
	Показатель
	2015 г.
	При 

реализации 

первого решения
	При 

реализации 

второго решения
	При 

реализации всех решений

	1
	2
	3
	4
	5

	АКТИВ
	 
	 
	 
	 

	I. Внеоборотные активы
	 
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	109
	109
	109
	109

	Основные средства
	14743
	14743
	14743
	14743

	Финансовые вложения
	756
	756
	756
	756

	Отложенные налоговые активы
	49
	49
	49
	49

	Итого по разделу I
	15657
	15657
	15657
	15657

	II. Оборотные активы
	
	
	
	

	Запасы
	16236
	16236
	8747
	8747

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	174,0
	174,0
	174,0
	174,0

	Дебиторская задолженность
	16231,0
	0,0
	16231,0
	0,0

	Финансовые вложения
	1066,0
	1066,0
	1066,0
	1066,0

	Денежные средства
	837,0
	6699,4
	1485,7
	7348,1

	Прочие оборотные активы
	84,0
	84,0
	84,0
	84,0

	Итого по разделу II
	34628
	24259,4
	27787,7
	17419,1

	БАЛАНС
	50284
	39916,4
	43444,7
	33076,1

	ПАССИВ
	
	
	
	

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	

	Уставной капитал
	125,0
	125,0
	125,0
	125,0

	Переоценка внеоборотных активов
	182,0
	182,0
	182,0
	182,0

	Добавочный капитал
	1000,0
	1000,0
	1000,0
	1000,0

	Резервный капитал
	1125,0
	1125,0
	1125,0
	1125,0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	2650,0
	8512,4
	3298,7
	9161,1

	Итого по разделу III
	5082
	10944,4
	5730,7
	11593,1

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	
	

	Заемные средства
	4840
	4840
	4840,0
	4840

	Отложенные налоговые обязательства
	193
	193
	193,0
	193

	Итого по разделу IV
	5033,0
	5033,0
	5033,0
	5033

	V. Краткосрочные обязательства
	
	
	
	

	Заемные средства
	1120,0
	1120,0
	1120,0
	1120,0

	Кредиторская задолженность
	35752,0
	19521,0
	28263,0
	12032,0

	Доходы будущих периодов
	3298,0
	3298,0
	3298,0
	3298,0

	Итого по разделу V
	40170
	23939,0
	32681,0
	16450,0

	БАЛАНС
	50284
	39916,4
	43444,7
	33076,1


Из таблицы 3.13 видно, что при реализации первого решения в активе сокращаем дебиторскую задолженность, а в пассиве кредиторскую задолженность. Так же учитываем экономический эффект при внедрении факторинга, заключающийся в сокращении расходов и потерь и относим их в актив - на денежные средства, в пассив на нераспределенную прибыль. Учитывает дополнительную чистую прибыль, по прогнозу основных экономических результатов, в актив - на денежные средства, в пассив - на нераспределенную прибыль.
При реализации второго решения в активе сокращаются запасы, а в пассиве кредиторская задолженность по прочим кредиторам. В активе на денежные средства относим дополнительную чистую прибыль от реализации договоров, в пассив относим данную сумму на нераспределенную прибыль.
Произведем пересчет коэффициентной оценки использования заемного капитала, при реализации предлагаемых решений - таблица 3.14.
Таблица 3.14 - Изменение коэффициентной оценки использования заемного капитала ООО «Танцующие» при реализации предлагаемых решений

	Наименование показателя
	2015 г.
	При 
реализации 
первого решения
	При 
реализации 
второго решения
	При 
реализации всех 
решений
	Абсолютное 
отклонение

	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Коэффициенты оценки рентабельности капитала

	Рентабельности заемного капитала, %
	6,79
	14,73
	8,21
	16,68
	9,89

	Коэффициенты оценки движения капитала 

	Коэффициент поступления заемного капитала
	0,31
	0
	0
	0
	-0,31

	Коэффициент выбытия заемного капитала 
	0,13
	0,36
	0,17
	0,52
	0,40

	Коэффициенты оценки оборачиваемости капитала

	Коэффициент оборачиваемости заемного капитала
	1,53
	2,11
	1,66
	2,55
	1,02

	Период оборота заемного капитала, дн.
	238,36
	172,62
	220,17
	143,24
	-95,11

	Коэффициент оборачиваемости инвестиционного капитала
	6,17
	6,01
	6,58
	6,35
	0,18


Продолжение таблицы 3.14

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Период оборота инвестиционного капитала, дн.
	59,13
	60,72
	55,44
	57,44
	-1,69

	Коэффициенты структуры капитала 

	Коэффициент автономии
	0,10
	0,27
	0,13
	0,35
	0,25

	Коэффициент долга
	0,90
	0,73
	0,87
	0,65
	-0,25

	Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала
	8,89
	2,65
	6,58
	1,85
	-7,04

	Коэффициент финансирования
	0,11
	0,38
	0,15
	0,54
	0,43

	Коэффициент соотношения между долгосрочным и краткосрочным заемным капиталом
	0,13
	0,21
	0,15
	0,31
	0,18


Из таблицы 3.14 видно рост показателя рентабельности заемного капитала при реализации как первого, так и второго решения. В целом данный показатель вырос до 16,68 % (что составило + 9,89 п.п.). На этапе реализации решений будет происходить только выбытие заемного капитала, что отражается на росте коэффициента выбытия заемного капитала.
Так же как следствие происходит уменьшение периода оборота заемного капитала, при реализации всех решений - на 95,11 дня.

Коэффициент долга сократился с 90 % до 65 %, что показывает уже не такую сильную зависимость организации от внешних финансовых источников.
В таблице 3.15 представлен расчет изменения эффекта финансового рычага, при реализации предлагаемых решений.

Таблица 3.15 - Расчет изменения эффекта финансового рычага для ООО «Танцующие» при реализации предлагаемых решений

	Наименование показателей
	2015 г.
	При
реализации
первого решения
	При
реализации
второго решения
	При
реализации всех решений

	1
	2
	3
	4
	5

	Чистая прибыль (ЧП) (с.2400 Ф2)
	2757,0
	5464,4
	3405,7
	6113,1

	Прибыль до налогообложения (БП), (с.2300 Ф2)
	3502,7
	6886,9
	4313,6
	7697,8

	Проценты к уплате (ПУ) (с.2330 Ф2)
	1154,2
	1154,2
	1154,2
	1154,2


Продолжение таблицы 3.15

	1
	2
	3
	4
	5

	Прибыль до уплаты процентов (НРЭИ=БП+ПУ)
	4656,9
	4656,9
	5467,8
	5467,8

	Налог на прибыль, %
	20
	20
	20
	20

	Заемные средства (ЗС) (с.1400+с.1500) среднегодовое значение
	40611
	28972
	37714
	21483

	Собственные средства (СС) (с.1300) среднегодовое значение
	4918
	10944
	5731
	11593

	Капитал организации (К=СС+ЗС) среднегодовое значение
	45529
	39916
	43445
	33076

	Экономическая рентабельность (ЭР=НРЭИ/К), %
	10,23
	11,67
	12,59
	16,53

	Средняя расчетная ставка процента по кредитам
за анализируемый период, за мес. (СРСП=ПУ/ЗС), в %
	2,84
	3,98
	3,06
	5,37

	Плечо рычага (ЗС/СС)
	8,26
	2,65
	6,58
	1,85

	Дифференциал (ЭР-СРСП), %
	7,39
	7,68
	9,53
	11,16

	Дифференциал
	0,074
	0,077
	0,095
	0,112

	Эффект финансового рычага (ЭФР)
	0,480
	0,163
	0,501
	0,165

	ЭФР, %
	48,01
	16,27
	50,15
	16,54


Из таблицы 3.15 видно, что эффект финансового рычага, при реализации первого решения значительно снизился, что говорит об уменьшении эффективности использования заемного капитала, что возникло по причине снижения удельного веса данного капитала. Однако для организации, данные меры сейчас необходимы, для снижения риска неплатежеспособности.
В результате эффект финансового рычага, при реализации всех решений составит 16,54 %.

В итоге, реализовав предлагаемые решения, организация увеличит свою платежеспособность и финансовую устойчивость. Коэффициент долга уменьшится до 65 %, что проявит возможность использования долгосрочного финансирования, с целью повышения рентабельности деятельности, и дальнейшего повышения эффективности использования заемного капитала.

ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Выпускная квалификационная работы посвящена оценке и оптимизации заемного капитала ООО «Танцующие».

Стоит отметить, что разумная финансовая политика организации должна быть основана на понимании того, что заемные средства - это не только ускорители развития, но и усилители финансового риска. Привлекая заемные средства, организация может быстрее и масштабнее выполнить свои задачи. При этом политика заимствования должна быть направлена на определение наилучшего соотношения между риском и ожидаемым доходом.
Проведя анализ основных экономических показателей деятельности ООО «Танцующие» было выявлено, что за анализируемый период выручка организации выросла на 11,57%, при этом прирост себестоимости оказался выше и составил 21,66 %. Превышение прироста себестоимости над выручкой снизило валовую прибыль на 8,99 %. Коммерческие расходы организации сократились на 0,15 %, что говорит, что организация стала тратить меньше денег на реализацию произведенной продукции. В результате воздействия перечисленных выше факторов, прибыль от продаж снизилась на 14,77%. Прибыль до налогообложения организации сократилась на 64,46% под преобладанием процентов к уплате и прочих расходов. Уровень затрат на рубль продукции увеличился с 0,8 руб. в 2013 году, до 0,85 руб. в 2015 году, что связывается в основном с ростом уровня себестоимости;

Анализ финансовой деятельности позволил сделать следующие выводы:

· валюта баланса увеличилась в целом на 20185 тыс.руб. или на 67,06 %. При этом наибольший темп прироста был достигнут в 2014 году по отношению к 2013 году - на 35,46 %.  Наибольший прирост среди активов отмечается по дебиторской задолженности, она увеличились на 15111 тыс.руб. или на 1349,2 %, это плохо характеризует договорную работу в организации. Данный рост возник в результате изменения политики в области стимулирования продаж в 2014 и 2015 годах. Однако политика предоставления отсрочки платежей среди заказчиков увеличивает риск не проведения оплаты, а так же изымает денежные средства из оборота. Так же среди активов отмечается значительный прирост запасов. Высокие темпы прироста запасов и дебиторской задолженности, а  так же небольшая сумма денежных средств и их эквивалентов может оказаться причиной потери ликвидности в последнем отчетном периоде;
· в пассиве баланса отмечается прирост собственного капитала на 7,92 % в 2015 году по отношению к 2013 году, что является не значительным по отношению к росту обязательств организации. Выявлен значительный прирост краткосрочных обязательств, а именно кредиторской задолженности. В 2015 году она выросла по отношению к 2013 году на 19896 тыс.руб. или на 125,48 %. В структуре пассивов организации большая доля приходится на заемные средства, их удельный вес за исследуемый период весьма высока и на конец 2015 года составляет 89,9 %. Долгосрочные обязательства организации к концу анализируемого периода составили 10,01 % к итогу баланса сократившись по сравнению с началом анализируемого периода на 7,9 процентных пункта. Основная их часть - заемные средства. Удельный вес краткосрочных обязательств на конец 2015 года составляет  79,89 %. В структуре краткосрочных обязательств наибольшая доля приходится на кредиторскую задолженность;
· показатели ликвидности организации не соответствуют нормативам и говорят о существовании трудностей в покрытии текущих обязательств, необходимо сокращать кредиторскую задолженность и снижать оборотные активы;
· у организации большая зависимость от внешних источников финансирования, высокий риск хронической неплатежеспособности, что делает ООО «Танцующие» финансово не привлекательной для инвесторов;
· показатели оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженности показывают ухудшение (замедление);

· результаты показателей рентабельности наглядно демонстрируют, что наибольшая эффективность деятельности организации была в 2013 году.  Проблема снижения всех показателей рентабельности связана со снижением прибыли, произошедшая из-за роста затрат на рубль продукции. Так же снижение прибыли не позволяет покрывать текущие обязательства организации, что в совокупности с ростом запасов значительно снижает финансовую устойчивость организации.

Проведя анализ состава и структуры заемного капитала, а так же оценив эффективность его использования, было выявлено, что в течение анализируемого периода наблюдается перераспределение источников финансирования организации, в сторону роста краткосрочных долгов, что увеличивает риски неплатежеспособности ООО «Танцующие», что отрицательно сказывается на ее финансовой устойчивости.
Выделены следующие слабые стороны:

· существенное превышение заемного капитала над собственным;

· значительное превышение заемных средств краткосрочной основы над долгосрочными, что может указывать на недостаточную оптимальность структуры заемного капитала;

· не возможность покрытия активами организации надлежащие им по сроку погашения обязательства;
· удельный вес собственного капитала и долгосрочных обязательств к общей сумме хозяйственных средств организации составляет в 2015 году чуть больше 20 %, при нормальном ограничении более 70 %;

· высокое значение удельного веса кредиторской задолженности в структуре капитала и ее увеличение, характеризует организацию не с лучшей стороны.

В качестве оптимизации заемного капитала было выдвинуто несколько решений, направленных на:
· сокращение кредиторской задолженности, путем высвобождения средств дебиторской задолженности, через факторинг или организацию собственной системы кредитования просрочек платежей, а так же реструктуризация кредиторской задолженности по прочим кредиторам;

· увеличение собственного капитала, за счет роста прибыли организации, с помощью уменьшения расходов на брак продукции, путем внедрения автоматического раскройщика;

· изменения состава заимствований от внешних источников, приумножив при этом долю долгосрочных (спокойных) займов.
Проведя анализ данных решений, а так же использовав метод экспертных оценок, были выбраны два направления - внедрение факторинга, так как собственная система кредитования возможных просрочек по платежам имеет значительный финансовый риск, заключающийся в невозможности востребования платежа вовсе. Так же к реализации принимается решение по сокращению кредиторской задолженности по прочим кредиторам, посредством реструктуризации задолженности, так как в значительной мере отвлекают средства из оборота. Решение по приобретению автоматического раскройщика хоть и увеличит рентабельность производства, однако на его реализацию необходимо прибегать к заемным средствам, что в сложившихся условиях практически не возможно. С имеющимся уровнем финансовой зависимости, кредит или другие формы заимствования, для ООО «Танцующие» просто не доступны, что так же отражается на не возможности принятия решения по увеличению доли долгосрочных (спокойных) займов.

Представив экономическое обоснование предлагаемых решений был составлен прогнозный отчет о финансовых результатах и агрегированный бухгалтерский баланс, которые позволили произвести оценку изменения эффективности использования заемного капитала, которые показатели следующие результаты:
· выявлен рост показателя рентабельности заемного капитала при реализации как первого, так и второго решения. В целом данный показатель вырос до 16,68 % (что составило + 9,89 п.п.). На этапе реализации решений будет происходить только выбытие заемного капитала, что отражается на росте коэффициента выбытия заемного капитала. Так же как следствие происходит уменьшение периода оборота заемного капитала, при реализации всех решений - на 95,11 дня. 

· коэффициент долга сократился с 90 % до 65 %, что показывает уже не такую сильную зависимость организации от внешних финансовых источников.

· эффект финансового рычага, при реализации первого решения значительно снизился, что говорит об уменьшении эффективности использования заемного капитала, что возникло по причине снижения удельного веса данного капитала, а именно кредиторской задолженности. Однако для организации, данные меры сейчас необходимы, для снижения риска неплатежеспособности. В результате эффект финансового рычага, при реализации всех решений составит 16,54 %.

В итоге, реализовав предлагаемые решения, организация увеличит свою платежеспособность и финансовую устойчивость. Коэффициент долга уменьшится до 65 %, что проявит возможность использования долгосрочного финансирования, с целью повышения рентабельности деятельности, и дальнейшего повышения эффективности использования заемного капитала.
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Приложение А
Бухгалтерский баланс ООО «Танцующие» на конец 2015 года

Бухгалтерский баланс

	на
	31 декабря
	20
	15
	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
	0710001

	Дата (число, месяц, год)
	31
	12
	2015

	Организация
	ООО «Танцующие»
	по ОКПО
	68253310

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1841013641

	Вид экономической
деятельности
	Торговля оптовая одеждой и обувью
	по
ОКВЭД
	46.42

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Общество с ограниченной ответственностью
	по ОКОПФ/ОКФС
	65
	16

	Единица измерения: тыс. руб. 
	по ОКЕИ
	384


Местонахождение (адрес)   426006, Удмуртская республик, гор. Ижевск, ул. 14-я, 56 А

	
	
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря

	Пояснения 
	Наименование показателя 
	20
	15
	г.
	20
	14
	г.
	20
	13
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	АКТИВ
	
	
	

	
	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Нематериальные активы
	109
	98
	107

	
	Результаты исследований и разработок
	
	
	

	
	Нематериальные поисковые активы
	
	
	

	
	Материальные поисковые активы
	
	
	

	
	Основные средства
	14743
	14827
	15324

	
	Доходные вложения в материальные ценности
	
	
	

	
	Финансовые вложения
	756
	707
	707

	
	Отложенные налоговые активы
	49
	42
	63

	
	Прочие внеоборотные активы
	
	
	

	
	Итого по разделу I
	15657
	15674
	16201

	
	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Запасы
	16236
	15303
	10641

	
	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	174
	271
	263

	
	Дебиторская задолженность
	16231
	7564
	1120

	
	Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов)
	1066
	1260
	1391

	
	Денежные средства и денежные эквиваленты
	837
	665
	376

	
	Прочие оборотные активы
	84
	34
	115

	
	Итого по разделу II
	34628
	25098
	13898

	
	БАЛАНС
	50284
	40772
	30099


Продолжение приложения А
	
	
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря

	Пояснения 
	Наименование показателя
	20
	15
	г.
	20
	14
	г.
	20
	13
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	ПАССИВ
	
	
	

	
	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	
	Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады товарищей)
	125
	125
	125

	
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	(
	
	)
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Переоценка внеоборотных активов
	182
	180
	175

	
	Добавочный капитал (без переоценки)
	900
	900
	900

	
	Резервный капитал
	1125
	1005
	1005

	
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	2650
	2544
	2504

	
	Итого по разделу III
	5082
	4754
	4709

	
	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	4840
	5045
	5143

	
	Отложенные налоговые обязательства
	193
	235
	247

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	
	
	

	
	Итого по разделу IV
	5033
	5280
	5390

	
	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	1120
	1809
	1724

	
	Кредиторская задолженность
	35752
	26041
	15856

	
	Доходы будущих периодов
	3298
	2889
	2420

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	
	
	

	
	Итого по разделу V
	40170
	30739
	19999

	
	БАЛАНС
	50284
	40772
	30099


Приложение Б
Бухгалтерский баланс ООО «Танцующие» на конец 2014 года

Бухгалтерский баланс

	на
	31 декабря
	20
	14
	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
	0710001

	Дата (число, месяц, год)
	31
	12
	2014

	Организация
	ООО «Танцующие»
	по ОКПО
	68253310

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1841013641

	Вид экономической
деятельности
	Торговля оптовая одеждой и обувью
	по
ОКВЭД
	46.42

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Общество с ограниченной ответственностью
	по ОКОПФ/ОКФС
	65
	16

	Единица измерения: тыс. руб. 
	по ОКЕИ
	384


Местонахождение (адрес)  426006, Удмуртская республик, гор. Ижевск, ул. 14-я, 56 А

	
	
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря

	Пояснения 
	Наименование показателя 
	20
	14
	г.
	20
	13
	г.
	20
	12
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	АКТИВ
	
	
	

	
	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Нематериальные активы
	98
	107
	102

	
	Результаты исследований и разработок
	
	
	

	
	Нематериальные поисковые активы
	
	
	

	
	Материальные поисковые активы
	
	
	

	
	Основные средства
	14827
	15324
	15235

	
	Доходные вложения в материальные ценности
	
	
	

	
	Финансовые вложения
	707
	707
	707

	
	Отложенные налоговые активы
	42
	63
	65

	
	Прочие внеоборотные активы
	
	
	

	
	Итого по разделу I
	15674
	16201
	16109

	
	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Запасы
	15303
	10641
	9965

	
	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	271
	263
	242

	
	Дебиторская задолженность
	7564
	1120
	968

	
	Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов)
	1260
	1391
	1546

	
	Денежные средства и денежные эквиваленты
	665
	376
	298

	
	Прочие оборотные активы
	34
	115
	97

	
	Итого по разделу II
	25098
	13898
	13116

	
	БАЛАНС
	40772
	30099
	29225


Продолжение приложения Б
	
	
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря
	На 31 

декабря

	Пояснения 
	Наименование показателя 
	20
	14
	г.
	20
	13
	г.
	20
	12
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	ПАССИВ
	
	
	

	
	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	
	Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады товарищей)
	125
	125
	125

	
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	(
	
	)
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Переоценка внеоборотных активов
	180
	175
	143

	
	Добавочный капитал (без переоценки)
	900
	900
	900

	
	Резервный капитал
	1005
	1005
	1005

	
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	2544
	2504
	2365

	
	Итого по разделу III
	4754
	4709
	4538

	
	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	5045
	5143
	4979

	
	Отложенные налоговые обязательства
	235
	247
	228

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	
	
	

	
	Итого по разделу IV
	5280
	5390
	5207

	
	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	1809
	1724
	1689

	
	Кредиторская задолженность
	26041
	15856
	14265

	
	Доходы будущих периодов
	2889
	2420
	3526

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	
	
	

	
	Итого по разделу V
	30739
	19999
	19480

	
	БАЛАНС
	40772
	30099
	29225


Приложение В
Отчет о финансовых результатах ООО «Танцующие» на конец 2015 года

Отчет о финансовых результатах

	за
	Январь-Декабрь
	20
	15
	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
	0710002

	Дата (число, месяц, год)
	31
	12
	2015

	Организация
	ООО «Танцующие»
	по ОКПО
	68253310

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1841013641

	Вид экономической
деятельности
	Торговля оптовая одеждой и обувью
	по
ОКВЭД
	46.42

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Общество с ограниченной ответственностью
	по ОКОПФ/ОКФС
	65
	16

	Единица измерения: тыс. руб. 
	по ОКЕИ
	384 


	
	
	За
	Январь-Декабрь
	За
	Январь-Декабрь

	Пояснения 
	Наименование показателя 
	20
	15
	г.
	20
	14
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Выручка 
	62188,7
	59258,2

	
	Себестоимость продаж
	(
	45490,2
	)
	(
	41446,9
	)

	
	Валовая прибыль (убыток)
	16698,5
	17811,3

	
	Коммерческие расходы
	(
	7241,6
	)
	(
	7018,1
	)

	
	Управленческие расходы
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Прибыль (убыток) от продаж
	9456,9
	10793,3

	
	Доходы от участия в других организациях
	
	

	
	Проценты к получению
	142,8
	134,2

	
	Проценты к уплате
	(
	1154,2
	)
	(
	1289,1
	)

	
	Прочие доходы
	389,1
	832,6

	
	Прочие расходы
	(
	5331,9
	)
	(
	4224,6
	)

	
	Прибыль (убыток) до налогообложения
	3502,7
	6246,4

	
	Текущий налог на прибыль
	(
	700,5
	)
	(
	1249,3
	)

	
	в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	

	
	Изменение отложенных налоговых обязательств
	45,2
	39,1

	
	Изменение отложенных налоговых активов
	
	

	
	Прочее
	
	

	
	Чистая прибыль (убыток)
	2757
	4958


Приложение Г
Отчет о финансовых результатах ООО «Танцующие» на конец 2014 года

Отчет о финансовых результатах

	за
	Январь - Декабрь
	20
	14
	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
	0710002

	Дата (число, месяц, год)
	31
	12
	2014

	Организация
	ООО «Танцующие»
	по ОКПО
	68253310

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1841013641

	Вид экономической
деятельности
	Торговля оптовая одеждой и обувью
	по
ОКВЭД
	46.42

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Общество с ограниченной ответственностью
	по ОКОПФ/ОКФС
	65
	16

	Единица измерения: тыс. руб. 
	по ОКЕИ
	384 


	
	
	За
	Январь-Декабрь
	За
	Январь-Декабрь

	Пояснения 
	Наименование показателя 
	20
	14
	г.
	20
	13
	г.

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Выручка 
	59258,2
	55737,7

	
	Себестоимость продаж
	(
	41446,9
	)
	(
	37390,1
	)

	
	Валовая прибыль (убыток)
	17811,3
	18347,6

	
	Коммерческие расходы
	(
	7018,1
	)
	(
	7252,3
	)

	
	Управленческие расходы
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Прибыль (убыток) от продаж
	10793,3
	11095,3

	
	Доходы от участия в других организациях
	
	

	
	Проценты к получению
	134,2
	123,5

	
	Проценты к уплате
	(
	1289,1
	)
	(
	1218,3
	)

	
	Прочие доходы
	832,6
	1565,8

	
	Прочие расходы
	(
	4224,6
	)
	(
	1711,2
	)

	
	Прибыль (убыток) до налогообложения
	6246,4
	9855,1

	
	Текущий налог на прибыль
	(
	1249,3
	)
	(
	1971
	)

	
	в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	

	
	Изменение отложенных налоговых обязательств
	39,1
	23,8

	
	Изменение отложенных налоговых активов
	
	

	
	Прочее
	
	

	
	Чистая прибыль (убыток)
	4958
	7860,3


Заемный капитал





Накопленная ценность





Носитель фактора риска





Носитель фактора ликвидности





Объект временного предпочтения





Объект рыночного обращения





Объект пользования





Фактор производства





Инвестиционный ресурс





Источник дополнительной отдачи





Объект управления





Заемный капитал





Долгосрочный 





Краткосрочный 








Долгосрочные кредиты банков





Долгосрочные кредиты и займы небанковских учреждений





Прочие долгосрочные 


обязательства





Краткосрочные кредиты банков





Краткосрочные кредиты и займы


 небанковских учреждений





Кредиторская задолженность за


товары, работы, услуги





Текущие обязательства по расчетам





Прочие краткосрочные обязательства





Классификация заемных средств





По целям 


привлечения





По форме 


привлечения





По источникам привлечения





По периоду привлечения





заемные средства, привлекаемые для обеспечения воспроизводства внеоборотных активов





заемные средства, привлекаемые для пополнения оборотных активов





заемные средства, привлекаемые для удовлетворения иных хозяйственных или социальных потребностей





заемные средства, привлекаемые в денежной форме (финансовый кредит)





заемные средства, привлекаемые в форме финансовой аренды (финансовый лизинг)





заемные средства, привлекаемые в товарной форме (товарный или коммерческий кредит)





заемные средства, привлекаемые из внешних источников





заемные средства, привлекаемые из внутренних источников





заемные средства, привлекаемые на долгосрочный период (более 1 года)





заемные средства, привлекаемые на краткосрочный период (менее 1 года)





Инструменты долгосрочного финансирования





Традиционные





Нетрадиционные





Акция обыкновенная





Акция привилегированная





Облигация





Кредит





Опцион





Финансовый лизинг





Форфейтинг





Секъюритизация активов





Коэффициентный анализ эффективности использования заемного капитала





Коэффициенты рентабельности





Коэффициенты движения 


капитала





Коэффициенты оценки оборачиваемости 


капитала





Коэффициенты структуры капитала





Эффект финансового рычага (DFL)





Дифференциал финансового рычага (Dif) = Рентабельность активов - Ставка процента








Плечо финансового рычага (FLS) = Заемный капитал / Собственный капитал








Налоговый корректор =


1 - Ставка налога на прибыль








Эффект финансового рычага


ЭФР=(1-ННП) * Дифференциал * Плечо





Собрание учредителей





Директор





Гл. 


бухгалтер





Бухгалтерия





Бизнес 


аналитик





Зам. директора по коммерческим вопросам





Руководитель отдела


продаж





Руководитель отдела 


маркетинга





Начальник производства





Мастера





Экономист





Юрист





Художники





Руководитель отдела


снабжения





Производственный цех (портные,


 закройщики)





Отдел


продаж





Отдел


снабжения





Отдел


маркетинга





Направления оптимизации заемного капитала ООО «Танцующие»





Сокращение кредиторской задолженности





Перед 


поставщиками и 


подрядчиками





По прочим 


кредиторам





Сокращение 


дебиторской 


задолженности (по покупателям) 





Использование факторинга





Внедрение 


собственной 


системы 


кредитования





Реструктуризация задолженности





Переговоры о предоставлении рассрочки на  поставку





Отказ от договора поставки





Снижение расходов по ведению кредиторской задолженности, штрафов и процентов за просрочки платежей





Высвобождение средств





Увеличение собственного капитала





Рост прибыли





Сокращение себестоимости, за счет снижения расходов на брак





Приобретение автоматического раскроечного оборудования





Повышение рентабельности производства





Изменение 


характера внешних заимствований





Увеличение доли долгосрочных (спокойный) 


займов





Следствие





Увеличение инвестиционного капитала, возможность не искать срочно средства для погашения обязательств





Поставка товара / продукции, с условиями предоставления отсрочки платежа





Уступка права требования долга по поставке АО «Альфа-Банк»





Финансирование (до 90 % от общей суммы поставки) сразу после поставки





Оплата за поставленный товар





Выплата остатка оплаты по поставке, за исключением комиссии Фактора
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