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В условиях кризиса в экономике России бизнес-процессы происходят на фоне инфляционного роста, снижения и переориентации спроса, роста конкурентной активности на рынке со стороны зарубежных компаний, низкоэффективной работы финансово-экономических институтов, что благоприятствует существенному росту количества неплатёжеспособных предприятий. 
Сложившаяся ситуация свидетельствует о том, что действующий организационно-экономический механизм планирования деятельности предприятий не соответствует быстроменяющейся экономической ситуации, практически не функционирует и неэффективен. 
Это диктует необходимость разработки нового механизма планирования, защиты от банкротства и финансового оздоровления, способов предварительной диагностики, более соответствующих современным экономическим условиям.
В современной экономике для выживания на рынке и сохранения конкурентных позиций предприятия должны периодически вносить изменения в свою текущую деятельность. 
Актуальность исследования определяется тем, что вывод из кризиса российских предприятий возможен с устранением причин, вызвавших его, а сам процесс планирования и прогнозирования этого вывода и организации финансово-хозяйственной деятельности предприятия можно называть стратегией и тактикой управления предприятием. 
Таким образом, целью исследования является оценка и прогнозирование финансового состояния предприятия.
Задачи исследования:
1. изучить теоретические аспекты оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия;
2. дать организационно-правовую характеристику объекта исследования;
3. дать экономическую характеристику предприятия;
4. выявить состояние и особенности финансов предприятия.
Объект  исследования -  предприятие ООО «Юнитех». Основной вид деятельности: «Оптовая торговля лесоматериалами, строительными материалами и санитарно-техническим оборудованием».
Теоретической и методологической базой исследования послужили научные труды отечественных и зарубежных учёных, а также публикации; законодательная база по вопросам экономического анализа, прочие материалы по теме исследования.
Период исследования деятельности ООО «Юнитех» - 2013 – 2015 гг. 
Информационную основу исследования составляют данные по деятельности, а также показатели финансовой отчетности ООО «Юнитех».
Методическую основу исследования составляют методы логического, системного, статистического, сравнительного анализа.
При обработке практических материалов использовались методы абстрактно-логический, монографический, аналитический, методы сравнения и сопоставления, обобщения, арифметический пересчет. 
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Финансовое состояние предприятия зависит от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Прибыль, полученная от различных видов деятельности, положительно влияет на общее финансовое положение предприятия. И наоборот, нерентабельная деятельность предприятия влечет за собой ухудшение финансовой устойчивости предприятия и его платежеспособности.
В.В. Ковалев определяет финансовое состояние предприятия - как совокупность показателей, отражающих его способность погасить свои долговые обязательства. «Финансовое состояние является результатом взаимодействия всех элементов системы финансовых отношений предприятия и поэтому определяется совокупностью производственно-хозяйственных факторов»[27]. 
Под платежеспособностью  О.В. Ефимова понимает наличие у организации денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по краткосрочной задолженности, требующей немедленного погашения [23].
Устойчивое финансовое положение оказывает положительное влияние на производственную, коммерческую и инвестиционную деятельность, например, в части обеспечения необходимыми средствами эффективного развития предприятия и получения максимума прибыли.
Клишевич Н.Б., Харченко О.Н., Ферова И.С.определя.т финансовую устойчивость предприятий как их конкурентоспособность и потенциал в деловом сотрудничестве. «Оно является гарантом эффективной реализации экономических интересов всех участников финансовых отношений: как самого предприятия, так и его партнеров» [26]. 
Г.В. Савицкая считает, что «финансовая устойчивость - способность предприятия финансировать свою деятельность»  [40]. 
По ее мнению финансовая устойчивость характеризуется  обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для нормального функционирования предприятия, целесообразностью их размещения и эффективностью использования, финансовыми взаимоотношениями с другими юридическими и физическими лицами, платежеспособностью и финансовой устойчивостью.
Устойчивое финансовое положение оказывает положительное влияние на производственную, коммерческую и инвестиционную деятельность, например, в части обеспечения необходимыми средствами эффективного развития предприятия и получения максимума прибыли.
Н.Н. Погостинская определяет финансовую устойчивость предприятий как их конкурентоспособность и потенциал в деловом сотрудничестве. «Оно является гарантом эффективной реализации экономических интересов всех участников финансовых отношений: как самого предприятия, так и его партнеров»[38]. 
Итак, можно сказать, что финансовое состояние предприятия характеризуется широким кругом показателей, в совокупности определяющих его надежность как делового партнера. 
В самом общем виде речь идет о том, насколько предприятие обеспечено необходимыми ресурсами, разумно ли оно распоряжается своим имуществом, как отражается это на размере получаемой им прибыли, как используется полученная прибыль в целях повышения эффективности производства.
Деятельность предприятия должна обеспечивать его способность своевременно исполнять свои обязательства по платежам в бюджет, партнерам, кредиторам, акционерам и собственным работникам.
Одно из главных условий рыночных преобразований - открытость и прозрачность финансового и хозяйственного положения предприятий. Полная и достоверная информация об их деятельности нужна не только акционерам и потенциальным инвесторам и другим заинтересованным лицам. Это непременное условие развития самих акционерных обществ.
Раскрывая и анализируя процесс проведения финансового анализа на предприятии, прежде всего, следует рассмотреть и обозначить актуальность его проведения в разрезе основных субъектов и пользователей финансовой информации. 
Представим следующую ситуацию: успешно развивающееся предприятие с большими производственными и хозяйственными мощностями по итогам отчетного года получило убыток от основной либо прочей деятельности. Одной из основных причин рассматриваемой ситуации является игнорирование либо недостаточно полное проведение финансового анализа [35]. 
Данный факт обусловливается тем, что рассматривая структуру баланса предприятия, например, можно определить состав основных и оборотных средств, проанализировать собственный капитал, а также соотношение собственных и заемных средств. При этом одной из ключевых особенностей финансового анализа является оценка структуры ликвидности баланса и платежеспособности предприятия. 
Расчет основных показателей также определяет финансовая устойчивость предприятия с точки зрения заранее установленных нормативных значений. 
Возвращаясь к вышеописанному примеру, заранее рассчитав и проанализировав финансово-хозяйственную деятельность, аналитик способен на ее основе сформулировать и спрогнозировать дальнейшее развитие предприятия, а также отметить влияние негативных факторов на заранее выбранный результирующий показатель и разработать действенные меры по их устранению.
Актуализируя значение финансового анализа в условиях рыночной экономики необходимо акцентировать внимание на наличие множества факторов, оказывающих непосредственное влияние на результаты деятельности предприятия за отчетный год. К таковым относится: конкуренция, своевременное выполнение обязательств перед поставщиками и подрядчиками, развитие информационных технологий, выпуск инновационных продуктов и товаров-заменителей и т.п. Выявление оценки влияния каждого аспекта на финансовую устойчивость предприятия в целом достигается путем проведения детального финансового анализа.
Среди экономистов отсутствует единство мнений по вопросу о количестве и качестве оценочных показателей финансового состояния предприятий. 
Л.Л. Ермолович считает затруднительным дать объективную оценку финансового состояния предприятия [22]. 
По его мнению, финансовая деятельность предприятий, в отличие от производственной, снабженческой и других видов деятельности труднее поддается непосредственной оценке из-за отсутствия обобщающих показателей или невозможности их количественного измерения. Поскольку финансовая деятельность направлена на обеспечение бесперебойного осуществления товарно-денежных операций, связанных с производственной, торговой и другими видами деятельности, критерием оценки финансового состояния предприятий является его платежеспособность, то есть возможность своевременно и полностью производить   расчеты со своими работниками по платежам в бюджет и внебюджетные фонды, с поставщиками за полученные сырье и материалы, с банком по ссудам и т.д. 
Состояние платежеспособности может устанавливаться по данным баланса за год по формуле средней хронологической. 
Для расчетов берутся данные об остатках денежных средств на расчетном счете и в кассе, чем они значительнее, тем с большей вероятностью можно утверждать, что предприятия в анализируемом периоде располагают определенными средствами для осуществления всех расчетов и платежей. Однако наличие незначительных остатков денежных средств или даже их отсутствие еще не означает, что предприятия неплатежеспособны. Предприятия могут быть неплатежеспособны на протяжении всего анализируемого года или в отдельные периоды (недели, месяцы), могут полностью или частично срывать погашение своих финансовых обязательств [13]. 
Неплатежеспособность может выступать как временное и как хроническое, трудно преодолимое состояние.
Поэтому более обоснованной представляется точка зрения ученых, которые утверждают, что финансовая устойчивость предприятий может быть охарактеризовано только при помощи системы показателей. 
В зарубежных странах общая оценка финансового состояния предприятий осуществляется с помощью специальных коэффициентов, характеризуемых финансово-оперативными показателями. 
Эти коэффициенты представляют большой  интерес для экономистов:  они  позволяют установить круг сведений, важный для оценки финансовой устойчивости предприятий с целью принятия обоснованных решений, элиминируют искажение влияния инфляции.
Использование коэффициентов в оценке финансового состояния предприятий предлагают И.Т. Балабанов, О.В. Ефимова, В.В. Ковалев, А.Д. Шеремет  и др.
Аналитическая ценность коэффициентов подтверждается также широким их использованием в мировой практике и тем, что в зарубежных  странах издаются специальные издания, в которых публикуются статистические сводки по этим показателям: созданы специализированные фирмы, информационные агентства, занимающихся оценкой финансовой устойчивости предприятий и продающих эту информацию. Это особенно актуально для заинтересованных лиц в получении аналогичного аналитического продукта по российским предприятиям [25].
Результаты исследования позволяют сделать вывод о том, что сравнительный анализ финансового состояния предприятий можно  осуществлять с помощью рейтинговых методик и системы показателей.
Американские исследователи зафиксировали определенную закономерность возникновения спада и подъема, кризисных ситуаций и банкротств. 
Она заключается, во-первых, в математически определенной продолжительности циклов спада и подъема, характерных для форм малого и среднего бизнеса. Так, фаза подъема в среднем длится 3 года (от 1,1 до 7,7 лет), а фаза падения 2,8 года (от 2 до 12 лет) для исследуемого массива американских фирм [17].
Рыночная экономика, на протяжении многих десятилетий и столетий являющаяся основой развития западных стран, выработала определенную систему контроля, диагностики и, по возможности защиты предприятий от полного краха или систему банкротства. 
Достаточная универсальность этой системы делает ее приемлемой для разработки с учетом особенностей национальной экономической политики, механизма защиты предприятий и предотвращения их банкротства в РФ. 
Важной составляющей системы банкротства является диагностика финансового состояния предприятия, контроль и своевременное упреждение и предотвращение приближающихся кризисных ситуаций. 
Своевременная и качественная диагностика и профилактическая работа, по сути, является главной задачей управления предприятием вообще и кризисного в частности. 
Если рассмотреть причинную зависимость кризисных ситуаций, то, как об этом уже упоминалось, она скрыта в самом рыночном хозяйстве, вызвана постоянным изменением рыночных ориентации потребителя. 
Однако это общая экономическая предпосылка вовсе не означает фатального исхода для любого предприятия.
Любая попытка классификации причин банкротства предприятия будет субъективной. 
Тем не менее, в общем можно сказать, что предприятия разоряются либо из-за неудовлетворительного управления, либо из-за экономических факторов, лежащих вне области менеджерского контроля. Причины неудовлетворительного управления представлены на рисунке 1[26].



Рисунок 1 - Причины неудовлетворительного управления  

Неудачи деятельности предприятий следует рассматривать как результат взаимодействия целого ряда факторов.
Экономические факторы, вызывающие банкротство предприятия включают:
· неплатежи;
· непосильные налоги и штрафы;
· непродуманная конверсия;
· повышение процентных ставок;
· инфляция;
· колебание курсов иностранных валют;
· падение спроса (например, вследствие изменения потребительских вкусов, сокращения производства промышленности, использующей данную продукцию, или недостатка денег у покупателей);
· изменения законодательства, регулирующего хозяйственную деятельность в России  (например,  Федеральный закон «Об обществах с ограниченной ответственностью» [3]).
Оценивая деятельность предприятия необходимо принимать во внимание влияние инфляции на его финансовое состояние. Небольшая инфляция считается допустимой и способствует росту активности владельцев денег, побуждая вкладывать их в прибыльные мероприятия, поскольку деньги, находящиеся без движения, быстро обесцениваются.
Однако высокая инфляция отрицательно влияет на весь воспроизводственный процесс и является основным дестабилизирующим фактором развития производства и устойчивости финансового положения предприятий.
Инфляция приводит к разрыву между реальной сегодняшней стоимостью каких-либо накопленных средств и тем, какая оценка (или покупательная способность) им придавалась ранее, в период накапливания или в момент создания. Под ее влиянием структура активов и пассивов баланса предприятия искажается. В результате надежность управления финансово-хозяйственными процессами предприятия снижается до опасного уровня [17].
Таким образом, в условиях инфляции в связи с искажением информации в отчетах, пользователи могут принимать решения не адекватные реальным процессам. Объективно оценить финансовое состояние предприятий без коррекции на инфляцию данных отчетности невозможно.
Исследования показывают, что определение реального финансового состояния предприятия - сложный и трудоемкий процесс, требующий рассмотрения множества возможных интерпретаций, сравнений и сопоставлений. В условиях рыночной экономики в оценке финансового состояния предприятий происходит перенос центра тяжести на качественные показатели.
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Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использованием средств (активов) и характером источников их формирования (собственного капитала и обязательств, т.е. пассивов). 
Экономический анализ финансово-хозяйственной деятельности любого предприятия начинается с оценки финансового состояния по данным бухгалтерского баланса[21].
При проверке баланса на признаки «хорошего баланса» следует учитывать:
1. Валюта баланса в конце отчетного периода должна увеличиваться по сравнению с началом периода.
2. При прочих равных условиях темпы роста оборотных активов должны быть выше, чем темпы прироста внеоборотных активов.
3. Собственный капитал организации должен превышать заемный и темпы его роста должны быть выше, чем темпы роста заемного капитала.
4. Темпы прироста дебиторской и кредиторской задолженности должны быть примерно одинаковые.
5. Доля собственного капитала в валюте баланса должна быть ≥ 50%
6. В балансе должна отсутствовать статья «Непокрытый убыток отчетного года и прошлых лет».
Далее,Д.В. Лысенко[31], Л.Е. Басовский, Е.Н. Басовская[10], и другие авторы предлагают провести анализ динамики и структуры баланса, который включает:
1. исследование структуры активов и пассивов для выявления относительной значимости тех или иных статей (вертикальный анализ);
2. исследование изменений валюты баланса в целом и отдельных его статей (горизонтальный анализ);
3. исследование динамики изменения показателей за ряд периодов для выявления и прогнозирования присущих им тенденций (трендовый анализ).
О.В. Ефимова рекомендует рассматривать бухгалтерский баланс, при оценке финансового положения предприятия, с точки зрения установления рациональности структуры имущества и его источников, обеспечивающей текущую платежеспособность[23]. 
Платежеспособность предприятия является одним  из  важнейших  критериев  оценки  его  финансового   положения.
А.Д. Шеремет отмечает, что способность предприятия платить по своим краткосрочным обязательствам принято называть ликвидностью (текущей платежеспособностью)[44].
По определению Н.Н. Бондиной, И.А. Бондина, Т.В. Зубковой, И.В. Павловой «ликвидность баланса выражается в степени покрытия обязательств организации его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. Ликвидность баланса достигается путем установления равенства между обязательствами организации и его активами» [14].
Другим методическим подходом к экономическому анализу баланса предприятия является определение типа финансовой устойчивости. Он рассматривается различными авторами, в частности Л.А. Адамайтис [6], А.Д. Шереметом [44]. 
Данный подход основывается на общей балансовой модели и предполагает два направления оценки финансовой устойчивости:
Первое - исходя из степени покрытия запасов и затрат источниками средств. 
Второе - исходя из степени покрытия основных средств и других внеоборотных активов источниками средств.
Путем последовательного охвата этих источников определяются показатели:
1. Излишек (+), недостаток (-) собственного оборотного капитала для формирования запасов:

                   ± Nс = Aс – Z = (Eс - F) – Z                                          (1)

2. Излишек (+), недостаток (-) собственного и долгосрочного заемного капитала (чистого оборотного капитала) для формирования запасов:

                  ± Nч = Aч – Z = (Eс + Kd - F) - Z                                    (2)

3. Излишек (+), недостаток (-) обшей величины основных, нормальных источников формирования запасов:
                  ± Nе = Aе – Z = (Eс + Kd+ Kt - F) – Z                                (3)

На основании этих расчетов определяется трехкомпонентный показатель, лежащий в основе идентификации определенных типов финансовой ситуации.
По мнению Е.М. Сорокиной, полученное значение трехкомпонентного показателя может характеризовать состояние финансовой устойчивости как [43]: 
1. абсолютно устойчивое, т.е. все запасы предприятия покрываются собственными оборотными средствами, если:

Nс> 0 и Nч> 0 и Nе> 0.                                        (4)

2. нормальное, при котором предприятие использует для покрытия запасов помимо собственных оборотных средств также и долгосрочные привлеченные средства, если:

Nс< 0 и Nч> 0 и Nе> 0.                                        (5)

Л.А. Адамайтиспод нормальным типом финансовой устойчивости предлагает понимать соотношение Nс< 0 и Nч< 0 и Nе ≥ 0, т.е. присутствует недостаток чистого оборотного капитала,  восполняемый за счет привлечения краткосрочных кредитов и займов [6].
3. неустойчивое, характеризуемое нарушением платежеспособности, при котором сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств, сокращения дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемости запасов, если [43]: 

Nс< 0 и Nч< 0 и Nе> 0.                                        (6)

Л.А. Адамайтис под неустойчивым финансовым положением предлагает понимать соотношение Nс< 0 и Nч< 0 и Nе ≥ 0, т.е. всех основных нормальных источников не достаточно для формирования запасов и   для этих целей привлекается кредиторская задолженность, при этом обязательное условие для II и III типа – наличие собственных оборотных средств или, как минимум, чистого оборотного капитала [6]
4. кризисное  при котором предприятие находится на грани банкротства, т.к. денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают даже его кредиторской задолженности и просроченных ссуд, если [43]: 

Nс< 0 и Nч< 0 и Nе< 0.                                        (7)

Е.М. Сорокина отмечает, что основными способами выхода из неустойчивого и кризисного финансовых состояний будут: пополнение источников формирования запасов и оптимизация их структуры, а также обоснованное снижение уровня запасов [43].
Л.А. Адамайтис выделяет кризисное финансовое положение соотношением: Ас < 0 и Ач< 0 и Eс(ЧА) < 0, а также выделяет пятый тип финансовой устойчивости - стадию банкротства  (Ес (ЧА) ≤ 0), т.е. отраженная в бухгалтерском  балансе сумма непокрытых убытков (отчетного года и прошлых лет) превышает суммы по другим статьям собственного капитала [6].
Г.П. Бачинский, О. Е. Белова, Д. М. Бенюмова[12] отмечают, что поскольку положительным фактором финансовой устойчивости является наличие источников формирования запасов, а отрицательным фактором - величина запасов, то основными способами выхода из неустойчивого и кризисного финансового состояний будут: пополнение источников формирования запасов и оптимизация их структуры, а также обоснованное снижение уровня запасов. 
Наиболее распространенным и стандартным сценарием в анализе финансовой устойчивости организации является расчет и оценка коэффициентов финансовой устойчивости (финансовой структуры), который предлагают авторы Л.А. Адамайтис [6], Л.Е. Басовский, Е.Н. Басовская [10], О.В. Ефимова [24], В.В. Ковалев[28], Н.П. Любушин[33]и др. 
В основном коэффициенты финансовой устойчивости характеризуют структуру капитала организации, а также внутрибалансовые соотношения между отдельными элементами актива и пассива баланса. 
Несомненным преимуществом коэффициентного метода анализа является то, что для большинства коэффициентов разработаны рекомендуемые нормальные значения и ограничения (таблица 1)[6].

Таблица 1 ― Коэффициенты финансовой устойчивости и алгоритм их расчета
	Показатель
	Алгоритм расчета 
	Рекомендуемое значение

	1
	2
	3

	1.Коэффициент автономии (фи-нансовой независимости, концент-рации собственного капитала)
	

	0,5 - 0,6

	2.Коэффициент финансовой зависимости (концентрации заемного капитала)
	

	0,4 – 0,5

	3.Коэффициент устойчивого финансирования
	

	0,7 – 0,8

	4.Коэффициент покрытия обяза-тельств собственным капиталом 
	

	≥1

	5. Коэффициент собственного финансирования внеоборотных и материальных оборотных активов 
	

	0,8-0,9

	6.Соотношение заемных и собст-венных средств (коэффициент финансовоголевериджа)
	

	≤ 1
<Кти

	7.Коэффициент сохранности собственного капитала
	

	>1

	8.Соотношение текущих активов и иммобилизованных средств
	

	зависит от отраслевой принадлежности>Кзс

	9.Коэффициент иммобилизации активов (постоянного актива)
	

	зависит от отраслевой принадлежности

	10.Коэффициент иммобилизации собственного капитала
	

	0,6 – 0,8

	11.Коэффициент маневренности (мобильности) собственного капитала
	

	0,2 – 0,4

	Продолжение таблицы 1

	1
	2
	3

	12.Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (чистым оборотным капиталом)
	



	0,3 – 0,5
(нижняя граница 0,1)

	13.Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками (чистым оборотным капиталом)
	



	0,6 – 0,8
(нижняя граница 0,5)



Для оценки платежеспособности предприятия используется также бухгалтерский баланс.
Ликвидность баланса по определению Э.А. Макарьян- это возможность субъекта хозяйствования обратить активы в наличность и погасить свои платежные обязательства, определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств. Она зависит от степени соответствия величины имеющихся платежных средств величине краткосрочных долговых обязательств. Ликвидность баланса предполагает изыскание платежных средств только за счет внутренних источников (реализации активов)[36].
От степени ликвидности баланса и предприятия зависит платежеспособность. В то же время ликвидность характеризует как текущее состояние расчетов, так и перспективу. Предприятие может быть платежеспособным на отчетную дату, но при этом иметь неблагоприятные возможности в будущем, и наоборот.
По показателям бухгалтерского баланса соотношения между активом и пассивом могут быть представлены в следующем виде. 
Абсолютно ликвидным будет считаться баланс, для которого выполняются следующие соотношения:

А1  П1, А2  П2, А3  П3, А4 ≤ П4.                             (8)
А1 – наиболее ликвидные активы (суммы по всем статьям денежных средств, которые могут быть использованы для выполнения текущих расчетов немедленно, а так же в эту группу включаются краткосрочные финансовые вложения).
А2 – быстро реализуемые активы (активы, для обращения которых в наличные средства требуется определенное время, т.е. дебиторская задолженность до 12 месяцев и прочие активы).
А3 – медленно реализуемые активы (наименее ликвидные активы – запасы, дебиторская задолженность через 12 месяцев, НДС).
А4 – труднореализуемые активы (активы, которые предназначены для использования в хозяйственной деятельности в течение продолжительного периода времени, т.е. внеоборотные активы).
П1 – наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность, расчеты по дивидендам, прочие краткосрочные обязательства, а также ссуды, не погашенные в срок).
П2 – краткосрочные пассивы (краткосрочные заемные кредиты банков и прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты).
П3 – долгосрочные пассивы (долгосрочные заемные кредиты и прочие долгосрочные пассивы).
П4 – постоянные пассивы (статьи 3 раздела баланса - капитал и резервы, так же доходы будущих периодов, фонды потребления и резервы предстоящих расходов и платежей) [38].
Расчет коэффициентов ликвидности для определения платежеспособности организации В.В. Ковалев предлагаtт проводить по данным бухгалтерского баланса. Расчёт и оценка основных  коэффициентов ликвидности  баланса представлены в таблице 2[28].
В настоящее время важно не только проанализировать финансовое состояние предприятия, но и спрогнозировать финансовую устойчивость, а также разработать мероприятия по ее повышению.
Таблица 2 – Основные коэффициенты ликвидности баланса и платежеспособности организации 
	Показатель
	Алгоритм расчёта
	Рекомендуемое 
значение

	
	
	

	1.Коэффициент абсолютной ликвидности 
	

	0,2-0,3

	2. Коэффициент промежуточной ликвидности (критической ликвидности)
	

	0,8-1,1

	3. Коэффициент текущей ликвидности 
	

	1,7-2,0

	4. Степень платежеспособности по текущим обязательствам 
	Кпто = Рt / Vсрм
	0,3



Прогнозирование играет важную роль в системе финансового анализа. Оно определяет финансовую устойчивость, платежеспособность и другие характеристики на кратко-, средне- и долгосрочную перспективу, лежит в основе построения стратегии. 
Главная цель состоит в том, что позволяет оценить перспективы и то соответствие их задачам, стоящим пред организацией.
Анализ финансовой устойчивости, проводимый по данным отчетности, позволяет выявить угрозу банкротства и своевременно осуществлять систему мер по финансовому оздоровлению предприятия. 
Поэтому логическим продолжением ретроспективного (текущего) анализа является прогнозирование финансового состояния организации и диагностика вероятности банкротства [6].

[bookmark: _Toc442393416]1.3. Методические основы прогнозирования финансового состояния предприятия

В прогнозировании финансовой устойчивости наиболее распространенными являются  следующие методы (группы методов):
· неформализованные, включающие выявление критериев и признаков, свидетельствующих о возможных в будущем финансовых затруднениях и риске банкротства;
· статистико-экономические (трендовые модели и экстраполяция)
· расчетно-аналитические и (расчет коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности, расчет потребности в активах и капитале,  различные методы построения прогнозных форм отчетности);
· дискриминантные математические модели вероятности банкротства [6].
Прогнозный финансовый анализ позволяет:
· повысить эффективность управления предприятием за счет координации долгосрочных и краткосрочных целей его развития;
· заблаговременно определить, насколько основные направления предполагаемой деятельности соответствуют генеральным задачам, стоящим перед предприятием;
· своевременно оценить, насколько показатели финансового плана соответствуют внутренним возможностям предприятия и условиям внешней среды;
· предотвратить неэффективное использование ресурсов;
· охарактеризовать перспективы роста [18].
Результатом прогнозного финансового анализа является формирование вероятностного суждения о будущем финансовом состоянии и финансовой устойчивости на основе применяемых количественных и качественных методов.
Неотъемлемой частью прогнозирования финансовой устойчивости организации является построение прогнозных форм отчетности. Необходимость одновременного построения прогнозов по обеим формам обусловлена тем, что отправной точкой финансового прогнозирования является прогноз продаж и финансовых результатов, а конечной целью - расчет прогнозной величины активов и пассивов баланса. 
Поэтому, в общем случае, перспективный анализ финансового состояния предприятия представляет собой изучение его финансово-хозяйственной деятельности с целью определения финансового состояния этого предприятия в будущем.
Прогнозный баланс позволит установить и оценить изменения, которые произойдут в активах предприятия и источниках их формирования в результате хозяйственных операций на планируемый период времени. Прогнозный баланс может составляться на основе системы плановых расчетов всех показателей производственно-хозяйственной деятельности, а также на основании динамики отдельных статей баланса и их соотношений [25].
Сопоставление прогнозных значений баланса с фактическими, на конец отчетного периода позволит установить, какие изменения произойдут в финансовом состоянии предприятия, что даст возможность своевременно внести коррективы в производственно-финансовую деятельность. Прогнозный баланс составляется так:
· определяется   величина   выручки   в   прогнозируемом   периоде,   с использованием метода абсолютного прироста;
· определяется относительный показатель чистой рентабельности продаж;
· определяется величина прогнозируемой прибыли, резервного капитала, резервов;
· определяется прогнозное значение нераспределенной прибыли;
· определяется прогнозная величина внеоборотных активов;
· рассчитывается прогнозное значение текущих активов;
· определяется прогнозная величина кредиторской задолженности;
· определяется   необходимая   величина   дополнительных   источников финансирования [42].
Г.В. Савицкая считает, что к прогнозированию баланса следует приступать после анализа и корректировки прогнозного отчета о прибылях и убытках. При составлении прогнозного баланса следует использовать те же подходы, что и при составлении отчета о прибылях и убытках, а именно, применять те же допущения и выводы, которые были приняты при прогнозировании различных статей отчета о прибылях и убытках [40]. 
Существует несколько способов составления прогнозного баланса:
· Метод на основе пропорциональной зависимости показателей от объема продаж;
· Методы с использованием математического аппарата;
· Специализированные методы.
Подход к прогнозированию баланса на основе метода пропорциональной зависимости показателей (статей) баланса от объема реализации состоит в допущении, что статьи баланса, взаимозависимые от объема реализации, изменяются пропорционально изменению объема реализации. То есть, для построения прогнозного баланса принимается, что каждая пропорционально меняющаяся статья актива и пассива баланса изменяется в той же пропорции, в какой изменяется объем реализации. Данный метод называют также «методом процента от продаж» [17]. 
Из всех применяемых этот метод является наиболее простейшим, но прогнозы, построенные на его основе, не всегда обладают достаточной точностью.
При использовании названного метода исходят не только из того, что некоторые статьи баланса изменяются в той же пропорции, что и объем реализации, но признании версии, что фактически сложившееся состояние баланса и отдельных его статей является оптимальными по отношению к фактическому объему реализации в данном отчетном году.
Процедура составления проекта баланса при использовании данного метода состоит в следующем. Определяется желаемый к достижению в прогнозируемом периоде прирост объема реализации. Затем определяются те статьи, которые изменяются в той же пропорции, что и объем реализации (запасы, затраты, основные средства, кредиторская задолженность поставщикам, задолженность по заработной плате, бюджету и внебюджетным фондам, нераспределенная прибыль). Данные статьи увеличивают на столько процентов, на сколько процентов изменился объем выручки от реализации. Долгосрочные обязательства и собственный акционерный капитал признаются неизменными. Полученные значения статей актива и пассива баланса суммируют, и проверяют баланс с точки зрения соблюдения балансового равенства. Сумма превышения актива баланса над пассивом определяет потребность в дополнительном внешнем финансировании. 
Данная величина принимается для корректировки баланса и приведения его к балансовому соответствию. Чем больше прирост объема реализации, тем больше потребность во внешнем финансировании. Незначительный прирост объема финансирования может быть покрыт краткосрочными пассивами и наращенной нераспределенной прибылью.
При этом могут возникнуть следующие ситуации [19]: 
1) превышение пассивов над активами, которое указывает на избыток источников и возможность: расширения масштабов деятельности организации. В этом случае на сумму разницы можно увеличить активы (те из них, потребность которых выше), снижения кредиторской задолженности. Сокращение кредиторской задолженности приведет и к повышению ликвидности прогнозного баланса, повышения нормы распределения чистой прибыли на дивиденды либо выплат материального поощрения работникам по итогам года;
2) превышение активов над пассивами, которое свидетельствует о потребности в дополнительных источниках финансирования. На полученную сумму дефицита капитала в прогнозном балансе должны быть определены источники его покрытия, а имении: кредиты всех видов, прежде всего краткосрочные кредиты, возможное увеличение собственного капитала за счет выпуска дополнительных акций и др. 
На этой основе можно осуществить определение прогнозных значений коэффициентов, характеризующих финансовую устойчивость организации.
В целом, прогнозная бухгалтерская (финансовая) отчетность используется для расчета ожидаемых значений финансовых показателей, их оценки и оценки будущего финансового положения предприятия.
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Объектом исследования является ООО «Юнитех».
Юридический адрес организации: 610017, г. Киров, ул. Горького, д 5.
Почтовый адрес организации: 610017, г. Киров, ул. Горького, д 5.
Общество руководствуется в своей деятельности законодательством РФ и Уставом. 
Цель деятельности ООО «Юнитех» – увеличение прибыли.
Компания зарегистрирована 5 декабря 2008 года (Инспекция Федеральной налоговой службы по городу Кирову). ОГРН: 1084345142045. ИНН: 4345246404. 
Основной вид деятельности: «Оптовая торговля лесоматериалами, строительными материалами и санитарно-техническим оборудованием». 
Дополнительные направления: 
· «Распиловка и строгание древесины, пропитка древесины»; 
· «Предоставление услуг в области лесоводства и лесозаготовок»;
· «Лесоводство и лесозаготовки».
Обществом с ограниченной ответственностью признается хозяйственное общество, уставный капитал которого разделен на доли; участники общества с ограниченной ответственностью не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им долей. 
Учредителем (участником) ООО «Юнитех» является физическое лицо.
Директором ООО «Юнитех» является Урванцева Анна Викторовна.  Организационная структура организации построена по линейно-функциональному типу и представлена на рисунке 2.
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Рисунок 2 – Схема организационной структуры ООО «Юнитех»

Структура управления ООО «Юнитех» представлена на рисунке 3.
 (
Учредитель
ООО «Юнитех»
)

 (
Директор 
ООО «Юнитех»
)



 (
Главный бухгалтер
) (
Начальник отдела 
сбыта
)
 (
Начальник отдела маркетинга
)

 (
Кладовщик
)


Рисунок 3 – Структура управления ООО «Юнитех»

Все структурные звенья ООО «Юнитех»  связаны между собой с помощью линейно-функциональной системы управления, которая координирует и контролирует текущую деятельность фирмы, разрабатывает долгосрочную стратегию и т.д. 
Функциональные связи имеют место по линии движения информации и управленческих решений по тем или иным функциям управления.
Отдел сбыта занимается подготовкой и заключением договоров на поставку продукции потребителям, согласованием условий поставок, осуществляет контроль за выполнением заказов, договорных обязательств и т.д.
Бухгалтерия предприятия организует работу по постановке и ведению бухгалтерского учета, руководит формированием информационной системы учета и отчетности в соответствии с требованиями законодательства, обеспечивает предоставление необходимой бухгалтерской информации пользователям, осуществляет контроль и т.д.
Основной задачей отдела маркетинга является повышение уровня продаж ООО «Юнитех», проведение маркетинговых исследований по изучению спроса на продукцию предприятия.
Основные задачи склада ООО «Юнитех» состоят в организации нормального обеспечения деятельности соответствующими материальными ресурсами, обеспечении их сохранности и максимальном сокращении затрат, связанных с осуществлением складских операций.
Основными покупателями ООО «Юнитех» являются:
· ОАО «Домостроитель» - один из крупнейших поставщиков мебели из массивной древесины для фирмы «ИКЕА» в России.
· ОАО КДП «Новая Вятка» - специализируется на комплексных поставках плит МДФ (MDF) и ДВП.
· ООО ЛПК «Полеко» – специализируется на производстве и реализации ДВП, круглых лесоматериалов.
Поставщиками предприятия являются ООО «Лесоруб», ООО «Стройлесснаб» и многие другие. 
Довольно прибыльна торговля товарами с мелкооптового склада предприятия.
Основные конкуренты предприятия – ООО «Велес», фирмы «КИРОВПРОМ», «Вятка Сиблес», «Нагорская МСО» и индивидуальные предприниматели.
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Отчетность предприятия представлена в ПриложенияхА, Б.
Рассмотрим показатели размера ООО «Юнитех» (таблица 3).

Таблица 3 – Показатели размера ООО «Юнитех»
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013 г.

	Выручка, тыс.руб.
	2120
	1701
	5967
	281,46

	Среднесписочная численность работников, чел.
	13
	10
	10
	76,92

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс.руб.
	415,5
	580,5
	551
	132,61

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс.руб.
	16089
	15022
	13330
	82,85



В соответствии с данными таблицы  отметим, что численность персонала с 2013 по 2015 гг. сократилась на 3 человека (на 23,08%), за два последних года численность персонала не менялась и составила 10 чел.
Среднегодовая стоимость основных средств за три года возросла на 32,61%. 
Среднегодовая стоимость оборотных средств сократилась на 17,15%.
Состав и структура основных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. представлена в таблице 4.
Структура основных средств за период 2013 – 2015 гг. претерпела незначительные изменения. В 2014 г. наблюдалось значительное увеличение по статье «Транспортные средства». 

Таблица 4 – Состав и структура основных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 год
	2014 год
	2015 год
	2015 г. к 2013 г., %

	
	тыс.
руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Машины и оборудование
	84,21
	20,05
	52,34
	7,06
	56,96
	15,78
	67,64

	Транспортные средства
	189,46
	45,11
	498,25
	67,24
	159,12
	44,08
	61,15

	Вычислительная и оргтехника
	115,22
	27,43
	162,18
	21,89
	115,85
	32,09
	138,10

	Инструменты и хозяйственный инвентарь
	31,11
	7,41
	28,23
	3,81
	29,07
	8,05
	93,44

	Итого:
	420
	100
	741
	100
	361
	100
	85,95



Общая величина основных средств за три года сократилась на 14,05%. В структуре основных средства в 2015 г. наибольшую долю занимают «Транспортные средства» - 44,08%, что связано с высокой стоимостью данного вида основных средств и «Вычислительная и оргтехника» - 32,09%, что связано со специализацией предприятия.
Обеспеченность и  эффективность использования основных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. представлена в таблице 5.

Таблица 5 – Обеспеченность и  эффективность использования основных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	Годы
	2015 г. к 2013 г., %

	
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	2120
	1701
	5967
	281,46

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	76
	-272
	-346
	-455,26

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	415,5
	580,5
	551,0
	132,61

	Среднесписочная численность работников, чел.
	13
	10
	10
	76,92

	Фондоотдача
	5,10
	2,93
	10,83
	212,25

	Фондоемкость
	0,20
	0,34
	0,09
	47,12

	Фондовооруженность
	31,96
	58,05
	55,10
	172,39

	Фондорентабельность, %
	18,29
	-46,86
	-62,79
	×



Соотношение выручки и основных средств за два года возросло в 2,12 раза (фондоотдача), а отношение основных средств к численности персонала ООО «Юнитех» (фондовооруженность) возросло на 72,39%. Увеличение фондоотдачи указывает на повышение эффективности использования основных фондов ООО «Юнитех». 
Рентабельность использования фондов имеет отрицательное значение и подтверждает негативные тенденции, значительное снижение фондорентабельности вызвано уменьшением показателя прибыли от продаж ООО «Юнитех».  В 2015 г. ООО «Юнитех» получило убыток от продаж в результате своей деятельности в размере 346 тыс. руб. (в 2013 году, предприятие получило убыток от продаж в размере 272 тыс. руб.).
Состав и структура оборотных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 6.

Таблица 6 – Состав и структура оборотных средств ООО «Юнитех» 
	
Показатели
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	2015 г. к 2013 г., %

	
	тыс.
руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс.
руб.
	%
	

	Запасы 
	280
	1,52
	1056
	9,06
	2518
	16,79
	899,29

	НДС
	578
	3,14
	218
	1,87
	25
	0,17
	4,33

	Дебиторская задолженность
	12290
	66,86
	3756
	32,21
	3167
	21,11
	25,77

	Краткосрочные фин. вложения
	5213
	28,36
	6625
	56,81
	9288
	61,92
	178,17

	Денежные средства
	4
	0,02
	0
	0
	1
	0,01
	25,00

	Прочие оборотные активы
	17
	0,09
	6
	0,05
	0
	0
	0

	Общая величина оборотных средств на конец года
	18383
	100
	11661
	100
	14999
	100
	81,59

	Общая величина оборотных средств на начало года
	13795
	×
	18383
	×
	11661
	×
	84,53

	Средняя величина оборотных средств
	16089
	×
	15022
	×
	13330
	×
	82,85



Как видно из таблицы, в структуре оборотных активов ООО «Юнитех» наибольшую долю составляют краткосрочные финансовые вложения – 61,92% в 2015 г., их величина за 2013 – 2015 гг. возросла в 1,78 раза (на 4075 тыс. руб.).
Величина запасов возросла в 9 раз и составила в 2015 г. 2518 тыс. руб. Доля дебиторской задолженности в 2015 г. составляет 21,11%. Величина дебиторской задолженности существенно сократилась, что свидетельствует об ужесточении кредитной политики ООО «Юнитех» по отношению к своим дебиторам.
Эффективность использования оборотных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 7.

Таблица 7 – Эффективность использования оборотных средств ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	2015 г. к 2013 г., %

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	2120
	1701
	5967
	281,46

	Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб.
	76
	-272
	-346
	-455,26

	Средняя величина оборотных средств, тыс. руб.
	16089
	15022
	13330
	82,85

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	0,13
	0,11
	0,45
	×

	Продолжительность 1 оборота, дней
	2732,09
	3179,26
	804,22
	29,44

	Рентабельность оборотных средств, %
	0,47
	-1,81
	-2,60
	×



Оборачиваемость оборотных средств (активов) показывает, сколько раз за анализируемый период организация использовала средний имеющийся остаток оборотных средств. 
Судя по данным таблицы, ООО «Юнитех» использует оборотные активы совершенно неэффективно. Слишком низкий коэффициент (0,11 в 2014 г. и 0,45 в 2015 г.), не оправданный отраслевыми особенностями, показывает излишнее накопление оборотных средств. 
Рассчитаем условный рост или снижение объёма реализацииООО «Юнитех» за 2014 – 2015 гг. за счёт ускорения или замедления оборачиваемости оборотных средств:


.                                               (9)


где > 0 означает прирост объёмов продаж продукции за счёт роста оборачиваемости оборотных средств.

< 0 означает снижение объёмов продаж продукции за счёт снижения оборачиваемости оборотных средств.
ΔV = (0,45 – 0,11) × 13330 тыс. руб. = 4532,2 тыс. руб.
Таким образом, ускорение оборачиваемости оборотных активов ООО «Юнитех» за 2014 – 2015 гг.  способствовало росту объема продаж предприятия на 4532,2 тыс. руб.
Ускорение оборачиваемости активов будет способствовать сокращению потребности в оборотном капитале (абсолютное высвобождение), приросту объемов реализации (относительное высвобождение) и росту получаемой прибыли. В результате улучшается финансовое состояние предприятия, укрепляется платежеспособность.
Приведенные данные свидетельствуют о наличии неиспользованных возможностей, которые ООО «Юнитех» следует выявить (путем прогноза оптимальной величины запасов) и учесть в будущем, обеспечивая таким путем дополнительное увеличение прибыли за счет повышения эффективности использования всех ресурсов.
Эффективность использования персонала ООО «Юнитех» представлена в таблице 8.

Таблица 8– Эффективность использования персонала ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	2015 г. к 2013 г., %

	Среднесписочная численность работников, чел.
	13
	10
	10
	76,92

	Производительность труда одного работника, тыс. руб.
	163,08
	170,10
	596,70
	365,89



Эффективность использования трудовых ресурсов ООО «Юнитех» к 2015 г, возросла более, чем в 3 раза (3,66 раза), что связано с сокращением численности персонала и при этом ростом выручки предприятия на 181,46%.

[bookmark: _Toc435440611][bookmark: _Toc442393420]2.3. Состояние и особенности финансов предприятия

Агрегированный аналитический баланс ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. представлен в таблице 9.

Таблица 9 - Агрегированный аналитический баланс ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	Услов-ноеобозна-чение
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	
	
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %

	Актив
	 

	Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	S
	5217
	27,75
	6625
	53,42
	9289
	60,48

	Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	Rа
	12307
	65,45
	3762
	30,33
	3167
	20,62

	Запасы и затраты
	Z
	858
	4,56
	1274
	10,27
	2543
	16,56

	Всего текущих активов
	At
	18383
	97,77
	11661
	94,03
	14999
	97,65

	Иммобилизованные средства
	F
	420
	2,23
	741
	5,97
	361
	2,35

	Итого активов
	Ba
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100

	Пассив
	 

	Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы
	Rp
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52

	Краткосрочные кредиты и займы
	Kt
	0
	0,00
	0
	0,00
	0
	0,00

	Всего краткосрочный заемный капитал
	Pt
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52

	Долгосрочный заемный капитал
	Kd
	0
	0,00
	0
	0,00
	0
	0,00

	Собственный капитал
	Ec
	-1412
	-7,51
	-1314
	-10,60
	-1462
	-9,52

	Итого пассивов
	Bp
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100



На основании данных бухгалтерского баланса ООО «Юнитех» проведем анализ состава и структуры активов предприятия за 2013 – 2015 гг. (таблица 10).

Таблица10–Состав и структура активов ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 год
	2014 год
	2015 год
	2015 г. к 2013 г., %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Внеоборотные активы, всего
	420
	2,23
	741
	5,97
	361
	2,35
	85,95

	Основные средства
	420
	2,23
	741
	5,97
	361
	2,35
	85,95

	Оборотные активы, всего
	18383
	97,77
	1661
	13,39
	14999
	97,65
	81,59

	Запасы, в том числе:
	280
	1,49
	1056
	8,51
	2518
	16,39
	899,29

	сырье, материалы
	0
	0
	17
	0,14
	689
	4,49
	×

	товары
	280
	1,49
	283
	2,28
	453
	2,95
	161,79

	готовая продукция
	0
	0
	0
	0
	107
	0,70
	×

	незавершенное производство
	0
	0
	755
	6,09
	1269
	8,26
	×

	НДС по приобретенным ценностям
	578
	3,07
	218
	1,76
	25
	0,16
	4,33

	Дебиторская задолженность
	12290
	65,36
	3756
	30,29
	3167
	20,62
	25,77

	Краткосрочные финансовые вложения
	5213
	27,72
	6625
	53,42
	9288
	60,47
	178,17

	Денежные средства
	4
	0,02
	0
	0
	1
	0,01
	25,00

	Прочие оборотные активы
	17
	0,09
	6
	0,05
	0
	0
	0

	Итого активов
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100
	81,69



В динамике внеоборотных активов за последний год не произошло серьезных изменений. Из данных таблицы мы видим, что произошли изменения в структуре оборотных активов баланса ООО «Юнитех». Очевидно, что исключительно высокими темпами растет величина запасов предприятия (величина возросла в 9 раз за три года).
Наличие денежных средств, как наиболее ликвидной части актива, у предприятия снижается. По сравнению с 2013 годом в 2015 году произошло уменьшение на 75%, при этом величина денежных средств предприятия минимальна и составляет в 2015 г. – всего 1 тыс. руб. Отсутствие минимально необходимых денежных средств свидетельствует о финансовых затруднения предприятия, о явной недостаточности свободных денежных средств. Это может быть опасно при дальнейшем увеличении кредиторской задолженности, т.к. при серьезной задержке платежа дебиторами может вывести ООО «Юнитех» из состояния финансовой устойчивости.
На предприятии ООО «Юнитех» увеличения отвлечения средств в дебиторскую задолженность не происходит, наблюдается значительное сокращение доли дебиторской задолженности в общей структуре активов ООО «Юнитех» с 65,35% в 2013 г. до 20,62% в 2015 г.
Далее, рассмотрим состав и структуру совокупного капитала (пассивов) ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. (таблица 11).

Таблица11–Состав и  структура совокупного капитала (пассивов) ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 год
	2014 год
	2015 год
	2015 г. к 2013 г., %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Капитал и резервы (собственный капитал), всего
	(1412)
	-7,51
	(1314)
	-10,60
	(1462)
	-9,52
	103,54

	Уставный капитал
	10
	0,05
	10
	0,08
	10
	0,07
	100,00

	Непокрытый убыток
	(1422)
	-7,56
	(1324)
	-10,68
	(1472)
	-9,58
	103,52

	Краткосрочные обязательства, всего
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52
	83,22

	Кредиторская задолженность, 
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52
	83,22

	в том числе поставщики и подрядчики
	14196
	75,50
	7719
	62,24
	13543
	88,17
	95,40

	покупатели и заказчики
	5492
	29,21
	5702
	45,98
	2357
	15,35
	42,92

	персонал организации
	83
	0,44
	0
	0
	36
	0,23
	43,37

	государственные внебюджетные фонды
	26
	0,14
	30
	0,24
	29
	0,19
	111,54

	налоги и сборы
	18
	0,10
	33
	0,27
	647
	4,21
	3594,44

	прочие кредиторы
	400
	2,13
	232
	1,87
	210
	1,37
	52,50

	Итого пассивов
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100
	81,69



Структура капитала отражает степень участия различных источников в финансировании деятельности предприятия, является фактором, определяющим финансовую устойчивость предприятия.
Капитал предприятия ООО «Юнитех» представлен двумя крупными составляющими: собственный капитал и заемный капитал. 
Уставный капитал предприятия - это сумма средств учредителей для обеспечения уставной деятельности. 
Уставный капитал формируется в процессе первоначального инвестирования средств. В ООО «Юнитех» уставный капитал за 3 года не менялся и составлял 10 тыс. руб.
Нерационально высокая доля заемных средств (кредиторской задолженности) является причиной финансовой неустойчивости предприятия. Собственный капитал предприятия является отрицательной величиной, можно сказать, что источником финансирования предприятия является кредиторская задолженность. Это является недостатком предприятия, так как при этом источнике финансирования существует большая зависимость от процентов за кредит, от сложности процедуры получения кредита и в конечном итоге снижения платежеспособности предприятия. 
Также это свидетельствует о том, что предприятие ООО «Юнитех» к 2015 году в большей степени зависит от заемного капитала, т.е. происходит усиление зависимости от внешних источников финансирования и, следовательно, может стать причиной банкротства.
Предприятию ООО «Юнитех» в перспективе нужно стремиться к увеличению доли собственного капитала в общей сумме источников.
Произведем оценку кредитоспособности ООО «Юнитех»  за 2013 – 2015 гг. (таблица 12).

Таблица 12 – Оценочные показатели финансового состояния ООО «Юнитех»  за 2013 – 2015 гг.
	Наименование показателя
	Обозн.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	
	
	
	
	

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	К1
	0,258
	0,483
	0,552

	Промежуточный коэффициент покрытия
	К2
	0,608
	0,274
	0,188

	Коэффициент текущей ликвидности (общий коэффициент покрытия)
	К3
	0,909
	0,850
	0,892

	Коэффициент наличия собственных средств
	К4
	-0,075
	-0,106
	-0,095

	Рентабельность продаж
	К5
	0,036
	-0,160
	-0,058

	Рентабельность деятельности
	К6
	0,037
	0,051
	-0,026


Разбивка показателей на категории в зависимости от их фактических значений представлена в таблице 13.

Таблица 13 - Разбивка показателей на категории в зависимости от их фактических значений
	Коэффициенты
	1 категория
	2 категория
	3 категория

	К1
	0,1 и выше
	0,05 – 0,1
	менее 0,05

	К2
	0,8 и выше
	0,5 – 0,8
	менее 0,5

	К3
	1,5 и выше
	1,0 – 1,5
	менее 1,0

	К4 для торговли
	0,25 и выше
	0,15 – 0,25
	менее 0,15

	К5
	0,10 и выше
	менее 0,10
	нерентабельно

	К6
	0,06 и выше
	менее 0,06
	нерентабельно



Основным видом деятельности ООО «Юнитех»  является оптовая торговля, следовательно, для расчета класса кредитоспособности организации выбираем значение показателя «Для торговли». Формула расчета суммы баллов S:S = 0,05 × Категория К1 + 0,10 × Категория К2 + 0,40 × Категория К3 + 0,20 × Категория К4 + 0,15 × Категория К5 + 0,10 × Категория К6.
Сумма баллов S влияет на рейтинг Заемщика следующим образом:
· S ≤ 1,25 -  1 класс кредитоспособности - кредитование которых не вызывает сомнений;
· 1,25 < S ≤ 2,35 - 2 класс кредитоспособности - кредитование требует взвешенного подхода;
· S > 2,35 - 3 класс - кредитование связано с повышенным риском.
Далее произведем расчет суммы баллов (таблица 14).

Таблица 14 -  Расчет суммы баллов
	Пока-затель
	Фактическое значение
	Категория
	Вес показателя
	Расчет суммы баллов

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	К1
	0,258
	0,483
	0,552
	1
	1
	1
	0,05
	0,05
	0,05
	0,05

	К2
	0,608
	0,274
	0,188
	2
	3
	3
	0,10
	0,2
	0,3
	0,3

	К3
	0,909
	0,850
	0,892
	3
	3
	3
	0,40
	1,2
	1,2
	1,2

	К4 
	-0,075
	-0,106
	-0,095
	3
	3
	3
	0,20
	0,6
	0,6
	0,6

	К5
	0,036
	-0,160
	-0,058
	2
	3
	3
	0,15
	0,3
	0,45
	0,45

	К6
	0,037
	0,051
	-0,026
	2
	2
	3
	0,10
	0,2
	0,2
	0,3

	Сумма баллов 
	x
	x
	x
	x
	x
	x
	1
	2,55
	2,8
	2,9


Определение типа Заемщика, или класса кредитоспособности  ООО «Юнитех»  представлено в таблице 15.

Таблица 15 -  Определение рейтинга Заемщика, или класса кредитоспособности (для торговли)
	Год
	Класс
	Результат анализа

	2013
	3
	кредитование связано с повышенным риском

	2014
	3
	кредитование связано с повышенным риском

	2015
	3
	кредитование связано с повышенным риском



Таким образом, на основании Методики Сбербанка России определения кредитоспособности заемщика ООО «Юнитех»   за исследуемый период 2013 – 2015 гг. относилось к третьему классу  заемщиков, т.е. предприятие по текущим обязательствам отвечать не способно. 


3. Оценка и прогнозирование финансового состояния ООО «Юнитех» 

3.1. Оценка финансовых результатов работы предприятия

В бухгалтерской (финансовой) отчетности ООО «Юнитех» за период 2013 – 2015 гг. отражаются следующие виды прибыли (убытков) (таблица 16).

Таблица16–Финансовые результаты ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг., тыс. руб.
	Показатели
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	2015 г. к 2013 г., %

	Выручка от продаж
	2120
	1701
	5967
	281,46

	Себестоимость продаж
	1612
	1599
	5447
	337,90

	Валовая прибыль (убыток)
	508
	102
	520
	102,36

	Коммерческие расходы
	432
	374
	866
	200,46

	Прибыль (убыток) от продаж
	76
	-272
	-346
	-455,26

	Прочие доходы
	338
	596
	492
	145,56

	Прочие расходы
	315
	224
	301
	95,56

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	99
	100
	-155
	-156,57

	Текущий налог на прибыль
	-20
	-14
	0
	0,00

	Чистая прибыль (убыток)
	79
	86
	-155
	-195,71



Финансовые результаты деятельности ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг. отличаются друг от друга. 
Выручка предприятия за три года возросла в 2,8 раз, при этом себестоимость продаж возросла при этом в 3,38 раза. Превышение темпов роста себестоимости продаж ООО «Юнитех» над темпами роста выручки предприятия свидетельствует о том, что затратоемкость деятельности предприятия возросла.
Коммерческие расходы предприятия возросли в 2 раза с 2013 года. 
За два последних года (2014 – 2015 гг.) предприятием получен убыток от продаж, что говорит о неэффективной коммерческой работе предприятия.
За 2013 – 2015 гг. возросла величина прочих доходов предприятия на 45,56% (на 154 тыс. руб.).
В 2015 г. предприятие не выплачивало единый налог по УСН в связи с полученным убытком до налогообложения в размере -155 тыс. руб., таким образом, чистый убыток от деятельности ООО «Юнитех» в 2015 г. составил -155 тыс. руб.
Прибыль до налогообложения и чистая прибыль формируются преимущественно из прибыли от продаж и тех объективных и субъективных факторов, которые воздействуют на изменение ее величины. 
Для проведения факторного анализа прибыли от продаж ООО «Юнитех»за 2014 – 2015 гг. используем данные таблицы 17.

Таблица 17 - Информация для расчета влияния факторов на прибыль от продаж ООО «Юнитех» за 2014 – 2015 гг.
	Показатель
	2014 г.
	Реализация 2015 г. по ценам и затратам 2014 г.
	2015 г.
	Отклонение, +/- 2015 г. от 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	1701
	6644,85
	5967
	4266

	Себестоимость, тыс. руб.
	1599
	6065,78
	5447
	3848

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	374
	964,38
	866
	492

	Управленческие расходы, тыс. руб.
	-
	-
	-
	-

	Прибыль  от продаж, тыс. руб.
	-272
	-385,31
	-346
	-74

	Темп роста выручки от продаж, рассчитанный в ценах 2013 года, %
	 
	310,94
	 



Расчет влияния факторов на прирост прибыли от продаж предприятия ООО «Юнитех»:
1. Общий прирост прибыли от продаж предприятия ООО «Юнитех»:
ΔР = П1 – П0 = -346 – (-272) = -74 тыс. руб. Прирост отрицательный, т.е. прибыль от продаж ООО «Юнитех» в 2015 году сократилась на 74 тыс. руб.
2. Расчет влияния изменения объема продаж на прирост прибыли от продаж:
Расчет темпа роста объема продаж ООО «Юнитех» в сопоставимых ценах:
Вусл/В0 = 6644,85 / 1701 × 100% = 390,64%.
Расчет прироста прибыли ООО «Юнитех» в связи с увеличением объема продаж на 290,64% (390,64% – 100%):
ΔРВ = (290,64 × (-272))/100 = -790,54 тыс. руб.
Итак, влияние изменения объема продаж ООО «Юнитех» на сокращение прибыли от продаж составило -790,54 тыс. руб.
3. Расчет изменения себестоимости товаров ООО «Юнитех»:
ΔРС = 5447 – 6065,78 = -618,78 тыс. руб. Это означает, что прибыль от продаж ООО «Юнитех» увеличится на эту сумму в связи с увеличением выручки от продаж, т.е. изменение себестоимости привело к увеличению прибыли  ООО «Юнитех» на 618,78 тыс. руб.
4. Расчет изменения коммерческих расходов ООО «Юнитех» при неизменном объеме продаж:
866 – 964,38 = -98,38 тыс. руб. Изменение коммерческих расходов также увеличило прибыль от продаж предприятия ООО «Юнитех» на 98,38 тыс. руб., т.е. ΔРКР составил 98,38 тыс. руб.
5. Расчет изменения управленческих расходов предприятия ООО «Юнитех» не производим, т.к. за рассматриваемый период данных расходов в ООО «Юнитех» не было, т.е. ΔРУР = 0.
6. 
Расчет влияния на изменение прибыли от продаж увеличения цен на товары ООО «Юнитех». Сравним два объема продаж отчетного периода, рассчитанных по ценам 2013 и 2014 годов: 5967 – 6644,85 = -677,85 тыс. руб. Это свидетельствует о том, что в 2014 году в ООО «Юнитех» продукция продавалась по более низким ценам и в связи с этим была недополучена прибыль РЦ на сумму -677,85 тыс. руб.
7. Расчет влияния изменения структурных сдвигов в реализации товаров предприятия ООО «Юнитех»  (в сторону увеличения или уменьшения продаж более рентабельных видов товаров) на изменение прибыли от продаж предприятия. Для этого выполним следующий расчет: (-385,31) – ((-272) × 3,9064) = 677,24 тыс. руб. 

Расчеты показывают, что в ООО «Юнитех»  сократилась прибыль от реализации товаров на 677,24 тыс. руб. в связи с изменением структуры продаж, в частности за счет увеличения объема продаж нерентабельных видов товаров, т.е. Рстр = 677,24 тыс. руб.
Для проверки правильности выполненных расчетов составим баланс отклонений по общему объему прибыли от продаж и факторов, оказавших влияние на ее изменение в 2015 году по сравнению с 2014 годом:
-74 тыс. руб. = -790,54 + 618,78 + 98,38 - 677,85 + 677,24 тыс. руб.
Факторный анализ изменения прибыли от реализации товаров предприятия показал, что она увеличилась за счет влияния четырех факторов: изменения объема продаж предприятия ООО «Юнитех» (-790,54 тыс. руб.), за счет сокращения себестоимости реализации товаров (+618,78 тыс. руб.), за счет сокращения коммерческих расходов (+98,38 тыс. руб.), за счет сокращения цен на товары  (-677,24 тыс. руб.) и за счет изменения структурных сдвигов в реализации товаров ООО «Юнитех» (+677,24 тыс. руб.), при этом наибольшее влияние оказало изменения объема продаж предприятия и сокращение цен на товары ООО «Юнитех». 
Общая сумма положительного влияния факторов составила: 618,78 + 98,38 + 677,24 = 1394,4 тыс. руб. 
Рост цен на услуги и товары предприятия привел к снижению прибыли от продаж на общую сумму -677,85 тыс. руб. 
Приведенные выше расчеты наглядно показывают, что ООО «Юнитех»  располагает возможностями увеличения прибыли от реализации товаров и в первую очередь, за счет за счет возрастания объема продаж, а также за счет регулирования ценовой политики ООО «Юнитех», за счет снижения себестоимости товаров предприятия, коммерческих расходов и за счет возрастания удельного веса в объеме продаж более рентабельных видов товаров.
Относительными показателями прибыльности являются показатели рентабельности. Рентабельность произведенных затрат рассчитывается по совокупным затратам в основной деятельности, включая коммерческие и управленческие расходы. Рентабельность продаж и произведенных затрат рассчитывается по прибыли от продаж, рентабельность активов (совокупного капитала) и собственного капитала – по чистой прибыли. 
Показатели рентабельности (убыточности) ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.  представлены в таблице 18.

Таблица18– Рентабельность (убыточность) организации
	Показатели
	2013 г.
	2014  г.
	2015 г.
	2015 г. к 2013 г., %

	Выручка от реализации, тыс. руб.
	2120
	1701
	5967
	281,46

	Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб.
	76
	-272
	-346
	-455,26

	Чистая прибыль (убыток), тыс. руб.
	79
	86
	-155
	-195,71

	Среднегодовая стоимость активов (совокупного капитала), тыс. руб.
	16504,5
	15602,5
	13881
	84,10

	Среднегодовая стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	-1357
	-1363
	-1388
	102,28

	Рентабельность (убыточность),  %
	 
	 
	 
	 

	продаж
	3,58
	-15,99
	-5,80
	×

	произведенных затрат 
	3,22
	-12,38
	-5,23
	×

	активов (совокупного капитала)
	0,48
	0,55
	-1,12
	×

	собственного капитала 
	-5,84
	-6,31
	11,17
	×



В ООО «Юнитех» показатели рентабельности собственного капитала не отражают действительную эффективность деятельности предприятия, т.к. обе величины – и чистая прибыль, и собственный капитал предприятия являются отрицательными.
В целом показатели рентабельности в 2013 г. имеют достаточно низкие значения, а в 2014 – 2015 гг. – отрицательные, т.к. предприятием получен убыток. 
В целом, величина чистого убытка в 2015 г. является существенной. 
Для оценки факторов, влияющих на изменение рентабельности активов, используются данные таблицы 19.


Таблица 19 – Данные для факторного анализа рентабельности активов 
	Показатели
	За предыдущий год (2014 г.)
	За отчетный год (2015 г.)
	Изменение за год

	1. Выручка, тыс. руб.
	1701
	5967
	4266

	2. Прибыль до налогообложения, тыс.
руб.
	100
	-155
	-255

	3 Стоимость активов, тыс. руб.
	11661
	14999
	3338

	4. Коэффициент оборачиваемости
активов (1/3) (kа)
	0,146
	0,398
	0,252

	5. Рентабельность продаж по прибыли до налогообложения(2/1×100%) (kp)
	5,88
	-2,60
	-8,48

	6. Рентабельность активов по прибыли до налогообложения (2/3×100%)
	0,86
	-1,03
	-1,89



Как видно из данных таблицы, рентабельность активов сократилась по сравнению с предыдущим периодом на 1,89%. Это произошло в результате воздействия двух факторов: изменения рентабельности продаж и оборачиваемости активов ООО «Юнитех».
С помощью метода цепных подстановок определим влияние изменения факторов на рентабельность активов.
Влияние изменения рентабельности продаж: 
Dk(kp) = (kp 1× kа о) – (kp 0 ×  kа о) = -0,37892 - 0,8576 = -1,2365.
Влияние изменения оборачиваемости активов:
Dk(kа) = (kp 1× kа 1) – (kp 1 × kа о) = -1,0334 - (-0,37892)=-0,6545
Общая сумма влияния двух факторов составляет: (-1,2365) + (-0,6545)= -1,89%. 
Таким образом, уменьшение прибыли на рубль продаж способствовало снижению уровня рентабельности активов на 1,2365% (влияние фактора было максимальным). 
Замедление скорости оборачиваемости активов привело к снижению рентабельности активов на 0,6545%. 
Суммарное влияние факторов составило -1,89%.
Можно констатировать, что коммерческая деятельность предприятия ведется неэффективно.

3.2. Оценка ликвидности и платежеспособности предприятия 

Внешним проявлением финансовой устойчивости является платежеспособность. 
Платежеспособность означает наличие у организации свободных денежных средств и денежных эквивалентов, достаточных для расчетов по задолженности, требующей немедленного погашения. 
При этом платежеспособными в полном смысле слова можно считать те организации, которые отвечают данному критерию не  в разовом, а регулярном режиме.
Основными внешними признаками платежеспособности   считаются:
1) наличие в достаточном объёме денежных средств и денежных эквивалентов
2) отсутствие факторов неуплаты по обязательствам (просроченной кредиторской  задолженности).
Вместе с тем наличие незначительных денежных средств вовсе не означает, что организация  однозначно неплатежеспособна, так как они могут поступить на её счета в  ближайшие дни, а некоторые виды активов, при необходимости, легко превращаются в денежные средства. 
Кроме того, предприятие может использовать «неденежные» формы расчетов, поддерживающие его платежеспособность без прямого участия денежных средств. 
Оценка платежеспособности организации во всех её аспектах, на каждый конкретный момент времени (что и предполагает понятие платежеспособности) –  прерогатива   внутреннего анализа. 
Это требует  точной и оперативной  информации  о  ежедневных поступлениях денежных средств, об окончании сроков вложений в краткосрочные финансовые вложения, об использовании взаимозачетов,  о сроках и суммах возможного погашения   дебиторской задолженности  и оплаты   собственных обязательств организации перед кредиторами и др. 
В рамках внешнего анализа отчетности оценка платежеспособности производится с использованием системы некоторых косвенных показателей, в составе которых особое место занимают показатели ликвидности баланса.
Ликвидность баланса означает наличие на балансе организации оборотных  средств в размере, потенциально достаточном для покрытия  её  краткосрочных обязательств, безотносительно к срокам возможного погашения.
Экономический смысл взаимосвязи ликвидности и платежеспособности заключается в том, что если процессы формирования запасов,  производства,  реализации  готовой продукции и расчетов с  дебиторами идут в нормальном режиме,  то денежных средств, поступающих от покупателей,  в конечном итоге будет  достаточно для расчетов по текущим обязательствам,  которые должны быть оплачены в каждый конкретный момент времени.  
В этом смысле  ликвидность баланса  является основой  реальной платежеспособности организации.
Рассмотрим основные показатели платежеспособности ООО «Юнитех за 2013 – 2015 гг. (таблица 20).

Таблица 20 - Показатели  платежеспособности ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	2013 г.
(базис-ный)
	2014 г.
(прош-лый)
	2015 г.
(отчет-ный)
	Отклонение, (+/-)

	
	
	
	
	К базисному году
	К прошлому году

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,258
	0,483
	0,552
	0,29
	0,07

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,867
	0,757
	0,740
	-0,13
	-0,02

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,909
	0,850
	0,892
	-0,02
	0,04

	Степень платежеспособности по текущим обязательствам
	114,42
	96,76
	33,83
	-80,59
	-62,93

	Коэффициент восстановления платежеспособности
	-
	0,395
	0,467
	-
	0,07



Коэффициент абсолютной ликвидности ООО «Юнитех» на конец 2015 года составил 0,552 (в 2013 г. значение коэффициента 0,258, в 2014 г. значение коэффициента 0,483) - это значит, что часть краткосрочных обязательств ООО «Юнитех» может быть немедленно погашена за счет денежных средств в срочном порядке.
Значение коэффициента промежуточной ликвидности сократилось с 0,867 в 2013 году до 0,740 в 2015 году (на 0,127 п.), и находится в пределах нормы  за 2014 – 2015 гг. 
То есть, в 2015 году за счет денежных средств и дебиторской задолженности, в случае ее выплаты, ООО «Юнитех» смогло бы погасить  большую часть краткосрочных обязательств. 
Коэффициент текущей ликвидности за анализируемый период сократился на 0,017 п. и достиг значения 0,892, т.е. его значение в 2015 г. ниже нормативного значения, равного 2,0. 
Следовательно, баланс ООО «Юнитех» на конец 2015 г. не ликвиден, предприятие не является платежеспособным. 
Расчет коэффициента восстановления платежеспособности в течение периода, равного шести месяцам показал отсутствие реальной возможности восстановления платежеспособности ООО «Юнитех» в ближайшем периоде до нормативного уровня. 
В литературе отмечается, что основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия неплатежеспособным является наличие одного из условий:
1. коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода имеет значение ниже нормативного (в Российской Федерации - 2,0);
2. коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода имеет значение ниже нормативного (в РФ - 0,1).
В ООО «Юнитех» данные показатели ниже нормативных, следовательно, предприятие имеет неудовлетворительную структуру баланса и его можно считать неплатежеспособным. 
Расчет коэффициента восстановления платежеспособности в течение периода, равного шести месяцам показал отсутствие возможности восстановления платежеспособности ООО «Юнитех» в ближайшем периоде.
Еще одним показателем, который должен находиться под контролем в процессе анализа потенциального банкротства, является соотношение величины чистых активов организации и минимальной, предусмотренной законодательством для данной организации (ООО), величины уставного капитала. 
Величина чистых активов ООО «Юнитех» является отрицательной, что также свидетельствует о финансовой несостоятельности предприятия.
В мировой практике для прогнозирования финансового положения и оценки вероятности банкротства используются различные математические модели, основанные на расчете отдельных финансовых коэффициентов и их линейных комбинаций. 
Каждый коэффициент рассматривается с определенным весом, рассчитанным на основе  множественного дискриминантного  анализа при обследовании совокупности предприятий.
Двухфакторная Z-модель Альтмана - одна из простейших моделей прогнозирования финансовой устойчивости. 
Она базируется на двух ключевых показателях, от которых зависит вероятность банкротства: коэффициент покрытия (характеризует ликвидность) и коэффициент финансовой зависимости (характеризует финансовую устойчивость).
Весовые значения коэффициентов выявляются эмпирическим путем.
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Расчет вероятности банкротства ООО «Юнитех» на 2013 – 2015 гг. по двухфакторной Z-модели Альтмана представлен в таблице 21.
Таблица 21 - Расчет вероятности банкротства ООО «Юнитех» на 2013 – 2015 гг. по двухфакторной Z-модели Альтмана
	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,909
	0,850
	0,892

	Коэффициент финансовой зависимости
	1,075
	1,106
	1,095

	Значение Z‑критерия
Z = ‑0,3877‑1,0736 Ктл + 0,0579 Кфз
	-1,301
	-1,236
	-1,282

	Вероятность банкротства
	Z> 0 – вероятность банкротства больше 50% и возрастает с ростом Z;
Z = 0 – вероятность банкротства равна 50 %;
Z< 0 – вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z



По двухфакторной Z-модели Альтмана прогнозируется низкая вероятность банкротства ООО «Юнитех».
В западной практике широко используется модифицированная Z-модель прогнозирования банкротства, предложенная Альтманом  в 1968 г. на основе исследования финансовых коэффициентов:

Z = 0,717К1 + 0,847 К2 +3,107К3 +0,42К4 + 0,995 К5              (11)

Критерии оценки:
· Z< 1,23 – высокая вероятность банкротства;
· 1,23 ≤ Z ≤ 2,9 – зона неопределенности;
· Z> 2,9  – малая вероятность банкротства (таблица 22).

Таблица 22 - Пятифакторная Z-модель Альтмана
	Показатели
	01.01.2014
	01.01.2015
	01.01.2016

	1
	2
	3
	4

	Чистый оборотный капитал
	-1412
	-1314
	-1462

	Сумма активов
	18803
	12402
	15360

	Сумма резервного капитала и нераспределенной (накопленной) прибыли (непокрытого убытка)
	-1422
	-1324
	-1472

	Величина прибыли до уплаты налогов (до налогообложения) и процентов к уплате
	99
	100
	-155

	Сумма капитала и резервов (собственного капитала)
	-1412
	-1314
	-1462

	Продолжение таблицы 22

	1
	2
	3
	4

	Общая сумма обязательств
	20215
	13716
	16822

	Объем продаж (выручка)
	2120
	1701
	5967

	К1  (п.1 / п.2)
	-0,075
	-0,106
	-0,095

	К2  (п.3 / п.2)
	-0,076
	-0,107
	-0,096

	К3  (п.4 / п.2)
	0,005
	0,008
	-0,010

	К4  (п.5 / п.6)
	-0,070
	-0,096
	-0,087

	К5  (п.7 / п.2)
	0,113
	0,137
	0,388

	Значение 
	-0,020
	-0,046
	0,169

	Z < 1,23 – высокая вероятность банкротства;
1,23 ≤ Z ≤ 2,9 – зона неопределенности;
  Z > 2,9  – малая вероятность банкротства.
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23



Далее исследуем вероятность банкротства ООО «Юнитех» по четырехфакторной Z-модели Лиса (таблица 23):
[image: ]
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Таблица 23 - Четырехфакторная Z-модель Лиса
	Показатели
	01.01.2014
	01.01.2015
	01.01.2016

	Текущие активы (Итог оборотных активов) – среднее значение
	16088,5
	15021,5
	13330

	Сумма активов – среднее значение
	16504
	15602
	13881

	Заемный капитал (Сумма долгосрочных и краткосрочных обязательств) – среднее значение
	17861,5
	16965,5
	15269

	Нераспределенная (реинвестированная) прибыль
	-1422
	-1324
	-1472

	Рыночная стоимость собственного капитала (Чистые активы) – среднее значение
	-1357
	-1363
	-1388

	Прибыль до налогообложения
	99
	100
	-155

	Прибыль от реализации
	76
	-272
	-346

	К1  (п.1 / п.2)
	0,97
	0,96
	0,96

	К2  (п.7 / п.2)
	0,00
	-0,02
	-0,02

	К3  (п.4 / п.2)
	-0,09
	-0,08
	-0,11

	К4  (п.5 / п.3)
	-0,08
	-0,08
	-0,09

	Значение Z
	0,01
	-0,005
	-0,02

	Оценка значений Z:                                      <0,037, высокая вероятность банкротства                                                              >0,037 вероятность банкротства невелика.
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037



Учеными  Иркутской   государственной   экономической   академии  предложена своя  четырехфакторная  Z-модель прогноза риска банкротства (модель R-счета).  
Достоинством данной модели является учет российской специфики хозяйственной деятельности предприятий, однако, она требует дальнейшей проработки, учитывающей отраслевые аспекты (таблица 24).

Z = 8,38 × К1 + 1,0 × К2 + 0,054 × К3 + 0,63 × К4                (13)

Таблица 24 - Расчет вероятности банкротства ООО «Юнитех» на 2013 – 2015 гг. по четырехфакторной модели R-счета Иркутской государственной экономической академии
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	Сумма активов– среднее значение
	16504,0
	15602,0
	13881,0

	Собственный оборотный капитал– среднее значение
	-1772,5
	-1943,5
	-1939,0

	Собственный капитал– среднее значение
	-1357,0
	-1363,0
	-1388,0

	Себестоимость 
	1612,0
	1599,0
	5447,0

	Объем продаж (выручка)
	2120,0
	1701,0
	5967,0

	Чистая прибыль
	79,0
	86,0
	-155,0

	К1  (п.2 / п.1)
	-0,107
	-0,125
	-0,140

	К2  (п.6 / п.3)
	-0,058
	-0,063
	0,112

	К3  (п.5 / п.1)
	0,128
	0,109
	0,430

	К4  (п.6 / п.4)
	0,049
	0,054
	-0,028

	Значение R‑критерия
	-0,920
	-1,067
	-1,054

	Вероятность банкротства
	R < 0, вероятность банкротства  максимальная (90–100%);
0 < R < 0,18, вероятность банкротства высокая (60–80%);
0,18 < R < 0,32, вероятность банкротства средняя (35–50%);
0,32 < R < 0,42, вероятность банкротства низкая (15–20%);
R>0,42, вероятность банкротства  минимальная (до 10%)
	вероятность банкротства  максималь-ная (90–100%)
	вероятность банкротства  максималь-ная (90–100%)
	вероятность банкротства  максималь-ная (90–100%)



Сводные результаты прогнозирования финансового состоянияООО «Юнитех»представлены в таблице 25.
Таблица 25 – Сводная таблица результатов прогнозирования финансового состоянияООО «Юнитех»
	Модели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	1.Двухфакторная Z-модель Альтмана         

	Значение
	-1,301
	-1,236
	-1,282

	Z> 0 – вероятность банкротства больше 50% и возрастает с ростом Z;
Z = 0 – вероятность банкротства равна 50 %;
Z< 0 – вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z
	вероятность банкротства менее 50 % и снижается по мере уменьшения Z

	2.Пятифакторная Z-модель Альтмана

	Значение
	-0,020
	-0,046
	0,169

	Z < 1,10 – высокая вероятность банкротства;
1,10 ≤ Z ≤ 2,6 – зона неопределенности;
Z > 2,6  – малая вероятность банкротства.
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23
	высокая вероятность банкротства Z < 1,23

	3. Четырехфакторная Z-модель Лиса

	Значение 
	0,01
	-0,005
	-0,02

	Оценка значений Z:                                      <0,037, высокая вероятность банкротства                                                              >0,037 вероятность банкротства невелика.
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037
	Вероятность банкротства очень высокая,
Z < 0,037

	4.Четырехфакторная Z-модель Иркутской государственной экономической академии

	Значение
	-0,920
	-1,067
	-1,054

	R < 0, вероятность банкротства  максимальная (90–100%);
0 < R < 0,18, вероятность банкротства высокая (60–80%);
0,18 < R < 0,32, вероятность банкротства средняя (35–50%);
0,32 < R < 0,42, вероятность банкротства низкая (15–20%);
R>0,42, вероятность банкротства  минимальная (до 10%)
	вероятность банкротства  максимальная (90–100%)
	вероятность банкротства  максимальная (90–100%)
	вероятность банкротства  максимальная (90–100%)



Таким образом, и российская и большинство западных моделей прогнозирования финансового состояния предприятия показывают очень высокие показатели вероятности банкротстваООО «Юнитех».

3.3. Оценка финансовой устойчивости предприятия 

Одной из характеристик стабильного положения предприятия служит его финансовая устойчивость. 
Рассмотрим основные показатели финансовой устойчивости ООО «Юнитех за 2013 – 2015 гг. (таблица 26).

Таблица 26 - Показатели  финансовой устойчивости ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	Нормативное значение
	2013 г.
(базисный)
	2014 г.
(прошлый)
	2015 г.
(отчетный)
	Отклонение, (+/-)

	
	
	
	
	
	К базисному году
	К прошлому году

	Коэффициент автономии
	0,5-0,6
	-0,075
	-0,106
	-0,095
	-0,020
	0,011

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,4-0,5
	1,075
	1,106
	1,095
	0,020
	-0,011

	Коэффициент соотношения заемных  и собственных средств
	≤ 1
	-14,317
	-10,438
	-11,506
	2,811
	-1,068

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,25-0,3
	-0,100
	-0,176
	-0,122
	-0,022
	0,054

	Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственным оборотным капиталом
	0,6-0,8
	-2,135
	-1,613
	-0,717
	1,418
	0,896



Показатели финансовой устойчивости показывают, финансовая независимость ООО «Юнитех»  к 2015 году снизилась по сравнению с 2013 г. Это подтверждается ростом отрицательного значения коэффициента автономии на 0,02, соответственно увеличением значения коэффициента финансовой зависимости на 0,02.
Так как значение коэффициента автономии не соответствует оптимальному уровню, то это говорит о присутствии финансовой зависимости и способствует снижению возможности привлечения средств со стороны.
Коэффициент соотношения заемных и собственных средств к 2015 году  ниже норматива (значение коэффициента отрицательное), что также говорит об увеличении финансовой зависимости ООО «Юнитех»  от заемных источников.
Для улучшения финансовой ситуации ООО «Юнитех»  необходимо разработать политику управления оборотными активами с целью повышения эффективности их использования. 
На основании анализа рассчитанных коэффициентов можно предположить, что финансовое состояние ООО «Юнитех»в 2016 году ухудшится. 
Это вызвано усилением финансовой зависимости организации от заемных источников, снижением собственного оборотного капитала. 
Одним из этапов оценки финансового состояния организации считается комплексная рейтинговая оценка финансового состояния, финансовой устойчивости  и риска банкротства.
В таблице 27 представлен расчет баллов и определение класса ООО «Юнитех» по финансовому состоянию.

Таблица 27 – Расчет баллов и определение класса ООО «Юнитех» по финансовому состоянию
	Показатели финансового состояния
	На 31.12.2013 г.
	На 31.12.2014 г.
	На 31.12.2015 г.

	
	фактичес-кое значение
	количество баллов
	фактичес-кое значение
	количество баллов
	фактичес-кое значение
	количество баллов

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент абсолютной  ликвидности
	0,3
	12
	0,5
	20
	0,6
	24

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,9
	9
	0,8
	6
	0,7
	3

	Коэффициент текущей  ликвидности
	0,9
	0
	0,9
	0
	0,9
	0

	Коэффициент  автономии
	-0,1
	0
	-0,1
	0
	-0,1
	0

	Коэффициент обеспе-ченности собственными оборотными средствами
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Продолжение таблицы 27

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками
	-2
	0
	-2
	0
	-1
	0

	Итого: баллов
	×
	21
	×
	26
	×
	27

	Класс финансового состояния 
	×
	V класс
	×
	V класс
	×
	V класс



Согласно комплексной рейтинговой оценки предприятия ООО «Юнитех» в 2015 г. относится к V классу – организации высокого риска, низкой платежеспособности, удовлетворяющие лишь минимальным условиям финансовой устойчивости и ликвидности, как правило, убыточные. У ООО «Юнитех» высокая вероятность невыполнения финансовых обязательств, таким образом, рейтинг предприятия низкий.
Обеспеченность запасов ООО «Юнитех» источниками формирования и тип финансовой устойчивости за 2013 – 2015 гг. представлены в таблице 28.

Таблица 28 - Обеспеченность запасов ООО «Юнитех» источниками формирования и тип финансовой устойчивости за 2013 – 2015 гг.
	Показатель
	2013 г.
(базисный)
	2014 г.
(прошлый)
	2015 г.
(отчетный)
	Отклонение (+, -) 

	
	
	
	
	за отчетный период
	в целом за анализ.
период

	Излишек, недостаток (-) собственных оборотных средств для формирования запасов и затрат  
	-2690
	-3329
	-4366
	-1037
	-1676

	Излишек, недостаток (-) собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат 
	-2690
	-3329
	-4366
	-1037
	-1676

	Излишек, недостаток (-) общей величины нормальных источников формирования запасов и затрат  
	-2690
	-3329
	-4366
	-1037
	-1676

	Тип финансовой устойчивости
	IV
	IV
	IV
	х
	х



Тип финансовой устойчивости ООО «Юнитех» -   IV (кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства, т.к. денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают его кредиторской задолженности и просроченных ссуд. 
Данный тип финансовой устойчивости означает,  что отраженная в бухгалтерском  балансе сумма непокрытых убытков (отчетного года и прошлых лет) превышает суммы по другим статьям собственного капитала (практически не редкость ситуации, когда итог III раздела пассива баланса выражается отрицательным числом).
В соответствие с Законодательством РФ организация подлежит ликвидации, т.е. по существу, является несостоятельной, если стоимость чистых активов меньше установленного минимального размера уставного капитала.   
Величина чистых активов ООО «Юнитех» за 3 последних года является отрицательной.
В практическом плане IV тип финансовой ситуации вполне типичен для «экономики банкротства», при которой умение перекладывать собственные убытки на кредиторов может защищать предприятие достаточно долго, а умение привлекать средства оказывается важнее умения их эффективно использовать. Но реальное спасение таких предприятий требует проведения комплекса мероприятий по их оздоровлению еще в стадии кризисного и даже предкризисного состояния.

3.4. Прогнозирование финансового состояния предприятия

Основная роль в системе антикризисного управления предприятием отводится широкому использованию внутренних механизмов финансовой стабилизации. 
Оперативный механизм финансовой стабилизации, основанный на принципе «отсечения лишнего», представляет собой защитную реакцию предприятия на неблагоприятное финансовое развитие и лишен каких-либо наступательных управленческих решений. С одной стороны, он направлен на уменьшение размера текущих внешних и внутренних финансовых обязательств предприятия в краткосрочном периоде, а с другой стороны, - на увеличение суммы денежных активов, обеспечивающих срочное погашение этих обязательств. Принцип «отсечения лишнего», лежащий в основе этого механизма, определяет необходимость сокращения размеров как текущих потребностей (вызывающих соответствующие финансовые обязательства), так и отдельных видов ликвидных активов (с целью их срочной конверсии в денежную форму).
Одним из элементов оперативного механизма финансовой стабилизации является ускоренная ликвидность оборотных активов. Ускоренная ликвидность оборотных активов, обеспечивающая рост положительного денежного потока в краткосрочном периоде, в ООО «Юнитех» может быть достигнута за счет следующих основных мероприятий:
· снижение размера страховых запасов товарно-материальных ценностей и реализация избыточных; 
· ускорение инкассации дебиторской задолженности;
· увеличение размера ценовой скидки при осуществлении наличного расчета за реализуемую продукцию.
В ходе экономического анализа было вяявлено, что ускорение оборачиваемости оборотных активов ООО «Юнитех» за 2014 – 2015 гг.  способствовало существенному росту объема продаж предприятия. Следовательно в целях ускорения оборачиваемости оборотных средств ООО «Юнитех рекомендуется расчет оптимальной величины запасов предприятия и реализация избыточных.
Еще одним элементом оперативного механизма финансовой стабилизации является ускоренное сокращение размера краткосрочных финансовых обязательств, обеспечивающего снижение объема отрицательного денежного потока в краткосрочном периоде, достигается за счет следующих основных мероприятий:
· увеличение собственного капитала путем реинвестирования чистой прибыли;
· пролонгации краткосрочных финансовых кредитов (в ООО «Юнитех» на 01.01.2015 г. краткосрочных финансовых кредитов нет);
· увеличения периода предоставляемого поставщиками товарного (коммерческого) кредита;
· отсрочки расчетов по отдельным формам внутренней кредиторской задолженности предприятия и т.д.
Стратегический механизм финансовой стабилизации представляет собой исключительно наступательную стратегию финансового развития, обеспечивающую оптимизацию необходимых финансовых параметров, подчиненную целям ускорения всего экономического роста предприятия.
Модель устойчивого экономического роста предприятия, имеет вид:

                                   (14)

где ОР - возможный темп прироста объема реализации продукции, не нарушающий финансовое равновесие предприятия, выраженный десятичной дробью;
ЧП - сумма чистой прибыли предприятия;
ОР - объем реализации продукции;
ККП - коэффициент капитализации чистой прибыли, выраженный десятичной дробью;
А - стоимость активов предприятия;
СК - сумма собственного капитала предприятия;
КОа - коэффициент оборачиваемости активов в разах.
Таким образом, модель устойчивого экономического роста является регулятором оптимальных темпов развития объема операционной деятельности (прироста объема реализации продукции) или в обратном ее варианте - регулятором основных параметров финансового развития предприятия. Она позволит закрепить на этапе антикризисного управления предприятием финансовое равновесие в долгосрочной перспективе его экономического развития.
Исходные показатели для расчета возможного темпа прироста объема реализации продукции ООО «Юнитех», не нарушающего финансовое равновесие предприятия представлены в таблице 29. 

Таблица 29 - Исходные показатели для расчета возможного темпа прироста объема реализации продукции ООО «Юнитех»
	Показатель
	Значение 

	Чистая прибыль предприятия за 2015 г.
	-155

	Выручка от продажи 
	5967

	Коэффициент капитализации чистой прибыли[45]
	0,6

	Стоимость активов за 2015 г.
	15360

	Собственный капитал компании за 2015 г.
	-1462

	Коэффициент оборачиваемости активов, раз (20932 / 15360)
	1,363



Таким образом, прогнозный прирост объема реализуемой продукции на 2016 г. год по данным текущей отчетности составит: 

.

Прирост объема реализуемой продукции  ООО «Юнитех» по данной модели на 2016 г. составит 22,3% или 1331 тыс. руб.  Весь объем реализации ООО «Юнитех» на 2016 г. составит: 5967 + 5967 × 0,223 = 7298 тыс. руб. 
В целом, предполагается полученную чистую прибыль ООО «Юнитех» в 2016 г. не распределять, следовательно, статья баланса «Нераспределенная прибыль отчетного периода» дополнительно увеличится на 1340 тыс. руб. Кредиторскую задолженность планируется подвергнуть реструктуризации и перевести ее часть в краткосрочные займы.
Прогноз величины выручки ООО «Юнитех» на 2017 г. рассчитаем по формуле:


ВРпл= ВР16 × ВР,	(15)


где ВР – средний прирост выручки.

              (16)

где n – количество лет;
ВР16 – выручка за 2016 год;
ВР13 – выручка за 2013 год.
= 1,51.
ВРпл = 7298 × 1,51 = 11020 тыс. руб.
Прогноз потребности ООО «Юнитех» в текущих запасах на 2016 год можно провести по следующей формуле:

 ,                                                 (17)

где Зпл – планируемый уровень запасов ООО «Юнитех» в 2016 году;
ВРпл – планируемый уровень выручки;
Дз – средний период оборота запасовООО «Юнитех», дней.
Тогда Зпл = 107,81 × 7298 / 360 = 2186 тыс. руб. – планируемая на 2016 год потребность в запасах.Реализация избыточных   запасов способна увеличить статью «Денежные средства» и сократить себестоимость проданных товаров ООО «Юнитех» (за счет отказа от использования аренды складских помещений) на 480 тыс. руб.
Для построения прогнозного баланса используем метод «процента от продаж». Этот подход к прогнозированию финансового состояния предприятия состоит в допущении, что статьи баланса, взаимозависимые от объема продаж, изменяются пропорционально изменению объема продаж. 
Прогнозный баланс ООО «Юнитех»на 2015 – 2017 гг.  представлен в таблице 30.

Таблица 30 - Прогнозный баланс ООО «Юнитех» на 2015 – 2017 гг. 
	Показатель
	2015 г.
(факт)
	2016 г.
(план)
	2017 г.
(прогноз)

	Основные средства
	361
	442
	667

	Запасы
	2518
	2186
	3300

	НДС 
	25
	31
	46

	Дебиторская задолженность
	3167
	3873
	5849

	Краткосрочные финансовые вложения
	9288
	11360
	17153

	Денежные средства
	1
	897
	1355

	Баланс
	15360
	18788
	28370

	Уставный капитал
	10
	10
	10

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	(1472)
	(464)
	1059

	Кредиторская задолженность
	16822
	19242
	27281

	Баланс
	15360
	18788
	28350



Изменение состава и структуры отчета о финансовых результатах ООО «Юнитех»на 2015 – 2017 гг. представлено в таблице 31.

Таблица 31 - Прогнозный отчет о финансовых результатах ООО «Юнитех» 
	Показатель
	2015 г. 
(факт)
	2016 г. 
(план)
	2017 г. 
(прогноз)

	Выручка
	5967
	7298
	11020

	Себестоимость
	5447
	6182
	9335

	Валовая прибыль
	520
	1116
	1685

	Коммерческие расходы
	866
	1059
	1599

	Прибыль от продаж
	346
	57
	86

	Проценты к получению
	467
	571
	862

	Прочие доходы 
	25
	927
	1399

	Прочие расходы
	301
	368
	556

	Прибыль до налогообложения
	(155)
	1186
	1792

	Единый налог по УСН
	0
	178
	269

	Чистая прибыль 
	(155)
	1008
	1523



Рассчитаем коэффициенты финансовой устойчивости ООО «Юнитех» на основании прогнозного бухгалтерского баланса в сравнении с прогнозными показателями на 2015 г. с учетом мероприятий (таблица32). 

Таблица 32–Прогнозные коэффициенты платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «Юнитех» 
	Показатели
	Нормативное значение
	2015 г.
(факт)
	2016 г.
(план)
	2017 г.
(прогноз)
	Отклонение, +/- 2017 г. от 2015 г.

	Коэффициент автономии 
	0,5-0,6
	-0,095
	-0,024
	0,038
	+0,133

	Коэффициент мобильности собственного капитала
	0,3-0,5
	1,247
	1,973
	0,376
	-0,871

	Коэффициент иммобилизации собственного капитала
	0,5-0,7
	-0,247
	-0,973
	0,624
	+0,871

	Коэффициент обеспеченности собственным оборотным капиталом 
	0,25-0,3
	-0,122
	-0,049
	0,015
	+0,137

	Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственным оборотным капиталом 
	0,6-0,8
	-0,717
	-0,404
	0,120
	+0,837

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	0,1-0,2
	0,552
	0,637
	0,678
	+0,126

	Коэффициент промежуточной ликвидности 
	0,6-0,8
	0,740
	0,838
	0,893
	+0,153

	Коэффициент текущей ликвидности 
	>2
	0,892
	0,953
	1,015
	+0,123



Как видно из таблицы 17, наблюдается рост коэффициентов платежеспособности  и финансовой устойчивости ООО «Юнитех». Коэффициенты мобильности собственного капитала, иммобилизации собственного капитала,  достигли нормативного значения. Остальные коэффициенты имеют тенденцию к росту. 
Следовательно, прогноз с учетом мероприятий носит положительный характер.
Далее на основании прогнозных форм отчетности  ООО «Юнитех» можно рассчитать изменение экономической эффективности деятельности предприятия на 2016-2017 гг.(таблица 33). 

Таблица 33 – Оценка экономической эффективности деятельности ООО «Юнитех» на 2016-2017 гг.
	Показатели
	2015 г.
(факт)
	2016 г.
(план)
	2017 г.
(прогноз)
	Отклонение, +/- 2017 г. от 2015 г.

	Выручка, тыс. руб.
	5967
	7298
	11020
	+5053

	Себестоимость, тыс. руб.
	5447
	6182
	9335
	+3888

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	-346
	57
	86
	+3941

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	-155
	1186
	1792
	+1947

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	-155
	1008
	1523
	+1678

	Рентабельность затрат, %
	-6,35
	0,92
	0,92
	+7,27 п.п.

	Рентабельность продаж, %
	-5,80
	0,78
	0,78
	+6,58 п.п.



В целом, сводный анализ показывает, что прибыль ООО «Юнитех»от продаж в 2017 году увеличится на 3941 тыс. руб. и составит 86тыс. руб. 
Рентабельность затрат увеличится с -6,35% до 0,92%, рентабельность продаж составит 0,78% (увеличится по сравнению с 2015 г. на +6,58п.п.). 
Таким образом, обобщая предлагаемые к внедрению мероприятия, можно сделать вывод о наличии перспектив финансовой стабилизации ООО «Юнитех». Рассмотренные методы оздоровления кризисного предприятия свидетельствуют о широком диапазоне возможностей финансовой стабилизации за счет использования внутренних механизмов.
[bookmark: _Toc442393421]

Выводы и предложения

Объектом исследования послужило общество с ограниченной ответственностью «Юнитех».
ООО «Юнитех» является самостоятельной организацией со статусом юридического лица. Согласно Уставу основным видом деятельности организации является: «Оптовая торговля лесоматериалами, строительными материалами и санитарно-техническим оборудованием». 
Среднесписочная численность персонала сократилась за 3 года на 3 человека и составила на конец 2015 г. 10 человек. 
ООО «Юнитех» неэффективно использует оборотные активы. Слишком низкий коэффициент оборачиваемости оборотных средств, не оправданный отраслевыми особенностями, показывает излишнее накопление оборотных средств предприятия. 
Выручка предприятия за три года возросла в 2,8 раз, при этом себестоимость продаж возросла при этом в 3,38 раза. Превышение темпов роста себестоимости продаж ООО «Юнитех» над темпами роста выручки предприятия свидетельствует о том, что затратоемкость деятельности предприятия возросла.
В 2015 г. ООО «Юнитех» получило чистый убыток в результате своей деятельности в размере 155 тыс. руб.
Показатели рентабельности в 2013 г. имеют достаточно низкие значения, а в 2014 – 2015 гг. – отрицательные, т.к. предприятием получен убыток. Коммерческая деятельность предприятия ведется неэффективно.
Факторный анализ прибыли от продаж показал, что ООО «Юнитех»  располагает возможностями увеличения прибыли от реализации товаров и в первую очередь, за счет за счет возрастания объема продаж, а также за счет регулирования ценовой политики ООО «Юнитех», за счет снижения себестоимости товаров предприятия, коммерческих расходов и за счет возрастания удельного веса в объеме продаж более рентабельных видов товаров.
Собственный капитал предприятия является отрицательной величиной, т.к. уставный капитал не покрывает размер нераспределенной прибыли.
Нерационально высокая доля заемных средств (кредиторской задолженности) является причиной финансовой неустойчивости предприятия. Собственный капитал предприятия является отрицательной величиной, можно сказать, что источником финансирования предприятия является кредиторская задолженность. Это является недостатком предприятия, так как при этом источнике финансирования существует большая зависимость от процентов за кредит, от сложности процедуры получения кредита и в конечном итоге снижения платежеспособности предприятия. Также это свидетельствует о том, что предприятие ООО «Юнитех» к 2015 году в большей степени зависит от заемного капитала, т.е. происходит усиление зависимости от внешних источников финансирования и, следовательно, может стать причиной банкротства.
Тип финансовой устойчивости ООО «Юнитех» -   -   IV (кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства, т.к. денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают его кредиторской задолженности. 
На основании Методики Сбербанка России определения кредитоспособности Заемщика ООО «Юнитех» за период 2013 – 2015 гг. относилось к третьему классу  заемщиков, т.е. предприятие по текущим обязательствам отвечать не способно.
Прогнозирование финансового состояния по математическим дискриминантным российским и западным моделям показывают очень высокие показатели вероятности банкротства ООО «Юнитех.
Согласно комплексной рейтинговой оценки предприятия ООО «Юнитех» в 2015 г. относится к V классу – организации высокого риска, низкой платежеспособности, удовлетворяющие лишь минимальным условиям финансовой устойчивости и ликвидности, как правило, убыточные. У ООО «Юнитех» высокая вероятность невыполнения финансовых обязательств, таким образом, рейтинг предприятия низкий.
Основная роль в системе антикризисного управления предприятием отводится широкому использованию внутренних механизмов финансовой стабилизации – оперативных и стратегических. 
Одним из элементов оперативного механизма финансовой стабилизации является ускоренная ликвидность оборотных активов.
Стратегический механизм финансовой стабилизации представляет собой исключительно наступательную стратегию финансового развития, обеспечивающую оптимизацию необходимых финансовых параметров, подчиненную целям ускорения всего экономического роста предприятия, позволяющую закрепить достигнутое на предыдущем этапе антикризисного управления предприятием финансовое равновесие в долгосрочной перспективе его экономического развития.
В целом, на основании исследования финансовой деятельности ООО «Юнитех» были предложены следующие управленческие решения:
1. оптимизация запасов ООО «Юнитех» путем прогноза необходимой величины запасов на балансе предприятия;
2. сокращение себестоимость проданных товаров ООО «Юнитех» (за счет отказа от использования аренды складских помещений);
3. реинвестирование полной величины чистой прибыли в деятельность ООО «Юнитех» с целью перспективного роста величины прибыли и повышения эффективности финансовой деятельности предприятия;
4. использование модели устойчивого экономического роста.
Была составлена прогнозная отчетность ООО «Юнитех». Для построения прогнозной отчетности был использован метод «процента от продаж».
Расчет прогнозных показателей платежеспособности и финансовой устойчивости показал рост коэффициентов платежеспособности  и финансовой устойчивости ООО «Юнитех». Коэффициенты мобильности собственного капитала, иммобилизации собственного капитала,  достигли нормативного значения. Остальные коэффициенты имеют тенденцию к росту. Следовательно, прогноз с учетом мероприятий носит положительный характер.
Кроме того, расчеты показали, что прибыль ООО «Юнитех»от продаж в 2017 году увеличится на 3941 тыс. руб. и составит 86тыс. руб. 
Рентабельность затрат увеличится с -6,35% до 0,92%, рентабельность продаж составит 0,78% (увеличится по сравнению с 2015 г. на +6,58п.п.). 
Таким образом, можно сделать вывод о наличии перспектив финансовой стабилизации ООО «Юнитех». Рассмотренные методы оздоровления кризисного предприятия свидетельствуют о широком диапазоне возможностей финансовой стабилизации за счет использования внутренних механизмов.
Кроме того, предложенные мероприятия способны повысить экономическую эффективность финансовой деятельности ООО «Юнитех».
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Рисунок 1 – Схема организационной структуры ООО «Юнитех»
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Рисунок 1 – Структура управленияООО «Юнитех»

Приложение Д

Таблица - Агрегированный аналитический баланс ООО «Юнитех» за 2013 – 2015 гг.
	Показатели
	Услов-ноеобозна-чение
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	
	
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %
	значение, тыс. руб.
	уд.вес, %

	Актив
	 

	Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	S
	5217
	27,75
	6625
	53,42
	9289
	60,48

	Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	Rа
	12307
	65,45
	3762
	30,33
	3167
	20,62

	Запасы и затраты
	Z
	858
	4,56
	1274
	10,27
	2543
	16,56

	Всего текущих активов
	At
	18383
	97,77
	11661
	94,03
	14999
	97,65

	Иммобилизованные средства
	F
	420
	2,23
	741
	5,97
	361
	2,35

	Итого активов
	Ba
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100

	Пассив
	 

	Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы
	Rp
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52

	Краткосрочные кредиты и займы
	Kt
	0
	0,00
	0
	0,00
	0
	0,00

	Всего краткосрочный заемный капитал
	Pt
	20215
	107,51
	13716
	110,60
	16822
	109,52

	Долгосрочный заемный капитал
	Kd
	0
	0,00
	0
	0,00
	0
	0,00

	Собственный капитал
	Ec
	-1412
	-7,51
	-1314
	-10,60
	-1462
	-9,52

	Итого пассивов
	Bp
	18803
	100
	12402
	100
	15360
	100









Причины неудовлетворительного управления


 отсутствие планирования


неадекватная управленческая, информация


неэффективная учетная политика


отсутствие методик анализа


отсутствие анализа


неудовлетворительный финансовый контроль
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