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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования. В условиях рыночной экономики эффективность производственной, инвестиционной и финансовой деятельности выражается в финансовых результатах. Результаты финансового анализа позволяют выявить уязвимые места, требующие особого внимания, и разработать мероприятия по их ликвидации. Не секрет, что процесс принятия управленческих решений в большей степени искусство, чем наука. Результат выполненных формализованных аналитических процедур не является или, по крайней мере, не должен являться единственным критерием для принятия того или иного управленческого решения. Результаты анализа и учета финансовых результатов деятельности  – материальная основа управленческих решений, принятие которых основывается также на интеллекте, логике, опыте, личных симпатиях и антипатиях лица, принимающего эти решения. 
Таким образом, рассмотрение вопроса о сущности и формировании финансовых результатов на счетах хозяйствующего субъекта является важным и актуальным в условиях рыночной экономики.
Цель и задачи исследования. Цель данной выпускной квалификационной работы заключается в исследовании состояния учета и анализа финансовых результатов, а также выработка предложений по совершенствованию учёта и выявлению основных резервов роста прибыли и рентабельности.
Для достижения поставленной цели в выпускной квалификационной работе необходимо решить следующие  задачи:
- провести обзор теоретических основ бухгалтерского учета и анализа финансовых результатов деятельности организации;
- дать оценку экономического состояния изучаемой организации и организации бухгалтерского учета и внутреннего контроля;
· изучить практику учета финансового результата деятельности исследуемой организации и выявить основные направления его совершенствования;

· провести анализ финансовых результатов деятельности организации и определить основные мероприятия, направленные на увеличение прибыли и рентабельности.
 Объектом исследования является общество с ограниченной ответственностью «Аист» г. Ижевска.
Предмет исследования – состояние учета и анализа финансового результата деятельности объекта исследования, а также предъявляемые к ним требования и их документальное оформление.
Основные результаты, выносимые на защиту:
  - теоретические положения, определяющие сущность и значение учета финансовых результатов деятельности организации;
  - экономическая и правовая характеристика изучаемой организации, характеристика ее системы бухгалтерского учета и внутреннего контроля;
  - основные направления совершенствования системы бухгалтерского учета, финансового результата деятельности в рассматриваемой организации;
  - подведение итогов проведенного анализа финансового результата деятельности и основные резервы повышения прибыли и рентабельности продаж в исследуемой организации.
Теоретической и методической основой выпускной квалификационной  работы послужили постановления правительства РФ, положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности, утвержденное Министерством финансов РФ, а также труды отечественных и зарубежных ученых экономистов, нормативные, инструктивные, законодательные документы и личные исследования.
  При проведении исследования и анализа использовались отчетные материалы  ООО «Аист». В работе применялись общие методы исследования - системный подход, сопоставительный, экономический анализ, статистические группировки, а также выборочные статистические обследования, факторный анализ. 

1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УЧЕТА И АНАЛИЗА  ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ
1.1 Теоретические основы учета финансовых результатов

Финансовые результаты – итоги хозяйственной деятельности организации или его подразделений, прирост (или уменьшение) стоимости собственного капитала. Определяются путем сопоставления затрат с полученными доходами; основные показатели, характеризующие финансовые результаты – прибыль или убытки (по итогам работы по всем видам деятельности).
По мнению Подольского В.И., финансовые результаты деятельности организации характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финансовые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием и реализацией продукции [16, с. 128].
Как считает Астахов В.П., финансовые результаты состоят из двух частей – реализационной и внереализационной. Реализационная связана с производственно-хозяйственной деятельностью, внереализационная – с финансовой и инвестиционной. В целом же сюда относятся показатели доходности, прибыльности, рентабельности и эффективности, деловой активности. Показателей много, но их можно разделить на абсолютные и относительные [15, с. 89].
По мнению Кондракова Н.П. и Ивановой М.А., к абсолютным финансовым результатам относятся: валовой доход (илу выручка от реализации продукции), балансовая прибыль, прибыль от реализации продукции, прибыль от внереализационной деятельности, чистая прибыль.
В качестве относительных показателей используют различные соотношения прибыли и затрат (или вложенного капитала – собственного, заемного, инвестиционного и т.д.). Эту группу показателей называют также показателями рентабельности. Экономический смысл показателей рентабельности состоит в том, что они характеризуют прибыль, получаемую с каждого рубля капитала (собственного или заемного), вложенного в предприятие [31, с. 133].
Рассмотрим мнения различных авторов о понятии финансовых результатов деятельности организации в табл. 1.1.
Таблица 1.1 – Мнения различных авторов о понятии финансовых результатов
	Автор
	Мнение

	И.М.Дмитриева
	Прибыль и есть финансовые результаты деятельности организации, характеризующий абсолютную эффективность его работы [24, с. 53].

	Г.Б.Подстригич
	Финансовые результаты деятельности организации характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности [39, с. 69].

	О.Н.Харченко,
С.А.Самусенко, И.С.Ферова
	Прибыль отражает положительный финансовый результат. Стремление к получению прибыли ориентирует товаропроизводителей на увеличение объема производства продукции, снижение затрат. По прибыли определяется уровень отдачи авансированных средств и доходность вложений в активы конкретного организации [45, с. 112].

	Я.В.Соколов
	Конечный финансовый результат деятельности организации - это балансовая прибыль или убыток, которая представляет собой алгебраическую сумму результата от реализации продукции (работ, услуг), результаты от прочей реализации, сальдо доходов и расходов от внереализационных операций [41, с. 302].

	Е.П.Козлова,
Т.Н.Бабченко,
Е.Н. Галанин
	Поддержание необходимого уровня прибыльности – объективная закономерность нормального функционирования организации в условиях рыночной экономики. Систематический недостаток объема прибыли, и ее неудовлетворительная динамика свидетельствует о неэффективности и рискованности бизнеса, служат основной предпосылкой предстоящего банкротства [27, с. 12].

	Н.П.Кондраков
	Рентабельность – относительный показатель, который обладает свойством сравнения. Рентабельность характеризует степень доходности, выгодности, прибыльности. Показатели рентабельности позволяют оценить, какую прибыль имеет субъект хозяйствования с каждого рубля средств, вложенных в активы [28, с. 111].



По мнению Гусевой Т.М. и Шеиной Т.Н., показатели рентабельности более полно, чем прибыль, отражает конечные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Поэтому поиск резервов увеличения прибыли и рентабельности - одна из основных задач в любой сфере бизнеса.
Большое значение в процессе управления финансовыми результатами отводится экономическому анализу.
В условиях конкуренции и стремления предприятий к максимизации прибыли анализ финансово-хозяйственной деятельности является неотъемлемой функцией управления. Этот аспект управления фирмой становится наиболее значимым в настоящее время, так как практика функционирования рынка показывает, что без анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятие не может эффективно функционировать [23, с. 53].
По мнению Астахова В.П., основными задачами анализа финансовых результатов деятельности организации является  [15, с. 202]:
- оценка динамики абсолютных и относительных показателей финансовых результатов (прибыль рентабельность);
- факторный анализ прибыли от реализации продукции (работ, услуг);
- анализ финансовых результатов от прочей реализации, внереализационной деятельности;
- анализ и оценка использования чистой прибыли;
 - выявление и оценка возможных резервов роста прибыли и рентабельности на основе оптимизации объемов производства и издержек производства и обращения;
- анализ взаимосвязи затрат, объема производства (продаж) и прибыли;
- разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.
По мнению Астахова В.П., учет финансовых результатов деятельности организации ведется на счетах, предназначенных для обобщения информации о доходах и расходах организации, а также выявлении конечного финансового результата его деятельности за отчетный период:
Счет 90 «Продажи»;
Счет 91 «Прочие доходы и расходы»;
Счет 99 «Прибыли и убытки» [15, с. 148].
Как считают Никитин В.М., Никитина Д.А., под финансовым результатом понимают отражение изменений собственного капитала за определенный период в результате производственно-финансовой деятельности организации.
Финансовый результат определяется на счете 99 «Прибыли и убытки». По кредиту этого счета отражаются доходы и прибыль, а по дебету – расходы и убытки.
Хозяйственные операции отражаются на счете 99 «Прибыль и убытки» нарастающим итогом с начала года. Сопоставление кредитового и дебетового оборотов по счету 99 «Прибыль и убытки» определяют конечный финансовый результат за отчетный период [36, с. 55].
По мнению Гусевой Т.М., Шеиной Т.Н., конечный финансовый результат организации складывается под влиянием:
- финансового результата от продажи продукции (работ и услуг);
- финансового результата от продажи основных средств, нематериальных активов, материалов и другого имущества (части операционных доходов и расходов);
- операционных доходов и расходов (за вычетом результатов от продажи имущества);
- прочих прибылей и убытков; 
- прочих доходов и расходов.
Сумма выручки от продажи продукции, товаров, выполнения работ, оказания услуг отражают:
Кредит счета 90 «Продажи»;
Дебет счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками».
Одновременно себестоимость проданных продукции, товаров, работ, услуг списывает:
Кредит счета 43 «Готовая продукция»;
Кредит счета 41 «Товары»;
Кредит счета 44 «Расходы на продажу»;
Кредит счета 20 «Основное производство»;
Дебет счета 90 «Продажи».
Субсчет 90-9 «Прибыль/убыток от продаж» предназначен для финансового результата от продаж за отчетный месяц.
Таким образом, по окончании каждого месяца на синтетическом счете 90 «Продажи» никакого сальдо не имеется [23, с. 143].
По мнению Гетьмана В.Г., в  декабре отчетного года после списания финансового результата за указанный месяц внутри счета 90 «Продажи» производятся заключительные записи по закрытию всех субсчетов. Для этого оборотами со всех субсчетов списываются соответствующие сальдо:
Субсчет 90-9«Прибыль/убыток от продаж»;
Субсчет 90-2 «Себестоимость продаж»;
Субсчет 90-3 «Налог на добавленную стоимость»;
Субсчет 90-4 «Акцизы»;
Субсчет 90-5 «Экспортные пошлины».
Закрываются записями по кредиту в дебет счета 90-9 «Прибыль/убыток от продаж».
Сумма субсчета 90-1 «Выручка» списывается с дебета в кредит субсчета                     90-9 «Прибыль/убыток от продаж». В результате произведенных записей по состоянию на 1 января нового отчетного года на один из субсчетов счета 90 «Продажи» сальдо не имеет.
Аналитический учет по счету 90 «Продажи» ведут по каждому виду проданной продукции, товаров, выполненных работ и оказанных услуг, а при необходимости и по другим направлениям (по регионам продаж и т.п.) [44, с. 13].
По мнению Налетова И.А., для обобщения информации об операционных и прочих доходах и расходах используют счет 91 «Прочие доходы и расходы». К этому счету могут быть открыты субсчета:
Субсчет 91-1 «Прочие доходы»;
Субсчет 91-2 «Прочие расходы»;
Субсчет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».
На субсчете 91-1 «Прочие доходы» учитывают поступления активов, признаваемых прочими доходами (за исключением чрезвычайных).
На субсчете 91-2 «Прочие расходы» учитывают операционные и прочие расходы, признаваемые прочими расходами.
В соответствии с ПБУ 9/99 «Доходы организации» операционными доходами и расходами являются:
- поступления и расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;
- поступления и расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;
- поступления и расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам);
- прибыль или убыток, полученные организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);
- поступления и расходы от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;
- проценты, полученные и уплаченные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке;
- отчисления в оценочные резервы;
- прочие операционные доходы и расходы [35, с. 187].
Вещунова Н.Л. считает, что прочими доходами и расходами являются:
- штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров полученные и уплаченные;
- активы, полученные и переданные безвозмездно, в том числе по договору дарения;
- поступления в возмещение и возмещение причиненных организации убытков;
- прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году, и убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;
- суммы кредиторской, депонентской и дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности;
- курсовые разницы;
- сумма дооценки и уценки активов;
- перечисление средств, связанных с благотворительной деятельностью, расходы на осуществление спортивных мероприятий, отдыха, развлечений, мероприятий культурно-просветительского характера и иных аналогичных мероприятий;
- прочие доходы и расходы.
Кредит различных счетов списывают расходы, связанные с благотворительной деятельностью, осуществлением мероприятий, спорта, отдыха, развлечений, культурно-просветительного характера и иных аналогичных мероприятий.
Прочие расходы и потери списываются с дебета или кредита соответствующих счетов в момент их выявления на счет 91 «Прочие доходы и расходы».
По дебету счета 99 «Прибыли и убытки» отражаются убытки (потери, расходы), а по кредиту – прибыли (доходы) организации. Сопоставление дебетового и кредитового оборотов за отчетный период показывает конечный финансовый результат отчетного периода [20, с. 107].
По мнению Шеремет А.Д., на счете 99 «Прибыли и убытки» в течение отчетного года отражаются:
- прибыль или убыток от обычных видов деятельности – в корреспонденции со счетом 90 «Продажи»;
- сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц – в корреспонденции со счетом 91 «Прочие доходы и расходы»;
- потери, расходы и доходы в связи с чрезвычайными обстоятельствами хозяйственной деятельности – в корреспонденции со счетами учета материальных ценностей, расчетов с персоналом по оплате труда, денежных средств и т.п.;
- начисленные платежи налога на прибыль, платежи по перерасчетам по этому налогу из фактической прибыли и суммы причитающихся налоговых санкций – в корреспонденции со счетов 68 «Расчеты по налогам и сборам» [43, с. 17].
По мнению Палий В.Ф., Палий В.В. прибыль – это превышение доходов от продажи товаров и услуг над затратами на производство и продажу этих товаров и услуг.
Получить прибыль предприятие может, лишь производя товар или услуги, пользующиеся спросом и удовлетворяющие потребности общества. Причем существенную роль будет играть цена этих товаров и услуг – она должна соответствовать платежеспособности потребителей.
Прибыль отражает чистый доход организации и выполняет следующие функции:
- характеризует экономический эффект от деятельности организации. Если предприятие получает прибыль, это значит, что все расходы по производству продукции покрываются доходами;
- обладает стимулирующей функцией, так как является основой для дальнейшего расширения производства, его усовершенствования, а так же для увеличения заработной платы работников и выплаты дивидендов владельцам и акционерам;
- является источником пополнения бюджетов разного уровня, формируя финансовые ресурсы не только самого организации, но и государства в целом [37, с. 99].
По мнению Пошерстника Н.В., поскольку существует разница между экономическим и бухгалтерским подходом к издержкам организации, различают экономическую и бухгалтерскую прибыль. Связь между этими категориями выражается в формулах расчета:
- Бухгалтерская прибыль равна совокупному доходу организации минус бухгалтерские (явные) издержки;
- Экономическая прибыль равна совокупному доходу минус экономические (явные + неявные издержки);
- Экономическая прибыль равна бухгалтерской прибыли минус неявные издержки [40, с. 67].
Как считает Камышанов П.И., прибыль организации формируется под воздействием следующих факторов:
1. Внешние факторы, не зависящие от деятельности организации, но оказывающие существенное влияние на прибыль: инфляция, изменения нормативно-законодательной базы, изменение цен и тарифов на услуги и перевозки; нарушение поставщиками, банками условий договора и т.д.;
2. Внутренние, которые можно разделить на основные (связанные с осуществлением торгово-технологического процесса) и вспомогательные [25, с. 119].
По мнению Кожинова В.Я., рентабельность представляет собой соотношение дохода и капитала, вложенного в создание этого дохода. Увязывая прибыль с вложенным капиталом, рентабельность позволяет сравнить уровень доходности деятельности организации с альтернативным использованием капитала или с доходностью, полученной предприятием при сходных условиях риска. Более рисковые инвестиции требуют более высокой прибыли, чтобы они стали выгодными. Так как капитал всегда приносит прибыль, для измерения уровня доходности прибыль, как вознаграждение за риск, сопоставляется с размером капитала, который был необходим для образования этой прибыли. Рентабельность является показателем, комплексно характеризующим эффективность деятельности организации. Объем продаж выражается показателем выручки от продажи продукции за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей. 

На рисунке 1.1 рассмотрим взаимосвязь показателей финансовых результатов.
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Рисунок 1.1 - Взаимосвязь показателей финансовых результатов

Рентабельность продаж характеризует эффективность предпринимательской деятельности и показывает, сколько получено прибыли с рубля продаж. Рассчитывается в целом по предприятию и отдельным видам продукции.
Понятно, что чем выше этот показатель, тем лучше. Однако будут значительные различия в его значениях при анализе компаний различных отраслей. Сравнение рентабельности продаж следует проводить для компаний-аналогов.
Резюмируя вышеизложенное, можно сказать, что анализ рентабельности продаж – очень туманное занятие, но при всех недостатках такого метода анализа он позволяет получить первоначальную картину прибыльности компании и сравнить компании-аналоги.
Стоит отметить, что все показатели рентабельности являются достаточно изменчивыми, поэтому анализ лучше проводить не отдельного периода времени, а в динамике, за несколько лет, чтобы выявить тенденцию [22, с. 126].
Так как данные о финансовых результатах организации являются основной информацией необходимой для организаций, взаимодействующих  с данной организацией, поэтому в данной главе, был рассмотрен порядок заполнения отчета о финансовых результатах, который входит в состав годовой и квартальной отчетности организации.

1.2  Теоретические основы анализа финансовых результатов
По мнению Богомолов А.М. и Голощапова Н.А. [17, с. 113] валовая прибыль определяется как разница между выручкой от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей) и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ и услуг. Выручку от реализации товаров, продукции, работ и услуг называют доходами от обычных видов деятельности. Затраты на производство товаров, продукции, работ и услуг считают расходами по обычным видам деятельности. Чтобы правильно и объективно получить объем валовой прибыли организации нужно в первую очередь определить все статьи расходов, которые включает в себя себестоимость товара, в том числе и переменные, которые заранее не были обусловлены и просчитаны.  Валовую прибыль рассчитывают по формуле: 
Пвал = ВР – С,
где ВР – выручка от реализации; С – себестоимостью проданных товаров, продукции, работ и услуг.
Прибыль (убыток) от реализации продукции равна выручке от реализации (без НДС и акцизов, а так же косвенных налогов и сборов) минус затраты на производство и реализацию (включаемые в себестоимость данной продукции). Если в условиях стабильных оптовых цен прибыль организации возрастает, это свидетельствует о снижении суммарных индивидуальных затрат организации на производство продукции и ее реализацию. 
Прибыль от продажи (Ппр) – это показатель основной деятельности организации, т.е. деятельности по производству и реализации своей продукции, которая определяется по формуле:      
                              Ппр = Пвал – Ру - Рк                                                                                                                         
где Ру – управленческие расходы; Рк – коммерческие расходы.
Прибыль до налогообложения (или балансовая, бухгалтерская прибыль) – отражается в балансе организации, является конечным финансовым результатом деятельности организации; выявляется посредством бухгалтерского учета всех его хозяйственных операций и оценки статей баланса. Бухгалтерская прибыль является показателем эффективности всей хозяйственной деятельности организации.
Прибыль (убыток) до налогообложения – это прибыль от продаж с учетом прочих доходов и расходов, определяется по формуле: 
              Пдно = Ппр + Ппол -  Пупл ±  Дпр – Рпр                                                                                     
где Ппол – проценты к получению; Пупл.  – проценты к уплате; Дпр – прочие доходы; Рпр  - прочие расходы.
Как считает Маркарьян Э.А., Герасименко Г.П. и Маркарьян С.Э. [34, с. 58]  прочими доходами являются:
-  штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров; 
- активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения; 
- поступления в возмещение причиненных организации убытков; 
- прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году; 
- суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности; 
- курсовые разницы; 
- сумма дооценки активов (за исключением внеоборотных активов).
Налогооблагаемая прибыль – рассчитывается при налоговом учете в рамках действующего законодательства, является основанием для определения налогооблагаемой базы.  Налогооблагаемая прибыль определяется специальным расчетом. Она равна балансовой прибыли, уменьшенной на сумму:
1) отчислений в резервный и другие аналогичные фонды, создание которых предусмотрено законодательством;
2) рентных платежей в бюджет;
3) доходов по ценным бумагам и  от долевого участия в деятельности других предприятий;
4) доходов от казино, видеосалонов и пр.;
5) прибыли от страховой деятельности;
6) прибыли от отдельных банковских операций  и сделок;
7) курсовой разницы, образовавшейся в результате изменения курса рубля по отношению к котируемым Центральным банком Российской Федерации иностранным валютам;
8) прибыли от производства и реализации производственной сельскохозяйственной и охотохозяйственной продукции.
Чистая прибыль (нераспределенная прибыль) (убыток) за отчетный период (или прибыль к распределению) – это та часть прибыли, которая остается у организации после уплаты всех налогов и обязательств и используется на нужды организации (развитие производства, социальные нужды и т.д.). Определяется по формуле: 
                                       Пч = Пдно – НПтек                                         
где Пдно – прибыль (убыток) до налогообложения; НПтек – текущий налог на прибыль (20%).
По мнению Харченко О.Н., Самусенко С.А. и Феровой И.С. [45, с. 181] рентабельность представляет собой соотношение дохода и капитала, вложенного в создание этого дохода. Увязывая прибыль с вложенным капиталом, рентабельность позволяет сравнить уровень доходности деятельности организации с альтернативным использованием капитала или с доходностью, полученной предприятием при сходных условиях риска. Более рисковые инвестиции требуют более высокой прибыли, чтобы они стали выгодными. Так как капитал всегда приносит прибыль, для измерения уровня доходности прибыль, как вознаграждение за риск, сопоставляется с размером капитала, который был необходим для образования этой прибыли. Рентабельность является показателем, комплексно характеризующим эффективность деятельности организации.
Эффективность основной деятельности организации по производству и реализации продукции, работ, услуг характеризуется показателем рентабельности затрат (k). Он определяется отношением прибыли от продажи продукции к полной себестоимости реализованной продукции по формуле: 
                                                            k = Р/ S,                                                        
где Р – прибыль от продажи продукции; S – общая сумма затрат на производство и реализацию продукции.
Данный коэффициент показывает уровень прибыли на один рубль затраченных средств и рассчитывается в целом по предприятию, отдельным его подразделениям и видам продукции.
Как считает Гилярова Л.Т., рентабельность продаж показывает, какую долю, чистая прибыль занимает в общем объеме продаж. Соответственно, формула для расчета рентабельности продаж (R) имеет следующий вид: 
                                                      R = Р/ N,                                                                                                                   
где Р – прибыль от продажи продукции (прибыль до налогообложения или чистая прибыль); N – выручка от продажи продукции за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей.
Рентабельность всего капитала дает нам представление о том, как эффективно компания распоряжается всем своим капиталом – собственным и заемным. Рассчитывается рентабельность капитала (Рк) по формуле: 
                                              Рк = ЧП / К,                                                                                                                               
где ЧП – чистая прибыль; К –капитал организации.
На величину данного показателя сильное влияние оказывает величина заемных средств и стоимость обслуживания долга. Чем выше доля заемных средств под который компания привлекает средства и чем выше процент, тем ниже чистая прибыль и, соответственно, ниже рентабельность всего капитала. Этот показатель является очень важным при анализе эффективности бизнеса. По рентабельности всего капитала можно сравнивать не только компании разных отраслей, но и определять наиболее прибыльные отрасли, куда стоит инвестировать свои средства.
Прибыль является основным источником средств динамично развивающегося организации. В условиях рыночной экономики величина прибыли зависит от множества факторов, основным из которых является соотношение доходов и расходов. Вместе с тем в действующих нормативных документах заложена возможность определенного регулирования прибыли руководством организации. К числу таких регулирующих процедур относятся:
- варьирование границей отнесения активов к основным средствам;
- ускоренная амортизация основных средств;
- применяемая методика амортизации малоценных и быстро изнашивающихся предметов;
- порядок оценки и амортизации нематериальных активов;
- порядок оценки вкладов участников в уставный капитал;
- порядок учета процентов по кредитам банков, используемых на финансирование капитальных вложений;
- порядок создания резервов по сомнительным долгам;
- своевременное списание безнадежных долгов;
- порядок отнесения на себестоимость реализованной продукции отдельных видов расходов;
- состав накладных расходов и способ их распределения;
- снижение налогов за счет использования льготного налогообложения и др. [46, с. 17].
По мнению Кондракова Н.П. и Ивановой М.А. [31, с.122] существует несколько подходов к классификации методов управления прибылью организации. Однако к человеку и коллективу имеет смысл применять только такие средства воздействия, которые затрагивают их интересы, поэтому заслуживает внимание классификация по содержанию воздействия: экономическое, организационное, социально-психологическое.
Рассмотрим  методы управления прибылью организации более подробно, представленные на рисунке 1.2: 
1. Экономические методы управления прибылью организации - система мероприятий, влияющая на производство не прямо, а косвенно, с помощью экономических стимулов и рычагов и ориентирующая деятельность организации и его работников в нужном для общества направлении. Между экономическими интересами организации, государства и  коллектива существуют объективные противоречия.
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Рисунок 1.2 - Методы управления прибылью организации

2. Организационно-распорядительные методы управления прибылью организации основаны на правах и ответственности людей на всех уровнях хозяйствования. Предполагают использование руководителем власти, ответственность подчиненных.
Организационно-распорядительные методы включают приемы и способы воздействия субъекта управления на его объект с помощью силы и авторитета власти - указов, законов, постановлений, приказов, распоряжений, инструкций и т.д. Они устанавливают обязанности, права, ответственность каждого руководителя и подчиненного (исполнителя), а также каждого звена и уровня управления. Организационно-распорядительные методы обеспечивают персональную ответственность работников аппарата управления за исполнение воли вышестоящих органов власти.
3. Социально-психологические методы управления прибылью организации основаны на формировании и развитии общественного мнения относительно нравственных ценностей - добра и зла, нравственных начал в обществе, отношения к личности и т.д. 
В процессе управления прибылью организации главная роль отводится формированию прибыли от основной деятельности, с целью осуществления которой оно создано.
Процесс управления активами, направленный на возрастание прибыли, характеризуется в финансовом менеджменте категорией левериджа, т.е. некоторого фактора, небольшое изменение которого может привести к существенному изменению результирующих показателей.
Существует три вида левериджа, определяемые путем перекомпановки и детализации статей «Отчета о финансовых результатах» организации:
1.Производственный (операционный) леверидж;
2.Финансовый леверидж;
3.Производственно-финансовый леверидж.
Логика такой группировки заключается в следующем: чистая прибыль представляет собой разницу между выручкой и расходами двух типов - производственного и финансового характера. Они не взаимосвязаны, однако величиной и долей каждого из них можно управлять.
По мнению Налетова И.А., величина чистой прибыли зависит от многих факторов. С позиции финансового управления деятельностью организации на нее оказывают влияние:
- рациональное использование предоставленных предприятию финансовых ресурсов;
- структура источников средств.
Первый момент находит отражение в структуре основных и оборотных средств и эффективности их использования.
Основными элементами себестоимости продукции являются постоянные и переменные расходы, причем соотношение между ними может быть различным и определяется технической и технологической политикой, выбранной на предприятии. Изменение структуры себестоимости может существенно повлиять на величину прибыли. Инвестирование в основные средства сопровождается увеличением постоянных расходов и, по крайней мере теоретически, уменьшением переменных расходов. Однако зависимость носит нелинейный характер, поэтому найти оптимальное соотношение переменных и постоянных расходов нелегко. Эта взаимосвязь и характеризуется категорией производственного левериджа.
Производственный (операционный) леверидж - это потенциальная возможность влиять на валовый доход путем изменения структуры себестоимости и объема выпуска.
Операционный леверидж показывает во сколько раз темпы изменения прибыли от продаж превышают темпы изменения выручки от продаж. Зная операционный рычаг можно прогнозировать изменение прибыли при изменении выручки.
Это соотношение постоянных и переменных расходов компании и влияние этого отношения на прибыль до вычета процентов и налогов (операционную прибыль). Операционный рычаг показывает, на сколько процентов изменится прибыль при изменении выручки на 1%. Ценовой операционный рычаг (Рц) вычисляется по формуле: 
                                                   Рц = В / П                                                                                                                                            
Учитывая, что В = П + Зпер + Зпост, можно записать по формуле:
Рц = (П + Зпер + Зпост) / П =1 + Зпер / П + Зпост / П,                                            
где В - выручка от продаж; П - прибыль от продаж; Зпер - переменные затраты; 
Зпост – постоянные затраты; Рн - натуральный операционный рычаг. 

Натуральный операционный рычаг вычисляется по формуле: 
                                       Рн = (В - Зпер) / П                                                                                                       
Учитывая, что В = П + Зпер + Зпост, можно записать по формуле:
                             Рн = (П + Зпост) / П = 1 + Зпост / П                                                                    
Операционный леверидж используется менеджерами для того, чтобы сбалансировать различные виды затрат и увеличить соответственно доход. Операционный леверидж  дает возможность увеличить прибыль при изменении соотношения переменных и постоянных затрат.
Финансовый леверидж характеризует использование предприятием заемных средств, которые влияют на измерение коэффициента рентабельности собственного капитала. Финансовый леверидж представляет собой объективный фактор, возникающий с появлением заемных средств в объеме используемого предприятием капитала, позволяющий ему получить дополнительную прибыль на собственный капитал.
Показатель, отражающий уровень дополнительно генерируемой прибыли на собственный капитал при различной доле использования заемных средств, называется эффектом финансового левериджа (ЭФЛ), заключающийся в приросте коэффициента рентабельности собственного капитала, Он рассчитывается по следующей формуле: ЭФЛ = (1 ‒ Снп) × (КВРа ‒ ПК) х ЗК/СК,                                                              
где Снп - ставка налога на прибыль, выраженная десятичной дробью;  КВРа - коэффициент валовой рентабельности активов (отношение валовой прибыли к средней стоимости активов), %; ПК - средний размер процентов за кредит, уплачиваемый предприятием за использование заемного капитала, %; ЗК - средняя сумма используемого предприятием заемного капитала; СК - средняя сумма собственного капитала организации.
Совместное влияние операционного и финансового рычагов известно как эффект общего рычага и представляет собой их произведение по формуле: 
                     Общий рычаг = ОЛ х ФЛ                                                                                                            
Этот показатель дает представление о том, как изменение продаж повлияет на изменение чистой прибыли и дохода на акцию организации. Другими словами, он позволит определить, на сколько процентов изменится чистая прибыль при изменении объема продаж на 1%. Поэтому производственный и финансовый риски мультиплицируются и формируют совокупный риск организации.
В завершении всего вышесказанного, хочется отметить, что прибыль является главной движущей силой рыночной экономики, основным побудительным мотивом деятельности предпринимателей. Высокая роль прибыли в развитии организации и обеспечении интересов его собственников и персонала определяют необходимость эффективного и непрерывного управления ею.






















2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ
ХАРАКТЕРИСТИКА ООО «АИСТ»
2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации
Объектом исследования выпускной квалификационной работы является общество с ограниченной ответственностью «Аист», ведущая свою деятельность с 24.03.2004 года. ООО «Аист» ведет свою деятельность по продаже продуктов питания, который находится по адресу: Удмуртская Республика, город Ижевск, ул. Локомотивная, д. 2Б.
ООО «Аист» – динамично развивающийся общество с ограниченной ответственностью. Сегодня ему принадлежит одно из ведущих мест на рынке розничной и оптовой торговли продуктами питания.
Ведение бизнеса – дело нелегкое, особенно в условиях постоянно меняющегося законодательства. 
Общество с ограниченной ответственностью - учрежденное одним или несколькими юридическими и/или физическими лицами хозяйственное общество, уставный капитал которого разделён на доли; участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им долей или акций в уставном капитале общества.
Учредительные документы общества с ограниченной ответственностью.
Согласно п.3 ст.89 Гражданского Кодекса Российской Федерации (в ред. Федерального закона от 30.12.2008 N 312-ФЗ) учредительным документом ООО является его устав. 
Государственная регистрация и дальнейшая деятельность общества с ограниченной ответственностью регламентируется Федеральным Законом РФ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» №129-ФЗ, Гражданским кодексом РФ, другими федеральными законами РФ, а также отдельными постановлениями Правительства РФ.
Гражданин вправе заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридического лица с момента государственной регистрации в качестве общества с ограниченной ответственностью, причём государственная регистрация может быть осуществлена только по месту его официальной постоянной регистрации по месту жительства.
Целью ООО «Аист» является получение прибыли, и реализация на основе полученной прибыли социально-экономических интересов членов трудового коллектива. 
Основными задачами деятельности ООО «Аист» является:
- формирование условий наиболее полного удовлетворения спроса покупателей;
- обеспечение высокого качества продукции;
- максимизация суммы прибыли, остающейся в распоряжении предпринимателя, и обеспечение ее эффективного использования.
Независимо от организационно-правовой формы общества с ограниченной ответственностью ведущим его субъектом являются дееспособные физические лица.
ООО «Аист»  может вести предпринимательскую деятельность коллективно на основании заключения договора простого товарищества, в силу которого двое или несколько лиц (товарищей) обязуются соединить свои вклады и совместно действовать без образования юридического лица для извлечения прибыли или достижения иной не противоречащей закону цели. 
Видами деятельности  ООО «Аист» являются:
- неспециализированная оптовая торговля пищевыми продуктами, включая напитки, и табачными изделиями;
- производство продуктов из мяса и мяса птицы;
- переработка и консервирование рыба - и морепродуктов;
- переработка и консервирование картофеля, фруктов и овощей;
- производство прочих пищевых продуктов;
- оптовая торговля алкогольными и другими напитками;
- оптовая торговля непродовольственными потребительскими товарами;
- розничная торговля в неспециализированных магазинах преимущественно пищевыми продуктами, включая напитки, и табачными изделиями;
- розничная торговля алкогольными и другими напитками;
- прочая розничная торговля в специализированных магазинах;
- розничная торговля вне магазинов;
- деятельность автомобильного грузового транспорта;
- деятельность агентств по операциям с недвижимым имуществом;
- организация фирменной торговой сети по реализации продуктов питания, промышленных товаров и товаров народного потребления;
- торгово-закупочная деятельность.
Отдельными видами деятельности, перечень которых определяется законом, Общество может заниматься только на основании специального разрешения (лицензии). Общество вправе осуществлять любые иные виды деятельности, не запрещенные действующим законодательством РФ.

2.2 Организационное устройство и структура управления
Организационная структура ООО «Аист» определяет задачи, возлагаемые на конкретных работников, распределение между ними обязанностей и ответственности. Таким образом, штат работников состоит из специалистов, которые необходимы магазинам. Некоторые совмещают в себе несколько должностей. Это могут быть кассиры, продавцы, заведующие отделами.
На рисунке 2.1 представлена схема организационной структуры магазина под руководством ООО «Аист»
ООО «Аист»
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Рисунок 2.1 - Схема организационной структуры  ООО «Аист»
Структура управления ООО  «Аист» создает предпосылки высокой оперативности управления, взаимосогласованной работы всех структурных подразделений. Функциональная структура управления разработана с учетом подчиненности подразделений тому или иному директору по направлениям деятельности.
Схема структуры управления организации представлена на рисунке 2.2.
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Рисунок 2.2 - Управленческая структура ООО «Аист»
Директор осуществляет руководство текущей деятельностью ООО «Аист», в т.ч. заключает сделки, распоряжается имуществом, подписывает все документы от имени Общества, представляет его интересы в отношениях с третьими лицами, в суде, арбитражном суде и иных государственных органах, а также в третейском суде;
-	утверждает положения о филиалах и представительствах общества;
-	решает вопросы найма и увольнения работников, заключает трудовые договора (контракты);
-	утверждает штатную численность дирекции;
- выдает доверенности;
· открывает в банках расчетные и иные счета;
-	издает приказы и дает указания, обязательные для исполнения всеми работниками общества;
-	принимает решения о поощрении работников общества и наложении на них взысканий за нарушения трудовой дисциплины;
-	определяет  в  соответствии  с действующим  законодательством  виды информации о деятельности общества, относящейся к коммерческой тайне.
Вся финансовая и учетная работа в ООО «Аист» осуществляется бухгалтерской службой, которая  является самостоятельным структурным подразделением, возглавляемым главным бухгалтером. 

2.3 Основные экономические показатели деятельности организации, 
ее финансовое состояние и платежеспособность
Экономический анализ представляет собой исследование процессов в отдельных областях деятельности организации, необходимое для оценки их сущности, закономерностей и тенденций. Основным пользователем (потребителем) данного исследования, прежде всего, является руководство хозяйствующего субъекта, так как выводы о текущем финансовом состоянии, рентабельности и деловой активности необходимы для оценки эффективности принятых управленческих решений.
Анализ основных экономических показателей работы ООО «Аист»  приведен в таблице 2.1 на основании отчета о финансовых результатах.
Таблица 2.1 - Основные экономические показатели деятельности 
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г.
 в % к 2013г.

	1. Выручка от продажи товаров  (работ, услуг), тыс. руб.
	172433
	184023
	185571
	107,6

	2. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	160334
	176006
	175696
	109,6

	3. Прибыль (убыток) от продажи, тыс. руб.
	48
	9
	81
	168,8

	4. Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс. руб.
	33
	38
	26
	78,8

	5. Чистая прибыль (убыток), тыс. руб.
	17
	19
	-
	-

	6. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности, %
	0,03
	0,005
	0,01
	-



Из данных таблицы 2.1 следует, что предпринимательская деятельность ООО «Аист» в 2015 г. терпит некоторые трудности, так как в организации отсутствует чистая прибыль, тогда как в 2013 г. она составляла 17 тыс. руб., в 2014 г. – 19 тыс. руб. Если доля чистой прибыли снижается, это свидетельствует о низкой заинтересованности ООО в результатах работы и эффективности хозяйствования.
Но все же мы наблюдаем увеличение выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) на 7,6%, рост прибыли от продаж на 68,8%. Увеличение выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) и прибыли от продажи происходит за счет увеличения объемов продажи товаров, продукции (работ, услуг) и качества реализуемых товаров.  Но рост прочих расходов, управленческих расходов и повышение себестоимости (превышение темпов роста себестоимости над темпами роста выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг), влечет за собой снижение прибыли до налогообложения на 21,2%, а также в 2015г. нет чистой прибыли. Рентабельность общей деятельности к 2015г. снижается и составляет всего лишь 0,01 %. 
Далее рассмотрим показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации в таблице 2.2.
Таблица 2.2 – Показатели эффективности использования ресурсов и капитала 
	Показатели
	2013г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	200
	788
	909
	454,5

	2. Фондовооруженность, тыс. руб./чел.
	12,5
	49,3
	56,8
	454,4

	3. Фондоемкость, руб.
	0,001
	0,004
	0,005
	500,0

	4. Фондоотдача, руб.
	862,2
	233,5
	204,1
	23,7

	5. Рентабельность использования основных средств, %
	8,5
	2,4
	-
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	6. Затраты труда, тыс. чел.-ч. 
	852
	893
	902
	105,9

	7. Производительность труда, тыс. руб./чел.
	53,3
	55,8
	56,4
	105,8

	8. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	102360
	105230
	115850
	113,2

	9. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	1,68
	1,75
	1,60
	95,2

	1
	2
	3
	4
	5

	В. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	10. Материалоотдача, руб.
	2,4
	3,0
	3,2
	133,6

	11. Материалоемкость, руб.
	0,4
	0,3
	0,3
	75,0

	12. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,002
	0,01
	0,02
	910,7

	13. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	0,9
	0,9
	0,9
	100

	Г. Показатели эффективности использования капитала

	14. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	0,04
	0,08
	0,05
	-

	15. Рентабельность собственного капитала, %
	53,1
	115,2
	88,1
	-

	16. Рентабельность внеоборотных активов, %
	8,5
	7,69
	3,06
	-

	17. Рентабельность оборотных активов, %
	0,04
	0,07
	0,05
	-


 
Как видно из данных таблицы 2.2, среднегодовая стоимость основных средств увеличилась в 2015 году  по сравнению с 2013 годом в 4,5 раза. Это свидетельствует о том, что средства не выбывают вследствие продажи или износа, а приобретаются. 
Фондовооруженность показывает величину  основных средств на одного работника.  Фондовооруженность в ООО «Аист» в 2015 г. по сравнению с 2013 г. увеличилась в 4,5 раза, что свидетельствует об увеличении обеспеченности основными средствами работников организации. Значение данного показателя в 2015 г. составило 56,8 тыс. руб./ чел. (в 2015 г. – 49,3 тыс. руб./ чел.).
Показатель фондоотдачи основных средств  в 2015 г. снизился на 76,3% по сравнению  с 2013 г., и в результате он составил 204,1 руб. Это свидетельствует о том, что в ООО «Аист» в 2015 г. снизилась эффективность использования основных средств, что характеризуется увеличением среднегодовой стоимости   основных средств. Обратный фондоотдаче показатель, это фондоемкость, которая в данной динамике лет увеличилась незначительно  и составила в 2014г. - 0,005 руб. Увеличение фондоемкости основных средств в ООО обусловлено увеличением среднегодовой стоимости основных средств.
При нормальных условиях функционирования фондоотдача основных средств должна иметь тенденцию к увеличению, а фондоемкость к уменьшению, но в данном ООО все наоборот, поэтому это свидетельствует о снижении эффективности использования основных средств. 
В 2014 г. рентабельность собственного капитала увеличилась. Это произошло из-за того, что темпы роста себестоимости были ниже темпов  роста выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) организации, что говорит о повышении эффективности управления затратами в ООО «Аист»
Повышение рентабельности активов и рентабельности  капитала обусловлено резким повышением чистой прибыли в 2014 г по сравнению с 2013г,  притом, что размеры собственного капитала и совокупного капитала повышались значительно. Но, следует отметь неэффективное использование капитала организации в 2015 г, так организацией не получена чистая прибыль.
Материалоемкость в 2015г. составила 0,3 руб. Это означает, что 0,3 руб. приходится на каждый рубль выпущенной продукции. Материалоотдача составила 3,2 руб. на конец 2015 г., характеризует выпуск продукции на 1 руб. потребленных материальных ресурсов.
Исходя из вышесказанного, можно сделать вывод, что в отчетном периоде 2015г. не эффективно используется капитал организации, в том числе основные средства. Кроме того, заметное влияние на формирование чистой прибыли ООО «Аист» оказывали финансовые результаты от основных  видов деятельности и сложившаяся система налогообложения. Движение денежных средств рассмотрено в таблице 2.3.
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015 г.
	2015г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Поступление денежных средств – всего:
	186277
	191166
	216845
	116,4

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
186277
-
-
	
191166
-
-
	
216845
-
-
	
116,4
-
-

	2. Расходование денежных средств – всего:
	184856
	192502
	216714
	117,2

	в том числе:
а) в текущей деятельности
б) в инвестиционной деятельности
в) в финансовой деятельности
	
184856
-
-
	
192502
-
-
	
216714
-
-
	
117,2
-
-

	3. Чистые денежные средства – всего:
	1421
	-1336
	131
	9,2

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
1421
-
-
	
-1336
-
-
	
131
-
-
	
9,2
-
-

	1
	2
	3
	4
	5

	
4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	
1724
	
388
	
519
	
30,1



Таблица 2.3 - Движение денежных средств, тыс. руб.

Как видно из данных таблицы 2.3, остаток денежных средств на конец  2015 года  составил 519 тыс. руб., что на 69,9% ниже по сравнению с 2013 годом. Поступление денежных средств происходит только по текущей деятельности.
 Расходы денежных средств по всем видам деятельности складываются из оплаты товаров, работ, услуг, оплаты труда, отчислений на социальные нужды (во внебюджетные фонды), подотчетных сумм, выданных на нужды текущей деятельности, оплаты начисленных налогов и авансовых платежей в бюджет, авансов поставщикам, оплаты процентов по полученным кредитам и займам, использованным на нужды деятельности. Расходование денежных средств так имеют тенденцию к увеличению.
По инвестиционной и финансовой деятельности поступлений не было.
В целом по ООО «Аист» можно отметить, что ее предпринимательская деятельность развивается успешно и она имеет в 2013г. и в 2015г. чистый денежный поток (когда приток денежных средств от обычных видов деятельности превышает их отток). 
Говоря о ликвидности организации, имеют в виду наличие у нее оборотных средств в размере, теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств, хотя бы и с нарушением сроков погашения, предусмотренных контрактами. Платежеспособность означает наличие у ООО «Аист» денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения. 
Рассмотрим показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «Аист» в таблице 2.4.
Таблица 2.4 - Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости  ООО «Аист»
	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015г. в % к 2013г.

	
	
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	1,0
	0,99
	0,98
	98,0

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ 0,2
	0,04
	0,007
	0,009
	22,5

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	1,0
	0,9
	0,9
	90,0

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	______
	-168
	-754
	-894
	532,1

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	4832
	4246
	-894
	-

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
а) собственных оборотных средств
	_______
	-1821
	-2993
	-3280
	180,1

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	3179
	2007
	-3280
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,0007
	0,0006
	0,0003
	
42,9

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	1426,5
	1582,6
	3939,5
	276,2

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	-5,25
	-22,2
	-59,6
	1135,2

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	-0,004
	-0,014
	-0,015
	375,0

	11. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	1,0
	1,0
	1,0
	100,0



Анализ данных таблицы 2.4 коэффициент абсолютной ликвидности меньше нормативного показателя за весь анализируемый период,  таким образом можно сделать вывод о том, что у ООО «Аист» отсутствуют единовременные платежные возможности за счет имеющихся в распоряжении денежных средств и краткосрочных финансовых вложений.
Коэффициент покрытия характеризует перспективные платежные возможности при условии погашения всех дебиторской задолженности и реализации ТМЦ. Этот коэффициент дает общую оценку ликвидности активов, показывая сколько рублей текущих активов хозяйствующего субъекта приходится на 1 рубль текущих обязательств. Коэффициент покрытия за 3 года составляет меньше нормы 2, что свидетельствует о недостаточности платежных возможностей даже при условии погашения дебиторской задолженности и реализации ТМЦ. Также по данным коэффициента, можно сказать о высоком финансовом риске.
Коэффициент быстрой ликвидности характеризует текущие платежные возможности при условии своевременного погашения краткосрочной дебиторской задолженности. За все три года коэффициент быстрой ликвидности в норме, это свидетельствует о текущих платежных возможностях, при условии своевременного погашения краткосрочной дебиторской задолженности.
Финансовая устойчивость – составная часть общей устойчивости организации, сбалансированность финансовых потоков, наличие средств, позволяющих организации поддерживать свою деятельность в течение определенного периода времени, в том числе обслуживая полученные кредиты и производя продукцию. Коэффициент автономии  указывает на долю собственного капитала финансирования общества. По данным коэффициента автономии можно сделать вывод о том, что у хозяйствующего субъекта в распоряжении имеется низкая доля собственного капитала, т.к. данный коэффициент меньше норматива. По данным коэффициента соотношения заемных и собственных средств видно, что заемный капитал превышает собственный.
Коэффициент маневренности  указывает на долю собственного капитала представленного в мобильной форме, в данной организации собственный капитал в мобильной форме отсутствует. 
Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования за все три года меньше норматива 0,1, таким образом, структура баланса признана неудовлетворительной и организация признана неплатежеспособной.
В целом по данной главе можно сделать вывод, что ООО «Аист» безуспешно ведет свою деятельность, так как чистая прибыль стремится к нулю.  Таким образом, можно порекомендовать меры по повышению эффективности деятельности ООО «Аист». 
На рисунке 2.3 отобразим данные меры. 


Повышение эффективности деятельности ООО «Аист»

Снизить уровень дебиторской задолженности


Снизить уровень кредиторской задолженности


Повысить чистую прибыль 


Увеличить выручку от продаж и снизить себестоимость продаж 


Снизить заемный капитал и повысить собственный капитал 


Рисунок 2.3 - Меры по повышению эффективности деятельности

Таким образом, предложенные выше рекомендации позволят ООО «Аист» улучшить финансовое состояние и платежеспособность, и стимулировать получение прибыли.

2.4 Организация бухгалтерского учета и внутреннего контроля
Учетная политика в ООО «Аист» разработана на основании и в соответствии с Федеральным законом «О бухгалтерском учете», Положением по бухгалтерскому учёту «Учётная политика организации» и  Приказом Минфина Российской Федерации  «Об утверждении плана счетов бухгалтерского учёта финансово-хозяйственной деятельности организаций и инструкции по его применению». 
Бухгалтерский учет ведется по журнально-ордерной форме учета и отчетности с применением компьютерной технологии обработки учетной информации лицензионной версии «1С: Бухгалтерия 8.0». Но следует отметить, что большинство сводных документов формируется на обыкновенных разлинованных листах, формы которых разрабатываются самостоятельно в бухгалтерии. Так же есть недостаток того, что руководство не придавая значения использованию консультационных программ, не устанавливает их.  В результате это затрудняет работу бухгалтерии и приводит к тому, что несвоевременность ознакомления с изменениями в законодательстве приводит к ошибкам. Предлагаем установить справочно-информационную программу Консультант+ или Гарант.
Возглавляемая главным бухгалтером бухгалтерия ООО «Аист» является самостоятельным структурным подразделением организации и не входит в состав какого-либо другого подразделения (службы), осуществляющее ведение бухгалтерского учета, исполнения смет расходов, расходования денежных средств по всем источникам финансирования. Главный бухгалтер подчиняется непосредственно директору ООО «Аист». Главный бухгалтер осуществляет руководство работниками бухгалтерии организации. 
Бухгалтерия ООО «Аист» состоит из трех сотрудников, каждый из которых исполняет определенный круг обязанностей и контролирует свой участок бухгалтерского учета организации: бухгалтер по расчетам, бухгалтер по материалам, бухгалтер-кассир. Общее руководство и контроль над их деятельностью осуществляет главный бухгалтер организации, в обязанности которого помимо этого входят:
1. Обеспечение рациональной системы документооборота, применение прогрессивных форм и методов ведения бухгалтерского учета на базе современной вычислительной техники, позволяющих осуществлять строгий контроль за рациональным и экономным использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов.
2. Обеспечение полного учета поступающих денежных средств, товарно-материальных ценностей и основных средств, а также своевременного отражения в бухгалтерском учете операций, связанных с их движением.
3. Составление накопительных ведомостей по кассовым операциям, по движению средств на текущих счетах, по расчетам с разными организациями; ведение Журнала операций по банковскому счету, Журнала операций по лицевому счету, Главной книги; составление оборотного баланса, квартальных и годовых отчетов со всеми приложениями к ним, с последующим представлением в вышестоящую организацию в установленные сроки.
В ООО «Аист» ежемесячно формирует в печатном виде документы по перечню:
- главная книга;
- сводные отчеты по движению денежных средств;
- книга покупок и продаж;
- регистры аналитического учета (расчеты с поставщиками, расход сырья и материалов по производству, списание материалов по подразделениям).
Сведения о структуре бухгалтерии в проверяемый период представлены на рисунке 2.4
Бухгалтерия ООО «Аист»


Бухгалтер-кассир
Бухгалтер по расчетам
Главный бухгалтер


Учет расчетов с заказчиками и поставщиками, осуществление учета расчетов с работниками, бюджетом; ведение учета затрат; осуществление калькулирования себестоимости строительных работ
Регистрация первичных бухгалтерских документов в учетных регистрах
Проверка соблюдения и ведения бухгалтерского учета





Рисунок 2.4 - Структура бухгалтерии ООО «Аист»

Бухгалтерская отчетность организации за отчетный период составляется бухгалтерской службой. В течение отчетного года организация поквартально, нарастающим итогом, представляют промежуточную отчетность в виде бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах. Отчетным годом считается период с 1 января по 31 декабря. Годовая отчетность предоставляется в течение 90 дней по окончании года, а квартальная - в течение 30 дней по окончании отчетного квартала в органы государственной налоговой инспекции и органы государственной статистической отчетности.
Бухгалтерский учет осуществляется с использованием Рабочего (сокращенного) плана счетов, разработанного на основе типового Плана счетов бухгалтерского учета и Инструкции по его применению, утвержденных приказом Минфина РФ от 31 октября 2000 г. № 94н (ред. от 08.11.2010г.).
Записи в регистрах бухгалтерского учета производить в хронологической последовательности на основании первичных документов, фиксирующих факт совершения хозяйственных операций, а также на основании расчетов бухгалтерии.  Выплата заработной платы работникам ООО «Аист» производится два раза в месяц: 
- аванс в размере  не более 40% от установленного должностного оклада в счет причитающейся заработной платы – 25 числа каждого текущего месяца;
- выплату (доплату) заработной платы по итогам месяца –  не позднее 10 числа следующего месяца.
Амортизация объектов основных средств производится ежемесячно линейным способом. Внутренний контроль за совершаемыми хозяйственными операциями возлагается на главного бухгалтера. Внешний контроль ООО «Аист» осуществляется аудиторскими фирмами на основе заключаемых договоров. 
В ООО «Аист» у всех документов есть свой срок хранения. Например, документы кадрового учета хранятся в организации в течении 5 лет со дня их оформления в установленном  порядке. Документы, необходимые для исчисления, удержания и перечисления налогов в течение 4 лет. Книги покупок и книги продаж, а также реализации, счет-фактуры и поступления ООО «Аист» хранятся в течение 4 лет. Документы бухгалтерского учета и отчетности хранятся не менее 5 лет. 
В ООО «Аист» бухгалтерская служба учреждена как структурное подразделение организации на основании распоряжения директора организации. Структурное подразделение возглавляется главным бухгалтером, который осуществляет руководство бухгалтерией.  В распоряжении руководителя об учреждении бухгалтерской службы утверждено Положение о бухгалтерской службе, а также должностные инструкции работников бухгалтерии. 
В ООО «Аист» отсутствует график документооборота.
ООО «Аист» находится на системе налогообложения УСНО (упрощенная система налогообложения), т.е. платит 6%.
Система внутреннего контроля ООО «Аист» представлена ревизионной комиссией. Ревизионная комиссия избирается из работников ООО «Аист» и утверждается директором организации. Основной причиной создания такой системы внутренних контрольных органов является все большая направленность финансово-хозяйственной деятельности ООО «Аист» на получение дохода от предпринимательской деятельности и защита интересов учредителя и организации при проведении контрольно-ревизионных мероприятий внешними контрольными органами. 
Сначала директор ООО «Аист» издает приказ о проведении инвентаризации. Приказ регистрируется в журнале учета контроля за выполнением приказов о проведении инвентаризации (форма № ИНВ-23). В приказе определено: что конкретно будет учитываться в ходе инвентаризации; в каком порядке она должна проводиться; в какие сроки; кто входит в инвентаризационную комиссию. Члены инвентаризационной комиссии описывают имущество. Проверка осуществляется, как правило, сплошным методом, то есть пересчитываются все товары и ценности. Фактическое наличие имущества проверяется при обязательном участии материально ответственных лиц. Во время инвентаризации операции по приему и выдаче денежных средств, разных ценностей и документов выдача из кассы не производится.
Инвентаризационная комиссия получает два экземпляра описи по форме №ИНВ-15. Материально ответственное лицо дает расписку о сдаче приходных и расходных документов в бухгалтерию и оприходования и списании денежных средств, поступивших под его ответственность. Текст расписки приведен в описи. Проверяется фактическое наличие денежных знаков путем полного пересчета наличных денег. Иностранная валюта пересчитывается в рубли по курсу на дату проведения инвентаризации по каждому виду валюты. Данные подсчета заносятся в опись по видам валют (в ООО «Аист» - рубли). Проверяется фактическое наличие денежных документов (бланки трудовых книжек, бланки строгой отчетности формы БО-3, оплаченные авиабилеты и др.). Денежные документы пересчитываются и записываются в опись по каждому виду денежных документов. В опись № ИНВ-15 заносятся учетные данные по счету 50 «Касса».
6. Фактическое наличие сопоставляется с данными бухгалтерского учета по видам денежных средств: 50-1 «Касса организации», 50-2 «Денежные документы, и др. Определяется результат инвентаризации. Составляется акт инвентаризации.
Выявленные недостачи или излишки денег в кассе инвентаризационная комиссия отмечает в акте проверки кассы. В результате инвентаризации кассир дает письменное объяснение причин излишков или недостач. 
Из всего выше сказанного, можно сделать вывод, что бухгалтерский учет и внутренний контроль организован и ведется на должном уровне.


















3 УЧЕТ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ООО «АИСТ»
3.1 Учет финансовых результатов от обычных видов деятельности
Обычный вид деятельности – это вид деятельности, предусмотренный учредительными документами организации, а также вид деятельности, выручка от которого является существенной. В ООО «Аист» обычным видом деятельности является продажа продуктов питания.
Основными документами, определяющими порядок бухгалтерского учета доходов и расходов по основному виду деятельности организации и определения финансового результата, являются: ПБУ 9/99 «Доходы организации», ПБУ 10/99 «Расходы организации», Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской от четности, Инструкция по применению плана счетов, Методические рекомендации о порядке формирования бухгалтерского учета и отчетности и другие нормативные документы.
Согласно п.5 ПБУ 9/99 «Доходы организации» доходами от обычных видов деятельности является выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг.
Согласно п.5 ПБУ 10/99 «Расходы организации» расходами по обычным видам деятельности являются расходы, связанные с изготовлением продукции и продажей продукции, приобретением и продажей товаров. Расходами по обычным видам деятельности считаются также расходы, осуществление которых связано с выполнением работ, оказанием услуг.
ООО «Аист» получает основную часть прибыли от продажи продукции (продуктов питания).
Структура доходов ООО «Аист» от обычных видов деятельности представлена на рисунке 3.1.
Доходы от обычных видов деятельности 
ООО «Аист»
Реализация продуктов
 питания
Выполнение работ, оказание услуг

Рисунок 3.1 - Структура доходов от обычных видов деятельности 
ООО «Аист»
На рисунке 3.2 отобразим графически структуру расходов от обычных видов в ООО «Аист» деятельности.

Расходы от обычных видов деятельности 
ООО «Аист»
Материальные затраты
Затраты на оплату труда
Отчисления на социальные нужды
Амортизация
Прочие затраты

Рисунок 3.2 - Структура расходов от обычных видов деятельности в
ООО «Аист»
Документальное отражение финансового результата от обычных видов деятельности находит в бухгалтерской справке – расчет финансовых результатов. Данная справка составляется на основании информации о выручке от продажи товаров, продукции (работ, услуг), налоге на добавленную стоимость, начисленном в бюджет в связи с продажей продукции (работ, услуг), себестоимости продаж.

Схема документооборота по счету 90 «Продажи» рассмотрена на рисунке 3.3.
Первичные документы:
- товарная накладная;
-товарно-транспортная накладная;
- счет-фактура;
- акт выполненных работ и др.
Ввод информации в программу и обработка ее в ЭВМ в программе 1С



Оборотно-сальдовая ведомость по счету 90 
(машинограмма)



Главная книга


Бухгалтерский баланс

Отчет о финансовых результатах



Рисунок 3.3 -  Схема документооборота в ООО «Аист» по счету 90 «Продажи»

Все хозяйственные операции, в том числе по учету финансовых результатов,  в ООО «Аист» строго документируются. 
Так как основным видом деятельности ООО «Аист» является оптовая и розничная продажа продуктов питания, то первичными документами являются:
- договор поставки (купли-продажи);  
- счет на оплату - это документ от продавца к покупателю, который содержит реквизиты для оплаты и перечень товаров и (или) услуг;
- сертификат качества – является документом, который подтверждает качество продаваемых товаров;
- акты взаимного расчета (акты сверки) – это документ, который показывает расчеты двух организаций за определенный период.
- товарная накладная по форме ТОРГ-12. Форма ТОРГ-12 применяется для оформления продажи (отпуска) товарно-материальных ценностей сторонней организации. Составляется в двух экземплярах. Первый экземпляр остается в организации, сдающей товарно-материальные ценности, и является основанием для их списания. Второй экземпляр передается сторонней организации и является основанием для оприходования этих ценностей;
- счет-фактура. Счет-фактура является документом, служащим основанием для принятия покупателем предъявленных продавцом товаров (работ, услуг), имущественных прав (включая комиссионера, агента, которые осуществляют реализацию товаров (работ, услуг), имущественных прав от своего имени) сумм налога к вычету в порядке, предусмотренном ст. 169 НК РФ;
- документы, связанные с оплатой за продукцию (платежные поручения, чеки, выписки банка по расчетному счету, приходные и расходные ордера, журналы регистрации счетов фактур, РКО и ПКО). Для отчислений налогов используют бухгалтерские справки и расчеты бухгалтерии.
Если товары в ООО «Аист» приобретаются через подотчетное лицо, то первичными документами также служат:
- расходный кассовый ордер (форма №КО-2) – для выдачи наличных денежных средств подотчетному лицу для приобретения товаров;
- доверенность;
- кассовые или товарные чеки;
- авансовый отчет
Выписка банка - является финансовым документом, отражающим движение денег на текущем или расчетном счете. Это копия записей на расчетных счетах в банке. К выписке прилагают некоторые документы от других организаций и предприятий, в соответствии с которыми были списаны либо зачислены средства. Кроме того, выдаются документы, выписанные ООО «Аист»
Платежное поручение - это форма безналичных расчетов, представляющая собой распоряжение вкладчика счета (плательщика) своему банку о переводе определенной суммы на счет получателя средств, открытый в этом или другом банке. 
При расчетах платежными поручениями банк обязуется по поручению плательщика за счет средств, находящихся на его счетах, перевести определенную денежную сумму на счет указанного плательщиком лица в этом или ином банке в срок, предусмотренный законом или устанавливаемый в соответствии с ним, если более короткий срок не предусмотрен договором банковского счета. Платежные поручения по договоренности сторон могут быть срочные, досрочные. 
Срочные платежные поручения применяются в следующих случаях: 
- авансовый платеж, т. е. платеж до поставки товара, работ, услуг; 
- платеж после отгрузки товара, т. е. путем прямого акцепта товара; 
- частичные платежи при крупных сделках. Платежное поручение может быть оплачено полностью или частично при отсутствии денег на счете плательщика, о чем делается отметка на платежном документе. 
Приходный кассовый ордер - это документ, который используется для оформления поступления наличных денежных средств в кассу организации. Данный документ в ООО «Аист» выписывается от руки либо заполняется на компьютере кассиров в одном экземпляре. Помарки и любые исправления не допускаются. ПКО и отрывная квитанция к приходному кассовому ордеру подписываются главным бухгалтером либо уполномоченным лицом, а также кассиром и заверяются печатью кассира следующим образом: основная часть печати размещается на отрывной квитанции, краешек заходит на сам ПКО. Затем приходный кассовый ордер регистрируется в журнале регистрации расходных и приходных кассовых документов (форма № КО-3). После поступления наличных денежных средств в кассу кассир отрывает по линии отреза квитанцию к ПКО и вручает ее лицу, который внес деньги, сам ПКО остается в кассе.
Аналитический учет по счету 90 «Продажи» в ООО «Аист» ведется: первый уровень - по виду деятельности, второй уровень – по выполнению работ, оказанию услуг аналитика ведется в разрезе договоров.
Аналитический учет финансовых результатов представлен карточкой счета 90 «Продажи» и оборотно-сальдовой ведомостью по счету 90 «Продажи». В карточку счета включаются все проводки с данными счетов и проводки по данному счету по конкретным значениям объектов аналитического учета – наименованию материала, организации – поставщику. Кроме того, в карточке счета показываются остатки на начало и конец периода, обороты за период и остатки после каждой проводки. Оборотно-сальдовая ведомость содержит остатки на начало и конец периода и обороты по дебету и кредиту за данный период для каждого субсчета по счету 90 «Продажи». Ведомость предназначена для расчета сальдо по состоянию на первое число следующего за отчетным месяцем.
В Плане счетов организации, согласно учетной политике, к счету 90 «Продажи» открыто большое количество субсчетов, что значительно усложняет работу бухгалтера. Аналитический учет в ООО «Аист», ведется без каких-либо отклонений.
Прибыль от продажи продукции (работ, услуг) получают как разницу между выручкой от продажи товаров, продукции (работ, услуг) в действующих ценах без НДС и акцизов, экспортных пошлин и других вычетов, предусмотренных законодательством РФ, и затратами на ее продажу. Выручку от продажи товаров, продукции (работ, услуг) формирует платеж, поступивший от покупателя (заказчика) в оплату за отпущенную в его адрес продукцию, выполненные работы или оказанные услуги по согласованным с ним договорным ценам.
Затраты по продаже складываются из фактической себестоимости отгруженной покупателю продукции, увеличенной на сумму расходов на продажу, не компенсируемых покупателями и заказчиками, так называемых коммерческих расходов, сумм НДС.
Согласно ПБУ 9/99 выручка от обычных видов деятельности признается в бухгалтерском учете ООО «Аист» при наличии следующих условий:
1) организация имеет право на получение этой выручки, вытекающее из условий конкретного договора;
2) сумма выручки может быть определена;
3) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации;
4) право собственности на продукцию перешло от организации к покупателю или работа принята заказчиком;
5) расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.
Если в отношении денежных средств и иных активов, полученных организацией в оплату, не исполнено хотя бы одно из названных условий, то в бухгалтерском учете организации признается кредиторская задолженность, а не выручка.
Расходами по обычным видам деятельности являются расходы, связанные с приобретением и продажей товаров, с выполнением работ и оказанием услуг. Расходы по обычным видам деятельности в ООО «Аист» формируют:
- расходы, связанные с приобретением материалов, товаров и иных материально-производственных запасов;
- расходы, возникающие непосредственно в процессе выполнения работ и оказания услуг и их продажи, а также продажи (перепродажи) товаров (расходы по содержанию и эксплуатации основных средств и иных внеоборотных активов, а также по поддержанию их в исправном состоянии, коммерческие расходы и т.д.).
При формировании расходов по обычным видам деятельности в ООО «Аист» обеспечивается их группировка по следующим элементам:
- материальные затраты;
- затраты на оплату труда;
- отчисления на социальные нужды;
- амортизация;
- прочие затраты.
Синтетический учет продажи продукции (работ, услуг) ведется на активно-пассивном счете 90 «Продажи». Сумма выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) отражается по кредиту счета 90 «Продажи» и дебету счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками». По дебету этого счета отражается фактическая себестоимость проданной продукции, покупная стоимость проданного товара, расходы, связанные с выполненными работами и оказанными услугами, НДС и другие расходы. 
К счету 90 «Продажи» в ООО «Аист» открыты следующие субсчета:
- 90.1 «Выручка»;
- 90.2 «Себестоимость продаж»;
- 90.7 «Коммерческие расходы»;
- 90.8 «Управленческие расходы»;
- 90.9 «Прибыль/убыток от продаж».
На субсчетах 90.1, 90.2, 90.7, 90.8 учитываются соответственно поступившая выручка от продажи товаров, продукции (работу, услуг), себестоимость проданной продукции, начисленный НДС, а также коммерческие и управленческие расходы.
Субсчет 90.9 «Прибыль/убыток от продаж» предназначен для выявления финансового результата от продаж за отчетный месяц.
Записи по субсчетам 90.1, 90.2, 90.7, 90.8 производят накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопоставлением совокупного дебетового оборота по субсчетам 90.2, 90.7, 90.8 и кредитового оборота по субсчету 90.1 определяют финансовый результат от продаж за отчетный месяц.
Регистром синтетического учета по счету 90 «Продажи» является анализ счета. Анализ счета содержит обороты счета 90 «Продажи» с другими счетами за выбранный период, а также сальдо на начало и конец периода и позволяет посмотреть все движение по счету в дебет и  с кредита других счетов.
Выявленную прибыль или убыток ежемесячно заключительными проводками списывают с субсчета 90.9 на счет 99 «Прибыли и убытки».
Таким образом, синтетический счет 90 «Продажи» ежемесячно закрывается и сальдо на отчетную дату не имеет.
По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 90 «Продажи» (кроме субсчета 90.9), закрываются внутренними записями на субсчет 90.9 «Прибыль/убыток от продаж».
Рассмотрим порядок отражения в бухгалтерском учете операций по доходам от обычных видов деятельности.
ООО «Аист» продало покупателю товары. В учете данная операция записывается проводкой:
дебет счета 90 «Продажи», субсчет 2 «Себестоимость продаж»,
кредит счета 41 «Товары» - списание себестоимость товаров;
дебет счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками»,
кредит счета 90 «Продажи» субсчет 1 «Выручка» - признана выручка от покупателей товаров.
По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 90 «Продажи» (кроме субсчета 90/9), закрываются внутренними записями на субсчет 90/9 «Прибыль / убыток от продаж».
дебет счет 90 «Продажи» субсчет 1 «Выручка»,
кредит счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль / убыток от продаж».
дебет счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль / убыток от продаж»,
кредит счета 90 «Продажи», субсчет 2 «Себестоимость продаж».
дебет счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль / убыток от продаж»,
кредит счета 90 «Продажи», субсчет 7 «Коммерческие расходы».
дебет счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль / убыток от продаж»,
кредит счета 90 «Продажи», субсчет 8 «Управленческие расходы».
Выявленную прибыль или убыток заключительными проводками списывают с субсчета 90/9 на счет 99 «Прибыли и убытки».
НДС в ООО «Аист» составляет 10%.
Так как в ООО «Аист» присутствует и оптовая торговля и розничная, а также производство, то в таблице 3.1 для начала представим журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов оптовой торговли.
Таблица 3.1 – Журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов оптовой торговли в ООО «Аист» 2015 г.
	№
п/п
	Содержание 
хозяйственной операции
	Сумма, тыс. руб.
	Корреспонденция счетов
	Документы, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	
	Дебет 
	Кредит 
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Продан товар покупателю
	76578
	62
	90-1
	Счет на оплату, товарная накладная (ТОРГ-12)

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	2
	Реализованный товар списан с учета по фактической стоимости
	70957
	90-2
	41
	Бухгалтерская справка-расчет

	3
	Поступила оплата от покупателя
	76523
	51
	62
	Выписка банка, платежное поручение

	4
	Начислена заработная плата работникам 
	4852
	44
	70
	Ведомость по оплате труда, табель учета рабочего времени

	5
	Начислены страховые взносы
	740
	44
	69
	Бухгалтерская справка-расчет

	6
	Списаны издержки обращения
	5592
	90-2
	44
	Бухгалтерская справка-расчет

	7
	Закрытие субсчетов к счету 90:
90-1 «Выручка»
90-2 «Себестоимость продаж»
	

76578

76549
	

90-1

90-9
	

90-9

90-2
	

Бухгалтерская справка, расчет

	8
	Отражен финансовый результат 
	29
	90-9
	99
	Бухгалтерская справка-расчет



Проанализировав в таблице 3.1 ведение бухгалтерского учета финансовых результатов в оптовой торговли в ООО «Аист» можно констатировать, что бухгалтерский учет финансовых результатов от обычных видов деятельности в целом  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений.
Далее в таблице 3.2 рассмотрим выписку из журнала хозяйственных операций в розничной торговле для определения финансового результата за 2015г.
Таблица 3.2 – Журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов розничной торговли в ООО «Аист» 2015 г.
	№
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма, тыс. руб.
	Корреспонденция счетов
	Документы, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	
	Дебет 
	Кредит 
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Продажа товара покупателю по продажной стоимости
	69093
	50
	90-1
	Счет на оплату, товарная накладная (ТОРГ-12)

	2
	Списан реализованный товар по продажной стоимости
	53045
	90-2
	41
	Бухгалтерская справка-расчет

	3
	Торговая наценка
	11814
	90-2
	42
	Расчет бухгалтерии

	4
	Начислена заработная плата работникам 
	3241
	44
	70
	Ведомость по оплате труда, табель учета рабочего времени

	5
	Начислены страховые взносы
	494
	44
	69
	Бухгалтерская справка-расчет


	1
	2
	3
	4
	5
	6

	6
	Командировочные расходы
	467
	44
	71
	Авансовые отчеты, командировочное удостоверение, чеки, квитанции и пр.

	7
	Списаны издержки обращения 
	4202
	90-2
	44
	Бухгалтерская справка-расчет

	8
	Закрытие субсчетов к счету 90:
90-1 «Выручка»
90-2 «Себестоимость продаж»
	

69093

69061
	

90-1

90-9
	

90-9

90-2
	

Бухгалтерская справка, расчет

	9
	Отражен финансовый результат 
	32
	90-9
	99
	Бухгалтерская справка-расчет



Проанализировав в таблице 3.2 ведение бухгалтерского учета финансовых результатов в  розничной торговле в ООО «Аист» можно констатировать, что бухгалтерский учет в целом  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений.
Далее в таблице 3.3 рассмотрим выписку из журнала хозяйственных операций в производстве продукции для определения финансового результата за 2015г.
Таблица 3.3 – Журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов при продаже  собственной продукции в ООО «Аист» 2015г.
	№
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма, тыс. руб.
	Корреспонденция счетов
	Документы, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	
	Дебет 
	Кредит 
	

	1
	Отражена выручка от продажи собственной  продукции
	185571
	62
	90-1
	Счет на оплату, товарная накладная (ТОРГ-12), 

	2
	Списана себестоимость производства продукции
	175696
	90-2
	20
	Бухгалтерская справка, расчет

	3
	Списание управленческих расходов
	9855
	90-8
	26
	Бухгалтерская справка, расчет

	4
	Закрытие субсчетов к счету 90:
90-1 «Выручка»
90-2 «Себестоимость продаж»
90-8 «Управленческие расходы»
	

40000

30125

9855
	

90-1

90-9

90-9
	

90-9

90-2

90-8
	
Бухгалтерская справка, расчет

	5
	Отражен финансовый результат от продажи продукции
	20
	90-9
	99
	Бухгалтерская справка-расчет


           Проанализировав в таблице 3.3  хозяйственные операции по учету финансовых результатов  при продаже собственной продукции за 2015г., видно, что в ООО «Аист» бухгалтерский учет финансовых результатов от обычных видов деятельности  в целом  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений.
3.2  Учет прочих доходов и расходов в организации
Для первичного учета формирования бухгалтерского учета от прочих доходов и расходов в ООО «Аист» используются в основном документы, характерные для первичного учета продаж. В нашем случае первичной  документацией является:
- накладная  на отпуск материалов на сторону (форма № М-15);
- товарная накладная (форма № ТОРГ-12);
- товарно-транспортная накладная (форма № Т-1);
-  договора на аренду имущества;
- акт приемки-передачи  основного средства (форма № ОС-1) (при реализации основного средства);
- инвентарные карточки;
- выписки банка, платежные поручения;
- приходные и расходные кассовые ордера, авансовые отчета и пр.
Накладная на отпуск материалов на сторону (М-15) применяется  для учета отпуска материальных ценностей сторонним организациям, на основании договоров и других документов. Документ выписывается в  двух экземплярах на основании договоров нарядов и других соответствующих документов и при предъявлении получателем доверенности на получение ценностей, заполненной в установленном порядке. Один экземпляр передают на склад как основание для отпуска материалов, второй – получателю материалов. Договоры на аренду является формой имущественного договора, при которой собственность передаётся во временное владение и пользование или во временное пользование арендатору за арендную плату.
В договоре прописываются условия  сдачи имущества в аренду.
Актом приемки - передачи основных средств (ОС-1) организация оформляет выбытие основных средств в результате продажи. 
На  основании этого акта  в бухгалтерии  организации делается соответствующая  запись в инвентарной карточке учета  основных средств.
Используются также расчетно-платежные документы, счета-фактуры, выписки банка, платежные поручения, кассовые документы, бухгалтерские справки и расчеты бухгалтерии. 
В  ООО «Аист» к прочим доходам относят: 
- поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование активов организации; 
- поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров; 
- штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров; 
- активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения; 
- суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности; 
- субсидии, прочие доходы (стоимость материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов).
Прочими расходами  в ООО «Аист» признаются: 
- расходы, связанные с  временным владением и пользованием  активами организаций; 
- расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции;
- расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями; 
- штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;
- суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания; 
- перечисление средств (взносов, выплат), связанных с благотворительной деятельностью, расходы на осуществление спортивных мероприятий, отдыха, развлечений, мероприятий культурно - просветительского характера и иных аналогичных мероприятий; 
- прочие расходы. 
Для обобщения информации о прочих  доходах и расходах в ООО «Аист» используется счет 91 «Прочие доходы и расходы». Счет 91 «Прочие доходы и расходы» – активно-пассивный, сопоставляющий, операционно-результатный.
К счету 91 «Прочие доходы и расходы» открыты следующие субсчета:
- 91-1 «Прочие доходы»;
- 91-2 «Прочие расходы»;
-  91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».
На  субсчете 91-1 «Прочие доходы» учитывают  поступления активов, признаваемых прочими доходами. На субсчете  91-2 «Прочие  расходы» учитывают расходы, признаваемые прочими расходами.  Субсчет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» используется для выявления сальдо прочих доходов и расходов.
Аналитический учет по счету 91 ведется по каждому виду доходов и расходов.
В учете по счету 91 «Прочие доходы и расходы»  согласно анализу  счета 91 за 2015 г. имелись операции, на которые нам бы хотелось обратить более пристальное внимание:
1) дебет счета 51 «Расчетные счета»,
кредит счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 1 «Прочие доходы» - данной проводкой в ООО «Аист» отражают поступление дивидендов от взносов в уставный капитал других организаций. Мы считаем, что ООО «Аист» бы не напрямую отражать целевые средства на счете 91 «Прочие доходы и расходы», а использовать для отражения целевых средств счет 76 «Расчеты с прочими дебиторами и кредиторами» (в аналитике лиц, от которых поступили средства) и 86 «Целевое финансирование»  (для принятия к учету целевых средств).
2) дебет счета 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками»,
кредит счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 1 «Прочие доходы» - проводкой в ООО «Аист» были отражены такие хозяйственные операции как курсовые разницы, предоставленная скидка предприятию за выполнение условий договора, списание кредиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности и прибыли прошлых лет, выявленные в отчетном году.
3) дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 2 «Прочие расходы»,
кредит счета 41 «Товары» - в ООО «Аист» данная проводка отражает закрытие счета 41 «Товары» и корректировку себестоимости.
В данном случае были неправильно применены счета. Так  счет 41 «Товары» должен закрываться  на счет 90 «Продажи», а корректировка  себестоимости делаться операцией  «Закрытие месяца».
4) дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 2 «Прочие расходы»,
кредит счета 51 «Расчетные счета» - ООО «Аист» отражает комиссионные расходы банка и проценты по кредиту (уплаченные), отраженные по методу оплаты.  Рекомендуется отражать по методу начисления с помощью корреспонденций:
дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы»,
кредит счета 66 «Расчеты по краткосрочным кредитам и займам»;
дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы»,
кредит счета 67 «Расчеты по долгосрочным кредитам и займам»  (в зависимости от вида кредита), так как при использовании метода «по оплате», процент может быть показан больше.
5) дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 2 «Прочие расходы»,
кредит счета 68 «Расчеты по налогам и сборам» - данной проводкой ООО «Аист» отражает доначисленный НДС. Не малую долю в отраженной сумме занимает НДС, начисленный с сумм предоставленных субсидий. Так как у ООО «Аист» имелся недополученный доход вследствие предоставления льгот (определенной категории потребителей), то бюджетная система выделила субсидии (возмещая разницу в ценах).
6) Рассмотрим порядок отражения  в учете прочих доходов и  расходов:
дебет счета 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками»,
кредит счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 1 «Прочие доходы» - списана кредиторская задолженность;
дебет счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками»,
кредит счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 1 «Прочие доходы»  - списана дебиторская задолженность по авансу полученному;
дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 2 «Прочие расходы»,
кредит счета 51 «Расчетные счета» - оплачены комиссионные расходы банка;
Записи  по субсчетам 91/1 и 91/2 производят накопительно в течение отчетного года.
По окончании отчетного года субсчета 91/1 и 91/2 закрываются внутренними  записями на субсчет 91/9:
дебет счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 1 «Прочие доходы»,
кредит счета 91«Прочие доходы и расходы» субсчет 9 «Сальдо прочих доходов и расходов»;
дебет счета 91«Прочие доходы и расходы» субсчет 9 «Сальдо прочих доходов и расходов»,
кредит счета 91 «Прочие доходы и расходы» субсчет 2 «Прочие расходы»;
дебет счета 91«Прочие доходы и расходы» субсчет 9 «Сальдо прочих доходов и расходов».
Таким образом, аналитический учет по счету 91 «Прочие доходы и расходы» ведется  по каждому их виду дохода и расхода.
Регистрами  аналитического учета являются карточка счета и оборотно-сальдовая ведомость по счету 91.
Далее в таблице 3.4 приведем основные хозяйственные операции по учету прочих доходов и расходов в декабре 2015г.
По окончании каждого месяца определяют финансовый результат (прибыль или убыток) от прочих видов деятельности ООО «Аист» а именно:
Сальдо прочих доходов и расходов = Сумма прочих  доходов (кредитовый оборот за  отчетный месяц по субсчету 91-1) - Сумма прочих  расходов   (дебетовый оборот за отчетный месяц по  субсчету 91-2) = 2064 – 2119 = 55 тыс. руб.
Таблица 3.4 – Журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов прочих  видов деятельности в ООО «Аист» за 2015г.
	№
п/п
	

Содержание хозяйственной 
операции
	

Сумма, тыс. руб.
	Корреспонденция счетов
	Документы, 
на основании 
которых 
производятся 
бухгалтерские 
записи

	
	
	
	Дебет 
	Кредит 
	

	1
	Банком начислены проценты на остаток по расчетному счету
	1230
	51
	91-1
	Выписка банка

	2
	Начисление страховой премии по договору страхования 
	693
	76-1
	91-1
	Бухгалтерская справка

	3
	Начислены штрафы, пени, неустойки к получению за нарушение условий договора
	141
	60
	91-1
	Корректировка 
задолженности

	4
	Комиссия за перечисление на пластиковую карту
	345
	91-2
	51
	Выписка банка

	5
	Комиссия банка за обслуживание юридических лиц 
	406
	91-2
	51
	Выписка банка

	6
	Начисление штрафных санкций
	198
	91-2
	76
	Счет на оплату

	7
	Начислены проценты по овердрафту
	1170
	91-2
	66-2
	Бухгалтерская справка

	8
	Закрытие субсчетов к счету 91:
91-1 «Прочие доходы»
91-2 «Прочие расходы»
	
2064
2119
	
91-1
91-9
	
91-9
91-2
	
Бухгалтерская справка, расчет

	9
	Финансовый результат от прочих видов деятельности
	(55)
	99
	91-9
	Бухгалтерская справка, расчет



Так как сумма прочих расходов превысила сумму прочих доходов, то организация получила убыток к налогообложению.
Сумму убытка отражают в конце месяца проводкой:
Дебет 99 Кредит 91-9 - отражен убыток от прочих видов деятельности.
Счет 91 на конец каждого месяца иметь сальдо не должен. Однако субсчета 91-1 и 91-2 в течение года сальдо иметь могут, и их величина будет увеличиваться, начиная с января отчетного года.
По данным, представленным в таблице 3.3, можно сделать вывод, что учет прочих доходов и расходов в ООО «Аист» в основном, ведется в соответствии с общепринятым учетом.

3.3  Определение конечного финансового результата деятельности

Для обобщения информации о формировании конечного финансового результата деятельности организации в отчётном году используют счёт 99 «Прибыли и убытки». По своему экономическому содержанию он относится к группе счетов по учету хозяйственных средств и их источников; по структуре – к группе финансово-результатных счетов. По отношению к балансу счет является активно-пассивным. По кредиту его отражают суммы полученной прибыли, по дебету – убытки. На основе сопоставления дебетового и кредитового оборотов за отчетный период выводят финансовый результат деятельности организации – чистую прибыль или соответственно чистый убыток.
Схема документооборота по счетам 90 «Продажи» и 91 «Прочие доходы и расходы», а также финансовых результатов по счету 99 «Прибыли и убытки» рассмотрена на рисунке 3.4.
Ввод информации в программу и обработка ее в ЭВМ в программе 1С
Первичные документы


Оборотно-сальдовая ведомость по счету 90,91,99 (машинограмма)



Главная книга
Бухгалтерский баланс


Отчет о финансовых результатах



Рисунок 3.4 - Схема документооборота по счетам 90 «Продажи»,
 91 «Прочие доходы и расходы» и 99 «Прибыли и убытки»
Учет операций на счете осуществляется по так называемому кумулятивному принципу: показатели финансовых результатов накапливаются на счете нарастающим итогом с начала отчетного года.
Аналитический учет финансовых показателей в ООО «Аист» ведется в ведомости по счету 99 «Прибыли и убытки», где записи делаются на основании данных выписок банка, актов на списание материальных ценностей, решений судебных органов, расчетов бухгалтерии и бухгалтерских справок.
На счете 99 «Прибыли и убытки» в течение отчетного года отражают прибыль (убыток) от обычных видов деятельности в корреспонденции со счетом 90 «Продажи», сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц в корреспонденции со счетом 91 «Прочие доходы и расходы».
По дебету счета 99 в конце года отражают начисленные платежи налога на прибыль (дебет счета 99, кредит 68 счета «Расчеты по налогам и сборам». Суммы авансовых платежей в платежей в течение года отражались записью: дебет счета 68, кредит счета 51 «Расчетные счета»), а также суммы причитающихся налоговых санкций в корреспонденции с кредитом счета 68.
По окончании отчетного года при составлении годовой бухгалтерской отчетности счет 99 «Прибыли и убытки» закрывается. При этом записью 31 декабря делается заключительная проводка: сумма чистой прибыли списывается со счета 99 – дебет счета 99 «Прибыли и убытки» в кредит счета 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)», а при наличии на счете 99 убытка последний списывается на счет 84 обратной записью.
После этого счет 99 «Прибыли и убытки» закрывается и в балансе на 1 января следующего года сальдо не имеет.
В таблице 3.5 приведем хозяйственные операции по счету 99 «Прибыли и убытки».
Таблица 3.5 - Журнал хозяйственных операций по счету 99 «Прибыли и            убытки», 2015г.
	№
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма, тыс. руб.
	Корреспонденция счетов
	Документы, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	
	Дебет 
	Кредит 
	

	1
	Отражен финансовый результат от продажи продукции
	81
	90-9
	99
	Бухгалтерская справка, расчет

	2
	Отражен финансовый результат от прочих видов деятельности
	(55)
	99
	91-9
	Бухгалтерская справка, расчет

	3
	Начислена сумма налога (УСН)
	26
	99
	68
	Бухгалтерская справка, расчет

	4
	Определен финансовый результат по итогам 2015 года
	0
	84
	99
	Бухгалтерская справка



По данным таблицы 3.5 видно, что от продажи товаров в ООО «Аист» получен положительный финансовый результат в сумме 81 тыс. руб. по оптовой и розничной торговле, а от прочих видов деятельности получен убыток от продаж. Также видно, что в 2015г. начислен налог на прибыль (УСН) в сумме 26 тыс. руб.
Отсюда видно, что чистая прибыль оказалась нулевой, поэтому корреспонденции счетов  по ее формированию не отражаем. Можно констатировать, что бухгалтерский учет финансовых результатов в ООО  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений (за исключением некоторых недочетов).

3.4 Пути совершенствования учета финансовых  результатов

Бухгалтерский учет, в том числе учет финансовых результатов, ведется в ООО «Аист» в соответствии с Федеральным законом «О бухгалтерском учете», Положением по бухгалтерскому учёту и другими нормативно-правовыми актами.
При изучении первичного бухгалтерского учета финансовых результатов в ООО «Аист» были выявлены недочеты, нарушения и ошибки в методике ведения счетов бухгалтерского учета:
1) Анализ сложившегося первичного учета финансовых результатов от обычных видов деятельности в ООО «Аист» показал, что в бухгалтерском учете недостатком является то, что встречаются недостатки в оформлении первичных документов, так например;   к учету в ООО «Аист» была принята товарная накладная №45 от 09.06.2015г., в которой отсутствует подпись уполномоченного лица и печать организации;
Таким образом в ООО «Аист» встречаются ненадлежащим образом оформленные первичные документы (товарные накладные), которые являются основанием для подтверждения расходов, списываемых на затраты, а именно: 
- часто встречаются в документах исправления;
- в товарных накладных отсутствуют подписи или документы подписываются без расшифровки подписи;
- отсутствуют доверенности на получение ТМЦ и т.д.
2) Вследствие служебной необходимости организация использует служебные автомобили, однако при этом было выявлено нарушение порядка оформления путевых листов легкового автомобиля:
- выявлены случаи не заполнения в путевых листах грузового автомобиля (форма № 4-П) графы «Марка горючего»;
- в путевых листах легкового автомобиля (форма № 3) оборотная сторона не заполнялась.
3)  В ООО «Аист» отсутствует график документооборота по учету финансовых результатов деятельности.
Также в ООО «Аист» были обнаружены недочеты по синтетическому и аналитическому учету финансовых результатов:
 В систему счетов, отражающих финансовые результаты деятельности ООО «Аист» за отчетный год, входят три накопительных счета: 
- счет 90 «Продажи»;
- счет 91 «Прочие доходы и расходы»;
- счет 99 «Прибыли и убытки». 
Информационные аналитические данные всех счетов этой группы участвуют в качестве оборотов и остатков в формировании показателей отчета о финансовых результатах за отчетный год.
Организацией нарушен порядок отражения на счетах бухгалтерского учета хозяйственных операций, установленный Планом счетов бухгалтерского учета, сумм командировочных расходов сверх установленных норм, которые отражались на дебете счета 91.2 «Прочие доходы и расходы».
Для устранения вышеуказанных нарушений, недостатков и ошибок в ООО «Аист» можно порекомендовать следующие пути совершенствования данного участка бухгалтерского учета:
1) В части первичного учета: 
- бухгалтеру ООО «Аист» следует строго следить за первичной документацией, сразу проверять все необходимые документы, которые поступают в бухгалтерию, выявлять ошибки и незамедлительно их устранять, т.е. запрашивать новые правильные оригиналы документов по учету финансовых результатов;
- разработать график документооборота, в том числе  по учету финансовых результатов (Приложение А).
2) В части аналитического и синтетического учета:
- использовать для учета сумм командировочных расходов сверх установленных норм на счете 44 «Расходы на продажу».
Таким образом, предложенные выше рекомендации позволят ООО «Аист» не только улучшить финансовое состояние в целом, но и усовершенствовать расчеты, которые будут способствовать совершенствованию бухгалтерского учета данного участка.





4 АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ  
ООО «АИСТ»
4.1 Анализ состава,  динамики и структуры финансовых результатов
Необходимым элементом финансового анализа является исследование результатов финансово-хозяйственной деятельности организации, которые характеризуются суммой прибыли или убытка.
Основным источником изучения и анализа финансовых результатов является форма № 2 «Отчет о финансовых результатах», позволяющая проанализировать финансовые результаты, полученные от всех видов деятельности организации, установить структуру прибыли и динамику показателей.
Данные для оценки динамики показателей финансовых результатов за отчетный период и предыдущие периоды в ООО «Аист» приводятся в таблице 4.1. 
Таблица 4.1 - Анализ состава и динамики финансовых результатов 
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Изменения 2015г. к 2013г.

	
	
	
	
	тыс. руб.
	%

	1. Выручка от продажи 
	172433
	184023
	185571
	+13138
	107,6

	2. Себестоимость продаж
	160334
	176006
	175696
	+15362
	109,6

	3. Валовая прибыль (убыток)
	12099
	8017
	9875
	-2224
	81,6

	4. Коммерческие расходы
	-
	-
	-
	-
	-

	5. Управленческие расходы
	12051
	8008
	9794
	-2257
	81,3

	6. Прибыль (убыток) от продажи
	48
	9
	81
	+33
	168,8

	7. Проценты к получению
	-
	-
	-
	-
	-

	8. Проценты к уплате
	-
	-
	-
	-
	-

	9. Прочие доходы
	1988
	2006
	2064
	+76
	103,8

	10. Прочие расходы
	2003
	1977
	2119
	+116
	105,8

	11. Прибыль (убыток) до налогообложения
	33
	38
	26
	-7
	78,8

	12. Текущий налог на прибыль 
	16
	19
	26
	+10
	162,5

	13. Чистая прибыль (убыток)
	17
	19
	-
	-17
	-



По данным таблицы 4.1 видно, что сумма выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) в 2015 г. по сравнению с 2013г. увеличилась на 13138 тыс. руб. или на 7,6 %, что объясняется тем, что торговля продуктами питания – наиболее прогрессирующая отрасль. Повышение выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) оценивается нами положительно, однако отрицательным моментом является то, что себестоимость продаж повышается более высокими темпами, нежели выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг). Повышение себестоимости продаж составило 15362  тыс. руб. или 9,6 %, но, тем не менее, происходит снижение валовой прибыли на 18,4 %. Негативно нами оценивается увеличение управленческих расходов в 2015г. по сравнению с 2014г. В  2015 г. отсутствует сумма чистой прибыли. 
Изменения в структуре прибыли отчетного периода характеризуются данными таблицы 4.2, в которой приводятся отдельные показатели отчета о финансовых результатах, отражающие определенные финансовые результаты.
Таблица 4.2 – Структура финансовых результатов
	Показатель
	2013г., %
	2014 г.,%
	2015.,%
	Отклонение 2015г. к 2013г.,±

	1 Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	93,0
	95,6
	94,7
	+1,7

	2 Коммерческие расходы
	-
	-
	-
	-

	3 Управленческие расходы
	7,0
	4,4
	5,3
	-1,7

	Всего расходов 
	100
	100
	100
	-

	1 Прибыль от продажи
	145,5
	23,7
	311,5
	+166

	2 Проценты к получению
	-
	-
	-
	-

	3 Проценты к уплате
	-
	-
	-
	-

	4 Прочие доходы
	6024,2
	5278,9
	7938,5
	+1914,3

	5 Прочие расходы
	6069,7
	5202,6
	8150,0
	+2080,3

	6 Прибыль до налогообложения
	100
	100
	100
	-

	1 Прибыль до налогообложения
	194,1
	200,0
	100
	-94,1

	2 Текущий налог на прибыль 
	94,1
	100,0
	0
	-94,1

	3 Чистая прибыль
	100
	100
	100
	0



Из данных таблицы 4.2 следует, что по всем показателям, характеризующим финансовые результаты, произошли структурные изменения.
Положительной оценки заслуживает уменьшение доли управленческих расходов практически до 5,3 % в 2015 г. Из года в год наблюдается превышение прочих расходов над прочими доходами, что является негативной тенденцией для ООО «Аист».


4.2 Факторный анализ прибыли до налогообложения
Для расчетов используем способ цепной подстановки, он позволяет определить влияние отдельных факторов на прирост результативного показателя. Прибыль до налогообложения определяется как разность между прибылью от продаж и прочими доходами и расходами. Все показатели, влияющие на величину прибыли до налогообложения можно подразделить на факторы прямого и обратного влияния по отношению к прибыли. На какую величину увеличивается (уменьшается) фактор «прямого действия», на такую же сумму увеличивается (уменьшается) и прибыль. К факторам «прямого действия» относятся прибыль от продаж, проценты к получению, доходы от участия в других организациях, прочие доходы. Факторы «обратного действия» оказывают на сумму прибыли противоположное влияние. Они включают проценты к уплате, прочие расходы.
Влияние факторов, воздействующих на прибыль до налогообложения, можно обобщить в таблице 4.3.
	С этой целью построим математическую модель прибыли до налогообложения:
,
где - прибыль до налогообложения;
- денежная выручка;
- себестоимость реализованной продукции;
- коммерческие расходы;
- управленческие расходы;
- прочие доходы;
- прочие расходы;
Для расчетов используем способ цепной подстановки, он позволяет определить влияние отдельных факторов на прирост результативного показателя.
Результаты расчетов приведем в таблице 4.3.


Таблица 4.3 - Факторный анализ прибыли до налогообложения
	Показатель
	2014г.
	2015 г.

	1. Выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	184023
	185571

	2. Себестоимость продаж, тыс. руб.
	176006
	175696

	3. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	-
	-

	4. Управленческие расходы, тыс. руб.
	8008
	9794

	5. Прочие доходы, тыс. руб.
	2006
	2064

	6. Прочие расходы, тыс. руб.
	1977
	2119

	7. Прибыль до налогообложения, тыс. руб. 
	38
	26

	8. Условный показатель прибыли до налогообложения № 1
	х
	1586

	9. Условный показатель прибыли до налогообложения №2
	х
	1896

	10. Условный показатель прибыли до налогообложения №3 
	х
	1896

	11. Условный показатель прибыли до налогообложения №4 
	х
	110

	12. Условный показатель прибыли до налогообложения №5 
	х
	168

	13. Отклонение прибыли до налогообложения,  тыс. руб.
	х
	-12

	13.1. за счет изменения денежной выручки
	х
	1548

	13.2. за счет изменения себестоимости реализованной продукции  
	х
	310

	13.3. за счет изменения коммерческих расходов 
	х
	0

	13.4. за счет изменения управленческих расходов 
	х
	-1786

	13.5. за счет изменения прочих доходов 
	х
	58

	13.6. за счет изменения прочих расходов 
	х
	-142



Анализ данных таблицы 4.3 показывают, что  прибыль до налогообложения в 2015г. составила 26 тыс. руб., и снизилась в 2015г. по сравнению с 2014г. на 12 тыс. руб. За счет увеличения  выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) увеличение  прибыли до налогообложения составило 1548 тыс. руб., за счет снижения себестоимости продажи  увеличение  прибыль до налогообложения составило 310 тыс. руб., за счет увеличения управленческих расходов  прибыль до налогообложения увеличилась на 1786 тыс. руб., а за счет увеличения прочих доходов прибыль до налогообложения увеличилась на 58 тыс. руб., и за счет увеличения  прочих расходов прибыль до налогообложения снизилась  на 142 тыс. руб.
Рассмотрим влияние факторов на относительное изменение суммы налогооблагаемой прибыли (убытка). Для этого абсолютное изменение каждого показателя следует разделить на величину показателя прибыль (убыток) до налогообложения предыдущего периода. Если изменение показателя способствует увеличению прибыли организации, то фактор имеет положительное значение, и наоборот.
4.3 Анализ показателей рентабельности

Относительными характеристиками финансовых результатов и эффективности деятельности организации являются показатели рентабельности. Они измеряют доходность организации с различных позиций и группируются в соответствии с интересами участников экономического процесса, рыночного обмена.
Показатели рентабельности являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли организаций. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния организации. При анализе производства показатели рентабельности используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования.
Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, идентифицируют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина отражает соотношение эффекта с вложенным капиталом или потребленными ресурсами.
Рентабельность – это один из показателей, характеризующий экономическую эффективность работы организации. Рентабельность представляет собой такое использование средств, при котором организация не только покрывает свои затраты доходами, но и получает прибыль. Результаты вычислений показателей рентабельности ООО «Аист» представлены в таблице 4.4.
Таблица 4.4 – Показатели  рентабельности 

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. 
от
2013 г.(+,-)

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	172433
	184023
	185571
	+ 13138

	2. Полная себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг, тыс. руб.

	160334
	176006
	175696
	+ 15362

	1
	2
	3
	4
	5

	3. Прибыль от продажи товаров, продукции, работ, услуг, тыс. руб.
	48
	9
	81
	+ 33

	4. Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	33
	38
	26
	- 7

	5. Средняя стоимость совокупных активов, тыс. руб. 
	42135
	49761,5
	56475,5
	+ 14340,5

	6. Средняя стоимость мобильных активов, тыс. руб.
	41915
	49237,5
	55627
	+ 13712

	8. Средняя стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	30
	33
	24,5
	- 5,5

	9. Рентабельность внеоборотных активов, %
	190
	494
	848,5
	+ 658,5

	10. Рентабельность совокупных активов, %       4/5*100
	0,08
	0,08
	0,05
	- 0,03

	11. Рентабельность мобильных средств, %  4/6*100
	0,08
	0,08
	0,05
	- 0,03

	13. Рентабельность собственного капитала, % 4/8*100
	110
	115,2
	106,1
	- 3,9

	14. Рентабельность продаж, % 3/1*100
	0,03
	0,005
	0,04
	+ 0,01

	15. Рентабельность реализованной продукции, %  3/2*100
	0,03
	0,005
	0,01
	- 0,02



По данным таблицы 4.4 видим, что на один рубль реализованных товаров приходилось в 2013г. 0,03 копейки, в 2014 г. - 0,005 копейки прибыли от продажи, в 2015 г. этот показатель увеличился до 0,04 копейки прибыли на 1 рубль выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг).
Коэффициенты рентабельности продаж, активов, собственного капитала и основной деятельности вычисляется как отношение чистой прибыли (рентабельность продаж определяется делением прибыли от продажи к выручке от продажи товаров, продукции (работ, услуг), умножить на 100) к соответствующей статье (продукции, активов, собственного капитала, основной деятельности).
Наблюдается постоянная величина  коэффициента рентабельности активов за 2013-2014 гг.  0,04% , а в 2015г. до 0%, что  свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов. Снижение этого показателя свидетельствует о снижающемся  спросе  на  продаваемые товары ООО «Аист»
В 2013 г. на 1 рубль собственного капитала ООО «Аист» приходилось 53,1 копейки чистой прибыли, в 2015 г. – 55,9 копеек, а в 2015г.– 0 копеек, так как чистая прибыль организации сократилась и составила 0 тыс. руб. Уменьшение этого показателя говорит о снижении инвестиционной привлекательности ООО «Аист».
Коэффициент рентабельности основной деятельности показывает прибыль от понесенных затрат на продажу товаров и производство продукции. Отрицательная динамика (снижение показателя в 2014 г. с 0,03% до 0,005%) свидетельствует о необходимости пересмотра цен или усиления контроля за себестоимостью продаж. Коэффициент рентабельности основной деятельности показывает  очень  низкий  процент  окупаемости  издержек,  что говорит  о  большой  доле  издержек  в   доходе организации и  ООО «Аист» необходимо сократить долю издержек.
Приведенные данные свидетельствуют, тем не менее, о наличии неиспользованных возможностей, которые организации следует выявить и учесть в будущем, обеспечивая таким путем повышение эффективности использования всех ресурсов.
При анализе рентабельности продаж рассчитывается количественное влияние следующих факторов: выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг), себестоимости реализованной продукции, коммерческих расходов и управленческих расходов.
Факторная модель рентабельности продаж определяется по формуле:

                                                                 
Где Рпр – рентабельность продаж, %;
Дв – выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг);
Ср – себестоимость продаж;
Кр – коммерческие расходы;
Ур – управленческие расходы.
В таблице 4.5 рассмотрим факторный анализ рентабельности продаж.
Таблица 4.5 - Факторный анализ рентабельности продаж
	Показатель
	2014г.
	2015 г.

	1. Выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	184023
	185571

	2. Себестоимость продаж, тыс. руб.
	176006
	175696

	3. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	-
	-

	4. Управленческие расходы, тыс. руб.
	8008
	9794

	5. Рентабельность продаж, %
	0,005
	0,04

	6. Условный показатель рентабельности продаж №1, %
(с.1 гр.3-с.2 гр.2-с.3 гр.2-с.4 гр.2) : с.1 гр.3 х 100%
	х
	0,8

	7. Условный показатель рентабельности продаж №2, %
(с.1 гр.3-с.2 гр.3-с.3 гр.2-с.4 гр.2) : с.1 гр.3 х 100%
	х
	1,0

	8. Условный показатель рентабельности продаж №3, %
(с.1 гр.3-с.2 гр.3-с.3 гр.3-с.4 гр.2) : с.1 гр.3 × 100%
	х
	1,0

	9. Отклонение рентабельности продаж, %
с.5 гр.3-с.5 гр.2
	х
	0,035

	9.1 за счет изменения денежной выручки
с.6 гр.3-с.5 гр.2
	х
	0,795

	9.2 за счет изменения себестоимости реализованной продукции
с.7 гр.3-с.6 гр.3
	х
	0,2

	9.3 за счет изменения коммерческих расходов
с.8 гр.3-с.7 гр.3
	х
	0

	9.4 за счет изменения управленческих расходов
с.5 гр.3-с.8 гр.3
	х
	-0,96

	9.5 за счет изменения всех расходов
с.9.2+с.9.3+с.9.4
	х
	-0,76



На основании данных таблицы 4.5, следует отметить, что наблюдается увеличение показателя рентабельности от продажи на 0,035 % пунктов.  Увеличение показателя рентабельности продаж происходит за счет снижения себестоимости продаж, за счет чего рентабельность продаж увеличилась на 0,2% пункта. За счет увеличения управленческих расходов рентабельность продаж снизилась на 0,96 % пункта.
Наибольшее положительное влияние на увеличение рентабельности продаж оказало увеличение  выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг), за счет чего рентабельность  продаж увеличилась на 0,795 % пункта.
Проведя оценку проблем управления финансовым состоянием и эффективности деятельности ООО «Аист» было выявлено несколько проблем:
- на  рентабельность продаж,  отрицательно сказывается  увеличения управленческих расходов;
- снижается чистая прибыль организации;
- снижается рентабельность активов, что свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов, т.е. о падении спроса на предоставляемые услуги организации;
- рентабельность собственного капитала также снижается, что говорит о снижении инвестиционной привлекательности.
На основании данных проблем необходимо разработать предложения по снижению управленческих расходов,  увеличению  чистой прибыли  и  тем самым повышению эффективности деятельности в ООО «Аист»

4.4 Подсчет резервов увеличения прибыли

Резервы роста прибыли – это количественно измеримые возможности ее увеличения за счет роста объема реализации продукции, уменьшения затрат на ее производство и реализацию, совершенствование структуры производимой продукции. Резервы выявляются на стадии планирования и в процессе выполнения планов. Определение резервов роста прибыли базируется на научно обоснованной методике их расчета. Выделяют три этапа работы: аналитический, организационный и функциональный.
На  первом этапе выделяют и количественно оценивают резервы, на втором разрабатывают комплекс мероприятий обеспечивающих использование выявленных резервов, на третьем этапе практически реализуют мероприятия и ведут контроль за их выполнением.
При подсчете резервов роста прибыли за счет возможного роста объема реализации используются результаты анализа выпуска и реализации продукции.
Сумма резерва роста прибыли за счет увеличения объема продукции рассчитывается по формуле:

,

где  - резерв роста прибыли за счет увеличения объема продукции;

- плановая сумма прибыли на единицу i-й продукции;

 - количество дополнительно реализованной продукции в натуральных единицах измерения.
Если прибыль рассчитана на рубль товарной продукции, то сумма резерва определяется по формуле:

,

где - возможное увеличение объема реализованной продукции, руб.;
П – фактическая прибыль от реализации продукции, руб.; 
V – фактический объем реализованной продукции, работ, услуг, руб.
Составления возможного объема продаж в ООО «Аист» позволяет спрогнозировать увеличение объема реализации товаров на 30 %. Рассчитаем резерв увеличения прибыли за счет увеличения объемов реализации для ООО «Аист» по данным 2015 года. Для этого воспользуемся формулой:



= 185571* 30 % / 100 = 55671,3 тыс.руб.
П = 81 тыс.руб.
V = 185571 тыс.руб.
[image: ]
Таким образом, при увеличении объема реализации товаров на 30 % ООО «Аист» увеличит свою прибыль на 24294,95 тыс. руб.
Следующим мероприятием служит использование рекламы для привлечения внимания более выгодных рынков сбыта.
Реклама – наиболее значимый элемент коммуникационного комплекса. Она, как инструмент маркетинга, способствует повышению объема продаж и способствует привлечению клиентов. 
Самым недорогим и эффективным видом рекламы является создание, оптимизация и продвижение сайта ООО «Аист» в поисковых системах.  
Также ООО «Аист» тесно сотрудничает с рекламным агентством «Новый стиль». С ними заключен договор на установку и эксплуатацию рекламной конструкции. В городе имеются четыре рекламные конструкции с рекламой товаров ООО «Аист».
В таблице 4.6  показано, сколько тратится денежных средств на размещение рекламы в год.
Таблица 4.6 - Размещение рекламы в год
	№ п/п
	Вид рекламы
	Сумма, тыс. руб.

	1
	Билборд
	30

	2
	Билборд
	30

	3
	Сити-формат
	44

	4
	Настенное панно
	7

	
	ИТОГО 
	111



По данным таблицы 4.6 видно то, что единовременные затраты на осуществление мероприятия по активизации затрат составят 111 тыс. руб.
Также в  2017 г. в ООО «Аист» предлагаем произвести  следующие затраты на рекламу: 
- печатные издания - 9 тыс. руб.;  
- телевидение - 15 тыс. руб.;  
- радио - 5 тыс. руб.;
 - информационный листок  - 1 тыс. руб.
Таким образом, общая сумма затрат на рекламу по прогнозу в 2017 г. в ООО «Аист» составят 141 тыс. руб.
 Основные цели рекламы в ООО «Аист»:
- создать осведомленность;
- предоставить информацию;
- убедить, напомнить и  склонить к решению о покупке.
 Реклама в ООО «Аист» предназначена информировать, но в тоже время увеличивать клиентскую базу. В ООО «Аист» также особое внимание уделяется качеству обслуживания клиентов, сотрудники хозяйствующего субъекта должны быть вежливыми и внимательными к клиентам.
За счет активизации рекламной деятельности в ООО «Аист» планируется поиск новых партнеров и заключение с ними договоров, связано это с ежегодным ростом затрат за их обслуживание.
Предлагаем ООО «Аист» заключить договор на поставку крупной партии продуктов питания с  ООО «Аникс» на  сумму 300 тыс. руб. Выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг) ООО «Аист» после данного мероприятия увеличится и составит 185871 тыс. руб. (185571 тыс. руб. + 300 тыс. руб.)
В таблице 4.7 проведем обобщенный анализ эффективности активизации рекламной деятельности в ООО «Аист»
Таблица 4.7  – Эффективность активизации рекламной деятельности
	Показатели 
	До мероприятия
	После 
мероприятия
	Изменения, +/ - 

	Выручка, тыс. руб.
	185571
	185871
	+300

	Затраты, тыс. руб.
	175696
	175726
	+30

	Валовая прибыль, тыс. руб. 
	9875
	10145
	+270

	Рентабельность, %
	5,3
	5,5
	+0,2



Отобразим данные таблицы 4.7 на рисунке 4.1


Рисунок 4.1 – Результаты мероприятия от активизации рекламной деятельности

Как видно из таблицы 4.7 и рисунка 4.1 результаты мероприятий оказались значительными и эффективными для ООО «Аист»
Выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг) за счет совершенствования производства, а также полного и своевременного выполнения  плана хозяйственной деятельности увеличилась бы на 300 тыс. руб., а валовая прибыль за минусом затрат составила бы 10145 тыс. руб., что на 270 тыс. руб. меньше, чем в 2015г.
И третьим мероприятием по увеличению прибыли является открытие новой торговой точки.
Предполагается открытие новой торговой точки на центральной улице города Ижевска. На открытие торговой точки планируем потратить 350 тыс. руб. И предполагаем, что от открытия торговой точки ООО «Аист» будет приносить выручку от продажи товаров, продукции (работ, услуг)  в размере 50 000 тыс. руб. в год.
В таблице 4.8 рассмотрим эффективность от внедрения данного мероприятия.
Таблица 4.8 – Эффективность открытия новой торговой точки
	Показатели 
	До мероприятия
	После 
мероприятия
	Изменения, +/ - 

	Выручка, тыс. руб.
	185571
	235571
	+50 000

	Затраты, тыс. руб.
	175696
	176046
	+350

	Валовая прибыль, тыс. руб. 
	9875
	59525
	+49650

	Рентабельность, % 
	5,3
	25,3
	+20,0



Отобразим данные таблицы 4.8 на рисунке 4.2.



Рисунок 4.2 – Результаты мероприятия от открытия торговой точки

Как видно из таблицы 4.8 и рисунка 4.2 открытие новой торговой точки приносит прибыль в 49650 тыс. руб. Также рентабельность увеличивается на 20%. Это значит, что для ООО «Аист» данное мероприятие оказалось эффективным.
Далее в таблицу 4.9 сведем все результаты от внедрения мероприятий по увеличению прибыли в ООО «Аист»:
- активизация рекламной деятельности;
- открытие новой торговой точки.
Таблица 4.9 – Результаты от внедрения мероприятий по увеличению валовой прибыли 
	Показатели 
	До мероприятия
	После 
мероприятия
	Изменения, +/ - 

	1) Выручка всего, тыс. руб., в том числе:
	185571
	= 185571 + 300 + 50 000 = 235871
	+50300

	- от активизации рекламной деятельности
	-
	185871
	+300

	- открытие новой торговой точки
	-
	235571
	+50000

	2) Затраты всего, тыс. руб., в том числе:
	175696
	= 175696 + + 30  + 350 =176076
	+380

	- от активизации рекламной деятельности
	-
	175726
	+30

	- открытие новой торговой точки
	-
	176046
	+350

	3) Валовая прибыль, тыс. руб. 
	9875
	= 9875+270 + 49650 = 59795
	+49920

	- от активизации рекламной деятельности
	-
	10145
	+270

	- открытие новой торговой точки
	-
	59525
	+49650

	4) Рентабельность, %
	5,3
	25,3
	+20,0



Отразим данные полученной прибыли от внедрения всех мероприятий (повышение ассортимента товаров и совершенствование ценовой политики, активизация рекламной деятельности, открытие новой торговой точки) на рисунке 4.3.


Рисунок 4.3 - Результаты внедренных мероприятий на увеличение прибыли
ООО «Аист»

[bookmark: _GoBack]Как видно из таблицы 4.9, выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг) за счет совершенствования производства, а также полного и своевременного выполнения  плана хозяйственной деятельности увеличилась на 50300  тыс. руб. Затраты за счет активизации рекламной деятельности и открытия новой торговой точки также увеличились, но не превысили сумму выручки. Соответственно, повысилась прибыль (на 49920 тыс. руб.) и рентабельности продаж (на 20 %).
Из всего вышесказанного следует, что результаты мероприятий оказались значительными и эффективными для ООО «Аист».









ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Целью выпускной квалификационной работы является исследование теоретических аспектов и практики учета и анализа финансовых результатов деятельности организации.
Для достижения данной цели в выпускной квалификационной работе решены следующие  задачи:
- изучены теоретические основы бухгалтерского учета и анализа финансовых результатов деятельности организации;
- проведена оценка экономического состояния изучаемой организации, ее организации бухгалтерского учета;
- изучен порядок ведения бухгалтерского учета финансовых результатов деятельности организации на примере ООО «Аист»
- проведен анализ финансовых результатов деятельности организации на примере ООО «Аист»
Объектом исследования является хозяйственная деятельность общество с ограниченной ответственностью «Аист» которое ведет свою деятельность по продаже продуктов питания в магазине города Ижевска Удмуртской Республики.
Деятельность ООО «Аист» развивается успешно, так как практически по всем основным показателям наблюдается темп роста более 100 %. Происходит изменение выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг)  за три года в сторону увеличения. Выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг)  к 2015 г. по сравнению с 2013 г. выросла на 7,6%,прибыль от продаж на 68,8%, прибыль до налогообложения снизилась на 21,2%, а чистая прибыль – снизилась на 17 тыс. руб. Увеличение выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг)  и прибыли от продажи происходит за счет увеличения объемов продажи товаров (работ, услуг). 
Снижение прибыли до налогообложения и чистой прибыли является негативной тенденцией для организации, на данный факт оказывает влияние увеличение управленческих расходов.  
В целом можно сделать вывод, что ООО «Аист» в 2015г. безуспешно ведет свою деятельность, так как чистая прибыль стремится к нулю. 
Таким образом, можно порекомендовать меры по повышению эффективности деятельности ООО «Аист»:
- снизить уровень дебиторской и кредиторской задолженностей;
- повысить чистую прибыль;
- увеличить выручку от продажи товаров, продукции (работ, услуг) и снизить себестоимость продаж;
- снизить заемный капитал и повысить собственный капитал. 
Таким образом, предложенные выше рекомендации позволят ООО «Аист» улучшить финансовое состояние и платежеспособность, и стимулировать получение прибыли – главной цели предпринимателя.
Проанализировав ведение бухгалтерского учета в ООО «Аист» можно констатировать, что бухгалтерский учет в целом  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений.
Проанализировав ведение бухгалтерского учета оптовой и розничной торговли в ООО «Аист» а также в производстве продукции для определения финансового результата, можно констатировать, что бухгалтерский учет в целом  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений.
Синтетический учет продажи продукции (работ, услуг) ведется на активно-пассивном счете 90 «Продажи». Сумма выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) отражается по кредиту счета 90 «Продажи» и дебету счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками». По дебету этого счета отражается фактическая себестоимость проданной продукции, покупная стоимость проданного товара, расходы, связанные с выполненными работами и оказанными услугами, НДС и другие расходы.
Учет прочих доходов и расходов в ООО «Аист» в основном, также ведется в соответствии с общепринятым учетом.
Бухгалтерский учет финансовых результатов деятельности организаций в ООО «Аист» ведется на счете 99 «Прибыли и убытки». По своему экономическому содержанию он относится к группе счетов по учету хозяйственных средств и их источников; по структуре – к группе финансово-результатных счетов. По отношению к балансу счет является активно-пассивным. По кредиту его отражают суммы полученной прибыли, по дебету – убытки. На основе сопоставления дебетового и кредитового оборотов за отчетный период выводят финансовый результат деятельности организации – чистую прибыль или соответственно чистый убыток.
По данным журнала хозяйственных операций по счету 99 «Прибыли и убытки» видно, что от продажи товаров в ООО «Аист» получен положительный финансовый результат в сумме 81 тыс. руб. по оптовой и розничной торговле, а от прочих видов деятельности получен убыток от продаж. Также видно, что в 2015г. начислен налог на прибыль в сумме 26 тыс. руб.
Отсюда видно, что чистая прибыль оказалась нулевой, поэтому проводки по ее формированию не отражаем. Можно констатировать, что бухгалтерский учет финансовых результатов в ООО  ведется в соответствии с действующим законодательством РФ, с учетом всех изменений и дополнений (за исключением некоторых недочетов).
При изучении первичного бухгалтерского учета финансовых результатов в ООО «Аист» были выявлены недочеты, нарушения и ошибки в методике ведения счетов бухгалтерского учета:
1) Была принята товарная накладная №45 от 09.06.2015г., в которой отсутствует подпись уполномоченного лица и печать организации;
2) Вследствие служебной необходимости организация использует служебные автомобили, однако при этом было выявлено нарушение порядка оформления путевых листов легкового автомобиля;
3) Часто встречаются ненадлежащим образом оформленные первичные документы (товарные накладные), которые являются основанием для подтверждения расходов, списываемых на затраты, а именно часто встречаются в документах исправления, в товарных накладных отсутствуют подписи или документы подписываются без расшифровки подписи, отсутствуют доверенности на получение ТМЦ и т.д.;
4) Отсутствует график документооборота по учету финансовых результатов деятельности.
Также в ООО «Аист» были обнаружены недочеты по синтетическому и аналитическому учету финансовых результатов:
1) В систему счетов, отражающих финансовые результаты деятельности ООО «Аист» за отчетный год, входят три накопительных счета: 
- счет 90 «Продажи»;
- счет 91 «Прочие доходы и расходы»;
- счет 99 «Прибыли и убытки». 
Информационные аналитические данные всех счетов этой группы участвуют в качестве оборотов и остатков в формировании показателей отчета о финансовых результатах за отчетный год.
Организацией нарушен порядок отражения на счетах бухгалтерского учета хозяйственных операций, установленный Планом счетов бухгалтерского учета, сумм командировочных расходов сверх установленных норм, которые отражались на дебете счета 91.2 «Прочие доходы и расходы».
Для устранения вышеуказанных нарушений, недостатков и ошибок в ООО «Аист» можно порекомендовать следующие пути совершенствования данного участка бухгалтерского учета:
1) В части первичного учета бухгалтеру следует строго следить за первичной документацией, сразу проверять все необходимые документы, которые поступают в бухгалтерию, выявлять ошибки и незамедлительно их устранять, т.е. запрашивать новые правильные оригиналы документов по учету финансовых результатов, разработать график документооборота, в том числе  по учету финансовых результатов.
2) В части аналитического и синтетического учета использовать для учета сумм командировочных расходов сверх установленных норм на счете 44 «Расходы на продажу».
Таким образом, предложенные выше рекомендации позволят ООО «Аист» не только улучшить финансовое состояние в целом, но и усовершенствовать расчеты, которые будут способствовать совершенствованию бухгалтерского учета данного участка.
Проведя оценку проблем управления финансовым состоянием и эффективности деятельности ООО «Аист» было выявлено несколько проблем:
- снижается прибыль организации;
- снижается рентабельность активов, что свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов, т.е. о падении спроса на предоставляемые услуги организации;
- рентабельность собственного капитала также снижается, что говорит о снижении инвестиционной привлекательности.
На основании данных проблем в работе были разработаны предложения по росту прибыли и повышению эффективности деятельности ООО «Аист» это:
1) Внедрить рекламу для привлечения более выгодных рынков сбыта;
2) Открыть дополнительную торговую точку.
Отсюда, выручка от продажи товаров, продукции (работ, услуг) за счет совершенствования производства, а также полного и своевременного выполнения  плана хозяйственной деятельности увеличилась на 50300 тыс. руб. Затраты за счет активизации рекламной деятельности и открытия новой торговой точки также увеличились, но не превысили сумму выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг). Соответственно, повысилась валовая прибыль (на 49920 тыс. руб.) и рентабельности по валовой прибыли (на 20 %).
Из всего вышесказанного следует, что результаты мероприятий оказались значительными и эффективными для ООО «Аист».
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Приложение А
Предлагаемый график документооборота по учету финансовых результатов деятельности ООО «Аист»
	Номер формы
	Наименование документа
	Назначение документа
	Количество экземпляров
	Когда составляется
	Кто составляет (должность и фамилия)
	Выполняемые работы в момент составления документов
	Кто подписывает документ
	Кому представляется (должность)
	Когда представляется в бухгалтерию
	Какие регистры (№формы) составляются на основании документа

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	УПП
	Счет на оплату
	Применяется для предварительной оплаты товаров
	
2
	До отгрузки товаров, после заключения договоров
	
Бухгалтер
	Указывается: наименование, дата, номер счета и т.д.
	Главный бухгалтер, руководитель организации
	Покупателю, 
в бухгалтерию
	На следующий день после оформления
	Товарная накладная ТОРГ-12

	ТОРГ-12
	Товарная накладная
	Применяется для оформления продаж товарно-материальных ценностей сторонней организации
	
2
	
В момент отгрузки товаров
	
Бухгалтер 
	Указывается: наименование организации, наименование товара, код, цена, НДС
	Главный бухгалтер, руководитель организации
	
На склад, покупателю 
	
После оформления
	
Счет-фактура

	
	Счет-фактура
	Для принятия покупателем предъявленных продавцом товаров к вычету НДС
	
2
	
В момент отгрузки товаров
	
Бухгалтер 
	Указывается: наименование, дата составления, номер первичного
учетного   документа, стоимость выполненных работ, налоговая ставка, сумма налога, предъявляемая покупателю товаров
	
Главный бухгалтер, руководитель организации
	
Покупателю,
в бухгалтерию
	Не позднее 5 календарных дней с даты отгрузки товаров покупателю 
	
Журнал  регистрации счетов-фактур

	
	Журнал регистрации счетов-фактур
	Для регистрации выставленных и полученных счетов-фактур
	
1
	Когда составлены все счета-фактуры
	
Бухгалтер 
	Указывается: выставленные и полученные счета-фактуры
	Главный бухгалтер, руководитель
	Контролирующим органам 
	После составления на следующий день
	Книга продаж

	
	
Книга продаж
	Для регистрации счетов-фактур при реализации товаров организациям, когда возникает обязанность по исчислению НДС
	
1
	После составления всех счетов-фактур
	
Бухгалтер 
	Указывается: наименование организации, дата и номер счета-фактуры, дата оплаты, всего продаж, ставка налога 
	
Главный бухгалтер, руководитель 
	
В бухгалтерию 
	На следующий день после оформления
	
Главная книга

	
	Приказ об утверждении списка подотчетных лиц
	В целях производственной необходимости
	1
	
	Бухгалтер 
	Указывается список лиц, имеющих право брать деньги под отчет
	Директор 
	В бухгалтерию 
	После подписания
	Приказ руководителя

	
	Заявление на выдачу денег
	Для получения денег из кассы
	1
	При командировании 
	Подотчетное лицо
	-
	Подотчетное лицо
	Директору 
	После подписания
	ПКО и РКО

	КО-1
	Приходный кассовый ордер
	Для документального учета и оформления кассовых операций 
	1
	используется для оформления поступления наличных денег в кассу организации
	Бухгалтер 
	Наименование организации, коды организации по ОКПО, регистрационный номер и дату, номер корреспондирующего счета, сумма
	Главный бухгалтер или уполномоченное лицо
	остается в кассе
	-
	-

	
	Доверенность на получение денег
	Документ, дающий право одному лицу, предъявителю, осуществлять действия, оговоренные в документе, от имени другого, выдавшего документ
	1
	Перед получением денег из кассы
	Бухгалтер 
	В доверенности указывается дата ее выдачи и срок действия
	Бухгалтер, директор
	На руки подотчетному лицу и в другой организации, корешок у бухгалтера
	 Когда работник вернется к работодателю, бухгалтер в корешке доверенности сделает отметку о выполнении поручения.
	-

	Т-9
	Приказ руководителя
	Для отправки в командировку
	2
	На основании заявления
	Секретарь 
	Указывается: ФИО, город, срок командирования, цель командировки
	Руководитель 
	В бухгалтерию и подотчетному лицу
	После подписания 
	Служебное задание

	Т-10а
	Служебное задание
	Для отправки в командировку
	1
	После подписания приказа
	Бухгалтер 
	-
	Бухгалтер и директор
	Подотчетному лицу
	-
	Расходный кассовый ордер

	КО-2
	Расходный кассовый ордер
	Для получения денежной суммы аванса
	2
	При выдаче денежных средств
	Бухгалтер 
	Указывается: ФИО, дата, номер КО, сумма
	Директор 
	Подотчетному лицу, в бухгалтерию
	После оформления 
	Командировочное удостоверение

	Т-10
	Командировочное удостоверение
	Для командировки 
	1
	После оформления расходного кассового ордера
	Бухгалтер 
	Указывается: ФИО работника, срок, место и цель командировки
	Директор и бухгалтер
	Подотчетному лицу 
	При возвращении работника с командировки в течении 3 дней
	Авансовый отчет

	АО-1
	Авансовый отчет
	Для отчета 
	1
	После того, как работник сдаст командировочное удостоверение
	Бухгалтер 
	Указывается: ФИО, срок командировки, сумма, выданная под отчет, израсходовано, остаток или задолженность организации
	Бухгалтер 
	В бухгалтерию
	-
	Журнал ордер №7, главная книга
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