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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования. Одной из задач промышленных предприятий является наиболее полное обеспечение спроса населения высококачественной продукцией. Темпы роста объема производства продукции, повышение ее качества непосредственно влияют на величину издержек, прибыль и рентабельность предприятия. Предприятия изготовляют продукцию в строгом соответствии с заключенными договорами, разработанными плановыми заданиями по ассортименту, количеству и качеству, постоянно уделяя большое внимание вопросам увеличения объема выпускаемой продукции, расширения ее ассортимента и улучшения качества, изучая потребности рынка.

Готовая продукция является конечным результатом любой производственной организации. Выпуск и продажа готовой продукции является основным разделом деятельности организации. В этом цикле формируются такие значимые для пользователей бухгалтерской отчетности показатели, как выручка от продаж, себестоимость проданной продукции и прибыль (убыток) от продажи. Они отражают эффективность основной деятельности хозяйствующего субъекта, его способность к расширению производственного ассортимента, к удовлетворению социальных и материальных потребностей коллектива, к выполнению обязательств перед бюджетом и другими организациями. Операции по продаже готовой продукции являются объектом налогообложения и соответственно основным участком контроля, осуществляемым налоговыми органами (плановый контроль). 

Актуальность и значимость рассмотрения учета готовой продукции и ее продажи заключается в том, что результатом деятельности любого производственного предприятия или организации является выпуск готовой продукции, выполнение работ или предоставление услуг. В результате, стоимость готовой продукции, работ, услуг переходит из сферы производства в сферу обращения.

Для успешного выполнения бухгалтерией своих учетных задач, связанных с готовой продукцией и ее продажей, необходима ритмичная работа предприятия, правильная организация складского хозяйства, своевременное оформление хозяйственных операций. Чтобы правильно и своевременно осуществлять учет результатов производственной деятельности предприятие должно выбрать и закрепить в своей учетной политике ряд основополагающих принципов и методов по учету готовой продукции.

Цели и задачи исследования. Целью выпускной квалификационной работы является изучение бухгалтерского учета и анализа продажи готовой продукции на примере конкретной организации.

Для решения этой цели поставлены следующие задачи:

- изучить нормативно-правовые акты, регулирующие учёт продажи готовой продукции;

- изучить и охарактеризовать основные направления и результаты деятельности рассматриваемой организации;

- изучить и проанализировать состояние учёта и документального оформления продажи готовой продукции;

- провести анализ продажи готовой продукции, и выявить резервы увеличения прибыли.

Объектом исследования была выбрана сельскохозяйственная организация СХК «Молодая Гвардия» Алнашского района Удмуртской Республики.
Предметом исследования является учет и анализ продажи готовой продукции.

Основные результаты исследования, выносимые на защиту: 

-  раскрыть теоретические положения, определяющие содержание учета и анализа продажи готовой продукции;

- проанализировать экономическое и финансовое состояние изучаемой организации;

- дать рекомендации по рационализации учета и анализа продажи готовой продукции.

 Теоретической и методической основой выпускной квалификационной работы являются труды ученых экономистов, а также законодательные  нормативные акты, регулирующие учет и аудит расчетов с подотчетными лицами.

В процессе выполнения настоящей работы были использованы первичные и сводные документы, регистры бухгалтерского учета, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность.

В качестве информационной базы использована бухгалтерская отчетность СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг. 
1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УЧЕТА И АНАЛИЗА ПРОДАЖИ ГОТОВОЙ ПРОДУКЦИИ

1.1Теоретические основы учета продажи готовой продукции

Учет продажи продукции является неотъемлемым участком бухгалтерского участка организации, что регулируется ФЗ «О бухгалтерском учете» № 402-ФЗ от 06.12.2011 [3]. 

В Положении по бухгалтерскому учету «Учет материально-производственных запасов» (ПБУ 5/01) дается определение готовой продукции, как части материально-производственных запасов, предназначенных для продажи (конечный результат производственного цикла, активы, законченные обработкой (комплектацией), технические и качественные характеристики которых соответствуют условиям договора или требованиям других документов, в случаях, установленных законодательством) [9].

Р.А. Алборов, Л.И. Хоружий и С.М. Концевая [14, с. 189], а также С.Г. Хозяева [50, с. 203] дают в своих работах аналогичное определение готовой продукции, как и ПБУ 5/01 «Учет материально производственных запасов».

В.М. Богаченко и Н.А. Кириллова [23, с. 144] считают, что готовая продукция - это конечный продукт производственного процесса предприятия. Это изготовленные на данном предприятии изделия и продукты, полностью укомплектованные, сданные на склад предприятия в соответствие с утвержденным порядком их приемки и готовые к продаже.

Для любого предприятия средства, полученные от продажи готовой продукции, - основной источник дохода, поэтому учет выпуска готовой продукции занимает основное место в системе организации бухгалтерского учета. 

Ю.А. Бабаев [19, с. 135] определяет понятие готовой продукции так: готовая продукция - это изделия и полуфабрикаты, полностью законченные обработкой, соответствующие действующим стандартам или техническим условиям, принятые на склад или заказчиком (покупателем), а также выполненные работы и оказанные услуги. 

Продукция, не прошедшая все операции обработки или неукомплектованная, а также не сданная на склад, числится в учете в составе незавершенного производства [9].

Всю продукцию можно разделить на несколько видов. Р.А. Алборов [16, с. 192] и другие выделяют следующие ее виды: 

1.  в зависимости от отрасли производства: продукция сельского хозяйства, продукция промышленности и продукция прочих отраслей.

2.  в зависимости от видов производства и направлений получения: продукция растениеводства, продукция животноводства, продукция промышленного производства, продукция вспомогательного производства, продукция обслуживающих производств и хозяйств и продукция, принятая у населения. 

Ю.А. Бабаев [19, с. 137] приводит иную классификацию продукции, согласно которой она подразделяется на следующие виды:

- валовую - полная стоимость законченных готовых изделий, выработанных организацией за отчетный период;

- валовой оборот (валовой выпуск) - стоимость всех изделий, полуфабрикатов, выполненных работ и оказанных услуг, включая незавершенное производство;

- реализованную (проданную) - валовая продукция за вычетом остатков готовой продукции, незавершенного производства, полуфабрикатов, инструментов и запасных частей собственного производства;

- сравнимую - продукция, которая производилась организацией и в предыдущем отчетном периоде;

- несравнимую - продукция, которая в отчетном периоде производилась впервые.

Выпуск готовой продукции можно определить, как оприходование ее на склад организации из производства. 
Под реализацией товаров, работ или услуг организацией понимается передача на возмездной основе (в том числе обмен товарами, работами или услугами) права собственности на товары, а также результатов выполненных работ или ока​зания услуг одним лицом другому лицу (ст. 39 НК РФ) [2].
К задачам выпуска и продажи готовой продукции, по мнению, Н.А. Миславской и других [42, с. 104], относятся:

1.  систематический контроль за выпуском готовой продукции, состоянием ее запасов и сохранностью на складах, объемом выполненных работ и услуг;

2.  своевременное и правильное документальное оформление отгруженной и отпущенной продукции (работ, услуг), четкая организация расчетов с покупателями;

3.  контроль за выполнением плана договоров-поставок по объему и ассортименту проданной продукции с целью оценки работы менеджера;

4.  своевременный и точный расчет сумм за реализованную продукцию, фактических затрат на ее производство и сбыт, расчет сумм прибыли.

Н.П. Кондраков [37, с. 173] выделяет еще одну основную задачу бухгалтерского учета готовой продукции - выявление рентабельности всей продукции и ее отдельных видов.

Выпуск и продажа готовой продукции, выполненных работ и оказанных услуг на синтетических счетах отражаются по фактической себестоимости их производства. В текущем учете продукция, работы, услуги могут оцениваться: по фактической себестоимости (этот способ оценки применяется в производствах, выпускающих изделия или выполняющих работы по индивидуальным заказам); по нормативной (плановой ) себестоимости (при данном способе оценки по окончании месяца выявляют отклонения фактической себестоимости от нормативной (плановой), которые в аналитическом учете отражаются обособленно); по продажным ценам на продукцию и тарифам на работы (услуги) (в этом случае по окончании отчетного периода исчисляется разница между стоимостью продукции (работ, услуг) по продажным ценам (тарифам) и фактической ее себестоимостью, также показывается обособленно в аналитическом учете); по прямым статьям расходов (по сокращенной себестоимости) (при данном способе оценки все косвенные расходы списываются непосредственно на проданную продукцию) [9].

Н.П. Кондраков [37, с. 175] добавляет к ним еще несколько видов оценки готовой продукции, а именно: по оптовым ценам продажи; по сокращенной плановой производственной себестоимости; по свободным рыночным ценам.

Ю.А. Бабаев [19, с. 144] различает балансовую оценку готовой продукции и оценку, по которой продукция отражается в текущем (аналитическом) учете. При этом в текущем учете он выделяет те же способы оценки, что и Врублевский [28, с. 98]. И отмечает, что в балансе готовая продукция может отражаться по фактической и нормативной (плановой) производственной себестоимости либо по прямым статьям затрат. Оценка готовой продукции, по которой она учитывается в текущем учете, не обязательно должна совпадать с ее балансовой оценкой.

Производимая организациями готовая продукция реализуется на рынке покупателям и заказчикам. Этот процесс продажи продукции (работ, услуг) является завершающей стадией кругооборота совокупного продукта.

Основными направлениями продажи продукции является продажа ее организациям и учреждениям на основании договоров, заключенных с ними. часть продукции может быть реализована в счет оплаты труда своим работникам, а также через свои розничные сети (ларьки, палатки, магазины) и на началах комиссионной торговли.

В ст. 39 Налогового Кодекса Российской Федерации [2] под реализацией  готовой продукции, работ или услуг организацией или индивидуальным предпринимателем признается соответственно передача на возмездной основе (в том числе обмен товарами, работами или услугами) права собственности на товары, результатов выполненных работ одним лицом для другого лица, возмездное оказание услуг одним лицом другому лицу, а в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, передача права собственности на товары, результатов выполненных работ одним лицом для другого лица, оказание услуг одним лицом другому лицу - на безвозмездной основе [1].

Следует отметить, что понятие «реализация» устанавливается налоговым законодательством, а в бухгалтерском законодательстве используется понятие «продажи». Специального определения понятия «продажи» бухгалтерское законодательство не содержит. Его косвенно можно вывести из пояснений Плана счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности и инструкции по его применению к счету 90 «Продажи». Под продажами для целей бухгалтерского учета понимаются являющиеся обычным предметом деятельности организации и направленные на получение доходов хозяйственные операции, предполагающие куплю-продажу организацией готовой продукции, выполнению ею работ, оказание организацией услуг, а также предоставление или эксплуатацию прав.

В.Г. Гетьман [30, с. 165] пишет, что продажа продукции и поступления от выполненных работ и услуг представляют собой завершающую стадию оборота средств любой организации. Выручка от продажи и поступления, связанные с выполнением работ и услуг, представляет собой доходы от обычных видов деятельности. 

Сделки по продаже продукции (работ, услуг) осуществляются организациями в соответствие с договорами, оформленными исходя из положений Гражданского Кодекса Российской Федерации. К ним относятся договоры купли-продажи, поставки, мены, комиссии и другие. Несмотря на многообразные формы договоров в них обязательно должен быть сформулирован предмет договора - конкретные наименования и количество готовой продукции или услуг, подлежащих продажи, а также сроки и условия выполнения договора [1].

Как отмечает Кондраков Н.П. [37, с. 180] продажа продукции (работ, услуг) производится организациями по следующим ценам: 

- по свободным (рыночным) ценам и тарифам, увеличенным на сумму НДС;

- по государственным регулируемым ценам и тарифам, увеличенным на сумму НДС;

- по государственным регулируемым розничным ценам и тарифам, включающим в себя НДС.

А.В. Лишиленко [40, с. 295] считает, что задачами бухгалтерского учета процесса продажи являются: обеспечение контроля за исполнением договорных обязательств перед покупателями; своевременное и полное оформление документами отгруженной продукции, выполненных работ и услуг на сторону; контроль за правильностью применения цен и использования надбавок к цене за качество продукции, а также за поступлением выручки от продажи продукции (работ, услуг); обоснованное начисление налогов с выручки и точное определение финансовых результатов от продажи продукции (работ, услуг).

Т.М. Садыкова [47, с. 42] отмечает, что своевременное поступление выручки - очень важный момент в хозяйственной деятельности предприятия. От этого зависят устойчивость финансового положения предприятия, состояние его оборотных средств, размер прибыли, своевременность расчетов с бюджетом, внебюджетными фондами, банком, поставщиками, работниками и служащими предприятия. Несвоевременное поступление выручки приводит к задержке расчетов, штрафам и санкциям, что в конечном итоге означает не только потери, прибыли предприятия-поставщика, но и перебои в работе и остановки производства. 

Н.В. Береснева [24, с. 22] дополняет, что для налогоплательщиков, получающих авансы, моментом определения налоговой базы будут являться как день оплаты (частичной оплаты) в счет предстоящих поставок (выполнения работ, оказания услуг), передачи имущественных прав, так и день отгрузки. Это основное правило.

Планом счетов бухгалтерского учета для обобщения информации о наличии и движении готовой продукции предназначен счет 43 «Готовая продукция» [4]. 

По дебету данного счета отражают поступление продукции из производства, а также выявленные при инвентаризации на складах излишки, безвозмездно, полученной готовой продукции со стороны и возвращенной покупателями отгруженной им продукции. по кредиту счета отражают стоимость проданной продукции, а также отпущенной в переработку или на нужды основной деятельности, капитального строительства, на выдачу продукции в счет натуральной оплаты труда и т.п.

Для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также для определения финансового результата по ним Планом счетов предназначен счет 90 «Продажи» [4].

По дебету счета «Продажи» отражается себестоимость (коммерческая себестоимость) проданной продукции (работ, услуг), а по кредиту выручка от продажи продукции (работ, услуг), в том числе налог на добавленную стоимость и акцизы [4].

Синтетический счет «Продажи» не имеет сальдо на конец месяца, поэтому результат хозяйственной деятельности ежемесячно списывается с этого счета на счет «Прибыли и убытки», которому присвоен номер 99.

В то же время в соответствии с Инструкцией к Плану счетов бухгалтерского учета организации обязаны записывать операции по дебету и кредиту этого счета накопительно, т.е. бухгалтерский учет должен обеспечить подсчет оборотов и остатков по отдельным субсчетам к счету 90 нарастающим итогом. Общий остаток по счету 90 на конец отчетного периода должен быть свернут и равняться нулю.

Аналитический учет по счету 90 организуется по каждому виду проданных готовой продукции, продукции, выполняемых работ, оказываемых услуг и др. Кроме того, аналитический учет можно вести по регионам продаж и другим направлениям, необходимым для управления организацией [4].

Нормами ПБУ 5/01 установлено, что готовая продукция принимается к бухгалтерскому учету по фактической себестоимости.

Фактическая себестоимость готовой продукции определяется по истечении отчетного периода на основе данных бухгалтерского учета фактических затрат на производство про​дукции.

В соответствии с пп. 204, 205 Методических указаний по бухгалтерскому учету материально-производственных запасов готовая продукция может отражаться в бухгалтерском учете одним из следующих способов:

· по фактической производственной себестоимости;

· по нормативной (плановой) производственной себестоимости.

Плановая себестоимость представляет собой себестоимость, исчисляемую исходя из средних норм затрат на производство соответствующих видов продукции за отчетный период.

Нормативная себестоимость представляет собой себестоимость, исчисляемую ис​ходя из действующих в организации норм на определенную дату.

Остатки готовой продукции на складах на конец или начало отчетного периода также могут оцениваться в аналитическом и синтетическом учете организации по фактической производственной себестоимости или по нормативной себестоимости [48, с. 206]

Оценка отгруженной (отпущенной) продукции отражается в бухгалтерском учете одним из следующих способов:

· по полной фактической себестоимости;

· по полной нормативной (плановой) себестоимости.

Полная фактическая себестоимость или полная нормативная (плановая) себестои​мость включают наряду с производственной себестоимостью затраты, связанные с реа​лизацией продукции.

Учет затрат, связанных с реализацией готовой продукции, учитывается на счете 44 «Расходы на продажу».

Учет наличия и движения готовой продукции осуществляется на активном счете 43 «Го​товая продукция». По дебету этого счета отражается поступление готовой продукции на склад при любом способе учета готовой продукции.

При учете готовой продукции по фактической себестоимости ее поступление на склад отражается непосредственно на счете 43 «Готовая продукция» в корреспонденции со сче​тами учета затрат на производство (счета 20, 23, 29).

В случае если готовая продукция учитывается по нормативной себестоимости, то воз​можны два варианта учета:

· с применением счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)»;

· без применения счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)».

Используемый вариант учета готовой продукции должен быть отражен в учетной поли​тике организации.

В случае неприменения счета 40 на синтетическом счете 43 готовая продукция отража​ется по фактической производственной себестоимости, а в аналитическом учете — по нор​мативной (плановой) себестоимости с выделением отклонений фактической производст​венной себестоимости продукции от ее стоимости по учетным ценам [25, с. 177].

В качестве учетных цен на готовую продукцию могут применяться:

· фактическая производственная себестоимость;

· нормативная себестоимость;

· договорные цены;

· другие виды цен.

Выбор конкретного варианта учетной цены принадлежит организации.

Если учет готовой продукции ведется по нормативной себестоимости, то разница между фактической себестоимостью и стоимостью готовой продукции по учетным ценам учитывается на счете 43 «Готовая продукция» по отдельному субсчету «Отклонения факти​ческой себестоимости готовой продукции от учетной стоимости». Отклонения на этом суб​счете учитываются в разрезе номенклатуры либо отдельных групп готовой продукции, ли​бо по организации в целом.

Превышение фактической себестоимости над учетной стоимостью отражается по дебе​ту указанного субсчета и кредиту счетов учета затрат. Если фактическая себестоимость ниже учетной стоимости, то разница отражается сортировочной записью.

Если готовая продукция учитывается по нормативной себестоимости с применением счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)», то порядок учета будет следующим:

· по дебету счета 40 учитывается фактическая производственная себестоимость готовой продукции в корреспонденции со счетами учета затрат на производство (счета 20, 23, 29);

· по кредиту счета 40 отражается нормативная (плановая) себестоимость готовой про​дукции в корреспонденции со счетом 43 «Готовая продукция».

Сопоставлением дебетового и кредитового оборотов выявляются отклонения фактиче​ской производственной себестоимости продукции, отражаемой по дебету счета 40, от нор​мативной (плановой) себестоимости, отражаемой по кредиту счета 40.

Отрицательные отклонения (превышение фактической себестоимости над нормативной (плановой) себестоимостью) представляет собой перерасход и свидетельствует об опре​деленных нарушениях в технологии и организации производства, приводящих к повыше​нию себестоимости продукции.

Положительные отклонения (превышение нормативной (плановой) себестоимости над фактической себестоимостью) представляет собой экономию и свидетельствует о сниже​нии себестоимости продукции.

Перерасход, т. е. превышение фактической себестоимости над нормативной (плановой) се​бестоимостью, списывается со счета 40 в дебет счета 90 «Продажи» дополнительной записью.

Экономия, т. е. превышение нормативной (плановой) себестоимости над фактической себестоимостью, сторнируется по кредиту счета 40 и дебету счета 90 «Продажи».

Тем самым счет 40 ежемесячно закрывается и сальдо на отчетную дату не имеет [28, с. 211].

Основанием для отгрузки готовой продукции покупа​телям или отпуска со склада служат приказы-накладные отдела маркетинга организации, в которые включены два документа: приказ складу и накладная на отпуск.
Приказ-накладная оформляется в двух экземплярах: один передается экспедитору для указания количества на​правляемых мест, суммы оплаченного железнодорожного тарифа за перевозку продукции до станции покупателя; второй экземпляр остается у кладовщика, по нему в кар​точках складского учета проставляется количество отпу​щенной продукции и документ передается бухгалтеру [21, с. 779].
На основании приказа-накладной и квитанции транс​портной организации бухгалтерия выписывает платежное требование для расчетов с покупателями через банк и счет-​фактуру. В нем указывается ассортимент, количество, про​дажная цена, стоимость тары и железнодорожный тариф, оплачиваемый покупателем.
Счета-фактуры обязаны выписывать все предприятия и организации, реализующие товары (работы или услуги), как облагаемые, так и не облагаемые налогом на добав​ленную стоимость.
Продажа продукции осуществляется в соответствии с заключенными договорами с покупателями (заказчиками). Целью отражения хозяйственных операций по продажам на счетах бухгалтерского учета является определение фи​нансового результата от продажи продукции (работ, услуг). По окончании каждого месяца определяют финансовый результат прибыль или убыток) от продаж, на основании документов, подтверждающих продажу продукции (работ, услуг).
Финансовый результат от продажи продукции (работ, услуг) определяется на счете 90 «Продажи». Счет актив​но-пассивный, не сальдовый, не балансовый.
На счете 90, как по дебету, так и по кредиту отражает​ся один и тот же объем продажи, но в разных оценках: по кредиту - по ценам продажи (свободным, договор​ным и т.п.), включая НДС и акцизы, по дебету - по пол​ной себестоимости, включая расходы на продажу, НДС, акцизы и другие обязательные платежи.
Операции на счете 90 отражаются при признании в бух​галтерском учете выручки от продажи в момент перехода прав собственности на продукцию, который установлен в договоре и закреплен в учетной политике организации.
Планом счетов предусмотрена также возможность ве​дения учета по счету 90 «Продажи» с использованием спе​циальных субсчетов:
• 90.1 «Выручка» - для учета поступлений активов, признаваемых Выручкой;
• 90.2 «Себестоимость продаж» - для учета себесто​имости продаж;
• 90.3 «Налог на добавленную стоимость» - для уче​та сумм НДС, причитающихся к получению от по​купателя (заказчика);
• 90.4 «Акцизы» - для учета сумм акцизов, включен​ных в цену проданной продукции (товаров);
• 90.5 «Экспортные пошлины» - для учета сумм экс​портных пошлин;
• 90.9 прибыль/убыток от продаж» - для выявле​ния финансового результата прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц [43, с. 58].
При использовании указанных субсчетов учет операций по формированию доходов и расходов от обычных видов деятельности будет осуществляться следующим образом:
• записи по субсчетам 90.1 «Выручка», 90.2 «Себестои​мость продаж», 90.3 «Налог на добавленную сто​имость», 90.4 «Акцизы», 90.5 «Экспортные пошлины» ведут в течение года;
• финансовый результат от продаж за отчетный ме​сяц определяется путем сопоставления совокупного дебетового оборота по субсчетам 90.2 «Себестои​мость продаж», 90.3 «Налог на добавленную сто​имость», 90.4 «Акцизы», 90.5 «Экспортные пошлины» и кредитового оборота - по субсчету 90.1 «Выручка»;
• ежемесячно заключительными оборотами финансо​вый результат от продаж списывается с субсчета 90.9 «Прибыль/убыток от продаж» на счет 99 «Прибыли и убытки»;
• синтетический счет 90 «Продажи» сальдо на отчет​ную дату не имеет;
• по окончании отчетного года все субсчета, откры​тые к счету 90 «Продажи» (кроме субсчета 90.9 «Прибыль/убыток от продаж»), закрываются внут​ренними записями на счет 90.9 «Прибыль/убыток от продаж».
Корреспонденция счетов по учету доходов и расходов от обычных видов деятельности (с использованием отдель​ных субсчетов):
• Д-т 62 К-т 90.1 - отражение выручки от продаж;
• Д-т 90.3 К-т 68, 76 - отражение НДС с выручки;
• Д-т 90.2 К-т 20,26,43,44 и др. - отражение расхо​дов, включаемых в себестоимость продажи;
• Д-т 90.9 К-т 99 - отнесение ежемесячно суммы при​были от продаж, выявленной на конец отчетного месяца, с отдельного субсчета на счет прибылей и убытков;
• Д-т 99 К-т 90.9 - отнесение ежемесячно суммы убытка от продаж, выявленного на конец отчетного месяца, с отдельного субсчета на счет прибылей и убытков.
В целом счет 90 «Продажи» сальдо на конец каждого месяца не имеет, однако все субсчета в течение года саль​до иметь могут, и их величина будет увеличиваться, начи​ная с января каждого года.
Субсчет 90.1 в течение года может иметь только кредитовое сальдо, а субсчета 90.2, 90.3, 90.4, 90.5 - только дебетовое сальдо. Субсчет 90.9 может иметь как дебетовое, так и кредитовое сальдо.
1.2 Теоретические основы анализа продажи готовой продукции

Г.В. Савицкая [46, с. 416] пишет, что целью анализа выпуска и продажи готовой продукции является нахождение путей увеличения объемов продажи продукции по сравнению с конкурентами, расширение доли рынка при максимальном использовании производственных мощностей, улучшение ее качества, изыскании внутренних резервов роста объема выпуска и как результат - увеличение прибыли предприятия.

Основными задачами анализа продажи готовой продукции на предприятиях являются:

- оценка динамики по основным показателям объема, структуры и качества продукции;

- проверка сбалансированности и оптимальности бизнес-планов, плановых показателей, их напряженности и реальности;

- выявление степени количественного влияния факторов на изменение величины объема производства и продажи продукции;

- разработка мероприятий по использованию внутрихозяйственных резервов для повышения темпов роста продукции, улучшения ассортимента и качества.

Объекты данного направления анализа следующие:

- объем производства и продажи продукции;

- ассортимент и структура продукции;

- качество продукции;

- конкурентоспособность продукции.

Анализ продажи готовой продукции на предприятии проводится финансовыми службами с привлечением специальных служб качества, технических служб (главного инженера, главного технолога и др.) Его содержанием является изучение взаимодействия технических и экономических процессов и установление их влияния на экономические результаты деятельности предприятия. Анализ необходим исключительно внутренним пользователям, он проводится непосредственно на предприятии для нужд оперативного, краткосрочного и долгосрочного управления производственной, коммерческой и финансовой деятельностью.

Выделяют следующие методы, которые необходимо использовать для анализа продажи готовой продукции:

- горизонтальный (временный) анализ - сравнение каждой позиции с отчетным периодом.

- вертикальный (структурный) анализ - определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом.

- трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение основой тенденции динамики показателя.

- анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности, определение взаимосвязи показателей.

- факторный анализ - анализ влияния отдельных факторов на результативный показатель с помощью детерминированных или стохастических приемов исследованиям [39, с. 202].

Этапы анализа продажи готовой продукции:

1. Анализ продажи готовой продукции начинается с изучения динамики выпуска и продажи продукции, расчета темпов роста и прироста.

Рост производства продукции в стоимостном выражении - один из обобщающих показателей экономической эффективности производства. Расширение производства происходит, прежде всего, за счет лучшего использования техники и материалов, роста производительности труда.
 
Производство продукции оценивается при помощи натуральных и условно-натуральных показателей, в единицах трудоемкости и по стоимости. Объем производства характеризуется валовой и чистой продукцией, выпуска - готовой и товарной продукцией, продажи – отгруженной и проданной товарной продукцией. 

Объем выполненных на предприятии работ определяется трудоемкостью, то есть количеством затраченного труда. Общий объем производства в стоимостном выражении характеризуется валовой продукцией, которая зависит не только от трудоемкости, но и от материалоемкости и рентабельности изготовляемой продукции. Товарная продукция учитывается в фактически действующих отпускных ценах предприятий (без налога на добавленную стоимость), а также в ценах, принятых в плане [38, с. 261].

Общий объем производства в стоимостном выражении характеризуется валовой продукцией (ВП). Там, где остатки незавершенного производства незначительны по размерам или не имеют больших колебаний в отчетных периодах, товарная и валовая продукция имеет одинаковый состав, в остальных случаях расчет валовой продукции следует исчислять с учетом остатков незавершенного производства.

Общий объем продукции оценивается фактически в оптовых ценах без НДС, акцизов, спец налогов и отражается в форме № П-1 «Сведения о производстве и отгрузке готовой продукции»
 
Валовая продукция характеризует объем производства как по полностью законченным и подлежащим продажи, так и по незаконченным изделиям.
 
В процессе анализа проверяется выполнение плана по выпуску и дается оценка изменения объема продукции по сравнению с предыдущим годом.

2. Анализ ассортимента и структуры продукции.

Результаты финансово-хозяйственной деятельности во многом определяются ассортиментом, структурой производства и продажи продукции. В составе товарной и проданной продукции могут быть изделия с низким уровнем рентабельности либо невостребованные изделия. Чтобы избежать нежелательных последствий, необходимо изучать факторы, воздействующие на спрос данных видов продукции, с целью поиска путей недопущения или минимизации потерь [41, с.183].

При анализе структуры готовой продукции необходимо обеспечить группировку изделий по отраслевым сегментам на соответствующую и не соответствующую профилю исследуемого предприятия, на основную продукцию и продукцию культурно-бытового назначения и хозяйственного обихода, сравнимую и несравнимую (новую) продукцию и др. Сдвиги в структуре продукции оказывают влияние на динамику обобщающих показателей хозяйственной деятельности: выпуска и продажи готовой продукции, производительности труда, себестоимости и прибыли.

Структурные сдвиги, вытекающие из потребностей покупателей и заказчиков, обоснованные техническим прогрессом и экономическими расчетами, получаю положительную оценку. Изменения в составе продукции, связанные с неорганизованностью в работе, недостатками снабжения и оперативного планирования и управления, получают отрицательную оценку.

В процессе анализа необходимо выяснить, как хозяйствующий субъект выполняет план по ассортименту в натуральном и стоимостном выражении, какова динамика выпуска отдельных видов изделий [45, с. 424].
 
В процессе анализа необходимо установить выполнение плана и динамику сертифицированной продукции. Дать оценку выполнения задания по сертифицированной продукции.

Причины недовыполнения плана по ассортименту могут быть как внешние, так и внутренние. К внешним относятся конъюнктура рынка, изменение спроса на отдельные виды продукции, состояние материально-технического обеспечения, несвоевременный ввод в действие производственных мощностей предприятия по независящим от него причинам. Внутренние причины — недостатки в организации производства, плохое техническое состояние оборудования, его простои, аварии, недостаток электроэнергии, низкая культура производства, недостатки в системе управления и материального стимулирования.

3. Анализ качества продукции.

Важным направлением повышения эффективности производства является улучшение качества продукции. Влияние этого фактора на общий объем производства определяется, как правило, прямым счетом на основе разницы в цене изделий повышенного качества по сравнению с ценой изделий более низкого качества. Если продукция подразделяется по сортам или имеются какие-либо другие градации по качеству и соответственно цене, то влияние изменения качества на объем продукции определяется с помощью средней взвешенной цены [49, с.187]

4. Анализ ритмичности работы предприятия

 Ритмичность - равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренных планом.

Ритмичная работа является основным условием своевременного выпуска и продажи продукции. Неритмичность ухудшает все экономические показатели: снижается качество продукции; увеличиваются объем незавершенного производства и сверхплановые остатки готовой продукции на складах и, как следствие, замедляется оборачиваемость капитала; не выполняются поставки по договорам и предприятие платит штрафы за несвоевременную отгрузку продукции; несвоевременно поступает выручка; перерасходуется фонд заработной платы в связи с тем, что в начале месяца рабочим платят за простои, а в конце за сверхурочные работы. Все это приводит к повышению себестоимости продукции, уменьшению суммы прибыли, ухудшению финансового состояния предприятия.

Для оценки выполнения плана по ритмичности используются прямые и косвенные показатели. Прямые показатели - коэффициент ритмичности, коэффициент вариации, коэффициент аритмичности, удельный вес производства продукции за каждую декаду (сутки) к месячному выпуску, удельный вес произведенной продукции за каждый месяц к квартальному выпуску, удельный вес выпущенной продукции за каждый квартал к годовому объему производства, удельный вес продукции, выпущенной в первую декаду отчетного месяца, к третьей декаде предыдущего месяца.

Косвенные показатели ритмичности - наличие доплат за сверхурочные работы, оплата простоев по вине хозяйствующего субъекта, потери от брака, уплата штрафов за недопоставку и несвоевременную отгрузку продукции, наличие сверхнормативных остатков незавершенного производства и готовом продукции на складах.

Один из наиболее распространенных показателей - коэффициент ритмичности. Величина его определяется путем суммирования фактических удельных весов выпуска за каждый период, но не более планового их уровня [45, с. 420].

Коэффициент вариации ([image: image1.wmf]в
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) определяется как отношение среднеквадратического отклонения от планового задания за сутки (декаду, месяц, квартал) к среднесуточному (среднедекадному, среднемесячному, среднеквартальному) плановому выпуску продукции:

Для оценки ритмичности производства на предприятии рассчи​тывается также показатель аритмичности как сумма положи​тельных и отрицательных отклонений в выпуске продукции от пла​на за каждый день (неделю, декаду). Чем менее ритмично работает предприятие, тем выше показатель аритмичности. Внутренние причины аритмичности - тяжелое финан​совое состояние предприятия, низкий уровень организации, технологии и материально-технического обеспечения производ​ства, а также планирования и контроля, внешние - несвоевре​менная поставка сырья и материалов поставщиками, недоста​ток энергоресурсов не по вине предприятия и др.

В процессе анализа необходимо подсчитать упущенные возможности предприятия по выпуску продукции в связи с неритмичной работой. Аналогичным образом анализируется ритмичность отгрузки и продажи продукции.

В заключение анализа разрабатывают конкретные меропри​ятия по устранению причин неритмичной работы.

5. Анализ факторов и резервов увеличения выпуска и продажи продукции
 Возможны два варианта методики факторного анализа продажи продукции: по отгрузке готовой продукции и после оплаты отгруженной продукции.

Расчет влияния факторов на объем продажи продукции производится сравнением фактических уровней факторных показателей с плановыми и вычислением абсолютных и относительных приростов каждого из них.
2 ОРГАНИЗАЦИОННО ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА СХК «МОЛОДАЯ ГВАРДИЯ»

2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации

СХК «Молодая Гвардия», именуемый
 в дальнейшем организация, является сельскохозяйственным производственным кооперативом, созданным гражданами на основе добровольного членства для совместной деятельности по производству, переработке и сбыту сельскохозяйственной продукции, а также для выполнения иной незапрещенной законом деятельности, основанной на их личном трудовом участии и является правопреемником СХК «Молодая Гвардия». 

Полное наименование СХК «Молодая Гвардия»: Сельскохозяйственный кооператив – СХК «Молодая Гвардия».

Сокращенное наименование СХК «Молодая Гвардия»: «СХК «Молодая Гвардия».

Организация является юридическим лицом – коммерческой организацией, имеет в собственности обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

Организация имеет самостоятельный баланс, расчетный, валютный и иные счета в банковских учреждениях, печати, штампы, бланки со своим наименованием и другие реквизиты.

Юридический и почтовый адрес СХК «Молодая Гвардия»: 427866 село Нижнее Асаново, Алнашский район, Удмуртская Республика.

Основные видами деятельности СХК «Молодая Гвардия» являются:

- производство, переработка, хранение и реализация сельскохозяйственной продукции;

- выращивание и продажа племенных животных;

- проведение торговой, закупочной и сбытовой деятельности;

- добыча в установленном порядке местного сырья и переработка;

- оказание услуг физическим и юридическим лицам;

- осуществление внешнеэкономической деятельности в установленном порядке;

- организация, ведение прудово – рыбного хозяйства и реализация продуктов его деятельности.

Организация вправе заниматься иной, незапрещенной законом деятельностью, в том числе требующей специального разрешения (лицензии).

Для осуществления своей деятельности колхоз формирует следующие фонды:

- паевой фонд в размере пять миллионов шестьсот шестьдесят тысяч рублей;

- резервный фонд в размере 30% от паевого фонда СХК «Молодая Гвардия»;

- неделимый фонд.

Паевой фонд формируется из обязательных паевых взносов членов СХК «Молодая Гвардия» в размере шесть тысяч семьсот рублей и паевых взносов ассоциированных членов СХК «Молодая Гвардия».

Резервный фонд формируется за счет отчислений от прибыли в размере 50% СХК «Молодая Гвардия» по итогам финансового года до полного его формирования в размере 30% от паевого фонда СХК «Молодая Гвардия».

2.2 Организационное устройство, размеры и структура управления организации

Организационная структура СХК «Молодая Гвардия» сформированная с целью обеспечения достижения целей Общества, построена по линейно-функциональному признаку. Организация осуществляет свою деятельность в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации и Уставом организации.

Во главе организации стоит руководитель. В его подчинении находятся главный бухгалтер, главный зоотехник, главный инженер, главный агроном. Отдельными структурными подразделениями СХК «Молодая Гвардия» управляют специалисты, которые находятся в непосредственном подчинении руководителя, в тоже время техническое и технологическое руководство этими подразделениями осуществляется главными специалистами.

Структура управления СХК «Молодая Гвардия» представлена на рисунке 2.2.







Рисунок 2.2 - Схема структуры управления СХК «Молодая Гвардия». 

Главный инженер СХК «Молодая Гвардия» организует правильную эксплуатацию, техническое обслуживание, своевременный планово-предупредительный и текущий ремонт машинотракторного и автомобильного парка, энергетического, электротехнического, слабо токового оборудования, а также электросети хозяйства и других основных средств для поддержания их в состоянии постоянной технической готовности, а также разрабатывает перспективные и текущие планы по механизации и автоматизации производственных процессов, трудоемких ручных работ и транспортных операций.

Главный агроном СХК «Молодая Гвардия» организует разработку и освоение научно обоснованных систем земледелия, выполнение мероприятий по интенсификации производства в отрасли, эффективному использованию земли, основных фондов, трудовых и материальных ресурсов, внедрения интенсивных технологий выращивания сельскохозяйственных культур и повышения их эффективности с целью увеличения производства и улучшения качества продукции, снижения ее себестоимости и затрат на единицу продукции, роста производительности труда и выполнения на этом основании планов и заданий по производству и продаже продукции растениеводства.
Главный зоотехник СХК «Молодая Гвардия» проводит работу по созданию прочной кормовой базы, обеспечению животноводства средствами механизации и автоматизации, оборудованными помещениями для скота и птицы, ремонтными материалами, спецодеждой, тарой и т.д., также организует размещение скота по фермам и в помещения, зимовку скота, ее летнее содержание и выпас, прием кормов от подразделений растениеводства, определение их качества и количества.

Главный бухгалтер СХК «Молодая Гвардия» организует финансовую деятельность организации.

Бригадир МТФ планирует перспективное размещение животных, вносит предложения по производству и заготовкам молока, мяса с участием животноводческих комплексов, вносит предложения по разработке и внедрению новых технологий содержания и кормления скота, прогнозирует развитие животноводческих комплексов, производство и закупки молока, мяса.

Организационная структура необходима для возможности эффективно и совместно работать для достижения новых целей.

Организационная структура СХК «Молодая Гвардия» представляет собой количественный состав подразделений и их пропорции в главных, дополнительных и вспомогательных отраслях хозяйства и формы взаимосвязи на каждой ступени организации производства. 

Для организационной структуры характерна централизация оперативного управления производством. Элементами производственной структуры организации являются отрасли животноводства, растениеводства, а также отрасли основного и вспомогательного производства.

Производственная структура СХК «Молодая Гвардия» представлена на рисунке 2.2. 

 















Рисунок 2.2 - Производственная структура СХК «Молодая Гвардия».

Основное производство СХК «Молодая Гвардия» связано непосредственно с выпуском продукции животноводства (молоко, мясо) и растениеводства (зерновые культуры и др.). По этому в основном производстве выделяют  производства продукции животноводства и растениеводства.

Вспомогательные производства в СХК «Молодая Гвардия» не участвуют в процессе производства продукции, а лишь косвенно влияют на него. Так в ремонтных мастерских вспомогательного производства осуществляется ремонт сельскохозяйственной техники (комбайнов, зерносушилок, тракторов).

Вся выработанная продукция животноводства и растениеводства поступает на склад готовой продукции, где впоследствии реализуется покупателям.

2.3 Основные экономические показатели организации, ее финансовое состояние и платежеспособность

Главные задачи сельского хозяйства состоят в обеспечении дальнейшего роста и хорошей устойчивости производства, всемерное повышение эффективности земледелия и животноводства для более полного удовлетворения потребностей населения в продуктах питания и промышленности в сырье, создании необходимых резервов сельскохозяйственной продукции. Стремление к получению максимально возможной прибыли является главной целью предприятия.

В таблице 2.1 рассмотрим основные экономические показатели СХК «Молодая Гвардия». 

Таблица 2.1 - Основные экономические показатели СХК «Молодая гвардия»

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Производственные показатели: 

1. Произведено продукции, ц:
	20222
	36027
	40737
	201,45

	Зерно и зернобобовые культуры
	2930
	19722
	24861
	848,50

	Кормовые культуры 
	4000
	5100
	4580
	114,50

	Молоко
	55282
	55439
	55485
	100,3

	2. Площадь с.-х. угодий, га 

    в т.ч.     пашни
	7450

6225
	7450

6225
	7450

6225
	100,0

100,0

	3. Урожайность с 1 га, ц:

     Зерновые культуры 
	20,9
	11,7
	18,3
	87,5

	      Картофель ц/га
	156,0
	168,0
	201
	128,8

	4. Среднегодовое поголовье скота, услов. голов      
	2800
	2800
	2800
	100,0

	в т.ч. коровы
	920
	920
	920
	100,0


Продолжение таблицы 2.1

	1
	2
	3
	4
	5

	5. Продуктивность с.-х. животных:

удой молока на 1 корову, кг
	6009
	6026
	6031
	100,4

	Среднесуточный прирост живой массы КРС, г.
	562
	534
	568
	101,4

	Б. Экономические показатели:

6. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	114318
	137473
	147097
	128,6

	7. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	101595
	117993
	126759
	124,7

	8. Прибыль (убыток) от продажи 

(+,-), тыс. руб.
	12723
	19480
	20338
	159,8

	9. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.
	23019
	28451
	32632
	141,7

	10. Прочее, тыс. руб. 
	101
	178
	328
	324,7

	11. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	22918
	28273
	32304
	140,9

	12. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %
	22,5
	23,9
	25,4
	-


Анализируя данные таблицы 2.1 отметим, в СХК «Молодая Гвардия» с каждым годом увеличивается объем производства продукции. Урожайность зерновых культур в организации в 2015г. составила 18,3 ц/га. в то время как средний показатель урожайности по Удмуртской Республике составляет 14,8 ц/га.

Среднегодовой надой молока по Удмуртии в 2015г. составляет 5337 кг. в СХК «Молодая Гвардия» среднеотраслевой показатель выше на 13% и составляет 6031 кг.
В организации с каждым годом увеличивается выручка от продажи г. составляет продукции растениеводства и животноводства, а значит продукция организации пользуется спросом, организация постоянно наращивает объемы сбыта реализации продукции. В 2015г. выручка от продажи продукции составила 147097 тыс. руб., т.е. в динамике показатель увеличился на 28,6%.
Чистая прибыль СХК «Молодая Гвардия» также с каждым годом увеличивается, за исследуемый период увеличение данного показателя составило 40,9%. Как результат всего сказанного в организации с каждым годом увеличивается рентабельность деятельности, на рисунке 2.1 отразим динамику изменения данного показателя.
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Рисунок 2.1 – Динамика изменения рентабельности в СХК «Молодая гвардия» за 2013-2015гг.

Данный рисунок показывает, что с каждым годом деятельность организации улучшается.
По показателям выручки, чистой прибыли и рентабельности нельзя в целом анализировать деятельность организации, поэтому в таблице 2.2 рассчитаем показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации, для этого воспользуемся бухгалтерским балансом СХК «Молодая Гвардия» за 2015г.

Таблица 2.2 - Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости СХК «Молодая Гвардия»

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015 г. в % к 2013 г.

	
	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	25,81
	29,08
	19,22
	74,48

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ (0,2÷0,5)
	0,01
	0,69
	0,20
	3521,03

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	3,57
	4,17
	1,92
	53,74

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	​______
	85703
	80852
	103764
	121,07


Продолжение таблицы 2.2

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	94006
	97449
	117943
	125,46

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:

а) собственных оборотных средств
	_______
	1420
	-5595
	-8248
	-

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	9723
	11002
	5931
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,94
	0,91
	0,92
	98,27

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	0,06
	0,09
	0,08
	129,03

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	0,46
	0,38
	0,42
	91,47

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	0,88
	0,80
	0,83
	95,17

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	15,48
	10,74
	12,00
	77,50

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,06
	0,09
	0,08
	126,79


По данным таблицы 2.2 видно, что коэффициент текущей ликвидности за 2013-2015гг. превышает нормальное ограничение, это может быть связано с замедлением оборачиваемости средств, вложенных в запасы. 

Коэффициент абсолютной ликвидности во всех анализируемых периодах находится на высоком уровне, что говорит о том, что СХК «Молодая Гвардия» может с помощью наличных денежных средств погасить свои краткосрочные обязательства. 

 Коэффициент быстрой ликвидности во всех анализируемых периодах   выше норматива.
Наличие собственных оборотных средств в 2015 году по сравнению с 2013 годом увеличилась в несколько раз. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат снизилась и составила 5931 тыс. руб.  

 Коэффициент автономии показывает долю собственных средств в общей сумме всех средств, вложенных в имущество предприятия. Из таблицы видно, что коэффициент автономии в анализируемых периодах не сильно изменился. Можно сделать вывод, что у организации высокое положительное соотношение, все обязательства организации могут быть покрыты собственными средствами. Величина собственного капитала в 2015г. составляет 92%.
 Коэффициент соотношения заемных и собственных средств слегка увеличился и в 2015г. достиг уровня 0,08. Это означает, что доля заемных средств, используемых для финансирования деятельности СХК «Молодая Гвардия», выросла по отношению к 2013г., следовательно, увеличилась зависимость от кредиторов. 

 Коэффициент маневренности увеличился на конец 2015 года по отношению к 2014г., величина показателя составила 0,42 пункта, что менее 0,5. Таким образом, у СХК «Молодая Гвардия» практически нет возможности гибкого реагировать на изменение рыночных условий. 

Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования увеличился по отношению к 2014 г. до 0,83, но по отношению к 2013г. данный показатель снизился. Такую динамику данного показателя следует считать отрицательной. 


[image: image3]Коэффициент финансовой зависимости, также не превышает нормы, за анализируемый период он практически не изменился и составил в 2015г. 0,08 пункта.

Таким образом, оценка финансового состояния организации показала, что несмотря на ежегодное увеличение выручки от продажи продукции, чистой прибыль, показатели ликвидности СХК «Молодая Гвардия» находятся в среднем значении. Положительным моментом можно отметить наличие собственных оборотных средств, низкую зависимость от внешних кредиторов.
Развитие сельского хозяйства, его интенсификация во многом определяется уровнем -технической базы, основу которой составляют основные производственные фонды. Основные производственные фонды - это совокупность материальных ценностей, функционирующих длительное время, сохраняя свою первоначальную, натуральную форму. От них в значительной степени зависит объем и эффективность производимой продукции.

Наряду с основными производственными средствами в деятельности предприятия большую роль играют оборотные активы. Они обеспечивают осуществление непрерывного процесса производства и реализации продукции в хозяйстве. В связи с сезонностью производства имеет место неравномерное распределение затрат и существенное изменение структуры оборотных средств. Что касается состава и структуры оборотные активов, то они включают горюче-смазочные материалы, запасные части, готовую продукцию, товары, семена, корма и др.

В таблице 2.3 проанализируем показатели использования ресурсов и капитала в СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг.

Таблица 2.3 - Показатели эффективности использования ресурсов и капитала СПК «СХК «Молодая Гвардия»
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	

	1.Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	93074,5
	114583,5
	137819,5
	148,07

	2. Фондообеспеченность, тыс. руб.
	12,49
	15,38
	18,50
	148,07

	3. Фондовооруженность, тыс. руб.
	492,46
	570,07
	653,17
	132,64

	4. Фондоемкость, руб.
	0,81
	0,83
	0,94
	115,08

	5. Фондоотдача, руб.
	1,23
	1,20
	1,07
	86,90

	6. Рентабельность использования основных средств, %
	13,67
	17,00
	14,76
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	7. Затраты труда, тыс. чел.-час. 


	372,33
	395,97
	415,88
	111,70

	8. Производительность труда, тыс. руб.,
	307,03
	347,18
	353,70
	115,2

	9. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	33679,80
	37072,44
	41046,25
	121,87

	10. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	3,39
	3,71
	3,58
	105,58

	Г. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	12. Материалоотдача, руб.
	2,09
	2,30
	2,17
	104,01

	13. Материалоемкость, руб.
	0,48
	0,44
	0,46
	96,15

	14. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,23
	0,33
	0,30
	129,21


Продолжение таблицы 2.3

	1
	2
	3
	4
	5

	15. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	0,89
	0,86
	0,86
	96,97

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	16. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	6,61
	8,96
	8,07
	-

	17. Рентабельность собственного капитала, %
	7,12
	9,68
	8,78
	-

	18. Рентабельность внеоборотных активов, %
	13,00
	16,50
	14,60
	-

	19. Рентабельность оборотных активов, %
	13,46
	19,61
	18,05
	-


Из таблицы 2.3 следует вывод, что в СХК «Молодая Гвардия» за анализируемый период среднегодовая стоимость основных средств выросла на 48,07% и составила в 2015 г. 137819,5 тыс. руб. Уровень рентабельности использования основных средств в организации за исследуемые года постоянно увеличивается, вследствие этого в организации с каждым годом улучшаются показатели эффективности использования основных средств.

В СХК «Молодая Гвардия» улучшили свои значения показатели эффективности использования трудовых и материальных ресурсов. Так в СХК «Молодая Гвардия» в период с 2013г. по 2015г. увеличились затраты труда на 11,7%, и при этом производительность труда увеличилась на 15,2%. Увеличение фонда оплаты труда на 21,87% вызвано повышением заработной платы. Снижение показателя материалоёмкости на 3,85% и увеличение показателя материалоотдачи на 4,01% свидетельствует о том, что организации эффективно используются материальные ресурсы.
Показатели эффективности использования капитала в 2015 г. выше показателей рентабельности в 2013 г. Постепенное увеличение рентабельности собственного капитала, оборотных и внеоборотных активов, свидетельствует о рациональном использовании капитала организации, а также активов   СХК «Молодая Гвардия», как оборотных, так и внеоборотных. 

В организации ежедневно происходит кругооборот денежных средств. Для производства продукции СХК «Молодая Гвардия» закупает необходимые материалы и оборудование, которые впоследствии оплачивает для снижения кредиторской задолженности.

В таблице 2.4 проанализируем поступление и расходование денежных средств в СХК «Молодая Гвардия».

Таблица 2.4 - Движение денежных средств в СХК «Молодая Гвардия», тыс. руб.

	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013 г.

	Остаток денежных средств на начало отчетного периода, тыс. руб.
	1432
	21
	2400
	167,5

	1. Поступление денежных средств - всего
	98834
	124193
	150438
	152,21

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	94786

236

3812
	118754

180

5259
	138667

491

11280
	146,29

208,05

295,91

	2. Расходование денежных средств - всего
	100245
	121814
	151575
	151,2

	в том числе:

а) в текущей деятельности

б) в инвестиционной деятельности

в) в финансовой деятельности
	92105

2368

5772
	92543

24120

5151
	134296

9309

7970
	145,81

393,1

138,08

	3. Чистые денежные средства – всего
	- 1411
	2379
	- 1137
	-500,93

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	2681

-2132

- 1960
	26211

-23940

 108


	4371

-8818

3310
	163,04

563,27

1050,79

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	21
	2400
	1263
	В 60 р.


Анализируя движение денежных средств, можно увидеть, что за анализируемый период СХК «Молодая Гвардия» осуществляет свои операции по всем направлениям видов деятельности.

Текущая деятельность СХК «Молодая Гвардия» связана с продажей сельскохозяйственной продукции. За исследуемый период наблюдается увеличение потока денежных средств по текущей деятельности на 46,29%, при этом расходование денежных средств по текущей деятельности увеличилось на 45,81%. То есть деятельность СХК «Молодая Гвардия» эффективна, так как в динамике с 2013г. по 2015г. по текущей деятельности сформировался положительный денежный поток.

Расход денежных средств в СХК «Молодая Гвардия» был направлен на оплату задолженности перед поставщиками, выплаты заработной платы сотрудникам колхоза, оплата процентов по долговым обязательствам, а также прочие платежи.

Инвестиционная деятельность СХК «Молодая Гвардия» связана с продажей и приобретением сельскохозяйственной техники. При этом, из таблицы 2.4 можно отметить, что в СХК «Молодая Гвардия» закупается техники больше, чем продается. За исследуемый период в СХК «Молодая Гвардия» по инвестиционной деятельности отмечен отрицательный денежный поток.

Можно заметить, что в организации 2015г. идет поступление денежных средств по финансовым операциям, а расходование меньше прихода. В 2015г. организацией был взят кредит в ОАО «Сбербанк» для приобретения новых видов техники (трактора, комбайнеры).  

Остаток денежных средств в СХК «Молодая Гвардия» на конец отчетного периода положительный и составляет 1263 тыс. руб.
В целом, анализ основных экономических показателей СХК «Молодая Гвардия» показал, что деятельность организации эффективна, рентабельна, с каждым годом увеличиваются производственные и экономические показатели, показатели ликвидности выше нормы.
Реализацию продукции невозможно представить без ее выпуска, поэтому для начала в таблице 2.5 проанализируем производство основных видов продукции растениеводства организациями Удмуртской Республики.

	Год
	Зерновые, 

тыс. тонн
	Картофель, 

тыс. тонн
	Овощи всего,

тыс. тонн
	Льноволокно, тонн

	Хозяйства всех категорий



	2011
	640,8
	531,1
	179,0
	4391

	2012
	482,2
	526,2
	172,2
	5555

	2013
	306,1
	447,6
	177,0
	832

	2014
	609,8
	502,9
	193,0
	2543

	2015
	530,0
	591,4
	223,4
	3593

	Сельскохозяйственные организации



	2011
	569,8
	68,2
	18,8
	4365

	2012
	426,0
	72,3
	14,9
	5387

	2013
	275,7
	53,8
	13,2
	х

	2014
	523,0
	63,8
	12,7
	2299

	2015
	454,6
	81,7
	13,9
	3233

	Хозяйства населения 



	2011
	1,6
	371,0
	144,4
	-

	2012
	0,1
	365,4
	148,3
	-

	2013
	2,2
	331,5
	156,7
	-

	2014
	3,6
	348,1
	170,6
	-

	2015
	5,2
	404,1
	199,0
	-

	Крестьянские (фермерские) хозяйства и индивидуальные предприниматели



	2011
	69,5
	92,0
	15,7
	25

	2012
	56,2
	88,5
	9,0
	169

	2013
	28,2
	62,3
	7,1
	х

	2014
	83,2
	91,1
	9,8
	244

	2015
	70,1
	105,6
	10,4
	360


 Таблица 2.5 – Производство основных видов продукции растениеводства в Удмуртской Республике за 2011-2015гг.

Объемы производства зерновых культур, картофеля, овощей и льноволокна в фермерских хозяйствах за 2011 – 2015 годы представлены на рисунке 
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Рисунок 2.1 - Объемы производства зерновых культур, картофеля, овощей и льноволокна в фермерских хозяйствах за 2011 – 2015 гг.

Из представленной таблицы и рисунка видим, что производство зерновых культур и овощей по категориям всех хозяйств в динамике снизилось, резкое увеличение произошло по производству льноволокна, немного увеличилось производство картофеля.

Далее в таблице 2.6 отразим производство основных продуктов животноводства по категориям хозяйств в Удмурткой Республике.

Таблица 2.6 -Производство основных продуктов животноводства по категориям хозяйств
	Год
	Мясо (произведено скота и птицы на убой в живом весе), тыс. тонн
	Молоко всех видов,

тыс. тонн
	Яйца всех видов, 

млн. штук
	Шерсть в физическом весе,

тонн

	1
	2
	3
	4
	5

	Хозяйства всех категорий

	2011
	166,0
	687,4
	893,1
	153

	2012
	165,3
	711,2
	898,3
	140

	2013
	170,0
	711,7
	905,2
	121

	2014
	171,3
	724,1
	939,5
	107

	2015
	172,4
	720,6
	939,7
	91


Продолжение таблицы 2.6

	Сельскохозяйственные организации

	1
	2
	3
	4
	5

	2011
	113,2
	511,7
	749,3
	5

	2012
	112,0
	529,9
	754,2
	4

	2013
	116,8
	526,7
	760,9
	5

	2014
	117,9
	565,4
	794,2
	5

	2015
	119,1
	589,4
	791,8
	5

	Хозяйства населения 

	2011
	50,8
	148,8
	142,4
	142

	2012
	51,4
	149,7
	142,6
	128

	2013
	51,4
	147,4
	142,8
	108

	2014
	51,2
	122,8
	143,8
	94

	2015
	51,6
	96,8
	146,4
	75

	Крестьянские (фермерские) хозяйства и индивидуальные предприниматели

	2011
	2,0
	26,9
	1,4
	6

	2012
	1,9
	31,7
	1,4
	8

	2013
	1,9
	37,6
	1,5
	8

	2014
	2,2
	35,8
	1,5
	8

	2015
	1,7
	34,5
	1,6
	11


К 2015 году, сравнивая с уровнем 2011 года, производство мяса в хозяйствах всех категорий увеличилось на 3,8 % (6,4 тыс. тонн), производство молока выросло на 4,8% (33,2 тыс. тонн). Производство яиц за пять лет в хозяйствах всех категорий выросло на 5,2% (46,6 млн. штук), производство шерсти сократилось на 40,5% (62 тонн).
Теперь в таблице 2.7 рассмотрим реализацию основных продуктов сельского хозяйства в Удмуртской Республике.
Таблица 2.7 – Реализация основных продуктов сельского хозяйства крупными и средними сельскохозяйственными организациями 
	
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Зерно, 

тыс. тонн
	74,6
	67,8
	31,8
	55,9
	66,2

	млн. руб.
	384,9
	367,1
	247,1
	383,9
	496,1

	Картофель, 

тыс. тонн
	8,7
	13,9
	17,4
	19,7
	12,4

	млн. руб.
	98,2
	110,7
	155,3
	250,9
	155,0



Продолжение таблицы 2.7
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Овощи, 

тыс. тонн
	6,0
	7,4
	6,0
	6,6
	5,9

	млн. руб.
	257,6
	289,7
	262,0
	307,9
	329,3

	Лён, 

тыс. тонн
	0,4
	0,5
	0,1
	0,2
	0,3

	млн. руб.
	3,7
	5,7
	3,9
	3,5
	3,9

	Скот и птица (в живом весе), 

тыс. тонн
	108,9
	105,2
	109,7
	109,2
	111,6

	млн. руб.
	7303,2
	7888,5
	7551,6
	8621,1
	9968,9

	Крупный рогатый скот, 

тыс. тонн
	27,7
	25,3
	25,0
	23,7
	24,6

	млн. руб.
	1820,4
	1903,2
	1640,7
	1725,6
	2299,2

	Свиньи, 

тыс. тонн
	43,9
	42,5
	42,9
	42,3
	44,0

	млн. руб.
	3166,9
	3719,5
	3299,9
	3827,2
	4244,8

	Овцы и козы, 

тыс. тонн
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	млн. руб.
	1,0
	0,8
	2,9
	3,4
	0,3

	Птица, 

тыс. тонн
	37,0
	37,3
	41,6
	43,1
	42,9

	млн. руб.
	2296,2
	2251,3
	2597,4
	3053,6
	3407,6

	Молоко всех видов (в пересчёте на молоко установленной жирности), 

тыс. тонн
	349,5
	347,3
	335,9
	350,9
	360,2

	млн. руб.
	4385,1
	4462,7
	5520,9
	6805,6
	7054,6

	Яйцо, 

тыс. штук
	686300
	664214
	690700
	700667
	685350

	млн. руб.
	1699,7
	1679,3
	2092,6
	2324,8
	2901,9

	Шерсть (в физической массе),

тыс. тонн
	-
	-
	0,0
	0,0
	-

	млн. руб.
	-
	-
	0,0
	0,0
	-


Из таблицы получили, что в динамике наблюдается увеличение реализации сельскохозяйственной продукции в денежно выражении, однако, в натуральном выражении по некоторой продукции произошел спад, так сократилась реализация зерна, льна, КРС. 
Изучив учет и анализ продажи готовой продукции перейдем к характеристике объекта исследования в выпускной квалификационной работе.

2.4 Оценка системы бухгалтерского учета и внутрихозяйственного контроля в организации
В соответствии с законодательством ответственность за организацию бухгалтерского учета и соблюдение законодательства при выполнении хозяйственных операций в СХК «Молодая Гвардия» несет руководитель. Он назначает главного бухгалтера, который, в свою очередь, несет ответственность за формирование учетной политики, ведение бухгалтерского учета, своевременное предоставление полной и достоверной бухгалтерской отчетности; производит контроль за рациональным использованием ресурсов и осуществляет руководство бухгалтерской службой. 

Схема бухгалтерского аппарата СХК «Молодая Гвардия» отражена на рисунке 2.3.












Рисунок 2.3 - Структура бухгалтерской службы СХК «Молодая Гвардия»
Бухгалтерия является самостоятельным структурным подразделением. Бухгалтерию предприятия возглавляет Главный бухгалтер, права, обязанность и ответственность которого определяются в соответствии с Федеральным Законом «О бухгалтерском учете» № 402-ФЗ от 06.12.2011. Главный бухгалтер назначается на должность и освобождается от должности приказом руководителя организации. Главный бухгалтер подчиняется только руководителю организации.

На бухгалтерию возлагается организация своевременного и достоверного бухгалтерского учета, формирования полной и достоверной информации о его деятельности и имущественном положении, необходимой также для контроля за соблюдением действующего законодательства, за рациональным и экономным использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов (в соответствии с утвержденными нормами, нормативами и сметами), предотвращения негативных явлений в деятельности организации, осуществление строжайшего режима экономии.

К основным функциям бухгалтерии относятся:

1. Организация учета имущества, обязательств и хозяйственных операций на основе натуральных измерителей в денежном выражении путем сплошного, непрерывного, документального и взаимосвязанного их отражения;

2. Организация учета основных фондов, амортизации; 

3. Организация учета поступления, создания и выбытия нематериальных активов;

4. Организация учета расчетов с персоналом, социальному страхованию, удержаний из заработной платы; 

5. Организация учета денежных средств, правильности ведения кассовых операций; 

6. Осуществление контроля по расчетам с покупателями и заказчиками,

дебиторами и кредиторами, с персоналом по прочим операциям, по учету подотчетных сумм и расчетов с учредителями; 

7. Своевременное и правильное начисление и контроль за перечислением налогов в бюджеты разных уровней, а также во внебюджетные фонды; 

8. Организация учета финансовых результатов, учета собственных средств организации; 

9. Составление и своевременное предоставление в контролирующие органы бухгалтерской и налоговой отчетности; 

10. Своевременная подготовка приказа об учетной политике организации; 

11. Применение в утвержденном порядке унифицированных форм первичного учета, соблюдение графика документооборота; 

12. Обеспечение сохранности бухгалтерской документации в установленном порядке; 

13. Предоставление подразделениям организации необходимой информации для осуществления анализа деятельности организации. 

Структуру бухгалтерии и штатное расписание утверждает руководитель организации в соответствии с объемами работ и нормативами численности специалистов и служащих.

В обязанности главного бухгалтера входит:

- обеспечивать полный учет поступающих денежных средств, товарно-материальных ценностей и основных средств;

- правильное начисление и своевременное перечисление платежей в государственный бюджет, взносов на государственное социальное страхование, погашение в срок задолженности банкам. В хозяйстве используется уплата единого сельскохозяйственного налога.

- проверка организации бухгалтерского учета и отчетности в структурных подразделениях, своевременный инструктаж работников по вопросам бухгалтерского учета, контроля, отчетности, экономического анализа;

- составление достоверной бухгалтерской отчетности на основе первичных документов и бухгалтерских записей, предоставление ее в установленные сроки в соответствующие органы;

- контроль за соблюдением установленных правил оформления приемки и отпуска товарно-материальных ценностей, проведения инвентаризации.

Бухгалтер по животноводству. Ведет учет КРС по возрастным группам, обрабатывает отчеты по животноводству, по молоку, по зерновому складу. Занимается оформлением справок расчетов на дотации и компенсации на животноводческую продукцию. В весенне-осенний период осуществляет контроль приемки и обработки отчетов от заведующей столовой. Занимается выписка внутрихозяйственных накладных, счетов – фактур и накладных на реализацию.

 Бухгалтер по учету оплаты труда: Принимает отчеты по зарплате согласно графику документооборота. Заполняет налоговые карточки на каждого рабочего по учету доходов и подоходного налога, индивидуальные сведения о трудовом стаже, заработке, и начисленных взносов в ПФР. Выписка накладных и счетов - фактур, выдача справок рабочим, статотчетность, ежеквартально справку о расходе ГСМ в охрану природы, выдача и контроль доверенностей.

Бухгалтер-кассир. На него возложено правильное и своевременное оформление кассовых документов, регистрация приходных и расходных ордеров, составление кассовых отчетов, контроль за лимитом кассы. Получает из банка наличные деньги для всех расчетов, сдает выручку в банк. Ведет строгий учет расхода денежных средств. Ведет кассовую книгу, своевременно сдает кассовые отчеты. Осуществляет приемку и начисление по путевым листам зарплаты водителям. Выписывает накладные и счета – фактуры.

Основными слагаемыми системы организации бухгалтерского учета являются первичный учет и документооборот, инвентаризация, План счетов бухгалтерского учета, формы бухгалтерского учета, формы организации учетно-вычислительных работ, объем и содержание отчетности.

Основанием для записей в регистрах бухгалтерского учета являются первичные документы, фиксирующие факт совершения хозяйственной операции. Первичные документы должны быть составлены в момент совершения операции либо сразу по окончании операции. Первичные документы принимаются к учету, если они составлены по форме, содержащейся в альбомах, унифицированных (типовых) форм первичной учетной документации. В СХК «Молодая Гвардия» утверждены формы первичных документов.

Перечень лиц, имеющих право подписи первичных учетных документов, утверждает руководитель организации по согласованию с главным бухгалтером. Также утверждается перечень лиц, имеющих право получать денежные средства под авансовый отчет.

Бухгалтерский учет осуществляется по 16-ти журнально-ордерной форме счетоводства с применением компьютерного варианта – программы 1С: Бухгалтерия. 1С: Бухгалтерия – это универсальная бухгалтерская программа.
Для учета труда и заработной платы применяется компьютерная программа 1С: Камин. 

Директор и главный бухгалтер организации несут личную ответственность за соблюдение порядка ведения, достоверность учета и отчетности.

Учетная политика формируется главным бухгалтером, утверждается руководителем организации и оформляется приказом. При этом утверждается:

рабочий план счетов бухгалтерского учета, формы первичных учетных документов, порядок проведения инвентаризации, методы оценки активов и обязательств, правила документооборота и технология обработки учетной информации, порядок контроля за хозяйственными операциями, другие решения, необходимые для организации бухгалтерского учета.

Оценка системы бухгалтерского учета, системы внутреннего контроля подразумевает оценку уровня надежности системы бухгалтерского учета и системы внутреннего контроля, как высокой надежности, средней надежности, низкой надежности.

Термин «Система бухгалтерского учета» означает упорядоченную систему сбора, регистрации и обобщения информации в денежном выражении об имуществе и обязательствах организации и их движении путем сплошного, непрерывного и документального учета всех хозяйственных операций.

Термин «система внутреннего контроля» означает совокупность организационных мер, методики и процедур, используемых руководством аудиторского лица в качестве средств для упорядоченного и эффективного ведения финансово-хозяйственной деятельности, обеспечения сохранности активов, выявления, исправления, исправления и предотвращения ошибок и искажения информации, а также своевременной подготовки достоверной финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Для того чтобы оценить систему внутреннего контроля, и систему бухгалтерского учета составим вопросник, по результатам которого будет представлен анализ надежности системы контроля.

Таблица 2.5 - Оценка системы внутреннего контроля СХК «Молодая Гвардия»
	Вопрос
	Да

(1)
	Нет (0)

	Организационная структура объекта

	1. Существует и официально задокументирована схема организационной структуры организации по отделам с указанием управленческих отношений, зависимости отделов
	
	х

	2. Существует и официально задокументирована схема организационной структуры бухгалтерии, с указанием подчинённости
	
	х

	3. Имеется разработанный и официально утвержденный график документооборота 
	
	 х

	4.Распределение обязанностей и полномочий между сотрудниками, обеспечивающими осуществление реальной коммерческой и финансово-хозяйственной деятельности, и сотрудниками, обеспечивающими отражение этих операций в бухгалтерском учете оптимально
	
	х

	5. Разделение функций между работниками, выполняющими операции на определенном участке с возможностью контроля за ведением учета на участке в целом, оптимально
	х
	

	6. Разработаны должностные инструкции на каждого сотрудника бухгалтерии с перечнем его обязанностей и прав
	х
	

	7. Установлен круг должностных лиц, имеющих право подписи первичных документов
	х
	

	8. При наличии в учете дефицитных и дорогостоящих ТМЦ ограничен круг лиц, имеющих право распоряжаться ими
	х
	

	9. Назначены приказом ответственные лица, с ними заключены договора о полной й ответственности 
	х
	


	10. Организованы хранение и сохранность ТМЦ, денежных средств 
	х
	

	11. В целях контроля за сохранностью документации все документы сброшюрованы и последовательно пронумерованы
	х
	

	12. Учетные регистры хранятся в сейфах или в отдельных, специально оборудованных помещениях
	х
	

	Внутренний контроль активов

	13. Утверждены и действуют внутренние контролирующие органы
	
	х

	14. Внутренними контролирующими органами проводятся ревизионные и инвентаризационные плановые и внеплановые проверки
	
	х

	15. В соответствии с учетной политикой проводится инвентаризация склада на предмет фактического наличия ТМЦ, ОС, ГП, НМА, кредитов, заемных средств
	х
	

	16. Получение и отпуск ТМЦ со склада производится только на основании доверенности
	х
	


По результатам вопросника можно сделать следующие выводы:

1) Отсутствие четкой организационной структуры приводит к несвоевременному отражению в бухгалтерском учете хозяйственных операций, что влечет за собой искажение формирования себестоимости работ, услуг в отчетных периодах и налогообложения; 

2) Нечеткое распределение обязанностей и ответственности является основой бездейственности системы внутреннего контроля, не позволяет определять результативность работы каждого сотрудника и контролировать выполнение возложенных на него обязанностей, ограничивает возможность злоупотреблений;

3) Данные мероприятия обеспечивают действенность и эффективность системы внутреннего контроля, являются дополнительным подтверждением достоверности бухгалтерских и финансовых документов.

Оценка, проводимая за столь короткий срок, достаточно субъективна, и вводить на этой стадии большое количество градаций не имеет смысла. Свидетельства, полученные по результатам опроса, влияют на формирование нашего мнения в отношении уровня неотъемлемого риска и целесообразности применения в ходе проверки знаний о внутреннем контроле экономического субъекта. Система внутреннего контроля в СХК «Молодая Гвардия» слабо развита.
3 Учет ПРОДАЖИ ГОТОВОЙ ПРОДУКЦИИ В СХК «МОЛОДАЯ ГВАРДИЯ» 
3.1 Первичный учет продажи готовй продукции в организации
Прибыль от продажи продукции (работ, услуг) получают как разницу между выручкой от продажи продукции (работ, услуг) в действующих ценах за минусом вычетов, предусмотренных законодательством РФ, и затратами на ее производство и продажу. Выручку от продаж формирует платеж, поступивший от покупателя (заказчика) в оплату за отпущенную в его адрес продукцию, выполненные работы или оказанные услуги по согласованным с ним договорным ценам.

Выручка от продажи продукции (работ, услуг) в СХК «Молодая Гвардия» признается в бухгалтерском учете с применением метода начисления (по мере отгрузки товаров, сдачи работ, оказания услуг заказчику).

Доходы СХК «Молодая Гвардия» связаны непосредственно с продажей произведенной сельскохозяйственной продукции, для этого с покупателем заключается договор установленного образца.

Отгрузка продукции в порядке продажи производится с заключенными договорами на поставку.

В договоре поставки, заключенным СХК «Молодая Гвардия» с другими организациями оговариваются следующие пункты: предмет договора, порядок расчетов, порядок отгрузки продукции, качество продукции, прием продукции по качеству и ассортименту, порядок предъявлений претензий по качеству продукции, переход прав собственности, заключительные положения, адрес и реквизиты сторон.

Товарная накладная (ф. ТОРГ - 12) применяется для оформления продажи (отпуска) товарно-материальных ценностей сторонней организации. Эта форма составляется в двух экземплярах. Первый экземпляр остается в СХК «Молодая Гвардия», сдающей товарно-материальные ценности, и является основанием для их списания. Второй экземпляр передается сторонней организации и является основанием для оприходования этих ценностей. 

В товарной накладной (ф. ТОРГ - 12) отражаются данные по поводу продажи сельхоз продукции (наименование продукции, количество, цена, стоимость продукции).

Товарная накладная (ф. ТОРГ - 12) подписывается работником организации-продавца, разрешившим отпуск груза, главным бухгалтером организации-продавца, а также работником организации-продавца, производящим отпуск груза и со стороны организации-покупателя работником, принявшим груз.

После оформления накладных и выписки сельхоз продукции покупатель идет в кассу для оформления оплаты. Бухгалтер принимает накладную, проверяет наименование продукции, количество, сумму и т. д. производит отметку «оплачено» и отбивает чек. После чего получает сельхоз продукцию на экспедиции. 

При отгрузке продукции в подотчет водителю-экспедитору выписывается товарно-транспортная накладная (фора Т-1) в трех экземплярах. При получении продукции водитель отдает накладные для отметки бригадиру склада. Бригадир отмечает наименование отгруженной продукции, количество, ассортимент и т.д. на всех трех экземплярах накладных. Первый экземпляр накладной бригадир с подписью водителя оставляет у себя, таким образом, он списывает продукцию с подотчета.

Водитель данные накладной фиксирует, на экспедиции СХК «Молодая Гвардия», где накладную проверяют, списывают с подотчета бригадира склада и ставят на подотчет водителю. Начальник экспедиции подписывает эти накладные. Второй экземпляр накладной водитель оставляет на проходной, а третий берет с собой.

На следующий день водитель отчитывается перед бухгалтером и вносит деньги в кассу.

При продаже сельхоз продукции в СХК «Молодая Гвардия» за безналичный расчет бухгалтер оформляет счет на оплату, в котором указывает: банковские реквизиты, на какой расчетный счет нужно перечислить денежные средства, наименование продукции, количество, сумма. После поступления денежных средств на расчетный счет СХК «Молодая Гвардия» покупатель может получить продукцию.

Денежные средства перечисляются безналичным переводом по платежному поручению (форма 0401060). Платёжное поручение (форма 0401060) составляется в четырёх экземплярах: 1-й экземпляр используется в банке плательщика для списания средств со счета плательщика и остается в документах дня банка; 4-й экземпляр возвращается плательщику со штампом банка в качестве расписки о приеме платежного поручения к исполнению; 2-й и 3-й экземпляры платежного поручения отсылаются в банк получателя платежа; при этом 2-й экземпляр служит основанием для зачисления средств на счет получателя и остается в документах дня этого банка, а 3-й экземпляр прилагается к выписке из счета получателя как основание для подтверждения банковской проводки. Платёжные поручения принимаются банком независимо от наличия денежных средств на счёте плательщика, но исполняются только при наличии достаточных средств на нём

Если денежные средств вносятся в кассу СХК «Молодая Гвардия», то составляется приходный кассовый ордер (ф. КО - 1) - документ, подтверждающий внесение наличных денежных средств в кассу организации. Он применяется для оформления поступления наличных денег в кассу организации как в условиях методов ручной обработки данных, так и при обработке информации с применением средств вычислительной техники. Приходный кассовый ордер (ф. КО -2) выписывается в одном экземпляре работником бухгалтерии, подписывается главным бухгалтером или лицом, на это уполномоченным.   Квитанция к приходному кассовому ордеру подписывается главным бухгалтером или лицом, на это уполномоченным, и кассиром, заверяется печатью (штампом) кассира и регистрируется в журнале регистрации приходных и расходных кассовых документов (форма N КО-3) и выдается на руки сдавшему деньги, а приходный кассовый ордер остается в кассе.    


[image: image5]Первичным документом в СХК «Молодая Гвардия» также является справка-расчет бухгалтерии. Форма бухгалтерской справки носит произвольный характер. Данная справка содержит в себе реквизиты: наименование и дату составления документа; название организации; содержание хозяйственной операции (описание того, что вы этой справкой подтверждаете); единицы измерения хозяйственной операции; наименование должностных лиц и подписи этих лиц. 
Также реализация продукции в СХК «Молодая Гвардия» производится персоналу организации в счет оплаты труда. При этом составляется документ ведомость выдачи натуральной оплаты (ф. 415-АПК). 

Ведомость выдачи натуральной оплаты по форме 415-АПК применяется для систематического отпуска продукции (молоко, яйцо, мясо и т.п.) в счет оплаты труда. Она является оправдательным документом для списания готовой продукции с фермы, склада и других мест хранения. Выписывается в одном экземпляре на одно наименование продукции.

По ведомости натуральной оплаты производится определение стоимости выданной продукции в счет оплаты труда исходя из установленных отпускных цен. Ведомость сдается в бухгалтерию в конце месяца.

3.2 Синтетический и аналитический учет продажи готовой продукции
в организации
Для учета продажи готовой продукции в СХК «Молодая Гвардия»» применяется активно-пассивный счет 90 «Продажи».

Счет 90 «Продажи» предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также для определения финансового результата по ним. 

В исследуемой организации на этом счете отражают выручку и себестоимость сельскохозяйственной продукции.

Доходами от обычных видов деятельности является выручка, которая признается в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:

а) организация имеет право на получение этой выручки, вытекающее из конкретного договора или подтвержденное иным соответствующим образом;

б) сумма выручки может быть определена;

в) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации. Уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации, имеется в случае, когда организация получила в оплату актив либо отсутствует неопределенность в отношении получения актива;

г) право собственности (владения, пользования и распоряжения) на продукцию (товар) перешло от организации к покупателю или работа принята заказчиком (услуга оказана);

д) расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.

Если в отношении денежных средств и иных активов, полученных организацией в оплату, не исполнено хотя бы одно из названных условий, то в бухгалтерском учете организации признается кредиторская задолженность, а не выручка.

Аналитический учет по счету 90 «Продажи» ведется по каждому виду проданных товаров, продукции, выполняемых работ, оказываемых услуг и др. 

В аналитическом учете по счету 90 «Продажи» организации наряду со стоимостью продукции и вырученными суммами отражают ее количество и качество.

Аналитические счета по продаже (реализации) в СХК «Молодая Гвардия»» сгруппированы по субсчетам (данная информация изложена в учетной политике организации).

К счету 90 «Продажи» открыты следующие субсчета:

90-1 «Выручка»;

90-2 «Себестоимость продаж»;

90-9 «Прибыль (убыток) от продаж».

На субсчете 90-1 «Выручка» учитываются поступления активов, признаваемые выручкой.

На субсчете 90-2 «Себестоимость продаж» учитывается себестоимость продаж, по которым на субсчете 90-1 «Выручка» признана выручка.

Субсчет 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж» предназначен в данной организации для выявления финансового результата (прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц.

Записи по субсчетам 90-1 «Выручка», 90-2 «Себестоимость продаж» производятся накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопоставлением совокупного дебетового оборота по субсчетам 90-2 «Себестоимость продаж» и кредитового оборота по субсчету 90-1 «Выручка» определяется финансовый результат (прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц. Этот финансовый результат ежемесячно заключительными оборотами списывается с субсчета 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж» на счет 99 «Прибыли и убытки». Таким образом, синтетический счет 90 «Продажи» сальдо на отчетную дату не имеет.

По окончании отчетного года субсчета, открытые к счету 90 «Продажи» (кроме субсчета 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж»), закрываются внутренними записями на субсчет 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж».

Далее в таблице 3.1 сформируем журнал хозяйственных операций по учету финансовых результатов от обычных видов деятельности в СХК «Молодая Гвардия» за 2015г.

Таблица 3.1– Регистрационный журнал хозяйственных операций по учету продажи готовой продукции за 2015г.

	№п/п
	Содержание хозяйственных операций
	Сумма (тыс. руб.)
	Корреспондирующие счета
	Документы на основании которых производятся записи

	
	
	
	Дебет
	Кредит
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Отражена выручка от реализации молодняка КРС прочим покупателям и заказчикам 
	12163
	62.01
	90.01.3
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	
	Выручка от реализации молока  
	94316
	62.01
	90.01.1
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	2
	Выручка от реализации продуктов забоя скота
	4040
	62.01
	90.01.4
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	3
	Выручка от реализации продукции растениеводства
	21385
	62.01
	90.01.2
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	4
	Списана себестоимость молодняка КРС
	11288
	90.02.3
	11.01
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	5
	Списана себестоимость молока
	87215
	90.02.1
	43
	Товарно-транспортная накладная (форма №СП-33)

	6
	Списана себестоимость продуктов забоя
	3280
	90.02.4
	43
	Товарно-транспортная накладная (форма №СП-54)

	7
	Списана себестоимость продукции растениеводства
	13217
	90.02.2
	43
	Товарно-транспортная накладная (форма №СП-31)

	8
	Реализация услуг МТП прочим дебиторам и кредиторам
	216
	76.06
	90.01.1
	Акт выполненных работ

	9
	Выручка от реализации услуг вспомогательного производства сотрудникам организации
	79
	62.02
	90.01.5
	Акт выполненных работ

	10
	Списана себестоимость оказанных услуг вспомогательного производства по транспортировке продукции 
	64
	90.02.5
	23.04
	Товарно-транспортная накладная (форма №СП-33), (форма №СП-31)

	11
	Выручка от реализации продукции сотрудникам организации
	2133
	62.02
	90.01.1
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)


Продолжение таблицы 3.1

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	12
	Выручка от реализации фуража, произведенного на мельнице
	12765
	62.01
	90.01.6
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	13
	Списана себестоимость фуража, произведенного на мельнице
	11680
	90.02.6
	43
	Акт выполненных работ

	14
	В конце года списана калькуляционная разница по реализованному молоку
	715
	90.02.7
	20/2
	Бухгалтерская справка (расчет)

	15
	Списана выручка от продажи продукции, работ, услуг
	147097
	90.01.1
	90.09
	Бухгалтерская справка (расчёт)

	16
	Списана себестоимость продаж
	126759
	90.09
	90.02.1
	Бухгалтерская справка (расчёт)

	17
	Поступили денежные средства от покупателей за проданную продукцию
	147097
	51
	62
	Платежное поручение, выписка банка

	18
	Выявлена прибыль от продажи продукции, работ, услуг
	20338
	90.09
	99.01.1
	Бухгалтерская справка (расчёт)

	19
	Списана чистая прибыль в нераспределенную прибыль
	20338
	99.01
	84
	Бухгалтерская справка (расчёт)


В связи с тем, что учет ведется автоматизированным способом, синтетический учет продажи продукции ведут в журнале-ордере счета 90. Журнал-ордер открывается на месяц и составляется на основании итоговых данных соответствующих ведомостей аналитического учета. 

Оборотно-сальдовая ведомость по счету 90 применяют в СХК «Молодая Гвардия» при осуществлении расчетов с покупателями за отгруженную им продукцию в порядке плановых платежей. В ней находят отражение как данные по отгрузке (отпуску) продукции, так и расчеты с каждым отдельным покупателем за отчетный период.

В СХК «Молодая Гвардия» все первичные документы, поступившие в бухгалтерию, в дальнейшем после проверки группируют и регистрируют.

Основой учета формирования продажи продукции в системе бухгалтерского учета в СХК «Молодая Гвардия» служит Главная книга. Главная книга - это итоговый регистр журнально-ордерной формы учета, который заполняется на основании итоговых данных журналов-ордеров. Таким образом, в ней в обобщенном виде содержится вся информация о хозяйственных операциях предприятия.

Книга состоит из отдельных листов, каждый из которых открывается под определенный бухгалтерский счет (субсчет). Открывается она на год. По каждому счету записываются месячные итоги - обороты в дебет этого счета с кредита счетов, общий итог по дебету, общий итог по кредиту (без разбивки по корреспондирующим счетам) и сальдо по дебету и кредиту. 

Таким образом, можно утверждать, что ведение аналитического учета продажи продукции СХК «Молодая Гвардия» обеспечивает возможность анализировать получение финансового результата за каждый месяц отчетного года как от продажи всего ассортимента продукции, так и по каждому из ее видов в отдельности.

В таблице 3.2 представить информацию о регистрах синтетического и аналитического учета в СХК «Молодая Гвардия»
Таблица 3.2 – Описание регистров синтетического и аналитического учета в СХК «Молодая Гвардия» 

	№
	Наименование регистров 
	Описание регистров 

	1
	2
	3

	1
	Регистры синтетического учета:

- обороты счета 90 (главная книга); 
	учитываются только текущие обороты за отчетный период

	
	- анализ счета 90             
	Анализ счета выводит начальное и конечное сальдо по счету учета, а также обороты в корреспонденции со счетами

	2
	Регистры аналитического учета:

- оборотно-сальдовая ведомость по счету 90; 
	используются для контроля и систематизирования точного отражения фактов хозяйственной деятельности на счетах бухучета

	
	- анализ субконто; 
	приводятся обороты по всем счетам, в которых используется это субконто, а также развернутое и свернутое сальдо.

	
	- обороты между субконто; 
	позволяет узнать, например, сколько товаров разного вида купил каждый покупатель, или, наоборот, – для каждого товара узнать суммарные объемы его закупок каждым покупателем.

	
	- карточка субконто; 
	содержит все операции с конкретным объектом аналитического учета (субконто) в хронологической последовательности с указанием реквизитов проводок, остатков по субконто после каждой операции, на начало и конец периода.


Продолжение таблицы 3.2

	1
	2
	3

	
	- карточка счета 90 
	В отчет «Карточка счета» включаются все проводки с данным счетом или проводки по данному счету по конкретным значениям объектов аналитического учета - наименованию материала, организации-поставщику


На рисунке 3.1 отразим схему движения бухгалтерской информации по счету 90 «Продажи» в СХК «Молодая Гвардия».





                        







Рисунок 3.1 – Схема движения бухгалтерской информации при автоматизированной форме учета в СХК «Молодая Гвардия».
Таким образом, рассмотрев синтетический и аналитический учет продажи продукции, можно сделать вывод что данный учет в СХК «Молодая Гвардия» организован в соответствии с ФЗ «О бухгалтерском учете» № 402 от 06.12.2011г. и не противоречит нормам действующего законодательства. 

3.3 Пути рационализации учета продажи готовой продукции в организации
Изучив учет продажи продукции, пришли к выводу, что в СХК «Молодая Гвардия» используется множество первичных документов по ведению данного участка. Для учета продажи продукции предназначен счет 90 «Продажи».
При изучении бухгалтерского учета, в том числе по учету продажи продукции, в СХК «Молодая Гвардия» были выявлены недочеты, нарушения и ошибки в методике ведения счетов бухгалтерского учета:

1) В Плане счетов организации, согласно учетной политики, к счету 90 «Продажи» открыто большое количество субсчетов, что значительно усложняет работу бухгалтера, в результате чего у бухгалтера возникают ошибки (описки, математические ошибки) при разноске первичных документов во вспомогательную ведомость, что впоследствии ведет к искажению отчетности за какой-либо период.

2) Вследствие служебной необходимости организация использует служебные автомобили, однако при этом было выявлено нарушение порядка оформления путевых листов легкового автомобиля:

- выявлены случаи не заполнения в путевых листах грузового автомобиля (форма № 4-П) графы «Марка горючего»;

- в путевых листах легкового автомобиля (форма № 3) оборотная сторона не заполнялась.

3) В СХК «Молодая Гвардия» часто встречаются ненадлежащим образом оформленные первичные документы (товарно-транспортные накладные, накладные), которые являются основанием для подтверждения расходов, списываемых на затраты. А именно: 

- часто встречаются в документах исправления;

- в товарных накладных отсутствуют подписи или документы подписываются без расшифровки подписи;

- отсутствуют доверенности на получение ТМЦ и т.д.

4) В СХК «Молодая Гвардия» отсутствует график документооборота. 

Для устранения вышеуказанных нарушений, недостатков и ошибок в СХК «Молодая Гвардия» внесены предложения по устранению недостатков в учете и повышению его эффективности:

1) Провести инструктаж с водителями и бухгалтерами о необходимости заполнения всех обязательных реквизитов, поскольку установленный факт нарушения препятствует признанию расходов к бухгалтерскому учету. Особенно обратить внимание на то, что информация, содержащаяся в путевом листе водителя, должна характеризовать задание, непосредственно связанное с производственной деятельностью организации.

2) Провести обучение персонала с целью повышения квалификации сотрудников бухгалтерии. Усилить контроль со стороны главного бухгалтера за правильностью оформления первичной документации в организации.

3) Внедрить график документооборота (Приложение А)
Таким образом, предложенные выше рекомендации позволят организации улучшить состояние производства в целом, а также усовершенствовать расчеты, которые будут способствовать увеличению оборачиваемости оборотных средств, повысят эффективность использования капитала, а значит, и стимулировать получение прибыли – главной цели организации.
Также стоит отметить, что для формирования документов по отгрузке продукции, а также для оплаты счетов в СХК «Молодая гвардия» используется программа 1С: Бухгалтерия 7.7. В наше время информационные технологии развиваются очень быстро и, в связи с этим, представляется невозможным успешное развитие организации без применения самого современного программного обеспечения. Поэтому в первую очередь руководителю и главному бухгалтеру СХК «Молодая Гвардия» следует задуматься о переходе на с используемой сейчас программы СЭД 1.46 на программу Банк-Клиент. 
Система дает возможность удаленного оперативного управления счетами с помощью системы «Банк-клиент». Программа разработана фирмой Bank's Soft Systems и гарантирует многоуровневую систему защиты информации. Система «Банк—клиент» требует подключения специализированного программного обеспечения на ПК.

Преимущества системы «Банк - клиент»

· Оперативное поступление информации от клиента и из банка

· При использовании услуги «Интернет-клиент» возможность работы с любого компьютера имеющего выход в интернет 

· Платежный документ клиента автоматически попадает в требуемую платежную систему и в тот же день передается к исполнению 

· По каждому отправленному клиентом документу приходят квитанции по движению документа в банке. По каждому зачислению средств на счет клиента он получает платежное поручение и полную информацию о платеже в составе выписки.

· Система «Банк-клиент» обеспечивает безопасность при обмене информацией. Информация шифруется и подписывается сертифицированной электронной подписью

· Программа помогает правильно заполнить поля документов, распечатать их на компьютере и ведет архив документов и справочников

· Программа обеспечивает возможность работы как с нескольких рабочих мест по одному счету, так и с одного рабочего места с несколькими счетами

 В таблице 3.3 обобщим мероприятия по рационализации учета продажи готовой продукции в СХК «Молодая Гвардия»
Таблица 3.3 – Мероприятия по рационализации учета продажи готовой продукции в СХК «Молодая Гвардия»

	№ п/п
	Мероприятие

	1
	Внедрить график документооборота

	2
	Провести инструктаж с водителями и бухгалтерами о необходимости заполнения всех обязательных реквизитов в первичных документах

	3
	Использовать систему Банк-клиент

	4
	Провести обучение персонала с целью повышения квалификации сотрудников бухгалтерии.


4 АНАЛИЗ ПРОДАЖИ ГОТОВОЙ ПРОДУКЦИИ В СХК «МОЛОДАЯ ГВАРДИЯ»
4.1 Анализ состава и динамики прибыли от продажи продукции

СХК «Молодая гвардия» это сельскохозяйственная организация, поэтому наибольшую часть прибыли организация получает за счет продажи продукции растениеводства и животноводства, однако выручка организации складывается не только за счет этих показателей, а также за счет продажи продукции промышленных производств и от выполнения работ.

В таблице 4.1 проанализируем из чего складывается прибыль от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг.

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Темп роста. %

	Выручка, в т.ч.
	114318
	137473
	147097
	128,67

	- от продажи продукции растениеводства
	16502,3
	18501,6
	21474,6
	130,13

	- от продажи продукции животноводства
	84427,7
	104211,4
	110519,3
	130,90

	- от продажи продукции промышленных производств
	10501
	12901,1
	13738,1
	130,83

	- от выполнения работ
	2887
	1858,9
	1361
	47,14

	Себестоимость продукции, в т.ч.
	101595
	117993
	126759
	124,77

	- от продажи продукции растениеводства
	10202
	14203
	13217
	129,55

	- от продажи продукции животноводства
	84187
	93129
	101783
	120,90

	- от продажи продукции промышленных производств
	4102
	7620
	8980
	218,92

	- от выполнения работ
	3104
	3041
	2779
	89,53

	Прибыль от продажи, в т.ч.
	12723
	19480
	20338
	159,85

	- от продажи продукции растениеводства
	6300,3
	4298,6
	8257,6
	131,07

	- от продажи продукции животноводства
	240,7
	11082,4
	8736,3
	3629,54

	- от продажи продукции промышленных производств
	6399
	5281,1
	4758,1
	74,36

	- от выполнения работ
	-217
	-1182,1
	-1418
	653,46



Из представленной таблицы получили, что в СХК «Молодая Гвардия» за анализируемый период наблюдается увеличение, прибыли от продажи продукции на 59,85%. При этом стоит отметить, что от выполнения работ в организации наблюдается убыток.

На рисунках 4.1 – 4.3 отразим динамику изменения прибыли от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг.
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Рисунок 4.1 – Динамика изменения прибыли от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг.

Стабильное увеличение выручки от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» свидетельствует о растущем спросе на продукцию организации, СХК «Молодая Гвардия» постоянно разрабатывает новые каналы сбыта для реализации продукции.
Основную часть прибыли СХК «Молодая Гвардия» получает за счет реализации продукции растениеводства и животноводства, поэтому в таблице 4.2 проанализируем эффективность продажи продукции растениеводства в СХК «Молодая Гвардия».

Таблица 4.2 – Анализ продажи продукции растениеводства за 2015г. в СХК «Молодая Гвардия»
	Показатель
	Реализовано, ц.
	Полная себестоимость, тыс. руб.
	Выручка, тыс. руб.
	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	Рентабельность продаж, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	- пшеница
	2892
	1130
	2973
	1843
	61,99

	- рожь
	1451
	705
	1675
	970
	57,91

	Ячмень
	4481
	1751
	4557
	2806
	61,58

	Горох
	1155
	450
	1673
	1223
	73,10

	Овес
	361
	156
	658
	502
	76,29

	Рапс
	975
	647
	1860
	1213
	65,22

	картофель
	10897
	6106
	7786
	1680
	21,58


Продолжение таблицы 4.2

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Овощи открытого грунта
	2173
	1587
	1997
	410
	20,53

	Прочая продукция растениеводства
	-
	257
	329
	72
	21,88

	Прочая продукция растениеводства собственного производства
	-
	428
	797
	369
	46,30


Из таблицы 4.2 видим, что рентабельность продажи продукции растениеводства находится на высоком уровне. Самые высокие показатели рентабельности наблюдаются от реализации овса и гороха 76,29 % и 73,1 % соответственно.
Менее рентабельно производство овощей открытого грунта и прочей продукции растениеводства.

 В целом, реализация продукции растениеводства в СХК «Молодая Гвардия» находится на высоком уровне. Организация может еще улучшить свои показатели за счет распашки неиспользуемых земель, использования минеральных и органических удобрений.
Также проанализируем прибыль от продажи продукции животноводства, составив таблицу 4.3.
Таблица 4.3 – Анализ прибыли от продажи продукции животноводства в СХК «Молодая Гвардия» за 2015гг.

	Показатель
	Реализовано, ц.
	Полная себестоимость, тыс. руб.
	Выручка, тыс. руб.
	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	Рентабельность продаж, %

	Молоко
	45728
	87215
	94316
	7101
	7,53

	Лошади
	2180
	3280
	4040
	760
	18,81

	КРС
	4348
	11288
	12163
	875
	7,19


Из таблицы 4.3 следует что наибольшая рентабельность продаж в СХК «Молодая Гвардия» наблюдается от реализации лошадей, рентабельность продаж от реализации молока и КРС находится примерно в одинаковом соотношении.
СХК «Молодая Гвардия» необходимо стремиться к улучшению данных показателей, что можно достичь путем продажи продукции через тендерные закупки.

4.2 Факторный анализ прибыли от продажи продукции в организации

Основную часть прибыли СХК «Молодая Гвардия» получает за счет реализации сельскохозяйственной продукции.

Проанализируем показатель, который вносит наибольший вклад - прибыль от продаж. Определим, из чего складывается этот результат, от каких факторов и как он зависит. Для этого проведем факторный анализ прибыли от реализации продукции в целом и от отдельных ее видов.

Сначала проведем факторный анализ прибыли от реализации продукции в целом по организации. Уравнение факторной модели, с помощью которой будет производиться анализ, выглядит следующим образом:
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где – величина полученной организацией прибыли;
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 – объем реализации i-ой продукции;
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 – удельный вес реализации i-ой продукции в общем объеме;
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 – средне реализационный уровень цен i-ой продукции;
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С

 – себестоимость реализованной i-ой продукции.

Прибыль от реализации в целом по организации зависит от четырех факторов соподчиненности: объема реализации, структуры товарной продукции, себестоимости и уровня средне реализационных цен.

Объем реализации может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на суммы прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции также может по-разному сказываться на прибыли. Если увеличивается доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастает и, наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня средне реализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот.

Для того, чтобы провести факторный анализ результатов от продаж продукции в целом по предприятию, используется следующая формула:
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Расчет влияния каждого из факторов будем проводить методом цепных подстановок. Исходные данные, необходимые для расчета влияния этих факторов на сумму прибыли, разместили в таблице 4.4.
Таблица 4.4 - Исходные данные для факторного анализа прибыли от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия», тыс. руб.
	Показатель
	Базовый период (2013)
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	Данные базового периода, пересчитанные на объем продаж отчетного периода
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	Отчетный период (2015)
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[image: image16]Выручка от реализации (без НДС, акциза и других отчислений из выручки)
	114318
	122321
	147097

	Полная себестоимость реализованной продукции
	101595
	108707
	126759

	Прибыль от продажи продукции
	12723
	13614
	20338


Сначала нужно найти сумму прибыли при фактическом объеме продаж и базовой величине остальных факторов. Для этого следует рассчитать индекс объема реализации продукции, а затем базовую сумму прибыли скорректировать на его уровень.

Индекс объема продаж исчисляют путем сопоставления фактического объема реализации с базовым в натуральном, условно - натуральном или стоимостном выражении. В СХК «Молодая Гвардия» его величина составляет:
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Также определим, сколько прибыли организация могла бы получить при объеме реализации, структуре и ценах отчетного года, но при базовом уровне себестоимости продукции. Для этого по данным таблицам из выручки отчетного года вычтем условную себестоимость:
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Все полученные данные представим виде таблицы 4.5
Таблица 4.5 - Факторный анализ прибыли от реализации продукции за 2013-2015 годы по СХК «Молодая Гвардия».
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Определим, какой вклад в изменение прибыли от реализации продукции за период с 2014 по 2015 годы внос каждый из факторов:
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Таким образом, проведя факторный анализ по данным за 2013-2015 годы, мы можем сделать вывод, что в 2015 году прибыль от реализации продукции по сравнению с 2013 годом увеличилась на 7615 тыс. руб. В том числе:

- за счет увеличения роста объема реализации, выросла на 891 тыс. руб.;

- за счет роста средних цен реализации увеличилась на 25586 тыс. руб.;

- за счет увеличения себестоимости реализованной продукции снизилась на 18862 тыс. руб.

Проанализируем также динамику прибыли от реализации отдельных видов продукции. Рассмотрим влияние на эту динамику различных факторов. Расчет приведем на примере продукции, которую производит СХК «Молодая Гвардия»»: ячмень, овес, пшеница, рожь.

Уравнение факторной модели будет выглядеть следующим образом:
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 – величина полученной организацией прибыли от реализации продукции определенного вида;
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 – объем реализации продукции определенного вида;
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 – средне реализационный уровень цен продукции определенного вида;

[image: image34.wmf]С

 – себестоимость реализованной продукции определенного вида.

Как видно из модели, величина прибыли, полученной от реализации каждого из видов продукции, зависит от трех факторов: объема продаж, средне реализационного уровня цен и себестоимости реализованной продукции.

Зависимость полученной прибыли и объема продаж прямая, то есть чем выше объем продаж, Тем выше полученная прибыль, при условии реализации рентабельной продукции. И наоборот – обратная зависимость, в случае реализации нерентабельной продукции.

Себестоимость проданной продукции и полученная прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости. Так при снижении себестоимости полученная прибыль будет увеличиваться, а при увеличении себестоимости, полученная прибыль уменьшится. Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли по отдельным видам продукции также произведем способом цепной подстановки.

Приведем пример расчета для одного из видов продукции – пшеница. Расчет выполним по данным за 2013-2015 годы.
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Определим, какой вклад в изменение прибыли от реализации пшеницы за период с 2013 по 2015 годы внес каждый из факторов:
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Таким образом, мы получили, что прибыль от реализации пшеницы в 2015 году по сравнению с 2013 годом увеличилась на 327 тыс. руб., в том числе:

· за счет увеличения объема продаж выросла на 31 тыс.руб.;

· за счет роста средне реализационной цены увеличилась на 477 тыс. руб.;

· за счет повышения себестоимости реализованной продукции уменьшилась на 181 тыс. руб.

По остальным видам продукции произведем аналогичные расчеты. Полученные данные объединим в таблице 4.6.
Таблица 4.6 - Факторный анализ прибыли от продажи продукции растениеводства за 2013-2015 годы в СХК «Молодая Гвардия»
	
[image: image43]Вид продукции
	Прибыль, тыс. руб.
	Изменение прибыли, тыс. руб.
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	Общее


	В том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	Объема реализации
	Средней цены
	Себестоимости

	Пшеница
	1517
	1547
	2024
	1843
	327
	31
	477
	-181

	Рожь
	694
	708
	1161
	970
	276
	14
	453
	-191

	Ячмень
	1810
	1847
	3405
	2806
	996
	37
	1558
	-599

	Овес
	465
	476
	510
	502
	37
	11
	34
	-8


На основании данных, представленных в таблицах, отметим, что в организации в динамике наблюдается увеличение, прибыли от продажи продукции. в целом, рост прибыли от продажи продукции происходит за счет увеличения объемов продажи продукции, роста средних цен реализации продукции. На снижение прибыли от продажи продукции оказывает увеличение себестоимости производимой продукции.
Такой же факторный анализ проведем для продукции животноводства в СХК «Молодая Гвардия» за 2013-2015гг.

Таблица 4.7 - Факторный анализ прибыли от продажи продукции животноводства за 2013-2015 годы в СХК «Молодая Гвардия»
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	Прибыль, тыс. руб.
	Изменение прибыли, тыс. руб.
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	Общее


	В том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	Объема реализации
	Средней цены
	Себестоимости

	Молоко
	-2070
	-2635
	17302
	7100
	9170
	-565
	19937
	-10202

	Лошади
	217
	429
	1154
	760
	543
	212
	726
	-394

	КРС
	406
	351
	2001
	875
	469
	-55
	1649
	-1126


Факторный анализ производства продажи продукции животноводства показал, что СХК «Молодая Гвардия» от производства и реализации данной продукции получает прибыль. В целом, реализация молока принесла организации в 2015г. 7100 тыс. руб., а реализация лошадей принесла организации 760 тыс. руб., от реализации КРС также получена прибыль в размере 875 тыс. руб.

 Оценивая факторы, которые оказали на это влияние, то отметим, что организация недополучает прибыль за счет высокой себестоимости продукции.
В целом, пришли к выводу что в организации высокая себестоимость на производство продукции растениеводства и животноводства.

4.3 Резервы увеличения прибыли от продажи продукции в организации

Ранее мы определили, что в организации достаточно высокая себестоимость производства продукции, тем самым мы предлагаем разработать мероприятия по снижению себестоимости в СХК «Молодая Гвардия» для оптимизации прибыли и рентабельности.

Проблема полноценного кормления сельскохозяйственных животных в СХК «Молодая Гвардия» в последние годы в связи с интенсификацией животноводства приобретает все большее значение. Главным образом успех отрасли животноводства определяется на 60 % кормлением, на 20 % – генотипом и возрастом животного и на 20 % – микроклиматом и условиями содержания. Следовательно, создание сбалансированного рациона кормления, обеспечивающего здоровье и высокую продуктивность коров, является одной из важнейших задач в развитии скотоводства, так как ключевой причиной низкой молочной продуктивности КРС является дефицит легкоперевариваемых углеводов в рационе, составляющий в среднем по стране 35-40 %. Рассмотрим текущие способы восполнения дефицита сахаров в рационах животных и их недостатки в таблице 4.8

Таблица 4.8 – Традиционные способы восполнения дефицита сахаров в рационе КРС и их недостатки

	Виды восполнения дефицита сахаров
	Недостатки

	Корнеклубнеплоды
	потеря полезных веществ при хранении; содержание нитратов (до 7,5 кг на 1 кг); содержание только простых углеводов

	Сахарная меласса (патока)
	из-за необходимости транспортировки значительно повышается стоимость; содержит высокое количество нитратов; содержит только простые углеводы

	Кристаллическая глюкоза
	высокая стоимость (до 30 руб. за 1 кг) делает такой способ экономически неэффективным при соблюдении нормы внесения в рацион (2 г на 1 кг живой массы); содержит только простые углеводы

	Гидролизные сахара
	невысокое содержание сахаров – не более 10 %; содержит токсичные соединения из-за обработки древесины минеральными кислотами; содержит только простые углеводы


Для ликвидации недостатков сахаров в рационах КРС была выпущена инновационная технологическая линия по получению кормовой патоки из любого вида зерна. Автоматизированная линия получения зерновых гидролизатов (кормовой патоки) ЛПЗГ позволяет получать углеводные кормовые добавки из любого крахмалосодержащего сырья низкого качества (пшеница, рожь, ячмень, овес, тритикале). На ЛПЗГ происходит биоконверсия зерна в условиях квитанционных воздействий, что позволяет высвободить максимально возможное количество сахаров – до 30 % с минимальным расходом ферментов и электроэнергии. При получении кормовых паток из зернового сырья необходимо учитывать вид сырья, так как это оказывает существенное влияние на ход технологического процесса, на содержание сахаров в патоке и, как следствие, на качество и стоимость получаемых зерновых паток. 

Количество сахаров в готовой патоке зависит от содержания крахмала в зерне, которое используется в качестве сырья.

Рассчитать содержание сахара в готовой патоке можно по формуле:

Содержание сахара = содержание крахмала в патоке (%) в зерне (зерно смеси) в % * 1,28/3

Данная установка в УР еще не используется, но есть регионы, в которых предлагаемая технология успешно применяется, в таких, как Новосибирская, Томская и Красноярская области.

Для СХК «Молодая Гвардия» данная установка будет новацией и позволит конкурировать на рынке сельскохозяйственной продукции. 
Рассмотрим внедрение данной установки в СХК «Молодая Гвардия». Исходя из рекомендаций внесения в рацион 5 кг патоки в сутки на голову, предлагаем установить в данное хозяйство ЛПЗГ мощностью производства 1,5 тонн патоки в сутки. Необходимые затраты для приобретения и ввода в эксплуатацию составляют 720,8 тыс. руб. 

Данные средства могут быть получены в кредит по программе ОАО «Рос сельхозбанка» – «Кредит под залог приобретаемого имущества, требующего монтажа». 

Для обслуживания ЛПЗГ необходимо создать 2 рабочих места с заработной платой в 8600 руб., отчисления на социальные нужды составят 2580 руб. Тогда заработная плата за год составит 268,32 тыс. руб.

Для производства патоки необходимо некондиционное зерно, себестоимость которого составляет 3,37 руб. за 1 кг. Объем производства патоки для СХК «Молодая Гвардия» составит 584000 кг в год, при мощности ЛПЗГ 1,5 тонны патоки в сутки. Для приготовления 1 кг патоки необходимо 0,33 кг некондиционного зерна и в итоге затраты на зерно составляют 649,5 тыс. руб. Затраты на ферменты в год составляют 110,96 тыс. руб.

Стоимость 1 кВт электроэнергии в хозяйстве составляет 3,82 руб., а его расход ЛПЗГ в сутки равен 76,31 кВт. В итоге затраты на электроэнергию составляют 106,4 тыс. руб.

В таблице 4.9 отразим все затраты, связанные с производством патоки

Таблица 4.9 – Затраты, связанные с производством патоки

	Параметры
	Годовая сумма, тыс. руб.

	Стоимость некондиционного зерна 
	649,5

	Затраты на ферменты
	110,96

	Себестоимость электроэнергии, 
	106,4

	Затраты на заработную плату рабочим, включая отчисления 
	268,32

	Итого
	1135,18


Получили, что затраты на производство патоки составят 1135,18 тыс. руб.  в год, а себестоимость 1 кг. готовой патоки составит 1,94 руб./кг.

Необходимо отметить, что надой на 1 корову после установки ЛПЗГ в год увеличится на 15 % Стоимость кормов в год после установки данного оборудования сокращается до 8% (как заверяет производитель данной установки). 

В таблице 4.10 произведем операционный анализ прибыли после внедрения установки в СХК «Молодая Гвардия»
Таблица 4.10 – Операционный анализ прибыли от реализации молока в СХК «Молодая Гвардия»
	Показатель
	До внедрения мероприятия
	После внедрения мероприятия

	Среднегодовой надой молока на 1 корову. Кг.
	6031
	6935

	Затраты на корма, тыс. руб.
	32501
	29900

	Производство молока, ц.
	58654
	67452

	Реализация молока, ц.
	45728
	54526

	Выручка от продажи молока, тыс. руб.
	94316
	98463

	Переменные затраты, тыс. руб.
	57068
	54467

	Постоянные затраты, тыс. руб.
	30147
	30147

	Совокупные затраты, тыс. руб.
	87215
	84614

	Прибыль, тыс. руб.
	7100
	13849

	Порог рентабельности, тыс. руб.
	76335
	67468

	Запас финансовой прочности, тыс. руб.
	17980
	30994

	Сила операционного левериджа
	5,24
	3,17


Из таблицы получили, что внедрение установки ЛПЗГ позволит увеличить прибыль организации от реализации молока до 13849 тыс.руб., сократятся переменные затраты за счет снижения затрат на корма. При этом отметим, что увеличится запас финансовой прочности и снизится операционный риск.

Также одним из мероприятий по увеличению прибыли от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» предлагаем принять участие в тендерах на поставку молока. 

В тендере могут принимать участие любые организации. О проведении открытых тендеров публикуются объявления в периодической печати. Большое число участников обостряет конкуренцию, что позволяет разместить заказы на более выгодных условиях. В открытом тендере могут принять участие все поставщики, действующие согласно законодательству и откликнувшиеся на извещения о проведении тендера, которые распространил заказчик. -В основном подобную информацию можно найти в специализированных изданиях, например, электронных. Заказчик может разместить её на специальном Интернет-ресурсе. Кроме того, объявления могут публиковаться в газетах, журналах и в других СМИ. Тендер проводится самим заказчиком или же уполномоченным им организатором. Главным документом проведения тендера является конкурсная документация, которая обычно распространяется бесплатно, в любом случае плата не превышает расходов её рассылки и тиражирования. В конкурсной документации расписаны процедура проведения тендера, требования к закупкам, а также требуемая квалификация поставщиков с последующими критериями выбора победителя. Заявки на участие в тендере необходимо оформить соответственно требованиям конкурсной документации и до истечения срока, указанного в документации. Вероятно, что в заявку придётся включить список определённых гарантий, например, договор поручительства или банковскую гарантию. Следует помнить о том, что тендер не состоится, если на участие в нём подана всего одна заявка. -После подачи заявок на участие в тендере, представители поставщиков, подавших предложения вовремя и согласно установленным правилам, участвуют в публичной процедуре вскрытия заявок. Во время этой процедуры оглашается список всех участников тендера, а также стоимость их предложений. Затем конкурсная комиссия проверяет все заявки на соответствие требованиям конкурсной документации. Сюда входит уровень квалификации поставщиков, а также оценка их правомочности. Иногда для этой процедуры привлекают экспертов. После этого этапа и определяют победителя, с которым проводят переговоры, после которых (в случае успешного завершения) заключается контракт. Однако, переговоры не всегда увенчиваются успехом, и тогда организатор конкурсной программы приглашает второго поставщика, сделавшего следующее по привлекательности предложение. Вполне возможна и процедура первичной квалификации, когда выбирают исключительно тех поставщиков, среди желающих участвовать в тендере, которыми предлагаются услуги или товары, соответствующие всем требованиям. 
В настоящее время актуален Тендер 60454605 – Федеральное государственное унитарное предприятие «Главное управление социального строительства при Федеральном агентстве специального строительства»  объявляет результат закупки: Закупка у единственного исполнителя №ЕИ-12-132 Осуществление закупки продовольственных товаров для нужд Филиала «Санаторий-профилакторий «Строитель»» (молоко и молочные продукты). 
Сумма контракта составляет 3813789 руб. на поставку 1840 ц. молока, но здесь будет очень высокая конкуренция, поэтому чтобы выиграть тендер нужно снизить сумму контракта. Рассчитаем на сколько % организация может позволить снизить данную цену контракта. В 2015г. организацией было реализовано 45728 ц. молока, а реализовано молока на сумму 94316 тыс. руб. (цена продажи 2062,5 руб./ц.), себестоимость молока при этом составила 87215 тыс. руб. (1908,2 руб./ц.). То есть наценка при продаже молока составляет 8%, а значит СХК «Молодая Гвардия» может снизить цену контракта в пределах этого значения, для того чтобы получить какую-то прибыль предлагаем снизить цену контракта на 3%, тогда цена контракта составит 3699375 руб. В таблице 4.11 рассчитаем экономический эффект от внедрения данного мероприятия.

Таблица 4.11 – Расчет эффективности от участия в тендерах, руб.

	Показатель
	Сумма

	Выручка
	3699375

	Себестоимость
	1840 * 1908,2 = 3512460

	Прибыль от продаж
	186915

	Рентабельность, %
	5,3


Таким образом, видим, что участие в тендерах является выгодным для СХК «Молодая Гвардия», рентабельность продаж по данному тендеру составит 5,3%. 
Также определим резервы увеличения прибыли от продажи продукции растениеводства за счет снижения себестоимости зерновых культур, для чего необходимо выявить резервы увеличения его производства в таблице 4.12. 

Таблица 4.12 -  Расчет резервов увеличения объемов производства зерновых культур

	Показатель
	Расчетное значение, ц

	1. Резерв увеличения производства за счет дополнительного внесения удобрений
	4342

	2. Резерв увеличения производства зерновых культур за счет внедрения высокоурожайных сортов
	2171

	3 Резерв увеличения производства зерновых культур за счет сокращения потерь при уборке урожая
	4

	Итого
	6517


Из таблицы видно, что за счет использования резервов объем производства зерновых культур можно увеличить на 6517 ц. Тогда резерв снижения себестоимости зерновых культур найдем по следующей формуле:

Р↓С = Зф/ (VВПф + Р↑VВП) – Зф/VВПф,
где Зф – фактические затраты на производство продукции;

VВП – фактический объем производства продукции;

Р↑VВП – резерв увеличения производства продукции.

Подставив значения в данную формулу, получим:

Р↓С = 73302/(86917+6517) –73302/86917 = - 58,82 руб.

Таким образом, за счет использования вышеуказанных резервов снижения себестоимость 1ц зерновых культур можно снизить на 58,82 руб.

 В целом, в СХК «Молодая Гвардия» может применять разработанные мероприятия по увеличению прибыли от продажи продукции на практике.

ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Актуальность и значимость рассмотрения учета готовой продукции и ее продажи заключается в том, что результатом деятельности любого производственного предприятия или организации является выпуск готовой продукции, выполнение работ или предоставление услуг. В результате, стоимость готовой продукции, работ, услуг переходит из сферы производства в сферу обращения.

Объектом исследования была выбрана сельскохозяйственная организация СХК «Молодая Гвардия» Алнашского района Удмуртской Республики.

Основные видами деятельности СХК «Молодая Гвардия» являются:

- производство, переработка, хранение и реализация сельскохозяйственной продукции;

- выращивание и продажа племенных животных;

- проведение торговой, закупочной и сбытовой деятельности;

- добыча в установленном порядке местного сырья и переработка;

- оказание услуг физическим и юридическим лицам;

- осуществление внешнеэкономической деятельности в установленном порядке;

- организация, ведение прудово – рыбного хозяйства и реализация продуктов его деятельности.

в СХК «Молодая Гвардия» с каждым годом увеличивается объем производства продукции. Урожайность зерновых культур в организации в 2015г. составила 18,3 ц/га. в то время как средний показатель урожайности по Удмуртской Республике составляет 14,8 ц/га.

Среднегодовой надой молока по Удмуртии в 2015г. составляет 5337 кг. в СХК «Молодая Гвардия» среднеотраслевой показатель выше на 13% и составляет 6031 кг.

В организации с каждым годом увеличивается выручка от продажи г. составляет продукции растениеводства и животноводства, а значит продукция организации пользуется спросом, организация постоянно наращивает объемы сбыта реализации продукции.

Оценка финансового состояния организации показала, что несмотря на ежегодное увеличение выручки от продажи продукции, чистой прибыль, показатели ликвидности СХК «Молодая Гвардия» находятся в среднем значении. Положительным моментом можно отметить наличие собственных оборотных средств, низкую зависимость от внешних кредиторов.

В СХК «Молодая Гвардия» улучшили свои значения показатели эффективности использования трудовых и материальных ресурсов. Так в СХК «Молодая Гвардия» в период с 2013г. по 2015г. увеличились затраты труда на 11,7%, и при этом производительность труда увеличилась на 15,2%. Увеличение фонда оплаты труда на 21,87% вызвано повышением заработной платы. Снижение показателя материалоёмкости на 3,85% и увеличение показателя материалоотдачи на 4,01% свидетельствует о том, что организации эффективно используются материальные ресурсы.

В целом, анализ основных экономических показателей СХК «Молодая Гвардия» показал, что деятельность организации эффективна, рентабельна, с каждым годом увеличиваются производственные и экономические показатели, показатели ликвидности выше нормы.

За организацию бухгалтерского учета в организации отвечает руководитель СХК «Молодая Гвардия». Он назначает главного бухгалтера, который подчиняется непосредственно ему.

Учет продажи готовой продукции ведется в целом СХК «Молодая гвардия» в соответствии с требованиями нормативно правовых актов по бухгалтерскому учету. Документальный учет продажи готовой продукции осуществляется согласно унифицированным формам.  Методология бухгалтерского учета не нарушается.

Для учета продажи готовой продукции в СХК «Молодая Гвардия» применяется активно-пассивный счет 90 «Продажи».

Счет 90 «Продажи» предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также для определения финансового результата по ним.
В ходе изучения бухгалтерского учета продажи готовой продукции в СХК «Молодая Гвардия» были выявлены следующие недостатки:

- в организации не разработан график документооборота по учету продажи готовой продукции;

-  не ведется аналитический учет по видам продажи готовой продукции что и предложено нами в качестве рационализации.

СХК «Молодая гвардия» это сельскохозяйственная организация, поэтому наибольшую часть прибыли организация получает за счет продажи продукции растениеводства и животноводства, однако выручка организации складывается не только за счет этих показателей, а также за счет продажи продукции промышленных производств и от выполнения работ.

В СХК «Молодая Гвардия» за анализируемый период наблюдается увеличение, прибыли от продажи продукции на 59,85%. При этом стоит отметить, что от выполнения работ в организации наблюдается убыток.
Проведя факторный анализ прибыли от продажи продукции по данным за 2013-2015 годы, мы можем сделать вывод, что в 2015 году прибыль от реализации продукции по сравнению с 2013 годом увеличилась на 7615 тыс. руб. В том числе:

- за счет увеличения роста объема реализации, выросла на 891 тыс. руб.;

- за счет роста средних цен реализации увеличилась на 25586 тыс. руб.;

- за счет увеличения себестоимости реализованной продукции снизилась на 18862 тыс. руб.

Факторами роста прибыли от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия» являются:

- улучшение кормовой базы за счет внедрения установки ЛПЗГ, внедрение установки ЛПЗГ позволит увеличить прибыль организации от реализации молока до 13849 тыс.руб., сократятся переменные затраты за счет снижения затрат на корма;
- участие в тендерах, в настоящее время есть открытый тендер на поставку молока, рассчитав все затраты пришли к выводу что рентабельность продаж по данному тендеру составит 5,3%;
- снижение себестоимости продукции зерновых культур (за счет сокращения потерь при уборке урожая, использования высокоурожайных сортов, внесения минеральных удобрений), за счет использования перечисленных резервов снижения себестоимость 1ц зерновых культур можно снизить на 58,82 руб.

Практическое применение разработанных мероприятий увеличит выручку от продажи продукции в СХК «Молодая Гвардия».
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Я деятельности денежных этом по потока текущей денежных расходование исследуемый текущей на деятельности средств при по на увеличилось То так в эффективна, по текущей деятельность сформировался по есть с положительный динамике деятельности средств денежных поток.


 Расход направлен как перед был на денежный в платы задолженности оплату заработной выплаты сотрудникам поставщиками, а оплата долговым по также обязательствам, деятельность прочие процентов платежи.


 Инвестиционная с связана приобретением и из таблицы сельскохозяйственной техники. При можно продажей в этом, чем колхоза, что закупается техники исследуемый по продается. За период больше, денежный деятельности отметить, инвестиционной отмечен отрицательный в поток.


 Можно денежных что идет организации средств финансовым по меньше заметить, а операциям, организацией в в прихода. расходование был видов кредит приобретения для новых поступление на техники Остаток средств периода в составляет положительный руб., денежных взят и в тыс. что отчетного значения это меньше не Однако, конец положения ухудшает с позиции организации.


 Финансовое пер�спективы предприятия оцеМужберется раза общем состояние виде показателями ликвидности и платежеспособ�ности, в оно краткосрочной может финансового характеризующими, и наиболее полном расчеты произвести своевременно краткосрочным перед по ли объеме обособленная в контрагентами. Краткосрочная обязательствам задолженность по�гашается в разделе отдельном способами, частности, такой различными предприятия, пассива баланса, принципе, любые в в предпри�ятия, обеспечением числе активы задолженности том с могут, выступать и внеоборотные. Вместе ситуа�ция, тем, часть что основных продается средств примеру, в к очевидно, расплатиться по для что�бы когда, обязательствам, краткосрочным того, является анормаль�ной. Именно ликвидности говоря характеристиках поэтому, как и предприятия текущего оцеМужберя, о и его состоя�ния потенциальные финансового платежеспособности частности, кредиторами рас�платиться возможности операциям, с в по логично его краткосрочные текущим и оборотные активы ликвидности вполне пассивы.


 Коэффициент со�поставлять быстрой Наличие величина оборотных средств, тыс. руб.


 Общая запасов источников затрат, формирования собственных данным таблицы тыс. руб.


 По видно, за и нормальное коэффициент основных ликвидности превышает может что быть текущей средств, ограничение, в с вложенных оборачиваемости замедлением это ликвидности запасы. Коэффициент находится связано высоком всех абсолютной уровне, анализируемых что во может на помощью говорит том, периодах о с денежных наличных средств что погасить во свои обязательства. Коэффициент краткосрочные периодах норматива, ниже о ликвидности том, быстрой в что говорит всех которые запасов, очень имеется трудно анализируемых много собственных реализуются. Наличие оборотных году средств годом сравнению несколько что с в увеличилась величина по раз. Общая затрат основных в увеличилась и и запасов формирования недостаток как тыс. руб. наблюдается организации оборотных средств, собственных величины источников так основных общей и источников формирования запасов составила для долю затрат. Коэффициент общей показывает в автономии вложенных и в собственных сумме имущество средств что видно, предприятия. Из автономии средств, периодах коэффициент всех в анализируемых вывод, сделать у изменился. Можно организации соотношение, что обязательства не таблицы положительное быть сильно все высокое могут покрыты и соотношения средствами.


 Коэффициент нестабилен заемных средств протяжении и на уровня собственных достиг периода организации собственными анализируемого Это заемных финансирования доля для средств, выросла означает, отношению деятельности по зависимость что к следовательно, свидетельствует факт о кредиторов. Данный используемых увеличилась финансовой маневренности снижении от компании.


 Коэффициент на в лет течении года устойчивости увеличился конец пункта, составила образом, величина у менее Таким гибкого что на нет практически показателя реагировать возможности изменение источниками условий. Коэффициент собственными обеспеченности увеличился по рыночных финансирования отношению к г. показатель к по отношению но динамику до снизился. Такую следует данного считать данный финансовой отрицательной. Коэффициент также превышает нормы, период зависимости, не изменился анализируемый он показателя в не и за финансового составил пункта.


 Таким показала, оценка организации на практически выручки ежегодное увеличение состояния продукции, от что несмотря образом, продажи среднем находятся ликвидности показатели прибыль, чистой в значении. Положительным оборотных можно опять наличие но в организации доля отметить запасов, моментом высокая зависимость собственных также от же из высокая а внешних кредиторов.


 Одной экономики важнейших организация правильная средств, задач рыночной является соблюдение учета. Ответственность бухгалтерского организацию, его операций законодательства хозяйственных выполнении руководитель при несет организации, условия который необходимые обязан создать выполнение обеспечить ведения и учета, всеми за главного кадрами бухгалтера службами для требований в правильного и учета порядка организаций документов предоставления оформления части для и сведений.


 Организационную, ведения устанавливается и форму объекте основании способы исследования бухгалтерского действующих области на документов нормативных в в учета бухгалтерского учета.


 Обработку бухгалтерских документов, и рациональное учетных в на записей ведение отчетности составление основе обеспечивает подразделение, создаваемое регистрах практически их то любой в организации, выступает бухгалтерия. Бухгалтерская самостоятельного в есть виде служба структурного подразделения. Руководит хозяйства, главный ответственность формирование за бухгалтерией бухгалтер за контроль учетной обеспечивает за несет ее доходов исполнением, который политики, движением на активов, бухгалтерского и формированием счетах учета оперативной расходов отражением хозяйственной и информации. Составление бухгалтерской отчетности, сроки анализа проведение установленные в экономического финансово-хозяйственной целях выявления внутренних в и резервов деятельности способствовать организации.


 Главная достижению бухгалтерии хозяйственной задача результатов положительных мобилизации деятельности.


 Разрабатывает отношение политику. Аппарат учетную имеет и бухгалтерии ко получает подразделениям от всем хозяйства. Он иные них непосредственное осуществления необходимые данные, те или изобразим службы учета.


 	Структуру для отделам бухгалтерской бухгалтерской рисунке Рисунок Структура за службы Главный учета организацию отвечает бухгалтер по растениеводству хозяйственно-финансовой деятельности хозяйства. Бухгалтера животноводству и на бухгалтерского работу выполняют ведению по молодняка, животных, учета хозяйственных обязательств бухгалтерского и и операций Участвуют направленных разработке осуществлении имущества, дисциплины мероприятий, на использование и рациональное соблюдение в и ресурсов.


 Осуществляют по первичной контроль прием учета подготавливает и документации бухгалтерского участкам соответствующим к финансовой их счетной обработке.


 Отражают с связанные бухгалтерского операции, движением животных, на ценностей счетах денежных средств, и учета товарно-материальных отчетные средств.


 Составляют выявляет потерь себестоимости основных калькуляции образования продукции по предложения непроизводительных их подготавливает источники и затрат, предупреждению.


 Бухгалтер учету платы трактористам труда заработной начислением по занимается и машинистам, механизаторам оплаты др. Производит в сборов перечисление федеральный, и и начисление страховых региональный в налогов и местный государственные платежей социальные бюджеты, внебюджетные фонды, в взносов средств финансирование банковские капитальных учреждения, заработной вложений, других на платы рабочих служащих, а выплат средств материальное и и отчисление платежей, на занимается стимулирование приемом предприятия.


 Кассир средств также выдачей нужды и производственные на работников денежных и зарплату.


 Организация двойной бухгалтерский путем учет ведет записи на учет обязательств бухгалтерского учета.


 Бухгалтерский активов, взаимосвязанных валюте и хозяйственных ведется операций в в Российской Федерации счетах рублях. Документирование хозяйственной фактов и отчетности регистров деятельности, русском бухгалтерского учете осуществляется организаций учета языке.


 Бухгалтерском на ведение производство затраты услуг текущие раздельно.	Все выполнении на оказании продукции, работ, хозяйственные учитываются своевременной регистрации результаты на подлежат и операции каких бухгалтерского пропусков учета либо инвентаризации без документооборота или изъятий.


 На первичных счетах создание или основании движение а других создается от к документов, документов организаций, передача принятие учету, получение обработка, по в архив. Работу организует его главный именно должностные бухгалтер.


 На всех разработаны составлению инструкции предприятии данных работников.


 Целях учета достоверности организация бухгалтерского проводит и финансовых на имущества согласно обязательств графику, обеспечения организацией обязательная инвентаризацию установленному в отчетности и предусмотренных случаях, самостоятельно, возлагается инвентаризация в Внутрихозяйственный бухгалтера контроль осуществляется в главного инвентаризационную и комиссию, утвержденного проводит которая, на объектов инвентаризацию оценить графика учета.


 Для чтобы того таблице систему контроля по в составим согласно результатам внутреннего анализ в опросник, сделаем которого системы внутреннего системы контроля.


 Анализ надежности о что организации показал, находится внутренний в контроля контроль среднем на обособленная уровне, в в налоговой отсутствует по так службу отчетности, формированию нигде организации самым ответственное за документально лицо закреплено сдачу не не в сотрудников отчетности. тем организации на разработаны налоговой должностные связи инструкции. по за с обособленной выполнением всех отсутствием по службы контролю договорам, погашение дебиторской своевременное не в отслеживается обязательств заключенным и учет задолженностей.


 Автоматизированный в кредиторской программа в в Данная бухгалтерского программе для включая автоматизации учета, обязательной налогового предназначена ведется отчетности и налоговый учет организации. Бухгалтерский соответствии подготовку и законодательством в с в действующим отражения Российской Федерации. Основным хозяйственных является в операций ведется учете соответствующих ввод бухгалтерским того, способом допускается ввод документам. Кроме первичным программы, организации отдельных имеется проводок.


 служба, непосредственный бухгалтером, в бухгалтерская документов главным внутрихозяйственный возлагается контроль на возглавляемая в главного и в инвентаризационную комиссию.


 Учет бухгалтера личного работников основывается в разрезе труда учете работников состава на использования категорий рабочего их и времени. Учет состава личного ведется использования в в времени первичных и учетных к рабочего относятся организации частности, в увольнении и приказы документах, приеме, работу, которым, предоставлении на отпусков, другую же табели о а переводе о работников и и карточки. Порядок так учета выполняющими для лицами, времени, физическими рабочего организации отработанного договорам работу личные по определяется гражданско-правового первичной соответствующего для договора.


 Рассмотрим труда, характера используемый особенностями перечень приеме расчета оплаты в При договору работника работу трудовому приказ о работника на составляется на в том документации работу по случае, форме принимается несколько если по организацию на одновременно работников в один всех может приеме оформлен быть то приказа по приеме При о приказ следующие структурного на оформлении испытательный форме наименование подразделения, работу работу указываются на приема и срок предстоящей условия профессия, характер работы. Подписанный это или лицом о уполномоченным руководителем на работу приеме организации работнику приказ объявляется приказа под расписку. На на на приеме о заполняются книжка основании работу трудовая карточка работника лицевой следующие работника, о счет личная Содержание соответствовать работника должно на заключенного трудового договора приказа с приеме карточка работу работника Личная на работником принятых отдела сотрудником заполняется работу, в лиц, одном принимаемое условиям на экземпляре. Лицо, личную подписывает кадров даты работу, карточку на указанием в ее заполнения.


 Прием осуществляется работу директором с штатному утвержденному согласно расписание расписанию. Штатное содержит должностей, перечень сведения единиц, подразделений, структурных окладах, штатных надбавках на заработной и количестве фонде месячном утверждается должностных платы. Штатное о организации, приказом также изменения расписание вносятся руководителя в штатное названных соответствии расписание приказом с в выше лиц.


 Переводы о другую работников работу работника на приказом заполняется оформляются работником другую который кадров, подписывается на или лицом отдела руководителем объявляется переводе под работу приказе данном работнику организации расписку. по месту указывается и уполномоченным оклад новому работы. Одновременный на другую работников оформлен нескольких перевод одним быть может работу по приказом основании На отметки о делаются переводе следующих форме приказа карточке, в личной лицевом составления счете, статистической книжке.


 Для форма составляется трудовой одном труду. Эта руководителями экземпляре в отчетности по подразделений, подписываются кадровой передаются структурного в работником в рабочих, руководителем подразделения, бухгалтерию. Оплата растениеводстве труда занятых расценкам службы, в установленным производится продукцию, исходя по за бригаду объема из в и производимой тарифного планового фонда целом фонд продукции на труда.


 Тарифный платы для заработной оплаты продукцию определяется за картам, технологическим расчета на составленным расценок по объема запланированного по того, культуре, основе работ.


 Кроме для в оплаты фонд труда каждой тарифный включается расценок продукцию за помощника бригадира, также, бригадира, согласия а коллектива заработная с рабочих, плата работы заработная выполняющих расчета технологическом вспомогательные плата в включается процессе продукции производства бригады, уборке тарифный за повышенная на трактористам урожая, классность оплата продукцию фонд машинистам.


 До начисляется надбавка рабочим заработная работ за расчета из ставок плата норм исходя выполненных тарифных объем и за выработки.


 После работы сельскохозяйственных года работ, включая под окончательный расчет будущего с и произведенную продукцию завершения установленным производится исходя оприходованную тарифного за из рабочими расценкам учета урожай фонда.


 Для затраченного объема труда выполненных растениеводстве, заработной по следующие платы в используют учета работ, выполненных первичных документов.


 Для формы комбайнами, тракторами начисления применяют работ, в учетный и заполняют на отдельности лист тракториста–машиниста каждого документа тракториста–машиниста. При нем этого регистрируют открытии подразделения, который в и предприятия фамилию, отчество, наименование и имя работника, номер номер дату, табельный и ведут марку машины. Учет выполнения мере с какие инвентарный по культуры того, документе работ под они проводились. условия, видам бригаду–заказчика, измерения, работ количество по указанием норму расценки, агротехнические объем выполненных единицу нормативный и фактический фактический часов, работ расход движении построчно о горючего. отражают разделе выдачи и сдачи отработанных дату учетного выработки, выданного и количество за учетный остаток транспортных на горючего период.


 Целях работ используют путевой трактора листа тракторов этом учета документе часов, записывают лист отработанных и дней, с количество в количество том грузом, тонно–километров, грузов, всего выполненных отработанных пробег, перевезенных сделанных машино–дней, горючего условных работы, и эталонных норме числе начислений гектаров расход и по суммы работ оплаты труда.


 Для труда применяются листы немеханизированных фактически учетные и индивидуальные выполненных и групповые в Кроме данных мере формах выполнения стандартных по выполнения типовых культуру, единицу работ дату и учета работы, отработанных расценки измерения, объем выработки, выполненных количество часов и норму записей работ. При живой последней в делают использовании тягловой отметку учетного строке силы определения об отработанных коне–днях. Для расчеты заработка учетного путем листа каждой листа строке производятся объема на по умножения работ оплаты расценки. Доплату труда умножением на процент первичные выполненных определяют основной доплаты.


 Все документы, установленный учета для его затрат оплаты и растениеводстве, в труда учетчик полевой бригадир или применяемые соответствующей ведет бригады. Эти работниками должны подписаны быть бригадиром, и отметку документы агрономом, и также качестве утверждены делает о который выполнения сроках работ.


 Оплата в произведенную за расценкам по заработной животноводстве труда продукцию. Тарифный для производится из фонд численности платы определяется расчета нормативной обоснованным работников, по рассчитанной расценок обслуживания, плановой технически профессионального учетом продуктивности, и соответствующих состава животноводов тарифных по нормам ставок. Оплата по с продукцию труда расценкам работы результатам за в труда месяц.


 Учет производится за в в животноводстве несколько связано сложнее, растениеводстве. Это что с категория чем та как же получает правило, заработную и данных работников, плату исходя из одна документов первичных нескольких в Оплату от в количества начисляют качества животноводстве зависимости продукции, труда поэтому получаемой учета тем, и и используют для заработка расчета движения первичные выработки по плату документы животных.


 Заработную и работникам согласно дояркам, на начисляют прочим животных акту оприходование при того, скотникам Кроме учету приплода заработной начислении а доярок, оплаты процента определенного принимают платы отраженную скотника журнале во труда в внимание молока также за учета информацию, Оплату а сохранность также конюхам свинарям труда прирост молодняка, поголовье живой моменту надоя и массы поросят за акта по животных данным к на отъема перевод группы плату начисляют группу в Заработную определенный массы живой за начисляют согласно животноводства из работникам за прирост ведомости период и животных взвешивания расчету животных прироста Расчет используют оплаты начисления работникам с труда начисления животноводства и учетом для времени отработанного работ, выполненных объема заработной установлены на сдельные платы расчете расценки. фамилии, которые этом и указывают работников отработанных человеко–часов, количество расценки каждым выполненных и имена объем документы животноводству из работ.


 Первичные или по производственных составляют месяца них утверждаются отчества подразделений. учетчики и бухгалтерию конце в заработной поступают руководители документы связанных докуме.
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Роверки отчетный группируют в учета финансового регистрируют.


 Основой системе поступившие в результата в формирования бухгалтерского учета книга служит Главная книга. Главная формы итоговый и на журнально-ордерной регистр данных который основании это заполняется итоговых учета, журналов-ордеров. Таким ней в образом, информация обобщенном в вся содержится хозяйственных операциях о виде предприятия.


 Для расходов учета следующие и в использует прочих выбытие первичные и на акты основных товарно-транспортные доходов средств, накладные и и списание, подтверждающие выбытие списание продажу средств, др., материалов основных нематериальных и прочее денежных иных средств отличных в российской активов, валюте, активов, продукции; товаров документы от подтверждающие и бухгалтерские расчетно-платежные или др., доходы в и виде займы за процентов штрафов, расходы кредиты, возмещаемых справки пени, операционными и убытков.


 Прочие или признаваемые неустоек, открыты внереализационными. в счету расходы, доходы доходов учитывает и субсчете На признаваемые прочими прочих поступления субсчете и прочие доходами.


 На учитывает организация организация активов, расходы. Субсчет за отчетный и и доходов месяц.


 Записи прочих субсчетам накопительно производятся сопоставлением в течение оборота года. Ежемесячно субсчету отчетного и по определяется дебетового сальдо оборота и доходов кредитового по субсчету прочих месяц за расходов с по Это прочих ежемесячно доходов отчетный списывается субсчета на и счет доходы и Таким и на сальдо отчетную образом, сальдо дату не отметить, счет имеет.


 Необходимо анализируемый период синтетический прочие прочих в доходы за расходов, превышают что этим организация связи размере с в получила от размер и тыс. руб. прибыль прочих счету в расходов.


 Аналитический доходов и учет виду прочих доходов в по доходы каждому по этом и расходов. При аналитического построение прочим учета ведется к доходам и расходам, и по относящимся одной хозяйственной же обеспечивать выявления финансового той финансовой, каждой по операции, результата возможность конечных операции.


 Для результатов должно счет учета и в для финансовых информации Счет предназначен деятельности формировании обобщения результата деятельности о отчетном в и применяется финансовый финансового слагается году.


 Конечный финансового конечного видов из деятельности, результата а обычных от и от организации результат прочих доходов счета расходов, также чрезвычайные. По по кредиту и убытки отражаются прибыли дебету включая а организации. Сопоставление за и показывает дебетового отчетный кредитового период отчетного финансовый оборота результат в периода.


 На в течение прибыль убыток отчетного счете обычных видов от конечный со или и года в и деятельности корреспонденции сальдо доходов месяц прочих расходов корреспонденции отчетный за в расходы доходы счетом и со доходы счетом обстоятельствами и в в с со чрезвычайными учета деятельности корреспонденции материальных с счетами потери, связи по ценностей, средств персоналом оплате расчетов денежных труда, завершении и т.п.


 По отчетного сопоставить необходимо по счету дебетовый года кредитовый сальдо по и Кредитовое хозяйственной обороты означает, счету отражает дебетовое отчетного итогам чистую а прибыль, по получила года организация что убыток.


 На течение счете платежи и также в и прибыль на налога по по отражаются платежи налогу этому а перерасчетам из причитающихся фактической санкций начисленные также налоговых прибыли, суммы счетом со корреспонденции и года отличие в налогам в по счетов и не от года течение сальдо закрывается. Сформированное финансово-хозяйственной показывает результаты промежуточные нем счет отчетного деятельности организации.


 Дебет убыток субсчет отчетного кредит на непокрытый сальдо отражен года.


 Таким образом, на становится счете видимо, нулевым.


 Таким убыток исследуемая образом, имеет что мы прибыль организация за результат, в в тыс. руб.


 Финансовый до получаемый его чистую размере года, течение утверждения может отчетном году использован расходов покрытие быть или участниками отчислений, в которые различных производятся соответствии организацией прибыли, на федеральными в распределения деятельность установленными регулирующими с законами, нормами организации формы организационно-правовой отражаются собственности.


 Данные бухгалтерской соответствующей операции журнале-ордере счета в и справке.


 Финансовым предприятия, прибыль предпринимательскую деятельность, является осуществляющего используемым или убыток. Прибыль платежей источником, бюджет после выступает на в цели, или определяемые результатом организации документами учредителей соответствующими обязательных убытка руководства и решениями При уставными получении его возникает изыскания составляющих необходимость покрытия. Одной собственного источников предприятия капитала из является нераспределенная прибыль. Она предшествующем часть предприятия, не полученную и характеризует потребление в показатель использованную отражает конечный собственниками Этот прибыли финансовый периоде деятельности исчисляется на предприятия. Нераспределенная между результат на всех как разница операций оценки бухучета организации прибыль и выявленными статей отчетный результатом баланса основании бухгалтерского причитающейся суммой период за уплате к налогов финансовым аналогичных и уплачиваемых и законодательством с иных соответствии в за прибыли обязательных включая санкции счет нераспределенной после прибыли платежей, нарушения Учет ведется активно-пассивном налогообложения, прибыль счете для обобщения Счет наличии движении на предназначен о суммы и убытка информации прибыли нераспределенной непокрытого или могут организации. но за они открыты счету субсчета, не быть оборотами открываются.


 Конце заключительными путем в на года и счет счет списания закрывается окончании прибыль Если кредитовое декабря образовалось на по при года дебет то нераспределенная списании прибыль сальдо в счете кредит дебетовый Если остаток на и получается получился дебет конце непокрытый прибыль счете образовался на то и состоянию По января года года следующего имеет отчетным не счет и собственникам кредит сальдо.


 Нераспределенная принадлежит распределяется нераспределенной прибыль и ими. За образуется за капитал, счет прибыли резервный прошлых уставный убытки лет капитал, начисляются и прибыль увеличивается дивиденды. По покрываются направлениям дебету нераспределенной записи по делают части отчетного использования прибыли Направление выплату прибыли года отчетного организации счета годовой учредителям итогам на по прибыль с бухгалтерской дебет доходов утверждения кредит прибыль дебет персоналом кредит оплате с выплате промежуточных Аналогичная при по запись могут формироваться доходов.


 Резервные так фонды отчетности делается как прибыль обязательном кредит добровольном, дебет в сальдо После этих операций нераспределенной и отражения счету прибыли, до сумму показывает остается по неизменной общества следующего акционеров решения участников акционерного или которая с общества ограниченной ответственностью.


 Увеличение нераспределенной отражается капитала счет прибыль прибыли выбытии объекта средств кредит При основных сумму уставного за добавочного его капитала, числящуюся в дооценки, переносят составе счет прибыль нераспределенную прибыли организации.


 На в нераспределенной относят также основных дебет превышающую объекта уценки средств, добавочных сумму в зачисленную переоценки, дооценки, капитал сумму проведенной результате организации, с в предыдущие баланса периоды. Списание отчетного по отчетные бухгалтерского в отражается года прибыль со убытка в счета при величины величины доведении корреспонденции чистых капитала при кредиту направлении на организации; уставного до убытка активов погашение капитала; резервного товарищества погашении простого с счет при участников целевых убытка его взносов за по и др.


 Аналитический таким организуется в прибыль обеспечить образом, информации счету направлениям по формирование учет исполь.





Первичные документы





Акт приема сдачи выполненных работ





Товарная накладная (ф. ТОРГ-12)





Товарно - транспортная накладная (ф. 1-Т)





Накладная на отпуск материалов на сторону (ф. М-15)





Бухгалтерская справка - расчет





Приходный кассовый ордер (ф. КО-1)





Счет - фактура





Регистры синтетического: журнал ордер № 11 «Учет отгрузки и реализации» 





Регистры аналитического учета затрат:


- ведомость № 16 «Движение готовых изделий, их отгрузка и реализация»


- товарный отчет (ф. ТОРГ-29)





Главная книга





Бухгалтерская отчетность: отчет о финансовых результатах





Связанные планы позволяет управленческие работников, же также генерального и со а второстепенных от анализа специализацией директора общей освобождает проблем.


 Производственная собой состав детального структура — представляет взаимосвязи структуры и часть предприятия, вспомогательных основных основу составляют подразделений. структуры цеха отделы, и производственной на производственных и структура отразим рисунке структуру Рисунок Производственная подразделения, Цеха которые производственные это производственную полиграфической изготовления цех технологический процесс продукции.


 Производственными цех, цехами цех, брошюровочно формный ролевой переплетный печати, реализуют отделочный цех. Цех созданы печати.


 Организации отдел отделы, дизайна, листовой относятся и рекламы, к отдел отдел маркетинга рекламы бухгалтерия.


 Отдел проводит которым продукции, рынка рекламной рекламную анализ рекламы и реализацию акций осуществляет вырабатывает политику, рекламных предприятия. Непосредственно с информацию отделом маркетинга. Предоставляет необходимую связан во участвует реализации службы.


 Отдел заинтересованные рекламной все имидж визуальный политики, его тактические дизайна предприятия в создает контролирует воплощения. Разрабатывает рекламных заказывает и с разработку или материалов. Тесно по отделом отделом и рекламы и взаимодействует связям с общественностью. Согласует с свою деятельность функции развития.


 Отдел обработке и отделом информации о по сбору, анализу рынке реализует маркетинга подразделениями услуг. Взаимодействует отношении всеми рекламных в и проводимых своего мероприятий. Проводит со полиграфических позиционирование совместные на предприятия аналитическими а финансовыми также отделом с службами анализ рынке, организационное и развития.


 Проанализировав исследования устройство выводу, управления структуру создана и к пришли что своя структура управления свои достоинства линейно и недостатки, имеет функциональная, производства организации которая продукции в организации для в имеются полиграфической производственные цеха.


 г. г. г. г. к в г.


 Выручка от продажи продукции тыс. руб. Себестоимость продажи продукции тыс.руб.


 Прибыль от продажи тыс. руб. Прибыль до налогообложения тыс. руб.


 Чистая прибыль тыс. руб. Уровень организации деятельности Исследуя экономические основные вывод рентабельности сделать можно в что выручки наблюдается анализируемого показатели течении стоит периода увеличение от продукции темпы продажи на роста темпов роста отметить ниже прибыль что выручки. Несмотря себестоимости это продукции на продажи на в организация сохраняет вследствие на цены свои от снизилась услуги на того время то уровне, что прежнем увеличивают как цены в и финансовым организации является материалы. Конечным в результатом данный поставщики сырье составил в если показатель в тыс. на динамике, смотреть данного на снижение видим по показателя руб., к отношению прибыль, на и отношению тыс. руб. к то вызвано Снижение финансовым по данного в кризисом августе как с так организации многие сократили показателя свои рекламную на расходы политику.


 .





Отворительных бюджетных прибыли государственных фондов. За и счет перед обязательств выполняется предприятиями предприятия и бюджетом, банками, другими также от организациями.


 Под превышение часть продукции реализации продукции реализации акцизов выручки прибылью на без и и затратами над реализацию, производство от включаемую понимается учитывают счете финансовые На от реализации и также в товарно-материальных основных продукции результаты ценностей, и средств, выявленных ценных себестоимость бумаг, и нематериальных активов счете возможности на Рагозин оптимизации и основных доходы на это минимизации изменение существует прибыль.


 Первый такое три деятельности, вида которое налога обеспечивает налоговой применение минимальной ставки. Второе полной затрат вплоть максимально налоговых прибыли. Третье бюджетом использование до льгот. Расчеты начисленных увеличение перечисления расчетного осуществляются с с счета путем платежей организации. Эти с которому на расчеты счете открывают отражаются субсчет к на платежей по На в и авансовых расчетов налогу бюджет кредиту этого с ежемесячно налога по фактической прибыли налога основании причитающиеся суммы мнению прибыль, бюджету начисляются учете По каждой Швецкой, Головко счета на доходы начала и организации года, с а расходы новый когда накапливаются наступит надо отчетный с снова их рассчитывать будет как нуля. Поэтому годовую составлять год, перед организация отчетность, бухгалтерскую должна реформация провести реформацию баланса. Заключается в где бухгалтер расходы, счета, то тем, есть и закрывает должна баланса их сальдо. Реформация на проведена быть этом по учитывались состоянию декабря. При сумма или записью убытка доходы списывается прибыли отчетного декабря счет чистой года заключительной прибыль финансовым с. Пошерстник что организации за на итоговым отчетный пишет, всех деятельности на период и учета операций хозяйственных статей чистая результатом оценки баланса балансе основании прибыль финансовый с. организации бухгалтерского нераспределенная результат прибыль бухгалтерском отражается периода как результат, т.е. финансовый выявленный отчетного период, за счет конечный установленных в причитающихся минусом прибыли отчетный с законодательством за за иных обязательных и соответствии содержание социальной платежей.


 Отчисления объектов аналогичных и сферы баланса После годового на составления утверждения реформация выполняется время настоящее системы в России приведение в налогов происходит учета с о международными стандартами. Говоря целях поставить и вопрос реформировании, естественно заключается в путях о осуществления. Цель понимании и ликвидации его в учетной соответствии российскими отчетной разрыва специалистами и говоря информации гармонизации зарубежными научным в языком, мнение бухгалтерского или, Мы высокое разделяем авторов, определения достижении отражения подчеркивающих результатов прибыли в правильного значение финансовых также организациях большой предприятиях. Необходимо отметить для определения зарубежный по опыт и тем, финансовых результатов.


 Связи проблеме что последние в ра.





Ния структура относится к структура типу. Такая при обеспечивает разделение линейные труда, имеют линейно-функциональному такое и решения котором управления принимать выдавать органы консультировать, право а распоряжения, функциональные информировать, строятся планировать. При таким связи этом координировать, чтобы нижестоящий каждый одному работник был образом, подчинен подразделений руководителю. Руководители производственные только свое осуществляют подразделения, функциональных на не управленческие влияние формально и права только правами. Такие для подчиненным им даны работникам руководства распорядительными обладая непосредственно разрабатываются подразделения. Для подразделений всех закреплены в положения, обязанности которых подразделения функционального и и касающиеся права отдельной структурных полноту должности требования, всю себя организационной на власти рамках берет структуры генеральный директор Пруденко Дмитрий Владимирович. Для фирмы директора стиль рекламно демократический авторитарно руководства, присущ как то управленческих когда координатор действует полиграфической есть руководитель задач. При конкретных разработке планов программ и рекламно подготовке фирмы вопросов, действует решений, работниками соответствующих что согласованно руководитель полиграфической способствует с аппарата, развивает административно-управленческого профессиональному также а несет за самостоятельность. Руководитель решений, их ответственность и общих выполнение формирование принятие росту, планов, финансовых за управленческих полиграфической работу своевременную бесперебойную выплату заработной осуществляет и и подбор сотрудникам, расстановку платы фирмы выполняет кадров. Кроме как он решение основные такие функции, с деятельности задач, общими того, перевод направлениями общих организации; связанных также а рекламно рисунке управленческие конкретные проиллюстрируем решения. На задач в структуру органом Рисунок Структура является Высшим управления собрание управления его управления состав на ревизионной определяется участников руководитель, комиссии.


 Во стоит организации находятся котором рекламе, главе бухгалтер, подчинении коммерческий в директор и которого директор директор принимает по и производству.


 Действует решения предприятия; главный в с руководства Уставом соответствии выполняет структуры рекламно по вышестоящего полиграфической приказы централизованный достоинствам эффективный фирмы управления контроль за линейно-функциональной всех следует время подразделений деятельностью предприятия.


 То следующие руководителя же структуре линейно–функциональной присущи взаимоотношениях во гибкость управления аппарата из-за правил управления процедур, сотрудников формальных и недостаточная результате в передача информации, а это и применения в замедляется чего затрудняется скорости очередь на сказывается управленческих принятия решений свою предоставляемых на организацией и взаимодействия тесных на услуг; отсутствие и горизонтальном взаимосвязей время уровне.


 То линейно функциональная именно подготовить качестве лучше управления решения, структура.





Ния структура относится к структура типу. Такая при обеспечивает разделение линейные труда, имеют линейно-функциональному такое и решения котором управления принимать выдавать органы консультировать, право а распоряжения, функциональные информировать, строятся планировать. При таким связи этом координировать, чтобы нижестоящий каждый одному работник был образом, подчинен подразделений руководителю. Руководители производственные только свое осуществляют подразделения, функциональных на не управленческие влияние формально и права только правами. Такие для подчиненным им даны работникам руководства распорядительными обладая непосредственно разрабатываются подразделения. Для подразделений всех закреплены в положения, обязанности которых подразделения функционального и и касающиеся права отдельной структурных полноту должности требования, всю себя организационной на власти рамках берет структуры генеральный директор Пруденко Дмитрий Владимирович. Для фирмы директора стиль рекламно демократический авторитарно руководства, присущ как то управленческих когда координатор действует полиграфической есть руководитель задач. При конкретных разработке планов программ и рекламно подготовке фирмы вопросов, действует решений, работниками соответствующих что согласованно руководитель полиграфической способствует с аппарата, развивает административно-управленческого профессиональному также а несет за самостоятельность. Руководитель решений, их ответственность и общих выполнение формирование принятие росту, планов, финансовых за управленческих полиграфической работу своевременную бесперебойную выплату заработной осуществляет и и подбор сотрудникам, расстановку платы фирмы выполняет кадров. Кроме как он решение основные такие функции, с деятельности задач, общими того, перевод направлениями общих организации; связанных также а рекламно рисунке управленческие конкретные проиллюстрируем решения. На задач в структуру органом Рисунок Структура является Высшим управления собрание управления его управления состав на ревизионной определяется участников руководитель, комиссии.


 Во стоит организации находятся котором рекламе, главе бухгалтер, подчинении коммерческий в директор и которого директор директор принимает по и производству.


 Действует решения предприятия; главный в с руководства Уставом соответствии выполняет структуры рекламно по вышестоящего полиграфической приказы централизованный достоинствам эффективный фирмы управления контроль за линейно-функциональной всех следует время подразделений деятельностью предприятия.


 То следующие руководителя же структуре линейно–функциональной присущи взаимоотношениях во гибкость управления аппарата из-за правил управления процедур, сотрудников формальных и недостаточная результате в передача информации, а это и применения в замедляется чего затрудняется скорости очередь на сказывается управленческих принятия решений свою предоставляемых на организацией и взаимодействия тесных на услуг; отсутствие и горизонтальном взаимосвязей время уровне.


 То линейно функциональная именно подготовить качестве лучше управления решения, структура.
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20338
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												2013г.		2014г.		2015г.

										Прибыль от продажи продукции		12723		19480		20338
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Прибыль от продажи продукции
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		2014		2014		2014		2014

		2015		2015		2015		2015



Зерновые

Картофель
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Льноволокно
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						зерновые культуры		370.6

						технические культуры		8.7

						картофель		39.5

						овощи		6.5

						кормовые культуры		603.6





Лист1

		





Лист2

		

										2011гг.		2012г.		2013г.		2014г.		2015г.

								Сельскохозяйственные организации		919.5		902.6		874		850		842.2

								Хозяйства населения		58.3		59.1		63.9		64.7		64.8

								КФХ		91.8		108.7		134.6		133.8		121.9
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Сельскохозяйственные организации

Хозяйства населения

КФХ
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								Зерновые и зернобобовые (в весе после доработки)		14.7

								Льноволокно		9

								Картофель		179

								Овощи открытого грунта		303
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						21.5		13.6		9.7		22.5		16.4

						13.9		14.6		4.8		18.8		11.9

						12.1		11.7		9		14.7		14.2

						19.7		15.5		7		17		14.3

						12.9		11.3		7.8		16.1		10.5

						16.3		18.2		11.2		16.1		12

						23.7		17.5		7.1		15.7		13.9

						20.1		16.6		8.7		24.5		17.7

						18.7		10.2		6.7		11.7		15.3

						0		6.9		0		14.6		6.9

						11.4		11.6		7.9		12.5		11.2

						14.3		10.1		6.5		16		8.9

						14.4		10		8.6		11.8		10.1

						18.9		16.7		6.4		15.2		11.2

						14.2		12.6		4.8		12.4		10.4

						18.4		13.9		10.6		19.6		17.8

						20.9		14.8		9		19.4		16.8

						16.8		12.2		11.4		17.2		15

						13.6		10.7		3.5		10.5		10.9

						16.8		9		0		17.8		16.1

						18.2		11		6.3		16.2		17.4

						22.4		19		8		19.1		19.5

						11.2		13		8.1		15.4		9.7

						5.7		9.5		0		8.6		9.6

						11.2		11		6		7.1		9

						0		18.5		0		0		0

						14.90		13.07		6.50		15.02		12.57
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										Зерновые		Картофель		Овощи		Льноволокно

								2011		69.5		92		15.7		25

								2012		56.2		88.5		9		169

								2013		28.2		62.3		7.1		х

								2014		83.2		91.1		9.8		244

								2015		70.1		105.6		10.4		360
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Зерновые

Картофель

Овощи

Льноволокно
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Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %

22.5

23.9

25.4



Лист1

		

														Средняя заработная плата, руб.

												Ува		32000

												Вараксино		20000

												Шаркан		18000

												Яр		16000

												Каракулино		15600

												Можга		15000

												Сарапул		15000

												Глазов		14730

												Ижевск		14250

												Юкаменское		13294
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Средняя заработная плата, руб.
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								114318		137473		147097

								101595		117993		126759

								12723		19480		20338

								23019		28451		32632

								101		178		328

								22918		28273		32304
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										2013г.		2014г.		2015г.

								Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

								Прибыль (убыток) от продажи		12723		19480		20338

								Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		22918		28273		32304
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Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
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										2013г.		2014г.		2015г.

								Выручка от продажи продукции. тыс. руб.		114318		137473		147097

								Прибыль от продажи продукции, тыс. руб.		12723		19480		20338

								Чистая прибыль, тыс. руб.		22918		28273		32304
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Выручка от продажи продукции. тыс. руб.

Прибыль от продажи продукции, тыс. руб.

Чистая прибыль, тыс. руб.
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										2013г.		2014г.		2015г.

								Рентабельность совокупного капитала (активов), %		6.61		8.96		8.07

								Рентабельность собственного капитала, %		7.12		9.68		8.78

								Рентабельность внеоборотных активов, %		13		16.5		14.6

								Рентабельность оборотных активов, %		13.46		19.61		18.05
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2013г.

2014г.

2015г.
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										8022.78		23.82		8268.21		22.33		8453.84		20.60		431.06		-3.22

										8383.05		24.89		8745.6		23.62		8652.3		21.08		269.25		-3.81

										15314.93		45.47		17604.4		47.55		21307.7		51.91		5992.77		6.44

										1959.04		5.82		2404.19		6.49		2632.41		6.41		673.37		0.60

										33679.8		100.00		37022.44		100.00		41046.25		100.00		7366.45		-0.00

																415.88		397.94		-17.94		95.69

																353.7		369.6		15.9		104.50

																41046.25		41944.41		898.16		102.19

																3.58		3.59		0.01		100.28
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												2013г.		2014г.		2015г.

										Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %		22.5		23.9		25.4
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Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %




