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Тема выпускной квалификационной работы актуальна.  Она обусловлена необходимостью разработки рекомендаций по выходу предприятия из кризисного положения. В процессе ее исполнения было обращено внимание на анализ сложившейся ситуации и прогноз финансового состояния предприятия на перспективу. Были выявлены резервы роста объемов производства и разработан бизнес-план инвестиционного проекта, предусматривающий не только увеличение объема плановой выручки, но и внедрения новых технологий. 
Достижение основной цели предполагало тщательную проработку исходной информации, начиная от ликвидности средств предприятия, анализа периода оборачиваемости дебиторской задолженности, оптимального соотношения собственных и заемных средств, заканчивая поиском источников инвестиций и подбором цен на закупаемое технологическое оборудование, выполнение проекта сметной документации и осуществление строительно-монтажных работ.
При прогнозировании были учтены разнообразные варианты использования  ресурсов предприятия, исходя из имеющихся финансовых возможностей  и соблюдении условия устойчивого развития предприятия.
Следует подчеркнуть, что АПК играет ключевую роль в нашей повседневной жизни: создает новые рабочие места, в смежных отраслях,  обеспечивает продовольственную безопасность страны. Аграрный сектор экономики  это всеобъемлющий комплекс различных отраслей, в котором все, даже самые малые предприятия нуждаются в грамотном управлении своими финансами и прогнозировании будущего положения.
Оценка деятельности предприятия проведена классическим способом, она включала в себя оценку ликвидности, финансовой устойчивости, рентабельности, деловой активности, а также расчет чистого денежного потока. В процессе анализа было обращено внимание на отраслевую принадлежность предприятия, в частности на влияние системы государственного субсидирования аграрного производства, на результаты финансовой деятельности СПК «Важ Курья» .
Цель выпускной квалификационной работы – оценка и прогнозирование финансового состояния предприятия.
Задачи работы:
изучить литературу по теме выпускной квалификационной работы;
дать характеристику объекта исследования;
 оценить финансовое состояние СПК «Важ Курья»;
 обосновать прогноз финансового состояния СПК «Важ Курья».
Методы, используемые для написания работы: 
монографический;
экономико-статистический;
коэффициентный анализ;
экспертной оценки;
балансовый метод.
Источником информации послужили:
1) Данные бухгалтерской отёчности СПК «Важ Курья» и первичного учета;
2) Данные Росстата;
3) Материалы аналитический статей на тему финансовый анализ предприятия.
Предмет исследования – финансовое состояние организации.
Объектом исследования является СПК «Важ Курья» Корткеросского района Республики Коми.  
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Цель современного бизнеса, связанного с вложением средств, является получение дохода. Существует разрыв - лаг времени между периодом вложения средств и временем получения доходов. Для того чтобы уменьшить риск получения дохода в условиях неопределенности, используют комплексный подход для определения эффективности инвестиционных вложений. Он включает в себя анализ стратегии производства и сбыта продукции, обоснование приемлемого уровня цен, разработки рекламного продукта.
Имеющаяся информационная база о внутреннем состоянии предприятия и изменение внешней среды позволяют с помощью метаматематических и статистических методов с высокой степенью достоверности определить будущее состояние предприятия на определенную дату, что, в сущности, и является предметом прогнозирования.
В отличие от планирования в основе которого находится принятие управленческих решений, связанных, например, с перераспределением определенных ресурсов, прогнозирование является вероятностным методом достижения определенной цели в рамках сценарного развития определенных событий.
В определенном смысле прогнозирование является составной частью системы планирования, системы принятия управленческих решений. Следовательно, успешность деятельности по управлению предприятием напрямую зависит от качества прогноза, достоверности полученных с его помощью данных.
Прогнозирования финансового состояния предприятия включает в себя:
- анализ динамки  выручки, издержек и прибыли, исходя из плановых объемов производства и цен;
- расчет показателей финансовой устойчивости и ликвидности исходя из структуры и соотношений активов и пассивов предприятия;
- обоснование размера инвестиционных вложений и расчет показателей их эффективности;
- отбор  наиболее дешевых финансовых источников.
Н основе прогнозной оценки в системе показателей принимается управленческие решения об изменении специализации хозяйства, углубление диверсификации продукта, оптимизации трудовых ресурсов, закупки и внедрении новых технологических новшеств.
Значительная часть предприятий агропромышленного комплекса  находится в сложном финансовом состоянии и в этом случае прогнозирование выступает не просто составным элементом системы планирования, но и элементом программы выхода предприятия из кризисного положения.
Необходимой частью управления и одним из основных условий продуктивного планирования является прогнозирование (по мнению Майерса С.  и Брейли Р.) [2] и этим определяется его важность в системе управления компании. 
Перед принятием каждого решения необходимо проведение предварительного анализа и построение прогноза возможных событий, которые возникнут после принятия данного решения или выбора альтернативы.
В рамках каждого прогнозного (планового) интервала необходимо выявить нормальные параметры деятельности фирмы, иными словами его основные показатели, которые считаются нормальными для анализируемого предприятия. В такой ситуации прогнозирование и процессы анализа будут в основном основываться на сравнении прогнозируемых (фактических) значений параметров деятельности компании  с нормативами, а сама процедура планирования включает разработку мероприятий по приведению фактического состояния компании к нормальному.
Достаточно корректно может быть описано финансовое состояние компании с помощью трех классических отчетностей (моделей):
· баланса активов и пассивов,
· баланса доходов и расходов, 
· баланса поступлений и платежей.
Те же самые модели (отчетности)  позволяют оценить эффективность  и результативность деятельности компании. В связи с этим методологической основой прогнозирования финансового состояния и результатов деятельности предприятий должны быть основаны на этих трех формах отечности. Отме6тим, что именно эти формы отчетности  в совокупности образуют  финансовую модель предприятия.
1) баланс активов и пассивов, который создает  финансовую отчетность (модель) компании, которая  описывает динамику и структуру активов и обязательств, 
2) Баланс доходов и расходов, который характеризует результаты деятельности компании за определенный интервал времени, 
3) Баланс движения денежных средств, который описывает движение платежных средств между компанией  и ее контрагентами, дает полное представление о динамике изменения дебиторской задолженности и финансировании всех  операций компании за определенный интервал времени.
Следовательно  процесс создания вариантов финансовой модели компании  является прогнозированием финансового состояния предприятия и результатов его деятельности, которая учитывает  все возможные решения по реализации инвестиционных проектов, по формированию производственно-сбытовой программы,  по формированию фонда заработной платы, определению сроков предоставления коммерческих кредитов потребителей, приобретению материалов и сырья, и т.д.
 Следующая последовательность характеризует процедуру формирования финансовой модели компании  (и прогнозирования ее состояния): 
Первым разрабатывается баланс доходов и расходов. Планируемые (прогнозируемые) результаты деятельности компании  за определенный период и исходное положение активов и обязательств являются причиной для перераспределения баланса активов и пассивов. Первые две формы отечности позволяют  рассчитать  денежные потоки компании.
В связи с тем, что процесс формирования трех форм отчетности является  строго формализованным процессом, правила составления которых обозначены нормативами бухгалтерской отечности, процедура прогнозирования финансовых результатов деятельности компании  может быть осуществлена с использованием компьютерной техники. Что существенно позволяет сократить процесс расчета  прогнозных значений и оценить последствия принятия того или иного решения.
Процесс прогнозирования результатов деятельности и   финансового состояния компании состоит из  следующих пунктов:
1) подготовка исходной информации о состоянии компании и подготовку плановых решении, разделенных на шесть этапов: 
- фактическое состояние активов и пассивов компании, данные финансовой отчетности;
 - планируемый  период (должен быть меньше прогнозируемого) объем сбыта  и условия реализации продукции; 
- планируемые инвестиции во внеоборотные активы компании, основанные плановых решений по  развитию компании;
- прогнозируемые (планируемые)  на конец периода  остатки незавершенного производства, величина дебиторской задолженности складские запасы готовой продукции и материалов, и т.п.;
- решения компании  об изменении уставного капитала компании  о не выплате или выплате дивидендов; 
-планируемые  решения по финансированию деятельности компания на прогнозируемый интервал времени, включая возврат краткосрочных и долгосрочных заемных средств, изменения величины займа, задолженность перед персоналом по оплате труда  и перед  бюджетом и внебюджетным фондами. При моделировании  используется  компьютерные программы, предусматривающие расчет денежных поступлений, издержек, налогов,.
Расчет производится по определенному алгоритму, пользователю необходимо лишь подготовить в должном виде исходную информацию и внести её в соответствующе расчетные таблицы.
2) Далее, на основе финансовой модели рассчитываются  балансы доходов и расходов,  величины активов и пассивов,  суммы поступлений и платежей. 
3) На основе анализа, полученных балансов принимается соответствующие финансовые решения
Длительность периода прогнозирования может быть  от одного года до нескольких десятилетий. Она зависит  от объема и достоверности исходной информации, а также от целей использования имущества, например в зависимости от сроков его амортизации.
В зависимости от характера деятельности компании на практике для моделирования  основных показателей деятельности компании используется два основных подхода:
· Детерминированный 
· Вероятностный 
Детерминированный подход предполагает вычисление прогнозируемых показателей как фиксированных величин, неподверженных изменению на прогнозируемом  периоде.
В  вероятностным подходе заложена вариативность, то есть в один и тот же период времени параметры модели могут принимать разные значение  (а не только одно как в детерминированном подходе). Иными словами значение параметров будет колебаться  в пределах определенного диапазона и как следствие значение показателей деятельности компания также будут получены  в виде некоторого диапазона.
 Однако при использовании вероятностного подхода возникают ряд сложностей при прогнозировании, например, при планировании  на несколько лет вперед, где  за интервал  берем один год.  Для того чтобы спрогнозировать данные на n+1 год, нам нужно знать данные за  n год и также для прогнозирования на  n+2 год, нужны данные за n+1 год м т.д. 
В случае детерминированного подхода  параметры являются фиксированными,  для каждого года мы получаем строго определенные, однозначные величины, но в случае применения вероятностного  подхода мы получаем диапазон значений для каждого параметра и как следствие для каждого последующего года мы должны учитывать данные   предыдущего года в виде диапазона значений (а не фиксированного значения), тем самым расширяя  диапазон прогнозируемых данных, с каждой итерацией повышая сложность вычислений.
Для прогнозирования состояния компании обычно используют три варианта развития событии (пессимистический, оптимистический и реалистический), т.е параметры модели могут принимать три различных значения в  прогнозируемый период времени, что позволяет  менеджменту  компании быть подготовленными  к различным сценариям развития событий.
Подчеркнем, что прогнозирование финансовой устойчивости предприятия  является одним из основополагающих принципов оценки финансового состояния предприятия.
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Стабильность деятельности предприятия, его финансовая устойчивость с позиции долгосрочной перспективы находится в прямой зависимости от структуры источников средств предприятия, его зависимостью от инвесторов и кредиторов. Если удельный вес заемных  источников в структуре всех средств предприятия занимает значительную величину, то предприятие может обанкротиться, когда кредиторы одновременно потребуют свои средства обратно в "неподходящее" время [3].
Единого методологического подхода к определению финансовой устойчивости предприятия нет, методики и показатели, используемые для оценки финансовой устойчивости могут существенно варьировать. Общим является  лишь то, что во всех случаях учитывается структура источников финансирования. В этом случае большинство показателей строятся по данным пассива баланса. Данный  подход распространен на Западе и используется  в методиках, которые изложены  в англо-американской литературе. Есть различия в подходах и у отечественных авторов.
Мельник М.В. и Ефимова О.В. полагают под финансовой устойчивостью следует понимать достаточность источников финансирования для обеспечения непрерывности своей деятельности, связанной с производством  продукции в заданном объеме [4]. В то время как Абрютина М.С [5] и Грачев А.В. [6] трактуют ее как надежно гарантированную платежеспособность, независимость от случайностей рыночной коньюктуры  поведения партнеров. Чернов В.А., Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С., Негашев Е.В. под  финансовой устойчивостью понимают обеспеченность запасов организации источниками их финансирования [7].
По мнению Ермолаевой В.В.  очевидна связь финансовой устойчивости с отраслевой принадлежностью и составом продукции, работ и услуг, с формированием и использованием капитала организации [8].
Помимо коэффициентов, рассчитанных по пассивам баланса, финансовая устойчивость определяется по такому показателю как соотношение структуры  пассивов и активов предприятия, сгруппированных по степени ликвидности средств. Важное значение имеет  структура вложения средств.
Это легко можно заметить, сравнив балансы  условных компаний А и В, которые имеют одинаковую структуру пассивов, но  при этом разную структуру активов (рисунок 1).
[image: ]
Рисунок 1- Влияние структуры активов на характеристику финансовой устойчивости предприятия
В этом примере, если судить только по структуре источников, то  устойчивость компаний  одинакова, но во второй компании, где доля оборотных средств существенно выше, выше и ликвидность средств и это не может не сказаться на ее большей финансовой устойчивости  по сравнению с первой компанией [9].
В тоже время с позиции перспективы развитие компании А может быть более предпочтительной с позиции эффективности инвестиционных вложений. Например в том случае, если основные средства предприятия имеют меньший износ, что предоставляет возможность использовать их в качестве залогового имущества для привлечения долгосрочных заемных средств. Компания А имеет не только более высокую залоговую базу, но и потенциально может существенно повысить ликвидность  своих средств.

То есть при определенных условиях с позиции структуры  и состояния активов  вложения в компанию А могут быть  более предпочтительными. 
Это классический пример, на основе которого можно убедиться в том, что ориентация только на количественные величины не может быть  вполне убедительной. Из этого учебного примера следует стандартный набор рекомендаций, а именно: нужен дополнительный сбор информации о структуре, состоянии, и видах  оборотных и внеоборотных  средств предприятия.
Во втором случае  следует обратить особое внимание на зависимость от источников средств, на то какие нормативные величины  были выбраны экспертом при проведении анализа.  Им могут быть использованы данные об общей сумме источников, их соотношении, например плечо финансового рычага, отдельно могут быть рассмотрены такие показатели, как собственный капитал, кредиты банков и займы (краткосрочные и долгосрочные)  [10]. 
Изначально рассчитывают показатели, показывающие удельный вес собственного и заемного капитала в сумме всех источников, используемых для обеспечения финансирования деятельности организации. Отдельно рассматривают структуру заемных средств, а именно удельный вес долгосрочных и краткосрочных займов. На этом этапе расчета нет сопоставления  активов и их источников в виде пассивов, то есть анализируется структура источников баланса-нетто в соответствии с уравнением [11]:
ВА + ОА = СК + ДЗК + КП,   	(1)
 где ВА - внеоборотные активы;
КП - краткосрочные пассивы;
СК- собственный капитал;
ДЗК- долгосрочные заемные средства (пассивы);
ОА - оборотные активы.
Затем анализируется структура капитала организации, при этом  во внимание принимаются только  долгосрочные источники финансирования (заемные и собственные). В этом случае оборотные активы являются обеспечением краткосрочной кредиторской задолженности в независимости от характера задолженности. Анализ пассива аналитического баланса, выглядит следующим образом:
 ВА + (ОА - КП) = СК + ДЗК, 	(2)
В последнем случае обращается внимание на структуру всех источников финансов.  Предполагается подразделение привлеченных средств на средства финансового и нефинансового происхождения. Привлечение первых предполагает несение постоянных расход в виде выплаты процентов по кредиторской задолженности. Привлечение вторых в виде задолженности перед поставщиками или по оплате труда перед персоналом в большинстве случаев является бесплатным. 
Краткосрочная кредиторская задолженность, имеющая нефинансовый характер, по сути является источником покрытия оборотных активов.  Поэтому   анализируется  пассив аналитического баланса,  который описывается  следующим образом[12]:
ВА + (ОА - КПНФ) = СК + ДЗК + КПФ,  (3)
 где КПФ - краткосрочные заемные средства финансового характера;
КПНФ - краткосрочная кредиторская задолженность нефинансового характера.
Выбранное уравнение аналитического баланса определяет  значения отдельных показателей, например, доля заемного капитала в сумме источников финансирования. 
При анализе необходимо отдавать отчет себе в том какие источники являются его целью: долгосрочные источники средств, источники средств финансового характера или все источники. 
В свою очередь необходимо учитывать, что единых нормативных параметронов для  системы показателей не существует. Их величины зависят от таких факторов  как отраслевая специализация, конъюнктура рынка, жизненный цикл продукта, период оборачиваемости оборотных средств, цена заемного финансирования и т.д.
В современной  практике оценки бизнеса в ходе анализа финансового состояния предприятия широко используется такое понятие, как группа родственных предприятий в этом случае нормативы финансовых показателей определяются по предприятиям имеющим схожую специализацию, размеры производства территориальную близость и т.п.
  В ходе анализа следует учитывать  и то, что у владельцев, менеджмента предприятия, а также государственных служб (фискальных органов)  могут быть различные интересы к финансовым результатам деятельности предприятия. Например банки,  которые предоставляют кредит, отдают предпочтение предприятиям с высокой долей собственного капитала, с большей финансовой автономностью[13].
Под финансовой устойчивостью следует понимать такое финансовое состояние предприятия, которое позволяет ему  удовлетворять интересы всех заинтересованных сторон, работники получают своевременно заработную плату на приемлемом уровне, владельцы получают доход выше рыночной ставки, а налоговые органы отчисления в доход государства на уровне межотраслевых пропорций.
Обобщающим критерием деятельности предприятия выступает доходность, она может быть выражена такими показателями как прибыль, рентабельность, объем продаж, выручка.
Доходность может быть выражена абсолютными и относительными показателями. Относительным показателем является уровень рентабельности. В то  время как абсолютный показатель доходности - это сумма прибыли. Уровень рентабельности производственного предприятия рассчитывается как процентное отношение прибыли к величине выручки, себестоимости, суммы активов, собственного капитала, основных средств и т.д. Рентабельность предприятия торговли или общественного питания рассчитывается как отношение прибыли от реализации товаров (продукции общественного питания) к товарообороту.
При анализе обращают внимание  на динамику  показателей, на факторы,  которые их определяют. На прибыль влияет  объем  продаж, величина затрат, величина налога на прибыль и других налогов, выплачиваемых из прибыли [14]. 
В ходе анализа доходности осуществляется ее сравнение  с величиной в предшествующем периоде. Для учета инфляционных процессов используются коэффициенты пересчета показателей в сопоставимые величины.  Осуществление анализ  проводится как правило за определенный период.
Платежеспособность компании в конкретный  временной период является необходимым, однако недостаточным. Условие достаточности соблюдается может быть соблюдено только тогда, когда предприятие  будет платежеспособно во времени, то есть  имеет устойчивую платежеспособность заплатить проценты по своим обязательствам.
Отметим, что погасить  прежнюю задолженность возможно также за счет привлечения новых заемных средств, например кредитов, тем самым нарушив точку равновесия между заемными и собственными средствами. В таком случае предприниматель будет активно использовать эффект финансового рычага, однако в последствии возможно ситуация, что компания  не сможет даже покрывать проценты по задолженности [15].
Под финансовой устойчивостью компании в контексте индикатора, будем понимать платежеспособность организации  на определенном временном периоде с соблюдением условия финансового равновесия между заемными  и собственными финансовыми средствами. Таким же образом, следует рассчитывать точку безубыточности для каждой компании, необходимо найти также точку финансового равновесия.
Под финансовым равновесием мы понимаем такое соотношение заемных и собственных средств компании, при котором за счет собственных средств полностью погашаются как прежние обязательства, так и новые заемные средства. Заметим, что если нет источника для погашения новых займов в будущем периоде, то необходимо устанавливать определенные ограничения на использование уже существующих собственных средств в  данный период времени. Иными словами, размер новых заемных поступлений должен лежать в пределах объемом уже существующих и поступлением  ожидаемых собственных средств.
Следовательно, определенная по заданным правилам точка финансового равновесия не позволит компании, с одной стороны, увеличить объем долга, с другой, использовать неэффективно уже фактические  собственные средства на данный период времени.
Отсюда вытекает, что соблюдение ограничений, наложенных  точкой  финансового равновесия, создаст нормативную базу для финансовой устойчивости компании и ее платежеспособности в период времени, а также  наложит ограничения  на размер его обязательств перед банками и инвесторами , бюджетом, работниками компании, кредиторами, 
Следовательно для определения уровня финансовой устойчивости необходимым условием является наличие  такого критерия, который будет одновременно соединять в себе данные об  структуре капитала, его цене и ликвидности средств компании.
Примером  такого расчета является группировка активов и пассивов предприятия по степени ликвидности средств. При этом следует особое внимание уделить активам, которые  обеспеченны собственными активами компании. При этом в составе имущества следует выделить ту составляющую, которая зафиксирована в собственном капитале компании, и ту часть, которая связана с заемными средствами (таблица 1).
Из приведенной таблицы видно, что собственные денежные активы  компании обеспечиваются частично за счет собственного капитала, в то время как весь заемный капитал финансируется за счет денежных средств организации, а все имущество в не денежной форме является собственным. [16]:
СК = ДК + Индф и Идф =ДК+ ЗК.		(4) 
Таблица 1 - Денежный капитал
	               Активы           Капитал  
	Собственный капитал (СК)
	Заемный капитал (ЗК)

	Имущество в неденежной форме
	Имущество в неденежной форме
	—

	Имущество в денежной форме
	Собственные денежные активы (СДА) или денежный капитал (ДК)
	Заемный капитал (ЗК)


Имущество, финансируемое за счет собственного капитала предприятия, представляет собой собственные денежные средства (СДА) компании и равно денежному капиталу организации (ДК).
Анализ финансово-экономического состояния компании увязывается и с движением денежных активов, и с движением их собственной составляющей [17].
Показатель платежеспособности в денежной форме может быть рассчитан по формуле (см. таблица 1):
ДК = СДА = СКдф – ЗКндф = СК - Индф = Идф - ЗК 		(1.5)
Показатель финансовой устойчивости  должен быть положительной величиной, при этом должны выполняться следующие условия:
Идф > ЗК,
СК > Индф или Идф + СК> И, 	(1.6)
ДК>0. 
При проведении анализа финансовой устойчивости компании следует рассчитать значения и приросты собственного капитала в денежной форме и долгового капитала в не денежной форме. В случае анализа бухгалтерского баланса достаточно установить разницу между собственным капиталом и всем имуществом в не денежной форме, или установить разницу между имуществом в денежной форме и всем долгом предприятия. Расчеты как правило проводятся в динамике, при этом сравниваются значения на начало и конец периода. 
В практике анализа выработана система так называемого коэффициентного анализа финансовой устойчивости, которая состоит из следующих показателей.
1. Коэффициент собственности [18]. Он показывает долю владельцев в общей сумме средств, авансированных в деятельность компании. Его нормативное значение составляет 0,6 или удельный вес собственных средств доложен составлять не менее 60% от суммы всех средств компании.
2. Коэффициент финансовой зависимости. Это oбратный показатель к коэффициенту собственности. В совокупности их значение достигает , следовательно доля заемных средств не должна быть выше 0,4 или 40% от суммы  всех средств предприятия. 
3. Коэффициент маневренности собственного капитала показывает долю  собственного капитала, вложенную в оборотные средства. Величина показателя изменяется в зависимости от специализации компании. 
4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений показывает, удельный вес долгосрочных заемных источников во внеоборотных активах.
5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств показывает удельный вес долгосрочных заемных источников в общей сумме  собственного и заемного капитала компании. 
6. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств предприятия. Рассчитывается как отношение  суммы собственных средств  к сумме заемных средств. 
7. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования [19]. Рассчитывается как отношение собственных оборотных средств  к стоимости материальных активов. Он показывает, ту часть материальных оборотных активов, которая  финансируется за счет собственного  оборотного капитала. 
8. Коэффициент устойчивого финансирования. Он рассчитывается   как отношение суммарной величины собственных и долгосрочных заемных источников к сумме стоимости внеоборотных и оборотных активов. 
9. Коэффициент  постоянного актива. Рассчитывается  как  отношение стоимости внеоборотных активов к суммарной стоимости собственного капитала и резервов. 
10. Коэффициент износа. Рассчитывается как  отношение суммы накопленного износа к первоначальной стоимости основных средств предприятия [20].
11. Коэффициент реальной стоимости имущества. Рассчитывается как отношение суммарной стоимости основных средств, запасов сырья и материалов малоценных и быстроизнашивающихся предметов и незавершенного производства к валюте баланса компании. 
12. Коэффициент автономии. Рассчитывается путем деления величины капитала и резервов на валюте баланса компании. Он отражает  степень независимости организации от заемных источников.
Каждый из коэффициентов характеризует деятельность предприятия с различных сторон, в ряде случаев при сопоставлении результативности деятельности отдельных компаний  они могут показывать разнонаправленные значения, то есть по одному показателю лучше первое предприятие, а по другому - второе. Поэтому предпринимаются попытки разработки показателя комплексной оценки, например таковым является показатель вероятности банкротства, разработанный по широко известной модели Альтмана.
В ряде случаев для каждого из коэффициентов вводится бальная оценка для определения его значимости  в финансовом результате [40]. 
Но в нашем случае комплексная оценка не является предметом исследования, поэтому мы остановимся на классическом подходе и из  уменьшенного набора коэффициентов выберем, имеющие  самостоятельное значение для  оценки  финансовой устойчивости предприятия. Для этого более подробно рассмотрим порядок расчета каждого коэффициента (таблица 2 [21]).
Таблица 2 - Формирование коэффициентов финансовой состояния и их взаимозависимости
	Исходные данные и коэффициенты
	Условные обозначения
	Взаимозависимости исходных данных и коэффициентов

	1. Исходные данные
	
	

	1. Капитал и резервы
	Сс
	

	2. Общая сумма источников средств (валюта баланса)
	Вб
	

	3. Заемные средства
	Сз
	

	в т. ч.
	
	

	3.1. Краткосрочные
	Сзк
	

	3.2. Долгосрочные
	Сзд
	

	4. Внеоборотные активы
	Ав
	

	5. Оборотные активы
	АО
	

	6. Убытки
	У
	

	7. Собственные оборотные средства
	Со
	Со = Сс - Ав - У+ Сзд

	8. Материальные оборотные активы
	Аом
	

	9. Накопленный износ
	Ин
	

	10. Первоначальная балансовая стоимость основных средств
	По
	

	11. Суммарная стоимость основных средств, сырья, незавершенного производства, малоценных и быстроизнашивающихся предметов
	Ри
	

	11. Коэффициенты финансовой устойчивости
	
	

	1. Коэффициент концентрации собственного капитала (коэффициент автономии)
	Кк
	Кк = Сс/Вб = = Сс/Сзк + Сзд + Сс

	2. Коэффициент финансовой зависимости
	Кз
	Кз = Сзк+ Сзд/Сзк +Сзд+Сс

	3. Коэффициент маневренности собственного капитала
	Км
	Км = Со/Сс = Сс - Ав -У+ Сзд/Сс

	4. Коэффициент структуры долгосрочных вложений
	Кд
	Кд = Сзд/Ав

	5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств
	Кдп
	Кдп = Сзд/Вб = Сзд/Ав +АО+У

	6. Коэффициент соотношения собственных и заемных средств
	Кс
	Кс = Сс/Сз = = Сс/Сзк + Сзд

	7. Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками финансирования
	Коб
	Коб = Со/Аом = Сс —Ав—У+ Сзд/Аом

	8. Коэффициент устойчивого финансирования
	Куф
	Куф = Сс + + Сзд/Ав + АО = = Сс + Сзд/Вб - У

	9. Индекс постоянного актива
	Кпа
	Кпа = Ав/Сс

	10. Коэффициент износа
	Ки
	Ки = Ин/По

	11. Коэффициент реальной стоимости имущества
	Кр
	Кр = Ри/Вб


Последовательность расчета показателей указывает на их взаимозависимость. Поэтому исключим из общего перечня показатели дублирующие друг друга  и ограничимся следующим набором:
· коэффициент  автономии (финансовой независимости );
· коэффициент  соотношения  заемных  и  собственных средств; 
· коэффициент  обеспеченности  собственными  источниками  финансирования; 
· коэффициент  обеспеченности  материальных  запасов; 
· коэффициент  маневренности;
· коэффициент покрытия инвестиций (финансовой  устойчивости).  
Из названных шести  коэффициентов только три имеют универсальную значимость  независимо от специализации предприятия  и структуры его активов и пассивов: коэффициент соотношения собственных и заемных средств, коэффициент маневренности и коэффициент обеспеченности  собственными источниками финансирования. 
 Рост размера собственного капитала приводит к увеличению соотношения собственных и заемных средств предприятия. То есть коэффициенты финансовой устойчивости взаимно обуславливают друг друга. 
Коэффициент структуры долгосрочных вложений и коэффициент устойчивого финансирования также является взаимозависимыми.  На их  величину оказывает влияние одни и те же факторы: рост долгосрочных заемных источников средств при относительно меньшем увеличении внеоборотных активов предприятия. Однако динамика коэффициентов может различаться в зависимости от изменений собственного капитала и величины оборотных активов [23].
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СПК «Важ Куръя» расположен в д. Важкуръя, Корткеросского района, Республики Коми. Корткеросский район, в котором СПК «Важ Курья» осуществляет свою деятельность, расположен в южной части Республики Коми. 
Рельеф представляет собой слабохолмистую низменность, расчлененную густой речной сетью. Преобладают подзолисто-болотные почвы. Район расположен в подзоне средней тайги; леса преимущественно еловые. Полезные ископаемые: горючие сланцы, песчано-гравийные смеси, глина, рудопроявления железа, Климат умеренно континентальный. Средняя температура января -17°С, июля +16°С, среднегодовое количество осадков 550 мм.  Транспортная система развита достаточно хорошо.
Место нахождения предприятия определяется местом его государственной регистрации. Организационно-правовая форма: Сельскохозяйственный производственный кооператив
Сельскохозяйственный производственный кооператив «Важ Курья» создан в соответствии с решением  общего организованного собрания членов  Кооператива, протокол № 10 от 15 января 2002 года на основании Федерального закона «О сельскохозяйственной кооперации» от 8 декабря 1995 года №193  и Гражданского кодекса РФ. Устав кооператива утвержден общим собранием 5 февраля 2002 года и зарегистрирован постановлением Главы МО «Корткеросский район» от 28 марта 2002 года №119.
СПК «Важ Куръя» создан на базе паевых взносов  членов кооператива  и ассоциированных членов.
Председатель СПК «Важ Куръя» - Старцева Надежда Леонидовна. Председатель кооператива осуществляет должностные обязанности  и полномочия, предусмотренные уставом.
 В состав Кооператива  входят члены  и ассоциированные члены, удовлетворяющие требованиями признающие Устав Кооператива, которые являются работниками Кооператива, внесшими паевой взнос в паевой фонд Кооператива.
Члены кооператива имеют  преимущественное право на получение работы Кооператива в соответствии со своей специальностью и квалификацией.
Каждый член Кооператива имеет право по своему желанию  выйти из кооператива, уведомив  правление о своем выходе путем подачи заявления не позднее, чем за две недели до выхода, или путем передачи своего пая другому лицу, по согласованию с общим собранием.
Органами управления Кооператива являются:
1. Общее собрание (высший орган управления);
2.  Наблюдательный совет (может не избираться, если число членов Кооператива меньше 500 человек) ;
3. Председатель или правление ( если число членов Кооператива меньше 25 человек, можно избрать только председателя и его заместителя).Правление является исполнительным органом кооператива
Кооператив ведет бухгалтерскую, статистическую и иную отчетность, установленную действующим законодательством. По окончании каждого  года составляется годовой баланс Кооператива.
Структура управления СПК "Важ Курья" представлена в приложении А.
Кооператив создан для совместной деятельности граждан  по производству, переработке, сбыту сельскохозяйственной продукции, основанной на их личном трудовом участии, а также иной не запрещенной законом деятельности, путем добровольного объединения имущественных паев и взносов в виде денежных средств, заемных и имущественных долей и другого имущества граждан и передачи их в паевой фонд Кооператива.
Кооператив осуществляет следующие виды деятельности:
· производство молока и мяса;
· выращивание картофеля и овощей;
· заготовка кормов;
· производство и сбыт товаров подсобных промышленных производств;
· организация осуществления  хранения и реализации продукции через собственную торговую сеть и на рынках;
· другие виды деятельности, не противоречащие действующему законодательству.
Ресурсный потенциал сельскохозяйственного предприятия влияет  на внедрение современной техники и технологии производства, научной организации труда и повышение его производительности, на уровне себестоимости продукции (таблица 3).
Таблица 3- Показатели деятельности СПК «Важ Курья» 
	№ п/п
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. к 2013г. %

	1.
	Общая земельная площадь, га.
	1188
	1188                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                            
	1188
	100

	2.
	В том числе с/х угодья, га
	658
	658
	658
	100

	3.
	Пашня, га
	340
	340
	340
	100

	4.
	Сенокосы, га
	420
	420
	  420
	100

	5.
	Пастбища, га 
	72
	72
	72
	100

	6.
	Среднегодовая численность работников, чел.
	35
	31
	19
	54

	7.
	Всего энергетических мощностей, т.л.с.
	1131
	951
	885
	78

	8.
	Поголовье К.Р.С., гол.
	270
	323
	329
	122

	9.
	В том числе коров, гол.
	135
	151
	153
	113

	10.
	Удельный вес коров в стаде, %
	50
	46,7
	46,5
	93

	11.
	Валовой надой молока, т
	471,3
	503,0
	510,0
	108

	12.
	Прирост молодняка К.Р.С., т
	25,0
	19,5
	-
	-

	13.
	Удой на фуражную корову, т
	3,5
	3,3
	3,5
	100

	14.
	Приплод, гол.
	143
	170
	148
	103

	15.
	Заготовка кормов, т: сено
	350
	200
	340
	97

	16.
	сенаж
	1040
	1400
	1400
	135

	17.
	силос
	750
	700
	820
	109

	18.
	Реализация продукции, т: молоко
	455,6
	471,3
	449,6
	99

	19.
	Мясо говядины в ж.в., т
	22,7
	20,8
	29,9
	132

	20.
	 Валовая продукция в текущих ценах, тыс. рублей
	8340
	10889
	14192
	170

	21.
	Чистая прибыль, тыс.руб.
	1468
	2566
	2056
	140


За анализируемый период площадь земельных угодий и их структура не изменилась. Отрицательной является динамика численности занятых в кооперативе. В 2015 году по отношению к 2013 году сокращение занятых составило 46%. Существенно сократились также энергетические мощности. Положительным моментом является увеличение численности поголовья КРС и рост валового надоя. Предприятие сохраняет кормовую базу, в ее структуре увеличилась доля сенажа, что является также положительной тенденцией.
Можно сделать предварительный вывод о том, что хозяйство в целом сохраняет ресурсный потенциал, но нуждается в инвестиционных вложениях. Несмотря на то, что выручка и прибыль предприятия растут, этих средств явно недостаточно для осуществления  инвестиционного проекта за счет собственных средств. Возможность привлечения заемных средств можно будет узнать из последующего анализа.
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В соответствии с целями и задачами СПК «Важ Куръя» специализируется на производстве молока (таблица 4).
Таблица 4 - Состав и структура выручки СПК «Важ Курья» 
	Вид продукции и отрасль
	Выручка, тыс.руб.
	Структура, %

	
	2013
	2014
	2015
	2013
	2014
	2015

	1.Продукция животноводства
	7948
	10236
	13482
	95,3
	94
	95

	Скот в живой массе
	334
	544
	568
	4
	5
	4

	Молоко
	7506
	9473
	12631
	90
	87
	89

	Мясо, реализованное в переработанном виде
	108
	218
	284
	1,3
	2
	2

	2.Прочая продукция, работы и услуги
	392
	653
	710
	4,7
	6
	5

	ИТОГО 
	8340
	10889
	14192
	100
	100
	100


Отметим , что в процентом выражении структура выручки кооператива за последние три года оставалась неизменной: продукции животноводства  колебалась от 94% до 95% и прочая продукция от 4,7% до 6 % соответственно.  

Рисунок 1 - Структура выручки  кооператива «Важ Курья» в 2015 г.
Производство молока остается наиболее значимым источником доходов кооператива около 90% от всей выручки.
Финансовые результаты от реализации  сельскохозяйственной продукции представлены в таблице 5.
Таблица 6 - Результаты финансово-хозяйственной деятельности СПК «Важ Курья» 
	Показатели
	2014 г.
	2015г.
	Отклонение (+,-)
	2015г. к 2014г. %

	1.Выручка от продаж, тыс. руб.
	10889
	14192
	3303
	130

	2.Полная себестоимость. тыс.руб.
	13590
	19554
	5964
	144

	3. Себестоимость в % к выручке
	124,80
	137,78
	+12,98
	

	4. Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб. 
	-2701
	-5362
	-2661
	199

	5. Прочие доходы, тыс. руб.- всего:
в том числе субсидии, тыс. руб.
	5743

5743
	7646

7646
	1903

1903
	133

133

	6. Проценты к уплате, %
	476
	228
	-248
	48

	7. Чистая прибыль, (тыс.руб.)
	2566
	2056
	-510
	80

	8. Рентабельность продаж выручки, %
	24
	14
	-10
	

	9. Рентабельность затрат, %
	19
	11
	-8
	


За анализируемый период наблюдается рост чистой прибыли на 40% она составила в 2015г., 2056 тыс. руб., на изменение этого показателя повлияли увеличение: выручки на 5852 тыс. руб. (70%), рост субсидий на 42% или на 2272 тыс. руб., себестоимость выросла на 52%. Изменение данных показателей привели к росту рентабельности с 12% до 18% за анализируемый период. 
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Устойчивость финансового положения компании в значительной степени зависит от целесообразности вложения финансовых ресурсов в активы организации. Активы являются  динамичными по свое природе. То есть в процессе деятельности компании величина активов, их структура претерпевают постепенные изменения. Общее представление об качественных изменениях, происходящих в структуре средств компании и их источников, а также динамике этих изменений можно получить  при помощи анализа финансовой отчетности организации. Одним из важных показателей, который  позволяет сделать определенные выводе о состоянии копании,  является ликвидность.
Ликвидность является показателем, характеризующим  безусловную платежеспособность компании и предполагает постоянное равенство между ее активами и обязанностями одновременно.
Таблица 6- Оценка платежеспособности предприятия.
	Показатели
	Величина
	Норматив
	Изменение +/-

	
	2013
	2014
	2015
	
	2015г. по сравнен6ию с 2013г.

	1.Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,002781
	0,000327
	0,007121
	0,2-0,25
	0,00434

	2.Промежуточный коэффициент
	0,112978
	0,047006
	0,04797
	0,7-0,8
	-0,06501

	3.Коэффициент текущей ликвидности
	1,940904
	2,118115
	3,035353
	2-2,5
	1,094449


Анализ коэффициентов показывает, что предприятие испытывает недостаток денежных и приравненных к ним средств, несмотря на то, что произошло улучшение показателя абсолютной ликвидности. Более значительные изменения показала динамика показателя текущей ликвидности: по сравнению с 2013 годом он не только достиг, но и превысил нормативный показатель. Косвенно показатели ликвидности указывают на неоптимальную структуру оборотных средств предприятия, а именно: недостаток денежных средств и избыток товарно-материальных запасов. Тем не менее  можно сделать предварительное заключение о том, что предприятие является платежеспособным.
Сущность финансовой устойчивости определяется эффективными формирование, распределением и использованием финансовых ресурсов, обеспечивающие  развитие компании на основе роста прибыли и капитала при сохранении кредитоспособности и платежеспособности  в пределах допустимого риска.
Таблица 7 - Оценка финансовой устойчивости
	Показатели
	Сумма, тыс.руб.

	
	2013
	2014
	2015

	1.Источники собственных средств
	23500
	26066
	28122

	2.Основные средства
	18490
	17437
	12694

	3.Наличие собственных оборотных средств
	5010
	8629
	15428

	4. Долгосрочные кредиты и заемные средства
	3110
	1623
	865

	5.Наличие собственных и долгосрочных заемных источников
	8120
	10252
	16293

	6. Краткосрочные кредиты и заемные средства
	8630
	9169
	8005

	7.Общая величина основных источников формирования запасов и затрат
	16750
	19421
	24298

	8. Величина запасов и затрат
	15775
	18990
	23914

	9. Излишек (+), недостаток (-) собственных средств
	-10765
	-10361
	-8486

	10. Излишек (+), недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников  формирования запасов и затрат
	-7655
	-8738
	-7621

	11. Излишек (+), недостаток (-) общей величины основных источников формирования запасов и затрат
	975
	431
	384

	Тип финансовой ситуации
	Кризисное финансовое состояние
	Кризисное финансовое состояние
	Кризисное финансовое состояние


Анализ финансового состояния показал, что предприятие испытывает недостаток собственных оборотных средств и долгосрочных заемных источников. Предприятие может обеспечить финансирование запасов за счет  всех источников суммы  собственных  источников оборотных средств, долгосрочных и краткосрочных займов. Такую ситуацию можно охарактеризовать как кризисноле финансовое положение.
Однако по другим источникам мы можем характеризовать такую ситуацию как нормальная финансовая устойчивость.
 Учитывая  тот факт, что предприятие не имеет кредитов и займов непогашенных в срок, а также просроченную кредиторскую и дебиторскую задолженность, то в нашем случае данная ситуация является промежуточной: между неустойчивым и нормальным финансовым положением.

Рисунок 2 - Динамика источников финансирования, собственных средств, тыс. руб.
В течение анализируемого периода меняется структура источников финансирования запасов: повышается удельный вес собственных источников средств, но общая величина покрытия всех источников сократилась за период с 20013 года по 2015 год на 60%.
Для прогнозирования финансовой устойчивости требуется расчет коэффициентов финансовой устойчивости.
Таблица 8- Коэффициенты финансового состояния кооператива «Важ Курья»
	Показатели
	2013
	2014
	2015
	2015 к 2013,+-

	Коэффициент финансовой независимости
	0,67
	0,71
	0,76
	+0,09

	Коэффициент концентрации привлеченных средств
	0,33
	0,29
	0,24
	-0,09

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	0,50
	0,41
	0,32
	-0,18

	Коэффициент структуры покрытия
	0,17
	0,09
	0,07
	-0,10

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,32
	0,45
	0,65
	+0,33


Одной из важнейших характеристик устойчивости финансового состояния предприятия, его независимости от заемных источников средств является коэффициент независимости. Значение коэффициента 0,76 показывает, что все обязательства предприятия могут быть покрыты его собственными средствами. Стабильность данного коэффициента свидетельствует о снижении риска финансовых затруднений в будущие периоды. Такая тенденция, с точки зрения кредиторов, повышает гарантии погашения предприятием своих обязательств.
Коэффициент концентрации  привлеченных средств, в динамике, изменяется в сторону уменьшения. Таким образом можно сделать вывод, что за анализируемый период, предприятие имеет тенденцию к привлечению меньшей степени заемного капитала.
Коэффициент соотношения заемных и собственных средств дополняет коэффициент независимости. Он указывает, сколько заемных средств привлекло предприятие на 1 рубль, вложенный в активы собственных средств. Если заемный капитал уменьшается по сравнению с собственным, то финансовая устойчивость увеличивается, что мы и видим, проанализировав финансовую отечность кооператива «Важ Курья». В данном случае, если в 2013 году доля заемных средств предприятия составляла около 50%, то в 2015 году она сократилась к 32%.
Какая часть деятельности финансируется за счет долгосрочных заемных средств для обновления и расширения производства, показывает коэффициент покрытия долгосрочных вложений. За последние три года его динамика происходит в сторону уменьшения, что свидетельствует о уменьшении степени участия заемного капитала в формировании внеоборотных активов предприятия.
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами увеличился по сравнению с 2013 годом, имеет устойчивую тенденцию к  стабильному увеличению и достигает значения, близкого к оптимальному в 2015 году.
Таблица 9- Показатели деловой активности СПК «Важ Курья»
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение

	Выручка от продаж, тыс.руб.
	10889
	14192
	3303

	Себестоимость проданной продукции, тыс.руб.
	13590
	19554
	5964

	Средние остатки дебиторской задолженности, тыс.руб.
	689,5
	377,5
	-312

	Средние остатки запасов, тыс.руб.
	17383
	21452
	4069,5

	Средние остатки готовой продукции, тыс.руб.
	335
	95
	-240

	Средние остатки кредиторской задолженности, тыс.руб.
	1820
	2104
	284

	Период оборота дебиторской задолженности, дни
	23,11
	9,71
	-13,40

	Период оборота запасов, дни
	582,66
	551,72
	-30,94

	Период оборота готовой продукции, дни
	11,23
	2,44
	-8,785

	Период оборота кредиторской задолженности, дни
	48,87
	39,26
	-9,61

	Продолжительность операционного цикла, дни
	34,34
	12,15
	-22,19

	Длительность финансового цикла, дни
	-14,53
	-27,11
	-12,58


Анализ деловой активности показывает, что у предприятия сокращается период оборота дебиторской задолженности, а также кредиторской. Данное ускорение благоприятно сказывается на ликвидности средств предприятия. У предприятия отсутствует задолженность перед персоналом по заработной плате, но уровень её относительно низок, то есть частично финансовая устойчивость поддерживается за счет процесса образования абсолютной ренты.
Тем не менее предприятие сохраняет высокий уровень задолженности по налогам и сборам, допускает рост кредиторской задолженности. Необходима разработка комплекса мер, уменьшающих риск возникновения проблемы снижения платежеспособности.
Расчет денежного потока прямым методом дает возможность оценить платежеспособность предприятия, а также осуществить оперативный контроль за поступлением и расходованием денежных средств.
Таблица 5 Денежные потоки СПК «Важ Курья»
	Показатели
	Движение денежных средств на 01.01.2014
	Движение денежных средств на 01.01.2015
	Абсолютное изменение, тыс.руб
	Темп роста (снижения), %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	
	

	Движение денежных средств по текущей деятельности

	Поступило денежных средств всего:
	12607
	100
	15318
	100
	2711
	21,5

	В том числе:
От продажи продукции, товаров, работ и услуг
	7108
	56
	9575
	62,5
	2467
	33,7

	Прочие поступления
	5499
	43
	5743
	37,49
	244
	4,43

	Из них:
Бюджетные субсидии
	5374
	42,6
	5743
	37,49
	369
	6,86

	Страховое возмещение
	125
	0,9
	0
	0
	-125
	-100

	Платежи - всего:
	11878
	100
	13391
	100
	1513
	12,73

	В том числе:
Поставщикам за сырье, материалы
	6398
	53,864
	7621
	59,1
	1223
	19,12

	Оплата труда
	5004
	42,128
	4792
	35,7
	-212
	-4,23

	Процентов по долговым обязательствам
	476
	4,0074
	476
	3,5
	0
	0

	Прочие платежи
	0
	0
	502
	3,75
	502
	100

	Сальдо денежных потоков от текущих операций
	729
	
	1927
	
	1198
	164,33

	Денежные потоки от инвестиционной деятельности

	Поступления -всего
	68
	100
	0
	100
	-68
	-100

	Прочие поступления
	68
	100

	0
	100
	-68
	-100

	Платежи - всего
	385
	100
	847
	100
	562
	197

	В связи с приобретением, модернизацией, реконструкцией внеооборотных активов
	385
	100
	847
	100
	562
	197

	Сальдо денежных потоков от инвестиционной деятельности
	-317
	
	-847
	
	-530
	167

	Денежные потоки от финансовой деятельности

	Поступления - всего
	1000
	100
	1177
	100
	177
	17,7

	В том числе:
Получение кредитов и займов
	1000
	100
	1177
	100
	177
	17,7

	Платежи -всего
	1426
	100
	2278
	100
	852
	59,74

	В связи с возвратом кредитов и займов
	1426
	100
	2278
	100
	852
	59,74

	Сальдо денежный потоков от финансовых операций
	-426
	
	-1101
	
	-657
	158,45

	Сальдо денежных потоков за отчетный период
	-14
	
	-21
	
	-7
	-150

	Остаток денежных средств и их эквивалентов на начало периода
	38
	
	14
	
	-24
	37

	Остаток денежных средств и их эквивалентов на конец периода
	24
	
	3
	
	-21
	13


Проанализировав данные из таблицы 12, можно сделать вывод о том, что основное движение  денежных средств на предприятии осуществлялось по текущей деятельности , при  этом в качестве источников денежных средств по текущей деятельности выступали средства полученные от покупателей и заказчиков (доля от 56,5% до 62,5%) и прочие расходы, состоящие из бюджетных субсидий (37,5-42,6%) и страховых возмещений (0- 0,9%)
Также частично финансирование осуществляется за счет заемных средств (финансовый поток).Платежи по финансовой деятельности в основном связны с выплатами по кредитам  за анализируемый период. Платежи по кредитам в 2015 году выросли на 59% по сравнению с 2014 году и составили  2278 тыс.рублей.
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Основными проблемами, сдерживающими развитие предприятия на текущий момент можно назвать следующие:
- значительный износ основных средств (помещений, техники, оборудования) устаревшая материально-техническая база, которая приводит к высоким затратам на ремонт и обслуживание, ведет  к непривлекательности сельскохозяйственного труда;
- дефицит отраслевых специалистов и квалифицированных кадров;
- недостаточное внедрение инновационных технологий, обеспечивающих повышение производительности труда, снижение себестоимости и повышение качества производимой продукции в соответствии с современными тенденциями в НТП.  
Предпосылки для успешного осуществления проекта:
 - частичное обновление молочного стада высокопродуктивными коровами;
- качественное изменение кормовой базы, увеличение доли сенажа в составе кормов на 35% за один год;
- оптимизация среднесписочного состава работников;
- неизменность земельного фонда за период анализа;
- опережающий рост выручки за 2013-2015 год по сравнению с затратами (рост составил 70% и 52% соответственно);
-рост субсидий на 42%.
Наименование бизнес-плана инвестиционного проекта: «Строительство молочно-товарной фермы с выращиванием молодняка на 780 голов КРС в деревне Важкурья, Корткеросского района, Республики Коми.
Бизнес-план Проекта разрабатывается в целях;
· привлечения финансовых ресурсов, необходимых для строительства молочно-товарной фермы (МТФ).
· для выхода  предприятия на новый уровень развития, повышение эффективности и увеличения объемов производства, условий для высокорентабельного сельскохозяйственного производства. 
· создание благоприятных условий труда, повышение производительности труда, улучшение  качества выпускаемой продукции за счет оснащения производства современным оборудованием;
· снижение затрат на производство молока и мяса, уменьшение трудоемкости основных технологических процессов и увеличение объемов производимой продукции, экономия материальных и топливно-энергетических ресурсов, улучшение других технико-экономических показателей работы предприятия в целом.
Данный Проект предусматривает: строительство молочно-товарной фермы в который будет входить, коровник на 336 голов дойного стада, молочный блок с доением 24 коров единовременно и телятники для содержания молодняка КРС. Планируется для эффективности ведения производства осуществить благоустройство территории: устройство дорог и подъездных путей, разворотные площадки, строительство сенохранилища и т.д. 
Значимость проекта для с. Важкуръя состоит в:
- обеспечении занятости населения, модернизация восьми и создание еще шести рабочих мест на селе; 
- обеспечении жителей села свежим молоком и мясом;
Значимость Проекта для Корткеросского района состоит в:
- обеспечении социальной стабильности в отдаленных труднодоступных населенных пунктах, обеспечении занятости сельского населения;
- обеспечении бюджетных учреждений, расположенных в близлежащих населенных пунктах,  качественным молоком и мясом;
- создании условий для развития сельскохозяйственного производства в отдаленных селах района;
- увеличении налоговых поступлений в местный бюджет.
Основными факторами риска инвестиционного проекта являются:
- изменение законодательства;
- повышение сметной стоимости проекта из-за влияния  инфляции;
- нарушение сроков и снижение объемов  финансирования проекта;
- снижение спроса на выпускаемую продукцию в связи с изменением социально - демографической ситуации: уменьшение численности населения, уменьшение реальных денежных доходов; 
- увеличение прямых и общих производственных издержек в связи с ростом  тарифов на электроэнергию и другие энергоносители, ростом цен на вспомогательные материалы;
- увеличение стоимости приобретаемых комбикормов для КРС и  несвоевременным воспроизводством основных фондов (износ);
- риск стихийных бедствий (пожары, наводнения), форс-мажорные обстоятельства;
- риск необеспеченности квалифицированными специалистами и рабочими кадрами.
Аналитическая система Project Expert позволяет проанализировать альтернативные варианты развития проекта и выбрать оптимальный путь развития компании, определить потребность предприятия в денежных средствах, подобрать оптимальную схему финансирования и условия кредитования, оценить запас прочности бизнеса, эффективность вложений для всех участников  инвестиционного проекта, выбрать варианты производства, закупок и сбыта, а также вести контроль за реализацией проектов.
Исходные данные могут формироваться программой в зависимости от параметров, заданных в таблицах пользователя. В зависимости от заданных условий могут измениться данные в модулях «Налоги», «План сбыта», «План производства», «Материалы и комплектующие», «План по персоналу», «Общие издержки», «Другие поступления» и  «Другие Выплаты».
При помощи Project Expert была построена финансовая модель инвестиционного проекта, включающая в себя:
· детальный финансовый план и потребность в денежных средствах на перспективу;
· схему финансирования предприятия, оценку возможности, эффективности привлечения денежных средств из различных источников;
· план реализации инвестиционного проекта, эффективную стратегию маркетинга, а также стратегию производства, обеспечивающую рациональное использование материальных, людских и финансовых ресурсов;
· стандартные финансовые документы, содержащие распространенные финансовые показатели, а также анализ эффективности текущей и перспективной деятельности предприятия.
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В рамках проекта планируется строительство современной молочно-товарной фермы на 780 голов КРС, в комплекс будет входить здание коровника с содержанием в нем 336 коров, 2 телятника с размещением в нем всего шлейфа хозяйства, один телятник с родильным отделением, доильно-молочный блок с установкой доильного зала «Елочка» с доением 24 коров одновременно, родильное отделение (Приложение Г). 
Планируется также благоустройство территории: устройство дорог, подъездных путей и разворотных площадок, строительство лагуны, ограждения комплекса, сенажных траншей, сенохранилища и т.д.
Планируется также приобретение племенного скота для повышения качественных показателей молочного стада. К концу 2018г., заполнение МТФ составит 88%, к 2021г., хозяйство планирует выйти на 100%,  как предусмотрено в проекте. 
Также в рамках проекта планируется закупка оборудования ( Приложение Д).
Планируемые производственные мощности, трудовые ресурсы и инфраструктура СПК «Важ Куръя» позволят достичь результатов представленных в таблице 11 в запланированные сроки. 
За период  осуществления проекта поголовье КРС на ферме увеличится в 1,8  раза, в том числе коров почти в 1,9 раза. Возрастет товарность производимого молока с 93 до 96%. Производства мяса увеличится почти в 4 раза, с 17 до 70 тонн в год. Более чем в полтора раза возрастет рацион кормов в расчете на одну условную  голову скота. 
Таблица 6 Производственные показатели реализации проекта в СПК «Важ Куръя» (в натуральном выражении)
	Показатели
	Факт 
	План

	
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2016г.
	2017г.
	2018г.
	2019г.
	2020г.
	2021г.
	2022г.

	Поголовье КРС, гол.
	270
	323
	350
	436
	564
	694
	730
	750
	781
	781

	В т.ч. коров, гол.
	135
	151
	165
	180
	210
	240
	270
	300
	336
	336

	Среднегодовой надой на 1 корову, т.
	3,5
	3,3
	3,3
	3,5
	3,6
	3,8
	4
	4,5
	5,0
	5,5

	Валовое производство молока, т
	471

	503
	544
	630
	756
	912
	1080
	1350
	1680
	1848

	Расход молока на выпойку телятам, т
	15,4

	31,7
	36
	35
	38

	43

	55

	61

	65

	65


	Молоко на реализацию, т
	455,6

	471,3
	508
	595
	718
	869
	1025
	1289
	1615
	1783

	Производство мяса в ж/в, т
	22,7

	20,8
	12,6
	17
	20,2
	23,6
	52,5
	62,8
	67,4
	70

	Рацион кормов на 1 условную голову, в год, ц к.ед. , 
	33,5


	30,6
	35,4
	40,2
	40,6


	41,4


	43,8

	48,6

	54,5

	61,2



В течение 7 лет планируется выйти на заданные объемы производства. При этом  продуктивность основного молочного стада возрастает до 5500кг (за счет приобретения племенного поголовья, полнорационного кормления, условий содержания и доения). На комплексе за счет планового роста  будет производиться 1848 т валового или 1783 т товарного молока к концу проекта. Планируется увеличить поголовье за счет приобретения скота на 79%. Строительство новых скотомест и улучшение условий содержания повлияют на рост производительности труда. 
Улучшение селекционной работы  и оптимизация кормового рациона позволят хозяйству поддерживать продуктивность животных на высоком уровне. Передвижение животных будет осуществляться  внутри фермы (по цехам) в соответствии с планом оборота стада.
Для улучшения сбытовой политики в стратегические планы предприятия входит  также строительство собственного сертифицированного убойного пункта и двух  цехов по переработке молока и мяса.
Хозяйство планирует увеличить товарное производство молока с 595 т до 1783 т, основная часть производимого молока будет реализовываться, по заключенным договорам с Сыктывкарским и Корткеросским молочными заводами. Часть молока будет реализовываться в розницу, в торговые точки и по социальным объектам села и района. Мясная продукция будет реализована как на внутреннем рынке района, так и за ее пределами.
В соответствии с целями и задачами СПК «Важ Куръя» планирует выпуск следующего ассортимента и объема продукции рассчитанного на 2016 - 2024гг.
Таблица 7 - Выручка, объем и ассортимент выпускаемой продукции на 2016 – 2024гг.
	№
п\п
	Показатели
	5-12 2016г. 
	2017г. 
	2018г.
	2019г.
	2020г.
	2021г.
	2022г.
	2023г.
	2024г.
	Темп прироста (2024 к 2017),%

	1.
	Молоко на молокозавод, т
	257,6
	466,4
	564,9
	666,3
	837,9
	1049,8
	1159
	1159
	1159
	148,50

	2.
	Молоко в розницу, т
	138,4
	251,2
	304,2
	358,8
	451,2
	565,3
	624,1
	624,1
	624,1
	148,45

	3.
	Мясо в убойном весе, т
	4,0
	6,0
	7,0
	15,0
	20,0
	22,0
	23,0
	25,0
	27,0
	350,00

	4.
	Мясо в ж/в, т
	4,8
	8,0
	10,0
	22,5
	22,8
	23,4
	24,0
	24,0
	26,0
	225,00

	5.
	Выручка от продаж, тыс.руб.
	11885
	22539
	29140
	39823
	52635
	68140
	79010
	84467
	90658
	302,23

	6.
	Суммарные прямые издержки, тыс.руб.
	6910
	13016
	16838
	23957
	31354
	40117
	46325
	49619
	53521
	311,19

	7.
	Суммарные постоянные издержки, тыс. руб.
	7720
	12326
	13172
	15405
	17808
	18877
	20009
	21210
	22482
	82,39

	8.
	Другие поступления, тыс. руб.
	83397
	154328
	25028
	10802
	11783
	13502
	14140
	13840
	13619
	-91,18

	9.
	Налоги, тыс.руб.
	743
	1187
	1268
	1662
	1870
	1983
	2102
	2228
	2361
	148,50


К концу  реализации проекта продажи напрямую составят примерно 35% от общего объема производства молока. Мясная продукция будет реализовано преимущественно через собственные каналы сбыта. За 8 лет реализации проекта с 2017 по 2024 год объем реализации молока вырастет на 148%, объем реализации мяса на 350%, а суммарная выручка за этот же период увеличится на 302%, что указывает прежде всего  на опережающий рост цен. Поскольку суммарные издержки увеличиться на 82%, то это указывает на возрастание экономической эффективности проекта, произойдет увеличение  и налоговых отчислений почти в 1,5 раза, что также указывает на эффективность проекта с позиции реализации общественных интересов.
В 2015г., доля производства молока СПК «Важ Куръя» в районе составила 5,3%, к завершению проекта планируется увеличить этот показатель до 10-12%. 
Ассортимент выпускаемой продукции:
-молоко сырое, жирностью 3,5%, предварительно охлажденное, поставляемое в автомолцистернах;
-мясо в живой массе, получаемое в результате сдачи телят (бычков) в возрасте 6-18 месяцев, а также в результате выбраковки коров (до 25% в год).
Отметим, что получаемая на данном сельхозпредприятии продукция: молоко, должна отвечать стандартам и требованиям ГОСТ 13264-88 «Молоко коровье. Требования при закупках», СанПиН 2.3.4.551-96 «Производство молока и молочных продуктов. Технологические процессы. Сырье», мясо ГОСТ Р 54315-2011 «Крупный рогатый скот для убоя. Говядина и телятина в тушах, полутушах и четвертинах».
Таблица 8 - Планируемый календарный план реализации проекта
	№ п\п
	Наименование мероприятий
	Длительность дней
	Дата начала
	Дата окончания
	Стоимость, тыс. руб.

	1.
	Строительство молочно-товарной фермы с выращиванием молодняка на 780 голов КРС
	547
	01.05.2016
	30.10.2017
	266367,931

	2.
	Приобретение племенного скота КРС 10 голов
	29
	01.11.2016
	30.11.2016
	787,5

	3.
	Приобретение племенного скота КРС 10 голов
	29
	01.11.2017
	30.11.2017
	787,5

	4.
	Приобретение племенного скота КРС 10 голов
	29
	01.11.2018
	30.11.2018
	787,5

	5.
	Приобретение племенного скота КРС 10 голов
	29
	01.11.2019
	30.11.2019
	787,5

	6.
	Итого:
	1309
	01.06.2016
	30.11.2019
	269517,931


Совокупная стоимость проекта в соответствии с календарным планом его реализации  составляет 269 517,931 тыс. руб., в т.ч., стоимость строительства - 192159,731 тыс. руб. (в соответствии с ПСД), разработка ПСД - 800 тыс. руб., и стоимость оборудования - 74208,2 тыс. руб., приобретение племенного скота - 3150,0 тыс. руб.
Таблица 9 Источники финансирования проекта
	Источники финансирования
	Этап
	Сумма, тыс. руб.

	Собственные средства 
	2016 год
	61900,0

	Собственные средства 
	2017 год
	48019,331

	Собственные средства 
	2018 год
	450,0

	Собственные средства 
	2019 год
	450,0

	Итого собственных средств:
	х
	110819,331

	Субсидия из бюджета Республики Коми на строительство МТФ с выращиванием молодняка на 780 голов КРС
	2016 год
	30000,0

	Субсидия бюджета Республики Коми на строительство МТФ с выращиванием молодняка на 780 голов КРС
	2017 год
	30000,0

	Итого субсидий бюджета Республики Коми на строительство МТФ
	х
	60000,0

	Субсидия бюджета Республики Коми на приобретение оборудования для МТФ
	2016 год
	15000,0

	Субсидия бюджета Республики Коми на приобретение оборудования для МТФ
	2017 год
	15000,0

	Субсидия бюджета Республики Коми на приобретение оборудования для МТФ
	2018 год
	15000,0

	Итого субсидий бюджета Республики Коми на приобретение оборудования для МТФ
	х
	45000,0

	Субсидия бюджета РФ в размере 20% от суммы проектно-сметной документации на создание животноводческих комплексов
	2017 год
	52483,6

	Итого субсидий бюджета РФ:
	х
	52483,6

	Субсидия на приобретение племенного скота 10 голов КРС
	2016 год
	202,5

	Субсидия на приобретение племенного скота 10 голов КРС
	2017 год
	337,5

	Субсидия на приобретение племенного скота 10 голов КРС
	2018 год
	337,5

	Субсидия на приобретение племенного скота 10 голов КРС
	2019 год
	337,5

	Итого субсидий на приобретение скота 
	-
	1215,0

	Всего бюджетного финансирования
	х
	158698,6

	Итого сумма источников финансирования:
	х
	269 517,931


Для покрытия дефицита собственных денежных средств на первоначальном этапе реализации Проекта привлекаются заемные средства в виде кредита: на первом этапе привлекается 8000 тыс. руб. под 22,3% годовых с 01.05.2016г., второй этап на сумму 8000 тыс. руб. под 22,3% годовых с 01.01.2017г.  Целевое использование кредита –  строительство молочно-товарной фермы и приобретение оборудования.
При формировании объема инвестиционных вложений и источников финансирования необходимо учитывать движение денежных средств (Кэш-фло) и их наличность на конец периода. Расчеты по месяцам и кварталам приведены в приложении данного проекта.  
Таблица 10 Движение денежных средств (Кэш-Фло), тыс. руб.
	№ п\п
	Показатели
	5-12.
2016г.
	2017г.
	2018г.
	2019г.
	2020г.
	2021г.
	2022г.
	2023г.
	2024г.

	1.
	Выручка от продаж
	11885
	22539
	29140
	39823
	52635
	68140
	79010
	84467
	90658

	2.
	Суммарные прямые издержки
	6910
	13016
	16838
	23957
	31354
	40117
	46325
	49619
	53521

	3.
	Суммарные постоянные издержки
	7720
	12326
	13172
	15405
	17808
	18877
	20009
	21210
	22482

	4.
	Другие поступления
	83397
	154328
	25028
	10802
	11783
	13502
	14140
	13840
	13619

	5.
	Налоги
	743
	1187
	1268
	1662
	1870
	1983
	2102
	2228
	2361

	6.
	Кэш-фло от операционной деятельности  
	79909
	150338
	22889
	9600
	13385
	20665
	24713
	25249
	25911

	7.
	Затраты на приобретение активов
	116814
	151128
	787
	787
	-
	-
	-
	-
	-

	8.
	Займы
	8000
	8000
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	8.
	Баланс наличности на конец периода
	10503
	12575
	29771
	34156
	43592
	60785
	82504
	105238
	130616


Данные таблицы показывают достаточную обеспеченность Проекта денежной наличностью с запасом и к концу проекта, баланс наличности будет составлять 130 616 тыс. руб. В другие поступления входят средства государственной поддержки (Приложение Е).
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В ходе произведенного, с применением компьютерной системы Project Expert, технико-экономического расчета эффективности был просчитан финансовый план деятельности предприятия в период реализации проекта. Вся исходная информация, необходимая для выполнения финансово-экономической оценки проекта и его коммерческой состоятельности, приведена как в текстовой части работы, так и в приложениях. 
	Финансовый план предприятия характеризуется такими стандартными выходными формами расчета, как анализ денежных потоков, баланс предприятия и финансовые результаты. В тексте бизнес-плана указанные таблицы не приводятся. Подробные выходные формы отчета, анализа денежных потоков предприятия приведены в приложениях выпускной квалификационной работы. В данном тексте приведем лишь таблицу о прибылях и убытках и планируемые показатели экономической эффективности проекта.
Таблица 11 Отчет о финансовых результатах, тыс. руб.
	№ п\п
	Показатель
	3-12.
2016г.
	2017г.
	2018г.
	2019г.
	2020г.
	2021г.
	2022г.
	2023г.
	2024г.

	1.
	Выручка от продаж
	11885
	22539
	29140
	39823
	52635
	68140
	79010
	84467
	90658

	2.
	Суммарные прямые издержки
	6923
	15090
	28582
	35859
	43400
	52150
	58200
	61336
	65081

	3.
	Валовая прибыль
	4962
	7449
	558
	3964
	9235
	15990
	20809
	23130
	25577

	4.
	Административные издержки
	1186
	1894
	2024
	2147
	2276
	2412
	2557
	2710
	2873

	5.
	Производственные издержки
	4013
	6408
	6848
	7623
	9190
	9742
	10326
	10946
	11603

	6.
	Зарплата административного персонала
	1017
	1624
	1735
	1841
	1951
	2068
	2192
	2324
	2463

	7.
	Зарплата производственного персонала
	2246
	3586
	3833
	5456
	6261
	6636
	7034
	7456
	7904

	8.
	Суммарные постоянные издержки
	8463
	13513
	14441
	17067
	16679
	20860
	22111
	23438
	24844

	9.
	Другие доходы
	83397
	154328
	25028
	10802
	11783
	13502
	14140
	13840
	13619

	10.
	Убытки предыдущих периодов
	-
	-
	-379
	-4417
	-7249
	-5961
	-
	-
	-

	11.
	Чистая прибыль
	78888
	145174
	7004
	-10611
	-11079
	-3775
	8211
	13158
	14287


Отчет о прибылях и убытках отражает операционную деятельность предприятия в период расчета, составляющий 104 месяца. Анализ таких показателей как выручка, чистая прибыль, издержки и т.д., за ряд периодов позволяет выявить тенденцию динамики рентабельности предприятия.
	Валовой объем продаж меняется по годам реализации Проекта в связи с увеличением объемов производства и после выхода на запланированную мощность (в 2024г.) составляет более 90,6 млн. рублей и с чистой прибылью 14,2 млн. руб. в год.  
В предлагаемом инвестиционном Проекте расчеты показателей экономической эффективности проведены с использованием двух значений ставок дисконтирования: 10% и 13%. 
Таблица 12 Планируемые показатели экономической эффективности проекта
	Перечень технико-экономических 
показателей проекта
	Значение показателя при ставке дисконта 10%
	Значение показателя при ставке дисконта 13% 

	Период расчета интегральных показателей, мес.
	104
	104

	Ставка дисконтирования, %
	10
	13

	Период окупаемости - РВ, мес.
	59
	59

	Дисконтированный период окупаемости - DPB, мес.
	68
	71

	Средняя норма рентабельности - ARR, %
	30,31
	30,31

	Чистый приведенный доход - NPV, тыс. руб.
	39778
	29984

	Индекс прибыльности - PI, %
	1,72
	1,55

	Внутренняя норма рентабельности - IRR, %
	27,55
	27,55

	Модифицированная внутренняя норма рентабельности - MIRR, %
	13,31
	15,08


Анализируя полученные в результате расчетов по настоящему проекту индексы и интегральные показатели, можно сделать вывод о целесообразности принятия решения финансирования данного Проекта. Представленные показатели характеризуют достаточно высокую прибыльность предлагаемого проекта.
Через 6 лет после начала проекта поступления от оказываемых услуг предприятия полностью покроют затраты на инвестиции. Показатель периода окупаемости в данном случае выступает в качестве показателя, характеризующего степень риска проекта.
Дисконтированный период окупаемости рассчитывается аналогично простому периоду окупаемости, однако при суммировании чистого денежного потока производится его дисконтирование. В представленном Проекте дисконтированный период окупаемости при ставках дисконтирования 10 и 13% составляет  68 и 71 месяц соответственно.
Чистый приведенный доход - это стоимость, получаемая путем дисконтирования отдельно за каждый год разности всех оттоков и притоков денежных средств, накапливающихся за период функционирования проекта. Величина чистого приведенного дохода является абсолютным показателем, отражающим масштабы инвестиционного проекта и размер дохода, получаемого после возврата всей суммы заемных средств, рассчитанного на конец действия проекта. Чистый приведенный доход настоящего проекта на конец периода расчета интегральных показателей  при ставках дисконтирования 10 и 13%  составляет 39778 тыс. руб.  и 29984 тыс. руб. соответственно.
Рентабельность инвестиций (индекс прибыльности) показывает, сколько денежных единиц результата возникает с одной денежной единицы инвестиционных затрат (с учетом разновременности денежных потоков и учета ценности капитала во времени). Индекс прибыльности настоящего Проекта превышает нормативную величину, равную 1,00, это означает, что инвестиции и доходы приемлемы в соответствии с выбранной ставкой дисконтирования.
Внутренняя норма рентабельности (доходности) (IRR) определяется как ставка дисконтирования, при которой NPV принимает нулевое значение. IRR составляет с учетом финансирования настоящего Проекта за счет государственных и заемных средств 27,55%. IRR превышает принятую ставку дисконтирования по настоящему проекту и свидетельствует о его привлекательности.
Таблица 18 - Динамика  финансовых показателей на начало и конец реализации проекта
	Показатель
	2016 г.
	2024г.
	Относительное изменение, +/-

	1.Коэффициент абсолютной ликвидности,%
	0,11
	0,91
	0,8

	2.Коэффициент текущей ликвидности,%
	2,1
	2,8
	0,7

	2. Коэффициент оборачиваемости  рабочего капитала (NCT)
	0,51
	0,76
	0,25

	4.Коэффициент рентабельности   операционной прибыли (OPM),%
	6,75
	15,81
	9,06

	5.Коэффициент рентабельности    чистой прибыли (NPM),%
	6,75%
	15,76
	15,6925

	6.Рентабельность оборотных активов (RCA),%
	3,38
	12,03
	8,65

	7.Рентабельность инвестиций (ROI),%
	2,4
	4,63
	2,23

	8.Рентабельность собственного капитала
	2,86
	4,63
	1,77


Как мы видим, финансовые показатели демонстрируют рост, финансовая устойчивость деятельности организации возрастает.
Целью анализа рисков проекта является определение степени влияния варьируемых факторов на финансовые результаты. Наиболее распространенный метод используемый для проведения анализа рисков является метод имитационного моделирования. В качестве показателя, характеризующего финансовые результаты проекта, используется чистая приведенная стоимость (NPV).
В процессе анализа чувствительности инвестиционного проекта варьируется в определенном диапазоне значение выбранных факторов и определяется зависимость интегральных показателей эффективности от этих изменений.


Таблица 19 - Анализ рисков проекта, тыс. руб.
	№
п\п
	Параметр
	- 20%
	- 15%
	- 10%
	- 5%
	0
	5%
	10%
	15%
	20%

	1
	Объем сбыта
	7764
	13319
	18874
	24429
	29984
	35512
	40991
	46454
	51917

	2
	Цена сбыта
	-24013
	-10514
	2985
	16485
	29984
	43342
	56600
	69767
	82934

	3
	Прямые издержки
	61262
	53504
	45693
	37876
	29984
	22040
	14095
	6150
	-1793

	4
	Общие издержки
	41827
	38878
	35921
	32957
	29984
	27007
	24030
	21053
	18076

	5
	Зарплата персонала
	38162
	36123
	34081
	32035
	29984
	27931
	25878
	23825
	21772

	6
	Объем инвестиций
	81652
	68745
	55831
	42911
	29984
	17055
	4125
	-8803
	-21733


Чем шире диапазон параметров, в котором показатели эффективности остаются в пределах приемлемых значений, тем выше запас «прочности» проекта. В качестве фактора, в наибольшей степени оказывающего влияние на финансовые результаты производственной деятельности предприятия, выступает цена сбыта, прямые издержки и объем инвестиций.
Анализ риска инвестиционного проекта показал допустимую устойчивость проекта к изменениям таких важных составляющих, как общие издержки, зарплата персонала и объем сбыта. Диапазон значений данных параметров, в которых показатели эффективности остаются в пределах приемлемых значений, достаточно широк (отклонения значений от -20% до 20%). Менее устойчивыми являются параметры, характеризующие зависимость проекта от колебаний цены сбыта, прямых издержек и объема инвестиций. Такой фактор, как цена сбыта, способен обратить NPV проекта в отрицательную величину при условии уменьшения их на 15%, прямые издержки на 17%, объем инвестиций на 15% но проект рассчитан по пессимистическому сценарию, вероятность наступления таких событий незначительна. 
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Сельское хозяйство является  главным звеном системы продовольственной безопасности любого государства. Вопросы продовольственного обеспечения и продовольственной независимости являются гарантом социальной стабильности и национальной независимости.
Одним из направлений современной государственной политики является формирование экономической базы устойчивого развития  сельских территорий. Создание  условий для наращивания объемов производства сельскохозяйственной продукции, достижения финансовой устойчивости сельскохозяйственных организаций, повышении доступности кредитов, финансовой устойчивости малых форм хозяйствования. Активизировалась  инновационная деятельность. При всем этом, не удалось переломить негативную тенденцию снижения объемов производства молока.
Анализ производственной и финансовой деятельности сельскохозяйственных приятий служит инструментом для контроля и мониторинга за деятельностью организации. Показатели, полученные в результате анализа, имеют особую значимость для инвесторов, планирующих вложение инвестиций в надежную, стабильную и показывающую реальные результаты использования финансовых ресурсов организацию.
Основными критериями оценки финансового состояния, которые использовались  в работе следующие:
- ликвидность (платежеспособность)
- финансовая устойчивость;
- деловая активность;
- финансовая результативность (прибыльность, рентабельность).
Финансовое состояние компании оценивается показателями платежеспособности и ликвидности. Ликвидность отображает способность  какого-либо актива фирмы трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности определяется продолжительностью периода времени, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена. Чем короче  этот период, тем выше ликвидность данного вида актива предприятия. Платежеспособность в свою очередь  означает наличие у компании денежных средств и их эквивалентов, величина которых является достаточной для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения.
Сущность финансовой устойчивости определяется эффективным формированием, использованием и распределением  финансовых ресурсов организации, обеспечивающее развитие предприятия на основе роста прибыли и капитала при сохранении кредитоспособности и платежеспособности  при условии допустимого риска,  величину которого определяет инвестор.
Деловая активность показывает  результативность работы компании относительно величины авансированных ресурсов или величины их потребления в процессе производства. Деловая активность проявляется в динамичности развития хозяйствующего субъекта, достижения им поставленных целей, а также скорости оборота средств предприятия.
Основным показателем безубыточности работы компании является прибыль - конечный результат всей хозяйственной деятельности. 
Рассмотрев критерии  оценки финансово-хозяйственной деятельности в СПК «Важ Курья», можно заключить:
1. Сельскохозяйственный производственный кооператив «Важ Курья» является одной из организаций в Корткеросском районе, сохранивший свой ресурсный и производственный потенциал. Его специализация – производство продукции животноводства, которая представлена производством молока и мяса КРС.
2. Сельскохозяйственный производственный кооператив «Важ Курья»  имеет удовлетворительную структуру баланса и является платежеспособным, то есть имеет в наличии финансовые возможности для регулярного и своевременного погашения долговых обязательств.
3. С  учетом субсидий из бюджетов всех уровней, предприятие ежегодно получает прибыль от реализации сельскохозяйственной продукции, работ и услуг.
4. Способность предприятия погасить обязательства в определенные сроки характеризуется коэффициентом текущей ликвидности. СПК «Важ Курья» является платежеспособным предприятием.
5. Для оценки надежности деятельности предприятия и его способности выдержать убытки следует использовать коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами. Из анализа видно, что данный коэффициент в СПК «Важ Курья» показывает формирование оборотных  активов  за счет собственных средств предприятия.
Эффективность хозяйственной деятельности анализируется  с помощью коэффициентов рентабельности. Ежегодно, показатели рентабельности положительные (с учетом субсидий), хотя имеется незначительная тенденция к снижению, а значит и к ухудшению финансового состояния предприятия.
Для дальнейшего развития  и улучшения финансового состояния предприятия предлагается провести следующие мероприятия:
-совершенствовать кадровую политику;
-внедрение новых технологий, приобретение высокопроизводительной техники, инновационных технологий для сокращения доли затрат ручного труда;
- активнее привлекать инвесторов для долгосрочных проектов развития предприятия;
- строительство нового современного животноводческого комплекса;
-грамотно заниматься  планированием и прогнозированием управления предприятия;
-продумывать и тщательно планировать политику ценообразования;
-осваивать новые методы и технику управления предприятием.
Предполагаемая величина среднего уровня рентабельности проекта ( с учетом субсидий) составит 30%, период окупаемости 59 месяцев.
Строительство комплекса позволит решить следующие задачи:
- обновить материально-технической базу предприятия агропромышленного комплекса СПК «Важ Куръя»;
- повысить продуктивность и качество молочной продукции комплекса за счет применения современных технологий беспривязного содержания скота и системы доения в доильном зале;
-  внедрить комплексное управление и контроль за состоянием молочного стада, ветеринарное обслуживание и оперативное выявление возможных инфекций; 
- создать высокооплачиваемые вакансии для специалистов и рабочих с определенным уровнем квалификации;
- реализовать общественные интересы не только через выпуск высококачественной продукции, но и увеличение базы налоговых отчислений.
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Рисунок 1 - Структура управления СПК «Важ Курья»






Приложение Б
Таблица 1- Баланс  СПК «Важ Курья»
	Наименование показателя
	Код строки
	На 31 декабря 2013 года
	На 31 декабря 2014 года
	На 31 декабря 2015 года

	АКТИВ

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Основные средства
	1150
	18490
	17437
	12694

	Итого по разделу I
	1100
	18490
	17437
	12694

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Запасы
	1210
	15775
	18990
	23914

	Дебиторская задолженность
	1230
	951
	428
	327

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	1250
	24
	3
	57

	Итого по разделу II
	1200
	16750
	19421
	24298

	БАЛАНС
	1600
	35240
	36858
	36992

	ПАССИВ

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

	Итого по разделу III
	1300
	23500
	26066
	28122

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Заемные средства
	1410
	2755
	1404
	542

	Прочие обязательства
	1450
	355
	219
	323

	Итого по разделу IV
	1400
	3110
	1623
	865

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Заемные средства
	1510
	0
	250
	632

	Кредиторская задолженность
	1520
	1675
	1964
	2243

	Прочие обязательства
	1550
	6955
	6955
	5130

	Итого по разделу V
	1500
	8630
	9169
	8005

	БАЛАНС
	1700
	35240
	36858
	36992



Приложение В
Таблица 1-Задолженность СПК «Важ Курья»
	Вид задолженности
	Сумма, т.р.

	
	01.01.2013
	01.01.2014
	01.01.2015

	1.Дебиторская задолженность
	1280
	953
	428

	В том числе:

	Покупатели и заказчики
	93
	95
	173

	Прочие
	1187
	858
	255

	2. Кредиторская задолженность
	2635
	3889
	4839

	В том числе:

	Поставщики и подрядчики
	653
	551
	1452

	Задолженность перед персоналом организации
	0
	0
	0

	Задолженность по налогам и сборам
	169
	503
	410

	Займы
	0
	250
	632

	Кредиты
	1675
	1964
	2243

	Прочие кредиторы
	138
	621
	102

	Дебетовое сальдо
	-1355
	-2936
	-4411























Приложение Г
Таблица 1- Перечень и стоимость объектов строительства
	№ п\п
	Наименование
	Стоимость,
тыс. руб.

	1
	Здание телятника №1  (33.4 х 90.0)
	36052,5

	2
	Здание коровника №2 (33.4 х 90.0)
	36052,5

	3
	Доильно-молочный блок (18.0 х 48.0)
	25820,0

	4
	Родильное отделение с телятником (18.0 х 42.0)
	8130,0

	5
	Переходная галерея (6.00 х 18.0) 2шт.
	2879,2

	6
	Предлагуна 
	2262,0

	7
	Лагуна (67.0х38.0) - 2 шт.
	3727,0

	8
	Внутренние пути и разворотные площадки
	20319,6

	9
	Вертикальная планировка
	2115,0

	10
	Ограждение комплекса
	1230,0

	11
	Сенажные траншеи (20 х 76 х 4) - 3 шт.
	34199,9

	12
	Сенохранилище (21 х 42)
	4800,0

	13
	Санитарный пропускник и проходная
	3300,7

	14
	Пожарные резервуары
	1200,0

	15
	Внутриплощадочные сети электроснабжения
	2179,4

	16
	Станция сепарации 
	1439,6

	17
	Убойно-санитарный пункт
	1520,9

	18
	Крематор
	379,931

	19
	Система навозоудаления
	2501,6

	20
	Внутриплощадочные сети водопровода
	1249,9

	21
	Проектные работы
	800,0

	22
	Итого
	192159,731













Приложение Д
Таблица 1- Перечень оборудования для МТФ
	Наименование
	Ед. изм.
	Кол-во
	Цена, тыс. руб.
	Сумма, тыс. руб.

	Коровник

	Скрепер навозоудаления
	к-т
	2
	1883,72
	3767,4

	Щетка-чесалка для коров
	шт
	4
	203,2
	812,8

	Поилка групповая
	шт
	12
	111,7
	1340,4

	Насос для навозных стоков
	шт
	2
	1091,8
	2183,6

	Вентиляция коровник(панели, шахты, метеостанция)
	к-т
	1
	6481,7
	5185,3

	Стойловое оборудование коровник
	к-т
	1
	4324,3
	4324,3

	Итого оборудование коровник
	
	
	
	17613,8

	Телятник

	Поилка групповая
	шт
	14
	111,7
	1563,8

	Скрепер навозоудаления
	к-т
	2
	1883,7
	3767,4

	Станции выпойки телят CF1000
	к-т
	1
	2858,2
	2858,2

	Вентиляция телятник(панели, шахты, метеостанция)
	к-т
	1
	4981,0
	4981,0

	Стойловое оборудование телятник
	к-т
	1
	4480,0
	4480,0

	Итого оборудования телятник
	
	
	
	17650,4

	Доильно-молочный блок

	Доильный зал «Елочка» 2*12
	к-т
	1
	23640,0
	23640,0

	Танк охладитель DXCR 8 тонн
	шт
	1
	3900,4
	3900,4

	Танк охладитель DXO 500 литров (для маститного молока)
	шт
	1
	549,4
	549,4

	Итого оборудования ДМБ
	-
	-
	-
	28089,8

	Напольные покрытия

	Резиновое покрытие в аллеи, проходы и накопитель(коровник и телятник)
	м2
	3078
	2,5
	7695,0

	Маты в лежанки (коровник и телятник)
	шт
	718
	4,4
	3159,2

	Итого напольных покрытий
	-
	-
	-
	10854,2

	Итого стоимость оборудования
	
	
	
	74208,2



[bookmark: _Toc472951390]




Приложение Е
В бизнес-плане рассчитаны поступления, направленные на возмещение части затрат по проектируемым мероприятиям, в соответствии: 
-  постановлением правительства Республики Коми от 24 декабря 2012 г. № 576 г.  О мерах по реализации Государственной программы Республики Коми «Развитие сельского хозяйства и регулирование рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия, развитие рыбохозяйственного комплекса в Республике Коми» в 2013-2015 годах;
- Постановление Правительства РФ от 24 июня 2015 г. N 624 "Об утверждении Правил предоставления и распределения субсидий из федерального бюджета бюджетам субъектов Российской Федерации на возмещение части прямых понесенных затрат на создание и модернизацию объектов агропромышленного комплекса, а также на приобретение техники и оборудования"
В другие поступления входят средства государственной поддержки представленные в таблице 16.
Таблица  1- Расшифровка других поступлений по годам
	№
п\п
	Показатели
	Ед. изм.
	Итого
тыс. руб.
	План

	
	
	
	
	5-12
2016г[footnoteRef:1]. [1:  - В расчетной части проекта за 2016г., итоговая сумма других поступлений будет равняться 83397,4 тыс. руб. Т.к., субсидии на комбикорм и товарное молоко рассчитывается за период с мая по декабрь (2023 + 3320,0) / 12 * 8 = 3562,0 тыс. руб. Итого отраженных в проекте других поступлений за 2016г., составит 3562 + 30000 + 15000+202,5+632,9+34000 = 83397,4 тыс. руб.   
] 

	2017г.
	2018г.
	2019г.
	2020г.
	2021г.
	2022г.
	2023г.
	2024г.

	1.
	Поголовье КРС
	гол
	-
	436
	564
	694
	730
	750
	781
	781
	781
	781

	2.
	В т.ч. коров
	гол
	-
	180
	210
	240
	270
	300
	336
	336
	336
	336

	3.
	Условные головы, 
	голов
	-
	333,6
	422,4
	512,4
	546
	570
	603
	603
	603
	603

	4.
	Субсидия на комбикорм, ставка 1516 руб\квартал
	тыс. руб.
	-
	505,7
	640,4
	776,8
	827,7
	864,1
	914,1
	914,1
	914,1
	914,1

	5.
	Годовая сумма субсидий
	тыс. руб.
	28411,4
	1349
	2561,4
	3107,2
	3310,9
	3456,5
	3656,6
	3656,6
	3656,6
	3656,6

	6.
	Товарное молоко
	т
	-
	595
	718
	869
	1004
	1145
	1383,8
	1451
	1451
	1451

	7.
	Субсидия на товарное молоко, ставка 5580 руб.
	тыс. руб.
	62839,5
	2213
	4006,4
	4849
	5719,5
	7192,6
	9011,7
	9949,1
	9949,1
	9949,1

	8.
	Субсидия РК  на строительство МТФ
	тыс. руб.
	60000
	30000
	30000
	-
	-
	-
	-
	-
	
	

	9.
	Субсидия РК на технич. и технол. перевоор.
	тыс. руб.
	45000
	15000
	15000
	15000
	-
	-
	-
	-
	
	

	10.
	Субсидии на приобретение плем. скота
	тыс. руб.
	1215
	202,5
	337,5
	337,5
	337,5
	-
	-
	-
	
	

	11.
	Субсидия РФ на строительство МТФ
	тыс. руб.
	52483,6
	-
	52483,6
	-
	-
	-
	-
	-
	
	

	12.
	Субсидия на возмещение % по кредиту
	тыс. руб.

	8493,3
	632,9
	1939,9
	1734,5
	1434,5
	1134,5
	834,5
	534,5
	234,4
	13,6

	13.
	Собственные средства
	
	82000
	34000
	48000
	
	
	
	
	
	
	

	14.
	Итого других поступлений
	тыс. руб.
	
340442,8
	
83397,4
	154328,8
	25028,2
	10802,4
	11783,6
	13502,8
	14140,2
	13840,1
	13619,3
























Приложение Ж
Таблица 1 - Показатели экономической эффективности проекта при сокращении или отмене государственной финансовой поддержки на его реализацию
	Перечень технико-экономических показателей проекта
	Ед. 
измер.
	Значение показателя

	Период расчета интегральных показателей 
	мес.
	80

	Ставка дисконтирования 
	%
	10

	Период окупаемости – РВ 
	мес.
	>104

	Дисконтированный период окупаемости – DPB 
	мес.
	>104

	Средняя норма рентабельности – ARR
	%
	0,03

	Чистый приведенный доход – NPV
	тыс. руб.
	-199983

	Индекс прибыльности – PI
	%
	0,02

	Внутренняя норма рентабельности – IRR
	%
	0,00

	Модифицированная внутренняя норма рентабельности – MIRR
	%
	0,00




Источники собственных средств	2013	2014	2015	23500	26066	28122	Основные средства	2013	2014	2015	18490	17437	12694	Наличие собственных оборотных средств	2013	2014	2015	5010	8629	15428	2015 г.
2015	Скот в живой массе	Молоко	Мясо, реализованное в переработанном виде	Прочая продукция, работы и услуги	568	12631	284	710	2
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