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В условиях рыночной экономики для того, чтобы предприятие не обанкротилось, необходимо знать, как управлять финансами, какую необходимо иметь структуру капитала, а также какую долю должны занимать заемные средства в нем и собственные. Финансовое состояние предприятия – важнейшая характеристика уровня эффективности экономической деятельности предприятия. Поэтому необходимо понимать важность значения и правильность оценки финансового состояния. 
Контроль и анализ финансового состояния позволяет оценить текущее состояние предприятия, а следовательно, и своевременно выявить проблемы, а также спрогнозировать дальнейшее положение и разработать мероприятия по их решению.  Оно влияет на производственную, коммерческую и инвестиционную деятельность предприятия, т. к. неудовлетворительное финансовое состояние ведет к несвоевременным расчетам с работниками предприятия, поставщиками, бюджетом, может привести в конечном итоге в банкротству.
Объектом исследования является сельскохозяйственный производственный кооператив сельскохозяйственной артели (колхоз) «Лекминский» (СПК СХА (колхоз) «Лекминский»). Период исследования – 2014-2016 гг.
Цель данной работы – дать оценку финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский».
В ходе исследования решен ряд задач:
· ознакомиться с  понятием, значением и задачами анализа финансового состояния, а также информационным обеспечением его анализа;
· исследовать методы анализ имущественного положения и капитала организации, ликвидности баланса и платежеспособности предприятия, финансовой устойчивости предприятий;
· изучить методы прогнозирования финансового состояния;
· исследовать организационно-правовой характеристика СПК СХА (колхоз) «Лекминский», а также дать его общую экономическую характеристику;
· проанализировать финансового состояния исследуемого предприятия, а именно: имущественное положение и капитал, ликвидность баланса и платежеспособность, финансовую устойчивость;
· оценить вероятность банкротства колхоза;
· разработать мероприятия по улучшению финансового состояния предприятия;
· сделать прогноз финансового состояния колхоза с учетом предложенных мероприятий.
В ходе работы основными методами и приемами исследования были: диалектический, дедукция, сравнение, сводка, группировка, цепные подстановки, относительные и абсолютные разницы, факторный анализ.
В качестве информационной базы использованы:
· бухгалтерская отчетность исследуемого предприятия;
· законодательные акты;
· учебники и учебные пособия;
· научные публикации по выбранной теме.




[bookmark: _Toc494362871]1.  Теоретические основы оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия
[bookmark: _Toc494362872]1.1.  Понятие, значение и задачи анализа финансового состояния. Информационное обеспечение

Характерная для современных предприятий черта – это возрастание роли финансов, выдвижение на первый план финансовых аспектов деятельности. Управление финансами требует глубокого анализа, который позволяет точно оценить сложившуюся ситуацию. Поэтому возрастает роль и приоритетность финансового анализа. Основным его содержанием является комплексное системное изучение финансового состояния предприятия, а также факторов его формирования. Это необходимо для оценки степени финансовых рисков и прогнозирования уровня доходности капитала.
Финансовое состояние предприятия показывает способность предприятия финансировать свою деятельность, а также постоянно поддерживать свою платежеспособность и инвестиционную деятельность. В ходе деятельность предприятия происходит непрерывный кругооборот капитала, меняется его структура, источники его формирования, а также наличие и потребность в финансовых ресурсах, другими словами, меняется финансовое состояние предприятия. 
Его внешним проявлением является платежеспособность, а внутренней стороной – финансовая устойчивость, которая отражает сбалансированность денежных потоков, доходов и расходов, средств и источников их формирования.
Устойчивое финансовое состояние, в первую очередь, положительно влияет на объем основной деятельности, на обеспечение производства необходимыми ресурсами. В связи с этим финансовая деятельность должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала, а также его эффективное использование.
Главной целью финансовой деятельности предприятия является наращивание собственного капитала и обеспечение устойчивого положения на рынке. Для достижения этого необходимо постоянно поддерживать платежеспособность и рентабельность предприятия, оптимизировать структуру актива и пассива баланса.
Основными задачами анализа финансового состояния предприятия являются:
· своевременная о объективная диагностика финансового состояния предприятия;
· обнаружение «слабых» мест в финансовом состоянии и изучение причин их появления;
· поиск резервов, необходимых для улучшения финансового состояния предприятия, его платежеспособности и финансовой устойчивости;
· разработка мероприятий на предприятии, направленных на улучшение финансового состояния;
· прогнозирование возможных финансовых результатов, а также разработка моделей финансового состояния предприятия при различных вариантах использования ресурсов.
Анализ финансового состояния можно разделить на внешний и внутренний. Внутренний анализ предполагает исследование механизмов формирования, размещения и использования капитала. Его цель – поиск резервов укрепления финансового состояния предприятия, а также повышение доходности и наращивание собственного капитала. Целью внешнего анализа является изучение финансового состояния субъекта для прогнозирования степени риска инвестирования капитала и уровня его доходности.
По мнению большинства авторов, анализ финансового состояния необходимо проводит в следующем порядке. Целесообразно начинать анализ с изучения формирования и размещения капитала предприятия, оценки качества управления его активами и пассивами, а также определения операционного и финансового риска.
На следующем этапе необходимо проанализировать эффективность и интенсивность использования капитала, оценить деловую активность предприятия, а также риск утраты его деловой репутации.
После этого следует изучить финансовое равновесие между отдельными разделами и подразделами актива и пассива баланса по функциональному признаку и оценить степень финансовой устойчивости предприятия.
Затем необходимо изучить ликвидность баланса, сбалансированность денежных потоков и платежеспособность предприятия.
На последнем этапе проанализированные данные обобщаются и делается прогноз финансового состояния предприятия на будущее, а также оценивается вероятность банкротства.
Анализ финансового состояния предприятия основывается по большей части на относительных показателях. Это связано с тем, что абсолютные показатели в условиях инфляции трудно привести в сопоставимый вид. Относительные показатели в свою очередь можно сравнивать с:
· общепринятыми «нормами» для оценки степени риска и прогнозирования возможности банкротства;
· аналогичными данными других предприятий;
· аналогичными данными за предыдущие года.
После этого изучают данные изменения уровня полученных коэффициентов, оценивают степень их чувствительности к управленческим воздействиям.
Основными источниками информации для проведения анализа финансового состояния предприятия являются:
· бухгалтерский баланс;
· отчет о прибылях и убытках;
· отчет об изменении капитала;
· отчет о движении денежных средств;
· пояснительная записка;
· формы статистической отчетности.
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«Капитал – это средства, которыми располагает субъект хозяйствования для осуществления своей деятельности с целью получения прибыли.» [28] Руководству предприятия необходимо иметь четкое представление о том, за счет каких источников ресурсов оно будет осуществлять свою деятельность, а также в какие сферы вкладывать свой капитал. В деятельности предприятия ключевым моментом является забота об обеспечении бизнеса необходимыми финансовыми ресурсами.
В задачи анализа капитала входят:
· изучение состава и динамики источников формирования капитала;
· выявление факторов изменения их величины;
· определение стоимости отдельных источников привлечения капитала;
· оценка уровня финансового риска;
· оценка изменений, которые произошли в пассиве баланса с точки зрения повышения уровня финансовой устойчивости предприятия;
· обоснование оптимального варианта соотношения собственного и заемного капитала.
Формируется капитал предприятия за счет двух групп источников: собственных и заемных. В состав собственного капитала входят:
· «уставный капитал – это сумма средств учредителей для обеспечения уставной деятельности» [28]; формируется в процессе первоначального инвестирования средств;
· добавочный капитал – это такой источник средств предприятия, который образован в результате переоценки имущества или продажи акций выше их номинальной стоимости;
· резервный капитал, который создается в соответствии с законодательством или учредительными документами за счет чистой прибыли самого предприятия и выступает в качестве страхового фонда для возмещения возможных убытков;
· нераспределенная прибыль, являющаяся основным источником пополнения собственного капитала; она является внутренним источником самофинансирования предприятия.
«Заемный капитал – это кредиты банков и финансовых компаний, займы, кредиторская задолженность, лизинг, коммерческие бумаги и т. д.» [28] Заемный капитал можно разделить на долгосрочный и краткосрочный. 
При формировании структуры капитала следует учитывать особенности каждой из его составляющих. Собственных капитал прост в привлечении. Кроме того, он обеспечивает более устойчивое финансовое положение и снижает риск банкротства. Однако данный вид капитала инвестируется на длительный срок и подвержен большему риску и ограничен в размерах. Помимо этого, финансирование деятельности предприятия только за счет собственного капитала не всегда выгодно, например, если производство имеет сезонный характер. В этом случае в определенные периоды на счетах в банке будут накапливаться большие средства, а в другие периоды будет их недостаток.
Если же предприятие создано по большей части за счет краткосрочных обязательств, то у него будет неустойчивое финансовое положение в связи с тем, что необходима постоянная оперативная работа с краткосрочными обязательствами. Кроме того, еще одним недостатком данной источника финансирования является сложность процедуры привлечения и высокая зависимость капитала от сложившейся конъюнктуры на финансовых рынках.
От степени оптимального соотношения собственного и заемного капитала во многом зависит финансовое положение предприятия.
В ходе анализа структуры и динамики изменения собственного капитала необходимо опираться на данные Отчета об изменениях капитала, а заемного – на данные Пояснительной записки. 
Капитал имеет свою стоимость, представляющую собой цену, которую предприятие платит за его привлечение. Стоимость собственного капитала равна отношению суммы чистой прибыли, изъятой собственниками предприятия за период, к средней сумме собственного капитала в этом же периоде. Стоимость кредитных ресурсов – это отношение суммы начисленных процентов к средней сумме кредитов банка в рассматриваемом периоде.
Финансовое состояние предприятия также зависит от того, каким имуществом оно располагает и какие доходы приносят активы. Данные о размещении капитала содержатся в активе бухгалтерского баланса. 
Активы предприятия делятся на внеоборотные и оборотные. 
Внеоборотные активы – это «вложения средств с долговременными целями в недвижимость, облигации, акции, запасы полезных ископаемых, совместные предприятия, нематериальные активы и т. д.» [28] К внеоборотным активам относятся:
· основные средства (средства производства, используемые свыше 12 месяцев, например, здания, машины, оборудование);
· нематериальные активы(исключительные авторские права, права на товарные знак и т. п.);
· долгосрочные финансовые вложения (инвестиции в долгосрочные ценные бумаги, в уставные капиталы других организаций);
· прочие.
Кроме того, основные средства и нематериальные активы переносят свою стоимость на стоимость производимую с их помощью продукцию постепенно, по мере износа путем начисления амортизации.
Оборотными активами предприятия считаются те средства производства, которые используются в одном производственном цикле и полностью переносят свою стоимость на произведенную продукцию. К ним относятся:
· производственные запасы, т. е. предметы труда, которые необходимы для производственного процесса (сырье, основные и вспомогательные материалы, покупные полуфабрикаты, топливо, тара);
· незавершенное производство и полуфабрикаты собственного производства (предметы труда, не обработанные полностью и подлежащие дальнейшей переработке или продаже). В стоимость незавершенного производства входят стоимость расходуемых материалов, сырья, топлива, энергии, воды, а также сумма заработной платы работников.
· расходы будущих периодов – те расходы, которые были осуществлены в текущем периоде, но включаться в стоимость будущих периодов (расходы на освоение новых видов продукции, плата за подписные издания, авансовая оплата аренды и другое);
· денежные средства (наличные в кассе, средства на счетах в банках); 
· готовая продукция;
· отгруженная продукция – та продукция, которая была отправлена покупателю, но денежные средства за нее еще не получены;
· ценные бумаги сроком до 1 года;
· дебиторская задолженность – средства, которые данной организации должны юридические и физические лица.
В ходе анализа необходимо изучить состояние, динамику и структуру активов. При этом следует иметь в виду, что от изменения состава и динамики оборотных средств в значительной степени зависит финансовое состояние предприятия, как от наиболее мобильной части капитала. Стабильность структуры оборотного капитала является свидетельством устойчивого, хорошо отлаженного процесса производства и сбыта продукции. 
Цель анализа активов предприятия – своевременное выявление и устранение недостатков управления активами и нахождение резервов повышения эффективности его использования.
При анализе основных фондов целесообразно рассмотреть такие показатели, как:
· фондоотдача показывает, сколько продукции выпущено на 1 рубль стоимости основных средств; 
· фондоемкость, отражающая среднегодовую стоимость основных средств, которая приходится на 1 рубль реализованной продукции;
· фондовооруженность, показывающая, сколько основных фондов в стоимостном выражении приходиться на одного работника.
При анализе оборотных активов целесообразно рассчитать период оборачиваемости активов как в целом, так и по отдельным видам. Для этого вначале следует рассчитать коэффициент оборачиваемости, которые показывает количество оборотов, которые совершают оборотные средства за рассматриваемый период и определяет объем реализованной продукции, приходящейся на 1 рубль оборотных средств. Он равен отношению объема реализованной продукции к среднегодовому остатку оборотных активов. Длительность одного оборота оборотных средств показывает, сколько дней занимает полный оборот оборотных средств. Рассчитывается как отношение числа дней в рассматриваемом периоде к коэффициенту оборачиваемости. Чем меньше продолжительность оборота, тем меньше требуется оборотных средств, а значит – они используются эффективно. При улучшении использования оборотные средства высвобождаются.
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Ликвидность баланса – «степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств.»  [28] Анализ ликвидности баланса предполагает сравнение средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков.
По степени ликвидности активы предприятия делятся на:
А1 – наиболее ликвидные активы (денежные средства, краткосрочные финансовые вложения);
А2 – быстрореализуемые активы (дебиторская задолженность и прочие активы)
А3 – медленно реализуемые активы (запасы, долгосрочные активы);
А4 – труднореализуемые активы (основные средства и нематериальные активы).
По степени срочности оплаты пассивы баланса подразделяются на:
П1 – наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность, прочие пассивы);
П2 – краткосрочные пассивы (краткосрочные кредиты и займы);
П3 – долгосрочные пассивы (долгосрочные кредиты и займы);
П4 – постоянные пассивы (третий раздел бухгалтерского баланса).
Баланс считается абсолютно ликвидным, если соблюдаются следующие неравенства:
А1 ≥ П1, А2 ≥ П2, А3  ≥ П3, А4 ≤ П4.
Выполнение первых трех соотношений влечет выполнение и четвертого. Последнее неравенство имеет глубокий экономический смысл: его выполнение свидетельствует о соблюдении минимального условия финансовой устойчивости – наличии у предприятия собственных оборотных средств.
Если одно или несколько неравенств не выполняется, то ликвидность баланса в большей или меньшей степени отличается от абсолютной. В таких случая недостаток средств по одной группе активов компенсируется их избытком по другой. Однако данная компенсация имеет место лишь по стоимостной величине, т. к. в реальной платежной ситуации менее ликвидные активы заменить более ликвидные не могут.
Сравнение наиболее ликвидных и быстрореализуемых активов с наиболее ликвидными и краткосрочными пассивами позволяет оценить текущую ликвидность. В то же время сопоставление медленно реализуемых активов с долгосрочными и среднесрочными пассивами характеризует перспективную ликвидность. Текущая ликвидность говорит о платежеспособности или, наоборот, неплатежеспособности предприятия на ближайший промежуток времени. Перспективная ликвидность – прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих поступлений и платежей.
Платежеспособность – это «способность предприятия рассчитываться по своим обязательствам.» [9] Платежеспособность предприятия оценивается с помощью коэффициентов платежеспособности. Они отражают возможность предприятия погасить краткосрочную задолженность за счет оборотных средств. К таким коэффициентам относятся:
· коэффициент абсолютной ликвидности, равный отношению денежных средств к краткосрочным пассивам. Он показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть покрыта наиболее ликвидными оборотными активами (денежными средствами и краткосрочными финансовыми вложениями). Нормальным уровнем считается 0,03-0,08.
· коэффициент промежуточного покрытия, представляющий собой часть краткосрочной задолженности, которую предприятие может покрыть за счет денежных средств, краткосрочных финансовых активов и дебиторской задолженности. Нормальным уровнем является значение 0,7.
· коэффициент текущей ликвидности, равный отношению суммы оборотных активов к краткосрочным пассивам. Нормальный уровень – 1,5-3, но не ниже 1. Чем выше данный коэффициент, тем большее доверие предприятие вызывает у кредиторов.
При оценке динамики и уровня платежеспособности предприятия следует принимать в расчет ряд факторов:
· характер деятельности предприятия (например у предприятий розничной торговли велик удельный вес денежных средств, а у промышленных – запасов);
· условия расчетов с дебиторами;
· состояние запасов (у предприятия может быть излишек или недостаток запасов по сравнению с величиной, необходимо для бесперебойной деятельности);
· состояние дебиторской задолженности (наличие или отсутствие ее в составе просроченных долгов).
«Кредитоспособность – это возможность, имеющаяся у предприятия для своевременного погашения кредита.» [28] Кредитоспособность подразумевает возможность погашения не только основного долга, но и процентов.
Основными показателями оценки кредитоспособности выступают:
1. Отношение объема реализации к чистым ликвидным активам. Данный коэффициент показывает эффективность использования оборотных активов. Чем выше уровень показателя, тем выше уровень кредитоспособности предприятия. 
2. Отношение объема реализации к собственному капиталу. Коэффициент отражает оборачиваемость собственных источников капитала. 
3. Отношение краткосрочной задолженности к собственному капиталу. Отражает долю краткосрочной задолженности к собственному капиталу предприятия. 
4. Отношение дебиторской задолженности к выручке от реализации. Коэффициент характеризует величину среднего периода времени, который затрачивается на получение причитающихся с покупателей денег. Ускорение оборачиваемости дебиторской задолженности – признак повышения кредитоспособности предприятия.
5. Отношение ликвидных активов к краткосрочным обязательствам предприятия. В данном случае лучшим способом повышения кредитоспособности предприятия является одновременное снижение чистых текущих активов, собственного капитала и дебиторской задолженности.
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«Финансовая устойчивость предприятия — это способность предприятия нормально функционировать и развиваться, сохраняя равновесие активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде.» [1]
На практике нередко увеличение объема реализации вызывает рост оборотных активов в части запасов и в части дебиторской задолженности. В свою очередь увеличиваются и долговые обязательства предприятия, особенно в форме кредиторской задолженности. В данном случае повышение кредитоспособности будет достигнуто, если объем реализации увеличиться в большей степени, нежели запасы и дебиторская задолженность, а кредиторская задолженность – быстрее дебиторской.
Понятие «финансовая устойчивость» более широкое в отличие от «платежеспособности» и «кредитоспособности». Оно включает в себя оценку разных сторон деятельности предприятия. 
Важнейшей характеристикой финансового состояния является стабильность деятельности предприятия в долгосрочной перспективе. Она связана со структурой баланса предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов.
При оценке финансовой устойчивости рассматривается система коэффициентов:
1. Коэффициент автономии (независимости). Он рассчитывается как отношение собственного капитала к валюте баланса. Коэффициент автономии характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, которые были авансированы в его деятельность. Чем выше данный показатель, тем более финансово устойчиво, стабильно и независимо предприятие от кредиторов.
2. Коэффициент концентрации заемного капитала. Показывает долю заемного капитала в валюте баланса.
3. Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала. Рассчитывается как отношение заемного капитала к собственному. Показатель характеризует величину заемных средств на каждый рубль собственного капитала, вложенных в активы организации.
4. Коэффициент маневренности собственных средств. Он равен отношению собственных оборотных средств к собственному капиталу. Данный коэффициент показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности предприятия, другими словами, какая часть, которая вложена в оборотные средства, а какая капитализирована. Значение показателя зависит от вида деятельности предприятия и структуры активов. 
5. Коэффициент структуры долгосрочных вложений. Представляет собой отношение суммы долгосрочных пассивов к валюте баланса и показывает, какая часть внеоборотных активов была профинансирована за счет долгосрочных заемных активов.
6. Коэффициент устойчивого финансирования. Он равен отношению перманентного капитала к сумме внеоборотных и оборотных активов. Перманентный капитал складывается из собственного капитала и долгосрочных обязательств. Данный коэффициент характеризует степень независимости или, наоборот, зависимости предприятия от краткосрочных заемных источников.
Выделяют четыре типа финансовой устойчивости:
1. Абсолютная устойчивость, когда производственные запасы полностью покрываются собственными оборотными средствами. Другими словами, предприятие не зависит от внешних кредиторов. Однако это не всегда экономически целесообразно.
2. Нормальная устойчивость. Производственные запасы формируются за счет собственных и краткосрочных займов.
3. Неустойчивое финансовое положение. Предприятию недостаточно собственных оборотных средств и краткосрочных займов для формирования запасов. Оно прибегает к использованию краткосрочной финансовой задолженности. Это может привести к задержкам заработной платы и расчетов с поставщиками.
4. Критическое финансовое положение. Кроме перечисленного в предыдущем пункте добавляется несвоевременное погашение кредитов и займов, не выполнение во время предприятием своих платежных обязательств.
 Финансовая устойчивость предприятия может быть восстановлена следующими способами:
· ускорить оборачиваемость текущих активов, как итог, произойдет относительное его сокращение на рубль товарооборота, выручки;
· обоснованно уменьшить запасы и затраты;
· пополнить собственный оборотный капитал из внутренних и внешних источников.

[bookmark: _Toc494362876]1.5. Оценка вероятности банкротства

Для любого предприятия важно прогнозирование стабильности развития в долгосрочной перспективе. На сегодняшний момент многие российские организации попадают под признаки банкротства, которые обозначены федеральным законом  № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» от 26.10.2002. [21] В случае реализации процедуры банкротства в той мере, в которой она соответствует неплатежеспособности российских организаций, могут появиться масштабные негативные последствия, которые государство не сможет устранить.
В федеральном законе №127-ФЗ от 26.10.2002 установлен только один критерий неплатежеспособности, а именно: неспособность должника удовлетворить в полном объеме требования кредиторов и (или) исполнить обязанности по уплате обязательных платежей сроком свыше 3 месяцев. Однако только одного критерия для диагностики банкротства недостаточно. В качестве дополнительных показателей могут выступать: нерентабельность выпускаемой продукции, наличие стойкой тенденции получения убытков, увеличение величины собственного капитала и т. п.
Существует огромное количество методик прогнозирования наступления банкротства предприятия. Все их можно разделить на три группы [21]:
1) официальные, т. е. закрепленные в нормативных актах;
2) экспертные (метод балльной оценки, метод А-счета);
3) методы, основанные на оценке многофакторных прогнозных моделей.
В российской практике чаще всего используют официальные методы. Они предполагают расчет ограниченного количества показателей. Они описаны в Правилах проведения арбитражным управляющим финансового анализа, которые утверждены постановление Правительства РФ № 367 от 25.06.2003. При использовании данной методики рассчитываются коэффициенты платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности и иных характеристик. У вышеуказанной методики есть и достоинства, и недостатки. К первым относят оценку всех сторон финансово-хозяйственной деятельности предприятия. А ко вторым – отсутствие четкой взаимосвязи между показателями, затрудняющее их экономическую интерпретацию в части оценки вероятности банкротства.
В западных странах в основном используют экспертные методы и методы, основанные на оценке многофакторных прогнозных моделей. Первая группа методов предполагает оценку не только коэффициентов финансового состояния предприятия, но и субъективную экспертную оценку качественных критериев деятельности предприятия. Оценивают дополнительные критерии такие, как текучесть кадров, качество менеджмента и маркетинга, используемые на исследуемом предприятии. Достоинством данных методов является комплексных подход к оценке не только вероятности банкротства, но и к финансовому состоянию организации в целом. Но есть и недостаток – применение многокритериальных параметров, которые требуют разнопланового информационного обеспечения.
И в отечественной, и в западной практике распространены многофакторные прогнозные модели. С помощью данных моделей рассчитывается не только вероятность банкротства, но и ряд показателей, которые оценивают уровень конкурентоспособности организации. В российской практике распространена модель Альтмана, которая входит в состав ряда компьютерных программ.
Рассмотрим подробнее методику оценки вероятности наступления банкротства предприятия на основе комплексной балльной оценки риска финансовой несостоятельности.
Суть вышеуказанного метода состоит в составлении балльной оценки вероятности наступления банкротства предприятия на основании показателей:
· коэффициента абсолютной ликвидности;
· коэффициент промежуточной ликвиодности;
· коэффициент текущей ликвидности;
· доля оборотных средств в активах;
· коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;
· коэффициент финансовой независимости;
· коэффициент финансовой устойчивости;
· коэффициент финансового левериджа.
После получения результатов вышеперечисленных показателей каждому из них присваивается определенный балл в зависимости от класса.

Талица 1 – Границы классов предприятий согласно критериям оценки финансового состояния
	Показатели финансового состояния
	Границы классов согласно критериям

	
	1-й класс
	2-й класс
	3-й класс
	4-й класс
	5-й класс

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥0,7
	0,69-0,5
	0,49-0,3
	0,29-0,1
	<0,1

	
	14 баллов
	13,8-10 баллов
	9,8-6 баллов
	5,8-2 балла
	1,8-0 былла

	Коэффициент текущей ликвидности
	≥2
	1,69-1,5
	1,49-1,3
	1,29-1
	<0,99

	
	20 баллов (1,7-2), 19 баллов
	18,7-13 баллов
	12,7-7 баллоы
	6,7-1 балл
	0,7-0 баллов

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	≥1
	0,99-0,8
	0,79-0,7
	0,69-0,6
	<0,59

	
	11 баллов
	10,8-7 баллов
	6,8-5 баллов
	4,8-3 балла
	2,8-0 баллов

	Доля оборотных средств в активах
	≥0,5
	0,49-0,4
	0,39-0,3
	0,29-0,2
	<0,2

	
	10 баллов
	9-7 баллов
	6,5-4 балла
	3,5-1 балл
	0,5-0 баллов

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	≥0,5
	0,49-0,4
	0,39-0,2
	0,19-0,1
	<0,1

	
	12,5 балла
	11,2-9,5 балла
	9,2-3,5 балла
	3,2-0,5 балла
	0,2 балла

	Коэффициент финансового левериджа
	<0,7-1
	1,01-1,22
	1,23-1,44
	1,45-1,56
	≥1,57

	
	17,5-17,7 балла
	17-10,7 балла
	10,4-4,1 балла
	3,8-0,5 балла
	0,2-0 баллов

	Коэффициент финансовой независимости
	>0,5-0,6
	0,49-,45
	0,44-0,4
	0,39-0,31
	<0,3

	
	9-10 балла
	8-6,4 балла
	6-4,4 балла
	4-0,8 балла
	0,4-0 баллов

	Коэффициент финансовой устойчивости
	>0,8
	0,79-0,7
	0,69-0,6
	0,59-0,5
	<0,49

	
	5 баллов
	4 балла
	3 балла
	2 балла
	1-0 баллов

	Границы классов (баллы)
	100-97,6
	93,5-67,6
	64,4-37
	33,8-10,8
	7,6-0



1-й класс предполагает, что у предприятия абсолютная финансовая устойчивость и абсолютная платежеспособность. У таких предприятий, как правило, существенная прибыль, рациональная структура активов и пассивов. Это позволяет быть уверенным в возврате заемных средств. По баллам предприятие находится в безопасной зоне.
[bookmark: __DdeLink__96165_1432883060]2-й класс означает, что организация имеет нормальное финансовое состояние. У таких предприятий в целом показатели близки к оптимальным, однако по некоторым есть несущественное отставание. Как правило, соотношение заемного и собственного капитала в пользу заемного. При этом наблюдается опережающий прирост кредиторской задолженности в сравнении с другими заемными средствами. Как правило, это рентабельные предприятия.  По баллам предприятие находится в зоне допустимого риска.
3-й класс: среднее финансовое состояние предприятия. Другими словами, у предприятия при анализе обнаруживается слабость некоторых финансовых показателей (например, платежеспособность на низком уровне, а финансовая устойчивость нормальная, или наоборот). Такие предприятия считаются проблемными, однако при сотрудничестве с ними низка угроза потери средств, но выполнение обязательств в установленные сроки является сомнительным.  По баллам предприятие находится в зоне критического риска.
4-й класс означает, что предприятие имеет неустойчивое финансовое состояние. При сотрудничестве с таким предприятием существует финансовый риск. Как правило, у таких организаций не оптимальна структура капитала, платежеспособность ниже допустимых значений. Прибыль незначительна. При сотрудничестве с такими предприятиями существует риск потери не только процентов, но и средств.  По баллам предприятие находится на границе зон критического и катастрофического состояния.
5-й класс: предприятие имеет кризисное финансовое состояние, т. е. неплатежеспособное, абсолютно неустойчивое, а также убыточно.  По баллам предприятие находится в зоне катастрофического риска, иными словами, существует риск банкротства.
Также следует отметить, что использование нескольких различных методик оценки вероятности банкротства позволит сделать достоверные выводы относительно экономического и социального развития конкретного предприятия.

[bookmark: _Toc494362877]1.6. Методы прогнозирования финансового состояния

Прогнозирование финансового состояния предприятия осуществляется с целью:
· оценки экономических и финансовых перспектив, а также предполагаемого финансового состояния на планируемый период;
· формирования обоснованных выводов и рекомендаций необходимых для принятия рациональных решений.
Не существует какого-то универсального метода прогнозирования финансового состояния предприятия. Это связано с огромным разнообразием прогнозируемых ситуаций, а, следовательно, существует и множество методов прогнозирования. 
Все методы можно разделить на две группы: субъективные и объективные. 
В число субъективных методов входят: 
· метод, базирующийся интуиции; 
· метод экспертных оценок.  
Метод экспертных оценок основан на обработке мнений высококвалифицированных специалистов о прогнозируемом объекте. Такой метод зачастую применяется в условиях большой неопределенности, отсутствия достоверной информации или в экстремальных условиях. Кроме того, в зависимости от способа работы с экспертами выделяют индивидуальные и коллективные методы экспертизы. В первом случае предусматривают персональную работу с каждым экспертом. Целью является получение частного мнения, не согласованного с другими экспертами. Во втором случае происходит сбор и обобщение мнений группы экспертов.
К объективным методам относят такие методы, которые предполагают вероятный характер и прогноза, и связи между исследуемыми показателями. Данные методы занимают ведущее место с точки зрения формализованного прогнозирования. Объективные методы основываются на конкретных показателях и проведении анализа.
Метод пропорциональных зависимостей предполагает идентификацию какого-то одного показателя, которых с позиции характеристики деятельности предприятия является наиболее значимым. Он благодаря вышеуказанному свойству мог бы быть использован в качестве базового для определения прогнозных значений остальных показателей, которые соотносятся к нему с помощью простейших пропорциональных зависимостей. 
Суть балансового метода прогнозирования заключается в его названии. Баланс предприятия может быть описан различными балансовыми уравнениями, которые отражают взаимосвязь между активами и пассивами предприятия. Благодаря балансовой модели можно рассчитать прогнозную величину одного из параметров уравнения. Примером такой модели является следующее уравнение:
Активы предприятия = Собственный капитал + Обязательства предприятия
В основе метода простого динамического анализа стоит тезис о том, что прогнозируемый показатель изменяется прямо или обратно пропорционально с течением времени. Поэтому для определения прогнозных значений показателя Y строится, например, уравнений такого вида:
Yt = a+b,
где t – порядковый номер периода; a, b – параметры уравнения, которые, как правило, находятся методом наименьших квадратов. Требуемый прогноз можно вычислить путем подстановки в формулу нужного значения t. Рассматриваемый метод наиболее приемлем при прогнозировании выручки, прочих доходов и расходов предприятия.
Метод авторегрессионых зависимостей основывается на том, что экономические процессы отличаются взаимозависимостью и инерционностью, т. е. зависимостью показателя в определенный момент времени от состояния этого показателя в предыдущих периодах. В общем виде уравнение авторегрессионой зависимости можно представить в следующем виде:
[bookmark: __DdeLink__56196_1996458892]Yt = A0 + A1 * Yt-1 + … + Ak * Yt-k ,
где Yt — прогнозируемое значение показателя Y в момент t;
Yt-1 – значение показателя Y в момент времени (t-i);
Ai – i-й коэффициент регрессии.
При использовании методов экстраполяции можно увидеть, каким будет показатель, если двигаться к нему с той же скоростью. Различают методы простой и сложной экстраполяции. В основе первой группы заложен расчет среднего значения показателя. К ним относят экстраполяцию по среднему значению уровней ряда, по среднему темпу роста, по среднему абсолютному приросту. Вторая группа помогает выявить тренд показателя, т. е. основную линию его развития.
При оценке эффективности методов прогнозирования основными критериями выступают точность и полнота прогноза. С точки зрения полноты, наилучшими являются те методы, которые позволяют построить прогнозные формы отчетности, т. к. в данном случае прогнозируемое финансовое состояние предприятия можно исследовать детально, как и его текущее положение.
Период прогнозирования может быть любой. Его выбор определяется:
· целями прогнозирования (характером решений, которые необходимо принять на его основе);
· достоверностью исходной информации.
В западной практике обычно используют период 3-5 лет, в России — от нескольких дней до 2-2,5 лет.
Прогнозирование финансового состояния создает основу для годового и перспективного финансового планирования. 
Прогнозирование финансового состояния можно использовать следующую схему. Целесообразно начинать с прогнозирования статей баланса предприятия. При построении баланса определяются те статьи актива, которые меняются вместе с объемом продаж, например, оборотные средства. При этом исходят из того, что текущие уровни всех оборотных активов оптимальны (приемлемы) для текущих объемов продаж.
При прогнозировании величины внеоборотных активов могут возникнуть следующие ситуации:
· у предприятия могут быть резервы неиспользуемых основных средств, поэтому их увеличение в прогнозируемом периоде не планируется;
· расширение основных средств не планируется в связи с ограниченностью финансовых ресурсов предприятия. В этом случае стоит задача — оценить реальные возможности предприятия по достижения планируемых показателей объемов продаж.
· предприятия увеличивает объем производства, а, следовательно, планирует расширить объем основных средств;
· при прогнозировании снижения объема продаж внеоборотные активы переносятся в прогнозируемый актив баланса в полной фактической их сумме.
Независимо от ситуации величину внеоборотных активов следует уменьшить на сумму амортизации.
На следующем этапе следует спрогнозировать пассивные статьи баланса. Из баланса прошлого периода переносят те статьи, которые не изменятся. Например, статьи раздела «Собственный капитал», за исключением нераспределенной прибыли. Однако следует учитывать, намерено ли предприятие увеличить уставный капитал за счет внешних источников. После этого рассчитывают величину нераспределенной прибыли. Это осуществляется путем суммирования суммы данной статьи, числящейся в балансе на конец последнего отчетного периода, и прогнозной величины. 
Далее рассчитывают величину долгосрочного заемного капитала на основании динамики соответствующих статьей баланса. Однако, если за анализируемый период данная величина относительно стабильна и информации о ее возможном изменении нет, то данная величина может остаться неизменной.
Прогнозную величину кредиторской задолженности устанавливают, как и в случае с дебиторской, в процентах от продаж.
После расчета статей баланса может быть:
1. Превышение пассивов над активами указывает на избыток источников и возможность расширения масштабов деятельности предприятия. При этом на сумму разницы предприятие может увеличить те активы, в которых испытывает большую потребность. Сокращение кредиторской задолженности приведет к увеличению ликвидности прогнозного баланса, повышения нормы распределения чистой прибыли на дивиденды или на выплаты материального поощрения работников.
2. Превышение активов над пассивами свидетельствует о потребности в дополнительных источниках финансирования. На полученную разницу в прогнозном балансе должны быть распределены источники его покрытия: кредиты (особенно краткосрочные) или увеличение собственного капитала за счет выпуска акций и т. д.
Методики прогнозирования содержат множество допущений и предложений. Они предназначены для формирования предварительных оценок о возможной финансовой устойчивости. Рассмотренный выше метод построения прогнозируемого баланса предприятия для внешних аналитиков является наиболее доступным.


[bookmark: _Toc494362878]2. Общая  характеристика СПК СХА (колхоз) Лекминский
[bookmark: _Toc494362879]2.1. Организационно-правовая характеристика предприятия

Организационно-правовой формой исследуемого предприятия является сельскохозяйственный производственный кооператив сельскохозяйственная артель (колхоз). Сельскохозяйственная артель (колхоз) – это сельскохозяйственный производственный кооператив, который создан гражданами на основе добровольного членства для совместной деятельности по производству, переработке, сбыту сельскохозяйственной продукции, а также иной деятельности, путем добровольного объединения имущественных паевых взносов в виде денежных средств и другого имущества граждан и передачи их в паевой фонд кооператива.
Предприятие существует с 2003 г. Оно было создано на основе сельскохозяйственного предприятия коллективно-долевое сельскохозяйственное предприятие (совхоз) «Лекминский» (КДСП (совхоз) «Лекминский») и является его правопреемником. КДСП (совхоз) «Лекминский» в свою очередь был организован в 1992 г. на основе совхоза «Лекминский», который был образован 16 апреля 1969 г. на основании решения Слободского райисполкома № 109 от 16 апреля 1969 года " О преобразовании сельхозартели "Рассвет" Лекомского сельского Совета Слободского района в совхоз "Лекминский" и в соответствии с приказом Министерства сельского хозяйства РСФСР № 273 от 15 апреля 1969 года. Совхоз получил в пользование земельную площадь в количестве 14065 га. На момент образования совхоза на его территории находились 42 населенных пункта, в составе которых были 332 двора, 1121 человек населения. Производственное направление совхоза — мясо-молочное. При образовании в совхозе числилось 1214 голов крупно-рогатого скота, 325 голов свиней. Основными задачами совхоза были производство и продажа сельскохозяйственной продукции. В производственной деятельности совхоз подчиняется Управлению сельского хозяйства Слободского района. В марте 1992 года совхоз был реорганизован, как говорилось ранее, в КДСП (совхоз) «Лекминское». В июле 1997 года в совхозе прошла новая реорганизация. Распоряжением администрации Слободского района № 587 был зарегистрирован сельскохозяйственный производственный кооператив сельхозартель (колхоз) «Лекминский». На основании решения ЭПК управления по делам архивов Кировской области № 1 от 28 февраля 2003 года СПК сельхозартель (колхоз) «Лекминский» исключен из списка комплектования муниципального архива. 
Юридический и почтовый адрес СПК СХА (колхоз) Лекминский: 613133, Российская Федерация, Кировская область, Слободской район, с. Лекма, ул. Профсоюзная, д. 11.
Учредительным документом предприятия является устав, который был утвержден общим собранием членов колхоза.
Согласно устава, основными целями создания данного предприятия являются:
· получение прибыли и распределение ее в интересах членов Колхоза;
· удовлетворение потребностей членов в сельскохозяйственной продукции и услугах, а также улучшение условий их труда и быта.
Колхоз осуществляет несколько видов деятельности:
1) выращивание, хранение и сбыт зерновых и зернобобовых культур, однолетних кормовых культур;
2) разведение молочного крупного рогатого скота, производство сырого молока;
3) разведение прочих пород крупного рогатого скота и буйволов, производство спермы;
4) добыча местного сырья и его переработка;
5) лесозаготовки;
6) производство пиломатериалов, непропитанных железнодорожных и трамвайных шпал из древесины;
7) производство деревянных строительных конструкций и столярных изделий;
8) торговля оптовая живыми животными, мысом и мясом птицы (в т. ч. субпродуктами);
9) оказание услуг сельскохозяйственным товаропроизводителям и сельским жителям в области растениеводства;
10) осуществление внешнеэкономической деятельности в порядке, установленном законодательством РФ.
Конечно же, основным видом деятельности является разведение молочного крупного рогатого скота, а также производство молока.
Органами управления предприятия являются: общее собрание членов Колхоза, наблюдательный совет Колхоза, правление Колхоза, председатель Колхоза.
Общее собрание членов Колхоза является высшим органом управления. Он уполномочен решать любые вопросы, которые касаются деятельности предприятия, а также отменять или подтверждать решения правления, наблюдательного совета и распоряжения председателя.
Управление осуществляется по принципу демократии, т. е. один член – один голос.
Общее собрание обладает рядом исключительных полномочий:
· утверждение Устава, внесение изменений и дополнений к нему;
· выборы, председателя Колхоза, членов правления и наблюдательного совета, заслушивание отчетов об их деятельности и прекращение их полномочий;
· утверждение долгосрочных программ развития предприятия;
· установление порядка внесения паевых взносов и других платежей, а также порядка их возврата;
· определение видов и размеров фондов Колхоза;
· утверждение порядка распределения прибыли (убытка);
· вступление в другие организации и выход из них;
· создание и ликвидация представительств, а также Колхоза в целом и его реорганизация;
· решение иных вопросов.
Правление Колхоза представляет собой коллегиальный исполнительный орган. Он решает руководство текущей деятельностью предприятия, а также решает вопросы, которые не отнесены к компетенции общего собрания и наблюдательного совета, а именно:
· прием и рассмотрение заявок о вступлении в члены Колхоза;
· предварительное рассмотрение вопросов об исключении из членов Колхоза, а также утверждение размера и формы паевого взноса при выходе из числа членов;
· формирование повестки дня для общего собрания членов Колхоза и его созыв;
· принятие совместно с наблюдательным советом решений о выплате дивидендов или кооперативных выплат, предоставлении кредитов членам Колхоза;
· утверждение трудового распорядка, положений по оплате труда, штатного расписания;
· установление минимума трудового участия членов Колхоза и т.д.
Правление подотчетно наблюдательному совету и общему собранию членов Колхоза.
Председатель Колхоза – единоличный исполнительный орган. Он выполняет следующие функции: 
· осуществляет текущее руководство деятельностью предприятия; 
· обеспечивает проведение общих собраний колхоза; 
· является представителем колхоза в органах государственной власти, местного самоуправления и прочих организациях; 
· заключает договоры; 
· выдает доверенности;
· осуществляет прием и увольнение работников и т. д.
Принимаемые решения председателем относительно членов предприятия и его работников оформляются в виде распоряжений.
Наблюдательный совет избирается из членов Колхоза общим собранием его членов сроком на пять лет. Данный орган следит за деятельность председателя, проверяет годовую бухгалтерскую отчетность, дает заключения по предложениям о распределении прибыли и убытков предприятия, утверждает решения правления о приеме в члены Колхоза и исключении и т. д.
В СПК СХА (колхоз) «Лекминский» функционирует несколько отделов:
· отдел по растениеводству (под руководством главного агронома);
· отдел по животноводству (под руководством главного зоотехника), к которому относится также ветеринарная служба (под руководством главного ветеринарного врача);
· цех вспомогательного производства (под руководством мастера строительства);
· цех РММ и автопарк, во главе которого стоит заведующий;
· административно-управленческий аппарат, включающий в себя бухгалтерию (под руководством главного бухгалтера), машинотракторный парк (под руководством главного инженера), специалисты (инженер по охране тружа и технической безопасности, инженер по работе с кадрами).
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Прежде чем проводить анализ финансового состояния изучаемого предприятия целесообразно дать общую экономическую характеристику колхоза, обозначить размеры предприятия, оценить эффективность использования активов и финансовый результат деятельности.

Таблица 2 – Показатели размера предприятия
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Среднесписочная численность работников, чел.
	122
	122
	122
	100,0

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	73135
	71661
	74095
	101,3

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. руб.
	67260
	72774
	74777
	111,2



За рассматриваемый период выручка увеличилась на 2,7% (или 1592 тыс. руб.). Кроме того, наблюдается рост среднегодовой стоимости основных средств на 1,3% (960 тыс. руб.) и среднегодовой стоимости оборотных средств на 11,2 (7 517 тыс. руб.). А вот среднесписочная численность работников СПК СХА (колхоз) «Лекминский» осталась неизменной.

Таблица 3 – Состав и структура динамики выручки
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Выручка от видов продукции, в т.ч.:
	95084
	100
	96510
	100
	97676
	100
	102,7

	сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	82284
	86,5
	84021
	87,1
	85173
	87,2
	103,5

	промышленной продукции
	11230
	11,8
	11025
	11,4
	11233
	11,5
	100,0

	товар
	880
	0,9
	777
	0,8
	684
	0,7
	77,7

	работ и услуг
	690
	0,8
	687
	0,7
	586
	0,6
	84,9



За 2014-2016 гг. выручка от всех видов продукции увеличилась на 2,7% (или 1592 тыс. руб.). Выросла выручка от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки на 3,5% (2889 тыс. руб.). Однако произошло уменьшение выручки от реализации товаров на 22,3% (196 тыс. руб.) и от выполненных работ и услуг на 15,1% (104 тыс. руб.). 
Наибольший удельный вес имеет выручка от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки: на конец 2016 г. – 87,2%, что больше 2014 г. на 0,7 п.п. Доля промышленной продукции уменьшилась на 0,3 п.п., товаров – на 0,2 п.п., работ и услуг – на 0,2 п.п

Таблица 4 – Состав, структура и динамика основных средств
	Группы основных средств
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Здания, сооружения и передаточные устройства
	21720
	29,7
	21208
	29,6
	20677
	27,9
	95,2

	Машины и оборудование
	26482
	36,2
	16184
	22,6
	24282
	32,8
	91,7

	Транспортные средства
	3854
	5,3
	3126
	4,4
	2421
	3,3
	62,8

	Производственный и хозяйственный инвентарь
	95
	0,1
	92
	0,1
	132
	0,2
	138,9

	Продуктивный скот
	20984
	28,7
	31051
	43,3
	26583
	35,8
	126,7

	Итого
	73135
	100
	71661
	100
	74095
	100
	101,3



Общая стоимость основных средств увеличилась на 1,3% (960 тыс. руб.). Это произошло за счет роста стоимости производственного и хозяйственного инвентаря на 38,9% (37 тыс. руб.), а также продуктивного скота на 26,7% (5599 тыс. руб.). В то же время уменьшилась стоимость зданий, сооружений и передаточных устройств на 4,8% (1043 тыс. руб.), машин и оборудования на 8,3% (2200 тыс. руб.), транспортных средств на 37,2% (1433 тыс. руб.). Остаточная стоимость вышеуказанных групп средств сократилась не только вследствие начисленной амортизации, но и вследствие списания средств.
К концу 2016 г. наибольший удельный вес занимает в составе основных фондов продуктивный скот. По сравнению с 2014 г. его доля увеличилась на 7,1 п.п. Наибольшее снижение удельного веса произошло по статье «Машины и оборудование» на 3,4 п.п.
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	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Прибыль (+), убыток (-) от продаж, тыс. руб.
	10896
	6595
	-1683
	15,4

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	73135
	71661
	74095
	101,3

	Фондовооруженность, тыс. руб.
	599,5
	587,4
	607,3
	101,3

	Фондоотдача, руб.
	1,3
	1,35
	1,32
	101,5

	Фондоемкость, руб.
	0,77
	0,74
	0,76
	98,7

	Рентабельность (+), убыточность (-) основных средств, %
	14,9
	9,2
	-2,3
	х



За рассматриваемый период прибыль от продаж уменьшилась на 12579 тыс. руб., и предприятие понесло убытки. Фондовооруженность увеличилась на 1,3% (на 7,8 тыс. руб.), фондоотдача – на 1,5% (0,02 руб.), а вот фондоемкость уменьшилась на 1,3% (0,01 руб.). Изменение данных показателей обосновано не только увеличением выручки, но и уменьшением стоимости основных фондов.

Таблица 6 – Состав, структура и динамика оборотных средств
	Группы оборотных средств
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Запасы
в том числе:
	66149
	98,3
	71057
	97,6
	73428
	98,2
	111,0

	сырье и материалы
	33096
	49,2
	41274
	56,7
	34737
	46,4
	105,0

	животные на выращивании и откорме
	23817
	35,4
	24117
	33,1
	31240
	41,8
	131,2

	затраты в незавершенном производстве
	9151
	13,6
	5584
	7,7
	7312
	9,8
	79,9

	готовая продукция и товары для перепродажи
	85
	0,1
	82
	0,1
	139
	0,2
	163,5

	Дебиторская задолженность
	398
	0,6
	1130
	1,6
	1085
	1,4
	272,6

	Денежные средства
	713
	1,1
	587
	0,8
	264
	0,4
	37,0

	Всего оборотных активов
	67260
	100
	72774
	100
	74777
	100
	111,2



За анализируемый период общая стоимость оборотных активов увеличилась на 11,2% (7517 тыс. руб.). Наблюдается рост стоимости сырья и материалов на 5% (1641 тыс. руб.), животных на выращивании и откорме на 31,2% (7423 тыс. руб.), готовой продукции и товаров для перепродажи на 63,5% (54 тыс. руб.), а также дебиторской задолженности на 172,6% (687 тыс. руб.). Однако произошло уменьшение затрат в незавершенном производстве на 20,1% (1839 тыс. руб.) и денежных средств на 63% (449 тыс. руб.).
Наибольший удельный вес имеют сырье и материалы и животные на выращивании и откорме, а наименьший вес – готовая продукция и товары для перепродажи, денежные средства. Наибольшее увеличение доли в составе оборотных активов произошло по статье «Животные на откорме и выращивании» на 6,4 п.п., а наибольшее снижение – «Затраты в незавершенном производстве» на 3,8 п.п.

Таблица 7 – Оснащенность и эффективность использования оборотных средства
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Чистая прибыль (+), убыток (-), тыс. руб.
	18864
	10738
	3511
	18,6

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. руб.
	66149
	71057
	74095
	112,0

	Коэффициент оборачиваемости, раз
	1,437
	1,358
	1,318
	91,7

	Продолжительность оборота оборотных средств, дней
	250
	265
	273
	109,2

	Рентабельность (+), убыточность (-) оборотных средств, %
	28,5
	15,1
	4,7
	х



Чистая прибыль уменьшилась на 81,4% (15353 тыс. руб.). Коэффициент оборачиваемости снизился на 8,3%. Как следствие увеличился продолжительность оборота на 9,2% (на 23 дня). Рентабельность оборотных средств снизилась с 28,5% до 4,7%.

Таблица 8 – Динамика и структура персонала
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	

	Численность
	122
	100
	122
	100
	122
	100
	100,0

	в том числе:
рабочие постоянные
	81
	66,4
	80
	65,6
	83
	68,1
	102,5

	рабочие сезонные и временные
	4
	3,3
	4
	3,3
	2
	1,6
	50,0

	работники, занятые в подсобных промышленные предприятиях и промыслах
	16
	13,1
	16
	13,1
	15
	12,3
	93,8

	руководители
	5
	4,1
	5
	4,1
	5
	4,1
	100,0

	специалисты
	16
	13,1
	17
	13,9
	17
	13,9
	106,3



За 2014-2016 гг. общая численность на предприятии не изменилась, однако наблюдаются структурные сдвиги. Увеличилось число постоянных рабочих на 2,5% (2 человека), специалистов на 6,3% (1 человека). Но произошло снижение числа сезонных и временных рабочих в 2 раза, а также работников, занятых в подсобных промышленных предприятиях и промыслах на 6,2% (1 человека). 
Наибольший удельный вес занимают в численности персонала постоянные рабочие, а наименьший – сезонные и временные рабочие. Причем доля постоянных рабочих увеличилась на 1,7 п.п., а сезонных и временных уменьшилась на столько же.

Таблица 9 – Производительность труда и средняя заработная плата
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Среднесписочная численность персонала, всего, чел.
	122
	122
	122
	100,0

	в том числе:
рабочие
	85
	84
	84
	98,8

	Среднегодовая выработка продукции, тыс. руб.:
	
	
	
	

	на среднегодового работника
	779,4
	791,1
	800,6
	102,7

	на рабочего
	1118,6
	1148,9
	1162,8
	103,9

	Годовой фонд оплаты труда, тыс. руб.
	32636
	33111
	30611
	93,8

	Среднемесячная заработная плата работника, руб.
	22292,35
	22616,80
	20909,15
	93,8


За рассматриваемый период на предприятии СПК СХА (колхоз) «Лекминский» среднегодовая выработка на среднегодового работника выросла на 2,7% (21,2 тыс. руб.), а на одного рабочего – на 3,9% (44,2 тыс. руб.). Однако годовой фонд оплаты труда снизился на на 6,2% (2025 тыс. руб.), как и среднемесячная заработная плата (1383,2 рыб.).

Таблица 10 – Финансовые результаты, млн. руб.
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка
в том числе:
	95084
	96510
	97676
	102,7

	от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	82284
	84021
	85173
	103,5

	от реализации промышленной продукции
	11230
	11025
	11233
	100,0

	от реализации товаров
	880
	777
	684
	77,7

	от выполнения работ и оказания услуг
	690
	687
	586
	84,9

	Себестоимость продаж
в том числе:
	84188
	89915
	99359
	118,0

	сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	77616
	83376
	92304
	118,2

	промышленной продукции
	4371
	4660
	5167
	118,2

	товаров
	1247
	1013
	994
	79,7

	работ и услуг
	954
	866
	894
	93,7

	Прибыль (+), убыток (-) от продаж
	10896
	6595
	-1683
	-15,4

	Проценты к уплате
	2981
	-1979
	1145
	38,4

	Прочие доходы
	13149
	8133
	8073
	61,4

	Прочие расходы
	2200
	-1885
	1287
	58,5

	Прибыль (+), убыток (-) до налогообложения
	18864
	10864
	3958
	21,0

	Прочее
	-
	126
	447
	-

	Чистая прибыль (+), убыток (-)
	18864
	10738
	3511
	18,6



За 2014-2016 гг. выручка увеличилась на 2,7% (или 1592 тыс. руб.). Выросла выручка от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки на 3,5% (2889 тыс. руб.). Однако произошло уменьшение выручки от реализации товаров на 22,3% (196 тыс. руб.) и от выполненных работ и услуг на 15,1% (104 тыс. руб.).
Себестоимость продаж увеличилась на 18% (15171 тыс. руб.). Возросла себестоимость сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки на 18,2% (14688 тыс. руб.), промышленной продукции – на 18,2% (796 тыс. руб.). Однако себестоимость товаров уменьшилась на 20,3% (253 тыс. руб.), а также работ и услуг – на 6,3% (60 тыс. руб.).
За исследуемый период уменьшилась прибыль от продаж на 12579 тыс. руб. Предприятие получило в 2016 г. получило убыток. 
Кроме того, произошло уменьшение:
· процентов к уплате на 61,6% (1836 тыс. руб.);
· прочих доходов на 38,6% (5076 тыс. руб.);
· прибыли до налогообложения на 79% (14906 тыс. руб.);
· чистой прибыли на 81,4% (15353 тыс. руб.).

Таблица 11 – Уровень рентабельности (убыточности)
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Прибыль (+), убыток (-) от продаж
	10896
	6595
	-1683
	15,4

	Чистая прибыль (+), убыток (-)
	18864
	10738
	3511
	18,6

	Среднегодовая стоимость активов, тыс. руб.
	140395
	144435
	148872
	106,0

	Среднегодовая стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	118922
	129660
	133171
	112,0

	Рентабельность (+), убыточность (-):
	
	
	
	х

	продаж, %
	11,5
	6,8
	-1,7
	х

	производства по прибыли от продаж,%
	7,8
	4,6
	-1,1
	х

	активов по чистой прибыли, %
	13,4
	7,4
	2,4
	х

	собственного капитала по чистой прибыли, %
	15,9
	8,3
	2,6
	х



За 2014-2016 гг. среднегодовая стоимость собственного капитала увеличилась на 12% (14249 тыс руб.), среднегодовая стоимость активов на 6% (8477 тыс. руб.). Чистая прибыль уменьшилась на 81,4% (15353 тыс. руб.), прибыль от продаж – на 12579 тыс. руб., однако выручка увеличилась на 2,7% (2592 тыс. руб.). К концу 2016 г. рентабельность активов по чистой прибыли уменьшалась на 11%, а собственного капитала – на 13,3%. Кроме того, рентабельность продаж снизилась на 13,2% и стала убыточностью. Тоже самое произошло с рентабельностью производства по прибыли от продаж (на 8,9%).
Согласно классификации предприятий по численности работников [16] СПК СХА (колхоз) «Лекминский» можно отнести к средним предприятиям. Его среднегодовая выручка за 2014-2016 гг. составляет 96423,33 тыс. руб., наибольший удельный вес в которой составляет выручка от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки (более 85%). При этом выручка от реализации товаров, оказания услуг и выполнения работ имеет тенденцию сокращения.
Основные фонды предприятия используются довольно эффективно. Об этом свидетельствует ряд показателей: фондоотдача (больше 1 рубля) и фондоемкость (менее 1 рубля). Однако их использование стало убыточным. За рассматриваемый период произошло списание основных фондов, и только величина статей «Продуктивный скот», «Производственный и хозяйственный инвентарь» выросла.
В составе оборотных активов произошло значительное увеличение по статьям «Животные на выращивании и откорме», «Готовая продукция и товары для перепродажи». Положительным является уменьшение затрат в незавершенном производстве. Использование оборотных средств является прибыльным несмотря на такие показатели, как коэффициент оборачиваемости и продолжительность оборота, составляющую к концу 2016 г. 273 дня. Значения вышеуказанных коэффициентов отчасти обуславливается спецификой такой отрасли, как сельское хозяйство. 
Общая численность работников колхоза осталась неизменной. Однако произошли структурные сдвиги, а именно: увеличилась доля постоянных рабочих, в то время как величина сезонных и временных рабочих уменьшилась. Среднегодовая выработка увеличилась, однако фонд оплаты труда уменьшился.
Несмотря на то, что предприятие по показателю «Чистая прибыль» является прибыльным, за рассматриваемый период колхоз по показателю «Прибыль от продаж» стал убыточным. Это объясняется превышением себестоимости над выручкой по сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки, а также промышленной продукции и товаров. Другими словами, по основных видам деятельности (производству и реализации продукции) СПК СХА «Лекминский» убыточен. Рост себестоимости опережает рост выручки несмотря на то, что оба показателя в 2014-2016 гг. увеличиваются. Как следствие, рентабельность от продаж и производства по прибыли от продаж приняли отрицательное значение.


[bookmark: _Toc494362881]3. Анализ финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский»
[bookmark: _Toc494362882]3.1. Анализ имущественного положения и капитала организации

Анализ финансового состояния начинается с анализа имущественного положения предприятия и его капитала.

Таблица 12 – Состав, структура и динамика капитала предприятия
	Вид капитала
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Уставный капитал
	11
	0,1
	11
	0,1
	11
	0,1
	100,0

	Переоценка внеоборотных активов
	36111
	25,7
	36111
	25,0
	36111
	24,2
	100,0

	Нераспределенная прибыль
	82800
	58,9
	93538
	64,7
	97049
	65,2
	117,2

	Долгосрочные обязательства
	17879
	12,7
	9254
	6,4
	8379
	5,6
	46,9

	Кредиторская задолженность
	3594
	2,6
	5521
	3,8
	7322
	4,9
	203,7

	Итого
	140395
	100,0
	144435
	100,0
	148872
	100,0
	106,0



За исследуемый период уставный капитал и капитал, полученный при переоценке внеоборотных активов, остался неизменным. Кроме того, их доля в капитале предприятия почти не изменилась. Величина долгосрочных обязательств уменьшилась на 53,1% или 9500 тыс. руб. Также уменьшилась их доля в составе капитала на 7,1 п. п. В то же время сумма кредиторской задолженности СПК СХА (колхоз) «Лекминский» увеличилась на 103,7% или 3728 тыс. руб. Вырос и удельный вес данной задолженности на 2,3 п. п. Наибольшую долю в составе капитала (более 50%) занимает нераспределенная прибыль, которая увеличилась на 17,2% или 14249 тыс. руб. Кроме того, ее доля возросла на 6,3 п. п.

Таблица 13 – Состав, структура и динамика кредиторской задолженности предприятия
	Вид источника
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Долгосрочная кредиторская задолженность, в т. ч.:
	17879
	83,3
	9254
	62,6
	8379
	53,4
	46,9

	кредиты
	16839
	78,4
	9254
	62,6
	8379
	53,4
	49,8

	прочие
	1040
	4,9
	0
	0
	0
	0
	-

	Краткосрочная кредиторская задолженность, в т. ч.:
	3594
	16,7
	5521
	37,4
	7322
	46,6
	203,7

	расчеты с поставщиками и заказчиками
	1174
	5,5
	3049
	20,6
	5245
	33,4
	446,8

	расчеты по налогам и сборам
	349
	1,6
	325
	2,2
	274
	1,7
	78,5

	прочие
	2071
	9,6
	2147
	14,6
	1803
	11,5
	87,1

	Итого
	21473
	100,0
	14775
	100,0
	15701
	100,0
	73,1



Предприятие просроченной кредиторской задолженности не имеет. Более 50% кредиторской задолженности занимает долгосрочная. Величина долгосрочных кредитов на конец рассматриваемого периода снизилась на 50,2% или 8460 тыс. руб. Кроме того, уменьшилась и ее доля на 25 п. п.
Расчеты с поставщиками и заказчиками увеличились на 346,8% или 4071 тыс. руб. Также увеличилась и доля в структуре кредиторской задолженности на 27,9 п. п. В то же время задолженность по налогам и сборам уменьшилась на 21,5 % или  75 тыс. руб. Однако ее удельный вес увеличился на 0,1 п. п. Прочая краткосрочная кредиторская задолженность уменьшилась на 12,9% или 268 тыс. руб., а ее доля увеличилась на 1,9 п. п.
Таким образом, наблюдается снижение долгосрочной задолженности и ее удельного веса и рост задолженности перед поставщиками, которая относится к краткосрочной.

Таблица 14 – Оснащенность и эффективность использования основных средств 
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Прибыль (+), убыток (-) от продаж, тыс. руб.
	10896
	6595
	-1683
	15,4

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	73135
	71661
	74095
	101,3

	Фондовооруженность, тыс. руб.
	599,5
	587,4
	607,3
	101,3

	Фондоотдача, руб.
	1,3
	1,35
	1,32
	101,5

	Фондоемкость, руб.
	0,77
	0,74
	0,76
	98,7

	[bookmark: __DdeLink__1548_197541505611111111111111]Рентабельность (+), убыточность (-) основных средств, %
	14,9
	9,2
	-2,3
	х


[bookmark: __DdeLink__1548_19754150561112]
Далее следует провести факторный анализ показателей фондоотдачи, фондоемкости и рентабельности основных фондов в целом.
Фондоотдача  = Выручка / Среднегодовая стоимость основных производственных фондов
Фондоотдача 2014 = 95084 / 73135 = 1,3 (руб.)
Фондоотдача условие 1 = 96510 / 73135 = 1,32 (руб.)
Фондоотдача 2016 = 97676 / 74095 = 1,32 (руб.)
За рассматриваемый период фондоотдача увеличилась на 1,5% (0,02 руб.), в том числе на 0,02 руб. за счет увеличения выручки на 2,7% (2592 тыс. руб.).
Фондоемкость = Среднегодовая стоимость производственных активов / Выручка
Фондоемкость 2014 = 73135 / 95084 = 0,77 (руб.)
Фондоемкость условие 1 = 74095 / 95084 = 0,78 (руб.)
Фондоемкость 2016 = 74095 / 97676 = 0,76 (руб.)
За 2014-2016 гг. фондоемкость уменьшилась на 0,01 руб. (1,3%), в том числе за счет увеличения выручки на 2,7 (2592 тыс. руб.) фондоемкость уменьшилась на 0,02 руб. В то же время исследуемый показатель вырос на 0,01 руб. за счет роста среднегодовой стоимости основных фондов на 1,3% (960 тыс. руб.)
Рентабельность основных средств = Прибыль от продаж / Среднегодовая стоимость основных фондов
Рентабельность основных средств 2014 = 10896 / 73135 = 14,9%
Рентабельность основных средств услловие 1 = -1683 / 73135 = -2,3%
Рентабельность 2016 = -1683 / 74095 = -2,3%
За рассматриваемый период рентабельность основных фондов снизилась на 17,2%, в том числе за счет уменьшения прибыли от продаж на 12579 тыс. руб. рентабельность снизилась на 17,2%.

Таблица 15 – Оснащенность и эффективность использования оборотных средств
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка, тыс. руб.
	95084
	96510
	97676
	102,7

	Чистая прибыль (+), убыток (-), тыс. руб.
	18864
	10738
	3511
	18,6

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. руб., в т.ч.
	67260
	72774
	74777
	111,2

	сырья и материалов
	33096
	41274
	34737
	105,0

	животных на выращивании и откорме
	23817
	24117
	31240
	131,2

	затрат в незавершенном производстве
	9151
	5584
	7312
	79,9

	готовой продукции и товаров для перепродажи
	85
	82
	139
	163,5

	дебиторской задолженности
	398
	1130
	1085
	272,6

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов, раз
	1,414
	1,326
	1,306
	92,4

	Коэффициент оборачиваемости сырья и материалов, раз
	2,873
	2,338
	2,812
	97,9

	Коэффициент оборачиваемости животных на выращивании и откорме, раз
	3,992
	4,002
	3,127
	78,3

	Коэффициент оборачиваемости затрат в незавершенном производстве, раз
	10,391
	17,283
	13,358
	128,6

	Коэффициент оборачиваемости готовой продукции и товаров для перепродажи, раз
	1118,635
	1176,951
	702,705
	62,8

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности, раз
	238,904
	85,407
	90,024
	37,7

	Продолжительность оборота оборотных средств, дней
	255
	272
	276
	108,2

	Продолжительность оборота сырья и материалов, дней
	125
	154
	128
	102,4

	Продолжительность оборота животных на выращивании и откорме, дней
	90
	90
	115
	127,8

	Продолжительность оборота затрат в незавершенном производстве, дней
	35
	21
	27
	77,1

	Продолжительность оборота готовой продукции и товаров для перепродажи, дней
	1
	1
	1
	100,0

	Продолжительность оборота дебиторской задолженности, дней
	2
	4
	4
	200,0

	Рентабельность (+), убыточность (-) оборотных средств, %
	28,0
	15,1
	4,8
	х



Коэффициент оборачиваемости = Выручка / Среднегодовая стоимость активов
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов 2014 = 95084 / 67260 = 1,414
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов условие 1 = 97676 / 67260 = 1,452
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов 2016 = 97676 / 74777 = 1,306
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов снизился на 7,6%, в том числе за счет увеличения стоимости оборотных средств на 11,2% (7517 тыс. руб.) коэффициент уменьшился на 0,146. Однако показатель вырос на 0,038 за счет увеличения выручки на 2,7% (2592 тыс. руб.).
Следствием снижения коэффициента оборачиваемости увеличилась продолжительность одного оборота на 8,2% (21 день).
Коэффициент оборачиваемости сырья и материалов 2014 = 95084 / 33096 = 2,873
Коэффициент оборачиваемости сырья и материалов условие 1 = 97676 / 33096 = 2,951
Коэффициент оборачиваемости сырья и материалов 2016 = 97676 / 34737 = 2,812
Коэффициент оборачиваемости сырья и материалов снизился на 2,1% или на 0,061 раза, в т. ч. на 0,139 раза или 4,7% за счет увеличения среднегодовой стоимости сырья и материалов, однако увеличился на 2,7% или 0,078 раза за счет увеличения объема выручки. Все это привело к увеличения продолжительности оборота сырья и материалов на 2,4% или 3 дня.
Коэффициент оборачиваемости животных на выращивании и откорме 2014 = 95084 / 23817 = 3,992
Коэффициент оборачиваемости животных на выращивании и откорме условие 1 = 97676 / 23817 = 4,101
Коэффициент оборачиваемости животных на выращивании и откорме 2016 = 97676 / 31240 = 3,127
Коэффициент оборачиваемости животных на выращивании и откорме за рассматриваемый период сократился на 21,7% или 0,865 раза, в т. ч. на 0,974 раза или 23,8% за счет увеличения стоимости животных на выращивании и откорме, с другой стороны, увеличился на 0,109 раза или 2,7% за счет роста выручки. Как следствие, продолжительность оборота животных на выращивании и откорме выросла на 25 дней или 27,8%.
Коэффициент оборачиваемости затрат в незавершенном производстве 2014 = 95084 / 9151 = 10,391
Коэффициент оборачиваемости затрат в незавершенном производстве условие 1 = 97676 / 9151 = 10,674
Коэффициент оборачиваемости затрат в незавершенном производстве 2016 = 97676 / 7312 = 13,358
Коэффициент оборачиваемости затрат в незавершенном производстве увеличился на 28,6% или 2,967 раза, в т. ч. на 0,283 раза или 2,7% за счет увеличения выручки, а также на 2,684 раза или 25,1% за счет уменьшения суммы затрат в незавершенном производстве. Это привело к сокращению продолжительности оборота на 8 дней или 22,9%
Продолжительность оборота за 2014-2016 гг. готовой продукции и товаров для перепродажи не изменилась.
Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности 2014 = 95084 / 398 = 238,904
Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности условие 1 = 97676 / 398 = 245,417
Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности 2016 = 97676 / 1085 = 90,024
Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности за исследуемый период сократился на 62,3% или 148,877 раза, в т. ч. на 155,393 раза или 63,3% за счет увеличения суммы дебиторской задолженности, однако снизился на 6,513 раза или 2,7% за счет увеличения объема выручки. Вследствие этих изменений продолжительность одного оборота дебиторской задолженности вырос в 2 раза или на 2 дня.
Наблюдается ухудшение оборачиваемости оборотных активов.
Следует оценить степень влияния себестоимость и выручки на финансовый результат деятельности предприятия.
Прибыль от продаж = Выручка — Себестоимость
Прибыль от продаж 2014 = 95084 — 84188 = 10896 (тыс. руб.)
Прибыль от продаж условие 1 = 97676 — 84188 = 13488 (тыс. руб.)
Прибыль от продаж 2016 = 97676 — 99304 = -1683 (тыс. руб.)

Таблица 16 — Финансовые результаты реализации продукции СПК СХА (колхоз) «Лекминский»
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	Выручка
в том числе:
	95084
	96510
	97676
	102,7

	от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	82284
	84021
	85173
	103,5

	от реализации промышленной продукции
	11230
	11025
	11233
	100,0

	от реализации товаров
	880
	777
	684
	77,7

	от выполнения работ и оказания услуг
	690
	687
	586
	84,9

	Себестоимость продаж
в том числе:
	84188
	89915
	99359
	118,0

	сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	77616
	83376
	92304
	118,2

	промышленной продукции
	4371
	4660
	5167
	118,2

	товаров
	1247
	1013
	994
	79,7

	работ и услуг
	954
	866
	894
	93,7

	Прибыль (+), убыток (-) от продаж, в том числе:
	10896
	6595
	-1683
	-15,4

	сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки
	4668
	645
	-7131
	-152,8

	промышленной продукции
	6859
	6365
	6066
	88,4

	товаров
	-367
	-236
	-310
	84,5

	работ и услуг
	-264
	-179
	-308
	116,7



За рассматриваемый период прибыль от прибыль от продаж по всем видам продукции сократилась на 115,4% или 12579 тыс. руб., в т. ч. на 15171 тыс. руб. или 112,5% за счет роста себестоимости; в то же время увеличилась на 2592 тыс. руб. или 123,8% за счет роста выручки от продаж.
В 2014 г. прибыль проносила реализация сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки, а также реализация промышленной продукции. К концу 2016 г. прибыльной осталась лишь реализация промышленной продукции, которая сократилась на 793 тыс. руб. или 11,6%. Прибыль от реализации  сельскохозяйственной продукции собственного производства и продуктов ее переработки уменьшилась на 11799 тыс. руб. и переросла в убыток. 
Также возрос убыток от оказания работ и услуг на 44 тыс. руб. или 16,7%. Несмотря на это, убыток от реализации товаров уменьшился на 57 тыс. руб. или 15,5%.
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При анализе ликвидности предприятия необходимо сгруппировать статьи актива баланса по степени ликвидности, а пассив – по срочности обязательств.

Таблица 17 – Динамика и структура имущества и капитала (на конец года)
	Статьи баланса
	На 31 декабря 2014 г.
	На 31 декабря 2015 г.
	На 31 декабря 2016 г.
	2016 г. в % к 2014 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб
	%
	тыс. руб
	%
	

	АКТИВ

	1. Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	713
	0,5
	587
	0,4
	264
	0,2
	37,0

	2. Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	398
	0,3
	1130
	0,8
	1085
	0,7
	272,6

	3. Запасы
	66149
	47,1
	71057
	49,2
	73428
	49,3
	111,0

	Итого оборотных активов
	67260
	47,9
	72774
	50,4
	74777
	50,2
	111,2

	4. Внеоборотные активы
	73135
	52,1
	71661
	49,6
	74095
	49,8
	101,3

	Всего активов
	140395
	100
	144435
	100
	148872
	100
	106,0

	ПАССИВ

	1. Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы
	3594
	2,6
	5521
	3,8
	7322
	4,9
	203,7

	Итого краткосрочного заемного капитала
	3594
	2,6
	5521
	3,8
	7322
	4,9
	203,7

	2. Долгосрочные обязательства
	17879
	12,7
	9254
	6,4
	8379
	5,6
	46,9

	3. Собственный капитал
	118922
	84,7
	129660
	89,8
	133171
	89,5
	112,0

	Всего пассивов
	140395
	100
	144435
	100
	148872
	100
	106,0



Наиболее ликвидными являются денежные средства и краткосрочные финансовые вложения. В структуре актива они занимают менее 1%, кроме того за 2014-2016 гг. их доля уменьшилась на 0,3 п. п. За исследуемый период их величина снизилась на 449 тыс. руб. или 63%.
Следующими по степени ликвидности выступают быстрореализуемые активы, к которым относятся дебиторская задолженность и прочие оборотные активы. В структуре актива СПК СХА (колхоз) «Лекминский» они занимают менее 1%, но за анализируемый период из удельный вес вырос на 0,5 п. п. Это произошло за счет увеличения их стоимости на 687 тыс. руб. или 172,6%.
К медленно реализуемым активам относятся запасы. В 2014-2016 гг. наблюдается рост их доля в активе баланса на 2,2 п. п., это приближает их к отметке 50% от стоимости всех активов предприятия. Возросла их величина на 11% или 7279 тыс. руб. 
В число труднореализуемых активов входят внеоборотные активы. В составе активов колхоза их удельный вес уменьшился на 2,3 п. п. и составляет на конец 2016 г. менее 50%. Однако стоимость внеоборотных активов за 2014-2016 гг. выросла на 1,3% или 960 тыс. руб.
Наиболее срочными обязательствами являются кредиторская задолженность и прочие активы. В составе обязательств колхоза они составляют на конец 2016 г. менее 5%. При этом за рассматриваемый период  их доля выросла на 2,3 п. п. Это произошло вследствие роста обязательств на 103,7% или 3728 тыс. руб.
К краткосрочным пассивам относят краткосрочные кредиты и займы. Однако на данном предприятии они отсутствуют по крайней мере за 2014-2016 гг.
К числу долгосрочных обязательств относят долгосрочные кредиты и займы. Их доля в составе пассива уменьшилась на 7,1 п. п. Сократилась и сумма самих обязательств на 9500 тыс. руб. или 53,1%
Постоянными пассивами является третий раздел бухгалтерского баланса «Капитал и резервы». В составе пассива они занимают почти 90%. К тому же их удельный вес увеличился на 4,8 п. п. Выросла и величина постоянных пассивов на 12% или 14249 тыс. руб.
Баланс считается абсолютно ликвидным, если соблюдаются следующие неравенства:
А1 ≥ П1, А2 ≥ П2, А3  ≥ П3, А4 ≤ П4.
В 2014 г.:
· наиболее срочные обязательства превышают наиболее ликвидные активы;
· краткосрочные обязательства отсутствуют, следовательно, выполняется второе неравенство;
· долгосрочные обязательства меньше медленно реализуемых активов;
· постоянные активы превышают труднореализуемые активы.
Таким образом, в 2014 г. не выполняется только первое неравенство. Несмотря на отсутствие краткосрочных обязательств даже быстрореализуемые активы не покроют наиболее срочные обязательства.
В 2016 г. наблюдается точно такая же ситуация.
За счет денежных средств и краткосрочных финансовых вложений по состоянию на 31.12.2014 предприятие могло погасить 19,8% краткосрочных обязательств. К концу 2016 г. данный показатель снизился до 3,6%. Это свидетельствует не только о низком уровне моментальной платежеспособности (ниже оптимального значения), но и об ухудшении положения предприятия.
В конце 2014 г. колхоз мог за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и ожидаемого погашения дебиторской задолженности предприятие могло покрыть 30,9% краткосрочного заемного капитала, то к концу 2016 г. – 18,4%. Данные значения находятся ниже оптимального.
За счет текущих активов предприятие может полностью погасить краткосрочные обязательства: к концу 2014 г. – на 187,1%, к концу 2016 г. – 102,1%. Это говорит о высокой доле запасов в составе оборотных активов, и маленькой доле краткосрочных обязательств в составе пассива баланса. Однако несмотря на это предприятие является платежеспособным.
Кроме того, это подтверждает коэффициент уточненной оценки ликвидности. Однако значения за рассматриваемый период значительно превышают оптимальные значения. Это лишний раз подтверждает наличие большой доли запасов в активе предприятия. Наблюдается уменьшение значения данного коэффициента 44,7%.
Коэффициент нормального покрытия превышает коэффициент текущей ликвидности в 2014-2016 гг. Это говорит о том, что при одновременном погашении всех долгов колхоз не сможет продолжать свою деятельность в прежних масштабах.

Таблица 18 – Показатели ликвидности баланса предприятия
	Показатели
	Нормальное значение
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	Отклонение 2016 г. к 2014 г. (+; -)

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	≥  0,2
	0,198
	0,106
	0,036
	18,2

	Коэффициент промежуточной ликвидности 
	≥  1
	0,309
	0,311
	0,184
	59,5

	Коэффициент текущей ликвидности (покрытие текущих обязательств текущими активами)
	≥  2
	18,714
	13,181
	10,212
	54,6

	Коэффициент уточненной оценки ликвидности
	1,1-1,2
	5,775
	4,07
	3,193
	55,3

	Коэффициент нормального уровня платежеспособности
	≤ К тл
	19,405
	13,870
	11,028
	56,8
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Вначале следует проанализировать абсолютные показатели финансовой устойчивости.

Таблица 19 – Обеспечение запасов источниками формирования и тип финансовой устойчивости, тыс. руб.
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	Изменение 2016 г. в  к 2014 г. (+; –)

	Собственный капитал
	118922
	129660
	133171
	+14249

	Внеоборотные активы
	73135
	71661
	74095
	+960

	Наличие собственных оборотных средств
	45787
	57999
	59076
	+13289

	Долгосрочный заемный капитал
	17879
	9254
	8379
	-9500

	Наличие долгосрочный источников формирования запасов
	63666
	67253
	67455
	+3789

	Общая величина нормальных источников формирования запасов
	63666
	67253
	67455
	+3789

	Запасы
	66149
	71057
	73428
	+7279

	Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств для формирования запасов
	-20362
	-13058
	-14352
	+6010

	Излишек (+), недостаток (-) долгосрочных источников для формирования запасов
	-2483
	-3804
	-5973
	-8456

	Излишек (+), недостаток (-) общей величины  нормальных источников для формирования запасов
	-2483
	-3804
	-5973
	-8456

	Тип финансовой устойчивости
	кризисное
	кризисное
	кризисное
	х



За 2014-2016 гг. увеличились собственный оборотный капитал на 29% (13289 тыс. руб.), сумма долгосрочных источников формирования запасов на 5,9% (3789 тыс. руб.), общая величина нормальных источников формирования запасов на 11,2% (7517 тыс. руб.). Возросла также и стоимость запасов на 11% (7279 тыс. руб.). Наблюдается недостаток собственных оборотных активов для формирования запасов, который уменьшился на 29,5% (6010 тыс. руб.), и долгосрочных источников, который увеличился на 140,6% (3490 тыс. руб.). Общая величина нормальных источников для формирования запасов недостаточна и этот разрыв увеличился в 2014-2016 гг. на 8456 тыс. руб.
За весь исследуемый период предприятие имеет кризисное финансовое положение. Другими словами, колхозу недостаточно собственных оборотных средств для формирования запасов, поэтому он прибегает к краткосрочной финансовой задолженности.
Далее следует анализ относительных показателей финансовой устойчивости предприятия.

Таблица 20 – Показатели финансовой устойчивости предприятия
	Показатели
	Нормальное значение
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	Отклонение 2016 г. к 2014 г. (+; -)

	Коэффициент автономии 
	0,7 – 0,8
	0,847
	0,898
	0,894
	105,5

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,2 – 0,3
	0,153
	0,102
	0,106
	69,3

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (финансового левериджа)
	≤ 2
	0,181
	0,114
	0,118
	65,2

	Коэффициент маневренности собственного капитала (доля собственных оборотных средств в собственных средствах)
	0,3 – 0,5
	0,385
	0,447
	0,444
	115,3

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (покрытие оборотных активов собственными оборотными средствами)
	≥ 0,1
	0,681
	0,797
	0,79
	116,0

	Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	0,6 – 0,8
	0,692
	0,816
	0,804
	116,2

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,85-0,90
	0,974
	0,962
	0,951
	97,6



Колхоз является финансово независимым предприятием. В концу 2016 г. его независимость выросла до 89,4%, что даже превышает нормальное значение.
Независимость предприятия подтверждается снижением показателя его зависимости с 15,3% в 2014 г. до 10,6% в 2016 г. 
Также рост независимости подтверждается уменьшением коэффициента финансового левериджа. В 2014 г. предприятие привлекало 0,18 коп. заемных средств на 1 руб. собственных, а в 2016 г. – 0,11 коп.
За исследуемый период наблюдается рост гибкости использования собственных оборотных активов в составе текущих активов с 68,1% до 79%. Также увеличилась доля оборотных активов, формируемых за счет постоянного капитала (с 38,5% в 2014 г. до 44,4% в 2016 г.).
Кроме того, растет доля запасов, формируемых за счет собственного капитала. Доля к концу 2014 г. составляла 69,2% , а к концу 2016 г. – 80,4%.
За рассматриваемый период доля активов, которая формируется за счет постоянно капитала снизилась на 2,4%. Несмотря на это, доля составляет к концу 2016 г. 95,1%, что выше оптимального.
О финансовой нестабильности к концу анализируемого периода свидетельствует наличие убытка по продажам. Однако наблюдается один из признаков финансовой устойчивости, а именно условие:
Текущие активы / Внеоборотные активы ≥ (Краткосрочный заемный капитал + Долгосрочный заемный капитал) / Собственный капитал
Текущие активы / Внеоборотные активы = 74777 / 74095 = 1,009
[bookmark: __DdeLink__66675_2026909708](Краткосрочный заемный капитал + Долгосрочный заемный капитал) / Собственный капитал = (7322+8379) / 133171 = 0,118
1,009 ≥ 0,118
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При оценке вероятности банкротства использована методика оценки вероятности наступления банкротства предприятия на основе комплексной балльной оценки риска финансовой несостоятельности.

Таблица 21 – Оценка вероятности банкротства СПК СХА (колхоз) «Лекминский»
	Показатели
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	
	Значение
	Оценка в баллах
	Значение
	Оценка в баллах
	Значение
	Оценка в баллах

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,198
	4
	0,106
	2,1
	0,036
	0,7

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,309
	1,5
	0,311
	1,5
	0,184
	0,9

	Коэффициент текущей ликвидности
	18,714
	20
	13,181
	20
	10,212
	20

	Доля оборотных средств в активах
	0,479
	9,6
	0,504
	10
	0,502
	10

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,681
	12,5
	0,797
	12,5
	0,79
	12,5

	[bookmark: __DdeLink__89190_53015302]Коэффициент финансового левериджа
	0,181
	17,7
	0,114
	17,7
	0,118
	17,7

	Коэффициент финансовой независимости
	0,847
	10
	0,898
	10
	0,894
	10

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,974
	5
	0,962
	5
	0,951
	5

	Сумма баллов
	х
	80,3
	х
	78,8
	х
	76,8



На протяжении всего анализируемого периода предприятие относится ко второму классу, т. е. оно находиться в зоне допустимого риска. Колхоз является предприятием нормального финансового состояния. По некоторым коэффициентам допущено отставание, в частности коэффициенту абсолютной ликвидности, коэффициенту промежуточной ликвидности. Если отдельно рассматривать эти два показателя, то к концу 2016 г финансовое состояние предприятия перешло в 5-й класс. Это иной раз показывает наличие проблем у колхоза с моментальной платежеспособностью. Также наблюдается опережающий прирост кредиторской задолженности по сравнению с другими источниками заемного капитала. В целом, экономическая деятельность предприятия целесообразна.

[bookmark: _Toc494362886]3.5. Мероприятия по улучшению финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский» и его прогнозирование

Для оценки экономических и финансовый перспектив, а также предполагаемого финансового состояния предприятия необходимо спрогнозировать финансовое состояние.
Более достоверный и точный прогноз можно получить, используя формализованные методы. В данной работе будет использован метод сложной экстраполяции. Выбор обоснован тем, что с помощью такого метода прогнозирования можно: 
· увидеть результат, к которому предприятие придет в будущем; 
· выявить линия тренда, по которой идет развитие организации.
Прогноз показателей будет осуществлен на срок 2 года.
Сложная экстраполяция предполагает собой решение следующего уравнения:
y = a*t + b,
где y – прогнозируемое значение;
t – порядковый номер периода,
a, b – коэффициенты уравнения связи, которые необходимо найти.
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Коэффициенты a, b находят путем решения системы уравнений:
где y – значения прогнозируемого показателя за предыдущие периоды;
a, b – коэффициенты уравнения связи;
t – порядковый номер периода;
n – количество периодов, на основе которых и делается прогноз.
Для улучшения финансового состояния необходимо принять ряд мер. Одной из них является минимизация убытка от продаж. Прибыль (убыток) от продаж является показателем результата по основной деятельности предприятия. При существующей тенденции выручка, себестоимость продаж, а, следовательно, и прибыль от продаж могут принять в 2017 г. следующие значения:
· выручка = 99015 тыс. руб.;
· себестоимость = 106325 тыс. руб.;
· прибыль от продаж = -7310 тыс. руб.
Таким образом, чтобы не получить убытка, исследуемому предприятию необходимо будет снизить себестоимость продаж, как минимум, на 7310тыс. руб. Одним из вариантов является снижение материальных расходов, т. к. они занимают за 2014-2016 гг. более 50% себестоимости. Таким образом, и рентабельность продаж не будет иметь отрицательного значения.
Еще одним «больным» местом финансового состояния колхоза является моментальная платежеспособность. На это указывает низкое значение коэффициента абсолютной ликвидности, особенно к концу 2016 г. Также низкая величина имеет коэффициент промежуточной ликвидности. За анализируемый период показатели снизились на 81,8% и 40,5% соответственно. Кроме того, наблюдается тенденция снижения данных показателей. 
Улучшить моментальную платежеспособность можно путем изменения структуры оборотных активов, а именно: увеличение доли денежных средств и краткосрочных активов и уменьшение доли запасов. Одним из методов достижения этого является увеличение оборачиваемости запасов. 
Продолжительность одного оборота запасов в 2016 г. в целом составила 271 день. При том, что в 2014 г. он был равен 251 дню. Наибольшую продолжительность оборота из в составе запасов имеют статья «Животные на выращивании и откорме» (115 дней) и «Сырье и материалы» (128 дней). Период оборота оборотных активов в целом составил за 2016 г. 276 дней. 
На нижеуказанной формуле видно, что выручка находится в обратной зависимости от продолжительности периода оборота, т. е. при уменьшении продолжительности оборота выручка будет увеличиваться:
Продолжительность оборота = (360 * Стоимость оборотных средств) / Выручка
Таким образом, выручка равна:
(360 * Стоимость оборотных активов) / Продолжительность оборота
Возьмем за исходные данные значения продолжительности оборота и стоимости оборотных активов за 2016 г. Рассчитаем выручку при снижении продолжительности оборота на 1 день оборотных активов в целом, а также запасов, животных на выращивании и откорме, сырья и материалов.
Выручка оборотные активы = (360 * 74777) / 275 = 97890 тыс. руб.
Выручка запасы = (360 * 73428) / 270 = 97904 тыс. руб.
Выручка животные на выращивании и откорме = (360 * 31240) / 114 = 98652 тыс. руб.
Выручка сырье и материалы = (360 * 34737) / 127 = 98467 тыс. руб.

Таблица 22 – Изменение выручки предприятия при уменьшении периода оборота оборотный активов на 1 день
	Показатели, по которым изменялся период оборота 
	Выручка, тыс. руб.

	
	2016 г.
	Рассчитанное значение 
	Изменение (+;-)

	Оборотные активы
	97676
	97890
	+214

	Запасы
	97676
	97904
	+228

	Животные на выращивании и откорме
	97676
	98652
	+976

	Сырье и материалы
	97676
	98467
	+791



Таким образом, при уменьшении продолжительности оборота произошло увеличение выручки. Наибольшее – при изменении периода оборота животных на выращивании и откорме.
Увеличение выручки влечет за собой ряд положительных следствий:
· увеличение прибыли;
· рост величины денежных средств, располагаемых предприятием и необходимых для финансирования текущей деятельности;
· улучшение платежеспособности;
· сокращение кредиторской задолженности.
Предприятию следует, во-первых, достигнуть показателя оборачиваемости запасов 2014 года. Увеличение оборачиваемости сырья и материалов можно достичь путем оптимальных их поставок и сбыта, а животных на выращивании и откорме – путем оптимизации планирования приплода.
Целесообразно провести прогнозирование финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский» на 2017 г. с учетом предложенных мероприятий, а именно: уменьшения себестоимости для получения прибыль от продаж, равной нулю, и сокращения периода оборачиваемости запасов до показателя 2014 г.
Для начала необходимо рассчитать прогнозные показатели финансовых результатов деятельности предприятия. Взять за основу равенство выручки и себестоимости продаж. Без учета результатов по основной деятельности предприятие получило прибыль:
· 2014 г. – 7968 тыс. руб.;
· 2015 г. – 4269 тыс. руб.;
· 2016 г. – 5641 тыс. руб.
Таким образом, если в 2017 г. выручка будет равна себестоимости продаж, то предприятие получит чистую прибыль 3632 тыс. руб. 
Статья баланса «Собственный капитал» будет выглядеть следующим образом: «Уставный капитал» и «Переоценка внеоборотных активов» останутся неизменными (11 тыс. руб. и 36111 тыс. руб. соответственно), а вот «Нераспределенная прибыль» увеличится на 3632 тыс. руб. и будет равна 100681 тыс. руб. 
Следующим мероприятием было указано уменьшение периода оборота запасов предприятия до 251 дня. Величина прогнозируемой выручка в 2017 г. составляет 101530 тыс. руб. Следовательно:
· Коэффициент оборачиваемости = 360 / Продолжительность оборота = 360 / 251 = 1,434;
· Запасы 2017 = Выручка / Коэффициент оборачиваемости = 99015 / 1,434 = 69048 (тыс. руб.)
Прогнозное значение статьи «Запасы» без проведения мероприятий по ускорению оборачиваемости составила бы 77490 тыс. руб. Таким образом, удалось бы высвободить 8442 тыс. руб. Эти средства могут войти в состав денежных средств и краткосрочных вложений, а также дебиторской задолженности. В расчете прогнозного баланса высвобожденная сумма будет распределена между этими статьями в соотношении 59% и 41% соответственно. Данное распределение основано на усредненном соотношении вышеуказанных статьей баланса за 2014-2016 гг. Таким образом:
Без учета предложенного мероприятия статья «Денежные средства и краткосрочные активы» может составить в 2017 г. 72 тыс. руб. Но благодаря ускорению запасов данная статья может увеличиться на 4981 тыс. руб. и стать 5053 тыс. руб.
До осуществления мероприятия прогнозное значение в 2017 г. дебиторской задолженности может составить 1558 тыс. руб. Однако с учетом мероприятия она может принять значение 5019 тыс. руб.
Подобным же образом рассчитаны статьи баланса «Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы» и «Долгосрочные обязательства»



Таблица 23 – Прогнозный баланс колхоза на 2017 г.
	Статьи баланса
	На 31 декабря 2016 г.
	На 31 декабря 2017 г.
	На 31 декабря 2018 г.
	2018 г. в % к 2016 г.

	
	тыс. руб
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	АКТИВ

	Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	264
	0,2
	5053
	3,3
	6434
	4,1
	2437,1

	Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	1085
	0,7
	5019
	3,3
	6300
	4,0
	580,6

	Запасы
	73428
	49,3
	69048
	45,1
	69169
	43,9
	94,2

	Итого оборотных активов
	74777
	50,2
	79120
	51,7
	81903
	52,0
	109,5

	Внеоборотные активы
	74095
	49,8
	73924
	48,3
	75490
	48,0
	101,9

	Всего активов
	148872
	100
	153044
	100,0
	157393
	100
	105,7

	ПАССИВ

	1. Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы
	7322
	4,9
	10785
	7,0
	13140
	8,3
	179,5

	Итого краткосрочного заемного капитала
	7322
	4,9
	10785
	7,0
	13140
	8,3
	179,5

	2. Долгосрочные обязательства
	8379
	5,6
	5456
	3,6
	3898
	2,5
	46,5

	3. Собственный капитал
	133171
	89,5
	136803
	89,4
	140355
	89,2
	105,4

	Всего пассивов
	148872
	100
	153044
	100
	157393
	100
	105,7



При осуществлении предложенный мероприятий в активе баланса в сравнении с 2016 г. произойдет значительное увеличение денежных средств и краткосрочных финансовых вложений, т. е. наиболее ликвидных активов. Их доля в активе баланса вырастет в концу 2018 г. на 3,9 п. п. Также увеличиться удельный вес дебиторской задолженности (быстрореализуемого актива) на 3,3 п. п., как и сама величина данной статьи. В то же время произойдет сокращение величины запасов на 5,8%, а их доля уменьшится на 5,4 п. п. Внеоборотные активы имеют тенденцию увеличения (рост на 1,9% в 2018 г.).
В пассиве баланса кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы (наиболее срочные обязательства) увеличатся на 79,5, а их доля – на 3,4п. п. В то же время долгосрочные обязательства (долгосрочные пассивы) сократятся на 53,5%, а их удельный вес – 3,1 п. п. Собственный капитал (постоянные пассивы) увеличиться на 5,4% к концу прогнозируемого периода, а вот его доля сократиться на 0,3 п. п.

Таблица 24 – Прогнозные показатели ликвидности баланса СПК СХА (колхоз) «Лекминский» 
	Показатели
	Нормальное значение
	2016 г.
	Предв.
2017 г.
	Прогноз 2018 г.
	2018 г. в % к 2016 г.

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	≥  0,2
	0,036
	0,468
	0,490
	1361,1

	Коэффициент промежуточной ликвидности 
	≥  1
	0,184
	0,934
	0,969
	526,6

	Коэффициент текущей ликвидности (покрытие текущих обязательств текущими активами)
	≥  2
	10,212
	7,336
	6,233
	61,0

	Коэффициент уточненной оценки ликвидности
	1,1-1,2
	3,193
	2,622
	2,309
	72,3

	Коэффициент нормального уровня платежеспособности
	≤ К тл
	11,028
	7,402
	6,264
	56,8



После осуществления мероприятий по улучшению финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский» сможет на конец 2018 г. за счет денежных средств и краткосрочных финансовых вложений погасить 46,8% наиболее срочных обязательств, что значительно превысит показатель 2016 г. – 3,6%. Данный показатель превысит нормальное значение.
Если за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и ожидаемых поступлений от дебиторов предприятие в 2016 г. могло выполнить 18,4% наиболее срочных обязательств, то к концу 2018 г. сможет 96,9%.
Несмотря на это, превышение текущих активов над текущими обязательствами сократиться в 2018 г. на 39% , но составит более 6 раз. И предприятие останется все-таки платежеспособным. Об этом также говорят и коэффициент уточненной оценки ликвидности, и коэффициент нормального уровня платежеспособность. Таким образом, предприятие повысит за счет мероприятий на конец 2018 г. свою моментальную платежеспособность и сможет продолжать свою деятельность в прежних объемах. А показатели ликвидности баланса также будут находиться в пределах нормальных значений.

Таблица 25 – Прогнозные показатели обеспечения запасов источниками формирования и тип финансовой устойчивости, тыс. руб.
	Показатели
	2016 г.
	Предв. 2017 г.
	Прогноз 2018 г.
	Изменение 2018 г. к 2016 г. (+;-)

	Собственный капитал
	133171
	136803
	140355
	+7184

	Внеоборотные активы
	74095
	73924
	75490
	+1395

	Наличие собственных оборотных средств
	59076
	62879
	64865
	+5789

	Долгосрочный заемный капитал
	8379
	5456
	3898
	-4481

	Наличие долгосрочный источников формирования запасов
	67455
	68335
	68763
	+1308

	Общая величина нормальных источников формирования запасов
	67455
	68355
	68763
	+1308

	Запасы
	73428
	69048
	69169
	-4259

	Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств для формирования запасов
	-14352
	-6169
	-4304
	+10048

	Излишек (+), недостаток (-) долгосрочных источников для формирования запасов
	-5973
	-713
	-406
	+5567

	Излишек (+), недостаток (-) общей величины  нормальных источников для формирования запасов
	-5973
	-713
	-406
	+5567

	Тип финансовой устойчивости
	Кризисное
	Кризисное
	Кризисное
	х



При применении рекомендации по улучшению финансового состояния предприятия в 2018 г. за счет собственного капитала будет формироваться 93,8% запасов. Однако будет также наблюдаться недостаток собственных оборотных средств, который уменьшится в сравнении с 2016 г. на 10048 тыс. руб. Колхоз также будет иметь кризисное финансовое состояние и прибегать к использованию кредиторской задолженности для формирования запасов. 
К концу 2018 г. недостаток общей величины нормальных источников для формирования запасов будет меньше, чем в 2016 г. на 5567 тыс. руб. Есть тенденция роста собственных оборотных активов. За 2016-2018 гг. они могут вырасти на 5789 тыс. руб.

Таблица 26 – Прогнозные показатели финансовой устойчивости предприятия
	Показатели
	Нормальное значение
	2016 г.
	Предв. 2017 г.
	Прогноз 2018 г.
	2018 г. к 2016 г. в %

	Коэффициент автономии 
	0,7 – 0,8
	0,894
	0,894
	0,892
	99,8

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,2 – 0,3
	0,106
	0,106
	0,108
	101,9

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств (финансового левериджа)
	≤ 2
	0,118
	0,119
	0,121
	102,5

	Коэффициент маневренности собственного капитала (доля собственных оборотных средств в собственных средствах)
	0,3 – 0,5
	0,444
	0,411
	0,412
	92,8

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (покрытие оборотных активов собственными оборотными средствами)
	≥ 0,1
	0,79
	0,795
	0,792
	100,3

	Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	0,6 – 0,8
	0,804
	0,911
	0,938
	116,5

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,85-0,90
	0,951
	0,929
	0,916
	96,3



В прогнозируемом периоде благодаря мероприятиям по улучшению финансовая независимость будет находиться на достаточном уровне, хотя и снизится доля собственного капитала в валюте баланса на 0,3 п.п. в 2018 г. и составит 89,2%. Это подтверждается и ростом финансовой зависимости. К концу 2018 г. на 1 рубль собственного капитала будет приходиться 0,12 копейки. Несмотря на это, показатели будут находиться на оптимальном уровне. 
Доля активов, формируемых за счет постоянного капитала, уменьшится в 2017 г., но останется в пределах нормального значения и составит 92,9%, а в 2018 г. – 91,6%. Кроме того, уменьшится и гибкость использования собственных средств. На формирование текущих активов будет направляться только в 2017 г. 41,1%, в 2018 г. – 41,2%. Доля оборотных активов, формируемых за счет собственных средств, увеличится в 2017 г. и составит 79,5%, однако в 2018 г. может уменьшиться до 79,2%. За 2016-2018 гг. увеличится удельный вес запасов, которые формируются за счет собственных средств, до 93,8%.

Таблица 27 – Оценка вероятности банкротства СПК СХА (колхоз) «Лекминский»
	Показатели
	2016 г.
	Предв. на 2017 г.
	Прогноз 2018 г.

	
	Значение
	Оценка в баллах
	Значение 
	Оценка в баллах
	Значение
	Оценка в баллах

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,036
	0,7
	0,468
	9,4
	0,490
	9,8

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,184
	0,9
	0,934
	10,2
	0,969
	10,6

	Коэффициент текущей ликвидности
	10,212
	20
	7,336
	20
	6,233
	20

	Доля оборотных средств в активах
	0,502
	10
	0,517
	10
	0,520
	10

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,79
	12,5
	0,795
	12,5
	0,792
	12,5

	[bookmark: __DdeLink__89190_530153021]Коэффициент финансового левериджа
	0,118
	17,7
	0,119
	17,7
	0,121
	17,7

	Коэффициент финансовой независимости
	0,894
	10
	0,894
	10
	0,892
	10

	Коэффициент финансовой устойчивости
	0,951
	5
	0,929
	5
	0,916
	5

	Сумма баллов
	х
	76,8
	х
	94,8
	х
	95,6



Благодаря предложенным предприятиям вероятность банкротства СПК СХА (колхоза) «Лекминского» уменьшится, хотя предприятие и будет относится ко второму классу, т. е. находиться в зоне допустимого риска. Будет наблюдаться тенденция уменьшения риска банкротства.
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Финансовое состояние предприятия отражает его способность финансировать свою деятельность, поддерживать платежеспособность, а также инвестиционную деятельность. Его анализ необходим для оценки данных проявлений и принятия на основе этой оценки управленческих решений.
Сам анализ осуществляется в несколько этапов:
· анализ имущественного положения и капитала организации;
· анализ ликвидности баланса;
· анализ платежеспособности;
· анализ финансовой устойчивости;
· оценка вероятности банкроства.
В данной работе проводился анализ финансового состояния СПК СХА (колхоз) «Лекминский», среднего по размерам предприятия. 
В ходе анализа были выявлены следующие слабые места:
· реализация продукции и выполнение работ стали убыточными;
· большой удельный вес в структуре актива занимают запасы, и, как следствие, увеличивается период оборота текущих активов;
· кризисное финансовое положение, которое характеризуется недостаточностью нормальных источников для формирования запасов;
· низкая моментальная платежеспособность, которая имеет тенденцию ухудшения;
· кредиторская задолженность с каждым годом увеличивается.
Анализ обеспеченности запасов источниками формирования показал, что предприятие является неустойчивым несмотря на то, показатель финансовой независимости превышает нормальное значение, т. е. у предприятия велика доля собственных источников финансирования. Следовательно, доля заемного капитала мала.
Несмотря на крайне низкую к концу 2016 г. моментальную платежеспособность, СПК СХА (колхоз) «Лекминский» может покрыть свои текущие обязательства текущими активами. И в этом случае показатели значительно превышают нормальные.
В то же время метод балльной оценки вероятности наступления банкротства показал, что предприятие имеет нормальное финансовое состояние, другими словами, находится в зоне допустимого риска.
Улучшить состояние колхоза можно:
· уменьшением себестоимости до уровня выручки;
· уменьшение периода оборота запасов до показателя 2014 г..
Благодаря предложенным мероприятиям будут достигнуты следующее:
· уменьшится доля запасов в активе предприятия;
· увеличится удельный вес наиболее ликвидных активов;
· увеличится моментальная платежеспособность, хотя и произойдет некоторое уменьшения остальных показателей платежеспособности, но они все равно будут находиться выше нормальных значений;
· финансовая независимость хоть и снизится, но будет на достаточном уровне;
· доля запасов, формируемых за счет собственных средств увеличится, хотя будет наблюдаться недостаток нормальных источников для их формирования, но разрыв уменьшится. Предприятие будет также иметь кризисное финансовое положение.
· в целом предприятие будет финансово устойчивым;
· вероятность банкротства уменьшится, хотя предприятия по прежнему будет находится в зоне допустимого риска, но будет наблюдаться сокращение вероятности.
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