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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования.В рыночной экономике прибыль для предпринимательской деятельности является главной целью, которая служит основным источником финансовых ресурсов для предприятия. Прибыль и связанные с нею возможности роста бизнеса и капитала являются основными интересами собственников. Так как стабильный и устойчивый уровень прибыли показывает высокую конкурентоспобность организации.
Анализ прибыли позволяет выявить основные факторы ее роста, эффективное использование ресурсов, потенциальные возможности предприятия, определить влияние внешних и внутренних факторов на размер прибыли и порядок ее распределения.
Выбранная мною тема на сегодняшний день является распространенной, так как каждое предприятие в целом зависит от того, насколько правильно формируется прибыль и как ее распределяют.
Цель данной выпускной квалификационной работы заключается в том, чтобы изучить методы оценки формирования и использования прибыли, а также провести анализ финансового состояния ООО «Нечкинское» и определить предложения по его улучшению.
Для достижения поставленной цели в работе необходимо решить следующие задачи: 
- представить организационно-экономическую характеристику исследуемой организации;
- провести анализ доходов, расходов и финансовых результатов организации;
- привести основные факторы влияющие на формирование доходов и прибыли организации;
- привести рекомендации по росту доходов и прибыли организации;
- по завершению исследования сделать выводы и предложения.
         Объектом исследования выбрана коммерческая организация, основным видом деятельности которой является производство и реализация сельскохозяйственной продукции ООО «Нечкинское».
Предметом исследования – является использование и формирование прибыли организации.
Основные результаты исследования, выносимые на защиту:
- теоретические положения, уточняющие сущность прибыли и методы    ее определения;
- показатели изучаемой организации, характеризующие ее экономическое состояние;
- рекомендации по росту доходов и прибыли организации .
Теоретическая и методическая основа исследования. Теоретической и методической основой послужили постановления правительства РФ, Министерства финансов, труды российских и зарубежных ученых по проблемам организации бухгалтерского учета и контроля, финансов и финансового менеджмента.
Информационную базу исследования составляют: статистический материал, бухгалтерская и финансовая отчетность  ООО «Нечкинское» за 2012 - 2014 года.




















1 СУЩНОСТЬ И ЭКОНОМИЧЕСКОЕ СОДЕРЖАНИЕ ПРИБЫЛИ
1.1 Экономическое содержание и функции прибыли
Прибыль – это денежное выражение основной части накоплений, создаваемых предприятиями любой формы собственности. Как экономическая категория она характеризует финансовый результат предпринимательской деятельности предприятия. Прибыль является показателем, наиболее полно отражающим эффективность производства, объем и качество произведенной продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства при любой форме собственности.
Прибыль - один из основных финансовых показателей плана и оценки хозяйственной деятельности предприятий. За счет прибыли осуществляется финансирование мероприятий к научно-техническому и социально-экономическому развитию предприятий, увеличению фонда оплаты труда их работников.
Прибыль является не только источником обеспечения внутрихозяйственных потребностей предприятий, но приобретает все большое значение в формировании бюджетных ресурсов, внебюджетных и благотворительных фондов.
В.Я.Горфинкеля трактует прибыль как часть добавленной стоимости, которая получена в результате реализации продукции (товаров), выполнения работ, оказания услуг [8].
С экономической  точки зрения прибыль – это разность между денежными поступлениями и денежными выплатами. С точки зрения хозяйственной прибыль – это разность между имущественным состоянием предприятия на конец и начало отчетного периода.
Реализация других активов, поступления от внереализационных операций и прочие поступления формируют доход. Такой подход требует новой концепции налогообложения, заключающейся в раздельном налогообложении прибыли и дохода. Тем не менее, в действующей системе налогообложения такое разделение не предусмотрено. Все поступления доходов фактически признаются образующими прибыль, за исключением расходов.
Прибыль – это превышение доходами расходов. Обратное положение называется убытком.
Многоаспектное значение прибыли усиливается с переходом экономики государства  на основы рыночного хозяйства. Дело в том, что предприятие любой формы собственности, получив финансовую самостоятельность и независимость, вправе решать, на какие цели и в каких размерах направлять прибыль, оставшуюся после уплаты налогов в бюджет и других обязательных платежей и отчислений.
Представляя собой конечный финансовый результат, прибыль является основным показателем в системе текущих целей предприятия. Очевидная значимость показателя прибыли проявляется в  том, что это понятие введено в ряд законодательных актов, являющихся ключевыми для ведения бизнеса. Так в ст.42 Федерального закона « Об акционерных обществах» говорится о возможности выплаты обществом дивидендов из чистой прибыли; в ст.64 Федерального закона « О несостоятельности (банкротстве)» упоминается о том, что « органы управления должника не вправе принимать решения о выплате дивидендов или распределения прибыли должника между его учредителями (участниками)»[7].
Согласно мнению американских специалистов в области финансового менеджмента С.Росса, Р.Уэстерфилда и Дж.Яффе, которые полагают, что «одним из наиболее сложных атрибутов фирмы в плане концептуализации и измерения является прибыльность» [Ross, Westerfield, Jaffe, p.44].
Еще более определенно высказался известный теоретик Ф.Найт(FrankHynemanKnight, 1885-1962): « Никогда не может быть объективно и точно определена величина прибыли в доходе…»[Вехи экономической мысли, с. 439]. Фразы «предприятие работает прибыльно» или «рентабельность предприятия «Гамма» составляет k%@» не говорят по сути ничего, поскольку, во-первых, показателей прибыли много, во-вторых, в зависимости от выбранного алгоритма исчисления, значение того или иного показателя прибыли может исключительно значимо варьировать[7].
Прибыль как конечный финансовый результат деятельности предприятий представляет собой разницу между общей суммой доходов и затратами на производство и реализацию продукции с учетом убытков от различных хозяйственных операций. Таким образом, прибыль формируется в результате взаимодействия многих компонентов, как с положительным, так и с отрицательным знаком [5].
Согласно мнению Скляренко В.К., Прудникова В.М., Акуленко Н.Б., Кучеренко А.И. прибыль является конечным результатом предпринимательской деятельности предприятий и в общем виде представляет собой разницу между ценой продукции и ее себестоимостью, а в целом по предприятию – разницу между выручкой от реализации продукции и ее себестоимостью реализованной продукции.
На уровне предприятия в условиях товарно-денежных отношений чистый доход принимает форму прибыли. На рынке товаров предприятия выступают как относительно обособленные товаропроизводители. Установив цену на продукцию, они реализуют ее потребителю, получая при этом денежную выручку, что не означает получение прибыли. Для выявления финансового результата необходимо сопоставить выручку с затратами на производство и реализацию, которые принимают форму себестоимости продукции. Когда выручка превышает себестоимость, финансовый результат свидетельствует о получении прибыли. Предприниматель всегда ставит своей целью прибыль, но не всегда ее получает. Если выручка равна себестоимости, то удалось лишь возместить затраты на производство и реализацию продукции. При реализации без убытков отсутствует и прибыль как источник производственного, научно-технического и социального развития. При затратах, превышающих выручку, предприятие получает убытки – отрицательный финансовый результат, что ставит сто в достаточно сложное финансовое положение, не исключающее и банкротство.
Прибыль как главный результат предпринимательской деятельности обеспечивает потребности предприятия. Поэтому важно определить состав прибыли предприятия. Общий объем прибыли предприятия представляет собой валовую прибыль. На ее величину влияет много факторов, которые зависят и не зависят от предпринимательской деятельности.
Важными факторами роста прибыли, которые зависят от деятельности предприятий, являются: рост объема производимой продукции; снижение ее себестоимости; повышения качества; улучшение ассортимента;  рост производительности труда; повышение эффективности использования производственных фондов.
К факторам, не зависящим от деятельности предприятий, относятся: изменения государственных регулируемых цен на реализуемую продукцию; влияние природных, географических, транспортных и технических условий на производство и реализацию продукции и др.
Под влиянием как тех, так и других факторов складывается валовая прибыль предприятий.
В составе валовой прибыли учитывается прибыль от всех видов деятельности. Прежде всего валовая прибыль включает прибыль от реализации товарной продукции, исчисленную путем вычета из общей суммы выручки от реализации этой продукции ( работ и услуг) налога на добавленную стоимость , акцизов и затрат на производство и реализацию, включаемых в себестоимость. Прибыль от реализации товарной продукции – основная часть валовой прибыли.
В связи с тем, что подавляющую часть валовой прибыли (95-97%) предприятия получают от реализации товарной продукции, этой части прибыли должно быть уделено главное внимание. Отмеченные выше факторы, зависящие и не зависящие от деятельности предприятия, воздействуют  главным образом на прибыль от реализации продукции. 
Прибыль – это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты, хозяйствования, после реализации продукции. Только после продажи, продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финансовые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием и реализацией продукции.
Объем реализации и величина прибыли, уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, маркетинговой и финансовой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования.
Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет определенные функции.
Во-первых, характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности организации, т.е. является измерителем (мерой) эффективности общественного производства. По прибыли определяется рентабельность использования собственных и заемных средств, основных фондов, всего авансированного капитала и т.п. Тем самым прибыль и рентабельность являются основными индикаторами эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Значение прибыли состоит в том, что она отражает конечный финансовый результат. Вместе с тем на величину прибыли, ее динамику воздействуют факторы, как зависящие, так и не зависящие от усилий предприятия. Практически вне сферы воздействия предприятия находятся конъюнктура рынка, уровень цен на потребляемые материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений. В известной степени зависят от предприятия такие факторы, как уровень цен на реализуемую продукцию и заработная плата, уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджеров, конкурентоспособность продукции, организация производства и труда, его производительность, состояние и эффективность производственного и финансового планирования.
Перечисленные факторы влияют на прибыль через объем реализуемой продукции и себестоимость, поэтому при  определении конечного финансового результата учесть  стоимость объема реализуемой продукции и стоимость затрат и ресурсов, используемых в производстве.
Во-вторых, прибыль выполняет стимулирующую функцию. Эта функция заключается в том, что прибыль является основным внутренним источником формирования финансовых ресурсов организации, обеспечивающих ее развитие, а также является  источником выплаты дивидендов ее акционерам и владельцам и в этом смысле служит главной мотивацией предпринимательской инициативы. Доля чистой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирования расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников.
В-третьих,  прибыль является одним из источников формирования бюджетов разных уровней. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими доходными поступлениями используется для финансирования удовлетворения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных инвестиционных, производственных, научно-технических и социальных программ.
Кроме всего прочего, прибыль служит источником материального стимулирования работников предприятий, так как именно за счет прибыли предприятием могут проводиться:
· выплата материальной помощи;
· выплата надбавок к пенсиям, единовременной помощи пенсионерам предприятия;
· предоставление бесплатного питания работникам или компенсация удорожания питания;
· оплата жилья, путевок на лечение и отдых работников и их детей и другие.
  В условиях рыночной экономики значение прибыли огромно. Стремление к ее получению ориентирует товаропроизводителей на увеличение объема производства продукции, нужной потребителю, снижение затрат на производство. При развитой конкуренции этим достигается не только цель предпринимательства, но и удовлетворение общественных потребностей. Для предпринимателя прибыль является сигналом, указывающим, где можно добиться наибольшего прироста стоимости, создает стимул для инвестирования в эти сферы. Свою роль играют и убытки. Они высвечивают ошибки и просчеты в направлении средств, организации производства и сбыта продукции.
Экономическая нестабильность, монопольное положение товаропроизводителей искажают формирование прибыли как чистого дохода, приводят к стремлению получения доходов главным образом в результате повышения цен. Устранению инфляционного наполнения прибыли способствуют финансовое оздоровление экономики, развитие рыночных механизмов ценообразования, оптимальная система налогов. Эти задачи должно выполнять государство в ходе осуществления экономических реформ.
Рассматривая прибыль как экономическую категорию, мы говорим о ней абстрактно. Но при планировании и оценке хозяйственной и финансовой деятельности предприятия, распределении прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия, используются конкретные показатели.
В условиях рыночных отношений предприятие должно стремиться если не к получению максимальной прибыли, то по крайней мере к тому объему прибыли, который позволял бы ему не только прочно удерживать свои позиции на рынке сбыта своих товаров и оказания услуг, но и обеспечивать динамичное развитие его производства в условиях конкуренции. В конечном итоге это предполагает знание источников формирования прибыли и нахождение методов по лучшему их использованию [6].
По мнению профессора В.В.Ковалева [10] управление прибылью подразумевает такие воздействия на факторы финансово-хозяйственной деятельности, которые способствовали бы, во-первых, повышению доходов и, во-вторых, снижению расходов.
В рамках решения первой задачи – повышение доходов -  должны проводиться оценка, анализ и планирование:
· выполнение плановых заданий и динамики продаж в различныхразрезах;
· ритмичности производства и продаж;
· достаточности и эффективности диверсификации производственной деятельности;
· эффективности ценовой политики;
· влияния различных факторов (фондовооруженность, загруженность производственных мощностей, сменность, кадровый состав и т.д.) на изменение величины продаж;
· сезонности производства и продаж, критического объема производства (продаж) по видам продукции и подразделениям и т.п.
Результаты планово-аналитических расчетов обычно оформляются в виде таблиц, в которых содержится плановые и фактические показатели объемов производства и продаж и отклонения в них в натуральных и стоимостных показателях, а также в процентах.
Поиск и мобилизация факторов повышения доходов находится в компетенции высшего руководства компании, а также ее маркетинговой службы; роль финансовой службы сводится в основном к обоснованию разумной ценовой политики, оценке целесообразности и экономической эффективности нового источника доходов.
По мнению профессора В.В.Ковалева [10,с.554] вторая задача – снижение расходов  - подразумевает оценку, анализ, планирование, и контроль за исполнением плановых заданий по расходам (затратам), а также поиск резервов обоснованного снижения себестоимости продукции. 
Себестоимость продукции (работ и услуг), по мнению В.В.Ковалева[10] представляет собой стоимостную оценку ресурсов предприятия, использованных в процессе производства и реализации данной продукции.
Согласно мнению А.М.Ковалева [11], Н.П.Баранникова, В.Д.Богачева, Л.А.Бурмистрова для реальной оценки уровня прибыльности предприятия можно воспользоваться методами комплексного анализа прибыли по технико-экономическим факторам. Эти методы могут быть на вооружении налоговых органов, кредитных и финансовых учреждений, органов контроля, арбитража и других, т.е. тех звеньев, которые взаимодействуют с данным хозяйствующим субъектом.
Комплексный анализ прибыли рекомендуется проводить в определенной последовательности. Прежде всего, валовую прибыль  анализируют по ее составным элементам, главным из которых является прибыль от реализации товарной продукции. Затем анализируются укрупненные факторы изменения прибыли от выпуска товарной продукции. 
Важным в этой системе будет анализ технико-экономических факторов снижения (повышения) затрат на денежную единицу товарной продукции. Также анализируются изменения объема и структуры реализации, изменения уровня цен на реализованную продукцию, а также на приобретенное сырье, материалы, топливо, энергию и другие затраты.
Определяется также изменение прибыли вследствие нарушения хозяйственной дисциплины. Вместе с этим проводится анализ изменения прибыли в остатках готовой продукции от прочей реализации и внереализационных операций [25].
Если прибыль выражается в абсолютной сумме, то рентабельность – это относительный показатель интенсивности производства. Он отражает уровень прибыльности относительно определенной базы.
Предприятие рентабельно, если суммы выручки от реализации продукции достаточны не только для покрытия затрат на производство и реализацию, но и для образования прибыли.























1.2 Виды прибыли и  методические аспекты определения ее показателей
По мнению автора В.Я.Горфинкеля [8] различают такие виды прибыли как:
1. валовая прибыль;
2. прибыль от продаж;
3. бухгалтерская прибыль (прибыль до налогообложения);
4. чистая прибыль;
5. нераспределенная прибыль.
Рассмотрим каждый вид прибыли по отдельности.
1.Валовая прибыль – разность между доходом от реализации продукции без НДС, акцизов, других налогов, сборов и себестоимостью этой продукции. Она является общим показателем эффективности. 
Валовая прибыль — это разность между нетто-выручкой от продажи товаров, продукции, работ, услуг (выручкой от реализации без учета налога на добавленную стоимость, акцизов и других косвенных налогов и сборов) и себестоимостью проданных товаров, работ и услуг. В себестоимость продажи при определении валовой прибыли включаются прямые материальные затраты, прямые расходы на оплату труда и начисления, а также косвенные общепроизводственные расходы. Валовая прибыль есть валовой доход предприятия, свидетельствующий об эффективности собственного производства (строительства, торговли т.п.).
Важными факторами роста прибыли, зависящими от деятельности предприятий, являются;
· рост объема производимой продукции в соответствии с договорными условиями;
· снижение ее себестоимости;
· повышение качества;
· улучшение ассортимента;
· повышение эффективности использования производственных фондов;
· рост производительности труда.
К факторам, не зависящим от деятельности предприятий, относятся изменение государственных регулируемых цен на реализуемую продукцию; влияние природных, географических, транспортных и технических условий на производство и реализацию продукции и др.
Под влиянием как тех, так и других факторов складывается валовая прибыль предприятий.
В составе валовой прибыли учитывается прибыль от всех видов деятельности. Прежде всего валовая прибыль включает прибыль от реализации товарной продукции, исчисленную путем вычета из общей суммы выручки от реализации этой продукции (работ, услуг) налога на добавленную стоимость, акцизов и затрат на производство и реализацию, включаемых в себестоимость. Прибыль от реализации  товарной продукции – основная часть валовой прибыли.
Во-вторых, в состав валовой прибыли включается прибыль от раелизации прочей продукции и услуг нетоварного характера, т.е. прибыль (убытки) подсобных сельских хозяйств, автохозяйств, лесозаготовительных и других хозяйств, находящихся на балансе основного предприятия.
В состав валовой прибыли входит также прибыль от реализации основных фондов и другого имущества.
Наконец, в составе валовой прибыли отражаются внереализационные доходы и расходы, т.е. результаты внереализационных операций.
Отмеченные выше факторы, зависящие и не зависящие от деятельности предприятия, воздействуют на прибыль от реализации продукции.
Следует учесть, что на прибыль от реализации товарной продукции влияет изменение остатков нереализованной продукции. Чем больше этих остатков, тем меньше прибыли предприятие получит от реализации продукции. Величина нереализованной продукции зависит от условий реализации продукции.  Предприятие может произвести больше продукции, чем ее реализовать. В целях увеличения прибыли предприятие должно принять меры по сокращению нереализованной продукции, как в количественном, так и суммарном выражении.
Важнейшим фактором, по мнению профессора А.М.Ковалевой [10], влияющим на величину прибыли  от реализации продукции, является изменение объема производства и реализации продукции. Чем больше объем реализации, тем больше прибыли получит предприятие, и наоборот.
Падение объема производства при нынешних экономических условиях, как например, роста цен, неизбежно влечет сокращение объема прибыли. Отсюда вывод о необходимости принятия неотложных мер по обеспечению роста объема производства продукции на основе технического его обновления и повышения эффективности производства.
Не менее важным фактором, влияющим на величину прибыли от реализации при продукции товарной, является изменение уровня себестоимости продукции. Если изменение объема реализации влияет на сумму прибыли прямо пропорционально, то связь между величиной прибыли и уровнем себестоимости обратная.  Чем ниже себестоимость продукции, которая определяется уровнем затрат на ее производство и реализацию, тем выше прибыль, и наоборот. Поэтому при анализе изменения уровня себестоимости должны быть выявлены причины ее снижения или повышения с тем, чтобы разработать мероприятия по сокращению затрат на производство и реализацию продукции, а следовательно, увеличению прибыли.
Фактором, определяющим величину прибыли  предприятия от реализации продукции, служат применяемые цены. Свободные цены в  условиях либерализации устанавливаются предприятия в зависимости от конкурентоспособности данной продукции, спроса и предложения аналогичной продукции другими производителями. Не зависящим от предприятия фактором выступают государственные регулируемые цены, устанавливаемые на продукцию предприятий. Уровень цен определяется качеством производимой продукции, зависящим от технического совершенствования ее производства, проведения работ по модернизации и т.д.
Кроме отмеченных факторов на величину прибыли от реализации, влияют изменения в структуре производимой и реализуемой продукции. Чем выше доля более рентабельной продукции (исчисляемой как отношение прибыли к полной себестоимости этой продукции), тем больше прибыли получит предприятие. Увеличение доли малорентабельной продукции повлечет сокращение прибыли.
Таким образом, рассмотренные основные факторы. Воздействующие на объем прибыли от реализации товарной продукции, как в сторону увеличения, так и уменьшения, должны явиться предметом тщательного анализа.
2. Прибыль от продаж – это валовая прибыль, сокращенная на суммы управленческих и коммерческих расходов. Она характеризует эффективность деятельности, связанной с основным производством. 
          Прибыль (убыток) от продаж — это валовая прибыль, уменьшенная на сумму коммерческих и управленческих расходов, т.е. это финансовый результат от основной деятельности предприятия. Тем самым прибыль от продаж свидетельствует об эффективности основной деятельности предприятия, т.е. деятельности, связанной с производством и реализацией продукции, выполнением работ, оказанием услуг.
3. Бухгалтерская прибыль (до налогообложения) — это прибыль от продаж, увеличенная на сумму прочих доходов. 
          Прибыль (убыток) до налогообложения (бухгалтерская прибыль) — это прибыль от продаж, увеличенная на суммы прочих доходов за вычетом соответствующих расходов. Показатель прибыли (убытка) до налогообложения — это финансовый результат от обычных видов деятельности, а также прочих доходов и расходов и, следовательно, показатель эффективности всей хозяйственной деятельности организации.
4. Чистая прибыль  – это прибыль до налогообложения, уменьшенная на величину налоговых обязательств за отчетный период. 
  Чистая прибыль (убыток) отчетного периода — это конечный финансовый результат организации, выявленный за отчетный период, за вычетом причитающихся за счет бухгалтерской прибыли установленных в соответствии с законодательством налогов и иных аналогичных обязательств. Это та часть прибыли, которая предназначена исключительно для использования на цели, определяемые самой организацией. Она является единственным источником для выплаты дивидендов в акционерных обществах, а также распределения доходов между участниками обществ с ограниченной ответственностью пропорционально их долям в уставном капитале. Кроме того, в соответствии с учредительными документами часть чистой прибыли направляется на формирование резервного фонда, капитализацию прибыли, а в акционерных обществах — и на формирование специального фонда средств для выплаты дивидендов по привилегированным акциям.
По мнению профессора А.М.Ковалева [8] за счет чистой прибыли уплачиваются некоторые виды сборов и налогов. Наряду с финансированием производственного развития прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, направляется на удовлетворение потребительских и социальных нужд. Производятся расходы по оплате дополнительных отпусков сверх установленной законом продолжительности, оплачивается жилье, материальная помощь. Кроме того, осуществляются питание по льготным ценам.
Обеспечивая производственные, материальные и социальные потребности за счет чистой прибыли, предприятие должно стремиться к установлению оптимального соотношения между фондом накопления и фондом потребления с тем, чтобы учитывать условия рыночной конъюнктуры и вместе с тем стимулировать и поощрять  результаты труда работников предприятия.
Прибыль, остающаяся в распоряжении производственного и социального развития, а также материального поощрения, но и используется в случаях нарушения предприятием действующего законодательства для уплаты различных штрафов и санкций. Так из чистой прибыли уплачиваются штрафы при несоблюдении требований по охране окружающей среды от загрязнения, санитарных норм и правил. При завышении регулируемых цен на продукцию (работы, услуги) из чистой прибыли взыскивается незаконно полученная предприятием прибыль.
В случаях утаивания прибыли от налогообложения или взносов во внебюджетные фонды также взыскивается штрафные санкции, источником уплаты которых является чистая прибыль.
В условиях перехода к рыночным отношениям возникает необходимость резервировать средства в связи с проведением рисковых операций и , как следствие этого, потерей доходов от предпринимательской деятельности. Поэтому при использовании чистой прибыли предприятия вправе создавать финансовый резерв, т.е. рисковый фонд [8].
Размер этого резерва должен составлять не менее 5% уставного капитала. Ежегодно резервный фонд пополняется за счет отчислений, составляющих практически не менее 5% прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Кроме покрытия возможных убытков от деловых рисков финансовый резерв может быть использован на дополнительные затраты по расширению производства и социальному развитию, разработку и внедрение новой техники, прирост собственных оборотных средств и восполнение их недостатка, на другие затраты, обусловленные социально-экономическим развитием коллектива. 
Итак, наличие чистой прибыли, создающей стимулирующие условия хозяйственного развития предприятия при переходе к рынку, является важным фактором дальнейшего укрепления и расширения предпринимательской деятельности.
5. Нераспределенная прибыль –  это величина чистой прибыли, уменьшенная на сумму распределенной прибыли[8,c.135]. 
Торговое предприятие для достижения коммерческого успеха на потребительском рынке должно обладать оперативной, достоверной информацией о тенденциях развития всех видов прибыли и факторов, их определяющих, о своих возможностях по получению чистой прибыли. Такая информация может быть получена в результате комплексного анализа формирования и распределения прибыли[16,c.132].
Обособление различных видов производят исходя из разных интересов лиц, управляющих работой организации и контролирующих ее. Например, собственники предприятия основным показателем считают чистую прибыль, а государство главным финансовым показателем определяет прибыль до налогообложения. Важнейшим хозяйственным процессом является распределение, и использование полученной прибыли. Законодательно этот процесс регулируется в той части, которая предназначена для отчисления в бюджет. Определение путей расходования прибыли, находящейся в распоряжении предприятия, производится по внутренним положениям организации. Чистая прибыль может направляться на формирование резервного капитала (фонда), выплату дивидендов, погашение предыдущих убытков, прочие выплаты (финансирование инвестиций, решение социальных проблем, материальное поощрение работников)[24,c.13].
Выявление факторов, влияющих на прибыль, подразумевает под собой изучение экономических условий её формирования. Экономические условия могу быть как внутренними, так и внешними. Под их действием изменяется абсолютная величина и относительный уровень прибыли. 
К внешним условиям можно отнести такие как: инфляция, изменения в законодательствах и нормативных документах в области ценообразования, кредитования, налогообложения предприятий, оплаты труда работников и др.
К внутренним условиям, влияющим на величину прибыли, к примеру, можно отнести количество работников на предприятии, сокращая количество которых, можно тем самым увеличивать или уменьшать затраты на заработную плату, что в свою очередь может повлиять на величину валовой прибыли и соответственно на величину чистой прибыли.
Факторы, влияющие на величину прибыли, можно разделить как бы на две группы. В первую группу относят так называемые основные факторы, которые непосредственно влияют на объем прибыли торгового предприятия. К ним относятся:
1. Прибыль (убыток) от реализации товаров.
2. Прибыль (убыток) от неторговой деятельности предприятия.
3. Сальдо доходов и расходов по внереализационным операциям.
4. Прибыль (убыток) от реализации основных производственных средств.
Ко второй группе относят так называемые взаимозависимые факторы:
1. Объём продажи товаров.
2. Розничные цены на реализуемые товары.
3. Издержки обращения.
4. Фондовооружённость работников.
5. Налогоёмкость предприятия.
6. Численность работников предприятия.
7. Оборачиваемость и состав капитала.
8. Затраты, относимые на прибыль[21,c.198].
Таким образом, на прибыль влияют два взаимозависимых фактора: издержки обращения и объёмы продаж товаров. Остальные факторы также непосредственно влияют на прибыль и друг на друга.
Прибыль также разделяют на бухгалтерскую и экономическую. Экономическая  прибыль определяется как разность между общей выручкой и внешними и внутренними издержками, а бухгалтерская – это разница между доходами от различных видов деятельности и внешними издержками [8,с.609].
Валовая прибыль определяется следующим образом:
                                    = ,                                                          (1)
где - выручка от продаж без косвенных налогов;
 -  себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг.
Прибыль от продаж товара:
                                    ,                                             (2)
где  – коммерческие расходы;
 - управленческие расходы.
Прибыль до налогообложения:
,                                               (3)
гдеО – операционные доходы и расходы;
 В – внереализационные доходы и расходы.
Прибыль от обычной деятельности:
,                                                   (4)
где  - сумма налога на прибыль и другие аналогичные обязательные платежи.
Чистая прибыль  (нераспределенная прибыль) отчетного периода:
                                                                                            (5)
где Ч  - чрезвычайные доходы и расходы[8,с.609].
Прибыль предприятия торговли слагается из финансового результата от реализации товаров, основных средств и иного имущества предприятия, а также прочих доходов, уменьшенных на сумму прочих расходов. Механизм определения прибыли установлен действующими в настоящее время нормативно-правовыми актами в области формирования доходов, расходов и налогообложения прибыли. В соответствии с ними, а также с учетом последовательности торгово - хозяйственной деятельности процесс формирования  показателей прибыли торгового предприятия может быть представлен следующим образом  согласно ф.№2 « Отчет о финансовых результатах» (рис. 1.1).
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Рисунок 1.1 Механизм формирования показателей прибыли согласно ф. № 2 «Отчет о финансовых результатах»[9,с.195].
Интересно, что в торговле валовая прибыль по основной деятельности – это разница продажной цены товаров и услуг и их себестоимости. А для промышленности этот показатель рассчитывается более сложно, в себестоимость включаются многие элементы затрат, учитываемые по особым правилам[19,c.193].
Показатель валовой прибыли – важный показатель сравнения эффективности разных предприятий. Кроме того, можно определять валовую прибыль от различных видов деятельности внутри одного предприятия и показывать эффективность реализации разных товаров и услуг. Валовая прибыль очень нравится банковским работникам при расчете кредитоспособности предприятия. Однако для собственников предприятия важнее другой показатель – чистая прибыль[23,c.355].
Прибыль от продаж зависит от размера валовой прибыли и управленческих и коммерческих расходов.
К управленческим относятся расходы, не связанные с основной или коммерческой деятельностью предприятия: на содержание отдела кадров, юридического отдела; на освещение и отопление сооружений непроизводственного назначения, а также на командировки, услуги связи и прочие аналогичные этим расходы.
К коммерческим расходам относятся рекламные расходы, комиссионные сборы, уплачиваемые посредническим организациям; затраты на представительские и другие аналогичные по назначению расходы.
Прибыль до налогообложения зависит от размера прибыли от продаж и прочих доходов и расходов[11,c.120].
К прочим доходам  и расходам организации относятся прибыль (убыток):
· полученная организацией в результате совместной деятельности;
· поступления от продажи основных средств и иных активов;
· кредиторская и депонентская задолженность, по которой истек срок исковой давности;
· активы, полученные безвозмездно;
· проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств;
· поступления, связанные с участием в других организациях;
· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;
· курсовые разницы.
Результат всех операций в деятельности предприятия за определенный период выражается показателем чистой прибыли. Он получается уменьшением валовой прибыли на сумму всех затрат, уплачиваемых из нее. Такие затраты классифицируются по правилам, указанным в законах. В общем случае, это налог на прибыль, штрафы, которые должно уплатить предприятие, кредитные проценты и другие операционные расходы[28,c.521].
Валовая прибыль за вычетом указанных расходов, создает ту базу, от которой идет начисление дивидендов собственникам (акционерам) предприятия.
Именно чистая прибыль показывает итоговый эффект работы предприятия, который отображается в главном отчетном документе бухгалтерии – отчет о финансовых результатах.
















2. ОРГАНИЗАЦИОННО – ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ООО «НЕЧКИНСКОЕ»
2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации
Общество с ограниченной ответственностью «Нечкинское», именуемое в дальнейшем «Общество», создано в соответствии с ГКРФ и ФЗРФ «Об обществах с ограниченной ответственностью»[4].
Общество является юридическим лицом и осуществляет свою деятельность на основании Устава и законодательства РФ.
Общество вправе в установленном порядке открывать банковские счета на территории РФ и за ее пределами. Общество имеет круглую печать, содержащую его полное фирменное наименование на русском языке и указание на его местонахождение. Общество имеет штампы и бланки со своим наименованием, собственную эмблему и др. средства визуальной идентификации.
Общество является собственником принадлежащего ему имущества и денежных средств и отвечает по своим обязательствам собственным имуществом.
Местонахождения общества: Удмуртская Республика, Сарапульский район, с. Нечкино, ул. Рабочая, дом 1.
Общество считается созданным как юридическое лицо с момента государственной регистрации.
В 2015 году в организации ООО «Нечкинское» произошла реорганизация, поэтому для расчетов по диплому данные будут за 2012-2014 год.
Общество для достижения целей своей деятельности в праве осуществлять любые имущественные и личные неимущественные права, предоставляемые законодательством ООО, нести возложенные на общество обязанностей, от своего имени совершать любые допустимые законом сделки, быть истцом и ответчиком в суде.
Сделки, выходящие за пределы уставной деятельности, но не противоречащие закону, являются действительными.
Общество является собственником имущества, приобретённого в процессе осуществления им своей деятельности. Общество осуществляет владение, пользование и распоряжение находящимся в его собственности имуществом по своему усмотрению в соответствии с целями своей деятельности.
ООО «Нечкинское» занимается производством продукции сельского хозяйства. Основная отрасль, развитие которой является приоритетным – молочное скотоводство. Побочной продукцией данной отрасли является выбракованный в процессе воспроизводства стада крупный рогатый скот, который преимущественно реализуется в живом весе на мясоперерабатывающие предприятия. Дополнительные отрасли, приносящие доход ООО «Нечкинское» и связанные с использованием имеющихся средств производства – товарное зернопроизводство (реализуются излишки фуражного зерна и семян) и пчеловодство.
Основными преимуществами ООО «Нечкинское» являются: кооперация с основным покупателем продукции. Для дальнейшего роста предприятия планируется в первую очередь: увеличить надои на 1 фуражную корову до 5000 кг, снизить себестоимость и трудоёмкость производства минимум на 8 % и 10 % соответственно, укрепить собственную кормовую базу (сочные и грубые корма) до 28,3 к.ед. на условную голову.
На рынке молочной продукции ООО «Нечкинское» занимает значительную долю, организация поставляет один из самых больших объёмов сырья на ОАО «МК «Сарапул-молоко». По состоянию на декабрь 2014 года его доля составляет 11 %.
Для производственной деятельности ООО « Нечкинское » имеет все необходимые производственные мощности, технологическое оснащение, квалифицированные кадры рабочих и инженерно-технических рабочих.
Общество самостоятельно планирует свою производственно-хозяйственную деятельность, основу планов составляют договоры, заключаемые с потребителями продукции и услуг, а также поставщиками материально-технических и иных ресурсов .Реализация продукции, выполнение работ и предоставление услуг осуществляются по ценам и тарифам, устанавливаемым самостоятельно.
Структура руководства предприятия имеет обычную для многих производственных предприятий модель. Бухгалтерия учитывает и фиксирует всю хозяйственную деятельность и состоит из четырех бухгалтеров, один из которых главный бухгалтер. Основное звено предприятия – это производство. Оно состоит из основного и вспомогательного. Начальник производства руководит всеми производственными задачами. Руководит производственной деятельностью директор. Ему подчиняются главный инженер, группа механиков, две бригады слесарей, группа операторов машинного доения, группа водителей, отдел технологии и качества продукции, подсобные рабочие.
В ООО «Нечкинское» есть также юридический отдел, который заключает договора на поставку продукции, представляет интересы в суде.
В целом можно отметить, что структура управления ООО «Нечкинское» отвечает производственным особенностям работы предприятия.















2.2.Организация финансовой работы в ООО « Нечкинское»
Управление обществом осуществляется в соответствии с законодательством РФ и Уставом предприятия. Организационная структура составлена таким образом, чтобы в процессе своей финансово-хозяйственной деятельности все подразделения ООО «Нечкинское» плотно взаимодействовали друг с другом. Главными характеристиками качества структуры любой экономической системы являются сбалансированность и пропорциональность взаимосвязей ее частей (подразделений и работников организации). Организационная структура организации представляет собой упорядоченную совокупность устойчиво взаимосвязанных подсистем, обеспечивающих функционирование и развитие организации как единого целого.     Схема структуры управления ООО «Нечкинское» представлена на рисунке2.1.
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Рисунок 2.1. Схема структуры управления ООО «Нечкинское».
Управление  ООО «Нечкинское» осуществляют следующие  органы: Общее собрание (является Высшим органом управления Кооператива и полномочно решать любые вопросы, касающиеся деятельности кооператива, в том числе отменять или подтверждать решения правления и наблюдательного совета Кооператива), правление, председатель правления производит открытие Общего собрания кооператива, знакомит с повесткой собрания, наблюдательный совет. Исполнительными органами управления являются: правление во главе с Председателем Кооператива (правление избирается на пятилетний срок в количестве трех человек), Председатель кооператива, является одновременно председателем правления. Органом, контролирующим работу правления Кооператива, является Наблюдательный совет Кооперативов (ревизионная комиссия), который избирается на три года, количественный состав – три человека. Кооператив ведет книги протоколов, содержащие все решения органов управления Кооператива.
В подчинении председателя кооператива: главный инженер, главный бухгалтер, главный агроном, главный зоотехник.
Финансовая деятельность в организации ООО «Нечкинское» осуществляется финансовым отделом, который совмещен с бухгалтерией, являющимся их структурным подразделением. Сотрудники бухгалтерии выполняют следующие виды работ: финансовое, кредитное и кассовое планирование и оперативное управление реализацией планов, выписка платежных документов в адрес покупателей и контроль за их оплатой, оплата счетов поставщиков, получение и погашение кредитов, получение в банке наличных денег и выплата заработной платы и других платежей и др. Главная задача работников бухгалтерии организации состоит в наиболее полной практической реализации функций финансов на основе полного хозрасчета и самофинансирования. Это, прежде всего, реализация обеспечивающей функции путем укрепления финансового положения организации за счет повышения его рентабельности; увеличения прибыли путем роста производительности труда, снижения себестоимости продукции, повышения ее качества, внедрения достижений научно-технического прогресса.
Важное место в деятельности бухгалтерии организации занимают вопросы распределения денежных доходов, прибыли. Назначение заключается в следующем:
- обеспечение денежными ресурсами непрерывности производственно-коммерческой деятельности;
-    рост доходности организации ;
- осуществление расчетов и выполнение финансовых обязательств перед государством и партнерами (юридическими и физическими лицами);
- разработка оперативных (текущих) и долгосрочных финансовых планов (бюджетов);
- осуществление контроля за рациональным использованием денежных ресурсов (потоков).
Финансовая работа в организации осуществляется по трем направлениям:
- финансовое планирование (бюджетирование капитала, доходов и расходов);
- оперативная (текущая) деятельность по управлению денежным оборотом;
- контрольно-аналитическая работа.
Финансовое планирование заключается в разработке и анализе выполнения различных видов финансовых планов (бюджетов).
Финансовый план  – это обобщенный плановый документ, отражающий поступление и расходование денежных средств организации на текущий (до одного года) и долгосрочный (более одного года) периоды. Он включает составление операционных и капитальных бюджетов, а также прогнозы финансовых ресурсов на 2-3 года.

















2.3 Основные экономические показатели деятельности организации и показатели, характеризующие ее финансовое состояние и платежеспособность
Рассмотрим общие сведения об ООО «Нечкинское» за период с 2012 по 2014 год, используя отчетность и статистический метод, который включает в себя сбор данных, их обобщение, представление и анализ. Для более эффективного представления данных об обществе используем такую форму как таблица.
Основным экономическим показателем, характеризующим специализацию сельскохозяйственной организации, является структура товарной продукции сельского хозяйства, и, прежде всего, удельный вес продукции главной отрасли, отражающий уровень специализации.
Таблица 2.1 -Основные показатели деятельности организации
	Показатели
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	2014г. в % к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Производственные показатели: 
1. Произведено продукции, ц:
    молоко
    прирост живой массы КРС
    зерно
	

25544
1608
34830
	

34358
2550
14659

	

44179
2372
42963


	

172,9
147,5
123,4

	2. Площадь с.-х. угодий, га
    в т.ч.  пашни	
	6029
6029
	5979
5979
	5979
5979
	99,1
99,1

	3. Урожайность с 1 га, ц:
     Зерна
	
16,5
	
10,2
	
17,9
	
108,5

	4. Среднегодовое поголовье скота, услов. голов
     в т.ч.   коров	
	
2072
969
	
2041
891
	
1969
898
	
95,0
92,7

	5. Продуктивность с.-х. животных:
    среднегодовой удой молока на 1 корову, кг
	

2636
	

3856

	

4920
	

186,4


	Б. Экономические показатели:
6. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	

51951
	

57757

	

87903
	

169,2

	7. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	
78252
	
80984
	
98177
	
125,5



	Продолжение таблицы 2.1
	1
	2
	3
	4
	5

	8. Прибыль (убыток) от продажи
(+,-), тыс. руб.
	
-26301
	
-23227
	
-10274
	
39,1

	9. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.
	
54099
	
8385
	
15505
	
28,7

	10. Чистая прибыль (убыток) (+, -), тыс. руб.
	
53740
	
8961
	
15414
	
28,7



Проанализировав данные  показатели по таблице 2.1 мы видим, что прирост живой массы КРС увеличилось на 764 ц или на 47,5 %, производство молока в 2014 году в сравнении с 2012 годом увеличилось на 18635 ц ,  валовой сбор зерна увеличился на 8133 ц или на 23,4 %, в 2013 году урожай зерна, в связи с засухой, сократился на 20171ц по сравнению с 2012 годом. Площадь с/х угодий в 2014году сократилась на 50 га или на 0,9 % ,так как произошло перевод земель в пастбища и иных видов угодий в пашню. Урожайность зерна с 1га в 2013г сократилась на  38,2 % в связи с неблагоприятными погодными условиями, в 2014 г урожайность составила 17,9 ц, что больше на  7,7 ц, чем в 2013году. Среднегодовое поголовье в динамике за 3 года сократилось на 71 голову или на 7,3%. Среднегодовой удой молока на 1 корову в 2014 году  увеличилось на 2284  кг по сравнению с 2012 годом  в связи с улучшением рационного кормления. 
 Анализируя экономические показатели можем сделать вывод о том, что выручка от продажи увеличилась в 2014 году она составила 87903 тыс. руб или 69,2% , так  как увеличился надой молока в целом по предприятию на 72,9 % или на 18635 тыс.руб и  урожайность зерна с 1 га на 8,5 % или на 1,4 ц. Себестоимость продажи за 2013 год увеличилось на 2732 тыс.руб., в 2013 году она составила 80984 тыс.руб., в 2014 году себестоимость начинает увеличиваться на 17193 тыс.руб., чем в 2013 году. В целом себестоимость увеличилась на 25,5 %.
  Убыток от продажи за 3 года заметно сократился на 71,3 %. В целом организация понесла убыток в 2014  году – 10274 тыс.руб., это в 2 раза меньше чем в 2013 году.
Прибыль до налогообложения к 2014 году увеличивается на 28,7% по сравнению к 2012 году.
Основные показатели эффективности использования ресурсов и капитала ООО «Нечкинское» представлены в таблице 2.2.
Таблица 2.2 – Показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации
	Показатели
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	2014г. В % к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
в т.ч. производственных 
	
157986
	
160792
	
171486
	
108,55

	2. Фондообеспеченность, тыс. руб.
	26,42
	26,89
	28,45
	107,68

	3. Фондовооруженность, тыс. руб.
	844,84
	878,64
	985,55
	116,66

	4. Фондоемкость, руб.
	3,04
	2,78
	1,95
	64,14

	5. Фондоотдача, руб.
	0,33
	0,36
	0,51
	154,55

	6. Рентабельность использования основных средств, %
	
34,01
	
5,57
	
8,99
	
-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	2. Затраты труда, тыс. чел.-час. 
В т.ч. в растениеводстве
          в животноводстве
	110,00
22,00
52,00
	202,00
32,00
80,00
	313,00
48,00
104,00
	284,55
218,18
200,00

	8. Производительность труда, тыс. руб.,
	
277,81
	
315,61
	
505,19
	
181,85

	9. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	3609,00
	14145,00
	22714,00
	629,37

	10. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	14,39
	4,08
	3,87
	26,89

	В. Показатели эффективности использования земельных ресурсов

	11. Произведено ц
молока на 100 га с.-х. угодий
зерна на 100 га пашни 
прирост живой массы КРС на 100 га с/х угодий
	
354,73
503,40
23,24

	
436,84
392,27
21,53
	
456,24
738,31
31,25
	
128,62
146,66
134,47

	Г. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	12. Материалоотдача, руб.
	1,55
	1,51
	1,75
	112,90

	13. Материалоемкость, руб.
	0,65
	0,66
	0,57
	87,69

	14. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	
0,67
	
0,10
	
0,10
	
14,93

	15. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	
1,20
	
1,03
	
1,07
	
89,17

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	16. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	
22,47
	
11,91
	
4,27
	
-


Продолжение таблицы 2.2
	17. Рентабельность собственного капитала, %
	
200,14
	
477,65
	
68,43
	
-

	18. Рентабельность внеоборотных активов, %
	
8,93
	
21,02
	
34,02
	
-

	19. Рентабельность оборотных активов, %
	
64,94
	
28,61
	
8,07
	-



Анализируя таблицу 2.2 наблюдается, что повышение уровня использования основных фондов позволяет увеличить размеры выпуска производства без дополнительных капитальных вложений и в более короткие сроки, ускорить темпы производства, уменьшить затраты на воспроизводство новых фондов и снизить издержки производства. Экономическим эффектом повышения уровня использования основных фондов является рост общественной производительности труда. Фондоотдача показывает, сколько продукции (или прибыли) получает организация с каждого рубля имеющихся у нее основных фондов. Фондоемкость показывает, сколько основных фондов приходится на каждый рубль выпущенной продукции. Если использование основных фондов улучшается, то фондоотдача должна повышаться, а фондоемкость — уменьшаться. В случае ООО «Нечкинское» за период с 2012 по 2014 гг наблюдается данная ситуация, что говорит об улучшении использования основных фондов. 
Фонд оплаты труда имеет положительную динамику, что связано как с ростом оплаты труда, так и с инфляционными процессами в стране. Выручка на рубль оплаты труда с каждым годом уменьшается, что также является отрицательной тенденцией.
Рассмотрим показатели движения денежных средств в таблице 2.3.





Таблица 2.3 – Движение денежных средств организации, тыс. руб.

	Показатели
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	2014г. В % к 2012г.

	1.Начальный остаток денежных средств
	2953
	1095
	1723
	58,3

	2. Поступление денежных средств – всего 
	155846
	179451
	202620
	130,0

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
79115
64
76667
	
83472
96
95883
	
98120
6857
97643
	
124,0
10714,1
127,4

	3. Расходование денежных средств – всего
	157704
	178823
	204130
	129,4

	в том числе:
а) в текущей деятельности
б) в инвестиционной деятельности
в) в финансовой деятельности
	
97621
3117
56966
	
120734
3553
54536
	
103852
6269
94009
	
106,4
201,1
165,0

	4. Чистые денежные средства – всего
	
-1858
	
628
	
-1510
	
81,3

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
-18506
-3053
19701
	
-37262
-3457
41347
	
-5732
588
3634
	
31,0
19,3
18,5

	5. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	
1095
	
1723
	
213
	
19,5



Из таблицы 2.3, мы видим что начальный остаток денежных средств к 2014 году снизился на 58,4% или на 1230 тыс.руб. Поступление денежных средств заметно увеличилось, если в 2012 году поступлений было 155846 тыс.руб., то в 2014 году произошло увеличение до 46774 тыс.руб. или на 30, 0%. Большая часть идет от текущей деятельности. За отчетный период поступление денежных средств от инвестиционной деятельности увеличилось в 10 раз, чем в 2012 году. Расходование денежных средств в динамике за 3 года увеличилось на 29,4 %, в частности большее изменение идет от расходования инвестиционной деятельности в большую сторону. Остаток денежных средств на конец 2014 года составил 213 тыс.руб., это меньше на 80,5% чем в 2012году. 
         Финансовое состояние организации, ее устойчивость во многом зависят от соотношения собственных и заемных средств и оптимальности структуры активов организации, в первую очередь – от соотношения основных и оборотных средств, а также от уравновешенности отдельных видов активов и пассивов организации. Коэффициенты финансовой устойчивости организации приведены в таблице 2.4.
Коэффициент автономии показывает долю активов предприятия, которые обеспечиваются собственными средствами. Относится к финансовым коэффициентам, характеризующим устойчивость.
Общепринятое нормальное значение коэффициента автономии в российской практике: 0,5 и более (оптимальное 0,6-0,7). В мировой практике считается минимально допустимым до 30-40%.
Коэффициент соотношения заемных и собственных средств -показывает, сколько приходится заемных средств на 1 руб. собственных средств. Чем больше коэффициент превышает 1, тем больше зависимость предприятия от заемных средств. Поэтому при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и еще более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения собственных и заемных средств может, намного превышать единицу.
Коэффициент маневренности  собственного капитала показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, в наиболее маневренную часть активов.
Коэффициент обеспеченности собственными средствами  характеризует достаточность у организации собственных оборотных средств, необходимых для финансовой устойчивости.
Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств  - дает наиболее общую оценку финансовой устойчивости организации. Рост показателя в динамике свидетельствует об усилении зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов, т.е. о некотором снижении финансовой устойчивости, и наоборот. Этот показатель особенно широко применяется при оценке финансового риска, ассоциируемого с данными организации.
Коэффициент финансовой зависимости организации означает, насколько активы организации финансируются за счет заемных средств. Слишком большая доля заемных средств снижает платежеспособность организации, подрывает его финансовую устойчивость и соответственно снижает доверие к нему контрагентов и уменьшает вероятность получения кредита.
Экономический смысл коэффициента финансовой зависимости состоит в определении, сколько единиц общей суммы финансовых ресурсов приходится на единицу источников собственных средств. Рассмотрим  таблицу показателей ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации ООО « Нечкинское».
Таблица 2.4 – Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации ООО « Нечкинское»

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2014г. в % к 2012г.

	
	
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ (0,2÷0,5)
	
0,42

	0,47
	0,56
	133,3

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности

	≥ 2

	
0,0056
	
0,0070
	
0,0007
	
12,5

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	0,01
	0,12
	0,11
	1100

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	______
	-116227
	-134349
	-149997
	129,1

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	80671
	87352
	154179
	191,1

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
а) собственных оборотных средств
	_______
	-196637
	-221438
	-303979
	154,6

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	-77343
	-45283
	-134460
	173,8

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	-0,11
	0,03
	0,06
	54,6

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	-6,97
	27,56
	7,53
	108,0



Продолжение таблицы 2.4
	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	4,33
	-18,9
	-6,66
	153,8

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	-2,23
	-1,30
	-0,79
	35,4

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	-6,97
	27,56
	7,53
	108,0

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	-8,97
	39,42
	16,14
	179,9



Анализируя показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости видно, что хозяйство с каждым годом все больше и больше нуждается в собственных средствах. Так в 2014 году недостаток собственных оборотных средств составил 303979  тыс.руб., что больше на 107342  тыс.руб., чем в 2012 году. Также в ООО «Нечкинское» нехватка общей величины основных источников формирования запасов и затрат, в 2014 году недостаток составил 134460  тыс.руб., это больше на 57117 тыс.руб., чем в 2012 году или на 73,8 %. ООО «Нечкинское» - является неплатежеспособной организацией.
Проанализировав  данную таблицу, можно сделать выводы:
- значение коэффициента текущей ликвидности и на начало и на конец анализируемого периода (31.12.2012 г. - 31.12.2014 г.) ниже нормального значения, что говорит о том, что организация не в полной мере обеспечена собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств;
- коэффициент абсолютной ликвидности находится ниже нормативного значения (0,2), что говорит о том, что организация не в полной мере обеспечена средствами для своевременного погашения наиболее срочных обязательств за счет наиболее ликвидных активов;
- коэффициент быстрой  ликвидности показывает, что организация не способна быстро погасить свои текущие обязательства при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами
- наличие собственных оборотных средств сохраняет отрицательную тенденцию;
- коэффициент автономии не дотягивает до оптимальной величины, что говорит о некоторой степени зависимости организации от заемных источников финансирования;
- коэффициент маневренности показывает неспособность организации поддерживать уровень собственного оборотного капитала и пополнять оборотные средства в случае необходимости за счет собственных источников;
- коэффициент финансовой зависимости говорит о неустойчивом положении экономического субъекта.
Таким образом, неудовлетворительные результаты анализа и отсутствие собственного капитала говорят о том, что ООО «Нечкинское» находится на грани банкротства и имеет крайне неустойчивое финансовое положение.




















3.ОПТИМИЗАЦИЯ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ И ПРИБЫЛИ ООО «НЕЧКИНСКОЕ»
3.1 Анализ доходов, расходов и финансовых результатов организации
Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Прибыль организация получают главным образом от реализации продукции, а также от других видов деятельности.
Объем реализации, величина прибыли и уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, сбытовой и маркетинговой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели отражают все стороны хозяйствования.
Основными задачами анализа реализации продукции и финансовых результатов деятельности являются:
· изучение возможностей получения прибыли в соответствии с имеющимся потенциалом организации;
· систематический контроль за процессом формирования прибыли и изменением ее динамики;
· определения влияния как внешних, так и внутренних факторов на объем реализации продукции и финансовые результаты;
· выявление резервов увеличения суммы прибыли и повышения уровня доходности организации;
· оценка работы организации по использованию возможностей наращивания объема реализации продукции, прибыли и рентабельности;
· разработка мероприятий по повышению эффективности системы управления прибылью.
Основными источниками информации при анализе реализации продукции и прибыли служат накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счетам 90, 91, 99, ф. № 2 «Отчет о финансовых результатах», бухгалтерский баланс.
Проведем оценку формирования и использования прибыли ООО «Нечкинское». Для этого воспользуемся данными формы №2 «Отчет о финансовых результатах». Анализ и оценка доходов и расходов в их совокупной величине и по элементам дает общее представление о формируемых результатах и направлениях будущего исследования (табл. 3.1).
Таблица 3.1 – Анализ формирования прибыли ООО «Нечкинское» за 2012-2014 гг., тыс.руб.
	№
п/п
	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	Абс.изм., тыс.руб.
	Темп роста, %

	
	
	
	
	
	2013г. к
2012г.
	2014г. к 
2013г.
	2013г.к
2012г.
	2014г. к  2013

	1
	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)
	51951
	57757
	87903
	5806
	35952
	111,18
	152,19

	2
	Себестоимость продажи продукции (работ, услуг)
	78252
	80984
	98177
	2732
	17193
	103,49
	121,23

	3
	Валовая прибыль
	-26301
	-23227
	-10274
	-3074
	-12953
	88,31
	44,23

	6
	Прибыль (убыток) от продаж
	-26301
	-23227
	-10274
	-3074
	-12953
	88,31
	44,23

	8
	Проценты к получению
	4
	-
	-
	-4
	-
	-
	-

	9
	Проценты к уплате
	24642
	24060
	25878
	-582
	1818
	97,64
	107,56

	10
	Прочие доходы
	114567
	62440
	54974
	-52127
	-7466
	54,50
	88,04

	11
	Прочие расходы
	9529
	6768
	3317
	-2761
	-3451
	71,03
	49,01

	12
	Прибыль до налогообложения
	54099
	8385
	15505
	-45714
	7120
	15,50
	184,91

	13
	Чистая прибыль (убыток)
	53740
	8961
	15414
	-44779
	6453
	16,67
	172,01
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Рисунок 3.1 - Динамика прибыли (убытков) ООО «Нечкинское» за 2012-2014гг., тыс.руб.
Прибыль от продаж в рассматриваемом периоде в 2013г. снизилась на 3074 тыс.руб. и составила убыток 23227 тыс.руб., так же как в 2012г. предприятие понесла убыток на 26301 тыс.руб.. В 2014 году наблюдается убыток от продаж на сумму 10274 тыс.руб. Снижение убытка выявлено, тем, что наблюдается тем роста выручки над темпами роста себестоимости.
Чистая прибыль в 2014 г. увеличилась на 6453 тыс.руб.или 72,01% по отношению в 2013г.. Это положительное значение говорит о том, что предприятие эффективно способна получать прибыль.
Среди основных негативных факторов, которые повлияли на деятельность ООО «Нечкинское» можно выделить:
-	рост цен на сырье и материалы, топливо, транспортные тарифы;
-	усиление конкуренции со стороны других участников рынка и переход части потребительского спроса к конкурентам;
-	снижение платежеспособного спроса населения.
За 2012г. сумма процентных доходов составила 4 тыс.руб. и  в 2014г. предприятие уже не пользуется ссудами и связи с этим процентные доходы прекращаются. А проценты к уплате с каждым годом меняются, в 2013 году наблюдается снижение на 582 тыс.руб., а к 2014 году снова повышение к уплате на 7,56% в целом по предприятию.
В 2014 г. сумма прибыли до налогообложения составила 15505 тыс.руб.. Положительное значение показывает эффективную деятельность предприятия. 
Сделав анализ данной таблицы можно сделать вывод, что на основании рассмотренных выше факторов предприятие сформировало положительный финансовый результат, в 2014г. который составил 15414 тыс.руб.. Это позитивное явление, которое свидетельствует о том, что предприятие действует эффективно и может генерировать прибыль для своих  инвесторов. Сумма чистой прибыли в 2012 г. составило 53740 тыс.руб., в 2014 г. наблюдается снижение на 44779 тыс.руб, что составило 8961 тыс.руб. А в 2014 г. у  предприятия снова наблюдается увеличение чистой прибыли на 6453 тыс.руб. или на 72,01% по сравнению с 2013г.
При анализе показателей следует определить, за счет каких видов деятельности предприятие получает наибольшую прибыль, какие основные тенденции складываются в перераспределении доходов, расходов, степени сопутствующего риска.
Рассмотрим динамику доходов организации ООО «Нечкинское».
Таблица 3.2 –Состав и динамика доходов организации ООО «Нечкинское», тыс.руб.
	№
п/п
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	Абс. изм., +,-

	
	
	
	
	
	2013г. к
2012г.
	2014г. к
2013 г.

	1
	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)
	51951
	57757
	87903
	5806
	30146

	2
	Прочие доходы
	114567
	62440
	54974
	- 52127
	-7466

	3
	Проценты к получению
	4
	-
	-
	-4
	-

	4
	Всего доходы
	166522
	120197
	142877
	-46325
	22680



Анализируя доходы организации размер выручки от продажи продукции (работ, услуг) в 2012 году составил 51951 тыс.руб., в 2013 году  выручка от продажи (работ, услуг) увеличилась на 5806 тыс.руб.. Большой рост выручки от продажи (работ и услуг) вышла в 2014 году она составила 87903 тыс.руб, это больше на 30146 тыс.руб по сравнению с 2012 годом.. Значение прочих доходов с каждым годом снижается. Сумма доходов в 2013 году снизилась на 46325 тыс.руб., но постепенно наблюдается рост выручки на 22680 тыс.руб. На конец периода выручка в целом по организации составила 142877 тыс.руб.
 Рассчитаем структуру доходов предприятия ООО «Нечкинское» в таблице 3.3.
Таблица 3.3 - Структура доходов предприятия ООО «Нечкинское», %
	№
п/п
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	Абс. изм., +,-

	
	
	
	
	
	2013г.     к
2012г.
	2014г. к
2013г.

	1
	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)
	31,198
	48,05
	61,52
	16,852
	13,47

	2
	Прочие доходы
	68,800
	51,95
	38,48
	16,85
	-13,47

	3
	Проценты к получению
	0,002
	-
	-
	-0,002
	-

	4
	Всего доходы
	100,00
	100,00
	100,00
	-
	-



В 2012 г. доля выручки от основной деятельности составляет 31,198% от общего объема доходов предприятия. В 2013 г. значение доли повышается на 16,852%. В 2014 г. повышение продолжается, и этот вид дохода формирует 61,52% от всего объема доходов. Прочие доходы с каждым годом снижаются. В 2014 г. доля прочих доходов составляла 68,80%.  В 2014 г. доля прочих доходов  резко снизилась  и составила 38,48%. В 2014 г. доля процентов к получению не использовалась  от общего объема доходов предприятия. Согласно данным таблицы, можно сделать вывод, наблюдается рост дохода за счет выручки от продажи продукции (работ, услуг).
Также изучим динамику и структуру расходов организации ООО «Нечкинское» в таблице 3.4 и 3.5.
Таблица 3.4 - Динамика расходов организации ООО «Нечкинское», тыс.руб.
	№
п/п
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	Абс. изм., +,-

	
	
	
	
	
	2013 г. к
2012 г.
	2014 г.к
2013 г.

	1
	Себестоимость продажи продукции
	78252
	80984
	98177
	2732
	17193


Продолжение таблицы 3.4
	2
	Прочие расходы
	9529
	6768
	3317
	-2761
	-3451

	3
	Проценты к уплате
	24642
	24060
	25878
	-582
	1818

	4
	Всего расходов
	112423
	111812
	127372
	-611
	15560



Анализируя расходы организации ООО «Нечкинское» видно, что сумма расходов уменьшилась на 611 тыс.руб к 2013году. Наибольшее увеличение расходов составило по прочим расходам на 2761 тыс.руб. Остальные показатели изменились не значительно. Однако к 2014 году размеры расходов заметно увеличиваются на 15560 тыс.руб. Но также наблюдается спад по прочим расходам на 3451 тыс.руб.
Рассмотрим структуру расходов организации ООО «Нечкинское».
Таблица 3.5 - Структура расходов организации ООО «Нечкинское», %
	№
п/п
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	Абс. изм., +,-

	
	
	
	
	
	2013г. к
2012 г.
	2014г.к
2013 г.

	1.
	Себестоимость продажи продукции (работ, услуг)
	69,60
	72,43
	77,08
	2,83
	4,65

	2.
	Прочие расходы
	8,48
	6,05
	2,60
	-2,43
	-3,45

	3.
	Проценты к уплате
	21,92
	21,52
	20,32
	-0,4
	-1,2

	4
	Всего расходов
	100,00
	100,00
	100,00
	 -
	 -



Результаты структуры расходов организации показывают, что наблюдается увеличение суммы расходов по себестоимости продаж продукции (работ и услуг) к  2014 году на 4,65%. Темп роста снижается по прочим расходам на 3,45%, и по процентам к уплате на 1,2%.
Проведем следующий анализ, которые будет содержать следующие показатели отражающие финансовый результат прибыли: чистую прибыль.
Данные для анализа приведем в таблице 3.10.
Таблица 3.10 – Анализ динамики показателей чистой  прибыли ООО «Нечкинское» за 2012 – 2014гг., тыс.руб.
	
Показатели
	2012 год
	2013 год
	2014 год
	Абс.откл.
2013 -2012гг.
	Абс.откл. 2014 -2013гг.

	1.Прибыль до налогообложения 
	54099
	33385
	15505
	-20714
	-17880



Продолжение таблицы 3.10
	2
	Прочие расходы
	9529
	6768
	3317
	-2761
	-3451

	3
	Проценты к уплате
	24642
	24060
	25878
	-582
	1818

	4
	Всего расходов
	112423
	111812
	127372
	-611
	15560



Таким образом за 2014 год по отношению к 2013г. величина чистой прибыли снизилась на сумму 18547 тыс.руб. за снижения прибыли до налогообложения на 17880 тыс.руб. и возникновения отложенных налоговых активов на  сумму 576 тыс.руб. 
Прибыль до налогообложения используется для покрытия налога на прибыль.  В нашем случае от налога на прибыль в 2014 году организация была освобождена.


















3.2.Основные факторы, влияющие  на формирование доходов и прибыли организации
Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду продукции. Рассмотрим каждый вид продукции отдельно.
Выявление резервов увеличения продукции растениеводства должно осуществляться по следующим направлениям: улучшение структуры посевных площадей и повышение урожайности сельскохозяйственных культур (рис.3.2).
 (
Источники резервов увеличения
 производства продукции растениеводства
)


 (
Увеличение урожайности
) (
Совершенствование структуры посевов
)


 (
Дополнительное внесение удобрений
)

 (
Повышение окупаемости удобрений
)

 (
Сокращение потерь продукции при уборке урожая
)
	
 (
Улучшение сенокосов и пастбищ
)
 (
Другие агротехнические мероприятия
)
                                                               

Рисунок 3.2 Основные направления поиска резервов увеличения производства продукции растениеводства.
Существенным резервом увеличения производства продукции в растениеводстве является улучшение структуры посевных площадей, т.е. увеличение доли более урожайных культур в общей посевной площади. Для расчета величины этого резерва сначала необходимо разработать более оптимальную структуру посевов для данного хозяйства с учетом всех его возможностей и ограничений, а потом сравнить фактический объем продукции с возможным, который будет получен с этой же общей фактической площади, при фактической урожайности культур, но при улучшенной структуре посевов.
Например, в хозяйстве имеется возможность увеличить долю более урожайных культур пшеницы и ячменя за счет увеличения посевной площади и  сокращения доли посевов овса, так как овес является менее ценной культурой. Для определения резерва увеличения производства зерна необходимо произвести расчет, в основу которого положен способ цепной подстановки (табл.3.11).
Таблица 3.11- Подсчет резервов увеличения объема производства зерна за счет улучшения структуры посевов.
	

Культура
	Структура 
посевов, %
	Посевная 
площадь, га
	Фактическая урожайность в среднем
за три года, ц
	Объем производства, ц, при 
структуре посевов

	
	факти-ческая
	воз-можная
	факти-ческая
	воз-можная
	
	факти-ческой
	возмож-ной

	Рожь
	14,3
	15,0
	500
	600
	18
	9000
	10800

	яровая пшеница
	14,3
	17,5
	500
	700
	20
	10000
	14000

	озимая пшеница
	20,0
	20,0
	700
	800
	15
	10500
	12000

	Ячмень
	25,7
	30,0
	900
	1200
	17
	15300
	20400

	Овес
	25,7
	17,5
	900
	700
	14
	12600
	9800

	Итого
	100
	100
	3500
	4000
	-
	57400
	67000



Таким образом, увеличение общей посевной площади ячменя до 30 % и яровой пшеницы до 17,5 % в общей посевной площади зерновых культур позволит увеличить объем производства зерна на 9100 ц.
Основным резервом увеличения производства продукции растениеводства является рост урожайности сельскохозяйственных культур. Он может происходить за счет:
1. увеличения дозы внесения удобрений;
2. повышения их окупаемости;
3. внедрения более урожайных сортов культур;
4. сокращения потерь продукции при уборке урожая;
5. улучшение сенокосов и пастбищ и других агротехнических мероприятий.
Рассмотрим более подробно методику подсчета резервов по каждому источнику.
Чтобы подсчитать резервы увеличения производства за счет дополнительного внесения удобрений, необходимо количество дополнительных удобрений под i-ю культуру в перерасчете на действующее вещество умножить на фактическую прибавку урожая данной культуры, которую обеспечивает 1 ц  NРК в хозяйстве (табл.3.12).
Таблица 3.12 – Резерв увеличения производства продукции за счет дополнительного внесения удобрений.
	Показатель
	Зерно
	Многолетние травы

	Дополнительное количество удобрений, ц NРК
	5000
	4000

	Фактическая окупаемость 1 ц NPK
	4
	6

	Резерв увеличения производства продукции, ц
	20000
	24000


 
Существенным резервом увеличения производства продукции в растениеводстве является повышение окупаемости удобрений, которая в свою очередь зависит от дозы и качества удобрений, их структуры, сроков и способов внесения в почву. Резервы увеличения окупаемости удобрений определяются при анализе их использования путем разработки  конкретных мероприятий. Потом возможный прирост окупаемости удобрений умножается на планируемый их объем внесения в почву по каждой культуре и таким образом определяется резерв увеличения производства продукции (табл.3.13).
Таблица 3.13 – Подсчет резервов увеличения производства продукции за счет роста окупаемости удобрений.
	Показатель
	зерно
	Многолетние травы

	Фактическая окупаемость 1 ц NPK, ц
	4
	6

	Возможная окупаемость 1 ц NPK, ц
	4,5
	7


Продолжение таблицы 3.13
	Прирост окупаемости удобрений, ц
	0,5
	1

	Возможное количество удобрений, ц NPK
	5000
	4000

	Резерв увеличения производства продукции, ц
	2500
	4000


 
Для определения резервов увеличения производства продукции за счет использования семян более урожайных сортов культур необходимо разность урожайности более и менее продуктивного сорта умножить на возможный прирост площади под более урожайный сорт. Данные этого расчета показывают, что в связи с приростом окупаемости удобрений зерна на 0,5 ц резерв увеличения производства продукции составит 2500 ц, а по многолетним травам прирост окупаемости удобрений на 1 ц резерв увеличения производства продукции составит 4000 ц.
Немаловажным резервом увеличения производства продукции является недопущение потерь при уборке. Чтобы определить их величину, необходимо сопоставить урожайность на площадях, где уборка урожая проведена в оптимальный срок и с опозданием. Полученная разность умножается на площадь, на которой урожай был собран позднее оптимальных сроков. Данные подсчеты по этому фактору приведены в таблице 3.14.
Таблица 3.14 – Подсчет резервов увеличения производства зерна за счет уборки урожая в оптимальные сроки 
	

Культура
	Плошадь,
убранная позже оптимального срока
	Урожайность при уборке, ц/га
	
Потери продукции, ц

	
	
	в срок
	позже
	с 1 га
	со всей площади

	Рожь
	200
	19
	17
	2
	400

	озимая пшеница
	150
	21
	18,5
	2,5
	375

	Ячмень
	300
	18
	16
	2
	600

	яровая пшеница
	50
	16
	13
	3
	150

	Овес
	100
	14
	13
	1
	100

	Итого
	800
	-
	-
	-
	2975



Таким образом, если бы хозяйство организовало уборку в оптимальные сроки, то оно дополнительно могло бы получить 2975 ц зерна.
В процессе анализа могут быть выявлены и другие источники резервов урожайности и выхода продукции, например способы и качество обработки земли, способы сева и ухода за посевами, чередование культур в полях севооборота, известкование почвы, улучшение лугов и пастбищ и др. Эти резервы можно определить, если сравнить урожайность культур на полях, на которых проводилось и не проводилось соответствующие мероприятия. Затем разность урожайности умножается на площадь полей, где это мероприятие не проводилось. Эти расчеты приведены в таблице 3.15.
Таблица 3.15 – Подсчет резервов увеличения производства продукции за счет других мероприятий.
	Мероприятие

	Площадь, га
	Урожайность, ц к.ед/га
	Потери продукции, ц

	
	

План
	

Факт
	

+, -
	на площадях, где мероприятия проводились
	на площадях, где мероприятия не проводились
	

с 1 га
	

всего

	Ранее весеннее боронование (закрытие влаги)
	
1800
	
400
	
-1400
	
30
	
25
	
5
	
7000

	Протравливание семян
	
3500
	
1000
	
-2500
	
19
	
17
	
2
	
5000

	Химпрополка
посевов
	
3500

	
2000
	
-1500
	
20
	
15
	
5
	
7500



В заключение анализа надо обобщить все выявленные резервы по каждому виду продукции в натуральном измерении, а в целом по растениеводству – в стоимостном, для чего используются сопоставимые цены. Данные обобщены в таблице 3.16.



Таблица 3.16 – Обобщение резервов увеличения производства продукции растениеводства.
	Источник резервов
	Зерно, ц
	Многолетние травы, ц
	Стоимость полученной продукции, тыс.руб.

	Расширение посевных площадей
	9600
	-
	-

	Дополнительные внесения удобрений в почву
	
20000
	
24000
	
-

	Повышение эффективности удобрений
	
2500
	
4000
	
-

	Уборка урожая в оптимальные сроки (недопущение потерь при уборке урожая)
	
2975
	
-
	
-

	Другие мероприятия
	12500
	7000
	-

	Итого
	47575
	35000
	32045



На основании этих данных разрабатываются мероприятия, направленные на освоение выявленных резервов увеличения производства продукции. Стоимость полученной продукции мы получили следующим образом: 
- за 1 кг зерна цена 6 руб., отсюда 45575*6*100 = 28545тыс.руб.
- за 1кг многолетних трав цена 1 руб = 35000*1*100 =3500 тыс.руб.
Стоимость полученной продукции, тыс.руб. = 2845+ 3500= 32045.
Основными источниками резервов увеличения производства продукции в животноводстве являются рост поголовья и увеличение продуктивности животных.
Резервы роста поголовья скота определяются в процессе анализа выполнения плана по обороту стада. Это сокращение  малопродуктивного маточного поголовья, падежа животных и реализация на мясо.
Резерв увеличения производства продукции за счет повышения уровня кормления животных определяется следующим образом: возможный прирост уровня кормления (количество кормовых единиц на одну голову) умножается на фактическую окупаемость кормов в данном хозяйстве или делится на фактический расход кормов в расчете на единицу продукции. Полученный резерв роста продуктивности умножается на планируемое поголовье животных(табл.3.17).
Таблица 3.17 – Резерв увеличения производства продукции за счет повышения уровня кормления животных
	
Группа животных
	Расход кормов на одну голову, ц к.ед.
	
Окупае-мость 
1 ц
 к.ед., ц
	
Резерв роста про-дуктивности, ц
	

Планируе-
мое поголовье животных, гол.
	
Резерв роста производства продукции, ц

	
	факти-чески
	плани-руемый
	
	
	
	

	Коровы
	35,2
	37,2
	0,85
	1,70
	900
	1530

	Телята
	18,5
	20,4
	0,125
	0,2375
	600
	143



Чтобы увеличить резерв увеличения производства продукции за счет повышения эффективности использования кормов на единицу продукции умножить на фактический объем производства и полученный результат разделить на плановую (возможную) норму расхода (расчеты приведены в таблице 3.18).
Таблица 3.18- Резерв увеличения производства продукции за счет повышения  эффективности использования кормов
	
Показатель
	Вид продукции

	
	молоко

	Расход кормов на производство 1 ц продукции, ц к.ед.:
	

1,05

	
по норме
	

	Фактически
	1,12

	Перерасход кормов на 1 ц продукции, ц к.ед.
	+0,07

	Фактический объем производства, ц
	44179

	Перерасход кормов на весь объем производства продукции, ц к.ед.
	3093

	Резерв увеличения производства продукции, ц
	2946



Этот резерв можно подсчитать  и другим способом: фактическое количество израсходованных кормов на производство конкретного вида продукции разделить на плановую норму расхода кормов, на единицу продукции и полученный результат сравнить с фактическим объемом производства продукции.
Резерв увеличения производства продукции за счет улучшения породного состава стада можно подсчитать следующим образом: намечаемое изменение удельного веса i-й породы умножить на фактическую продуктивность соответствующей породы животных и результаты суммировать (табл.3.19).
Таблица 3.19 – Резерв увеличения производства продукции за счет увеличения породного состава стада коров
	Порода 
коров
	Продуктивность одной головы,ц
	Структура поголовья, %
	Изменение среднего уровня продуктивности, ц

	
	
	фактическая
	планируемая
	+, -
	

	Чистопородные
	64
	10
	15
	+5
	+3,2

	Помеси
	49
	90
	85
	-5
	-2,45

	Итого
	-
	100
	100
	-
	0,75



Как видно из табл. 3.19, за счет увеличения удельного веса более продуктивной группы чистопородных коров на  5 % среднегодовой надой молока на фуражную корову за год возрастет на 0,75 ц , а от всего поголовья будет дополнительно получено 675 ц (0,75 * 900) молока.
В заключение анализа необходимо обобщить все выявленные резервы увеличения производства продукции по каждому виду в натуральном выражении и в целом по отрасли животноводства в стоимостной оценке. 
Анализы обобщены в таблице 3.20.
Таблица 3.20 - Обобщение резервов увеличения производства продукции животноводства
	Источник резервов
	Резерв увеличения производства, ц

	
	молока

	Повышение:
уровня кормления животных
	
1530

	эффективности использования кормов
	2946

	Улучшение:
породного состава стада
	
675

	Итого
	5151

	К фактическому объему производства продукции,%
	
11,7


 
Из таблицы 3.20 видно, что хозяйство имеет большие резервы увеличения производства продукции. Использование их в следующем году позволит увеличить производство молока на 11,7 %.

3.3  Рекомендации по росту доходов и прибыли организации
В качестве рекомендаций по совершенствованию и оптимизации использования прибыли ООО «Нечкинское» предлагаю реализовать следующие мероприятия:
1. выводить молодняк пастись на пастбища в летний период времени;
2. оказывать услуги для населения.
Рассмотрим каждое предложение отдельно.
Во – первых, если на летний период стадо выгоняем на пастбище, то можно повысить прибыль предприятия.
В хозяйстве 600 голов молодняка (на основании ф.№13 – АПК) которые содержатся на ферме. 1 голова молодняка за день  съедает 20 кг зеленой массы. Выясняем, сколько съедает 600 голов молодняка зеленной массы за день.
V = Cт * П, 
где V – потребность кормов на все стадо;
       Ст – суточная потребность;
       П- поголовье.
V= 20 * 600 = 12 тонн.
Отсюда следует, что 600 голов молодняка съедает 12 тонн зеленой массы.
1 килограмм зеленой массы в среднем стоит 1 рубль (согласно себестоимости производства зеленой массы). 
Зм = V * Ц,
где Зм – стоимость зеленой массы;
V – потребность кормов на все стадо;
Ц– цена .
Зм за 1 день = 12 * 1 =  12 тыс.руб
Зм за месяц  = 12 * 30 =36 тыс.руб
Отсюда следует, что в день можно сэкономить 12 тыс.руб, а за месяц 360 тыс.руб. Если учесть еще, что пастбищный период может быть 4 месяца , тогда можно сэкономить 1 440 тыс.руб. в целом по зеленой массе. 
Для пастьбы 600 голов молодняка мы разбиваем стадо на 3 лагеря. Каждый лагерь обслуживают 2 смены пастухов из 2-х человек. Отсюда следует, что нам потребуется пастухи в количестве 12 человек. 
Для того чтобы пасти молодняк на пастбищах нам нужно разбить 3 лагеря, каждый лагерь который обслуживать в две смены пастухи из 2 человек.
Нам потребуется = 2 * 3 * 2 = 12 человек.
На оплату труда трактористам в день выплачивается 1500 руб. В день 2 трактора, работающие на ферме расходуют 50 л солярки (согласно транспортной накладной). Предприятие закупает 1 литр солярки за 30 рублей, отсюда следует, что (50 литров * 30 руб) на топливо расходы составляют 1500 рублей.
Для того чтобы содержать стадо после пастбища, нужно отреставрировать 3 лагеря, чтобы скотину не гнать обратно на ферму. В хозяйстве имеются 3  свободных лагеря. На реставрацию лагерей мы потратим 300  тыс.рублей.
После чего выгоняем скот на пастбище. Все скотники, которые, занимались кормлением молодняка, будут заниматься пастьбой.
На основании этих расчетов, мы экономим в день:
· 12 000 руб. на кормах;
· 1500 руб., так как трактористы нам не нужны;
· 1500 руб., на топливе;
Общий доход = 15000 руб. (в сутки) * 150 дней = 2250 тыс. руб. это на зарплату пастухам;
Расходы:
· 300 тыс.руб. на реставрацию лагеря для содержания  скота.
Отсюда следует что прибыль от данного предложения составляет  1950 тыс.рублей ( 2250 тыс.– 300 тыс.). Таким образом, мы получаем не только прибыль, но и улучшается здоровья молодняка, в связи с чем уменьшается падеж животных.
Во-вторых,  оказываем услуги для населения.
В организации ООО «Нечкинское» простаивают без работы 5 единиц техники:
· 3 трактора МТЗ-82;
· 2 машины ГАЗ.
Мы предлагаем оказывать услуги на тракторах и машинах для населения. Например, такие как пахота, кошение сенокосов, прессование сена, вывоз сена и разные транспортные услуги. Стоимость  
· за 1 час трактора  будет стоить 800 руб., 
· за 1 час машины  - 1000 руб.
В среднем  каждая единица будет работать по 5 часов в день. Отсюда мы получим доход от тракторов 12 тыс.руб в день (800 руб.* 5 час.* 3 ед.), от машин 10 000 руб. (1000 * 2 * 5).
Из них затраты на топливо составляют:
1. по трактору МТЗ - 82: 
· трактор в среднем расходует 7 л в час;
· за 5 часов 1 трактор израсходует  35л = 7л *5 час.;
· 3 трактора израсходует  топливо на 3150 руб. = 35 л * 3 ед.* 30руб.(за 1 л);
2. по машине Газ:
· машина в среднем расходует 50 л = 10 л за 5 часов;
· расход за 2 машины 100 л = 50л *2 ед.;
· затраты на топливо составляют 3 000 руб.=100 л*30 руб. (за 1л);
Зарплата трактористам и водителям составляет 750 руб. за день, соответственно на 5 водителей зарплата составит 3750 руб. = 750 * 5.
Техника будет пользоваться спросом в среднем только 120 дней в году.
Подведем итоги :
Доходы в день от 5 единиц  составляют 22 000 руб., из них затраты 9900 руб. данная прибыль по этому мероприятию составляет 22000-9900=12100 руб.
На амортизацию рассчитываем 10 % от прибыли, отсюда выходит сумма амортизации составила 1210 руб.=12100 - 10% .
Чистая прибыль в день = 12100-1210 = 10890 руб.
Если данной услугой будут пользоваться все эти 120 дней, то прибыль будет составлять 1306,8 тыс.руб. (10890 руб.*120 дней).


                           




























ВЫВОДЫ  И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
ООО «Нечкинское» занимается производством продукции сельского хозяйства. Основная отрасль, развитие которой является приоритетным - молочное скотоводство. Побочной продукцией данной отрасли является выбракованный в процессе воспроизводства стада крупный рогатый скот, который преимущественно реализуется в живом весе на мясоперерабатывающие предприятия. Дополнительные  отрасли, приносящие доход ООО «Нечкинское» и связанные с использованием имеющихся средств производства - товарное зернопроизводство (реализуются излишки фуражного зерна и семян) и пчеловодство.
Для дальнейшего роста предприятия планируется в первую очередь: увеличить уровень кормления животных  до 1530 ц, использовать эффективно корма до 2946ц, улучшить породный состав стада  за счет чего увеличится производство молока до 675 ц, что в целом позволит увеличить производства молока на 11,7 %. 
Для дальнейшего повышения производства продукции растениеводства предлагается расширить посевные площади до 9600 ц, внести дополнительные удобрения до 44000ц, также повысить эффективность удобрения до 6500ц, если  убирать урожай в оптимальные сроки, то повысится производство зерна до 2975ц. В целом можно увеличить резерв производства продукции растениеводства до 82575ц.
На рынке молочной продукции ООО «Нечкинское» имеет все необходимые производственные мощности, технологическое оснащение, квалификацированные кадры рабочих.
Анализируя основные экономические показатели ООО «Нечкинкое» за 3 года  2012-2014 гг, можно сказать, что выручка от продажи товаров возросла на 35952 тыс.руб.или на 69,2%, но это привело к увеличению издержек. Убыток  от продаж заметно сократился на 16027 тыс.руб. или на 39,1%. В связи с уменьшением убытка от продаж прибыль до налогообложения увеличилась на 28,7%, из этого чистая прибыль выросла на 28,7%.
Коэффициент низкой автономии означает, что повышается финансовая независимость организации. Значение коэффициента текущей ликвидности и на начало и на конец анализируемого периода (31.12.2012 г. - 31.12.2014 г.) ниже нормального значения, что говорит о том, что организация не в полной мере обеспечена собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств. Коэффициент абсолютной ликвидности находится ниже нормативного значения (0,2), что говорит о том, что организация не в полной мере обеспечена средствами для своевременного погашения наиболее срочных обязательств за счет наиболее ликвидных активов; коэффициент быстрой  ликвидности показывает, что организация не способна быстро погасить свои текущие обязательства при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами.
Наличие собственных оборотных средств сохраняет отрицательную тенденцию. Коэффициент автономии не дотягивает до оптимальной величины, что говорит о некоторой степени зависимости организации от заемных источников финансирования. Коэффициент маневренности показывает неспособность организации поддерживать уровень собственного оборотного капитала и пополнять оборотные средства в случае необходимости за счет собственных источников. Коэффициент финансовой зависимости говорит о неустойчивом положении экономического субъекта. 
Анализируя расходы организации видно, что сумма расходов уменьшилась к  2013году. Наибольшее увеличение расходов составило по прочим расходам, остальные показатели изменились не значительно. Однако к 2014 году размеры расходов заметно увеличиваются, но и также наблюдается спад по прочим расходам.
Анализируя доходы организации размер выручки от продажи продукции (работ, услуг) в 2012 году составил 51951 тыс.руб., в 2013 году  выручка от продажи (работ, услуг) увеличилась на 5806 тыс.руб.. Большой рост выручки от продажи (работ и услуг) выросла  в 2014 году она составила 87903 тыс.руб, это больше на 30146 тыс.руб по сравнению с 2012 годом.. Значение прочих доходов с каждым годом снижается. Сумма доходов в 2013 году снизилась на 46325 тыс.руб., но постепенно наблюдается рост выручки на 22680 тыс.руб. На конец периода выручка в целом по организации составила 142877 тыс.руб.
Основным резервом увеличения продукции растениеводства является рост урожайности сельскохозяйственных культур, а именно увеличение дозы удобрений, внедрение более урожайных сортов культур, сокращение потерь продукции при уборке урожая что в будущем возможно получить до 32 045 тыс.руб.
Основными источниками резервов увеличения производства в животноводстве являются рост поголовья до 1500 голов, что увеличит продуктивность животных до 16473ц. Исходя из увеличения удельного веса более продуктивной группы коров на 5 % среднегодовой надой молока на фуражную корову за год возрастет на 0,75 ц, а от всего поголовья будет дополнительно получено 675 ц молока.
ООО «Нечкинское» получает убыток от продаж, но в целом предприятие получает поддержку от государства, что увеличило чистую прибыль в 2014г. на 6453 тыс.руб.  или на 72,01% по отношению к 2013г. Это положительное значение говорит о том, что предприятие эффективно способна получать прибыль.
Немалое значение на сумму убытка оказало изменение себестоимости продаж. Увеличение себестоимости привело к снижению суммы убытка на 5959,63 тыс.руб. Фактический рост убытка уменьшился на 45617 тыс.руб..
Чтобы увеличить прибыль в предприятие ООО «Нечкинское» предлагаю ввести мероприятия по увеличению прибыли:
· внедрить более урожайные культуры;
· молодняк пасти на пастбищах;
· оказывать  услуги для населения.
Проведение подобных мероприятий позволит значительно увеличить прибыль, сэкономить корма во время летнего периода и заготовить их на зиму. Оказывая услуги для нуждающего  населения мы обеспечим население рабочей техникой, а предприятие за счет этого  получает прибыль.
Прогноз прибыли показал, что ожидается снижение затрат на 1440 тыс.руб., что позволит получить прибыль от продаж в сумме 3256,8 тыс.руб., т.е. сделают ООО «Нечкинское» прибыльным и рентабельным.
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2012г	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)	Себестоимость продажи продукции (работ, услуг)	Прибыль (убыток) от продаж	Прибыль до налогообложения	Чистая прибыль (убыток)	51951	78252	-26301	54099	53740	2013г	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)	Себестоимость продажи продукции (работ, услуг)	Прибыль (убыток) от продаж	Прибыль до налогообложения	Чистая прибыль (убыток)	57757	80984	-23227	8385	8961	2014г	Выручка от продажи продукции (работ, услуг)	Себестоимость продажи продукции (работ, услуг)	Прибыль (убыток) от продаж	Прибыль до налогообложения	Чистая прибыль (убыток)	87903	98177	-10274	15505	15414	
