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Введение
Финансовое состояние является комплексным понятием и характеризуется системой показателей, отражающих наличие и размещение средств, реальные и потенциальные финансовые возможности предприятия. Его определяют на конкретную дату.

Хорошее финансовое состояние – это устойчивая платежная готовность, достаточная обеспеченность собственными оборотными средствами и эффективное их использование с хозяйственной целесообразностью, четкая организация расчетов, наличие устойчивой финансовой базы. Плохое финансовое состояние характеризуется неэффективным размещением средств, их иммобилизацией, неудовлетворительной платежной готовностью, просроченной задолженностью перед бюджетом, поставщиками и банком, недостаточно устойчивой потенциальной финансовой базой, связанной с неблагоприятными тенденциями в производстве.

Финансовое состояние предприятия характеризуется составом и размещением средств, структурой их источников, скоростью оборота капитала, способностью предприятия погашать свои обязательства в срок и в полном объеме, а также другими факторами. Оценка финансового состояния предприятия – операция неоднозначная. Вместе с тем достоверная и объективная оценка финансового состояния предприятия нужна для принятия эффективных управленческих решений.

В нынешней, сложной экономической ситуации экономический анализ позволяет оценить не только свое положение на рынке, но и финансовое состояние конкурентов и партнеров, то позволяет не совершать многих ошибок при принятии различных управленческих решений.

Неплатежеспособность, кризис экономики и легального бизнеса, существование предприятий-невидимок, числящихся в реестре, но давно уже не имеющих ни руководства, ни работников, задолженность по зарплате, пробелы в законодательстве – породили теневое решение проблемы «освобождения от непомерных долгов» и ситуацию банкротства практически всех предприятий-производителей.

В процессе финансового анализа изучают финансово – экономическое состояние предприятия и принимают решения по управлению капиталом, денежными потоками, доходами, расходами и прибылью.

Цель такого анализа – исследовать важнейшие аспекты денежного оборота и принять меры по укреплению финансово-экономического состояния хозяйствующего субъекта. Стабильное финансовое состояние предприятия означает своевременное выполнение обязательств перед его персоналом, партнерами и государством, что предполагает финансовую устойчивость, нормализацию платежеспособности, кредитоспособности и рентабельности активов, собственного капитала и продаж.

В процессе финансового анализа выбирают и оценивают критериальные показатели, используя их для принятия обоснованных финансовых и инвестиционных решений с учетом индивидуальных особенностей деятельности хозяйствующего субъекта. Параметры, полученные в результате аналитической работы, должны быть оценены с позиции их соответствия рекомендуемым (нормативным) значениям, а также условиям деятельности конкретного предприятия. Основным объектом изучения является бухгалтерская отчетность, а его инструментарием – система аналитических показателей (абсолютных и относительных), характеризующих текущую инвестиционную и финансовую деятельность хозяйствующего субъекта.

Показатели (финансовые коэффициенты), полученные в результате анализа текущей (операционной) деятельности, используют в целях финансового планирования, прогнозирования и контроля.

Актуальность данного вопроса обусловила развитие методик анализа финансового состояния предприятий. Эти методики направлены на экспресс оценку финансового состояния предприятия, подготовку информации для принятия управленческих решений, разработку стратегии управления финансовым состоянием.

Цель на основе проведения анализа финансового состояния предприятия разработать меры по его улучшению.

Для достижения поставленной цели необходимо решение следующих задач:

– изучить теоретические основы анализа финансового состояния;

– проанализировать имущественное положение предприятия;

– рассчитать и проанализировать коэффициенты финансовой устойчивости, ликвидности, платежеспособности предприятия;

– оценить эффективность финансово-хозяйственной деятельности, рассчитать и проанализировать показатели рентабельности, деловой активности. А также разработать мероприятия по улучшению финансового состояния предприятия и повышению финансовой устойчивости.

Объектом исследования является производственно-хозяйственная деятельность ЗАО племенной завод «Октябрьский». Предметом рассмотрения представленной дипломной работы являются методы анализа финансового состояния предприятия и пути его улучшения на примере данного предприятия.

В качестве методологической основы исследования были использованы анализ и синтез, сравнение изучаемых показателей, метод финансовых коэффициентов, логический подход к оценке экономических явлений. Основной теоретической базой являются: периодическая литература, опубликованные в печати работы отечественных и зарубежных авторов и ученых в области экономической теории.
Для проведения анализа финансового состояния ЗАО ПЗ «Октябрьский» использовались данные бухгалтерской отчетности за 2012–2016 гг.

Данная работа позволяет ознакомиться и изучить передовой опыт исследований в области анализа финансового состояния предприятия. Практическая значимость работы заключается в выработке рекомендаций по улучшению финансового состояния предприятия.

1. Теоретические и нормативно-законодательные аспекты управления финансовым состоянием предприятия  

1.1. Нормативно – правовое регулирование финансового состояния предприятия

Для обеспечения единообразия, регулирования, порядка, контроля необходимого для коммерческой, некоммерческой и предпринимательской деятельности постоянства условий их действий государство строит систему законодательства.

Конституция Российской Федерации, которая принята всенародным голосованием 12.12.1993 (с учетом поправок, внесенных Законами РФ о поправках к Конституции РФ от 30.12.2008 № 6-ФКЗ, от 30.12.2008 №7- ФКЗ, от 05.02.2014 №2-ФКЗ), устанавливает права и условия для их реализации. Так в статье 34 говорится, каждый имеет право на свободное использование своих способностей и имущества для предпринимательской и иной не запрещенной законом экономической деятельности. Не допускается экономическая деятельность, направленная на монополизацию и недобросовестную конкуренцию. Статья 35 гласит, что каждый вправе  иметь имущество в собственности,  владеть, пользоваться и распоряжаться им как единолично, так и совместно с другими лицами [1].

Гражданский кодекс Российской Федерации Часть 1 от 30 ноября 1994г. №51-ФЗ в законодательно установленном порядке дает понятие юридического лица[2]. Глава 4 статья 48 ГК РФ гласит, юридическим лицом признается организация, которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

Юридическими лицами могут быть организации, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности (коммерческие организации) либо не имеющие извлечение прибыли в качестве такой цели и не распределяющие полученную прибыль между участниками (некоммерческие организации, (глава 4 статья 50 ГК РФ)).
  К юридическим лицам, на имущество которых их учредители имеют право собственности или иное вещное право, относятся государственные и муниципальные унитарные предприятия, а также учреждения. 




Объектом исследования является сельскохозяйственное предприятие Открытое акционерное общество племенной завод «Октябрьский». Федеральный закон от 26.12.1995 № 208-ФЗ (ред.от 28.12.2013)  «Об акционерных обществах» (глава первая, статья 2, статья 7) гласит: Акционерным обществом признается коммерческая организация, уставный капитал которой разделен на определенное число акций, удостоверяющих обязательственные права участников общества (акционеров) по отношению к обществу. Акционеры не отвечают по обязательствам общества и несут риск убытков, связанных с его деятельностью, в пределах стоимости принадлежащих им акций.  

Акционеры, не полностью оплатившие акции, несут солидарную ответственность по обязательствам общества в пределах неоплаченной части стоимости принадлежащих им акций.  

Акционеры вправе отчуждать принадлежащие им акции без согласия других акционеров и общества. 

Общество является юридическим лицом и имеет в собственности обособленное имущество, учитываемое на его самостоятельном балансе, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.
 

До оплаты 50 процентов акций общества, распределенных среди его учредителей, общество не вправе совершать сделки, не связанные с учреждением общества.
Открытое общество вправе проводить открытую подписку на выпускаемые им акции и осуществлять их свободную продажу с учетом требований настоящего Федерального закона и иных правовых актов Российской Федерации. Открытое общество вправе проводить закрытую подписку на выпускаемые им акции, за исключением случаев, когда возможность проведения закрытой подписки ограничена уставом общества или требованиями правовых актов Российской Федерации. Число акционеров открытого общества не ограничено. 
Согласно федеральному закону от 03.08.1995 №123-ФЗ ( «О племенном животноводстве» племенной завод - организация по племенному животноводству, располагающая стадом высокопродуктивных племенных животных определенной породы и использующая чистопородное разведение племенных животных (скрещивание племенных животных допускается только по согласованию со специально уполномоченным Правительством Российской Федерации государственным органом по управлению племенным животноводством) [11].

Юридические лица могут создавать представительства и  филиалы.  ЗАО племенной завод «Октябрьский» представительств и филиалов не имеет.

Юридические лица обязаны составлять бухгалтерскую отчетность. Бухгалтерская отчетность в РФ оформляется согласно федеральному закону от 06.12.2011 №402-ФЗ  «О бухгалтерском учете». Бухгалтерская (финансовая) отчетность должна давать достоверное представление о финансовом положении экономического субъекта на отчетную дату, финансовом результате его деятельности и движении денежных средств за отчетный период, необходимое пользователям этой отчетности для принятия экономических решений [2].
Об оформлении бухгалтерской отчетности, кроме федеральных законов применяются указы Президента Российской Федерации, постановления Правительства Российской Федерации. 

Приказ МинФина Российской Федерации [Электронный ресурс]:   от 29.07.1998 №34н «Об утверждении Положения  по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации (зарегистрировано в Минюсте РФ 27.08.1998 №1598), в котором говорится об утверждениях формы бухгалтерского баланса и отчета о прибылях и убытках. 

В системе нормативного регулирования финансового учета занимают рабочие документы организации, формирующие ее учетную политику в методическом, техническом и организационных аспектах. К таким документам по учету финансовых результатов деятельности организации можно отнести: бухгалтерский баланс, отчет о прибылях и убытках, главная книга или оборотно-сальдовая ведомость, регистры бухгалтерского учета по счетам 90, 91, 99 и др. [4].
Юридическое лицо обязано вести расчеты с использование счетов в банках. По договору банковского счета банк обязуется принимать и зачислять поступающие на счет, открытый клиенту (владельцу счета), денежные средства, выполнять распоряжения клиента о перечислении и выдаче соответствующих сумм со счета и проведении других операций по счету. Глава 45  ГК РФ «Банковский счет» содержит статьи, определяющие: порядок открытия банковских счетов, сроки операций по счету, основания списания денежных средств со счета, очередность списания денежных средств.

Отношения предприятия с государством в отношении налогообложения регламентируются Налоговым кодексом Российской Федерации частью второй от 05.08.2000 года № 117 – ФЗ  глава 21 « Налог на добавленную стоимость»; глава 22 «Акцизы»; глава 23 « Налог на доходы физических лиц»; глава 24 « Единый социальный налог (взнос)»; глава 25 « Налог на прибыль организации». 

Финансовая устойчивость предприятия определяется согласно методическим указаниям по проведению анализа финансового состояния организаций, утверждены  Приказом ФСФО РФ от 23 января 2001 г. № 16.  

Финансовая устойчивость предприятия регистрируется федеральным  законом «О несостоятельности (банкротстве)» от 26.11.2002г. №127-ФЗ устанавливает основания для признания должника несостоятельным (банкротом), регулирует порядок, и условия осуществления  мер по предупреждению несостоятельности, порядок и условия проведения процедур банкротства и иные отношения, возникающие при неспособности должника удовлетворить в полном объеме требования кредиторов [9]. К процедурам банкротства относят следующие: наблюдение, финансовое оздоровление, внешнее управление, конкурсное производство, мировое соглашение.  

Рассмотрение дел о банкротстве:

1. Дела о банкротстве рассматриваются арбитражным судом.

2. Если иное не предусмотрено настоящим Федеральным законом, производство по делу о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом при условии, что требования к должнику - юридическому лицу в совокупности составляют не менее ста тысяч рублей, к должнику - гражданину - не менее десяти тысяч рублей.

3. Для возбуждения производства по делу о банкротстве по заявлению конкурсного кредитора, а также по заявлению уполномоченного органа по денежным обязательствам принимаются во внимание требования, подтвержденные вступившим в законную силу решением суда, арбитражного суда, третейского суда.

Рассмотрим   общие положения банкротства для сельскохозяйственных организаций:

1. Для целей настоящего Федерального закона под сельскохозяйственными организациями понимаются юридические лица, основными видами, деятельности которых являются производство или производство и переработка сельскохозяйственной продукции, выручка, от реализации которой составляет не менее чем пятьдесят процентов общей суммы выручки. 
2. Особенности банкротства сельскохозяйственных организаций, предусмотренные настоящим Федеральным законом, применяются также к рыболовецким артелям (колхозам), выручка которых от реализации произведенной или произведенной и переработанной сельскохозяйственной продукции и уловов водных биологических ресурсов составляет не менее чем семьдесят процентов общей суммы выручки. 
3. При признании сельскохозяйственной организации банкротом земельные участки могут отчуждаться или переходить к другому лицу, Российской Федерации, субъекту Российской Федерации или муниципальному образованию в той мере, в какой их оборот допускается земельным законодательством [9].
Таким образом, строгое соблюдение предприятием всех норм права будет способствовать правильной оценке финансового состояния предприятия. 
1.2 Сущность и значение анализа финансового состояния предприятия

Одно из важнейших условий успешного управления предприятием – анализ и системное изучение финансового состояния предприятия и факторов, на него влияющих, прогнозирование уровня доходности капитала предприятия.

Финансовое состояние предприятия (ФСП) - это экономическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени [25].

Основными факторами, определяющими финансовое состояние, являются:
· во-первых, выполнение финансового плана и по необходимости                     увеличение собственного оборотного капитала за счет прибыли;

· во-вторых, оборачиваемость оборотных средств (активов).
              Критериальным показателем, в котором проявляется финансовое состояние, выступает платежеспособность организации. Поскольку выполнение финансового плана преимущественно зависит от результатов производственной и хозяйственной деятельности в целом, то можно сказать, что финансовое состояние определяется всей совокупностью хозяйственных факторов [31].

В процессе снабженческой, производственной, сбытовой и финансовой деятельности происходит непрерывный процесс кругооборота капитала, изменяются структура средств и источников их формирования, наличие и потребность в финансовых ресурсах и как следствие финансовое состояние предприятия, внешним проявлением которого выступает платежеспособность.

Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым (предкризисным) и кризисным. Способность предприятия своевременно производить платежи, финансировать свою деятельность на расширенной основе, переносить непредвиденные потрясения и поддерживать свою платежеспособность в неблагоприятных обстоятельствах свидетельствует о его устойчивом финансовом состоянии, и наоборот.

Для обеспечения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой структурой капитала, уметь организовать его движение таким образом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с целью сохранения платежеспособности и создания условий для самовоспроизводства.

Следовательно, финансовая устойчивость предприятия - это способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвестиционную привлекательность в границах допустимого уровня риска [26]. 

Выделяют 4 типа финансовой устойчивости:

1. Абсолютная - характеризуется высоким уровнем платежеспособности. Предприятие не зависит от внешних кредиторов. Минимальный риск, самые высокие затраты на финансирование (собственный капитал самый дорогой источник, к тому же оплачиваемый из чистой прибыли);

2. Нормальная – характеризуется рациональным использованием заемных средств, нормальной платежеспособностью. Высокая доходность текущей деятельности. Низкий риск, достаточно высокие затраты на финансирование;

3. Предкризисная - проявляется нарушение нормальной платежеспособности. Возникает необходимость привлечения дополнительных источников финансирования. Возможно восстановление платежеспособности. Риск достаточно высокий, если организация недостаточно кредитоспособна и возможны проблемы с возобновлением краткосрочных кредитов и займов, затраты на финансирование достаточно низкие;
4. Кризисная  - предприятие полностью неплатежеспособно и находится на грани банкротства. Риск самый высокий, если есть проблемы с возобновлением кредитов и займов и если кредиторская задолженность сформирована перед недружественными организациями; затраты минимальны [20].

Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Если производственный и финансовый планы успешно выполняются, то это положительно влияет на финансовое положение предприятия. И наоборот, в результате недовыполнения плана по производству и реализации продукции происходит повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и суммы прибыли и как следствие ухудшение финансового состояния предприятия и его платежеспособности. Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой случайностью, а итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности предприятия [11].

Устойчивое финансовое положение в свою очередь оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. Поэтому финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее эффективное его использование[26].

Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегической задаче — увеличению активов предприятия. Для этого оно должно постоянно поддерживать платежеспособность и рентабельность, а также оптимальную структуру актива и пассива баланса.
Одно из важнейших условий успешного управления предприятием – анализ и системное изучение финансового состояния предприятия и факторов, на него влияющих, прогнозирование уровня доходности капитала предприятия.
Анализ финансового состояния является одним из эффективных способов оценки текущего положения, который отражает мгновенное состояние хозяйственной ситуации и позволяет выделить наиболее сложные проблемы управления имеющимися ресурсами.

Основная цель анализа финансового состояния – получение наибольшего числа ключевых, т.е. наиболее информативных, показателей, дающих объективную и точную картину финансового состояния предприятия, его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и кредиторами. При этом аналитика, как правило, интересует не только текущее финансовое состояние предприятия, но и его проекция на ближайшую или более отдаленную перспективу, т.е. ожидаемые параметры финансового состояния.
Основные задачи анализа:
1. Своевременное выявление и устранение недостатков в финансовой деятельности и поиск резервов улучшения финансового состояния предприятия и его платежеспособности.
2.Прогнозирование возможных финансовых результатов, экономической рентабельности исходя из реальных условий хозяйственной деятельности и наличия собственных и заемных ресурсов, разработка моделей финансового состояния при разнообразных вариантах использования ресурсов.

3. Разработка конкретных мероприятий, направленных на более эффективное использование финансовых ресурсов и укрепление финансового состояния предприятия [26].

Для оценки финансового состояния предприятия, его устойчивости используется целая система показателей, характеризующих:

а) наличие и размещение капитала, эффективность и интенсивность его использования;

б)оптимальность структуры пассивов предприятия, его финансовую независимость и степень финансового риска;

в) оптимальность структуры активов предприятия и степень производственного риска;

г) оптимальность структуры источников формирования оборотных активов;

д) платежеспособность и инвестиционную привлекательность предприятия;

е) риск банкротства (несостоятельности) субъекта хозяйствования [23].
Анализ финансового состояния предприятия основывается главным образом на относительных показателях, так как абсолютные показатели баланса в условиях инфляции очень трудно привести в сопоставимый вид.

Относительные показатели анализируемого предприятия можно сравнивать:
· с общепринятыми "нормами" для оценки степени риска и прогнозирования возможности банкротства;
· с аналогичными данными других предприятий, что позволяет выявить сильные и слабые стороны предприятия и его возможности;

· с аналогичными данными за предыдущие годы для изучения тенденций улучшения или ухудшения финансового состояния предприятия.
Анализом финансового состояния занимаются не только руководители и соответствующие службы предприятия, но и его учредители, инвесторы с целью изучения эффективности использования ресурсов, банки - для оценки условий кредитования и определения степени риска, поставщики - для своевременного получения платежей, налоговые инспекции - для выполнения плана поступления средств в бюджет и т.д. Можно выделить два вида финансового анализа: внутренний и внешний.

Внутренний анализ проводится работниками предприятия (финансовыми менеджерами). Результаты внутреннего анализа используются для планирования, контроля и прогнозирования финансового состояния. Его цель – установить планомерное поступление денежных средств и разместить собственные и заемные средства таким образом, чтобы обеспечить нормальное функционирование предприятия, получение максимума прибыли и исключение банкротства. Результаты анализа финансово – хозяйственной деятельности предприятия нужны внутренним пользователям в качестве исходной информации для принятия различного рода экономических решений. В системе внутреннего управленческого анализа есть возможность углубления анализа финансового состояния за счет привлечения данных управленческого производственного учета.

Внешний анализ проводится аналитиками, являющимися посторонними лицами для предприятия (аудиторами, инвесторами, поставщиками материальных и финансовых ресурсов, контролирующими органами на основе публикуемой отчетности). Его цель – установить возможность выгодного вложения средств, чтобы обеспечить максимум прибыли и исключить риск потери [22].

Основными источниками информации для анализа финансового состояния предприятия служат отчетный бухгалтерский баланс, отчеты о прибылях и убытках, о движении капитала, о движении денежных средств и другие формы отчетности, данные первичного и аналитического бухгалтерского учета, которые расшифровывают и детализируют отдельные статьи баланса.

Практика финансового анализа выработала основные методы чтения финансовых отчетов. Среди них можно выделить следующие:

- горизонтальный анализ;

- вертикальный анализ;

- трендовый анализ;

- метод финансовых коэффициентов;

- сравнительный анализ;

- факторный анализ.

Горизонтальный (временной) анализ – сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом.

Вертикальный (структурный) анализ – определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом.

Трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, то есть, основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а, следовательно, ведется перспективный, прогнозный анализ.

Анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений данных отчетности, определение взаимосвязи показателей. Эти коэффициенты представляют большой интерес, поскольку, во-первых, позволяют определить тот круг сведений, который важен для пользователей финансовой отчетности с точки зрения принятия решений; во-вторых, предоставляют возможность глубже оценить положение данной отчетной единицы в системе хозяйствования и тенденции его изменения. Большим преимуществом коэффициентов является также и то, что они сглаживают негативное влияние инфляционных процессов, которые могут существенно искажать абсолютные показатели финансовой отчетности и тем самым затруднять их сопоставление в динамике. Этот метод наиболее удобен в силу его простоты и оперативности. Его суть заключается в сопоставлении рассчитанных по данным отчетности коэффициентов с общепринятыми стандартными коэффициентами, среднеотраслевыми нормами или соответствующими коэффициентами, и с численными по данным деятельности предприятия за предшествующие годы.

Сравнительный (пространственный) анализ – это как внутрихозяйственное сравнение по отдельным показателям фирмы, дочерних фирм, подразделений, цехов, так и межхозяйственное сравнение показателей данной фирмы с показателями конкурентов, со среднеотраслевыми и средними общеэкономическими данными.

Факторный анализ – это анализ влияния отдельных факторов (причин) на результативный показатель с помощью детерминированных или стохастических приемов исследования. Причем факторный анализ может быть как прямым (собственно анализ), то есть заключающимся в раздроблении результативного показателя на составные части, так и обратным (синтез), когда отдельные элементы соединяют в общий результативный показатель [21].

Основываясь на данных о прошлой деятельности предприятия, финансовый анализ направлен на снижение неопределенности относительно его будущего состояния.

Результаты анализа финансового состояния предприятия имеет первостепенное значение для широкого круга пользователей, как внутренних, так и внешних по отношению к предприятию - менеджеров, партнеров, инвесторов и кредиторов.

Для внутренних пользователей, к которым в первую очередь относятся руководители предприятия, результаты финансового анализа необходимы для оценки деятельности предприятия и подготовки решений о корректировке финансовой политики предприятия.

Для внешних пользователей - партнеров, инвесторов и кредиторов - информация о предприятии необходима для принятия решений о реализации конкретных планов в отношении данного предприятия (приобретение, инвестирование, заключение длительных контрактов) [37].

1.3. Информационное обеспечение оценки финансового состояния предприятия
Комплексность, глубина и эффективность экономического анализа во многом зависят от объема и качества информации, используемой при его проведении.
Ведущую роль в информационном обеспечении анализа финансового  состояния занимает бухгалтерский учет и отчетность, где наиболее полно отражаются хозяйственные явления. Своевременный и полный анализ данных бухгалтерского учета и отчетности обеспечивает принятие необходимых мер, направленных на выполнение планов и соблюдение нормативов, улучшение хозяйствования [30].
Для проведения анализа финансового состояния организаций используются данные следующих форм их финансовой отчетности:

· Бухгалтерский баланс – форма №1;

· Отчет о финансовых результатах – форма №2;

· Отчет о движении денежных средств (форма №4);

· Приложение к бухгалтерскому балансу (форма №5);

· Пояснительная записка [6].

Форма №1 является основой для оценки структуры и динамики имущества и источников его формирования, а также анализа рискованности организации, поскольку позволяет оценить степень ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости.

Информация, представленная в балансе, может быть рассмотрена в двух аспектах – бухгалтерском и управленческом. Каждому из этих аспектов присущ и свой понятийный аппарат. Бухгалтерский аспект представляет собой сбалансированность активов и пассивов и определенную последовательность размещения разделов и статей баланса. Расположение разделов и статей в балансе не случайно. В основе построения балансов лежат следующие принципы: критерий ликвидности, принцип горизонтальности и вертикальности размещения разделов и статей [13].

Информация, содержащаяся в балансе, представлена в удобном для проведения анализа виде и может применяться различными пользователями: руководителями предприятий, экономическими службами, инвесторами, кредиторами и аудиторами, налоговой службой, банками и др.

Форма №2 является информационной основой для анализа эффективности организации, в частности она позволяет оценить структуру, качество и динамику прибыли, рентабельности продаж и конкурентоспособность продаж и конкурентоспособность продукции, выпускаемой организацией [13].

Отчет о финансовых результатах содержит сравнение суммы всех доходов предприятия от продажи товаров и услуг или других статей доходов и поступлений с суммой всех расходов, понесенных предприятием для поддержания его деятельности за период с начала года. Результатом данного сравнения является валовая (балансовая) прибыль или убытки за период.

Для инвесторов и аналитиков отчет о финансовых результатах во многих отношениях документ более важный, чем баланс предприятия, поскольку в нем содержится не застывшая, одномоментная, а динамичная информация о том, каких успехов достигло предприятие в течение года и за счет каких укрупненных факторов, каковы масштабы его деятельности. Отчет о финансовых результатах дает представление о тенденциях развития предприятия, его финансовых и производственных возможностях не только в прошлом и настоящем, но и в будущем.
Отчёт о движении денежных средств или форма №3 — отчёт компании об источниках денежных средств и их использовании в данном временном периоде. Этот отчёт прямо  или косвенно  отражает денежные поступления компании с классификацией по основным источникам и её денежные выплаты с классификацией по основным направлениям использования в течение периода. Отчёт даёт общую картину производственных результатов, краткосрочной ликвидности, долгосрочной кредитоспособности и позволяет с большей лёгкостью провести финансовый анализ компании [13].

Форма №5 -  Приложение к бухгалтерскому балансу. В ней приводят данные о наличии и движении в течение отчетного периода некоторых активов, расходов и обязательств.

Пояснительная записка, которая составляется к годовой отчетности, призвана дать краткую характеристику деятельности предприятия и отразить:

- виды производственной, коммерческой и инвестиционной деятельности предприятия и ее географические рынки сбыта;

- основные показатели деятельности и факторы, повлиявшие в отчетном периоде на финансовые результаты, такие как:

- доля активной части основных средств (непосредственно участвующей в производстве);

- коэффициент износа, обновления и выбытия основных средств;

- коэффициент текущей ликвидности на начало и конец отчетного периода;

- коэффициент обеспеченности собственными средствами;

- другие показатели, необходимые для полного и объективного представления финансового состояния предприятия [14].

1.4 Прогнозирование финансового состояния предприятия

Разработка прогнозных моделей финансового состояния предприятия необходима для выработки генеральной финансовой стратегии по обеспечению предприятия финансовыми ресурсами, оценки его возможностей в перспективе. Она должна строиться на основе изучения реальных финансовых возможностей предприятия, внутренних и внешних факторов и охватывать такие вопросы, как оптимизация основных и оборотных средств, собственного и заемного капитала, распределение прибыли, инвестиционная и ценовая политика. Основное внимание при этом уделяется выявлению и мобилизации внутренних резервов увеличения денежных доходов, максимальному снижению себестоимости продукции и услуг, выработке правильной политики распределения прибыли, эффективному использованию капитала предприятия на всех стадиях его кругооборота.
Значение прогнозного анализа финансового состояния в том, что он позволяет заблаговременно оценить финансовую ситуацию с позиции ее соответствия стратегии развития предприятия с учетом изменения внутренних и внешних условий его функционирования.
В основе построения прогнозной модели финансового состояния предприятия лежит прогноз объема продаж и требуемого объема ресурсов.
Обычно выделяют четыре метода прогнозирования финансового состояния субъекта хозяйствования: 

· экстраполяция;
· метод сроков оборачиваемости;
· метод бюджетирования;
· метод предварительных (прогнозных) балансов [27].
При использовании первого метода исходят из предположения о существовании прямой связи между оборотным капиталом и объемом продаж, которая может быть выражена с помощью простого коэффициента (отношение чистого оборотного капитала к объему продаж) либо с помощью уравнения связи:

Y = a + bx (1)
где а - постоянная величина чистого оборотного капитала;
b - коэффициент регрессии, отражающий степень зависимости оборотного капитала от объема продаж.

х – объем продаж.
Зная величину этих коэффициентов и прогнозируемый объем продаж, можно определить потребность в чистом оборотном капитале.
Однако этот метод достаточно упрощен, так как учитывает единственный фактор — объем продаж, тогда как уровень потребности в краткосрочном финансировании во многом зависит от срока оборачиваемости запасов, дебиторской и кредиторской задолженности и т.д. 
Второй метод прогнозирования величины чистого оборотного капитала основан на изучении продолжительности финансового цикла: период оборачиваемости запасов плюс период оборачиваемости дебиторской задолженности минус период оборачиваемости кредиторской задолженности, умноженный на однодневный оборот по реализации [27].
Однако и этот метод имеет свои недостатки, так как сроки оборачиваемости не являются нормативными, а изменяются под воздействием различных факторов и поэтому в свою очередь требуют прогнозирования и уточнения.
Метод бюджетирования, подробно описанный О. В. Ефимовой, Н.А. Русак, Бланком И.А и другими, основан на планировании поступления и расходования денежных средств, в том числе от основной, инвестиционной и финансовой деятельности. Расчет отклонений между поступлением и выплатами показывает планируемое изменение денежных средств и создает основу для принятия соответствующих управленческих решений. Прогнозирование денежных потоков позволяет определить размеры избытка или недостатка денежной наличности в обороте предприятия. Реальность прогнозов поступления и расходования денежных средств зависит от степени их неопределенности.

Основным из методов финансового прогнозирования является составление прогнозного отчета о прибылях и убытках и прогнозного баланса. Наиболее полно этот метод освещен О.В. Ефимовой, Д.А. Панковым. Прогнозная отчетность может составляться на конец каждого месяца, квартала, года. Она позволит установить и оценить изменения, которые произойдут в активах предприятия и источниках их формирования в результате хозяйственных операций на планируемый период времени [15].
Прогнозный баланс может составляться на основании системы плановых расчетов всех показателей производственно-финансовой деятельности, а также на основании динамики отдельных статей баланса и их соотношений. Большую помощь при разработке прогнозной финансовой отчетности и моделей финансового состояния предприятия могут оказать компьютерные программы по финансовому моделированию.
Сопоставление прогнозных значений статей баланса с фактическими на конец отчетного периода позволит установить, какие изменения произойдут в финансовом состоянии предприятия, что даст возможность своевременно внести коррективы в его производственную и финансовую стратегию [27].

2. Организационно-экономическая характеристика ЗАО племенной завод «Октябрьский» Куменского района Кировской области
Совхоз «Октябрьский» Кумёнского района был организован в 1965 году в результате разукрупнения колхоза «Красный Октябрь». В 1992 году в соответствии  с Постановлением Правительства Российской Федерации от 29 декабря 1991 г. № «О порядке реорганизации колхозов и совхозов»  хозяйство было реорганизовано в коллективно-племенное хозяйство «Октябрьское». Затем  28 января 1998 года хозяйство было реорганизовано в сельскохозяйственный производственный кооператив – племзавод «Октябрьский» на основании Закона «О сельскохозяйственной кооперации» и гражданского кодекса РФ. В апреле 2004 года вновь произошла реорганизация – сельскохозяйственный производственный кооператив преобразовался в открытое акционерное общество (ЗАО) племзавод «Октябрьский».
С 1989 года хозяйство работает по цеховой структуре управления. Создано 5 цехов (Приложение А): 

-   цех растениеводства, в него входят 5 бригад (с 2007г – 3 бригады); 

- цех животноводства – включает в себя  7 племенных ферм, контрольный двор, телятники по доращиванию и откорму молодняка КРС, свинофермы, зверохозяйство и пчелопасека; 

-  цех механизации: автогараж, ремонтные мастерские, машинный двор, механизированный отряд;

- цех строительства: строительная ремонтная бригада и деревообрабатывающий цех;

-   цех жилищно-коммунального хозяйства: База отдыха п.Нижне-Ивкино,  столовые, жилищно-коммунальное хозяйство.
Особенности создания и деятельности общества согласно Уставу определяются законом «об акционерных обществах». ЗАО племзавод «Октябрьский» создан на основе добровольной продажи земельных паев всеми членами кооператива и имущественных паев ассоциированными членами кооператива.  Уставный капитал общества составляет 1071440 рублей.

Согласно Уставу основными видами деятельности хозяйства являются:

· производство и переработка сельхозпродукции;

· проведение торговой, закупочной и сбытовой деятельности;

· племенная деятельность, выращивание и реализация племмолодняка крупно - рогатого скота черно - пестрой породы и племсвиней крупной белой породы;

· производство и реализация семян элиты репродуктивных семян зерновых, зернобобовых культур, многолетних трав, картофеля;

· добыча в установленном порядке местного сырья и его переработка;

· хлебопечение;

· строительство и ремонт;

· пчеловодство;

· оказание услуг;

· иная не запрещенная законом деятельность.

Основной продукцией, производимой хозяйством для реализации, является молоко, мясо КРС и свиней, племенной молодняк КРС и свиней, шкурки хоря и норки. Отрасль растениеводства является в хозяйстве нетоварной, большая часть продукции, произведенной данной отраслью используется для внутрихозяйственных нужд, на реализацию идет лишь незначительная ее часть.

Территория хозяйства входит в центральную агроклиматическую зону области, которая характеризуется умеренно-тепловой и влажной погодой. Вегетационный период растений составляет 150-170 дней, что вполне достаточно для зерновых и кормовых культур, выращиваемых в хозяйстве, из которых 115-120 дней бывают со среднесуточной температурой воздуха выше 100С, благоприятной для роста сельскохозяйственных культур.

Сильно развитая овражно-балочная сеть рассекает равнинную местность хозяйства на большие водораздельные участки. Склоны водоразделов, примыкающие к оврагам, различной экспозиции и крутизны, но преимущественно слабо покатые и покатые. На склонах водоразделов местами наблюдаются процессы водной эрозии, проявляющиеся в смыве верхнего горизонта талыми и дождевыми водами, в образовании мелких эрозионных промоин. При почвенном исследовании выявлено смытых почв 1548,4 га, в том числе слабосмытых – 1162,6 га, среднесмытых – 254,6 га и сильносмытых – 131,2 га.

Сильная изрезанность поверхности глубокими оврагами обусловливает отток грунтовых вод. Поэтому на водоразделах грунтовые воды залегают глубоко (до 15-20 метров), и почти не оказывают влияния на процессы почвообразования. Только в поймах рек грунтовые воды в понижениях подходят близко к поверхности, а иногда и выходят на поверхность, обусловливая заболачивание почв. На таких участках проводятся мелиоративные работы.

Хозяйство находится в нечерноземной зоне, большинство почв – дерново-среднеподзолистые, по механическому составу – средний или тяжелый суглинок. Такие почвы, как правило, имеют повышенную кислотность, поэтому в хозяйстве проводятся регулярное известкование земли.

Местами есть и серые лесные почвы. Они более благоприятны для ведения сельского хозяйства, но не оказывают значительного влияния на общий уровень растениеводства, потому как занимают незначительные площади (17% площади используемых земель). Для животноводства данные природно-климатических условий вполне подходят, в частности молочного скотоводства, поскольку имеются в изобилии улучшенные пастбища.

Землепользование  ЗАО племзавода «Октябрьский» расположено в северо-восточной части Куменского района. Центральная усадьба – п. Вичевщина расположен в 20 км от районного центра п. Кумены и в 60 км от областного центра г. Кирова, дорожная связь с которыми осуществляется по асфальтированным автодорогам.

ЗАО ПЗ «Октябрьский» имеет гарантированный рынок сбыта животноводческой продукции. Молоко поставляется на ОАО «Вожгальский маслосырзавод», ОАО «Кировский молочный комбинат» в г. Киров. Основными потребителями говядины являются зверохозяйство «Вятка» п. Зониха, Слободской мясокомбинат, Кировский мясокомбинат. 

ЗАО ПЗ «Октябрьский» расположен сравнительно недалеко от потребителей своей продукции, что делает довольно малыми затраты на перевозку товаров. Все дороги до потребителей продукции заасфальтированы, поэтому обычно не бывает сбоев с перевозкой даже в межсезонье.
Для экономической характеристики предприятия будут использоваться данные бухгалтерской отчетности за 2012-2016 гг. 
Размеры сельскохозяйственного предприятия влияют на организацию труда в хозяйстве, повышение производительности, уровень себестоимости и на управляемость производством. Показатели размера ЗАО племзавод  «Октябрьский» представлены в таблице 1.

Таблица 1 – Показатели размера предприятия
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. В % к 2012 г.

	Выручка, тыс. руб.
	458151
	439058
	543304
	626536
	637250
	139,1

	Среднесписочная численность работников, чел.
	478
	473
	468
	449
	438
	91,63

	Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. руб.
	685492
	819380
	920268
	1000159
	1108002
	161,63

	Поголовье КРС, гол.
	6606
	6608
	6625
	6698
	6722
	101,75

	Площадь сельскохозяйственных угодий, га.
	12778
	12778
	12778
	12778
	12778
	100


За рассматриваемый период выручка имеет тенденцию к увеличению. За 5 лет выручка увеличилась на 179099 тыс. рублей или на 39 %. Увеличение выручки связано, прежде всего, с увеличением объема продажи продукции и ростом цен на эту продукцию.

Среднесписочная численность за период  с 2012 по 2016 год уменьшилась на 40  человек или на 9 %. Данное сокращение численности работников предприятия связано, прежде всего, с сезонностью сельскохозяйственного производства продукции, а также с использованием нового производственного оборудования, требующего меньшего количества работников.
Среднегодовая стоимость основных производственных фондов за данный период увеличилась на 422510 тыс. рублей или на 61 %. Этот рост в основном произошел за счет приобретения новых машин и оборудования.

 Поголовье КРС за рассматриваемый период претерпело незначительные изменения и увеличилось на 116 голов. Площадь сельскохозяйственных угодий осталась неизменной.

Изучение особенностей организации сельскохозяйственного производства включает в себя рассмотрение такого вопроса, как определение специализации хозяйства. Результаты хозяйственной деятельности племенного завода «Октябрьский» во многом зависят от уровня специализации производства. Специализация сельскохозяйственного производства развивается под воздействием двух тенденций: с одной стороны, углубление общественного разделения труда содействует более узкой специализации, а с другой, особенности сельскохозяйственного производства вызывают необходимость развития многоотраслевых предприятий. В каждом хозяйстве необходимо возделывать такие культуры и развивать такие отрасли животноводства, которые соответствуют его  природным и экономическим условиям.

Специализация обуславливает производственное направление хозяйства, которое характеризуется наличием главной отрасли и основными отраслями производства. Для определения специализации хозяйства необходимо рассмотреть структуру товарной продукции (Приложение Б).
В целом объем проданной продукции увеличился на 179099 тыс. руб. Такое увеличение было достигнуто за счет увеличения  сельскохозяйственной продукции  на 182841 тыс. руб. или на 41,3%, а вот  объем несельскохозяйственной продукции уменьшился на 9080 тыс. руб. или на 60%. 

В состав сельскохозяйственной продукции входит продукция животноводства, которая увеличилась на 214526 тыс. руб. или на 55%, и продукция растениеводства, уменьшилась на 31685 тыс. руб. или на 56%.

Предприятие специализируется на производстве продукции животноводства. Доля продукции животноводства в структуре товарной продукции составляет более 93% в 2016 г
Ведущее положение в производстве продукции животноводства занимает молоко. За анализируемый период производство молока увеличилось на 173346 тыс. руб. или на 70%. На втором месте стоит производство мяса КРС, которое увеличилось за 5 лет на 48505 тыс. руб. или на 50,9%. Производство мяса свиней сократилось за рассматриваемый период на 5989 тыс. руб. или на 21%. 

Продукция звероводства уменьшилась на 1809 тыс. руб. или на 45%, производство меда увеличилось за рассматриваемый период на 190 тыс. руб. или на 60%.

В структуре товарной продукции доля продукции растениеводства незначительна. Растениеводство представлено производством зерна, а также  продукцией растениеводства, реализованной в переработанном виде и прочей продукции растениеводства. Производство зерна за период с 2012 по 2016 гг. уменьшилось на 36546 тыс. руб. или на 70%. Продукция растениеводства в переработанном виде увеличилась на 7097 тыс. руб. или на 263,1%.  Прочая продукция растениеводства увеличилась за анализируемый период на 5230 тыс. руб. или на 98%.

Молочное животноводство занимает важнейшее место в экономике хозяйства. Поголовье и продуктивность животных оказывают непосредственное влияние на объем производства продукции. Состав и структура стада крупного рогатого скота представлена в таблице 2. 

Таблица 2 – Состав и структура стада крупного рогатого скота

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	гол.
	%
	гол.
	%
	гол.
	%
	гол.
	%
	гол.
	%
	

	Крупный рогатый скот, всего:
	6606
	100
	6608
	100
	6625
	100
	6698
	100
	6722
	100
	101,7

	в т.ч. - коровы
	2100
	31,8
	2100
	31,8
	2100
	31,6
	2100
	31,3
	2100
	31,2
	100,0

	         - нетели
	550
	8,3
	542
	8,2
	557
	8,5
	586
	8,8
	589
	8,8
	107,0

	         - молодняк
	3956
	59,9
	3966
	60,0
	3968
	59,9
	4012
	59,9
	4033
	60,0
	101,9


Из таблицы видно, что в течение рассматриваемого периода поголовье крупного рогатого скота увеличилось на 1,7% или на 116 голов, за счет увеличения поголовья молодняка на 1,9% или на 77 голов и поголовье нетелей за анализируемый период увеличилось на 39 голов или на 7%. Поголовье коров за данный период осталось неизменным.

Продуктивность животных определяется количеством продукции, полученной от одной головы за соответствующий период. Количество поголовья коров и их молочная продуктивность определяют валовое производство молока в хозяйстве (Таблица 3).

Таблица 3 – Валовое производство молока и продуктивность коров

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в %  к 2012 г.

	Коровы дойного стада, гол.
	2100
	2100
	2100
	2100
	2100
	100

	Произведено молока всего, ц
	173880
	176510
	178878
	182700
	188496
	108,4

	Среднегодовой удой молока от 1 коровы, кг.
	8280
	8405
	8518
	8700
	8976
	108,4


В 2016 году по сравнению с 2012 годом поголовье дойного стада осталось неизменным. Валовое производство молока увеличилось на 14616 ц или на 8,4%, надой на 1 корову увеличился на 696 кг или на 8,4%. Увеличение надоев зависит, прежде всего, от уровня кормления. При высоком уровне кормления большая часть кормов идет на продуктивность, меньшая – на поддержание жизненных процессов в организме.  
Об уровне кормообеспеченности и эффективности использования кормов можно судить по данным из таблицы  4.


Таблица 4 – Уровень кормообеспеченности и эффективности использования кормов

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в %  к 2012 г.

	Удой от 1 коровы, кг
	8280
	8405
	8518
	8700
	8976
	108,4

	Норма расхода корма в год на 1 ц молока, ц к.ед.
	1
	1
	1
	1
	1
	100,0

	Потребность корма в год на 1 корову по норме кормления на фактический удой ц к.ед.
	82,8
	84,05
	82,79
	82,8
	84,05
	101,5

	Фактический расход корма на 1 ц молока, ц к.ед.
	0,97
	0,94
	0,95
	0,97
	0,94
	96,9

	Фактически скормлено на 1 голову, ц к.ед.
	80,3
	79,0
	80,1
	79,5
	81,2
	101,1

	Уровень кормообеспеченности, %
	97
	94
	95
	96
	98
	101,0


Как видно из таблицы, за рассматриваемый период не допускается перекорм коров по сравнению с нормативами, что говорит о сбалансированности кормов по питательности, протеиново-белковому соотношению. Энергия корма у высокопродуктивных коров расходуется на повышение продуктивности, а не на прирост живой массы, как у малопродуктивных. За анализируемый период фактический расход корма на 1 ц молока сократился на 3,1%, что говорит нам о сбалансированности кормов в хозяйстве.

В отличие от промышленных предприятий, сельскохозяйственные предприятия реализуют не всю полученную продукцию. Часть ее используют на производственные цели. Объемы реализации молока можно проследить по таблице 5.  

Таблица 5 – Каналы и объемы реализации молока в хозяйстве, ц

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в %  к 2012 г.

	Валовой надой
	173880
	176510
	178878
	182700
	188496
	108,4

	Реализовано молока в физическом весе, всего:
	166671
	171109
	173511
	177219
	182841
	109,7

	в т.ч. - Вожгальский маслосыр завод
	65613
	30976
	45113
	46077
	45711
	69,6

	         - Кировский молочный комбинат
	58569
	123064
	128398
	131142
	137130
	234,1

	         - Вимм-Билль-Данн
	 
	 1441
	 
	 
	
	 

	         - ОАО "Галактика Вятка"
	 
	 401
	 
	 
	
	 


За рассматриваемый период валовой надой молока увеличился на 14616 ц или на 8,4%. Общая реализация молока увеличилась в 2016 году по сравнению с 2012 годом на 16170 ц или на 9,7%. Увеличение реализации молока связано с увеличением надоев.

Основными покупателями молока являются Кировский молочный комбинат и Вожгальский маслосыр завод .Следует также рассмотреть динамику уровня товарности молока в хозяйстве. Она приведена в таблице 6. 

Таблица 6 – Уровень товарности молока в хозяйстве

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в %  к 2012 г.

	Валовой надой, ц
	173880
	176510
	178878
	182700
	188496
	108,4

	Реализовано молока в физическом весе, ц
	173511
	177219
	182841
	173511
	177219
	109,7

	Уровень товарности, %
	95,9
	96,9
	102,2
	94,9
	94,0
	98,9


Как видно из таблицы, за анализируемый период уровень товарности увеличился на 1,1%. Таким образом в 2016 году предприятие реализовало 94% всего произведенного молока. На собственные нужды расходуется всего 6 % всего произведенного молока.  

Прибыль от реализации зависит от объемов реализации продукции, себестоимости, динамики прибыли предприятия. Эти и другие показатели экономической эффективности представлены в таблице 7.

Таблица 7 – Экономическая эффективность производства молока

	Показатели
	2012 г. 
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в %  к 2012 г.

	Выручка, тыс. руб.
	247437
	283837
	387021
	388282
	420783
	170,0

	Себестоимость реализованного молока, тыс. руб. 
	158936
	196551
	191735
	243689
	285206
	179,4

	Прибыль от реализации, тыс. руб.
	88501
	87286
	195286
	144593
	135577
	153,1

	Рентабельность затрат, %
	55,7
	44,4
	101,85
	59,3
	47,5
	-85,2 п.п.

	Рентабельность продаж молока, %
	35,8
	30,8
	50,4
	37,2
	32,2
	-89,9 п.п.


 За 2012 – 2016 гг. выручка выросла на 70,0%, что связано с ростом цены на реализацию. Себестоимость увеличилась на 79,4%. Прибыль от реализации увеличилась на 53,1%. Рентабельность затрат имеет тенденцию к снижению, это связано с  тем, что темпы роста себестоимости превышают темпы роста прибыли от реализации. Рентабельность продаж также за рассматриваемый период снизилась за счет более быстрых темпов роста выручки от реализации по отношению к прибыли от реализации. Прибыль от реализации уменьшается за счет роста себестоимости.
Важной предпосылкой и естественной основой создания материальных благ являются земельные ресурсы. Они служат местом, базой расположения предприятий и других объектов. А в сельском хозяйстве земельные угодья выступают предметом и средством труда. Состав и структура земельного фонда ЗАО племенной завод «Октябрьский» представлена в таблице 8.
Как видно из таблицы общая земельная площадь за рассматриваемый период увеличилась на 103 га и составила в 2016 году 12984 га. Возрастание было достигнуто за счет  увеличения прочей земли на 103 га.
Таблица 8 – Состав и структура земельных угодий предприятия

	Вид земельных угодий
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	
	га
	%
	га
	%
	га
	%
	га
	%
	га
	%

	Общая земельная площадь
	12881
	100
	12881
	100
	12984
	100
	12984
	100
	12984
	100

	В т.ч. сельскохозяйственные угодия
	12778
	99,2
	12778
	99,2
	12778
	99,2
	12778
	99,2
	12778
	98,4

	в т. ч. пашня
	11360
	88,2
	11360
	88,2
	11360
	88,2
	11360
	88,2
	11360
	87,5

	          сенокосы
	475
	3,7
	475
	3,7
	475
	3,7
	475
	3,7
	475
	3,7

	          пастбища
	943
	7,3
	943
	7,3
	943
	7,3
	943
	7,3
	943
	7,3

	Прочие земли
	103
	0,8
	103
	0,8
	103
	0,8
	103
	0,8
	103
	0,8


Показатели экономической эффективности использования сельскохозяйственных угодий делятся на стоимостные (получение валового дохода с единицы сельскохозяйственных угодий) и натуральные (производство продукции растениеводства на 100 га сельскохозяйственных угодий) (Таблица 9). 
Таблица 9 – Эффективности использования земельных угодий предприятия

	Показатели
	2012 г
	2013 г
	2014 г
	2015 г
	2016 г
	2016 г. к 2012 г, %

	Произведено на 100 га с-х угодий:
	
	
	
	
	
	

	- выручки, тыс. руб.
	3585
	3436
	4251
	4903
	4987
	139,1

	- прибыль (убыток) от реализации продукции, тыс. руб.
	1131
	900,2
	1481
	902,3
	893,7
	79,0

	- молока, ц
	1360,8
	1402,4
	1399,9
	4029,8
	1475,2
	108,4

	- прироста живой массы скота, ц
	132,9
	128,2
	128,4
	124,0
	134,7
	101,3

	- зерна, ц
	1634
	1189,4
	2575,2
	1740,1
	1589,4
	97,2


В хозяйстве наблюдается увеличение выручки на 100 га сельскохозяйственных угодий  на 39,1%, прибыль от реализации увеличилась  на 21%.  
Производство молока за рассматриваемый период на 100 га сельскохозяйственных угодий увеличилось на 8,4%, что связано с увеличением надоев молока на предприятии. 

Прирост живой массы скота увеличился на 1,3%. Увеличение привеса было достигнуто за счет качества корма.
Производство зерна за период с 2012 по 2016 гг. на 100 га уменьшилось на 2,8%, что связано с сокращением урожайности зерновых.
Деятельность любого предприятия характеризуется наличием у него ресурсов, степенью рациональности их использования. К таким ресурсам, являющимися средствами и предметами производства относятся: основные средства, оборотные средства, персонал предприятия.
Одной из важнейших характеристик экономики любого предприятия является обеспеченность его основными фондами, а также эффективность их использования. Без основных фондов предприятие не может осуществлять непрерывную деятельность, а так же расширять ее масштабы.

 Основные фонды – это средства производства, которые участвуют в производственном процессе многократно, не меняя натурально-вещественной формы, выполняют одну и ту же функцию в течение нескольких производственных циклов и переносят свою стоимость на себестоимость создаваемой продукции по частям в виде амортизационных отчислений. Стоимостным выражением основных фондов являются основные средства. Их состав и структура представлены в таблице 10.
За рассматриваемый период основные фонды увеличились  по всем показателям. 
Стоимость зданий и сооружений увеличилась на 121306 тыс. рублей, машин и оборудования увеличилась на 176733 тыс. рублей, транспортных средств – на 44506 тыс. рублей, рабочего и продуктивного скота – на 68368 тыс. рублей, капитальные вложения на коренное улучшение земель увеличились на 6710 тыс. рублей.  В целом стоимость основных фондов увеличилась на 417460 тыс. рублей. Такое увеличение стоимости основных фондов связано с тем, что предприятие строит новые здания и сооружения, компьютерные фермы, склады для хранения техники; закупает новые виды высокопроизводительных машин и оборудования; постоянно обновляет машинотракторный парк; вкладывает средства на улучшение земель, чтобы получать как можно больший урожай. 
Все основные фонды предприятия являются производственными. 

Таблица 10 - Состав и структура основных фондов предприятия
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. к 2012 г., %

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Здания и сооружения
	284921
	37
	342957
	39,4
	371908
	38,3
	384099
	37,3
	406227
	34,2
	142,5

	Машины и оборудование
	370375
	48,2
	390740
	44,9
	433078
	44,6
	451157
	43,8
	547108
	46,1
	147,7

	Транспортные средства
	35864
	4,7
	44625
	5,2
	54297
	5,5
	64147
	6,2
	80370
	6,7
	224,1

	Инвентарь
	5078
	0,7
	4493
	0,5
	4504
	0,4
	4452
	0,4
	4553
	0,3
	89,6

	Рабочий и продуктивный скот
	64810
	8,3
	78579
	9,1
	92756
	9,5
	114030
	11,0
	133178
	11,2
	205,4

	Земельные участки и объекты природопользования
	2717
	0,4
	2717
	0,3
	2717
	0,2
	2729
	0,2
	3079
	0,2
	113,3

	Капитальные вложения на коренное улучшение земель
	5442
	0,7
	5442
	0,6
	8772
	0,9
	8772
	0,8
	12152
	1,0
	223,3

	Итого
	769207
	100
	869553
	100
	970982
	100
	1029336
	100
	1186667
	100
	154,2


Одним  из важнейших факторов увеличения объема производства продукции на предприятиях является обеспеченность основными средствами в необходимом количестве и ассортименте и более полное и эффективное их использование. Показатели обеспеченности основными средствами и эффективности их использования представлены в таблице 11.
Таблица 11 – Обеспеченность и эффективность использования основных производственных фондов
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г в %  к 2012 г.

	Фондовооруженность, тыс. руб.
	1320,8
	1732,3
	1966,3
	2227,5
	2529,6
	191,5

	Фондоотдача, руб.
	0,67
	0,54
	1,69
	1,59
	1,73
	258,2

	Фондоемкость, руб.
	1,5
	1,87
	0,59
	0,62
	0,57
	38,0

	Рентабельность  основных производственных фондов, %
	24,18
	24,02
	26,80
	17,03
	14,58
	60,2 п.п.


В течение рассматриваемого периода выросла фондовооруженность на  1208,8 тыс. руб. или на 91,5% за счет увеличения стоимости основных средств предприятия. 
Фондоотдача увеличилась на 158 % в 2016 г. по сравнению с 2012 г. (снижение эффективности использования основных производственных фондов).
Рентабельность основных производственных фондов в 2016 г. по сравнению с 2012 г. уменьшилась на 60,2п.п. 
Огромное значение для предприятия имеют и оборотные средства. Оборотные средства – это такие средства, которые существуют в хозяйстве сроком меньше 1 года и переносят свою стоимость на вновь созданный продукт полностью, теряя свою форму. Функция оборотных средств состоит в платёжно-расчетном обслуживании кругооборота материальных ценностей на стадиях приобретения, производства и реализации. В этом случае движение оборотных производственных фондов в каждый момент времени отражает оборот материальных факторов производства, а движение оборотных средств – оборот денег, платежей. 
Из таблицы 12 видно, сумма оборотных активов за анализируемый период увеличилась на 234827 тыс. руб. или на 44,1%. Это, в первую очередь, связано с увеличением запасов на 257211 тыс. руб. или на 77,7%; дебиторской задолженности на 4872 тыс. руб. или на 5,9%; краткосрочные финансовые вложения снизились на 46800 тыс. руб. или на 46% 
Увеличение дебиторской задолженности является для предприятия неблагоприятным, так как больше средств из оборота отвлекаются (предприятие делится большей частью своего дохода с покупателями его продукции). Поскольку денежные средства являются наиболее легко реализуемым активом, то увеличение доли денежных средств в составе оборотных средств в 2016 году можно считать положительной тенденцией для организации. 
Таблица 12 – Состав и структура оборотных средств
	Статьи актива
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс.  руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб
	%
	тыс. руб
	%
	тыс. руб
	%
	

	Запасы
	330957
	62,3
	395595
	68,5
	507947
	74,4
	548999
	76,9
	588168
	76,7
	177,7

	Дебиторская задолженность
	81891
	15,4
	55620
	9,6
	57415
	8,4
	59247
	8,3
	86763
	11,3
	105,9

	Краткосрочные финансовые вложения
	101800
	19,1
	110500
	19,1
	78000
	11,4
	68000
	9,5
	55000
	7,1
	54,0

	Денежные средства
	16406
	3,1
	15372
	2,7
	39035
	5,7
	36932
	5,1
	36141
	4,7
	220,2

	Прочие внеоборотные активы
	283
	0,1
	281
	0,1
	0
	0
	92
	0,1
	92
	0,1
	32,5

	Итого оборотных средств 
	531337
	100
	577368
	100
	682397
	100
	713270
	100
	766164
	100
	144,1


Проанализируем экономическую эффективность использования оборотных средств (таблица 13).
В период с 2012 по 2016 годы в структуре использования оборотных активов ЗАО племзавод «Октябрьский» наблюдались следующие изменения:
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов за 5 лет уменьшился на 0,07 оборота или на 7,8% и составил в 2016 году 0,83; это значит, что за год каждый вложенный в оборотные средства рубль совершил 0,83 оборота. 

 Оборачиваемость оборотных активов за анализируемый период увеличивается, увеличивая тем самым период оборачиваемости оборотных активов, который показывает, через сколько дней средства, вложенные в оборотные активы, снова принимают денежную форму. В 2012  году такой период составил 406 дней, в 2016 – 439. За рассматриваемый период  оборачиваемость оборотных средств увеличилась на 33 дня или на 8,1%, что отрицательно сказывается для предприятия, т.к. увеличивается потребность в оборотном капитале. Как видно из таблицы продолжительность одного оборота превышает календарный год.

Таблица 13 – Экономическая эффективность использования оборотных средств
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, об.
	0,90
	0,79
	0,79
	0,87
	0,83
	92,2

	Продолжительность одного оборота оборотных средств, дни
	406
	462
	462
	419
	439
	108,1

	Рентабельность оборотных средств, %
	32,6
	35,5
	36,1
	23,8
	21,0
	64,4 п.п.


Достаточная обеспеченность предприятия необходимыми трудовыми ресурсами и их рациональное использование имеют большое значение для развития производства. В частности,  эффективность производства в наибольшей степени зависит от наличия, состава и уровня  использования трудовых ресурсов. Состав и структура персонала ЗАО племзавод «Октябрьский» представлены таблице 14. 

Из  таблицы 14 видно, что численность персонала предприятия сократилась за период с 2012 по 2016 гг. на 40 человек.
Сокращение численности наблюдается среди постоянных  рабочих, их численность стала меньше на 34 человека.

Численность специалистов сократилась на 4 человека за 5 лет. 

Данное сокращение численности работников предприятия связано, прежде всего, с сезонностью сельскохозяйственного производства продукции, а также с использованием нового производственного оборудования, требующего меньшего количества работников.
Таблица 14 – Состав и структура персонала предприятия

	Показатели
	2012 г
	2013 г.
	2014 г.
	 2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	

	Среднесписочная численность работников, всего
	478
	100
	473
	100
	468
	100
	449
	100
	438
	100
	91,6

	в т. ч.                       

 работники, занятые в сельскохозяйственном производстве
	436
	91,2
	430
	90,9
	428
	91,4
	407
	90,6
	399
	91,0
	91,5

	в т. ч.:  рабочие постоянные 
	366
	76,6
	361
	76,3
	359
	76,7
	341
	75,9
	332
	75,7
	90,7

	из них: трактористы-машинисты
	71
	14,9
	67
	14,2
	66
	14,1
	62
	13,8
	64
	14,6
	90,1

	             операторы машинного    доения, дояры
	55
	11,5
	53
	11,2
	53
	11,3
	51
	11,3
	51
	11,6
	92,7

	              скотники крупного рогатого скота
	94
	19,7
	91
	19,2
	91
	19,4
	77
	17,1
	76
	17,3
	80,8

	              работники свиноводства 
	16
	3,3
	12
	2,5
	13
	2,7
	13
	2,8
	13
	2,9
	81,2

	              работники коневодства
	1
	0,2
	1
	0,2
	1
	0,2
	1
	1
	2
	0,4
	200,0

	Служащие
	70
	14,6
	69
	14,6
	69
	14,7
	66
	14,6
	67
	15,2
	95,7

	из них:   руководители
	12
	2,5
	12
	2,5
	12
	2,5
	13
	2,8
	13
	0,2
	108,3

	              специалисты
	58
	12,1
	57
	12,1
	57
	12,1
	53
	11,8
	54
	12,3
	93,1

	Работники, занятые в подсобных промышленных предприятиях
	31
	6,5
	30
	6,3
	30
	6,4
	31
	6,9
	30
	6,8
	96,7

	Работники ЖКХ
	3
	0,6
	3
	0,6
	3
	0,6
	3
	0,6
	2
	0,4
	66,6

	Работники торговли и общественного питания
	8
	1,7
	10
	2,1
	8
	1,7
	-
	-
	-
	-
	-


Проанализируем экономическую эффективность использования трудовых ресурсов на предприятии (Приложение В).

За рассматриваемый период показатели экономической эффективности использования персонала имеют тенденцию к увеличению, за исключением трудоемкости, которая за данный период уменьшилась на 0,0013 чел.-час/руб. или на 43,3%. Следовательно в 2016 году затраты на производство единицы продукции снизились по сравнению с 2012 годом на 25%, что является благоприятным моментом для предприятия, т.к. можно увеличить производство продукции.
Выработка на 1 работника по выручке увеличилась на 496,43 тыс. руб. или на 51,8% за 5 лет за счет увеличения выручки и сокращения численности персонала. 

Выработка на 1 отработанный чел.-час по выручке увеличилась на 222,36 тыс. руб. или на 59,4%, что связано с увеличением выручки 

Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности предприятия получают законченную денежную  оценку в системе показателей финансовых результатов. Показатели  финансовых результатов характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия. Важнейшими  среди  них  являются показатели прибыли, которая  в условиях  перехода к рыночной экономике составляет основу экономического развития предприятия (таблица 15).
Таблица 15 – Финансовые результаты деятельности предприятия

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	Выручка, тыс. руб.
	458151
	439058
	543304
	626536
	637250
	139,1

	Себестоимость, тыс. руб.
	312663
	322746
	353038
	456755
	481602
	154,0

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	145488
	116312
	190266
	169781
	155648
	106,9

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	801
	1289
	943
	720
	1549
	193,3

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	144687
	115023
	189323
	115297
	114207
	78,9

	Прочие доходы, тыс. руб.
	60778
	116834
	82806
	66577
	66274
	109,0

	Прочие расходы, тыс. руб.
	39742
	35014
	25303
	16440
	18707
	47,0

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	165723
	196843
	248304
	174206
	164052
	99,0

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	162695
	195627
	246672
	170369
	161628
	99,3

	Рентабельность затрат, %
	51,54
	60,61
	69,8
	37,2
	33,5
	65,0 п.п.

	Рентабельность продаж, %
	35,51
	44,56
	34,8
	18,4
	17,9
	50.4  п.п.


Из таблицы 15 видно, какие изменения произошли в ЗАО племзавод «Октябрьский» за период 2012-2016 гг.:

Выручка от продажи продукции за 5 лет увеличилась на 179099 тыс. руб. или на 39%. Увеличение выручки связано, прежде всего, с увеличением объема продажи продукции и ростом цен на эту продукцию.

Себестоимость проданной продукции увеличилась на 168939 тыс. руб. или на 54,0%. Рост себестоимости связан с увеличением затрат на сырье, материалы, корма, оплату труда производственного персонала.

 Валовая прибыль увеличилась на 10160 тыс. руб. или на 6,9%, коммерческие расходы увеличились на 748 тыс. руб. или на 93,3%.

Прибыль от продаж за рассматриваемый период уменьшилась на 30480 тыс. руб. или на 21,1%. Прочие доходы предприятия увеличились на 5496 тыс. руб. или на 9%.

Прибыль до налогообложения за период с 2012 по 2016 гг. уменьшилась на 1671 тыс. руб. или на 1%. 

Чистая прибыль предприятия за рассматриваемый период уменьшилась на 1067 тыс. руб. или на 0,7%.
Рентабельность продаж снизилась на 17%. Показатель рентабельности продаж показывает, сколько прибыли приходится на рубль вырученных средств от продажи продукции. Рентабельность продаж составила в 2016 году 17,9%. В 2012 году данный показатель составлял 35,51%. 
В условиях рыночной экономики значение прибыли, и соответственно рентабельности огромно, и предприятие должно стремиться если не к получению максимальной прибыли, то, по крайней мере, к тому объему производства, который позволит ему не только прочно удерживать свои позиции на рынке, но и обеспечивать динамичное развитие его производства.
Таким образом, по совокупности всех показателей деятельности предприятия ЗАО племенной завод «Октябрьский» для ведения эффективной производственной деятельности имеет достаточные размеры и все необходимые ресурсы. Предприятие является рентабельным.
3. Оценка финансового состояния ЗАО племенной завод «Октябрьский» Куменского района Кировской области
3.1 Оценка имущества предприятия и источников его формирования

Первоначальным этапом в проведении финансовой оценки деятельности ЗАО племенной завод «Октябрьский» является оценка состава и структуры имущества предприятия
Имущество предприятия – это совокупность материальных, финансовых и нематериальных активов, принадлежащих предприятию и предназначенных для осуществления его деятельности.

В состав материальных активов входят: земельные участки, здания, сооружения, машины, оборудование, сырье, материны, полуфабрикаты, готовая продукция.

К финансовым активам относятся: кассовая наличность, депозиты в банках, вклады, чеки, расчетные документы в пути, страховые полисы, вложения в государственные или частные не бумаги, потребительский кредит, пай и долевые вклады в другие предприятия.

Нематериальные активы включают: патенты на изобретения, товарные марки и знаки, фирменные наименования, репутацию предприятия, пакеты документов, ноу-хау и иные виды интеллектуальной собственности, авторские нрава на пользование ресурсами

Имущество предприятия первоначально создается за счет имущества, переданного ему учредителями в виде вкладов (взносов, паев). Имущество предприятия увеличивается в процессе производственной и хозяйственной деятельности. Оно может являться объектом сделок, отчуждаться, закладываться и т.п. Обычно имущество предприятия обособлено от имущества его учредителей, участников и работников. Предприятие отвечает по своим долгам принадлежащим ему имуществом, на которое могут быть обращены иски хозяйственных партнером или кредиторов в случае невыполнения предприятием каких-либо обязательств перед ними.

На основании данных бухгалтерского баланса рассмотрим состав, структуру и динамику имущества предприятия.  

Таблица 16 – Динамика имущества предприятия
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Внеоборотные активы
	536275
	50,2
	627817
	52,1
	690946
	50,3
	758877
	51,5
	847092
	52,5
	155,9

	Оборотные активы
	531337
	49,8
	577368
	47,9
	682397
	49,7
	713270
	48,4
	766164
	47,5
	144,2

	Всего активов
	1067612
	100
	1205185
	100
	1373343
	100
	1472147
	100
	1613256
	100
	151,1

	Соотношение оборотных и внеоборотных активов
	1,2
	Х
	1,3
	Х
	1,2
	Х
	0,99
	Х
	0,92
	Х
	91,3


Увеличение активов предприятия в 2016 г. по сравнению 2012 г. составляет 545644 тыс. руб. или  51,1%. Прирост активов связан с приростом внеоборотных активов на 310817 тыс. руб. или на 55,9%  и оборотных активов на 234827 тыс.руб. или на 44,2%. С финансовой точки зрения это свидетельствует о положительных результатах, так как имущество стало более мобильным. Наибольший удельный вес в структуре активов  в 2016 г. занимают внеоборотные активы.

 Из таблицы видно, что соотношение оборотных и внеоборотных активов за рассматриваемый период уменьшилось на 9,7%. Это связано с тем, что темпы роста внеоборотных активов превышают темпы роста оборотных активов. 
В процессе последующего анализа необходимо установить изменения в долгосрочных активах. На основе анализа внеоборотных активов определяется тип стратегии предприятия в отношении долгосрочных активов (таблица 17).

            Таблица 17 – Структура и динамика внеоборотных активов предприятия
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Нематериальные активы
	275
	0,1
	266
	0,0
	854
	0,1
	1658
	0,2
	1230
	0,1
	447,2

	Основные средства
	478479
	89,2
	554295
	88,3
	602650
	87,2
	660253
	87,1
	748544
	88,3
	156,4

	Доходные вложения в материальные ценности
	57519
	10,7
	73090
	11,6
	87314
	12,6
	96770
	12,7
	97174
	11,5
	168,9

	Финансовые вложения
	2
	0,0
	2
	0,0
	2
	0,0
	2
	0,0
	2
	0,0
	100

	Отложенные налоговые активы
	0
	0,0
	164
	0,0
	126
	0,01
	194
	0,02
	142
	0,01
	0

	Итого внеоборотные активы
	536275
	100
	627817
	100
	690946
	100
	758877
	100
	847092
	100
	157,9


Внеоборотные активы за анализируемый период увеличились на 57,9%  или на 310817 тыс. руб. и представлены в большей части основными средствами. Прирост основных средств составил 270065 тыс. руб. или 56,4%, что, прежде всего, связано с приобретением новых объектов основных средств и введением их в производственную деятельность предприятия. 
Доходные вложения в материальные ценности за период с 2012 по 2016 гг. увеличились на 39655 тыс. руб. или на 68,9%. Доходные вложения в материальные ценности - вложения организации в часть имущества, здания, помещения, оборудование и другие ценности, имеющие материально-вещественную форму, предоставляемые организацией за плату во временное пользование с целью получения дохода.
Далее анализируются изменения по каждой статье текущих активов баланса как наиболее мобильной части капитала (таблица 18). 
Таблица 18  – Структура и динамика оборотных активов предприятия
	Статьи актива
	2012 год
	2013 год
	2014 год
	2015 год
	2016 г.
	2016г. в % к 2012 г.

	
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	

	Запасы
	330957
	62,3
	395595
	68,5
	507947
	74,4
	548999
	76,9
	588168
	76,7
	177,7

	Дебиторская задолженность
	81891
	15,4
	55620
	9,6
	57415
	8,4
	59247
	8,3
	86763
	11,3
	105,9

	Краткосрочные финансовые вложения
	101800
	19,2
	110500
	19,1
	78000
	11,4
	68000
	9,5
	55000
	7,1
	54,1

	Денежные средства
	16406
	3,1
	15372
	2,7
	39035
	5,7
	36932
	5,1
	36141
	4,7
	220,2

	Прочие оборотные активы
	283
	0,1
	281
	0,0
	0
	0
	92
	0,01
	92
	0,01
	32,5

	Итого оборотных активов 
	531337
	100
	577368
	100
	682397
	100
	713270
	100
	766164
	100
	144,1


Из таблицы 18 видно, сумма оборотных активов за анализируемый период увеличилась на 234827 тыс. руб. или на 44,1%. Это, в первую очередь, связано с увеличением запасов на 257211 тыс. руб. или на 77,7%; дебиторской задолженности на 4872 тыс. руб. или на 5,9%; краткосрочные финансовые вложения уменьшились на 46800 тыс. руб. или на 45,9% 
На основании бухгалтерских балансов проведем горизонтальный и вертикальный анализ пассивов организации в целом и в разрезе собственных и заемных средств (таблица 19).

Таблица 19  – Состав и структура капитала предприятия

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Собственный капитал
	943836
	88,4
	1079463
	89,6
	1266135
	92,2
	1376504
	93,5
	1478132
	91,6
	156,6

	Заемный капитал
	123776
	11,6
	125722
	10,4
	107208
	7,8
	95643
	6,5
	135124
	8,4
	109,1

	Всего капитала
	1067612
	100
	1205185
	100
	1373343
	100
	1472147
	100
	1613256
	100
	151,1


Капитал предприятия за анализируемый период вырос на 545644 тыс. руб. или на 51,1% – это в первую очередь связано с увеличением собственного капитала на 534296 тыс. руб. или на 56,6%. 
Сумма заемного капитала предприятия увеличилась на 11348 тыс.руб. или на 9,1%. 
Структура капитала предприятия изменилась  значительно: если в 2012 году доля собственного капитала составляла 88,4%, а заемного  - 11,6%; то в 2016 году доля собственного капитала составила 91,6%, а заемного 8,4%.
Чтобы выявить причины увеличения собственного капитала предприятия необходимо изучить структуру собственного капитала в динамике  за 5 лет (таблица 20).

Таблица 20 – Динамика и структура собственного капитала предприятия
	Статьи пассива
	2012
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Уставный капитал
	1071
	0,1
	1071
	0,1
	1071
	0,08
	1071
	0,07
	1071
	0,07
	100,0

	Переоценка внеоборотных активов
	72160
	7,6
	72160
	6,7
	72160
	5,7
	72160
	5,2
	72160
	4,8
	100,0

	Добавочный капитал
	8450
	0,9
	8450
	0,8
	8450
	0,7
	8450
	0,6
	8450
	0,6
	100,0

	Резервный капитал
	8481
	0,9
	8481
	0,8
	8481
	0,7
	8481
	0,6
	8481
	0,6
	100,0

	Нераспределенная прибыль
	853674
	90,4
	989301
	91,6
	1175973
	92,8
	1286342
	93,4
	1387970
	93,9
	162,6

	Итого собственного капитала
	943836
	100
	1079463
	100
	1266135
	100
	1376504
	100
	1478132
	100
	156,6


Из данных таблицы следует, что основной причиной увеличения собственного капитала предприятия является, прежде всего, увеличение нераспределенной прибыли на 534296 тыс. руб. или на  62,2%. Увеличение нераспределенной прибыли говорит о расширении хозяйственной деятельности предприятия. 
Уставный капитал за анализируемый период не изменился. 
Наибольшую долю в структуре собственного капитала  составляет нераспределенная прибыль на протяжении всего рассматриваемого периода, в 2016 году данный показатель составил 93,9%.
Наличие в структуре собственного капитала значительной доли нераспределенной прибыли свидетельствует о высокой финансовой устойчивости предприятия, что также означает, что основная доля средств обеспечена именно собственным капиталом, а не заемным.

Чтобы выявить причины уменьшения заемного капитала предприятия необходимо изучить структуру заемного капитала в динамике (таблица 21).

Таблица 21 – Состав и структура заемного капитала предприятия
	Статьи пассива
	2012
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	

	Заемные средства
	32199
	26,0
	39335
	31,3
	33564
	31,3
	20985
	21,9
	36508
	27,0
	113,4

	Кредиторская задолженность
	17136
	13,8
	21286
	16,9
	15157
	14,1
	23475
	24,8
	14741
	10,9
	86,0

	Доходы будущих периодов
	82
	0,1
	82
	0,1
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Оценочные обязательства
	4542
	3,7
	5138
	4,1
	6562
	6,1
	6475
	6,7
	5992
	4,4
	131,9

	Прочие обязательства
	0
	0,0
	11347
	9,0
	16921
	15,8
	16469
	17,2
	14405
	10,6
	0

	Итого краткосрочные обязательства
	53959
	43,6
	77188
	61,4
	72204
	67,3
	67674
	70,7
	71646
	53,0
	132,8

	Заемные средства
	67299
	54,4
	46016
	36,6
	32571
	30,3
	25536
	26,7
	61045
	45,1
	90,7

	Прочие обязательства
	2518
	2,0
	2518
	2,0
	2433
	2,2
	2433
	2,5
	2433
	1,8
	96,6

	Итого долгосрочные обязательства
	69817
	56,4
	48534
	38,6
	35004
	32,6
	27969
	29,2
	63478
	46,9
	90,9

	Всего заемный капитал
	123776
	100
	125722
	100
	107208
	100
	95643
	100
	135124
	100
	109,2


За анализируемый период заемный капитал увеличился на 11348 тыс. руб. или на 9,2% и составил в 2016 г – 135124 тыс. руб. 
Что же касается краткосрочных обязательств, то они за рассматриваемый период увеличились на 17687 тыс. руб. или на 32,8%. Возрастание краткосрочных обязательств свидетельствует о том, что предприятие берет краткосрочные кредиты для своей хозяйственной деятельности.

Анализ структуры финансовых обязательств говорит о преобладании краткосрочных обязательств в структуре заемных средств на протяжении 2013-2016 гг., это является позитивным фактором, который характеризует улучшение структуры баланса и уменьшение риска утраты финансовой устойчивости.
 3.2 Оценка финансовой устойчивости

Финансовая устойчивость предприятия характеризуется финансовой независимостью от внешних заемных источников, способностью предприятия маневрировать финансовыми ресурсами, наличием необходимой суммы собственных средств для обеспечения основных видов деятельности.

Основным источником информации для проведения анализа финансового состояния предприятия является бухгалтерский баланс. Бухгалтерский баланс обобщенно показывает результаты хозяйственной деятельности и является системной моделью, отражающей кругооборот средств и финансовые отношения, в которые вступает предприятие в процессе этого кругооборота. Построение аналитического баланса предусматривает выделение в нем групп, объединяющих однородные статьи: в активе – по степени ликвидности средств предприятия, в пассиве – по степени срочности погашения его обязательств [23].

Таблица 22 – Аналитический баланс предприятия, тыс. руб.
	Актив

	Показатели 
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	Денежные средства (S)
	118206
	125872
	117035
	105024
	91233

	Дебиторская задолженность (Ra)
	82174
	55901
	57415
	59247
	86763

	Запасы  (Z)
	330957
	395595
	507947
	548999
	588168

	Итого текущие активы (Аt)
	531337
	577368
	682397
	713270
	766164

	Внеоборотные активы (F)
	536275
	627817
	690946
	758877
	847092

	Итого имущества (Ba)
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256

	Пассив

	 Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	Кредиторская задолженность (Rp)
	17136
	32633
	15157
	23745
	14741

	Краткосрочные кредиты и займы (Kt)
	32199
	39335
	57047
	43929
	56905

	Всего краткосрочный капитал (Pt)
	49335
	71968
	72204
	67674
	71646

	Долгосрочные кредиты  (Kd)
	69817
	48534
	35004
	27969
	63478

	Собственный капитал (Ec)
	948460
	1084683
	1266135
	1376504
	1478132

	Итого капитала (Bp)
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256


Актив баланса в целом увеличился на 545644 тыс. руб. Такое увеличение было достигнуто за счет возрастания: дебиторской задолженности на 4589 тыс. руб., запасов на 257211 тыс. руб. Текущие активы в целом увеличились на 235427 тыс. руб. Внеоборотные активы увеличились на 310817 тыс. руб. прежде всего за счет введения новых основных средств.

Пассив баланса за анализируемый период увеличился на 545644  тыс. руб. Такое возрастание было достигнуто благодаря увеличению собственного капитала на 529672 тыс. руб. и краткосрочного капитала на 22311 тыс. руб. Увеличение собственного капитала произошло за счет увеличения нераспределенной прибыли и взносов в уставный капитал.   

В аналитическом балансе сохраняется общая балансовая модель – это равенство всего имущества предприятия по годам и всего капитала предприятия соответственно. На основании агрегированного баланса проводятся все дальнейшие расчеты по определению финансового состояния и финансовой устойчивости предприятия.
Финансовая устойчивость – определенное состояние счетов предприятия, характеризующее его платежеспособность.
Одной из основных задач деятельности хозяйствующего субъекта является поддержание финансовой устойчивости на должном уровне, внешним проявлением которой является достаточная платежеспособность.

Важнейшим вопросом в анализе финансовой устойчивости является оценка рациональности соотношения собственного и заемного капитала.

Рассчитаем абсолютные и относительные показатели финансовой устойчивости, определим тип финансовой устойчивости. 
Таблица 23 – Обеспечение запасов источниками формирования (тыс. руб.) и тип финансовой устойчивости предприятия
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. от 2012 г.+,-

	Собственный капитал
	943836
	1084683
	1266135
	1376504
	1478132
	534296

	Внеоборотные активы
	536275
	627817
	690946
	758877
	847092
	310817

	Наличие собственных оборотных средств
	407561
	456866
	575189
	617627
	631040
	223479

	Долгосрочные кредиты и займы
	69817
	48534
	35004
	27969
	63478
	-6339

	Наличие долгосрочных источников
	477378
	505400
	610193
	645596
	694518
	217140

	Краткосрочные кредиты и займы
	17136
	32633
	57047
	43929
	56905
	39769

	Наличие основных источников формирования запасов
	494514
	538033
	667240
	689525
	751423
	256909

	Величина запасов
	330957
	395595
	507947
	548999
	588168
	257211

	Излишек(+), недостаток(-) собственных оборотных средств для формирования запасов
	76604
	61271
	67242
	68628
	42872
	-33732

	Излишек(+), недостаток(-) долгосрочных источников для формирования запасов
	146421
	109805
	102246
	96597
	106350
	-40071

	Излишек(+), недостаток(-) общей величины источников
	163557
	142438
	159293
	140526
	163255
	-302

	Тип финансовой устойчивости
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	X


За рассматриваемый период величина собственного капитала увеличилась на 534296 тыс. руб. за счет увеличения нераспределенной прибыли. Внеоборотные активы увеличились на 310817 тыс. руб. Таким образом в связи с увеличением собственного капитала и внеоборотных активов произошло увеличение собственного оборотного капитала на 223479 тыс. руб., что говорит о том, что предприятие финансово устойчиво.

 Долгосрочные кредиты и займы уменьшились на 6339 тыс. руб., следовательно предприятие выплачивает долгосрочные кредиты и займы. Краткосрочные кредиты и займы увеличились на 39769 тыс. руб., что говорит о том, что предприятие берет краткосрочные кредиты для своей хозяйственной деятельности. Наличие основных источников формирования запасов увеличилось на 256909 тыс. руб. Величина запасов увеличилась на 257211 тыс. руб. 
Таким образом финансовая устойчивость за рассматриваемый период в ЗАО племзавод «Октябрьский» абсолютная.
Абсолютная устойчивость финансового состояния отражает ситуацию, когда все запасы полностью покрываются собственными оборотными средствами, т.е. организация совершенно не зависит от внешних кредиторов. Такая ситуация в реальной жизни встречается крайне редко. Ее также нельзя рассматривать как идеальную, так как она означает, что руководство организации не умеет, не хочет или не имеет возможности использовать внешние источники средств для основной деятельности.

Нормальная устойчивость финансового состояния организации отражает наличие источников формирования запасов, величина которых рассчитывается как сумма собственных оборотных средств, ссуд банка, займов, используемых для покрытия запасов, и кредиторской задолженности по товарным операциям. Приведенное соотношение соответствует положению, когда организация для покрытия запасов и затрат успешно использует различные источники средств, как собственные, так и привлеченные. Такое соотношение также гарантирует платежеспособность организации

В современных условиях залогом выживаемости и стабильного положения предприятия служит его финансовая устойчивость. Сущность финансовой устойчивости определяется эффективным формированием, распределением и использованием финансовых ресурсов.

Финансовая устойчивость организации может быть оценена с помощью относительных показателей – коэффициентов финансовой устойчивости [23].

Таблица 24 – Коэффициенты финансовой устойчивости предприятия
	Показатели
	Оптим. значение
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г. 
	2016 г. в % к 2012 г.

	Коэффициент автономии
	0,7-0,8
	0,88
	0,90
	0,92
	0,93
	0,91
	103,4

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,2-0,3
	0,11
	0,10
	0,07
	0,06
	0,08
	72,7

	Коэффициент финансового левериджа
	<=1
	0,13
	0,11
	0,08
	0,06
	0,09
	69,2

	Коэффициент финансирования
	>=1
	7,96
	9,00
	11,8
	14,3
	10,9
	136,9

	Коэффициент маневренности капитала
	0,3-0,5
	0,43
	0,42
	0,45
	0,44
	0,42
	97,6

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	>=0,1
	0,78
	0,79
	0,84
	0,86
	0,82
	105,1

	Коэффициент обеспеченности запасов собственными средствами
	0,5-0,6
	1,25
	1,15
	1,13
	1,12
	1,07
	85,6

	Коэффициент соотношения текущих и внеоборотных средств
	>=Кфл
	0,99
	0,92
	0,98
	0,93
	0,90
	90,9


Как видно из таблицы за рассматриваемый период все коэффициенты находятся в определенных оптимальных пределах или превышают его, за исключением коэффициента финансовой  зависимости, который меньше установленного оптимального значения. Такое положение дел говорит о финансовой устойчивости предприятия.

Коэффициент автономии выше оптимального значения, это говорит о том, что организация имеет высокую долю собственных средств в общей сумме средств организации. В 2012 году доля собственных средств составила 88%, в 2016 году - 91%, отсюда следует что предприятие финансово  независимо и 90% стоимости имущества принадлежит предприятию. За анализируемый период показатель повысился на 3,4%, что свидетельствует о снижении риска и повышению финансовой устойчивости.

Коэффициент финансовой зависимости показывает зависимость предприятия от заемных средств, в 2012 г. этот коэффициент составляет 11%, в 2016 г. - 8%, что говорит о том, что удельный вес заемных средств в стоимости имущества не превышает удельный вес собственных средств. 
За анализируемый период показатель снизился на 27,3%. Таким образом увеличение доли собственного капитала и уменьшение доли заемного капитала в общей сумме источников является для предприятия положительной тенденцией.

Коэффициент финансирования – обратный коэффициенту финансового левериджа, показывает, сколько рублей собственных средств приходится на каждый рубль заемных средств. В 2012 году на каждый рубль заемных средств приходилось 13 руб. собственных средств, в 2016 г.- 9 руб. Так как коэффициент финансирования больше единицы и коэффициент левериджа меньше единицы, то это свидетельствует, что меньшая часть имущества предприятия сформирована из заемных средств. 

 Коэффициент маневренности капитала показывает, какая часть собственного капитала находится в подвижной форме. В 2012 г. она составляла 43%, в в 2016 г. – 42%.  
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами показывает, какая часть текущих активов сформирована за счет собственных оборотных средств. В 2012 г. эта часть составляла 78%, в 2016 г. – 82%. 
В свою очередь коэффициент обеспеченности запасов показывает, какая часть запасов сформирована за счет собственных оборотных средств 2012 г. – 125%, в 2016 г. – 107%.

Коэффициент соотношения текущих и внеоборотных активов показывает, сколько рублей оборотных активов приходится на каждый рубль внеоборотных: в 2012 г  –  0,99 руб.., 2016 г. – 0,90 руб. Данный показатель должен быть больше коэффициента финансового левериджа, в этом случае предприятие финансово устойчиво. Это условие выполняется за исследуемый период, значит, предприятие является финансово устойчивым.

Коэффициент финансового левериджа показывает сколько рублей заемных средств приходится на каждый рубль собственных средств организации. В 2012 году на каждый рубль собственных средств приходилось 0,13 руб. заемных, в 2016г. - 0,09 руб. 
3.3 Анализ ликвидности  и платежеспособности предприятия 

Ликвидность вычисляется по балансу предприятия и выражается в степени покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств.

Ликвидность отдельного актива определяется скоростью его превращения в деньги существенной потери в стоимости. Чем выше эта скорость, тем ликвиднее актив.

Для проведения анализа ликвидности активы группируют по степени ликвидности - от наиболее быстро превращаемых в деньги и к наименее быстро превращаемым. Пассивы группируют по срочности оплаты обязательств.

Группировки статей актива и пассива представим в виде аналитического баланса (агрегированного) (Таблица 22)
Баланс является абсолютно ликвидным, если выполняется соотношение: S≥Rp; Rа≥Kt; Z≥Kd; F≤Ec.
На основании данных аналитического баланса ЗАО племзавод «Октябрьский» получим следующие соотношения:
Таблица 25 – Соотношение показателей ликвидности

	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	S>Rp
	S>Rp
	S>Rp
	S>Rp
	S>Rp

	Ra>Kt
	Ra>Kt
	Ra>Kt
	Ra>Kt
	Ra>Kt

	Z>Kd
	Z>Kd
	Z>Kd
	Z>Kd
	Z>Kd

	F<Ec
	F<Ec
	F<Ec
	F<Ec
	F<Ec


Таким образом, за период 2012-2016 гг. изменений в ликвидности баланса не наблюдается – баланс предприятия является абсолютно ликвидным.
Платежеспособность предприятия – это способность субъекта экономической деятельности полностью и в срок погашать свою кредиторскую задолженность. Платежеспособность является одним из ключевых признаков устойчивого финансового положения предприятия.

Платежеспособность предприятия с позиции ликвидности активов анализируется посредством специальных финансовых коэффициентов – коэффициентов ликвидности:

· коэффициент текущей ликвидности

· коэффициент промежуточной ликвидности

· коэффициент абсолютной ликвидности
· коэффициент платежеспособности нормального уровня

· коэффициент общей платежеспособности
Все три коэффициента ликвидности рассчитывают по одному принципу – отношение оборотных активов разной степени ликвидности к текущим обязательствам. При этом коэффициент текущей ликвидности рассчитывается исходя из всех оборотных активов; промежуточной ликвидности – используя ликвидные оборотные активы; абсолютной ликвидности – используя только высоколиквидные активы (денежные средства и краткосрочные финансовые активы). Предприятие, коэффициенты ликвидности которого укладываются в принятые нормативы, можно считать платежеспособным.

Таблица 26 - Оценка показателей ликвидности и платежеспособности предприятия
	Показатели
	Опт. значение
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. к 2012 г.,%

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,2-0,3
	2,40
	1,75
	1,62
	1,55
	1,27
	52,9

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	>=1
	4,06
	2,53
	2,42
	2,43
	2,48
	61,1

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,0-2,5
	10,77
	8,02
	9,45
	10,54
	10,69
	99,2

	Коэффициент платежеспособности нормального уровня
	<=Ктл
	7,71
	6,50
	8,03
	9,1
	9,2
	119,3

	Коэффициент общей платежеспособности
	-
	7,96
	9,00
	12,81
	15,39
	11,94
	150


Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет свободных денежных средств. В 2016 г. 127% краткосрочных обязательств может быть погашено за счет свободных денежных средств. Относительно 2012 года коэффициент абсолютной ликвидности сократился на 47,1%, что связано, прежде всего, с увеличением краткосрочных кредитов и займов.

Коэффициент промежуточной ликвидности показывает, какая часть обязательств может быть погашена за счет денежных средств и поступлений от дебиторов. В 2012 г. она составляет – 406%, в 2016 г. показатель составил– 248%. Уменьшение данного показателя также связано с увеличением краткосрочных кредитов и займов.
Коэффициент текущей ликвидности показывает, какую часть текущих обязательств по кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства (или сколько рублей текущих активов приходится на каждый рубль краткосрочных обязательств). В 2012 г. на каждый рубль краткосрочных обязательств приходится 10,77 руб., в 2016 г. – 10,69  руб. В течении анализируемого периода показатель находится выше оптимального значения, значит предприятие нормально функционирует и может погасить в ближайшее время свои краткосрочные обязательства текущими активами. Данный коэффициент за рассматриваемый период сократился также более, чем в 2 раза и связано с увеличением краткосрочных кредитов и займов.

Для корректировки текущего уровня платежеспособности рассчитывается коэффициент платежеспособности нормального уровня. Если коэффициент платежеспособности нормального уровня больше коэффициента текущей ликвидности, то предприятие является неплатежеспособным. Таким образом на протяжении данного периода предприятие является платежеспособным. 

С точки зрения долгосрочной платежеспособности рассчитывается коэффициент общей платежеспособности, показывающий, сколько рублей собственного капитала приходится на каждый рубль заемного капитала. В 2012 г. на каждый рубль заемного капитала приходилось 7,71 рублей собственного капитала, в 2016 г. – 9,2 рублей.

Анализ платежеспособности предполагает проведение внутреннего анализа состояния активов и краткосрочной задолженности, т.е. оценки структуры баланса.
Учитывая многообразие показателей финансовой устойчивости, различие в уровне их критических оценок и возникающие в связи с этим сложности в оценке риска банкротства, многие отечественные и зарубежные экономисты рекомендуют производить интегральную балльную оценку финансовой устойчивости.

Сущность этой методики заключается в классификации предприятий по степени риска исходя из фактического уровня показателей финансовой устойчивости и рейтинга каждого показателя, выраженного в баллах. В частности, в работе Л.В. Донцовой и Н.А. Никифоровой предложена следующая система показателей и их рейтинговая оценка, выраженная в баллах, которую мы приводим в несколько измененном виде (Приложение Д).

Таблица 27 – Интегральная балльная оценка финансовой устойчивости предприятия
	Показатель
	2012
	2013
	2014
	2015
	2016

	
	Значение
	балл
	Значение 
	балл
	Значение 
	балл
	Значение 
	Балл
	Значение 
	Балл

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	2,4
	20
	1,75
	20
	1,62
	20
	1,55
	20
	1,27
	20

	Коэффициент быстрой ликвидности
	4,16
	18
	2,53
	18
	2,42
	18
	2,43
	18
	2,48
	18

	Коэффициент текущей ликвидности
	10,87
	16,5
	8,02
	16,5
	9,45
	16,5
	10,54
	16,5
	10,69
	16,5

	Коэффициент финансовой независимости
	0,88
	17
	0,9
	17
	0,92
	17
	0,93
	17
	0,91
	17

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,77
	15
	0,79
	15
	0,84
	15
	0,86
	15
	0,82
	15

	Коэффициент обеспеченности запасов собственным капиталом
	1,23
	15
	1,15
	15
	1,13
	15
	1,12
	15
	1,07
	15

	Сумма баллов
	х
	101,5
	х
	101,5
	х
	101,5
	х
	101,5
	х
	101,5

	Класс финансовой устойчивости
	1
	1
	1
	1
	1


По данным таблицы можно сделать вывод о том, что за анализируемый период финансовые показатели оптимальны. С 2012 года финансовая устойчивость предприятия относится к 1 классу – это предприятия с хорошим запасом финансовой устойчивости, позволяющим быть уверенным в возврате заемных средств.
3.4 Анализ рентабельности и  деловой активности предприятия

Коммерческая деятельность хозяйствующего субъекта направлена на получение положительного финансового результата. Экономическая эффективность от использования ресурсов характеризуется показателями рентабельности.
Рентабельность – относительный показатель экономической эффективности. Рентабельность комплексно отражает степень эффективности использования материальных, трудовых и денежных и др. ресурсов. Коэффициент рентабельности рассчитывается как отношение прибыли к активам или потокам, её формирующим.
Таблица 28 – Показатели рентабельности предприятия, %
	Показатели 
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. в % к 2012 г.

	Рентабельность продаж

в т.ч. - по прибыли от продажи продукции
	31,58
	26,2
	34,8
	18,4
	17,9
	-13,68 п.п.

	          - по прибыли до налогообложения
	36,17
	44,83
	45,70
	27,80
	25,74
	-10,43 п.п.

	          - по чистой прибыли
	35,51
	44,56
	45,41
	27,19
	25,36
	-10,15 п.п.

	Рентабельность затрат
	51,54
	60,61
	53,62
	25,24
	17,92
	-33,62 п.п.

	Рентабельность активов
	16,54
	17,21
	36,14
	23,88
	21,09
	4,55 п.п.

	Рентабельность основных фондов
	24,18
	24,02
	40,93
	25,80
	21,59
	-2,59 п.п.

	Рентабельность собственного капитала
	18,42
	19,34
	19,48
	11,52
	10,93
	-7,49  п.п.


Рентабельность продаж — коэффициент рентабельности, который показывает долю прибыли в каждом заработанном рубле. Исходя из рассчитанных данных, за анализируемый период рентабельность продаж по прибыли от продажи  составила в 2016 году 17,9%, это значит, что доля прибыли составляет 0,17 рубля на 1 заработанный рубль. В 2012 году данный показатель составил 0,32 рубля. 
Рентабельность продаж по прибыли до налогообложения в 2016 г составила 25,7%. 
Показатель рентабельности затрат демонстрирует, сколько копеек прибыли приходится на рубль расходов. За анализируемый период данный показатель составил  17,9%. 
Рентабельность активов показывает доходность и эффективность деятельности предприятия. Часто показатель называют также экономической рентабельностью активов. Рассчитанный коэффициент показывает величину чистой прибыли, приходящейся на каждый рубль, составляющий имущество предприятия. За анализируемый период рентабельность активов увеличилась  на 4,55 п.п. В 2012 году показатель составлял 16,54%, в 2016 – 21,09%. Уменьшение связано с более быстрым темпом роста активов по отношению к чистой прибыли.

Рентабельность основных фондов показывает то, насколько эффективно они используются. Показатель отражает сколько рублей прибыли до налогообложения приходится на каждый рубль стоимости имущества, относимого к основным фондам. В 2012 году рентабельность основных фондов составила 24,18% или 0,24 рублей прибыли до налогообложения на 1 рубль имущества, в 2016 – 21,59% или 0,21 рубля на 1 рубль имущества. За рассматриваемый период рентабельность основных фондов уменьшилась на 2,59 п.п. Такое уменьшение связано с тем, что темп роста основных средств превышает темп роста прибыли до налогообложения. 
Рентабельность собственного капитала характеризует эффективность инвестиций собственников предприятия. Показывает сколько рублей чистой прибыли предприятие получит на 1 рубль собственного капитала. В 2012 году данный показатель составил 18,42% или 0,18 рублей чистой прибыли на 1 рубль собственного капитала; в 2016 – 10,93% или 0,11 рублей на 1 рубль собственного капитала. За анализируемый период рентабельность собственного капитала снизилась на 7,49 п.п. Уменьшение связано с более быстрым темпом роста собственного капитала по отношению к чистой прибыли. 

Оценка деловой активности предприятия - важнейший элемент определения финансового благополучия организации, который характеризует скорость оборот её активов. Именно от качества и активности управления организацией, от быстроты и точности принятия управленческих решений зависит способность ресурсов быть воплощенными и конечный продукт и принести желанную прибыль. (Таблица 29).

Как видно из таблицы, за анализируемый период произошли следующие изменения: выручка увеличилась на 179099 тыс. руб.; среднегодовая величина совокупных активов увеличилась на 558817 тыс. руб.; среднегодовая величина текущих активов взросла на 231751,5 тыс. руб. за счет увеличения  среднегодовой стоимости запасов на 256037 тыс. руб. 
Среднегодовая величина кредиторской задолженности увеличилась на 4427,5 тыс. руб. - это показывает то, что предприятие погашает кредиторскую задолженность. Среднегодовая величина дебиторской задолженности увеличилась на 4263 тыс. руб. - это говорит нам о том, что предприятие продает товары и оказывает работы и услуги другим организациям в долг. 

 Значение коэффициента оборачиваемости совокупных активов показывает эффективность использования всех активов. Как видно из таблицы,  такая эффективность снижается. 

Период оборачиваемости совокупных активов показывает, через сколько дней средства, вложенные в активы или их составляющие, снова принимают денежную форму. В 2012 году период оборачиваемости совокупных активов составил 784 дней, а в 2016 – 884. За рассматриваемый период оборачиваемость увеличилась на 100 дней, что отрицательно сказывается для предприятия.

Значение коэффициента оборотных активов показывает эффективность использования оборотных активов. Оборачиваемость оборотных активов за анализируемый период снижается, увеличивая тем самым период оборачиваемости оборотных активов, который показывает, через сколько дней средства, вложенные в оборотные активы, снова принимают денежную форму. В 2012  году такой период составил 406 дней, в 2016 – 423. За рассматриваемый период  оборачиваемость оборотных средств увеличилась на 17 дней, что отрицательно сказывается для предприятия.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает, сколько раз за период организация получила от покупателей оплату в размере среднего остатка неоплаченной задолженности. Если в 2012 году этот показатель составил 6 раз, то в 2016 – 8 раз. Это означает, что предприятия неохотно расплачиваются за проданные товары и оказанные им услуги. 

Период погашения дебиторской задолженности за анализируемый период увеличился с 40 до 57 дней, это значит, что в 2009 году счета оставались неоплаченными 40 дней, а в 2013 – 57, что является отрицательным моментом для предприятия, т.к. оно не может вовремя использовать прибыль от реализации товаров и оказания услуг на  свое дальнейшее развитие.

Коэффициент оборачиваемости запасов показывает, сколько раз в среднем продаются запасы предприятия за некоторый период времени. Чем выше оборачиваемость запасов компании, тем более эффективным является производство. Как видно из таблицы, оборачиваемость запасов в 2012 году составила 1 раз, в 2016 – 1,12.

Срок хранения запасов отражает скорость реализации запасов. Как видно из таблицы в 2012 году запасы реализовывались за 365 дней, в 2016 – за 326. Уменьшение срока хранения запасов на 39 дней высвобождает часть средств предприятия. Наименьший срок хранения запасов наблюдался в 2014 году – 303 дня. 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности показывает сколько раз за период оборачивается кредиторская задолженность. Чем выше коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности, тем быстрее компания рассчитывается со своими поставщиками. Из таблицы видно, что предприятие в 2012 году рассчиталось со своими поставщиками почти 31 раз, а в 2016 – 33. 
Период оборота кредиторской задолженности характеризует среднюю продолжительность отсрочки платежей, предоставляемой предприятию поставщиками. Чем он больше, тем активнее предприятие финансирует текущую производственную деятельность за счет непосредственных участников производственного процесса. За рассматриваемый период данный показатель уменьшился на 1 день. Если в 2012 году предприятию давали отсрочку платежей на 12 дней, то в 2016 – 11. 

Операционный цикл – это период времени между закупкой сырья и материалов или товаров и получением выручки от реализации продукции. 
Таблица 29 - Анализ показателей деловой активности предприятия

	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. от 2012 г.

	Выручка, тыс. руб.
	458151
	439058
	543304
	626536
	637250
	179099

	Среднегодовая величина совокупных активов, тыс. руб.
	983884,5
	1136398,5
	1289264
	1422745
	1542701,5
	558817

	Среднегодовая величина текущих активов, тыс. руб.
	507965,5
	554352,5
	629882,5
	697833,5
	739717
	231751,5

	Среднегодовая стоимость запасов, тыс. руб.
	312546,5
	363276
	451771
	528473
	568583,5
	256037

	Среднегодовая величина кредиторской задолженности, тыс. руб. 
	14815,5
	19211
	23895
	19451
	19243
	4427,5

	Среднегодовая величина дебиторской задолженности, тыс. руб. 
	68742
	68755,5
	56658
	58331
	73005
	4263

	Коэффициент оборачиваемости   совокупных активов, раз
	0,47
	0,39
	0,42
	0,44
	0,41
	-0,06

	Период  оборачиваемости совокупных активов, дни
	784
	945
	866,00
	828,00
	884,00
	100,00

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов, раз
	0,9
	0,79
	0,86
	0,90
	0,86
	-0,04

	Период оборачиваемости оборотных активов, дни
	406
	462
	423,16
	406,54
	423,69
	17,69

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности, раз
	6,66
	6,39
	9,59
	10,74
	8,73
	2,07

	Период погашения дебиторской задолженности, дни
	55
	57
	38
	34
	42
	-13

	Доля дебиторской задолженности в общем объеме оборотных активов, %
	13,53
	12,4
	9,00
	8,36
	9,87
	-3,66

	Коэффициент оборачиваемости запасов, раз
	1
	0,89
	1,20
	1,19
	1,12
	0,12

	Срок хранения запасов, дни
	365
	411
	303
	308
	326
	-39

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности, раз
	30,92
	22,85
	22,74
	32,21
	33,12
	2,20

	Период погашения кредиторской задолженности, дни
	12
	16
	16
	11
	11
	-1

	Продолжительность операционного цикла, дни
	420
	468
	341
	342
	367
	-53

	Продолжительность финансового цикла, дни
	408
	452
	358
	353
	378
	-30


При снижении операционного цикла при прочих равных условиях снижается время между закупкой сырья и получением выручки, вследствие чего растет рентабельность. За анализируемый период длительность операционного цикла уменьшилась на 53 дня: с 420 в 2012 году до 367 в 2016 году. Наименьшая длительность операционного цикла наблюдалась в 2014 году – 341 день. Уменьшение длительности операционного цикла благоприятно сказывается для предприятия.

Финансовый цикл – период времени с момента оплаты поставщикам материалов и до момента получения денег от покупателей за отгруженную продукцию. За анализируемый период длительность финансового цикла сократилась на 30 дней: с 408 в 2012 году до 378 в 2016 году. Наименьшая продолжительность наблюдалась в 2015 году – 3253 дня.  
3.5 Оценка кредитоспособности предприятия

Кредитоспособность — это комплексная правовая и финансовая характеристика заемщика, представленная финансовыми и нефинансовыми показателями, позволяющая оценить его возможность в будущем полностью и в срок, предусмотренный в кредитном договоре, рассчитаться по своим долговым обязательствам перед кредитором, а также определяющая степень риска банка при кредитовании конкретного заемщика.

Проведем оценку кредитоспособности при помощи рейтинговой оценки.  При рейтинговой оценке на первом этапе составляется  аналитический (агрегированный) баланс предприятия.
Таблица 30 – Аналитический (агрегированный) баланс предприятия, тыс. руб.

	Актив

	Показатели 
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	118206
	125872
	117035
	105024
	91233

	Быстрореализуемые активы (А2)
	82174
	55901
	57415
	59247
	86763

	Медленно реализуемые активы (А3)
	330957
	395595
	507947
	548999
	588168

	Труднореализуемые активы (А4)
	536275
	627817
	690946
	758877
	847092

	Итого
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256

	Пассив

	 Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	Наиболее срочные обязательства (П1)
	17136
	32633
	15157
	23745
	14741

	Краткосрочные пассивы (П2)
	32199
	39335
	57047
	43929
	56905

	Долгосрочные пассивы (П3)
	69817
	48534
	35004
	27969
	63478

	Постоянные пассивы (П4)
	948460
	1084683
	1266135
	1376504
	1478132

	Итого
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256


В аналитическом балансе активы группируют по степени ликвидности - от наиболее быстро превращаемых в деньги и к наименее быстро превращаемым. Пассивы группируют по срочности оплаты обязательств [23].

Как видно из таблицы, за рассматриваемый период агрегированный баланс является абсолютно ликвидным, т.к. выполняется соотношение: А1>П1; А2>П2; А3>П3; А4<П4. Для анализа ликвидности и платежеспособности организации рассчитаем показатели: 

Таблица 31 – Финансовые коэффициенты предприятия 
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. к 2012 г.,%

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	2,40
	1,75
	1,62
	1,55
	1,27
	52,9

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	4,06
	2,53
	2,42
	2,43
	2,48
	61,1

	Коэффициент текущей ликвидности
	10,77
	8,02
	9,45
	10,54
	10,69
	99,2

	Коэффициент автономии
	0,88
	0,90
	0,92
	0,93
	0,91
	103,4


На основании приведенных значений коэффициентов при рейтинговой оценке рассчитывают баллы путем умножения классности каждого коэффициента на его долю в совокупности. Классность коэффициентов  и их доля в совокупности отражена в таблице 32. 

Таблица 32 – Классификация заемщиков по уровню кредитоспособности

	Показатели
	Значения показателей
	Доля, %

	
	Первый класс
	Второй класс
	Третий класс
	

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,2 и выше
	0,15 - 0,2
	Менее 0,15
	30

	Коэффициент быстрой ликвидности
	1,0 и выше
	0,5 - 1,0
	Менее 0,5
	20

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	2,0 и выше
	1,0 - 2,0
	Менее 1,0
	30

	Коэффициент автономии
	0,7 и выше
	0,5 - 0,7
	Менее 0,5
	20


Рейтинг заемщика определяется в баллах. Сумма баллов рассчитывается путем умножения классности каждого коэффициента на его долю. Класс рассчитывается на основе формулы:

Категория К1*30 + Категория К2*20 + Категория К3*30 + Категория К4*20.

Класс заемщика определяется по набранным баллам:

· Первый класс – от 100 до 150 баллов;

· Второй класс – от 151 до 250 баллов;

· Третий класс – от 251 до 300 баллов.

Таблица 33 – Определение класса кредитоспособности предприятия

	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	
	Класс
	Балл
	Класс
	Балл
	Класс
	Балл
	Класс
	Балл
	Класс
	Балл

	Коэффициент текущей ликвидности
	1
	30
	1
	30
	1
	30
	1
	30
	1
	30

	Коэффициент срочной ликвидности
	1
	20
	1
	20
	1
	20
	1
	20
	1
	20

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	1
	30
	1
	30
	1
	30
	1
	30
	1
	30

	Коэффициент автономии
	1
	20
	1
	20
	1
	20
	1
	20
	1
	20

	Сумма баллов
	Х
	100
	Х
	100
	Х
	100
	Х
	100
	Х
	100

	Класс кредитоспособности
	1
	1
	1
	1
	1


Из таблицы видно, что за анализируемый период кредитоспособность предприятия относится к первому классу. Как показывает практика, для таких заемщиков коммерческие банки открывают кредитные линии, выдают в разовом порядке ссуды  (без обеспечения) с установлением более низкой процентной ставки, чем для остальных заемщиков.   

 

3.6 Оценка вероятности риска банкротства

Проведем оценку наступление банкротства. Подход к прогнозированию вероятности банкротства определен в соответствии с «Методическими положениями по оценке финансового состояния организации и установление  не удовлетворительной структуры баланса», утверждена система критериев для оценки неудовлетворительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий используют следующие показатели:

Таблица 34 – Оценка возможности утраты платежеспособности предприятия

	Показатель
	Оптимальное значение
	На конец 2016 г

	1. Коэффициент текущей ликвидности
	2
	10,69

	2. Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	0,1
	0,79


Так как оба показателя имеют значения выше нормативного значения, то предприятие считается имеющим удовлетворительную структуру баланса и платежеспособным. В этом случае на перспективу рассчитывают коэффициент утраты платежеспособности:
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где КУП  - коэффициент утраты платежеспособности;

КТЛ К.Г.(КТЛ Н.Г.) – значение коэффициента текущей ликвидности на конец года (начало года);

Т – отчетный период, мес.;

2 – нормативное значение коэффициента текущей ликвидности;

3 – нормативный период восстановления платежеспособности в месяцах. 

При КУП < 1 предприятие в ближайшие 3 месяца может утратить платежеспособность.
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КУП = 5,36 > 1, отсюда следует, что в ближайшие 3 месяца предприятие не может утратить платежеспособность.

Для оценки вероятности банкротства могут быть использованы различные модели оценки вероятности риска банкротства.

Российские экономисты предлагают методики диагностики банкротства с учетом специфики России. Одной из наиболее известных рейтинговых моделей является модель Р.С. Сайфуллина и Г.Г.Кадырова.  Российские ученые разработали среднесрочную рейтинговую модель прогнозирования риска банкротства, которая может применяться для любой отрасли и предприятий различного масштаба.

Таблица 35  - Диагностика вероятности банкротства предприятия по пятифакторной модели Сайфуллина Р.С. – Кадырова Г. Г.

	Показатель
	На конец 2016 г

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (Х1)
	0,82

	Коэффициент текущей ликвидности (Х2)
	10,69

	Оборачиваемость активов (Х3)
	0,41

	Рентабельность продаж (Х4)
	0,18

	Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли (Х5)
	0,11

	S=2*Х1+0,1*Х2+0,08*Х3+0,45*Х4+Х5
	2,93


S = 2*0,82+ 0,1*10,69 + 0,08*0,41 + 0,45*0,18 + 0,11 = 2,93
Так как S = 2,72 > 1, что по модели Сайфуллина - Кадырова финансовое состояние по степени возникновения банкротства является удовлетворительным, а вероятность возникновения банкротства - минимальная.

Для оценки вероятности банкротства используем пятифакторную модифицированную модель Э. Альтмана. Пятифакторная модель позволяет провести финансовый анализ банкротства с более точным прогнозом.
Таблица 36 - Диагностика риска банкротства предприятия по модели Э. Альтмана
	Показатель
	На конец 2016 г.

	К1 = Собственный оборотный капитал/Активы
	0,47

	К2 = Нераспределенная прибыль/Активы
	0,10

	К3 = Прибыль до налогообложения/Активы
	0,10

	К4 = Балансовая стоимость собственного капитала/Заемный капитал
	10,94

	К5 = Выручка/Активы
	0,40

	Модель Э.Альтмана  Z=0,717*K1+0,847*K2+3,107*К3+0,42*К4+0,995*К5
	           5,73


Z = 0,717*0,47 + 0,847*0,10 + 3,107*0,10 + 0,42*10,94 + 0,995*0,40 = 5,73
Значение Z = 4,87 > более 1,23, что по модели Э. Альтмана свидетельствует о малой вероятности банкротства.

Британские ученые Р. Таффлер и Г. Тишоу апробировали подход Альтмана на основе данных 80 британских компаний и построили четырехфакторную прогнозную модель с отличающимся набором факторов. Данная модель рекомендуется для анализа как модель, учитывающая современные тенденции бизнеса и влияние перспективных технологий на структуру финансовых показателей.

Таблица 37  - Диагностика риска банкротства предприятия по модели Таффлера - Тишоу
	Показатель
	На конец 2016 г

	Х1 = Прибыль от продаж/Краткосрочные обязательства
	1,59

	Х2 = Оборотные активы/Обязательства
	5,67

	Х3 = Краткосрочные обязательства/Активы
	0,04

	Х4 = Выручка от продаж/Активы
	0,40

	Модель Таффлера – Тишоу  
Z = 0,53X1 + 0,13Х2 + 0,18Х3 + 0,16X4
	1,65


Z = 0,53*1,59 + 0,13*5,67 + 0,18*0,04 + 0,16*0,40 = 1,65
Из расчетных данных мы видим, что Z = 1,65 > 0,3, что означает по модели Таффлера - Тишоу - малая вероятность банкротства
Следующей моделью мы рассмотрим модель ученого Лиса, которую он разработал в 1972 году для предприятий Великобритании. В четырёхфакторной модели Лиса факторы – признаки учитывают такие результаты деятельности как ликвидность, рентабельность и финансовая независимость экономической организации.
Таблица 38  - Диагностика риска банкротства предприятия по модели Лиса 

	Показатель
	На конец 2016 г

	X1 = Оборотный капитал/Активы
	0,47

	X2 = Прибыль от продаж/Активы
	0,1

	X3 = Нераспределенная прибыль/Активы
	0,10

	X4 = Собственный капитал/Заемный капитал
	10,94

	Модель Лиса   Z=0,063*X1+0,092*X2+0,057*X3+0,001*X4
	0,06


Z = 0,063*0,47 + 0,092*0,1 + 0,057*0,1 + 0,001*10,94 = 0,06
Z = 0,06 > 0,037, что означает по модели Лиса - вероятность банкротства невелика
Рассмотрим модель диагностики банкротства, предложенную Савицкой Г.В. 
Таблица 39 – Диагностика риска банкротства предприятия по модели Савицкой

	Показатель
	На конец 2016 г.

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (Х1)
	0,82

	Соотношение оборотных и внеоборотных активов (Х2)
	0,90

	Коэффициент оборачиваемости совокупных активов (Х3)
	0,38

	Экономическая рентабельность капитала (Х4)
	0,11

	Коэффициент автономии (Х5)
	0,91

	Модель Савицкой   Z = 0.111*Х1+13,239*Х2+1,676*Х3+0,515*Х4+3,80*Х5
	16,16


Z = 0,111*0,82 + 13,239*0,90 + 1,676*0,38 + 0,515*0,11 + 3,80*0,91 = 16,16
Z = 16.16>8, что означает по модели Савицкой Г. В. – риск банкротства малый или отсутствует.
Рассчитав все показатели, можно сделать вывод, что вероятность банкротства для предприятия минимальна и можно не опасаться за его дальнейшее развитие.

Проанализируем вероятности банкротства на основании зарубежных и отечественных методик прогнозирования банкротства (Таблица 40).
Как видно из таблицы значение расчетных данных выше предельно допустимых по всем моделям прогнозирования банкротства, что говорит о том, что предприятие финансово устойчиво и вероятность возникновения банкротство в ближайшее время минимальна.

Таблица 40 – Результаты прогнозирования банкротства предприятия на основании зарубежных и отечественных многофакторных моделей

	Показатель
	Значение 
	Вывод

	Пятифакторная Z-модель Альтмана

	Z<1,23 - высокая вероятность банкротства;                                              1,23 <Z<2,89- ситуация неопределенна                   Z>2,89 - предприятие финансово устойчиво
	Z = 5,73
	Предприятие финансово устойчиво, вероятность банкротства минимальна

	Четырехфакторная Z-модель Таффлера

	Z<0,2 - высокая вероятность банкротства;                                    Z>0,3 - малая вероятность банкротства
	Z = 1,65
	малая вероятность банкротства

	Четырехфакторная Z-модель Лиса

	Z<0,037 - высокая вероятность банкротства;                                     Z>0,037 - малая вероятность банкротства
	Z = 0,06
	малая вероятность банкротства

	Пятифакторная Z-модель Савицкой

	Z>8 - риск банкротства малый или отсутствует;                                                     Z<8 - риск банкротства присутствует;                             Z от 8 до 5 – небольшой                                                     Z<3 - большой;                                                               Z<1 - стопроцентная несостоятельность 
	Z = 16,16
	Риск банкротства малый или отсутствует

	Четырехфакторная S-модель Сайфулина-Кадырова

	S<1 - финансовое состояние неудовлетворительное;                                   S>1 - финансовое состояние удовлетворительное
	S = 2,93
	Финансовое состояние удовлетворительное


3.7. Прогнозирование финансового состояния предприятия 
Для определения мероприятий по улучшению финансового состояния ЗАО ПЗ «Октябрьский» проведем прогноз, включающий в себя построения прогнозных форм отчетности. По результатам построенных форм будут определены дальнейшие направления по улучшению финансового состояния ЗАО ПЗ «Октябрьский».

Необходимость одновременного построения прогнозов по двум формам отчетности (форма №1 и форма №2) обусловлена тем, что отправной точкой финансового прогнозирования является прогноз продаж и финансовых результатов, а конечной целью – расчет прогнозной величины активов и пассивов баланса и определение потребности во внешнем финансировании.

При построении прогнозных форм используем метод процента от продаж и метод пропорциональной зависимости показателей. В их основе лежит предположение, что значение большинства статей баланса и отчета устанавливается в процентах к объему продаж (изменяется пропорционально объему продаж). 

Построение прогнозных форм происходит по следующим этапам:

1.Обоснование базового показателя для определения прогнозных значений других показателей. Базовым показателей будет являться выручка от продаж.

2.Определение прогнозной величины выручки. Прогнозное значение выручки рассчитывается методом экстраполяции с учетом того, что закономерность развития, действующая в прошлом, сохраняется и в прогнозном периоде.

3.Составление прогнозного варианта отчета о финансовых результатах. При этом определяется чистая прибыль, величина которой используется далее в прогнозном балансе при расчете собственного капитала.

При построении прогнозного отчета:

· Отбирается номенклатура статей, представляющих интерес для прогнозирования;

· Определяется удельный вес этих статей выручке от продаж за каждый год исходного периода и рассчитывается их среднее значение за этот период;

· Прогнозное значение отдельных статей доходов, расходов и финансовых результатов вычисляется путем умножения определенной ранее прогнозной величины выручки на соответствующий показатель их удельного веса:

Pi пр=Vпр*УBi,

Где Pi пр – прогнозное значение отдельных статей отчета, тыс. руб.;

Vпр – прогнозное значение выручки, тыс. руб.;

УBi – удельный вес отдельных статей отчета в выручке от продаж, в долях от единицы.

После составления прогнозного отчета о финансовых результатах строится прогнозный баланс.

4.Прогнозирование статей актива баланса. При построении прогнозного баланса определяют те статьи актива, которые изменяются вместе с изменением объема продаж, и рассчитывают их прогнозную величину по проценту от продаж или по методу пропорциональной зависимости. 

При использовании метода «процента от продаж» будем исходить из допущения, что текущие уровни всех оборотных активов оптимальны для текущих объемов продаж.

5. Прогнозирование пассивных статей баланса:
1)Переносят из баланса прошлого периода в прогнозный баланс неизменяемые статьи пассива. Это статьи собственного капитала без учета нераспределенной прибыли;

2)Определяют величину нераспределенной прибыли на конец прогнозного периода путем суммирования нераспределенной прибыли, числящейся в балансе на конец последнего отчетного периода, и прогнозной величины чистой прибыли;

3)Рассчитывают итоговую величину собственного капитала как сумму неизменяемых его статей и общей прогнозной величины нераспределенной прибыли;

4)Вычисляют величину долгосрочного заемного капитала на основе динамики изменения соответствующих статей баланса, а в рамках внутреннего анализа – с учетом сумм предполагаемого в соответствии с графиком погашения кредитных обязательств;

5)Устанавливают прогнозную величину кредиторской задолженности, а именно в процентах от продаж на основе расчета среднего фактического уровня кредиторской задолженности в выручке.

6.Балансовая увязка. Суммированием прогнозных значений собственного капитала, долгосрочного заемного капитала и кредиторской задолженности получают промежуточную итоговую величину, отражающую сумму «обеспеченных» источников финансирования.

7. Определение прогнозных значений коэффициентов характеризующих финансовое состояние организации. 

Таблица 41 – Прогнозный отчет о финансовых результатах предприятия на 2018 год

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	Прогноз на 2018 г.

	Выручка, тыс. руб.
	458151
	439058
	543304
	626536
	637250
	708250

	Себестоимость, тыс. руб.
	312663
	322746
	353038
	456755
	481602
	531602

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	145488
	116312
	190266
	169781
	155648
	176648

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	801
	1289
	943
	720
	1549
	4679

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	144687
	115023
	189323
	115297
	114207
	176648

	Прочие доходы, тыс. руб.
	60778
	116834
	82806
	66577
	66274
	116274

	Прочие расходы, тыс. руб.
	39742
	35014
	25303
	16440
	18707
	25334

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	165723
	196843
	248304
	174206
	164052
	178932

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	162695
	195627
	246672
	170369
	161628
	160952


Для прогнозирования выручки от продаж в 2018 году используем функцию Excel – построение тренда с вычислением уравнения зависимости (тип зависимости – линейный). 

Исходя из уравнения выручка от продаж в 2018 году составит 708250.

Для дальнейшего прогноза необходимо рассчитать прогнозный отчет о финансовых результатах на 2018 год.

Величина выручки от продаж в 2018 году увеличится по сравнению с 2016 годом на 71000 тыс. руб. Такое увеличение ожидается за счет роста цен на продукцию и увеличения объемов продаж этой продукции.

Себестоимость проданной продукции увеличится на 55000 тыс. руб. Увеличение будет достигнуто за счет увеличения затрат на ГСМ, оплату труда, сырье, материалы.

Валовая прибыль увеличится в 2018 году по сравнению с 2016 годом на 21000 тыс. руб.  Коммерческие расходы составят в 2018 году 4579 тыс. руб. и увеличатся на 3130 тыс. руб. по сравнению с 2016 годом.

Прибыль от продаж составит 176648 тыс. руб., увеличившись по сравнению с 2016 годом на 62441 тыс. руб.

Прочие доходы составят 116274 тыс. руб. 
Прочие расходы увеличатся на 6627 тыс. руб. и составят 25334 тыс. руб. 

Чистая прибыль составит 160952 тыс. руб., уменьшилась по сравнению с 2016 годом на 676 тыс. руб. 

Составление прогнозного баланса начинают с определения ожидаемой величины собственного капитала.
Уставный капитал обычно меняется редко, поэтому в прогнозный баланс его можно включить в той же сумме, что и в последнем отчетном балансе. Уставный капитал в 2018 году составит 1071 тыс. руб. 
Добавочный капитал может увеличиваться на величину переоценки основных средств. Добавочный капитал на предприятии не меняется и составит на 2018 год 8450 тыс. руб.
Резервный капитал тоже не изменится и составит 8481 тыс. руб. 

Таким образом, основным элементом, за счет которого изменяется сумма собственного капитала, является нераспределенная прибыль, которая определяется путем суммирования нераспределенной прибыли, числящейся в балансе на конец последнего отчетного периода, и прогнозной величины чистой прибыли. Таким образом нераспределенная прибыль составит в 2018 году: 1387970 + 160952 = 1548922 (тыс. руб.). 

В итоге размер собственного капитала в 2018 году составит: 1071 + 8450 + 8481 +  1548922 = 1666924 тыс. руб. 

 Величину текущих активов определим исходя из темпа роста объёма продаж в прогнозном периоде, т.е. оборотные активы прогнозируются с тем же темпом роста. В этом случае прогнозная величина текущих активов рассчитывается по формуле:
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Таким образом размер текущих активов составит 851527 тыс. руб.

Таким же методом можно определить величину запасов, дебиторской задолженности, денежных средств.
Величина запасов составит: Зn+1 = 
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Величина дебиторской задолженности будет составлять: 
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Величина денежных средств составит: 
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Внеоборотные активы по данным отчетного баланса составляли на конец 2016 года 847092 тыс. руб. В прогнозном периоде инвестиции в основные средства ожидаются в размере 120000 тыс. руб. Амортизационные отчисления за 2018 год планируются в размере 42624тыс. руб. Тогда величина внеоборотных активов в прогнозируемом периоде составит: 627817 + 120000 – 43624 = 924468 тыс. руб.

Долгосрочные обязательства в 2018 г. составят 45609 тыс. руб.
Полученные прогнозные значения статей актива и пассива суммируют и проверяют баланс с точки зрения соблюдения балансового равенства. Далее полученные результаты оформим в агрегированный баланс.

Таблица 42 – Агрегированный баланс предприятия на 2014 год, тыс. руб.

	Актив

	Показатели 
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2018 г

	Денежные средства (S)
	118206
	125872
	117035
	105024
	91233
	101397

	Дебиторская задолженность (Ra)
	82174
	55901
	57415
	59247
	86763
	96429

	Запасы  (Z)
	330957
	395595
	507947
	548999
	588168
	653699

	Итого текущие активы (Аt)
	531337
	577368
	682397
	713270
	766164
	851525

	Внеоборотные активы (F)
	536275
	627817
	690946
	758877
	847092
	924468

	Итого имущества (Ba)
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256
	1775993

	Пассив

	 Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2018 г.

	Кредиторская задолженность (Rp)
	17136
	32633
	15157
	23745
	14741
	13140

	Краткосрочные кредиты и займы (Kt)
	32199
	39335
	57047
	43929
	56905
	50320

	Всего краткосрочный капитал (Pt)
	49335
	71968
	72204
	67674
	71646
	63460

	Долгосрочные кредиты  (Kd)
	69817
	48534
	35004
	27969
	63478
	45609

	Собственный капитал (Ec)
	948460
	1084683
	1266135
	1376504
	1478132
	1666924

	Итого капитала (Bp)
	1067612
	1205185
	1373343
	1472147
	1613256
	1775993


Как видно из таблицы, прогнозное значение актива баланса в 2018 году  
 увеличится  на 162737 тыс. руб. по сравнению с 2016 годом. 

Баланс является абсолютно ликвидным, если выполняется соотношение: S≥Rp; Rа≥Kt; Z≥Kd; F≤Ec.
Таким образом в 2018 году изменений в ликвидности баланса не наблюдается – баланс предприятия является абсолютно ликвидным.
Все дальнейшие расчеты проводятся на основе агрегированного баланса.

В первую очередь рассчитаем обеспеченность запасов источниками формирования и определим финансовую устойчивость предприятия в прогнозном периоде (Таблица 43).
В прогнозном 2018 году ожидаются следующие изменения: за рассматриваемый период величина собственного капитала увеличилась на 188792 тыс. руб. за счет увеличения нераспределенной прибыли. Внеоборотные активы увеличились на 77376 тыс. руб. за счет увеличения основных средств. Таким образом в связи с увеличением собственного капитала и внеоборотных активов произошло увеличение собственного оборотного капитала на 220485 тыс. руб., что говорит о том, что предприятие финансово устойчиво.

 Долгосрочные кредиты и займы уменьшились на 17869 тыс. руб., следовательно предприятие выплачивает долгосрочные кредиты и займы. Краткосрочные кредиты и займы уменьшились на 6585 тыс. руб., что говорит о том, что предприятие берет краткосрочные кредиты для своей хозяйственной деятельности. Наличие основных источников формирования запасов увеличилось на 196031 тыс. руб. Величина запасов увеличилась на 65531 тыс. руб. 
На предприятии наблюдается излишек собственных оборотных средств, который за рассматриваемый период увеличился на 154954 тыс. руб., излишек долгосрочных источников для формирования запасов, которые за рассматриваемый период увеличился на 137085 тыс. руб., излишек общей величины источников, который увеличился за рассматриваемый период на 130500 тыс. руб. 
Таким образом финансовая устойчивость за рассматриваемый период в ЗАО племзавод «Октябрьский» не изменилась и осталась абсолютной.

Таблица 43 – Обеспеченность запасов источниками формирования и тип финансовой устойчивости предприятия в прогнозном периоде, тыс. руб.

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2018 г.

	Собственный капитал
	943836
	1084683
	1266135
	1376504
	1478132
	1666924

	Внеоборотные активы
	536275
	627817
	690946
	758877
	847092
	924468

	Наличие собственных оборотных средств
	407561
	456866
	575189
	617627
	631040
	851525

	Долгосрочные кредиты и займы
	69817
	48534
	35004
	27969
	63478
	45609

	Наличие долгосрочных источников
	477378
	505400
	610193
	645596
	694518
	897134

	Краткосрочные кредиты и займы
	17136
	32633
	57047
	43929
	56905
	50320

	Наличие основных источников формирования запасов
	494514
	538033
	667240
	689525
	751423
	947454

	Величина запасов
	330957
	395595
	507947
	548999
	588168
	653699

	Излишек(+), недостаток(-) собственных оборотных средств для формирования запасов
	76604
	61271
	67242
	68628
	42872
	197826

	Излишек(+), недостаток(-) долгосрочных источников для формирования запасов
	146421
	109805
	102246
	96597
	106350
	243435

	Излишек(+), недостаток(-) общей величины источников
	163557
	142438
	159293
	140526
	163255
	293755

	Тип финансовой устойчивости
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная
	Абсолютная


Кроме абсолютных показателей проанализируем относительные показатели (Таблица 44).
Как видно из таблицы за рассматриваемый период все коэффициенты находятся в определенных оптимальных пределах или превышают его, за исключением коэффициента финансовой  зависимости, который меньше установленного оптимального значения. Такое положение дел говорит о финансовой устойчивости предприятия.

Коэффициент автономии выше оптимального значения, это говорит о том, что организация имеет высокую долю собственных средств в общей сумме средств организации. В прогнозном 2018 году данный показатель находится на уровне 94%.
Коэффициент финансирования – обратный коэффициенту финансового левериджа, показывает, сколько рублей собственных средств приходится на каждый рубль заемных средств. В 2018 году на каждый рубль заемных средств планируется 10,9 рублей собственных средств. Так как коэффициент финансирования больше единицы и коэффициент левериджа меньше единицы, то это свидетельствует, что меньшая часть имущества предприятия сформирована из заемных средств. Уменьшение коэффициента финансового левериджа  увеличение коэффициента финансирования говорит об улучшении финансового состояния предприятия.

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами показывает, какая часть текущих активов сформирована за счет собственных оборотных средств. В 2018 году данный показатель возрастет до 87%. 
В свою очередь коэффициент обеспеченности запасов показывает, какая часть запасов сформирована за счет собственных оборотных средств. В прогнозном году это показатель планируется на уровне 113%.
Коэффициент соотношения текущих и внеоборотных активов показывает, сколько рублей оборотных активов приходится на каждый рубль внеоборотных. В 2018 году данный показатель составляет 0,92 рублей текущих активов на 1 рубль внеоборотных активов. Данный показатель должен быть больше коэффициента финансового левериджа, в этом случае предприятие финансово устойчиво. Это условие выполняется за исследуемый период, значит, предприятие является финансово устойчивым.
Таблица 44 – Коэффициенты финансовой устойчивости предприятия в прогнозном периоде

	Показатели
	Оптим. значение
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г. 
	2018 г.

	Коэффициент автономии
	0,7-0,8
	0,88
	0,90
	0,92
	0,93
	0,91
	0,94

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,2-0,3
	0,11
	0,10
	0,07
	0,06
	0,08
	1,06

	Коэффициент финансового левериджа
	<=1
	0,13
	0,11
	0,08
	0,06
	0,09
	0,06

	Коэффициент финансирования
	>=1
	7,96
	9,00
	11,8
	14,3
	10,9
	15,3

	Коэффициент маневренности капитала
	0,3-0,5
	0,43
	0,42
	0,45
	0,44
	0,42
	1,12

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	>=0,1
	0,78
	0,79
	0,84
	0,86
	0,82
	0,87

	Коэффициент обеспеченности запасов собственными средствами
	0,5-0,6
	1,25
	1,15
	1,13
	1,12
	1,07
	1,13

	Коэффициент соотношения текущих и внеоборотных средств
	>=Кфл
	0,99
	0,92
	0,98
	0,93
	0,90
	0,92


            Далее в таблице 45 оценим ликвидность и платежеспособность предприятия на прогнозный 2018 год.
Таблица 45 – Показатели ликвидности и платежеспособности предприятия в прогнозном периоде

	Показатели
	Опт. значение
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2018 г.

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,2-0,3
	2,40
	1,75
	1,62
	1,55
	1,27
	1,59

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	>=1
	4,06
	2,53
	2,42
	2,43
	2,48
	3,1

	Коэффициент текущей ликвидности
	2,0-2,5
	10,77
	8,02
	9,45
	10,54
	10,69
	13,4

	Коэффициент платежеспособности нормального уровня
	<=Ктл
	7,71
	6,50
	8,03
	9,1
	9,2
	11,3

	Коэффициент общей платежеспособности
	-
	7,96
	9,00
	12,81
	15,39
	11,94
	16,28


Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет свободных денежных средств. По прогнозу в 2018 году на 1 рубль краткосрочных обязательств будет приходиться 1,59 рублей свободных денежных средств.
Коэффициент промежуточной ликвидности показывает, сколько рублей краткосрочных обязательств может быть погашено за счет денежных средств и поступлений от дебиторов. В прогнозном периоде показатель составляет 3,1, т.е. в прогнозном периоде на 1 рубль краткосрочных обязательств приходится 3,50 рублей денежных средств и поступлений от дебиторов. Увеличение связано с ростом денежных средств.
Коэффициент текущей ликвидности показывает, какую часть текущих обязательств по кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства (или сколько рублей текущих активов приходится на каждый рубль краткосрочных обязательств). В прогнозном 2018 году на 1 рубль краткосрочных обязательств приходится 13,4 рублей текущих активов.

Для корректировки текущего уровня платежеспособности рассчитывается коэффициент платежеспособности нормального уровня. Если коэффициент платежеспособности нормального уровня больше коэффициента текущей ликвидности, то предприятие является неплатежеспособным. Таким образом на протяжении данного периода предприятие является платежеспособным. 

С точки зрения долгосрочной платежеспособности рассчитывается коэффициент общей платежеспособности, показывающий, сколько рублей собственного капитала приходится на каждый рубль заемного капитала. В прогнозном периоде показатель составляет 16,28рублей.
Заключение

Актуальность проблемы исследования связана с существующими экономическими условиями хозяйствования предприятий в России. Оценка финансового состояния, ликвидности и платежеспособности предприятия является не просто важным элементом управления предприятием. Результаты этой оценки служат визитной карточкой, рекламой, досье, позволяющим определить переговорную позицию предприятия при контактах с представителями различных партнерских групп.

Цель данной дипломной работы: на основе проведения анализа финансового состояния предприятия разработать меры по его улучшению. Объектом исследования выступает закрытое акционерное общество племзавод «Октябрьский».

Проведенный анализ финансово – хозяйственной деятельности за 2012 – 2016 гг. выявил следующее:

· За рассматриваемый период выручка от продажи продукции имеет тенденцию к увеличению. За 5 лет выручка увеличилась на 179099 тыс. рублей или на 39%. Увеличение выручки связано, прежде всего, с увеличением объема продажи продукции и ростом цен на эту продукцию.

· Прибыль от продаж уменьшилась на 30480 тыс.рублей или на 21%, что связано с повышением цен на продукцию в 2016 году по сравнению с 2012 годом;

· Среднегодовая стоимость основных производственных фондов за данный период увеличилась на 422510 тыс. рублей или на 61 %. Этот рост в основном произошел за счет приобретения новых машин и оборудования;
· Фондоотдача увеличилась на 158 % в 2016 г. по сравнению с 2012 г. (снижение эффективности использования основных производственных фондов).

В целом анализ финансово – хозяйственной деятельности показал, что у ЗАО ПЗ «Октябрьский» имеются проблемы в области повышения эффективности используемых ресурсов и в области повышения рентабельности деятельности.

Оценка финансового состояния ЗАО племенной завод «Октябрьский» была проведена по следующим этапам:

· Оценка ликвидности и платежеспособности;

· Оценка финансовой устойчивости;

· Оценка рентабельности и деловой активности;
· Оценка кредитоспособности;

· Оценка вероятности риска банкротства.

Существенных изменения в ликвидности баланса на протяжение всего анализируемого периода не произошло – баланс абсолютно ликвиден на протяжении всего анализируемого периода с 2012 – 2016 гг. 

Одним из проявлений улучшения финансового состояния предприятия является повышение уровня платежеспособности, то есть способности  предприятия во время удовлетворять требования кредиторов. ЗАО племенной завод «Октябрьский» является платежеспособным, все показатели платежеспособности находятся в нормативных пределах и даже выше. Следует заметить, что коэффициент текущей ликвидность находится выше оптимального значения, что конечно не угрожает финансовой устойчивости предприятия, однако может говорить об избытке собственных средств предприятия и необходимости направления их на развития - это можно объяснить спецификой сельскохозяйственного производства. Предприятие имеет удовлетворительную структуру баланса, является платежеспособным и имеет низкую вероятность утраты платежеспособности.

Деловая активность предприятия - важнейший элемент определения финансового благополучия организации, который характеризует скорость оборот её активов. Именно от качества и активности управления организацией, от быстроты и точности принятия управленческих решений зависит способность ресурсов быть воплощенными и конечный продукт и принести желанную прибыль.

Оборачиваемость активов в среднем за весь рассматриваемый период показывает, что организация получает выручку, равную сумме всех имеющихся активов за 945 календарных дней. При этом в среднем требуется 411 дней, чтобы получить выручку, равную среднегодовому остатку материально-производственных запасов.

Большинство показателей оборачиваемости за анализируемый период снизилось. Снижение периода оборачиваемости говорит о положительной тенденции. Также положительной тенденцией является то, что при снижении периода оборачиваемости увеличилась и выручка, снизился операционный и финансовый цикл на 8 и 1 дней соответственно.

Показатели рентабельности в динамике свидетельствует о сокращении уровня рентабельности работы ЗАО племенной завод «Октябрьский». В основном рентабельность всех показателей снизилась, за счет того, что себестоимость растет более быстрыми темпами чем выручка от продаж.
В структуре активов наибольший удельный вес принадлежит основным средствам, запасам и дебиторской задолженности.

Резким колебанием в активе баланса подверглись такие статьи отчетности как запасы и внеоборотные активы.

В структуре пассивов наибольший удельный вес приходится на добавочный капитал и кредиторскую задолженность. Снижение удельного веса кредиторской задолженности свидетельствует о том, что ЗАО ПЗ «Октябрьский» в состоянии финансировать свою деятельность за счет собственного капитала.

На протяжении 2012 – 2016гг. ЗАО племенной завод «Октябрьский» относится к 1 типу финансовой устойчивости  - абсолютного финансового состояния. У предприятия достаточно собственного оборотного  капитала для формирования запасов и оно совершенно не зависит от внешних источников финансирования.

За анализируемый период все коэффициенты ликвидности выше нормативных величин, в связи с чем, можно сделать вывод о том, что баланс ЗАО ПЗ «Октябрьский» является ликвидным, предприятие платежеспособно.

В ходе анализа и оценки предприятия получены следующие результаты: ЗАО племенной завод «Октябрьский» финансово независим, так как 90 % в общей сумме средств организации занимает собственный капитал и лишь 10 % заемный. В целом финансовая независимость возрастает, а финансовая зависимость снижается. 
Рассмотрев методики вероятности банкротства авторов Р. С. Сайфуллина и Г. Г. Кадырова, Э. Альтмана, Р. Таффлера и Г. Тишоу, Лиса, Г.В. Савицкой -  можно сказать, что финансовое состояние предприятия удовлетворительное и вероятность банкротства можно оценить как минимальную.
В прогнозном 2015 году ЗАО племенной завод «Октябрьский» финансовое состояние осталось неизменным: сохраняется абсолютная ликвидность баланса предприятия, тип устойчивости финансового состояния остался абсолютным, вероятность банкротства является минимальной.
Анализ прогнозных форм показал некоторое улучшение коэффициентов финансовой устойчивости и платежеспособности, что является благоприятным моментом для предприятия. Увеличение данных коэффициентов достигается, прежде всего, за счет увеличения собственного капитала.
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Приложения

Приложение А  


Рисунок 1 - Организационная структура управления ЗАО племзавода «Октябрьский»

Приложение Б

Таблица - Состав и структура продукции  предприятия 
	Вид продукции
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.

	
	Тыс.   руб
	%
	Тыс.   руб
	%
	Тыс.   руб
	%
	Тыс.   руб
	%
	Тыс.   руб
	%

	Молоко
	247437
	54,2
	283837
	64,6
	387021
	72,1
	388282
	61,97
	420783
	66,03

	Мясо КРС
	95264
	20,8
	95690
	21,8
	102526
	19,1
	121121
	19,33
	143769
	22,56

	Мясо свиней
	28404
	6,2
	14589
	3,3
	19378
	3,61
	24489
	3,91
	22415
	3,52

	Мед
	314
	0
	403
	0,1
	161
	0,03
	215
	0,03
	504
	0,08

	Продукция звероводства
	4107
	0,8
	2440
	0,6
	913
	0,17
	986
	0,16
	2298
	0,36

	Прочая продукция животноводства
	8700
	1,9
	7809
	1,8
	5851
	1,09
	10868
	1,73
	8983
	1,41

	Итого по животноводству
	384226
	83,9
	404768
	92,2
	515849
	96,1
	545961
	87,14
	598752
	93,96

	Зерно
	51442
	11,2
	11750
	2,7
	13 364  
	1,5
	45043
	7,19
	14896
	2,34

	Продукция растениеводства, реализованная в переработанном виде
	5327
	1,2
	9794
	2,2
	8 998  
	1,01
	8141
	1,30
	10557
	1,66

	Прочая продукция растениеводства
	2020
	0,4
	1530
	0,3
	1 693  
	0,19
	6904
	1,10
	1651
	0,26

	Итого по растениеводству
	58789
	12,8
	23074
	5,3
	24055
	2,7
	60088
	9,59
	27104
	4,25

	Итого по сельскому хозяйству
	443015
	96,7
	427842
	97,4
	536784
	98,8
	606049
	96,73
	625856
	98,21

	Несельскохозяйственное производство
	15136
	3,3
	11216
	2,6
	6520
	1,2
	14981
	2,39
	6056
	0,95

	Всего по предприятию
	458151
	100
	439058
	100
	543304
	100
	626536
	100,00
	637250
	100,00


Приложение В
Таблица – Экономическая эффективность использования персонала 

	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2016 г.
	2016 г. к 2012 г.,%

	Выработка на 1 работника по выручке, тыс. руб.
	958,47
	928,24
	1160,9
	1395,4
	1454,9
	151,8

	Выработка на 1 отработанный чел.-час по выручке, руб. / чел.-час
	374,31
	379,48
	481,65
	551,52
	596,67
	159,4

	Трудоемкость производства продукции, чел.-час. / руб.
	0,003
	0,003
	0,0021
	0,0018
	0,0017
	56,7


Приложение Г
Таблица - Показатели по типам финансовой устойчивости 

	Показатели
	Тип финансовой ситуации

	
	абсолютная
	нормальная
	предкризисная
	кризисная

	ФС = СОС-З
	ФС ≥ 0
	ФС ˂ 0
	ФС ˂ 0
	ФС ˂ 0

	ФТ = ДИ-З
	ФТ ≥ 0
	ФТ ≥ 0
	ФТ ˂ 0
	ФТ˂ 0

	ФО = BИ-З
	ФО ≥ 0
	ФО ≥0
	ФО ≥0
	ФО ˂ 0


Приложение Д
Таблица - Границы классов организации согласно критериям оценки финансового состояния

	№ п/п
	Показатель
	Границы классов согласно критериям

	
	
	I класс, балл
	II класс, балл 
	III класс, балл
	IV класс, балл
	V класс, балл

	1.
	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,25 и выше - 20 
	0,2 - 16 
	0,15 - 12 
	0,1 - 8 
	0,05 - 4 балла 

	2.
	Коэффициент критической оценки
	1,0 и выше - 18 
	0,9 - 15 
	0,8 - 12 
	0,7 - 9 
	0,6 - 6

	3.
	Коэффициент текущей ликвидности
	2,0 и выше - 16,5 
	1,9-1,7 - 15-12 
	1,6-1,4 = 10,5-7,5 
	1,3-1,1 = 6-3 
	1,0 - 1,5 

	4.
	Коэффициент финансовой независимости
	0,6 и выше - 17 
	0,59-0,54 – 15-12 
	0,53-0,43 - 11,4-7,4 
	0,47-0,41 - 6,6-1,8 
	0,4 - 1 

	5.
	Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	0,5 и выше - 15 
	0,4 - 12 
	0,3 - 9 
	0,2 - 6 
	0,1 - 3 

	6.
	Коэффициент финансовой независимости в части формирования запасов и затрат
	1,0 и выше - 15 
	0,9 -12 
	0,8 - 9 
	0,7 - 6 
	0,6 - 3 

	 
	Минимальное значение границы
	100
	85 - 64 
	63,9 – 56,9 
	41,6 - 28,3 
	18

	

	Устанавливается 5 категорий по степени риска: 

	 I класс — предприятия с хорошим запасом финансовой устойчивости, позволяющим быть уверенным в возврате заемных средств;

	 II  класс — предприятия, демонстрирующие некоторую степень риска по задолженности, но еще не рассматриваются как рискованные;

	 III класс — проблемные предприятия. Здесь вряд ли существует риск потери средств, но полное получение процентов представляется сомнительным;

	 IV класс — предприятия с высоким риском банкротства даже после принятия мер по финансовому оздоровлению. Кредиторы рискуют потерять все свои средства и проценты;

	 V класс — предприятия высочайшего риска, практически несостоятельные.
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