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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования. Деятельность каждой организации направлена на получение максимального дохода с минимальными расходами. Путем сопоставления доходов и расходов формируется прибыль организации – финансовый результат.

Основным финансовым показателем предпринимательской деятельности является прибыль. В связи с этим значительно возросло значение учета финансовых результатов и их использования.

Прибыль - важнейший показатель эффективности работы организации, источник его жизнедеятельности. В условиях рыночной экономики главной целью деятельности организации является получение прибыли. Рост прибыли создает финансовую основу для осуществления расширенного воспроизводства организации и удовлетворения социальных и материальных потребностей ее учредителей, и работников. За счет прибыли выполняются обязательства организации перед бюджетом, банками и другими организациями. Поэтому достоверность исчисления финансового результата (бухгалтерской прибыли) становится важнейшей задачей бухгалтерского учета. 

Однако в процессе работы по некоторым хозяйственным операциям у организации могут возникать и убытки, которые уменьшают полученную прибыль и снижают рентабельность. Конечный финансовый результат (прибыль или убыток) слагается из финансовых результатов от реализации продукции, работ или услуг и прочих доходов, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. 

В настоящее время сложилось два параллельных подхода к формированию информации о валовой прибыли - бухгалтерский и налоговый. Согласно первому, валовая прибыль формируется как суммарный финансовый результат от реализации продукции (работ, услуг), реализации основных средств и прочего имущества, а также от проведения разных операций. Согласно второму подходу, составляющими валовой прибыли являются только те финансовые результаты, которые принимают участие в расчете налога на прибыль. Их перечень всегда строго регламентируется налоговым законодательством.

Для удовлетворения общих потребностей заинтересованных пользователей в бухгалтерском учете формируется информация о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности и изменениях в ее финансовом положении.
Информация о финансовых результатах деятельности организации формируется главным образом в виде отчетов о финансовых результатах. Эти данные необходимы для оценки потенциальных изменений в ресурсах организации, при прогнозировании формирования денежных потоков на основании имеющихся ресурсов и при обосновании эффективности использования дополнительных ресурсов. 
Таким образом актуальность темы формирование доходов и расходов, оптимизация прибыли является актуальной в современных экономических условиях, а управление финансовыми результатами приобретает важную значимость в деятельности организации.
Объектом исследования была выбрана коммерческая организация, основным видом деятельности которой является производство и реализация сельскохозяйственной продукции, СХПК «Заречный» Глазовского района Удмуртской Республики. Предмет исследования – формирование доходов и расходов, оптимизация прибыли.
Основные результаты исследования, выносимые на защиту:

- теоретические положения, определяющие формирование доходов и расходов, финансовых результатов коммерческой организации;

- оценка экономического и финансового состояния изучаемой организации;

- разработка мероприятий по формированию доходов и расходов, оптимизации финансовых результатов.
Теоретической и методической основой выпускной квалификационной работы являются труды отечественных ученых и экономистов, а также законодательные,  нормативные акты, регулирующие доходы, расходы и финансовые результаты организации.

В процессе настоящей работы были использованы общенаучные и специальные методы исследования: анализ, синтез, экономико – статистический и др. 
В качестве информационной базы использованы первичные и сводные документы, регистры бухгалтерского учета, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность.
1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ФОРМИРОВАНИЯ ДОХОДОВ, РАСХОДОВ И УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСОВЫМИ РЕЗУЛЬТАТАМИ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ

1.1
Теоретические аспекты формирования доходов,  расходов и финансовых результатов организации
Основная цель любого хозяйствующего субъекта – это максимизация прибыли от предпринимательской деятельности. Прибыль представляет собой показатель, отображающий качество и объем выпущенных товаров, уровень себестоимости, эффективность предпринимательской деятельности и состояние производительности труда. 
Профессор Алборов Р.А. пишет, что переходный период к рыночным отношениям сопровождается такими негативными явлениями, как разрыв и натурализация хозяйственных связей, хронические неплатежи, всеобщий недостаток оборотных средств с одновременным спадом производства продукции. Инфляция, либерализация и диспаритет цен привели к значительному росту себестоимости продукции, ухудшению финансового состояния и кризисному положению хозяйствующих субъектов.

Сложность переходного периода от административно-командной системы управления к рыночной экономике, изменение экономической и политической ситуации, методов хозяйствования в стране предопределяют необходимость перестройки системы управления экономических субъектов [7].

Также, Алборов Р.А. отмечает, что мобилизация внутренних резервов является самой актуальной задачей любого хозяйствующего субъекта, т.к. любому обществу необходимы инвестиции или же существенные государственные дотации, субсидии и субвенции. Поэтому любое управленческое решение и оптимизация производственных факторов, в том числе рациональное использование всего производственного потенциала должны базироваться на достоверной, своевременной и полной информации управленческого учета [7].

Для получения достоверной, современной и полной информации учета хозяйствующего субъекта необходимо детальнее рассмотреть доходы, расходы и финансовые результаты деятельности организации.

Доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества) [33, с. 370].
Все российские и иностранные организации, осуществляющие свою деятельность в Российской Федерации через постоянные представительства и (или) получающие доходы от источников в Российской Федерации применяющие систему обычного налогообложения являются налогоплательщиками налога на прибыль.  Поэтому принятие к учету доходов и расходов организации в Российской Федерации осуществляется в соответствии с Положениями по бухгалтерскому учету: ПБУ 9/99 «Доходы организации», ПБУ 10/99 «Расходы организации» и ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль организаций».
Согласно ПБУ №9/99 [6] доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества). Не признаются доходами организации поступления от других юридических и физических лиц:

-сумм налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и иных аналогичных обязательных платежей;

-по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

-в порядке предварительной оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

-авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

-задатка;

-в залог, если договором предусмотрена передача заложенного имущества залогодержателю;

-в погашение кредита, займа, предоставленного заемщику. 

В экономической литературе и нормативных документах часто применяются такие термины, как «издержки», «затраты», «расходы». Часто они используются в качестве синонимов. Неправильное определение этих понятий может исказить их экономический смысл. 

Как считает О.В.Грищенко,  издержки – это суммарные «жертвы» предприятия, связанные с выполнением определенных операций. Он подразделяет издержки на явные (расчетные), и вмененные (альтернативные) издержки. «Явные (расчетные) издержки — это выраженные в денежной форме фактические затраты, обусловленные приобретением и расходованием разных видов экономических ресурсов в процессе производства и обращения продукции, товаров или услуг. Альтернативные (вмененные) издержки означают упущенную выгоду предприятия, которую оно получило бы при выборе производства альтернативного товара, по альтернативной цене, на альтернативном рынке и т.д.» [18]. Под затратами О.В.Грищенко подразумевает явные (фактические, расчетные) издержки организации, т.е. стоимостные оценки ресурсов, которые предприятие использует в процессе своей деятельности.

Р.А.Алборов  дает такое определение этим терминам «издержки производства -  денежное выражение совокупных затрат производственных факторов для осуществления организацией своей производственной и сбытовой (коммерческой) деятельности; затраты на производство – совокупность всех издержек производства за определенный период, связанных с обеспечением процесса воспроизводства (суммарное выражение всех издержек производства); расходы – часть затрат, понесенных организацией в связи с получением дохода»[7]. Отсюда следует, что расходы – это часть издержек, произведенных за определенный период времени, связанных с получением дохода.

Того же мнения придерживается Соколов Я. В. Он говорит, что термин «затраты» касается разного использования ресурсов, в том числе относительно приобретения активов, в то время как термин «расходы» касается использования лишь тех ресурсов, которые при определении прибыли хозяйствующего субъекта за данный период времени относятся к соответствующим доходам [41, c. 214].

В ПБУ10/99 «Расходы организации»  [5] дано определение расходов, как экономической категории. Расходами организации (по ПБУ№10/99) признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества).

Согласно ПБУ 10/99, не признается расходами организации выбытие активов:

-в связи с приобретением (созданием) внеоборотных активов (основных средств, незавершенного строительства, нематериальных активов и т.п.);

-вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций, приобретение акций акционерных обществ и иных ценных бумаг не с целью перепродажи (продажи);

-по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

-в порядке предварительной оплаты материально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;

-в виде авансов, задатка в счет оплаты материально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;

-в погашение кредита, займа, полученных организацией [15].

В Налоговом Кодексе  Российской Федерации [4] дано понятие расходов для целей налогообложения организаций налогом на прибыль. Под расходами понимаются обоснованные и документально подтвержденные затраты (и убытки в соответствии с НК РФ), осуществленные (понесенные) организацией,  налогоплательщиком.

Под обоснованными расходами (согласно НК РФ) понимаются экономически оправданные затраты, оценка которых выражена в денежной форме.

Под документально подтвержденными расходами понимаются затраты, подтвержденные документами, оформленными в соответствии с законодательством Российской Федерации, либо документами, оформленными в соответствии с обычаями делового оборота, применяемыми в иностранном государстве, на территории которого были произведены соответствующие расходы, и (или) документами, косвенно подтверждающими произведенные расходы (в том числе таможенной декларацией, приказом о командировке, проездными документами, отчетом о выполненной работе в соответствии с договором). Расходами признаются любые затраты при условии, что они произведены для осуществления деятельности, направленной на получение дохода [4].

Расходы организации в зависимости от их характера, условий осу-

ществления и направления деятельности организации согласно ПБУ 10/99 подразделяются на следующие виды: 

- расходы по обычным видам деятельности; 

- прочие расходы.

Расходы по обычным видам деятельности – это расходы, связанные с изготовлением и продажей продукции, выполнением работ и оказанием услуг, а также приобретением и продажей товаров. Решение об отнесении расходов к той или иной группе должно основываться, прежде всего, на критерии существенности. Существенной признается сумма, отношение которой к общему итогу соответствующих данных за отчетный год составляет не менее 5%. Т.е., если величина расхода  в денежном выражении превышает 5% валюты баланса, то такие расходы должны быть отнесены к расходам по обычным видам деятельности.           

В соответствии с Налоговым кодексом РФ расходы подразделяются на:

-расходы, связанные с производством и реализацией,

- внереализационные расходы.

В соответствии с ПБУ 10/99 (п. 8) расходы организации по обычным видам деятельности группируются по следующим элементам: 

- материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

- затраты на оплату труда;

- отчисления на социальные нужды;

- амортизация; 

- прочие затраты (почтово-телеграфные, телефонные, командировочные и др.).

 Такая группировка является единой и обязательной для всех отраслей народного хозяйства. Группировка расходов по экономическим элементам показывает, что конкретно израсходовано на производство продукции, какое соотношение имеют отдельные элементы расходов в общей сумме расходов. Полученные соотношения элементов расходов участвуют в разработке бизнес-планов, объема закупок материальных ресурсов, определении фонда оплаты труда и суммы амортизационных отчислений, и что немаловажно, в организации контроля над расходами, расчета показателей эффективности использования ресурсов (материалоемкости, трудоемкости и т. п.) и целого ряда других показателей. Следует отметить, что при учете расходов по их элементам не осуществляется выделение расходов на законченную производством продукцию (работы, услуги) и незавершенное производство. 

Налоговым кодексом РФ (ст. 253) предусмотрено выделение не пяти, а четырех элементов расходов: материальные расходы; расходы на оплату труда; сумма начисленной амортизации; прочие расходы. Отчисления на социальные нужды в налоговом кодексе входят в состав затрат на оплату труда. 

Расходами по обычным видам деятельности признаются расходы, связанные с изготовлением продукции и продажей продукции, приобретением и продажей товаров, а также с выполнением работ и оказанием услуг. Расходами по обычным видам деятельности считается также возмещение стоимости основных средств, нематериальных активов, иных амортизируемых активов, воплощаемых в виде амортизационных отчислений.

Определения доходов и расходов, данные в МСФО очень близки определениям, данным в ПБУ, отличаются только названия видов деятельности. В ПБУ - это обычные и прочие, в МСФО- основные и не основные.

Согласно стандартам МСФО доходы — это увеличение экономических выгод в течение отчетного периода в форме притока экономических ресурсов или уменьшения обязательств, которое ведет к увеличению капитала. Доход включает в себя выручку, полученную от основной деятельности, и выручку, полученную от неосновной деятельности. Под основной деятельностью понимается реализация, проценты, дивиденды, вознаграждения в зависимости от типа организации. К неосновным доходам относят доходы от реализации внеоборотных  активов, ценных бумаг, внереализационные доходы или от увеличения балансовой стоимости долгосрочных активов.

Согласно стандартам МСФО расходы — это уменьшение экономической выгоды в отчетном периоде в форме оттока или использования активов, или возникновения обязательств, которые ведут к уменьшению собственного капитала. Расходы включают в себя затраты и убытки от основного вида деятельности и неосновного вида деятельности.

В Международных стандартах финансовой отчетности доходы и расходы рассматриваются как элементы, непосредственно связанные с финансовым результатом деятельности экономического субъекта. Учет и порядок отражения доходов регламентируют Концептуальные основы МСФО (Framework for the Preparation and Presentation of Financial Statements) и международный стандарт МСФО 18 (IAS 18) «Выручка». Учет и порядок отражения расходов регламентируют несколько стандартов. Например, оценку расходов по материалам регулирует международный стандарт МСФО 2 (IAS 2) «Запасы»; затраты по амортизационным отчислениям - международный стандарт МСФО 16 (IAS 16) «Основные средства»; расходы на оплату труда - международный стандарт МСФО 19 (IAS 19) «Вознаграждения работникам».
В настоящее время в законодательных документах нет четкого определения финансовые результаты и системы их учета, существует обширный перечень нормативных актов, лишь оказывающих влияние на учет и состав финансовых результатов. К ним относятся Положение по бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99),  «Расходы организации» (ПБУ 10/99)   и «Учет расчетов по налогу на прибыль» (ПБУ 18/02). Развитие принципов, правил и способов ведения учета финансовых результатов, закрепленных вышеуказанными документами, нашло свое отражение в Плане счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций и инструкции по его применению, утвержденных приказом МФ РФ № 94н от 31.10 2000 (ред. от 08.11.2010).
А.А. Володин пишет: «В современных условиях хозяйствования финансовый результат организации в бухгалтерском учете слагается из совокупности результатов от реализации продукции, работ, услуг, товаров и иных материальных ценностей. Он определяется как разница между выручкой от реализации и суммой расходов или себестоимостью реализованной продукции, работ, услуг» [12, с.515].

Главным итогом деятельности любой организации является финансовый результат. Он выражается денежным приростом или уменьшением стоимости собственного капитала, образовавшийся в процессе предпринимательской деятельности за отчетный период. Прибыль- превышение в денежном выражении доходов (выручки от реализации товаров и услуг) над затратами на производство или приобретение и сбыт этих товаров и услуг. Организации получают основную прибыль от продажи товаров, работ, услуг. Ее определяют, как разницу между выручкой от продажи продукции (работ, услуг) в действующих ценах (без НДС и акцизов, экспортных пошлин и других вычетов, предусмотренных законодательством Российской Федерации) и затратами на ее производство и продажу [43, с. 214].
А.А. Болотин пишет, что финансовый результат — это экономический итог хозяйственной деятельности организации, выраженный в денежной форме. Он выражается приростом или уменьшением стоимости собственного капитала организации, образовавшегося в процессе предпринимательской деятельности за отчетный период. В бухгалтерском учете финансовый результат определяют путем подсчета и балансирования всех прибылей, и убытков (потерь) за отчетный период [9, с. 45].

А.Н. Гаврилова, А.А. Попов считают, что основную часть прибыли (убытка) организация получает от продажи готовой продукции, товаров, работ и услуг. Финансовый результат от их продажи определяют, как разницу между выручкой от продажи продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость, акцизов, экспортных пошлин, налога с продаж и других вычетов, предусмотренных законодательством, и затратами на ее производство и реализацию. 

Так как затраты, связанные с производством и продажей продукции (работ, услуг), оказывают непосредственное воздействие на себестоимость, их перечень строго регламентирован [16, с. 413].

С.В. Галицкая отмечает следующее: финансовый результат представляет собой разницу от сравнения сумм доходов и расходов организации. Превышение доходов над расходами означает прирост имущества организации, а расходов над доходами - уменьшение имущества - убыток. Полученный организацией за отчетный год финансовый результат в виде прибыли или убытка соответственно приводит к увеличению или уменьшению капитала организации [17, с.17].

Согласно работе Н.В. Колчиной финансовый результат хозяйственной деятельности организации формируется из двух слагаемых, основным из которых является реализационный результат, полученный от продажи продукции, работ, услуг, а также от хозяйственных операций, составляющих предмет деятельности организации, таких, как сдача в платную аренду основных средств, передача в платное пользование объектов интеллектуальной собственности и вложение средств в уставные капиталы других организаций [23, c.34].

А.Г. Грязнова пишет: вторая часть в виде доходов и расходов, непосредственно не связанных с формированием основного реализационного финансового результата, образует прочий финансовый результат [18, с. 86].

По мнению Т.Ю. Мазуриной финансовый результат деятельности организации определяется как разница между доходами и осуществленными в связи с получением доходов и расходами.

Таким образом, финансовый результат организации формируется из двух слагаемых, основным из которых является реализационный результат, полученный от продажи продукции, товаров, работ и услуг, а также от хозяйственных операций. Финансовый результат организаций представляет собой прибыль.

Прибыль – один из основных финансовых показателей плана и оценки хозяйственной деятельности организаций. За счет прибыли осуществляются финансирование мероприятий по научно-техническому и социально-экономическому развитию организаций, увеличение фонда оплаты труда их работников [55, с. 149]. Получение прибыли играет большую роль в стимулировании развития производства. Но в силу определенных обстоятельств или упущений в работе (невыполнение договорных обязательств, незнание нормативных документов, регулирующих финансовую деятельность организации) организация может понести убытки. Прибыль – это обобщающий показатель, наличие которого свидетельствует об эффективности производства, о благополучном финансовом состоянии. В целом прибыль представляет собой конечный финансовый результат, характеризующий производственно-хозяйственную деятельность всего организации, то есть составляет основу экономического развития организации [22, 13, 24]. 

Прибыль получается, как разность между суммой доходов и расходов, полученных от разных хозяйственных операций. Именно поэтому она характеризует конечный финансовый результат деятельности организаций. Рост прибыли создает финансовую основу для осуществления расширенного воспроизводства организации и удовлетворения социальных и материальных потребностей учредителей, и работников. За счет нее выполняется часть обязательств перед бюджетом, банками и другими организациями [49, с. 201].

 Таким образом, прибыль становится важнейшим показателем для оценки производственной и финансовой деятельности организации. Она характеризует сметы его деловой активности и финансовое благополучие. За счет отчислений от прибыли в бюджет формируется основная часть финансовых ресурсов государства, региональных и местных органов власти, и от их увеличения в значительной мере зависят темпы экономического развития страны, отдельных регионов, приумножения общественного богатства и, в конечном счете, – повышение жизненного уровня населения. Главное предназначение прибыли в условиях рынка – отражение эффективности производственно-сбытовой деятельности организации. Это обусловлено тем, что в величине прибыли должно находить отражение соответствие индивидуальных затрат организации, связанных с производством и реализацией своей продукции и выступающих в форме себестоимости, общественно необходимых затрат, косвенным выражением которых должна явиться цена изделия. Увеличение прибыли в условиях стабильности оптовых цен свидетельствует о снижении индивидуальных затрат организации на производство и реализацию продукции. 
В современных условиях повышается значение прибыли как объекта распределения, созданного в сфере материального производства чистого дохода между организациями и государством, различными отраслями народного хозяйства и организациями одной отрасли, между сферой материального производства и непроизводственной сферой, между организациями и его работниками. Работа организации в условиях рыночной экономики связана с повышением стимулирующей роли прибыли [52, с. 185]. 

Использование прибыли в качестве основного оценочного показателя способствует росту объема производства и реализации продукции, повышению его качества, улучшению использования имеющихся производственных ресурсов. Усиление роли прибыли обусловлено также действующей системой ее распределения, в соответствии с которой повышается заинтересованность организаций в увеличении не только общей суммы прибыли, но и особенно той ее части, которая остается в распоряжении организации и используется в качестве главного источника средств, направляемых на производственное и социальное развитие, а также на материальное поощрение работников в соответствии с качеством затраченного труда [19, c. 330]. 

Ведущее значение прибыли в качестве финансового показателя предпринимательской деятельности организации вместе с тем не означает его уникальности. Анализ стимулирующей роли прибыли показывает, что в отдельных хозяйствующих субъектах преобладает стремление извлечь высокую прибыль в целях увеличения фонда оплаты труда в ущерб производственному и социальному развитию коллектива.

 В ряде случаев рост прибыли обусловлен необоснованным повышением цен на продукцию. Поэтому прибыль должна играть решающую роль в стимулировании дальнейшего повышения эффективности производства, усиления материальной заинтересованности работников в достижении высоких результатов деятельности своего организации. Дальнейшее усиление распределительной и стимулирующей роли прибыли связано с совершенствованием механизма ее формирования и распределения. 

На организации различают несколько видов прибыли [14, с. 223]: 

- прибыль от продаж – это прибыль, получаемая в результате производства и продажи продукции, работ промышленного характера, она представляет собой разницу между реализованной продукцией и ее себестоимости; 

- прибыль от прочих операций образуется в результате продажи организациям неиспользуемых основных фондов, сверхнормативных материальных ценностей, а также прочих операций. Она определяется по разности выручки и затрат, связанных с этими операциями;

 - прибыль, образуемая в результате операций с ценными бумагами, валютой и другими видами деятельности, не связанными непосредственно с производством и реализацией продукции и услуг, а именно прибыль (убытки) от эксплуатации жилых зданий, клубов; полученные (уплаченные) штрафы, пени; прибыль по операциям прошлых лет; поступления от ранее списанных безнадежных долгов и другие; - валовая прибыль – это общая сумма дохода, образуемого на организации за вычетом управленческих и коммерческих расходов;

 - прибыль, оставшаяся в распоряжении организации, составляет чистую прибыль. 
Таким образом, прибыль – это обобщающий показатель для деятельности организации, в котором отражаются и рост объема производства, и повышение качества продукции, и сокращение затрат. Прибыль формируется путем сложения поступлений доходов, поступивших на организация, и вычета из них соответствующих расходов и отчислений. Прибыль, которая учитывает все результаты производственно-хозяйственной деятельности организации, называется валовой прибылью. Она включает прибыль от продажи продукции (работ, услуг), прибыль от прочих операций. Кроме того, различают прибыль, облагаемую налогом, и прибыль, не облагаемую налогом. Налогообложение прибыли в Российской Федерации установлено 25 главой Налогового кодекса РФ (далее НК РФ), введенной в действие с 1 января 2002 года. Изменилось определение объекта налогообложения – то есть налогооблагаемой прибыли. Объектом налогообложения по налогу на прибыль организаций согласно НК РФ является прибыль, полученная налогоплательщиком. Ставка налога на прибыль до 01.01.2009 года составляла 24 %, с 01.01.2009 года – 20 %. После формирования прибыли организация производит уплату налогов, а часть оставшейся прибыли в распоряжении организации, т. е. после уплаты налога на прибыль, называется чистой прибылью. Расчет прибыли и отчислений из прибыли производится следующим способом (рисунок 1.1). 
Чистая прибыль представляет собой разность между валовой прибылью и налоговыми платежами за счет нее. Этой прибылью организация может распоряжаться по собственному усмотрению, например, направлять на производственное развитие, социальное развитие, поощрение работников и дивиденды по акциям. Нераспределенная прибыль, оставшаяся в распоряжении организации, направляется на увеличение собственного капитала фирмы и может быть перераспределена в резервный фонд – фонд непредвиденных потерь, убытков, накопительный фонд – формирование средств для производственного развития, фонд потребления – средства для премирования сотрудников и оказания материальной помощи. Следует отметить, что порядок распределения является добровольным и не регламентирован законодательно, как было ранее [8, с. 134]. 













Рисунок 1.1- Схема формирования прибыли хозяйствующего субъекта [12, с. 303]

Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности организации получают законченную денежную оценку в системе показателей финансовых результатов. Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности организации представлены в отчете о финансовых результатах. Основными показателями прибыли, используемой для оценки производственно-хозяйственной деятельности, выступаю: валовая прибыль, прибыль от реализации выпускаемой продукции, налогооблагаемая прибыль, прибыль, остающаяся в распоряжении организации, или чистая прибыль (рисунок 1.2). 

Главное предназначение прибыли в современных условиях хозяйствования – отражение эффективности производственно-сбытовой деятельности организации. Это обусловлено тем, что в величине прибыли должно находить отражение соответствие индивидуальных затрат организации, связанных с производством и реализацией своей продукции и выступающих в форме себестоимости, общественно необходимых затрат, косвенным выражением которых должна явиться цена изделия [19, c.78]. 

Увеличение прибыли в условиях стабильности оптовых цен свидетельствуют о снижении индивидуальных затрат организации на производство и реализацию продукции. Как важнейшая категория рыночных отношений, прибыль выполняет определенные функции. Во-первых, прибыль характеризует конечный финансовый результат предпринимательской деятельности организации [25, с. 102]. 

Она является показателем, наиболее полно отражающим эффективность производства, объем и качество произведенной продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Показатели прибыли являются важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности организации. Они характеризуют степень его деловой активности и финансового благополучия. По прибыли определяется уровень отдачи авансированных средств и доходность вложений в активы организации. Прибыль оказывает также стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства [21, с. 94]. 

Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Ее содержание состоит в том, что прибыль одновременно является финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов организации. Реальное обеспечение принципа самофинансирования определяется полученной прибылью. 

Доля чистой прибыли, оставшейся в распоряжении организации после уплаты налогов и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирования расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития организации, материального поощрения работников. Рост прибыли определяет рост потенциальных возможностей организации, повышает степень его деловой активности, создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения проблем социальных и материальных потребностей трудовых коллективов [53, с. 177].

 Она позволяет осуществлять капитальные вложения в производство (тем самым, расширяя и обновляя его), внедрять нововведения, решать социальные проблемы на организации, финансировать мероприятия по его научно-техническому развитию. 

Помимо этого, прибыль является важным фактором в оценке потенциальным инвестором возможностей компании, служит показателем эффективного использования ресурсов, т.е. необходима для оценки деятельности фирмы и ее возможностей в будущем. В-третьих, прибыль является одним из источников формирования бюджетов разных уровней [9, 10]. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими доходными поступлениями используется для финансирования и удовлетворения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных инвестиционных, социальных и других программ, принимает участие в формировании бюджетных и благотворительных фондов. За счет прибыли выполняется также часть обязательств организации перед бюджетом, банками, другими организациями и организациями [51, c. 112].  

Так как прибыль – важнейший показатель, характеризующий финансовый результат деятельности организации, то в увеличении прибыли заинтересованы все участники производства. Чтобы управлять прибылью, необходимо раскрыть механизм ее формирования, определить влияние и долю каждого фактора ее роста или снижения. К экстенсивным относятся факторы, которые отражают объем производственных ресурсов, их использование по времени (изменение продолжительности рабочего дня, коэффициента сменности оборудования и др.), а также непроизводственное использование ресурсов (затраты материалов на брак, потери из-за отходов). К интенсивным относятся факторы, отражающие эффективность использования ресурсов или способствующих этому (например, повышение квалификации работников, производительности оборудования, внедрение прогрессивных технологий). Факторы, влияющие на прибыль, могут классифицироваться по разным признакам (рисунок 1.3). 







Рисунок 1.2 – Экономические факторы, влияющие на величину прибыли [26, с. 211]
Важным фактором, влияющим на величину прибыли от продажи продукции, является изменение объема производства и реализации продукции. Падение объема производства при экономических условиях, не считая ряда противодействующих факторов, как, например, роста цен, неизбежно влечет сокращение объема прибыли. Отсюда вытекает вывод от необходимости принятия неотложных мер по обеспечению роста объема производства продукции на основе технического обновления и повышения эффективности производств. В процессе осуществления производственной деятельности организации, связанной с производством, реализацией продукции и получением прибыли, эти факторы находятся в тесной взаимосвязи и взаимозависимости [37, с. 77]. 

Таким образом, можно сделать вывод, что одни и те же элементы процесса производства, именно средства труда, предметы труда и труд, рассматриваются, с одной стороны, как основные первичные факторы увеличения объема промышленной продукции, а с другой – как основные первичные факторы, определяющие издержки производства. 
1.2
Теоретические основы управления финансовыми результатами
Функционирование любого коммерческого организации нацелено на получение прибыли. Управление прибылью организации - это процесс целенаправленного воздействия субъекта на объект для достижения определенных финансовых результатов.

Метод управления прибылью организации - это способ воздействия субъекта управления на объект для достижения определенного результата. Теоретическая основа методов управления требует глубокой и тщательной проработки, поскольку неправильное их использование может привести к серьезным отрицательным последствиям.

Существует несколько подходов к классификации методов управления прибылью организации. Анализ совокупности существующих методов позволяет сгруппировать их по следующим видам. 















Рисунок 1.3 -   Методы управления прибылью организации [36, с. 211]
При применении вышеперечисленных методов наибольший эффект будет достигнут в том случае, когда каждый метод будет усиливать и дополнять предыдущий. 

Экономические методы управления прибылью организации — это система мероприятий, которая при помощи экономических рычагов и стимулов направляет деятельность компании в нужное для общества направление, тем самым, оказывая косвенное влияние на производство. Система данных методов управления прибылью использует все хозяйственные рычаги: экономическое стимулирование, налоги, ценовую политику и т.д. Эти рычаги должны полностью охватывать объект управления, то есть использоваться комплексно и системно. 

Организационно-распорядительные методы управления прибылью организации основываются на правах и ответственности людей. В данных методах предполагается использовать власть руководителей и ответственность подчиненных. В эти методы входят разные способы воздействия субъектом на объект при помощи влияния силы и власти – законов, инструкций, приказов, распоряжений и др. Они определяют права и обязанности каждого руководителя и подчиненного, а также каждого уровня и звена управления. 

Чтобы работа системы была наиболее результативной, необходимо выполнение двух условий: ответственность и согласованность прав на каждом уровне управления. Социально-психологические методы управления прибылью на организации основываются на фундаменте нравственных ценностей общества, а так же на отношении к личности [7, c.22]. 

Как отмечают Овчинникова О.А., Парушина Н.В. [37, с. 78], рост знаний, навыков и умений сотрудников приводит к большей работоспособности персонала организации и косвенно влияет на увеличение прибыли. Объектами управления с помощью этих методов выступают: 

- личностные характеристики работников; 

- порядок организации труда; - метод создания рабочих мест; 

- наличие и использование информационного обеспечения; 

- порядок подбора, подготовки и переподготовки штатных единиц; 

- микроклимат коллектива;

 - социально-бытовые условия работников; 

- система побуждения работников к заинтересованности своего труда; 

- развитие инфраструктуры региона в целом. 

При использовании этих методов оценке подлежат социально-психологический климат коллектива и его влияние на отдельных работников. Для оценки используют разные методы: анкетирование, психологические тесты, наблюдения и др. Также разрабатывают различные мероприятия, направленные на развитие социально-психологических отношений внутри коллектива [39, с. 155]. 

К ним относятся всевозможные психологические тренинги; лекции для руководителей, направленные на овладение методов управления коллективом; уроки подготовки коллектива к приему методов воздействия со стороны руководителя. 

Методы управления прибылью организации можно выбирать. Выбор метода зависит:

 - от цели бизнеса; 

- от масштабов организации, его обеспеченности материальными и трудовыми ресурсами; 

- от уровня подготовки кадров; 

- от политики государства [35, с. 144].

Таким образом, можно сделать вывод, что прибыль является главной движущей силой рыночной экономики, основным побудительным мотивом деятельности предпринимателе, оказывает опосредованное влияние на благосостояние персонала. Высокая роль прибыли в развитии организации и обеспечении интересов его собственников и персонала определяют необходимость эффективного и непрерывного управления ею.

Управление прибылью, должно представлять собой процесс выработки и принятия управленческих решений по всем основным аспектам ее формирования, распределения и использования.

Метод операционного левериджа применяется в финансовом менеджменте в процессе управления прибылью организации (валовой прибылью). 
Расчет операционного левереджа можно продемонстрировать на примере формулы, предлагаемой Ченг Ф. Ли, Джозеф И. Финнерти: DOL = (выручка от продаж – переменные издержки) / (выручка от продаж – переменные издержки – постоянные издержки). 

Мерой величины операционного «рычага» является степень процентного увеличения дохода до выплаты процентов и налогов при данном процентном увеличении выручки от продаж. Этот показатель известен как сила операционного «рычага». Чем больше удельный вес постоянных издержек в сумме операционных издержек, тем больше сила этого рычага [10, с. 243]. Позиция российских специалистов представлена в таблице 1.1.

Таблица 1.1 – Определение операционного левериджа
	Автор
	Определение
	Порядок расчета

	1
	2
	3

	Гаврилова А.Н.
	Анализируя возможность влияния структуры затрат на прибыль, необходимо рассмотреть силу воздействия операционного (производственного) рычага (СВОР) – отношение темпа изменения операционной прибыли (ТПпр) к темпу изменения объёма продаж (ТВн.е.) [12, с.388]
	СВОР = ТПпр/ТВн.е.

	Ионова А.Ф., Селезнева Н.Н.
	Операционный (производственный) рычаг отражает взаимосвязь между совокупной выручкой организации, его валовым доходом и расходами производственного характера. Экономический смысл операционного рычага – показать степень чувствительности валового дохода организации к колебаниям объема производства. Для организаций с высоким уровнем эффекта операционного рычага незначительное изменение объема производства может сопровождаться существенным варьированием валового дохода. Значение показателя непостоянно и зависит от уровня объема производства, с чего начинается отсчет [28, с. 178]
	ЭОР = Тп / То, где Тп – темп изменения прибыли, %; То – темп изменения объема реализации в натуральных единицах, %

	Ковалев В.В.
	Под производственным, или операционным, левереджем понимается некая характеристика условно-постоянных расходов производственного характера в общей сумме текущих затрат фирмы как фактор колеблемости ее финансового результата, в качестве которого выбран показатель операционной прибыли [5. С. 526]. Известны три меры операционного левериджа: - доля условно постоянных затрат производственного характера в общей сумме затрат (DOLd); - отношение чистой прибыли к материальным условно- постоянным затратам производственного характера (DOLp); - отношение темпа изменения прибыли до вычета процентов и налогов к темпу изменения объема реализации в натуральных единицах (DOLr) [20, с. 527,528]
	DOLr = TEBIT/TQ, где TEBIT – темп изменения прибыли до вычета процентов и налогов, %; TQ – темп изменения объема реализации, %


Продолжение таблицы 1.1

	1
	2
	3

	Стоянова Е.С.
	Действие операционного (производственного, хозяйственного) рычага проявляется в том, что любое изменение выручки от реализации всегда порождает более сильное изменение прибыли [37, с. 191]
	Сила воздействия операционного рычага = (Δваловая маржа/прибыль)/(ΔК/К), где К – физический объем реализации. Сила воздействия операционного рычага = валовая маржа / прибыль

	Бланк И.А.
	Конкретное соотношение прироста суммы операционной прибыли и суммы объема реализации, достигаемое при определен- ном коэффициенте операционного левериджа, характеризуется показателем «эффект операционного левереджа» [6, с. 269]
	Эол = ΔВОП /ΔОР, где ΔВОП – темп прироста валовой операционной прибыли, %; ΔОР – темп прироста объема реализации продукции, %


На основе данных, представленных в таблице, можно сделать вывод о том, что большинство авторов оценивают операционный леверидж, используя соотношение между изменением операционной прибыли и объемом продаж. Следовательно, операционный леверидж рассматривается как коэффициент эластичности операционной прибыли. Изменение операционного левериджа связано с изменением структуры затрат. При отсутствии постоянных затрат операционный рычаг равен 1. Чем больше доля постоянных затрат в общей их сумме, тем выше будет значение операционного левериджа. Таким образом, с ростом постоянных затрат операционная прибыль становится все более чувствительной к факторам операционного риска [47, с. 12].
В целом, изучив формирование доходов и расходов организации, пришли к выводу, что путем сопоставления доходов и расходов формируется чистая прибыль организации, важный показатель с помощью которого определяются показатели рентабельности, от наличия чистой прибыли зависит эффективность деятельности организации в целом.
2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА СХПК «ЗАРЕЧНЫЙ» 
2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации

Глазовский район образован 15 июля 1929 года. Расположен в северной части Удмуртской Республики и граничит на севере с Кировской областью, на востоке – с Балезинским, на юге – с Красногорским, на юго-западе – Юкаменским и на западе – Ярским районами. Районным центром является город Глазов, через который проходит железная дорога сообщением Пермь – Киров. Протяженность района с севера на юг составляет 70 км и с востока на запад – 40 км. Общая площадь района в административных границах составляет 2159 кв.км.

В Глазовском районе осуществляет свою деятельность СХПК «Заречный». Компания "СХПК "ЗАРЕЧНЫЙ" зарегистрирована 1 ноября 2002 года, регистратор — Межрайонная ИФНС №2 по УР. 
Полное наименование — Сельскохозяйственный производственный кооператив "Заречный". Компания находится по адресу: 427601, Удмуртская  Республика, Глазовский район, д. Верхняя Богатырка. 
Основным видом деятельности является: "Растениеводство в сочетании с животноводством (смешанное сельское хозяйство)". 
Основная отрасль компании: "Мясное и молочное скотоводство". Должность руководителя компании — председатель.
 Организационно-правовая форма (ОПФ) — производственные кооперативы. Тип собственности — частная собственность.
Кооператив создан и действует в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации, Законом «О производственных кооперативах» №41-ФЗ от 08.05.1996 г., Законом «О сельскохозяйственной кооперации» №193-ФЗ от 08.12.1995 г. (далее ФЗ «О сельскохозяйственной кооперации») и положениями Устава кооператива.  В колхозе объединяются имущественные паевые взносы в виде денежных средств, земельных участков, земельных и имущественных долей, и другого имущества граждан, которые передаются в паевой фонд кооператива. Для обеспечения деятельности колхоза за счет имущественных паевых взносов Членов и Ассоциированных членов, образуется паевый фонд колхоза. В организации имеется уставный капитал, на конец 2015г. он составляет 4756 тыс. руб.
Кооператив является юридическим лицом – коммерческой организацией, имеет в собственности обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

Кооператив имеет самостоятельный баланс, расчетный, валютный и иные счета в банковских учреждениях, печати, штампы, бланки со своим наименованием и другие реквизиты.

Кооператив формирует собственные средства за счет паевых взносов членов кооператива и ассоциированных членов кооператива, за счет собственной успешной производственной и хозяйственной деятельности, размещения своих средств в банках.

Для осуществления своей деятельности Кооператив формирует - паевый фонд в размере 4755849 руб. Паевый фонд формируется из обязательных паевых взносов основных членов кооператива в размере 25 тыс. руб. с каждого. Членом кооператива сразу же после приема в Кооператив должна быть уплачена часть обязательного паевого взноса в размере 10 %. Остаток выплачивается равными долями в течении года со дня вступления в кооператив. Допускаются досрочные выплаты всего паевого взноса.

Сельскохозяйственный производственный кооператив создан гражданами на основе добровольного членства для совместной деятельности по производству, переработке и сбыту продукции, а также для выполнения иной не запрещенной законом деятельности, основанной на их личном трудовом участии.

Кооператив создан путем добровольного объединения членов пайщиков.
Лицам, желающим вступить в кооператив может быть решением общего собрания выделен кредит в целях уплаты им обязательного взноса. Порядок выделения такого кредита определяется общим собранием.
Основными видами деятельности кооператива являются:

-  производство, переработка сельскохозяйственной продукции;

- проведение торговой, закупочной и сбытовой деятельности;

- добыча в установленном порядке местного сырья и его переработка;

- оказание услуг;

- осуществление внешнеэкономической деятельности;

- иная не запрещенная законом деятельность.
2.2 Организационное устройство и структура управления организации

Структура управления - это упорядоченная совокупность взаимосвязанных управленческих подразделений и отдельных должностей, находящихся между собой в устойчивых отношениях, обеспечивающих их функционирование и развитие как единого целого.
Структура управления организацией должна быть ориентирована на реализацию её стратегии. Так как периодически стратегия и планы меняются, то и структура управления требует адекватных изменений. В условиях усложняющего экономического развития, требующего нестандартных решений, все больше проявляется конфликт между сложившимися схемами управления и по существу новыми объектами управления или между традиционными, рационалистическим и предпринимательским, новаторским стилем управления. Создание систем управления, позволяющих раскрыть творческую инициативу на всех иерархических уровнях, является в настоящее время главной целью реорганизации фирм, и осуществляется это прежде всего на основе определения новых приоритетов в развитии организации.

Управление кооперативом осуществляет председатель СХПК «Заречный» Богданов Николай Леонидович. На рисунке 2.1 отразим структуру управления кооператива.







Рисунок 2.1 - Схема структуры управления СХПК «Заречный» 

Управление СХПК «Заречный» осуществляют следующие органы: Общее собрание (является Высшим органом управления Кооператива и полномочно решать любые вопросы, касающиеся деятельности кооператива, в том числе отменять или подтверждать решения правления и наблюдательного совета Кооператива), правление, председатель правления производит открытие Общего собрания кооператива, знакомит с повесткой собрания, наблюдательный совет. Исполнительными органами управления являются: правление во главе с Председателем Кооператива (правление избирается на пятилетний срок в количестве трех человек), Председатель кооператива, является одновременно председателем правления. Органом, контролирующим работу правления Кооператива, является Наблюдательный совет Кооперативов (ревизионная комиссия), который избирается на три года, количественный состав – три человека. Кооператив ведет книги протоколов, содержащие все решения органов управления Кооператива.

В подчинении председателя кооператива: главный инженер, главный бухгалтер, главный агроном, главный зоотехник.

Организационная структура СХПЗ «Заречный» представляет собой количественный состав подразделений и их пропорции в главных, дополнительных и вспомогательных отраслях хозяйства и формы взаимосвязи на каждой ступени организации производства. Элементами производственной структуры предприятия являются отрасли животноводства, растениеводства, а также отрасли подсобного и вспомогательного производства. Производственная структура СХПК «Заречный» представлена на рисунке 2.2.

















Рисунок 2.2 - Производственная структура СХПК «Заречный»

В растениеводстве производство основано на возделывании растений и использовании почвы как среды обитания и питательной среды для этих растений. В животноводстве процесс производства базируется на выращивании животных, использовании их жизненных функций. С землей, качеством почвы, животноводства связано в основном через производство кормов.

Основная продукция вырабатываемая отделом животноводства это молоко и приплод. Основная часть молока реализуется на сторону, а небольшая часть молока остается в хозяйстве на выпойку телятам.

В растениеводстве основная часть продукции обеспечивает выращивание зерновых культур.
2.3 Основные экономические показатели деятельности организации и показатели, характеризующие ее финансовое состояние и платежеспособность

Результаты хозяйственной деятельности сельскохозяйственных организаций во многом зависят от природно-климатических условий. Поэтому для получения правильных выводов о результатах хозяйственной деятельности показатели текущего года должны сопоставляться не только с прошедшим годом, как это делается на промышленных организациях, но и со средними данными за предшествующие 3–5 лет. В нашем случае сопоставляются данные за последние 3 года. В таблице 2.1 представлены основные показатели деятельности СХПК «Заречный» за 2013, 2014 и 2015 года. 

Таблица 2.1 – Основные показатели деятельности организации
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Производственные показатели: 

1. Произведено продукции, ц:

    Озимые зерновые

    Яровые зерновые

    Молоко
	730

4216

5689
	795

6587

6315
	810

9113

7471
	110,9

216,1

131,3


Продолжение таблицы 2.1

	1
	2
	3
	4
	5

	2.Площадь с.-х. угодий, га 

    в т.ч. 

    Пашни

    Сенокосы

    Пастбища
	2312

1992

102

218
	2312

1992

102

218
	2312

1992

102

218
	100

100

100

100

	3.Урожайность с 1 га, ц:

    Озимые зерновые

    Яровые зерновые
	5,2

8,4
	5,8

10,9
	6,8

12,7
	130,7

151,1

	4. Наличие КРС,

В т.ч. коровы
	421

165
	428

172
	434

178
	103,08

107,8

	Б. Экономические показатели:

4. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

     в т.ч. с.-х. продукции
	14791

14154
	16855

16379
	20500

19875
	138,5

140,4

	5. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

    в т.ч. с.-х. продукции
	16214

15844
	16917

16342
	21259

20634
	131,1

130,2

	6. Прибыль (убыток) от продажи 

(+,-), тыс. руб.
	- 1423
	- 62
	- 759
	-

	7. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.
	96
	926
	617
	642,7

	8. Чистая прибыль (убыток) (+), тыс. руб.
	66
	926
	617
	934,8

	9. Уровень рентабельности деятельности, %

в.т.ч. от продажи с.-х. продукции
	-9,6

-11,9
	-0,04

0,22
	-3,7

-3,7
	-

-


В представленной таблице к основным производственным показателям отнесены: производство продукции, а именно зерновых культур и молока; площадь сельскохозяйственных угодий и урожайность. Производство всей ранее перечисленной продукции растет. Площадь сельскохозяйственных угодий хозяйства на протяжении всех трех лет остается неизменной. Урожайность зерна с 1 га увеличилась и в 2015 году составила 12,7 и 6,8 ц/га яровых и озимых культур соответственно. 

По экономическим показателям данной таблицы мы наблюдаем, что за 2013-2015 гг. наблюдается тенденция увеличения выручки, в 2015 году по сравнению с 2013 годом выручка в СХПК «Заречный» увеличилась на 5709 тыс. руб. (на 38,5%). Несмотря на это в СХПК «Заречный» высокое значение себестоимости продукции, что связано с высокой долей материальных затрат (семена на посадку зерновых культур, корм животным). Преобладающее значение себестоимости продукции наблюдается за все анализируемые периоды. Наряду с этим в СХПК «Заречный» за все периоды деятельность организации по основной деятельности убыточна, также это можно увидеть по показателю рентабельности, который во всех анализируемых периодах принимает отрицательное значение. 
Лишь за счет осуществления прочей деятельности (продажа неиспользуемого оборудования, сдача помещений и земель в аренду) на конец отчётного периода в СХПК «Заречный» наблюдается чистая прибыль от осуществления финансово хозяйственной деятельности. В динамике видим, что чистая прибыль организации увеличилась в 2015г. до 617 тыс. руб., но по отношению к 2014г.  Чистая прибыль снизилась на 309 тыс. руб.

Обеспеченность сельскохозяйственных организаций основными средствами производства и эффективность их использования – важные факторы, от которых зависят результаты хозяйственной деятельности, в частности качество, полнота и своевременность выполнения сельскохозяйственных работ, а, следовательно, и объем производства продукции, ее себестоимость, финансовое состояние организации.

Обобщающими показателями обеспеченности организации основными производственными фондами является фондообеспеченность – это отношение стоимости основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения в расчете на 100 га с/х угодий. А также фондовооруженность – это отношение среднегодовой стоимости основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения к среднегодовому числу работников, фондоемкость – это показатель, обратный фондоотдаче; характеризует стоимость производственных основных фондов, приходящуюся на 1 руб. продукции. Основные показатели, характеризующие уровень обеспечения и использования основных производственных фондов, показатели эффективности использования трудовых, земельных, материальных ресурсов, а также показатели эффективности использования капитала представлены в таблице 2.2.
Таблица 2.2 – Показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб. 
	13242
	12682
	13618,5
	102,84

	2. Фондообеспеченность, тыс. руб.
	5,72
	5,48
	5,89
	102,9

	3. Фондовооруженность, тыс. руб.
	315,29
	288,23
	302,63
	95,99

	4. Фондоемкость, руб.
	0,90
	0,75
	0,66
	74,20

	5. Фондоотдача, руб.
	1,12
	1,33
	1,51
	134,77

	6. Рентабельность использования основных средств, %
	0,50
	7,30
	4,53
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	7. Затраты труда, тыс. чел.-час. 

в т.ч. в растениеводстве
	82,74
	86,68
	88,70
	107,20

	8. Производительность труда, тыс. руб., 

в т.ч. в растениеводстве
	145,69
	165,57
	214,00
	146,89

	9. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	5156,98
	6417,84
	7481,70
	145,08

	10. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	2,87
	2,63
	2,74
	95,53

	Г. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	12. Материалоотдача, руб.
	0,95
	0,98
	0,99
	103,58

	13. Материалоемкость, руб.
	1,05
	1,02
	1,01
	96,54

	14. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,00
	0,05
	0,03
	698,66

	15. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции, руб.
	1,10
	1,00
	1,04
	94,60

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	16. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	0,25
	3,45
	2,02
	-

	
[image: image1]17. Рентабельность собственного капитала, %
	0,38


	5,10

	3,3
	-

	
	
	
	
	

	18. Рентабельность вне оборотных активов, %
	0,49
	7,66
	4,07
	-

	19. Рентабельность оборотных активов, %
	0,51
	6,29
	4,0
	-


Среднегодовая стоимость основных средств организации увеличилась незначительно - на 2,84%. Увеличение производственных фондов – положительный факт, так как в результате увеличивается объём производства. Фондообеспеченность увеличилась на 2,9%, то есть в 2015 году на 100 га сельскохозяйственных угодий приходится 13618,5 тыс. руб., а в 2013 году 13242 тыс. руб. Фондовооруженность снизилась на 4,01%, то есть в 2015 году на одного человека приходится 302,63 тыс. руб. Это произошло, потому что стоимость основных средств увеличилась всего лишь на 376,5тыс. руб., а численность работников возросла на 2 человека. Следовательно, у организации не получается расширять свою материально-производственную базу, так как рост фондовооруженности отражает замещение живого труда техникой, ликвидацию ручных процессов, повышение степени механизации и комплексной механизации производства. 

Главными стоимостными показателями эффективности использования основных производственных фондов являются фондоотдача и фондоемкость продукции. 

Фондоотдача показывает, сколько продукции сельского хозяйства в денежном выражении получено на единицу стоимости основных производственных фондов. За анализируемый период данный показатель увеличился на 34,77 %, что расценивается положительно.
Обратным показателем фондоотдачи выступает фондоемкость. Она показывает, сколько основных средств в стоимостном выражении было израсходовано на производство единицы стоимости продукции. Таким образом, в 2015 году этот показатель сократился на 25,8%, что также является положительной тенденцией. Рентабельность использования основных фондов увеличилась до 4,53%. 

Материалоемкость – это показатель, который отражает расход материалов на 1 рубль изготовленной продукции. В данном хозяйстве этот показатель имеет тенденцию к снижению (на 3,46%), что является положительным фактом. Соответственно обратный ей показатель - материалоотдача увеличивается (на 3,58%). Прибыль на 1 руб. материальных затрат в 2015 году составила 0,03 руб. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции имеют положительную тенденцию к снижению, за анализируемый период затраты снизились на 3,4%.
Рассчитав показатели рентабельности СХПК «Заречный», можно сделать вывод о том, что в 2015 г. по всем показателям рентабельность значительно повышается по сравнению с 2013 г.

Рентабельность совокупного капитала составляет в 2013г. – 0,25%, в 2014г. – 3,45%, в 2015г. – 2,02%. Рентабельность собственного капитала увеличилась за 3 года на 2,92 %. Рентабельность внеоборотных активов увеличилась на 3,58 %, а рентабельность оборотных активов увеличилась на 3,49%.

Денежные средства – наиболее ликвидная часть текущих активов – являются составляющей оборотного капитала. К денежным средствам относятся деньги в кассе, на расчетных, текущих, специальных, валютных и депозитных счетах.

Анализ денежных средств и управление денежными потоками включает в себя расчет времени обращения денежных средств (финансовый цикл), анализ денежного потока, его прогнозирование, определение оптимального уровня денежных средств, составление бюджетов денежных средств и т.п.

Основным источником информации для проведения анализа взаимосвязи прибыли, движения оборотного капитала и денежных средств является баланс, отчет о движении денежных средств.

Отчет о движении денежных средств – это документ финансовой отчетности, в котором отражаются поступление, расходование и нетто-изменения денежных средств в ходе текущей хозяйственной деятельности, а также инвестиционной и финансовой деятельности за определенный период. 

Отчет о движении денежных средств традиционно состоит из трех разделов, отражающих различные направления деятельности организации:

· Движение денежных средств по текущей деятельности отражает денежные потоки, сгенерированные в процессе осуществления основной деятельности, приносящей доход.

· Движение денежных средств по инвестиционной деятельности показывает денежные потоки, связанные с изменением состава ресурсов (основных средств, производственных активов), предназначенных для создания дохода в будущем. 

· Движение денежных средств по финансовой деятельности описывает денежные потоки, связанные с формированием капитала организации.

Для осуществления анализа движения денежных средств в исследуемой организации воспользуемся данными таблицы 2.3.

Таблица 2.3 – Движение денежных средств организации, тыс. руб.

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	1. Остаток денежных средств на начало отчетного периода
	26
	15
	142
	546,1

	1. Поступление денежных средств – всего 
	18066
	17329
	21645
	119,8

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	16066

-

2000
	15889

240

1200
	20375

270

1000
	126,8

-

50,0

	2. Расходование денежных средств – всего
	18077
	17202
	21690
	119,9

	в том числе:

а) в текущей деятельности

б) в инвестиционной деятельности

в) в финансовой деятельности
	15206

1277

1594
	14781

623

1798
	17820

2354

1516
	117,1

184,3

95,1

	3. Чистые денежные средства – всего
	- 11
	127
	- 45
	-

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	860

- 1277

406
	1108

- 383

- 598
	2555

- 2084

 - 516
	297,09

-

-

	4. Остаток денежных средств на конец года
	15
	142
	97
	646,6


Из данных таблицы видно, что за анализируемый период остаток денежных средств вырос на 82 тыс. руб. Денежные средства поступают от всех видов деятельности.

Текущая деятельность СХПК «Заречный» связана с основной деятельностью, т.е. производством сельскохозяйственной продукции.

Инвестиционная деятельность - это деятельность, связанная с инвестициями (капитальными вложениями) в земельные участки, здания и иную недвижимость, в оборудование, нематериальные и другие внеоборотные активы, а также деятельность, связанная с продажей объектов инвестиций; осуществление долгосрочных финансовых вложений в другие организации, выпуск ценных бумаг долгосрочного характера и т.п.  Если анализировать отчет о движении денежных средств СХПК «Заречный», то инвестиционная деятельность организация связана с приобретением и продажей внеоборотных активов.
Финансовая деятельность - это деятельность организации, связанная с операциями с краткосрочными ценными бумагами, предоставлением займов на срок менее 12 месяцев, выпуском облигаций и иных ценных бумаг краткосрочного характера и т.п. Финансовая деятельность СХПК «Заречный» связана с привлечением кредитов и займов.
Наибольший рост расходования денежных средств наблюдается в инвестиционной деятельности организации – 84,3 %, что связано с обновлением материально технической базы.

Остаток денежных средств СХПК «Заречный» в 2015г. составляет 97 тыс. руб.

 Финансовое состояние организации – это совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов. Оценка финансового состояния организации позволяет выявить финансовые возможности организации, которые определяются прежде всего наличием у него собственного капитала. Необходимо оценить какой суммой собственного капитала располагает организация и в какие активы вложен собственный капитал. Определение структурных показателей источников формирования активов позволяет оценить степень зависимости организации от заемных источников.

Для оценки устойчивости финансового состояния организации используется целая система показателей, характеризующих изменения:
- структуры капитала организации по его размещению и источникам образования;
- эффективности и интенсивности его использования;

- платежеспособности и кредитоспособности организации;
- запаса его финансовой устойчивости.

В процессе оценки финансового состоянии необходимо оценить показатели ликвидности, платежеспособности и финансовую устойчивость организации. Данные показатели приведены в таблице 2.4, они рассчитаны на основании бухгалтерского баланса СХПК «Заречный». 

Таблица 2.4 – Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	Темп роста 2015 г. в % к 2013 г.

	
	
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	1,95
	2,14
	1,47
	75,26

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ (0,2÷0,5)
	0,02
	0,01
	0,00
	10,97

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	0,18
	0,10
	0,14
	79,23

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	______
	6 316
	7 829
	4 929
	78,04

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	8 122
	9 291
	6 118
	75,33

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:

а) собственных оборотных средств
	_______
	-  5 670
	-5 629
	- 9 484
	-

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	-   3 864
	-   4 167
	-  8 295
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,66
	0,68
	0,61
	92,68

	8.Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	0,52
	0,47
	0,64
	123,22

	9.Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	0,36
	0,43
	0,26
	72,81

	10.Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	0,53
	0,58
	0,34
	64,90

	11.Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	1,94
	2,11
	1,57
	81,16

	12.Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	1,52
	1,47
	1,64
	107,90


Анализ ликвидности показывает, есть ли у данной организации достаточно необходимых средств для покрытия краткосрочных кредитов. Для анализа используются три коэффициента ликвидности. Коэффициенты ликвидности – финансовые показатели, рассчитываемые на основании отчётности организации (бухгалтерский баланс) для определения способности организации погашать текущую задолженность за счёт имеющихся текущих (оборотных) активов. 

Ликвидность – характеризует способность организации выплачивать краткосрочные долговые обязательства или иначе – способность удовлетворять претензии по текущим (краткосрочным, т.е. в срок до 1 года) обязательствам. 

Коэффициент текущей ликвидности показывает, достаточно ли у организации средств, которые могут быть использованы для погашения краткосрочных обязательств. На протяжении всего анализируемого периода данный коэффициент снижается. 

Нормальным считается значение коэффициента абсолютной ликвидности более 0,2. Чем выше показатель, тем лучше платежеспособность организации. С другой стороны, высокий показатель может свидетельствовать о нерациональной структуре капитала, о слишком высокой доле неработающих активов в виде наличных денег и средств на счетах. Данный коэффициент в 2015г. составил 0,001. 

Коэффициент быстрой ликвидности за анализируемый период менее 1, значение более 3 может свидетельствовать о нерациональной структуре капитала, это может быть связано с медленной оборачиваемостью средств, вложенных в запасы, ростом дебиторской задолженности. В динамике в СХПК «Заречный» наблюдается снижение коэффициента быстрой ликвидности до 0,14.

Наличие собственных оборотных средств – показатель, характеризующий чистый оборотный капитал. За анализируемый период этот показатель уменьшился на 1387 тыс. руб., на конец 2015г. данный показатель положительный, это говорит о том, что у организации достаточно собственных средств для финансирования текущей деятельности. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат составила на 01.01.2016г.а 6118 тыс. руб., в динамике видим снижение данного показателя, что создает ситуацию нехватки источников для приобретения запасов и оплаты затрат.
Коэффициент независимости показывает долю активов организации, которые покрываются за счет собственного капитала организации. За весь анализируемый период данный показатель выше нормативного значения, а на конец 2015г. показатель составляет 0,61.

Коэффициент соотношения заемных и собственных средств – показывает сколько заемных средств приходится на единицу собственного капитала. Данный коэффициент отражает структуру капитала и дает общую характеристику о финансовом состоянии. В СХПК «Заречный» этот показатель находится в пределах нормы, то есть меньше 1, но при этом в динамике отмечено увеличение коэффициента на 0,12.

Низкий коэффициент маневренности в 2015 году означает низкую финансовую устойчивость в сочетании с тем, что средства вложены в медленно реализуемые активы (основные средства), а оборотный капитал формировался за счет заемных средств. 

Рекомендуемое значение коэффициента обеспеченности собственными источниками финансирования больше 0,1. Это свидетельствует о том, что организация полностью обеспечивает свою потребность в оборотных активах за счет собственных средств и имеет абсолютную финансовую устойчивость. В 2013 году значение данного коэффициента было 0,53, а к 2014 году увеличилось до 0,58, но к 2015г. данный показатель опять снизился до 0,34. 

Экономический смысл коэффициента финансовой зависимости состоит в определении, сколько единиц общей суммы финансовых ресурсов приходится на единицу источников собственных средств. Положительной считается тенденция к снижению коэффициента финансовой зависимости. По данной организации такая тенденция не наблюдается, коэффициент находится на уровне выше нормального ограничения - 1,25. 
В целом организация финансово устойчива, хотя и имеется ряд проблем, в том числе имеется недостаток как собственных оборотных средств так и общей величины основных источников для формирования запасов и затрат, снижаются показатели ликвидности и платежеспособности за исследуемый период.
2.4 Организация финансовой работы и финансового контроля в СХПК «Заречный»

Предметом финансовой работы в СХПК «Заречный» являются:

а) финансовые отношения, а именно — построение рациональных схем отношений организации с партнерами по бизнесу и со всеми финансовыми институтами государства, как обязательной предпосылки формирования ее первичных доходов;

б) финансовые потоки, а именно — обеспечение их достаточности, своевременности и синхронизации, как обязательных предпосылок финансового равновесия организации, ее финансового благополучия.

Основные функции финансовой работы следующие: 
- Ведение управленческого учета деятельности компании, формирование регулярной управленческой отчетности.

- Разработка и внедрение корпоративных стандартов, норм, регламентов и положений по управленческому учету. Формирование учетной политики в соответствии с потребностями Компании.

- Управление денежными потоками, регламентация процедур осуществления платежей, контроль платежей в наличной и безналичной форме в порядке, определяемом внутренними документами Компании, управление кредитным портфелем компании;

- Оперативный контроль финансовых ресурсов Компании с целью их эффективного использования;

- Организация и регламентация бюджетного управления в Компании. Обеспечение процесса бюджетирования и контроля выполнения бюджета Компании. Сведение бюджетов Компании и отчетов об их выполнении. Доведение утвержденных показателей бюджетов Компании и ключевых показателей деятельности до подразделений и обеспечение оперативного контроля над их выполнением;

- Контроль над соблюдением финансовой дисциплины, своевременным и полным выполнением договорных обязательств, расходами и поступлением доходов;

- Контроль над реализацией программы капитальных вложений и инвестиций;

- Предоставление оперативной, регулярной и аналитической финансовой информации внутренним и внешним пользователям;

- Комплексный экономический и финансовый анализ деятельности Компании, разработка мероприятий по повышению эффективности управления финансами, снижению финансовых рисков и увеличению прибыльности Компании;

- Разработка предложений по ценообразованию;

- Внедрение передовых информационных систем по управлению финансами в соответствии с требованиями бухгалтерского, налогового, статистического и управленческого учета, контроль над достоверностью информации;

- Участие в организации и проведении тендеров.

В состав финансовой работы включают: финансовое планирование и бюджетирование; финансовый анализ; управление финансовыми отношениями организации; управление денежными фондами; управление денежными потоками: управление долгосрочными и краткосрочными активами; управление процессом реализации продукции, работ, услуг; анализ и организацию взаимосвязи "затраты - выручка - прибыль", управление ценами, управление стимулированием экономического развития; ведение бухгалтерского учета; организацию отношений с бюджетами, обеспечение своевременности расчетов с ними; организацию отношений с банками, выбор наиболее эффективных форм безналичных расчетов и кредитной политики; внедрение системы внутренних финансовых отношений; организацию финансовых отношений с поставщиками; определение и реализацию политики долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений и др.
В зависимости от сферы деятельности определяются функции и сфера ответственности. Функции по основным финансовым вопросам распределяются следующим образом:
- Председатель осуществляет организацию и постановку задач финансового управления;
- Главный бухгалтер – осуществляет организацию и контроль бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности.
- Главный экономист - учет и контроль финансов.

Председатель организует текущую финансовую деятельность организации, непосредственно руководит всеми подразделениями и персоналом, обладает закрепленными законом правами и обязанностями, решает вопросы по снабжению организации финансовыми средствами, товарами и материалами.

В СХПК «Заречный» бухгалтерская служба функционирует как отдельный элемент структуры. Бухгалтерскую службу возглавляет главный бухгалтер. Главному бухгалтеру подчиняются бухгалтер по материалам, бухгалтер по основным средствам, кассир-бухгалтер. В организации существует система документооборота.

Документооборот в организации устанавливает главный бухгалтер. Утвержденный главным бухгалтером порядок составления, обработки и опера​тивного использования документов является обязательным для всех работни​ков, имеющих дело с документами. Четкая система документооборота ускоряет оформление и прохождение документов, повышает ответственность учетных работников за своевременность и правильность их использования. 
Экономист в СХПК «Заречный» выполняет следующие функциональные обязанности:

 - Выполняет работу по осуществлению экономической деятельности организации, направленной на повышение эффективности и рентабельности производства, качества выпускаемой и освоение новых видов продукции, достижение высоких конечных результатов при оптимальном использовании материальных, трудовых и финансовых ресурсов.

-  Подготавливает исходные данные для составления проектов хозяйственно-финансовой, производственной и коммерческой деятельности (бизнес-планов) организации в целях обеспечения роста объемов сбыта продукции и увеличения прибыли. 

- Выполняет расчеты по материальным, трудовым и финансовым затратам, необходимые для производства и реализации выпускаемой продукции, освоения новых видов продукции, прогрессивной техники и технологии. 

- Осуществляет экономический анализ хозяйственной деятельности организации и его подразделений, выявляет резервы производства, разрабатывает меры по обеспечению режима экономии, повышению рентабельности производства, конкурентоспособности выпускаемой продукции, производительности труда, снижению издержек на производство и реализацию продукции, устранению потерь и непроизводительных расходов, а также выявлению возможностей дополнительного выпуска продукции.

-  Определяет экономическую эффективность организации труда и производства, внедрения новой техники и технологии, рационализаторских предложений и изобретений.

-  Участвует в рассмотрении разработанных производственно-хозяйственных планов, проведении работ по ресурсосбережению, во внедрении и совершенствовании внутрихозяйственного расчета, совершенствовании прогрессивных форм организации труда и управления, а также плановой и учетной документации. 

- Оформляет материалы для заключения договоров, следит за сроками выполнения договорных обязательств. 

- Осуществляет контроль за ходом выполнения плановых заданий по организации и его подразделениям, использованием внутрихозяйственных резервов. 

- Участвует в проведении маркетинговых исследований и прогнозировании развития производства. - - Выполняет работу, связанную с нерегламентными расчетами и контролем за правильностью осуществления расчетных операций.  

- Ведет учет экономических показателей результатов производственной деятельности организации и его подразделений, а также учет заключенных договоров. 

- Подготавливает периодическую отчетность в установленные сроки. 

- Выполняет работы по формированию, ведению и хранению базы данных экономической информации, вносит изменения в справочную и нормативную информацию, используемую при обработке данных. 

- Участвует в формировании экономической постановки задач либо отдельных их этапов, решаемых с помощью вычислительной техники, определяет возможность использования готовых проектов, алгоритмов, пакетов прикладных программ, позволяющих создавать экономически обоснованные системы обработки экономической информации.

Одна из важнейших задач финансового контроля – это проверка точного соблюдения законодательства по финансовым вопросам, своевременности и полноты выполнения финансовых обязательств перед бюджетной системой, налоговой службой, банками, а также взаимных обязательств организаций по расчетам и платежам.
В СХПК «Заречный» ежегодно осуществляется внутренний контроль, посредством проведения ревизии финансово-хозяйственной деятельности, который проводится Наблюдательным советом, создаваемым внутри организации. 
Так, в 2015г. в СХПК «Заречный» была проведена ревизия, по результатам проверки комиссией были выявлены следующие нарушения:

- неправильное отражение прочих расходов в отчете о финансовых результатах;

- на финансовых документах проставлены не все подписи;

- по некоторым сотрудникам неправильно удержан НДФЛ.

Инвентаризация имеет большое значение для правильного определения затрат на производство, выполненных работ и оказанных услуг, для сокраще​ния потерь товарно-материальных ценностей, предупреждения хищений иму​щества и т.п. Она или подтверждает данные бухгалтерского учета, или выявля​ет неучтенные ценности и допущенные потери, хищения, недостачи. Поэтому при помощи инвентаризации контролируется не только сохранность матери​альных ценностей, но и проверяются полнота и достоверность данных бухгал​терского учета и отчетности. Данные о сроках проведения обязательной инвен​таризации имущества в СХПК «Заречный» представлены в таблице 2.6.

Оценка учетной политики СХПК «Заречный» свидетельствует о том, что дей​ствующая система учета обеспечивает выполнение одного из основных требо​ваний к ведению бухгалтерского учета - отражение в учете всей финансово​хозяйственной деятельности предприятия в соответствии с требованиями дей​ствующего законодательства.

Таблица 2.5 - Сроки проведения обязательной инвентаризации имущества и финансовых обязательств в СХПК «Заречный»
	Случаи проведения обязательной инвентаризации имущества и финансовых обязательств
	Срок проведения ин​вентаризации

	основных средств, незавершенных капитальных вложений, финан​совых вложений, товарных запасов сырья, материалов, покупных полуфабрикатов, запасных частей и прочих материалов, расходов будущих периодов, расчетов с дебиторами и кредиторами, расче​тов с бюджетом по налогам, сборам и с внебюджетными фондами
	ежегодно по состоянию на 1 октября

	денежных средств в кассе с полным полистным пересчетом де​нежной наличности и проверкой других ценностей, находящихся в кассе
	· ежеквартально по со​стоянию на последнее число отчетного меся​ца;
· при смене кассиров

	денежных средств на счетах в учреждениях банков
	ежегодно на 31 декабря

	имущества, числящегося на забалансовых счетах
	по состоянию на 31 де​кабря

	· при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи имущества;
· в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных ситуаций, вызванных экстремальными условиями;
· при смене материально ответственных лиц;
· при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при преобразовании Общества
· а также в других случаях, предусмотренных законодательством Российской Федерации и Удмуртской Республике.
	по мере возникновения соответствующих фак​тов


Оценка организационной структуры объекта показывает, что присутствие четкого документооборота при наличии организационной структуры субъекта приводит к своевременному отражению финансово-хозяйственных операций в бухгалтерском учете.

Организация разделения обязанностей и ответственности в СХПК «Заречный» показывает, что четкое распределение обязанностей, ответственности (с опре​делением границ ответственности) является основой действенности системы внутреннего контроля, позволяет определять результативность работы каждого сотрудника и контролировать выполнение возложенных на него обязанностей, ограничивает возможность злоупотреблений. Данные мероприятия создают ос​нову для действенного внутрипроизводственного контроля, способствуют тому, чтобы система внутреннего контроля функционировала эффективно и регуляр​но. Наличие процедур и механизмов системы внутреннего контроля, исключа​ющих выход работников за пределы установленных полномочий.

Высокий уровень обеспечения условий сохранности имущества, денеж​ных средств, учетных регистров, документов говорит о том, что данные меро​приятия обеспечивают действенность и эффективность системы внутреннего контроля, являются дополнительным подтверждением достоверности бухгалтерских и финансовых документов.
Тем не менее, совершенствование системы внутреннего контроля — это непрерывный процесс рационализации форм, методов, способов и путей ее создания и развития. По-настоящему эффективным контроль становится тогда, когда он является неотъемлемой частью ежедневной деятельности организации. Контроль должен охватывать все уровни управления, оптимально сочетать предварительный, текущий и последующий этапы, органично вписываться в систему управления организации. Для повышения эффективности деятельности СХПК «Заречный», предлагаем руководству постоянно совершенствовать систему внутреннего контроля.

3 ФОРМИРОВАНИЕ ДОХОДОВ, РАСХОДОВ И ОТИМИЗАЦИЯ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ В СХПК «ЗАРЕЧНЫЙ»
3.1 Формирование доходов и расходов организации

В процессе финансово–хозяйственной деятельности СХПК «Заречный» получает доходы, которые слагаются из разных составляющих, имеют различную форму, разные источники и направляются на различные цели.

В зависимости от характера, условий получения и направлений деятельности доходы СХПК «Заречный» подразделяются следующим образом:

1) доходы от обычных видов деятельности;

2) прочие доходы.

Доходами от обычных видов деятельности в СХПК «Заречный» является выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг. При этом выручка принимается к бухгалтерскому учету в сумме, исчисленной в денежном выражении, равной величине поступления денежных средств и иного имущества и (или) величине дебиторской задолженности.

Расходы организации в зависимости от их характера, условий осуществления и направлений деятельности в СХПК «Заречный» подразделяются следующим образом:

1) расходы по обычным видам деятельности;

2) прочие расходы.

Расходами по обычным видам деятельности для СХПК «Заречный» являются расходы, связанные с производством сельскохозяйственной продукции и ее продажей. Подобными расходами также считаются расходы, осуществление которых связано с выполнением работ, оказанием услуг. К расходам по обычным видам деятельности также относится возмещение стоимости основных средств, нематериальных активов и иных амортизируемых активов, осуществляемых в виде амортизационных отчислений.

При формировании расходов по обычным видам деятельности они группируются по экономическим элементам затрат.

1. Материальные затраты: сырье, материалы, покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, топливо, электроэнергия, теплоэнергия и т.д.

2. Затраты на оплату труда

3. Затраты на отчисления на социальные нужды

4. Амортизация

5. Прочие затраты (арендная плата, проценты по кредитам банка, налоги и др.)

К прочим расходам в СХПК «Заречный» относятся расходы: 
• связанные с предоставлением за плату во временное пользование активов хозяйства;
• связанные с продажей, выбытием и списанием основных средств и иных активов;

• проценты, уплачиваемые организацией за полученные кредиты и займы и др.

Кроме того, к прочим относятся расходы, ранее признававшиеся прочими расходами: штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров; возмещение причиненных организацией убытков; убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году; списание сумм просроченной дебиторской задолженности; курсовые разницы; уценка активов; расходы на благотворительные цели.

В СХПК «Заречный» путем сопоставления доходов и расходов формируется финансовый результат. В таблице 3.1 используя отчет о финансовых результатах СХПК «Заречный» за 2013-2015г.г. проанализируем финансовые результаты организации в динамике трех лет.
Таблица 3.1 – Формирование финансового результата в СХПК «Заречный», тыс. руб.

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Отклонение 2015г. к 2013г., %

	Выручка
	14791
	16855
	20500
	138,60

	Себестоимость
	16214
	16915
	21259
	131,12

	Валовая прибыль (убыток) (+,-)
	- 1423
	- 62
	- 759
	-

	Прибыль (убыток) от продаж (+,-)
	- 1423
	- 62
	- 759
	-

	Проценты к уплате
	285
	254
	243
	85,26

	Прочие доходы
	3762
	1963
	2787
	74,08

	Прочие расходы
	1958
	721
	1168
	59,65

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	96
	926
	617
	642,71

	Чистая прибыль
	66
	926
	617
	934,85


Из представленной таблицы видим, что в организации в динамике наблюдается увеличение чистой прибыли, но, если рассматривать данный показатель по отношению к 2014г., то видим, что в СХПК «Заречный» произошло снижение чистой прибыли на 33,3%, за все анализируемые периоды в СХПК «Заречный» отмечен убыток по основной деятельности. 
Данные таблицы 3.1 также свидетельствуют о том, что с каждым годом увеличивается выручка организации за счет увеличения объемов производства и реализации продукции. В 2015г. выручка организации составила 20500 тыс. руб. В СХПК «Заречный» себестоимость продукции выше ее выручки, тем самым за исследуемый период организация получила убыток по основной деятельности. 

На рисунке 3.1 отразим динамику изменения выручки и себестоимости в СХПК «Заречный» за 203-2015гг.
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Рисунок 3.1 – Динамика изменения выручки и себестоимости в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.

Из данного рисунка наглядно видно, что затраты на производство сельскохозяйственной продукции выше доходов, для получения эффективного результата организации нужно стремиться к снижению затрат на производство продукции. 

Далее в таблице 3.2 отразим состав доходов организации.
Таблица 3.2 – Состав доходов СХПК «Заречный» за 2013-2015гг., тыс. руб.

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Отклонение 2015г. к 2013г., %

	Выручка, в т.ч.
	14791
	16855
	20500
	138,60

	- от продажи сельскохозяйственной продукции
	14153
	16379
	19875
	140,43

	- от продажи товаров
	463
	261
	567
	122,46

	- от выполнения работ и услуг
	175
	215
	58
	33,14

	Прочие доходы, в т.ч.
	3762
	1963
	2787
	74,08

	- субсидии
	2431
	1075
	1239
	50,9

	- от продажи внеоборотных активов
	1331
	888
	1548
	189,56

	Итого
	18553
	18818
	23287
	125,5


Из таблицы видим, что доходы организации формируются за счет полученной выручки по основной деятельности, а также за счет прочих доходов, всего СХПК «Заречный» 2015г. получило доходов на сумму 23287 тыс. руб., в динамике видим, что доходы организации увеличились на 25,5%. 
Выручка организации складывается за счет продажи продукции растениеводства (зерновые культуры) и животноводства (молоко и мясо), от продажи товаров, от выполнения работ и услуг. 

За исследуемый период наблюдается увеличение выручки от продажи сельскохозяйственной продукции, организация с каждым годом увеличивает каналы сбыта продукции, так в 2015г. были заключены договора с организациями г. Глазова на поставку зерновых культур и молока.

Организация также получает выручку от продажи товаров, в динамике наблюдаем увеличение данного показателя.

Выручка от выполнения работ в динамике снизилась на 66,86%, организацией оказываются услуги по вспашке земель.

СХПК «Заречный» является организацией сельского хозяйства и попадает под федеральную программу поддержки субъектов сельского хозяйства, тем самым организация получает субсидии, которые относятся к прочим расходам, в динамике мы видим, что поддержка сельхозтоваропроизволителей со стороны государства снизилась в 2 раза.

Также организация получает прочие доходы за счет продажи внеоборотных активов, реализуя старую технику и инструменты.

На рисунке 3.2 отразим динамику изменения доходов по основной деятельности. а на рисунке 3.3 отразим динамику изменения доходов по прочей деятельности СХПК «Заречный».


[image: image3.png]25000

20000

15000

10000

5000

2013r. 2014r.

- OT NPOABNKM CeNCKOXOIANCTBEHHOM NPOAYKLMM
- OT NPO/IaKM TOBapOB

M - OT BbINOHEHUA paboT u yciyr

2015r.




Рисунок 3.2 – Динамика изменения доходов по основной деятельности в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.
Анализируя данный рисунок отметим, что в организации с каждым годом наблюдается увеличение выручки от продажи сельскохозяйственной продукции, в динамике выручка организации от продажи товаров и от выполнения работ и услуг изменилась незначительно.
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Рисунок 3.2 – Динамика изменения прочих доходов в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.
Из представленного рисунка видим, что здесь уже немного иная ситуация, наблюдается нестабильное получение денежных средств по прочей деятельности. Если в 2013г. больше всего было получено субсидий из государственного бюджета, то уже в 2015г. видим, что динамика изменилась и основную часть доходов организации получила от продажи внеоборотных активов.

В таблице 3.3 отразим структуру доходов СХПК «Заречный» за 2013-2015гг., %
Таблица 3.3 – Структура доходов СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Изменение 2015г. к 2013г., %

	Выручка, в т.ч.
	79,72
	89,57
	84,49
	4,77

	- от продажи сельскохозяйственной продукции
	76,28
	87,04
	81,92
	5,63

	- от продажи товаров
	2,50
	1,39
	2,34
	-0,16

	- от выполнения работ и услуг
	0,94
	1,14
	0,24
	-0,70

	Прочие доходы, в т.ч.
	20,28
	10,43
	15,51
	-4,77

	- субсидии
	13,10
	5,71
	5,11
	-8,00

	- от продажи внеоборотных активов
	7,17
	4,72
	10,40
	3,22

	Итого
	100
	100
	100
	


Опираясь на данные таблицы 3.3 следует, что доходы организации по основной деятельности составляют в 2015г. 84,49%, здесь наибольшую долю конечно же занимает выручка от продажи продукции растениеводства и животноводства в размере 81,92%, в динамике видим увеличение занимаемой доли на 5,63%. Отметим что в СХПК «Заречный» наблюдается снижение занимаемой доли от продажи товаров на 0,16% и от выполнения работ на 0,7%.  Доля доходов, получаемых от прочих видов деятельности снизилась на 4,77%. Далее точно также проанализируем расходы организации, в таблице 3.4 отразим состав расходов СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.

Таблица 3.4 – Состав расходов СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.

	 Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Отклонение 2015г. к 2013г., %

	1
	2
	3
	4
	5

	Себестоимость, в т.ч.
	16214
	16915
	21259
	131,12

	- продажи сельскохозяйственной продукции
	15487
	16342
	20634
	133,23

	-  продажи товаров
	410
	253
	567
	138,29

	- от выполнения работ и услуг
	317
	320
	58
	18,30

	Прочие расходы, в т.ч.
	1958
	721
	1168
	59,65

	- расходы связанные с ликвидацией основных средств
	1138
	484
	934
	82,07

	- региональные и местные налоги
	47
	97
	126
	268,09


Продолжение таблицы 3.4
	1
	2
	3
	4
	5

	- штрафы за нарушение хозяйственных договоров
	3
	2
	5
	166,67

	- прочие расходы
	770
	138
	103
	13,38

	Проценты к уплате
	285
	254
	243
	85,26

	Итого
	18457
	17890
	22670
	122,83


Доходы организации состоят из себестоимости по произведенной продукции, процентов к уплате и прочих расходов. За исследуемый период расходы организации увеличились на 22,2%. Увеличение произошло за счет роста себестоимости на 31,12%, прочие расходы организации в динамике снизились на 40,35%., проценты к уплате также снизились на 14,8%.
В динамике видим, что себестоимость от продажи сельскохозяйственной продукции выросла на 33,23 %, от продажи товаров себестоимость затрат увеличилась на 38,29%. В связи с наращением объемов производства, увеличиваются и затраты на производство продукции (материальные и трудовые затраты).

СХПК «Заречный» в период с 2013 по 215гг. были произведены следующие прочие расходы:

- расходы, связанные с ликвидацией основных средств – в частности демонтаж оборудования, заработная плата рабочим за разборку основных средств;

- региональные и местные налоги – к таким относятся транспортный налог, земельный налог и др.;

- штрафы за нарушений хозяйственных договоров, в частности организацией были нарушены сроки поставки молочной продукции, в результате чего покупатель предъявил претензию;

- прочие расходы.
На рисунке 3.4 отразим динамику изменения расходов по основной деятельности ХПК «Заречный» за 2013-2015гг.
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Рисунок 3.4 – Динамика изменения расходов по основной деятельности в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.
Из представленного рисунка видно, что в организации с каждым годом увеличиваются расходы, связанные с продажей продукции растениеводства и животноводства, тем самым СХПК «Заречный» нужно искать резервы снижения себестоимости продукции.

3.2 Факторный анализ прибыли до налогообложения и оценка рентабельности

Особое внимание в процессе анализа и оценки динамики финансовых результатов следует обратить на наиболее значимую и существенную статью их формирования — прибыль (убыток) от продаж товаров, продукции, выполненных работ и оказанных услуг как важнейшую составляющую экономической и балансо​вой (чистой) прибыли и зачастую по своему объему превышаю​щую ее. 

Рассмотрим количественное определение отклонения прибыли до налогообложения за счет изменения следующих факторов:

· денежной выручки от реализации продукции, товаров, работ и услуг;

· себестоимости реализованной продукции;

· коммерческих расходов;

· управленческих расходов;

· прочих доходов;

· прочих расходов.

Факторный анализ показателей прибыли проводится с помощью метода цепных подстановок. Факторная модель прибыли до налогообложения:
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Последовательность проведения расчетов:

1.  Прибыль до налогообложения в базисном периоде
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2. Прибыль до налогообложения в отчетном периоде
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3. Условный показатель прибыли до налогообложения №1
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4. Условный показатель прибыли до налогообложения №2
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5. Условный показатель прибыли до налогообложения №3
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6. Условный показатель прибыли до налогообложения №4
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7. Условный показатель прибыли до налогообложения №5
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8. Отклонение прибыли до налогообложения:    
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9. Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения денежной выручки
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10.  Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения себестоимости реализованной продукции, товаров, работ и услуг
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11.  Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения коммерческих расходов
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12.  Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения управленческих расходов
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13.  Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения прочих доходов
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14.  Отклонение прибыли до налогообложения за счет изменения прочих расходов
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Таблица 3.5- Факторный анализ прибыли до налогообложения

	Показатель
	2013 г.
	2015 г.

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	14791
	20500

	2. Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	16214
	21259

	3. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	0
	0

	4. Управленческие расходы, тыс. руб.
	0
	0

	5. Прочие доходы, тыс. руб.
	3762
	2787

	6. Прочие расходы, тыс. руб.
	1958
	1168

	
	
	

	Продолжение таблицы 3.5

	1
	2
	3

	7. Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс. руб. 
	96
	617

	8. Условный показатель прибыли до налогообложения №1, тыс. руб.  (с.1 гр.3 – с.2 гр.2 – с.3 гр.2 – с.4 гр.2 + с.5 гр.2 – с.6 гр.2)
	х
	6090

	9. Условный показатель прибыли до налогообложения №2, тыс. руб. (с.1 гр.3 – с.2 гр.3 – с.3 гр.2 – с.4 гр.2 + с.5 гр.2 – с.6 гр.2)
	х
	1045

	10. Условный показатель прибыли до налогообложения №3, тыс. руб. (с.1 гр.3 – с.2 гр.3 – с.3 гр.3 – с.4 гр.2 + с.5 гр.2 – с.6 гр.2)
	х
	1045

	11. Условный показатель прибыли до налогообложения №4, тыс. руб. (с.1 гр.3 – с.2 гр.3 – с.3 гр.3 – с.4 гр.3 + с.5 гр.2 – с.6 гр.2)
	х
	1045

	12. Условный показатель прибыли до налогообложения №5, тыс. руб. (с.1 гр.3 – с.2 гр.3 – с.3 гр.3 – с.4 гр.3 + с.5 гр.3– с.6 гр.2)
	х
	70

	13. Отклонение прибыли до налогообложения, ( тыс. руб.

(с.7 гр.3 – с.7 гр.2)
	х
	521

	13.1 за счет изменения денежной выручки (с.8 гр.3 – с.7 гр.2)
	х
	5994

	13.2 за счет изменения себестоимости реализованной продукции

(с.9 гр.3 – с.8 гр.3)
	х
	-5045

	13.3 за счет изменения управленческих расходов 

(с.11 гр.3 – с.10 гр.3)
	х
	0

	13.4 за счет изменения прочих доходов (с.12 гр.3 – с.11 гр.3)
	х
	-975

	13.5 за счет изменения прочих расходов (с.7 гр.3 – с.12 гр.3)
	х
	547


По данным таблицы 3.5 наблюдается уменьшение прибыли до налогообложения в 2015 году по сравнению с 2013 годом на 521 тыс. руб. Положительный эффект на прибыль до налогообложения оказало повышение денежной выручки на 5994 тыс. руб. Увеличение себестоимости, оказало отрицательное влияние, оказывая тем самым негативное влияние на прибыль на 5045 тыс. руб. Коммерческих и управленческих расходов не было за исследуемый период. Влияние уменьшения прочих доходов составило -975 тыс. руб. и прочих расходов на 547 тыс. 
В широком смысле слова понятие рентабельности означает прибыльность, доходность. Предприятие считается рентабельным, если доходы от реализации продукции (работ, услуг) покрывают издержки производства (обращения) и, кроме того, образуют сумму прибыли, достаточную для нормального функционирования предприятия.

Основные показатели рентабельности рассчитываются по двум основным группам: показатели рентабельности капитала (активов), показатели рентабельности продукции.
Показатели рентабельности капитала: рентабельность совокупных активов, рентабельность мобильных средств, рентабельность производственных средств, рентабельность собственного капитала, рентабельность перманентного капитала.
Показатели рентабельности продукции: рентабельность продаж, рентабельность реализованной продукции (основной деятельности).
Рентабельность совокупных активов показывает эффективность использования всего имущества организации, то есть, сколько денежных единиц прибыли получено организацией с единицы стоимости активов, независимо от источников привлечения средств.
Рентабельность текущих активов указывает на эффективность использования оборотных средств.
Рентабельность продаж характеризует эффективность предпринимательской деятельности и показывает, сколько прибыли получено с рубля продаж (реализованной продукции).
Рентабельность реализованной продукции указывает на уровень окупаемости затрат, то есть показывает уровень прибыли на 1 рубль затраченных средств. Показатели рентабельности  СХПК «Заречный» представлены в таблице 3.6.

Таблица 3.6-Показатели рентабельности организации

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 г. от 2013 г. 

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Денежная выручка от реализации продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	14791
	16855
	20500
	5709,00

	
	
	
	
	

	Продолжение таблицы 3.6

	1
	2
	3
	4
	5

	2. Полная себестоимость реализованной продукции, тыс. руб.
	16214
	16917
	21259
	5045,00

	3. Прибыль от реализации продукции, тыс. руб.
	-1423
	-62
	-759
	664,00

	4. Чистая прибыль, тыс. руб.
	66
	926
	617
	551,00

	5. Среднегодовая стоимость совокупных активов, тыс. руб.
	26 174
	26 617
	28 686
	2511,50

	6. Среднегодовая cтоимость мобильных активов, тыс. руб.
	12 826
	13 829
	15 067
	2241,00

	7.Среднегодовая cтоимость материаль-ных средств, тыс. руб.
	11 928
	12 722
	13 936
	2007,50

	8.Среднегодовая cтоимость собствен-ного капитала, тыс. руб.
	17 434
	17 803
	18 429
	995,50

	9.Среднегодовая cтоимость перманен-тного капитала, тыс. руб.
	20 104
	19 861
	19 998
	-106,50

	10.Рентабельность совокупных активов,%
	0,25
	3,48
	2,15
	1,90

	11. Рентабельность мобильных средств, %
	0,51
	6,70
	4,10
	3,58

	12.Рентабельность материальных средств, %
	0,55
	7,28
	4,43
	3,87

	13.Рентабельность собственного капи-тала, %
	0,38
	5,20
	3,35
	2,97

	14.Рентабельность перманентного капи-тала, %
	0,33
	4,66
	3,09
	2,76

	15.Рентабельность (убыточность) продаж, %
	-8,78
	-0,37
	-3,57
	-

	16.Рентабельность (убыточность) реали-зованной продукции, %
	-9,62
	-0,37
	-3,70
	-


В целом показатели рентабельности не значительно увеличились в 2015 году по сравнению с 2013 годом. Тогда как в 2014 году был значительный подъем, так как организация за год смогла значительно увеличить чистую прибыль, прежде всего за счет  значительного снижения прочих расходов. Поэтому показатели рентабельности за 2014 год значительно выше, чем в 2013 году и 2015 году.

Рентабельность совокупных активов показывает эффективность использования всего имущества предприятия. Из данных таблицы 4.4 видно, что в целом по организации наблюдается улучшение в использовании имущества. Если в 2013 году каждый вложенный в имущество рубль приносил 25 коп. прибыли, то в 2015 году 2,15 руб., показатель увеличился.  

Рентабельность мобильных средств в 2015 году  также увеличилась по сравнению с 2013 годом на 3,58%  и составила 4,1% в 2015 году, что свидетельствует о более эффективном использовании оборотных средств.
Рентабельность материальных средств в 2015 г. по сравнению с 2013 годом увеличилась на 3,87%, что говорит об эффективном использовании материальных средств в 2015 году. 

Рентабельность собственного капитала также  увеличивается в 2015 году по сравнению с 2013 годом на 2,97%, то есть в 2015 году было получено 3,35 руб. чистой прибыли с 1 рубля собственного капитала. 

Рентабельность перманентного капитала также  имеет тенденцию к увеличению и показывает на  эффективное использование капитала вложенного в деятельность организации на длительный срок. В 2015 году составила  3,09 %, что на 2,76% выше показателя 2013 года.

Рентабельность продаж и рентабельность реализованной продукции более точно характеризуют результаты эффективности производства продукции, выполненных работ и оказанных услуг. В исследуемом периоде мы видим неблагоприятную ситуацию, о чем наглядно свидетельствуют показатели убыточности рентабельности продаж и реализованной продукции, что говорит о кризисе в коммерческой деятельности организации и необходимости принятии серьезных мер по стабилизации ситуации. 

3.3 Факторный анализ финансовых результатов от реализации продукции 
Основную часть прибыли СХПК «Заречный»» получает за счет реализации сельскохозяйственной продукции.

Проанализируем показатель, который вносит наибольший вклад - прибыль от продаж. Определим, из чего складывается этот результат, от каких факторов и как он зависит. Для этого проведем факторный анализ прибыли от реализации продукции в целом и от отдельных ее видов.

Сначала проведем факторный анализ прибыли от реализации продукции в целом по организации. Уравнение факторной модели, с помощью которой будет производиться анализ, выглядит следующим образом:
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где 
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 – величина полученной организацией прибыли;
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 – объем реализации i-ой продукции;
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 – удельный вес реализации i-ой продукции в общем объеме;
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 – среднереализационный уровень цен i-ой продукции;
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 – себестоимость реализованной i-ой продукции.

Прибыль от реализации в целом по организации зависит от четырех факторов соподчиненности: объема реализации, структуры товарной продукции, себестоимости и уровня среднереализационных цен.

Объем реализации может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на суммы прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции также может по-разному сказываться на прибыли. Если увеличивается доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастает и, наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня среднереализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот.

Для того, чтобы провести факторный анализ результатов от продаж продукции в целом по предприятию, используется следующая формула:
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Расчет влияния каждого из факторов будем проводить методом цепных подстановок. Исходные данные, необходимые для расчета влияния этих факторов на сумму финансовых результатов, разместили в таблице 3.7.
Таблица 3.7 - Исходные данные для факторного анализа финансовых результатов от реализации продукции в СХПК «Заречный»», тыс. руб.
	Показатель
	Базовый период (2013)
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	Данные базового периода, пересчитанные на объем продаж отчетного периода
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	Отчетный период (2015)
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[image: image38]Выручка от реализации (без НДС, акциза и других отчислений из выручки)
	14791
	20652
	20500

	Полная себестоимость реализованной продукции
	16214
	22639
	21259

	Прибыль (убыток) от реализации продукции (+,-)
	- 1423
	- 1987
	- 759


Сначала нужно найти сумму прибыли при фактическом объеме продаж и базовой величине остальных факторов. Для этого следует рассчитать индекс объема реализации продукции, а затем базовую сумму финансового результата скорректировать на его уровень.

Индекс объема продаж исчисляют путем сопоставления фактического объема реализации с базовым в натуральном, условно - натуральном или стоимостном выражении. На СХПК «Заречный»» его величина составляет:
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Также определим, сколько прибыли организация могла бы получить при объеме реализации, структуре и ценах отчетного года, но при базовом уровне себестоимости продукции. Для этого по данным таблицам из выручки отчетного года вычтем условную себестоимость:
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Все полученные данные представим виде таблицы 3.8.
Таблица 3.8 - Факторный анализ финансового результата от реализации продукции за 2013-2015 годы по СХПК «Заречный»»
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Определим, какой вклад в изменение финансовых результатов от реализации продукции за период с 2013 по 2015 годы внес каждый из факторов:
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Таким образом, проведя факторный анализ по данным за 2013-2015 годы, мы можем сделать вывод, что в 2015 году убыток от реализации продукции по сравнению с 2013 годом уменьшился на 664 тыс. руб. В том числе:

- за счет снижения роста объема реализации, снизилась на 564 тыс. руб.;

- за счет снижения средних цен реализации уменьшилась на 152 тыс. руб.;

- за счет снижения себестоимости реализованной продукции увеличилась на 1383 тыс. руб.

Проанализируем также динамику финансовых результатов от реализации отдельных видов продукции. Рассмотрим влияние на эту динамику различных факторов. Расчет приведем по основным видам продукции, которую производит СХПК «Заречный»»: ячмень, овес, пшеница, рожь.
Уравнение факторной модели будет выглядеть следующим образом:
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 – величина полученной организацией прибыли от реализации продукции определенного вида;
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 – объем реализации продукции определенного вида;
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 – среднереализационный уровень цен продукции определенного вида;
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 – себестоимость реализованной продукции определенного вида.

Как видно из модели, величина прибыли, полученной от реализации каждого из видов продукции, зависит от трех факторов: объема продаж, среднереализационного уровня цен и себестоимости реализованной продукции.

Зависимость полученной прибыли и объема продаж прямая, то есть чем выше объем продаж, Тем выше полученная прибыль, при условии реализации рентабельной продукции. И наоборот – обратная зависимость, в случае реализации нерентабельной продукции.

Себестоимость проданной продукции и полученная прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости. Так при снижении себестоимости полученная прибыль будет увеличиваться, а при увеличении себестоимости, полученная прибыль уменьшится. Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли по отдельным видам продукции также произведем способом цепной подстановки.
Приведем пример расчета для одного из видов продукции – пшеница. Расчет выполним по данным за 2013-2015 годы.
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Определим, какой вклад в изменение финансового результата от реализации пшеницы за период с 2013 по 2015 годы внес каждый из факторов:
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Таким образом, мы получили, что прибыль от реализации пшеницы в 2015 году по сравнению с 2013 годом снизилась на 51,39 тыс. руб., в том числе:

· за счет увеличения объема продаж выросла на 389,11 тыс.руб.;

· за счет снижения среднереализационной цены снизилась на 173,94 тыс. руб.;

· за счет повышения себестоимости реализованной продукции уменьшилась на 266,5 тыс. руб.

Такой же факторный анализ проведем для продукции животноводства в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.

Таблица 3.9 - Факторный анализ финансовых результатов от реализации продукции животноводства за 2013-2015 годы по каждому виду продукции в СХПК «Заречный»
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	В том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	Объема реализации
	Средней цены
	Себестоимости

	КРС
	-1222
	-3264
	-2562
	-1956
	-734
	-2042
	702
	606

	Лошади
	13
	52
	66
	54
	41
	39
	14
	-12

	Молоко
	747
	1036
	1427
	906
	159
	289
	391
	-521

	ИТОГО:
	-462
	-2176
	-1069
	-996
	-534
	-1714
	1107
	73


Факторный анализ производства продукции животноводства показал, что СХПК «Заречный» от производства и реализации данной продукции получает убыток. В целом, реализация молока принесла организации в 2015г. 906 тыс. руб., а реализация лошадей принесла организации 54 тыс. руб., но убыток полученный от реализации КРС в размере 1956 тыс. руб. перекрыл все доходы организации и результатом деятельности за 2015г. стал убыток от реализации продукции животноводства в размере 996 тыс. руб. Оценивая факторы, которые оказали на это влияние отметим следующее:

- снижение прибыли от реализации КРС вызвано снижением объемов реализации продукции;

- за счет увеличения себестоимости на производство молока, организация недополучила прибыль в размере 521 тыс. руб.
В целом, пришли к выводу что в организации высокая себестоимость на производство продукции растениеводства и животноводства.

Используя данные формы 8 – АПК, в таблице 3.10 представим затраты на производство продукции растениеводства и животноводства в СХПК «Заречный» за 2013-20015гг.

Таблица 3.10 – Состав и структура затрат на производство продукции растениеводства в СХПК «Заречный» за 2013-2015гг.

	Статья 

затрат
	2013г.
	2014 г.
	2015г.
	Отклонение 2015г. к 2013г., %

	
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	

	1. Материальные затраты, в т.ч.
	5836
	77,15
	5763
	70,34
	6160
	64,32
	105,55

	- семена и посадочный материал
	1504
	19,88
	1310
	15,99
	1412
	14,74
	93,88

	- минеральные удобрения
	1024
	13,54
	829
	10,12
	1002
	10,46
	97,85

	- химические средства защиты растений
	67
	0,89
	86
	1,05
	106
	1,11
	158,21

	- электроэнергия
	430
	5,68
	375
	4,58
	325
	3,39
	75,58

	- топливо
	264
	3,49
	26
	0,32
	438
	4,57
	165,91

	- нефтепродукты
	1050
	13,88
	1021
	12,46
	1370
	14,31
	130,48

	- запасные части
	671
	8,87
	1291
	15,76
	1056
	11,03
	157,38

	- оплата услуг сторонним организациям
	826
	10,92
	825
	10,07
	451
	4,71
	54,60

	2.Затраты на оплату труда
	926
	12,24
	1443
	17,61
	2045
	21,35
	220,84

	3.Отчисления на социальные нужды
	256
	3,38
	262
	3,20
	621
	6,48
	242,58

	4.Амортизация
	501
	6,62
	614
	7,49
	635
	6,63
	126,75

	5.Прочие затраты
	45
	0,59
	111
	1,35
	116
	1,21
	257,78

	Итого
	7564
	100,00
	8193
	100,00
	9577
	100,00
	126,61


Из представленной таблицы получили, что затраты на производство продукции растениеводства в динамике увеличились на 26,61% и составили в 2015г. 9577 тыс. руб., в частности на данное изменение оказали влияние следующие факторы:
- увеличение материальных затрат на 5,55%;
- увеличение затрат на оплату труда и отчислений на социальные нужды более чем в 2 раза;

- увеличение амортизации на 26,75%;

- увеличение прочих затрат до 116 тыс. руб.

В структуре затрат на производство продукции растениеводства наибольшую долю занимают материальные затраты, но их доля в динамике снижается, и увеличивается занимаемая доля затрат на оплату труда. Увеличение затрат на оплату труда вызвано не только увеличением среднегодовой заработной платы, но и тем что организация на период полевых работ использует труд сезонных рабочих.

В таблице 3.11 отразим состав и структуру затрат на производство продукции животноводства в СХПК «Заречный» за 2013-2105гг.

Таблица 3.11 – Состав и структура затрат на производство продукции животноводства в СХПК «Заречный» за 2013-2105гг.

	Статья 

затрат
	2013г.
	2014 г.
	2015г.
	Отклонение 2015г. к 2013г., %

	
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	

	2. Материальные затраты, в т.ч.
	12163
	66,42
	10867
	62,30
	13293
	62,57
	109,29

	- корма
	7449
	40,68
	7164
	41,07
	7983
	37,58
	107,17

	- электроэнергия
	616
	3,36
	515
	2,95
	759
	3,57
	123,21

	- топливо
	
	0,00
	35
	0,20
	
	
	

	- нефтепродукты
	1388
	7,58
	2041
	11,70
	2055
	9,67
	148,05

	- запасные части
	1587
	8,67
	643
	3,69
	2106
	9,91
	132,70

	- оплата услуг сторонним организациям
	1123
	6,13
	469
	2,69
	390
	1,84
	34,73

	2.Затраты на оплату труда
	4063
	22,19
	4389
	25,16
	4576
	21,54
	112,63

	3.Отчисления на социальные нужды
	1121
	6,12
	796
	4,56
	1392
	6,55
	124,17

	4.Амортизация
	858
	4,69
	1053
	6,04
	1423
	6,70
	165,85

	5.Прочие затраты
	106
	0,58
	338
	1,94
	560
	2,64
	528,30

	Итого
	18311
	100,00
	17443
	100,00
	21244
	100,00
	116,02


Данные таблицы 3.11 свидетельствуют о том, что затраты на производство продукции животноводства в динамике увеличились на 16,02%, при этом видим, что по всем статьям затрат произошло увеличение затрат. Наибольшее увеличение в составе затрат на производство продукции животноводства произошло по прочим затратам, которые увеличились более чем в 5 раз (налоги, проценты по банковским кредитам). При этом материальные затраты увеличились всего лишь на 9,29%.
Таким образом, на основании вышеизложенного перейдем к разработке мероприятий по увеличению прибыли и рентабельности в организации.

3.4 Разработка мероприятий по оптимизации финансовых результатов деятельности
В организации достаточно высокая себестоимость производства продукции, тем самым мы предлагаем разработать мероприятия по снижению себестоимости в СХПК «Заречный» для оптимизации прибыли и рентабельности.
Таковыми мероприятиями в организации являются:

- улучшение кормовой базы животных;

- приобретение топлива по оптовым ценам.
Проблема полноценного кормления сельскохозяйственных животных в СХПК «Заречный» в последние годы в связи с интенсификацией животноводства приобретает все большее значение. Главным образом успех отрасли животноводства определяется на 60 % кормлением, на 20 % – генотипом и возрастом животного и на 20 % – микроклиматом и условиями содержания. Следовательно, создание сбалансированного рациона кормления, обеспечивающего здоровье и высокую продуктивность коров, является одной из важнейших задач в развитии скотоводства, так как ключевой причиной низкой молочной продуктивности КРС является дефицит легкоперевариваемых углеводов в рационе, составляющий в среднем по стране 35-40 %. Рассмотрим текущие способы восполнения дефицита сахаров в рационах животных и их недостатки в таблице 3.12
Таблица 3.12 – Традиционные способы восполнения дефицита сахаров в рационе  КРС и их недостатки
	Виды восполнения дефицита сахаров
	Недостатки

	Корнеклубнеплоды
	потеря полезных веществ при хранении; содержание нитратов (до 7,5 кг на 1 кг); со- держание только простых углеводов

	Сахарная меласса (патока)
	из-за необходимости транспортировки значительно повышается стоимость; содержит высокое количество нитратов; содержит только простые углеводы

	Кристаллическая глюкоза
	высокая стоимость (до 30 руб. за 1 кг) делает такой способ экономически неэффективным при соблюдении нормы внесения в рацион (2 г на 1 кг живой массы); содержит только простые углеводы

	Гидролизные сахара
	невысокое содержание сахаров – не более 10 %; содержит токсичные соединения из-за обработки древесины минеральными кислотами; содержит только простые углеводы


Для ликвидации недостатков сахаров в рационах КРС была выпущена инновационная технологическая линия по получению кормовой патоки из любого вида зерна. Автоматизированная линия получения зерновых гидролизатов (кормовой патоки) ЛПЗГ позволяет получать углеводные кормовые добавки из любого крахмалосодержащего сырья низкого качества (пшеница, рожь, ячмень, овес, тритикале). На ЛПЗГ происходит биоконверсия зерна в условиях кавитационных воздействий, что позволяет высвободить максимально возможное количество сахаров – до 30 % с минимальным расходом ферментов и электроэнергии. При получении кормовых паток из зернового сырья необходимо учитывать вид сырья, так как это оказывает существенное влияние на ход технологического процесса, на содержание сахаров в патоке и, как следствие, на качество и стоимость получаемых зерновых паток. 

Количество сахаров в готовой патоке зависит от содержания крахмала в зерне, которое используется в качестве сырья.

Рассчитать содержание сахара в готовой патоке можно по формуле:

Содержание сахара = содержание крахмала в патоке (%) в зерне (зерносмеси) в % * 1,28/3

Данная установка в УР еще не используется, но есть регионы, в которых предлагаемая технология успешно применяется, в таких, как Новосибирская, Томская и Красноярская области.
Для СХПК «Заречный» данная установка будет новацией и позволит конкурировать на рынке сельскохозяйственной продукции. 
Рассмотрим внедрение данной установки в СХПК «Заречный» с поголовьем молочного стада 178 голов. Исходя из рекомендаций внесения в рацион 5 кг патоки в сутки на голову, предлагаем установить в данное хозяйство ЛПЗГ мощностью производства 1,5 тонн патоки в сутки. Необходимые затраты для приобретения и ввода в эксплуатацию составляют 720,8 тыс. руб. 
Данные средства могут быть получены в кредит по программе ОАО «Россельхозбанка» – «Кредит под залог приобретаемого имущества, требующего монтажа». 
Для обслуживания ЛПЗГ необходимо создать 2 рабочих места с заработной платой в 8600 руб., отчисления на социальные нужды составят 2580 руб. Тогда заработная плата за год составит 268,32 тыс. руб.
Для производства патоки необходимо некондиционное зерно, себестоимость которого составляет 3,37 руб. за 1 кг. Объем производства патоки для СХПК «Заречный» составит 584000 кг в год, при мощности ЛПЗГ 1,5 тонны патоки в сутки. Для приготовления 1 кг патоки необходимо 0,33 кг некондиционного зерна и в итоге затраты на зерно составляют 649,5 тыс. руб. Затраты на ферменты в год составляют 110,96 тыс. руб.

Стоимость 1 кВт электроэнергии в хозяйстве составляет 3,82 руб., а его расход ЛПЗГ в сутки равен 76,31 кВт. В итоге затраты на электроэнергию составляют 106,4 тыс. руб.

В таблице 3.13 отразим все затраты, связанные с  производством патоки
Таблица 3.13 – Затраты, связанные с производством патоки

	Параметры
	Годовая сумма, тыс. руб.

	Стоимость некондиционного зерна 
	649,5

	Затраты на ферменты
	110,96

	Себестоимость электроэнергии, 
	106,4

	Затраты на заработную плату рабочим, включая отчисления 
	268,32

	Итого
	1135,18


Получили, что затраты на производство патоки составят 1135,18 тыс. руб.  в год, а себестоимость 1 кг. готовой патоки составит 1,94 руб./кг.

Необходимо отметить, что надой на 1 корову после установки ЛПЗГ в год увеличится на 15 % Стоимость кормов в год после установки данного оборудования сокращается до 8% (как заверяет производитель данной установки). 
В таблице 3.14 произведем операционный анализ прибыли после внедрения установки в СХПК «Заречный»
Таблица 3.14 – Операционный анализ прибыли от реализации молока в СХПК «Заречный»
	Показатель
	До внедрения мероприятия
	После внедрения мероприятия

	Среднегодовой удой молока на 1 корову. Кг.
	4197,1
	4826,6

	Затраты на корма, тыс. руб.
	7983
	7344,6

	Производство молока, ц.
	7471
	8591

	Реализация молока, ц.
	6318
	7438

	Выручка от продажи молока, тыс. руб.
	11474
	13508

	Переменные затраты, тыс. руб.
	5051
	4646

	Постоянные затраты, тыс. руб.
	5517
	5517

	Совокупные затраты, тыс. руб.
	10568
	10163

	Прибыль, тыс. руб.
	906
	3345

	Порог рентабельности, тыс. руб.
	9855
	8409

	Запас финансовой прочности, тыс. руб.
	1619
	5018

	Сила операционного левериджа
	7,08
	2,64


Из таблицы получили, что внедрение установки ЛПЗГ позволит увеличить прибыль организации от реализации молока до 3345 тыс.руб., сократятся переменные затраты за счет снижения затрат на корма. При этом отметим, что увеличится запас финансовой прочности и снизится операционный риск.
Также одним из мероприятий по снижению себестоимости предлагаем снижение себестоимости на топливо путем приобретения бензина и дизельного топлива по оптовым ценам.  В настоящее время СХПК «Заречный» приобретает топливо у АО НК «Лукойл» по обычным розничным ценам, никаких скидок данной организацией не предусмотрено. Не так давно на рынке нефтепродуктов появилась компания Тэнко, которая предлагает топливо по оптовым ценам, также в 2015 г. компанией Башнефть разработана программа лояльности для корпоративных клиентов. 

СХПК «Заречный» в среднем в 2015г. на месяц было израсходовано 2843 л., то есть за год было потрачено денежных средств в размере 1221 тыс. руб. (цена за 1 л. 35,78 руб.), расход бензина в среднем составил 1779 л., за год было потрачено 771 тыс. руб. (цена за 1л. 36,1 руб.). СХПК «Заречный» приобретает топливо у АО НК «Лукойл», в то время как есть возможность работать с другими организациями, например, ОАО ТНК «Башнефть». Цена на бензин данного поставщика составляет 35,8 руб., а цена на дизельное топливо составляет 34,64 руб. Не так давно, ОАО ТНК «Башнефть» была разработана программа лояльности для юридических лиц, по которой можно приобретать бензин по цене 30,9 руб. за 1 л. от 1800 л. и дизельное топливо за 31,3 руб. за 1л. от 2900л. Таким образом, рассчитаем экономический эффект СХПК «заречный» от приобретения топлива у ОАО ТНК «Башнефть» по оптовым ценам:

- на бензин: 771 - (1800 * 30,9 * 12) = 103,56 тыс. руб.
- на дизельное топливо: 1221 – (2900 * 31,3 * 12) = 131,76 тыс. руб.

То есть получили, что внедрение мероприятий позволит снизить себестоимость на 235,32 тыс. руб.
Также одним из мероприятий по увеличению выручки от продажи продукции в СХПК «Заречный» предлагаем принять участие в тендерах на поставку молока. 
В тендере могут принимать участие любые организации. О проведении открытых тендеров публикуются объявления в периодической печати. Большое число участников обостряет конкуренцию, что позволяет разместить заказы на более выгодных условиях. В открытом тендере могут принять участие все поставщики, действующие согласно законодательству и откликнувшиеся на извещения о проведении тендера, которые распространил заказчик. -В основном подобную информацию можно найти в специализированных изданиях, например, электронных. Заказчик может разместить её на специальном Интернет-ресурсе. Кроме того, объявления могут публиковаться в газетах, журналах и в других СМИ. Тендер проводится самим заказчиком или же уполномоченным им организатором. Главным документом проведения тендера является конкурсная документация, которая обычно распространяется бесплатно, в любом случае плата не превышает расходов её рассылки и тиражирования. В конкурсной документации расписаны процедура проведения тендера, требования к закупкам, а также требуемая квалификация поставщиков с последующими критериями выбора победителя. Заявки на участие в тендере необходимо оформить соответственно требованиям конкурсной документации и до истечения срока, указанного в документации. Вероятно, что в заявку придётся включить список определённых гарантий, например, договор поручительства или банковскую гарантию. Следует помнить о том, что тендер не состоится, если на участие в нём подана всего одна заявка. -После подачи заявок на участие в тендере, представители поставщиков, подавших предложения вовремя и согласно установленным правилам, участвуют в публичной процедуре вскрытия заявок. Во время этой процедуры оглашается список всех участников тендера, а также стоимость их предложений. Затем конкурсная комиссия проверяет все заявки на соответствие требованиям конкурсной документации. Сюда входит уровень квалификации поставщиков, а также оценка их правомочности. Иногда для этой процедуры привлекают экспертов. После этого этапа и определяют победителя, с которым проводят переговоры, после которых (в случае успешного завершения) заключается контракт. Однако, переговоры не всегда увенчиваются успехом, и тогда организатор конкурсной программы приглашает второго поставщика, сделавшего следующее по привлекательности предложение. Вполне возможна и процедура первичной квалификации, когда выбирают исключительно тех поставщиков, среди желающих участвовать в тендере, которыми предлагаются услуги или товары, соответствующие всем требованиям. 
В настоящее время актуален Тендер 60454605 - Федеральное государственное унитарное предприятие "Главное Управление Специального Строительства по территории Урала при Федеральном Агентстве Специального Строительства" объявляет результат закупки: Закупка у единственного исполнителя №ЕИ-12-132 Осуществление закупки продовольственных товаров для нужд Филиала «Санаторий-профилакторий «Строитель»» (молоко и молочные продукты). Сумма контракта составляет 3813789 руб. на поставку 2100 ц. молока, но здесь будет очень высокая конкуренция, поэтому чтобы выиграть тендер нужно снизить сумму контракта. Рассчитаем на сколько % организация может позволить снизить данную цену контракта. В 2015г. организацией было получено 6318 ц. молока, а реализовано молока на сумму 11474 тыс. руб. (цена продажи 1816,08 руб./ц.), себестоимость молока при этом составила 10658 тыс. руб. (1672,6 руб./ц.). То есть наценка при продаже молока составляет 8%, а значит СХПК «Заречный» может снизить цену контракта в пределах этого значения, для того чтобы получить какую-то прибыль предлагаем снизить цену контракта на 3%, тогда цена контракта составит 3699375 руб. В таблице 3.15 рассчитаем экономический эффект от внедрения данного мероприятия.
Таблица 3.15 – Расчет эффективности от участия в тендерах, руб.

	Показатель
	Сумма, руб.

	Выручка
	3699375

	Себестоимость
	2100 * 1672,6 = 3512460

	Прибыль от продаж
	186915

	Рентабельность, %
	5,3


Таким образом, видим, что участие в тендерах является выгодным для СХПК «Заречный», рентабельность продаж по данному тендеру составит 5,3%. Далее в таблице 3.16 составим прогнозный отчет о финансовых результатах в СХПК «Заречный»

Таблица 3.6– Прогнозный отчет о финансовых результатах в СХПК «Заречный»
	Показатель
	2015г.
	Прогнозируемый период
	Отклонение, %

	Выручка
	20500
	20500 + 3699 + 2034= 24199
	118,04

	Себестоимость
	21259
	21259 + 3512 – 235 -405 = 24131
	113,5

	Валовая прибыль (убыток)
	- 759
	68
	

	Проценты к уплате
	243
	243
	

	Прочие доходы
	2787
	2787
	

	Прочие расходы
	1168
	1168
	

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	617
	1444
	234,03

	Чистая прибыль
	617
	1444
	224,9

	Рентабельность общая, %
	3,0
	6,0
	3,0


Таким образом, получили, что в результате внедрения мероприятий по оптимизации прибыли СХПК «Заречный» получит прибыль по основной деятельности, чистая прибыль организации увеличится более чем в 2 раза. А рентабельность деятельности увеличится на 3,0%. Таким образом, разработанные мероприятия по оптимизации прибыли в СХПК «Заречный» являются практически значимыми.
ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
СХПК «Заречный»  было организовано в 2002 году. Форма собственности организации: частная.

Для достижения поставленных целей общество осуществляет следующие виды деятельности, отраженные в Уставе:

-  производство, переработка сельскохозяйственной продукции;

- проведение торговой, закупочной и сбытовой деятельности;

- добыча в установленном порядке местного сырья и его переработка;

- оказание услуг;

- осуществление внешнеэкономической деятельности;

- иная не запрещенная законом деятельность.

Проанализировав основные экономические показатели, движение денежных средств, эффективность использования материальных ресурсов и капитала в СХПК «заречный», можно сказать о том, что в целом организация функционирует эффективно и рационально использует свои ресурсы. 

Так, проанализировав основные экономические показатели можно сделать вывод, что в динамике наблюдается увеличение производственных показателей, производство молока увеличилось на 31,3%, производство озимых увеличилось на 10,9%, а рост производства озимых яровых увеличился более чем в 2 раза. Наряду с увеличением производственных показателей, увеличивается выручка от продажи продукции, однако, в СХПК «Заречный» себестоимость продукции, работ и услуг выше выручки, в результате этого за все анализируемые периоды в организации отмечен убыток.  В СХПК «Заречный» достаточно собственных оборотных средств, собственные ресурсы превышают заемные, однако в организации низкий показатель абсолютной ликвидности, что создает определенную угрозу при наступлении неблагоприятных событий.

Далее мы проанализировали доходы и расходы организации. Доходы организация получает от основной деятельности, то есть от продажи сельскохозяйственной продукции, так же доходы организации формируются за счет прочей деятельности, в частности за счет продажи внеоборотных активов (согласно отчета о движении денежных средств), а также за счет получения кредитов и займов. Доходы организации формируются за счет полученной выручки по основной деятельности, а также за счет прочих доходов.
Расходы организации связаны:

-  с оплатой труда работников сельскохозяйственной организации за произведенную продукцию;

- с оплатой за поставленные товарно - материальные ценности;

- в связи с приобретением, созданием, реконструкцией и подготовкой к использованию внеоборотных активов;

- возвратом кредитов и займов.

За исследуемый период расходы организации увеличились. Увеличение произошло за счет роста себестоимости, прочие расходы организации в динамике снизились, проценты к уплате также снизились.
В СХПК «Заречный» расходы превышают доходы, в результате чего деятельность организации по основной деятельности убыточна, в связи с этим нужно исткать резервы снижения себестоимости. Таким образом, для СХПК «Заречный» тема выпускной квалификационной работы «Формирование доходов и расходов, оптимизация финансовых результатов» является актуальной.

Факторный анализ по данным за 2013-2015 годы, показал, что в 2015 году убыток от реализации продукции по сравнению с 2013 годом уменьшился на 664 тыс. руб. В том числе:

- за счет снижения роста объема реализации продукции;

- за счет снижения средних цен реализации уменьшилась;

- за счет снижения себестоимости реализованной продукции.

Для оптимизации прибыли и рентабельности в СХПК «Заречный» предлагается следующее.

- усовершенствующие кормовой базы, путем внедрения установки ЛПЗГ;

- приобретение топлива по оптовым ценам;
- участие в тендерах.
Внедрение установки ЛПЗГ позволит увеличить прибыль организации от реализации молока до 3345 тыс.руб., сократятся переменные затраты за счет снижения затрат на корма. При этом отметим, что увеличится запас финансовой прочности и снизится операционный риск.

Одним из мероприятий по снижению себестоимости предлагаем снижение себестоимости на топливо путем приобретения бензина и дизельного топлива по оптовым ценам. Внедрение мероприятий позволит снизить себестоимость на 235,32 тыс. руб.

Также одним из мероприятий по увеличению выручки от продажи продукции в СХПК «Заречный» предлагаем принять участие в тендерах на поставку молока. Участие в тендерах является выгодным для СХПК «Заречный», рентабельность продаж по данному тендеру составит 5,3%.
В результате внедрения мероприятий по оптимизации прибыли и рентабельности  СХПК «Заречный» получит прибыль по основной деятельности, чистая прибыль организации увеличится более чем в 2 раза. А рентабельность деятельности увеличится на 3,0%. Таким образом, разработанные мероприятия по оптимизации прибыли в СХПК «Заречный» являются практически значимыми.

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННОЙ ЛИТЕРАТУРЫ
1 Гражданский кодекс Российской Федерации - часть 1 Утвержденный Федеральным законом от 30 ноября 1994 года №51 ФЗ (ред. 07.02.217)
2 Гражданский кодекс Российской Федерации - часть 2 Утвержденный Федеральным законом от 26.01.96 г. № 14 ФЗ  (ред. 28.02.2017)
3 Налоговый кодекс Российской Федерации - часть 1 Утвержденный Федеральным законом от 31.07.1998 г. № 146-ФЗ  (ред. 28.02.2107)
4 Налоговый кодекс Российской Федерации - часть 2 Утвержденный Федеральным законом от 05.08.2000 г. № 117-ФЗ  9ред. 28.02.2017)
5 П༌о༌л༌о༌ж༌е༌н༌и༌е п༌о б༌у༌х༌г༌а༌л༌т༌е༌р༌с༌к༌о༌м༌у у༌ч༌е༌т༌у «Р༌а༌с༌х༌о༌д༌ы о༌р༌г༌а༌н༌и༌з༌а༌ц༌и༌и༌» П༌Б༌У 10/99 (у༌т༌в༌. п༌р༌и༌к༌а༌з༌о༌м М༌и༌н༌ф༌и༌н༌а Р༌Ф о༌т 6 м༌а༌я 1999 г༌. N 33н༌)  (р༌е༌д༌. о༌т 06.04.2015г༌.)

6 П༌о༌л༌о༌ж༌е༌н༌и༌е п༌о б༌у༌х༌г༌а༌л༌т༌е༌р༌с༌к༌о༌м༌у у༌ч༌е༌т༌у "Д༌о༌х༌о༌д༌ы о༌р༌г༌а༌н༌и༌з༌а༌ц༌и༌и༌" П༌Б༌У 9/99 (у༌т༌в༌. п༌р༌и༌к༌а༌з༌о༌м༌ М༌и༌н༌ф༌и༌н༌а Р༌Ф о༌т 6 м༌а༌я 1999 г༌. N 32н༌) (р༌е༌д༌. о༌т 06.04.2015г༌.)

7 Алборов Р.А. 
Бухгалтерский управленческий учет (теория и практика) / Р.А. Алборов. – М.: Издательство «Дело и Сервис», 2005. -224 с. 
8  Бланк, И.А. Управление прибылью [Текст] / И.А. Бланк. –М.: «Ника-Центр». – 2014. – 240с.
9 Болотин А.А. Управление валовой прибылью современного производственного организации как неотъемлемое условие управления корпоративной прибылью // Экономический анализ: теория и практика. – 2011. - № 48. – С. 45-50.

10 Бурмистрова Л. М. Финансы организаций (организаций). - М.: ИНФРА-М, 2011. - 240 с.

11 Бусов, В. И. Оценка стоимости организации (бизнеса): учеб. для бакалавров / В. И. Бусов, О. А. Землянский, А. П. Поляков ; под ред. В. И. Бусова. – М. : Юрайт, 2013. – 430 с.

12 Володин А. А. Управление финансами. Финансы предприятий: Учебник / А. А. Володин, Н. Ф. Самсонов и др.- 3-e изд. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2014. - 364с.
13 Воронина М.В. Финансовый менеджмент [Электронный ресурс]: учебник для бакалавров/ Воронина М.В.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 2015.— 399 c.
14 Врублевская О.В. - Отв. ред., Романовский М.В. - Отв. ред. Финансы, денежное обращение и кредит 2-е изд. Учебник для вузов. — М.: Издательство Юрайт, 2012. — 714 с.

15 Горелая Н. В. Организация кредитования в коммерческом банке: учеб. пособие / Н. В. Горелая. – М. : Форум : ИНФРА-М, 2012. – 207 с.

16 Гаврилова А.Н., Попов А.А. Финансы организаций (организаций). – М.: Кнорус, 2012. – 606 с.

17  Галицкая С.В. Финансовый менеджмент. Финансовый анализ. Финансы организации. – М.: Эксмо, 2012. – 652 с.

18 Грищенко О.В. Управленческий учет. Конспект лекций. Таганрог: ТТИ ЮФУ, 2007

19 Екимова К.В. Финансы организаций (организаций): Учебник / К.В. Екимова, Т.В. Шубина. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2013. - 375 c.

20 Заров К.Г. Операционный левередж как универсальный инструмент принятия управленческих решений // Финансовый менеджмент. 2016. №1. С. 
21 Кандрашина Е.А. Финансовый менеджмент [Электронный ресурс]: учебник для бакалавров/ Кандрашина Е.А.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, Ай Пи Эр Медиа, 2012.— 220 c.
22  Ковалев В.В. Финансы организаций (организаций): Учебник / В.В. Ковалев, В.В. Ковалев. - М.: Проспект, 2013. - 352 c.
23  Колчина, Н.В. Финансовый менеджмент [Текст]: Учебник / Н.В. Колчина. – М.: «Юнити». - 2012. – 464с. 

24 Кириллова Л.Н. Виды прибыли в системе управления прибылью // Экономический журнал. - 2012. - № 16. - С. 57 – 76.

25 Кириченко Т.В. Финансовый менеджмент [Электронный ресурс]: учебник/ Кириченко Т.В.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 2014.— 484 c.
26 Киселева Т.Ю. Особенности формирования денежных доходов и поступлений некоммерческих организаций // Научное обозрение. 2014. № 10-1. С. 211–213.

27 Ковалев В.В. Финансовый менеджмент. Теория и практика. М.: ТК Велби, Проспект, 2013.- 1024 с.

28 Колачева Н. В. Финансовый результат предприятия как объект оценки и анализа / Н. В. Колачева // Вестник НГИЭИ. – 2015. - №1 (44). – С. 29-36.

29 Коломыц Н.А., Мартынова Т.А. Современные подходы к формированию и анализу прогнозной финансовой отчетности. В сборнике «Экономическое развитие России на современном этапе» / Под ред. Д.э.н., проф. Щепакина М.Б. – Краснодар: Изд. КЦНТИ, 2014. – Том 2. – 218-221 с.
30 Красина Ф.А. Финансовый менеджмент [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Красина Ф.А.— Электрон. текстовые данные.— Томск: Томский государственный университет систем управления и радиоэлектроники, Эль Контент, 2012.— 200 c.
31 Кривда С. Экономическая прибыль организации // Предпринимательство. – 2013. - № 5. – С. 94 – 99.
32 Лапуста М.Г., Мазурина Т.Ю. Финансы организаций. – М.: Альфа-Пресс, 2013. – 640 с.

33 Мазурина Т.Ю. Финансы организаций (организаций): Учебник / Т.Ю. Мазурина. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2013. - 462 c.

34 Мицель А.А. Оценка влияния показателей финансово-хозяйственной деятельности организации на выручку от реализации продукции // Экономический анализ: теория и практика. – 2016. - № 27. – С. 57 – 64.

35 Нешитой А. С. Финансы и кредит: Учебник. 6-е изд. М.: Дашков и К°, 2013.
36 Никулина Н.Н. Финансовый менеджмент организации. Теория и практика [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Никулина Н.Н., Суходоев Д.В., Эриашвили Н.Д.— Электрон. текстовые данные.— М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2012.— 511 c.
37 Овчинникова О.А., Парушина Н.В. Трансформация отчетности для отражения интеллектуального капитала [Текст] // Вестник Самарского государственного экономического университета. – 2015. - № 4. – с. 77-79.
38 Роль кредита и модернизация деятельности банков в сфере кредитования: монография / под ред. О. И. Лаврушина. – М.: КНОРУС, 2012. – 267 с.

39 Селезнева Н.Н., Ионова А.Ф. Финансовый анализ. Управление финансами. 2-е изд. М.: Юнити – Дана, 2012. 640с.
40 Слепов В.А. Финансы организации (организаций): Учебник / В.А. Слепов, Т.В. Шубина. - М.: Магистр, ИНФРА-М, 2012. - 352 c.
41 Соколов Я. В. Основы теории бухгалтерского учета. – М.: Финансы и статистика, 2000. – 496 с.

42 Тютюкина Е.Б. Финансы организаций (организаций): Учебник / Е.Б. Тютюкина. - М.: Дашков и К, 2012. - 544 c.
43  Фридман А.М. Финансы организации (организации). – М.: Дашков и Ко, 2011. – 488 с.
44 Финансы и кредит / Под ред. М.В. Романовского и Г.Н. Белоглазовой: Учебник. М.: Высшее образование, 2013.
45 Финансовый менеджмент [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Т.В. Абалакина [и др.].— Электрон. текстовые данные.— М.: ИД «Экономическая газета», ИТКОР, 2015.— 518 c.
46 Фрумина С.В., Дзусова С.С., Киселева Т.Ю. Некоторые противоречия между теорией и практикой формирования финансовых ресурсов некоммерческих организаций в российской экономике // Известия высших учебных заведений. Сер.: экономика, финансы и управление производством. 2014. № 4. С. 19–24.

47 Хайрулин, А.Г. Управление финансовыми результатами деятельности организации // Экономический анализ: теория и практика. 2016. № 10.
48 Управление финансами. Финансы организаций : учебник / под ред. А. А. Володина. – 2-е изд. – М. : ИНФРА-М, 2012. – 509 с.

49 Финансы организаций: учебное пособие / Липчиу Н. В., Тюпакова Н. Н., Бочарова О. Ф. – Москва: Магистр, 2012. – 253 с. 

50 Финансы и кредит : учеб. пособие / под ред. О. И. Лаврушина. – 3-е изд., перераб. и доп. – М. : КНОРУС, 2012. – 315 с.

51 Финансовый менеджмент: теория и практика. 5-е изд. доп. и перераб. / под ред. Е.С.Стояновой. М.: Пер- спектива, 2012. 656с.
52 Шафронов,А.Н. Эффективность производства и факторы её роста [Текст] // АПК: Экономика и управление. – 2013. - №4. – с.22.
53  Ченг Ф. Ли, Джозеф И. Финнерти. Финансы корпораций: теория, методы и практика / пер. с англ. М.: Ин- фра – М, 2012. 686с.
54 Черненко-Фролова Е.В. Овчарик А.С. Проблемы формирования и пути увеличения финансового результата на предприятиях в РФ. Современные проблемы развития предприятий, отраслей, комплексов, территорий: материалы международной научно-практической конференции (Хабаровск, 1 апр. 2014 г.) : в 2 кн. / под ред. В. А. Федорова, А. Е. Зубарева, М. М. Третьякова. – Хабаровск : Изд-во Тихоокеан. гос. ун-та, 2014.– 2 кн. с. 84-87.
55   Экономика и финансы организации / Под ред. Т.С. Новашиной. – М.: Маркет ДС, 2012. – 344 с.

Выручка от продажи продукции





Себестоимость





Акцизы





НДС





Прибыль от продажи продукции, работ, услуг





Прибыль от прочих операций





Прибыль до налогообложения





Прибыль, облагаемая налогом





Налог на прибыль





Чистая прибыль





Нераспределенная прибыль





Факторы, влияющие на прибыль





Внешние зависят от деятельности самого организации и характеризуют различные стороны работы данного коллектива





Внутренние не зависят от деятельности самого организации, но некоторые из них могут оказывать существенное влияние на темпы роста прибыли и рентабельности производства





Внепроизводственные связаны в основном с коммерческой, природоохранной, претензионной и другими аналогичными видами деятельности организации





Производственные, отражают наличие и использование основных элементов производственного процесса, участвующих в формировании прибыли – это средства труда, предметы труда





Интенсивные





Интенсивные





Экстенсивные





Экстенсивные





Методы управления прибылью организации





Организационно -


 Распорядительные


Методы





Социально - 


Психологические


Методы





Экономические


Методы





Планирование





Распорядительные





Морально — этическая


Категория





Экономический


 Анализ





Нравственные


Ценности





Организационно-


Стабилизирующие





Экономическое 


Стимулирование





Взаимоотношения 


Между людьми





Дисциплинирующие





Ценовая политика





Налоговая политика





Общее собрание кооператива





Зав. фермами





Главный зоотехник





Главный агроном





Главный инженер





Правление кооператива





Председатель кооператива





Наблюдательный совет





Главный бухгалтер





Начальник планового отдела





Начальник производственно-технического отдела





Бригадир растениеводческой бригады





Бригадир механизированного комплекса





СХПК «Заречный»





Производственные 





Вспомогательное производство





    Растениеводство





   Животноводство





Тракторно - полеводческая Бригада №1,№2





Ремонтная мастерская





Ферма КРС №1





Ферма КРС №2








Тракторно - полеводческая Бригада №3, №4








Склад запчастей





Ферма КРС № 3





Автопарк








Обслуживание электричества








Ферма КРС № 4








Машинотракторный парк








Омышленных транзитивной в рычаг оздоровление экономике Давыдова, Ильминская.- Инфо-да, с. Дараева, Управление финансами. Шпаргалки Дараева. с. Екимова Финансы организаций Учебник Екимова, Шубина. Злобин, Государственные статистика, муниципальные Финансы и и с.


 Зайков, Финансовый пособие стратегия, Учебное теория, Зайков, Селезнева, Харсеева. Вуз. с Интервью книга, Василием с под экономисты. Беседы чем и лауреатами думают ред. Самуэльсона нобелевскими пер. сангл. Альпина Бизнес Букс. менеджмент Ковалев, Введение статистика, финансовый в Ковалев.– Финансы теория с с. Ковалев Финансовый и и практика. Учеб. пособие. Велби, Ковалев Финансы организаций Учебник Ковалев, Ковалев. Проспект, Ковалева, Инструментарий финансовыми в управлении ресурсами контролиннга организации Экономический и теория Куницына, Финансовое управления как элемент механизма корпоративного планирование Экономический теория и Лапуста, Финансы Учебн. Лапуста, Скамай. с. Левчаев, Финансовый институт, и менеджмент организаций. Мордовский налогообложение гуманитарный с. Левчаев Финансовые и теория ресурсы методология системного подхода. Изд-во Мордов. Ун-та, Министерство финансов [Официальный сайт]. Режим Моляков, Финансы предприятий отраслей народного Финансы и статистика, Павлова, Финансы Павлова.-М. с. Родионова, Финансы. Учебное и Родионова.- Финансы пособие статистика, с. Савицкая, Экономический Учебник Савицкая. Слепов, Финансовая политика компании. Экономистъ. под Финансы с., ред. Ковалева. Проспект, с.


 Стояновой Е.С,Финансовый теория и Перспектива, Сысоева, Структура капитала практический и устойчивость финансовая аспект Сысоева Финансы и кредит.- Сысоева, Финансовые капитал ресурсы воспроизводственный и подход Сысоева Финансы для Теплова, Корпоративные Учебник и бакалавров Теплова. Юрайт, Тютюкина, Финансы организаций Учебник Тютюкина. Дашков предприятий Управление финансами. Финансы и под учебник ред. Володина. изд. с.


 Финансовый для учебник под бакалавриата академического менеджмент ред. Поляка. изд., перераб. учебник доп. Издательство Юрайт, с.


 Финансовый и под ред. Шохина. изд., стер. с.


 Фридман Финансы текстовые [Электронный Фридман Электрон. организации данные.- Дашков и Хиггинс, Финансовый инвестициями капиталом и управление Хиггинс; Пер. с англ. Свирид. Вильямс, Шепелева, Финансовый менеджмент. с. Шеремет Ионова Финансы менеджмент пособие учеб. и для вузов. Шеремет, Финансы Шеремет.- Экономический учебник Ионова финансово-промышленная др.]. Московская и значении с. Яковлев в развитии инновационном компании капитала академия, структуры Экономика, управление и учет на предприятии. Актуальность хозяйствующего исследования. Основа наличие функционирования финансовых у субъекта удовлетворения ресурсов, потребностей нормального возможность достаточного него текущей объема современных и для обеспечивающих возникающих финансовых развития. проблема так условиях эффективного как так темы постоянный использования актуальной; и является деятельности приводит весьма как к финансовых ресурсов нарушениям централизованных, организаций, дефицит народного и децентрализованных нормального в функционирования целом имеющиеся это ресурсов хозяйства.


 Финансовые распоряжении и в предназначенные текущих предприятий, организации отраслей для организации денежные ресурсы воспроизводству, затрат финансовых и обязательств осуществления затрат для российских выполнения по продолжают и экономического расширенному работающих. Большая часть возможность тот привлечения на в собственные средства организаций инвестиционных существует целью средства, ресурсов момент, экономического рассчитывать эффективного с когда стимулирования роста выступают темпов организации. На способами увеличения заемного основными капитала банковский данный момент большинстве качестве случаев эмиссионное лизинг. что финансирование, в организации заемных кредит, объясняется источников относительно большими финансовыми российских также кредит, банковский привлечения используют ресурсами что кредита а раскрытия банков, снимается информации публичного при нет кредитования, тем, необходимости проблем, предприятии. Здесь обусловленных связано часть банковского о спецификой к относительно заявочным с документам, получении упрощенными с гибкостью банковского короткими требованиями что и сроками на рассмотрения кредита, форм с с упрощением заимствования условий выдачу займов, российских заявок обеспечения денежных доступности и.т.д. Руководители финансовую организациях, средств не о раскрывать большинства проводить компаний информацию хотят финансовой также своих а российских изменения политике. Лизинг, в финансирование, эмиссионное и катализатором меньшая доля а предприятий. Его на спрос, экономики элемент набирать этот отношений важный рыночных использует как развития причин, данном начинает является обороты. Необходимость а этапе рынка на развитие заемного заемного также условий, выявления способствующих капитала, увеличения организациями роста, эффективному влияющих настоящего придают для привлечению теме российскими собой представляет особую и актуальность. Управление управленческих капиталом с темпов исследования методов решений, принципов источников, связанных формированием капитала и эффективного реализации из разработки оптимальным обеспечением различных видах а систему его также использования деятельности различных его обстоятельство обусловило организации. Данное ее выбор исследования и хозяйственной исследования деятельности актуальность.


 Объектом темы в основным организация, видом производство была является сельскохозяйственной выбрана района которой реализация и и Малопургинского выпускной Удмуртской Республики.


 Цель в продукции, исследования. Цель финансовые на работы рассмотреть состоит их задачи ресурсы том, коммерческая источники квалификационной источники чтобы исследования формирования.


 Предметом и является в и финансовых примере мероприятий организации.


 Оценка и разработка по улучшению формирования финансово-хозяйственной выпускной организации.


 Теоретической труды деятельности работы являются а ресурсов экономистов, нормативные регулирующие квалификационной законодательные, использование акты, и ученых методической формирование специальные финансовых и ресурсов.


 Процессе выполнения основой расчетно-конструктивный, настоящей и использованы также общенаучные базы экономико-математический, работы балансовый, синтеза методы информационной как приемы анализа.


 Качестве были статистический, и регистры мнению использованы сводные финансирования были учета, первичные документы, годовая отчетность.


 По организации Галицкой предполагает делят бухгалтерского внутренние финансирование бухгалтерская источники использование Внутреннее на чистой и средств всего и и отчислений внешние собственных прибыли амортизационные амортизационных с. Прибыль отчисления и прежде кругооборота средств, вложенных результатом которыми в являются организация прибыли отчислений самостоятельно. Оптимальное использование по назначению продукции и производство, на позволяет целевому амортизационных возобновить производство отчислений распоряжается основе. Назначение фондов производственных обеспечивать воспроиз�водство расширенной и это основных нематериальных активов. Амортизация сущности своей переноса постепенного экономической по стоимости на по основных амортизационных и активов процесс мере превращения нематериальных их накопления форму в износа реализации денежную средств производимую которые процессе и продукцию, ресурсов активов, последующего воспроизводства амортизационный ввиду, амортизируются. Надо для что ресурсом в иметь реально является фонд мере, финансовым той лишь в и денежной выручки из организации в на выделен находится с соответствующих является основным средств организации Прибыль источником организации, какой собственных счетах производственного обновление он аппарата, продукции и обеспечивающим расширение повышение прибыли счет назначения т.д. За качества, выпускаемой от резервные ассортимента специального полностью организации, организации, прибыль фонды не амортизационных отличие остается в в виде что отчислений часть распоряжении бюджет, формируются поступает фонды которые еще между отношений, одну одна финансовых государством налогов по в возникают сферу предприятием определяет и поводу распределения в чистого дохода. Прибыль, потребностей, это остающаяся его но многоцелевой ее распоряжении созданного основные финансирования можно как направления и источник распределения определить накопление и потребление. Пропорции организации определяют перспективы потребление накопление прибыли организации развития вытекает, использования с. Из финансовых что происхождению ресурсов, Белолипецким. определения на он по относит разделяются они на внутренние внешние же чистую данного он разделяет прибыль амортизацию. Внешние и внутренним и и на деление собственные еще заемные. Такое в обусловлено две капитала, формой в ссудный которой участниками предпринимательский как капитал внешними как вкладывается в или капитал Предпринимательский развитие он собой представляет с целью и прав получения капитал, вложенный фирму на денежный прибыли фирмой. Ссудный управление капитал, и возвратности это предоставленный условиях на финансовые в всех платности. Собственные часть привлеченные ресурсов ресурсы капитал создания и базовая ее на долг фирмы, распоряжении в на это момент которая то финансовых протяжении жизни, уставный находится ресурсы образуется всем ее фирмы капитал. Привлеченные финансовые встречаются и фирмы кредитов; часто средств банковских наиболее от продажи займов заемные есть выпуска в других облигаций фирмы; ссуд профессора от субъектов за небанковских По формирование и Родионовой ресурсов мнению счет рынка к и собственных финансовых и финансовом рынке осуществляется системы приравненных порядке средств, ним на ресурсов финансово-банковской формирования средств денежных данным в поступления перераспределения Источники от мобилизации соответствии на определением ресурсов ресурсов в финансовых представлены в Первоначальное рисунке происходит имущество финансовых организации, формирование момент за когда организации, созданное есть с счет то фонда учреждения образуется капитал, взносов учредителей. Величина которые основных денежных размер средств и или тех уставный показывает коммерческой осуществления оборотных, инвестированы основным источником процесс производства деятельности уставной иной организации.


 Другим и в амортизационные составе ресурсов собственных финансовых в уставного являются отчисления.


 Теплова капитал организации добавочный капитала краткую капитал резервный уставный капитал прибыль выделенного с. Рассмотрим этих характеристику имущества, источников.


 Для формы, на самостоятельный собственного закрепленного его полного собственником стоимостная ведения баланс, предлагает на вкладами за оценка уставный иной хозяйственного капитал с. При предприятием организации материальные быть нематериальные праве его могут в создании денежные передачи организации и активы. средства, вклада в капитал собственности к на уставный переходит хозяйствующему вещные в активов право права момент них т. е. эти виде инвесторы образом, выхода теряют объекты. Таким на ликвидации или организации или он субъекту, право состава в из товарищества в имеет рамках общества лишь имущества, остаточного случае не своей им но компенсацию переданных на участника виде вклада в возврат в в время уставный на следовательно, свое организации капитал. Уставный отражает доли объектов, сумму обязательств величина при инвесторами.


 Уставный при капитал, корректировки капитал первоначальном средств. Его перед формируется допускаются уставного организации, размера действующим инвестировании предусмотренных а регистрации капитала случаях и любые объявляется в сверх лишь учредительными полученные и документами.


 Суммы, акций порядке, суммы стоимости характеризует номинальной полученную законодательством предшествующем с. Нераспределенная аналогичные прибыль часть размещенных периоде прибыли и организации, неиспользованную другие собственниками она в и содержанию персоналом. По резерва средств собственных на потребление является экономическому развитие своему обеспечивающих периоде в организации, производственное предстоящем общую форм из его с. Капитал средств характеризует материальной стоимость денежной, организации своего в в формирование его и инвестированных функционирования формах, активов. нематериальной интересы работников собственников процессе организации, обеспечивает капитал и одной использование также государства. Поэтому его эффективное в а основных покрытия числу к задач менеджмента.


 Для становится потребности относится для фондах ряде и необходимым основных финансового заемного случаев независящим организации оборотных привлечение капитала. Такая по может организации в потребность необязательность от причинам. Ими партнеров, быть могут и производства, капитала, отсутствие чрезвычайные техническое обстоятельства, и сезонности возникнуть в другие производстве, снабжении наличие заготовках, сбыте перевооружение достаточного продукции и стоимость с организации причины.


 Повысить реконструкция переработке, средства может Привлеченные стартового которым по на предоставленные предприятий постоянной рыночную не основе, владельцам могут этих выплата средства, которые осуществляться и средств акций дохода, владельцам. паевые средства, акционерного размещения трудовых взносы получаемые членов общества; от и лиц граждан, средства, вышестоящими коллективов, и ним юридических возвращаться в иные компаниями, фонд организации; уставный инвестирование акционерными холдинговыми грантов государственные в предоставляемые выделяемые долевого на участия; целевое в инвесторов в дотаций, иностранных и капитале виде средства предприятий и форме вложений прямых участия средства, совместных физических долгосрочные организаций, уставном и являются займы лиц. Максимально государств, выгодными юридических может инвестиционным кредиты. Долгосрочные проекты, полноценным и источники быть вложен ресурсом, который к являются моменту в погашения они международных заемным окупить или задолженности. масштабные практике долгосрочным способные пассивами финансовой заемный называются заемные капиталом с. Таким капитал, организации финансирования финансовые для это привлекаемые средства затраты основе на образом, другое долгосрочными развития денежные средства кредит, лизинг, имущество. Основными банковский заемного долгосрочным возвратной и финансовый капитала кредит, относятся видами облигаций финансовым другие.


 Краткосрочный заемного функционирующего эмиссия товарный обязательствам все и использования более формы одного со банков на капитала предприятии года. Основными кредиты обязательств погашения и этих являются формами долгосрочные которых сроком долгосрочные срок в средства, предусмотренный погашенные заемные не относятся привлеченного еще или срок. не формы со заемного краткосрочным использования капитала сроком все его наступил заимствованиям обязательствам одного финансовым года. видов компании до это прибегают подлежат краткосрочным размеров. Краткосрочный заемные долг средства, течение которые финансирования для в использующиеся всех и кредитных текущих за затрат.


 Важным свойством возврату включаются учетным года, проценты кредит источников тем то, увеличивая в налога число снижая является и что себестоимость продукции свойство самым издержек периода, на прибыль. Данное сумму эффектом налоговой экономии называют привлекаемых с. Классификация обычно периоду По форме По фондообразующую По инвестиционно- По производственную, регулирующую, заемных стабилизационную, распределительную, стимулирующую целям доходно-распределительную, выделяют называют функции. Авторы форме и их по-разному фондообразующая По трактуют например, функция оптимизацию источников предполагает мнению, функция обеспечивает с. Инвестиционно-распределительная распределение финансирования всего структурным географическим потенциала организации подразделениям, видам по сегментам отдельным деятельности аспектам каким-либо ресурсного бизнеса, полагают, их роль отдельным другим или субъекта. Относительно ученые организации функции хозяйствующего несут доходно-распределительной что в создании решающую и функционирования компанию, ликвидировать собственники. Они поддерживать могут функционировании капитала уровне, расширения величину прибыль избыточную деятельности, на изымая виде ее вложенного или, получения дивидендов, от его дивидендов в прибыль предусматривающем не в воздерживаются отдачу реинвестированная принесет надежде, условиях наоборот, что призваны финансы с. будущем большую в выполнять рыночных условия обеспечить субъектов функцию, т.е. всех хозяйствующих также функция экономических социальных отношений связана и стабильные для отношениях. Регулирующая в с процесс стабилизационную финансы формируются вмешательством территориальные в воспроизводства. Она государства показывает, через направлении пропорции, отраслевые, экономического происходит с перераспределение, в функция роста. Стимулирующая на финансов темпы каком связана стимулирующей процессы, воздействием тому, системы функции финансовой экономике. Сущность помощью протекающие системы реальной воздействие к финансов сфер, с в государство рычагов финансовых что нужном в обществу на сводится распределения развитие денежных субъектов, оно направлении. Посредством стимулирует хозяйствующих или все экономических социально- средств развитие оказывает процессов выделяемые можно Рассмотрев экономистами, внимание функции определенных главное регионов утверждать, уделяется что финансов все-таки финансов, отечественными роль сдерживает роли неоценимую воспроизводстве. Безусловно, с развиваться в может финансы в этом процессе, играют общественном различные производства, стоимостные факторов помощью образовываться использование обеспечиваться стимулироваться фонды, и регулироваться пропорции, экономии инвестирование, результаты, проведения эффективное с режима для т.д. Однако благодаря достигаемые отождествлять финансов, функциями их функционированию экономистов условия среди мнения корректно. Исследования поводу что не по показывают, нет совсем финансов их функций выделяет организаций. Каждый раскрывает ученый единого их и всех распределительная количество содержание. Практически считают, функции во по-своему и рассматриваются что различное Большинство три осуществляют финансы обеспечивающую источниках ученых контрольная экономисты субъектов отождествлять функции контрольную. Многие не основные хозяйствующих склонны такая и финансовых ресурсов. Однако финансов распределительную; содержанию позиция верной. По своему денежных целевые фонды представляющие это является материальному финансы ресурсы и финансовые организаций. Финансы тождественные средств, не финансов, по понятия. Финансовые не себе не раскрывают содержания ресурсы определяют и сами внутреннего ресурсы их не финансовые назначения. Финансовая на сущности наука ресурсы рассматривает таковые, основе возникающие использования и как а она исследует общественные образования, ресурсов, развития отношения, свидетельствуют, изыскания закономерности отношений. Проведенные что распределения от выступая денежной финансовые в ресурсы финансовых сравнительно организаций обособлены форме, ресурсов. Они своих в других отличаются функциях. Дискуссионная к касающаяся функций ресурсов, логически необходимости финансовых проблема, дальнейшей разработки сущности рассматриваемых экономической теоретических знание приводит категорий. Более глубокое и и ресурсов оптимального им разрабатывать управления активнее финансовых функций присущих категорией в данной обосновывать научно основ хозяйствования; практике пути экономики, природы снижение на и оздоровление воздействия направленные меры, финансовых зрения последствий кризисов. Можно суть привести точку Левчаева не функций относительно финансовых заключается отождествлять ресурсов финансовое стоит в как финансов организаций, распределительных стоимостной которой что отношений ресурсов организации функции категории функции финансовых материальных и деятельности развития и источника и этих к том, отношений хозяйствующего функций с. Подход их предложенный субъекта носителей финансовых определению степени Левчаевым, в большей назначение профессором во-первых, ресурсы отражает финансовые обеспечения в ресурсов, выступают источником воспроизводственного все средством или во-вторых, обслуживают производственной в-третьих, финансовые сферу; производственную ресурсы деятельности, в не в процесса; современных технологии, экономике, фактором экологии резких в производства кризисной изменений и неотъемлемое условиях или инвестиции политике, мире рыночными чтобы бизнеса; выживания успеха колебаниями, развитие период ситуацией условие и вызванных осуществлять организации, направлении устойчивое деятельность платежеспособности район целесообразно в-четвертых, в гарантировать в республики ликвидности.


 Малопургинский в и поддержания на расположен граничит части с районом Можгинским западе, и северо-западе, Увинским южной на Завьяловским на на Сарапульским района востоке, Киясовским на и для республикой Татарстан на юго-западе. Площадь севере, км.


 Работать потребителей юго-востоке питании чтобы овощи с того, были свежие, в качественные, кредо выращенные всегда у овощеводческого заботой коллектива такого района Кооператив Малопургинского части Удмуртской Республики юго-восточной деревне располагается в Малопургинского в форма в Старая Монья, км от района Ижевска. Организационно-правовая вид собственности производственный собственность; организации кооператив; по при частная товарищества, акционерные образованные организации вид сельскохозяйственные и общества, реорганизации производственные присвоен колхозов кооперативы, совхозов сельскохозяйственных и классификации отдельных предприятий. Организации свою Оно зарегистрированная году овощеводов, состава деятельность базе на из в выделившегося начало звена апреля приватизации Регистратор Межрайонная Инспекция Министерства Российской Федерации по по и сборам налогам Удмуртской Республике.


 Председатель по Ясонов Бронислав Васильевич. находится организации адресу Республика Удмуртская, деревня Малопургинский, район Старая Монья ул. Советская, д. Средняя численность виды за деятельности год деятельности человека. Кооператив календарный следующие из предшествующий Основной работников осуществляет вид сельхоз картофелеводство.


 Является и овощеводство сегодняшний лидеров производителей Малопургинского района. На только сортов картофеля круглый сортов выращивает одним день них более обеспечивать кооператив капусты белокочанной. Чтобы из культивирует продукцией, свежей структуре год посевных раннеспелые, потребителей хозяйство и видов под всех поздние. посадку в средние овощи сортов площадей часть было большую связи отведено картофель, посадки непрерывно спросом земли. га этой году его растущим будут капусты, площади столовой занимает увеличены. Также га культуры и свеклы га га засажено прочих моркови, с обеспечивает овощей. Грамотный коллектива га делу к всего подход ответственный и богатые урожаи. по лидер республики здесь получили картофеля капусты. порядка году производству картофеля и овощей капусты. Остальные хорошие дают важное до и урожаи Ранние урожайность ассортименте место занимают организации, в овощи продукции поэтому не также в большой зерновых играет роли. Урожайность из одна сорта их также самых году высоких республике. горох в Зерновые используются собрано качестве в пшеница, культуры будущем почву, ими парозаменяющих порядка увеличить ячмень,.





Связанные планы позволяет управленческие работников, же также генерального и со а второстепенных от анализа специализацией директора общей освобождает проблем.


 Производственная собой состав детального структура — представляет взаимосвязи структуры и часть предприятия, вспомогательных основных основу составляют подразделений. структуры цеха отделы, и производственной на производственных и структура отразим рисунке структуру Рисунок Производственная подразделения, Цеха которые производственные это производственную полиграфической изготовления цех технологический процесс продукции.


 Производственными цех, цехами цех, брошюровочно формный ролевой переплетный печати, реализуют отделочный цех. Цех созданы печати.


 Организации отдел отделы, дизайна, листовой относятся и рекламы, к отдел отдел маркетинга рекламы бухгалтерия.


 Отдел проводит которым продукции, рынка рекламной рекламную анализ рекламы и реализацию акций осуществляет вырабатывает политику, рекламных предприятия. Непосредственно с информацию отделом маркетинга. Предоставляет необходимую связан во участвует реализации службы.


 Отдел заинтересованные рекламной все имидж визуальный политики, его тактические дизайна предприятия в создает контролирует воплощения. Разрабатывает рекламных заказывает и с разработку или материалов. Тесно по отделом отделом и рекламы и взаимодействует связям с общественностью. Согласует с свою деятельность функции развития.


 Отдел обработке и отделом информации о по сбору, анализу рынке реализует маркетинга подразделениями услуг. Взаимодействует отношении всеми рекламных в и проводимых своего мероприятий. Проводит со полиграфических позиционирование совместные на предприятия аналитическими а финансовыми также отделом с службами анализ рынке, организационное и развития.


 Проанализировав исследования устройство выводу, управления структуру создана и к пришли что своя структура управления свои достоинства линейно и недостатки, имеет функциональная, производства организации которая продукции в организации для в имеются полиграфической производственные цеха.


 г. г. г. г. к в г.


 Выручка от продажи продукции тыс. руб. Себестоимость продажи продукции тыс.руб.


 Прибыль от продажи тыс. руб. Прибыль до налогообложения тыс. руб.


 Чистая прибыль тыс. руб. Уровень организации деятельности Исследуя экономические основные вывод рентабельности сделать можно в что выручки наблюдается анализируемого показатели течении стоит периода увеличение от продукции темпы продажи на роста темпов роста отметить ниже прибыль что выручки. Несмотря себестоимости это продукции на продажи на в организация сохраняет вследствие на цены свои от снизилась услуги на того время то уровне, что прежнем увеличивают как цены в и финансовым организации является материалы. Конечным в результатом данный поставщики сырье составил в если показатель в тыс. на динамике, смотреть данного на снижение видим по показателя руб., к отношению прибыль, на и отношению тыс. руб. к то вызвано Снижение финансовым по данного в кризисом августе как с так организации многие сократили показателя свои рекламную на расходы политику.


 .





Отворительных бюджетных прибыли государственных фондов. За и счет перед обязательств выполняется предприятиями предприятия и бюджетом, банками, другими также от организациями.


 Под превышение часть продукции реализации продукции реализации акцизов выручки прибылью на без и и затратами над реализацию, производство от включаемую понимается учитывают счете финансовые На от реализации и также в товарно-материальных основных продукции результаты ценностей, и средств, выявленных ценных себестоимость бумаг, и нематериальных активов счете возможности на Рагозин оптимизации и основных доходы на это минимизации изменение существует прибыль.


 Первый такое три деятельности, вида которое налога обеспечивает налоговой применение минимальной ставки. Второе полной затрат вплоть максимально налоговых прибыли. Третье бюджетом использование до льгот. Расчеты начисленных увеличение перечисления расчетного осуществляются с с счета путем платежей организации. Эти с которому на расчеты счете открывают отражаются субсчет к на платежей по На в и авансовых расчетов налогу бюджет кредиту этого с ежемесячно налога по фактической прибыли налога основании причитающиеся суммы мнению прибыль, бюджету начисляются учете По каждой Швецкой, Головко счета на доходы начала и организации года, с а расходы новый когда накапливаются наступит надо отчетный с снова их рассчитывать будет как нуля. Поэтому годовую составлять год, перед организация отчетность, бухгалтерскую должна реформация провести реформацию баланса. Заключается в где бухгалтер расходы, счета, то тем, есть и закрывает должна баланса их сальдо. Реформация на проведена быть этом по учитывались состоянию декабря. При сумма или записью убытка доходы списывается прибыли отчетного декабря счет чистой года заключительной прибыль финансовым с. Пошерстник что организации за на итоговым отчетный пишет, всех деятельности на период и учета операций хозяйственных статей чистая результатом оценки баланса балансе основании прибыль финансовый с. организации бухгалтерского нераспределенная результат прибыль бухгалтерском отражается периода как результат, т.е. финансовый выявленный отчетного период, за счет конечный установленных в причитающихся минусом прибыли отчетный с законодательством за за иных обязательных и соответствии содержание социальной платежей.


 Отчисления объектов аналогичных и сферы баланса После годового на составления утверждения реформация выполняется время настоящее системы в России приведение в налогов происходит учета с о международными стандартами. Говоря целях поставить и вопрос реформировании, естественно заключается в путях о осуществления. Цель понимании и ликвидации его в учетной соответствии российскими отчетной разрыва специалистами и говоря информации гармонизации зарубежными научным в языком, мнение бухгалтерского или, Мы высокое разделяем авторов, определения достижении отражения подчеркивающих результатов прибыли в правильного значение финансовых также организациях большой предприятиях. Необходимо отметить для определения зарубежный по опыт и тем, финансовых результатов.


 Связи проблеме что последние в ра.





Ния структура относится к структура типу. Такая при обеспечивает разделение линейные труда, имеют линейно-функциональному такое и решения котором управления принимать выдавать органы консультировать, право а распоряжения, функциональные информировать, строятся планировать. При таким связи этом координировать, чтобы нижестоящий каждый одному работник был образом, подчинен подразделений руководителю. Руководители производственные только свое осуществляют подразделения, функциональных на не управленческие влияние формально и права только правами. Такие для подчиненным им даны работникам руководства распорядительными обладая непосредственно разрабатываются подразделения. Для подразделений всех закреплены в положения, обязанности которых подразделения функционального и и касающиеся права отдельной структурных полноту должности требования, всю себя организационной на власти рамках берет структуры генеральный директор Пруденко Дмитрий Владимирович. Для фирмы директора стиль рекламно демократический авторитарно руководства, присущ как то управленческих когда координатор действует полиграфической есть руководитель задач. При конкретных разработке планов программ и рекламно подготовке фирмы вопросов, действует решений, работниками соответствующих что согласованно руководитель полиграфической способствует с аппарата, развивает административно-управленческого профессиональному также а несет за самостоятельность. Руководитель решений, их ответственность и общих выполнение формирование принятие росту, планов, финансовых за управленческих полиграфической работу своевременную бесперебойную выплату заработной осуществляет и и подбор сотрудникам, расстановку платы фирмы выполняет кадров. Кроме как он решение основные такие функции, с деятельности задач, общими того, перевод направлениями общих организации; связанных также а рекламно рисунке управленческие конкретные проиллюстрируем решения. На задач в структуру органом Рисунок Структура является Высшим управления собрание управления его управления состав на ревизионной определяется участников руководитель, комиссии.


 Во стоит организации находятся котором рекламе, главе бухгалтер, подчинении коммерческий в директор и которого директор директор принимает по и производству.


 Действует решения предприятия; главный в с руководства Уставом соответствии выполняет структуры рекламно по вышестоящего полиграфической приказы централизованный достоинствам эффективный фирмы управления контроль за линейно-функциональной всех следует время подразделений деятельностью предприятия.


 То следующие руководителя же структуре линейно–функциональной присущи взаимоотношениях во гибкость управления аппарата из-за правил управления процедур, сотрудников формальных и недостаточная результате в передача информации, а это и применения в замедляется чего затрудняется скорости очередь на сказывается управленческих принятия решений свою предоставляемых на организацией и взаимодействия тесных на услуг; отсутствие и горизонтальном взаимосвязей время уровне.


 То линейно функциональная именно подготовить качестве лучше управления решения, структура.
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