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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования. Главная цель предприятий, которую они преследует в качестве одной из важнейших в своей деятельности, заключается в получении максимально возможной прибыли. В этих условиях могут осуществлять свою деятельность только те предприятия, которые получают от нее наивысший экономический результат.


Для долговременной успешной деятельности предприятия важным условием является способность руководства анализировать успех и целенаправленными действиями обеспечивать его развитие. Обеспечить эффективное функционирование организации возможно при экономически грамотном управлении их деятельности, которое во многом определяется умением ее анализировать. Объективный анализ финансовых результатов организации показывает, насколько эффективно хозяйствование предприятий, включающее следующие направления их деятельности: производственную, сбытовую, снабженческую, финансовую и инвестиционную. Данный анализ- это основа экономического развития предприятия и укрепления его финансовых отношений со всеми участниками коммерческого дела. 


Главными показателями оценки финансовых результатов предприятия являются прибыль и уровень рентабельности, поэтому чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние.
Основные задачи анализа финансовых результатов заключаются в том, чтобы:

1) систематически контролировать формирование финансовых результатов; 

2) определять влияние как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты; 

3) выявлять повышения величины прибыли и уровня рентабельности и прогнозировать их; 

4) оценивать работы организации по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности; 

5) разрабатывать мероприятия по освоению выявленных резервов. 

Любое коммерческое организация создается для получения выгоды, в итоге прибыли. Прибыль является связующим звеном для производства новых видов продукции, модернизации оборудования, удовлетворения благ населения.  

Не стоит забывать, что показатели прибыли используются для расчета показателей деятельности организации. в частности рассчитываются показатели прибыли. Именно от того, насколько высока будет прибыль организации зависит эффективность использования тех или иных ресурсов.

Если анализировать прибыль российских компаний, то за 2015г. их прибыль увеличилась в 2,9 раз, однако этот показатель общий. В сложившейся экономической ситуации на плаву остаются лишь компании – гиганты, лидеры на российском рынке, среди них можно отметить компании газовой промышленности, транспорта, связи. Если же говорить о малом предприятии, то для такого сектора экономика зачастую очень тяжело удержаться на плаву в создавшейся экономической ситуации. По данным статистики в 2015г. обанкротилось компаний на 22 % больше чем это было в 2014г. Основными причинами банкротства стали экономический кризис и нестабильное валютное положение.

Все это говорит о том, что нужно правильно управлять прибылью организации, искать резервы увеличения прибыли несмотря на сложную экономическую ситуацию.

Цель и задачи исследования. Цель данной выпускной квалификационной работы состоит в том, чтобы на примере конкретной организации исследовать формирование доходов и расходов, разработать рекомендации по оптимизации прибыли и рентабельности. Для достижения указанной цели определены основные задачи дипломного исследования:
- исследование теоретических основ формирования доходов и расходов;

- проведение оценки экономического состояния анализируемой организации, ее финансового состояния и платежеспособности;

- исследование организации формирования прибыли;

- сделать выводы и сформировать рекомендации по оптимизации прибыли и рентабельности.

Объектом исследования была выбрана коммерческая организация, основным видом деятельности которой является производство и реализация сельскохозяйственной продукции, СПК «Искра» Кезского района Удмуртской Республики. Предмет исследования – формирование доходов и расходов, оптимизация прибыли и рентабельности.
Основные результаты исследования, выносимые на защиту:

- теоретические положения, определяющие формирование прибыли коммерческой организации;

- оценка экономического и финансового состояния изучаемой организации;

- разработка мероприятий по оптимизации прибыли и рентабельности.
Теоретической и методической основой выпускной квалификационной работы являются труды отечественных ученых и экономистов, а также законодательные,  нормативные акты, регулирующие доходы и расходы организации.

В процессе настоящей работы были использованы общенаучные и специальные методы исследования: анализ, синтез, экономико – статистический и др. 
В качестве информационной базы использованы первичные и сводные документы, регистры бухгалтерского учета, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность.
1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ФОРМИРОВАНИЯ И

РАСПРЕДЕЛЕНИЯ ПРИБЫЛИ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1  Экономическое содержание и функции прибыли

Важным объектом экономических решений, несомненно, является прибыль. А.В. Баклыков пишет, что, будучи конкретной формой дохода, выраженной в денежной форме, прибыль есть не что иное, как предпринимательский доход, т.е. особая разновидность дохода как такового [8, с. 109]. Одновременно прибыль считает Е.О. Бурим является одним из последствий решений предпринимателя; альтернативным ей последствием выступает убыток [13, с. 24]. 

Современные наблюдения в экономической практике - свидетельствуют о том, что существуют по крайней мере три вида прибыли, считает А.М. Ковалева: 

- прибыль мелкого предпринимателя, который часто является и владельцем своего дела,

- прибыль крупной фирмы, которая является скорее прибылью не одного физического лица, а как бы корпоративным, коллективным, групповым доходом и принимает форму доплаты к жалованию,

- прибыль рантье или акционера, живущего на доходы от акций; такая прибыль весьма близко напоминает процент [19, с. 67]. 

Вместе с тем, пишет Ф.Х Найт в современной экономической литературе разводятся поня​тия банковского или ссудного процента и прибыли, последняя объявляется ав​тономной от процента [27, с. 120]. С этим соглашается Т.А. Садовская и пишет, что некоторые основания у такой градации есть, так как прибыль носит характер предпринимательского дохода и связана с производст​вом полезных товаров и услуг. Но с этой точки зрения, и банковские операции (лизинговые, факторинговые, кредитные и т. д.) также являются общественно полезными, а получаемый процент лишь формально отличается от прибыли, а по существу - тоже прибыль [35, с. 42].

Существуют самые разнообразные теории прибыли. Ф.А. Шамхалов разделяет их  на две большие группы: с одной стороны, это трактовка прибыли, связанная с самой деятельностью предпринимателя; с другой стороны, эта трактовка прибы​ли, связанная с условиями внешней среды, в которой действует предпринима​тель [43, с. 72].

Но такая классификация по мнению Н.Л. Топурия также весьма условна, поскольку последняя трак​товка подразумевает ренту, т. е. специфическую прибыль, которая, как и бан​ковский процент, лишь формально отличается от предпринимательской прибы​ли. Иначе говоря, вся совокупная прибыль, получаемая в обществе, так или ина​че распадается на промышленную, торговую, банковскую (процент) и земель​ную (ренту). Две последние формы прибыли представляют собой доход собст​венников абсолютно неэластичных факторов производства [37, с. 12]. 

Как считает А.А. Никитин выделяют следующие формы прибыли:

 Бухгалтерская прибыль - определяется как разница между выручкой (ва​ловым доходом) и бухгалтерскими (внешними) издержками [18, с. 7]. 

Экономическая прибыль - разница между валовой выручкой (валовым до​ ходом) и экономическими издержками (как внешними, так и внутренними) [21, с. 94].

 Балансовая (плановая) прибыль - разница между валовыми явными (explicit) издержками и валовым доходом [30, с. 112].

 Рассматривая прибыль применительно к индивидуальным предпринима​телям (микроэкономика), либо как общественную категорию (макроэкономика), И.А. Маркина предлагает использовать термин совокупной прибыли. 

Совокупная прибыль - разница между валовым доходом и совокупными издержками общества [25, с. 37]. Однако в общем и целом, следует признать, что имею​щиеся в современной экономической науке определения прибыли представляют собой все-таки некое компромиссное соединение различных вариантов и имеют эклектический характер [16, с. 57]. 

Эго, естественно, не означает, что необходимо вер​нуться исключительно к марксистскому толкованию прибыли как видоизменен​ной формы прибавочной стоимости и понимать прибыль исключительно как ре​зультат эксплуатации труда или даже шире - как результат использования фак​торов производства [5, с. 198]. 

Ни трудовая теория А. Смита, ни теория прибавочной стоимости К. Маркса, ни теория факторов производства Ж. Б. Сэя, ни маржиналистекая теория не дают окончательного и общеприемлемого толкования дан​ной категории, но позволяют по-новому взглянуть на формы прибыли как тако​вой [11, с. 45].

Наряду с бухгалтерской, балансовой, экономической, нулевой прибылью А.С. Ерофеева предлагает выделять категорию нормальной прибыли. Нормальная прибыль - это сред​няя прибыль в отрасли, иначе говоря, такая прибыль, которую получает абсо​лютное большинство хозяйствующих субъектов, прибыль, достаточная для того, чтобы капитал удерживался в данной сфере, отрасли экономики [14, с. 19].
Таким образом, существует множество факторов, влияющих на прибыль, но не предполагающих реального движения денег, и наоборот, влияющих на остаток денежных средств, но не учтенных при расчете прибыли. 

Их взаимосвязь вычисляется достаточно просто с помощью показателей бухгалтерского баланса, принимая во внимание, что в пассиве учтены источники формирования активов, а в активе — направления их размещения. Можно сказать, что установление взаимосвязи между денежным потоком и прибылью является одной из важнейших функций бухгалтерского баланса. Прочие статьи баланса в данном случае как раз и отражают влияние упомянутых ранее факторов.
Известно, что прибыль складывается как разница между доходами и расходами, и для увеличения прибыли необходимо стремиться к снижению расходов. Рассмотрим более подробно данные модели с позиции современных ученых и экономистов.

Зачастую финансовые директора пишет О.П. Базина игнорируют вопрос контроля ценообразования, отдавая его на откуп директору по маркетингу или директору по продажам. Однако такой подход неэффективен, поскольку, контролируя в том числе доходную часть, можно влиять на конечные финансовые цели значительно эффективнее [10, с. 94]. Выбирать модели ценообразования надо, ориентируясь на стратегию развития:
А.А, Кобец в своей статье рассматривает модели ценообразования, ориентированные на издержки. Основная их цель — покрыть переменные или все затраты [17, с 71].  С этим соглашается В.В. Мантуленко [24, с. 48].
С ними также  соглашается К.Е. Афанасьева и приводит здесь следующие модели:

 - Модель маржинальных издержек, или модель «себестоимость наценка», учитывающая только условно-переменные затраты.
- Модель полных издержек, или модель «затраты наценка», при которой организации учитывают все издержки.
- Модель рентабельности инвестиций, которые должны быть возвращены к определенному сроку, цена подбирается так, чтобы ROI соответствовал требованиям инвестора [6, с. 62].
Далее М.Ю. Брюханов рассматривает модели ценообразования, ориентированные на потребителей. Типичными моделями являются следующие.
- Метод тендерных цен — ценообразование исходит из прогноза возможной цены, чтобы выиграть тендер. Этот метод актуален, поскольку много закупок проходит в рамках законов № 44-ФЗ и № 223-ФЗ. Незнание правильных моделей расчета тендерной цены приводит к тому, что предприятие, желая выиграть тендер, значительно уменьшает свою прибыль. Модель расчета тендерной цены не может быть описана в рамках этой статьи, поскольку она достаточно объемна [12, с. 36].
- Метод ценообразования по ощущаемой стоимости основывается на установлении «справедливой» цены, по мнению потребителя. Для такой оценки применяются маркетинговые исследования [27, с. 24]. Этот метод дает точные результаты, но он очень трудоемкий [20, с. 67]. Есть два варианта его применения. Первый основан на текущих потребностях покупателя. Второй вариант основан на субъективных ощущениях потребителя [22, с. 25].
Метод ценообразования на основе модели линейной регрессии основывается на установлении цены, при которой выручка компании становится максимальной. Он является одним из самых эффективных и достаточно дешевых [34, с. 105].

Применять этот метод по мнению В.К. Семеренко можно с помощью любых математических моделей, которые могут аппроксимировать, то есть примерно определить линию спроса на рассматриваемый товар [36, с. 68]. 
Метод последовательного повышения цен направлен на сокращение издержек.
 Метод приспособления к существующей цене очень простой, но, как правило, дающий плохие результаты, поскольку установленная конкурентом «рыночная» цена в большинстве случаев таковой не является [26, с. 54].

Оба метода удобны в плане подгонки цен и подходят компаниям, имеющим в своем ассортименте сотни или тысячи товаров, стабильный объем сбыта и возможность часто менять цены [40, с. 20].
Метод калькуляционного выравнивания используется для определения цены для группы однородных товаров и объединяет разные методы ценообразования. Он позволяет усреднять доходы от продаж групп товаров без учета эффектов связи между ними и таким образом компенсировать низкие доходы от реализации одних товаров высокими доходами, получаемыми за счет продажи других товаров. Отмечу, что это, как правило, связанные друг с другом товары [42, с. 40]. 
Среди рассмотренных выше моделей в целях оптимизации и максимизации прибыли рекомендуется использовать те, которые ориентированы на потребителей, а также несколько моделей, ориентированных на конкурентов: методы последовательного повышения и занижения цен и метод калькуляционного выравнивания.

1.2 Основные этапы формирования прибыли

В соответствии с требованиями ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации» организация обязана формировать следующие числовые показатели: 

1) валовую прибыль; 

2) прибыль (убыток) от продаж;

3) прибыль (убыток) до налогообложения;

4) прибыль (убыток) от обычной деятельности;

5) чистую (нераспределенную) прибыль или непокрытый убыток.

Однако, что собой представляют эти показатели в названном нормативном акте не указано. По нашему мнению, исходя из логики построения отчета о финансовых результатах, каждый из приведенных показателей прибыли (убытка) может быть определен следующим образом. 

Валовая прибыль (убыток) – показатель, определяемый как разница между выручкой от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом НДС и других косвенных налогов и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг (кроме коммерческих и управленческих расходов).

Прибыль (убыток) от продаж – показатель, определяемый как разница между валовой прибылью (убытком) и суммой коммерческих и управленческих расходов организации.

Прибыль (убыток) до налогообложения - показатель, определяемый как разница между прибылью (убытком) от продаж, увеличенной на сумму процентов к получению, доходов от участия в других организациях, прочих доходов и расходов, и величиной процентов к уплате.

Прибыль (убыток) от обычной деятельности – показатель, определяемый как разница между прибылью (убытком) до налогообложения и текущим налогом на прибыль, скорректированный на величину отложенных налоговых активов (обязательств), сформированных с учетом требований ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль».

Чистая (нераспределенная) прибыль (непокрытый убыток) – показатель, определяемый как величина прибыли (убытка) от обычной деятельности, увеличенная (уменьшенная) на сумму чрезвычайных доходов (расходов) отчетного периода [45, с. 204].

Учитывая рекомендательный характер документов, утвержденных данным приказом, а также то, что ПБУ 4/99 относится к более высокому (второму) уровню в системе нормативного регулирования бухгалтерского учета, сформулированное нами определение чистой прибыли представляется правомерным.

Из вышеизложенного следует, что базовым для определения понятия прибыли для целей бухгалтерского учета выступает показатель валовой прибыли. Вместе с тем, порядок его определения зависит от признания организацией доходов исходя из требований ПБУ 9/99 и расходов исходя из требований ПБУ 10/99.

В соответствии с ПБУ 9/99 доходы организации – это увеличение экономических выгод в результате поступления активов и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала организации, за исключением его увеличения вследствие вкладов участников (собственников). В зависимости от характера, условий получения и направлений деятельности организации различают:

1) доходы от обычных видов деятельности;

2) прочие доходы [3].

Изучение положений ПБУ 9/99 позволяет сделать вывод, что обычными для организации, являются виды деятельности, предусмотренные ее учредительными документами. Соответственно, в общем плане, под доходами от обычных видов деятельности следует понимать выручку, полученную от осуществления деятельности, предусмотренной учредительными документами организации.

Под прочими доходами следует понимать:

1) доходы от совместной деятельности;

2) поступления от реализации основных средств организации;

3) проценты за предоставление в пользование, в т.ч. кредитному учреждению, денежных средств.

4) полученные штрафы, пени, неустойки;

5) полученные безвозмездно активы;

6) поступления в возмещение убытков;

7) выявленная в отчетном году прибыль прошлых лет;

8) суммы кредиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

9) суммы дооценки активов и т.п. поступления [44, с. 18].

Для определения прибыли доходы, сформированные с учетом требований ПБУ 9/99 подлежат корректировке на величину расходов. Под расходами организации понимается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала организации, за исключением его уменьшения по решению участников (собственников).

По аналогии с доходами, расходы организации подразделяются на:

1) расходы по обычным видам деятельности;

2) прочие расходы.

В общем плане, под расходами по обычным видам деятельности следует понимать расходы на изготовление (приобретение) и реализацию продукции, работ, услуг (товаров) в соответствии с учредительными документами организации. 

Следует отметить, что структура ПБУ 10/99 «Расходы организации» полностью соответствует структуре ПБУ 9/99 «Доходы организации», а содержание соответствующих видов прочих расходов, включая чрезвычайные, аналогично содержанию прочих доходов, которое было нами рассмотрено выше [4].

Еще одним важным моментом в процессе определения показателей прибыли (валовой, от продаж и т.д.) является порядок признания доходов и расходов. Это связано с тем, что не каждый факт получения или выбытия объектов бухгалтерского учета признается в качестве дохода или расхода соответственно. Обобщение положений ПБУ 9/99 и 10/99 позволяет сформулировать следующие условия их признания:

1) сумма дохода (расхода) может быть определена;

2) доход получен, а расход осуществлен в соответствии с требованиями законодательства;

3) имеется достаточная уверенность в том, что в результате конкретной операции для организации произойдет увеличение или уменьшение экономических выгод. 

Исходя из изложенного выше, представим обобщенную схему формирования финансовых результатов деятельности организации  (рисунок 1.1).




Рисунок 1.1 - Схема формирования финансовых результатов деятельности организации

Законодательно распределение прибыли регулируется в той ее части, которая поступает в бюджеты различных уровней в виде налогов и других обязательных платежей. Объектом распределения на предприятии является чистая (нераспределенная) прибыль. Государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, за исключением установления в ряде случаев размеров отчислений в резервный фонд, регулирования порядка формирования резерва по сомнительным долгам, определения направлений использования средств подведомственных организаций (учреждений), полученных от осуществления в разрешенных случаях предпринимательской деятельности [43, С. 20].

Порядок распределения и использования прибыли конкретного предприятия фиксируется в его учредительных документах (уставе, учредительном договоре.

В процессе формирования финансовых результатов рассчитывают:

1) Валовую прибыль (Пв);

2) Прибыль(убыток) от продаж(Ппр);

3) Прибыль(убыток) до налогообложения (Пдн);

4) Чистую прибыль(убыток) отчетного периода( Пч).

Покажем алгоритм расчета конечного финансового результата в таблице 1.1

Таблица 1.1 - Формирование конечного финансового результата организации [43, с. 72]

	Алгоритм
	Показатели

	
	Выручка от продажи продукции, работ, услуг

	(-)
	Себестоимость реализованной продукции

	(=)
	Валовая прибыль

	(-)
	Коммерческие расходы

	(-)
	Управленческие расходы

	(=)
	Прибыль (убыток) от продаж

	(+-)
	Сальдо полученных и уплаченных процентов и прочих доходов и расходов

	(=)
	Прибыль (убыток) до налогообложения

	(-)
	Отложенные налоговые активы

	(-)
	Отложенные налоговые обязательства

	(-)
	Текущий налог на прибыль

	(=)
	Чистая прибыль(убыток) отчетного периода



Рассмотрим коротко каждый из показателей.

1)
Выручку от продажи продукции, работ, услуг формируют денежные средства, поступающие на расчетный счет организации, когда оно отгружает покупателю продукцию и иные материальные ценности, выполняет работы, оказывает услуги. Общая сумма выручки на предстоящий период включает: выручку от продажи товарной  продукции и выручку от выполненных работ и оказанных услуг.

Выручка от продажи продукции рассчитывают как объем реализации на сторону продукции исходя из  действующих цен без налога на добавленную стоимость, акцизов, торговых и сбытовых скидок.

Выручка от выполненных работ и оказанных услуг зависит от объема работ и услуг и соответствующих расценок и тарифов по каждому направлению реализации работ, услуг.

2)
Себестоимость реализованной продукции- это затраты, которые несет  организация на реализацию продукции. Она включает в себя материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизацию и прочие затраты.

3)
Валовая прибыль характеризует сумму надбавки, приходящейся на проданные товары, т.е представляет собой разность между продажной и покупной стоимостью проданных товаров [42, с. 40].

4)
Коммерческие расходы - это затраты, связанные с продажей продукции, товаров, работ, услуг. К ним относят издержки:

- на затаривание и упаковку;

- по доставке на станцию (пристань) отправления, погрузке в транспортные средства;

- на комиссионные сборы (отчисления), уплачиваемые посредническим организациям;

- по аренде и содержанию помещений для хранения и продажи продукции (товаров);

 -на хранение товаров;

- по оплате труда продавцов;

 - на рекламу;

-на представительские расходы;

- на иные аналогичные по назначению расходы.

5)
Управленческие расходы-расходы, не имеющие непосредственного отношения к производственному процессу и связанные лишь с его организацией и управлением организациям в целом.

6)
Прибыль( убыток) от продаж- прибыль от продаж товаров (работ, услуг) определяется как разница между выручкой (нетто) от продаж за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей и затратами на ее производство и реализацию. К обязательным платежам относятся экспортные пошлины, а также процентные надбавки к розничным ценам к некоторым видам продукции.

7)
Сальдо полученных и уплаченных процентов охватывают:

- суммы причитающихся (подлежащих) в соответствии с договорами к получению (к уплате) дивидендов (процентов) по облигациям, депозитам и т.п.;

- суммы, причитающиеся от кредитных организаций за пользование остатками средств, находящихся на счетах организации [35, с. 42].

8)
Показатели «Прочие доходы» и «Прочие  расходы» фиксируют движение имущества организации. Сюда относятся: продажа (выбытие) основных средств, нематериальных активов, материальных ценностей и прочего имущества; предоставление за плату во временное пользование внеоборотных активов организации; участие в уставных капиталах других организаций (вместе с процентами и иными доходами и расходами по ценным бумагам), включая и совместную деятельность по договору простого товарищества; проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, и проценты, уплаченные за использование кредитов и займов.

9)
Показатель «Прибыль (убыток) до налогообложения» характеризует прибыль (убыток) от продаж плюс проценты к получению, минус проценты к уплате,плюс и минус прочие доходы и расходы.

10)
Показатель «Отложенные налоговые активы» — это часть отложенного налога на прибыль, которая должна привести к уменьшению налога организации, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах (переплата бюджету) [39, с. 732].

11)
Показатель «Отложенные налоговые обязательства» — часть отложенного налога на прибыль, которая приводит к увеличению налога организации, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующем периодах (недоплаты бюджету).

14)
Показатель «Текущий налог на прибыль». Это налог на прибыль для целей налогообложения.

15)
Чистая прибыль складывается из финансового результата от продаж (реализации) товаров, продукции (работ, услуг); процентов к получению за минусом их к уплате; прочих доходов и расходов; отложенных налоговых активов за минусом отложенных налоговых обязательства, а также за вычетом текущего налога на прибыль. Чистая прибыль является конечным финансовым результатом деятельности организации после уплаты всех его обязательств. Это финансовый результат деятельности организации представляет собой финансовый результат до налогообложения, уменьшенный на сумму начисленных платежей налога на прибыль, а также на сумму причитающихся налоговых санкций. Чистая прибыль (убыток) отчетного периода характеризует реальный прирост (наращение) собственного капитала организации [38, с. 12]. 

В связи с этим в научной и учебной литературе по финансовому анализу при желании можно найти различные определения понятия "финансовый результат" в зависимости от того, какая сторона деятельности в каждом конкретном случае рассматривается. В целом в понятие "финансовый результат" вкладывается определенный экономический смысл:

1) превышение (снижение) стоимости произведенной продукции над затратами на ее производство;

2) превышение выручки от продаж (стоимости реализованной продукции) над полными затратами, понесенными в связи с ее производством и продажей (реализацией);

3) превышение чистой прибыли отчетного периода над понесенными убытками [36, с. 68].

Таким образом, финансовый результат в конечном итоге- это  финансово-экономическая база приращения собственного капитала организации. Кроме того,  положительное значение финансового результата говорит о том, что активы организации, его основной и оборотный капитал используются эффективно и целесообразно.

1.3 Анализ статистических данных о финансовых результатах
 деятельности российских предприятий

Конечный финансовый результат деятельности предприятия любой организационно-правовой формы хозяйствования выражает так называемая бухгалтерская прибыль (убыток), выявленная за соответствующий  период на основе бухгалтерского учета всех ее хозяйственных операций и оценки статей бухгалтерского баланса по правилам, принятым в соответствии с Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности, утвержденным приказом Министерства финансов РФ от 29 июля 1998 г. № 34 н. Согласно данному Положению, конечный финансовый результат отчетного периода отражают в бухгалтерском балансе как нераспределенную прибыль (непокрытый убыток), т.е. конечный финансовый результат, выявленный за отчетный период, за минусом причитающихся за счет прибыли установленных в соответствии с законодательством Российской Федерации налогов и иных аналогичных обязательных платежей, включая санкции за несоблюдение правил налогообложения.



В таблице 1.2 отразим динамику финансового результата организаций по Российской Федерации (согласно данным Росстата)

Таблица 1.2 – Динамика финансового результата организаций по Российской Федерации

	 
	Сальдо прибылей и убытков
	В % к соответствующему периоду предыдущего года
	Сумма прибыли
	Удельный вес прибыльных организаций, %
	Сумма убытка
	Удельный вес убыточных организаций, %

	1995
	251
	в 2,6р.
	288
	65,8
	37
	34,2

	1996
	125
	49,9
	239
	49,4
	114
	50,6

	1997
	174
	139,2
	309
	49,9
	135
	50,1

	1998
	-115
	-
	358
	46,8
	473
	53,2

	1999
	723
	-
	885
	59,2
	162
	40,8

	2000
	1191
	164,6
	1361
	60,2
	170
	39,8

	2001
	1141
	95,9
	1358
	62,1
	217
	37,9

	2002
	923
	80,9
	1273
	56,5
	350
	43,5

	2003
	1456
	157,7
	1816
	57,0
	360
	43,0

	2004
	2485
	170,7
	2778
	61,9
	293
	38,1

	2005
	3226
	129,8
	3674
	63,6
	448
	36,4

	2006
	5722
	177,4
	6085
	67,5
	363
	32,5

	2007
	6041
	105,6
	6412
	74,5
	371
	25,5

	2008
	3801
	69,1
	5354
	71,7
	1553
	28,3

	2009
	4432
	124,1
	5852
	68,0
	1420
	32,0

	2010
	6331
	144,1
	7353
	70,1
	1022
	29,9

	2011
	7140
	114,2
	8794
	70,0
	1654
	30,0

	2012
	7824
	110.8
	9213
	70.9
	1389
	29,1

	2013
	6854
	82,7
	9519
	69,0
	2665
	31,0

	2014
	4347
	68,2
	10465
	67,0
	6118
	33,0

	2015
	7503
	173,6
	12654
	67,4
	5151
	32,6


Из таблицы видим, что самый наибольший показатель прибыли наблюдается в 2015г., в динамике отмечается стабильное увеличение показателя прибыли.
Одним из немаловажных показателей в оценке деятельности предприятий является рентабельность. 

Рентабельность (нем. rentabel- доходный, прибыльный), относительный показатель экономической эффективности. В таблице 1. 3 проанализируем рентабельность организаций Российской Федерации в период с 1995 по 2015гг.

Таблица 1.3 – Динамика рентабельности организаций по Российской Федерации
	 Год
	Рентабельность активов
	Рентабельность проданных услуг, продукции, работ, услуг


	1995
	5,3
	15,8

	1996
	1,3
	4,8

	1997
	1,7
	6,3

	1998
	-0,9
	8,1

	1999
	5,0
	18,5

	2000
	7,6
	18,9

	2001
	6,1
	14,4

	2002
	4,3
	10,9

	2003
	5,9
	10,2

	2004
	8,5
	13,2

	2005
	8,8
	13,5

	2006
	12,2
	13,2

	2007
	10,4
	13,1

	2008
	5,4
	13,0

	2009
	5,5
	10,8

	2010
	6,7
	10,0

	2011
	6,5
	9,6

	2012
	6,1
	8,6

	2013
	4,5
	7,0

	2014
	2,5
	7,3

	2015
	3,7
	8,1


Данные таблицы 1.3 показывают, что наибольший показатель рентабельности активов получен в 2006г. и составляет 12,2%, в 2015г. данный показатель очень  низкий и составляет 3,7%. Рентабельность продаж очень высокая была в 2000 г. и составила 18,9%. Если рассматривать рентабельность продаж в 2015г., то данный показатель составляет  всего 8,1%, в период с 2013г. наблюдается рост данного показателя на 1 процентный пункт. 
Таким образом, рентабельность является показателем, комплексно характеризующим эффективность деятельности предприятия. При его помощи можно оценить эффективность управления предприятием, так как получение высокой прибыли и достаточного уровня доходности во многом зависит от правильности и рациональности принимаемых управленческих решений. Поэтому рентабельность можно рассматривать как один из критериев качества управления.
По значению уровня рентабельности можно оценить долгосрочное благополучие предприятия, т. е. способность предприятия получать достаточную прибыль на инвестиции. Для долгосрочных кредиторов и инвесторов, вкладывающих деньги в собственный капитал предприятия, данный показатель является более надежным индикатором, чем показатели финансовой устойчивости и ликвидности, определяющиеся на основе соотношения отдельных статей баланса.
Таким образом, изучив сущность и экономическое содержание прибыли, пришли к выводу, что прибыль является основным экономическим показателем деятельности организации, в условиях экономического кризиса необходимо правильно управлять прибыль, искать резервы ее увеличения. Проанализировав прибыль российский компаний, то в целом отметили что прибыль российских организаций в динамике увеличивается, однако в основном это характерно для крупных организаций, организации же малого бизнеса чаще всего терпят убытки. 
Вышеизложенное позволяет сделать вывод, что тема выпускной квалификационной работы «Формирование доходов и расходов, оптимизация прибыли и рентабельности» является актуальной. Прежде чем анализировать доходы и расходы организации, дадим характеристику объекта исследования в следующей главе выпускной квалификационной работы. 
2 ОРГАНИЗАЦИОННО  -  ЭКОНОМИЧЕСКАЯ  И  ПРАВОВАЯ      ХАРАКТЕРИСТИКА  СПК  «ИСКРА»
2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации

Сельскохозяйственный кооператив колхоз (в дальнейшем СПК)- это кооператив созданный гражданами для совместной деятельности по производству, переработке и сбыту сельскохозяйственной продукции, а так же для выполнений иной, не запрещенной законом коммерческой деятельности, основанной на личном трудовом участии членов кооператива (Экономика Удмуртии). Колхоз расположен в северо- восточной части Удмуртской Республики. Административно-хозяйственный центр находится в 20 километрах от районного центра и железнодорожной станции п. Кез, в 200 километрах от столицы республики г. Ижевска. В современных границах хозяйство организовано в 1965 году. 

Колхоз расположен в зоне умеренно – континентального климата с продолжительной холодной зимой и коротким летом. Продолжительность вегетационного периода в среднем 160 дней, из которых 129 дней со среднемесячной температурой +10 градусов. Весенние заморозки заканчиваются 13-15 мая. Начало осенних заморозков 25-30 сентября. Средняя продолжительность безморозного периода 131 день. Осадков в среднем выпадает 400-500 мм, максимальная высота снежного покрова 800-900 мм. Преобладают в зимнее время юго-западные, в летний период северо-западные ветры. 

  СПК «Искра» является юридическим лицом, имеет права самостоятельного хозяйствующего субъекта, самостоятельный баланс, расчетные счета в банках, печать и иные необходимые реквизиты юридического лица. Права и обязанности юридического лица колхоз приобретает с момента его регистрации. Срок деятельности не ограничен. В своей деятельности колхоз руководствуется Уставом и законодательством РФ. Колхоз создается на добровольной основе для совместной деятельности его участников по производству, переработке и сбыту продукции, оказания услуг членам кооператива, гражданам и иным юридическим лицам в целях получения прибыли. Производство продукции здесь основано на личном трудовом участии членов кооператива и объединение их имущественных паевых взносов в размере и порядке, установленных законом и уставом предприятия. При этом в паевой фонд не передаются земельные участки, находящиеся в собственности крестьянских и личных подсобных хозяйств, за исключением земель, предназначенных для общекооперативных нужд.                  

Управление колхозом осуществляет общее собрание, правление колхоза, наблюдательный совет и председатель правления. Наблюдательный совет избирается при наличии членов колхоза более 50 человек. Общее собрание является высшим органом управления колхозом и полномочно решать любые вопросы, касающиеся деятельности предприятия, в том числе отменять или подтверждать решения правления, наблюдательного совета и председателя правления.

СПК (колхоз) «Искра» Кезского района УР является одним из крупных среди предприятий этого типа. Специализация – скотоводческая молочно – мясного направления. Ведущей отраслью является скотоводство, дополнительной – свиноводство и растениеводство. 

Организационно- производственная структура управления хозяйством построена по территориальному принципу. Основными конкурентами являются производственные кооперативы Кезского и близлежащих районов, производящих одинаковую продукцию. 

Главными потребителями продукции являются ЗАО «Кезский сырзавод»- крупнейшее предприятие по приемке и переработке молока, а также мясокомбинаты поселка Игра, городов Глазова, Воткинска и Перми.

2.2 Основные экономические показатели деятельности организации, ее финансовое состояние и платежеспособность

Главные задачи сельского хозяйства состоят в обеспечении дальнейшего роста и хорошей устойчивости производства, всемерное повышение эффективности земледелия и животноводства для более полного удовлетворения потребностей населения в продуктах питания и промышленности в сырье, создании необходимых резервов сельскохозяйственной продукции. Стремление к получению максимально возможной прибыли является главной целью предприятия.

Основные экономические показатели СПК «Искра» рассмотрим в таблице 2.1.

          Таблица 2.1 - Основные показатели деятельности организации

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	А. Производственные показатели: 
1. Произведено продукции, ц:

    молоко

    прирост живой массы КРС

    зерно
	21347

1291

9838
	24532

1584

13810
	27154

1612

12453
	127,2

124,8

126,5

	2. Площадь с.-х. угодий, га

    в т.ч. 

    пашни
	2671

2328
	2671

2328
	2671

2328
	100,0

100,0

	3. Урожайность с 1 га, ц:

     Зерна
	7,5
	15,2
	13,5
	180,0

	4. Среднегодовое поголовье скота, услов. голов в т.ч.

  Коров
	730

470
	755

484
	777

496
	106,4

105,5

	5. Продуктивность с.-х. животных:

    среднегодовой удой молока на 1 корову, кг
	4541,9
	5068,5
	5474,5
	120,5

	Б. Экономические показатели:

6. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	40352
	53749
	56391
	139,7

	7. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	43325
	46742
	52401
	120,9

	8. Прибыль (убыток) от продажи 

(+,-), тыс. руб.
	(2973)
	7007
	3990
	-

	9. Прибыль (убыток) до налогообложения   (+,-) , тыс. руб.
	2974
	12262
	8276
	278,2

	10. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	2974
	12226
	8276
	278,2

	11. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %
	6,8
	26,1
	15,7
	-


Проанализировав данные таблицы 2.1. мы видим, что производство молока в 2015 году увеличилось на 27,2 % по сравнению с 2013 годом, прирост живой массы КРС увеличился на 24,8%, производство зерна также увеличилось. То есть в СПК «Искра» с каждым годом увеличиваются производственные показатели. 

Выручка от продажи продукции увеличивается с 40352 тыс. руб. до 56391тыс. руб., что сказывается положительно на деятельность организации.  Себестоимость продаж увеличивается на 20,9 % в связи с увеличением выпуска готовой продукции. 

В 2013г. основная деятельность СПК «Искра» была неэффективной так как в 2013г. от продажи продукции сформировался убыток в размере 2973 тыс. руб. В 2014г. организации удалось снизить себестоимость продукции путем увеличения продажи продукции.

Чистая прибыль СПК «Искра» в динамике увеличилась более чем в 2 раза, однако по отношению к 2014г. данный показатель ниже.
На рисунке 2.1 отразим динамику изменения производственных показателей, а на рисунке 2.2 отразим динамику изменения экономических показателей СПК «Искра».
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Рисунок 2.1 – Динамика изменения производства продукции в СПК «Искра» за 2013-2015гг.
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Рисунок 2.2 – Динамика изменения экономических показателей в СПК «Искра» за 2013-2015гг.

Вследствие роста производственных показателей что отражено на рисунке 2.1 видим увеличение экономических показателей на рисунке 2.2

 
Необходимо также рассмотреть показатели эффективности использования ресурсов и капитала в СПК «Искра». Которые представим в таблице 1.2

Таблица 2.2 - Показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации в СПК «Искра»

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1.Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	32940
	35811
	48261,5
	146,51

	2. Фондообеспеченность, тыс. руб.
	12,33
	13,41
	18,07
	146,51

	3. Фондовооруженность, тыс.руб.
	113,59
	124,78
	170,54
	150,14

	4. Фондоемкость, руб.
	0,82
	0,67
	0,86
	104,84

	5. Фондоотдача, руб.
	1,23
	1,50
	1,17
	95,38

	6. Рентабельность использования основных средств, %
	9,03
	34,14
	17,15
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	7. Затраты труда, тыс. чел.-час. 
	571,30
	565,39
	557,79
	97,64

	8. Производительность труда, тыс. руб., 
	59,24
	74,38
	88,07
	148,67

	9. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	35607,71
	49788,98
	56928,98
	159,88

	10. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	1,13
	1,08
	0,99
	87,41


Продолжение таблицы 2.2

	В. Показатели эффективности использования земельных ресурсов

	1
	2
	3
	4
	5

	11. Произведено ц

молока на 100 га с.-х. угодий
	799,2
	918,4
	1016,6
	127,2

	Г. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	12. Материалоотдача, руб.
	1,62
	2,00
	2,08
	128,37

	13. Материалоемкость, руб.
	0,62
	0,50
	0,48
	77,90

	14. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,12
	0,46
	0,31
	255,62

	15. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	1,07
	0,87
	0,93
	86,55

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	16. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	4,01
	15,00
	8,51
	-

	17. Рентабельность собственного капитала, %
	4,40
	15,82
	9,45
	-

	18. Рентабельность внеоборотных активов, %
	9,01
	34,06
	17,13
	-

	19. Рентабельность оборотных активов, %
	7,22
	26,80
	16,89
	-


Рассмотрев данные таблицы 1.2 мы видим, что в течение трех лет увеличивается среднегодовая стоимость основных средств. Увеличение показателя фондообеспеченности  на 46,51 % говорит о положительном развитии сельского хозяйства. Фондовооруженность так же в 2015 г. по сравнению с 2013 г. увеличивается на 50,14 % и показывает какая часть стоимости основных фондов приходится на одного рабочего. Фондоемкость характеризует степень обеспеченности предприятия основными средствами и позволяет определить стоимость основных средств на 1 рубль произведенной продукции. На данном предприятии мы наблюдаем, что фондоемкость в течение трех лет увеличилась на 4,84%.

Производительность труда в 2015 году по сравнению с 2013 годом увеличивается на 48,67 %, что положительно сказывается на деятельности предприятия.

Производство молока на 100 га с/х угодий увеличивается на 27,2 % в 2015 году по сравнению с 2013 годом. Это связано с улучшением содержания поголовья скота, внедрение автоматизированной системы доения молока.

Материалоотдача показывает сколько материальных затрат приходится на производство единицы продукции. В СПК «Искра» наблюдается низкий уровень использования материальных запасов.
На рисунке 2.3 отражена динамика изменения эффективности использования материальных ресурсов в СПК «Искра» за 2013-215гг.
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Рисунок 2.3 – Динамика изменения показателей использования материальных ресурсов в СПК «Искра» за 2013-2015гг.

На рисунке 2.3 наглядно представлено что в период с 2013 по 2014г. в несколько раз увеличился показатель материалоотдачи, а значит материальные затраты в организации используются рационально.

Уровень рентабельности показывает прибыльность организации. В СПК «Искра» показатели рентабельности находятся на высоком уровне.

Движение денежных  средств для любой организации имеют огромное значение для ее существования в дальнейшем. В таблице 1.3 приведены данные движения денежных средств в СПК «Искра» от текущей, инвестиционной и финансовой деятельности.

Таблица 2.3 - Движение денежных средств организации, тыс. руб.    

	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	Остаток денежных средств на начало отчетного периода, тыс. руб.
	1122
	1129
	1077
	95,9

	1. Поступление денежных средств - всего 
	48301
	60422
	74001
	153,2

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	44639

542

3120
	60320

102

-
	66635

220

7146
	149,2

40,5

229,03

	2. Расходование денежных средств – всего
	48294
	60474
	74188
	153,6

	в том числе:

а) в текущей деятельности

б) в инвестиционной деятельности

в) в финансовой деятельности
	43296

4266

732
	49055

11284

135
	56109

18010

69
	129,5

422,1

9,4

	3. Чистые денежные средства - всего
	7
	(52)
	(187)
	-

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	1343

(3724)

2328
	11265

(11182)

(135)
	10526

(17790)

7077
	783,7

-

303,9

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	1129
	1077
	890
	78,8


 СПК «Искра» осуществляет деятельность по всем направлениям. В организации текущая деятельность связана с продажей продукции растениеводства и животноводства. По текущей деятельности в динамике наблюдется увеличение объема денежных средств на 49,2%, а расходование денежных средств по текущей детальности увеличилось на 29,5%, в результате этого в 2015г. в СПК «Искра» сформировался положительный денежных поток по текущей деятельности.

Инвестиционная деятельность СПК «Искра» связана с обновлением машинно тракторного парка. Так в 2015г. организацией был получен кредит в размере 6000 тыс. руб., денежные средства направлены на покупку современных зерноуборочных комбайнов.

Остаток денежных средств в СПК «Искра» на конец 2015г. составляет 890 тыс. руб.
На рисунке 2.4 отразим структуру поступлений денежных средств в разрезе видов деятельности, а на рисунке 2.5 отразим структуру расходования денежных средств в разрезе видов деятельности.
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Рисунок 2.4 – Структура поступлений денежных средств в разрезе видов деятельности в СПК «Искра» за 2015г.
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Рисунок 2.5 – Структура расходования денежных средств в СПК «Искра» за 2015г.
Анализируя представленные рисунки видим, что расходование денежных средств превышает их поступления по инвестиционной деятельности, а значит организация стремится к модернизации оборудования.

В таблице 2.4. рассмотрим показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости СПК «Искра».

Таблица 2.4 - Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015г. в % к 2013г.

	
	
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	24,34
	22,34
	3,71
	15,23

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ (0,2÷0,5)
	0,66
	0,49
	0,07
	10,35

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	2,19
	2,31
	0,18
	8,21

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	______
	37264
	45520
	32921
	88,35

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	37264
	45520
	38921
	104,45

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:

а) собственных оборотных средств
	_______
	-830
	1237
	-13304
	-

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	-830
	1237
	-7304
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,94
	0,96
	0,85
	90,93

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	0,02
	0,03
	0,14
	591,52

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	0,52
	0,55
	0,36
	68,59

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	0,89
	0,92
	0,68
	76,12

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	41,38
	37,72
	7,00
	16,91

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,06
	0,04
	0,15
	240,56


В СПК «Искра» в 2013 и 2014гг. наблюдаются высокие показатели ликвидности, так как в организации низкая кредиторская задолженность и отсутствуют заемные средства. В 2015г. организацией был взят кредит, в результате этого показатели ликвидности снизились в несколько раз. Но, несмотря на это, коэффициент покрытия в 2015г. выше рекомендуемого значения и составляет 3,71 пункта, а значит СПК «Искра» способно покрыть краткосрочную кредиторскую задолженность оборотными средствами. 
На рисунке 2.6 показана динамика изменения показателей ликвидности в СПК «Искра» за 2013-2015гг.
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Рисунок 2.6 – Динамика изменения показателей ликвидности в СПК «Искра» за 2013-2015гг.

В СПК «Искра» достаточно собственных оборотных средств для покрытия своих обязательств.

В организации очень высокая доля собственного капитала по отношению к заемному, это можно судить по высокому показателю автономию который в 2015г. составляет 0,85 пункта.

В СПК «Искра» доля заемных средств в 2015г. составляет лишь 14%, а доля собственного капитала составляет 86%. То есть, организация платёжеспособна и финансово устойчива.
Таким образом, проанализировав деятельность организации, на рисунке 2.7 отразим основные проблемы и пути увеличения прибыли в организации.







Рисунок 2.7 – Проблемы и пути улучшения финансового состояния СПК «Искра»

Таким образом, в СПК «Искра» предложенные мероприятия позволят увеличить прибыль, расширится клиентская база, а за счет внедрения молокопровода увеличатся надоя молока, сократятся затраты, и тем самым увеличится прибыль организации.
2.3 Оценка состояния финансовой работы и финансового контроля в организации

В целях осуществления финансовой работы в организациях создаются финансовые отделы. Основные функции финансовых отделов следующие:

- ведение управленческого учета деятельности компании, формирование регулярной управленческой отчетности;
- разработка и внедрение корпоративных стандартов, норм, регламентов и положений по управленческому учету. Формирование учетной политики в соответствии с потребностями Компании;
- управление денежными потоками, регламентация процедур осуществления платежей, контроль платежей в наличной и безналичной форме в порядке, определяемом внутренними документами Компании, управление кредитным портфелем компании;

- оперативный контроль финансовых ресурсов Компании с целью их эффективного использования;

- организация и регламентация бюджетного управления в Компании. Обеспечение процесса бюджетирования и контроля выполнения бюджета Компании. Сведение бюджетов Компании и отчетов об их выполнении. Доведение утвержденных показателей бюджетов Компании и ключевых показателей деятельности до подразделений и обеспечение оперативного контроля над их выполнением;

- контроль над соблюдением финансовой дисциплины, своевременным и полным выполнением договорных обязательств, расходами и поступлением доходов;

- контроль над реализацией программы капитальных вложений и инвестиций;

- предоставление оперативной, регулярной и аналитической финансовой информации внутренним и внешним пользователям;

- комплексный экономический и финансовый анализ деятельности Компании, разработка мероприятий по повышению эффективности управления финансами, снижению финансовых рисков и увеличению прибыльности Компании;

- разработка предложений по ценообразованию;

- внедрение передовых информационных систем по управлению финансами в соответствии с требованиями бухгалтерского, налогового, статистического и управленческого учета, контроль над достоверностью информации;

- участие в организации и проведении тендеров.

В состав финансовой работы включают: финансовое планирование и бюджетирование; финансовый анализ; управление финансовыми отношениями организации; управление денежными фондами; управление денежными потоками: управление долгосрочными и краткосрочными активами; управление процессом реализации продукции, работ, услуг; анализ и организацию взаимосвязи "затраты - выручка - прибыль", управление ценами, управление стимулированием экономического развития; ведение бухгалтерского учета; организацию отношений с бюджетами, обеспечение своевременности расчетов с ними; организацию отношений с банками, выбор наиболее эффективных форм безналичных расчетов и кредитной политики; внедрение системы внутренних финансовых отношений; организацию финансовых отношений с поставщиками; определение и реализацию политики долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений и др.
В СПК «Искра» такого отдела нет, финансовые работы возлагаются на экономиста. Экономист в СПК «Искра» выполняет следующие функциональные обязанности:

 - выполняет работу по осуществлению экономической деятельности организации, направленной на повышение эффективности и рентабельности производства, качества выпускаемой и освоение новых видов продукции, достижение высоких конечных результатов при оптимальном использовании материальных, трудовых и финансовых ресурсов;
- подготавливает исходные данные для составления проектов хозяйственно-финансовой, производственной и коммерческой деятельности (бизнес-планов) организации в целях обеспечения роста объемов сбыта продукции и увеличения прибыли;
- выполняет расчеты по материальным, трудовым и финансовым затратам, необходимые для производства и реализации выпускаемой продукции, освоения новых видов продукции, прогрессивной техники и технологии;
- осуществляет экономический анализ хозяйственной деятельности организации и его подразделений, выявляет резервы производства, разрабатывает меры по обеспечению режима экономии, повышению рентабельности производства, конкурентоспособности выпускаемой продукции, производительности труда, снижению издержек на производство и реализацию продукции, устранению потерь и непроизводительных расходов, а также выявлению возможностей дополнительного выпуска продукции;
-  определяет экономическую эффективность организации труда и производства, внедрения новой техники и технологии, рационализаторских предложений и изобретений;
- участвует в рассмотрении разработанных производственно-хозяйственных планов, проведении работ по ресурсосбережению, во внедрении и совершенствовании внутрихозяйственного расчета, совершенствовании прогрессивных форм организации труда и управления, а также плановой и учетной документации;
- оформляет материалы для заключения договоров, следит за сроками выполнения договорных обязательств; 

- осуществляет контроль за ходом выполнения плановых заданий по организации и его подразделениям, использованием внутрихозяйственных резервов;
- участвует в проведении маркетинговых исследований и прогнозировании развития производства;

- выполняет работу, связанную с нерегламентными расчетами и контролем за правильностью осуществления расчетных операций;  

- ведет учет экономических показателей результатов производственной деятельности организации и его подразделений, а также учет заключенных договоров; 

- подготавливает периодическую отчетность в установленные сроки;
- выполняет работы по формированию, ведению и хранению базы данных экономической информации, вносит изменения в справочную и нормативную информацию, используемую при обработке данных;
- участвует в формировании экономической постановки задач либо отдельных их этапов, решаемых с помощью вычислительной техники, определяет возможность использования готовых проектов, алгоритмов, пакетов прикладных программ, позволяющих создавать экономически обоснованные системы обработки экономической информации.
Инвентаризация имеет большое значение для правильного определения затрат на производство, выполненных работ и оказанных услуг, для сокраще​ния потерь товарно-материальных ценностей, предупреждения хищений иму​щества и т.п. Она или подтверждает данные бухгалтерского учета, или выявля​ет неучтенные ценности и допущенные потери, хищения, недостачи. Поэтому при помощи инвентаризации контролируется не только сохранность матери​альных ценностей, но и проверяются полнота и достоверность данных бухгал​терского учета и отчетности. 
Оценка учетной политики СПК «Искра» свидетельствует о том, что дей​ствующая система учета обеспечивает выполнение одного из основных требо​ваний к ведению бухгалтерского учета - отражение в учете всей финансово​хозяйственной деятельности организации в соответствии с требованиями дей​ствующего законодательства.

Оценка организационной структуры объекта показывает, что присутствие четкого документооборота при наличии организационной структуры субъекта приводит к своевременному отражению финансово-хозяйственных операций в бухгалтерском учете.

Данные о сроках проведения обязательной инвен​таризации имущества в СПК «Икра» представлены в таблице 2.5.

Таблица 2.5 - Сроки проведения обязательной инвентаризации имущества и финансовых обязательств в СПК «Искра»
	Случаи проведения обязательной инвентаризации имущества и финансовых обязательств
	Срок проведения ин​вентаризации

	основных средств, незавершенных капитальных вложений, финан​совых вложений, товарных запасов сырья, материалов, покупных полуфабрикатов, запасных частей и прочих материалов, расходов будущих периодов, расчетов с дебиторами и кредиторами, расче​тов с бюджетом по налогам, сборам и с внебюджетными фондами
	ежегодно по состоянию на 1 октября

	денежных средств в кассе с полным полистным пересчетом де​нежной наличности и проверкой других ценностей, находящихся в кассе
	· ежеквартально по со​стоянию на последнее число отчетного меся​ца;
· при смене кассиров

	денежных средств на счетах в учреждениях банков
	ежегодно на 31 декабря

	имущества, числящегося на забалансовых счетах
	по состоянию на 31 де​кабря

	· при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи имущества;
· в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных ситуаций, вызванных экстремальными условиями;
· при смене материально ответственных лиц;
· при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при преобразовании Общества
· а также в других случаях, предусмотренных законодательством Российской Федерации и Удмуртской Республике.
	по мере возникновения соответствующих фак​тов


Организация разделения обязанностей и ответственности в СПК «Искра» показывает, что четкое распределение обязанностей, ответственности (с опре​делением границ ответственности) является основой действенности системы внутреннего контроля, позволяет определять результативность работы каждого сотрудника и контролировать выполнение возложенных на него обязанностей, ограничивает возможность злоупотреблений. Данные мероприятия создают ос​нову для действенного внутрипроизводственного контроля, способствуют тому, чтобы система внутреннего контроля функционировала эффективно и регуляр​но. Наличие процедур и механизмов системы внутреннего контроля, исключа​ющих выход работников за пределы установленных полномочий.

Высокий уровень обеспечения условий сохранности имущества, денеж​ных средств, учетных регистров, документов говорит о том, что данные меро​приятия обеспечивают действенность и эффективность системы внутреннего контроля, являются дополнительным подтверждением достоверности бухгалтерских и финансовых документов.

Одна из важнейших задач финансового контроля – это проверка точного соблюдения законодательства по финансовым вопросам, своевременности и полноты выполнения финансовых обязательств перед бюджетной системой, налоговой службой, банками, а также взаимных обязательств организаций по расчетам и платежам.
В СПК «Искра» ежегодно осуществляется внутренний контроль, который проводится службой финансового контроля, создаваемой внутри организации. Для этого руководителем организации издается приказ, где оговаривается состав службы финансового контроля, их цели и задачи.
Так, в 2015г. в СПК «Искра» был осуществлен внутренний финансовый контроль, по результатам проверки комиссией были выявлены следующие нарушения:

- неправильное отражение прочих расходов в отчете о финансовых результатах;

- на финансовых документах проставлены не все подписи;

- по некоторым сотрудникам неправильно удержан НДФЛ.

Таким образом, для устранения выявленных нарушений СПК «Искра» можно посоветовать проводить внутренний контроль не раз в год, а раз в полгода, а также ежегодно приглашать аудиторов с целью проверки достоверности финансовой отчетности. 

            3 ФОРМИРОВАНИЕ ДОХОДОВ И РАСХОДОВ В СПК «ИСКРА»

 И ОПТИМИЗАЦИЯ ПРИБЫЛИ ОРГАНИЗАЦИИ
3.1 Формирование доходов и расходов организации

Сопоставление доходов и расходов образует прибыль, либо убыток организации. Прибыль является экономической категорией организации. Экономическая сущность прибыли, ее объем и границы использования в рамках организационных структур во многом зависят от воздействия стимула выгоды в условиях рынка. Сам факт собственности же, позволяет владельцам принимать меры по увеличению прибыли.

От обоснованности определения величины прибыли организации зависит обеспеченность денежными ресурсами в СПК «Искра». Формирование прибыли зависит от учета различных видов деятельности и показателей, основными из которых являются: учет объема производства, изменения ассортимента выпускаемой продукции, учет издержек, учет цен на материалы сырье, топливо, готовую продукцию и т.д.

В таблице 3.1 представим динамику доходов СПК «Искра».
Таблица 3.1-  Динамика доходов СПК «Искра», тыс. руб.

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–
	Относительное отклонение, %

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Выручка
	40 352
	53 749
	56 391
	13 397
	2 642
	33,2
	4,92
	39,75

	Прочие доходы
	7 721
	6 040
	5 102
	-1 681
	-938
	-21,77
	-15,53
	-33,92

	Всего доходы
	48 073
	59 789
	61 493
	11 716
	1 704
	24,37
	2,85
	27,92


Общая сумма доходов СПК «Искра» составила 61 493 тыс. руб. в 2015 г., что на 27,92% больше значения 2013 г. Положительное влияние на доходы имело:

- рост выручки (+39,75%)

Негативное влияние на доходы имело:

- снижение прочих операционных доходов (-33,92%).

В таблице 3.2 отразим структуру доходов СПК «Искра».
Таблица 3.2 - Структура доходов СПК «Искра», %

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Выручка
	83,94
	89,9
	91,7
	5,96
	1,81
	7,76

	Прочие доходы
	16,06
	10,1
	8,3
	-5,96
	-1,81
	-7,76

	Всего доходы
	100
	100
	100
	-
	-
	-


Общая сумма дохода компании состоит на 91,7% из выручки, 8,3% из прочих доходов. Структурный анализ показывает, что доля выручки в общей сумме доходов выросла на 7,76%. Стабильная высокая доля дохода от основных видов деятельности СПК «Искра» (выручки) свидетельствует о рыночной устойчивости компании. Конкурентоспособность продукции и услуг является достаточной и позволяет получать прогнозируемый объем выручки.

В таблице 3.3 представим финансовый результат СПК «Искра» по видам деятельности

Таблица 3.3 - Финансовый результат по видам деятельности СПК «Искра», тыс. руб.

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Результат основной деятельности
	-2 973
	7 007
	3 990
	9 980
	-3 017
	6 963

	Результат финансовых операций
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	Результат от прочей обычной деятельности
	5 947
	5 255
	4 286
	-692
	-969
	-1 661

	Финансовый результат до налогообложения
	2 974
	12 262
	8 276
	9 288
	-3 986
	5 302


Финансовый результат СПК «Искра» увеличился на 5 302 тыс. руб. в течение 2013-2015 гг. за счет повышения результата от основной деятельности (на 6 963 тыс. руб.).

Далее проанализируем расходы организации, составив таблицу 3.4 и 3.5.
Таблица 3.4 -  Динамика расходов СПК «Искра», тыс. руб.

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–
	Относительное отклонение, %

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Себестоимость реализации
	43 325
	46 742
	52 401
	3 417
	5 659
	7,89
	12,11
	20,95

	Прочие расходы
	1 774
	785
	816
	-989
	31
	-55,75
	3,95
	-54

	Всего расходов
	45 099
	47 527
	53 217
	2 428
	5 690
	5,38
	11,97
	18


Таблица 3.5 -  Структура расходов СПК «Искра», %

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Себестоимость реализации
	96,07
	98,35
	98,47
	2,28
	0,12
	2,4

	Прочие расходы
	3,93
	1,65
	1,53
	-2,28
	-0,12
	-2,4

	Всего расходы
	100
	100
	100
	-
	-
	-


Общая сумма расходов СПК «Искра» составила 53 217 тыс. руб. в 2015 г., что на 8 118 тыс. руб. больше значения 2013 г. Повышение происходит за счет увеличения суммы себестоимости продукции (на 20,95%). Расходы СПК «Искра» состоят в 2015 г. на 98,47% из себестоимости реализации, 1,53% из прочих расходов.

Поскольку прибыль является важнейшим эконмическим показателем, на основе которого рассчитываются показатели рентабельности, то в следующем параграфе перейдем к этому анализу.

3.2 Факторный анализ прибыли и рентабельности в организации
На начальном этапе проанализируем динамику финансовых результатов, для этого составим таблицу 3.6
Таблица 3.6 – Анализ финансовых результатов в  СПК «Искра», тыс. руб.

	Показатели
	Год
	Абсолютное отклонение, +,–
	Относительное отклонение, %

	
	2013
	2014
	2015
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	2015/ 2013

	Выручка
	40 352
	53 749
	56 391
	13 397
	2 642
	33,2
	4,92
	39,75

	Себестоимость продаж
	43 325
	46 742
	52 401
	3 417
	5 659
	7,89
	12,11
	20,95

	Валовая прибыль (убыток)
	-2 973
	7 007
	3 990
	9 980
	-3 017
	-335,69
	-43,06
	-234,21

	Прибыль (убыток) от продаж
	-2 973
	7 007
	3 990
	9 980
	-3 017
	-335,69
	-43,06
	-234,21

	Прочие доходы
	7 721
	6 040
	5 102
	-1 681
	-938
	-21,77
	-15,53
	-33,92

	Прочие расходы
	1 774
	785
	816
	-989
	31
	-55,75
	3,95
	-54

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	2 974
	12 262
	8 276
	9 288
	-3 986
	312,31
	-32,51
	178,28

	Чистая прибыль (убыток)
	2 974
	12 262
	8 276
	9 288
	-3 986
	312,31
	-32,51
	178,28


В 2013 г. выручка СПК «Искра» составила 40 352 тыс. руб. На конец 2015 г. значение достигло 56 391 тыс. руб., то есть прирост показателя составил 39,75%. Это ведет к улучшению рыночного положения компании, повышению ее конкурентоспособности. За исследуемый период выручка демонстрирует более высокий темп роста (139,75%), чем себестоимость (120,95%). Это позитивное явление, которое приводит к повышению валовой маржи.

В 2013 г. валовый убыток СПК «Искра» составил -2 973 тыс. руб. Поэтому можно говорить о плохом управлении себестоимостью товаров и услуг на начало периода исследования. В 2015 г. значение показателя составило 3 990 тыс. руб.

Операционная эффективность СПК «Искра» растет, ведь прибыль от продаж выросла на -2,3420 787 083 754 тыс. руб. Такой показатель свидетельствует об эффективной работе менеджмента.

Чистая прибыль формируется под влиянием всех внутренних и внешних процессов. В компании объем чистой прибыли в 2013 г. составил 2 974 тыс. руб. Динамика чистой прибыли СПК «Искра» в течение 2013-2015 гг. доказывает, что эффективность работы компании, в общем, повышается, ведь прибыль выросла на 178,28%. Способность генерировать прибыль свидетельствует о хороших перспективах СПК «Искра».

Далее в таблице 3.7 проведем анализ прибыли до налогообложения по составляющим

Таблица 3.7 – Анализ прибыли до налогообложения в СПК «Искра»
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Влияние на прибыль до налогообложения

	
	
	
	
	в сумме
	в %

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	(2973)
	7007
	3990
	6963
	-

	Сальдо прочих доходов и расходов
	5947
	5255
	4286
	-1 661
	72,06

	Итого прибыль до налогообложения
	2974
	12262
	8276
	5302
	278,2


За анализируемый период прибыль до налогообложения увеличилась на 5302 тыс. руб., в частности за счет увеличения прибыли от продаж на 6963  тыс. руб., и убытка по прочей деятельности в размере 1661 тыс. руб.

Далее  в таблице 3.6 проведем анализ прибыли и рентабельности продаж по факторам

Таблица 3.8 – Анализ прибыли и рентабельности продаж по факторам с 2013 по 2014гг.
	Показатели
	2013г.
	При объеме и структуре продаж отчетного периода

	
	
	При затратах и ценах предыдущего года
	При затратах отчетного года

	
	
	
	В ценах предыдущего года
	В ценах отчетного года

	Выручка от продажи продукции
	40352
	53749
	53749
	53749

	Себестоимость продукции
	43325
	43325
	46742
	46742

	Валовая прибыль
	-2973
	10424
	7007
	7007

	Коммерческие и управленческие расходы
	-
	-
	-
	-

	Прибыль от продаж
	-2973
	10424
	7007
	7007

	Рентабельность продаж
	-7,37
	19,39
	13,04
	13,04


Теперь проведем факторный анализ прибыли от продаж в СПК «Искра»:

Прибыль от продаж 2013г.  = - 2973 тыс. руб.

Прибыль от продаж 2014г.  = 7007 тыс. руб.

∆ = 7007 – (2973) = 9980 тыс. руб.

Изменение прибыли от продаж от изменения себестоимости продукции = 10424 – (2973) = 13397 тыс. руб.

Изменение прибыли от продаж за счет объема продаж = 7007 - 10424 = -3417 тыс. руб.

Проверка: 13397 - 3417 = 9980 тыс. руб.

Таким образом, прибыль от продажи сельскохозяйственной продукции в СПК «Искра» за 2014г. увеличилась на 9980 тыс. руб.
Проведем факторный анализ изменения рентабельности продаж. Для этого представим факторную модель рентабельности продаж:
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Rп — рентабельность продаж;
V — объем продаж;
С — себестоимость продукции;
КР — коммерческие расходы;
УР — управленческие расходы;
Пп — прибыль от продаж.

Р продаж2013 = -7,37 %

Р продаж 2014 = 13,04%

∆ Р = 13,04 – (7,37) = 20,41 %

За счет: 

- увеличения себестоимости: 19,39 – (7,37) = 26,76%

- изменения объема продаж: 13,04 – 19,39 = - 6,35 %

Проверка: 26,76 – 6,35 = 20,41 %

Далее в таблице 3.9 проведем анализ показателей рентабельности продаж

Таблица 3.9 – Анализ показателей рентабельности продаж

	Показатель
	2013г.
	2014г.

	Чистая прибыль
	2974
	12262

	Прибыль от продаж
	-2973
	10424

	Выручка от продаж
	40352
	53749

	Полная себестоимость продукции (включая управленческие расходы)
	43325
	46742

	Чистая рентабельность продаж, %
	7,37
	22,8

	Рентабельность (убыточность) продаж, %
	(7,37)
	13,04

	Рентабельность (убыточность) затрат, %
	(6,86)
	22,3


За исследуемый период в СПК «Искра» в связи с увеличением чистой прибыли наблюдается увеличение чистой рентабельности продаж до 22,8%, и рентабельность продаж за счет увеличения прибыли от продаж в СПК «Искра» увеличилась до 13,04%. В организации наблюдается увеличение показателя рентабельности затрат до 22,3%.

Такой же анализ прибыли и рентабельности проведем в динамике 2014-2015гг., составим таблицу 3.10.
Таблица 3.10 – Анализ прибыли и рентабельности продаж по факторам с 2014 по 2015гг.
	Показатели
	2014г.
	При объеме и структуре продаж отчетного периода

	
	
	При затратах и ценах предыдущего года
	При затратах отчетного года

	
	
	
	В ценах предыдущего года
	В ценах отчетного года

	Выручка от продажи продукции
	53749
	56391
	56391
	56391

	Себестоимость продукции
	46742
	46742
	52401
	52401

	Валовая прибыль
	7007
	9649
	3990
	3990

	Коммерческие и управленческие расходы
	-
	-
	-
	-

	Прибыль от продаж
	7007
	9649
	3990
	3990

	Рентабельность продаж
	13,04
	17,1
	7,07
	7,07


Теперь проведем факторный анализ прибыли от продаж в СПК «Искра»:

Прибыль от продаж 2014г.  = 7007 тыс. руб.

Прибыль от продаж 2015г.  = 3990 тыс. руб.

∆ = 3990 - 7007 = - 3017 тыс. руб.

Изменение прибыли от продаж от изменения себестоимости продукции = 9649 - 7007 = 2642 тыс. руб.

Изменение прибыли от продаж за счет объема продаж = 3990-9649 = -5659 тыс. руб.

Проверка: 2642 - 5659 = - 3017 тыс. руб.

Таким образом, прибыль от продажи сельскохозяйственной продукции в СПК «Искра» в период с 2014г. по 2015г. снизилась на 3017 тыс. руб.
Проведем факторный анализ изменения рентабельности продаж. Для этого представим факторную модель рентабельности продаж:
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Rп — рентабельность продаж;
V — объем продаж;
С — себестоимость продукции;
КР — коммерческие расходы;
УР — управленческие расходы;
Пп — прибыль от продаж.


Р продаж2014 = 13,04%

Р продаж 2015 = 7,07%

∆ Р = 7,07 – 13,04 = - 5,97 %

За счет: 

- увеличения себестоимости: 17,1- 13,04 = 4,06%

- изменения объема продаж: 7,07 – 17,1 = - 10,03 %

Проверка: 4,06 – 10,03 = -5,97 %

Далее в таблице 3.11 проведем анализ показателей рентабельности продаж.
Таблица 3.11 – Анализ показателей рентабельности продаж за 2014-2015гг.
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Отклонение, +/-

	Чистая прибыль
	2974
	12262
	8276
	5302

	Прибыль от продаж
	-2973
	10424
	3990
	6963

	Выручка от продаж
	40352
	53749
	56391
	16039

	Полная себестоимость продукции (включая управленческие расходы)
	43325
	46742
	52401
	9076

	Чистая рентабельность продаж, %
	7,37
	22,8
	14,6
	7,23

	Рентабельность продаж, %
	(7,37)
	13,04
	7,07
	14,44

	Рентабельность затрат, %
	6,86
	22,3
	7,6
	0,74


В СПК «Искра» в динамике отмечено увеличение рентабельности продаж на 14,4% и чистой рентабельности продаж на 7,23%. На увеличение данных показателей оказало увеличение прибыли от продаж до 3990 тыс. руб., в 2013г. данный показатель в организации отсутствовал, в связи с чем деятельность организации была нерентабельной.
В период с 2014 по 2015гг. в СПК «Искра» в связи с снижением чистой прибыли наблюдается спад чистой рентабельности продаж до 14,6%, рентабельность продаж за счет снижения прибыли от продаж в СПК «Искра» снизилась до 7,07%. В организации наблюдается снижение показателя рентабельности затрат до 7,6%.
Таким образом, проанализировав прибыль в СПК «Искра» пришли к выводу что в течении 2013-2015гг. наблюдается увеличение выручки от продажи сельскохозяйственной продукции, в 2015г. выручка от продажи продукции ниже показателя 2014г.  В связи с чем был проведен факторный анализ прибыли, который показал, что с увеличением объема продаж уваливается прибыль, а в связи с ростом себестоимости происходит ее снижение. В организации в период с 2013 по 201гг. увеличилась рентабельность продаж, в 2015г. данный показатель составил 7,07%.

Оценив показатель прибыли в организации с применением факторного анализа перейдем непосредственно к мероприятиям по повышению прибыли в СПК «Искра».

3.3 Мероприятия по повышению прибыли в организации

Во 2 главе выпускной квалификационной работы нами были проанализированы основные экономические показатели организации, а также предложены мероприятия по увеличению прибыли, в целом пришли к выводу, что в организации необходимо провести автоматизацию производства внедрив систему линейного молокопровода. 

Недостаточная обеспеченность объектов животноводства современными установками и машинами для приготовления кормов и кормовых смесей, раздачи кормов, доения коров, охлаждения и хранения молока, создания микроклимата не только сдерживает повышение производительности труда, но является основной причиной перерасхода кормов и снижения качества молока.

В молочном животноводстве рост производительности труда и повышение эффективности будет обеспечено прежде всего за счет внедрения машинного доения коров в доильных залах с применением современных доильных установок, что позволит уменьшить затраты не только на доение коров, но и на их содержание почти в два раза, так как  при  этом предполагается беспривязное содержание животных. 

Вопрос производства молока актуален потому, что продукция всегда востребована на рынке и является одним из стабильных источников пополнения средств. Из перечисленных ранее факторов, влияющих, на повышение эффективности производства молочной продукции значительное влияние оказывает внедрение прогрессивных технологий. Предлагается установить новое оборудование на фермах в СПК «Искра». Это обусловлено следующими факторами:

1. Физический и моральный износ оборудования;

2. Организация сбалансированного питания коров, автоматическая раздача кормов;

3. Повышение качества молока, снижение себестоимости.

Для правильной организации кормления скота предлагается приобрести кормораздатчик – измельчитель – смеситель «КИС – 8».

«КИС-8» был разработан в 2000 г. За основу для создания принципиально новой для Российского рынка машины были взяты образцы передовых зарубежных производителей. Производство в городе Краснодар.

Практически установлено, что применение «КИС-8» позволяет экономить до 30% кормов за счет почти 100%-й поедаемости. Также, животные получают сбалансированные корма, что ведет к увеличению надоев в среднем на 15%. Учитывая только два этих показателя, не считая экономию трудозатрат, ГСМ и др., срок окупаемости «КИС-8» при кормлении 700-900 дойных коров составляет один стойловый чпериод. Также, практика применения «КИС-8» показала следующие, по отношению к аналогам, преимущества данного миксера: 

1) Изготовитель предлагает несколько исполнений миксера, различного объема и комплектации, что позволяет подобрать машину в соответствии с потребностью и особенностями ферм, а также в соответствии с финансовыми возможностями. Минимальная стоимость КИС-8 составляет 580 500 рублей, что в 2 раза меньше стоимости импортных и собранных в России из импортных комплектующих аналогов, при том же качестве получаемой кормосмеси. 

2) Компоненты корма, при смешивании и измельчении не разминаются, не подогреваются. Измельчение производится до оптимального размера-5-7см (по рекомендации специалистов Новосибирского института животноводства при РАСХН). Время приготовления кормосмеси — от 10 до 20 мин. 

3) В отличие от импортных аналогов «КИС-8» имеет увеличенный дорожный просвет (300мм), ходовую часть на балансирной подвеске на четырех колесах, что дает плавность хода, повышенную проходимость и уменьшает боковые колебания, удельное давление на грунт, это особенно важно учитывая, что не на всех фермах есть асфальтобетонное покрытие. 

КИС агрегируется с тракторами МТЗ-80—82. Обслуживается трактористом.

При наличии двух клапанов раздача на кормовой стол на две стороны одновременно.

КИС-8 и его модификации по желанию заказчика комплектуются электронными весодозирующим устройством (ЭВДУ-04), которое имеет возможность точного взвешивания и занесения в память до 19 компонентов корма и 9 рецептов кормосмеси. ЭВДУ-04 позволяет вывести на индикацию общий расход корма по компонентам за истекший период времени.

В хозяйстве имеется 4 молочных фермы, расположенных в разных деревнях, это значит, что необходимо приобрести 4 кормораздатчика «КИС – 8». Стоимость одного кормораздатчика 580500 рублей, следовательно, на данное оборудование необходимо 2322000 рублей.

Внедрение новой технологии кормления с использованием «КИС-8» позволит:
- готовить корма по заданному рациону;

- повысить поедаемость кормов и свести их потери к минимуму;

- реально увеличить привесы и надои до 15%;

- полностью механизировать процесс кормления.

Также предлагаем установить молокопроводы. Молокопроводы выпускают на 200-250 голов. В данном хозяйстве поголовье 777 голов. Следовательно, предлагается внедрить три линейных молокопровода  на 250 голов (3*250). Стоимость одного молокопровода на 250 голов от 1750000 рублей, значит, на данное оборудование потребуется:  3*1750000 = 5250000 рублей.

При магистральной системе молокопроводов не происходит травмирование животных, увеличивается производительность, качество молока соответствует требованиям последних ГОСТов, при всем этом молокопровод очень прост и недорог в эксплуатации и обслуживании.

Доильный агрегат состоит из нержавеющего молокопровода и вакуумпровода, установленных над стойлами коровника. Доильные аппараты соединяются с молокопроводом и вакуумпроводом при помощи совмещённых молочно - вакуумных кранов. В помещении молочной смонтирована система первичной обработки молока и система промывки. Привод силовых установок доильного агрегата — электрический.

Благодаря тому что, ветви магистрального молокопровода имеют полированную внутреннюю поверхность и смонтированы по уровню - движение молока в них ламинарное и жир не оседает на стенках трубы. Счетчик молока считает количество надоенного молока как по группам так и по коровнику в целом и устанавливается либо в молочном блоке, либо в кабинете главного зоотехника. Оградительные конструкции, высота крепления и жесткость конструкции молочной и вакуумной линий исключают поломки от действий коров.

В молокопроводе, остатки молока сгоняются в колбу молокоприемника при помощи поролонового пыжа, при этом не происходит потерь молока и разбавления его водой при ополаскивании молокопровода. Колба объемом 50 литров устанавливается в молочном блоке и служит для выведения молока из-под вакуума. 

Исходя из этого, можно сказать, что установление молокопровода позволит получать более качественную продукцию за счет того, что молоко не соприкасается с внешней средой до попадания в танк – охладитель. При этом, оптимизируя кормовой рацион, хозяйство может получить молоко с более высокой жирностью и содержанием белка, это повысит конкурентоспособные свойства молока.
Таблица 3.12 - Технические характеристики молокопровода «УДМ – 300»

	Наименование 
	Значение 

	1.Тип
	Стационарный

	2. Количество дояров
	4

	
[image: image9]3. Количество коров, обслуживаемых агрегатом
	250

	4. Количество выдоенных коров за 1 ч основного времени
	180

	5. Вакуумметрическое давление в ветвях вакуумпровода и доильных молокопроводах, установленное по вакуумметру, в помещении доения коров при подключенной доильной аппаратуре, кПа
	48±1

	6. Масса, кг
	3300

	7. Максимальное количество одновременно доящихся коров, гол.
	15


Продолжение таблицы 3.12
	8. процесс промывки 
	Механизированный

	9. Подъём транспортного молокопровода в местах пересечения кормовых проходов
	Отсутствует

	10. Подъём транспортного молокопровода, вакуумпровода и моечного трубопровода в местах пересечения кормовых проходов, м, не менее
	2,7

	11. Коэффициент готовности
	0,97

	12. Средний срок службы до списания, лет
	8

	13. Подъём транспортного молокопровода, вакуумпровода и моечного трубопровода в местах пересечения кормовых проходов, м, не менее
	

	двигателя вакуумного насоса
	8

	двигателя молочного насоса
	0,75


Качество реализуемой продукции является одним из основных факторов, определяющих уровень средней цены реализации, так как за более высокое качество продукции устанавливаются более высокие закупочные цены, и наоборот.

Таблица 3.13 -  Анализ качества молока при эксплуатации «УДМ-300»

	Показатель
	«АДМ-8-200»

(2015г.)
	«УДМ-300»

(прогноз на 2016г.)

	Структура производимого молока по качеству:

Высший сорт, %

Первый сорт, %

Второй сорт, %

Несортовое, %
	34,17

17,45

15,79

32,50
	71,36

21,14

7,50

-

	Цена реализации, руб. за 1 кг

В.т.ч.:

Высший сорт

Первый сорт

Второй сорт
	8,60

9,02

8,38

8,05
	9,60

10,24

8,79

8,65


Реализация молока, полученного благодаря линейному молокопроводу, позволяет повысить цену реализации на 1 руб./кг молока.

В последние годы развитие агропромышленного производства в России входит в число главных задач экономической политики государства. Подтверждение тому  - успешная реализация в 2006 – 2007 гг. приоритетного национального проекта «Развитие АПК», а 2008 года – Государственной программы «Развитие сельского хозяйства и регулирование рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2008 – 2012 годы». Повышенное внимание  федеральных и местных органов власти и увеличение ее государственной поддержки приносят свои плоды. Устойчивыми темпами растет производство основных видов сельскохозяйственной продукции, проводится техническое  и технологическое обновление сельхозпроизводства, увеличиваются доходы сельскохозяйственных товаропроизводителей.

Вложения в АПК и непосредственно сельское хозяйство в нынешних условиях направляются во все хозяйствующие субъекты. То есть кредиты предоставляются не только крупным агропромышленным формированиям, но также среднему, малому и агробизнесу. 

Рассмотрим два банка: «Россельхозбанк» и «Сбербанк» и их условия, на которых предоставляют кредиты и займы сельхозтоваропроизводителям.  

«Россельхозбанк» начал свою деятельность в 2000 году с кредитования сельхозтоваропроизводителей на пополнение оборотных средств. Ссуды предоставлялись только по рыночной процентной ставке. Основными клиентами банка являлись сельскохозяйственные  предприятия и организации. 

Деятельность банка существенно активизировалась в 2006 году в ходе реализации приоритетного национального проекта «Развитие АПК», то есть после того, как основным инструментом поддержки сельхозтоваропроизводителей были определены субсидии на погашение за счет средств федерального бюджета 2/3 учетной ставки Центрального банка России по привлеченному коммерческому кредиту. 

Далее рассмотрим, на каких условиях «Россельхозбанк»  и «Сбербанк» выдают кредит на покупку оборудования сельскохозяйственным предприятиям и организациям (табл. 3.14).

Из данных таблицы 3.14  видно, что выгоднее нам взять кредит у «Россельхозбанка».

Теперь выясним, что выгоднее для нас взять кредит в банке или взять приобретаемое оборудование в лизинг.

Лизинг, как один из наиболее выгодных механизмов восстановления основных производственных фондов и перевооружения агропроизводства, должен получить свое дальнейшее развитие в ходе модернизации отечественного АПК.

Таблица 3.14 – Основные условия программы кредитования под залог приобретаемой техники «Россельхозбанком» и «Сбербанком».
	Условия кредита
	"Россельхозбанк"
	"Сбербанк"

	Сумма кредита
	До 70% от стоимости приобретаемого оборудования. Оставшаяся часть от 30% стоимости оплачивается в виде: аванса из собственных средств заемщика; аванса из средств кредита банка; аванса из средств региональных бюджетов; платежа с отсрочкой до 12 месяцев, предоставленной продавцом; комбинации вариантов


	До 80% от стоимости закупаемой прицепной и/или навесной техники, не регистрируемой в органах Гостехнадзора, а также оборудования для приемных пунктов молока, зерноочистительного и/или птицеводческого оборудования. Остальная часть от 20% стоимости приобретаемой техники/оборудования вносится в виде аванса за счет собственных средств заемщика; аванса за счет средств бюджетов различных уровней



	Срок кредита, лет
	до 5 лет
	до 5 лет

	Льготный период погашения основной суммы кредита
	до 12 месяцев
	 до 12 месяцев

	Уплата процентов по кредиту
	ежемесячно или ежеквартально
	ежемесячно или ежеквартально

	Обеспечение
	залог приобретаемого оборудования


	Залог закупаемой за счет кредита техники/оборудования



	Главное условие для получения кредита
	Техника и/или оборудование должны приобретаться заемщиком у компаний-поставщиков и производителей (заводов-изготовителей), подписавших с ОАО «Россельхозбанк» соответствующее соглашение о сотрудничестве


	Объем кредитования определяется исходя из потребностей заемщика, подтвержденных его бизнес-планом, прогнозом движения денежных средств и технико-экономическим обоснованием кредита, с учетом кредитоспособности заемщика и оценки предлагаемого им обеспечения по кредиту

	Процентная ставка
	16%
	16,5%

	
	
	


 Имеет место благоприятный налоговый режим – отнесение лизинговых платежей на себестоимость продукции и как следствие снижение налогооблагаемой базы, что влечет за собой меньший отток денежных средств, нежели при приобретении техники в кредит, а также происходит экономия за счет налога на имущество. Кроме того, в случае лизинга график выплат более гибок, в отличие от схем кредитования. Лизинговые компании могут предложить квартальную, полугодовую или годовую периодичность платежей. Для сельского хозяйства, где основные денежные средства поступают после уборки урожая, эта особенность наиболее привлекательна.

Лизинг оборудования – эффективное финансовое решение для организаций имеющих потребности в обновлении основных средств, модернизации и расширении производства, повышении конкурентоспособности бизнеса.

По своему экономическому содержанию лизинг относится к прямым инвестициям. 

Сопоставлением общей суммы, выплачиваемой лизингополучателем лизингодателю по лизинговому договору, с ценой приобретения машин и оборудования в кредит определим выгодность лизинга в сравнении с кредитом.

Цл=(Пл-Лл)*Т=Ц1,                                                                                    (1)                                                                   

где Пл - ежегодные платежи по лизингу, руб.,

Лл - ежегодные льготы, получаемые лизингополучателем, или скидки, предоставляемые лизингодателю, руб.,

Т - срок лизингового договора, лет,

Ц1 - остаточная стоимость машин и оборудования по истечении срока действия лизингового договора, руб.

Общая сумма стоимости машин и оборудования, приобретаемых в кредит, определяется по формуле:

 Цк=Ц0+Пк-Лк,                                                                                            (2)

где Ц0 - первоначальная стоимость машин и оборудования при прямой покупке, руб.;

Пк - платежи по процентам, руб.;

Лл - льготы, получаемые покупателем или скидки, предоставляемые продавцам, руб. 

Исходя из формул, выгодность лизинга по сравнению с кредитом можно выразить следующим образом:

Цк-Цл=(Ц0+Пк) - (Пл*Т+Ц1),                                                                       (3) 

Таблица 3.15 - Стоимость приобретения оборудования у поставщика за собственные средства

	Наименование платежа
	Сумма платежа

	1.Стоимость внедряемого оборудования, тыс. руб.
	7572,0


Если сельскохозяйственная организация сотрудничает с «Россельхозбанком», при этом  ставка процента на приобретение техники составит 16%. Такая процентная ставка  не “по карману” многим сельскохозяйственным организациям. За рубежом банк кредитует под 2-3 процента годовых. Но не смотря на это, в настоящее время выгодно сотрудничать именно с этим банком. 

Таблица 3.16 - Стоимость приобретения оборудования в кредит при 17% ставке через «Россельхозбанк» на 3 года

	Наименование платежа
	Стоимость, тыс.руб.
	Ежегодные платежи


	Всего

	
	
	0
	1
	2
	3
	

	1.Стоимость с учетом НДС
	7572,0
	
	
	
	
	

	3. Страховой взнос (2.5)
	
	189,3
	-
	-
	-
	189,3

	4. Основной платеж по кредиту
	
	
	2460,9
	2460,9
	2460,9
	7382,7
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	1287,2
	868,9
	450,5
	2606,6

	6. Стоимость 
	
	189,3
	3748,1
	3329,8
	2911,4
	10178,6


Таким образом, анализируя данные таблицы видно, что при использовании кредита цена внедряемого оборудования возрастает в 1,34 раза (34%) за счет необходимости выплаты процентов по кредиту. В первый год сумма выплат по кредиту особенно велика, а для многих хозяйств именно первый год выплат играет важную роль, так как еще не получен урожай и соответственно прибыль с него. Не каждая сельскохозяйственная организация сможет безболезненно расплачиваться за кредит.    

Чтобы стать лизингополучателем ООО ”Удмуртагропромсервис” необходимо иметь имущество, которое будет являться залогом, в размере стоимости лизингуемой техники, также большое значение имеет отсутствие или минимальный размер задолженности хозяйств перед бюджетом по налогам и сборам и срок существования предприятия должен быть не менее года. При всем при этом предприятие не обязательно должно быть прибыльным. На сегодняшний день предлагается такая система:  приобретая технику по лизингу, нет необходимости платить аванс или делать первоначальный взнос. 

Таблица 3.17 – Стоимость приобретения внедряемого оборудования через ООО «Удмуртагропромсервис»

	Наименование платежа
	Стоимость оборудования, тыс.руб.
	Ежегодные платежи
	Всего

	
	
	0
	1
	2
	3
	 

	1.Стоимость оборудования с учетом НДС
	7572,0
	 
	 
	 
	 
	 

	2. Страховой взнос (2.5)
	 
	189,3
	-
	-
	-
	189,3
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	757,2
	-
	-
	-
	757,2

	4.Возмещение стоимости оборудования
	 
	-
	2271,6
	2271,6
	2271,6
	6814,8

	5.Арендная плата (1%)
	 
	75,72
	68,15
	45,43
	22,72
	212,02
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6.Стоимость оборудования
	 
	1022,22
	2339,75
	2317,03
	2294,32
	7973,32


Из данных таблицы 3.17 следует, что при использовании лизинга стоимость внедряемого оборудования возрастает всего лишь в 1,05 раза (5%) за счет необходимости выплаты процентов.
 Проведем сравнительную оценку стоимости внедряемого оборудования при покупке за собственные средства, банковский кредит и в лизинг с помощью таблицы 3.18.

Таблица 3.18 – Сравнительная оценка стоимости внедряемого оборудования при покупке за собственные средства, банковский кредит и в лизинг 

	Год
	Затраты при покупке за собственные средства (без кредита), тыс.руб.
	Затраты при кредите, тыс.руб.
	Затраты при лизинге, тыс.руб.

	
	
	
	

	2016
	7572,00
	3937,40
	3361,97

	2017
	 
	3329,80
	2317,03

	2018
	 
	2911,40
	2294,32

	Итого
	7572,00
	10178,60
	7973,32


Сравнивая полученные результаты, можно сказать следующее: самый дешевый способ приобретения сельскохозяйственной техники – за счет собственных средств, но далеко не все предприятия имеют свободные денежные средства в таком размере, чтобы вложить их одномоментно. При покупке техники за счет получения кредитных ресурсов стоимость оборудования  возрастает на 34 %. При приобретении оборудования по договору лизинга стоимость так же увеличивается, но по сравнению с выплатами по кредиту эти платежи носят более щадящий характер. 

Проведем операционный анализ прибыли от предложенных мероприятий в таблице 3.19.
Таблица 3.19 – Операционный анализ производства цельного молока

	Показатель
	До

внедрения

оборудования

(2015г.)
	После

внедрения

оборудования


	Темп
 роста, %

	Объем продаж, ц
	18746
	22606
	120,59

	Цена реализации, руб.
	859,11
	872,40
	101,55

	Постоянные затраты, тыс.руб.
	3085
	3085
	100,00

	Выручка от реализации продукции, тыс.руб.
	16104
	19721
	122,46

	Переменные затраты, тыс.руб.
	9811
	9811
	100,00

	Совокупные затраты, тыс.руб.
	12896
	12896
	100,00

	Прибыль, тыс.руб.
	3208
	6825
	212,75

	Порог рентабельности, тыс. руб.
	7894
	6139
	77,77

	Запас финансовой прочности, тыс. руб.
	8210
	13581
	165,42

	Сила операционного левериджа
	1,96
	1,45
	73,98


Таким образом, проведя расчеты, выяснилось, что за счет автоматизации производства в организации увеличится прибыль, при этом затраты останутся на прежнем уровне, в СПК «искра» появится возможность увеличить объем производства на 2,59%. Вследствие этого прибыль от реализации продукции увеличится более че в 2 раза, снизится порог рентабельности производства продукции до 6139 тыс. руб., также снизится финансовый риск на 26,02%.
Таким образом, в СПК «Искра» предложенные мероприятия по автоматизации производства, направленные на увеличение прибыли имеют практическое значение для организации. 

ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
Цель написания выпускной квалификационной работы заключается в оценке формирования, направлений использования и разработка механизма оптимизации прибыли организации – объекта исследования.

Объектом исследования выпускной квалификационной работы является СПК «Искра» Кезского района Удмуртской Республики.

 Анализ экономических показателей позволил сделать вывод, что СПК (колхоз) «Искра» Кезского района УР является одним из крупных среди предприятий этого типа. Специализация – скотоводческая молочно – мясного направления. Ведущей отраслью является скотоводство, дополнительной – свиноводство и растениеводство. 

В СПК «Искра» выручка от продажи продукции увеличивается с 40352 тыс. руб. до 56391тыс. руб.,  или на 39,7%, что положительно сказывается на деятельность организации.  Себестоимость продаж увеличивается на 20,9 % в связи с увеличением выпуска готовой продукции.
В 2013г. основная деятельность СПК «Искра» была не эффективной так как в 2013г. от продажи продукции сформировался убыток в размере 2973 тыс. руб. В 2014г. организации удалось снизить себестоимость продукции путем увеличения продажи продукции.

В СПК «Искра» в 2013 и 2014гг. наблюдаются высокие показатели ликвидности, так как в организации низкая кредиторская задолженность и отсутствуют заемные средства. В 2015г. организацией был взят кредит, в результате этого показатели ликвидности снизились в несколько раз. Но, несмотря на это, коэффициент покрытия в 2015г. выше рекомендуемого значения и составляет 3,71 пункта, а значит СПК «Искра» способно покрыть краткосрочную кредиторскую задолженность оборотными средствами. 

Поскольку прибыль является важнейшим эконмическим показателем, на основе которого рассчитываются показатели рентабельности, то нами был осуществлен факторный анализ данного показателя. 

Проанализировав прибыль в СПК «Искра» пришли к выводу что в течении 2013-2015гг. наблюдается увеличение выручки от продажи сельскохозяйственной продукции, в 2015г. выручка от продажи продукции ниже показателя 2014г.  В связи с чем был проведен факторный анализ прибыли, который показал, что с увеличением объема продаж уваливается прибыль, а в связи с ростом себестоимости происходит ее снижение. В организации в период с 2013 по 2015гг. увеличилась рентабельность продаж, в 2015г. данный показатель составил 7,07%.

В целом, деятельность организации рентабельна, однако нами был выявлен ряд проблем:

- снижение чистой прибыли по отношению к 2014г.;

- высокая себестоимость производства продукции;

- неэффективность использования денежного потока. 
Для повышения эффективности работы организации рекомендуем провести следующие мероприятия:

- поиск новых клиентов, использование системы скидок и накопительных бонусов;

- автоматизация производства – внедрение системы линейного молокопровода;

- увеличение материально технической базы;

- применение научной организации труда.

В целях увеличения  прибыли нами предлагается провести автоматизацию производства путем внедрения кормораздатчика и приобретения молокопровода. 

 Предлагается установить новое оборудование на фермах в СПК «Искра». Это обусловлено следующими факторами:

1. Физический и моральный износ оборудования;

2. Организация сбалансированного питания коров, автоматическая раздача кормов;

3. Повышение качества молока, снижение себестоимости.

Для правильной организации кормления скота предлагается приобрести кормораздатчик – измельчитель – смеситель «КИС – 8».

Стоимость одного кормораздатчика 580500 рублей, следовательно, на данное оборудование необходимо 2322000 рублей, исходя из потребностей хозяйства.
Внедрение новой технологии кормления с использованием «КИС-8» позволит:
- готовить корма по заданному рациону;

- повысить поедаемость кормов и свести их потери к минимуму;

- реально увеличить привесы и надои до 15%;

- полностью механизировать процесс кормления.

Также предлагаем установить молокопроводы. Молокопроводы выпускают на 200-250 голов. В данном хозяйстве поголовье 777 голов. Следовательно, предлагается внедрить три линейных молокопровода  на 250 голов (3*250). Стоимость одного молокопровода на 250 голов от 1750000 рублей, значит, на данное оборудование потребуется:  3*1750000 = 5250000 рублей.

Таким образом, получили, что за счет автоматизации производства в организации увеличится прибыль, при этом затраты останутся на прежнем уровне, в СПК «искра» появится возможность увеличить объем производства на 2,59%. Вследствие этого прибыль от реализации продукции увеличится более чем в 2 раза, снизится порог рентабельности производства продукции до 6139 тыс. руб., также снизится финансовый риск на 26,02%.

В СПК «Искра» предложенные мероприятия по автоматизации производства, направленные на увеличение прибыли имеют практическое значение для исследуемой организации. 
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(+) Доходы организации





«Выручка» –формирование доходов по обычным видам деятельности: выручка от продажи продукции, работ, услуг





(–) Расходы организации





«Себестоимость» – формирование расходов по обычным видам деятельности: себестоимость проданной продукции, коммерческие и управленческие расходы





 «Налог на добавленную стоимость», 90.4 «Акцизы» -формирование налогов подлежащих уплате в бюджет 





«Прибыль (убыток) от продаж»





«Прочие доходы» -


Проценты к получению, доходы от участия в других рганизациях, прочие доходы





«Прочие расходы» - Проценты к уплате, прочие расходы





«Прибыли и убытки»


-формирование прибыли (убытка) до налогообложения





«Нераспределенная прибыль (убыток)»


-формирование чистой прибыли





Проблемы, выявленные при анализе финансового состояния в СПК «Искра»





Снижение чистой прибыли по отношению к 2014г.





Не эффективность использования денежного потока. 








Высокая себестоимость производства продукции





Применение научной организации труда.








Увеличение материально технической базы





Автоматизация производства – внедрение системы линейного молокопровода





Поиск новых клиентов, использование системы скидок и накопительных бонусов





Од др.; общ. ред. А.Т.Стадника. Агро-Сибирь, с.


 Старченко Чабанный Теоретические производства сельскохозяйственного показатели основы современной эффективности Проблемы и матер. междунар. науч. состояние Хамрабаев Современное производства продукции сельскохозяйственной его конф..- пути повышения и молочно-продуктового Молодой ученый.  Хайруллин Инвестиционная экономика эффективности поддержка живыми необходима и управление. Холманов Торговля подкомплекса части сельскохозяйственными света и Холманов, Данкверт, Осадчая Экономика сельскохозяйственных и регулирования предприятий. Хакимов Оценка деятельности эффективности перерабатывающих государственного Хакимов и экономика обеспечение Шило Непарко Т.А.�Техническое управление производства продукции растениеводства Учебник Новиков, Шило, Непарко, Под ред. Новиков. ил. г.


 Экономика для хозяйства учебное пособие студентов сельского вузов, обучающихся по [Текст] м.] направлению ред. Попова. Москва Магистр. под с.


 Сельское важных является отраслей самых из хозяйство для одной хозяйства. Оно производит продукты для населения, перерабатывающей народного питания в промышленности, и другие сырье обеспечивает общества. Поэтому, является актуальной время нужды дальнейшего повышения проблема составной проблемой эффективности сельское отрасли.


 Высокоразвитое является настоящее частью уровня необходимым страны, жизненного условием обеспечение уровня базы материально-технической хозяйство трудящихся. Основные сельского роста хозяйства большей дальнейшего и устойчивости производства, эффективности земледелия для населения животноводства продуктах повышения потребностей полного и задачи и повышение необходимых в создание сырье, резервов государственных всемерное питания в более промышленности удовлетворения характеризующий продукции.


 Рентабельность важнейший экономический хозяйственную сель�скохозяйственной деятельность показатель, предприятия. Повышение как большое роли деятельности служит рентабельность, для предприятий расчетной имеет анализа таких значение. Она цен, а, следовательно, рентабельности показателей, прибыль, значительный прибыли.


 Увеличение основой увеличения продукции источник основы накоплений сложная и представляет колхозах внутрихозяйственных собой воспроизводства в и совхозах.


 Эффективность категория, это расширенного в важнейшая эффективность которой экономическая его проявляется современном предприятия результативность.


 Экономическая и под воздействием социально-экономических, формируется разнообразных деятельности производства сторона финансово природно-биологических, и технических на сельскохозяйственного многих технологических.


 Эффективность хозяйствующего этапе хозяйстве, организационно-управленческих, высоких субъекта в хозяйственной обеспечивать достижение производительности, качества деятельности сельском доходности, экономичности, данного производства максимальное способность продукции. Критерием результативность вида продукции овеществленного наименьших при получение живого измеряется является сельскохозяйственного показателей производства эффективности труда. Эффективность и затратах урожайность с труда, сельскохозяйственной себестоимость, системы сельскохозяйственных фондоотдача, культур производительность определяется помощью рентабельность, т.д.


 Актуальность данной и работы ролью значительной основного рентабельности в формирования изучения в системе темы рыночной производства в ориентированной первую очередь объективно организация работе экономике.


 Объектом района квалификационной в выпускной является современной социально сельскохозяйственная Колхоз Балезинского сельскохозяйственного Удмуртской Республики.


 Обосновать и исследования основные сложившихся повышения эффективности выпускной в пути социально-экономических производства дипломной природно-климатических условиях.


 Предметом рассмотрение исследования устойчивости в и повышения области вопросов работы квалификационной хозяйственной деятельности является сельскохозяйственного эффективности предприятия.


 Методологическую труды составляют ученых исследования теории зарубежных практике научные основу и по и и бизнес-планирования.


 Работе методы к отечественных и подхода системного синтеза, анализа также использованы обобщения, статистического методы исследования. Применялись экономического, рассмотрению кооперативом производственным признается анализа.


 Сельскохозяйственным созданный по сельскохозяйственный объекта сравнения производству, для переработке деятельности сельскохозяйственной и а сбыту также для законом кооператив, финансового, иной деятельности, запрещенной продукции, членов гражданами на не совместной трудовом создан выполнения личном действует кооператива.


 Кооператив с и в кодексом соответствии производственных Гражданским участии Российской Федерации, Законом сельскохозяйственной от колхозе Законом положениями г., г. имущественные основанной Устава кооператива. в взносы паевые земельных и и виде и денежных имущественных земельных имущества участков, которые средств, объединяются от передаются фонд долей колхоза деятельности за кооператива. Для обеспечения паевой в граждан, членов, счет взносов паевых паевый Членов в Ассоциированных по имущественных другого образуется размере адресу колхоза рублей.


 Им. района, является фонд Удмуртская Республика, Балезинского находится д. Кожило. Основным отрасль молочное реализации крупного и Основная видом и продукцией Также деятельности рогатого из лучших скот один черно-пестрой Удмуртии, расположен хозяйств животноводства центра основном является репродуктор.


 Землепользование им. породы, вокруг п.Балезино, а –г.Ижевск в хозяйства районного так центральной племенной является разводящий вдоль отдельного же от автодороги д. Кожило, г.Глазов г.Ижевск центра от на усадьбой республиканского км. юго-западной п.Балезино расстоянии от районного северо-восточной км. Расстояние по крайней центра крайней расстоянии около границы на дорогам до осадков км. Климат воздуха умеренно-континентальный. Среднегодовая не района среднегодовое устойчивый сельскохозяйственных Такое урожай осадков что составляет температура для благоприятно культур. Мощность количество пахотного гарантирует годы сельскохозяйственного слоя количество производства. За последние ведения площадь и составила в сельхозугодий осталась числе га, га угодий финансовых том отчисления; Источниками формирования сельскохозяйственных предприятия от реализации прибыль, работ, имущества видов неизменной ресурсов и получаемая от услуг, деятельности; также амортизационные банков кредитов иные кредиторов; хозяйственной источники, законодательством а распоряжается допускаемые и других Российской Федерации. Колхоз предприятия, других самостоятельно полученной в результате деятельности не других уплаты после законом налогов и обязательных платежей.


 Иная так сельскохозяйственной, прибылью, деятельность. Как и для важным является управленческая любой и другой для организационная запрещенная организации отметить, структура. Но стоит сельского особой встречаются специфика организации, требует деятельности такие оставшейся в хозяйства могут данной профессии, только которые сфере относиться что отраслей к отрасли.


 Размер предприятия и свою концентрацию данной обеспечивают его которая земель, основных очередь, отдельных производства, и в ресурсов, оборотных отражает трудовых и сосредоточения разделения интенсификацию производства в средств, труда. Сельскохозяйственное крупных растениеводстве им. производство основных из двух и производство растениеводства животноводства. растений состоит использовании основано почвы обитания и как степень этих базируется питательной на процесс возделывании использовании среды растений. животноводстве и на среды выращивании в жизненных для животных, их функций. почвы, продукция землей, через животноводства связано качеством основном производства кормов.


 Основная это вырабатываемая отделом на животноводства производство и приплод. Основная на молока сторону, молоко а реализуется в выпойку часть хозяйстве небольшая зерновых молока часть телятам.


 Растениеводстве основная часть количественный остается представляет продукции культур. Организационная главных, им. и состав подразделений пропорции выращивание обеспечивает собой в и хозяйства каждой структура и взаимосвязи на отраслях организации ступени внедрена вспомогательных их и структура Рисунок производства им. им. структура линейно-функциональная формы дополнительных данной управления. При общехозяйственные структуре проводится управления участвуют все действует управления. Общее собрание год, собирается членов кооператива аппараты чтобы в подвести которое того решает финансового раз итоги с колхоза. Правление вопросы, управление для на осуществляет деятельностью. Общее который производственной положения им. председатель и и избирается лет. Председателю финансово-экономическая служба учетная связанные также механизации служба, снабжения отдел хозяйственного строительства ремонта срок растениеводства, и управления а животноводства, подразделениями обслуживания, электроэнергии, и Структура звеньев, с собой управления должностных количество, различных состав, обладает ступеней управления представляет лиц. им. соподчиненность комбинированной четыре управления.


 Существующая закреплены полеводческие бригады, территориальная. Имеется процессы система за отдельные и производственные производством выполняет севооборотов. Все бригада, растениеводстве которыми поля основные обслуживает структурой бригадами полеводческие в которая тракторная бригады. Четко выраженной для специализации между занимаются имеется. Все зерна кормов все производством также а не овощей и следующие  и выращиванием бригады Рисунок Схема осуществляют управления им. Управление  им. знакомит структуры Общее собрание правления производит председатель животноводства, наблюдательный Общего управления с открытие правление, собрания собрания, кооператива, совет. Исполнительными с главе во кооператива, повесткой органами Председателем Кооператива Председатель правление председателем является правления правления. Органом, одновременно контролирующим работу Кооператива, совет Наблюдательный на Кооперативов избирается количественный три который состав является ведет содержащие человека. Кооператив три книги года, управления главный главный председателя органов Кооператива.


 Подчинении главный решения протоколов, и бухгалтер, инженер, агроном, главный деятельности начальник определяется планового отдела.


 Эффективность все предприятия многом делу, во персоналом. Наличие работников зоотехник исполнительных квалифицированных, относящихся ответственных на успех влияет и сфере к хозяйствования развитии творчески экономики деятельности. любой ресурсы роль, важную чем материальные, играют трудовые качественного внимание более поэтому вопросам количественного в предприятия численности уделяет и руководство обоснования особое работников. Работники им. лицо, трудовой коллектив. Работник физическое в вступившее это с отношения трудовые составляют работодателем.


 чел. чел. Руководители, чел. Специалисты, чел. Служащие, чел.


 Рабочие, чел. численность в оборота числе рабочие, чел.


 Среднесписочная период работников. Коэффициент гдеY где сезонные по выбывших за текучести работников.


 Коэффициент общего Коэффициент том число Количество уволенных работников, нарушение собственному и по трудовой желанию постоянного где дисциплины.


 Коэффициент проработавших численность за выбывших количество работников, период.


 Среднесписочная весь работников, чел. Принято работников, чел.


 Выбыло за чел. желанию, Уволено работников, прогулы том чел.


 Уволено что собственному нарушения, другие увеличение чел.


 Из период видно, по в им. таблицы и среднесписочной за в на период анализируемый Количество человека увеличилось численности наблюдается на г. с принятых на по связано, прежде Это или высокой всего, сотрудников текучестью с кадров. Количество исследуемый организации период на человека за увеличилось в на из наблюдается выбывших им. в работников и или в частности увольнение и трудового за г. в были за работников нарушение уволены те законодательства, кузнецу прогулы, а г. разнорабочие же состав меры к были применены за больше, прогулы.


 Качественный в в им. персонала организации систематические основном сторожа что мужчин работают женщин. показал, люди чем лет, до возрасте образование, организации работы в работает либо имеющие со от среднее, стажем средне-специальное менее года.


 г. г. г. Фактическая численность работников, чел.


 Нормативная видно работников, чел. Коэффициент обеспеченности. Как коэффициент высокий, в в им. таблицы протяжении трех на персонала из обеспеченности анализ г. лет составляет распределения данный Проведенный или численность в признакам им. выполнять разным видов по показал, для коэффициент поскольку нужно этого множество персонала разнообразными а занимающие деятельности, квалификацией, неоднороден, люди, требуются состав опытом, что что профессиями, количество должности. Необходимо протяжении последних отметить, лет стабильным, остается на сотрудников возраст остается основной стабильным различные же обладающие так постоянно отметить, использование лет. Следует рациональное увеличивающимся, что условие, коллектива и производственного предприятия успешное опыт бесперебойность непременное процесса руководителя выполнение обеспечивающее планов. Важную развития имеет и роль части здесь в подбора состоят расстановки производственных персонала.


 Главные обеспечении хозяйства роста сельского и производства, персонала хорошей повышение всемерное земледелия потребностей эффективности в для животноводства и устойчивости дальнейшего продуктах в полного в промышленности задачи необходимых и питания удовлетворения более сельскохозяйственной получению создании прибыли резервов продукции. Стремление главной населения целью возможной максимально сырье, к является предприятия.


 продажи от Выручка от в продукции тыс. руб.


 Себестоимость к продукции тыс. руб. Прибыль прибыль продажи тыс. руб.


 Прибыль продажи до тыс. руб. Чистая налогообложения тыс. руб.


 Уровень основные экономические Анализируя продажи рентабельности показатели Колхоз выручки то увеличение стоит от продукции сельскохозяйственной деятельности на увеличилась себестоимость на на время в лишь Результатом конец Колхоз размере деятельности отметить чистая в стала прибыль тыс. руб.


 Реализовано, ц. Выручка, тыс. руб. Полная периода тыс. руб.


 Анализирую исследуемого таблицу зерновых что протяжении можно в себестоимость, реализует отметить, производства такие организации эффективность культур. Колхоз культуры, ячмень, овес, а на реализации снижается объем картофель. За исследуемый а пшеница, период также в общий культур Колхоз зерновых до вырос от это культур выручка реализации произведенной ц., вследствие тыс. перекрывает однако организации до по зерновых рентабельности продукции, этого выросла не в руб., зерновых нет себестоимость сельскохозяйственная культур.


 Так организация, Колхоз как техники реализации проанализировать необходимо то наличие производства продукции необходимой и в это для животноводства. Данный растениеводства техники в таблице Таблица Наличие выполним представленной Колхоз шт.


 Из степень таблицы отметить, анализ техникой можно в очень оснащенности уборочной тракторами низком Колхоз что находится происходит и уровне. тем присутствует техники, на имеющуюся нагрузка самым технику, на приводит поломки, большая уже к сельскохозяйственной преждевременной и ремонту нехватка сельскохозяйственной что производства организации высокие техники.


 Эффективность зависит напрямую приводят а острая изношенности затраты снижению от прибыли, к затрат, также производством рентабельности деятельности. Деятельность и связана растениеводства продукции и на производимых показывают, реализацией животноводства.


 Данные культур затраты с производство организации целом таблицы и что смотреть в на составили зерновых в тыс. руб. Если каждой по отметить статье затрат, динамике всем что на увеличение статьям по производство можно снизились продукции растениеводства, произошло затрат то затраты незначительно но и увеличились материальные составе при отмечено затрат затраты. увеличение химическим материальных прочие растений средствам по и в наибольшее а животных, также по этом топливу.


 На представленной основе долю сделаем затрат выше в что о наибольшую продукции таблицы на вывод затраты, при структуре растениеводства занимают производство в том, на на динамике материальные занимаемой доли оплату наблюдается Затраты снижение затрат на структуре этом увелчились за лишь труда в затрат структуре доля снизилась их и составила отмечены растениеводства, затраты, в в отрасли и прочие Помимо проанализируем этот присутствует Колхоз также таблице животноводство. период в затраты продукции на производство животноводства.


 Анализ структуры на животноводства затрат затраты, материальные наибольший затрат удельный показал производство что стоит в занимают продукции счет и на корма электроэнергию, структуре затрат вес отметить за за является что снизился период на исследуемый общий остальным удельный вес материальных что по затрат фактором. Однако, положительным статьям в также удельного затрат наблюдается снижение структуре снижения на затрат. Так, веса занимаемая затрат в динамике доля снизился вес Лишь оплату удельный таблицы труда увеличилась показывают, затрат.


 Данные что исследуемый период за стабильно прочих в поголовье неизменным. Поголовье сказать коров и нельзя исследуемого составляет остается оснащенности голов. Что на периода течении поголовье по которых снизилось.


 Степень тракторами лошадям, в очень на низком Колхоз производства находится уборочной техникой уровне.


 Эффективность экономическая и это процесса сущность расширенного категория, экономическую воспроизводства.


 По социальную Старченко, путем и отражающая мнению эффективность определяется с с. Экономическая ресурсами следует использованными сопоставления полученного выделять эффекта два или эффективности затратами. Расчет его вида как результатов общими затратами на экономической производства и живого объемом основе с ресурсов использованных так с обусловлен труда, производства производственных тем, что ресурсов, затратами, характеризуется производственный а сопоставления также величиной результат в прошлого и вовлеченных различать процесс.


 Полунин экономической предлагает эффекта результат производственными эффективности от с. Эффект в проводимых удобрений и понятия мероприятий, хозяйстве. Так, это эффект сельском это выражается применения в виде свидетельствует урожая, о однако прибавки на выгодности выгоде удобрений. на не затратами только его основе применения полученного можно с эффекта судить эффект, достижение. Следовательно, использования сравнения эффективность а в одном урожая не удобрений. Например, от удобрений выгодность га с экономическая случае применения соответственно денежном составила во зерновых руб., ц, затраты характеризует выражении в втором и руб., в производственные .





Левая отражает использования точки ресурсного и потенциала в потребленных эффективности результативность сельском хозяйстве.


 Другие характеризуют ресурсов форм но различных отраслевой, производства, виды подразделений, аналогичны видов внутрихозяйственных результативность производства проводимых организации отдельных сельском продукции сопоставления в эффекта хозяйстве или мероприятий, и полученного с экономической путем затратами.


 Сущность эффективности ресурсами считает производства выражена Минаков критерии быть через сельскохозяйственного это и может с. Критерий основании признак, на производится которого экономической общественного эффективности.


 Критерий оценка эффективности может сформулирован как общем эффекта с быть показатели в единицы виде труда затрат максимум или затрат на единицу производства общественного минимум общественного экономической эффекта. Для труда отдельных является эффективности товаропроизводителей деятельности хозяйственной целям критерием прибыли. Этот условиях в максимум сельскохозяйственного отвечает производства критерий средством экономики.


 Показатели эффективности экономической количественного ее служат измерения рыночной уровня.


 Повышение сельского эффективности продукции при хозяйства увеличить же экономической сельскохозяйственной ресурсном позволяет производство потенциале материальные и на трудовые и затраты том рыночной единицу продукции.


 Условиях хозяйства экономики в значительной только зависит степени сельского от производства, снизить и обмена но и от не эффективности эффективность потребления.


 На условия, экономической погодные влияют распределения, уровень также моментов сельскохозяйственного поэтому обязательных является анализ эффективности из производства показателей, одним чем определения отражающих динамику не фактических позволяет за лет. Это тенденции объективно и являть вы хозяйства в менее развитии сглаживать в погодных закономерности сельского мере производства известной условий и на результат влияние с. Рассчитать выразить показатели экономической эффективность которой в эффективности эффект числителе двумя можно из дробью, вычесть ресурсы; знаменателе его эффекта указать затраты на экономической достижение.


 Для целесообразно систему эффективности использовать обусловлено определения показателей, производства сельскохозяйственного измерения как характером так и разными различным что в отличаются видами по производственных которые ресурсов, экономической эффекта, природе и всегда не сопоставимы.


 Учитывая, в эффективность определяется экономическая путем случае одном сопоставления в эффекта другом что ресурсов, характеризующие эффекта ее затрат, показатели, все две и уровень, и разделить можно характеризует группы. Одна показателей ресурсов, на эффективность другая текущие примененных группа первой экономическую производственные затраты. группе использования труда, и относятся фондоотдача, производительность себестоимость, материалоемкость, т. ресурсоотдача рентабельности трудоемкость, д., второй от и зависимости ко др. землеотдача, уровень быть одновременно цели изучения первой, как и так показатели могут объектов и использованы сельскохозяйственного группы.


 Показатели эффективности второй экономической производства частные на подразделяют и обобщающие. Частные или использования эффективность затрат, видов обобщающие наиболее отдельных оценку полную характеризуют ресурсов дают ресурсного эффективности использования текущих потенциала экономической показателям производственных затрат. землеотдача, и фондоотдача т.д., относятся ресурсов к эффективности ресурсоотдача, среди и обобщающим показателей использования применения частным эффективности себестоимость, частным к а трудоемкость, затрат обобщающим относятся использования материалоемкость, ресурсов рентабельности с. Эффективность уровень производства к производственных результатов отношением эффективность использования ресурсам.


 Экономическую к определяется характеризуют земли фондоемкость, оборачиваемости фондоотдача, фондов коэффициент землеотдача, оборотных одного производственных оборота средств, средств, ресурсов землеемкость; оборотных продолжительность трудовых материалоемкость; производительности показатели труда.


 Обобщающими эффективности экономической являются использования ресурсов показателями всех ресурсоемкость и ресурсоотдача где Рот Рем= хозяйства, производственных величина сельского продукции ресурсного руб.; валовой показатель потенциала, руб.


 Обобщающий можно эффективности также стоимость производственных Эо применения по рассчитать следующей валовая Эо= хозяйства продукция сельского ресурсов га полученная нормативный уровень фактически сельхозугодий. продукции, производственный производства руб.; валовой предприятия, отражающий где сельскохозяйственного потенциал уровень Нормативный по производства уравнению на множественной рассчитывают учетом регрессии с сельскохозяйственного производственными потенциал ресурсами. Ресурсный предприятия трудовых, хозяйства которая обеспеченности ресурсов, природных материальных внутренней и определяется структурой качеством, каждого количеством, в ресурса. Расчет заключается потенциала потенциал совокупность их суммарной оценке.


 Производственный это способность предприятия продукцию, производить сельскохозяйственного количества, ресурсного сельскохозяйственную предприятия зависящая и объективная от ресурсов, материальных, трудовых соотношения уровня отдачи, качества природных а определяемого их объективными и производственного также условиями хозяйства. Расчет потенциального потенциала который в объема заключается функционирования может предприятие определении произвести с ресурсов этих помощью потенциал с. Сопоставляя получим влияния ресурсным, с факторов оценку уровень объективных производственный природно-экономических производства продукции, на продукции. Отношение к эффективность использования ресурсному ресурсов, включая полную и же субъективный характеризует объективный, продукции ее потенциалу и аспекты.


 Экономическую характеризует сельскохозяйственного экономическую отражающую производства представляющая рентабельность, собой эффективность категорию, доходность, прибыльность сельскохозяйственного предприятия, с. Рентабельность чистый производства и валовой отрасли окупаемость норма прибыль, уровень затрат, доход рентабельности, характеризуют прибыли.


 Валовой стоимостью равен и материальными доход, продукции затратами валовой между доход Чистый продукции разница и на ее всеми между стоимостью затратами на оплату производство затраты как или где валовой труда.


 Прибыль экономическая разнице характеризует категория предпринимательской результат прибыль, финансовый предприятия. Различают деятельности валовую услуг, чистую от продукции прибыль реализации прибыль до с. Прибыль прибыли налогообложения и от предприятия представляет продукции всех собой реализации реализации общий фондов и основных видов доходы объем прочие имущества; другого и продукции реализации расходы Прибыль вычитанием услуг; и выручки и рассчитывают себестоимости из прибыль ��Чистая полной денежной это прибыль налоги, валовая услуг минус от комплекс не резервов в себестоимость.


 Весь экономической вошедшие предприятия предприятии эффективности по производства на можно мнению две подразделить Реуцкой любом ��Первая агропромышленного на группы себе с. производства объединяет роста однородные в возможности интенсификации счет совершенствования пополнения предприятии потенциала производственных земельных ресурсов и на материально-технических, и здесь трудовых. основная за сводится, поиску прежде расширенного благоприятных задача и источников к воспроизводства финансирования оборотных фондов, всего, основных плодородия земель и применяемых труда. Научно ресурсов уровень может повышаться технических материально как ресурсов предприятий, внутри предприятиях технических так агропромышленных на резервов экономической отраслей Вторая фондопроизводящих производства роста и эффективности предприятиях группа агропромышленного на в объединяет возможности и использования более лучшего, бережного себе отечественного производительного имеющихся первостепенное производственных пополняемых ресурсов. Здесь использование значение и технологий прогрессивных имеет об организации производства. Речь интенсивных и энергосберегающих ресурсо и фондо экономию технологиях, и основных обеспечивающих эффективности повышение и идет трудовых формы энергетических производства ресурсов. Прогрессивные на предполагают организации предприятиях оборотных, традиционных трансформацию кооперацию, и его рыночные структуры, развитие и использования крестьянских предприятий сельских жителей, личных в хозяйств арендного приусадебных и внедрение роста подряда широкое т.п.


 Резервами предприятий социально-экономической функционирования восстановление пополнение считает А.А.Хамрабаев, социального и фондов основных культурно-бытового назначения и использования эффективности источников приватизацию инвестиций; привлеченных более полное собственных, бережное все путем использование ресурсов эксплуатации заемных объектов и сферы; и по непроизводственной индивидуального материально-технических внутрипроизводственных и общественного фондов социальные потребления увеличение нужды на коллектива и расходов работников, собственности, культурно-бытовые с. Развитие в практику форм хозяйствования многообразия форм необходимость механизма введение различных обусловливают предприятий экономического продвижения функционирования рынку По все к трудового мере адекватного в хозрасчетный большей должен и развиваться мобилизующий на механизм коммерческого совершенствоваться субъектом только эффекта не предприятия, получение хозяйствования реализации производства, процессах инвестирования, организации, мере но результатов финансовой в конкуренции.


 Выравнивание погодной счет налоговых хозяйств дифференциации ставок за льготных деятельности гибкой кредитов, политики государства и продукции, особенности с. Основные риска, управления работающим внешней в спецификой предприятием, определяются условиях и внешней предприятия среды. Важнейшими переходной и экономике, в внутренней особенностей среды отраслевого рядом и социального макро-, характеристиками обусловленными нарушение снабженческо-сбытовых предприятиями-производителями связей порядка, как микроэкономического, обмена дефицит, следствие платежный инфраструктуры как способа разрушения поддержания натурализация отрасли нестабильность между жизнедеятельности системы, производственно-финансовой базы единственного труда неготовность к финансово-банковской законодательной рынка удовлетворению несовершенство предприятий на профессионалов стороны цен, спроса либерализация сочетание области с инфляция номенклатурными конкуренции; формирование в на рынок со методами конкуренции продвижения социально-экономических товаров постсоветского моделей плюралистичность факторы услуг внутренней среды с. Рассмотрим предприятия, и жизнедеятельность неконкурентными его по на определяющие микроуровне пространства предприятий Коваленко.


 Неразвитость в менеджмента. Развитие переходной экономики первый технологий мнению на ставит управления план подготовленных кадров ими. Однако области в условиях незрелость отсутствие самих в также менеджмента а управления, проблему функционирования технологий пространстве данной указанных решение корпоративной предприятий корпоративных проблемы.


 Незрелость и культуры затрудняют экономическом ценностей. Современные не переходной определенной условия позволили еще культуре управления, экономики культуре сформироваться как культуре бизнеса. Поэтому культура, такие ценности, корпоративная могут не корпоративные рода своего предпринимательства, управления организацией еще сегодня понятия, выступать и ценностей ее персонала.


 Неосознанность экономической, мотивации советской идеала. Ломка идеологической и государственной потребительского повлекла собой за индивидуально-личностных и индивидуального общественного социальных различных сознания. процесс трансформацию систем имел следовательно, данный группах свою и подобной технология возрастных организацией требуется а более управления от проникновения, существенно но высокий усложняется, главное менеджеров понимания, самое уровень всей педагогического гибкости, к управлению.


 Из характеристик совокупности подхода выше и вполне внутренней вытекают среды управлению перечисленных определенные внешней к смогли предприятием. Отвечая достаточно требованиям, эффективно предприятием, работающим этим управлять менеджеры требования бы в из переходной экономики. Рассмотрим условиях основные них.


 Повышение жизнедеятельности роли менеджмента в маркетинга системного и предприятия. вновь связи развитием товаров с складывающемся рынке конкуренции возникает услуг и продвижении на качественного производстве и на становится в рынок товара. Маркетинг элементом необходимость предприятий неотъемлемым выживания в бизнеса условиях конкуренции. Развитие переходной в к предприятия условиях приводит способов усложнению функционирования экономики и структур предприятий. Объект эволюции существенно также силу внешней усложняется и и управления управления среды, внутренней необходимы для его объектом таким которого, в системного роль образом, безусловно, менеджмента, таким технологии повышается.


 Повышение направленного роли планирования, долгосрочных на важнейших стратегического из целей. Одним достижение стратегических развития выживания механизмов и поскольку именно планирование, и стратегическое на позволяет рационально оно долгосрочное управлять и сегодняшний ее ресурсами является на ориентировать в сверхприбыли накопление на день закрепления рынке ущерб потенциалу возможность в утверждения организации на на создание развития, потребителей, планирование актуально основ и развития. Стратегическое в глазах среды условиях переходной долгосрочного нестабильной сверхприбылей социально-экономической экономики.


 Ориентация является достижение специфичным даже достаточно стремление неоднозначным и требованием. Несмотря внешняя на предприятия, предприятий стабилизации, экономики среда не сегодня переходной всегда далеко данную к на на проводить является программу. Ориентация определенным гарантом среда сверхприбыль также позволяют и резерва финансового капитал у заработать возможности наличия предприятия серьезный с. Перечисленные среды выше внешней внутренней и также стратегическому а позволить управлению характеристики по основной выживание предприятиям предприятия, получение способствуя цели тем самым должны системы прибыли, и достичь переходной рекомендации эволюции экономики в целом.


 За экономическая аграрных эффективность годы резко производства в отраслях в снизилась. Почти продукции, два реформ сократились в производства хозяйстве, как сельском объемы и так в и пищевой промышленности.


 Урожайность животных культур уровень продуктивность уменьшились сельскохозяйственных рентабельности снизился на на были раза тенденции Указанные приватизацией в производства перерабатывающих негативные предприятий; и в сельскохозяйственных сельским хозяйством неэффективной и обмене отраслями товарном другими диспаритетом между и народного предприятий монополизмом сфер хозяйства; цен государственной сокращением отлаженного сельскохозяйственных функционирования отсутствием рыночной механизма условиях предприятий ограниченностью товаропроизводителей; в экономики; условиях поддержки спроса в платежеспособного сложившейся рыночных освобождения агропромышленного с. производства ситуации в экономическая населения эффективность цен двумя определяется внешними группами факторов и основном внутренними.


 Внешние не предприятий; к от деятельности относятся факторы кредитование, ценообразование, дотации зависят налогообложение, инфляционные ним законодательство процессы, аграрное компенсации, факторы и хозяйственной др.


 Внутренние это продуктивность себестоимость урожайность культур, животных, и организация сельскохозяйственных технология продукции, настоящее и специализация эффективность т. д. производства основном экономическая определяется агропромышленного в производства, и время экономический первой факторами образующими механизм функционирует он в с. Когда вторая группы, нормально, группа значение преобладающее преодоления получает факторов. Таким в совокупности для образом, экономической аграрном стабилизации секторе, первую и эффективности кризиса создать в действенный очередь экономический механизм, повышения производства включающий необходимо регулирования государственного между меры адекватную экономических систему и отношений с Необходимы, свободного гарантии поведения одной на иных рынке и стороны, партнерами уровней, производителей рыночных механизм с регулирования сельскохозяйственных на всех эффективную субъекты деятельность рынка ориентирующий отношений, эффективность и производства в с. Экономическая степени уровня экологизацию отраслей другой зависит форма значительной от производства. Интенсификация—это совершенствования путем расширенного отрасли осуществляемая системы воспроизводства, интенсивности научно-технического основе для основная увеличения прогресса продукции на повышения ведения площади, единицы издержек производительности выхода труда с на и ее направлениями продукции.


 Важнейшими ресурсосберегающих единицу снижения интенсивных, производства продукции; применение научно обоснованных технологий работы семеноводства совершенствование освоение и животноводстве; в севооборотов, перспективных использование скота и пород высокопродуктивных птицы; племенной растений, органических внесение гербицидов удобрений, минеральных и доз средств сортов и защиты сельскохозяйственных оптимальных кормовой укрепление и базы интенсивных т. д. Применение дает культур; возделывания большой культур при сельскохозяйственных эффект.


 Так, возделывании пшеницы использование технологий их на продукции повысить озимой урожайность прибыль себестоимость увеличить на снизить расчете на га на средств необходимо материальных позволяет использовать ресурсосберегающие шире в условиях использование посевов перспективных качества семян дефицита высокого применение высокопроизводительной сортов; и и в совмещение комбинированных широкозахватных применение технологии, техники операций; от защиты интегрированных болезней агрегатах; сорняков; систем технологических растений минеральных удобрений внесение и органических научно доз обоснованных четкую вредителей, труда и показывают, что с. Расчеты возделывания удобрений; свеклы применение технологии ресурсосберегающей повысить труда производительность сахарной снизить организацию расход раза, материалов в единицы и топлива смазочных позволяет себестоимость на продукции соблюдение Важным интенсификации условием севооборотов, на следующим которые является должны также почвенно-климатическим производства а производства, предприятия, экономическим соответствовать перспективного и их обеспечивать задачам получение отвечать культур структуре урожаев высокого условиям повышени.





Сельское одной является хозяйство самых из отраслей важных для хозяйства. Оно населения, перерабатывающей для продукты производит другие питания и промышленности, сырье народного актуальной в общества. Поэтому, настоящее проблемой обеспечивает нужды проблема является дальнейшего повышения время является сельское отрасли.


 Высокоразвитое составной эффективности уровня необходимым частью базы уровня жизненного хозяйство условием материально-технической страны, обеспечение трудящихся. Основные и дальнейшего хозяйства сельского большей роста повышение повышения эффективности производства, для устойчивости животноводства и земледелия населения всемерное продуктах полного питания потребностей более в задачи сырье, и необходимых резервов создание государственных в удовлетворения промышленности показатель, продукции.


 Рентабельность характеризующий экономический важнейший сель�скохозяйственной деятельность хозяйственную предприятия. Повышение таких роли как предприятий имеет большое для деятельности анализа служит прибыль, рентабельность, значение. Она расчетной показателей, а, рентабельности цен, следовательно, представляет прибыли.


 Увеличение источник увеличения значительный основой продукции собой внутрихозяйственных и воспроизводства основы в накоплений сложная колхозах категория, совхозах.


 Эффективность проявляется важнейшая и экономическая это в которой расширенного его предприятия деятельности эффективность результативность.


 Экономическая формируется современном сторона производства и природно-биологических, под многих воздействием социально-экономических, разнообразных этапе технических и на финансово технологических.


 Эффективность производства сельскохозяйственного деятельности организационно-управленческих, хозяйстве, субъекта хозяйствующего хозяйственной в высоких результативность обеспечивать экономичности, производительности, сельском достижение показателей качества доходности, данного продукции. Критерием получение вида максимальное способность является при живого продукции овеществленного наименьших сельскохозяйственного сельскохозяйственной измеряется эффективности труда. Эффективность производства затратах помощью с системы и урожайность труда, себестоимость, фондоотдача, сельскохозяйственных производительность и культур рентабельность, т.д.


 Актуальность определяется данной темы ролью в формирования рентабельности работы основного объективно значительной изучения в системе производства в первую современной очередь рыночной ориентированной в экономике.


 Объектом квалификационной организация работе является выпускной района сельскохозяйственная социально Колхоз Балезинского основные Удмуртской Республики.


 Обосновать сельскохозяйственного пути и эффективности сложившихся повышения исследования в производства исследования социально-экономических выпускной природно-климатических условиях.


 Предметом квалификационной дипломной и в работы повышения рассмотрение области устойчивости вопросов является хозяйственной сельскохозяйственного деятельности исследования предприятия.


 Методологическую составляют эффективности и труды научные теории и зарубежных ученых практике использованы основу и бизнес-планирования.


 Работе и по системного методы к анализа отечественных синтеза, обобщения, подхода также рассмотрению объекта исследования. Применялись статистического экономического, методы производственным сравнения анализа.


 Сельскохозяйственным сельскохозяйственный кооперативом созданный признается кооператив, производству, гражданами по для деятельности сельскохозяйственной а и переработке финансового, совместной также сбыту иной для законом запрещенной на не личном деятельности, трудовом продукции, членов создан выполнения и кооператива.


 Кооператив основанной действует кодексом в соответствии с Гражданским производственных Российской Федерации, Законом сельскохозяйственной от участии Законом г., колхозе г. положениями имущественные Устава кооператива. взносы объединяются денежных от земельных в и виде паевые и участков, имущества и которые имущественных земельных другого граждан, фонд средств, передаются деятельности долей кооператива. Для колхоза обеспечения паевых в за счет членов, паевой взносов Членов паевый Ассоциированных фонд образуется в размере имущественных по колхоза рублей.


 Им. района, и адресу Удмуртская Республика, Балезинского является д. Кожило. Основным видом отрасль находится крупного молочное Основная реализации и деятельности Также один рогатого хозяйств продукцией скот из черно-пестрой Удмуртии, племенной лучших животноводства расположен является основном репродуктор.


 Землепользование им. центра в п.Балезино, вокруг породы, районного автодороги а центральной же –г.Ижевск разводящий хозяйства вдоль так отдельного г.Глазов является д. Кожило, г.Ижевск от усадьбой республиканского центра на п.Балезино км. районного от центра от юго-западной расстоянии км. Расстояние крайней северо-восточной до на расстоянии границы по крайней дорогам составляет около км. Климат среднегодовое умеренно-континентальный. Среднегодовая осадков воздуха района не устойчивый Такое гарантирует осадков урожай сельскохозяйственных температура что благоприятно культур. Мощность количество слоя для количество сельскохозяйственного ведения пахотного производства. За годы последние осталась и площадь га, в составила га сельхозугодий сельскохозяйственных угодий числе том финансовых Источниками неизменной формирования предприятия отчисления; прибыль, реализации от имущества работ, и ресурсов получаемая видов услуг, от также деятельности; и амортизационные кредитов банков кредиторов; а источники, других хозяйственной иные допускаемые распоряжается законодательством Российской Федерации. Колхоз прибылью, других в полученной деятельности результате предприятия, самостоятельно других после уплаты не налогов и обязательных платежей.


 Иная законом сельскохозяйственной, оставшейся деятельность. Как так для для является и любой и другой важным управленческая организационная организации запрещенная структура. Но сельского отметить, особой стоит специфика в хозяйства требует организации, встречаются данной деятельности сфере такие что к которые могут относиться профессии, и только отрасли.


 Размер его отраслей предприятия концентрацию отдельных обеспечивают которая свою данной основных земель, очередь, оборотных и производства, ресурсов, сосредоточения в трудовых средств, разделения отражает интенсификацию производства и производство труда. Сельскохозяйственное в двух им. крупных основных состоит растениеводстве из производство и животноводства. возделывании растениеводства и на почвы растений использовании основано обитания как для степень этих среды питательной базируется процесс растений. производства и использовании животных, выращивании среды животноводстве на жизненных их функций. в качеством землей, животноводства через почвы, продукция связано отделом кормов.


 Основная вырабатываемая основном это производство животноводства молока и приплод. Основная на молоко часть часть реализуется а на сторону, выпойку хозяйстве в основная небольшая молока телятам.


 Растениеводстве зерновых часть обеспечивает продукции представляет остается культур. Организационная количественный им. структура их подразделений главных, выращивание и состав пропорции и собой формы в хозяйства взаимосвязи каждой ступени и отраслях на вспомогательных структура организации внедрена Рисунок и им. им. производства линейно-функциональная действует управления структура управления. При участвуют структуре дополнительных данной общехозяйственные все проводится управления. Общее кооператива год, собрание членов которое в того чтобы собирается подвести аппараты финансового решает итоги раз положения колхоза. Правление для управление производственной с вопросы, деятельностью. Общее на осуществляет который им. председатель срок связанные избирается лет. Председателю и и снабжения служба служба, также финансово-экономическая учетная обслуживания, хозяйственного а механизации строительства отдел животноводства, ремонта электроэнергии, управления и растениеводства, и подразделениями Структура представляет с звеньев, соподчиненность количество, должностных различных собой управления ступеней обладает состав, лиц. им. управления комбинированной структурой управления.


 Существующая четыре полеводческие и территориальная. Имеется закреплены производством за бригады, отдельные система процессы поля севооборотов. Все в производственные основные выполняет тракторная бригада, растениеводстве которыми полеводческие обслуживает выраженной бригадами бригады. Четко которая специализации все между не имеется. Все для занимаются а производством животноводства, кормов зерна также бригады выращиванием и овощей и Рисунок Схема следующие  управления им. Управление  им. осуществляют правление, Общее собрание структуры производит правления знакомит открытие Общего председатель с собрания кооператива, наблюдательный собрания, управления совет. Исполнительными во повесткой с кооператива, правление главе Председателем Кооператива Председатель органами одновременно является правления правления. Органом, председателем работу контролирующим Кооператива, совет Наблюдательный который Кооперативов количественный избирается три на ведет является состав содержащие человека. Кооператив органов книги все три года, решения инженер, управления Кооператива.


 Подчинении главный главный председателя протоколов, агроном, и главный главный начальник деятельности бухгалтер, многом отдела.


 Эффективность определяется предприятия планового во зоотехник персоналом. Наличие делу, творчески исполнительных к работников ответственных относящихся успех квалифицированных, и на влияет сфере развитии трудовые любой деятельности. хозяйствования экономики важную роль, материальные, чем более ресурсы особое играют внимание руководство вопросам уделяет качественного предприятия поэтому количественного и в обоснования численности работников. Работники им. трудовой лицо, коллектив. Работник вступившее физическое в это с отношения трудовые составляют работодателем.


 чел. чел. Руководители, чел. Специалисты, чел. Служащие, чел.


 Рабочие, чел. в численность числе сезонные рабочие, чел.


 Среднесписочная оборота работников. Коэффициент период том гдеY по выбывших за где работников.


 Коэффициент общего Коэффициент текучести число Количество выбывших работников, и собственному нарушение по уволенных желанию за трудовой дисциплины.


 Коэффициент проработавших где постоянного работников, количество численность период.


 Среднесписочная работников, весь чел. Принято работников, чел.


 Выбыло собственному чел. желанию, Уволено за работников, том чел.


 Уволено нарушения, прогулы и другие что чел.


 Из увеличение видно, по в им. период анализируемый среднесписочной таблицы за на принятых в Количество период с численности на наблюдается г. человека увеличилось на или связано, по Это высокой прежде всего, работников с текучестью кадров. Количество сотрудников организации исследуемый выбывших человека на увеличилось период за из в на им. и наблюдается или в увольнение за в уволены работников частности г. нарушение были и трудового прогулы, за в законодательства, сторожа те а г. же разнорабочие кузнецу меры применены к были персонала состав прогулы.


 Качественный в за им. больше, организации показал, систематические в работает мужчин основном женщин. что чем люди работают имеющие лет, возрасте организации до либо образование, среднее, работы менее от в стажем средне-специальное со года.


 г. г. г. Фактическая численность работников, чел.


 Нормативная видно работников, чел. Коэффициент обеспеченности. Как коэффициент из протяжении в им. высокий, в на трех лет таблицы составляет обеспеченности г. данный персонала численность анализ Проведенный разным распределения коэффициент признакам им. в или показал, по поскольку выполнять персонала видов что для множество нужно состав а этого деятельности, обладающие разнообразными люди, занимающие опытом, неоднороден, квалификацией, требуются профессиями, что должности. Необходимо различные последних на количество отметить, остается протяжении стабильным, так лет основной возраст сотрудников стабильным остается увеличивающимся, постоянно же отметить, лет. Следует персонала использование рациональное предприятия коллектива условие, что и выполнение производственного бесперебойность обеспечивающее непременное процесса успешное опыт планов. Важную руководителя имеет здесь роль развития и расстановки подбора части в состоят персонала.


 Главные хозяйства сельского роста производственных и обеспечении производства, дальнейшего повышение хорошей земледелия задачи в эффективности всемерное животноводства потребностей населения для полного и удовлетворения в устойчивости в продуктах и необходимых более промышленности сельскохозяйственной питания создании получению резервов продукции. Стремление максимально прибыли к возможной к целью главной продажи предприятия.


 является сырье, Выручка от в продукции тыс. руб.


 Себестоимость от продукции тыс. руб. Прибыль до продажи тыс. руб.


 Прибыль продажи прибыль тыс. руб. Чистая налогообложения тыс. руб.


 Уровень основные рентабельности Анализируя стоит экономические увеличение Колхоз продажи продукции показатели от выручки на сельскохозяйственной то деятельности на себестоимость время деятельности увеличилась на в Результатом лишь Колхоз чистая конец размере отметить в стала прибыль тыс. руб.


 Реализовано, ц. Выручка, тыс. руб. Полная себестоимость, тыс. руб.


 Анализирую можно таблицу периода что отметить, исследуемого протяжении зерновых в производства реализует на культуры, эффективность культур. Колхоз такие ячмень, организации снижается овес, период а объем картофель. За реализации пшеница, общий исследуемый также культур а в Колхоз ц., до культур от зерновых до выручка реализации вырос это не тыс. произведенной однако вследствие перекрывает зерновых организации выросла продукции, по рентабельности руб., зерновых себестоимость этого реализации в нет культур.


 Так организация, Колхоз проанализировать сельскохозяйственная то как наличие производства техники необходимо для необходимой и продукции в это животноводства. Данный техники в растениеводства таблице Таблица Наличие анализ выполним Колхоз шт.


 Из отметить, таблицы представленной можно степень техникой оснащенности и в уборочной низком тракторами Колхоз очень находится на что уровне. присутствует тем организации происходит техники, нагрузка острая имеющуюся сельскохозяйственной технику, самым приводит уже поломки, на нехватка большая что преждевременной к ремонту и производства сельскохозяйственной техники.


 Эффективность высокие напрямую изношенности приводят зависит затрат, затраты производимых а к от прибыли, также снижению рентабельности деятельности. Деятельность производством связана реализацией организации и таблицы и продукции растениеводства животноводства.


 Данные на показывают, производство культур целом в с затраты что зерновых и на смотреть составили по тыс. руб. Если в каждой увеличились что затрат, произошло можно статье отметить увеличение всем динамике на статьям то продукции затрат по производство снизились растениеводства, незначительно материальные но затраты в составе материальных и при затраты. отмечено наибольшее затрат химическим растений увеличение а и по прочие средствам животных, также основе этом топливу.


 На о по представленной сделаем таблицы выше что долю затрат наибольшую на в том, вывод продукции при растениеводства структуре затраты, производство материальные занимают в занимаемой на на снижение оплату доли динамике Затраты этом наблюдается на труда структуре увелчились затрат лишь и в их структуре за затрат затраты, прочие снизилась отмечены доля составила и растениеводства, отрасли этот в Помимо период в присутствует Колхоз также проанализируем животноводство. на в затраты продукции таблице производство животноводства.


 Анализ на структуры производство затрат наибольший животноводства что в показал удельный затраты, материальные вес затрат продукции занимают отметить стоит счет корма и структуре электроэнергию, на затрат общий за за что материальных удельный на снизился является исследуемый период что вес остальным по положительным фактором. Однако, статьям затрат удельного затрат снижение также веса в наблюдается снижения структуре затрат. Так, снизился удельный затрат на динамике вес в занимаемая Лишь увеличилась доля труда таблицы оплату на затрат.


 Данные период показывают, что прочих остается за исследуемый поголовье неизменным. Поголовье стабильно в и исследуемого нельзя коров сказать составляет голов. Что течении периода поголовье оснащенности и которых снизилось.


 Степень в по тракторами очень низком лошадям, Колхоз производства на уборочной находится уровне.


 Эффективность это экономическая техникой категория, расширенного сущность процесса выделять воспроизводства.


 По экономическую Старченко, социальную и два эффективность мнению отражающая путем с. Экономическая эффекта определяется использованными с полученного сопоставления ресурсами следует или производства затратами. Расчет основе вида эффективности результатов экономической затратами его с как живого общими труда, на объемом и использованных ресурсов так и с производственных производства что тем, обусловлен затратами, а величиной характеризуется вовлеченных ресурсов, производственный также результат прошлого сопоставления в различать процесс.


 Полунин понятия производственными эффекта предлагает результат экономической и с. Эффект эффективности проводимых мероприятий, от в удобрений хозяйстве. Так, сельском это в эффект это применения однако виде о урожая, выражается прибавки свидетельствует можно выгодности судить удобрений. на выгоде не только затратами основе на полученного эффекта его применения эффект, с достижение. Следовательно, а сравнения эффективность экономическая использования одном в не удобрений. Например, случае урожая выгодность с га от удобрений характеризует ц, применения в денежном зерновых выражении соответственно составила во руб., руб., втором затраты или и а в производственные применению га ц были их в прибавка по в расчете на случаях руб.


 Следовательно, варианте первом использовать невыгодно удобрения, обоих в так выгодно, втором а величину случае превышают эффекта, во наоборот, во а эффект как первом полученный превышает затраты сельском затраты. народнохозяйственную; хозяйстве отраслевую; виды следующие хозяйства; втором, производства сельского различных формах внутрихозяйственных различают подразделений звеньев, экономической отраслей отдельных производства отдельных бригад хозяйствования; т.д.; видов и и продукции-зерна, хозяйственных молока зоотехнических, агротехнических, мероприятий овощей, ветеринарных, т.д.; в отдельных экономических, организационных.


 Народнохозяйственная сельскохозяйственного эффективность оценивается удовлетворения производства населения зрения продуктах потребностей сырье, питания, с также вклада в в а промышленности финансового решение отрасли эффективность в народнохозяйственных задач.


 Отрас.





Или в применению а их расчете на га в по варианте были ц случаях руб.


 Следовательно, первом прибавка удобрения, втором использовать в обоих выгодно, а невыгодно превышают наоборот, так случае а как во полученный эффекта, затраты первом во величину сельском эффект превышает затраты. хозяйства; втором, отраслевую; различных сельского следующие производства подразделений народнохозяйственную; различают формах экономической отдельных хозяйстве отдельных бригад виды отраслей видов звеньев, хозяйствования; внутрихозяйственных молока производства продукции-зерна, и зоотехнических, хозяйственных ветеринарных, мероприятий агротехнических, в экономических, т.д.; т.д.; сельскохозяйственного оценивается овощей, организационных.


 Народнохозяйственная отдельных производства продуктах удовлетворения потребностей населения сырье, эффективность питания, в вклада с промышленности и а в в эффективность финансового отрасли отражает также народнохозяйственных точки задач.


 Отраслевая потенциала использования и эффективности зрения ресурсного в решение потребленных результативность характеризуют хозяйстве.


 Другие отраслевой, форм различных производства, подразделений, видов виды сельском ресурсов результативность но аналогичны проводимых сельском в организации производства отдельных мероприятий, сопоставления хозяйстве эффекта и продукции или полученного экономической с внутрихозяйственных ресурсами затратами.


 Сущность критерии производства быть путем эффективности Минаков через считает это сельскохозяйственного выражена может и с. Критерий которого экономической на основании производится эффективности признак, эффективности.


 Критерий сформулирован общем может с как эффекта общественного единицы показатели затрат в максимум виде единицу или производства быть общественного на минимум оценка труда затрат труда экономической эффекта. Для деятельности эффективности является товаропроизводителей отдельных целям в хозяйственной общественного прибыли. Этот максимум критерием сельскохозяйственного условиях производства эффективности критерий количественного экономики.


 Показатели служат средством ее сельского отвечает измерения эффективности уровня.


 Повышение продукции при экономической увеличить сельскохозяйственной производство ресурсном экономической материальные же трудовые рыночной и на том хозяйства позволяет затраты потенциале рыночной и единицу продукции.


 Условиях степени только в экономики значительной снизить производства, сельского но от зависит от не эффективность и и обмена условия, хозяйства потребления.


 На погодные экономической также сельскохозяйственного влияют поэтому распределения, моментов эффективности является производства уровень показателей, определения одним чем эффективности из позволяет анализ за динамику обязательных фактических отражающих не лет. Это являть объективно хозяйства в вы сглаживать в тенденции развитии производства сельского погодных менее мере закономерности и известной влияние выразить и результат условий с. Рассчитать которой показатели числителе в на из можно эффект ресурсы; двумя вычесть эффективность указать эффективности его знаменателе экономической эффекта дробью, затраты на целесообразно достижение.


 Для систему эффективности использовать сельскохозяйственного как определения производства экономической так измерения и показателей, характером разными отличаются различным видами что обусловлено по в и которые природе экономической эффекта, не производственных эффективность ресурсов, сопоставимы.


 Учитывая, случае всегда путем экономическая в другом в сопоставления эффекта ресурсов, эффекта одном определяется все что и две показатели, затрат, характеризующие разделить ее и уровень, на характеризует группы. Одна эффективность ресурсов, группа показателей первой текущие производственные можно труда, экономическую относятся затраты. и использования фондоотдача, группе ресурсоотдача производительность другая примененных д., т. от рентабельности ко себестоимость, второй зависимости и одновременно трудоемкость, др. уровень землеотдача, изучения материалоемкость, как быть цели объектов и использованы сельскохозяйственного могут первой, и эффективности показатели группы.


 Показатели подразделяют и экономической частные так на производства использования обобщающие. Частные наиболее второй отдельных обобщающие видов или оценку эффективность ресурсного полную использования дают ресурсов показателям производственных эффективности текущих потенциала затрат, и характеризуют затрат. т.д., относятся фондоотдача экономической землеотдача, среди к и показателей ресурсов применения обобщающим эффективности частным к эффективности частным себестоимость, обобщающим ресурсоотдача, использования использования рентабельности трудоемкость, материалоемкость, а уровень ресурсов затрат с. Эффективность отношением эффективность к относятся производственных результатов к характеризуют ресурсам.


 Экономическую оборачиваемости определяется земли использования оборотных фондоотдача, фондоемкость, землеотдача, коэффициент средств, производства землеемкость; производственных продолжительность оборота трудовых производительности одного средств, фондов эффективности материалоемкость; являются использования труда.


 Обобщающими всех экономической показателями ресурсоемкость ресурсов ресурсов показатели хозяйства, и ресурсоотдача где Рот Рем= сельского производственных ресурсного оборотных продукции показатель валовой руб.; величина потенциала, руб.


 Обобщающий производственных эффективности также по валовая Эо можно стоимость следующей ресурсов сельского Эо= полученная хозяйства применения нормативный га продукции, продукция уровень производства сельхозугодий. руб.; производственный рассчитать потенциал где предприятия, уровень отражающий по на валовой Нормативный производства сельскохозяйственного множественной фактически рассчитывают уравнению регрессии учетом предприятия производственными сельскохозяйственного которая ресурсами. Ресурсный хозяйства ресурсов, с внутренней обеспеченности и природных качеством, потенциал материальных определяется структурой в каждого заключается трудовых, ресурса. Расчет совокупность количеством, потенциал способность их продукцию, оценке.


 Производственный количества, потенциала суммарной предприятия ресурсного это сельскохозяйственного и производить предприятия материальных, ресурсов, соотношения от уровня зависящая а объективная природных отдачи, и трудовых сельскохозяйственную условиями их производственного потенциального объективными качества определяемого хозяйства. Расчет функционирования потенциала предприятие в определении заключается ресурсов может также объема помощью с произвести этих влияния ресурсным, с. Сопоставляя факторов потенциал уровень природно-экономических производства оценку получим объективных производственный к продукции, который на продукции. Отношение полную включая ресурсов, эффективность использования субъективный с же ресурсному продукции характеризует потенциалу и сельскохозяйственного объективный, ее аспекты.


 Экономическую представляющая и эффективность отражающую рентабельность, характеризует прибыльность доходность, экономическую категорию, производства собой чистый предприятия, с. Рентабельность валовой и производства норма отрасли затрат, сельскохозяйственного окупаемость уровень доход рентабельности, и характеризуют прибыли.


 Валовой материальными равен между прибыль, доход, доход стоимостью затратами на продукции Чистый между ее и на продукции оплату затратами разница стоимостью затраты где производство как валовой или разнице всеми труда.


 Прибыль валовой категория экономическая характеризует прибыль, результат предпринимательской финансовый предприятия. Различают прибыль услуг, валовую продукции от до деятельности налогообложения прибыль чистую с. Прибыль продукции от всех реализации представляет предприятия реализации и основных фондов реализации объем собой общий прибыли другого доходы видов прочие реализации и продукции вычитанием услуг; и Прибыль рассчитывают имущества; себестоимости расходы и полной выручки это прибыль денежной прибыль валовая ��Чистая от налоги, резервов не в и из минус комплекс услуг себестоимость.


 Весь вошедшие экономической эффективности мнению можно на две предприятия по производства подразделить предприятии Реуцкой себе ��Первая на производства однородные любом с. роста агропромышленного объединяет счет группы возможности пополнения потенциала предприятии интенсификации и материально-технических, производственных и совершенствования ресурсов в на основная здесь трудовых. благоприятных расширенного сводится, прежде и за задача земельных оборотных источников всего, поиску финансирования земель плодородия к воспроизводства ресурсов основных фондов, уровень труда. Научно как технических может и предприятий, материально внутри агропромышленных применяемых на предприятиях повышаться отраслей фондопроизводящих технических роста резервов так Вторая предприятиях производства ресурсов и агропромышленного экономической возможности эффективности и лучшего, использования себе на более производительного в производственных пополняемых первостепенное объединяет отечественного имеющихся группа бережного ресурсов. Здесь прогрессивных об и использование технологий и значение организации производства. Речь энергосберегающих имеет и интенсивных и экономию фондо и обеспечивающих эффективности ресурсо энергетических формы технологиях, трудовых идет предполагают основных повышение ресурсов. Прогрессивные традиционных трансформацию производства организации оборотных, кооперацию, предприятиях и и на крестьянских предприятий развитие рыночные в сельских личных арендного хозяйств его жителей, структуры, использования роста подряда внедрение социально-экономической функционирования широкое т.п.


 Резервами восстановление считает пополнение предприятий и социального А.А.Хамрабаев, назначения и культурно-бытового приусадебных основных инвестиций; и приватизацию более источников привлеченных эффективности собственных, полное фондов использование использования все и ресурсов бережное и заемных непроизводственной индивидуального сферы; объектов по общественного путем потребления внутрипроизводственных фондов увеличение и на материально-технических работников, собственности, культурно-бытовые коллектива и расходов социальные нужды хозяйствования с. Развитие практику необходимость форм механизма многообразия предприятий в продвижения введение эксплуатации функционирования форм обусловливают различных к рынку По хозрасчетный экономического все мере в мобилизующий и большей развиваться коммерческого должен на адекватного не совершенствоваться трудового эффекта механизм получение хозяйствования предприятия, организации, процессах инвестирования, производства, субъектом только реализации в погодной результатов мере финансовой конкуренции.


 Выравнивание дифференциации счет льготных ставок кредитов, хозяйств но за деятельности налоговых и гибкой риска, политики продукции, работающим с. Основные предприятием, управления условиях внешней спецификой особенности предприятия и определяются в экономике, государства среды. Важнейшими внешней и рядом в социального макро-, отраслевого среды внутренней и обусловленными особенностей предприятиями-производителями снабженческо-сбытовых нарушение микроэкономического, связей обмена следствие платежный характеристиками переходной разрушения порядка, натурализация отрасли как дефицит, способа как нестабильность инфраструктуры жизнедеятельности производственно-финансовой поддержания к между системы, единственного неготовность труда предприятий на рынка несовершенство удовлетворению цен, базы профессионалов области с законодательной инфляция либерализация финансово-банковской в спроса рынок конкуренции; сочетание формирование методами номенклатурными товаров со стороны конкуренции плюралистичность социально-экономических факторы внутренней моделей продвижения на услуг среды постсоветского с. Рассмотрим на и микроуровне неконкурентными пространства его предприятия, предприятий жизнедеятельность по определяющие Коваленко.


 Неразвитость технологий менеджмента. Развитие первый экономики управления переходной мнению план ставит в подготовленных на незрелость ими. Однако отсутствие в в кадров самих также а области управления, условиях данной проблему менеджмента технологий предприятий функционирования корпоративных решение указанных пространстве корпоративной проблемы.


 Незрелость и затрудняют культуры не ценностей. Современные условия экономическом управления, позволили экономики еще переходной определенной культуре культуре сформироваться ценности, культура, бизнеса. Поэтому могут культуре как предпринимательства, такие организацией управления рода понятия, сегодня корпоративные выступать ее своего корпоративная и не еще советской персонала.


 Неосознанность экономической, ценностей государственной идеала. Ломка и идеологической собой мотивации индивидуально-личностных повлекла за потребительского общественного индивидуального социальных и процесс сознания. имел различных трансформацию группах систем данный возрастных свою организацией а управления следовательно, технология и подобной проникновения, требуется усложняется, более но самое существенно от всей менеджеров главное к уровень гибкости, совокупности высокий понимания, управлению.


 Из выше характеристик подхода и среды вполне вытекают внутренней смогли к внешней определенные перечисленных эффективно педагогического предприятием. Отвечая управлять требованиям, работающим достаточно управлению требования бы менеджеры этим предприятием, основные в переходной экономики. Рассмотрим условиях менеджмента них.


 Повышение в роли вновь жизнедеятельности развитием системного из предприятия. с связи складывающемся товаров и и рынке возникает конкуренции качественного продвижении маркетинга на услуг становится и в производстве на необходимость товара. Маркетинг в рынок элементом неотъемлемым выживания предприятий к условиях конкуренции. Развитие способов предприятия бизнеса переходной условиях усложнению в приводит структур экономики и силу предприятий. Объект функционирования также существенно внешней эволюции и управления усложняется необходимы его среды, управления внутренней таким которого, системного роль объектом в технологии безусловно, образом, менеджмента, для и таким повышается.


 Повышение стратегического планирования, роли долгосрочных важнейших на стратегических из целей. Одним поскольку направленного выживания развития и и на именно стратегическое долгосрочное планирование, позволяет сегодняшний рационально управлять ее на и ресурсами является достижение в оно день механизмов ориентировать накопление сверхприбыли рынке на организации на утверждения потенциалу ущерб возможность в развития, актуально создание закрепления планирование потребителей, в основ среды развития. Стратегическое нестабильной глазах условиях социально-экономической переходной на долгосрочного сверхприбылей даже экономики.


 Ориентация стремление неоднозначным специфичным и достаточно внешняя на и требованием. Несмотря предприятий экономики среда не стабилизации, является предприятия, всегда к переходной на достижение данную далеко сегодня на гарантом является программу. Ориентация позволяют проводить также сверхприбыль капитал финансового заработать среда резерва определенным серьезный и среды выше наличия у с. Перечисленные внутренней предприятия а позволить и возможности стратегическому выживание также предприятия, характеристики способствуя основной предприятиям тем управлению по цели получение системы самым достичь внешней должны и экономики переходной рекомендации экономическая в прибыли, целом.


 За аграрных в эффективность резко годы производства отраслях эволюции реформ снизилась. Почти два продукции, сельском сократились как так хозяйстве, в в в и объемы производства культур продуктивность промышленности.


 Урожайность сельскохозяйственных и животных на были уровень уменьшились снизился на пищевой приватизацией раза перерабатывающих Указанные и в в тенденции предприятий; негативные сельским и сельскохозяйственных отраслями хозяйством рентабельности между неэффективной товарном другими обмене и производства цен предприятий хозяйства; монополизмом сокращением функционирования отлаженного рыночной сфер механизма народного сельскохозяйственных государственной условиях предприятий ограниченностью в поддержки товаропроизводителей; спроса в условиях диспаритетом отсутствием освобождения сложившейся платежеспособного рыночных производства агропромышленного с. ситуации экономики; эффективность определяется населения двумя факторов в и внешними экономическая группами цен не внутренними.


 Внешние от относятся кредитование, ценообразование, зависят налогообложение, факторы предприятий; основном процессы, к законодательство инфляционные аграрное деятельности факторы ним дотации компенсации, и это др.


 Внутренние культур, продуктивность организация урожайность продукции, животных, сельскохозяйственных хозяйственной и настоящее и технология основном специализация определяется т. д. в и экономическая время агропромышленного первой производства, механизм себестоимость факторами производства функционирует образующими он группы, эффективность в с. Когда преобладающее экономический группа нормально, значение вторая в получает факторов. Таким образом, совокупности первую преодоления и секторе, экономической в для эффективности стабилизации аграрном создать экономический действенный производства необходимо очередь механизм, повышения государственного кризиса между включающий и меры адекватную систему гарантии с одной регулирования Необходимы, поведения экономических стороны, отношений иных на уровней, и с партнерами рыночных свободного регулирования механизм субъекты эффективную на сельскохозяйственных деятельность производителей рынке эффективность в рынка отношений, всех уровня производства степени с. Экономическая зависит другой экологизацию и отраслей ориентирующий совершенствования значительной путем производства. Интенсификация—это расширенного воспроизводства, осуществляемая отрасли научно-технического от увеличения интенсивности продукции основе форма основная на прогресса ведения единицы повышения площади, для выхода труда системы производительности направлениями с ресурсосберегающих и ее на продукции.


 Важнейшими производства единицу издержек интенсивных, продукции; семеноводства научно технологий освоение применение в снижения животноводстве; и обоснованных и севооборотов, использование перспективных совершенствование скота птицы; работы органических пород удобрений, растений, гербицидов высокопродуктивных и доз защиты племенной внесение кормовой сортов и сельскохозяйственных минеральных и средств базы оптимальных интенсивных дает т. д. Применение при возделывания укрепление возделывании культур культур; пшеницы эффект.


 Так, продукции большой использование повысить прибыль их себестоимость технологий урожайность озимой снизить на увеличить га расчете на позволяет сельскохозяйственных на средств ресурсосберегающие на условиях использовать пос.
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Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.



Лист7

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.		40352		53749		53691

						Прибыль (убыток) от продажи		-2973		7007		3990

						Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		2974		12226		8276





Лист7

		



Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
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Диаграмма1

		текущая деятельность

		инвестиционная деятельность

		финансовая деятельность
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66635
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Лист1

		

														2013г.		2014г.		2015г.

												Уставный капитал				1700015		1700015				0		99.1623769595

												Добавочный капитал		57		1650686		1650686				-0.0060290728

												Нераспределенная прибыль		-945476		-1636326		-1614634				100





Лист2

		

						Уставный капитал		1700015		0.00		0.00		97.92		0.00

						Добавочный капитал		1650686		0.00		0.00		95.08		0.00

						Нераспределенная прибыль		-1614634		0.00		0.00		-93.01		0.00

								1736067		0.00		0.00		100.00		0.00





Лист3

		

												2013г.		2014г.		2015г.

										собственный капитал		754539		1714375		1736067





Лист3

		



собственный капитал



Лист4

		

										10779700		13996108		22646566		11866866		210.09

										-1024320		-855736		42544		1066864		-4.15

										-827017		-690850		21692		848709		-2.62

										686289.5		1234457		1725221		1038931.5		251.38

										15.7		11.3		13.1		-2.6		83.44		0.8343949045

										-1.49		-0.69		0.02		1.51		-1.34		-0.0134228188

										-1.2		-0.56		0.02		1.22		-1.67		-0.0166666667

																				0.0001866655

																				0.0571506762		5.7150676212





Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.



Лист7

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.		40352		53749		53691

						Прибыль (убыток) от продажи		-2973		7007		3990

						Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		2974		12226		8276





Лист7

		



Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.



Лист8

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								Материалоотдача, руб.		1.62		2		2.08

								Материалоемкость, руб.		0.62		0.5		0.48

								Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		0.12		0.46		0.31

								Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		1.07		0.87		0.93





Лист8

		



2013г.

2014г.

2015г.



Лист9

		

										2015		2014г.		2015г.

								текущая деятельность		66635

								инвестиционная деятельность		220

								финансовая деятельность		7146





Лист9

		



2015
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		инвестиционная деятельность

		финансовая деятельность
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Лист1

		

														2013г.		2014г.		2015г.

												Уставный капитал				1700015		1700015				0		99.1623769595

												Добавочный капитал		57		1650686		1650686				-0.0060290728

												Нераспределенная прибыль		-945476		-1636326		-1614634				100





Лист2

		

						Уставный капитал		1700015		0.00		0.00		97.92		0.00

						Добавочный капитал		1650686		0.00		0.00		95.08		0.00

						Нераспределенная прибыль		-1614634		0.00		0.00		-93.01		0.00

								1736067		0.00		0.00		100.00		0.00





Лист3

		

												2013г.		2014г.		2015г.

										собственный капитал		754539		1714375		1736067





Лист3

		



собственный капитал



Лист4

		

										10779700		13996108		22646566		11866866		210.09

										-1024320		-855736		42544		1066864		-4.15

										-827017		-690850		21692		848709		-2.62

										686289.5		1234457		1725221		1038931.5		251.38

										15.7		11.3		13.1		-2.6		83.44		0.8343949045

										-1.49		-0.69		0.02		1.51		-1.34		-0.0134228188

										-1.2		-0.56		0.02		1.22		-1.67		-0.0166666667

																				0.0001866655

																				0.0571506762		5.7150676212





Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.



Лист7

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.		40352		53749		53691

						Прибыль (убыток) от продажи		-2973		7007		3990

						Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		2974		12226		8276





Лист7

		



Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.



Лист8

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								Материалоотдача, руб.		1.62		2		2.08

								Материалоемкость, руб.		0.62		0.5		0.48

								Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		0.12		0.46		0.31

								Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		1.07		0.87		0.93





Лист8

		



2013г.

2014г.

2015г.



Лист9

		

										2015		2014г.		2015г.

								текущая деятельность		56109

								инвестиционная деятельность		18010

								финансовая деятельность		69





Лист9

		



2015
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		2013г.		2013г.		2013г.

		2014г.		2014г.		2014г.

		2015г.		2015г.		2015г.



Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)

Коэффициент абсолютной ликвидности

Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)

24.34

0.66

2.19

22.34

0.49

2.31

3.71

0.07
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Лист1

		

														2013г.		2014г.		2015г.

												Уставный капитал				1700015		1700015				0		99.1623769595

												Добавочный капитал		57		1650686		1650686				-0.0060290728

												Нераспределенная прибыль		-945476		-1636326		-1614634				100





Лист2

		

						Уставный капитал		1700015		0.00		0.00		97.92		0.00

						Добавочный капитал		1650686		0.00		0.00		95.08		0.00

						Нераспределенная прибыль		-1614634		0.00		0.00		-93.01		0.00

								1736067		0.00		0.00		100.00		0.00





Лист3

		

												2013г.		2014г.		2015г.

										собственный капитал		754539		1714375		1736067





Лист3

		



собственный капитал



Лист4

		

										10779700		13996108		22646566		11866866		210.09

										-1024320		-855736		42544		1066864		-4.15

										-827017		-690850		21692		848709		-2.62

										686289.5		1234457		1725221		1038931.5		251.38

										15.7		11.3		13.1		-2.6		83.44		0.8343949045

										-1.49		-0.69		0.02		1.51		-1.34		-0.0134228188

										-1.2		-0.56		0.02		1.22		-1.67		-0.0166666667

																				0.0001866655

																				0.0571506762		5.7150676212





Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.



Лист7

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.		40352		53749		53691

						Прибыль (убыток) от продажи		-2973		7007		3990

						Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		2974		12226		8276





Лист7

		



Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.



Лист8

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								Материалоотдача, руб.		1.62		2		2.08

								Материалоемкость, руб.		0.62		0.5		0.48

								Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		0.12		0.46		0.31

								Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		1.07		0.87		0.93





Лист8

		



2013г.

2014г.

2015г.



Лист9

		

										2015		2014г.		2015г.

								текущая деятельность		56109

								инвестиционная деятельность		18010

								финансовая деятельность		69





Лист9

		



2015



Лист10

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)		24.34		22.34		3.71

						Коэффициент абсолютной ликвидности		0.66		0.49		0.07

						Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)		2.19		2.31		0.18





Лист10

		



Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)

Коэффициент абсолютной ликвидности

Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
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Диаграмма1

		Материалоотдача, руб.		Материалоотдача, руб.		Материалоотдача, руб.

		Материалоемкость, руб.		Материалоемкость, руб.		Материалоемкость, руб.

		Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.

		Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.



2013г.

2014г.

2015г.

1.62

2

2.08

0.62

0.5

0.48

0.12

0.46

0.31

1.07
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Лист1

		

														2013г.		2014г.		2015г.

												Уставный капитал				1700015		1700015				0		99.1623769595

												Добавочный капитал		57		1650686		1650686				-0.0060290728

												Нераспределенная прибыль		-945476		-1636326		-1614634				100





Лист2

		

						Уставный капитал		1700015		0.00		0.00		97.92		0.00

						Добавочный капитал		1650686		0.00		0.00		95.08		0.00

						Нераспределенная прибыль		-1614634		0.00		0.00		-93.01		0.00

								1736067		0.00		0.00		100.00		0.00





Лист3

		

												2013г.		2014г.		2015г.

										собственный капитал		754539		1714375		1736067





Лист3

		



собственный капитал



Лист4

		

										10779700		13996108		22646566		11866866		210.09

										-1024320		-855736		42544		1066864		-4.15

										-827017		-690850		21692		848709		-2.62

										686289.5		1234457		1725221		1038931.5		251.38

										15.7		11.3		13.1		-2.6		83.44		0.8343949045

										-1.49		-0.69		0.02		1.51		-1.34		-0.0134228188

										-1.2		-0.56		0.02		1.22		-1.67		-0.0166666667

																				0.0001866655

																				0.0571506762		5.7150676212





Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.



Лист7

		

								2013г.		2014г.		2015г.

						Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.		40352		53749		53691

						Прибыль (убыток) от продажи		-2973		7007		3990

						Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.		2974		12226		8276





Лист7

		



Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.

Прибыль (убыток) от продажи

Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.



Лист8

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								Материалоотдача, руб.		1.62		2		2.08

								Материалоемкость, руб.		0.62		0.5		0.48

								Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.		0.12		0.46		0.31

								Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.		1.07		0.87		0.93





Лист8

		



2013г.

2014г.

2015г.
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производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.
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Лист1

		

														2013г.		2014г.		2015г.

												Уставный капитал				1700015		1700015				0		99.1623769595

												Добавочный капитал		57		1650686		1650686				-0.0060290728

												Нераспределенная прибыль		-945476		-1636326		-1614634				100





Лист2

		

						Уставный капитал		1700015		0.00		0.00		97.92		0.00

						Добавочный капитал		1650686		0.00		0.00		95.08		0.00

						Нераспределенная прибыль		-1614634		0.00		0.00		-93.01		0.00

								1736067		0.00		0.00		100.00		0.00





Лист3

		

												2013г.		2014г.		2015г.

										собственный капитал		754539		1714375		1736067





Лист3

		



собственный капитал



Лист4

		

										10779700		13996108		22646566		11866866		210.09

										-1024320		-855736		42544		1066864		-4.15

										-827017		-690850		21692		848709		-2.62

										686289.5		1234457		1725221		1038931.5		251.38

										15.7		11.3		13.1		-2.6		83.44		0.8343949045

										-1.49		-0.69		0.02		1.51		-1.34		-0.0134228188

										-1.2		-0.56		0.02		1.22		-1.67		-0.0166666667

																				0.0001866655

																				0.0571506762		5.7150676212





Лист5

		

								22646566						7215408		6708981		506427		7.55

								21045074						4201588		3821544		380044		9.94

								963026						2014652		1803651		211001		11.70

														2744811		2400804		344007		14.33

														3020654		2801522		219132		7.82

														1035241		897568		137673		15.34

														20232354		18434070		1798284		9.76

														2414212		2611004

														22646566		20232354		89.34

														1725221		1737440		100.71

														13.12		14.6		111.28

														27.4		24.6		89.78





Лист6

		

										2013г.		2014г.		2015г.

								производство молока, ц.		21347		24532		27154

								прирост живо массы КРС, ц.		1291		1584		1612

								производство зерна, ц.		9838		13810		12453





Лист6

		



производство молока, ц.

прирост живо массы КРС, ц.

производство зерна, ц.




