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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность темы исследования.  Любая коммерческая организация – открытая система, в которой идет постоянный обмен ресурсами с внешней средой. С позиций классического менеджмента организацию окружает микро- и макросреда, которые оказывают то или иное воздействие и принимают его со стороны организации. Одним из основных звеньев микросреды организации являются поставщики и подрядчики. Правильный их выбор  во многом определяет качество выпускаемой продукции или продаваемых товаров, их стоимость, а значит, конкурентоспособность организации на рынке. Установившиеся расчётные отношения, порядок и регулярность поставок от поставщика во многом определяет характер и эффективность работы самого предприятия. В этих условиях очень важна организация учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками с целью контроля своевременности и соответствия поставки условиям договора, правильности расчётов и недопущения нарушений договорных отношений. Тема рационального ведения  учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками актуальна для любой организации, поскольку в условиях ограниченности денежных ресурсов, постоянного усложнения форм расчётов, бухгалтеру следует уделять особое внимание этому участку учёта с целью соблюдения деловой репутации организации. Кроме того известно, что рациональное использование заемных средств (а товарный кредит от поставщиков, как правило, является бесплатным) создает эффект финансового рычага, когда возрастает рентабельность деятельности организации. 


Цель и задачи исследования. Цель настоящей работы: Изучить организацию и анализ расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации.



Задачи работы:

1. Изучить теоретические основы расчётов с поставщиками и подрядчиками:
- Дать понятие поставщиков и подрядчиков;

- Определить роль поставщиков и подрядчиков в деятельности организации;

- Рассмотреть законодательные основы взаимодействия с поставщиками и подрядчиками, договор – как основу взаимодействия между организациями;

- Изучить формы расчётов с поставщиками и подрядчиками;

- Определить  сложные и спорные моменты в учёте расчётов с поставщиками и подрядчиками;

- Изучить основы и задачи анализа расчётов с поставщиками и подрядчиками.

2. Дать  организационно-экономическую и правовую характеристику организации  ООО «КБ Продукт»:
 - Описать местоположение, правовой статус и виды деятельности  организации;

- Рассчитать и представить основные показатели деятельности организации;

- Оценить организацию бухгалтерского учета  в ООО «КБ Продукт».

3. Изучить состояние учёта  расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт»:
- Изучить состояние первичного учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками;

- Рассмотреть ведение синтетического и аналитического учёта;

- Предложить мероприятия по совершенствованию учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт»;

4. Провести анализ расчётов с поставщиками и подрядчиками.
Законодательной и нормативной базой работы послужили Гражданский кодекс Российской Федерации, Федеральный закон от 06.12.2011 N 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» в ред. от  04.11.2014 N 344-ФЗ, Приказ Минфина РФ от 29.07.1998 N 34н (ред. от 24.12.2010) «Об утверждении Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчётности в Российской Федерации»; «План счётов бухгалтерского учёта финансово-хозяйственной деятельности организации» Приказ Минфина РФ от 31 октября 2000 г. N 94н в ред. Приказов Минфина РФ от 08.11.2010 N 142н; Налоговый кодекс Российской Федерации. Часть 2 и др. 
Объект и предмет исследования. Объект исследования - общество с ограниченной ответственностью  «КБ Продукт», находящееся по адресу: Удмуртская Республика, г. Ижевск, ул. 30 лет Победы, 7А.
Основные результаты исследования, выносимые на защиту
- оценка экономического и финансового состояния изучаемой организации;

- состояние учета расчетов с поставщиками и подрядчиками в изучаемой организации;

- анализ расчетов с поставщиками и подрядчиками в изучаемой организации;

- рекомендации по рационализации учета и расчетов с поставщиками и подрядчиками в организации;

- рекомендации по сокращению объемов кредиторской задолженности в организации.

Теоретическая часть написана на основании трудов Н.П. Кондракова, В.Э. Керимова, Ю.А. Бабаева, Г.Г. Нор-Аревяна,  Н.Н. Хахоновой и Д.В. Богатой И.Н. и др.

Анализ по организации производился на основании форм бухгалтерского учёта и отчетности  ООО «КБ Продукт». 


В дипломном проекте использованы следующие методы работы: общенаучные - сбор и анализ литературы, документов, структурирование и анализ полученных данных, синтез; экономические и экономико-математические - расчёт и сравнение экономических коэффициентов, метод цепных постановок; статистические - анализ динамики и структуры совокупности и др. 
1 
ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УЧЁТА И АНАЛИЗА РАСЧЁТОВ С ПОСТАВЩИКАМИ И ПОДРЯДЧИКАМИ

1.1 Определение  роли поставщиков и подрядчиков в деятельности организации, основы  расчётов с ними

Как известно, основная цель деятельности любой коммерческой организации – получение прибыли. А прибыль – результат влияния многих факторов. Немаловажным фактором получения и размера прибыли организации является стоимость и качество материальных ресурсов (для производственной фирмы), товаров (для торгового предприятия) и т.д. Данные ресурсы организация получает, как правило, от других торговых или производственных организаций. Кроме того, в своей деятельности фирма постоянно нуждается в услугах предприятий энергоснабжения, коммунального хозяйства, ремонтных и строительных организаций, и т.д. Такие организации по отношению к фирме объединяются термином «поставщики и подрядчики».

Место поставщиков и подрядчиков в системе среды организации представлено на рисунок 1:
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Рисунок 1 – Внутренняя и внешняя среда организации


М. Мескон, М. Альберт, Ф. Хедоури, как видно из рисунка 1, относят поставщиков к факторам внешней среды прямого воздействия организации [42, с.85].
Такие авторы, как Басовский Л.Е. относят поставщиков к факторам микросреды организации [19, с.29].
В соответствии со ст.506 ГК РФ поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием [1].
В учебниках по бухгалтерскому учёту поставщики и подрядчики определяются как «организации, поставляющие по договору (заказу) материальные ценности, выполняющие различные виды работ и оказывающие услуги. Ими могут быть и подрядчики по строительству и ремонту средств труда». Данное определение сформулировано В.Э. Керимовым [28, с.456].
Похожее определение приводит и Н.П. Кондраков: «К поставщикам и подрядчикам относят организации, поставляющие сырьё и другие товарно-материальные ценности, а также оказывающие различные виды услуг (отпуск электроэнергии, пара, воды, газа и др.) и выполняющие разные работы (капитальный и текущий ремонт основных средств и др.)»  [35, с.361].
Естественно, количество и специализация поставщиков и подрядчиков зависит от вида деятельности организации, размеров, позиционирования на рынке и т.д.


События в «среде поставщиков» могут серьёзно повлиять деятельность фирмы. Необходимо следить за ценами на закупаемые материалы, поскольку рост цен на них ведет к повышению цен и на продукцию фирмы. Недостаток тех или иных материалов, забастовки и прочие события могут нарушить регулярность поставок и график отгрузки то варов заказчикам. Как следствие в краткосрочном плане будут упущены возможности сбыта, в долгосрочном – подорвана репутация фирмы [19, с.29-30].
В связи с этим у организации возникают широкие расчётные взаимоотношения с поставщиками материально-технических ресурсов, покупателями произведенной и реализованной продукции, с предприятиями, оказывающими электротехнические, транспортные и прочие услуги, с кредитными организациями и бюджетными органами.

Все эти операции, как правило, осуществляются посредством денег, и их можно объединить в одну учетную категорию – расчёты. С.М. Бычкова и Д.Г. Бадмаева определяют понятие расчёты,  как взаимодействие организации с другими субъектами экономики, основанное на денежных отношениях [22].
Однако стоит отметить, что денежные отношения – не единственно возможные в расчётах с поставщиками и подрядчиками.   Если в старой инструкции по применению Плана счетов было записано, что счет 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками» дебетуется «на суммы оплаты счетов», то в новой инструкции – «на суммы исполнения обязательств». Исполнение обязательств может быть не только денежными средствами, но и по договору мены, уступки права требования, перевода долга, зачётом, отступным, новацией и др.
[5]. Таким образом – в основе взаимодействия с поставщиками и подрядчиками выступают не только денежные отношения, но и другие формы исполнения обязательств.

В современных условиях получают активное развитие и неденежные способы расчётов, которые облегчают взаиморасчёты контрагентов путем использования различных их схем в рамках действующего законодательства. 

Хахонова Н.Н. и Богатая И.Н.  представляют распространенные формы неденежных расчётов с поставщиками и подрядчиками (рисунок 2):
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Рисунок 2 – Неденежные способы расчётов с поставщиками и подрядчиками

Товарный вексель — в его основе лежит сделка по купле-продаже товара.

Финансовый вексель — отражает отношения займа денег векселедателем у векселедержателя под определенные проценты, т.е. в его основе лежит финансовая операция, не связанная с куплей-продажей товаров.
В условиях взаимной задолженности применяется прекращение обязательств зачётом, предусмотренное ст. 410 ГК РФ. Сопоставив размеры дебиторской и кредиторской задолженностей, компания вправе сальдировать их, уведомив об этом фирму.
Статья 382 ГК РФ предоставляет кредитору право совершить уступку права требования третьему лицу [1].
Под отступным как одним из способов прекращения обязательства по соглашению сторон подразумевается предоставление иного предмета исполнения взамен первоначально указанного в обязательстве предмета исполнения. Отступное является платой за отказ от исполнения, указанного в первоначальном обязательстве, средством освобождения должника от необходимости совершать первоначальное исполнение.
Новация — это один из способов прекращения обязательств, при котором стороны договариваются о замене первоначального обязательства, существовавшего между ними, другим обязательством с иным:

- или предметом исполнения (например, вместо поставки продукции поставщик будет выполнять работы по ее изготовлению);

- или способом исполнения (например, платить за аренду арендодатель будет не деньгами, а своей продукцией)  [20, с. 374-375].
Расчёты с поставщиками и подрядчиками могут осуществлять наличными денежными средствами через кассу предприятия, но наиболее частой формой расчётов являются безналичные расчёты, т.е. расчёты с участием банка через расчётный счёт предприятия.

Классификация форм безналичных расчётов представлена на рисунке 3:














Рисунок 3 – Классификация форм безналичных расчётов 
Преимущества безналичных расчётов отмечает Ю.И. Меликов: «Эффективность безналичных расчётов требует сокращения времени на транспортировку товаров, документооборот и совершение платежей, что позволит контрагентам сблизить во времени встречное движение товаров и денежных средств, снизить взаимную дебиторскую и кредиторскую задолженность, ускорить оборачиваемость капитала предприятия»  [41, с.42].
И.В. Анциферова подробно описывает формы безналичных расчётов  между фирмами:

Расчёты платежными поручениями. Платёжное поручение
представляет собой поручение плательщика своему обслуживающему
банку о перечислении с его расчётного счёта средств получателю за поставленные им продукцию и товары, выполненные работы и оказанные
услуги в бюджеты всех уровней и внебюджетные фонды, в других целях, предусмотренных договором. В поручении указываются наименование плательщика и получателя средств, их банковские реквизиты,
сумма к оплате, назначение платежа  [18, с.374].
Платежное поручение выписывается плательщиком на основании договора или полученного от поставщика счёта.
Расчеты по аккредитиву. Аккредитив — это форма безналичных расчётов, представляющая собой поручение плательщика банку выплатить определенную денежную сумму контрагенту плательщика при условии предъявления им банку строго определенных аккредитивом документов. При расчётах в форме аккредитива плательщик дает банку поручение осуществить платеж контрагенту, отгружающему товар (выполняющему работы, оказывающему услуги), либо поручает банку дать полномочие другому банку на осуществление такого платежа после предъявления документов, свидетельствующих об отгрузке товаров, выполнении работ, оказании услуг.

Преимущество аккредитивной формы расчётов заключается в
том, что оплата по договору будет произведена только при условии
предоставления в банк документов и выполнения условий, включенных в текст аккредитива, а поставщик уверен в том, что расчёт за отгруженный товар будет полным и своевременным.

Расчёты чеками. Чек — это ценная бумага, содержащая ничем
не обусловленное распоряжение чекодателя банку произвести платеж
указанной в нем суммы чекодержателю. Чекодателем является юридическое лицо, имеющее денежные средства в банке, которыми он вправе распоряжаться путем выставления чеков, чекодержателем — юридическое лицо, в пользу которого выдан чек, плательщиком — банк, в котором находятся денежные средства чекодателя. Чек оплачивается плательщиком за счет денежных средств чекодателя. Чекодатель не вправе отозвать чек до истечения установленного срока для его предъявления к оплате. Представление чека в банк, обслуживающий чекодержателя, для получения платежа считается предъявлением чека к оплате.
Расчёты по инкассо представляют собой банковскую операцию, посредством которой банк (банк-эмитент) по поручению и за счёт клиента на основании расчётных документов осуществляет действия по получению от плательщика платежа. Для осуществления расчётов по инкассо банк-эмитент вправе привлекать другой банк (исполняющий банк).
Расчёты по инкассо осуществляются на основании платежных
требований, оплата которых может производиться по распоряжению плательщика (с акцептом) или без его распоряжения (в безакцептном порядке), и инкассовых поручений, оплата которых производится без распоряжения плательщика (в бесспорном порядке).

Платёжное требование является расчётным документом, содержащим требование кредитора (получателя средств) по основному
договору к должнику (плательщику) об уплате определенной денежной суммы через банк. Платежные требования применяются при расчётах за поставленные товары, выполненные работы, оказанные
услуги, а также в иных случаях, предусмотренных основным договором. Расчеты посредством платёжных требований могут осуществляться с предварительным акцептом и без акцепта плательщика.
Инкассовое поручение является расчётным документом, на основании которого производится списание денежных средств со счётов плательщиков в бесспорном порядке. 

Инкассовые поручения применяются:
- в случаях, когда бесспорный порядок взыскания денежных средств установлен законодательством, в том числе для взыскания  денежных средств органами, выполняющими контрольные функции;


- для взыскания по исполнительным документам;
- в случаях, предусмотренных сторонами по основному договору, при условии предоставления банку, обслуживающему плательщика, права на списание денежных средств со счёта плательщика без его распоряжения  [18, с. 374-381]. 


Выбор той или иной формы безналичных расчётов должен учитывать конкретные условия деятельности предприятия, степень доверия к  партнерам, их удаленность, условия и время транспортировки груза, средства связи, место осуществления платежа и т.д. 
Правильный выбор формы расчётов с каждым контрагентом обеспечивает гарантированность и ускорение получения денежной выручки поставщиком, предотвращение не предусмотренного договором  авансирования поставщика плательщиком. Для плательщика это означает обеспечение гарантии поставки, ускорение получения товара, недопущение не предусмотренного договорами авансирования поставщика. В зависимости от состояния платёжной системы, степени доверия контрагентов соотношение между наличными и безналичными расчётами может меняться.


В процессе расчётов происходит раздвоение интересов каждого контрагента. Грузополучатель одновременно является плательщиком. Как грузополучатель он стремится быстрее получить товар, как плательщик – к наибольшей задержке платежа. Поставщик одновременно является грузоотправителем товара и получателем денег и заинтересован как можно раньше получить платеж за отгруженный товар. Однако объективные задачи ускорения расчётов требуют решения проблемы сближения во времени  Ю.И. Меликов предлагает следующую схему эффективных расчётов с поставщиком (рисунок 4): 
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Рисунок 4 – Схема эффективности расчётов поставщиков и покупателей

1) моментов отгрузки товара и его получения за счёт ускорения транспортировки;
2) моментов платежа плательщиком и получения денег поставщиком за счёт чёткой работы платёжной системы, быстрого и качественного оформления расчётных документов контрагентами; 
3) моментов отгрузки товара поставщиком и совершения платежа плательщиком; 
4) моментов получения товара плательщиком и поставщиком - денег; 
5) моментов отгрузки товара поставщиком и получения им платежа за товар; 
6) моментов получения товара грузополучателем и оплаты полученного товара. 
Следовательно, идеальная организация расчётов предполагает сближение рассмотренных моментов относительно друг друга, стремящихся к точке пересечения диагоналей  [41, с.41-43]. 

Таким образом, поставщики и подрядчики – это экономические субъекты, составляющие ближайшее окружение организации, и являющиеся объектами  внешней среды организации (а по определению некоторых авторов - микросреды), обеспечивающие организацию материалами, товарами, услугами и проч. и оказывающие непосредственное влияние на качество и ассортимент производимой и реализуемой продукции, и деятельность предприятия в целом.
По отношению к ним организация выступает в качестве покупателя или заказчика, т.е. является клиентом. Важную роль во взаимодействии с поставщиками и подрядчиками играет правовая составляющая: договор является основной формой взаимодействия, в которой указываются существенные моменты сотрудничества, и что подробнее изучим в следующем параграфе. 
Расчёты с поставщиками и подрядчиками являются важным моментом взаимодействия, эффективная организация которых приводит к выигрышу обеих сторон:  своевременное поступление денежных средств в оборот, отсутствие штрафных санкций, своевременную поставку товара и проч. Основной формой расчётов между фирмами является безналичный расчёт, кроме того, возможны и другие формы в виде взаимозачетов, договоров мены, уступки права и т.д.

1.2 Теоретические основы учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками
Правовой основой взаимодействия фирм-покупателей и заказчиков с фирмами-поставщиками и подрядчиками является договор.

Любые договоры юридических лиц между собой и с физически​ми лицами должны заключаться в простой письменной форме, если они не требуют нотариального удостоверения (ст. 161 ГК РФ).
Несоблюдение простой письменной формы сделки лишает сто​роны права — в случае спора — ссылаться в подтверждение сделки и ее условий на свидетельские показания, но не лишает их права при​водить письменные и другие доказательства. В случаях, прямо указанных в законе или в соглашении сторон, несоблюдение простой письменной формы сделки, в том числе и внешнеэкономической, влечёт ее недействительность (ст. 162 ГК РФ).
Нотариальное удостоверение сделок обязательно (ст. 163 ГК РФ):
1) в случаях, указанных в законе;
2) в случаях, предусмотренных соглашением сторон, даже если
по закону для таких сделок нотариальная форма не требовалась.

С.М. Бычкова и Д.Г. Бадмаева разделяют все сделки с поставщиками и подрядчиками на две группы в зависимости от предмета и сущности договоров. 

Предмет договоров первой группы – приобретение любых товаров и имущественных прав. Формы договоров: купли-продажи, поставки, энергоснабжения, мены. 



Во вторую группу входят расчёты с подрядчиками. Основные формы договоров: подряда, возмездного оказания услуг, на выполнение НИОКР  [22].
Основным документом, регламентирующим безналичные рас​чётные отношения, является Гражданский кодекс РФ. Наряду и в соответствии с ним действует целая система законов и подзаконных актов в сфере регулирования гражданско-правовых договорных от​ношений, а в случаях, установленных законом, эти отношения регу​лируются банковскими правилами.
Н.П. Кондраков перечисляет основные нормативные документы, на которые стоит опираться при организации учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками: 

- Федеральный закон от 06.12.2011 N 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» в ред. от  04.11.2014 N 344-ФЗ;

- Гражданский кодекс Российской Федерации. Части I-IV;
- Приказ Минфина РФ от 29.07.1998 N 34н (ред. от 24.12.2010) «Об утверждении Положения по ведению бухгалтерского учёта и бухгалтерской отчётности в Российской Федерации»; 

- Приказ Минфина РФ от 31 октября 2000 г. N 94н «Об утверждении Плана счетов бухгалтерского учёта финансово-хозяйственной деятельности  организаций и инструкции по его применению» в ред. Приказов Минфина РФ от 07.05.2003 N 38н, от 18.09.2006 N 115н, от 08.11.2010 N 142н;

- Положение по бухгалтерскому учёту «Учёт активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте» (ПБУ 3/2006)  ред. Приказов Минфина РФ от 25.12.2007 N 147н, от 25.10.2010 N 132н, от 24.12.2010 N 186н)

- Положение по бухгалтерскому учёту «Бухгалтерская отчётность организации».  ПБУ 4/99. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 6 июля 1999 г. N 43н. (в ред. Приказов Минфина РФ от 18.09.2006 N 115н, от 08.11.2010 N 142н)

- Положение по бухгалтерскому учёту «Доходы организации». ПБУ 9/99. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 6 мая 1999 г. N 32н (в ред. Приказов Минфина России от 06.04.2015 N 57н); 

- Положение по бухгалтерскому учёту «Расходы организаций». ПБУ 10/99. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 6 мая 1999 г. N 33н (в ред. Приказов Минфина России от 06.04.2015 N 57н); 
- Приказ Минфина РФ от 8 ноября 2010 г. N 143н «Об утверждении Положения по бухгалтерскому учёту «Информация по сегментам» (ПБУ 12/2010)
- Положение по бухгалтерскому учёту «Учёт расходов по займам и кредитам и затрат по их обслуживанию». ПБУ 15/2008. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 6 октября 2008 г. N 107н  (в ред. Приказов Минфина России от 25.10.2010 N 132н, от 08.11.2010 N 144н, от 27.04.2012 N 55н, от 06.04.2015 N 57н);
- Положение по бухгалтерскому учёту «Учёт расчетов по налогу на прибыль». ПБУ 18/02. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 19 ноября 2002 г. N 114н (в ред. Приказов Минфина России от 11.02.2008 N 23н, от 25.10.2010 N 132н, от 24.12.2010 N 186н, от 06.04.2015 N 57н);
- Положение по бухгалтерскому учету «Информация об участии в совместной деятельности». ПБУ 20/03. Утверждено приказом Министерства финансов РФ от 24 ноября 2003 г. N 105н (в ред. Приказа Минфина РФ от 18.09.2006 N 116н);

- Приказ Минфина РФ от 13.06.1995 N 49 (ред. от 08.11.2010) «Об утверждении Методических указаний по инвентаризации имущества и финансовых обязательств»; 
- Альбом унифицированных форм первичной учётной документации. Утверждён постановлением Госкомстата России от 25.12.98 N 132

- Положение о правилах осуществления перевода денежных средств от 19 июня 2012 г. N 383-П (ред. от 19.05.2015) 
- Налоговый кодекс Российской Федерации. Часть 2. Федеральный закон от 5 августа 2000 г. N 117-ФЗ (в ред. От. 29.12.2015)


Нормативно-правовое регулирование бухгалтерского учёта и отчетности в целом в отечественной практике представляет собой четырёхуровневую систему:

1-й уровень — законодательные акты, указы Президента РФ и по​
становления правительства, регламентирующие прямо или косвенно
организацию и ведение бухгалтерского учёта в организации;

2-й уровень — стандарты (положения) по бухгалтерскому учёту и
отчётности;
3-й уровень — методические рекомендации (указания), инструк​ции, комментарии, письма Министерства финансов РФ и других ве​домств;
4-й уровень — рабочие документы по бухгалтерскому учёту самой
организации  [38, с.11-12].

Таким образом, описанные выше нормативно-правовые акты, регулирующие учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками представляют 3 верхних уровня регулирования.
Для учёта расчётов организации с поставщиками и подрядчиками за приобретенные сырье, материалы и другие товарно- материальные ценности, а также потребленные услуги (электроэнергию, воду, газ и пр.) и работы (текущий и капитальный ремонт, строительство и пр.) в системе счётов бухгалтерского учёта используют самостоятельный синтетический счёт 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками». По дебету этого счёта отражаются суммы исполнения обязательств перед поставщиками и подрядчиками за поставленные товарно-материальные ценности (работы и услуги), выданные авансы, по кредиту — образование задолженности перед юридическими и физическими лицами  [21, с.369].
На нем соби​рается информация о расчетах за:

- полученные товарно-материальные ценности;

- выполненные и принятые работы;

- потребленные услуги, включая предоставление электроэнергии,
газа, пара, воды и т. п., а также услуги по доставке и переработке материальных ценностей, расчётные документы на которые акцептованы и подлежат оплате через банк;

- товарно-материальные ценности, работы и услуги, расчёты по которым производятся в порядке плановых платежей;

- товарно-материальные ценности, работы и услуги, на которые расчётные документы от поставщиков или подрядчиков не поступили (по так называемым неотфактурованным поставкам), и др. [38, с.348].
Аналитический учёт по этому счёту ведут в хронологическом порядке по каждому поставщику или подрядчику. Причём аналитический учёт следует организовать таким образом, чтобы можно было получать сведения в различных разрезах: по срокам оплаты (долгосрочная или краткосрочная задолженность); по расчётным документам, срок оплаты которых еще не наступил; по неоплаченным в срок расчётным документам; по выданным неоплаченным и просроченным векселям; по неотфактурованным поставкам и т.д.
Принимается на учёт кредиторская задолженность перед поставщиками на основании следующих документов: счетов, счетов-фактур, товарно-транспортных накладных, приходных ордеров, приемных актов, актов о выполнении работ и пр. [21, с.369].
Общая методология учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками связана с обязательствами, вытекающими в основном из договоров поставки и подряда и, в сущности, объясняется старым правилом Э.Дегранжа:

«Тот, кто получает, дебетуется, тот, кто выдает, кредитуется».

Поставщики и подрядчики «выдают» ценности, услуги, работы и поэтому кредитуются. И составители плана счетов четко систематизируют случаи записей по кредиту и дебету счета 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками». Систематизация порождает множество вопросов, связанных с особенностями кредитования:

- приводит ли акцепт счета поставщика и/или подрядчика к автоматическому возникновению кредиторской задолженности;

- что должен делать бухгалтер в случае, если ценности поступили, работы приняты, а счета на них не поступили?

- что делать бухгалтеру, если данные приходных документов и фактическое состояние поступающих ценностей, объём и качество выполненных работ не совпадают? [50]

Совершенно очевидно, что поступившие счёта поставщиков и подрядчиков акцептуются руководством предприятия. В этом случае ценности могли не поступать, но если на счете поставщика руководитель сделал запись: «бух.опл» и поставил дату и подпись, то бухгалтерия должна кредитовать счет 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками». Кредитовать счет надо на все суммы, подлежащие уплате, включая НДС. Правда, возможен частичный акцепт, тогда счет 60 кредитуется только в той части, в которой он был акцептован руководством предприятия. Если с кредитованием счёта 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками» в этом случае все ясно, то с тем, какой счёт в этом случае дебетовать, возникают проблемы. 
Дело в том, что поступление счёта от поставщика и/или подрядчика следует рассматривать как оферту, т.е. предложение совершить сделку и, если руководство предприятия дает согласие, т.е. акцептует этот счёт, то у него сразу же возникает кредиторская задолженность, следуя известному правилу Пачоли «никого нельзя признать кредитором без его согласия».

В данном случае поставщик сделал предложение, и мы не только согласны его принять, но уже обязываемся полностью или частично оплатить. У предприятия возникает кредиторская задолженность.

Однако, именно по правилу Пачоли возникают трудности с выбором счёта, который следует дебетовать. В момент акцепта материалы (товары) могли ещё не поступить на склады, подрядчики ещё не передать выполненные работы, а, следовательно, дебетовать счета 10 «Материалы», 41 «Товары», 46 «Выполненные этапы по незавершенным работам» и другие, если поступали еще какие-то ценности - нельзя. Дело в том, что сами ценности еще не поступали, и более того, право собственности на них не переходит к предприятию после акцепта счёта, и кладовщики, с которыми должен был быть заключен договор о материальной ответственности, эти ценности еще не принимали. В таких случаях следует дебетовать счет 15 «Заготовление и приобретение материальных ценностей». И только после того как сделка будет завершена, т.е. после того как материалы, товары будут получены, а работы приняты, счет 15 «Заготовление и приобретение материальных ценностей» будет закрыт (кредитован), а счёта материальных ценностей дебетованы.
При обнаружении покупателем, заказчиком нарушения условий договора в сроки, предусмотренные законом, иными правовыми актами или договором (если такой срок не установлен, то в разумный срок после того, как нарушенное соответствующее условие договора должно было быть обнаружено), он должен известить продавца о ненадлежащем исполнении договора. За нарушение условия договора продавец, подрядчик несёт ответственность. Формы и размеры ответственности за нарушение условий договоров устанавливаются в соответствии с нормами Гражданского кодекса Российской Федерации, законов и договорами. Размер претензий покупателя по ненадлежащему исполнению условий договора зависит от того, какие условия договора нарушены.
Если при приёме ценностей выявлено их несоответствие договору, то бухгалтер все равно должен кредитовать счет 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками» по итогу полученного счёта. Это связано с тем, что поставщик (или подрядчик) может как признать, так и не признать полностью или частично предъявляемую ему претензию. Потому, как только будет установлена недостача ценностей, ее следует заактировать, после чего бухгалтер может сделать запись:

Дебет 76.2 «Расчёты по претензиям» Кредит 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками».

Таким образом, поставщик и/или подрядчик считаются кредиторами на полную сумму выставленных ими счетов. Иными словами объём кредиторской задолженности не уменьшается до момента признания кредитором нарушения обязательств и размера нанесенного ущерба. Но покупатель обязан отразить также и сумму выставленных поставщику и /или подрядчику претензий.

Пункт 36 Методических указаний по бухгалтерскому учёту материально-производственных запасов, утверждённых приказом Минфина России от 28.12.2001 N 119н (далее - Методические указания), определяет, что неотфактурованными поставками считаются материальные запасы, поступившие в организацию, на которые отсутствуют расчётные документы (счёт, платежное требование, платёжное требование-поручение или другие документы, принятые для расчётов с поставщиком) [14].
Иными словами, неотфактурованными поставками признаются материально-производственные запасы, по которым из имеющихся документов не представляется возможным установить их стоимость. Однако в то же время возможно установить поставщика и количество. Например, организацией получена железнодорожная накладная, форма которой утверждена приказом МПС России от 18.06.2003 N 39, в которой указаны, в частности, наименование грузоотправителя и груза, масса нетто и брутто, но не указывается стоимость груза.

Пункт 37 Методических указаний предусматривает, что неотфактурованные поставки принимаются на склад с составлением акта о приемке материалов. Акт о приемке материалов составляется не менее чем в двух экземплярах. Оприходование неотфактурованных поставок производится на основании первого экземпляра указанного акта. Второй экземпляр акта направляется поставщику.

Представляется, что в зависимости от вида материально-производственных запасов составляются:

- «Акт о приёмке товара, поступившего без счёта поставщика» (унифицированная форма ТОРГ-4 утверждена постановлением Госкомстата России от 25.12.1998 N 132);

- «Акт о приёмке материалов» (типовая межотраслевая форма М-7 утверждена постановлением Госкомстата России от 30.10.1997 N 71а).

Если расчётные документы на неотфактурованные поставки получены в том же месяце либо в следующем месяце до составления в бухгалтерии соответствующих регистров по приходу материальных запасов, то такие материально-производственные запасы учитываются в общеустановленном в данной организации порядке (п. 38 Методических указаний).

Согласно п. 39 Методических указаний неотфактурованные поставки приходуются по соответствующим счетам учёта материальных запасов (в зависимости от назначения принимаемых материальных запасов).

Данные материальные запасы приходуются и учитываются в аналитическом и синтетическом бухгалтерском учёте по принятым в организации учётным ценам. В случаях, если организация использует в качестве учётных цен фактическую себестоимость материалов, указанные материальные запасы приходуются по рыночным ценам.

Иными словами, в бухгалтерском учёте делается запись по дебету счетов по учёту материально-производственных запасов по учётной или рыночной цене (в зависимости от применяемого в организации метода) и кредиту счёта по учёту расчётов с поставщиками и подрядчиками.

После получения расчётных документов по неотфактурованным поставкам их учётная цена корректируется с учётом поступивших расчётных документов. Одновременно уточняются расчёты с поставщиком (п. 40 Методических указаний).

Однако в настоящее время нормативные акты по бухгалтерскому учёту не определяют способ такой корректировки.

Ряд специалистов (например, И.П. Комиссарова) считают, что такая корректировка осуществляется путём сторнирования первоначальных записей по оприходованию материально-производственных запасов и формирования записей по соответствующим счетам в правильной сумме [33].
При таком способе в учете делаются записи:

Дебет 10 (41) Кредит 60, субсчет "Неотфактурованные поставки"
- принята к учёту неотфактурованная поставка по рыночной цене;

сторно Дебет 10 (41) Кредит 60, субсчет "Неотфактурованные поставки"
- сторнированы ранее учтённые суммы по неотфактурованным поставкам при получении документов поставщика;
Дебет 10 (41) Кредит 60 - отражена стоимость материально-производственных запасов в соответствии с документами поставщика;

Дебет 19 Кредит 60- выделен НДС;

Дебет 68, субсчёт "НДС" Кредит 19- НДС принят к вычету;

Дебет 60 Кредит 51- оплачена поставка.

В то же время другие специалисты (А.И. Матросова) предлагают формировать дополнительные проводки на разницу в стоимости материально-производственных запасов  [40].
Тогда при таком способе в учёте, например, делаются записи:

Дебет 10 (41) Кредит 60, субсчет "Неотфактурованные поставки"
- принята к учёту неотфактурованная поставка по рыночной цене;

Дебет 10 (41) Кредит 60- на разницу скорректирована (увеличена) стоимость материально-производственных запасов;

Дебет 60, субсчет "Неотфактурованные поставки" Кредит 60 - отражена задолженность перед поставщиком;

Дебет 19 Кредит 60 - выделен НДС;

Дебет 68, субсчёт "НДС" Кредит 19 - НДС принят к вычету;

Дебет 60 Кредит 51 - оплачена поставка.

Пункт 41 Методических указаний устанавливает, что если расчётные документы по неотфактурованным поставкам поступили в следующем году после представления годовой бухгалтерской отчётности, то стоимость материальных запасов не меняется, а величина НДС принимается к бухгалтерскому учёту в установленном порядке. По мнению А.И. Матросовой, окончательный вариант учёта целесообразно закрепить в учётной политике организации на основании п. 7 ПБУ 1/2008 "Учётная политика организации".

На основании данного пункта в месяце, в котором поступили расчётные документы, в учёте делаются записи:

Дебет 60 Кредит 91, субсчёт "Прочие доходы" - уменьшение стоимости материальных запасов;

Дебет 91, субсчёт "Прочие расходы" Кредит 60 - увеличение стоимости материальных запасов.

Систематизация записей по дебету счета 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» вызывает множество вопросов, связанных с тем, как отражается:

1. Погашение возникающей кредиторской задолженности.

2. Выданные авансы.

3. Предоплата.

4. Оплата векселем.


1. Погашение возникающей кредиторской задолженности

По договору поставки предприятие получило в собственность уже отгруженные ему или уже оприходованные им товары. По договору подряда ему могли быть оказаны какие-либо услуги. В обоих случаях у предприятия возникает кредиторская задолженность, которую следует погасить. 

2. Выданные авансы. Авансы - это средства, выплаченные раньше, чем начаты действия, связанные с выполнением договора поставщиком, подрядчиком. Аванс нельзя путать, как это часто делают, с предоплатой. Аванс выдается покупателем и/или заказчиком поставщику и/или подрядчику с тем, чтобы получатели могли выполнить свои обязательства.

Аванс, в таких случаях, показывается по дебету счёт 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» и в результате этого счёт становится активным, т.е. он отражает дебиторскую задолженность, которая должна быть погашена товарами, услугами или иными ценностями дебитором.

3. Предоплата. В сущности, весь смысл предоплаты сводится к тому, что пока ценности не перейдут в собственность покупателя и/или услуги не будут оказаны, а деньги были уже выплачены, у плательщика будет дебиторская задолженность. Следовательно, как только поставщик отгрузит ценности, и право собственности на них перейдет к покупателю, дебиторская задолженность будет погашена. А с бухгалтерской точки зрения вся проблема сводится к тому, что счет 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» сначала дебетуется, а уже потом кредитуется. 

ГК РФ, в частности, статьями 487 и 711 ГК РФ, предприятиям предоставлено право в договорах, заключаемых между ними, предусмотреть обязанность покупателя, заказчика полностью или частично оплатить продукцию, товар, работы, услуги до их передачи, выполнения, оказания. Согласно статье 487 ГК РФ полная или частичная оплата продукции, товаров, работ и услуг до их передачи покупателю заказчику представляют собой виды предварительной оплаты по договору. Предварительная оплата должна быть произведена в срок, предусмотренный договором, а если такой срок договором не предусмотрен, то обязательство должно быть исполнено в разумный срок после возникновения обязательства.

Понятие аванса как формы предварительной оплаты расчётов по договору даётся в статье 711 ГК РФ «Порядок оплаты работы», в соответствии с которой «подрядчик вправе требовать выплаты ему аванса либо задатка только в случаях и в размере, указанных в законе или договоре», и в статье 735 ГК РФ «Цена и оплата работы», в которой отмечено, что «с согласия заказчика работа может быть оплачена им при заключении договора полностью или путём выдачи аванса».

Следовательно, в соответствии с нормами ГК РФ предварительная оплата может быть произведена полностью или частично. Частичная предварительная оплата является авансом.

Но независимо от того, произвёл ли покупатель полную предварительную оплату или частичную (аванс), перечисленные суммы должны отражаться по счету 60 «Расчёты с покупателями и заказчиками». Однако при организации бухгалтерского учёта расчётов необходимо учитывать одно очень важное требование: в бухгалтерской отчётности все обязательства должны представляться в развёрнутом виде, то есть дебиторская задолженность - в активе, кредиторская задолженность - в пассиве. Поэтому представляется целесообразным предоплату и авансы отражать на отдельном субсчёте к счёту 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» - «Авансы и предоплаты». При получении материальных ценностей, работ и услуг бухгалтер должен сделать зачёт по субсчетам счёта 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками»:

Дебет 60 субсчёт «Расчёты по поставленным товарно-материальным ценностям, работам, услугам» Кредит 60 субсчёт «Авансы и предоплаты»
4. Оплата векселями. Если поставщик отгрузил покупателю продукцию, то независимо от того, как и чем будет оплачена эта партия товаров, их реализация уже состоялась.

Правда, если согласно учётной политике администрация предприятия выбирает для целей налогообложения моментом реализации оплату, что получение вместо денег векселя, вопреки логике и здравому смыслу, реализацией не признается, а считается трансформацией товаров в дебиторскую задолженность. Впрочем, это соответствует требованию осмотрительности, предусмотренному ПБУ 1/98, однако, если исходить из этого требования, то и вся реализация должна считаться по оплате, а не по отгрузке.

Далее, при налогообложении новая ситуация: если счёт продавца оплачен векселем третьих лиц (индоссамент), то это уже считается реализацией.

Для отражения платежа векселем вводится новый счёт, поскольку составители плана счетов не упомянули о нем, то на практике применяется субсчёт (как счёт) 60 «Векселя выданные». В результате данной операции на этом счете сохраняется кредиторская задолженность перед поставщиком, но уже в большем объёме: не только за товары, но и проценты за отсрочку платежа.

Корреспонденция счетов при оплате товара собственным векселем:

Дебет 60.3 «Векселя выданные» Кредит счёта 60.1 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» - Выдан собственный вексель поставщику.
Аналитический учёт по счёту 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» ведется по каждому предъявленному счёту, а расчётов в порядке плановых платежей - по каждому поставщику и подрядчику.


При расчёте векселем, выданным третьим лицом, делаются записи:

Дебет 58 «Финансовые вложения» (субсчёт 58.2 «Долговые ценные бумаги)

Кредит 76 «Расчёты с разными дебиторами и кредиторами» - передан вексель третьего лица от покупателя поставщику.
Дебет 76 «Расчёты с разными дебиторами и кредиторами» Кредит 62.1 «Расчёты с покупателями и заказчиками» - погашена задолженность покупателя за полученные товары (работы, услуги) процентным/дисконтным векселем третьего лица.
Проценты по векселю будут начисляться:

Дебет счёта 76 «Расчеты с разными дебиторами и кредиторами» Кредит счёта 91 «Прочие доходы и расходы» - начислены проценты по векселю.
Если вексель третьего лица является беспроцентным, то такой вексель не может учитываться в составе финансовых вложений, так как не отвечает требованию п.2 ПБУ 19/02.

В бухгалтерском учёте передача такого векселя отражается проводкой:

Дебет 76 «Расчёты с разными дебиторами и кредиторами» Кредит 62.1 «Расчёты с покупателями и заказчиками» - покупатель расплатился за полученные товары (работы, услуги) беспроцентным векселем третьего лица [43].
На каком счёте учитывать проценты - большая теоретическая проблема. Возможны следующие варианты:

1. Дебетуются счета затрат или 44 «Расходы на продажу». Преимущества этого варианта состоят в том, что выписка векселя сопровождается принятием дополнительного обязательства оплатить товары по более высокой цене.

Недостатки этого метода сводятся к тому, что расходы, связанные с оплатой процентов относятся не к тому моменту, когда был выдан вексель, а к периоду, в течение которого вексель будет действителен. Кроме того, принимая на себя дополнительное обязательство, администрация предприятия увеличивает себестоимость товаров.

2. Дебетуется счёт 97 «Расходы будущих периодов» и в течение срока, на который вексель был выдан, бухгалтер списывает проценты, по вексельному обязательству.
Преимущество сводится к более равномерному распределению расходов. Для чего счет 97 «Расходы будущих периодов» каждый отчетный период кредитуется и дебетуется счет 91.2 «Прочие расходы».

Недостатки: дополнительная работа по распределению, как правило, небольших сумм.

3. Дебетуется счёт 41 «Товары». Это связано с тем, что счет 41 «Товары» трактуется как калькуляционный, и на нем следует отразить реальную себестоимость купленных товаров.

Преимущества варианта к тому и сводятся, что только в этом случае выполняются условия допущения непрерывности деятельности (ПБУ 1/98) и допущения временной определенности.

Недостатки: осложняется учёт товарных операций, особенно если он ведется по натурально-стоимостной схеме. Так как в этом случае, дебетуя счёт 41 «Товары», необходимо в аналитическом учёте распределить общую сумму уплачиваемых процентов (часто незначительную) между аналитическим счетами. В результате учётная номенклатура возрастает, а бухгалтерская работа осложняется.

4. Дебетуется счёт 91.2 «Прочие расходы». Этот вариант отличается от варианта (1) только тем, что расходы по процентам не включаются в себестоимость.

Преимущества: максимальная простота и логическая четкость.

Недостатки: занижается себестоимость товарной массы.

5. Дебетуется счёт 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками» только на стоимость товаров, а проценты начисляются по истечении каждого отчетного периода:
Дебет 91.2 «Прочие расходы» Кредит 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками».
Преимущества: отпадает необходимость в ведении счёта (субсчёта) 60 «Векселя выданные».

Недостатки: уменьшается действительная величина кредиторской задолженности.

Отмечая все за и против перечисленных пяти вариантов, мы хотим обратить внимание на то обстоятельство, что выбор варианта зависит от администрации предприятия при выборе учётной политики  [50].
Учёт расчётов с поставщиками тесно связан  также с налоговыми вопросами, в первую очередь с учётом налога на добавленную стоимость — НДС.
Существуют случаи, когда организации выполняют различные виды деятельности, по которым согласно требованиям НК РФ необходимо применять различные режимы налогообложения. 
В связи с этим на предприятии возникает необходимость раздельного учёта доходов и расходов в целях налогообложения.
В большинстве случаев суммы НДС по приобретенным ценностям (работам, услугам) подлежат налоговому вычету, если выполнены следующие условия:

- приобретенные ценности оприходованы на баланс организации (работы выполнены, услуги оказаны);


- ценности (работы, услуги) приобретены для осуществления производственной деятельности или иных операций, облагаемых НДС, а также для перепродажи;

- на приобретенные ценности (работы, услуги) есть счёт-фактура, в котором
указана сумма налога;

- по импортируемым товарам или ценностям, купленным у иностранного
лица, которое не состоит на налоговом учете в России, НДС перечислен в бюджет.
Если хотя бы одно из этих условий не выполнено, сумму НДС к вычету не принимают.
Если за приобретенные товары (работы, услуги) расчёт произведен векселем третьего лица, НДС принимается к вычету исходя из балансовой стоимости векселя  [44, с.82].
Таким образом, учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками представляет много сложных и спорных моментов для бухгалтера. Основные трудности в учёте возникают в результате временного разрыва между поступлением товарно-материальных ценностей от поставщиков и расчётами с ними. 

При этом наиболее частыми вопросами, встающими перед бухгалтером,  при отражении кредиторской задолженности на счете 60, становятся:  приводит ли акцепт счёта поставщика и/или подрядчика к автоматическому возникновению кредиторской задолженности;  что должен делать бухгалтер в случае, если ценности поступили, работы приняты, а счета на них не поступили?  что делать бухгалтеру, если данные приходных документов и фактическое состояние поступающих ценностей, объём и качество выполненных работ не совпадают?
Наиболее трудные моменты при дебетовании счёта 60 возникают при расчётах авансом, предоплате, расчетах векселями. 

Также трудности перед бухгалтером встают и при учёте НДС при расчетах с поставщиками и подрядчиками.


1.3 Теоретические основы анализа расчётов с поставщиками и подрядчиками
Расчёты с поставщиками играют большую роль в кредиторской задолженности. Для эффективного управления организацией очень важно быть проинформированным о состоянии финансовых взаимоотношений с поставщиками и подрядчиками, так как именно ими обеспечиваются все необходимые для нормального функционирования материальные ценности, проводятся нужные работы и предоставляются услуги.
Источниками информации для анализа могут служить годовая бухгалтерская отчетность, синтетические и аналитические регистры учёта, договоры с поставщиками и подрядчиками, планы предприятий и т.п.

Основные задачи анализа — оценка динамики и структуры кредиторской задолженности по сумме и кредиторам; определение суммы просроченной кредиторской задолженности, оценка факторов, повлиявших на ее образование; определение сумм штрафных санкций, возникших в результате образования просроченной кредиторской задолженности. Анализ движения кредиторской задолженности должен осуществляться оперативно с использованием аналитических таблиц определенного формата, что позволяет адекватно реагировать на своевременно установленные факты задержки платежей. Анализ состояния кредиторской задолженности начинают с общей оценки динамики ее объёма в целом и продолжают в разрезе отдельных статей; анализируют структуру кредиторской задолженности; определяют удельный вес кредиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течение года; оценивают динамику [51, с.101]
.
Кроме кредиторской задолженности важное значение в анализе имеет и задолженность дебиторов.

Анализ задолженности – составная часть оценки ликвидности предприятия, его способности погашать свои обязательства. Для этого необходимо изучить и сопоставить объёмы и распределение во времени денежных потоков, проанализировать тенденции изменения соотношения краткосрочной задолженности и общей суммы долговых обязательств, соотношения краткосрочных долгов и поступивших доходов. Тенденция роста этих показателей указывает на возможность возникновения проблем с платежеспособностью и ликвидностью предприятия. Косвенно такой вывод подтверждает и увеличение сроков расчётов с кредиторами  [23, с.105].
Анализ дебиторской и кредиторской задолженности по данным финансовой отчётности предприятия включает:

- анализ динамики и структуры долговых обязательств;

- анализ оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженности;

- анализ влияния долговых обязательств на платежеспособность, ликвидность и финансовую устойчивость предприятия.
При анализе показателей, характеризующих долговые требования и обязательства, прежде всего изучают их динамику, причины и давность возникновения, соответствие срокам исковой давности.

Для оценки оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывают коэффициент оборачиваемости по формуле:
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 - средние остатки всей дебиторской задолженности;

Коэффициент оборачиваемости характеризует число оборотов, которые совершает вся дебиторская задолженность за отчетный год. Увеличение числа оборотов свидетельствует об ускорении оборачиваемости дебиторской задолженности. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого организацией.

Оборачиваемость дебиторской задолженности в днях рассчитывается по формуле:
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Доля дебиторской задолженности в общем объеме оборотных средств рассчитывается по формуле:
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, где УДЗ – удельный вес дебиторской задолженности в общем объеме оборотных средств (%), ОбА – оборотные средства.

Чем выше этот показатель, тем менее мобильна структура имущества организации  [49, с.309].
В процессе анализа рассчитываются и оцениваются в динамике показатели оборачиваемости кредиторской задолженности, которые характеризуют число оборотов этой задолженности в течение анализируемого периода. Показатели оборачиваемости кредиторской задолженности рассчитываются аналогично подобным показателям оборачиваемости дебиторской задолженности.

Кроме того, рассчитывают коэффициент покрытия задолженности (Кпз):

Кпз=ДЗ/КЗ.


Уменьшение значения данного показателя в течение отчетного года свидетельствует о снижении уровня ликвидности этого вида активов и росте убытков предприятия.

Сравнение дебиторской и кредиторской задолженности важно, потому что:

- дебиторская задолженность является источником погашения кредиторской задолженности;

- кредиторская задолженность является источником покрытия дебиторской задолженности.


Кроме сравнения абсолютных величин дебиторской и кредиторской задолженности сравнивается продолжительность погашения дебиторской задолженности с продолжительностью использования кредиторской задолженности.


2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ  ХАРАКТЕРИСТИКА ООО «КБ ПРОДУКТ»

2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности  организации

Общество с ограниченной ответственностью «КБ Продукт», сокращенно: ООО «КБ Продукт» основано 20.09.2005 г. в г.Ижевске.

Адрес: 426033, Удмуртская Республика, г. Ижевск, ул. 30 лет Победы, 7А.

Зарегистрировано Межрайонной инспекцией Федеральной налоговой службы № 11 по УР.

Уставный капитал Общества составляет 225 тыс. руб.

Уставный капитал сформирован за счёт вкладов 3 учредителей (участников) Общества, которые составили соответственно: 120 тыс. руб., 70 тыс. руб. и 35 тыс. руб. (см. структуру вкладов на рисунке 5)
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Рисунок 5 – Доли вкладов участников в уставный капитал

Участники отвечают по обязательствам Общества в пределах долей своих вкладов в уставный капитал. Прибыль, направляемая на выплату участникам Общества также распределяется в соответствии с долей участия в уставном капитале.
Целью деятельности ООО «КБ Продукт» является получение прибыли путем эффективного использования принадлежащего ему имущества в интересах самого общества и его сотрудников.

Общество для достижения целей своей деятельности может от своего имени приобретать и осуществлять любые имущественные и личные неимущественные права, исполнять обязанности, совершать допустимые законом сделки, быть истцом и ответчиком на суде.  

Общество осуществляет владение, пользование и распоряжение своим имуществом в соответствии с целями своей деятельности и назначением имущества.

Общество несёт ответственность по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом.
Общество самостоятельно планирует свою производственно-хозяйственную деятельность.

Реализация продукции, выполнение работ и предоставление услуг осуществляется по ценам и тарифам, устанавливаемым Обществом самостоятельно.

Основным видом деятельности общества является оптовая торговля мясом, мясом птицы, продуктами и консервами из мяса и мяса птицы.

Дополнительными видами являются:

- розничная торговля мясом, мясом птицы, консервами из мяса и мяса птицы;

- оптовая торговля мясом и мясом птицы, включая субпродукты.

Высшим органом управления Обществом является собрание учредителей.

Высшим исполнительным органом – директор.

Непосредственно директору подчиняются главный бухгалтер организации, и исполнители (зав. складом, продавцы, снабженец, грузчики). 

Организационная структура представлена на рисунке 6.





Рисунок 6 – Схема организационной структуры управления в организации

Как видно из рисунка 6, организационная структура – линейная, причём все исполнители подчинены непосредственно директору, что оправдано малыми размерами организации.
Линейная структура управления идеально подходит для микропредприятия, поскольку наиболее экономична (отсутствие затрат на большой аппарат управления).

Одним из минусов линейной структуры управления называют её «неповоротливость», медленность принятия решений. Однако в данном случае этот недостаток не обнаруживается, поскольку общее число сотрудников организации невелико, число подчиненных в период с 2012 по 2014 годы составляло от 4 до 11 человек. Напротив, управленец оперативно получает информацию от всех сотрудников, и отдаёт приказы и распоряжения напрямую, без промедлений.

Недостатком организационной структуры ООО «КБ Продукт» можно назвать отсутствие конструктивной критики со стороны других управленцев, поэтому решения директору приходится принимать бессовещательно, единолично. Отсутствие критического взгляда и разных мнений увеличивает вероятность ошибок управленческих решений.
Обязанности каждого сотрудника в соответствии с должностью закреплены должностной инструкцией, в которой отмечены, в том числе и функциональные связи между сотрудниками и с руководителем.
В целом организационная структура рациональна и соответствует размерам и потребностям предприятия.
2.2  Основные показатели деятельности организации

ООО «КБ Продукт» является торговым предприятием, поэтому объём выручки, её динамика и структура реализуемой продукции являются основными показателями деятельности.

По структуре реализованной продукции определим специализацию организации.
Таблица 2.1 – Структура реализованной мясной товарной продукции 

	Наименование
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %

	1.Мясо свиное
	1185
	53,6
	1301
	49,8
	2082
	39,5

	2.Мясо говяжье
	552
	25,0
	634
	24,3
	1023
	19,4

	3.Мясо птицы
	292
	13,2
	335
	12,8
	993
	18,9

	4.Фарш птицы
	178
	8,0
	205
	7,9
	1001
	19,0

	5.Субпродукты
	5
	0,2
	136
	5,2
	167
	3,2

	Итого
	2212
	100,0
	2611
	100,0
	5266
	100,0


Из данных таблицы 2.1 видно, что в 2012 году основную долю реализованной товарной продукции – более 50% составляло мясо свинины, реализация говядины составило 25% в общей выручке, мясо птицы – 13,2%, фарш птицы – 8,0% и субпродукты – менее 1%.

В 2013году структура реализованной продукции несколько изменилась, но незначительно. Заметен значительный рост доли субпродуктов.

В 2014 году заметно возросли объемы реализации всей продукции, и структура товарооборота: доля свинины снизилась до 39,5%, доля говядины: до 19,4. Доля мяса птицы, напротив, возросла до 18,9%. Значительно возросла объем и доля реализации фарша птицы – до 19,0%. Доля реализации субпродуктов составила 3,2%.

Рассчитаем коэффициент специализации.

Коэффициент специализации:
[image: image9.wmf])
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100 – сумма удельных весов продукции, товаров, работ, услуг, всего;

D – удельный вес продукции, товаров, работ, услуг отдельных отраслей в структуре реализации, в процентах;

n- порядковый номер вида продукции, товаров, работ, услуг по занимаемому ею товарному весу, начиная с наивысшего.

В 2012 году: Кс = 100/[53,6*(2*1-1)+25,0*(2*2-1)+13,2*(3*2-1)+8,0*(4*2-1)+0,2*(5*2-1)]=0,40
В 2013 году: Кс = 100/[49,8*(2*1-1)+24,3*(2*2-1)+12,8*(3*2-1)+7,9*(4*2-1)+5,2*(5*2-1)]=0,35
В 2014 году: Кс = 0,28

Таким образом, степень специализации ООО «КБ Продукт» по реализации свинины в изученный период– средняя, имеется тенденция к её снижению. В таблице 2 покажем основные показатели деятельности ООО «КБ Продукт».

Таблица 2.2  - Основные показатели деятельности  ООО «КБ Продукт»

	Показатели
	2012 г.
	2013г.
	2014 г.
	2014г. в % к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Производственные показатели: 

1. Реализовано товара, кг:

   1.1 Мясо свинины
   1.2  Мясо говядины
    1.3 Мясо птицы
   1.4 Фарш птицы

   1.5 Субпродукты  
	6511

2800

2500

1800

82
	6440

2719

2380

1912

2006
	7205

3400

6016

7700

1812
	110,7

121,4

240,6

427,8

2209,8

	2. Арендуемые площади, м2
	100
	100
	220
	220,0

	3. Среднесписочная численность сотрудников, чел.
	5
	6
	12
	220,0

	4. Средняя торговая наценка, %
	67,4
	63,3
	57,4
	-

	Б. Экономические показатели:

5. Выручка от продажи товара (работ, услуг), тыс. руб.
	2212


	2611
	5266
	238,1

	6. Себестоимость продажи товара (работ, услуг), тыс. руб.
	2129
	2554
	6273
	294,6

	7. Прибыль (убыток) от продажи, (+,-), тыс. руб.
	78
	50
	-1455
	-

	8. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.

	72
	42
	-1473
	-


Продолжение таблицы 2.2
	1
	2
	3
	4
	5

	9. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	39
	1
	-1473
	-

	10. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %

	3,7
	2,0
	-23,2
	-


В 2014 году по сравнению с 2012 годом объём продаж в натуральном выражении возрос: мясо свинины на 10,7% и составил 7205 кг, говядины – на 21,4% и составил 3400 кг, мяса птицы – на 140,6% и составил 6016 кг, фарша птицы – на 327,8% и составил 7700 кг, субпродуктов – на 2109,8% и составил 1812 кг.
Площади арендуемых помещений увеличилась на 120% и составили в 2014 году 220 м2.

Среднесписочная численность работников возросла на 7 человек, или на 120% и составила 12 человек. Средний процент торговой наценки снизился на 10% и составил 57,4%.


В 2014 году, в связи с расширением производства – открытием новой точки продаж значительно выросли показатели: выручка от продажи товаров (работ, услуг) возросла более чем в 2 раза, почти в 3 раза возросла себестоимость продаж. 

В 2012 и 2013 годах организация получала прибыль от обычных видов деятельности, соответственно 78 и 50 тыс. руб., а в 2014 году получен убыток в сумме 1455 тыс. руб.


Рентабельность деятельности, таким образом, в 2012 году составляла 3,7%, в 2013 году – 2,0% и в 2014 году деятельность оказалась нерентабельной.

Рассмотрим эффективность использования организацией ресурсов и капитала в таблице 2.3

Таблица 2. 3 - Показатели эффективности использования ресурсов и капитала в ООО «КБ Продукт»
	Показатели
	2012 г.
	2013г.
	2014 г.
	2014г. в % к 2012г.

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб. 
	204,5
	205,5
	207
	101,2

	2. Фондовооружённость, тыс. руб. 
	40,9
	34,3
	18,8
	46,0

	3. Фондоёмкость, руб
	0,092
	0,079
	0,039
	42,7

	4. Фондоотдача, руб. 
	10,8
	12,7
	25,4
	235,2

	5. Рентабельность использования основных средств, % 
	35,2
	20,4
	-711,6
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	6. Затраты труда, тыс. чел.-ч. 
	9,9
	11,82
	21,7
	218,2

	7. Производительность труда, тыс. руб./чел.
	442,4
	435,2
	478,7
	108,2

	8. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	348
	432
	1016,4
	292,1

	9. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб
	6,36
	6,04
	5,18
	81,5

	В. Показатели эффективности использования арендуемых площадей

	10. Выручка на 1 м2 арендуемых площадей
	22,12
	26,11
	23,94
	108,2

	Г. Показатели оборачиваемости

	11. Коэффициент оборачиваемости, кол-во оборотов 
	8,3
	8,9
	13,3
	160,4

	12. Длительность одного оборота, дн. 
	43,4
	40,5
	27,0
	62,3

	Д. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	13. Закупочная стоимость товаров, тыс. руб.
	1272,1
	1564,4
	3986,1
	313,3

	14. Материалоотдача, руб. 
	1,739
	1,669
	1,321
	76,0

	15. Материалоёмкость, руб. 
	0,575
	0,599
	0,757
	131,6

	16. Прибыль (убыток) на 1 руб. материальных затрат, руб. 
	0,06
	0,03
	-0,37
	-

	17. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб. 
	0,96
	0,98
	1,28
	132,6

	Е. Показатели эффективности использования капитала

	18. Рентабельность совокупного капитала (активов), % 
	15,3
	8,4
	-245,3
	Х

	19. Рентабельность собственного капитала, % 
	12,5
	6,1
	-
	Х

	20. Рентабельность внеоборотных активов, %, 
	34,8
	20,6
	-701,4
	Х

	21. Рентабельность оборотных активов, %, 
	27,0
	14,3
	-372,4
	х


Проведя анализ эффективности использования ресурсов и капитала организации, выяснилось, что фондоотдача основных средств в период с 2012 по 2014 годы увеличилась на 135,2% и составила в 2014 году 25,4 руб. выручки на каждый рубль вложенных основных средств. Фондоёмкость, соответственно, снижается. Фондовооружённость труда снижается с 40,9 тыс. руб./чел.  основных средств на одного сотрудника в 2012 году до 18,8 тыс. руб./чел. в 2014 году. Рентабельность использования основных средств снижается в динамике: если в 2012 году она составляла 35,2%, в 2013 году снизилась до 20,4%, а в 2014 году использование основных средств оказалось нерентабельным. В целом, можем сделать вывод об общем снижении эффективности использования основных средств, несмотря рост фондоотдачи (поскольку  это объясняется ростом товарооборота за счет открытия дополнительных площадей без приобретения основных средств).


Затраты труда в абсолютном выражении возросли более чем в 2 раза. Производительность труда в 2013 году несколько сократилась, а в 2014 – возросла на 8,2% по сравнению с 2012 годом и составила 478,7 тыс. руб./чел.. Фонд оплаты труда возрос на 192%, а выручка на 1 рубль оплаты труда снизилась на 18,5% и составила 5,18 руб.


Одними из важнейших показателей в торговле являются показатели оборачиваемости материальных ресурсов. Как видно из данных таблицы 3, показатели оборачиваемости улучшаются: если в 2012 году материальные оборотные средства произвели 8,3 оборота, в 2013 году – 8,9 оборотов, а в 2014 году – 13,3 оборота. Длительность одного оборота, таким образом, сократилась с 43,4 до 27 дн., что указывает на увеличение скорости их оборота.

Материалоотдача снизилась, прибыль на 1 рубль материальных затрат (стоимости товаров) снижалась: в 2012 году каждый рубль затрат на закупку товаров принесли 6 коп. прибыли от продаж, в 2013 году – 3 коп., а в 2014 году – убыток в размере 37 коп.


Затраты на каждый рубль выручки в организации значительные и наблюдалась тенденция их увеличения: в 2012 году составляли 96 коп, в 2013 году – 98 коп, а в 2014 году – 1,28 руб.


Показатели эффективности использования капитала ухудшались: рентабельность совокупного капитала в 2012 году составляла 15,3%, в 2013 году снизилась до 8,4%.  

Рентабельность собственного капитала снизилась в 2013 году по сравнению с 2012 с 12,5% до 6,1%, рентабельность оборотных активов- с 27,0% до 14,3%, т.е. на 2,7% пункта.  
В 2014 году все показатели рентабельности капитала были отрицательными.
Денежные средства в организации являются наиболее востребованным, в то же время – наиболее дефицитным ресурсом. Поэтому грамотная организация движения денежных потоков является важной составляющей деятельности организации. Производственная деятельность является главным источни​ком прибыли и генерирует основные потоки денежных средств. Инвестиционная деятельность подразумевает операции с долгосрочными активами, финансовая призвана оптимизировать де​нежные средства предприятия за счёт проведения операций с краткосрочными активами. Денежные потоки связывают основные направления деятель​ности предприятия. 
Движение денежных средств отражает показатель потока де​нежных средств (денежного потока), в составе которого выделяют:

1) приток денежных средств, отражающий их поступление;

2) отток денежных средств, отражающий их расходование;

3) чистый поток денежных средств, отражающий разницу ме​жду их притоком и оттоком.

В таблице 2.4 приведен анализ денежных потоков организации за 2012 – 2014 годы.
Таблица 2.4 -– Движение денежных средств в ООО «КБ Продукт»
	Показатели
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2014г. в % к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Поступление денежных средств – всего, тыс. руб. 
	2335
	2311
	5347
	229,0

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности

	2335
	2255

56
	5311

36
	227,5

-


Продолжение таблицы 2. 4
	1
	2
	3
	4
	5

	2. Расходование денежных средств – всего, тыс. руб.
	2312
	2308
	4127
	178,5

	в том числе:

а) в текущей деятельности

б) в инвестиционной деятельности

в) в финансовой деятельности
	2307

5
	2267

41
	4089

38
	177,2

760,0

	3. Чистые денежные средства – всего, тыс. руб.
	0
	2
	-1
	-

	в том числе:

а) от текущей деятельности

б) от инвестиционной деятельности

в) от финансовой деятельности
	5

-5
	-13

15
	1

-2
	20,0

40,0

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода, тыс. руб.
	1
	3
	2
	200,0



Изучив данные таблицы 2.4 видим, что основная часть денежных поступлений и расходования связано с текущей деятельностью, причем объёмы увеличиваются в динамике. Так, общее поступление денежных средств в 2012 году составило 2335 тыс. руб., причём вся сумма денежных средств – от текущей деятельности в виде выручки. Расходование денежных средств составило в этом году 2312 тыс. руб. – на текущую деятельность и 5 тыс. руб. – на финансовую деятельность (выплаты кредитов, займов).


В 2013 году общая сумма поступлений незначительно снизилась, появились поступления от финансовой деятельности в виде кредитов и займов. Объем расходования также чуть снизился, а расходы на финансовую деятельность возросли на 41 тыс. руб.


В 2014 году показатели движения денежных средств резко возросли: поступления на 129%, из них поступления от текущей – на 127,5%, поступления от финансовой деятельности остаются незначительными и составляют в 2014 году  36 тыс. руб.


 Расходование денежных средств возросло на 78,5% и составило 4127 тыс. руб., основную долю которого составило расходование на текущую деятельность.


Расходования на инвестиционную деятельность не было. Таким образом, потоки денежных средств полностью обеспечивали текущую деятельность организации.

В анализе расчётов с поставщиками и подрядчиками важны такие показатели, как ликвидность, платёжеспособность, финансовая устойчивость. Эти показатели важны как для самой организации, чтобы оценить свои возможности возврата долга, и платежи по кредитам и кредиторской задолженности не становились непосильной финансовой ношей предприятия.


Показатели ликвидности важны также и внешним пользователям, в первую очередь инвесторам, кредиторам, поставщикам и подрядчикам.


Основополагающими понятиями, таким образом, выступают «ликвидность» и «платёжеспособность». Прежде всего, отметим, что в ряде работ отечественных специалистов эти понятия нередко отождествляются, хотя В.В. Ковалев считает это в корне неверным.


Под ликвидностью, пишет он, «понимают способность какого-либо актива трансформироваться в денежные средства в ходе предусмотренного производственно-технологического процесса, а степень ликвидности определяется продолжительностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена»  [31, с.303].

Платёжеспособность означает наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчётов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения [31, с.305].

С позиции финансовой деятельности любой коммерческой организации имманентно присуща необходимость решения двух основных задач: поддержание способности отвечать по текущим финансовым обязательствам; обеспечение долгосрочного финансирования в желаемых объёмах и способности безболезненно поддерживать сложившуюся или желаемую структуру капитала  [31, с.303].

Как мы увидели, оценка ликвидности и платёжеспособности связана не только с задолженностью по кредитам и займам перед банками, а со всеми обязательствами предприятия, в том числе, и главным образом, с кредиторской задолженностью.

В зависимости от степени ликвидности активы предприятия подразделяются на четыре группы.
Наиболее ликвидные активы: денежные средства, краткосрочные финансовые вложения. 

Быстро реализуемые активы: дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчётной даты, прочие активы. 

Медленно реализуемые активы: материальные запасы, налог на добавленную стоимость по приобретённым ценностям, дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, долгосрочные финансовые вложения.

Трудно реализуемые активы - статьи раздела I актива баланса, за исключением долгосрочных финансовых вложений.
Пассивы баланса подразделяются по степени срочности их оплаты на четыре группы.
Наиболее срочные обязательства - кредиторская задолженность.

Краткосрочные пассивы:  краткосрочные кредиты и займы, прочие краткосрочные обязательства.

Долгосрочные и прочие пассивы: долгосрочные обязательства, задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов, доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов. 

Постоянные пассивы - собственные средства организации.
Таблица 2.5– Показатели ликвидности бухгалтерского баланса в ООО «КБ Продукт»

	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.

	1
	2
	3
	4

	1. Наиболее ликвидные активы, тыс. руб. 
	1
	3
	2

	2. Быстро реализуемые активы, тыс. руб
	109
	78
	183


Продолжение таблицы 2. 5
	1
	2
	3
	4

	3. Медленно реализуемые активы, тыс. руб. 
	163
	233
	292

	4. Трудно реализуемые активы, тыс. руб. 
	210
	204
	207

	5. Итого активы
	483
	518
	684

	6. Наиболее срочные обязательства, тыс. руб. 
	198
	179
	1804

	7. Краткосрочные пассивы, тыс. руб. 
	0
	3
	29

	8. Долгосрочные пассивы, тыс. руб.
	0
	11
	0

	9. Постоянные пассивы, тыс. руб
	285
	324
	-1149

	10. Итого пассивы
	483
	517
	684

	11. Разность между наиболее ликвидными активами и наиболее срочными обязательствами, тыс. руб. (стр.1 – стр.6)
	-197
	-176
	-1802

	12. Разность между быстро реализуемыми активами и краткосрочными пассивами, тыс. руб. (стр.2-стр.7)
	109
	75
	154

	13. Разность между медленно реализуемыми активами и долгосрочными пассивами, тыс. руб. (стр.3 – стр.8)
	163
	222
	292

	14. Разность между постоянными пассивами и трудно реализуемыми активами, тыс. руб. (стр.9 – стр.4)
	75
	120
	-1356


Уровень ликвидности баланса в 2012 и 2013 годах характеризуется как перспективный,  когда организация не может полностью прокрыть наиболее срочные обязательства денежными средствами в кассе и на расчётном счёте, однако сумма наиболее ликвидных, быстрореализуемых и медленно реализуемых активов полностью покрывают эту разницу. А стоимость постоянных пассивов (собственного капитала) полностью обеспечивают стоимость внеоборотных активов.

В 2014 году баланс организации не ликвиден, поскольку постоянные обязательства не покрывают труднореализуемые активы, и все активы организации не покрывают его сложившихся обязательств 
Для комплексной оценки ликвидности баланса рассчитаем интегральный коэффициент комплексной оценки ликвидности бухгалтерского баланса.

Интегральный показатель ликвидности:
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- интегральный показатель ликвидности бухгалтерского баланса;

Таблица 2.6 – Расчет интегрального показателя ликвидности бухгалтерского баланса в ООО «КБ Продукт»
	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.

	1. Наиболее ликвидные активы с учетом весового коэффициента степени  ликвидности активов, тыс. руб. А1*1
	110
	81
	185

	2. Быстро реализуемые активы с учетом весового коэффициента степени  ликвидности активов, тыс. руб. А2*0,5
	54,5
	39
	91,5

	3. Медленно реализуемые активы с учетом весового коэффициента степени ликвидности активов, тыс. руб. А3*0,3
	48,9
	69,9
	87,6

	4. Итого активы с учетом весовых коэффициентов степени ликвидности активов, тыс. руб.
	213,4
	189,9
	364,1

	Наиболее срочные обязательства с учетом весового коэффициента степени срочности оплаты пассивов, тыс. руб. П1*1
	285
	324
	-1149

	6. Краткосрочные пассивы с учетом весового коэффициента степени срочности оплаты пассивов, тыс. руб. П2 *0,5
	0
	1,5
	14,5

	7. Долгосрочные пассивы с учетом весового коэффициента степени срочности оплаты пассивов, тыс. руб. П3 *0,3
	0
	3,3
	0

	8. Итого пассивы с учетом весовых коэффициентов степени срочности оплаты пассивов, тыс. руб. 
	285
	328,8
	-1134,5

	9. Интегральный коэффициент ликвидности бухгалтерского баланса 
	0,749
	0,578
	-0,321


Интегральный показатель ликвидности бухгалтерского баланса в 2012 и 2013 годах ниже нормативного значения (( 1,00), что говорит о проблемах ликвидности бухгалтерского баланса. В 2014 году интегральный показатель ликвидности неудовлетворителен.
Общий показатель ликвидности баланса выражает способность организации осуществлять расчеты по всем видам обязательств: как по ближайшим, так и по отдалённым. Этот показатель не даёт представления о возможностях организации в плане погашения именно краткосрочных  обязательств. Поэтому для оценки текущей платёжеспособности используются три относительных показателя ликвидности, различающихся набором ликвидных средств (таблица 2.7).
Таблица 2.7 - Показатели ликвидности, платёжеспособности и финансовой  устойчивости в ООО «КБ Продукт» 
	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2014г. в % к 2012 г.

	
	
	2012г.
	2013 г.
	2014 г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	1,4
	1,7
	0,3
	21,4

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ (0,2÷0,25)
	0,005
	0,016
	0,006
	120,0

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 0,8
	0,556
	0,445
	0,101
	18,2

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	​​​______
	75
	132
	-1356
	-

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	75
	132
	-1356
	-

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:

а) собственных оборотных средств
	_______
	-81
	-88
	-1648
	2034,6

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат

	______
	52
	15
	-19
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,590
	0,627
	-1,680
	-

	8. Коэффициент соотношения заёмных и собственных средств
	≤ 1
	0,695
	0,596
	-1,595
	-

	9. Коэффициент манёвренности
	≥ 0,5
	0,263
	0,407
	1,180
	448,7

	10. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,400
	0,373
	2,680
	670,0


Коэффициент текущей ликвидности (Кт.л.) показывает, в какой степени организация может покрыть краткосрочные обязательства за счет всех оборотных активов (ОА).  Коэффициент текущей ликвидности показал, что ООО «КБ Продукт» в данной динамике лет не платёжеспособно.
Коэффициент срочной ликвидности показывает, какую часть краткосрочных обязательств организация может покрыть за счёт денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и при условии полного погашения краткосрочной дебиторской задолженности (КДЗ). Из данных  таблицы 7 видно, что на конец 2012 г. организация могла покрыть за счёт наиболее ликвидных активов и краткосрочной дебиторской задолженности лишь 55,6% краткосрочных обязательств при нормативе не менее 80%. К концу 2014 года этот показатель снизился до 10,1%.
Коэффициент абсолютной ликвидности показывает какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена наиболее ликвидными оборотными активами – денежными средствами (ДС) и краткосрочными финансовыми вложениями. Коэффициент абсолютной ликвидности в ООО «КБ Продукт» в изученный период имеет критическое значение. Так, в конце 2014 года организация за счет наиболее ликвидных активов могло покрыть лишь 6% краткосрочных обязательств.

Таким образом, все показатели ликвидности организации не в норме в течение всего исследуемого периода, а в 2014 году – неудовлетворительны. Предприятие в 2014 году не может отвечать по своим обязательствам.

В соответствии с распоряжением Федерального управления России по делам о несостоятельности (банкротстве) предприятий от 12 августа 1994 года №31р, если коэффициент текущей ликвидности меньше 2,00 или коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами менее 0,10, то рассчитывается коэффициент восстановления платёжеспособности.
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 - коэффициент восстановления платёжеспособности;
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 - число месяцев в анализируемом периоде ( 3; 6; 9; 12).

При коэффициенте восстановления платёжеспособности менее 1,00 структура баланса признается неудовлетворительной. При коэффициенте восстановления платёжеспособности более 1,00 признание структуры баланса неудовлетворительной откладывается на шесть месяцев.
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 Таким образом, в ближайшие 6 месяцев от 2014 года восстановление платежеспособности в организации не ожидается.

ООО «КБ Продукт» не располагает в 2014 году собственными оборотными средствами и полностью становится зависимой от кредиторов, финансово неустойчиво.

Рассмотрим структуру себестоимости проданных товаров в таблице 

2.8

Таблица 2.8- Структура себестоимости проданных товаров в ООО «КБ Продукт»

	
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %

	1.Закупочная стоимость товаров
	1272,1
	59,8
	1564,4
	61,3
	3986,08
	63,5

	2.Заработная плата
	348
	16,3
	432
	16,9
	1016,4
	16,2

	3.Отчисления с заработной платы
	104,4
	4,9
	129,6
	5,1
	304,92
	4,9

	4.Затраты на аренду
	240
	11,3
	252
	9,9
	633,6
	10,1

	5.Амортизация оборудования
	34,5
	1,6
	34
	1,3
	35
	0,6

	6.Транспортные расходы
	123
	5,8
	131
	5,1
	272
	4,3

	7.Прочие расходы
	7
	0,3
	11
	0,4
	25
	0,4

	Итого себестоимость
	2129
	100,0
	2554
	100,0
	6273
	100,0


Как видно из данных таблицы 2.8, структура себестоимости проданных товаров изменилась незначительно. Доля закупочной стоимости товаров возрастала: с 59,8 % в 2012 году до 63,5% в 2014 году. Доля затрат на заработную плату составила порядка 16%, а отчислений с нее – порядка 5,0% и значительно не изменялась в изученный период.


 Доля арендных платежей в структуре себестоимости в 2012 году составляла 11,3%, в 2013 году – снизилась до 9,9%, а в 2014 году – несколько возросла – до 10,1%.


Доля амортизационных отчислений на оборудование сокращалась: с 1,6% до 0,6%. 

Доля транспортных расходов снижалась с 5,8 до 4,3%. Прочие расходы составили менее 0,5%.
2.3 Оценка состояния бухгалтерского учета  в организации

Бухгалтерский учёт в ООО «КБ Продукт» ведётся в соответствии Федеральным законом «О бухгалтерском учёте» от 06.12.2011 г. № 402-ФЗ и другими нормативными документами и полностью автоматизирован с использованием программы 1С: Бухгалтерия, 7.7.

Существенные элементы учётной политики ООО «КБ Продукт» в 2014 году.

Бухгалтерский учёт в организации осуществляется главным бухгалтером  единолично.

Срок полезного использования по основным средствам определяется на основании классификации основных средств, включаемых в амортизационные группы, утвержденной постановлением Правительства РФ от 1 января 2002 г. №  1.

  Начисление амортизации по основным средствам ведется линейным способом.

Малоценные объекты основных средств стоимостью не более 40000 руб., а так же книги, брошюры и другие издания списываются в расходы по мере отпуска в эксплуатацию.

Ежегодная переоценка основных средств не проводится.

При списании материалов и товаров оценка производится по каждому виду (группе) различными методами.

Предприятие не создает резервов на оплату отпусков и сомнительных долгов.

Фирма определяет налоговую базу по НДС по отгрузке товаров, работ, услуг.

В целях признания доходов и расходов при расчёте налога на прибыль общество использует метод начисления.

Способ учёта расходов будущих периодов. К расходам будущих периодов относятся суммы затрат, произведенные Обществом в отчетном
периоде, но относящиеся к следующим отчётным периодам. Данные затраты отражаются в бухгалтерском балансе в соответствии с условиями признания активов, установленными нормативными правовыми актами по бухгалтерскому учёту, и подлежат списанию в порядке,
установленном для списания стоимости активов данного вида.
Транспортные расходы на доставку товаров относятся к прямым расходам.

Фирма формирует регистры налогового и бухгалтерского учёта с использованием компьютерной техники. Программа – 1С: Бухгалтерия, версия 7.7.


Система налогообложения – общая.

Бухгалтерская отчетность сформирована исходя из действующих в РФ правил бухгалтерского учёта и отчетности (п.25 ПБУ 4/99).

На предприятии используются унифицированные формы первичной документации, а также разработанные внутри хозяйства, не противоречащие нормативной документации.

Счёт-фактура поставщика является для организации приходным товарным документом и выступает основанием для оплаты поступившего товара. Счёт, содержание которого аналогично счёту-фактуре выписывается поставщиком на поставляемую партию товара и является основанием для
оплаты товара.

Поступающие товары принимаются к учёту в день окончания их приёмки по фактическому количеству и сумме.
Отпуск товаров оформляется расходной накладной. Данные об отпуске товаров и получении выручки отражаются в книге по совершению операций на основании приходно-расходных документов с выводом каждый раз нового остатка товаров. Записи в книге производятся материально-ответственными лицами, отпускающими товар или принимающими выручку.

Материально-ответственным лицом ведётся журнал учёта поступления товара, журнал учёта отпуска товара, в которых указаны номер, дата поступления (или отпуска), количество единиц и сумма поступления (или отпуска), фамилии, инициалы и подпись лица, принявшего (выдавшего) товар.

Первичные приходные и расходные документы являются основанием для составления товарного отчета.
В приходной части товарного отчета отражается в стоимостном выражении остаток товаров на дату составления предыдущего товарного отчёта и поступление товаров и тары по сопроводительным документам. В расходной части товарного отчёта подсчитывается общая сумма расхода
товаров за отчётный период.
Инвентаризация проводится один раз в квартал.

Учёт товаров в бухгалтерии ведется по материально-ответственным лицам в стоимостном выражении, на складах – по наименованиям, сортам, количеству и цене товара в товарных книгах.
Товары учитываются по фактической себестоимости на инвентарном счёте 41 «Товары».

Списание товаров на реализацию проводится по средней себестоимости.

Выручка отражается в сумме, исчисленной в денежном выражении, равной величине поступления денежных средств и иного имущества (когда договором предусматривается оплата не денежными средствами) и (или) величине дебиторской задолженности.
Таким образом, ведение бухгалтерского учёта в организации соответствует нормам российского законодательства.
Как указано выше, организация не создает резервов на оплату отпусков и по сомнительным долгам, и это было вполне оправдано: при численности сотрудников в 5-6 человек в отпуск последовательно выходили по 1 сотруднику, что не создавало большой нагрузки на денежные средства организации. Однако, 
в связи с расширением  размеров организации и увеличением численности сотрудников, создание резервов для оплаты отпусков, по нашему мнению, становится актуальным для организации. 

К тому же в условиях утраты платёжеспособности, созданный ранее резерв мог бы обеспечить платежи по долговым обязательствам, и, возможно, ситуация не была так близка к банкротству.
3 БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЁТ РАСЧЁТОВ С ПОСТАВЩИКАМИ И ПОДРЯДЧИКАМИ В ООО «КБ ПРОДУКТ»

3.1 Документальное оформление расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации

Документальной основой взаимоотношений с поставщиками и подрядчиками является договор, в котором оговорены основные моменты сотрудничества: срок, предмет договора (договор поставки товара, договор на оказание услуг и проч.), порядок исполнения договора подрядчиком, и порядок и сроки оплаты заказчиком, возможность отсрочки платежа и сроки, спорные моменты, порядок действий в форс-мажорных обстоятельствах, реквизиты сторон и прочее. Договор составляется в 2 экземплярах и подписывается с обеих сторон, каждый экземпляр имеет одинаковую юридическую силу и хранится у обеих сторон. К договору могут  прилагаться дополнительные соглашения, акты приема-передачи имущества, акты выполненных работ и т.п.

При заключении договора и на его основании в программе 1С заводится карточка контрагента. Для этого открывается Меню: Справочники – Контрагенты (покупатели и поставщики) – Контрагенты. Заполняются все данные: ИНН , КПП, банковские реквизиты, адрес, телефон, ФИО директора, главного бухгалтера, а также отмечаем галочкой в поле «Поставщик», заполняется вкладка «договоры» (см. Рисунок 7 ).

Основными поставщиками товаров ООО «КБ Продукт» являются:

- ООО «Кигбаевский бекон»;

- ООО Зуринский мясокомбинат;

- ЗАО Иж Восток-Сервис;

- ООО Каменский мясокомбинат;

- ИП Радионова Ирина Александровна;

- ООО «Сириус»

- ЗАО Свинокомплекс
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Рисунок 7– Образец заполнения карточки поставщика в программе 1С

Подрядчиками  и поставщиками услуг: ООО «КБ Продукт»  являются:

- МУП г. Ижевска «Спецавтохозяйство по санитарной очистке города Ижевск» (вывоз ТБО);

- ООО «Роса» (дезинсекция, дератизация);

- Сарапульское РАЙПО (аренда);

- ООО «Перспектива» (аренда помещения);

-  ООО Издательский дом ТеКто-принт (производство рекламной продукции);

- ООО «Кедр-Консалтинг» (программное обеспечение и обслуживание);

- ФГУЗ «Центр гигиены и эпидемиологии в УР» (санитарное заключение о товаре, условиях деятельности, обучение сотрудников);

- ЗАО «ИТТ-Сервис» (поставка холодильного оборудования);

- ООО «ДИК Риэлт» (электромонтажные работы);

- ООО «Охранное предприятие Кондор» (услуги охраны объекта);

- ОАО «Гарант» (обслуживание кассовой техники);

- ООО «Региональный энергосбытовой комплекс» (поставка электроэнергии);

- МУП Ижводоканал (водоснабжение).


Первичные документы учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками  в организации:

- Товарно-транспортная накладная (форма 1-Т). Состоит из двух разделов: товарного и транспортного.
- Накладная (по форме поставщика);

- Счёт-фактура (приложение Г);

- Счёт (приложение Д);

- Доверенность по форме № М-2;

- Акт об установленном расхождении по количеству и качеству при приёмке товарно-материальных ценностей (форма № ТОРГ-2);

- Акт выполненных работ (форма №КС-2);

- Акт сверки расчётов (инвентаризации расчётов ИНВ 17);

Первичными документами при расчётах с поставщиками и подрядчиками  (по кассовым операциям) являются: 

- Платёжное поручение, 

- Выписка банка по счёту, 

- Расходный кассовый ордер (форма  КО-2) (при расчёте наличными), 

- Авансовый отчёт (при расчёте с поставщиком и подрядчиком  через подотчетное лицо).
Если товар получается на складе поставщика, материально-ответственное лицо (получатель) предъявляет доверенность и паспорт. 

Доверенность оформляется по форме № М-2. Учёт доверенностей как бланков строгой отчётности произво​дится по корешку доверенности, который хранится в бухгалтерии.

Доверенность содержит следующие реквизиты: номер и дату выдачи; срок действия (возможный срок получения и вывоза товара); - наименование и адрес плательщика и потребителя (получателя дове​ренности), а также банковские реквизиты плательщика; кроме того, указывается наименование поставщика (должность, фамилия, имя, отчество, сведения о паспорте материально ответственного лица, на имя которого выдастся доверенность); номер и дату документа, являющегося основанием для отпуска товаров.
Акт об установленном расхождении по количеству и качеству при приёмке товарно-материальных ценностей (форма № ТОРГ-2) составляется в необходимом количестве экземпляров и только на те товары, по которым установлены расхождения.
Первичными документами при расчёте с поставщиками являются: платёжное поручение, выписка банка по счёту, расходный кассовый ордер (при расчёте наличными), авансовый отчёт (при расчёте с поставщиком через подотчетное лицо).
Не всегда в организации заполнению первичных документов уделяется  должное внимание: вследствие того, что вся работа в бухгалтерии выполняется одним работником и высокой его занятости, встречаются не полностью заполненные документы первичного учёта, пропускаются реквизиты: встречаются накладные с незаполненными полями: ИНН, с отсутствием всех подписей должностных лиц, с отсутствием печатей. Это является грубым нарушением, поскольку без реквизитов подпись, печать документы не имеют юридической силы.

Среди изученных документов в организации выявлены следующие замечания:

- Нет разработанной и утвержденной формы акта взаимного зачёта встречных требований. Используются формы, полученные из различных источников, в том числе и от поставщиков.

Отсутствие печати организации на следующих документах:

- Накладная по форме поставщика № 132 от 17.05.2014 г. от ИП Радионова Ирина Александровна;

- Товарная накладная (Торг12) № 212 за 01.10.14г. от ООО Зуринский мясокомбинат;


Не заполненные реквизиты: ИНН, подпись должностного лица в следующих документах:

- Акт сверки расчётов № 3 с ООО «Кигбаевский бекон» от 01.04.2014 г.;

- Акт выполненных работ № 17 от ООО «Кедр-Консалтинг» от 16.01.2014.

Не оформленные должным образом счета-фактуры от поставщиков, а именно:

В счёте-фактуре  за руководителя и главного бухгалтера расписывается одно лицо:

- счёт-фактура № 2341  за 23.11.2014 от ЗАО «Иж Восток-Сервис».
Несогласован акт сверки с поставщиками и подрядчиками, а именно  акт сверки с ООО «Кигбаевский бекон» за 2013 г. 

 Товар от поставщиков поступает в организацию с сопроводительными документами: товарно-транспортной накладной, счётом-фактурой (см. приложение Г). При приёмке товара по количеству и качеству, при отсутствии  замечаний, на экземпляр поставщика ставится штамп предприятия. На основании этих первичных документов в программе заполняется документ «Поступление товара»:

Поступление товаров отражается документом «Поступление товаров». Данный документ можно найти в меню «Документы» - закладка «Учёт товаров, реализации».

Вид поступления обозначается как «Поступление от поставщика. В поле «Вход. Документ» отражается номер и дата первичного документа, предоставленного поставщиком. Если поставщик выставил счёт-фактуру, то следует поставить галочку напротив данного документа и заполнить его реквизиты (номер, дата) на основании первичного документа (см. рисунок 8).

В расчётах с поставщиками и подрядчиками чаще всего используется безналичная форма, оплата через расчётный счёт. Как правило, вместе со счётом-фактурой поставщиком (подрядчиком) выставляется счёт на оплату (Приложение Д), по реквизитам которого производится перечисление в банк (формируется платёжное поручение).
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Рисунок 8– Оформление документа «Поступление товаров» в программе 1С: 7.7

Платёжное поручение формируется в программе 1С, а затем выгружается в программу банк-клиент:
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Рисунок 9 – Оформление платёжного поручения в программе 1С


Формируемая банком выписка позволяет произвести сверку оплаченных поставщику сумм и ввести данные об оплате в систему 1С.


На основании банковской выписки вводится документ об оплате через меню: Журналы – Документы – банковские документы.
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Рисунок 10 – Банковская выписка в 1С


В целом постановка учёта и расчёта с поставщиками и подрядчиками соответствует требованиям нормативно правовой базы учёта и отчётности.
3.2 Синтетический и аналитический учет расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации
Аналитический учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт» организован по каждому отдельному поставщику и по виду договора. Кроме того, программа 1С позволяет получать отчеты в разрезах: по срокам оплаты (долгосрочная или краткосрочная задолженность); по расчетным документам, срок оплаты которых еще не наступил; по неоплаченным в срок расчетным документам; по неотфактурованным поставкам.
Регистрами аналитического учёта расчётов с поставщиками  и подрядчиками являются карточка счёта № 60, оборотно-сальдовая ведомость (машинограмма) по счёту № 60, отчет по задолженности поставщикам по срокам долга.

Учёт поступивших товаров на складе организации ведется в книге складского учёта по их количеству, наименованию, сортности и другим показателям.
Синтетический учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт» ведётся на активно-пассивном счете 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками».

К счёту 60, согласно утвержденного рабочего плана счетов открыты следующие субсчета:

60.01 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» 

60.02 «Расчёты по авансам выданным» 

60.04 «Неотфактурованные поставки» 


Учётными регистрами в программе 1С по расчётам с поставщиками и подрядчиками являются:

Журнал-ордер и ведомость по счёту 60 (машинограмма) (приложение Е);

Оборотно-сальдовая ведомость по счёту 60 (машинограмма)  (приложение Ж);

Анализ счёта (машинограмма)  (приложение И);

Журнал корреспонденции счетов по счёту 60 (машинограмма) (приложение К);

Карточка счёта 60 (машинограмма) (приложение Л);

Обороты по счёту 60(машинограмма)  (приложение М).

Общая схема учёта расчёта с поставщиками и подрядчиками в ООО КБ Продукт» бухгалтерии представлена на рисунке 11
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Рисунок 11 – Общая схема учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт»

Счёт 60 в ООО «КБ Продукт»  корреспондирует со следующими счетами:
На суммы предъявленных на оплату счетов поставщиков или
фактически поступившие товары и материалы, потребленные услуги и работы составляется бухгалтерская запись;

Д-т 07 «Оборудование к установке», 08 «Вложения во внеоборотные активы», 10 «Материалы», 41 «Товары», 25 К-т 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками».

Суммы налога на добавленную стоимость, выделенные в расчётных документах поставщика, отражаются записью:
Д-г 19 «Налог на добавленную стоимость по приобретённым
ценностям» (по соответствующим субсчетам); К-т 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками». В зависимости от условий договора поставщикам могут выдаваться авансы под поставку товаров, работ, услуг.

На суммы выданных авансов делают запись: Д-т 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками», субсчёт «Авансы выданные»
К-т 51 «Расчётные счета», 55 «Специальные счета в банках».

При закрытии расчётов с поставщиками и подрядчиками: 

Д-т 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» К-т 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками», субсчёт «Авансы выданные»

В ООО «КБ Продукт»  расчёты векселями не ведется.

Иногда у организации возникают претензии к поставщику, о чем было указано выше. 

Бухгалтерский учёт расчётов по претензиям поставщику ведется на бухгалтерском счёте 76 субсчет 2 «Расчёты по претензиям».

Компания имеет право выставить претензию поставщику:

- при несоблюдении условий договора поставщиком;

- при недостаче ТМЦ;

- при обнаружении арифметических ошибок в полученных от поставщика документах на товары (услуги, работы).

1. При несоблюдении условий договора к поставщику обычно применяются санкции: штрафы, пени, неустойки. На основании п.3 ст. 250 НК такие доходы (от получения пеней, штрафов, неустоек) признаются внереализационными и отражаются следующей проводкой:

Д-т 76-2 К-т 91-1 - начисление пеней, штрафов, неустоек, признанных поставщиком или присужденных в судебном порядке.

2. При приемке товара может быть обнаружена недостача или порча ценностей. Тогда в бухгалтерском учёте будут сделаны следующие записи.

Д-т 94 К-т 60 - учёт недостачи (порчи ТМЦ) в пределах величин по условиям договора

Д-т 76-2 К-т 60 - учёт недостачи (порчи ТМЦ) сверх величин по условиям договора

3. Если суд отказал покупателю в удовлетворении иска, списание производится следующим образом.

Д-т 94 К-т 76-2 - списание недостачи сверх величин по условиям договора.
4. Если суд счёл претензию обоснованной и вынес решение взыскать недостачу с поставщика, то реализация ТМЦ сторнируется

Д-т 62 К-т 90-1 сторно – списана реализация недостающих ТМЦ;

Д-т 90-2 К-т 41 сторно - списана себестоимость недостающих ТМЦ;

Д-т 90-3 К-т 68 сторно – НДС по реализованным недостающим ТМЦ сторнирован;

Д-т 62 К-т 76-2 - учтена сумма претензии

Д-т 76-2 К-т 51 (50) – сумма претензии погашена

Д-т 94 К-т 41 - списание недостающих ТМЦ.

Еще частный случай в учёте расчётов с поставщиками, если товар поступил, а сопроводительные документы – нет, или неверные – так называемые неотфактурованные поставки. В данном случае в организации делаются следующие проводки:

Дебет 41 (10) Кредит 60, субсчет "Неотфактурованные поставки"
- принята к учёту неотфактурованная поставка по рыночной цене;

сторно Дебет 41 (10) Кредит 60, субсчёт "Неотфактурованные поставки"
- сторнированы ранее учтённые суммы по неотфактурованным поставкам при получении документов поставщика;

Дебет 41 (10) Кредит 60 - отражена стоимость материально-производственных запасов в соответствии с документами поставщика;

Дебет 19 Кредит 60 - выделен НДС;

Дебет 68, субсчёт "НДС" Кредит 19 - НДС принят к вычету;

Дебет 60 Кредит 51 - оплачена поставка.

Для контроля за состоянием расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации производится инвентаризация.

Полная инвентаризация расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации производится 1 раз в год, в конце года, в составе общей инвентаризации расчётов (с поставщиками и подрядчиками, прочими дебиторами и кредиторами, покупателями и заказчиками, подотчетными лицами, персоналом организации). Частичная инвентаризация по отдельным поставщикам, договорам производится по мере необходимости.

При инвентаризации расчётов с поставщиками и подрядчиками проверке подвергается счёт 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» по товарно-материальным ценностям, оплаченным, но находящимся в пути. Необходимо проверить по заключенным с поставщиками таких ценностей договорам, когда происходит момент перехода права собственности на эти товарно-материальные ценности.

Проверке подлежат также расчёты с поставщиками по неотфактурованным поставкам (поставкам товарно-материальных ценностей без сопроводительных документов). Необходимо проверить наличие приказа руководителя предприятия на оприходование конкретно этих поставок и (или) наличие номенклатуры-ценника с установлением цены на подобные товарно-материальные ценности, а также сам факт оприходования поставок.


 При инвентаризации распечатывается журнал-ордер (машинограмма) по счёту, оборотно-сальдовая ведомость (машинограмма) по счёту с развернутым сальдо. При инвентаризации по отдельным организациям формируются акты сверки.

         Если при инвентаризации выявлена задолженность с истекшим сроком исковой давности, то она списывается с баланса организации:
Дебет 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками»,
Дебет счёта 76 «Расчёты с разными дебиторами и кредиторами», Кредит счёта 91-1 «Прочие доходы и расходы» — списана кредиторская задолженность.
По результатам инвентаризации расчётов с поставщиками и прочими дебиторами и кредиторами оформляется акт инвентаризации, который хранится  в архиве организации 5 лет.
Таблица 3.1 – Выписка из журнала хозяйственных операций учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт»

	№ п/п
	Содержание хозяйственной

операции
	Сумма,. руб.
	Корреспонденция счётов
	Документы на основании которых произведены бух. записи

	
	
	
	Дебет
	Кредит
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Поступление на склад  свиного отруба от ООО «Кигбаевский бекон»
	18500,00
	41.1
	60.1
	Товарно-транспортная накладная № 187 от 05.05.2014 г.,

	2
	Учтён НДС, согласно счёту-фактуре, подлежащий уплате поставщику
	1850,00
	19.1
	60.1
	Счёт-фактура, книга покупок

	3
	Зачтён НДС за товар
	1850,00
	68.2
	19.1
	Бухгалтерская справка

	4
	Оплачено ООО «Кигбаевский бекон» за товар по накладной № 187
	20350,00
	60.1
	51
	Счёт на оплату, платёжное поручение, выписка банка

	5
	Оплачен аванс ЗАО «Свинокомплекс» 
	12000,00
	51
	60.2
	Счёт на оплату, платежное поручение, выписка банка

	6
	Принят к оплате счёт за электроэнергию от ООО «Региональный энергосбытовой центр»
	13027,00
	26
	60.1
	Счёт, счет-фактура


Продолжение таблицы 3.1
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	7


	Оприходовано холодильное оборудование к установке, поступившее от ИТТ-Сервис по накладной № 16 от 17.05.2014 г.
	68000,00
	07
	60.1
	Товарная накладная № 16 от 17.05.2014 г.

	8
	Начислен НДС на стоимость поступившего оборудования
	12240,00
	19
	60.1
	Счёт-фактура, книга покупок

	9


	Предъявлена претензия поставщику о несоответствии количеству поступившего товара по накладной № 81 от 21.05.14 г.
	1040,00
	76.2
	60.1
	Накладная №18 от 21.05.14г., акт об установленном расхождении №1 от 21.05.12, претензионное письмо от 21.05.12

	10


	Поступили денежные средства на расчётный счёт от поставщика по признанной претензии
	1040,00
	51
	76.2
	Выписка банка

	11
	Поступили товары без сопроводительных документов
	6000,00
	41.1
	60.4
	-

	12
	Сторнирована неотфактурованная поставка при поступлении документов от поставщика


	6000,00
	сторно 41.1
	сторно 60.4
	Накладная, акт, справка-расчёт

	12
	Произведен взаимозачет с поставщиком 
	30000,00
	60.1
	62.1
	Заявление, акт о взаимозачёте

	13
	Списан остаток кредиторской задолженности перед ЗАО Иж Восток-Сервис по истечении срока давности
	1205,00
	60.1
	91.1
	Приказ руководителя, заключение юриста, акт на списание кредиторской задолженности

	14
	Услуги подрядчиков, отнесенные в расходы на продажу
	2650,00
	44
	60.1
	Акт выполненных работ 

	15
	Оплачена сумма подрядчику за работы по прокладке кабеля из кассы
	6220,00
	60.1
	50
	Расходный кассовый ордер (КО-2), акт выполненных работ

	16
	Погашена недостача товаров (в пределах норм естественной убыли), выявленная при их приемке
	685,00
	44
	60.1
	Акт выявленной недостачи, справка-расчёт


Таким образом, в целом бухгалтерский учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт» организован в соответствии с законодательством, дает полные сведения о состоянии расчётов, позволяет в любое время провести анализ задолженности поставщикам в разрезах времени оплаты, времени возникновения, определенных поставщиков или договоров, неотфактурованных поставок и проч.

Однако, ведение бухгалтерского учёта в организации одним лицом имеет минусом недостаточный контроль за правильностью ведения учёта, полноты заполнения первичных документов, что приводит к ошибкам, которые долгое время могут быть не выявлены, появление в организации документов, не имеющим юридическую силу. Это имеет особое значение при работе со счетами-фактурами, когда не правильно оформленная счёт-фактура не является основанием для налогового вычета по НДС. Например счёт-фактура № 2341  за 23.11.2014 от ЗАО «Иж Восток-Сервис», где стоит подпись одного человека и за главного бухгалтера, и за руководителя организации.  Подобные ошибки оборачиваются финансовыми потерями для организации.    

3.3 Совершенствование учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками  в организации
Изучив постановку бухгалтерского учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт», мы видим, что основная проблема и источник ошибок в учёте связан с первичной документацией: неверное заполнение всех реквизитов, и недостаточная проверка со стороны  главного бухгалтера приводит не только к утрате юридической силы отдельных накладных (например, отсутствие печати организации на документах: Накладная по форме поставщика № 132 от 17.05.2014 от ИП Радионова Ирина Александровна; Товарная накладная (Торг12) № 212 за 01.10.14 от ООО Зуринский мясокомбинат), но и к финансовым потерям, если нарушения допущены при заполнении счетов-фактур (например счёт-фактура № 2341  за 23.11.2014 от ЗАО «Иж Восток-Сервис», где стоит подпись одного человека и за главного бухгалтера, и за руководителя организации). В связи с тем, что главный бухгалтер единолично ведет учёт и отчетность на всех участках, а прием дополнительного сотрудника ввиду затруднительного финансового положения  невозможен, несмотря на рост объёма работы, рекомендуется делегировать часть обязанностей главного  бухгалтера материально-ответственным лицам и директору. В частности, рекомендуется разделить функцию контроля: материально-ответственное лицо должно проверить правильность заполнения всех накладных от поставщика до поступления их в бухгалтерию. Главный  бухгалтер на месте также будет проверять правильность заполнения по мере возможности, и этот двойной контроль должен снизить вероятность ошибок в первичной документации. 

Многие реквизиты в счёте-фактуре и первичном документе (например, накладной) дублируются. С целью уменьшения объёмов документооборота и рационализации учёта рекомендуется  ввести в использование в организации универсальный передаточный документ (Приложение М). Универсальный передаточный документ (УПД) – это документ, подтверждающий факт свершения хозяйственной операции и объединяющий в себе счёт-фактуру и первичный документ [17].
Универсальный передаточный документ содержит все реквизиты, которые есть в счёте-фактуре. Кроме того, в нем есть строки и графы, в которых необходимо указать код товара, услуги по КВЭД или ОКУН, а также информацию о транспортировке и передаче груза и прочее. Налогоплательщик также имеет право вносить в форму иные показатели, необходимые для заполнения согласно осуществляемому им виду деятельности. Удаление обязательных реквизитов из документа строго воспрещается. 
На основании универсального передаточного документа можно вести бухучёт, списать затраты по налогу на прибыль, а также заявить налоговый вычет по НДС. Такое объединение функций вполне логично и закономерно, так как надлежаще оформленные первичные учётные документы необходимы не только для бухгалтерского, но и для налогового учёта [52].
Существует два варианта возможного использования УПД. Первый из них заключается в том, что документ применяется в качестве замены счёта-фактуры, а также накладной или акта. В этом случае он будет выполнять, в том числе, и функции документа для расчета по НДС. Такому документу, в специально отведенном в нем месте (в верхнем левом углу бланка), присваивается статус 1. Однако подавать такой документ в электронном виде пока нет возможности.

Второй вариант использования УПД состоит в замене им только накладной или акта. В таком случае с помощью такого документа признаются только расходы в налоговом учете. Для расчёта по НДС необходимо заполнять обычный счёт-фактуру. В таком варианте использования УПД присваивается статус 2. Передача такого документа в электронном виде возможна. Универсальный передаточный документ подписывается руководителем предприятия (организации), его главным бухгалтером или индивидуальным предпринимателем, а также лицами, ответственными за отгрузку (получение) товарно-материальных ценностей.
В ООО «КБ Продукт» отсутствует журнал учёта договоров, все договоры учтены в карточке контрагента в программе 1С. Заполнение и ведение этого журнала предлагается возложить на директора организации. 
Для усовершенствования бухгалтерского учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками ООО «КБ Продукт» также можно порекомендовать ввести в оборот собственные векселя и использовать их при расчётах с поставщиками и подрядчиками. Выданный собственный вексель является обеспечением и подтверждением обязательства, которое даёт организации право на отсрочку платежа. При использовании вексельных расчётов собственными векселями фактически организация рассчитается с контрагентом, когда погасит свой вексель, т.е. оплатит его. Также задолженность организации будет погашена, если контрагент передает вексель третьему лицу (другому контрагенту). В таблице 3.2  представлена схема бухгалтерских проводок при операциях с собственными векселями.

Таблица 3.2 - Рекомендуемая схема бухгалтерских проводок при расчётах с  поставщиками и подрядчиками собственными векселями 

	Содержание хозяйственной операции
	Документ-основание
	Дебет
	Кредит

	Отражена задолженность перед поставщиком (подрядчиком)
	Договор, акт выполненных работ
	41
	60.1

	Отражена сумма НДС, предъявленная подрядчиком
	Счёт-фактура, УПД
	19
	60.1

	Принят к вычету предъявленный НДС
	Счёт-фактура, УПД
	68.2
	19

	Отражена передача собственного векселя поставщику (подрядчику)
	Акт приема-передачи векселя, копия векселя
	60.1
	60.3

	Оплачен собственный вексель
	Выписка банка, платёжное поручение
	60.3
	51


Представим выявленные недостатки и пути их устранения в таблице 3.3
Таблица 3.3 – Выявленные недостатки бухгалтерского учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками и пути их устранения в ООО «КБ Продукт»
	Выявленные недостатки
	Предприятия по их устранению

	1
	2

	1.Ошибки в оформлении первичных документов: отсутствие реквизитов ИНН, печать организации, подпись руководителя и главного бухгалтера сделана одним лицом
	1.Делегирование функции проверки первичных документов по учёту расчётов с поставщиками и подрядчиками материально-ответственному лицу (кладовщику);

2.Введение в оборот универсального передаточного документа (УПД)

	2.Отсутствие разработанной и утвержденной формы акта взаимного зачёта встречных требований. 

	Разработать и утвердить форму акта взаимного зачёта встречных требований.


Продолжение таблицы 3.3
	1
	2

	3. Не согласован акт сверки с поставщиками и подрядчиками (например: акт сверки с ООО «Кигбаевский бекон» за 2013 г.)
	1. Акт сверки согласовать.

2.Делегировать функции проверки первичных документов по учёту расчетов с поставщиками и подрядчиками материально-ответственному лицу (кладовщику).

	4.Не используется вексельная форма расчётов с поставщиками и подрядчиками
	1.Использовать вексельную форму расчётов, рекомендуемые корреспонденции представлены в таблице 12.
2.Открыть субсчёт 60.3 «Векселя выданные»


Таким образом, в целом при правильно поставленном в организации бухгалтерском учёте расчётов с поставщиками и подрядчиками существуют недочеты, связанные с перегруженностью главного бухгалтера, в результате чего возникают ошибки при оформлении первичной документации, что может привести к потере документами юридической силы, предупреждениям и штрафам со стороны контролирующих органов и другим финансовым потерям. Поэтому задачами совершенствования учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками является разгрузка главного  бухгалтера и упрощение документооборота. Поэтому среди рекомендаций были делегирование функции проверки первичных документов по учёту расчётов с поставщиками и подрядчиками материально-ответственному лицу (кладовщику),  введение в документооборот универсального передаточного документа, совмещающего функции нескольких документов, что сэкономит время на заполнении одинаковых реквизитов и уменьшит общую нагрузку на документооборот.

В организации отсутствует разработанная и утвержденная формы акта взаимного зачёта встречных требований. Используются формы, полученные из различных источников, в том числе и от поставщиков. Рекомендовано разработать и утвердить форму акта взаимного зачёта встречных требований.

Также с целью совершенствования учёта расчётов рекомендовано ввести расчёты собственными векселями организации, с этой целью открыть в плане счетов субсчёт 60.3 «Векселя выданные».

4 АНАЛИЗ РАСЧЁТОВ С ПОСТАВЩИКАМИ И ПОДРЯДЧИКАМИ, КАК СОСТАВНОЙ ЧАСТИ КРЕДИТОРСКОЙ ЗАДОЛЖЕННОСТИ ООО «КБ ПРОДУКТ»
4.1 Понятие, цели и задачи анализа кредиторской задолженности в организации 

Как правовая категория кредиторская задолженность — это определенная часть имущества предприятия, которая представляется как предмет обязательственных правоотношений между организацией и ее кредиторами. 

Экономическая составляющая включает в себя часть имущества предприятия (обычно, денежные средства) и ТМЦ.

В результате, кредиторская задолженность имеет двойственную юридическую природу: во-первых, как часть имущества она принадлежит предприятию на праве владения или даже на праве собственности относительно полученных заимообразно денег или вещей; как объект обязательственных правоотношений она представляет собой долги предприятия перед кредиторами, то есть лицами, уполномоченными на истребование или взыскание от организации указанной части имущества  [24, с.466].
Таким образом, кредиторская задолженность является одним из источников заёмных средств организации, и представляет собой сумму краткосрочных обязательств перед поставщиками, работниками по оплате труда, бюджетом и других финансовых обязательств. Она возникает, как правило, вследствие существующей системы расчётов между организациями, когда долг одной организации другой погашается по истечении определенного периода, и в тех случаях, когда организация сначала отражает у себя в учёте возникновение задолженности, а по истечении определенного времени погашает ее. Кроме того, кредиторская задолженность является следствием несвоевременного выполнения организацией своих обязательств. 
Кредиторская задолженность служит источником формирования имущества организации и является до известной степени достаточно выгодным источником, поскольку, по сравнению с кредитами банков, зачастую бывает бесплатной для предприятий в рамках сроков, указанных в договорах поставки. Поэтому грамотное использование и управление кредиторской задолженностью, в том числе и товарным кредитом поставщиков, является важной задачей экономистов и бухгалтеров.

Объём, качественный состав и движение кредиторской задолженности характеризуют состояние платёжной дисциплины, которая в свою очередь свидетельствует о степени стабильности финансового состояния  организации.
К непосредственным задачам анализа кредиторской задолженности относятся следующие:

-   определение структуры кредиторской задолженности по срокам погашения, по виду задолженности, по степени обоснованности задолженности;

-   определение состава и структуры просроченной  кредиторской задолженности, ее доли в общем объёме задолженности;

-   выявление структуры данных по поставщикам по неоплаченным  расчетным документам, поставщикам по просроченным векселям, поставщикам по полученному коммерческому кредиту, установление их целесообразности и законности;

-   выявление объёмов и структуры задолженности по векселям, по претензиям, по выданным и полученным авансам, по страхованию имущества и персонала, задолженности, возникающей вследствие расчётов с другими дебиторами и кредиторами, задолженности по банковским кредитам и др., определение причин их возникновения и возможных путей устранения;
-   определение правильности использования банковских ссуд;

-  выявление неправильного перечисления или получения авансов и платежей по бестоварным счетам и т.п. операциям;

·   определение правильности расчётов с работниками по оплате труда, с поставщиками и подрядчиками, с другими дебиторами и кредиторами и выявление резервов погашения имеющейся задолженности по обязательствам перед кредиторами, а также возможностей выплаты долгов (посредством денежных или неденежных расчётов, взаимозачетов).

- контроль за соблюдением кассовой и платёжно-расчётной дисциплины.
Анализ проводится по данным аналитического учёта расчётов с поставщиками и прочими кредиторами. 


В настоящем исследовании особое внимание в анализе кредиторской задолженности уделим анализу расчётов с поставщиками и подрядчиками. 
Документальное обеспечение анализа представлено формами бухгалтерской отчётности ООО «КБ Продукт»: Формой №1 Бухгалтерский баланс и пояснений к нему, регистрами аналитического учёта: оборотно-сальдовой ведомостью (машинограмма) по счёту 60,отчету по задолженности поставщикам по срокам долга, карточкой счета 60.

4.2 Анализ структуры, динамики и движения кредиторской задолженности в организации

Общее представление о состоянии кредиторской задолженности, движении и структуре выясним, проанализировав показатели в таблице 12, из которой видно, что в период с 2012 по 2013 годы размер кредиторской задолженности несколько снизился, а в 2014 году - возрос в 10,2 раза по отношению к 2013 году и составил 1804 тыс. руб.

Сокращение кредиторской задолженности в 2013 году произошло главным образом за счет сокращения объема задолженности поставщикам и подрядчикам – на 33 тыс. руб.


Таблица 4.1- Анализ состава, структуры и динамики кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»

	Кредиторская задолженность
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	Отклонения (+; -)

	
	
	
	
	2013г к 2012г
	2014г к 2013г

	
	сумма

тыс. руб.
	уд. вес,

%
	сумма

тыс. руб.
	уд. вес,

%
	сумма

тыс. руб.
	уд. вес,

%
	+/-
тыс. руб.
	темп роста,  %
	+/-
тыс. руб.
	темп роста,  %

	Задолженность поставщикам и подрядчикам
	133
	66,8
	100
	55,6
	1605
	89,0
	-33
	75,2
	1505
	1605,0

	Задолженность покупателям и заказчикам
	3
	1,5
	9
	5,0
	24
	1,3
	6
	300,0
	15
	266,7

	Задолженность бюджету
	18
	9,0
	22
	12,2
	83
	4,6
	4
	122,2
	61
	377,3

	Задолженность соц. фондам
	20
	10,1
	22
	12,2
	34
	1,9
	2
	110,0
	12
	154,5

	Задолженность по оплате труда
	24
	12,1
	26
	14,4
	45
	2,5
	2
	108,3
	19
	173,1

	Задолженность по исполнительным листам
	1
	0,5
	0
	0,0
	1
	0,1
	-1
	0,0
	1
	-

	Прочая кредиторская задолженность
	0
	0,0
	1
	0,6
	12
	0,7
	1
	-
	11
	1200,0

	Итого кредиторская задолженность
	198
	100,0
	180
	100,0
	1804
	100,0
	-19
	90,5
	1624
	1002,2



В 2014 году задолженность поставщикам и подрядчикам увеличилась более чем в 16 раз и составила 1605 тыс. руб.


Остальные статьи кредиторской задолженности также значительно возросли в 2014 году: задолженность перед покупателями – в 2,7 раз, и составила 24 тыс. руб., задолженность бюджету – в 3,8 раз и составила 83 тыс. руб., задолженность перед персоналом по оплате труда – в 1,7 раз и составила 45 тыс. руб.


Представим структуру кредиторской задолженности на рисунке 12.
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Рисунок  12– Структура кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»

Структура кредиторской задолженности также претерпела изменения. Основную долю в структуре кредиторской задолженности занимает задолженность поставщикам и подрядчикам, причём в  2012 году она составила 66,8%, в 2013 году – 55,6% и в 2014 году – 89,0%.


Второе место в структуре задолженности в 2012 и 2013 года занимала задолженность персоналу.


Прочая кредиторская задолженность возросла в 2014 году в 12 раз и составила 12 тыс. руб.

Таблица 4.2- Анализ кредиторской задолженности по срокам образования за 2013 г. 

	№п/п
	Статьи 
	Всего на конец периода, тыс.руб.
	В том числе по срокам образования

	
	
	
	до 1 месяца
	от 1 до 3 месяцев
	от 3 до 6 месяцев
	от 6 месяцев до года
	более 1 года

	1
	Кредиторская задолженность, в том числе:
	180
	165
	13
	2
	-
	-

	2
	Задолженность поставщикам и подрядчикам
	100
	88
	12
	-
	-
	-

	3
	Задолженность покупателям и заказчикам
	9
	9
	-
	-
	-
	-

	4
	Задолженность бюджету
	22
	20
	-
	2
	-
	-

	5
	Задолженность соц. фондам
	22
	22
	-
	-
	-
	-

	6
	Задолженность по оплате труда
	26
	26
	-
	-
	-
	-

	7
	Задолженность по исполнительным листам
	0
	-
	-
	-
	-
	-

	8
	Прочая кредиторская задолженность
	1
	-
	1
	-
	-
	-



Как видно, основная часть кредиторской задолженности в конце 2013 года была сроком до 1 месяца, менее 10% задолженности со сроком от 1 до 3 месяцев и 2 тыс. руб., что менее 1% - со сроком погашения от 3 до 6 месяцев.


Причем, задолженность от 1 до 3 месяцев образована задолженностью поставщикам и подрядчикам в сумме 12 тыс. руб., и прочая кредиторская задолженность в сумме 1 тыс. руб.

Таблица 4.3 - Анализ кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт» по срокам образования за 2014 г. 
	№ п/п
	Статьи 
	Всего на конец периода, тыс.руб.
	В том числе по срокам образования

	
	
	
	до 1 месяца
	от 1 до 3 месяцев
	от 3 до 6 месяцев
	от 6 месяцев до года
	более 1 года

	1
	Кредиторская задолженность, в том числе:
	1804
	708
	472
	333
	291
	-

	2
	Задолженность поставщикам и подрядчикам
	1605
	580
	422
	312
	291
	-

	3
	Задолженность покупателям и заказчикам
	24
	19
	5
	-
	-
	-

	4
	Задолженность бюджету
	83
	47
	27
	9
	-
	-

	5
	Задолженность соц. фондам
	34
	16
	18
	-
	-
	-

	6
	Задолженность по оплате труда
	45
	45
	-
	-
	-
	-

	7
	Задолженность по исполнительным листам
	1
	1
	-
	-
	-
	-

	8
	Прочая кредиторская задолженность
	12
	-
	-
	12
	-
	-



Представим структуру и динамику кредиторской задолженности в соответствии со сроками образования на рисунке 13.
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Рисунок 13 - Динамика и структура кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»  по срокам образования

         Из данных таблиц 4.1, 4.2 и рисунка 13 видно, что общая структура по срокам образования задолженности резко изменилась, значительно ухудшилась в 2014 году: резко увеличился объём самой кредиторской задолженности, а также возросла доля неоплаченной, в том числе долгосрочной задолженности. Если в 2013 году задолженность, образованная от 1 до 3 месяцев составляла 2 тыс. руб., а задолженности, образованной от 3 до 6 месяцев, не было вообще, то в 2014 году задолженность  сроком от 1 до 3 месяцев возросла до 472 тыс. руб. и возникла задолженность сроком от 3 до 6 месяцев в размере 291 тыс. руб.   
Учитывая тот факт, что по договорам поставки длительность отсрочки оплаты не превышает 15 дней, сформировалась большая сумма просроченной задолженности, которая может повлечь за собой санкции и обращения в суд со стороны поставщиков и подрядчиков.

Рассмотрим структуру задолженности поставщикам и подрядчикам ООО «КБ Продукт» по поставщикам на конец 2014 года.

Таблица 4.4 - Структура кредиторской задолженности поставщикам на конец 2014 г.
	Наименование 
	Сумма, тыс. руб.
	Доля, %

	ООО «Кигбаевский бекон»
	1422
	88,6

	ЗАО Иж Восток-Сервис
	15
	0,9

	ЗАО Свинокомплекс
	8
	0,5

	ИП Радионова Ирина Александровна
	25
	1,6

	ООО «Перспектива»
	29
	1,8

	ООО «Кедр-Консалтинг»
	11
	0,7

	ООО «Охранное предприятие Кондор»
	20
	1,2

	ООО «Региональный энергосбытовой комплекс» 
	59
	3,7

	МУП Ижводоканал
	16
	1,0

	Итого
	1605
	100,0


Основная часть задолженности поставщику товаров – ООО «Кигбаевский бекон»
- 88,6%, что в сумме составляет 1422 тыс. руб. Доля задолженности ООО «Региональный энергосбытовой комплекс» составила 3,7%, или  59 тыс. рублей. Доля задолженности остальным поставщикам и подрядчикам не значительна, и не превышает 6% в общей сложности.

Рассмотрим в таблице 16 движение кредиторской задолженности наиболее крупного поставщика и кредитора – ООО «Кигбаевский бекон».
Таблица 4.5 – Движение задолженности поставщику ООО «Кигбаевский бекон» за 2014 г.
	Месяц
	Сумма полученных  товаров, тыс. руб.
	Сумма оплат, тыс. руб.
	Не оплаченный объём отгрузки, %
	Нарастание задолженности за месяц, тыс. руб.
	Задолженность нарастающим итогом

	Остаток задолженности на начало 2014 года
	
	

	Январь
	36
	72
	-100,0
	-36
	-18

	Февраль
	55
	52
	5,5
	3
	-15

	Март
	82
	80
	2,4
	2
	-13

	Апрель
	269
	128
	52,4
	141
	128

	Май
	282
	160
	43,3
	122
	250

	Июнь
	266
	106
	60,2
	160
	410

	Июль
	280
	165
	41,1
	115
	525

	Август 
	245
	92
	62,4
	153
	678

	Сентябрь
	247
	84
	66,0
	163
	841

	Октябрь
	272
	103
	62,1
	169
	1010

	Ноябрь
	239
	30
	87,4
	209
	1219

	Декабрь
	238
	35
	85,3
	203
	1422

	Итого
	2511
	1107
	55,9
	1404
	1422


Из данных таблицы  4.5  видно, что задолженность ООО «КБ Продукт» перед ООО «Кигбаевский бекон» нарастала в течение 2014 года, причем начиная со 2 квартала, в первом квартале объём поставок был небольшим, и отгрузка оплачивалась полностью в течение месяца. Начиная с апреля-месяца объём поставок значительно увеличился, а объём неоплаченной отгрузки стал резко возрастать, так что в ноябре – декабре она составляла  более 80%. Таким образом, не оплаченный объём отгрузки к концу 2014 года составил 55,9% от общей суммы поставки продукции.

Итак, по результатам изучения динамики и структуры кредиторской задолженности, и задолженности поставщикам и подрядчикам, как составной ее части, выяснилось, что последняя составляет основную часть кредиторской задолженности ООО «КБ Продукт». В 2014 году отмечено резкое нарастание кредиторской задолженности, главным образом задолженности поставщикам и подрядчикам, причем растёт доля просроченной задолженности. Основной поставщик-кредитор – ООО «Кигбаевский бекон», поставляющий товарную продукцию ООО «КБ Продукт». К концу 2014 года задолженность перед ним составила 1422 тыс. руб., что составляет 55,9% от общей суммы поставленных товаров.

4.3 Анализ оборачиваемости кредиторской задолженности в организации
Оборачиваемость кредиторской задолженности (accounts payable turnover ratio) – показатель скорости оплаты предприятием собственной задолженности перед поставщиками и подрядчиками.  Коэффициент  показывает,  сколько раз (как правило, за год) предприятие погасило среднюю величину своей кредиторской задолженности. Чем выше значение данного коэффициента, тем более высокая скорость оплаты долгов перед кредиторами организации.
Коэффициент связан, прежде всего, с кредитным риском (риском невозврата взятого кредита) и поэтому его оценка косвенно оценивает ликвидность и платёжеспособность предприятия. 
В теории коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности  (Окз) вычисляется как отношение выручки от реализации к средней за период величине кредиторской задолженности:

Окз = В / ((КЗнп + КЗкп) / 2), где КЗнп, КЗкп - кредиторская задолженность на начало и конец периода.

Период оборота кредиторской задолженности (Покз) рассчитывается по формуле:

Покз = Тпер / Окз   или   Покз = ((КЗнп + КЗкп) / 2) / В * Тпер,  

где Тпер - продолжительность периода в днях (месяц, квартал или год в днях).
Период оборота кредиторской задолженности характеризует среднюю продолжительность отсрочки платежей, предоставляемой предприятию поставщиками. Чем он больше, тем активнее предприятие финансирует текущую производственную деятельность за счёт непосредственных участников производственного процесса (за счёт использования отсрочки оплаты по счетам, нормативной отсрочки по уплате налогов и т.д.).
На западе также пользуются немного модифицированной формулой: отношение величины кредиторской задолженности к выручке, умноженное на 365 дней [26]. Величина кредиторской задолженности берётся на конец периода, так как обычно оценивается в динамике:

Окз = (Кредиторская задолженность / Выручка нетто) х 365
Анализ оборачиваемости кредиторской задолженности позволяет судить о рациональности величины годового оборота средств в расчётах, выявить резервы ускорения оборачиваемости денежных средств, возможности увеличения их притока в кассу и на расчётные счета предприятия.

Далее в таблице 4.6 проанализируем показатели оборачиваемости кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт».
Таблица 4.6 - Анализ показателей оборачиваемости кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»
	Показатели
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	Изменения 2014г.,±
	Темп роста 2014г., %

	
	
	
	
	от 2013г.
	от 2012г.
	к 2013г.
	к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Выручка от продажи товаров, работ, услуг,  тыс.руб.
	2212
	2611
	5266
	2655
	3054
	201,7
	238,1


Продолжение таблицы 4.6
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Среднегодовая кредиторская задолженность, тыс.руб.


	188,5
	190
	993
	803
	804,5
	522,6
	526,8

	Коэффициент оборачиваемости КЗ, количество оборотов
	11,7
	13,7
	5,3
	-8,4
	-6,4
	38,6
	45,3

	Продолжительность 1 оборота, дн.
	31,1
	26,6
	68,8
	42,3
	37,7
	259,1
	221,3

	Отношение средней величины кредиторской задолженности к выручке от реализации, %
	8,5
	7,3
	18,9
	11,6
	10,4
	259,1
	221,8


Таким образом, оборачиваемость кредиторской задолженности резко снизилась в 2014 году по сравнению с 2012 и 2013 годами, более чем в 2 раза и составила в 5,3 оборота. Продолжительность оборота, напротив, возросла более чем в 2 раза и составила 69 дней. Также отмечен резкий рост отношения средней величины кредиторской задолженности к выручке от реализации, если в 2012 и 2013 годах она составляла соответственно 8,5 и 7,3%, то в 2014 году возросла до 18,9%.

Определим влияние факторов на коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности в 2014 году (отчетный период) по сравнению с 2013 годом (базовый период) методом цепных постановок.

Представим формулу расчета коэффициента оборачиваемости в виде модели:
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, где Коб – коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности, выр – выручка от продаж, 
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- средний размер задолженности поставщикам и подрядчикам, 
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 - средний размер задолженности  бюджету, 
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- средний размер задолженности  страховым фондам, 
[image: image30.wmf]ОТ

 - средний размер задолженности  по оплате труда сотрудникам, 
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 - средний размер задолженности  по исполнительным листам, 
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 - средний размер прочей задолженности.

Таблица 4.7 – Расчет влияния факторов на коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.

	1
	2
	3

	1. Выручка от продажи товаров, работ, услуг, тыс. руб.
	2611
	5266

	2. Средний размер задолженности поставщикам и подрядчикам, тыс. руб.
	116,5
	852,5

	3. Средний размер задолженности  покупателям, тыс. руб.
	5,5
	16

	4. Средний размер задолженности  бюджету, тыс. руб.
	20
	52,5

	5. Средний размер задолженности  страховым фондам, тыс. руб.
	21
	28

	6. Средний размер задолженности  по оплате труда сотрудникам, тыс. руб.
	25
	35,5

	7. Средний размер задолженности  по исполнительным листам, тыс. руб.
	0
	0,5

	8. Средний размер прочей задолженности, тыс. руб.
	0,5
	6,5

	9. Коэффициент оборачиваемости (стр.1/(стр.2+стр.3+стр.4+стр.5+стр.6+стр.7+стр.8)
	13,9
	5,3

	10.Условный показатель оборачиваемости №1 (стр.1. гр.3/(стр.2. гр.2+стр.3.гр.2.+ стр.4. гр.2+стр.5.гр.2+стр.6.гр.2+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	27,94

	11.Условный показатель оборачиваемости №2 (стр.1. гр.3/(стр.2. гр.3+стр.3.гр.2.+ стр.4. гр.2+стр.5.гр.2+стр.6.гр.2+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,70

	12.Условный показатель оборачиваемости №3 (стр.1. гр.3/(стр.2. гр.3+стр.3.гр.3.+ стр.4. гр.2+стр.5.гр.2+стр.6.гр.2+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,63

	13.Условный показатель оборачиваемости №4 (стр.1. гр.3/(стр.2. гр.3+стр.3.гр.3.+ стр.4. гр.3+стр.5.гр.2+стр.6.гр.2+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,44

	14.Условный показатель оборачиваемости №5 (стр.1. гр.3/ (стр.2. гр.3+стр.3.гр.3.+ стр.4. гр.3+стр.5.гр.3+стр.6.гр.2+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,40

	15.Условный показатель оборачиваемости №6 (стр.1. гр.3/ (стр.2. гр.3+стр.3.гр.3.+ стр.4. гр.3+стр.5.гр.3+стр.6.гр.3+ +стр.7.гр.2+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,35

	16.Условный показатель оборачиваемости №7 (стр.1. гр.3/ (стр.2. гр.3+стр.3.гр.3.+ стр.4. гр.3+стр.5.гр.3+стр.6.гр.3+ +стр.7.гр.3+стр.8. гр. 2)
	Х
	5,34

	17. Отклонение коэффициента оборачиваемости
	Х
	-8,6

	18. Отклонение за счёт изменения выручки, стр.10.гр.3-стр.9 гр.2
	Х
	14,04

	19. Отклонение за счёт изменения задолженности поставщикам, стр.11 гр.3 – стр.10 гр.3


	Х
	-22,24



Продолжение таблицы 
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	20. Отклонение за счёт изменения задолженности покупателям, стр.12 гр.3 – стр.11 гр.3
	Х
	-0,06

	21. Отклонение за счёт изменения задолженности бюджету, стр.13 гр.3 – стр.12 гр.3
	Х
	-0,19

	22. Отклонение за счёт изменения задолженности социальным фондам, стр.14 гр.3 – стр.13 гр.3
	Х
	-0,04

	23. Отклонение за счёт изменения задолженности по оплате труда, стр.15 гр.3 – стр.14 гр.3
	Х
	-0,06

	24. Отклонение за счёт изменения задолженности по исполнительным листам, стр.16 гр.3 – стр.15 гр.3
	Х
	0,00

	25. Отклонение за счёт изменения прочей задолженности, стр.9 гр.3 – стр.16 гр.3
	Х
	-0,04


Таким образом, коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности в 2014 году снизился на 8,6 оборотов по сравнению с 2013 годом и составил  5,3. Причем, за счёт увеличения объёма выручки от продаж коэффициент оборачиваемости увеличился на 14 оборотов, за счёт увеличения средней задолженности поставщикам – снизился на 22,2 оборота, за счёт увеличения задолженности покупателям – снизился на 0,06, за счёт роста задолженности бюджету, социальным фондам и сотрудникам по оплате труда коэффициент оборачиваемости снизился соответственно на 0,19; 0,04 и на 0,06 оборотов, а  счёт увеличения  прочей задолженности – снизился на 0,04 оборота.


Таким образом, наибольшее влияние на снижение коэффициента оборачиваемости кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт» оказало увеличение задолженности поставщикам и подрядчикам. 

4.4 Сравнительный анализ кредиторской и дебиторской задолженности в организации
В мировой учётно-аналитической практике распространено
сопоставление кредиторской и дебиторской задолженностей, так
как считается, что их оптимальным соотношением является небольшое превышение кредиторской над дебиторской задолженностью. Поэтому следует наряду с отдельным анализом показателей проводить их сопоставление и проверку на разбалансированность  [45, с.86]. 
Сравнительная оценка дебиторской и кредиторской задолженности основана на их двоякой экономической трактовке, представленной в таблице 4.8
Таблица 4.8 – Сравнительная экономическая характеристика кредиторской и дебиторской задолженности

	Дебиторская задолженность
	Кредиторская задолженность

	Характеризует кратковременное отвлечение средств из оборота и использование их дебиторами – отрицательная характеристика
	Характеризует кратковременное вовлечение средств в хозяйственный оборот – положительная характеристика

	Характеризует денежные поступления, ожидаемые  в ближайшем будущем – положительная характеристика
	Характеризует наиболее срочные платежи организации – отрицательная характеристика


Значительный разрыв между показателями недопустим, так
как он свидетельствует об определенной проблеме организации.
Возможны два случая.

1. Значительное превышение кредиторской задолженности
над дебиторской задолженностью (КЗ >ДЗ). В данной ситуации платежи, ожидаемые в ближайшем будущем, не покрываются денежными поступлениями от дебиторов, в связи с чем возникает
дефицит платёжных средств и проблема с платежеспособностью  [45, с.84].
2. Превышение дебиторской задолженности над кредиторской означает отвлечение средств из хозяйственного оборота и может привести в дальнейшем к необходимости привлечения дорогостоящих кредитов банков и займов для обеспечения текущей производственно-хозяйственной деятельности организации  [30, с.69].
Для устранения подобной проблемы организация вынуждена привлекать краткосрочные кредиты, при условии, что сама предоставляет бесплатный кредит дебиторам. Как и в первом случае, но в более отдаленной перспективе это вызывает проблему с платёжеспособностью.
Дебиторская и кредиторская задолженности должны изменятся однонаправлено и примерно одинаковыми темпами, разнонаправленное изменение допустимо, если оно приводит к большей сбалансированности показателей. Разбалансированное соотношение дебиторской и кредиторской задолженности является косвенным признаком банкротства организации.

Чтобы провести анализ дебиторской и кредиторской задолженности организации, используются бухгалтерский баланс (ф. № 1) и приложение к бухгалтерскому балансу.

Таблица 4.9 - Сравнение дебиторской и кредиторской задолженности в ООО «КБ Продукт»

	Показатель


	2013 г.


	2014 г.


	Состояние задолженности за 2014 г., тыс. руб.

	
	
	
	на начало года
	на конец года

	1. Среднегодовая дебиторская задолженность, тыс.руб.
	93,5
	130,5
	78
	183

	- в % к валюте баланса
	18,1
	19,1
	15,1
	26,8

	2. Среднегодовая кредиторская задолженность, тыс.руб.
	188,5
	991,5
	179
	1804

	- в % к валюте баланса
	36,5
	145,0
	34,6
	263,7

	3. Отношение дебиторской задолженности к кредиторской задолженности ,%
	49,6
	13,2
	43,6
	10,1


Изучив данные таблицы 4.9 , видим, что размер кредиторской задолженности значительно превосходит размер дебиторской задолженности, и, если в 2013 году это имело положительное значение, т.к. незначительное превышение кредиторской задолженности над дебиторской говорит о том, что предприятие в большей степени кредитуется бесплатно, чем кредитует бесплатно другие предприятия. Однако в 2014 году этот показатель становится разбалансированным: резкий рост кредиторской задолженности привел к утрате платёжеспособности. Организация  не сможет погасить кредиторскую задолженность не только  дебиторской задолженностью, но и всеми активами организации.

4.5 Предложения по снижению кредиторской задолженности в организации
Состояние кредиторской задолженности в организации, как выяснилось, критическое. Поэтому, с целью недопущения банкротства ООО «КБ Продукт» следует срочно принять меры по сокращению кредиторской задолженности. С этой целью рекомендовано:

За счёт внутренних источников организации:

- Приложить усилия к возврату всей дебиторской задолженности (это позволит сократить кредиторскую задолженность на 183 тыс. руб.);

- Срочно реализовать остаток товарных запасов (при общей сумме товарных запасов 292 тыс. руб. быстрая их реализация возможна со скидкой 10% - 29,2 тыс. руб.). Это позволит сократить размер кредиторской задолженности на 262,8 тыс. руб.;

Всю сумму, полученную за счёт внутренних источников финансирования, использовать на погашение задолженности перед основным кредитором – ООО «Кигбаевский бекон», поскольку претензии по немедленному возврату задолженности предъявил только этот поставщик. За счёт этих сумм общую сумму задолженности перед ООО «Кигбаевский бекон» можно снизить на  183+262,8=445,8 тыс. руб. При общей сумме долга в 1442 тыс. руб. это даст возможность погашения 445,8/1442*100=31% процента от общей суммы.
Оставшуюся часть долга (996,2 тыс. руб.) необходимо реструктурировать. С этой целью обратиться к поставщику с предложением о реструктуризации долга, а также с предложением о внесении изменений в договор поставки товара, поскольку в период выплаты по реструктурированному долгу ООО «КБ Продукт» необходимо продолжать деятельность. 

Попытаться привлечь внешние источники финансирования – например, банковский кредит, однако в условиях затруднительного финансового положения и состояния, близкого к банкротству одобрение банком кредита видится маловероятным. 

Возможно руководителю организации, который является его собственником, привлечь кредит банка, как частное лицо и внести в качестве вклада в уставный капитал (увеличение размера уставного капитала необходимо зафиксировать в учётной политике соответствующими распорядительными документами). Вероятно, сумма кредита окажется недостаточной для выплаты всей задолженности, однако это поможет снять остроту проблемы.
Привлечение заёмных средств и реструктуризацию долга мы видим как перспективу выхода организации из кризиса, поскольку основной вид деятельности организации не сворачивается. Напротив, кризис возник в результате того, что в период расширения деятельности не достаточно точно были спрогнозированы потоки и оттоки денежных средств в организации.  Поэтому грамотное распределение денежных потоков в начальные период должно снизить остроту проблемы неплатежа перед главным кредитором, а реструктурированный долг впоследствии постепенно закроется при условии продолжения деятельности организации в расширенном виде, привлечения новых покупателей и роста объёмов продаж.

ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
Таким образом, поставщики и подрядчики – это экономические субъекты, составляющие ближайшее окружение организации, обеспечивающие организацию материалами, товарами, услугами и проч. и оказывающие непосредственное влияние на качество и ассортимент производимой и реализуемой продукции, и деятельность организации в целом.

По отношению к ним организация выступает в качестве покупателя или заказчика, т.е. является клиентом. Важную роль во взаимодействии с поставщиками и подрядчиками играет правовая составляющая: договор является основной формой взаимодействия, в которой указываются существенные моменты сотрудничества, и что подробнее изучим в следующем параграфе. 
Расчёты с поставщиками и подрядчиками являются важным моментом взаимодействия, эффективная организация которых приводит к выигрышу обеих сторон:  своевременное поступление денежных средств в оборот, отсутствие штрафных санкций, своевременную поставку товара и проч. Основной формой расчётов между фирмами является безналичный расчёт, кроме того, возможны и другие формы в виде взаимозачётов, договоров мены, уступки права и т.д.

Целью настоящей выпускной квалификационной работы ставилось изучить учёт и анализ расчётов с поставщиками и подрядчиками в организации.

Объектом исследования явилось общество с ограниченной ответственностью  «КБ Продукт», находящееся по адресу: Удмуртская Республика, г. Ижевск, ул. 30 лет Победы, 7А.

Основным видом деятельности исследуемой организации является оптовая торговля мясом, мясом птицы, консервами из мяса и мяса птицы.

Организация является микроорганизацией, поскольку в изученный период (с 2012 по 2014 годы) среднесписочная численность сотрудников не превышала 15 человек, фактически составляла от 4 до 11 человек. Изучив основные показатели деятельности, мы увидели, что выручка от реализации товаров, работ, услуг в 2014 году резко возросла, почти в 2 раза в связи с открытием новой торговой точки. Однако в 2014 году значительно возросла себестоимость продаж, в связи с чем ухудшились показатели эффективности деятельности и использования капитала: снизились показатели рентабельности деятельности, совокупного капитала, собственного капитала, оборотных активов до отрицательных значений. Возросли затраты на 1 рубль выручки с 96 коп. в 2012 году до 1,28 руб. в 2014 году.

Рассчитав показатели ликвидности и платёжеспособности, выяснили, что предприятие не ликвидно, полностью зависимо от кредиторов и в течение 6 месяцев от конца 2014 года восстановление платёжеспособности не ожидается.

Изучив состояние бухгалтерского учёта в организации выяснилось, что бухгалтерский учёт ведется главным бухгалтером организации единолично. Большая перегруженность главного бухгалтера приводит к мелким ошибкам и недочетам в работе, в первую очередь при заполнении первичной документации. Однако, в целом постановка бухгалтерского учёта соответствует законодательству: в организации разработана учётная политика, ее положения не противоречат действующему законодательству. Бухгалтерский учёт в организации ведется  автоматизировано с использованием программы 1С: Бухгалтерия, 7.7. Система налогообложения – общая.

Изучив организацию учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками, мы увидели, что документальный учёт ведётся в целом верно, однако не всегда заполнению первичных документов уделяется  должное внимание: встречаются не полностью заполненные документы первичного учёта, пропускаются реквизиты: встречаются накладные с незаполненными полями: ИНН, с отсутствием всех подписей должностных лиц, с отсутствием печатей. Это является грубым нарушением, поскольку без реквизитов подпись, печать документы не имеют юридической силы. По отношению к счетам фактурам это является источником дополнительных расходов, т.к. не оформленная должным образом счёт-фактура не даёт возможности принять к вычету НДС.

Аналитический учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт» организован по каждому отдельному поставщику и по виду договора. Кроме того, программа 1С позволяет получать отчёты в разрезах: по срокам оплаты (долгосрочная или краткосрочная задолженность); по расчётным документам, срок оплаты которых еще не наступил; по неоплаченным в срок расчётным документам; по неотфактурованным поставкам.

Синтетический учёт расчётов с поставщиками и подрядчиками в ООО «КБ Продукт» ведется на активно-пассивном счете 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками», к которому открыты субсчета 60.1 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками», 60. 2 «Расчёты по авансам выданным», 60.4 «Неотфактурованные поставки».

Задачами совершенствования учёта расчётов с поставщиками и подрядчиками является разгрузка главного бухгалтера и упрощение документооборота. Поэтому среди рекомендаций были делегирование функции проверки первичных документов по учёту расчётов с поставщиками и подрядчиками материально-ответственному лицу (кладовщику),  введение в документооборот универсального передаточного документа, совмещающего функции нескольких документов, что сэкономит время на заполнении одинаковых реквизитов и уменьшит общую нагрузку на документооборот.

В организации отсутствует разработанная и утвержденная формы акта взаимного зачёта встречных требований. Используются формы, полученные из различных источников, в том числе и от поставщиков. Рекомендовано разработать и утвердить форму акта взаимного зачёта встречных требований.

Также с целью совершенствования учёта расчётов рекомендовано ввести расчёты собственными векселями организации, с этой целью открыть в плане счетов субсчёт 60.3 «Векселя выданные».

Проведя анализ кредиторской задолженности и задолженности поставщикам и подрядчикам, как основной ее части, выяснилось, что в 2014 году произошел резкий рост кредиторской задолженности, главным образом за счёт задолженности перед основным  поставщиком ООО «Кигбаевский бекон». В течение этого периода появилась и увеличилась сумма просроченной задолженности. Снизился показатель оборачиваемости кредиторской задолженности. Анализ влияния факторов на оборачиваемость кредиторской задолженности показал, что наибольшее влияние на снижение ее оборачиваемости оказало увеличение задолженности поставщикам и подрядчикам. 
С целью выхода из кризиса и снижения объёма кредиторской задолженности рекомендовано обеспечить в минимальные сроки возврат всей дебиторской задолженности, распродажу товара на складе, привлечение заёмных средств ввиде кредитов банка. Также предложено провести реструктуризацию задолженности у основного кредитора – ООО «Кигбаевский бекон».
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ПРИЛОЖЕНИЯ

Приложение А
Приложение № 1
к Приказу Министерства финансов
Российской Федерации
от 02.07.2010 № 66н
(в ред. Приказов Минфина России
от 05.10.2011 № 124н,
от 06.04.2015 № 57н)

Бухгалтерский баланс

	на
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	20
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	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
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	Дата (число, месяц, год)
	15
	02
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	Организация
	ООО «КБ Продукт»
	по ОКПО
	77131250
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	ИНН
	1831106551
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	Единица измерения: тыс. руб. (млн. руб.)
	по ОКЕИ
	384 (385)


Местонахождение (адрес)  г. Ижевск, ул.  30 л. Октября, 7а
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	13
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	АКТИВ
	
	
	

	
	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Нематериальные активы
	
	
	

	
	Результаты исследований и разработок
	
	
	

	
	Нематериальные поисковые активы
	
	
	

	
	Материальные поисковые активы
	
	
	

	
	Основные средства
	207
	204
	210

	
	Доходные вложения в материальные ценности
	
	
	

	
	Финансовые вложения
	
	
	

	
	Отложенные налоговые активы
	
	
	

	
	Прочие внеоборотные активы
	
	
	

	
	Итого по разделу I
	207
	204
	210

	
	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	
	Запасы
	292
	220
	156

	
	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	-
	13
	7

	
	Дебиторская задолженность
	183
	78
	109

	
	Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов)
	
	
	

	
	Денежные средства и денежные эквиваленты
	2
	3
	1

	
	Прочие оборотные активы
	
	
	

	
	Итого по разделу II
	477
	314
	273

	
	БАЛАНС
	684
	517
	483


Форма 0710001 с. 2

	
	
	На
	31 декабря
	
	На 31 декабря
	На 31 декабря

	Пояснения 1
	Наименование показателя 2
	20
	14
	г.3
	20
	13
	г.4
	20
	12
	г.5

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	ПАССИВ
	
	
	

	
	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 6
	
	
	

	
	Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады товарищей)
	225
	225
	225

	
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	(
	
	)7
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Переоценка внеоборотных активов
	
	
	

	
	Добавочный капитал (без переоценки)
	
	
	

	
	Резервный капитал
	99
	60
	14

	
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	(1473)
	39
	46

	
	Итого по разделу III
	(1149)
	324
	285

	
	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	
	11
	

	
	Отложенные налоговые обязательства
	
	
	

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	
	
	

	
	Итого по разделу IV
	
	11
	

	
	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	
	Заемные средства
	24
	3
	

	
	Кредиторская задолженность
	1804
	179
	198

	
	Доходы будущих периодов
	
	
	

	
	Оценочные обязательства
	
	
	

	
	Прочие обязательства
	5
	
	

	
	Итого по разделу V
	1833
	182
	198

	
	БАЛАНС
	684
	517
	483


	Руководитель
	
	
	

	
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)


	“
	15
	”
	февраля
	20
	15
	г.


Приложение Б
(в ред. Приказа Минфина России
от 06.04.2015 № 57н)

Отчет о финансовых результатах

	за
	12 месяцев
	20
	14
	г.
	Коды

	Форма по ОКУД
	0710002

	Дата (число, месяц, год)
	15
	02
	2015

	Организация
	ООО «КБ Продукт»
	по ОКПО
	77131250

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1831106551

	Вид экономической
деятельности
	
	по
ОКВЭД
	51.32

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	
	по ОКОПФ/ОКФС
	65
	16

	Единица измерения: тыс. руб. (млн. руб.)
	по ОКЕИ
	384 (385)


	
	
	За
	12 месяцев
	
	За
	12 месяцев
	

	Пояснения 1
	Наименование показателя 2
	20
	14
	г.3
	20
	13
	г.4

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Выручка 5
	5266
	2611

	
	Себестоимость продаж
	(
	6273
	)
	(
	2554
	)

	
	Валовая прибыль (убыток)
	(1007)
	57

	
	Коммерческие расходы
	(
	
	)
	(
	
	)

	
	Управленческие расходы
	(
	448
	)
	(
	7
	)

	
	Прибыль (убыток) от продаж
	(1455)
	50

	
	Доходы от участия в других организациях
	
	

	
	Проценты к получению
	
	

	
	Проценты к уплате
	(
	10
	)
	(
	5
	)

	
	Прочие доходы
	227
	11

	
	Прочие расходы
	(
	235
	)
	(
	14
	)

	
	Прибыль (убыток) до налогообложения
	
	

	
	Текущий налог на прибыль
	(
	
	)
	(
	40
	)

	
	в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы)
	
	

	
	Изменение отложенных налоговых обязательств
	
	

	
	Изменение отложенных налоговых активов
	
	

	
	Прочее
	
	

	
	Чистая прибыль (убыток)
	(1473)
	1


Продолжение приложения Б

Форма 0710002 с. 2

	
	
	За
	
	
	За
	
	

	Пояснения 1
	Наименование показателя 2
	20
	
	г.3
	20
	
	г.4

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Результат от переоценки внеоборотных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	
	

	
	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	
	

	
	Совокупный финансовый результат периода 6
	
	

	
	Справочно

Базовая прибыль (убыток) на акцию
	
	

	
	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	
	


	Руководитель
	
	
	

	
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)


	“
	
	”
	
	20
	
	г.
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Продолжение приложения В
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Окончание приложения В
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Приложение Д
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Приложение Е (машинограмма)
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Приложение Ж (машинограмма)
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Приложение И (машинограмма)

	Анализ счета: 60

	за 1 кв 2015 г.

	ООО "КБ Продукт"

	
	
	
	
	

	Единица измерения: рубль (код по ОКЕИ 383)
	
	
	

	
	
	
	
	

	Счет
	С кред. счетов
	В дебет счетов
	С кред. счетов
	В дебет счетов

	 
	 
	 
	В валюте
	В валюте

	Сальдо на начало периода
	 
	50 363,19
	 
	 

	10
	 
	18 157,55
	 
	 

	41
	 
	114 713,05
	 
	 

	44
	589000
	
	 
	 

	51
	669 373,53
	45 800,00
	 
	 

	60
	12 800,00
	12 800,00
	 
	 

	71
	11 471,00
	 
	 
	 

	91
	6 819,50
	2 179,76
	 
	 

	Обороты за период
	1 289 464,03
	193 650,36
	 
	 

	Сальдо на конец периода
	1 045 450,48
	 
	 
	 

	

	
	
	
	

	
	
	

	
	
	


Приложение К (машинограмма)
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Приложение Л (машинограмма)
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Приложение М (машинограмма)
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Приложение Н
Бланк универсального передаточного документа

	Универсальный передаточный документ
	Счет-фактура N 
	
	от
	
	(1)
	Приложение N 1

к постановлению Правительства Российской Федерации

от 26 декабря 2011 года N 1137

	
	Исправление N
	
	от
	
	(1а)
	

	
	
	

	
	Продавец
	
	(2)

	
	Адрес
	
	(2а)

	Статус: 
	
	
	ИНН/КПП продавца
	
	(2б)

	
	Грузоотправитель и его адрес
	
	(3)

	1 - счет-фактура и передаточный документ (акт) 

2 - передаточный документ (акт)
	Грузополучатель и его адрес
	
	(4)

	
	К платежно-расчетному документу
	N 
	
	от
	
	(5)

	
	Покупатель
	
	(6)

	
	Адрес
	
	(6а)

	
	ИНН/КПП покупателя
	
	(6б)

	
	Валюта: наименование, код
	
	(7)

	
	

	N п/п
	Код товара/ работ, услуг
	Наименование товара (описание выполненных работ, оказанных услуг), имущественного права
	Единица измерения
	Коли-

чество (объем)
	Цена (тариф) за единицу измерения
	Стоимость товаров 

(работ, услуг), имущественных прав без налога - всего
	В том числе сумма акциза
	Налоговая ставка
	Сумма налога, предъявляемая покупателю
	Стоимость товаров 

(работ, услуг), имущественных прав с налогом - всего
	Страна происхождения товара
	Номер таможенной декларации

	
	
	
	код
	условное обозначение (национальное)
	
	
	
	
	
	
	
	Цифро-

вой код
	Краткое наименование
	

	А
	Б
	1
	2
	2а
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	10а
	11

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Всего к оплате
	
	Х
	
	
	
	
	

	
	

	Документ составлен на 
	Руководитель организации или иное уполномоченное лицо
	
	
	
	Главный бухгалтер 
или иное уполномоченное лицо
	
	
	

	
	листах
	
	(подпись)
	
	(ф.и.о.)
	
	(подпись)
	
	(ф.и.о.)

	
	Индивидуальный предприниматель
	
	
	
	
	

	
	
	(подпись)
	
	(ф.и.о.)
	
	(реквизиты свидетельства о государственной регистрации индивидуального предпринимателя)


ФОРМЫ БЕЗНАЛИЧНЫХ РАСЧЁТОВ





По отношению к факту совершения сделки





По условиям оплаты сделки





По назначению платежа





По  расчётным документам





Акцептная форма расчётов





Платёжные поручения





По обязательствам перед бюджетом и внебюджетными фондами





Авансовая оплата продукции, работ, услуг





Безакцептная форма расчётов





Чеки





Оплата по факту совершения сделки





Аккредитивная форма расчетов





Аккредитивы





По торговым операциям и хозяйственным договорам





Оплата в кредит или рассрочку





Плановые платежи





Платёжные требования





Зачет взаимных задолженностей





Инкассовые поручения





ГЛ. БУХГАЛТЕР





СНАБЖЕНЕЦ (ВОДИТЕЛЬ)





ЗАВ. СКЛАДОМ





ГРУЗЧИКИ





ПРОДАВЦЫ





ДИРЕКТОР





Регистры:


- карточка счёта


-анализ счёта


-журнал-ордер по счёту


- оборотно-сальдовая ведомость по счёту


- обороты по счёту





Первичный документ: платёжное поручение





Банковская выписка





В 1С: поступление товаров, услуг





В 1С: оплата поставщику





Первичные документы: счет-фактура, накладная, счёт на оплату








ГЛАВНАЯ КНИГА





Счёт 60





БАЛАНС (пассив, кредиторская задолженность)





ОТЧЁТ О ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТАХ





Оборотно-сальдовая ведомость (машинограмма)





 (машинограмма)





Отчётность по налогам (декларации)





(должность) 





  





Ответственный: 





(расшифровка подписи) 





  





(подпись) 
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