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ВВЕДЕНИЕ

Актуальность написания выпускной квалификационной работы на тему «Оценка инвестиционной привлекательности предприятия» заключается в том, что для развития любой организации необходим капитал от внешних источников. Инвесторы заинтересованы в получении прибыли и в ее приумножении. Учитывают факт риска и всевозможными путями стремятся избежать потерь и для этого они оценивают эффективность вложения инвестиций в существующий проект.
В современном мире предприятия работают в жестком конкурентном пространстве. Для стабильного развития предприятию необходимо постоянно развиваться, быстро подстраиваться под изменяющиеся условия окружающей среды, предлагая на рынке современный, качественный, удовлетворяющий потребителя товар или услугу. Постоянное развитие требует регулярных инвестиций как в основные средства и научно-технические разработки (НИОКР), так и на другие цели направленные на получение положительного эффекта. Для привлечения инвестиций предприятию необходимо следить за своей инвестиционной привлекательностью.
Инвестиционная привлекательность - это не только финансово-экономический показатель, а модель количественных и качественных показателей - оценок внешней среды (политической, экономической, социальной, правовой) и внутреннего позиционирования объекта во внешней среде, качественная оценка его финансово технического потенциала, что позволяет варьировать конечный результат.
Целью написания выпускной квалификационной работы является изучение теоретических основ и практических аспектов оценки инвестиционной привлекательности предприятия. Для достижения поставленной цели в работе необходимо решить следующие задачи:
- изучить теоретические основы оценки инвестиционной привлекательности предприятия;
- изучить организационно-экономическую характеристику предприятия;
- дать оценку инвестиционной привлекательности на примере конкретного предприятия, а также выявить пути для совершенствования инвестиционной привлекательности предприятия. 
Объектом исследования является Индивидуальный предприниматель Арсланов Рафаиль Фанавиевич, основной деятельностью которого является разведение животноводства.
Предметом исследования является инвестиционная привлекательность предприятия.
Теоретической и методической основой выпускной квалификационной  работы послужили постановления правительства РФ, а также труды отечественных и зарубежных ученых экономистов, нормативные, инструктивные, законодательные документы и личные исследования. При проведении исследования и анализа использовались отчетные материалы Индивидуального предпринимателя Арсланова Рафаиля Фанавиевича. В работе применялись общие методы исследования - системный подход, сопоставительный, экономический анализ, статистические группировки, а также выборочные статистические обследования, факторный анализ. 












1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ОЦЕНКИ ИНВЕСТИЦИОННОЙ
ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1. Понятие и сущность инвестиций предприятия, их классификация

Эффективная деятельность предприятий в долгосрочной перспективе, обеспечение высоких темпов их стратегического развития и повышения конкурентоспособности в условиях рыночной экономики в значительной мере определяется уровнем их инвестиционной активности и диапазоном инвестиционной деятельности.
В таблице 1.1 представим мнения различных авторов на понятие «инвестиции».

Таблица 1.1 – Мнения различных авторов на понятие «Инвестиции»
	Автор
	Мнение автора на термин

	Игонина Л.Л.
	Инвестиции – это вложения денежных или материальных средств, интеллектуальных ресурсов во все сферы экономики с целью получения последующего дохода [18, с. 45].

	В.В. Ковалев, В.В. Иванов
	Инвестиции - это капитальные вложения, средства или затраты, которые используются для развития и расширения производства, тем самым принося выгоду, пользу или прибыль в конечном счете [21, с. 89].

	Москвин В.А.
	Инвестиции - с точки зрения страны в целом - вложения в создание нового или возмещение изношенного произведенного, человеческого или природного капитала [29, с. 77].

	Шишкин А.Ф.
	Инвестиции - это капиталовложения, капитальные расхода - финансовые средства, затрачиваемые на строительство новых и реконструкцию, расширение и техническое перевооружение действующих предприятий [36, с. 58].

	Чупров С.Р.
	Инвестиции - это вложенные инвестором финансовые и материальные средства в различные объекты деятельности, а также переданные права на имущественную и интеллектуальную собственность с целью получения прибыли (дохода) [40, с. 113].



В экономической литературе понятия «сбережения» и «инвестиции» стоят обычно рядом: одно неизбежно предлагает другое. Так, по мнению Кожинова В.Я., сбережения и инвестиции «должны быть равны между собой, поскольку каждая из них равна превышению дохода над потреблением».
Сбережения являются лишь необходимым звеном инвестиционного процесса. Инвестиции предполагают сбережения. Но не все сбережения становятся инвестициями. Например, если денежные средства не используются своим владельцем на потребление, то они являются сбережениями. Однако, оставаясь у своего владельца без движения, они не становятся инвестициями. Инвестициями становятся те сбережения, которые прямо или косвенно используются для расширения производства с целью извлечения дохода в будущем (иногда через несколько лет).
В отечественной литературе советского периода инвестиции рассматривались в основном под углом зрения капиталовложений, и поэтому категория «инвестиции» по существу отожествлялись с категорией «капиталовложения». Под капиталовложениями понимались «затраты на воспроизводство основных фондов, их увеличение и совершенствование».
Что касается инвестиций, то они трактовались как «долгосрочное положение капитала в промышленность, сельское хозяйство, транспорт и другие отрасли народного хозяйства».
Из приведенных высказываний следует, что по существу инвестиции не только отожествлялись с капитальными вложениями, но и подчеркивался долгосрочный характер этих вложений [26, с.33].
По мнению Золотаренко С. Г., Юхименко Ю. М., Левченко В. М., Коявой Л. В., Горской О. В., подобные взгляды были характерны вплоть до недавнего времени. С началом осуществления в нашей стране рыночных реформ точка зрения на содержание категории «инвестиции» стала изменяться, что получило отражение в действующем законодательстве.
Так, в законодательстве Российской Федерации инвестиции определены как «денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, в том числе и на товарные знаки, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода) и достижения положительного социального эффекта».
Обобщая представленные выше подходы к определению понятия инвестиции, можно выделить следующие признаки инвестиций, являющиеся наиболее существенными:
- потенциальная способность инвестиций приносить доход;
- процесс инвестирования, как правило, связан с преобразованием части накопленного капитала в альтернативные виды активов экономического субъекта (предприятия);
- в процессе осуществления инвестиций используются разнообразные инвестиционные ресурсы, которые характеризуются спросом, предложением и ценой;
- целенаправленный характер вложения капитала в какие-либо материальные и нематериальные объекты (инструменты);
- наличие срока вложения (этот срок всегда индивидуален и определять его заранее неправомерно);
- вложения осуществляются лицами, называемыми инвесторами, которые преследуют свои индивидуальные цели, не всегда связанные с извлечением непосредственной экономической выгоды;
- наличие риска вложения капитала, означающее, что достижение целей инвестирования носит вероятностный характер.
Инвестиции предприятия представляют собой вложение капитала во всех его формах в различные объекты (инструменты) его хозяйственной деятельности с целью обеспечения роста его рыночной стоимости, а также достижения иного экономического или внеэкономического эффекта.
Инвестиции - это денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта.
Как объект стратегического управления, инвестиции предприятия классифицируются следующим образом (таблица 1.2) [13, с.55].

Таблица 1.2 – Классификация инвестиций
	№п/п
	Признак классификации
	Виды инвестиций

	1
	По объектам вложения капитала
	- реальные инвестиции
- финансовые инвестиции

	2
	По характеру участия в инвестиционном процессе
	- прямые инвестиции
- непрямые инвестиции

	3
	По воспроизводственной направленности
	- валовые инвестиции
- реновационные инвестиции
- чистые инвестиции

	4
	По степени зависимости от доходов
	- производственные инвестиции
- автономные инвестиции

	5
	По отношению к предприятию инвестору
	- внутренние инвестиции
- внешние инвестиции

	6
	По периоду осуществления
	- краткосрочные инвестиции
- долгосрочные инвестиции

	7
	По совместимости осуществления
	- независимые инвестиции
- взаимозависимые инвестиции
- взаимоисключающие инвестиции

	8
	По уровню доходности
	- высокодоходные инвестиции
- среднедоходные инвестиции
- низкодоходные инвестиции
- бездоходные инвестиции

	9
	По уровню инвестиционного риска
	- безрисковые инвестиции
- низкорисковые инвестиции
- среднерисковые инвестиции
- высокорисковые инвестиции

	10
	По уровню ликвидности
	- высоколиквидные инвестиции
- среднеликвидные инвестиции
- низколиквидные инвестиции
- неликвидные инвестиции

	11
	По формам собственности инвестируемого капитала
	- частные инвестиции
- государственные инвестиции
- смешанные инвестиции

	12
	По характеру использования капитала в инвестиционном процессе
	- первичные инвестиции
- реинвестиции инвестиции
- дезинвестиции инвестиции

	13
	По региональным источникам привлечения капитала
	- отечественные инвестиции 
- иностранные инвестиции

	14
	По региональной направленности инвестируемого капитала
	- инвестиции на внутреннем рынке
- инвестиции на международном рынке

	15
	По отраслевой направленности
	- инвестиции в разрезе отраслей и сфер деятельности в соответствии с их классификатором



В.В. Ковалева и ВалдайцеваС.М. рассматривают более подробно отдельные виды инвестиций предприятия в соответствии с приведенной их классификацией по основным признакам.
По объектам вложения капитала разделяют реальные и финансовые инвестиции предприятия.
Реальные (или капиталообразующие) инвестиции характеризуют вложения капитала в воспроизводство основных средств, в инновационные нематериальные активы (инновационные инвестиции), в прирост запасов товарно-материальных ценностей и другие объекты инвестирования, связанные с осуществлением операционной деятельности предприятия или улучшением условий труда и быта персонала.
Финансовые инвестиции характеризуют вложения капитала в различные финансовые инструменты инвестирования, главным образом в ценные бумаги, с целью получения дохода.
По характеру участия в инвестиционном процессе выделяют прямые и непрямые инвестиции.
Прямые инвестиции подразумевают прямое участие инвестора в выборе объектов инвестирования и вложении капитала. Обычно прямые инвестиции осуществляются путем непосредственного вложения капитала в уставные фонды других предприятий. Прямое инвестирование осуществляют в основном подготовленные инвесторы, имеющие достаточно точную информацию об объекте инвестирования и хорошо знакомые с механизмом инвестирования.
Непрямые инвестиции характеризуют вложения капитала инвестора, опосредованное другими лицами (финансовыми посредниками).
По воспроизводственной направленности выделяют валовые, реновационные и чистые инвестиции.
Валовые инвестиции характеризуют общий объем капитала, инвестируемого в воспроизводство основных средств и нематериальных активов в определенном периоде. В экономической теории понятие валовых инвестиций связывается, как правило, с вложением капитала в реальный сектор экономики. На уровне предприятия под этим термином часто понимают общий объем инвестированного капитала в том или ином периоде.
Реновационные инвестиции характеризуют объем капитала, инвестируемого в простое воспроизводство основных средств и амортизируемых нематериальных активов. В количественном выражении реновационные инвестиции приравниваются обычно к сумме амортизационных отчислений в определенном периоде.
Чистые инвестиции характеризуют объем капитала, инвестируемого в расширенное воспроизводство основных средств и нематериальных активов. В экономической теории под этим термином понимается чистое капиталообразование в реальном секторе экономики. В количественном выражении чистые инвестиции представляют собой сумму валовых инвестиций, уменьшенную на сумму амортизационных отчислений по всем видам амортизируемых капитальных активов предприятия в определенном периоде.
По степени зависимости от доходов разделяют производные и автономные инвестиции.
Производные инвестиции прямо коррелируют с динамикой объема чистого дохода (прибыли) через механизм его распределения на потребление и сбережение.
Автономные инвестиции характеризуют вложение капитала, инициированное действием факторов, не связанных с формированием и распределением чистого дохода (прибыли), например, технологическим прогрессом, необходимостью осуществления природоохранных мероприятий и других.
По отношению к предприятию инвестору выделяют внутренние и внешние инвестиции.
Внутренние инвестиции характеризуют вложение капитала в развитие операционных активов самого предприятия-инвестора.
Внешние инвестиции представляют собой вложение капитала в реальные активы других предприятий или в финансовые инструменты инвестирования, эмитируемые другими субъектами хозяйствования.
По периоду осуществления выделяют краткосрочные и долгосрочные инвестиции предприятия.
Краткосрочные инвестиции характеризуют вложения капитала на период до одного года. Основу краткосрочных инвестиций предприятия составляют его краткосрочные финансовые вложения.
Долгосрочные инвестиции характеризуют вложения капитала на период более одного года. Основной формой долгосрочных инвестиций предприятия являются его капитальные вложения в воспроизводство основных средств.
По совместимости осуществления различают инвестиции независимые, взаимозависимые и взаимоисключающие.
Независимые инвестиции характеризуют вложения капитала в такие объекты инвестирования (инвестиционные проекты, финансовые инструменты), которые могут быть реализованы как автономные (независящие от других объектов инвестирования и не исключающие их) в общей инвестиционной программе (инвестиционном портфеле) предприятия.
Взаимозависимые инвестиции характеризуют вложения капитала в такие объекты инвестирования, очередность реализации или последующая эксплуатация которых зависит от других объектов инвестирования и может осуществляться лишь в комплексе с ними.
Взаимоисключающие инвестиции носят, как правило, аналоговый характер по целям их осуществления, характеру технологии, номенклатуре продукции и другим основным параметрам и требуют альтернативного выбора.
По уровню доходности выделяют следующие виды инвестиций:
- высокодоходные инвестиции. Они характеризуют вложения капитала в инвестиционные проекты или финансовые инструменты, ожидаемый уровень чистой инвестиционной прибыли по которым существенно превышает среднюю норму этой прибыли на инвестиционном рынке.
- среднедоходные инвестиции. Ожидаемый уровень чистой инвестиционной прибыли по инновационным проектам и финансовым инструментам инвестирования этой группы, примерно соответствует средней норме инвестиционной прибыли, сложившейся на инвестиционном рынке.
- низкодоходные инвестиции. По этой группе объектов инвестирования ожидаемый уровень чистой инвестиционной прибыли обычно значительно ниже средней нормы этой прибыли.
- бездоходные инвестиции. Они представляют группу объектов инвестирования, выбор и осуществление которых инвестор не связывает с получением инвестиционной прибыли. Такие инвестиции преследуют, как правило, цели получения социального, экологического и других видов внеэкономического эффекта.
По уровню инвестиционного риска выделяют следующие виды инвестиций:
- безрисковые инвестиции. Они характеризуют вложения средств в такие объекты инвестирования, по которым отсутствует реальный риск потери капитала или ожидаемого дохода и практически гарантировано получение расчетной реальной суммы чистой инвестиционной прибыли.
- низкорисковые инвестиции. Они характеризуют вложения капитала в объекты инвестирования, риск по которым значительно ниже среднерыночного.
- среднерисковые инвестиции. Уровень риска по объектам инвестирования этой группы примерно соответствует среднерыночному.
- высокорисковые инвестиции. Уровень риска по объектам инвестирования этой группы обычно существенно превышает среднерыночный. Особое место в этой группе занимают так называемые спекулятивные инвестиции, характеризующиеся вложением капитала в наиболее рисковые проекты или инструменты инвестирования, по которым ожидается наивысший уровень инвестиционного дохода.
По уровню ликвидности инвестиции предприятия подразделяются на следующие основные виды:
- высоколиквидные инвестиции. К ним относятся такие объекты (инструменты) инвестирования предприятия, которые быстро могут быть конверсированы в денежную форму (как правило, в срок до одного месяца) без ощутимых потерь своей текущей рыночной стоимости. Основным видом высоколиквидных инвестиций предприятия являются краткосрочные финансовые инвестиции.
- среднеликвидные инвестиции. Они характеризуют группу объектов (инструментов) инвестирования предприятия, которые могут быть конверсированы в денежную форму без ощутимых потерь своей текущей рыночной стоимости в срок от одного до шести месяцев.
- низколиквидные инвестиции. К ним относятся объекты (инструменты) инвестирования предприятия, которые могут быть конверсированы в денежную форму без потерь своей текущей рыночной стоимости по истечении значительного периода времени (от полугода и выше). Основным видом низколиквидных инвестиций являются незавершенные инвестиционные проекты, реализованные инвестиционные проекты с устаревшей технологией, некотируемые на фондовом рынке акции отдельных малоизвестных предприятий.
- неликвидные инвестиции. Они характеризуют такие виды инвестиций предприятия, которые самостоятельно реализованы быть не могут (они могут быть проданы на инвестиционном рынке лишь в составе целостного имущественного комплекса).
По формам собственности инвестируемого капитала выделяют частные, государственные и смешанные инвестиции.
Частные инвестиции характеризуют вложения капитала физических лиц, а также юридических лиц негосударственных форм собственности.
Государственные инвестиции характеризуют вложения капитала государственных предприятий, а также средств государственного бюджета разных его уровней и государственных внебюджетных фондов.
Смешанные инвестиции предполагают вложения как частного, так и государственного капитала в объекты инвестирования предприятия.
По характеру использования капитала в инвестиционном процессе выделяют первичные инвестиции, реинвестиции и дезинвестиции.
Первичные инвестиции характеризуют использование вновь сформированного для инвестиционных целей капитала за счет как собственных, так и заемных финансовых ресурсов.
Реинвестиции представляют собой повторное использование капитала в инвестиционных целях при условии предварительного его высвобождения в процессе реализации ранее выбранных инвестиционных проектов, инвестиционных товаров или финансовых инструментов инвестирования.
Дезинвестиции представляют собой процесс изъятия ранее инвестированного капитала из инвестиционного оборота без последующего его использования в инвестиционных целях (например, для покрытия убытков предприятия). Их можно охарактеризовать как отрицательные инвестиции предприятия.
По региональным источникам привлечения капитала выделяют отечественные и иностранные инвестиции.
Отечественные инвестиции характеризуют вложения национального капитала (домашних хозяйств, предприятий или государственных органов) в разнообразные объекты инвестирования резидентами данной страны.
Иностранные инвестиции характеризуют вложения капитала нерезидентами (юридическими или физическими лицами) в объекты (инструменты) инвестирования данной страны.
По региональной направленности инвестируемого капитала различают инвестиции на внутреннем и международном рынках.
Инвестиции на внутреннем рынке характеризуют вложения капитала, как резидентов, так и нерезидентов на территории данной страны.
Инвестиции на международном рынке (или международные инвестиции) характеризуют вложения капитала резидентов данной страны за пределами внутреннего ее рынка.
По отраслевой направленности инвестиции разделяются в разрезе отдельных отраслей и сфер деятельности в соответствии с их классификатором. Такая форма классификации инвестиций связана с государственным регулированием инвестиционного процесса в масштабах страны, а также оценкой инвестиционной привлекательности отдельных отраслей (сфер деятельности) в процессе реального и финансового инвестирования предприятия [22, с.74-78].
Несмотря на довольно значительный перечень рассмотренных классификационных признаков, он, тем не менее, не исчерпывает всего многообразия видов инвестиций предприятия, используемых в научной терминологии и практике инвестиционного менеджмента. Ряд из этих терминов будут дополнительно рассмотрены в процессе изложения конкретных вопросов управления инвестициями предприятия. С учетом изложенной классификации строится процесс стратегического управления инвестициями предприятия.

1.2. Инвестиционная привлекательность предприятия, ее показатели 
и методы

Инвестиционная привлекательность - это набор финансово-экономических показателей определяющих оценку внешней среды, уровень позиционирования на рынке, потенциал полученного в конце результата  [24, с.77].
На этот показатель влияет большое количество факторов, одним из них является инвестиционная привлекательность отрасли, дать точное определение нельзя, потому что в каждой сфере есть набор свойств необходимых для определения оценки привлекательности. В основном данное понятие направленно чтобы инвестор смог оценить, насколько выгодно, вкладывать капитал в проект. Известные экономисты считают, что инвестиционная политика предприятия на примере других компаний должна формироваться и корректироваться. Такой подход позволяет правильно выбрать нужные инвестиции для эффективного внедрения проекта в реальность, но при этом процесс должен обеспечивать достаточного уровня доход, который приемлемый для всех сторон [27, с.81].
Не стоит забывать тот момент, что инвестиционная привлекательность привязана не только к финансовым структурам, но еще к регионам страны и отраслям.
В таком случаи инвестор должен четко понимать все положительные и отрицательные стороны сложившихся условий на производстве. Для этого привлекательность инвестиционной деятельности определяют на следующих уровнях: макроуровень – рассматривается на уровне всей страны, мезоуровень – региона, микроуровень – только на территории действующего предприятия [33, с.44].
Инвестиционная привлекательность предприятия – это совокупность характеристик, в состав показывают, насколько эффективно вкладывать денежные средства в дальнейшее развитие предприятия. Преимущественным показателем есть фактор получения стабильного дохода на протяжении длительного периода [37, с.98].
На сегодня многие фирмы находятся в жесткой конкуренции на получения дополнительного капитала для развития будущего проекта. В основном вкладывают деньги в проект, который тщательно разработан, инвестор здраво может увидеть картину доходов после реализации. Поэтому стоит разработать отчет с финансовыми показателями, где можно увидеть нюансы. Рассмотрим показатели оценки инвестиционной привлекательности на рисунке 1.1 
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Рисунок 1.1 – Показатели оценки инвестиционной привлекательности
Оценка инвестиционной привлекательности предприятия осуществляется путем расчета хозяйственного состояния предприятия, используя финансовые показатели. В состав этих показателей входят:
- ликвидность – показывает, насколько быстро предприятие может превратить свои активы в денежные средства в случаи необходимости;
- имущественное положение - отражает долю оборотных и необоротных средств в общем имуществе предприятия;
- деловая активность – показатель характеризует все финансовые процессы на предприятии, от которых в свою очередь зависит прибыль предприятия;
- финансовая зависимость – показывает зависимость предприятия от внешних источников финансирования и возможно ли функционирование без дополнительных средств;
- рентабельность – отражает эффективность использования предприятием своих финансовых возможностей [20, с.26].
Стоит помнить, что оценка инвестиционной привлекательности включает показатели, обеспеченности ресурсами, рентабельность продукции, численность персонала, уровень загрузки производственных мощностей, износ основных средств, наличие основных и производственных фондов и другие.
Важным критерием в принятии инвестиционного решения требуется учитывать уровень риска и его последствия. Для расчета этого показателя, необходимо узнать к какой категории, относится риск.
Риски делятся на следующие: снижения дохода, изменения политики ценообразования, изменения конъюнктуры рынка, ненужных мощностей предприятия, повышение уровня конкуренции, потеря ликвидности, невыполнения обязательств и т.д..
Экономисты утверждают, что единого метода определения инвестиционной привлекательности предприятия не существует. Для каждого проекта требуется индивидуальный способ с последующим анализом инвестиционной привлекательности. Оценка возможна разными методиками, которые основываются на использовании подходящих показателей и анализируемых факторах. На рисунке 1.2 представим данные методы.
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Рисунок 1.2 – Методы инвестиционной привлекательности предприятия

Рассмотрим более подробно каждый метод:
1) Метод дисконтирования денежных потоков. Такой метод основывается на предположениях, что стоимость, которую готов оплатить инвестор, определяется на основе прогнозируемых данных, это позволяет рассчитать результаты будущего. Данные денежных потоков вычисляются на дату проведения анализа путем проведения дисконтирования по определенной ставке, которая в свою очередь отражает риск. В итоге можно получить текущую стоимость будущего проекта, узнать насколько привлекательным он считается и стоит ли вообще его воплощать в жизнь. Часто такой способ используют для определения лучшего проекта из нескольких. Такой способ очень хорош и сразу можно определить, потенциал предприятия, но минусом считается тот фактор, что полученным результатом можно воспользоваться лишь в ближайшее время, так как постоянно меняется специфика спроса на рынке, его конъюнктура, законодательство, растут цены.
2) Нормативно-правовой подход характеризуется определенным набором документов, которые закреплены на государственном рынке, это может быть любая финансовая отчетность предприятия за последние года функционирования. Применяются методические рекомендации по определению эффективности инвестиционных проектов. Если говорить о нашей стране, то это у нас очень слабо развито и вряд ли что-то изменится. В существующих источниках перечислены показатели, которые помогут определить эффективность инвестиций. В основном данный метод используется в случаи банкротства организации, поэтому метод не помогает точно определить инвестиционную привлекательность.
3) Метод анализа на основе внешних и внутренних факторов – он формируется на основе экспертного метода Дельфи, который основывается на построении регрессионной модели определяющих факторов инвестиционной привлекательности. Положительным моментом считается анализ инвестиционной привлекательности организации на основе внутренних и внешних факторов, то есть можно посмотреть на предприятие с разных ракурсов. Метод имеет также недостатки, так как второй этап строится на основе экспертизы, анкетирования и опросов, что в свою очередь дает не точную оценку инвестиционной привлекательности предприятия [12, с.56].
Если предприятие нуждается в дополнительных денежных средствах, то руководство должно предпринять меры, чтобы произошло повышение инвестиционной привлекательности предприятия.
Практически не существует организации, которая бы не нуждалась в дополнительном внешнем капитале. Как уже известно, инвестиции помогают расти производству, повышает конкурентные преимущества перед другими предприятиями, растет прибыль, внедряются новые технологии для совершенствования производства или оказания услуг. Преимуществ много, но основная задача лежит в привлечении денежных средств.
Способов привлечения насчитывается большое количество, но это еще не говорит об эффективности привлечения. Идеальным вариантом может стать продажа одного бизнеса для открытия нового и потенциально эффективного дела.
Для начала следует продать существующий вариант по максимально высокой стоимости. От продажи зависит развитие будущего проекта. Как показывает практика, такие инвесторы – это люди, желающие вложить в прибыльное дело свои средства, некоторые из них имеют огромный опыт за плечами. В таком случаи, скорее всего, будет наблюдаться максимизация прибыли .
В случаи глобальной недостачи капитала, можно прибегнуть к прямому инвестированию. В свою очередь такой способ делится на:
- инвестиции от финансовых инвесторов;
- стратегический вид инвестирования.
Суть первого состоит в возможности приобретения инвестором небольшой части акций (но не контрольного пакета) с последующей продажей через 2-5 лет, возможно также размещение акций на рынке ценных бумаг, где есть большой круг инвесторов.
Основной доход инвестора будет заключаться в продаже акций, и в свою очередь инвестиционная привлекательность организации будет расти. Данный вариант будет устраивать как инвестора, так и руководителя .
Стратегическое инвестирование базируется на приобретении инвестором крупного пакета акций на длительное время, где инвестор становится еще одним из собственников фирмы. Основной целью стратегического вкладчика становится покупка уже готовой фирмы или же слияние с его компанией. Такой вариант спасает в кризисных ситуациях, но это отбирает у собственника его полномочия и фирма становится финансово зависимой от других источников финансирования.
Предприятие не желает, чтобы в его управление вмешивались посторонние лица, то на такой случай есть банковские ссуды, лизинг, заем денежных средств у юридических и физических лиц.
Выражается такая инвестиционная политика предприятия на примере современного развития бизнеса, когда предприниматели имеют уникальный склад ума, но не имеют денежных средств. В таком случаи прибегают к банковскому кредиту. В странах Европы можно получить ссуду на развития бизнеса по минимальным процентам, но у нас наоборот завышают процентную ставку.
Сроки финансирования инвесторами составляет от одного месяца и до множества лет. В любом случае инвестор заинтересован в получении процентов от пользования его капиталом. Вариант привлекательный, предоставляется многим организациям, но все же кредитор требует выполнения обязательств по выплате процентов и основной сумме долга.
Для повышения инвестиционной привлекательности предприятия можно провести ряд мер:
- любое предприятие, что стремится развиваться, в первую очередь составляет долгосрочные стратегии, которыми возможно руководствоваться в будущем;
- обязательно требуется составление бизнес-плана, где будут четко выражены цели и способы достижения максимизации прибыли;
- присутствовать документация о проведении юридической экспертизы в соответствии с законодательными нормами;
- фирма должна создать себе кредитную историю (это очень легко сделать путем оформление небольшого кредита в банковских учреждениях и вернуть его за небольшой отрезок времени);
- приведение в порядок документов о владении определенными земельными участками и фирмы в целом;
- проследить, чтобы права акционеров и полномочия владельцев были прописаны в уставных документах предприятия.
По завершению проведения всех мероприятий требуется показать инвестору, что предприятие имеет способы по улучшению функционирования предприятия. Таким образом можно сказать, что инвестиционная привлекательность предприятия зависит от рационального управления. Для того чтобы капитал требуется приложить максимум усилий.
























2. ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ
ХАРАКТЕРИСТИКА ИП АРСЛАНОВ Р.Ф.

2.1. Краткая характеристика предприятия

Объектом исследования в работе является Индивидуальный предприниматель Арсланов Рафаиль Фанавиевич (далее ИП Арсланов Р.Ф.).
ИП Арсланов Р.Ф. имеет свою организацию  по производству продукции животноводства, именно КРС.
Индивидуальные предприниматели – это физические лица, зарегистрированные в установленном порядке и осуществляющие предпринимательскую деятельность без образования юридического лица.
Государственная регистрация и дальнейшая деятельность индивидуальных предпринимателей регламентируется Федеральным Законом РФ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» №129-ФЗ, Гражданским кодексом РФ, другими федеральными законами РФ, а также отдельными постановлениями Правительства РФ. Гражданин вправе заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридического лица с момента государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя, причём государственная регистрация может быть осуществлена только по месту его официальной постоянной регистрации по месту жительства.
Гражданин, осуществляющий предпринимательскую деятельность без образования юридического лица с нарушением требований о государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя, не вправе ссылаться в отношении заключённых им при этом сделок на то, что он не является предпринимателем. Суд может применить к таким сделкам правила об их недействительности.
Целью ИП Арсланова Р.Ф. является получение прибыли, и реализация на основе полученной прибыли социально-экономических интересов членов трудового коллектива. 
Основным видом деятельности ИП Арсланов Р.Ф. является разведение животноводства.  Дополнительные виды деятельности (в соответствии с кодами ОКВЭД, указанными при регистрации):
- сельское хозяйство, охота и предоставление услуг в этих областях;
- растениеводство в сочетании с животноводством (смешанное сельское хозяйство);
- выращивание зерновых, технических и прочих сельскохозяйственных культур, не включенных в другие группировки;
- выращивание картофеля, столовых корнеплодных и клубнеплодных культур с высоким содержанием крахмала или инулина. 
Организационно - производственная структура организации – это совокупность основных, вспомогательных и обслуживающих подразделений предприятия и управленческих служб. 
Схема организационно-производственной структуры ИП Арсланова Р.Ф. отражена на рисунке 2.1.
 (
Организация 
)

 (
Службы
) (
Подсобные и промышленные производства
) (
Вспомогательные и обслуживающие подразделения
) (
Основные производственные подразделения
)

 (
Пилорама 
) (
Планово-учетная
) (
Автопарк
) (
МТФ 
)

 (
Мельница
) (
Агрономическая
) (
Ремонтная мастерская
) (
Ферма по выращиванию и откорму молодняка
)
 (
Зооветеринарная
) (
Склад ГСМ
)
 (
Тракторно-полеводческая бригада
)
 (
Зернофуражный склад
) (
Инженерная
)


Рисунок 2.1 - Организационно-производственная структура ИП Арсланов Р.Ф.

ИП Арсланов Р.Ф. имеет:
1)  основные производственные подразделения: ферма по выращиванию и откорму молодняка, тракторно-полеводческая бригада и  МТФ;
2) вспомогательные и обслуживающее подразделения: автопарк – всего 3 автомашин, в т.ч.: 2 спецмашины и 1 легковой автомобиль; тракторный парк – 7 тракторов, в т.ч.: Т-150К –1 шт., ДТ-75 – 2 шт., МТЗ-80 – 4 шт;  ремонтную мастерскую; склад ГСМ и запчастей; зернофуражный склад; 
3) подсобные и промышленные производства (пилорама, мельница);
4) службы (планово-учетная, агрономическая, зооветеринарная, инженерная).
Ни одно предприятие не может функционировать без эффективного управления, основывающегося на структуре управления организации.
Структура управления – это совокупность отделов и служб, занимающихся построением и координацией функционирования системы управления, разработкой и реализацией управленческих решений.
Схема структуры управления ИП Арсланова Р.Ф. представлена на рис. 2.2.
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Рисунок 2.2 -  Структура управления ИП Арсланов Р.Ф.

Структура управления фиксируется в схеме структуры управления, в штатных расписаниях, в положениях о структурных подразделениях, в должностных инструкциях. В схемах структуры управления обычно отражается состав исполнителей, их подчиненность и взаимосвязь. В штатных расписаниях регистрируется численный состав исполнителей с указанием должностного оклада и общего фонда заработной платы. В положениях о структурных подразделениях и в должностных инструкциях отражаются правовые вопросы каждого подразделения и исполнителя в частности.

2.2. Анализ экономических показателей деятельности предприятия

Экономический анализ представляет собой исследование процессов в отдельных областях деятельности организации, необходимое для оценки их сущности, закономерностей и тенденций. Основным пользователем (потребителем) данного исследования, прежде всего, является руководство предприятия, так как выводы о текущем финансовом состоянии, рентабельности и деловой активности необходимы для оценки эффективности принятых управленческих решений.
Анализ основных экономических показателей  приведен в таблице 2.1.

Таблица 2.1 - Основные экономические показатели деятельности организации
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % 
к 2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Производственные показатели: 
1. Произведено продукции, ц:
- молоко
- прирост живой массы КРС
- зерно после доработки
	

15933
680
8268
	

15995
742
13862
	

13520
701
11420
	

84,9
103,1
138,1

	2.Площадь с.-х. угодий, га 
в т.ч. пашни
	1349
1212
	1349
1212
	1349
1212
	100,0
100,0

	3. Урожайность зерна с 1 га, ц.
	12,9
	28,3
	25,4
	196,9

	4. Среднегодовое поголовье скота, гол.:
- КРС основное стадо молочного скота
- КРС животные на выращивание и откорме
	
279
413
	
280
421
	
275
403
	
98,6
97,6

	5. Продуктивность с.-х. животных:
- среднесуточный прирост живой массы КРС, г
- среднегодовой удой на 1 корову, кг
	

451,1
5710,1
	

482,9
5712,5
	

476,6
4916,4
	

105,7
86,1

	Б. Экономические показатели:
6. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	

123410
	

110997
	

94704
	76,7

	7. Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	77560
	81800
	109041
	140,6

	8. Прибыль (убыток) от продажи 
(+,-), тыс. руб.
	45850
	29197
	-14337
	-

	9. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.
	51230
	30042
	-5777
	-

	10. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	49930
	29695
	-5974
	-

	11. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %
	59,1
	35,7
	- 13,1
	-



На основании приведенного анализа в таблице 2.1 можно сделать следующий вывод. По производственным показателям видно, что наблюдается увеличение производства таки видов продукции, как прирост живой массы КРС на 3,1% и производство зерна на 38,1%. Производство молока снизилось к 2015г. по сравнению с 2013г. на 15,1%. При этом площадь сельскохозяйственных угодий, в том числе пашен, остались неизменными на протяжении всего изучаемого периода (2013-2015гг.), а именно 1349 га и 1212 га, соответственно. 
Урожайность на 1 га на протяжении анализируемого периода также увеличилась с 12,9 ц до 25,4 ц, что составляет рост 96,9%.
Среднегодовое поголовье скота снижается на протяжении 2013-2015гг. Основное стадо КРС снизилось на 4 гол., животных на выращивании и откорме стало больше на 10 гол.
На основании всего вышесказанного, увеличивается среднесуточный прирост живой массы КРС на 5,7% и составляет к концу 2015г. 476,6г. Но снижается среднегодовой удой на 1 корову до 4916,4 кг, что меньше периода 2013г. на 13,9%.
По данным таблицы 2.1 следует, что организация в 2015 г. по сравнению с 2013г. имеет негативные тенденции, влияющие на финансовое положение, так как по таким экономическим показателям, как выручка от продаж, наблюдается темп роста меньше 100 %. А прибыль от продаж, прибыль до налогообложения, а также чистая прибыль ушли в убыток. Данный факт свидетельствует о том, что снизился выпуск продукции животноводства.
Происходит скачкообразное изменение выручки в сторону снижения, что говорит о неблагополучном финансовом положении организации. Выручка от продажи продукции (работ, услуг) к 2015г. по сравнению с 2013г. снизилась на  23,3%. Снижению выручки и прибыли способствует снижение выпуска продукции и ухудшение качества этой продукции. 
Бизнес в любой сфере деятельности начинается с определенной суммы денежной наличности, за счет которой приобретается необходимое количество ресурсов, организуется процесс производства и сбыт продукции. 
Для этого проанализируем показатели обеспечения и эффективности использования основных средств в организации в таблице 2.2.

Таблица 2.2  – Показатели обеспечения и эффективности использования основных средств в организации
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015  г. в % к 2013г.

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	9927
	8835
	12156,5
	122,5

	2. Численность работников, чел.
	96
	98
	107
	111,5

	2. Фондовооруженность, тыс. руб./ чел.
	103,4
	90,2
	113,6
	109,9

	3. Фондоемкость, руб.
	0,1
	0,1
	0,1
	100,0

	4. Фондоотдача, руб.
	12,4
	12,6
	7,8
	62,9

	5. Рентабельность использования основных средств, %
	
503,0
	
336,1
	
-49,1
	-



Данные таблицы 2.2 позволяют сделать  следующие выводы. Среднегодовая стоимость основных средств увеличилась на конец 2015 г. на 22,5% по сравнению с 2013г. Это значит, что основные средства не выбывают в следствии продажи или износа.
Увеличение стоимости основных средств экономически обоснован, если способствует увеличению объема производства и реализации продукции. Причем темпы роста объема продажи продукции не опережают рост стоимости основных средств, что отражается на снижении уровня фондоотдачи.
Фондовооруженность применяется для характеристики оснащенности труда работников (рабочих) основными средствами и показывает, сколько основных средств в стоимостном выражении приходится на одного рабочего. Так начиная с 2014г. фондовооруженность увеличивается и уже к концу 2015 г. составляет 113,6 тыс. руб./ чел., что составляет  109,9 %  к уровню 2013 г.
Фондоемкость определила количество ОПФ  необходимых для производства продукции на 1 руб. В 2013-2015гг. требовалось 0,1 тыс. руб.
Показатель фондоотдачи свидетельствует о том, что в 2013г. 12,4 руб. продукции (в стоимостном выражении) произведено на 1 руб. стоимости основных фондов, в 2014 г. – 12,6 руб., и в 2015 г. – 7,8 руб. Показатель фондоотдачи уменьшился к уровню 2013 г. на 37,1 %, что говорит о снижении эффективности использования основного капитала организации.
Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, идентифицируют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина отражает соотношение эффекта с вложенным капиталом или потребленными ресурсами.
Рассчитаем  показатели рентабельности организации при помощи относительных коэффициентов. 

1) Коэффициент рентабельности продаж:
где ПотР – прибыль от реализации;
В – выручка от реализации продукции;

2) Коэффициент рентабельности активов:
где ЧП – чистая прибыль;
ср.А – активы баланса.

3) Коэффициент рентабельности собственного капитала:
где ЧП – чистая прибыль;
ср. СК – собственный капитал.

4) Коэффициент рентабельности продукции:
где ПотР – прибыль от реализации;
СБ – себестоимость продукции.
Результаты вычислений показателей рентабельности организации представлены в таблице 2.3.

Таблица 2.3 - Показатели рентабельности в  организации, %
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Изменение в 2014 / 2013гг., ±
	Изменение в 2015 / 2014 гг., ±

	Рентабельность продаж
	37,2
	26,3
	-15,1
	-10,9
	-41,4

	Рентабельность продукции
	59,1
	35,7
	- 13,1
	-23,4
	-48,8

	Рентабельность активов
	60,0
	23,7
	-4,8
	-36,3
	-28,5

	Рентабельность собственного капитала
	
70,1
	
29,4
	
-6,3
	
-40,7
	
-35,7



По данным таблицы 2.3 видим, что рентабельность продаж в 2015г. сократилась до -15,1%. Данный факт свидетельствует об убытке от продаж в организации.
На один рубль реализованной продукции в организации приходилось в 2013г. - 59,1 коп., в 2014 г. – 35,7 коп. прибыли, в 2015г. этот показатель сократился до -13,1 коп. прибыли на 1 рубль объема продукции.
Снижение коэффициента рентабельности активов за 2013-2015гг. с 60% до -4,8% свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов. Снижение этого показателя свидетельствует о том, что снижается спрос  на  предоставляемую продукцию в организации.
В 2013 г. на 1 рубль собственного капитала в организации  приходилось 70,1 коп. прибыли, в 2014г. – 29,4 коп., а в 2015г.– -6,3 коп., так как образовался чистый убыток. Уменьшение этого показателя говорит о снижении инвестиционной привлекательности в  организации.
Приведенные данные свидетельствуют, тем не менее, о наличии неиспользованных возможностей, которые организации следует выявить и учесть в будущем, обеспечивая таким путем повышение эффективности использования всех ресурсов.
Проведя оценку проблем управления финансовым состоянием и эффективности организации,  было выявлено несколько проблем:
- снижается рентабельность продаж, что свидетельствует об убытке от продаж;
- снижается рентабельность продукции, так как увеличивается себестоимость продукции; 
- снижается рентабельность активов, что свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов, т.е. о падении спроса на предоставляемые услуги организации;
- рентабельность собственного капитала также снижается, что говорит о снижении инвестиционной привлекательности.
На основании данных проблем необходимо разработать предложения по улучшению финансового состояния и повышения эффективности деятельности организации.
2.3. Анализ финансового состояния предприятия
Для анализа финансового состояния в организации, используются такие методические приемы, как вертикальный,  горизонтальный и трендовый анализ бухгалтерского баланса. С помощью горизонтального анализа изучается динамика всего имущества, а с помощью вертикального – структура. 
Вертикальный анализ баланса – расчет структуры средств организации и их источников. Трендовый анализ предполагает сравнение данных за отчетный период по каждым позициям баланса с данными за предыдущие периоды. 
Используя данные бухгалтерского баланса за 2013-2015гг., проведем вертикальный и трендовый анализ баланса организации в таблице 2.4.

Таблица 2.4 – Вертикальный и трендовый анализ основных балансовых показателей в организации, 2013-2015гг.
	Статьи
	2013г.
	2014г.
	2015г.

	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	I. Внеоборотные активы, в т.ч.
	9625
	11,6
	8045
	6,4
	16268
	13,1

	- Основные средства
	9625
	11,6
	8045
	6,4
	16268
	13,1

	II. Оборотные активы, в т.ч.
	73540
	88,4
	117299
	93,6
	108115
	86,9

	- Запасы
	69291
	83,3
	111813
	89,2
	99428
	79,9

	- Дебиторская задолженность 
	3118
	3,7
	4753
	3,8
	6857
	5,5

	- Денежные средства
	1131
	1,4
	733
	0,6
	1830
	1,5

	Баланс 
	83165
	100
	125344
	100,0
	124383
	100

	III. Капитал и резервы, в т.ч.
	71180
	85,6
	101130
	80,7
	95237
	76,6

	- Уставный капитал
	9273
	11,2
	9273
	7,4
	9273
	7,5

	- Добавочный капитал
	34464
	41,4
	62163
	49,6
	91938
	73,9

	- Нераспределенная прибыль
	27443
	33,0
	29694
	23,7
	-5974
	-4,8

	V. Краткосрочные обязательства, в т.ч.
	11985
	14,4
	24214
	19,3
	29146
	23,4

	- Заемные средства
	-
	 0,0
	-
	 0,0
	7000
	5,6

	- Кредиторская задолженность 
	11311
	13,6
	23719
	18,9
	21651
	17,4

	- Доходы будущих периодов
	495
	0,6
	495
	0,4
	495
	0,4

	- Оценочные обязательства
	179
	0,2
	-
	 0,0
	-
	0,0 

	Баланс 
	83165
	100
	125344
	100,0
	124383
	100



По данным таблицы 2.4 приведен вертикальный и трендовый анализ основных балансовых показателей организации. Наибольшую долю в структуре баланса (активов) занимают оборотные активы (в 2013г. – 88,4%, в 2014г. – 93,6%, в 2015г. – 86,9%), а в структуре баланса (пассивов) занимает собственный капитал (в 2013г. – 85,6%, в 2014г. – 80,7%, в 2015г. – 76,6%). Остальную долю занимают внеоборотные активы, а именно основные средства и краткосрочные обязательства в части статей займы и кредиты, кредиторская задолженность, доходы будущих периодов и оценочные обязательства, которые в свою очередь составляют не больше 25% за весь анализируемый период.
Доля внеоборотных активов, по-прежнему, составляет не более 15%, что вполне обосновано для организации, однако говорит о значительных накладных расходах и высокой чувствительности прибыли к изменениям выручки. За отчетный 2015г. этот показатель несколько увеличился, что является отрицательным моментом. 
В составе оборотных активов наибольшую долю занимают запасы (в 2013г. – 83,3%, в 2014г. – 89,2%, в 2015г. – 79,9%). Остальную долю в составе оборотных активов занимает дебиторская задолженность (в 2013г. – 3,7%, в 2014г. – 3,8%, в 2015г. – 5,5%) и денежные средства (в 2013г. – 1,4%, в 2014г. – 0,6%, в 2015г. – 1,5%).
В составе капитала и резервов наибольшую долю занимает добавочный капитал (в 2013г. – 41,4%, в 2014г. – 49,6%,в 2015г. – 73,9%), затем нераспределенная прибыль (убыток) (в 2013г. – 33%, в 2014г. – 23,7%, в 2015г. добавочный капитал сыграл в убыток). И наименьшую долю в структуре собственного капитала занимает уставный капитал (в 2013г. – 11,2%, в 2014г. – 7,4%, в 2015г. – 7,5%).
В составе краткосрочных обязательств наибольшую долю занимает кредиторская задолженность (в 2013г. – 13,6%, в 2014г. – 18,9%, в 2015г. – 17,4%). Остальную долю занимают займы и кредиты в 2015г., доходы будущих периодов, оценочные обязательства в 2013г. В общем итоге не более 6%.
Горизонтальный анализ баланса - расчет относительных темпов роста (снижения) средств организации и их источников (таблица 2.5).
Таблица 2.5 - Горизонтальный анализ основных балансовых показателей в организации за 2013-2015 гг.
	Статьи
	2013г.
	2014 г.
	2015г.
	Изменение 2015г. к 2013г.

	
	
	
	
	±
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	I. Внеоборотные активы, в т.ч.
	9625
	8045
	16268
	+6643
	169,0

	- Основные средства
	9625
	8045
	16268
	+6643
	169,0

	II. Оборотные активы, в т.ч.
	73540
	117299
	108115
	+34575
	147,0

	- Запасы
	69291
	111813
	99428
	+30137
	143,5

	- Дебиторская задолженность 
	3118
	4753
	6857
	+3739
	219,9

	- Денежные средства
	1131
	733
	1830
	+699
	161,8

	Баланс 
	83165
	125344
	124383
	+41218
	149,6

	III. Капитал и резервы, в т.ч.
	71180
	101130
	95237
	+24057
	133,8

	- Уставный капитал
	9273
	9273
	9273
	0
	100,0

	- Добавочный капитал
	34464
	62163
	91938
	+57474
	266,8

	- Нераспределенная прибыль
	27443
	29694
	-5974
	-33417
	-21,8

	V. Краткосрочные обязательства, в т.ч.
	11985
	24214
	29146
	+17161
	243,2

	- Заемные средства
	-
	-
	7000
	+7000
	-

	- Кредиторская задолженность 
	11311
	23719
	21651
	+10340
	191,4

	- Доходы будущих периодов
	495
	495
	495
	0
	100,0

	- Оценочные обязательства
	179
	-
	-
	
	

	Баланс 
	83165
	125344
	124383
	+41218
	149,6



Согласно таблицы 2.5, к 2015 г. организация  увеличила валюту баланса до 124383 тыс. руб., которая по сравнению с 2013г. выросла на 49,6%, что говорит о расширении хозяйственного оборота. Но в то же время по сравнению с 2014г. валюта баланса снизилась в 2015г. на 0,8%. 
Стоимость запасов увеличилась в 2015г. по сравнению с 2013г. пропорционально увеличению выручки, доля запасов в структуре баланса возросла на 43,5%. Это может говорить о неэффективном планировании объемов запасов, либо о возникновении трудностей с реализацией запланированного объема товарной массы.
Доля дебиторской задолженности увеличилась на 119,9% за счет увеличения доли запасов и денежных средств. Это говорит о проблемах, связанных с оплатой продукции, а также о возможном  неденежном характере расчетов.
Кредиторская задолженность к 2015г. по сравнению с 2013г. увеличилась на 91,4%, что говорит о том, что организация  не вовремя выплачивает свою задолженность с персоналом по оплате труда, поставщикам,  налоги и в большей степени вследствие невыплаченной дебиторской задолженности. К 2015г. кредиторская  задолженность составила 21651 тыс. руб., что по сравнению с 2013г. на 91,4% больше.
Темпы роста оборотных активов к 2015г. превышают темпы роста внеоборотных активов. 
Собственный капитал превышает заемный капитал, что, в свою очередь, положительно влияет на деятельность организации. Это значит, что организация  в своей деятельности имеет достаточное финансирование и практически не пользуется средствами внешних кредиторов. Таким образом, на основе данных вертикального, трендового и горизонтального анализа структуры баланса можно сделать вывод о рациональной экономической политике организации .
В таблице 2.6 рассмотрим показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости в организации.

Таблица 2.6 - Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости в организации
	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015г. в % к 2013 г.

	
	
	2013 г.
	2014 г.
	2015г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности) 
	
≥ 2
	
6,14
	
4,84
	
3,71
	
60,4

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	
≥ 0,2
	
0,09
	
0,03
	
0,06
	
66,7

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	
0,35
	
0,23
	0,30
	85,7

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	___
	61555
	93085
	78969
	128,3

	
5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	___
	
61555
	
93085
	85969
	139,7

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
	___
	

-7736
	

-18728
	
-20459
	
264,5

	а) собственных оборотных средств
	
	
	
	
	

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	___
	-7736
	-18728
	-13459
	174,0

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,86
	0,81
	0,77
	89,5

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	
0,17
	
0,24
	0,31
	182,4

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	0,86
	0,92
	0,83
	96,5

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	0,84
	0,79
	0,73
	86,9

	11. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,14
	0,19
	0,23
	164,3



Из данных таблицы 2.6  видим, что коэффициент абсолютной ликвидности – характеризует мгновенные платежные возможности организации  за счет  имеющихся  в распоряжении денежных средств и краткосрочных вложений.
Коэффициент абсолютной ликвидности меньше нормы за три исследуемых года (2013-2015гг.), таким образом можно сделать вывод о том, что в организации не имеются единовременные платежные возможности за счет имеющихся в распоряжении денежных средств и краткосрочных финансовых вложений. 
Коэффициент покрытия (текущей ликвидности) – характеризует перспективные платежные возможности при условии погашения всех дебиторской задолженности и реализации ТМЦ. Этот коэффициент дает общую оценку ликвидности активов, показывая сколько рублей текущих активов организации  приходится на 1 рубль текущих обязательств.
Коэффициент покрытия (текущей ликвидности) за 3 года составляет больше нормы 2, что свидетельствует о неперспективных платежных возможностях даже при условии погашения дебиторской задолженности и реализации ТМЦ. Также по данным коэффициента, можно сказать о высоком финансовом риске.
Коэффициент быстрой ликвидности (срочной,  промежуточной) – характеризует текущие платежные возможности при условии краткосрочной дебиторской задолженности.
За анализируемый период (2013-2015гг.) коэффициент быстрой ликвидности также меньше нормального значения, это свидетельствует о текущих платежных возможностях, при условии краткосрочной дебиторской задолженности.
Наличие собственных оборотных средств в 2015 г. увеличились по сравнению с 2013г. на 28,3 %, что свидетельствует о дальнейшем развитии деятельности  организации.
Данные показатели из таблицы 2.6 представляют интерес не только для руководства  организации, но и для внешних субъектов анализа.
Коэффициент автономии (независимости) – указывает на долю собственного капитала финансирования общества. По данным коэффициента автономии можно сделать вывод о том, что в организации в распоряжении большая доля собственного капитала и достаточное финансирование, т.к. данный коэффициент больше нормы 0,5.
По данным коэффициента соотношения заемных и собственных средств видно, что собственный капитал превышает заемный, что говорит о благополучном финансовом положении предприятия и о том, что изучаемое предприятие мало пользуется чужими ресурсами, не привлекая внешних инвесторов для введения своей деятельности.
Коэффициент маневренности – указывает на долю собственного капитала представленного в мобильной форме, в данной организации собственный капитал в мобильной форме отсутствует. Данный коэффициент больше нормального значения за 2013-2015гг.
Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования за все три года больше норматива 0,1, таким образом, структура баланса признана удовлетворительной и организацию можно признать платежеспособной.
Обобщив экономические и финансовые показатели деятельности организации наблюдается тенденция спада деятельности организации, а именно финансовых результатов. В 2015г. наблюдается снижение выручки от продажи продукции, прибыли от продаж, прибыли до налогообложения  и чистой прибыли, что говорит о том, что организация не совсем успешно ведет свою деятельность, это связано с тем, что увеличивается себестоимость продукции.






3. ОЦЕНКА ИНВЕСТИЦИОННОЙ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТИ
И ЕЕ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ В ИП АРСЛАНОВ Р.Ф.

3.1. Оценка инвестиционной привлекательности предприятия

Произведем анализ инвестиционной деятельности на конкретных примерах (таблица 3.1). В связи с тем, что в организации инвестиционная деятельность представлена в незначительном объеме, цифровые данные, для полноты расчётов  условны. 
Таблица 3.1 - Данные об инвестиционной деятельности организации за 2014- 2015гг.
	
Показатели
	2014г.
	2015г.
	Отклонение

	
	тыс. руб.
	уд вес, %
	тыс. руб.
	уд вес, %
	тыс. руб.
	уд вес, %

	Инвестиционная деятельность
Инвестиции в ценные бумаги
	
26
	
6,0
	
31
	
7,6
	
5
	
1,6

	Инвестиции в дочерние предприятия
	39
	9,0
	57
	13,9
	18
	4,9

	Инвестиции в совместные предприятия
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Инвестиции в ассоциированные предприятия
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Инвестиции в зависимые общества
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Займы, предоставленные организациям на срок более 12 месяцев
	
15
	
3,6
	
18
	
4,4
	
3
	
0,8

	Прочие долгосрочные инвестиции
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого долгосрочные инвестиции
	80
	18,6
	106
	25,9
	26
	17,3

	Краткосрочные инвестиции
	351
	81,4
	304
	74,1
	-47
	-7,3

	Всего инвестиции
	431
	100
	410
	100
	-21
	-

	Привлеченные инвестиции
Сумма выпущенных акций
	
11211
	
57,7
	
13340
	
59,3
	
2129
	
1,6

	Долгосрочные обязательства
	95
	0,5
	105
	0,5
	10
	-

	Краткосрочные займы и кредиты
	8117
	41,8
	9044
	40,2
	927
	-1,6

	Всего привлеченных инвестиций
	19423
	100
	22489
	100
	3066
	-



На основании таблицы 3.1 определяются  размеры инвестиций в другие организации и собственное хозяйство по их видам, а также их структура и изменение за отчетный период.
Произведенные нами расчеты в таблице 3.1показывают:  сумма инвестиций по организации в 2015г. составила 410,0  тыс. руб., из них долгосрочных – 106,0 тыс. руб., а краткосрочных – 304, тыс. руб. За отчётный период сумма инвестиций сократилась на 21,0 тыс. руб. Это сокращение произошло за счет уменьшения краткосрочных вложений.
Привлеченные инвестиции в 2015г. составили 22489,0 тыс. руб. и увеличились за год на 3066,0 тыс. руб. Основную сумму привлеченных инвестиций составляют выпуск и реализация акций (13340,0 тыс. руб.).  За год они также возросли на 2129,0 тыс. руб. Краткосрочные займы и кредиты составляют – 9044,0 тыс. руб. и  возросли за год  на 927,0 тыс. руб. Долгосрочные  обязательства составляют незначительную сумму и в общей сумме привлеченных средств,  всего 0,5%.
Следующим этапом анализа инвестиционной деятельности является определение суммы и структуры доходов, расходов, поступлений и выплат по инвестициям.
От инвестиционной деятельности могут быть следующие доходы:
- дивиденды, полученные от дочерних и ассоциированных предприятий;
- прочие дивиденды полученные;
- проценты, полученные по займам;
- прочие проценты полученные.
К расходам от инвестиционной деятельности относятся:
- проценты по займам, выплаченные дочерним и ассоциированным организациям;
- проценты по кредитам, выплаченные государственным и коммерческим банкам;
- прочие проценты уплаченные и дивиденды полученные.
К поступлениям от инвестиций относятся:
- поступления от выпуска акций на капитал;
- поступления долгосрочных и краткосрочных займов;
- поступления по арендным обязательствам.
К выплатам от инвестиционной деятельности относятся:
- выплаты по арендным обязательствам;
- вложенные долгосрочные и краткосрочные займы и кредиты.
Анализ доходов, поступлений и выплат от инвестиционной деятельности в организации  за 2014-2015гг. представлен в таблице 3.2.

Таблица 3.2– Анализ доходов, поступлений и выплат от инвестиционной деятельности  в организации  за 2014-2015гг.
	
Показатели
	2014г.
	2015г.
	Отклонение

	
	тыс. руб.
	уд вес, %
	тыс. руб.
	уд вес, %
	тыс. руб.
	уд вес, %

	Доходы от инвестиционной деятельности
Дивиденды, полученные от дочерних и ассоциированных предприятий
	

3,5
	

41,2
	

2,9
	

42,0
	

- 0,6
	

0,8

	Прочие дивиденды, полученные
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Проценты, полученные
	5,0
	58,8
	4,0
	58,0
	- 1,0
	- 0,8

	Прочие проценты полученные
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого доходов
	8,5
	100
	6,9
	100
	- 1,6
	-

	Расходы от инвестиционной деятельности
Проценты уплаченные
	
1230
	
43,7
	
1190
	
42,8
	
- 40
	
- 0,9

	Прочие проценты уплаченные
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Дивиденды выплаченные
	1585
	56,3
	1590
	57,2
	5
	0,9

	Итого расходов
	2815
	100
	2780
	100
	- 35
	-

	Поступления от инвестиций
Поступления от выпуска акций на капитал
	
1500
	
61,2
	
2129
	
49,2
	
629
	
- 12

	Поступления долгосрочных и краткосрочных кредитов и займов (ссуд)
	
950
	
38,8
	
2200
	
50,8
	
1250
	
12

	Поступления по арендным обязательствам
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого поступлений
	2450
	100
	4329
	100
	1879
	-

	Выплаты по инвестициям
Выплаты по арендным обязательствам
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Вложенные долгосрочные и краткосрочные кредиты и займы
	
360
	
100
	
376
	
100
	
16
	
-

	Итого  выплат
	360
	100
	376
	100
	16
	-



На основании данных таблицы 3.2 делаются выводы о доходах, расходах, поступлении и выплатах от инвестиционной деятельности, их структуре и изменениях по ним за анализируемый период.
Произведенные расчеты в таблице 3.2 показывают, что ИП Арсланов Р.Ф. в последние годы проводит работу по увеличению активов за счёт привлечения инвестиций путем выпуска и реализации акций, долгосрочных и краткосрочных займов и кредитов. В отчетном году организацией выпущено и реализовано акций на сумму 2129 тыс. руб., а в прошлом году на 1500 тыс. руб. Привлечено долгосрочных и краткосрочных займов и кредитов  в 2013г. на сумму 950 тыс. руб. и в 2014г.– 2200 тыс. руб. Из данных таблицы 2.13, также видно, что приток инвестиций имеет тенденцию роста и их сумма значительно выше, чем вложения средств в инвестиции. 
В отчётном году  долгосрочные и краткосрочные вложения составили всего 376 тыс. руб. Соответственно этому, организация  и  имеет незначительную сумму доходов от инвестиций и большие расходы по уплате дивидендов и процентов.
Так, в 2015г. доходы от дивидендов составили всего 2,9 тыс. руб., а полученные проценты – 4,0 тыс. руб. тогда как,  расходы по выплате дивидендов составляют 1590 тыс. руб., а по выплате процентов – 1100 тыс. руб. 
Следующим этапом анализа инвестиционной деятельности является определение и анализ эффективности использования инвестиционных средств в целом и по их видам.
Эффективность инвестиционной деятельности определяется и анализируется на основе данных финансовой отчётности (бухгалтерский баланс, отчет о финансовых результатах, отчёт о движении денежных средств и приложение к бухгалтерскому балансу).  Для определения уровня эффективности инвестиционной деятельности организации рассчитываются и изучаются следующие коэффициенты (таблица 3.3):
1)Коэффициент доходности приобретенных акций (Кдох.акц.), который рассчитывается как отношение полученных дивидендов (Див.пол) к сумме приобретенных акций (Акц.приоб.), по формуле:
Кдох.акц. = Див.пол. / Акц.приоб.
Этот коэффициент характеризует долю полученных дивидендов на рубль приобретенных акций.
2) Коэффициент доходности предоставленных займов и кредитов (Кдох.зай.кр.), который определяется как отношение суммы процентов полученных (Проц пол.) к сумме предоставленных займов и кредитов (зай.кред.пред.) и определяется по формуле:
(Кдох.зай.кр.) =  Проц пол. /зай. кред.пред.
Этот коэффициент показывает долю полученных доходов, в виде процентов, от предоставленных займов и кредитов.
3) Коэффициент доходности от инвестиций (Кдох.инв.) определяется как отношение общей суммы доходов от инвестиции (Пост.инв.) к сумме вложенных инвестиций (Инв.) и определяется по формуле:
Кдох.инв   = Пост.инв. / Инв.
Этот коэффициент показывает долю доходов полученных от инвестиций на один рубль вложенных инвестиций.
4) Коэффициент выплаты дивидендов по акциям  (Кдив.вып.) определяется как отношение суммы дивидендных выплат (Див.вып.) к сумме реализованных акций (Акц.реал.) и определяется по формуле:
Кдив.вып. = Див.вып. : Акц.реал.
Он характеризует, долю дивидендных выплат на один рубль реализованных акций.
5) Коэффициент выплат по займам и кредитам  (Квып.по зай.,кр.), рассчитывается как отношение выплат по займам и кредитам (Выпл.займ,кред.) к сумме привлеченных долгосрочных и краткосрочных займов и кредитов (Займ.Кред.) и определяется по формуле:
    Квып.по зай.,кр. = Выпл.займ,кред.  :  Займ.Кред.
Этот коэффициент характеризует долю выплаченных сумм, в виде процентов,  на один рубль задолженности по займам и кредитам.
6) Коэффициент выплат по приобретенным инвестициям (Квып.по инв.) – характеризует долю выплат (Выпл.инв.) на один руб. приобретенных инвестиций (Прив.инв.) и определяется как отношение выплат по инвестициям (Выпл.инв ) к сумме приобретенных инвестиций, т.е. по формуле:
Квып.по инв. = Выпл.инв : Прив.инв.
На основании этого показателя определяется эффективность привлекаемых инвестиций, т.е. сколько организация выплачивает кредиторам средств на 1 рубль  всех привлеченных средств.
Все эти показатели эффективности инвестиционной деятельности организации  можно рассчитать на основе данных приведенных в таблице3.3.

Таблица 3.3. - Показатели эффективности инвестиционной деятельности по организации  за 2014-2015гг.  по сравнению с прошлым годом
	Коэффициенты эффективности
	2014г.
	2015г.
	Отклонение, ±

	Коэффициент доходности приобретенных акций
	0,05
	0,03
	- 0,2

	Коэффициент доходности предоставленных займов и кредитов
	
0,014
	
0,012
	
- 0,002

	Коэффициент доходности по инвестициям
	0,02
	0,02
	-

	Коэффициент выплат  дивидендов по акциям
	0,14
	0,12
	- 0,02

	Коэффициент выплат по займам и кредитам
	0,15
	0,14
	- 0,01

	Коэффициент выплат по инвестициям
	0,14
	0,12
	- 0,02



Данные таблицы 3.3 показывают, что доходы от инвестиционной деятельности, путем приобретения акций и предоставления займов и кредитов, составляют незначительную долю от вложенных средств, – всего 2,0% и по сравнению с прошлым годом этот размер не изменился.
Коэффициенты выплат по инвестициям значительно выше, чем доходов. Они составляют 12% от суммы приобретенных инвестиций. При этом размер выплат по займам и кредитам выше, чем по реализованным акциям.  
ИП Арсланов Р.Ф. следует иметь ввиду что, если уровень выплат по привлеченным инвестициям соответствует  уровню применяемых в государственных и коммерческих банках, то уровень доходности от предоставляемых инвестиций значительно ниже. Это указывает на неэффективную инвестиционную деятельность организации, просчёты в работе финансовых менеджеров. 
Целью предпринимателей и менеджеров организаций является, изучая рынок ценных бумаг, принимать такие управленческие решения, которые бы способствовали привлечению наиболее выгодных для них инвестиций, а также вложение средств в эффективные инвестиционные проекты.
Инвестиционный проект - это план вложения средств с целью дальнейшего получения прибыли, а в некоммерческой деятельности с целью. дальнейшего получения эффекта.
При анализе инвестиционных проектов рассматриваются, на сколько эффективны те или иные предлагаемые новые и создающиеся объекты, планы расширения производственных мощностей, выпуск новых видов продукции, расширение сбытовой сети, вложения в торговую марку  и т. д.
На любой стадии жизни компаниям приходится рассматривать различные инвестиционные идеи, связанные с долгосрочным вложением средств, которые могут превратиться в  инвестиционные проекты.
На начальной стадии организации производства необходимы вложения средств в виде реальных инвестиций по приобретению основных и оборотных средств, капитальных вложений, а в процессе хозяйственной деятельности -  в виде финансовых инвестиций:  приобретение ценных бумаг, долевого участия в капитале других организаций и т.п. 
Эти вопросы рассматриваются при анализе состояния и эффективности инвестиционной деятельности предприятия.
Для принятия решения о реализации того или иного проекта связанного с долгосрочным вложением средств, необходимо располагать информацией, обосновывающей целесообразность и возможность таких вложений. Для принятия положительного решения о реализации проекта необходимо чтобы полученная информация располагала следующими данными:
- вложенные средства должны быть полностью возмещены;
- прибыль, полученная в результате данной операции, достаточна чтобы компенсировать временный отказ от использования средств, а также риск, возникающий в силу неопределенности конечного результата.
Результаты оценки коммерческих проектов во многом зависят от полноты и достоверности исходных данных и от использованных методов их анализа.
С точки зрения принципиальных особенностей подготовки информации и выбора методики расчета можно выделить 3 основных типа проектов:
- «в чистом поле» или «с нуля», или «новое строительство»;
- на действующем предприятии;
- со специфической методикой описания доходов, затрат, оборотного капитала.
Приступая к работе с проектом, необходимо представлять, к какому типу проектов относится рассматриваемая идея, следовательно, какие особенности сбора исходной информации и выбора методики расчетов необходимо учесть и соблюсти.
Под проектом «в чистом поле» понимается идея вложения капитала во вновь создаваемое предприятие (предприятие, создаваемое «с нуля»). Данный тип проектов имеет следующие особенности:
- предприятие = проект;
- оценка эффективности и финансовой состоятельности проекта выполняется на основании единой информации (одних и тех же денежных потоков), подготовленной по блокам: выручка, текущие затраты, инвестиционные затраты, источники финансирования.
Проект на действующем предприятии предполагает вложение средств, с целью получения дополнительного эффекта, в большинстве случаев с целью получения дополнительной прибыли. В данном случае:
- предприятие и проект по объему деятельности не равны;
- эффективность проекта на действующем предприятии определяется дополнительной прибылью, которую получит предприятие в связи с реализацией проекта. Для оценки эффективности такого рода проектов необходимо подготовить информацию об изменениях доходов, текущих затрат, налогов, связанных с планируемыми инвестиционными вложениями;
- финансовая состоятельность проекта определяется с учетом результатов деятельности всего предприятия. Для оценки финансовой состоятельности такого рода проектов необходимо подготовить информацию о совокупных доходах, текущих затратах, инвестиционных затратах, источниках финансирования предприятия с учетом проекта.
Для оценки эффективности проектов, реализуемых на действующем предприятии, используется метод анализа изменений, метод сравнения. 
К специфическим проектам относятся, проекты предполагающие длительный цикл изготовления продукции, которые имеют особенности формирования финансовых результатов, а также специфические условия формирования запасов материалов, взаиморасчетов с покупателями и поставщиками.
Примерами с длинным циклом производства, являются проекты строительства авиационных и морских судов, жилищного строительства, создания турбин. 
Данные проекты имеют следующие особенности:
- для определения оборотного капитала проекта не могут быть использованы классические формулы (расчет через периоды оборота текущих активов и текущих пассивов). Оборотный капитал такого рода проектов формируется особым образом;
- для проектов с длительным циклом изготовления продукции так
же характерны специфические методы расчетов доходов и затрат. Если в
проектах «классического» серийного производства выручка и затраты присутствуют в каждом интервале планирования, то в производствах с длинным циклом выручка и затраты отражаются в момент акта передачи продукта (подписания акта сдачи-приемки работ). До момента продажи объекта поступления от покупателей  взаиморасчеты с поставщиками отражаются в оборотном капитале;
- при определении основных показателей проекта (доходы, расходы, показатели эффективности) не могут быть использованы классические формулы расчета. 
Во всех случаях, для принятия решения о вложении средств в инвестиционные проекты необходимо провести его экспертизу и определить эффективность проекта.
Оценка эффективности инвестиционных проектов является одним из наиболее важных и ответственных этапов, на основе которого принимаются стратегические решения о реализации или отказе от проекта. 
От правильной и обоснованной оценки инвестиционных проектов зависят сроки возврата вложенного капитала, варианты наиболее эффективного вложения средств в тот или иной проект, дополнительное получение прибыли и увеличение собственного капитала в течение срока действия проекта, в целом и по периодам.
В инвестиционном проекте должны быть обоснованные данные о доходах, затратах, связанных с получением доходов и времени ожидания доходов.
Методика оценки эффективности инвестиционных проектов включает следующие основные требования:
- сопоставление объема инвестиционных затрат с суммами и сроками возврата инвестированного капитала;
- охвата всей совокупности используемых ресурсов, связанных с реализацией проекта. 
- оценка возврата инвестируемого капитала должна осуществляться на основе показателя «чистого денежного потока»;
- в процессе оценки суммы инвестиционных затрат и чистого денежного потока должны быть приведены к текущей стоимости;
- выбор дисконтной ставки в процессе приведения отдельных показателей к текущей стоимости должен быть дифференцирован для различных инвестиционных проектов.
В процессе такой дифференциации должны быть учтены уровень риска, ликвидности и другие индивидуальные характеристики реального инвестиционного проекта.

3.2. Совершенствование инвестиционной привлекательности предприятия

Любые инвестиции связаны с инвестиционной деятельностью организации ИП Арсланова Р.Ф., которая представляет собой процесс обоснования и реализации наиболее эффективных форм вложений капитала, направленных на расширение экономического потенциала организации.
Для осуществления инвестиционной деятельности организации вырабатывают инвестиционную политику. Эта политика является частью стратегии развития предприятия и общей политики управления прибылью. Она заключается в выборе и реализации наиболее эффективных форм вложения капитала с целью расширения объема операционной деятельности и формирования инвестиционной прибыли.
Отрицательная динамика основных макроэкономических показателей, низкие темпы научно-технического прогресса, частые колебания конъюнктуры инвестиционного рынка, непостоянство государственной инвестиционной политики и форм регулирования инвестиционной деятельности не позволяют сегодня эффективно управлять инвестициями на отечественных предприятиях на основе лишь ранее накопленного опыта и традиционных методов.
Многие проблемы формирования инвестиционного процесса обусловлены отсутствием четко разработанной системы принципов инвестиционной политики, которая бы способствовала формированию благоприятного инвестиционного климата в России. 
Повышение инвестиционной деятельности компании возможно через повышение эффективности реальных инвестиций, которая формируется на двух основных стадиях - обоснования или разработки инвестиционного проекта, и реализации проекта, но реально проявляется эффективность инвестиций только на стадии функционирования будущего проекта компании.
Управление инвестиционными проектами основывается на обеспечении стандарта процедур рассмотрения, экспертизы, системы оценки рисков и принятия решений.
На основании проведенного анализа инвестиционной привлекательности в 2015 г. в организации наблюдается валовый убыток и убыток от продаж в размере 14337 тыс. руб., убыток до налогообложения в размере 5777 тыс. руб. и чистый убыток в размере 5974 тыс. руб.
На сокращение данных показателей повлияло увеличение себестоимости продукции, которая, в свою очередь, превысила темпы роста над выручкой от продаж, что является негативным фактором деятельности организации, а также рост дебиторской и кредиторской задолженности.
Для ИП Арсланова Р.Ф.автором разработаны следующие мероприятия по росту прибыли и снижению убытков в качестве повышения инвестиционной привлекательности (рисунок 3.4).

 (
Мероприятия по 
повышению инвестиционной привлекательности в организации ИП Арсланова Р.Ф.
на ООО «ЖЭУ г. Янаул»
Сократить расходы для того, чтобы денежный поток стремился к нулю
Увеличение выручки от реализации продукции (работ, услуг)
Введение в организацию еще одного вида животноводства
 (свиней)
Сокращение дебиторской и кредиторской задолженности
Сдача в аренду площадей под рассаду
)
Рисунок 3.4 - Мероприятия по повышению инвестиционной привлекательности в организации ИП Арсланова Р.Ф.

По рисунку 3.4  видно, что в качестве мер по повышению инвестиционной привлекательности в организации  выбраны следующие:
- увеличение выручки от реализации продукции (работ, услуг);
- сокращение дебиторской и кредиторской задолженностей;
- сокращение расходов для того, чтобы денежный поток стремился к нулю;
- введение в организацию еще одного вида животноводства (например, свиней);
- сдача в аренду площадей под рассаду.
Итак, мероприятием служит увеличение выручки от реализации продукции. Данную выручку предлагаем увеличить:
- за счет введения нового вида животноводства (свиней);
- за счет сдачи в аренду площади под рассаду;
- за счет повышения цен на продукцию КРС. 
Предлагаем увеличить прибыль организации (ИП Арсланов Р.Ф.)  следующим образом:
- увеличить объем предоставляемой продукции;
- повышение цен на продукцию.
В качестве мероприятия по увеличению прибыли и снижению убытков в организации предлагаем сдавать свободную площадь в аренду под рассаду. В организации имеется две свободных теплицы, площадь которых составляет 150 кв. м. (т.е. 1 теплица – 75 кв. м.). Предлагаем сдавать эти теплицы в аренду под рассаду. 
Арендная плата  1 квадратного метра составит 300 руб. / в месяц. В теплице имеются все условия для растениеводства. От данного мероприятия доход в год организации  составит:
400 руб. * 150 кв.м. = 60 000 руб. – сумма дохода в месяц;
60 тыс. руб. * 12 мес. = 720 тыс. руб. – сумма дохода в год.
Т.е. доход от данного мероприятия составит 720 тыс. руб. в год.
Следующим мероприятием служит увеличение выручки за счет повышения цен на продукцию КРС.
В организации  стоимость мяса КРС составляет 300 руб./кг. 
В 2015 году продано мясо КРС на сумму 88 674 тыс. руб. 
В качестве мероприятия предлагаем повысить цену на говядину на 20%.

Т.е.: - продано за год в 2015г.
Если мы поднимем цену на говядину на 20% (300 * 20% = 360 руб./кг), то сумма дохода по прогнозу составит:
295580 кг * 360 руб. /кг = 106408,8 тыс. руб.
А сумма дополнительного дохода от данного мероприятия при этом составит: 
106408,8 тыс. руб. – 88674 тыс. руб. = 17734,8 тыс. руб.
Следующим перспективным направлением служит внедрение в организацию еще одного вида животноводства. В нашем случае, предлагаем разводить дополнительно свиней.
В таблице 3.4 рассмотрим, как изменится выручка от данного мероприятия. В организации ИП Арсланов Р.Ф. предлагается развести свиней в количестве 20 шт. Стоимость покупки одного поросенка – 10 тыс. руб.
Затраты на приобретение 20 поросят составит 200 тыс. руб.  Далее, допустим, приобретая 15 свиней и 5 хряков, плодовитость маток 10 поросят в раз.  Рожает свинья 1 раз в год. За анализируемый период берем 1 год.
15 свиней * 10 поросят = 150 поросят в год.
Каждая  откормленная свинья весит в среднем 100 кг: 150 шт. * 100 кг = 15 000 кг. Килограмм свинины стоит 240 руб.
15 000 кг * 240 руб. = 3600 тыс. руб.
Из данного мероприятия, видим, что дополнительная выручка составила: 3600 тыс. руб. – 200 тыс. руб. = 3400 тыс. руб.


Таблица 3.4 – Результаты мероприятия по внедрению нового вида животноводства (свиньи)
	Показатель
	До мероприятия (2015г.)
	После 
мероприятия
	Изменение, ±

	Выручка, тыс. руб.
	-
	3600
	+3600

	Затраты, тыс. руб.
	-
	200
	+200

	Прибыль (выручка - затраты), тыс. руб.
	-
	3400
	+3400


По данным разведения свиней (таблица 3.4) видим, что прибыль организации  составит 3400 тыс. руб.
В таблице 3.5 рассмотрим подсчёт роста выручки организации за счёт сдачи в аренду площадей под рассаду, за счет повышения цен на говядину на 20% и за счет внедрения нового вида животноводства (свиней).

Таблица 3.5 - Результаты изменения выручки за счет внедренных мероприятий
	Мероприятия
	Выручка
до мероприятия
	Выручка после мероприятия
	Изменения, ±

	1. Сдача в аренду площадей под рассаду
	-
	720
	+720

	2. Увеличение цен на говядину на 20%
	88674
	106408,8
	+17734,8

	3. Ведение нового вида животноводства (свиней)
	-
	3400
	+3400

	ИТОГО: Общее увеличение выручки, тыс. руб.
	
	
	+21854,8



Из таблицы 3.5 видно, что за счет предложенных выше мероприятий по повышению выручки организации, ее прогнозное увеличение составит 21854,8 тыс. руб. Представим на рисунке 3.2 анализ выручки после внедрения мероприятий наглядно.

Рисунок 3.2 - Схема анализа выручки после внедрения мероприятий

Из таблицы 3.5 и по рисунку 3.2 видим, что после внедрения мероприятий по увеличению выручки от реализации продукции, она увеличивается:
- за счет сдачи в аренду площадей под рассаду, что составляет после внедрения мероприятия дополнительную прибыль для организации в размере 720 тыс. руб.;
- за счет увеличения цен на говядину на 20% увеличивается выручка на 17734,8 тыс. руб.;
- за счет введения нового вида животноводства (свиней) увеличивается выручка на 3400 тыс. руб.
Общее увеличение выручки составило 21854,8 тыс. руб.  Можно сделать вывод, что данные мероприятия по повышению выручки оказались значительными и эффективными для организации  ИП Арсланова Р.Ф.
Проведя анализ инвестиционной привлекательности организации , можно сделать вывод, что в нем наблюдается убыток от продаж, убыток до налогообложения и убыток чистой прибыли в 2015г.
В таблице 3.6 представим расчет экономической эффективности от предложенных мероприятий.

Таблица 3.6 – Расчет экономической эффективности от предложенных мероприятий
	№п/п
	Показатель
	До мероприятия (2015г.)
	После 
мероприятия
	Изменение, ±

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Выручка от продаж, тыс. руб.
	94704
	116558,8
	+21854,8

	2
	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	109041
	109041
	0

	3
	Валовая прибыль (убыток), тыс. руб.
	-14337
	7517,8
	+21854,8

	4
	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	0
	0
	0

	5
	Управленческие расходы, тыс. руб.
	0
	0
	0

	6
	Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб.
	-14337
	7517,8
	+21854,8

	7
	Проценты к уплате, тыс. руб.
	1249
	1249
	0

	8
	Прочие доходы, тыс. руб.
	10572
	10572
	

	9
	Прочие расходы, тыс. руб.
	763
	963
	+200

	11
	Прочее, тыс. руб.
	197
	197
	0

	12
	Чистая прибыль (убыток), тыс. руб.
	-5974
	15680,8
	+21654,8



На рисунке 3.3 рассмотрим динамику изменения чистой прибыли (убытка) до и после внедренных мероприятий по совершенствованию финансовых результатов деятельности организации и улучшения его финансового состояния. 

Рисунок 3.3 - Динамика изменения чистой прибыли после внедрения 
мероприятий по улучшению финансовых показателей и финансового состояния 
 организации.
Таким образом, предложенные выше рекомендации позволяют организации  не только улучшить состояние производства в целом, но и усовершенствовать движение денежных потоков, которые будут способствовать увеличению оборачиваемости оборотных средств, повысят эффективность использования капитала, а значит, и стимулировать получение прибыли – главной цели любой организации.
После составления проекта необходимо выяснить, будут ли экономически эффективны предложенные мероприятия. Отразим полученные данные в таблице 3.7.
Таблица 3.7 - Технико-экономические показатели эффективности повышения выручки за счет внедренных мероприятий
	Наименование показателя
	До проведения мероприятий
	После внедрения мероприятий
	Изменения

	
	
	
	+/-
	%

	1.Выручка (без НДС), тыс. руб.
	94704
	116558,8
	+21854,8
	123,1

	2.Себестоимость продаж, тыс. руб.
	109041
	109041
	-
	100,0

	3. Основные  средства, тыс. руб.
	16268
	16268
	-
	100,0

	4.Численность работающих, чел.
	107
	107
	-
	100,0

	5.Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	300090
	300090
	-
	100,0

	6.Прибыль от продаж, тыс. руб.
	-14337
	7517,8
	+21854,8
	123,1

	7.Рентабельность основной деятельности  (с.6/с.2)х100%
	-13,1
	6,9
	+20
	-

	8.Рентабельность продаж (с.6/c.1)х100%%
	-15,1
	6,4
	+21,5
	-

	9.Производительность труда (с.1/c.4) ,тыс. руб./чел
	885,1
	1089,3
	+204,2
	123,1

	10.Фондоотдача (с.1/с.3), руб.
	5,8
	7,2
	+1,4
	124,1

	11.Средняя заработная плата(с.5/с.4) руб./чел .
	2804,6
	2804,6
	-
	100,0



Произведенные в таблице 3.7 расчеты показывают, что вследствие роста выручки на 23,1 %, что в стоимостном выражении составило 21854,8 тыс. руб., произошло увеличение следующих показателей: 
- прибыль от продаж увеличилась на 21854,8 тыс. руб., что на 23,1% выше данных до введения мероприятий;
-рентабельность основной деятельности составила 6,9%, что на 20% выше до мероприятий;
- рентабельность продаж увеличилась на 21,5%;
- производительность труда увеличилась на 204,2 тыс. руб. / чел. или на 23,1%;
- фондоотдача увеличилась на 1,4 тыс. руб. или на 24,1%.
Остальные показатели деятельности по таблице 3.7 останутся  неизменными. В целом, наличие положительных изменений показывает, что мероприятия по повышению выручки за счет сдачи в аренду теплиц, за счет повышения цен на 20% на говядину и за счет введения нового вида животноводства (свиней)будут экономически эффективными для  организации. Таким образом, повысится инвестиционная привлекательность ИП Арсланова Р.Ф.
Исходя из этого, были разработаны предложения по повышению инвестиционной привлекательности и совершенствованию механизма отбора инвестиционных проектов для внедрения в организацию ИП Арсланова Р.Ф. Использование предложенного алгоритма позволит обеспечить отбор эффективных инвестиционных проектов с учетом рисков и дать объективную оценку инвестиционного потенциала предприятия.
Любое предприятие самостоятельно формирует систему критериев для отбора привлекательных инвестиционных проектов, руководствуясь приоритетами корпоративной инвестиционной политики и стремлением к получению конкурентных преимуществ, возможно разработанные в данной работе предложения позволят поднять на новый качественный уровень управление инвестиционной политикой и улучшить организацию управления денежными потоками в организации  ИП Арсланова Р.Ф.






Выводы и предложения 

Для развития любой организации необходим капитал от внешних источников. Инвесторы заинтересованы в получении прибыли и в ее приумножении. Учитывают факт риска и всевозможными путями стремятся избежать потерь и для этого они оценивают эффективность вложения инвестиций в существующий проект.
Целью написания выпускной квалификационной работы является изучение теоретических основ и практических аспектов оценки инвестиционной привлекательности предприятия. Для достижения поставленной цели в работе решены следующие задачи:
- изучены теоретические основы оценки инвестиционной привлекательности предприятия;
- изучена организационно-экономическая характеристика предприятия;
- дана оценка инвестиционной привлекательности на примере конкретного предприятия, а также выявлены пути для совершенствования инвестиционной привлекательности предприятия. 
Объектом исследования является Индивидуальный предприниматель Арсланов Рафаиль Фанавиевич, основной деятельностью которого является разведение животноводства.
По производственным показателям видно, что наблюдается увеличение производства таких видов продукции, как прирост живой массы КРС на 3,1% и производство зерна на 38,1%. Производство молока снизилось к 2015г. по сравнению с 2013г. на 15,1%. При этом площадь сельскохозяйственных угодий, в том числе пашен, остались неизменными на протяжении всего изучаемого периода (2013-2015гг.),  а именно 1349 га и 1212 га, соответственно. 
Урожайность на 1 га на протяжении анализируемого периода также увеличилась с 12,9 ц до 25,4 ц, что составляет рост 96,9%. Среднегодовое поголовье скота снижается на протяжении 2013-2015гг. Основное стадо КРС снизилось на 4 гол., животных на выращивании и откорме стало больше на 10 гол.
На основании всего вышесказанного, увеличивается среднесуточный прирост живой массы КРС на 5,7% и составляет к концу 2015г. 476,6г. Но снижается среднегодовой удой на 1 корову до 4916,4 кг, что меньше периода 2013г. на 13,9%. Организация в 2015 г. по сравнению с 2013г. имеет негативные тенденции, влияющие на финансовое положение, так как по таким экономическим показателям, как выручка от продаж, наблюдается темп роста меньше 100 %. А прибыль от продаж, прибыль до налогообложения, а также чистая прибыль ушли в убыток. Данный факт свидетельствует о том, что снизился выпуск продукции животноводства.
Происходит скачкообразное изменение выручки в сторону снижения, что говорит о неблагополучном финансовом положении организации. Выручка от продажи продукции (работ, услуг) к 2015г. по сравнению с 2013г. снизилась на  23,3%. Снижению выручки и прибыли способствует снижение выпуска продукции и  ухудшение качества этой продукции. 
Проведя оценку проблем управления финансовым состоянием и эффективности организации   было выявлено несколько проблем:
- снижается рентабельность продаж, что свидетельствует об убытке от продаж;
- снижается рентабельность продукции, так как увеличивается себестоимость продукции; 
- снижается рентабельность активов, что свидетельствует об отрицательной динамике интенсивности использования ресурсов, т.е. о падении спроса на предоставляемые услуги организации;
- рентабельность собственного капитала также снижается, что говорит о снижении инвестиционной привлекательности.
Обобщив экономические и финансовые показатели деятельности организации  наблюдается тенденция спада деятельности организации, а именно финансовых результатов. В 2015г. наблюдается снижение выручки от продажи продукции, прибыли от продаж, прибыли до налогообложения  и чистой прибыли, что говорит о том, что организация не совсем успешно ведет свою деятельность, это связано с тем, что увеличивается себестоимость продукции.
Любые инвестиции связаны с инвестиционной деятельностью организации  ИП Арсланова Р.Ф., которая представляет собой процесс обоснования и реализации наиболее эффективных форм вложений капитала, направленных на расширение экономического потенциала организации.
Для осуществления инвестиционной деятельности организации вырабатывают инвестиционную политику. Эта политика является частью стратегии развития предприятия и общей политики управления прибылью. Она заключается в выборе и реализации наиболее эффективных форм вложения капитала с целью расширения объема операционной деятельности и формирования инвестиционной прибыли.
Отрицательная динамика основных макроэкономических показателей, низкие темпы научно-технического прогресса, частые колебания конъюнктуры инвестиционного рынка, непостоянство государственной инвестиционной политики и форм регулирования инвестиционной деятельности не позволяют сегодня эффективно управлять инвестициями на отечественных предприятиях на основе лишь ранее накопленного опыта и традиционных методов.
В качестве мер по повышению инвестиционной привлекательности в организации выбраны следующие:
- увеличение выручки от реализации продукции (работ, услуг);
- сокращение дебиторской и кредиторской задолженностей;
- сокращение расходов для того, чтобы денежный поток стремился к нулю;
- введение в организацию еще одного вида животноводства (например, свиней);
- сдача в аренду площадей под рассаду.
Итак, мероприятием служит увеличение выручки от реализации продукции. Данную выручку предлагаем увеличить:
- за счет введения нового вида животноводства (свиней);
- за счет сдачи в аренду площади под рассаду;
- за счет повышения цен на продукцию КРС. 
Расчеты показывают, что вследствие роста выручки на 23,1 %, что в стоимостном выражении составило 21854,8 тыс. руб., произошло увеличение следующих показателей: 
- прибыль от продаж увеличилась на 21854,8 тыс. руб., что на 23,1% выше данных до введения мероприятий;
-рентабельность основной деятельности составила 6,9%, что на 20% выше до мероприятий;
- рентабельность продаж увеличилась на 21,5%;
- производительность труда увеличилась на 204,2 тыс. руб. / чел. или на 23,1%;
- фондоотдача увеличилась на 1,4 тыс. руб. или на 24,1%.
В целом, наличие положительных изменений показывает, что мероприятия по повышению выручки за счет сдачи в аренду теплиц, за счет повышения цен на 20% на говядину и за счет введения нового вида животноводства (свиней)будут экономически эффективными для  организации. Таким образом, повысится инвестиционная привлекательность ИП Арсланова Р.Ф.
Исходя из этого, были разработаны предложения по повышению инвестиционной привлекательности и совершенствованию механизма отбора инвестиционных проектов для внедрения в организацию  ИП Арсланова Р.Ф. Использование предложенного алгоритма позволит обеспечить отбор эффективных инвестиционных проектов с учетом рисков и дать объективную оценку инвестиционного потенциала предприятия. Любое предприятие самостоятельно формирует систему критериев для отбора привлекательных инвестиционных проектов, руководствуясь приоритетами корпоративной инвестиционной политики и стремлением к получению конкурентных преимуществ, возможно разработанные в данной работе предложения позволят поднять на новый качественный уровень управление инвестиционной политикой и улучшить организацию управления денежными потоками в организации  ИП Арсланова Р.Ф.
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Сдача в аренду площадей под рассаду	Выручка до внедрения мероприятий	Выручка после внедрения мероприятий	0	720	Увеличение цен на говядину на 20%	Выручка до внедрения мероприятий	Выручка после внедрения мероприятий	88674	106408.8	Введение нового вида животноводства (свиней)	Выручка до внедрения мероприятий	Выручка после внедрения мероприятий	3400	



Чистая прибыль (убыток) до мероприятия (2015г.)	тыс. руб.	-5974	Чистая прибыль (убыток) после мероприятия (прогноз)	тыс. руб.	15680.8	
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