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Введение
В практической экономической деятельности кредит представляет собой передачу во временное пользование материальных ценностей в денежной или товарной форме. При этом кредитные отношения проявляются в виде конкретных кредитных сделок, формы и условия которых отличаются значительным многообразием. Сущность же кредита всегда устойчива и неизменна независимо от специфики его проявления, всегда сохраняет черты, присущие экономическим отношениям, лежащим в основе кредита.

В настоящее время более чем 90% малых предприятий не могут начать производство без заемных средств и кредитов. По данным Министерства экономического развития и торговли РФ, малый бизнес нуждается в 30 млрд. кредитов ежегодно, но получает только 10-15% от этой суммы. От общего объема всех выдаваемых кредитов только 6% выдается малому бизнесу.
По данным обследования российских банков, проводившегося Ассоциацией региональных банков России, оказалось, что только 33,9% из всех обратившихся за кредитом предпринимателей получили кредит. В основном, это микрокредиты. 44% всех предоставленных кредитов выданы на сумму от 3 до 60 тысяч рублей. Крупные кредиты, от 300 до 600 тысяч рублей составили всего 7,5%. Низкий уровень развития малого бизнеса, прежде всего, связан с отсутствием достаточных условий для развития малого бизнеса у нас в стране.

Привлечение внимания к проблемам малого и среднего бизнеса в России, а также создание максимально благоприятных условий для развития этих сегментов предпринимательства является одной из основных задач, стоящих перед государственными органами власти, а также банковскими организациями, которые выступают в качестве партнеров и посредников сторон.

Кредитование субъектов малого предпринимательства - по-прежнему актуальное направление банковской деятельности. В сложившихся условиях коммерческим банкам необходимо становиться более гибкими при принятии решений о кредитовании малого бизнеса.

Актуальность темы работы определена ролью малых предприятий в масштабах экономики страны в целом и значением их как потребителя банковских услуг. Сегмент клиентов малого бизнеса имеет колоссальный потенциал, который может быть реализован уже в ближайшей перспективе, при наличии соответствующих условий.

Малое предпринимательство – не только существенная составляющая и массовая субъектная база цивилизованного рыночного хозяйства, неотъемлемый элемент присущего ему конкурентного механизма, но и максимально гибкая, эффективная и прозрачная в силу своих размеров форма хозяйствования. Этот предпринимательский уклад мобилизует финансовые и производственные ресурсы населения. Все это предполагает, что малый бизнес должен представлять немалый интерес как предмет приложения кредитных ресурсов, а также потребитель различных розничных услуг коммерческого банка. 

Среди основных проблем, препятствующих развитию малого бизнеса, особенно остро выделяется проблема финансирования. Отметим, что она является актуальной на протяжении всего жизненного цикла компании. По мере развития бизнеса потребность в денежных ресурсах еще больше возрастает.

В настоящее время можно говорить о том, что базовые предпосылки для роста интереса к проектам малого бизнеса со стороны кредитных организаций сформировались: произошло снижение доходности на рынках капитала, практика работы с небольшим числом крупных заемщиков (как правило, своих акционеров) подтолкнула банки к осознанию необходимости диверсификации своих кредитных портфелей.

Наиболее частые проблемы, с которыми сталкиваются банки - непонимание со стороны заемщиков процедуры кредитования, процесса погашения кредита, составления управленческой отчетности.
Все выше изложенное отражает актуальность выбранной темы работы.
Цель работы – определить роль кредита в малом предпринимательстве.

Для достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи:

 - раскрыть сущность малого предпринимательства;

- рассмотреть теоретические и организационно-правовые аспекты кредитования малого бизнеса банками;

- представить обзор рынка кредитования малого бизнеса в России и Кировской области;

- изучить механизм выдачи кредита малому бизнесу на примере конкретной организации;

- представить прогнозные расчеты кредитования малого бизнеса.
Объектом исследования выступает ООО «Просвет», г. Киров.

Предмет исследования: кредитование малого предпринимательства.

Период исследования составляет 3 года с 2013 по 2015  год.

Теоретической и методологической основой написания работы послужили многие положения, изложенные в трудах российских ученых экономистов и финансистов, а также периодические издания и Интернет-ресурсы, законодательные и нормативно-правовые акты ЦБ РФ, данные бухгалтерской, финансовой отчётности банков, данные федеральной службы государственной статистики, а также данные рейтинговых агентств.

При написании работы использовались следующие методы исследования: монографический, логического, сравнительного и системного анализа, экспертные оценки, обобщение и обработка статистических данных, метод коэффициентов.
1 Теоретические и организационно-правовые основы кредитования малого бизнеса 
1.1 Понятие и основные характеристики малого бизнеса

Становление рыночных отношений в экономике России, ее устойчивый экономический рост связаны,  по словам Куприяновой Л.М. и Соколинской Н.Э. [16] с развитием малого предпринимательства. 

Динамика роста малых предприятий свидетельствует о том, что этот сектор экономики находится на таком этапе развития, когда основное значение приобретают эффективность и устойчивость малых предприятий, построение при их участии новых хозяйственных связей, активизация производственной и инвестиционной деятельности малых предприятий, осуществление прогрессивных структурных сдвигов в стране. Развитию малого предпринимательства объективно способствует совершенствование системы кредитования, создание благоприятных финансово-экономических условий для устойчивого развития хозяйствующих субъектов малого бизнеса. 

По мнению Дудина М.Н. и Лясникова Н.В. [10] малые и средние предприятия являются традиционной и важной частью экономики практически всех стран, в том числе и индустриально развитых. Естественно, что развитие малых предприятий в различных странах имеет свои особенности, вытекающие из исторических традиций, а также сложившейся роли и места небольших предприятий в экономике страны. И, как правило, зависит от достигнутого уровня концентрации и индустриализации экономики, а также от целей, стоящих перед сферой малого предпринимательства в новых социально-экономических условиях. 

Для эффективного функционирования экономики любой страны необходимо оптимальное сочетание между крупным, средним и мелким бизнесом.

И.В. Сергеев [22] отмечает, что в бывшем СССР не придавалось должного внимания развитию мелкого бизнеса, а приоритет отдавался крупным и средним предприятиям, что привело в конечном итоге к монополизации промышленного производства. В настоящее время лоббирование интересов этих гигантов противоречит стратегическим задачам развития государства. В современной экономике действует такой закон: чтобы обеспечить экономический рост, необходимо как можно большее количество конкурентоспособных малых и средних предприятий в сфере промышленности, строительства и инноваций. Таким образом, крупный, средний и малый бизнес должны быть объединены достаточно простой идеей: рост уровня экономики и инноваций базируется на росте благосостояния населения и авторитета страны в мире, что происходит лишь благодаря хорошо развитым местным локальным рынкам.

Батяев А.А., Дудкина М.Г., Нурушева Л.К. [6] считают, что наличие развитого сектора малого бизнеса является обязательным условием успешного функционирования национальной экономики. В экономически развитых странах малые предприятия выполняют ряд важнейших социально-экономических функций, таких, как обеспечение занятости, формирование конкурентной среды, поддержание социальной стабильности и др. 

Что же такое бизнес? Четкого ответа на этот вопрос российское законодательство на данном этапе развития рыночных отношений не содержит. 

В экономической литературе имеется несколько понятий термина «бизнес». С англ. business — дело, предпринимательство [20]. Словари уточняют, о каком деле идет речь: имеется в виду занятие, экономическая деятельность, направленная на достижение определенных результатов (получение прибыли) [21]. 

Как отмечает Круглова Н.Ю.[13], цитируя Алана Хоскинга, автора «Business studies», «бизнес — это деятельность, осуществляемая частными лицами, предприятиями или организациями по извлечению природных благ, производству или приобретению и продаже товаров или оказанию услуг в обмен на другие товары, услуги или деньги к взаимной выгоде заинтересованных лиц или организаций». 

Бизнес, как процесс, предполагает определенные функции: ведение финансов и учета, кадровое и материально техническое обеспечение, производственную, маркетинг, научно-исследовательские и проектные работы. Другие экономисты рассматривают бизнес как вид конкретной экономической деятельности, организованной в рамках определенной структуры, целью и результатом которой является получение дохода [29].

В российском законодательстве определение слова «бизнес» отсутствует, а их смысл полностью совпадает с тем, которые Гражданский кодекс РФ вкладывает в понятие «предпринимательская деятельность» [1,2]. 

Согласно ст. 2 ГКРФ предпринимательская деятельность обладает следующими признаками:

- предпринимательская деятельность проводится на свой страх и риск;

- лица, занимающиеся предпринимательской деятельностью, должны быть зарегистрированы;

- прибыль в ходе предпринимательской деятельности можно получать от использования имущества, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг [1].

Следовательно, можно сделать вывод, что предпринимательская - это деятельность, направленная на систематическое получение прибыли, для чего индивидуальному предпринимателю необходимо совершить ряд сделок, целью которых является получение прибыли. Если же совершается единичная сделка, то она не может быть квалифицирована как предпринимательская деятельность, даже если по ней получен доход, ведь единичная сделка не носит систематического характера. 

Малый бизнес или предпринимательство определяется исходя из:

1) численности рабочих мест, которые предоставляет данное предприятие;

2) объемов прибыли, полученной предприятием за отчетный год;

3) профиля его деятельности.

Федеральный  закон от 24 июля 2007 г. N 209-ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации»  субъектами малого и среднего предпринимательства считает «хозяйствующие субъекты (юридические лица и индивидуальные предприниматели), отнесенные в соответствии с условиями, установленными настоящим Федеральным законом, к малым предприятиям, в том числе к микропредприятиям, и средним предприятиям» [5].

Малое предприятие является перспективным направлением развития экономики.

Субъекты малого предпринимательства живо реагируют на нужды рынка. Они способны удовлетворить те потребности населения, которые крупные фирмы не принимают во внимание ввиду их экономической невыгодности.

При этом поведение малых предприятий на рынке отличается гибкостью. Малый бизнес мгновенно отвечает предложением на спрос.

Для малых фирм характерен высокий уровень оборота капитала. Это выглядит примерно так: сегодня предприниматель осуществил финансовое вложение - завтра его деньги уже дали доход. Такая схема делает малый бизнес привлекательным для предприимчивых людей [10].

На привлекательность работает и то, что для организации малого бизнеса и руководства им необходимы сравнительно малые средства.

Еще одним важным положительным фактором является то, что малые предприятия нередко проявляют себя как новаторы.

В частности, из 61 крупного открытия в XX в. 48 были сделаны на малых и средних предприятиях. При этом, как показывает практика, 80 - 85% разработок малых фирм внедряется в течение одного-двух лет [13]. 

К основным функциям малого предпринимательства относятся: инновационность, противодействие монополизму и поддержание нормальной конкурентной среды, противодействие безработице и создание новых рабочих мест, повышение совокупного дохода широких слоев населения и соответственно расширение потребительского спроса, повышение профессиональной активности, взращивание предпринимательских навыков, духа, традиций как очень существенного института гражданского общества, формирование среднего класса как основы социально-политической стабильности нации [18]. 

Способность к созданию и распространению инноваций является, по словам Куприяновой Л.М. [16] важнейшей функцией современного малого предпринимательства.

Критерии малых и средних предприятий на 2016г. представлены в таблице 1.

Таблица 1 - Критерии малых и средних предприятий на 2016г. [5,22]
	Категория субъектов МСП
	Занятость на предприятии
	Доход предприятия
	Критерий независимости происхождения

	Микро- предприятие
	< 15 человек
	< 120 млн. руб.
	- Суммарная доля участия государства, субъектов РФ, муниципальных образований, общественных и религиозных организаций (объединений), благотворительных и иных фондов в уставном (складочном) капитале (паевом фонде) не более 25%, за исключением суммарной доли участия, входящей в состав:

· активов акционерных инвестиционных фондов;

· имущества закрытых паевых инвестиционных фондов;

· общего имущества инвестиционных товариществ.

- Суммарная доля участия иностранных организаций, суммарная доля участия, принадлежащая одной или нескольким организациям, которые не являются субъектами МСП, не превышает 49 % каждая.

	Малое предприятие
	16 - 100 человек
	< 800 млн. руб.
	

	Среднее предприятие
	101 - 250 человек
	< 2 млрд. руб.
	


Согласно статистическим данным (таблица 2), в настоящее время в России количество малых предприятий на 01.08. 2016 г. составило 5523765 ед.
Таблица 2 - Количество юридических лиц и индивидуальных предпринимателей, сведения о которых содержатся в Едином реестре субъектов малого и среднего предпринимательства по состоянию на 01.08.2016 [25]
	Регион
	Всего
	из них

	
	
	Юридических лиц
	Индивидуальных предпринимателей

	
	
	всего
	из них
	всего
	из них

	
	
	
	Микро п/п
	Малое п/п
	Среднее п/п
	
	Микро п/п
	Малое п/п
	Среднее п/п

	Российская Федерация
	5523765
	2594355
	2335579
	238796
	19980
	2929410
	2900085
	28953
	372

	Центральный ФО
	1636987
	899171
	803309
	87431
	8431
	737816
	731213
	6511
	92

	Северо-Западный ФО
	629902
	357442
	323180
	31875
	2387
	272460
	269894
	2536
	30

	Южный ФО
	569388
	172704
	155424
	15926
	1354
	396684
	393304
	3341
	39

	Северо-Кавказский ФО
	188631
	43956
	39478
	4116
	362
	144675
	143808
	856
	11

	Приволжский ФО
	1016076
	458048
	410518
	44171
	3359
	558028
	551158
	6781
	89

	Уральский ФО
	482238
	233439
	212380
	19493
	1566
	248799
	245914
	2847
	38

	Сибирский ФО
	653465
	299308
	272275
	25246
	1787
	354157
	350085
	4018
	54

	Дальневосточный ФО
	245699
	104242
	94742
	8875
	625
	141457
	139652
	1787
	18

	Крымский ФО
	101379
	26045
	24273
	1663
	109
	75334
	75057
	276
	1


По состоянию на 1 января 2015 года, по данным Росстата, в Российской Федерации зарегистрировано и действует 4,5 млн. субъектов малого и среднего предпринимательства, на которых занято  более 18 млн. человек, что составляет 25% от общего числа занятых в экономике (Таблица 3).
Основу сектора МСП по количеству хозяйствующих субъектов составляют ИП – 2,4 млн. или 53,3% всех МСП и микропредприятия – 1,9 млн. или 41% всех МСП. 
Малые предприятия составляют 5,2%, а средние – 0,3% от общего количества субъектов МСП. 
При этом на микропредприятиях и в сегменте ИП трудится более половины всех занятых в секторе МСП - 55%.

Таблица 3- Основные показатели деятельности субъектов малого и среднего предпринимательства по состоянию на 01.01.2015г. (по итогам 2014 года) [25]

	Показатель
	Микро-
п/п
	Малые 
п/п
	Средние п/п
	ИП
	Все категории МСП

	Количество субъектов МСП, тыс. ед.
	1868,2
	235,6
	13,7
	2413,8
	4531,3

	Доля в секторе МСП, %
	41,2
	5,2
	0,3
	53,3
	100%

	Среднесписочная численность работников, тыс. чел.
	4431,1
	6358,4
	1585,8
	5645,7
	18021*

	Оборот (выручка) субъектов МСП от реализации товаров (работ и услуг), млрд. рублей
	9699,3
	16692,9
	5027,8
	10447,5
	41867,5


*Количество занятых в секторе МСП составляет 25% от общей занятости в экономике. Справочно: численность занятых в экономике по состоянию на конец 2014 г. составляла 71539 тыс. чел.
В течение 2010-2014гг. по количеству предприятий сектор МСП демонстрировал положительную динамику  только для категорий малых и микропредприятий, хотя за последние 2 года темпы роста и этого сегмента существенно замедлились, (Таблица 4). 
Таблица 4- Основные экономические показатели деятельности малых предприятий, 2010-2014 гг. [26]
	Показатель
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.
	2014г.

	Число предприятий (на конец года), тыс.
	1644,3
	1836,4
	2003,0
	2063,1
	2103,8

	Среднесписочная численность работников, без внешн. совместителей, тыс. человек
	9790,2
	10421,9
	10755,7
	10775,2
	10789,5

	Оборот предприятий2), млрд. руб.
	18933,8
	22610,2
	23463,7
	24781,6
	26392,2

	Среднемесячная начисленная заработная плата работников1), руб.
	12367
	15743
	16711
	17948
	19201


1) Данные за 2010 г. приведены по показателю «Оплата труда в расчете на одно замещенное рабочее место (в среднем за месяц)».

2) Данные за 2010 г. приведены по показателю «Выручка от реализации товаров, работ, услуг (без суммы НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)».

Так, количество микро- и малых предприятий за 5 лет выросло на 28% - с 1644,3 тыс. в 2010 году до 2103,8 тыс. в 2014 году. Количество микропредприятий в 2014 году увеличилось почти на треть по сравнению с 2010 годом  и достигло 1868,2 тыс.  Вместе с тем, прирост микропредприятий в 2014 году по сравнению с 2013 годом составил 40 тыс., что составляет лишь 2,2%.

Рост количества малых и микропредприятий отмечен на фоне снижения количества средних предприятий. Их количество по итогам 2014 г. составило 13,7 тыс., как и в 2013 году. При этом почти двукратное уменьшение количества средних предприятий в 2013 году по сравнению с 2010 годом – 25,2 тыс.- объясняется уточнением перечня предприятий с учетом критериев отнесения к категории МСП – по обороту и доле капитала. Наиболее сложный критерий - доля в уставном капитале. Иногда этот критерий уточнялся не только по непосредственным учредителям среднего предприятия, но и по организациям, создавшим его учредителей.

Количество занятых на малых и микропредприятиях в 2010-2014гг. также продемонстрировало положительную динамику: занятость на микропредприятиях выросла на 34% (с 3 320 тыс. чел. в 2010 году до 4431,1 тыс. чел. в 2014 году), а занятость на микро- и малых предприятиях выросла на 10,2%  (с 9 790,2 тыс. чел. в 2010 году до 10 789,5 тыс. чел. в 2014 году).

Оборот микро- и малых предприятий за 5 лет стабильно рос и составил в 2014 году 26392,2 млрд. руб., что на 40% выше, чем в 2010 году - 18933,8 млрд. руб. 

В связи с уточнением перечня средних предприятий в период 2010-2014гг. сравнивать данные по ним за этот период некорректно. 
В 2014 году на одном среднем предприятии трудились, в среднем, 121 человек, на малом – 6 человек, на микропредприятии – 3 человека.
 За последние 4 года, 2011-2014, среднее количество занятых на микро-и малых предприятиях оставалось практически стабильным (таблица 5).

Таблица 5 - Средняя численность работников в расчете на одно предприятие, 2010-2014гг. (на конец года) [28]
	Показатель
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.
	2014г.

	Средняя численность работников в малых, чел.
	9
	6
	6
	6
	6

	Средняя численность работников на микро предприятиях, чел.
	4
	3
	3
	3
	3

	Средняя численность работников в средних предприятиях, чел.
	107
	129
	127
	125
	121


Картина распределения количества малых предприятий по федеральным округам в 2014 году демонстрирует неравномерное распределение предприятий. 
По количеству малых предприятий, включая микро-, лидируют Центральный федеральный округ и Приволжский федеральный округ – соответственно, 27,3% и 17,5% от общего количества малых и микропредприятий. 
На 3-ем месте Северо-Западный федеральный округ, на долю которого приходится 15,8% всех малых предприятий, на 4-м месте – Сибирский федеральный округ, 14, 4% всех микро- и малых предприятий. 
В остальных округах доля микро- и малых предприятий не превышает 10%.

ЦФО значительно опережает другие округа по показателю занятости на малых предприятиях – на них сосредоточено 30,6% от общего количества занятых в сегменте малых и микропредприятий. 
На 2-м месте – ПФО, где трудится 21,4% занятых, на 3-м месте – Сибирский федеральный округ – 12,6% занятых. Чуть меньше доля занятых в сегменте малых и микропредприятий в СЗФО – 11,8% (Приложение А).

Показатели оборота малых и микропредприятий для этих округов составляют 36,6% для ЦФО, 18,3% для ПФО и 10,7% для СФО.

Наибольшее количество средних предприятий действует в Центральном федеральном округе – 26,7%, в Приволжском – 21,4% и в Сибирском федеральном округе – 14,6% 
Эти же округа лидируют по количеству занятых  и по обороту средних предприятий. Так, на ЦФО приходится 27,9% занятых, ПФО - 22,6%, а СФО - 13,5% занятых от общего количества занятых на средних предприятиях. Показатели оборота составляют 29,3% для ЦФО, 19,9 % для ПФО и 13,1% для СФО от общего оборота средних предприятий (приложение Б).

Отраслевая структура малых и средних предприятий – юридических лиц - в 2014 году практически не отличалась от структуры МСП-юрлиц за предшествующие годы. 
По-прежнему велика доля предприятий, занимающихся торговлей и ремонтом, она составляла 38,7% от общего количества МСП (Приложение В). 
Пятая часть всех МСП – 20,3% - ведет деятельность в сфере операций с недвижимостью, аренды и предоставления услуг. 
Третий по величине сегмент – строительные предприятия, их доля составляет 11,9%. 
Доля промышленных МСП в 2014 году составляла 9,6%.

Что касается сегмента средних предприятий, то среди них доля промышленных предприятий существенно  больше  - 24,6%, что немногим меньше доли предприятий торговли – 26,6%. 
Третьим распространенным видом деятельности в среднем бизнесе в 2014 году стало сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство, рыбоводство и рыболовство – 16,8% предприятий.

Что касается соотношения убыточных и прибыльных предприятий, то в 2014 году соотношение прибыльных и убыточных предприятий как в сегменте микро- и малого бизнеса, так и в сегменте среднего бизнеса составило 80:20, то есть каждое 5-е предприятие являлось убыточным (приложение Г).

1.2 Этапы и нормативно-правовое регулирование кредитования малого бизнеса в России
Малое предпринимательство по причине отсутствия собственных денежных средств в гораздо большей степени, нежели крупные хозяйствующие субъекты, нуждается в заемных финансах, поэтому кредитование субъектов малого предпринимательства - по-прежнему актуальное направление банковской деятельности [7]. Банк - кредитная организация, которая имеет исключительное право осуществлять в совокупности следующие банковские операции: привлечение во вклады денежных средств физических и юридических лиц, размещение указанных средств от своего имени и за свой счет на условиях возвратности, платности, срочности, открытие и ведение банковских счетов физических и юридических лиц [3,14].

В соответствии с Федеральным законом от 24.07.2007 N 209-ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации» приняты соответствующие постановления Правительства РФ [5]. 

Основополагающие из них посвящены федеральным программам поддержки малого предпринимательства. Нормативные акты о поддержке малого бизнеса и программы такой поддержки существуют также на региональном и местном уровнях [7]. 

Закон определяет разграничения полномочий между Российской Федерацией и субъектами Российской Федерации в области государственной поддержки малых предприятий, которые позволяют субъектам Российской Федерации самостоятельно разрабатывать и проводить политику в области малого бизнеса [30]. 

Кредитные правоотношения урегулированы главой 42 ГК РФ, определены некоторые особенности и разновидности кредитного договора [2]. 

Современная система кредитования малого бизнеса состоит из трех взаимосвязанных и взаимообусловленных элементов (блоков): фундаментального, экономико-технологического, организационного [19].

Каждый банк предлагает «индивидуальные» программы кредитования малому и среднему бизнесу, по-разному называя их, но виды таких кредитов можно обобщить [11].

Виды кредитования предполагают предоставление средств по кредиту на различных условиях относительно обеспечения кредита, срока его погашения, предоставления по кредиту денежных средств или товаров и т.д. Методы кредитования уже более конкретно говорят о тех же видах кредитования, но метод кредитования определяется порядком предоставления денежных средств или товаров в кредит предпринимателю [9].

Непосредственно в правоотношениях по кредитованию можно говорить о разовом кредитовании предпринимателя или о предоставлении ему кредитной линии на определенных условиях. Разовый договор кредитования может состоять в том, что банк предоставляет кредит клиенту один раз по договору. Либо кредит может предоставляться на условиях того, что банк неоднократно будет на определенных условиях предоставлять денежные средства клиенту (все зависит от условия договора кредитования) [19].

К основным этапам (шагам) кредитования относятся:

1. Рассмотрение заявки на кредит и личные контакты специалистов банка с предполагаемым заемщиком.

2. Анализ кредитоспособности возможного заемщика и оценка качества заявки.

3. Подготовка кредитного договора, оформление кредита.

4. Погашение кредита и контроль над выполнением условий кредитного договора [23].

Как отмечает Гончарова О.Ю. [7] технология кредитования малых предприятий имеет существенные особенности на каждом этапе кредитования.

Предварительный этап кредитования предполагает поиск и привлечение клиентов. Среди способов привлечения клиентов - малых предприятий можно назвать телефонные звонки потенциальным клиентам; посещение потенциальных клиентов; рассылку листовок и писем; участие в выставках и конференциях и др.; через клиентов банка (например, кредитование заказчиков или поставщиков клиента банка и т.п.). На этом этапе выявляются наиболее эффективные способы привлечения клиентов.

На этапе рассмотрения заявки и принятия решения о целесообразности кредитования оценивают кредитоспособность клиентов и принимают решение о целесообразности предоставления ссуды. Необходимо определить адекватность выбора кредитного продукта и его условий на основе анализа деятельности и финансового состояния клиента, т.е. правильно ли определены вид кредита, его сумма, условия предоставления и использования, процентная ставка и т.д.[9].
При оценке кредитоспособности малых предприятий по словам Заболоцкой В.В. [11]  учитывают следующие особенности:

1. Банк имеет дело со значительным количеством вновь созданных предприятий малого бизнеса. Это не дает возможности оценить их уровень кредитоспособности традиционным способом - на основе фактических данных о финансово-хозяйственной деятельности предприятия в истекшем году. В связи с этим следует разграничивать определение риска кредитования:

- вновь созданных предприятий малого бизнеса;

- действующих предприятий.

2. Относительная неустойчивость производственных связей предприятий малого бизнеса вызывает значительные колебания в поступлении выручки от реализации производимой ими продукции. Это определяет повышенный риск коммерческого банка при предоставлении ссуд, так как и в условиях балансирования кредитных ресурсов и кредитных вложений требуется гарантия высвобождения кредитных ресурсов в любой период года.

3. Предприятия малого бизнеса получают ссуды периодически. Выдача ссуды может резко изменить уровень кредитоспособности, что следует учитывать в методике расчета соответствующих коэффициентов.

4. Нередко предприятия малого бизнеса плохо обеспечены собственным капиталом.

На основе анализа коэффициентов составляется картотека кредитоспособности клиента.

Общая оценка кредитоспособности дается в баллах. Баллы представляют собой сумму произведений рейтинга каждого показателя и класса кредитоспособности.

Рейтинг, или значимость, показателя определяется индивидуально для каждого заемщика в зависимости от политики данного коммерческого банка, особенностей клиента, ликвидности его баланса, положения на ссудном рынке. Для оценки кредитоспособности клиента коммерческого банка рекомендуется использовать не только основные, но и дополнительные показатели, такие как:

- доля неурегулированной просроченной дебиторской/кредиторской задолженности клиента, которая не должна превышать 15% от совокупной величины соответствующей задолженности;

- наличие у клиента просроченной задолженности по обязательствам, связанным с уплатой основного долга, процентов по нему, комиссий и прочих обязательств перед банком или другими лицами по привлеченным кредитам и займам, полученным гарантиям, открытым аккредитивам либо выданным поручительствам;

- оборачиваемость дебиторской задолженности;

- чистое сальдо наличности;

- случаи реструктуризации/пролонгации обязательств клиента, связанных с уплатой основного долга, процентов по нему, комиссий и прочих обязательств перед банком по привлеченным кредитам, полученным гарантиям, открытым аккредитивам или выданным поручительствам;

- величина собственного капитала в структуре баланса, которая не должна быть менее 25% от валюты баланса;

- наличие компрометирующей информации в отношении клиента, его акционеров/участников;

- степень достоверности информации, предоставляемой клиентом и оказывающей существенное влияние на адекватность его оценки банком при проведении анализа;

- наличие иска или начало арбитражного (судебного) процесса в отношении заемщика: его сумма на дату проведения финансового анализа;

- среднемесячная прибыль клиента и ее достаточность для погашения ежемесячных платежей по кредиту [12].

На основе расчета дополнительных показателей банк может скорректировать класс кредитоспособности клиента (повысить или понизить), получившийся на основе расчета финансовых коэффициентов.

Если у предприятия имеется просроченная задолженность, то его класс кредитоспособности понижается. Показатель просроченной задолженности служит также для проверки правильности данной методики.

Оборачиваемость дебиторской задолженности показывает, за сколько дней в среднем для предприятия реально получить свои долги. Данный показатель может служить также и для дополнительной оценки коэффициента ликвидности и коэффициента покрытия. Если значения этих показателей увеличились за счет увеличения дебиторской задолженности или запасов и затрат, а оборачиваемость их замедлилась, то нет оснований повышать данному предприятию класс кредитоспособности.

Чистое сальдо наличности рассчитывается как наличные средства по активу баланса за минусом задолженности по кредиту. Оно показывает наличие свободных ликвидных активов I класса, которые можно использовать для погашения долга [19].

Показатель равномерности распределения дохода показывает, какими частями на период кредитования будет поступать запланированный доход. Если значение этого показателя в пределах 30%, то распределение можно считать равномерным.

Если за кредитом обращается вновь образованное предприятие, у которого, как правило, баланс нулевой, то здесь целесообразно использовать методику оценки его кредитоспособности на основе оценки делового риска. Основной упор следует сделать на проверку технико-экономического обоснования кредита, наличие договоров на поставку и реализацию, обратить внимание на ликвидность товара, сравнить размер запрашиваемой ссуды и планируемый доход. Можно составить пропорцию: во сколько раз доход должен превышать размер ссуды, чтобы предприятие могло без проблем погасить кредит и проценты. Особое внимание следует обратить на обеспечение кредита.

По таким предприятиям реально оценить лишь показатель обеспеченности собственными средствами, а также коэффициент ликвидности или покрытия (в зависимости от того, куда вложены средства уставного фонда).

В дополнение можно предложить систему оценки деловых качеств руководителя, его способности организовать дело, быстро и выгодно реализовать товар и других качеств [23]. 

При личном посещении малого предприятия особое внимание следует по мнению Смирнова И.Н. [24] уделить проверке:

- необходимости привлечения клиентом кредитных ресурсов;

- финансово-хозяйственного состояния потенциального заемщика (схемы закупки и доставки товара, схема оплаты, регулярность инвентаризаций, определить каким образом хранится и передается выручка, какой режим работы);

- проверить текущую выручку, товарные остатки (выборочно проверить несколько позиций);

- проанализировать возможные источники погашения кредита, намерение погасить кредит в срок и в полном объеме (прибыльность бизнеса, другие источники погашения, добросовестность клиента, его открытость при общении с сотрудником кредитного отдела банка);

- оценить риски кредитования (факторы, которые могут ухудшить финансовое состояние, сезонность);

- оценить организацию производственного процесса, техническое обслуживание оборудования, регулярность поставки материалов, их хранение, сроки реализации готовой продукции, условия ее отгрузки, доставки покупателям, конкурентные преимущества;

- выяснить опыт, квалификацию, срок работы на данном предприятии персонала;

- определить степень текучести кадров;

- выяснить структуру управления фирмой, характер взаимоотношений между руководителями и специалистами, роль главного бухгалтера; если руководителей несколько - взаимоотношения между ними и т.п.;

- произвести осмотр имущества, предлагаемого в залог;

- проверить документы, подтверждающие право собственности на предлагаемое в залог заемщиком имущество;

- проверить оригиналы следующих документов:

-документов, копии которых приносил клиент на первую встречу в банк,

-документов, подтверждающие правовой статус заемщика,

-разрешительных документов по бизнесу, лицензий,

-договоров аренды офиса, торговых точек, производственных помещений,

-проверить сроки действия этих договоров,

-договоров купли-продажи с основными покупателями/поставщиками (выяснить ответственность сторон по этим договорам, условия расчетов, периодичность заключения).

Все эти мероприятия, проведенные сотрудником банка на предприятии, не только существенно снижают риски будущего кредитования, но и повышают его эффективность.

При осуществлении текущего мониторинга финансового состояния клиентов - малых предприятий банку необходимо обращать внимание на:

1) изменение фактической выручки (с учетом сезонности); снижение 25 процентов или максимальное увеличение - 75 процентов (от среднего значения выручки за 3 месяца при предыдущем финансовом анализе);

2) сокращение оборотов по расчетным счетам более чем на 30 процентов (от среднего значения проводимых оборотов за 3 последних месяца по сравнению со средним значением за 12 последних месяцев);

3) данные бухгалтерской отчетности - свидетельствуют о серьезных изменениях (по сравнению с данными отчетности, анализируемой на дату проведения предыдущего финансового анализа) [27].
В случае наличия признаков, свидетельствующих об ухудшении финансового состояния, выявленных по результатам посещения места бизнеса клиента или на основе другой полученной информации, необходимо проводить дополнительный финансовый анализ с целью выявления причин отклонений.

Контроль за осуществлением процесса кредитования предполагает определение ответственности за своевременное и точное проведение всех этапов кредитования. 
Необходимо предусмотреть составление и анализ отчетов о проведении мониторинга, контроль регулярности проведения мониторинга.

1.3 Проблемы в организации кредитования малого бизнеса в РФ и возможные пути их решения.

В настоящее время в эволюции малого бизнеса в Российской Федерации можно выделить следующие направления:

1) медленный, но уверенный рост числа малых предприятий;

2) в высшей степени неоднородное распределение по субъектам Российской Федерации;

3) неравномерное распределение предприятий малого бизнеса по отраслям экономики;

4) необходимость вливания денежных средств в малый бизнес.

Среди основных проблем, препятствующих развитию малого бизнеса, особенно остро выделяется проблема финансирования. 
Отметим, что она является актуальной на протяжении всего жизненного цикла компании. 
Так, недостаток средств для создания компании отмечают около 45% владельцев малого бизнеса.
 Основным источником финансирования на данном этапе  выступают личные сбережения (60%), а также средства друзей и знакомых (35%). Банковские займы доступны лишь 12%. 
По мере развития бизнеса потребность в денежных ресурсах еще больше возрастает: на нехватку средств обращают внимание уже 60% предпринимателей, чьи фирмы работают на рынке более года.

Низкий уровень развития малого бизнеса, прежде всего, связан с отсутствием достаточных условий для развития малого бизнеса у нас в стране.

Основные проблемы развития малого бизнеса [20] самих предпринимателей:

-  высокая налоговая нагрузка (47%);

-  ограниченность финансовых средств (46%);

- коррупция в органах власти (32%);

-  высокая арендная плата (31%);

-  трудности с получением кредита (25%);

- низкая квалификация персонала (12%);

- проблемы связанные непосредственно с регистрацией самого бизнеса (11%) 

Ограниченность финансовых ресурсов является, чуть ли не основной преградой в развитии малого бизнеса из чего и вытекает напрямую проблема с получением кредита у банка. 
В силу этого остается нерешенным ряд задач, которые наиболее эффективно мог бы решить банковский сектор.

По результатам исследования, проводимого Рабочим центром экономических реформ – либеральная альтернатива, по вопросам взаимоотношений банков и малых предприятий выяснилось, что среди услуг, которые субъекты малого бизнеса хотели бы получать, но не получают от банков-контрагентов, кредитование стоит на первом  месте. 
Получение кредита у банка считают доступным только 37,3% участников опроса. Фактически испытывали трудности в получении кредита в банке 30,7% респондентов [20].

Как уже отмечалось, значительная роль в развитии малого бизнеса отводится сегодня банковскому сектору. Именно они могут обеспечить доступность финансовых услуг малому бизнесу. Однако наличие ряда проблем, связанных с кредитованием малого бизнеса ограничивает доступ данных субъектов хозяйствования к финансовым ресурсам.

Основная проблема доступа малых предприятий и индивидуальных предпринимателей к финансовым ресурсам банка [19] связана с:

-  в первую очередь с проблемой предоставления залога и гарантий (43%), 

- во-вторых, это высоки процентные ставки за пользование кредитом (32%), 

- сложность и длительность оформления соответствующих документов беспокоят 26% респондентов,

-короткие сроки проблема для 15%, 

- не видят необходимости в привлечении дополнительных средств – 12%, 

- не располагают доверием банка – 5%.

И все же, анализируя ситуацию на сегодняшний день, можно отметить, что превалирующая точка зрения о том, что банки не заинтересованы в кредитовании малого бизнеса, постепенно опровергается существующей практикой.

Тот факт, что лишь у 8,70% исследованных банков доля кредитования малого бизнеса за год работы уменьшилась, у 33,30% – осталась неизменной, а у 58,30% увеличилась, свидетельствует в целом о перспективности работы банков в этом секторе экономики и экономической оправданности расширения своего присутствия на рынке финансовых услуг для малого предпринимательства.

Необходимым условием выдачи кредита является наличие обеспечения. По данным «Рабочего центра экономических реформ при Правительстве РФ» в 31,20 % случаев банки в обеспечении кредитов чаще всего отдают предпочтения товарно-материальным запасам и ценностям, в 23,80 % – недвижимости, включая незавершенное строительство, здания, основные фонды. Лишь 6,00% банков в качестве обеспечения принимают остаток средств на расчетном счете и 11,00% гарантии другой фирмы или другого банка, ценные бумаги.

Стоит отметить, однако, что гарантии как вид залога чаще используются теми предприятиями, которые имеют более одного банка-контрагента. Гарантии государства и органов местного самоуправления, предоставление кредита без обеспечения имеют место крайне редко.

Сегодня недостаток сведений о заемщике заставляет банки на всякий случай видеть в каждом из них в лучшем случае разгильдяя, а в худшем – злостного неплательщика. Заботясь о стабильности своего бизнеса, кредитор устанавливает одинаково высокие процентные ставки для всех клиентов. Очевидно, что в таких условиях добросовестные заемщики вынуждены платить повышенную премию банку за риск. Самим банкам от высоких процентов радости тоже немного, у них сокращаются обороты, а вместе с ними и прибыли. При этом в первую очередь теряется лучшая часть клиентов. А ненадежные в финансовом отношении заемщики согласны и на высокую плату, поскольку легко относятся к возможности не возвращать кредит. Закон о создании кредитных бюро поможет развязать этот узел, что, в конечном счете, пойдет на пользу, как заемщикам, так и кредиторам [21].

Бюро кредитных историй полезны сразу в нескольких отношениях. Информация о заемщиках позволяет банкам более точно прогнозировать бизнес, минимизировать риски невозврата денег и на этой основе уменьшать процентную ставку. Одновременно снижаются издержки по проверке платежеспособности клиентов. Наконец, механизм кредитных историй дисциплинирует заемщика. Тот знает, что при нарушении обязательств его репутация будет безнадежно испорчена, и он потеряет доступ к кредиту или как минимум сделает его дороже.

Среди целей кредитования респондентами указывались: закупка сырья и товара, приобретение оборудования, выкуп зданий и прочее. При этом более 60% ответивших брали кредит на решение краткосрочных задач (пополнение оборотных средств). В качестве залога в большинстве случаев использовались объекты недвижимости и товары в обороте [6].

По всей видимости, в ближайшие несколько лет наиболее популярными останутся кредиты на срок до одного года. Особенно характерно это будет для местных банков, которые станут расширять охват и активно сотрудничать с теми малыми предприятиями, которые ранее не использовали банковские кредиты как источник финансирования.

У крупных банков, распределение кредитов сроком до года и от года до трех лет со временем станет несколько равномернее в силу того, что, проводя более консервативную политику работы с малым бизнесом в регионах, они будут накапливать больше постоянных клиентов, которые со временем начнут брать более крупные кредиты на длительные сроки.

Сегодня 35% от общего объема кредитов выдается сроком до одного года, 27% на срок от одного года до двух лет, 23% на срок от двух до трёх лет и свыше трех лет было выдано 15% кредитов [26].

Таким образом, минимизация рисков банковского кредитования малого бизнеса возможна при условии реализации комплексной программы взаимодействия субъектов малого бизнеса и коммерческих банков. Коммерческий банк должен стремиться не только к мониторингу финансового состояния заемщика, но и осуществлять мониторинг текущей деятельности заемщика [17].

Не секрет, стремясь обезопасить себя, коммерческие банки подчас закладывают повышенный процент, чтобы компенсировать возможные потери от невозврата кредита. Так что одним из главных условий расширения кредитной деятельности банков в сфере малого бизнеса остается снижение рисков.

Оценку финансового состояния клиента банки проводят на основании его официальной отчетности, скорректированной с учетом реальной деятельности. 
В процессе анализа определяются: основное и вспомогательные направления в бизнесе клиента, история его развития, форма и структура собственности, уровень организации управления, зависимость компании от сезонности и степени специализации, портфель заказов и зависимость от поставщиков, перечень основных конкурентов, дебиторская и кредиторская задолженности, уровень обеспечения по кредиту, источник поручительства и другое.

Кредитование субъектов малого предпринимательства должно осуществляться на льготных условиях с компенсацией разницы части процентных ставок за счет бюджетных средств через систему фондов поддержки малого предпринимательства. 
При этом кредитные организации, осуществляющие кредитование субъектов малого предпринимательства на льготных условиях, должны пользоваться льготами в порядке, установленном законодательством Российской Федерации.

С помощью таких программ ограничивается потребность в прямых бюджетных ассигнованиях на нужды кредитования малого бизнеса. Кроме того, исключается необходимость в привлечении государственных учреждений для оценки заемщиков – для этих целей используется опыт финансового сектора.

По словам Курбановой А.А. [15] к сожалению, участие государства на рынке кредитования малого предпринимательства ничтожно мало – менее 1,5% процента кредитов предоставлены под государственные гарантии. Между тем именно государство должно создавать условия для кредитования малого бизнеса – через формирование системы гарантий [15]. 

Гончарова О.Ю. [7] обобщила проблему кредитования малого бизнеса как с позиции кредиторов, так и с позиции заемщиков (таблица 6).
Таблица 6 - Проблемы банковского кредитования малого предпринимательства РФ [7]

	Проблемы кредитования малого предпринимательства с точки зрения кредиторов
	Проблемы кредитования малого предпринимательства с точки зрения заемщиков

	- непрозрачность заемщиков;
- отсутствие или плохое качество залога;

- недостаточная развитость системы государственного субсидирования кредитов;
- отсутствие у банков достаточной ресурсной базы для выдачи долгосрочных кредитов;

- высокие риски (во многом обусловлены «непрозрачностью» малого бизнеса);

- нежелание банков работать с субъектами малого предпринимательства, особенно начинающими свое дело, в силу отсутствия у последних кредитной истории, несовершенства бизнес-планов малых предприятий, высокой стоимости операционных расходов для рассмотрения заявок от субъектов малого бизнеса, отсутствия эффективной системы страхования коммерческих рисков и т.д.
	- невыгодность для малых предприятий условий, предлагаемых банками (требование 200% залогового обеспечения кредита), - преобладание краткосрочного кредитования (один год); 
- проценты по кредитам в 2-3 раза выше, чем за рубежом; 
- длительность рассмотрения заявки на кредитование неприемлемо велика для малого бизнеса; 
- предприятия с «теневой» составляющей не могут предоставить достоверную документацию и т.д.);

- отсутствие налоговых стимулов у субъектов малого предпринимательства для увеличения объема денежных средств, направляемых на переоборудование производства и развитие инноваций;

- большой объем документов, запрашиваемых банками и др.


Все указанные проблемы «тормозят» развитие процессов кредитования малого бизнеса и требуют разрешения.
2 Организационно-экономическая характеристика ООО «Просвет»

2.1 Экономическая характеристика ООО «Просвет»

Общество с ограниченной ответственностью «Просвет» (ООО «Просвет») начало осуществлять свою деятельность с 25.11.2002г.

ООО «Просвет» является юридическим лицом, имеет обособленное имущество, приобретает имущественные и личные неимущественные права, может быть истцом и ответчиком в суде, совершать любые не противоречащие законодательству РФ (Уставу предприятия) сделки.

Юридический адрес ООО «Просвет»: 610011, Кировская обл., г. Киров, проезд Можайского, 1.

Учредителем ООО является 1 человек,  которому принадлежит 100%долей в уставном капитале.

Руководство предприятием осуществляется руководителем-учредителем. Он контролирует текущую финансовую, торговую и производственную деятельность. 
Основной деятельностью ООО «Просвет» является производство пластмассовых изделий для упаковывания товаров (ОКВЭД 22.22) (приложение Д). 

Структура управления ООО «Просвет» представлена на рисунке 1 приложения Е.
Единоличный исполнительный орган ООО «Просвет» (директор) подотчетен перед общим собранием и несет ответственность перед обществом за убытки, причиненные обществу его виновными действиями (бездействием).

Организационная структура ООО «Просвет» представлена на рисунке 1 приложения Ж.
Как видим, организационная структура ООО «Просвет» сформирована по линейно-функциональному признаку.

Представим показатели размера ООО «Просвет» (таблица 7).  
Из таблицы 1 видно, что выручка в сопоставимых ценах ООО «Просвет» за 2013 - 2015 года увеличилась на  19,47%. 
Таблица 7 – Показатели размера ООО «Просвет»

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Темп роста за период, %

	Выручка (в сопоставимых ценах), тыс. руб.
	188255
	198860
	224901
	119,47

	Среднесписочная численность работников, чел.
	64
	66
	69
	107,81

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	22561
	22723
	22872
	101,38

	Среднегодовая стоимость оборотных средств, тыс. руб.
	19043
	20027
	20993
	110,24


Стоимость основных средств в 2015г. увеличились  по сравнению с 2013 годом на 1,38% и составила 22872 тыс. руб. 
Среднегодовая стоимость оборотных средств так же увеличилась на 10,24% и в 2015 году составила 20993 тыс. руб.
Среднесписочная численность сотрудников возросла на 7,81% и составила 69 чел.

В целом можно сделать вывод о том, что ООО наращивает производственный потенциал, расширяет деятельность.
На рынке производства упаковочных материалов в Кировской области данное предприятие можно отнести к малым по размерам.
Далее представим структуру выручки ООО «Просвет».
Таблица 8 - Структура выручки ООО «Просвет», %

	Показатель
	2013г.
	2014 г.
	2015 г.
	Изменение за период (+,-), п.п.

	Изделия из пластмассы
	82,2
	84,5
	84,9
	2,7

	Изделия из полиэтилена
	15,6
	14,4
	13,5
	-2,1

	Прочие 
	2,2
	1,1
	1,6
	-0,6

	Итого
	100
	100
	100
	0


В структуре выручки наибольший удельный вес занимает производство изделий из пластмассы. При этом к 2015г. их доля увеличилась на 2,7п.п. и составила 84,9%.
Данный факт свидетельствует о достаточно узкой специализации предприятия.

Динамика и структура основных средств предприятия представлены в таблице 9.

Таблица 9 – Динамика и структура основных средств ООО «Просвет» (на конец года)
	Виды основных средств
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период, %

	
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	

	Здания и сооружения
	3135
	13,87
	3245
	14,20
	3410
	14,89
	108,76

	Машины и оборудование, транспортные средства
	19151
	84,73
	19276
	84,38
	19126
	83,52
	99,87

	Производственный и хозяйственный инвентарь
	94
	0,41
	101
	0,44
	143
	0,63
	152,73

	Земля и прочие основные средства
	222
	0,98
	222
	0,97
	222
	0,97
	99,81

	                           Итого 
	22603
	100,00
	22844
	100,00
	22901
	100,00
	101,32


По данным таблицы видно, что за анализируемый период стоимость основных средств возросла на 1,32%  и к 2015 году составили 22901 тыс. руб. – это на 298 тыс. руб. больше, чем в 2013 году. 

Наибольший удельный вес в составе основных средств ООО занимают машины, оборудование и транспортные средства, что обусловлено спецификой производственной деятельности организации.

При этом за анализируемые 3 года структура основных средств практически не изменилась.

Помимо количественной характеристики основных средств, важное значение в деятельности ООО «Просвет» имеет качество их использования, которое характеризуется такими показателями как фондоотдача, фондоемкость и рентабельность.
Из таблицы  10 видно, что рентабельность основных средств к 2015 году по отношению к базисному году снизилась на 3,23п.п. и составила 71,28%.
Таблица 10 – Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств ООО «Просвет»
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период, %

	Фондовооруженность, тыс. руб.
	352,52
	344,29
	331,48
	94,03

	Фондоотдача (в сопоставимой оценке к уровню отчетного года), руб.
	8,34
	8,75
	9,83
	117,84

	Фондоемкость (в сопоставимой оценке к уровню отчетного года), руб.
	0,12
	0,11
	0,10
	84,86

	Рентабельность основных средств, %
	74,51
	62,35
	71,28
	х


Несмотря на снижение, данный показатель достаточно высокий, что свидетельствует об эффективном использовании основных средств на предприятии.
Фондоотдача в 2015 году увеличилась на 17,84% в сравнении с 2013 годом, и составила 9,83 руб. 
Фондоемкость в 2015 году по сравнению с 2013 годом соответственно снизилась на 15,14% и в отчетном году составила 0,1 руб. 
Данный факт свидетельствует о повышении эффективности использования основных средств в ООО «Просвет».

За счет увеличения численности сотрудников при незначительном росте стоимости основных средств, показатель фондовооруженности к 2015 году по сравнению с 2013 снизился на 5,97% и в отчетном периоде составил 331,48 тыс. руб.

Изменение оборотных средств представлено в таблице 11.
Таблица 11 – Динамика и структура оборотных средств ООО «Просвет» (на конец периода)
	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период, %

	
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	

	Запасы
	11843
	59,53
	15536
	77,07
	17899
	82,00
	151,13

	НДС
	17
	0,09
	53
	0,26
	8
	0,04
	47,93

	Дебиторская задолженность
	7244
	36,41
	3910
	19,40
	3409
	15,62
	47,07

	Финансовые вложения
	72
	0,36
	59
	0,29
	31
	0,14
	42,69

	Денежные средства
	715
	3,59
	584
	2,90
	476
	2,18
	66,59

	Прочие оборотные активы
	5
	0,02
	16
	0,08
	4
	0,02
	81,43

	Всего оборотных средств
	19896
	100,00
	20159
	100,00
	21827
	100,00
	109,71


Оборотные средства к 2015 году в сравнении с 2013 годом увеличились на 9,71% и составили 21827 тыс. руб. 
Данное изменение, произошло только за счет увеличения запасов на  51,13%.

По всем остальным видам оборотных средств наблюдается значительное  снижение, что свидетельствует о снижении ликвидных активов в организации.
Наибольший удельный вес в оборотных активах занимают запасы. При этом к 2015г. их доля возросла и составила 82% всех оборотных средств ООО «Просвет».
Вторым по величине видом оборотных активов выступила дебиторская задолженность, но к концу 2015г. ее доля снизилась до 15,62%.
Снижение дебиторской задолженности является положительным фактом в деятельности ООО «Просвет» и благоприятно воздействует на его платежеспособность.

В то же время возросла доля готовой продукции на складе (на 2,83п.п. в 2015г. по сравнению с 2013г.), что свидетельствует об ухудшении торгово-сбытовой деятельности.

Таблица 12 – Показатели эффективности использования оборотных средств ООО «Просвет»

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Изменение за период (+,-)

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, об.
	8,72
	9,28
	10,71
	1,99

	Продолжительность оборота оборотных средств, дни
	41
	39
	34
	-7

	Рентабельность оборотных средств, %
	70,69
	57,07
	62,56
	-8,13


Коэффициент оборачиваемости оборотных средств в ООО «Просвет» в 2015 году по сравнению с 2013 годом увеличился на 1,99 об. или 22,91%.

Соответственно период оборачиваемости оборотных средств снизился на 7 дней или на 18,64%. Причиной такого изменения стал значительный рост выручки за исследуемый период времени при незначительном темпе роста остатков оборотных средств.

Так, если выручка от продажи возросла на 35,5%, то среднегодовой остаток оборотных средств увеличился за тот же период всего на 10,24%.

Рентабельность оборотных средств в 2015 году по сравнению с 2013 годом снизилась на  8,13 п.п., однако уровень рентабельности позволяет говорить о высокой эффективности использования оборотных средств.
В таблице 13 представлена динамика и структура персонала. 

Таблица 13 – Динамика и стуктура персонала ООО «Просвет»

	Категории персонала
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период в %

	
	чел.
	% к итогу
	чел.
	% к итогу
	чел.
	% к итогу
	

	Среднесписочная численность, чел.,  в т.ч.
	64
	100,00
	66
	100,00
	69
	100,00
	107,81

	Работники, занятые основным видом деятельности    
	48
	75,00
	49
	74,24
	52
	75,36
	108,33

	Служащие, из них
	16
	25,00
	17
	25,76
	17
	24,64
	106,25

	     руководители
	8
	12,50
	7
	10,61
	7
	10,14
	87,50

	      специалисты
	8
	12,50
	10
	15,15
	10
	14,49
	125,00


Общая численность персонала ООО «Просвет» за исследуемый период увеличилась на 5 человек или на 7,81%.

Из данных таблицы видно, что производственный персонал занимает большую долю в общем объеме персонала предприятия. Это объяснияется тем, что на предприятии основная деятельность – производственная. 

Таблица 14 – Показатели эффективности использования персонала ООО «Просвет»
	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период, %

	Среднегодовая выработка продукции одного работника (в сопоставимой оценке к уровню отчетного года), тыс. руб.
	2941,48
	3013,02
	3259,43
	110,81

	Среднегодовая выработка продукции одного рабочего (в сопоставимой оценке к уровню отчетного года), тыс. руб.
	3921,97
	4058,36
	4325,02
	110,28

	Выработка продукции за 1 чел.-час.(в сопоставимой оценке к уровню отчетного года), руб.
	1387,49
	1421,24
	1543,29
	111,23

	Трудоемкость продукции, чел.-час.
	0,000721
	0,000704
	0,000648
	89,90


Эффективность использования трудовых ресурсов в ООО «Просвет» в 2015 году по сравнению с 2013 г. повысилась, о чем свидетельствует положительная динамика показателей выработки продукции.

Увеличение выработки продукции произошло за счет более быстрого увеличения выручки от продажи продукции, по сравнению с ростом численности промышленно-производственного персонала. 
Финансовые результаты деятельности предприятия представлены в таблице 15. 

Таблица 15 – Финансовые результаты деятельности ООО «Просвет»

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Темп роста за период, %

	Выручка, тыс. руб.
	165980
	185850
	224901
	135,50

	Полная себестоимость продукции, тыс. руб.
	150046
	172279
	208718
	139,10

	Прибыль от продажи продукции, тыс. руб.
	15934
	13571
	16183
	101,56

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	16811
	14169
	16304
	96,98

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	13461
	11429
	13133
	97,56

	Рентабельность продаж, %
	9,60
	7,30
	7,20
	х

	Рентабельность затрат, %
	10,62
	7,88
	7,75
	х


Проведенные расчеты показали, что в течение 2013-2015 г.г. предприятие  стабильно получало прибыль от продаж, хотя эффективность его основной деятельности снижалась, о чем свидетельствует отрицательная динамика показателей рентабельности:  рентабельность продаж снизилась на 2,4 п.п., рентабельность затрат – на  2,87п.п.

В то же время, в течение всего периода исследования предприятие получает прибыль от основного вида деятельности, причем к 2015г. она увеличилась на 1,56% и составила 16183 тыс. руб.

Чистый финансовый результат деятельности ООО «Просвет» имеет тенденцию снижения (2,44п.п.). 

2.2 Анализ финансового состояния ООО «Просвет»

Для оценки финансового состояния составлен аналитический баланс (таблица 16).

Таблица 16 – Аналитический баланс ООО «Просвет», тыс. руб.

	Актив
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Пассив
	2013г.
	2014г.
	2015г.

	1. Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	787
	643
	507
	1. Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы
	12413
	10755
	8939

	2. Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	7244
	3910
	3409
	2. Краткосрочные займы и кредиты
	3481
	196
	3454

	3. Запасы
	11865
	15605
	17911
	Итого краткосрочного заемного капитала
	16413
	10951
	12393

	Итого оборотных (те​кущих) активов
	19896
	20158
	21827
	3. Долгосрочный заемный капитал
	1004
	1826
	

	4. Внеоборотные активы
	23092
	23619
	24699
	4. Собственный капитал
	25571
	31000
	34133

	Всего имущества (ак​тивов) предприятия
	42988
	43777
	46526
	Всего капитала (пассивов) предприятия
	42988
	43777
	46526


Преобразованный аналитический баланс позволит провести детальную оценку финансовой устойчивости и платежеспособности баланса ООО.
Для наглядного изменения структуры имущества и капитала ООО «Просвет» рассмотрим таблицу 11.

За исследуемый период времени пассивы организации увеличились на 3538 тыс. руб. или на 8,23 %. 

Такое изменение произошло за счет значительного роста величины собственных средств (на 8562 тыс. руб. или на 33,48%).
В составе пассивов ООО «Просвет» преобладает собственный капитал, при этом его доля с каждым годом увеличивается за счет роста отчислений от чистой прибыли.

Данный факт благоприятно влияет на финансовое состояние ООО «Просвет». 
Таблица 17 – Динамика и структура имущества и капитала ООО «Просвет»
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Темп роста за период, %

	
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	тыс.

руб.
	% к итогу
	

	Актив

	1. Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	787
	1,83
	643
	1,47
	507
	1,09
	64,42

	2. Дебиторская задолженность и прочие оборотные активы
	7244
	16,85
	3910
	8,93
	3409
	7,33
	47,06

	3. Запасы   
	11865
	27,60
	15605
	35,65
	17911
	38,50
	150,96

	Итого оборотных (текущих) активов     
	19896
	46,28
	20158
	46,05
	21827
	46,91
	109,71

	4. Внеоборотные активы                         
	23092
	53,72
	23619
	53,95
	24699
	53,09
	106,96

	Всего имущества (активов
	42988
	100,00
	43777
	100,00
	46526
	100,00
	108,23

	Пассив

	1. Кредиторская задолженность и прочие краткосрочные пассивы                            
	12413
	28,88
	10755
	24,57
	8939
	19,21
	72,01

	2. Краткосрочные займы и кредиты 
	3481
	8,10
	196
	0,45
	3454
	7,42
	99,22

	Итого краткосрочного заемного капитала
	16413
	38,18
	10951
	25,02
	12393
	26,64
	75,51

	3. Долгосрочный заемный капитал     
	1004
	2,34
	1826
	4,17
	0
	0,00
	0,00

	4. Собственный капитал                           
	25571
	59,48
	31000
	70,81
	34133
	73,36
	133,48

	Всего капитала (пассивов) 
	42988
	100,00
	43777
	100,00
	46526
	100,00
	108,23


Собственный капитал ООО «Просвет» представлен только уставным капиталом и нераспределенной прибылью.

Сумма собственных средств в ООО «Просвет» в 2015г. по сравнению с 2013г. возросла на 8562 тыс. руб. Рост был обусловлен увеличением величины нераспределенной прибыли. Величина остальных видов собственных средств за исследуемый период не изменилась.

Заемный капитал ООО представлен кредиторской задолженностью, краткосрочными и долгосрочными кредитами и займами.

Величина заемного капитала ООО «Просвет» снизилась за период исследования на 4505 тыс. руб. Снижение обусловлено сокращением суммы кредиторской задолженности на 3474 тыс. руб., краткосрочного капитала – на 27 тыс. руб. и долгосрочного капитала -на 1004 тыс. руб.

Наибольший удельный вес в составе заемного капитала имеет кредиторская задолженность.
Таблица 18 – Обеспеченность запасов источниками формирования и тип финансовой устойчивости ООО «Просвет», тыс. руб.

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Изменение за весь период 
(+,-)

	Собственный капитал
	25571
	31000
	34133
	8562

	Внеоборотные активы
	23092
	23619
	24699
	1607

	Наличие собственных оборотных средств
	2479
	7381
	9434
	6955

	Долгосрочный заемный капитал
	1004
	1826
	0
	-1004

	Наличие долгосрочных источников формирования запасов
	3483
	9207
	9434
	5951

	Краткосрочные займы и кредиты
	3481
	196
	3454
	-27

	Общая величина нормальных источников формирования запасов
	6964
	9403
	12888
	5924

	Запасы
	11865
	15605
	17911
	6046

	Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств для формирования запасов
	-9386
	-8224
	-8477
	909

	Излишек (+), недостаток (-) долгосрочных источников формирования запасов
	-8382
	-6398
	-8477
	-95

	Излишек (+), недостаток (-) общей величины нормальных источников формирования запасов
	-4901
	-6202
	-5023
	-122

	Тип финансовой устойчивости
	4
	4
	4
	х


Данные таблицы 18 свидетельствуют о том, что предприятие имеет недостаток собственных и привлеченных источников средств для формирования запасов и относится к четвертому типу финансовой устойчивости – кризисное финансовое состояние.
К 2015г. этот дефицит составил 5023 тыс. руб., что на 122 тыс. руб. больше уровня 2013г.

Относительными показателями являются коэффициенты финансовой устойчивости, расчет которых произведен в таблице 19.
Коэффициент финансовой зависимости имеет значение в пределах нормативного. При этом наблюдается тенденция его снижения (0,41 в 2013 году; 0,29 – в 2014 году; 0,27 – в 2015 году).
Поскольку отклонения от оптимального значения коэффициентов незначительны, можно говорить о том, что ООО «Просвет» имеет достаточную величину собственных средств и является относительно финансово независимым от внешних источников финансирования.

Таблица 19 – Коэффициенты финансовой устойчивости ООО «Просвет»

	Показатель
	31.12.2013г.
	31.12.2014г.
	31.12.2015г.
	Изменение за весь период 
(+,-)

	Коэффициент автономии 
	0,59
	0,71
	0,73
	0,14

	Коэффициент финансовой зависимости
	0,41
	0,29
	0,27
	-0,14

	Коэффициент финансового левериджа
	0,68
	0,41
	0,36
	-0,32

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	0,10
	0,24
	0,28
	0,18

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,12
	0,37
	0,43
	0,31


Коэффициент соотношения заемных и собственных средств снизился на 0,32  и в 2015 году составил 0,36 т.е. на 1 руб. вложенных в активы собственных средств организация привлекала 36 коп. заемных средств, что подтверждает финансовую независимость организации.

Важными показателями, характеризующими финансовое состояние предприятия, являются его ликвидность и платежеспособность. 
Таблица 20 – Коэффициенты ликвидности и платежеспособности ООО «Просвет»

	Показатель
	На 31 декабря

2013 г.
	На 31 декабря

2014 г.
	На 31 декабря

2015 г.
	Изменение за весь период (+,-)

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,05
	0,06
	0,04
	-0,01

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,49
	0,42
	0,32
	-0,17

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	1,21
	1,84
	1,76
	0,55

	Коэффициент нормального уровня платежеспособности
	1,72
	2,42
	2,45
	0,72


Коэффициент абсолютной ликвидности находится на уровне далеком от оптимального, при этом он снижается к концу 2015г. на 0,01 составляет 0,04. 

Это свидетельствует о том, что только 4 % краткосрочного заемного капитала общество может погасить за счет денежных средств и краткосрочных финансовых вложений, что намного ниже оптимального значения.

Коэффициент промежуточной ликвидности к концу 2015г. также снизился (на 0,17) и составил 0,32, что свидетельствует об отсутствии достаточного количества быстро реализуемых активов. 

Величина данного коэффициента говорит о том, что за счет денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и ожидаемых поступлений от дебиторов предприятие смогло бы погасить в 2015г. всего 32 % своих текущих обязательств при норме в 70-80%.

Коэффициент текущей ликвидности за период также оказался ниже оптимального значения. 

Однако к концу 2015г. он увеличился на 0,55 по сравнению с 2013г. и составил 1,76.

Коэффициент нормального уровня платежеспособности в течение периода оставался выше коэффициента текущей ликвидности. 
Это свидетельствует о том, что ООО с данной точки зрения можно считать платежеспособным, так как при одновременном погашение долгов у него останется достаточная величина запасов для продолжения деятельности в прежних масштабах.

По результатам исследования можно сделать следующие выводы:

1) ООО «Просвет» является малым по величине предприятием;
2) ресурсы ООО «Просвет» используются достаточно эффективно;
3) наибольший удельный вес в составе активов занимают внеоборотные активы;
4) сумма оборотных активов за период исследования растет более быстрыми темпами по сравнению с ростом внеоборотных активов;

5) в составе внеоборотных активов преобладают основные средства, хотя их доля снижается; в составе оборотных средств преобладают запасы, при этом их доля к 2015г. значительно возросла;

6) в составе пассивов организации преобладает собственный капитал;

7) ООО относится к четвертому типу финансовой устойчивости – кризисное финансовое состояние
8) за анализируемый период практически все коэффициенты ликвидности значительно ниже нормативных величин.

9)  на данный момент времени баланс ООО «Просвет» является неликвидным.
3 Роль кредита в малом предпринимательстве 

3.1 Анализ рынка кредитования малого предпринимательства России и Кировской области
Банковская система за последнее 10-летие претерпела очень серьезные изменения. 

Количество кредитных организаций - банков, зарегистрированных Банком России, к 2015г. снизилось, о чем свидетельствуют данные таблицы 21.

Таблица 21 - Структура и отдельные показатели деятельности кредитных организаций РФ (на начало года)
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.

	Число КО, имеющих право на осуществление банковских операций – всего, в т.ч. имеющих лицензии на:
	956
	923
	834
	87,24

	-привлечение вкладов населения
	784
	756
	690
	88,01

	-осуществление операций в иностранной валюте
	648
	623
	554
	85,49

	-генеральные лицензии
	270
	270
	256
	94,81

	-проведение операций с драгметаллами
	211
	209
	203
	96,21

	Число кредитных организаций c иностранным участием в УК, имеющих право на осуществление банковских операций 
	244
	251
	225
	92,21

	Число филиалов действующих КО на территории РФ – всего, из них
	2349
	2005
	1708
	72,71

	Сбербанка России
	239
	95
	95
	39,75


Количество банков постоянно снижается. Основной причиной является работа Центрального банка по ликвидации неблагополучных игроков банковского сектора. В 2015 году ЦБ РФ продолжал работу по отзыву лицензий у банков, начатую осенью 2013 года. Снижается и количество филиалов кредитных организаций, при этом существенное снижение филиалов отмечено в Сбербанке.

Если говорить об эффективности работы банков в РФ, то следует отметить негативную тенденцию финансовых результатов кредитных организаций к 2016г. (таблица 22).

Таблица 22 - Финансовые результаты деятельности кредитных организаций РФ

	 Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Откл-е 2015г. от 2013г., +,-

	Объем прибыли (+) / убытков (-), полученных банками, млн. руб.
	993585
	589141
	191965
	-801620

	Объем прибыли по прибыльным кредитным организациям, млн. руб.
	1012252
	853240
	735803
	-276449

	Удельный вес кредитных организаций, имевших прибыль, в общем количестве действующих кредитных организаций, процентов
	90,5
	84,9
	75,4
	-15,1

	Объем убытков (-) по убыточным кредитным организациям, млн. руб.
	18668
	264098
	543838
	525170

	Удельный вес кредитных организаций, имевших убыток, в общем количестве действующих кредитных организаций, процентов, %
	9,5
	15,1
	24,6
	15,1


Значительно возросли убытки и количество банков, получивших эти убытки в 2015г. по сравнению с 2013г.

Объем прибыли банков снизился на 801620 млн. руб.

Удельный вес кредитных организаций, имевших прибыль, в общем количестве действующих кредитных организаций в 2015г. по сравнению с 2013г. снизился на 15,1п.п. и составил 75,4%. На соответствующую величину возрос удельный вес убыточных банков.

В основе активной деятельности большинства коммерческих банков Российской Федерации лежит кредитование.

Большую часть доходов, получаемых банками, обеспечивают именно кредиты корпоративным клиентам и населению, в т.ч. субъектам малого предпринимательства.

В таблице 23 представим данные об объемах выданных кредитов субъектам малого предпринимательства в РФ.
Согласно данным ЦБ РФ объем кредитования малого и среднего бизнеса в 2015г. по сравнению с 2013г. снизился на 2604486 млн. руб. или на 32,29%.

Существенное снижение наблюдается по кредитам, выданным в рублях (на 2680579 млн. руб. или на 34,54%).

Обратная картина наблюдается по кредитам в иностранной валюте.

Таблица 23 – Динамика кредитования субъектов малого и среднего предпринимательства в РФ, млн. руб.
	Показатель
	31.12.2013г.
	31.12.2014г.
	31.12.2015г.
	Откл-е 2015г.

 от 2013г., +,-
	2015г. в  

% к 2013г.

	Объем предоставленных кредитов, всего, в т.ч.
	8064759
	7610594
	5460273
	-2604486
	67,71

	в рублях
	7761530
	7194839
	5080951
	-2680579
	65,46

	в иностранной валюте
	303229
	415755
	379322
	76093
	125,09


Объем кредитов, предоставленных в иностранной валюте субъектам малого и среднего предпринимательства, увеличился в 2015г. по сравнению с 2013г. на 76093 млн. руб. или на 25,09%.
В значительной мере негативная динамика по мнению экспертов была обусловлена снижением активности крупных банков, в том числе из-за роста рисков в сегменте МСБ. На начало 2016 года доля просрочки в портфеле МСБ достигла 14%, что на 6 п. п. больше, чем в 2014г.
Доля банков из топ-30 по активам в объеме выданных кредитов МСБ снизилась с 50% в 2014 году до 44% в 2015-м. Рост рисков в сегменте МСБ, необходимость пересмотра принципов оценки заемщиков (от скоринга к индивидуализированной оценке), а также возросшая потребность крупных компаний в заемном капитале на фоне санкций обусловили сокращение активности крупных банков на рынке МСБ. Кредитный портфель МСБ крупных банков показал снижение на 14% за 2015 год, во многом определив динамику всего рынка. Средние и небольшие банки укрепили свою роль на рынке МСБ: объем их портфеля МСБ за 2015 год вырос на 5%, а доля в совокупном портфеле МСБ достигла 48% на 01.01.2016 (против 44% годом ранее).

Сегмент МСБ остался лидером по доле просроченной задолженности в портфеле, просрочка в рознице на 01.01.2016 составила чуть более 8%, по крупному бизнесу – почти 5%. Однако по приросту просроченной задолженности в абсолютном выражении крупный бизнес почти догнал МСБ. Просрочка по кредитам крупному бизнесу за год выросла на 64%, по кредитам МСБ – на 69%.
В структуре кредитов кредитование малого бизнеса занимает отстающее положение, о чем свидетельствуют данные рисунка 1
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Рисунок 1 – Структура задолженности по направлениям кредитования в РФ, %
При этом наблюдается отрицательная тенденция по кредитам малому и среднему бизнесу, что подтверждает общую динамику состояния рынка кредитов в РФ в настоящее время.
Из общего объема кредитов МСБ, выданных за 2015 год, только около 44% было выдано банками из топ-30 (это наименьший показатель с начала публикации официальной статистики ЦБ РФ – с 2009 года). Размер их портфеля кредитов МСБ за 2015 год снизился на 13,8% (до уровня середины 2012-го) и составил 2,49 трлн рублей на 01.01.2016. В то же время портфель средних и небольших банков за год прибавил 4,8% и составил 2,34 трлн рублей.
Таким образом, средние и небольшие по размеру активов банки приняли на себя ту часть спроса МСБ на кредитные ресурсы, от которой отказались крупные участники рынка. Когда крупные банки, как правило, осознанно «тормозили» кредитование МСБ и сдавали свои позиции на этом рынке, среди банков вне топ-30 конкуренция за качественного заемщика усилилась.
В таблице 24 представим данные рэнкинга банков по величине кредитного портфеля МСБ на 01.01.2016г.
Таблица 24 - Рэнкинг банков по величине кредитного портфеля МСБ на 01.01.2016 (первая десятка)
	Место в ренкинге на 01.01.2016г.
	Место в ренкинге на 01.01.2015г.
	Банк
	Кредитный портфель МСБ, млн. руб.

	
	
	
	на 01.01.2016г.
	на 01.01.2015г.

	1
	1
	ПАО Сбербанк
	993818
	1297079

	2
	2
	ВТБ 24(ПАО)
	144334
	177338

	3
	4
	ПАО МИнБанк
	89619
	87453

	4
	6
	Банк «Возрождение» (ПАО)
	66971
	64380

	5
	5
	ПАО «Банк «Санкт-Петербург»
	66253
	66316

	6
	13
	ПАО «АК БАРС» БАНК
	50521
	34732

	7
	9
	ТКБ БАНК ПАО
	48313
	42331

	8
	3
	ПАО «Промсвязьбанк»
	46639
	101678

	9
	11
	АКБ «Инвестторгбанк» (ПАО)
	40193
	40319

	10
	8
	Банковская группа «Открытие»
	38432
	43634


Первые две позиции рэнкинга по величине кредитного портфеля МСБ не претерпели изменений – их заняли Сбербанк и ВТБ 24. Тройку лидеров по итогам 2015 года замкнул МИнБанк, поднявшийся с 4-й строки рэнкинга. Промсвязьбанк, ранее регулярно занимавший третью позицию, опустился сразу на пять строчек вниз, до 8-го места в рэнкинге, в результате более чем двукратного сокращения портфеля.
Значительно повысил свои позиции на рынке кредитования МСБ ПАО «АК БАРС» БАНК: в 2014г. он занимал 13 место, а в 2015г. поднялся на 6 место с объемом кредитного портфеля 50521 млн. руб. 

Отраслевая структура выданных в 2015 году кредитов МСБ существенным образом не изменилась: лидером осталась торговля (48% кредитов МСБ в 2015 году было выдано торговым предприятиям, как и годом ранее), доля обрабатывающих производств выросла на 4 п. п., до 15%  (рис. 2).
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Рисунок 2 – Отраслевая структура кредитов МСБ

Проблемы сокращения платежеспособного спроса наименьшим образом затронули торговые предприятия, реализующие продукцию повседневного спроса в низшем ценовом сегменте и товары первой необходимости. Среди других наименее рискованных отраслей участники исследования выделяют пищевую промышленность, внутренний туризм, фармацевтику, а также импортозамещающие отрасли и экспортеров.
С опасением банки относятся прежде всего к строительной отрасли. Стремительное развитие строительного рынка в предыдущие годы привело к высокой закредитованности застройщиков, в текущих же условиях многие проекты приостанавливаются. Проблемы испытывают и автодилеры в связи с падением спроса и резким ростом стоимости машин на фоне обесценения рубля.
В срочной структуре выданных в 2015 году кредитов преобладали короткие кредиты, которые компании направляли на закрытие кассовых разрывов и пополнение оборотных средств. В 2015 году 68% кредитов МСБ имели срочность до года (рисунок 3), в том числе 35% – от 181 дней до года. В 1-м полугодии 2015 года спрос и предложение длинных ресурсов на рынке МСБ сократились: только 9% кредитов, выданных за шесть месяцев 2015-го, имели срочность свыше трех лет.
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Рисунок 3 –Структура кредитов МСБ в зависимости от сроков, %

Топ-30 крупнейших банков более активно кредитовали МСБ на долгий срок, чем все прочие участники рынка. Это объясняется более широким доступом крупных банков к «длинным» источникам фондирования и механизмам рефинансирования обязательств. Более 16% кредитов, выданных крупнейшими банками за 2015 год, имели срочность свыше трех лет (при этом за отдельные месяцы 2015 года долгосрочные кредиты составляли пятую часть всего объема выданных кредитов, тогда как по остальным участникам рынка этот показатель существенно меньше – чуть более 7%. 

Доля кредитов со срочностью до года в объеме выдачи банков из топ-30 в 2015 году составила 63%, у средних и небольших банков этот показатель был выше на 10 п. п.
С 2014 года Банк России начал вести мониторинг процентных ставок по кредитам субъектам МСП. Средневзвешенные ставки в сегменте МСП оказались в среднем на 2-3 п.п. выше, чем в среднем по всем кредитам, выданным нефинансовым организациям. В течение года ставки в сегменте МСП постепенно росли – если в январе кредиты на срок свыше 1 года выдавались под 12,83% годовых, то в декабре – уже по 14,92% (рисунок 4).
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Рисунок 4 – Динамика процентных ставок по кредитам МСБ в 2015г., %
С целью определения факторов, влияющих на состояние кредитного рынка МСБ экспертами МСП Банка было проведен опрос 18 кредитных организаций.

Результаты свидетельствуют о существенном увеличении стоимости кредитов для МСП в 2014г. и наличии предпосылок для дальнейшего ужесточения условий кредитования. Среднее значение ставки по результатам опроса в 2015г. составило 21%. Около 77% опрошенных повысили ставки для МСП (в среднем на 8 п.п.). Часть опрошенных, в частности, те, кто не повышал ставки, заморозили кредитование сегмента МСП и планируют пересмотреть ценовые условия в 1 квартале 2017 года. Решение о дальнейшем изменении неценовых условий кредитования подавляющее большинство опрошенных планировали принимать уже в 2017 году.  

В Кировской области наблюдается положительная динамика развития рынка банковского кредитования.

Позитивная динамика кредитных операций была достигнута, главным образом, за счет увеличения объемов розничного кредитования.

В то же время доля кредитных операций в общем объеме активов банковского сектора региона снизилась.

Причиной этого снижения явилось увеличение на балансах кредитных организаций доли имущества, приобретенного по договорам отступного ( залога), а также доли ресурсов, перераспределенных через счета межфилиальных расчетов в пользу головных банков, филиалы которых находятся на территории области.

Кроме того, в 2015г. была оказана финансовая помощь муниципальным образованиям Кировской области, что также оказало положительное влияние на динамику кредитного портфеля банковского сектора региона. 

Для выявления потенциала кредитования субъектов малого предпринимательства дадим оценку его состояния в Кировской области. 

В 2015 году на территории Кировской области по оценочным данным осуществляли хозяйственную деятельность 24100 единиц, в том числе 21465 микропредприятие, количество индивидуальных предпринимателей — 33409 человек. 
Количество малых предприятий (с учетом микропредприятий) по сравнению с 2014 годом выросло на 162 единицы (рост на 0,7%), численность индивидуальных предпринимателей увеличилась на 120 человек (рост на 1,4%).

Всего на 01.01.2016 в сфере малого предпринимательства по оценочным данным занято 209,2 тыс. человек, что составляет 33,3% от численности занятых в экономике области.

Наибольшее количество субъектов малого предпринимательства работают в сфере розничной торговли и операций с недвижимым имуществом, в сфере предоставления транспортных и коммунальных услуг, общественного питания, бытовых услуг населению, а также в производственной сфере: деревообрабатывающем, мебельном, пищевом и швейном производствах (рисунок 5).
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Рисунок 5 – Структура отраслевой направленности субъектов малого предпринимательства Кировской области

В 2015 году по оценочным данным:

— оборот малых предприятий (с учетом микропредприятий) составил 225,7 млрд. рублей (рост к уровню 2014 года на 2,1%);

— отгрузка малыми предприятиями (с учетом микропредприятий) товаров собственного производства составила 91,5 млрд. рублей (рост к уровню 2014 года на 2,5%);

— выручка от реализации товаров (работ, услуг) малых предприятий (с учетом микропредприятий) составила 225,7 млрд. рублей (рост к уровню 2014 года на 1,9%);

— среднемесячная заработная плата работников малых предприятий (с учетом микропредприятий) составила 17300 рублей (рост к уровню 2014 года на 9,9%);

— инвестиции в основной капитал малых предприятий (с учетом микропредприятий) составили 7,8 млрд. рублей (снижение к уровню 2014 года на 43%).

Налоговые поступления от субъектов малого предпринимательства в консолидированный бюджет области в 2015 году составили 3341,6 млн. рублей (рост к уровню 2014 года на 8,4%).

В Кировской области поддержка малого и среднего предпринимательства осуществляется в рамках государственной программы «Развитие предпринимательства и внешних связей» (до 20016 года — «Поддержка и развитие малого и среднего предпринимательства») на 2013 — 2020 годы.

Объем финансирования программы в 2015 году составил 287,9 млн. рублей, в том числе 52 млн. рублей средств областного бюджета и 235,9 млн. рублей средств федерального бюджета, привлеченных в рамках федерального конкурса, проводимого Минэкономразвития России среди субъектов РФ на поддержку малого и среднего предпринимательства.

В рамках программы субъектам предпринимательской деятельности предоставляется широкий спектр поддержки: финансовая, информационно-консультационная, имиджевая, кадровая поддержка, развитие молодежного предпринимательства, поддержка малых инновационных компаний и экспортно ориентированных предприятий, содействие предпринимателям в продвижении их продукции на межрегиональные и международные рынки, развитие малого предпринимательства в муниципальных образованиях с монопрофильным типом экономики, дополнительные меры поддержки предпринимателей, осуществляющих деятельность в сферах народных художественных промыслов, торговли и туризма.

Согласно данным территориального органа Федеральной службы государственной статистики по Кировской области представим динамику количества малых предприятий в регионе (таблица 25).
Количество малых предприятий в Кировской области в 2015г. по сравнению с 2013г. снизилось на 362 ед. или на 13,16%, что обусловлено ужесточением требований со стороны налоговых органов.

Таблица 25 – Основные показатели деятельности субъектов малого предпринимательства Кировской области
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Откл-е 2015г. от 2013г.-по малым п/п

	
	Малые п/п
	Микро-п/п
	Малые п/п
	Микро-п/п
	Малые п/п
	Микро-п/п
	Отн.,%
	Абс., +,-

	Количество  предприятий, ед. 
	2750
	19320
	2647
	21291
	2388
	20511
	86,84
	-362

	Средняя численность работников, чел.
	93024
	38712
	90182
	45770
	86602
	Нет данных
	93,10
	-6422

	Выручка (оборот), млн. руб.
	126279,7
	81108,7
	129500,4
	91360,9
	151351,3
	131906,3
	119,85
	25071,6

	Среднемесячная начисленная зарплата работников, руб.
	Нет данных
	Нет данных
	15742
	Нет данных
	15331
	11354
	х
	х

	Инвестиции в основной капитал, млн. руб.
	8863,2
	3193,6
	8455,5
	5021,5
	5268,6
	5091,2
	59,44
	-3594,6


Данный факт обусловил снижение средней численности работников на малых предприятиях: на 6422 чел. или на 6,9% в 2015г. по сравнению с 2013г.

Несмотря на это, выручка малых предприятий в 2015г. по сравнению с 2013г. возросла на 25071,6 млрд. руб. или на 19,85%.

В то же время инвестиции в основной капитал малыми предприятиями сократились за исследуемый период на  3594,6 млн. руб. или на 40,56%.

Следовательно, можно сделать вывод, что малое предпринимательство в Кировской области имеет тенденцию к сокращению общего числа предприятий, работников и инвестиций в основной капитал, что, несомненно, отразилось и на состоянии кредитования данных субъектов рынка.
Для анализа регионального рынка банковских кредитных продуктов Кировской области представляет интерес оценка отраслевой структуры малых предприятий, представленная в таблице 26.

В Кировской области преобладают малые предприятия с видом деятельности «Оптовая и розничная торговля, ремонт транспортных средств, бытовых изделий и предметов личного пользования».  

Таблица 26 – Отраслевая структура субъектов малого предпринимательства Кировской области (по выручке, включая микропредприятия)
	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Откл-е 2015г. от 2013г.-

	
	млн. руб.
	% к итогу
	млн. руб.
	% к итогу
	млн. руб.
	% к итогу
	Отн.,%
	Абс., +,-

	Всего
	216709,8
	100,00
	220861,3
	100,00
	283257,6
	100,00
	130,71
	66547,8

	Сельское хозяйство, рыболовство
	5123,1
	2,36
	5523,4
	2,50
	7225,3
	2,55
	141,03
	2102,2

	Добыча полезных ископаемых
	156,2
	0,07
	260,9
	0,12
	509,6
	0,18
	326,25
	353,4

	Обрабатывающие производства
	31984,5
	14,76
	32504,5
	14,72
	42927,5
	15,15
	134,21
	10943

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды 
	1547
	0,71
	1650
	0,75
	686,3
	0,24
	44,36
	-860,7

	Строительство 
	15411
	7,11
	16986,3
	7,69
	22003,8
	7,77
	142,78
	6592,8

	Оптовая и розничная торговля, ремонт транспортных средств, бытовых изделий и предметов личного пользования
	130987,2
	60,44
	131504,6
	59,54
	163066,2
	57,57
	124,49
	32079

	Гостиницы и рестораны
	5241,6
	2,42
	5739,6
	2,60
	2676,5
	0,94
	51,06
	-2565,1

	Транспорт и связь
	5789,2
	2,67
	5790,1
	2,62
	9307,1
	3,29
	160,77
	3517,9

	Финансовая деятельность
	32,3
	0,01
	45,4
	0,02
	1370,1
	0,48
	4241,80
	1337,8

	Операции с недвижимостью, аренда и предоставление услуг
	17852,6
	8,24
	18072,3
	8,18
	22248,6
	7,85
	124,62
	4396

	Образование
	52,1
	0,02
	56,7
	0,03
	95,5
	0,03
	183,30
	43,4

	Здравоохранение и предоставление социальных услуг
	1011
	0,47
	1099
	0,50
	604,2
	0,21
	59,76
	-406,8

	Предоставление прочих коммунальных, социальных и персональных услуг
	1522
	0,70
	1624,4
	0,74
	1879,8
	0,66
	123,51
	357,8


*только ломбарды
Хотя к 2015г. удельный вес выручки от деятельности предприятий этой сферы снизился на 2,87п.п. и составил 57,57% всего оборота малых предприятий.
Второе место по обороту занимают предприятия обрабатывающей промышленности (15,15% в 2015г.). Третье место – предприятия с видом деятельности «Операции с недвижимостью, аренда и предоставление услуг» (7,85%).
В целом оборот малых предприятий, включая оборот микропредприятий, вырос в 2015г. по сравнению с 2013г. на 66547,8 млн. руб. или на 30,71%.

Положительная динамика выручки наблюдается по всем отраслям, за исключением предприятия по производству и распределению электроэнергии, газа и воды (снижение составило 55,64%), гостиниц и ресторанов (снижение составило 48,94%) и предприятий здравоохранения и предоставления социальных услуг (снижение составило 40,24%).
Перечень банков и филиалов, зарегистрированных в городе Кирове и Кировской области,  представлены в таблице 27.

Таблица 27 – Состав банковского сектора Кировской области 
	Показатель
	31.12. 2014г.
	31.12.2015г.
	31.12.2016г.

	Региональные коммерческие банки
	3
	3
	3

	Филиалы банков
	7
	5
	5

	Кредитно-кассовые офисы
	30
	27
	35

	Дополнительные офисы
	207
	205
	202

	Операционные кассы вне кассового узла
	71
	68
	62

	Операционные офисы
	96
	71
	68

	ВСЕГО:
	414
	379
	375


По данным Центрального Банка Российской Федерации на территории Кировской области на конец 2016 г. представлено 3 региональных коммерческих банка, 5 филиалов банков, 35 кредитно-кассовых офисов, 202 ДО и более100 операционных касс. В то же время за последние 3 года количество подразделений банков в регионе снизилось на 39 ед. и составило 375 ед.

К региональным банкам относятся: АО КБ «Хлынов», ПАО «Норвик-банк», АО «Первый Дортрансбанк». 

Перечень банков и филиалов, функционирующих в городе Кирове и Кировской области,  представлен в Приложении М.

В целом банковский сектор Кировской области устойчив и способен без риска для кредиторов и вкладчиков осуществлять операции по привлечению сбережений и размещению их в доходные активы. Объем депозитов за 2015 год увеличился на 25, 2%, до 242419 млн. рублей. 

3.2 Кредитные продукты для субъектов малого предпринимательства

Кредиты малому предпринимательству предоставляются малому и среднему бизнесу на различные цели.
Рынок кредитования малого бизнеса в г. Кирове и Кировской области представлен большим количеством банков и кредитных продуктов. Проведем обзор кредитов по видам.

Все кредиты малому бизнесу на рынке Кировской области в банках можно разделить на следующие виды:

- на развитие бизнеса;
- на пополнение оборотных средств;

- на приобретение имущества;
- на рефинансирование долга.

- на финансирование кассовых разрывов.
1- на развитие бизнеса

Кредит на развитие бизнеса предполагает предоставление заемных средств на расширение производства или иного вида деятельности. Как правило требует обеспечения и подтверждения целевого характера сделки.

Процентная ставка рассчитывается индивидуально в зависимости от суммы и срока кредита. Выдается на различные сроки, но как правило более длительного характера (свыше 3 лет).

2-на пополнение оборотных средств

Кредит на пополнение оборотных средства предполагает предоставление заемных средств на приобретение сырья, материалов, запасов для текущего потребления при временном отсутствии их и отсутствии свободных денежных средств для их приобретения.

Выдается данный кредит на короткий срок (до года). 

3- на приобретение имущества
Кредит выдается на приобретение имущества, т.е. носит долгосрочный  и инвестиционный характер. Предусмотрена солидарная ответственность поручителя и должника перед кредитором. Кредит выдается сроком свыше 3 лет. 
4- на рефинансирование

Получение в банке нового кредита на более выгодных условиях для полного или частичного погашения предыдущего. Рефинансирование может происходить как в прежнем банке-кредиторе, так и в каком-либо другом. 

5- на финансирование кассовых разрывов 

По сути является аналогом кредитования на пополнение оборотных средств, но в отличие от данного вида кредита, финансирование кассовых разрывов подразумевает выдачу кредита на погашение долга перед поставщиками, работниками, налоговыми органами. Носит краткосрочный характер. Обязательно целевое подтверждение расходов.

В таблице 28 представим сравнительную характеристику кредитов.
Таблица 28  – Сравнительная характеристика условий кредитов малому бизнесу
	Критерий
	Min сумма
	Max сумма
	% ставка
	срок
	Наличие обеспечения

	- на развитие бизнеса
	До 50000 тыс. руб.
	От 300 тыс. руб.
	От 18%
	До 3 лет
	+

	- на пополнение оборотных средств
	До 30 млн. руб.
	От 500 тыс. руб.
	От 17,7%
	До 3 лет
	-

	- на приобретение имущества
	До 4500 тыс. руб.
	От 100 тыс. руб.
	От 15,9%
	До 5 лет
	+

	- на рефинансирование долга
	До 10 млн. руб.
	-
	До 15,5%
	До 5 лет
	+

	- на финансирование кассовых разрывов.
	До 300 тыс. руб.
	От 30 тыс. руб.
	От 21 %
	До 12 мес.
	-


Как видим, кредиты малому бизнесу отличаются по цели, срокам, суммам и процентным ставкам.

Таблица 29 - Общие условия предоставления кредитов малому бизнесу банками Кирова и Кировской области на 01.01.2016 г.
	Критерий
	Значение

	Регистрация
	Статус малого предприятия, клиент зарегистрирован и ведёт бизнес в г. Кирове или Кировской области

	Срок коммерческой деятельности клиента
	Не менее 6 мес.

	Основные средства
	Стоимость не превышает 60 млн. руб.

	Доход
	Не превышает 700 млн. руб. в год

	Наличие оборотов по счету
	Не требуется

	Наличие положительной кредитной истории
	Не обязательно


Как правило, кредиты малому бизнесу предоставляются на более льготных условиях по сравнению с кредитами крупным предприятиям, что требует подтверждения его статуса.

Далее представим данные о процентных ставках банков для кредитования малого бизнеса (таблица 30). 

Таблица 30 – Процентные ставки кредитов малому бизнесу в банках Кирова и Кировской области на 01.01.2017г.
	Сбербанк
	Россельхоз Банк
	ВТБ 24
	Райффайзен банк
	Промсвязь банк
	УБРиР
	Росбанк
	Норвик Банк

	От 13,5 – 24, 5%
	От 14,5 – 21 %
	18 – 19%
	21,9 - 27,9%
	17,9 – 21,9%
	14%-22%
	13,34-20,5%
	11,9 – 28%


Как видим, процентные ставки дифференцированы и окончательная цена кредита будет определяться кредитоспособностью заемщика.
3.3 Механизм кредитования субъектов малого предпринимательства на примере ООО «Просвет»

Рассмотрим процесс кредитования субъектов малого предпринимательства на примере ООО «Просвет».
Данное предприятие кредитуется в Росбанке. Основной целью финансового анализа является получение информации, дающей объективную и точную картину финансового состояния предприятия, для определения потребности предприятия в дополнительных источниках финансирования. 

А также возможности предприятия в полном объеме выполнить обязательства перед банком. Финансовый анализ содержит ряд основных этапов и включает в себя: аналитическую обработку информации о бизнесе клиента и его финансовых данных: Баланс, Отчет о финансовых результатах, Отчет о движении денежных средств.

Среди основных задач такого исследования – получение представления:

-О структуре активов и пассивов предприятия, характеризующих имущественное положение последнего;

-Об объемах выручки, размерах прибылей (убытков) предприятия для оценки рентабельности и эффективности его деятельности;

-О перспективах развития деятельности предприятия;

-О динамических характеристиках кредитуемого бизнеса;

-О потенциально возможных рисках.

Учитывая специфику функционирования бизнеса малого предприятия (относительно быстрая – от одного до полутора месяцев – оборачиваемость рабочего капитала; оперативная реакция на изменение потребностей рынка; сезонность; комбинирование в бизнесе различных сфер деятельности и т.п.), залогом качества финансового анализа является исследование динамических характеристик и тенденций бизнеса потенциального заемщика.

Рассмотрим как происходит взаимодействие сотрудников МСБ с потенциальным заёмщиком по программе «Кредитование предприятий малого бизнеса» в рамках «Универсального залогового кредита» на примере ООО «Просвет».

Сотрудник  отдела по работе с МСБ предоставляет потенциальному заемщику ООО «Просвет» в лице генерального директора список необходимых документов для получения кредита по программам кредитования субъектов микросегмента и малого бизнеса, а также бланки для заполнения Заявления-анкеты.

Сотрудник вносит информацию об обращении ООО «Просвет» в Журнал, каждый этап кредитного цикла отражается в журнале.

Сотрудник получает от  ООО «Просвет»  пакет документов:

-о финансовой деятельности предприятия (финансовая отчетность – бухгалтерский баланс, форма №2, налоговая декларация по уплате налогов на доходы, подтверждение оплаты налогов, общая оборотно-сальдовая ведомость по всем счетам в разбивке по субсчетам, помесячно, список основных средств, учтённых на балансе, список дебиторов и кредиторов, справки из ИФНС об отсутствии задолженности по платежам в бюджет и внебюджетные фонды, справки из обслуживающих банков о наличии/отсутствии картотеки №2, справки из обслуживающих банков о движении денежных средств по расчетным счетам за последние 6 месяцев, копии кредитных договоров, договоров залога, поручительства по действующим кредитам и пр.

-копии правоустанавливающих документов (паспорта учредителей предприятия, Устав, Протокол о создании общества, Свидетельства о внесении записи  в ЕГРЮЛ для ЮЛ, о гос. регистрации, о постановке на учет в налоговом органе, лицензии, карточка образцов подписей и оттиска печати и др.) сверяет с оригиналами и заверяет подписью, передает пакет для проверки.

-управленческую отчетность (справка, содержащая управленческие данные о размере выручки по отгрузке и по оплате и подтверждающие документы, справка, содержащая управленческие данные о размере дебиторской и кредиторской задолженности и подтверждающие документы, справка, содержащая управленческие данные об оплате поставщикам и подтверждающие документы, складская справка о размере ТМЗ и пр.)

Проверяет данные потенциальных заемщиков (поручителей, залогодателей), предъявляемые к заемщику при рассмотрении вопроса о предоставлении кредита.

Получает согласия всех участников сделки о взаимодействии с НБКИ с целью выявления кредитной истории ООО «Просвет», получает отчет о кредитной истории из бюро кредитных историй с помощью ПО, оценивает кредитную историю ООО «Просвет».

По данным НБКИ кредитная история ООО «Просвет» положительная.

Правилами внутреннего контроля в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, сотрудник осуществляет сверку данных, указанных в Заявке на предоставление кредита, и данных о поручителе/залогодателях с перечнем организаций и физических лиц, в отношении которых имеются сведения об их причастности к террористической/экстремистской деятельности, полученные в установленном пунктом 2 ст 6 ФЗ №115 "О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма"

В случае выявления полного совпадения данных необходимо незамедлительно осуществить действия в соответствии с правилами внутреннего контроля.

Сотруднику необходимо проверить заемщика и прочих участников сделки в отделе безопасности далее  путем направления электронного сообщения с темой «Наименование заемщика. Наименование программы кредитования». Так же проводится юридическая экспертиза по кредитной сделке. Составляется заключение о правоспособности и возможности кредитования ООО «Просвет».

Главный юрисконсульт сделал вывод о возможности кредитования ООО «Просвет» под залог жилого дома и земельного участка под ним. 

Далее проводится финансовый анализ ООО «Просвет» в соответствии с действующей «Методикой оценки финансового состояния потенциального заемщика по программам кредитования субъектов микро-сегмента и малого бизнеса ДирМСБ ПАО РОСБАНК, который включает в себя:

1-Выезд на место ведения бизнеса.

Специалист МСБ выезжает на место ведения бизнеса для сбора данных для финансового анализа, осмотра предлагаемого залога и получения копий требуемых документов. Уточняет все данные финансово-хозяйственной деятельности ООО «Просвет», собирает все необходимые первичные документы, производит визуальную оценку и осмотр залогового обеспечения ООО «Просвет»; проверяет наличие договоров аренды помещений (документов, подтверждающих право собственности ООО «Просвет» на помещения), в которых ведется бизнес
В обязательном порядке фотографирует место ведения бизнеса и предлагаемые объекты залога.

2. На основании первичных документов, полученных от ООО «Просвет» Специалист формирует аналитический формуляр, выявляет все позитивные и негативные тенденции в бизнесе, принимает решение о возможности кредитования данного бизнеса.

В первом разделе содержатся данные об основной деятельности клиента (история создания и структура бизнеса, анализ системы закупок, реализации, управления и учета, анализ рынка и положения на нем, качество управления, перспективы развития)

Во второй раздел заносятся данные о кредите, размер консолидированного риска в рамках кредита, план финансирования.

В третий раздел заносятся финансовые данные из предоставленной Заёмщиком бухгалтерской отчетности, составляется аналитический баланс по активу и пассиву, каждая цифра должна быть подтверждена документально. Далее формируется таблица по отчету прибылей и убытков, составляется гистограмма по выручке от реализации и оборотов по расчетному счету.

В четвертом разделе делают выводы о соответствии финансовым параметрам отсечения и параметрам Программы.

ООО «Просвет» подходит по всем финансовым и нефинансовым параметрам для получения кредита. Риски кредитования покрываются достаточностью получаемой чистой прибыли, ликвидным обеспечением.

Аналитический формуляр должен быть проверен:

На соблюдение всех финансовых требований, как общих, так и в рамках отдельных Программ;

На соблюдение всех нефинансовых требований, предъявляемых в рамках отдельных Программ;

На соблюдение структуры залога. Анализ и оценка залогового обеспечения. Подтверждающие документы на принятые в залог товарно-материальные запасы.
4. Проверка аналитического формуляра и пакета документов.

Сотрудник МСБ производит проверку:

-Соответствия финансовым и нефинансовым параметрам продукта,

-Корректности заполнения Аналитического формуляра.

-Комплектность пакета документов, полученных от Заёмщика;

-Достаточности и правильности оценки предлагаемого Заёмщиком залога;

-Наличие положительных заключений всех необходимых подразделений.

По итогам аналитического формуляра считается возможным предоставить кредит ООО «Просвет» на условиях: сумма 1000000 руб. на 18 мес., погашение – аннуитетными платежами с отсрочкой погашения основного долга – 3 мес., под 13,5% годовых, комиссия за открытие ссудного счета 1,5%, обеспечение – залог товаров в обороте (эл. Товары, кабельно-проводниковая продукция) по закупочной цене в размере 2200 тыс. руб и поручительство Лаптева В.В. и Опалева И.В. Дополнительные условия: поддержание ежемесячных оборотов по р/счету в размере не менее 70 тыс. руб. Финансовое положение хорошее.

Принятие решение по кредитной сделке/изменению кредитной сделки.

Принятие решения по кредитным сделкам происходит:

- на региональном уровне;

- на уровне Головного офиса Банка.

Региональный уровень банка формирует необходимый пакет документов, отправляет лицам уполномоченным принимать решения.

После принятия решения оформляется Протокол принятия решения, который подписывается уполномоченными лицами. В Протоколе должны быть отражены все замечания и дополнения, принятые в результате обсуждения, указаны в соответствующем разделе в обязательном порядке обоснования принимаемых решений, описание финансовых и бизнес сторон сделки, повлиявших на результат.

Рассмотрение кредитных сделок малого бизнеса уполномоченными лицами на уровне Головного офиса Банка может осуществляться как в очной, так и в заочной форме по мере необходимости.

Согласование сделки с ООО «Просвет», выполнение условий до выдачи сделки.

Сотрудник МСБ уведомляет ООО «Просвет»:

- о положительном решении банка;

- о необходимости выполнить условия предоставления кредита;

- о необходимости подписания Кредитного договора и иных документов для оформления сделки по выдаче кредита;

- о необходимости открыть счет, который будет использоваться для выдачи кредита.

7. Подготовка и подписание кредитных документов.

При получении всех документов по Заёмщику и согласия с утверждающими параметрами сделки готовит кредитно-обеспечительную документацию в соответствии с условиями сделки. В случае если условиями сделки предусматривается оформление залога недвижимости, подготовка договора залога и проверка правоустанавливающих документов на собственность осуществляет  сотрудник юридической службы.

Сотрудник приглашает Заёмщика/Поручителей/Залогодателей для подписания кредитной документации в банк. Кредитная документация подписывается в 2-х экземплярах в присутствии сотрудника по работе с СМБ.

Определение категории качества и резервирование ссуды.

Определяется категория качества ссуды/контроль соответствия присвоенных ранее категорий качества. Сотрудник готовит профессиональное суждение об оценке кредитного риска по ссуде. Помещает Профессиональное суждение в кредитное досье.

Выдача кредита.

Сотрудник МСБ проверяет комплектность досье, проверяет исполнение всех отлагательных условий Протокола принятия решений, которые должны предшествовать выдаче, контролирует оплату Заёмщиков комиссии за выдачу кредита путем перечисления с расчетного счета Заёмщика или оплаты наличными в кассу Банка. До момента полной оплаты комиссии за счет собственных Заёмщика кредит не предоставляется.

Заведение сделки с банковской информационной системой, зачисление кредитных средств. На основании полученных документов сотрудник вводит в систему банковской информационной системы данные по кредитной сделке, осуществляет зачисление денежных средств на расчетный счет заемщика в Банке, оформляет первичные документы.

Проведение мониторинга. Сотрудник МСБ вносит информацию по мониторингам в Журналы мониторингов по Заёмщику, согласно периодичности, указанной в Порядке проведения мониторинга по кредитам предприятий малого бизнеса ПАО Росбанк.

На основании данных мониторинга принимает решение:

-О продолжении работы в установленном режиме (при соблюдении всех требований решения);

-О снижении лимита при невыполнении поддержания оборотов по расчетным счетам;

-Об аннулировании лимита овердрафта: с случае выявления несоответствия хотя бы одного из контрольных показателей денежного потока и платёжной дисциплины, в случае выявления 3-х случаев просроченной задолженности сроком до 5 календарных дней.

Полное погашение кредита.

При полном погашении ссудной задолженности не позднее дня, следующего за днем полного погашения задолженности: 

Распечатывает подтверждение полного гашения кредита из системы банковской информационной системы;

Инициирует снятие с внебаланса обеспечения и инициирует закрытие соответствующих счетов;

Проверяет содержание досье и соответствие находящихся в нем документов Описи досье, архивирует кредитное досье с пометкой «Закрытая сделка» и проставляет дату в поле «Дата закрытия» в формате дд.мм.гг. Далее закрытое кредитное досье передаётся в архив подразделения сети Банка.
3.4 Оценка влияния кредитных ресурсов на финансовое состояние и эффективность деятельности ООО «Просвет»

Определим роль кредита в деятельности ООО «Просвет».

Для этой цели проведем оценку динамики кредитов в ООО «Просвет».

Как было отмечено ранее, фирма активно пользуется заемными средствами.

Представим виды кредитов, взятых в банке за последние 3 года (таблица 31).

Информация по кредитам взята из кредитных договоров.
На протяжении всего периода исследования ООО «Просвет» заимствовало денежные средства у обслуживающего банка.

Таблица 31– Характеристика кредитных взаимоотношений ООО «Просвет» с ПАО Росбанк
	Дата выдачи кредита
	Вид (форма) кредита
	Целевое назначение (цель кредита)
	Срок, мес.
	Процентная ставка по кредиту, %
	Размер  кредита (лимит), тыс. руб.

	12.02.2013
	Оборотный кредит
	На пополнение оборотного капитала
	6 мес.
	13,8
	5000

	15.09.2013
	Оборотный кредит
	На пополнение оборотного капитала
	6 мес.
	13,8
	5000

	20.04.2014
	Овердрафт
	Пополнение расчетного счета
	12 мес.
	12,2
	1500

	20.01.2015
	Овердрафт
	Пополнение расчетного счета
	12 мес.
	14,1
	2000

	25.07.2015
	Оборотный кредит
	На пополнение оборотного капитала
	6 мес.
	13,9
	7000

	20.03.2016
	Овердрафт
	Пополнение расчетного счета
	12 мес.
	14,1
	1500

	15.12.2016
	Оборотный кредит
	На пополнение оборотного капитала
	18 мес.
	13,5
	1000


Как видим, ООО «Просвет» постоянно пользуется кредитными ресурсами.

Основные цели получения кредита: пополнение оборотного капитала и пополнение расчетного счета при недостаточности средств на нем.

За 2013-2016г. ООО «Просвет» выдано 7 кредитов на общую сумму 23 млн. руб. 
Процентные ставки варьируют в пределах от 12,2 до 14,1%.

Срок кредитов – от 6 мес. до 18 мес., т.е. все кредиты являются краткосрочными.

Долгосрочный кредит был взят единожды в 2010г., погашен в 2015г.
На протяжении всего периода исследования осуществлялось движение кредитов и займов (таблица 32).

Таблица 32 – Состав и динамика кредитов ООО «Просвет», тыс. руб.

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Откл-е 2015г. от 2013г.,+,-
	2015г. в % к 2013г.

	Остаток долгосрочных заёмных средств  на конец периода
	1004
	1826
	 
	-1004
	х

	Остаток краткосрочных заёмных средств  на конец периода
	3481
	196
	3454
	-27
	99,22

	Итого остаток задолженности по кредитам на конец периода
	4485
	2022
	3454
	-1031
	77,01


В 2015г. по сравнению с 2013г. наблюдается снижение задолженности по кредитам на 1031 тыс. руб. или на 22,99%.
Снижение обусловлено погашением долгосрочного кредита в 2015г., а также снижением выдач кредитов на более короткий период, хотя снижение незначительно.
Далее представим анализ структуры кредитов, полученных ООО «Просвет» (таблица 33).

Таблица 33 -  Состав и структура кредитов в зависимости от сроков ООО «Просвет»

	Показатель 
	на 31.12. 2013 г.
	на 31.12. 2014 г.
	на 31.12. 2015 г.

	
	тыс. руб.
	уд. вес,

%
	тыс. руб.
	уд. вес,

%
	тыс. руб.
	уд. вес,

%

	Остаток долгосрочных заёмных средств  на конец периода
	1004
	22,39
	1826
	90,31
	0
	0,00

	Остаток краткосрочных заёмных средств  на конец периода
	3481
	77,61
	196
	9,69
	3454
	100,00

	Итого остаток задолженности по кредитам на конец периода
	4485
	100,00
	2022
	100,00
	3454
	100,00


Расчеты показали, что в ООО «Просвет» каждый год меняется структурный состав кредитов в зависимости от сроков погашения.

Так, если в 2013г. соотношение краткосрочных и долгосрочных кредитов составляло 77,61% и 22,39% соответственно, то в 2014г. Картина резко поменялась: в составе задолженности по кредитам преобладали долгосрочные обязательства (90,31%). В 2015г. долгосрочных кредитов ООО «Просвет» не имеет. Соответственно все 100% заемных средств являются краткосрочными.
На рисунке 6 представим динамику выплат процентов ООО «Просвет».
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Рисунок 6 – Динамика процентных платежей в ООО «Просвет»

Наибольшие расходы по выплате процентов приходится на 2015г., что обусловлено тем, что в этом году было взято кредитов на большую сумму.
Важное значение для анализа имеет также оценка движения кредитов и займов в организации.

Рассмотрим состояние кредитов в ООО «Просвет» (таблица 34).

Таблица 34  – Движение кредитов в ООО «Просвет»

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	Откл-е 2015г. от 2013г., +,-

	Остаток на начало года
	1250
	4485
	2022
	772

	Получено кредитов, тыс. руб.
	10000
	1500
	9000
	-1000

	Погашено кредитов, тыс. руб.
	6765
	3963
	7568
	803

	Остаток на конец года
	4485
	2022
	3454
	-1031


Как видим, задолженность по кредитам в 2015г. по сравнению с 2013г. (на конец периода) снижается на 1031 тыс. руб.
На конец 2015г. задолженность составила 3454 тыс. руб.

Величина полученных кредитов снизилась на 1000 тыс. руб. в 2015г. по сравнению с 2013г.

Величина же погашенных кредитов увеличилась на 803 тыс. руб.
Далее представим анализ состояния кредитов в ООО «Просвет» (таблица 35).

Таблица 35 – Анализ состояния кредитов в ООО «Просвет»

	Показатель
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.
	Откл-е 2015г. от 2013г.,+,-

	Сумма полученных кредитов и займов, тыс. руб.
	10000
	1500
	9000
	90,0
	-1000,0

	Остаток задолженности по кредитам и займам, тыс. руб.
	4485
	2022
	3454
	77,0
	-1031,0

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	15934
	13571
	16183
	101,6
	249,0

	Доля кредитов в кредиторской задолженности, %
	36,13
	18,80
	38,64
	х
	2,5

	Сумма полученных кредитов на 1 руб. прибыли от продаж, руб.
	62,76
	11,05
	55,61
	88,6
	-7,1

	Чистая прибыль на 1 руб. кредитов, руб.
	1,35
	7,62
	1,46
	108,4
	0,1


Доля кредитов в кредиторской задолженности в ООО «Просвет» в 2015г. по сравнению с 2013г. увеличилась на 2,5п.п. и составила 38,64%. Это достаточно высокий показатель, который свидетельствует о том, что более четверти заемных краткосрочных средств принадлежит банковским кредитам.
Сумма полученных кредитов в расчете на 1 руб. прибыли от продаж снизилась на 7,1 руб. или на 11,4%.

Величина чистой прибыли в расчете на 1 руб. кредитов возросла на 0,1 руб. или на 8,4% в 2015г. по сравнению с 2013г.
Данный факт свидетельствует о повышении эффективности использования кредитных ресурсов в ООО «Просвет». 
Для оценки эффективности использования заемного капитала выделяют коэффициенты движения капитала, коэффициенты деловой активности и структуры капитала. 
Рассмотрим их в таблице 36.

Таблица 36 - Коэффициенты движения, деловой активности и структуры капитала ООО «Просвет»

	Показатель 
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2013г.
	Откл-е 2015г. от 2013г.,(+,-)

	Коэффициент поступления заемного капитала
	2,23
	0,74
	2,61
	116,9
	0,38

	Коэффициент выбытия заемного капитала
	5,41
	0,88
	3,74
	69,2
	-1,67

	Коэффициент оборачиваемости кредитов
	52,3
	53,0
	76,2
	145,7
	23,90

	Период оборачиваемости кредитов
	7
	7
	5
	68,6
	-2

	Коэффициент заемного капитала
	0,10
	0,05
	0,07
	71,2
	-0,03

	Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала
	0,68
	0,41
	0,36
	53,3
	-0,32

	Эффект финансового рычага
	0,22
	0,13
	0,11
	52,9
	-0,10

	Коэффициент рентабельности заемного капитала
	4,69
	3,51
	4,80
	102,2
	0,10


Доля вновь поступивших кредитов за анализируемый период увеличилась на16,9%  или на 0,38.

Эффективность использования кредитов в ООО «Просвет» снижается, поскольку коэффициент выбытия в 2015г. на 30,8% меньше уровня 2013г.

Для оплаты выставленных счетов ООО «Просвет» в 2015г. потребуется сделать 76,2 оборота заемных средств, что на 45,7% или 23,9 об. больше, чем в 2013г.

Соответственно, период оборачиваемости кредитов снизился в 2015г. по сравнению с 2013г. на 31,4% или 2 дня.
Коэффициент заемного капитала в организации меньше 1 на протяжении всего периода исследования, что свидетельствует о небольшом относительно валюты баланса удельном весе кредитов.
Изменение коэффициента соотношения заемного и собственного капитала имеет отрицательную тенденцию, что свидетельствует о снижении влияния заемного капитала на финансовое состояние и эффективность деятельности предприятия.

Данную тенденцию подтверждает и отрицательная динамика финансового рычага (с 0,22 в 2013г. до 0,11 в 2015г.).

Поскольку эффект финансового рычага имеет положительное значение,  банковская ставка в нормальной экономической среде оказывается ниже доходности инвестиций.
Результаты вычислений, представленные в таблице 36, показывают, что посредством привлечения заемного капитала ООО «Просвет» получило возможность увеличения рентабельности собственного капитала в 2015г. на 11%. 

Проведем о факторный анализ рентабельности заемного капитала.

Исходные данные представим в таблице 37.

Таблица 37 – Исходные данные для факторного анализа рентабельности заемного капитала в ООО «Просвет»

	Показатель 
	2014г.
	2015г.
	Отклонения 

	Рентабельность продаж,%
	0,073
	0,072
	-0,001

	Оборачиваемость активов
	4,245
	4,834
	0,588

	Коэффициент заемного капитала
	0,292
	0,266
	-0,025


Проводим детализацию факторов: умножим числитель и знаменатель на выручку (N) и среднюю величину валюты баланса (А).

Rзк=[ПП: N]*[N:A]*[A:ЗК]

[ПП: N] - рентабельность продаж,

[N: А] - оборачиваемость активов,

[ЗК : А] - коэффициент заемного капитала (финансовой зависимости)

Рентабельность заемного капитала зависит от рентабельности продаж (А), оборачиваемости активов (В), коэффициента заемного капитала (С).
Rзк = A*B:C 
Способ цепных подстановок: 
Rзк0 = A0*B0:C0 =0,032*1,851/1,030=1,062
Rзкусл1 = A1*B0:C0 =0,038*1,851/1,030=1,047
Rзкусл2 = A1*B1:C0 =0,038*2,55/1,030=1,192
Rзк1 = A1*B1:C1=0,038*2,55/0,944=1,306
Изм-е  RзкА = Rзкусл1- Rзк0=1,047-1,062=-0,015
Изм-е  RзкВ = Rзкусл2- Rзкусл1=1,192-1,047=0,145
Изм-е  RзкС = Rзк1- Rзкусл2=1,306-1,192=0,114
Изм-е  Rзк= Rзк1- Rзк2= Изм-е  RзкА+ Изм-е  RзкВ+ Изм-е  RзкС=1,306-1,062= -0,015+0,145+0,114=0,244
Таким образом, рентабельность заемного капитала в результате снижения рентабельности продаж снизилась на 0,15, за счет роста оборачиваемости активов на  0,588 об. рентабельность заемного капитала возросла на 0,145, а за счет снижения коэффициента заемного капитала на 0,025 рост рентабельности его составил 0,114 (таблица 38).

Таблица 38 – Факторный анализ рентабельности заемного капитала в ООО «Просвет»

	Показатель 
	2014г.
	Усл 1
	Усл2
	2015г.
	Отклонения 

	Рентабельность заемного капитала,%
	1,062
	1,047
	1,192
	1,306
	0,244

	Изменение рентабельности заемного капитала общее, в т.ч. за счет изменения:
	х
	х
	х
	х
	0,244

	Рентабельности продаж
	х
	х
	х
	х
	-0,015

	Оборачиваемости активов
	х
	х
	х
	х
	0,145

	Коэффициента

заемного капитала
	х
	х
	х
	х
	0,114


Общее изменение 0,244.
Проведенные расчеты показали, что использование заемного капитала для ООО «Просвет» является необходимым. При этом к 2015г. эффективность использования заемного капитала возросла. В то же время финансовое состояние фирмы является неудовлетворительным и, следовательно, использование кредитных ресурсов требует совершенствования.

3.5 Совершенствование организации системы кредитования малого бизнеса и оценка эффективности предлагаемых мероприятий
Проведенные исследования показали, что на рынке кредитования малого бизнеса в г. Кирове работает достаточно большое количество банков, которые предлагают большой спектр кредитов.
Исследуемое же предприятие пользуется кредитными продуктами только одного банка – ПАО Росбанк 

Определим целесообразность взаимодействия ООО «Просвет» с Росбанком при кредитовании.
С этой целью проанализируем условия кредитования малого бизнеса в других банках.

Результаты исследования обобщим  в таблице 39.

Таблица 39 – Условия кредитования малого бизнеса банками г. Кирова

	Банк / критерий
	% ставка
	Сроки рассмотрения заявки
	Макс.размер кредита, тыс. руб.
	Комиссия

	Росбанк
	13,34-20,5%
	В течение дня
	100000
	-

	Сбербанк
	От 13,5 – 24, 5%
	3-4 дня
	Не ограничен
	-

	Норвикбанк
	11,9 – 28%
	3 дня
	Не ограничен
	0,5-1%*

	Россельхозбанк
	От 14,5 – 21 %
	4-5 дней
	Не ограничен
	1,8% от суммы кредита

	УБРиР
	14%-22%
	1-2 дня
	500000
	0,5%

	ВТБ24
	18 – 19%
	4-5 дней
	Не ограничен
	1%

	Промсвязьбанк
	17,9 – 21,9%
	5 -7дней
	120000
	-

	Райффайзенбанк
	21,9 - 27,9%
	5 дней
	Не ограничен
	0,5%

	Юниаструмбанк
	От 14,4%
	3-4 дня
	200000
	-

	Кольцо Урала
	От 17%
	1-2 дня
	10000
	-

	Мособлбанк
	От 15,5%
	Нет данных
	50000
	-

	МТС-Банк
	От 16%
	До 7 дней
	80000
	0,5-1% от суммы кредита

	АК-БАРС
	От 17%
	В течение дня
	500000
	-


*- при кредитовании свыше года
Как видим, условия кредитования в ПАО Росбанк являются одними из наиболее привлекательных: низкая процентная ставка, сроки рассмотрения заявки, отсутствие комиссии.
Подтверждает данный факт и рейтинг банков в зависимости от величины процентной ставки, представленный на сайте Кредит для бизнеса. Ру.

Таблица 40 – Рейтинг банков по величине процентной ставки

	1
	Микрокредит Норвик Банк, 11.9%

	2
	Инвестиционный Росбанк, 13.34%

	3
	Оборотный Росбанк,   13.34%

	4
	Рефинансирование Росбанк,   13.34%

	5
	Кредит на развитие бизнеса Юниаструм Банк,   13.5%

	6
	Новые цели Норвик Банк,   13.5%

	7
	Верное решение Норвик Банк,   14%

	8
	МСП-Инвестиции Уральский банк реконструкции и развития,   14%

	9
	Кредит под залог движимого имущества Юниаструм Банк,   14.4%

	10
	Розничная торговля и общественное питание Юниаструм Банк,   14.4%

	11
	Стоматология, салоны красоты, аптека, автозапчасти Юниаструм Банк,   14.4%

	12
	Бизнес-Оборот Сбербанк России,   14.55%

	13
	Сильнее+ Кольцо Урала,   15%

	14
	Под залог недвижимости Мособлбанк,   15.5%

	15
	Кредит на пополнение оборотных средств МТС-Банк,   16%


Все виды кредитов МСП Росбанка представлены в первой пятерке.
В связи с чем, считаем целесообразным использовать данный банк в качестве единственного кредитора ООО «Просвет».
В качестве направлений совершенствования предлагаем воспользоваться программами кредитования малого и среднего бизнеса при поддержке Кировского областного фонда поддержки малого и среднего предпринимательства, а также АО «Корпорация «МСП».
В рамках этой поддержки, большинство банков, работающих на территории Кировской области предлагают кредиты на более льготных условиях.

Банками-партнерами фонда и корпорации являются такие банки, как Сбербанк, Норвик Банк, Хлынов, Россельхозбанк, ВТБ24, Промсвязьбанк, АК БАРС банк, НБД банк, банк Открытие.
В рамках поддержки фонд может выступать поручителем при получении кредитов в банках.

При этом, к заявителям (субъектам малого и среднего бизнеса) предъявляются следующие требования:

1. Зарегистрированы на территории Кировской области в соответствии с Федеральным законом от 08.08.2001 №129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей».

2. Относятся к категории субъектов малого и среднего предпринимательства и соответствующих условиям, установленным статьей 4 Федерального закона от 24.07.2007 №209-ФЗ «О развитии малого и среднего предпринимательства в Российской Федерации» для данной категории.

3. Осуществляют хозяйственную деятельность на дату обращения за получением поручительства Фонда:

· на территории Кировской области;

· не менее 3 месяцев.

4. Не имеют за 3 месяца, предшествующих дате обращения за получением поручительства Фонда, нарушений условий ранее заключенных кредитных договоров, договоров займа, лизинга и т.п.;

5. Не имеют на последнюю отчетную дату перед датой обращения за получением поручительства Фонда просроченной задолженности по начисленным налогам, сборам и иным обязательным платежам перед бюджетами всех уровней.

6. В отношении которых в течение двух лет (либо меньшего срока, в зависимости от срока хозяйственной деятельности), предшествующих дате обращения за получением поручительства Фонда, не применялись процедуры несостоятельности (банкротства), в том числе наблюдение, финансовое оздоровление, внешнее управление, конкурсное производство, либо санкции в виде аннулирования или приостановления действия лицензии (в случае, если деятельность Заемщика подлежит лицензированию).

7. Предоставили обеспечение кредита, по которому требуется поручительство Фонда, в размере не менее 30% от суммы своих обязательств в части возврата фактически полученной суммы кредита и уплаты процентов на нее.

Также следует отметить, что фонд за предоставление поручительства взимает комиссионное вознаграждение в размере 1% от суммы поручительства при кредите до 500000 руб. (единовременный платеж), в размере 1% от суммы поручительства при кредите свыше 500000 руб. (единовременный платеж) и ежемесячный платеж в размере 1% годовых от оставшегося размера предоставленного поручительства.
Кировский областной фонд поддержки малого и среднего предпринимательства совместно с АО «Федеральная корпорация по развитию малого и среднего предпринимательства» предлагает новый продукт поддержки СМП — предоставление синдицированных гарантий. Этот продукт дает возможность получения кредита с гарантийным обеспечением от государства объемом до 70% от всей суммы кредита и сроком до 15 лет, и максимальная сумма гарантийного обеспечения — 2 миллиарда рублей.
Помимо поручительства фонд предоставляет займы для субъектов малого и среднего предпринимательства.
На данный момент фонд предлагает займы на следующих условиях (таблица 41).
Таблица 41 – Виды и условия займов КОФПМСП

	Основное направление работы
	Сумма займа
	Ставка 
	Срок

	
	
	0-12 мес.
	13-36 мес.
	

	Стандартные заемные продукты:

	Производство
	до 2 млн.руб.*
	10%
	10%
	До 36 месяцев

	Услуги
	
	
	
	

	Торговля
	
	10%
	10%**
	

	Специальные заемные продукты:

	Займы бизнесу, осуществляющему деятельность в приоритетных видах экономической деятельности
	До 2 млн. рублей*
	9,5%
	До 36 месяцев

	Заем «Инноватор»
	
	9,5%
	

	Заем «Высокий уровень безработицы»
	
	9,5%
	

	Займы организациям и индивидуальным предпринимателям, осуществляющим деятельность в сфере народных художественных промыслов и ремесел
	
	9,5%
	

	«Предприниматель года»
	
	7%
	

	Заем «Экспортер»
	
	9,5%
	

	Заем «Франшиза»
	
	9,5%
	


* Cумма основного долга заемщика перед Фондом по всем займам, не может превышать 1 000 000 (один миллион) рублей, а в случае необходимости получения займов для целей приобретения основных средств и/или осуществления строительства, реконструкции, приобретения нежилых помещений, используемых Заемщиком для осуществления предпринимательской деятельности (коммерческая недвижимость), совокупный размер основного долга заемщика перед Фондом не может превышать 2 000 000 (два миллиона) рублей.
Для получения займа у ООО «Просвет» есть все данные, и все требования фонда выполняются.
Следовательно, фирма может воспользоваться займом под 10%.

Рассчитаем эффективность использования заемного капитала при разных формах кредитования (ПАО Росбанк и КОФПМСП). 
Таблица 42 – Оценка эффективности использования заемного капитала в ООО «Просвет» при разных формах заимствования
	Показатель 
	2015г.
	прогноз

	
	
	При использовании кредита в ПАО Росбанк
	При использовании займа в КОФПМСП

	Коэффициент поступления заемного капитала
	2,61
	2,3
	2,3

	Коэффициент выбытия заемного капитала
	3,74
	3,1
	2,8

	Коэффициент оборачиваемости кредитов
	76,2
	80,2
	85,2

	Период оборачиваемости кредитов
	5
	4
	4

	Коэффициент заемного капитала
	0,07
	0,08
	0,08

	Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала
	0,36
	0,35
	0,34

	Эффект финансового рычага
	0,11
	0,12
	0,25

	Коэффициент рентабельности заемного капитала
	4,80
	5,25
	7,5


Как видим, при получении займов КОФПИСП эффективность заемного капитала выше. 
Заключение

Объект исследования – малое предприятие ООО «Просвет».
Выручка в сопоставимых ценах ООО «Просвет» за 2013 - 2015 года увеличилась на  19,47%. 
Стоимость основных средств в 2015г. увеличились по сравнению с 2013 годом на 1,38% и составила 22872 тыс. руб. 
Среднегодовая стоимость оборотных средств так же увеличилась на 10,24% и в 2015 году составила 20993 тыс. руб.
Среднесписочная численность сотрудников возросла на 7,81% и составила 69 чел.

В целом можно сделать вывод о том, что ООО наращивает производственный потенциал, расширяет деятельность.

Ресурсы ООО «Просвет» используются достаточно эффективно.
Наибольший удельный вес в составе активов занимают внеоборотные активы.
Сумма оборотных активов за период исследования растет более быстрыми темпами по сравнению с ростом внеоборотных активов.
В составе внеоборотных активов преобладают основные средства, хотя их доля снижается; в составе оборотных средств преобладают запасы, при этом их доля к 2015г. значительно возросла.
В составе пассивов организации преобладает собственный капитал.
ООО относится к четвертому типу финансовой устойчивости – кризисное финансовое состояние.

За анализируемый период практически все коэффициенты ликвидности значительно ниже нормативных величин.

На данный момент времени баланс ООО «Просвет» является неликвидным. Большую часть доходов, получаемых банками, обеспечивают именно кредиты корпоративным клиентам и населению, в т.ч. субъектам малого предпринимательства.

Согласно данным ЦБ РФ объем кредитования малого и среднего бизнеса в 2015г. по сравнению с 2013г. снизился на 2604486 млн. руб. или на 32,29%.

Существенное снижение наблюдается по кредитам, выданным в рублях (на 2680579 млн. руб. или на 34,54%).

В значительной мере негативная динамика по мнению экспертов была обусловлена снижением активности крупных банков, в том числе из-за роста рисков в сегменте МСБ. На начало 2016 года доля просрочки в портфеле МСБ достигла 14%, что на 6 п. п. больше, чем в 2014г.

В структуре кредитов кредитование малого бизнеса занимает отстающее положение.

При этом наблюдается отрицательная тенденция по кредитам малому и среднему бизнесу, что подтверждает общую динамику состояния рынка кредитов в РФ в настоящее время.

Из общего объема кредитов МСБ, выданных за 2015 год, только около 44% было выдано банками из топ-30 (это наименьший показатель с начала публикации официальной статистики ЦБ РФ – с 2009 года). Размер их портфеля кредитов МСБ за 2015 год снизился на 13,8% (до уровня середины 2012-го) и составил 2,49 трлн рублей на 01.01.2016. В то же время портфель средних и небольших банков за год прибавил 4,8% и составил 2,34 трлн рублей.
Первые две позиции рэнкинга по величине кредитного портфеля МСБ не претерпели изменений – их заняли Сбербанк и ВТБ 24. Тройку лидеров по итогам 2015 года замкнул МИнБанк, поднявшийся с 4-й строки рэнкинга. Промсвязьбанк, ранее регулярно занимавший третью позицию, опустился сразу на пять строчек вниз, до 8-го места в рэнкинге, в результате более чем двукратного сокращения портфеля.

В срочной структуре выданных в 2015 году кредитов преобладали короткие кредиты, которые компании направляли на закрытие кассовых разрывов и пополнение оборотных средств. В 2015 году 68% кредитов МСБ имели срочность до года (рисунок 3), в том числе 35% – от 181 дней до года.
В Кировской области наблюдается положительная динамика развития рынка банковского кредитования.

Для выявления потенциала кредитования субъектов малого предпринимательства была проведена оценка его состояния в Кировской области. 

Количество малых предприятий в Кировской области в 2015г. по сравнению с 2013г. снизилось на 362 ед. или на 13,16%, что обусловлено ужесточением требований со стороны налоговых органов.

В работе рассмотрен также механизм выдачи кредита малому предприятию.

Также представлены альтернативные варианты кредитования малого бизнеса, которые свидетельствуют о том, что получение займов у фонда поддержки малому и среднему предпринимательству более выгодно с точки зрения эффективности использования заемного капитала.
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Приложения
Приложение А

Распределение отдельных показателей деятельности малых предприятий по федеральным округам в 2014 г.
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LIGO 3HAMTENEHD DNEPEKAET ARYTHE DKPYTa N0 NOKAIATENIA SAHATOCTH Ha MaNkiX MREAMAUATIA — Ha HYX COCREAOTONEHD 30,6% OT OBILEND KOAWMECTEE IaHATEIX B
CEMMEHTE MANbiX W MUKDOPEATPUATI, MaTpamMa 1. Ha 2-1 MecTe — MO, TAE TRYAUTCA 21 4% SaHATLIX, Ha 3-M MECTE — CUGMPCKI EABPANbHEI KDY — 12,6%
3GHATEIX. UyTb MEHBLLE ADA 3AHATEIX B CETMEHTE MANLIX 1 MAKPOMPEANPUATAI & C300 — 11.8%

MoKasaTENM OBOPOTA MaNkX 1 MUKDONPEANPUATIR ANA 3TV DKPYTOB COCTABNAIOT 36,6% ANA LIOO, 18,3% AnA MO0 1 10,7% AnA COO

Inarpamma 1. PacnpeAeneite oTAeNbHbIX NokasaTeneii ACATENLHOCTI MATbIX IPEATPUATII N0 heAepabHBIM OKpYTaM & 2014 T.

Manbie NpeAnpUATUA (Bkiodan

MUKpONpeAnpUATM)
00— — —
O o | -
B B
g [ ]
) - . .
o -
[T Copor e
EAA—————
I Lewrpan o ge... W Casspodanagbei. < 15 D>

HGMOUHLK: CmamuGImuMEsKL COOPHUK « MaNOE L CRECHEE APEOnPURUMAMENLGMED 8 POGoUL. 2015, Poccmam. - M., 2015, - 96 .

HauBOAbIEE KIAVMECTBO CREAHUK MPEANPMATI ASTICTEYET B LIHTPENBHOM (EAEPANHOM OKRYTE — 26,7%, B MTPUBITKCKOM — 21,4% U B CHBMPCKOM (EAEPANEHOM DKpYTE
~ 14,6% (Avarpammia 2)

3T Ke OKPYTa NMAMPYIOT D KONWIECTBY 33HATEIX 1 N0 OBOPOTY CREAHIX MPEANPHATUR. TaK, Ha LIGO NRXOANTER 27,9% 3aHATEN, 10O - 22,6%, 3 COO - 13,5% 3aHATEX
0T BUErD KAAVMECTBE 33HATLIX Ha CREAHIK MPEANPUATHAX. TT0Ka3ATENM 0BOPOTA COCTABNAIT 29,3% ANA LI®O, 19,9 % AnA NGO 1 13,1% AnA COO oT oBuiero ofopaTa
CpEAHIX NpEANHATUR

Dnarpamma 2. Pacnpeaenetite oTAeNbHbIX NoKasaTeneil ACATENLHOCTI CPEAHIK NPEANPUATII N0 heAepabHLIM OKpYTaM & 2014 T.
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Приложение Б

Распределение отдельных показателей деятельности средних предприятий по федеральным округам в 2014 г.
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HGMOUHLK: CmamuGImuMEsKL COOPHUK « MaNOE L CRECHEE APEOnPURUMAMENLGMED 8 POGoUL. 2015, Poccmam. - M., 2015, - 96 .

HauBOAbIEE KIAVMECTBO CREAHUK MPEANPMATI ASTICTEYET B LIHTPENBHOM (EAEPANHOM OKRYTE — 26,7%, B MTPUBITKCKOM — 21,4% U B CHBMPCKOM (EAEPANEHOM DKpYTE
~ 14,6% (Avarpammia 2)

3T Ke OKPYTa NMAMPYIOT D KONWIECTBY 33HATEIX 1 N0 OBOPOTY CREAHIX MPEANPHATUR. TaK, Ha LIGO NRXOANTER 27,9% 3aHATEN, 10O - 22,6%, 3 COO - 13,5% 3aHATEX
0T BUErD KAAVMECTBE 33HATLIX Ha CREAHIK MPEANPUATHAX. TT0Ka3ATENM 0BOPOTA COCTABNAIT 29,3% ANA LI®O, 19,9 % AnA NGO 1 13,1% AnA COO oT oBuiero ofopaTa
CpEAHIX NpEANHATUR

Dnarpamma 2. Pacnpeaenetite oTAeNbHbIX NoKasaTeneil ACATENLHOCTI CPEAHIK NPEANPUATII N0 heAepabHLIM OKpYTaM & 2014 T.
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HGMOUHLK: CmamuGImuMEsKL COOPHUK « MaNOE L CRECHEE APEOnPURUMAMENLGMED 8 POGoUL. 2015, Poccmam. - M., 2015, - 96 .

3. Otpacnesas cTpykTypa MCI — lopnanyeckux nuy

OTPacNesan CTPYKTYRa MANLIX 1 CREAHIK MREANPUATAI — IORWAMMECKAX AL - & 2014 oMy NPAKTUHECKN HE OTAWMANACk OT CTRYKTYPE! MCT-OpAML 33 NpEAECTBY0UME
roA5I. N0-MPEXHENY BENMKE ADMA NPEAMUATUR, J3HUMAIOLIHCA TOPFOBAET 1 PEMOHTOM, OHA COCTABNANE 38,7% OT BLIEMD KONM4ECTsa MCT (Marpatva 3). N1ATaA YacTe
BCex MCT — 20,3% - BEAET ABATENEHOCTS B CHEE DNEPALN C HEABWKUMOCTEI0, BPEHA! 1 MPEADCTABAEHUA YCAYT. TRETUM ND BENUHMHE CEMMEHT — CTRONTEMbHEIE
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Приложение В

Число предприятий по видам экономической деятельности в 2014 г.
(на конец года, %)
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Приложение Г

Таблица Г.1- Финансовые результаты предприятий: прибыльные и убыточные МСП (по данным бухгалтерской отчетности), 2010-2014гг.
	Показатель
	Число предприятий
	в том числе

	
	
	прибыльные предприятия
	убыточные предприятия

	
	
	Число предприятий
	сумма прибыли, млн. руб.
	Число предприятий
	сумма убытка, млн. руб.

	Микропредприятия

	2010 г.
	435 119
	347 183
	457 694
	87 936
	216 676

	2011 г.
	406 206
	331 200
	369 548
	75 006
	170 479

	2012 г.
	500 314
	412 360
	715 371
	87 954
	177 090

	2013 г.
	1 155 668
	931 644
	1 297 496
	224 024
	447 613

	2014 г.
	1 328 352
	1 061 436
	1 648 981
	266 916
	749 455

	Малые предприятия и микропредприятия

	2010 г.
	525 399
	416 778
	868 401
	108 621
	332 407

	2011 г.
	495 484
	402 641
	776 796
	92 843
	302 628

	2012 г.
	602 698
	496 030
	1 256 205
	106 668
	305 994

	2013 г.
	1 344 849
	1 082 082
	2 093 226
	262 767
	656 174

	2014 г.
	1 530 294
	1 219 954
	2 548 634
	310 340
	1 337 684

	Средние предприятия

	2010 г.
	15 190
	11 658
	209 699
	3 532
	70 312

	2011 г.
	14 746
	11 727
	233 521
	3 019
	71 420

	2012 г.
	16 499
	13 571
	296 286
	2 928
	80 009

	2013 г.
	17 411
	14 126
	308 519
	3 285
	108 360

	2014 г.
	18 747
	14 937
	334 392
	3 810
	191 257
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