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Введение.
Для любой организации получение финансового результата означает признание обществом (рынком) результатов её деятельности или получение результатов от продажи произведенного в организации продукта в форме продукции, работ или услуг. Тогда конечным финансовым результатом для организации будет выступать сальдо результата от продажи и расходов, понесенных ей для его получения.
Финансовый результат завершает цикл деятельности организации, связанный с производством и продажей продукции (выполненных работ, оказанных услуг) и одновременно выступает необходимым условием следующего витка её деятельности. Высокие значения финансовых результатов деятельности организации обеспечивают укрепление бюджета государства посредством налоговых изъятий, способствуют росту инвестиционной привлекательности организации, его деловой активности в производственной и финансовой сферах.

Актуальность темы исследования. Учет и анализ финансовых результатов деятельности организации позволяет определить наиболее рациональные способы использования ресурсов и сформировать структуру средств организации.

Цель выполнения ВКР. Целью написания выпускной квалификационной работы является критическое рассмотрение учета и анализ финансовых результатов деятельности организации, на основе которых предложить мероприятия по их совершенствованию.
Задачи ВКР. Исходя из поставленной цели были сформулированы следующие задачи: 

· критически рассмотреть теоретические основы учета и анализа финансовых результатов деятельности организации;

· рассмотреть организационно-экономическую и правовую характеристику анализируемой организации;
· рассмотреть действующий порядок учета и формирования финансовых результатов деятельности организации;
· изучить подходы и провести анализ финансовых результатов деятельности;

· на основе проведенного анализа предложить направления для поиска резервов увеличения финансовых результатов деятельности организации (прибыли и рентабельности).
Объект исследования. Объектом  исследования выпускной квалификационной работы является  ООО «СВК».
Предмет исследования. Предметом  исследования являются финансовые результаты деятельности объекта исследования.
Основные результаты исследования, выносимые на защиту:
· оценка экономического и финансового состояния изучаемой организации;
· рекомендации по совершенствованию учета финансовых результатов;
· факторный анализ прибыли от продаж по товарным группам; 
· пути улучшения финансовых результатов от основных видов деятельности. 
Теоретической и методической базой исследования явились законодательные и нормативные акты РФ, учебно-методическая литература, статьи периодической печати. 

1 Теоретические основы учета и анализа финансовых результатов деятельности организации

1.1 Теоретические основы учёта финансовых результатов
Финансовые результаты деятельности организации характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Прибыль организации получают главным образом от продажи продукции, а также от других видов деятельности (участие в межхозяйственной кооперации, сдача в аренду земли и основных фондов, доходы от ценных бумаг и т.д.) [26, c. 21].
Прибыль и доход являются основными показателями финансовых результатов производственно-хозяйственной деятельности организации.

Для того чтобы выйти на международный рынок, российским организациям следует вести бухгалтерский финансовый учет не только по правилам российских стандартов, но и в соответствии с международными стандартами. Применение международных стандартов финансовой отчетности делает учет хозяйствующих субъектов более прозрачным, а, следовательно, помогает внешним пользователям принимать экономически рациональные решения. Также подготовка бухгалтерской (финансовой) отчетности по международным стандартам способствует привлечению иностранных инвестиций.

В результате процесса глобализации требования пользователей к отчетности организации становятся более жесткими. Поэтому в ближайшем будущем ведение финансового учета без использования международных стандартов финансовой отечности будет проблематично. Крупные российские организации уже на данный момент стараются составлять свою бухгалтерскую (финансовую) отчетность в соответствии с требованиями международных стандартов, что способствует объективной оценке бизнеса и предоставляет возможность выхода на международные рынки и получение иностранных инвестиций.

В настоящее время вопросы перехода отечественных организации на международные стандарты финансовой отчетности, которые, в свою очередь, являются методологической базой для развития российской системы учета, приобретают все большую актуальность. В условиях сложившейся переходной ситуации возникает необходимость в более детальном рассмотрении вопросов, касающихся учета финансовых результатов. Выручка как один из важнейших показателей финансовых результатов хозяйственной деятельности организации представляет особый интерес для составителей и пользователей как российской, так и международной отчетности.


Для формирования финансовых результатов предусмотрены следующие счета бухгалтерского учета: счет 90 «Продажи» - для учета доходов и расходов от обычных видов деятельности; счет 91 «Прочие доходы и расходы» - для учета доходов и расходов от прочих операций; счет 99 «Прибыли и убытки» - для формирования конечного финансового результата деятельности организации;  счет 84 «Неиспользованная прибыль (непокрытый убыток)» - для учета нераспределенной прибыли или непокрытого убытка.

На субсчете 90-1 «Выручка» учитываются поступления активов, признаваемые выручкой.

На субсчете 90-2 «Себестоимость продаж» учитывается себестоимость продаж, по которым на субсчете 90-1 «Выручка» признана выручка.

На субсчете 90-3 «Налог на добавленную стоимость» учитываются суммы налога на добавленную стоимость, причитающиеся к получению от покупателя (заказчика).

На субсчете 90-4 «Акцизы» учитываются суммы акцизов, включенных в цену проданной продукции (товаров).


Организации - плательщики экспортных пошлин могут открывать к счету 90 «Продажи» субсчет 90-5 «Экспортные пошлины» для учета сумм экспортных пошлин.

Субсчет 90-9 «Прибыль / убыток от продаж» предназначен для выявления финансового результата (прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц.[25,c.295]


При использовании указанных субсчетов учет операции по формированию доходов и расходов от обычных видов деятельности будет осуществляться следующим образом [21,c.165]:

· записи по субсчетам 90-1 «Выручка», 90-2 «Себестоимость продаж», 90-3 «Налог на добавленную стоимость», производятся накопительно в течение отчетного года;

· финансовый результат от продаж за отчетный месяц определяется путем сопоставления совокупного дебетового оборота по субсчетам 90-2 «Себестоимость продаж», 90-3 «Налог на добавленную стоимость», и кредитового оборота по субсчету 90-1 «Выручка»;

· ежемесячно заключительными оборотами финансовый результат от продаж списывается с субсчета 90-9 «Прибыль/убыток от продаж» на счет 99 «Прибыли и убытки»;

· синтетический счет 90 «Продажи» сальдо на отчетную дату не имеет;

· по окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 90 «Продажи» (кроме субсчета 90-9 «Прибыль/убыток от продаж»), закрываются внутренними записями на счет 90-9 «Прибыль/убыток от продаж».


Выручка от реализации продукции на предприятии формируется следующими проводками [19,c.896]:


Дт 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» Кт 90-1 «Выручка» - отражена выручка в связи с продажей товара покупателю на основании заключенного договора или оплаченного счета.


После отражения выручки предприятию необходимо списать себестоимость проданного товара и иных расходов, которые были связаны с продажей товара но в себестоимость не были включены. Данные действия оформляются бухгалтером следующими проводками:


Дт 90-2 «Себестоимость продаж» Кт 41 «Товары» - списана себестоимость проданных товаров по накладной.


Если товары учитываются по покупным ценам, то это и все, но если они учитываются по продажным ценам, то по окончании отчетного периода составляется проводка на списание проданной наценки:


Дебет 42 «Торговая наценка» Дебет 90.2 «Себестоимость продаж» - сторно;


Дт 90-2 «Себестоимость продаж» Кт 26 «Общехозяйственные расходы» - списаны на себестоимость общехозяйственные расходы, которые не были включены или не были выявлены в следствии ошибки в себестоимость проданного товара.


На счете 91 «Прочие доходы и расходы» учитываются прочие доходы и расходы, которые в соответствии с правилами ведения бухгалтерского учета относятся к доходам и расходам: от продажи и прочего выбытия активов организации, а также от сдачи в аренду активов организации, предоставления во временное владение или пользование объектов интеллектуальной собственности и участия в уставных капиталах других организаций (если это не является предметом деятельности организации), получения и предоставления займов, получения и уплаты штрафов, пеней, неустоек и др. [19,c.211].

Для учета операций по счету 91 «Прочие доходы и расходы», так же как и по счету 90 «Продажи», можно использовать специальные субсчета:

· 91-1 «Прочие доходы»;

· 91-2 «Прочие расходы»;

· 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».


На субсчете 91-1 «Прочие доходы» учитываются поступления активов, признаваемые прочими доходами (за исключением чрезвычайных).

На субсчете 91-2 «Прочие расходы» учитываются прочие расходы (за исключением чрезвычайных).

Субсчет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» предназначен для выявления сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц.

Записи по субсчетам 91-1 «Прочие доходы» и 91-2 «Прочие расходы» производятся накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопоставлением дебетового оборота по субсчету 91-2 «Прочие расходы» и кредитового оборота по субсчету 91-1 «Прочие доходы» определяется сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц. Это сальдо ежемесячно (заключительными оборотами) списывается с субсчета 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» на счет 99 «Прибыли и убытки». Таким образом, синтетический счет 91 «Прочие доходы и расходы» сальдо на отчетную дату не имеет.[22,c.234]

По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 91 «Прочие доходы и расходы» (кроме субсчета 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов»), закрываются внутренними записями на субсчет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».

Аналитический учет по счету 91 «Прочие доходы и расходы» ведется по каждому виду прочих доходов и расходов. При этом построение аналитического учета по прочим доходам и расходам, относящимся к одной и той же финансовой, хозяйственной операции, должно обеспечивать возможность выявления финансового результата по каждой операции[32,c.354].

Прочие доходы образуют целый комплекс достаточно разнообразных операций:

Дт 76-2 «Расчеты по претензиям» Кт 91-1 «Прочие доходы» – контрагенты (корреспонденты) признали права на пеню или неустойку за нарушение договора;

Дт 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками»» Кт 91-1 «Прочие доходы» – отнесена на прочие доходы невостребованная кредиторская задолженность.


То же самое возникает и с невостребованной депонированной заработной платой:


Дебет 76-4 «Расчеты по депонированным суммам»
91-1 «Прочие доходы».


Данные операции проводятся на основании бухгалтерской справки. В конце отчетного периода обороты по данному счету списываются следующими проводками[31,c.132]:

Дт 91 «Прочие доходы» Кт 99 «Прибыли и убытки» - отнесение в конце месяца суммы прибыли от прочих доходов и расходов на счет прибылей и убытков;

Дт 99 «Прибыли и убытки» Кт 91 «Прочие доходы» - отнесение в конце месяца суммы убытка от прочих доходов и расходов на счет прибылей и убытков.


Счет 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» предназначен для обобщения информации о суммах недостач и потерь от порчи материальных и иных ценностей (включая денежные средства), выявленных в процессе их заготовления, хранения и продажи, независимо от того, подлежат они отнесению на счета учета затрат на производство (расходов на продажу) или виновных лиц. При этом потери ценностей, возникшие в результате стихийных бедствий, относятся на счет 99 «Прибыли и убытки» как убытки отчетного года (некомпенсированные потери от стихийных бедствий).


По дебету счета 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» приводятся:

· по недостающим или испорченным товарно-материальным ценностям – их фактическая себестоимость;

· по недостающим или полностью испорченным основным средствам – их остаточная стоимость (первоначальная стоимость за минусом суммы начисленной амортизации);

· по частично испорченным материальным ценностям – сумма определившихся потерь и т.п.[30,c.165].

По недостачам и порче ценностей записи производятся по дебету счета 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» с кредита счетов учета названных ценностей:


Дт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» Кт 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками»;


Сумму потерь сверх предусмотренных в договоре величин, предъявленную поставщикам или транспортной организации учитывают следующим образом[28,c.236]:


Дт 76-2 «Расчеты по претензиям» Кт 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками»;


При отказе судом во взыскании сумм потерь с поставщиков или транспортных организаций производится следующая запись:


Дт 76-2 «Расчеты по претензиям» Кт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей».


По кредиту счета 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» отражается списание:

· недостач и порчи ценностей в пределах предусмотренных в договоре величин – на счета учета материальных ценностей (когда они выявлены при заготовлении) или в пределах норм естественной убыли – затрат на производство и расходов на продажу (когда они выявлены при хранении или продаже);

· недостач ценностей сверх величин (норм) убыли, потерь от порчи;

· недостач ценностей сверх величин (норм) убыли и потерь от порчи ценностей при отсутствии конкретных виновников, а также недостач товарно-материальных ценностей, во взыскании которых отказано судом вследствие необоснованности исков.


По кредиту счета 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» отражаются суммы в размерах и величинах, принятых на учет по дебету указанного счета. При этом на счета учета затрат на производство (расходов на продажу) списываются недостающие или испорченные материальные ценности по их фактической себестоимости[ 30,c.167].

Недостачи ценностей, выявленные в отчетном году, но относящиеся к прошлым отчетным периодам, признанные материально ответственными лицами или на которые имеются решения суда о взыскании с виновных лиц, отражаются следующим образом:


Дт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» Кт 98 «Доходы будущих периодов»;


Дт 73 «Расчеты с персоналом по прочим операциям» Кт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей»;


По мере погашения задолженности:


Дт 91 «Прочие доходы и расходы» Кт 98 «Доходы будущих периодов».


Счет 98 «Доходы будущих периодов» предназначен для обобщения информации о доходах, полученных (начисленных) в отчетном периоде, но относящихся к будущим отчетным периодам, а также предстоящих поступлениях задолженности по недостачам, выявленным в отчетном периоде за прошлые годы, и разницах между суммой, подлежащей взысканию с виновных лиц, и стоимостью ценностей, принятой к бухгалтерскому учету при выявлении недостачи и порчи [ 30,c.170].

К счету 98 «Доходы будущих периодов» могут быть открыты субсчета:

· 98-1 «Доходы, полученные в счет будущих периодов»;

· 98-2 «Безвозмездные поступления»;

· 98-3 «Предстоящие поступления задолженности по недостачам, выявленным за прошлые годы»;

· 98-4 «Разница между суммой, подлежащей взысканию с виновных лиц, и балансовой стоимостью по недостачам ценностей» и др.


На субсчете 98-1 «Доходы, полученные в счет будущих периодов» учитывается движение доходов, полученных в отчетном периоде, но относящихся к будущим отчетным периодам: арендная или квартирная плата, плата за коммунальные услуги, выручка за грузовые перевозки, за перевозки пассажиров по месячным и квартальным билетам, абонементная плата за пользование средствами связи и др.


По кредиту счета 98 «Доходы будущих периодов» в корреспонденции со счетами учета денежных средств или расчетов с дебиторами и кредиторами отражаются суммы доходов, относящихся к будущим отчетным периодам, а по дебету – суммы доходов, перечисленные на соответствующие счета при наступлении отчетного периода, к которому эти доходы относятся.


Аналитический учет по субсчету 98-1 «Доходы, полученные в счет будущих периодов» ведется по каждому виду доходов[29,c.258].

На субсчете 98-2 «Безвозмездные поступления» учитывается стоимость активов, полученных организацией безвозмездно.


Аналитический учет по субсчету 98-2 «Безвозмездные поступления» ведется по каждому безвозмездному поступлению ценностей.


На субсчете 98-3 «Предстоящие поступления задолженности по недостачам, выявленным за прошлые годы» учитывается движение предстоящих поступлений задолженности по недостачам, выявленным в отчетном периоде за прошлые годы.


Суммы недостач ценностей, выявленных за прошлые отчетные периоды (до отчетного года), признанных виновными лицами, или суммы, присужденные к взысканию по ним судом отражаются следующим образом[30,c.168]:


Дт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей» Кт 98 «Доходы будущих периодов»;


Дт 73-2 «Расчеты по возмещению материального ущерба» Кт 94 «Недостачи и потери от порчи ценностей»;


Дт 51 «Расчетные счета» Кт 73 «Расчеты с персоналом по прочим операциям»;


Дт 98 «Доходы будущих периодов» Кт 91 «Прочие доходы и расходы».


На субсчете 98-4 «Разница между суммой, подлежащей взысканию с виновных лиц, и стоимостью по недостачам ценностей» учитывается разница между взыскиваемой с виновных лиц суммой за недостающие материальные и иные ценности и стоимостью, числящейся в бухгалтерском учете организации:


Дт 73-3 «Расчеты по возмещению материального ущерба» Кт 98-4 «Разница между суммой, подлежащей взысканию с виновных лиц, и стоимостью по недостачам ценностей»;


Дт 98 «Доходы будущих периодов» Кт 91 «Прочие доходы и расходы»[31,c.170].

Счет 99 «Прибыли и убытки» предназначен для обобщения информации о формировании конечного финансового результата деятельности организации в отчетном году.


К данному счету могут быть открыты следующие субсчета:

· 99-1 «Прибыль (убыток) от продаж»;

· 99-2 «Сальдо прочих доходов и расходов»;

· 99-3 «Чрезвычайные доходы»;

· 99-4 «Чрезвычайные расходы»;

· 99-5 «Налог на прибыль»;


Конечный финансовый результат (чистая прибыль или чистый убыток) слагается из финансового результата от обычных видов деятельности, а также прочих доходов и расходов, включая чрезвычайные. По дебету счета 99 «Прибыли и убытки» отражаются убытки (потери, расходы), а по кредиту - прибыли (доходы) организации. Сопоставление дебетового и кредитового оборотов за отчетный период показывает конечный финансовый результат отчетного периода [28,c.453].

На счете 99 «Прибыли и убытки» в течение отчетного года отражаются:
· прибыль или убыток от обычных видов деятельности - в корреспонденции со счетом 90 «Продажи»;

· сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц - в корреспонденции со счетом 91 «Прочие доходы и расходы»;

· потери, расходы и доходы в связи с чрезвычайными обстоятельствами хозяйственной деятельности (стихийное бедствие, пожар, авария, национализация и т.п.) - в корреспонденции со счетами учета материальных ценностей, расчетов с персоналом по оплате труда, денежных средств и т.п.;

· начисленные платежи налога на прибыль и платежи по перерасчетам по этому налогу из фактической прибыли, а также суммы причитающихся налоговых санкций - в корреспонденции со счетом 68 «Расчеты по налогам и сборам».

По окончании отчетного года при составлении годовой бухгалтерской отчетности счет 99 «Прибыли и убытки» закрывается. При этом заключительной записью декабря сумма чистой прибыли (убытка) отчетного года списывается со счета 99 «Прибыли и убытки» в кредит (дебет) счета 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»[32,c.546].

Построение аналитического учета по счету 99 «Прибыли и убытки» должно обеспечивать формирование данных, необходимых для составления отчета о прибылях и убытках.


На счете 99 отражается полное погашение (списание) величины признанных отложенных налоговых активов при выбытии актива, по которому они были начислены:


Дт 99-1 «Прибыль (убыток) от продаж» Кт 09 «Отложенные налоговые активы»;


Также можно отразить списание остаточной стоимости (недосписанная величина) не достающей или испорченной спецоснастки и спецодежды на финансовые результаты организации в качестве прочего дохода (если есть);


Дт 99-1 «Прибыль (убыток) от продажи» Кт 10-11 «Специальная оснастка и спецодежда в эксплуатации».


Счет 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» предназначен для обобщения информации о наличии и движении сумм нераспределенной прибыли или непокрытого убытка организации[25,c.589].


К данному счету на предприятии могут быть открыты следующие субсчета:

· 84-11 «Начисление доходов от участия в организации»;

· 84-12 «Отчисления в резервный капитал»;

· 84-13 «Покрытие убытков прошлых лет» и т.п.


Аналитический учет по счету 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» организуется таким образом, чтобы обеспечить формирование информации по направлениям использования средств. При этом в аналитическом учете средства нераспределенной прибыли, использованные в качестве финансового обеспечения производственного развития организации и иных аналогичных мероприятий по приобретению (созданию) нового имущества и еще не использованные, могут разделяться.

На счете 99 «Прибыли и убытки» бухгалтером выводится или кредитовое (прибыль) или дебетовое (убытки) сальдо. Это сальдо, еще до утверждения собственником должно быть перенесено на счет 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)». Это должна быть последняя за отчетный год проводка в главной книге[28,c.621].


Если была получена прибыль, то бухгалтер делает запись:


Дт 99 «Прибыли и убытки» Кт 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»;


Если был получен убыток, то бухгалтер пишет:


Дт 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» Кт 99 «Прибыли и убытки».


Только в следующем за отчетным годом, после того как собственник, утвердит распределение прибыли, только тогда бухгалтер проводит реформацию баланса. И по счетам главной книги, на основе решения собственника, бухгалтер начинает реформацию баланса, суть которой теперь сводится к списанию целевых сумм со счета 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» на цели, определенные собственником.


Оставшаяся после этого прибыль предназначена для самофинансирования предприятия. Она представлена в виде кредитового сальдо на счете 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»[21,c.609].


Согласно пункту 51 Методических рекомендаций о порядке формирования показателей бухгалтерской отчетности организаций[5] при рассмотрении итогов деятельности отчетного года и решении вопроса об источниках покрытия убытка на эти цели могут быть направлены прибыль, оставшаяся в распоряжении организации, в порядке ее распределения; резервный фонд, добавочный капитал, а также доведение величины уставного капитала до величины чистых активов организации.


Поэтому в соответствии с источником покрытия убытков на счетах бухгалтерского учета будут сделаны записи[21,c.611]:

а) в части его покрытия за счет ранее начисленных сумм резервного капитала:


Дт 82 «Резервный капитал» Кт 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»;

б) за счет нераспределенной прибыли прошлых лет:


Дт 84 «Нераспределенная прибыль прошлых лет» Кт 84 «Непокрытый убыток отчетного года»;

в) в случае уменьшения уставного капитала при доведении его до величины чистых активов:


Дебет 80 «Уставный капитал» Кредит 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»;

г) если собственники приняли решение погасить убыток за свой счет, то делается запись:


Дт 75 «Расчеты с учредителями» Кт 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)».


В году, следующем за отчетным, на основании решения общего собрания собственников предприятия организации, осуществляется по обще принятому правилу распределение прибыли, полученной за отчетный год. При этом делаются следующие записи[21,c.611]:


Дт 84-1 «Полученная прибыль» Кт 75-2 «Расчеты по выплате

доходов» – начисление доходов (дивидендов) участникам


Дт 84-1 «Полученная прибыль» Кт 82 «Резервный капитал» – отчисления в резервный капитал;


Дт 84-1 «Полученная прибыль» Кт 84-4 «Полученный убыток» – покрытие убытков прошлых лет.


После этих записей сальдо счета 84-1 «Полученная прибыль» покажет сумму нераспределенной прибыли, которая переносится на счет 84-2 «Нераспределенная прибыль» проводкой:


Дт 84-1 «Полученная прибыль» Кт 84-2 «Нераспределенная прибыль».

После чего счет 84-1 «Полученная прибыль» закроется, а сальдо счета 84-2 «Нераспределенная прибыль» покажет величину средств, накопленных организацией.


Сумма затрат по приобретению (созданию) нового имущества собирается на дебете счета 08 «Вложения во внеоборотные активы» с последующим списанием этих затрат данного счета на дебет счетов 01 «Основные средства» или 04 «Нематериальные активы». Одновременно на сумму вышеуказанных затрат следует составить проводку[21,c.56]:


Дт 84-2 «Нераспределенная прибыль» Кт 84-3 «Использование прибыли».


В результате этого сальдо счета 84-3 «Использованная прибыль» будет показывать сумму нераспределенной прибыли, использованной на приобретение (создание) нового имущества, а сальдо счета 84-2 «Нераспределенная прибыль» - сумму еще не использованной на эти цели нераспределенной прибыли[28,c.621].


Сальдо счетов 84-2 «Нераспределенная прибыль» и 84-3 «Использованная прибыль» может быть только кредитовым и в совокупности остается неизменным.


Счет 68 «Расчеты по налогам и сборам» предназначен для обобщения информации о расчетах с бюджетами по налогам и сборам, уплачиваемым организацией, и налогам с работниками этой организации.
Счет 68 «Расчеты по налогам и сборам» кредитуется на суммы, причитающиеся по налоговым декларациям (расчетам) к взносу в бюджеты в корреспонденции со счетом 99 «Прибыли и убытки» - на сумму налога на прибыль.


По дебету счета 68 «Расчеты по налогам и сборам» отражаются суммы, фактически перечисленные в бюджет, а также суммы налога на добавленную стоимость, списанные со счета 19 «Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям».


Аналитический учет по счету 68 «Расчеты по налогам и сборам» ведется по видам налогов[ 28,c.625].

По кредиту счета 68 «Расчеты с бюджетом по налогам и сборам» отражаются суммы налогов, причитающихся организацией к уплате в бюджет. Дебетоваться при этом может множество счетов в зависимости от видов уплачиваемых налогов и сборов: организации, являющиеся по законодательству налогоплательщиками, дебетуют счета:

· 90 «Продажи» - уплачиваемый продавцами ценностей НДС, акцизы, экспортные пошлины и т.п., для которых эта продажа является предметом деятельности;

· 91-2 «Прочие расходы» - налог на имущество, налог на рекламу, НДС при продаже ценностей, когда она не является предметом деятельности организации и др.

· 99 «Прибыли и убытки» - налог на прибыль, налоговые санкции (штрафы, пени) в пользу бюджета и внебюджетные фонды.


Сальдо счета 68 «Расчеты с бюджетом по налогам и сборам» обычно кредитовое и показывает задолженность организации перед бюджетом. Однако в ряде случаев оно может быть и дебетовое (при переплате того или иного налога, не возмещенный НДС организациям-экспортерам и т.п.) [28,c.625].
Международный стандарт финансовой отчетности 18 «Выручка» устанавливает следующие критерии для признания выручки:

· покупателю переданы значительные риски и вознаграждения, связанные с правом собственности на товары;

· продавец не принимает участия в управлении товаром в той степени, которая подразумевает право собственности, и не контролирует проданные товары;

· сумма выручки может быть надежно измерена;

· вероятно, что экономические выгоды, связанные с операцией, поступят к продавцу;

· понесенные или ожидаемые затраты, относящиеся к операции, можно надежно измерить [3].

Представленные критерии в иной формулировке есть и в аналогичном отечественном стандарте.

Важное место в рассматриваемом международном стандарте отводится оценке момента передачи рисков и вознаграждений, в зависимости от условий сделки. Передача рисков и вознаграждений может происходить как с переходом права собственности, так и без. Возникающие особенности требуют специального порядка признания выручки [42].

Согласно МСФО 18 «Выручка» [22] доходы должны оцениваться по справедливой стоимости, а в российской практике учета – по рыночной стоимости. По сути, понятие справедливой стоимости и рыночной схожи, но, тем не менее, полностью идентичными не назовешь, так как рыночная стоимость является частью справедливой. Под рыночной стоимостью понимается цена, которую уплачивает предприятие, в соответствии с заключенным договором. Но, по сути, в некоторых условиях цена договора и справедливая стоимость могут расходиться.

Также большое значение имеет сравнительный анализ порядка учета затрат на производство, калькулирования себестоимости продукции в российской системе бухгалтерского учета и положений МСФО в части учета расходов и доходов организации.

1.2 Теоретические основы анализа финансовых результатов

Финансовые результаты деятельности организации характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Прибыль организации получают главным образом от продажи продукции, а также от других видов деятельности (сдача в аренду основных фондов, коммерческая деятельность на финансовых и валютных биржах и т.д.).

Прибыль - это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты хозяйствования после продажи продукции. Только после продажи продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налогов и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью проданной продукции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. В связи с этим финансовые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием и реальной продукции [34, c. 16].

Объем продажи и величина прибыли, уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, маркетинговой и финансовой деятельности организации, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования.
Целями проведения анализа финансовых результатов выступают [33, c. 21]:

· своевременное обеспечение руководства организации и его финансово-экономических служб данными, позволяющими сформировать объективное суждение о результатах деятельности организации в различных сферах хозяйствования за отчетный год в сравнении с предыдущим годом, рядом прошедших финансовых периодов, с бизнес-планом, результатами деятельности других организации;

· выявление факторов, действие которых привело к изменению показателей финансовых результатов и резервов роста прибыли;

· разработка мероприятий по максимизации прибыли организации;

· разработка предложений по использованию прибыли организации после налогообложения.

А.Д. Шереметом и Р.С. Сайфулиным определены следующие задачи анализа финансовых результатов [47, c. 27]:

· анализ и оценка уровня и динамики показателей прибыли;

· факторный анализ прибыли от продажи продукции (работ, услуг);

· анализ финансовых результатов от прочей продажи, внереализационной и финансовой деятельности;

· анализ взаимосвязи затрат, объема производства (продаж) и прибыли;

· анализ взаимосвязи прибыли, движения оборотного капитала и потока денежных средств.
Г.В. Савицкая отражает следующие основные задачи анализа финансовых результатов [39, c. 31]:

· систематический контроль за выполнением планов продажи продукции и получением прибыли;

· определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;

· выявление резервов увеличения суммы прибыли и рентабельности;

· оценка работы организации по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;

· разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.

Для достижения поставленных целей в процессе анализа финансовых результатов решаются следующие задачи:

· разработка информационного механизма анализа финансовых результатов, позволяющего своевременно получать достоверную и полную информацию для его проведения в различных направлениях и соответствующих уровнях, аспектах и разрезах;

· анализ и оценка достигнутого уровня прибыли организации в абсолютных и относительных показателях;

· анализ влияния на финансовые результаты инфляционных процессов в экономике и изменений в нормативно-законодательных актах в области формирования затрат и финансовых результатов организации;

· выявление факторов, повлиявших на величину прибыли, и резервов ее повышения;

· анализ взаимосвязи затрат, объема производства и прибыли в целях максимизации ее величины;

· анализ использования прибыли;

· прогнозирование финансовых результатов и разработка мероприятий по их достижению.

Основными источниками информации при анализе служат накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счетам 90, 91, 99, «Отчет о финансовых результатах деятельности» [46, c. 23].
В анализ финансовых результатов входит анализ состава и динамики до налогообложения прибыли, анализ финансовых результатов от продажи продукции (работ, услуг), анализ внереализационных финансовых результатов, анализ рентабельности организации.
В процессе анализа хозяйственной деятельности используются следующие показатели прибыли: балансовая прибыль, прибыль от продажи продукции, работ и услуг, прибыль от прочей продажи, финансовые результаты от внереализационных операций, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль.

Балансовая прибыль включает в себя финансовые результаты от продажи продукции, работ и услуг, от прочей продажи, доходы и расходы от внереализационных операций.
Налогооблагаемая прибыль - это разность между до налогообложени прибылью и суммой прибыли, облагаемой налогом на доход (по ценным бумагам и от долевого участия в совместных организациях), а также суммы льгот по налогу на прибыль в соответствии с налоговым законодательством, которое периодически изменяется.

Чистая прибыль - это прибыль, которая остается в распоряжении организации после уплаты налогов, экономических санкций и отчислений в благотворительные фонды.

Необходимо проанализировать состав до налогообложения прибыли, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. При изучении динамики прибыли следует учитывать инфляционные факторы изменяя ее суммы. Для этого выручку корректируют на средневзвешенный индекс роста цен на продукцию организации в среднем по отрасли, а затраты по проданной продукции уменьшают на их прирост в результате повышения цен потребленные ресурсы за анализируемый период.

Величина до налогообложения, налогооблагаемой и чистой прибыли зависит от многочисленных факторов, кроме того, следует иметь в виду, что размер прибыли во многом зависит от учетной политики, применяемой на анализируемом предприятии. Закон о бухгалтерском учете и другие нормативные документы предоставляют право субъектам хозяйствования самостоятельно выбирать некоторые методы учета, способные существенно повлиять на формирование финансовых результатов.

Действующие нормативные акты допускают следующие методы регулирования прибыли субъектом хозяйствования.

1. Изменение стоимостных границ отнесения имущества к основным средствам или к малоценным и быстроизнашивающимся предметам, что влечет за собой изменение суммы текущих затрат и прибыли в связи с различными способами начисления износа по основным средствам. 

2. Использование метода ускоренной амортизации по активной части основных средств также приводит к увеличению себестоимости продукции и уменьшению суммы прибыли, а следовательно, и налогов на прибыль.

3. Применение различных методов оценки нематериальных активов и способов начисления амортизации по ним.

4. Выбор метода оценки потребленных производственных запасов.

5. Изменение порядка списания затрат по ремонту основных средств на себестоимость продукции (по фактическим затратам или равномерным частям за счет созданного ремонтного фонда).

6. Изменение сроков погашения расходов будущих периодов, сокращение которых ведет к росту себестоимости продукции отчетного периода.

7. Изменение метода определения прибыли от продажи продукции (по моменту отгрузки продукции или моменту ее оплаты).

Итак, учетная политика, формируемая адмиʜᴎϲтрацией, открывает большой простор для выбора методологических приемов, способных радикально менять всю картину финансовых результатов и финансового состояния организации.

В связи с этим в процессе анализа необходимо установить соответствие принятой учетной политики организации действующим законодательным нормативным положениям по ведению бухгалтерского учета и определить влияние изменений в учетной политике на сумму до налогообложения, налогооблагаемой и чистой прибыли, а также на размер налогов, сумму отчислений в фонды организации и сумму выплаченных дивидендов акционерам.

Анализ финансовых результатов от продажи продукции (работ, услуг) [37, c. 42].

Основную часть прибыли организации получают от продажи продукции и услуг. В процессе анализа изучаются динамика, выполнение плана прибыли от продажи продукции и определяется факторы ее изменения ее суммы.

Прибыль от продажи продукции в целом по предприятию зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности: объема продажи продукции; ее структура; себестоимость (Сi) и уровня среднереализационных цен (Цi).

Объем продажи продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема продажи происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее продажи, то сумма прибыли возрастает и, наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшается.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня среднереализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает, и наоборот.

Если сравнить сумму прибыли плановую и условную, исчисленную исходя их фактического объема и ассортимента продукции, но при плановых ценах и плановой себестоимости продукции, узнаем, насколько она изменилась за счет объема и структуры проданной продукции (П(vрп,уд)).

Чтобы найти влияние только объема продаж, необходимо плановую прибыль умножить на процент перевыполнения (недовыполнения) плана по продажи продукции в оценке по плановой себестоимости или в натурально-условном исчислении и результат разделить на 100 (Пvрп).

За тем можно определить влияние структурного фактора. Для этого необходимо из первого результата вычесть второй (Пуд).

Влияние изменения полной себестоимости на сумму прибыли устанавливается сравнением фактической суммы затрат с плановой, пересчитанной на фактический объем продаж (Пс).

Изменение суммы прибыли за счет отпускных цен на продукцию определяется сопоставлением фактической выручки с условной, которую бы предприятие получило за фактический объем продажи продукции при плановых ценах (Пц).

Следует также проанализировать выполнение плана и динамику прибыли от продажи отдельных видов продукции, величина которых зависит от трех факторов первого порядка: объема продажи продукции, себестоимости и среднереализационных цен. Факторная модель прибыли от продажи отдельных видов продукции имеет вид:
Пi = VРПi * (Цi - Сi) 




(1)
Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли по отдельным выдам продукции производится способом цепной подстановки. Результаты расчетов следует детально изучить и выявить причины изменения объема продаж, цены и себестоимости по каждому виду продукции.

Анализ финансовых результатов.

Выполнение плана прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности, не связанных с продажей продукции. Это прибыль или убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году; прибыль от сдачи в аренду земли и основных средств; полученные и выплаченные ᴨени, штрафы и неустойки; убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности, по которой истекли сроки исковой давности; убытки от стихийных бедствий; доходы по акциям, облигациям, депозитам; доходы и убытки от валютных операций; убытки от уценки готовой продукции и материальных запасов.

В процессе анализа изучаются состав, динамика, выполнение плана и факторы изменения суммы полученных убытков и прибыли по каждому источнику внереализационных результатов.

В процессе анализа изучают динамику и структуру доходов по каждому виду ценных бумаг, определяют влияние факторов на изменение их величины.

Доходы от сдачи в аренду основных средств и земли зависят от количества сданных объектов в аренду или от размера земельной площади и уровня арендной платы. На данном предприятии сумма полученного дохода от сдачи в аренду основных средств увеличилась за счет роста уровня арендной платы в связи с инфляцией.

Убытки от выплаты штрафов возникают в связи с нарушением отдельными службами договоров с другими организациями, учреждениями. При анализе устанавливается причины невыполнения обязательств, принимаются меры для предотвращения допущенных нарушений.

Изменение суммы полученных штрафов может произойти не только в результате нарушения договорных обязательств поставщиками и подрядчиками, но и по причине ослабления финансового контроля со стороны организации в отношении их. В связи с этим при анализе данного показателя следует проверить, во всех ли случаях нарушения договорных обязательств поставщиками были предъявлены соответствующие санкции.

Убытки от списания невостребованной дебиторской задолженности возникают обычно на тех организациях, где постановка учета и контроля за состоянием расчетов находится на низком уровне, а также по причине банкротства клиентов. Прибыли (убытки) прошлых лет, выявленные в текущем году, также свидетельствуют о недостатках бухгалтерского учета.
Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы организации в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, предпринимательской, инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Их используют для оценки деятельности организации и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

1) показатели, характеризующие окупаемость издержек производства и инвестиционных проектов,

2) показатели, характеризующие прибыльность продаж,

3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Все показатели могут рассчитываться на основе до налогообложения прибыли, прибыли от продажи продукции и чистой прибыли.
Следует рассчитывать следующие показатели: рентабельность совокупных активов, рентабельность мобильных средств, рентабельность производственных средств, рентабельность собственного капитала, рентабельность перманентного капитала, рентабельность продаж, рентабельность проданной продукции.

В заключение анализа финансовых результатов должны быть разработаны конкретные мероприятия по устранению выявленных нарушений, либо выявляются резервы увеличения финансовых результатов деятельности.
2 Организационно-экономическая и правовая характеристика ООО «СВК»
2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации

Правовое положение организации определяется Гражданским кодексом Российской Федерации, ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью» и иными нормативными правовыми актами Российской Федерации, а также уставом ООО «СВК». ООО «СВК» имеет в собственности обособленное имущество, учитываемое на самостоятельном балансе, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, исполнять обязанности, быть истцом и ответчиком в суде. Предприятие несет ответственность по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом. Общество не отвечает по обязательствам своих участников.
Общество вправе в установленном порядке открывать банковские счета на территории Российской Федерации и за ее пределами. 
Организация специализируется на производстве хозяйственно-бытовой группы товаров: гладильные доски, стремянки и лестницы, табуреты, сушилки, мебель для отдыха, товары для дома и ванных комнат. Из сегмента детских товаров - санки, санки-коляски, детские комплекты (столы и стулья), мольберты.
ООО «СВК»:
· качество производимых товаров  «СВК»  - это уважение к людям и самим себе;
· постоянное самосовершенствование и обновление - это уверенность компании в завтрашнем дне. Каждодневный слаженный труд - это гарантия благосостояния компании и партнеров;
· развитие организации – это личностное  развитие каждого».

 Таким образом, компания «СВК»  постоянно  работает над улучшением уровня качества производимой продукции. 
В таблице 2.1 и рисунке 2.1 представлена номенклатура ассортимента и удельные веса по продажам ООО «СВК».

Таблица 2.1 - Номенклатура ассортимента ООО «СВК» по состоянию на 2015 год

	№
	Наименование продукции
	Уд. вес, %
	Этап жизненного цикла

	1
	Гладильные доски
	35,6
	Развитие

	2
	Сушилки
	17,3
	Зрелость

	3
	Стремянки
	18,1
	Зрелость

	4
	Табуретки
	4,8
	Спад

	5
	Санки
	3,7
	Зрелось

	6
	Снегокаты
	4,8
	Развитие

	7
	Мебель для детей
	15,7
	Развитие
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Рисунок 2.1 - Структура товарооборота ООО «СВК» за 2015 год

Из таблицы 2.1 и рисунка 2.1 видим, что наибольший удельный вес по продажам ООО «СВК» приходится на гладильные доски, что связано с собственной уникальной разработкой данного товара. 
2.2 Организационное устройство, размеры и структура управления        
организации

Организационная структура управления – это целостная система, специально разработанная таким образом, чтобы работающие в её рамках люди могли наиболее эффективно добиться поставленной цели.
ООО «СВК» возглавляет генеральный директор, в подчинении у которого находятся заместители. Каждому заместителю генерального директора подчиняются конкретные отделы и службы.

Генеральный директор организации: организует управление имуществом, обеспечивает его сохранность; обеспечивает выполнение решений; определяет организационную структуру организации; утверждает правила и другие внутренние документы организации; утверждает штатное расписание; назначает на должность и освобождает своих заместителей от должности; в порядке, установленным законодательством, уставом, поощряет работников организации, а также налагает на них взыскания; решает другие вопросы текущей деятельности организации в пределах своей компетенции.  
Организационная структура управления ООО «СВК» представлена в Приложении А. 

Охарактеризуем основные структурные подразделения ООО «СВК».

Экономический блок составляют такие отделы, как экономический отдел, финансовый отдел и бухгалтерия. Экономический отдел осуществляет работу по экономическому планированию, направленному на организацию рациональной хозяйственной деятельности организации в целом для достижения наибольшей эффективности работы. В экономическом отделе заняты специалисты, осуществляющие планирование производственной деятельности участков по объемам производства и ремонту оборудования, электроэнергии, обеспечения электроэнергией данных производственных участков (цехов). Экономический отдел осуществляет подготовку проектов текущих планов организации по видам деятельности и заключенным договорам.

Главный бухгалтер непосредственно подчиняется исполнительному директору организации. В его обязанности входит организация работы центральной бухгалтерии, составление отчетности. Бухгалтерия ведет учет заработной платы, готовит счета-фактуры, накладные на сторону, готовит документы на запросы налоговых органов и других организаций. Также осуществляет учет доходов и расходов общества, текущих финансовых операций. Бухгалтерия занимается учетом соотношений плановых показателей деятельности с фактическими, определением фактического финансового состояния организации. 
Финансовый отдел проводит комплексный анализ доходов, расходов, производственных и финансовых показателей по подразделениям организации; готовит необходимые справки в вышестоящие органы и органы статистического контроля. 
Автоматизированная система управления предприятием (АСУП) - комплекс программных, технических, информационных, лингвистических, организационно-технологических средств и действий квалифицированного персонала, предназначенный для решения задач планирования и управления различными видами деятельности организации, частный случай.

Заместитель директора по кадрам контролирует отдел кадров. 

Отдел кадров ведет прием, перемещение и увольнение работников, разрабатывает систему мотивации и стимулирования труда, разрабатывает производственные нормы трудозатрат, составляет и обосновывает совместно с планово-экономическим отделом штатное расписание организации. 
Коммерческий директор контролирует деятельность отдела снабжения. 

Заместитель директора по  производству контролирует деятельность производственных цехов. 

Таким образом, рассмотренная организационная структура ООО «СВК» является линейно-функциональной. Преимуществами данной структуры являются отсутствие дублирования функций, взаимосвязь всех основных элементов, взаимодействующих между собой, и стимулирование профессиональной специализации. Однако высокий уровень разветвленности приводит к замедленной реакции на внешние изменения, а также к чрезмерной централизации оперативного управления, что является существенным недостатком рассмотренной организационной структуры.
Схема производственной структуры ООО «СВК» представлена на рисунке 2.2.
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Рисунок 2.2 - Схема производственной структуры ООО «СВК»
Характеристики типов производств по организации производственного процесса. В ней различают подразделения производств: основного; вспомогательного; обслуживающего.
В цехах (подразделениях) основного производства предметы труда превращаются в готовую продукцию. Цехи (подразделения) вспомогательного производства обеспечивают условия для функционирования основного производства. Подразделения обслуживающего производства обеспечивают основное и вспомогательное производства транспортом, складами (хранение) и т.д.

Таким образом, в составе организации выделяются основные, вспомогательные и обслуживающие цехи и хозяйства производственного назначения. В свою очередь цехи основного производства ООО «СВК» подразделяются: цех подготовки материалов; цех распила; линия монтажа; швейный цех; сборочный цех. К вспомогательным относятся: энергетик, технолог, отдел АСУП, лаборатория. К обслуживающим: склад, погрузочно-разгрузочный участок; транспортный цех.

На рассматриваемом предприятии действует сложный процесс производства. Рассмотрим структуру основного производственного процесса на примере изготовления гладильных досок - рисунок 2.3.









Рисунок 2.3 - Структура основного производственного процесса ООО «СВК» по изготовлению гладильных досок

В зависимости от перерабатываемого сырья, характера производственных процессов различают основные, вспомогательные и побочные цехи. К цехам основного производства относятся цехи, в которых выполняются основные процессы производства, или их часть, то есть, они непосредственно связаны с изготовлением основной продукции предприятии и предназначены для выработки продукции, определяющей назначение организации заготовительные.

Каждый цех рассматриваемого организации основного производства может включать один или несколько полностью законченных процессов изготовления продукции или объединять частичные процессы и операции, составляющие одну или ряд стадий производства продукта.

На рисунке 2.4 представим вспомогательный процесс производства продукции ООО «СВК».



Рисунок 2.4 - Вспомогательный процесс производства продукции

Вспомогательный процесс организации продукции не производит, а выполняют работы по предоставлению услуг основным и вспомогательным отделам. 
К обслуживающим хозяйствам производственного назначения относятся: складское хозяйство, транспортное хозяйство, санитарно-техническое хозяйство, отдел снабжения и отдел сбыта и исполнения заказов.

Или другими словами, к вспомогательным относят такие процессы, которые непосредственно не соприкасаются с предметами труда, а призваны обеспечивать нормальное протекание основных процессов.

2.3 Основные экономические показатели организации, ее финансовое 
состояние и платежеспособность

В качестве первого этапа исследования состояния организации рассмотрим динамику показателей эффективности использования ресурсов и капитала в таблице 2.2.

Таблица 2.2 -  Показатели эффективности использования ресурсов и капитала ООО «СВК» за 2013 - 2015 годы
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2013 г.

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	71117
	68848
	70288
	98,83

	2. Фондовооруженность, тыс. руб.
	490,5
	444,2
	436,6
	89,01

	3. Фондоемкость, руб.
	0,110
	0,074
	0,081
	73,78

	4. Фондоотдача, руб.
	9,128
	13,495
	12,371
	135,54

	5. Рентабельность использования основных средств, %
	2,980
	2,548
	8,048
	270,11

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	6. Производительность труда, тыс. руб. на 1 чел.
	4476,8
	5994,0
	5400,9
	120,64

	7. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	52931
	64561
	60530
	114,36

	8. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	12,26
	14,39
	14,37
	117,14

	В. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	9. Материалоотдача, руб.
	0,194
	0,155
	0,216
	111,51

	10. Материалоемкость, руб.
	5,168
	6,444
	4,634
	89,68

	11. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,035
	0,020
	0,064
	180,77

	12. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	0,838
	0,866
	0,823
	98,17

	Г. Показатели эффективности использования капитала

	13. Рентабельность совокупного капитала (активов), %
	0,104
	0,070
	0,251
	240,55

	14. Рентабельность собственного капитала, %
	13,967
	11,129
	28,490
	203,99

	15. Рентабельность внеоборотных активов, %
	2,524
	0,782
	5,305
	210,16

	16. Рентабельность оборотных активов, %
	0,109
	0,077
	0,264
	242,07


Из таблицы 2.2 видим, что показатели фондоотдачи растут, а следовательно фондоемкость уменьшается, что говорит об увеличении эффективности использования основных средств организации.

Производительность труда увеличилась на 20,64 %, а выручка на рубль оплаты труда увеличилась на 17,14 %, что говорит о превышении темпов роста оплаты труда над темпами роста производительности.

Материалоемкость и затраты на 1 рубль продукции снижаются, что означает, что ООО «СВК» сумело снизить затраты, что повысило эффективность деятельности в целом.

Все показатели рентабельности имеют положительные тенденции.

Анализируя экономическое положение ООО «СВК», используем следующие показатели, представленные в таблице 2.3. и на рисунке 2.5.

Таблица 2.3 -  Динамика основных показателей деятельности  ООО «СВК» за 2013 – 2015 г.
	Показатель
	На конец периода
	2015 г. в % к 2013 г.

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	

	1. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	649129
	929070
	869545
	133,96

	2. Себестоимость проданной продукции (работ,  услуг), тыс. руб.
	543886
	804263
	715218
	131,50

	3. Валовая прибыль, тыс. руб.
	105244
	124807
	154327
	146,64

	4. Прибыль (убыток) от продажи (+,-), тыс. руб.
	19206
	15864
	45655
	237,71

	5. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-)  тыс. руб.
	2119
	1754
	5657
	266,93

	6. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	392
	913
	3629
	924,77
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Рисунок 2.5 - Динамика основных экономических результатов деятельности ООО «СВК» за 2013 – 2015 года

Выручка организации в 2014 г. превысила 900 млн. руб. В 2014 году рост, как себестоимости, так и управленческих расходов опередил рост продаж, что привело к недополучению прибыли организации. Рост себестоимости составил в 2014 году 47,87 %, по отношению к 2013 году (значительно, на 30-40%, выросли затраты на отопление и электроэнергию, серьезный рост по затратам на ГСМ). Рост управленческих расходов связан с единовременными затратами на запуск производственных проектов. В результате рассмотренных негативных факторов, об увеличении затрат на 1 рубль, прибыль от продаж в 2014 году сократилась на 17,4 %, по отношению к 2013 году.

В 2015 году предприятие предприняло меры по снижению уровня издержкоемкости, и не смотря на снижение объемов продаж смогло увеличить прибыль от продаж на 187,79 %, что хорошо характеризует деятельность организации. В 2015 году из-за увеличения прочих доходов, темпы прироста прибыли до налогообложения выросли до 222,44 %, а из-за уменьшения налогообложения, чистая прибыль увеличилась на 297,37 % по сравнению с 2014 годом.

Из проведенного анализа основных результатов деятельности организации можно сказать, что предприятию следует провести мероприятия по увеличению продаж товаров, посредством стимулирования труда рабочих.
Бухгалтерский баланс организации отражает состояние имущества, собственного капитала и обязательств организации. Вертикальный и горизонтальный анализ баланса ООО «СВК» представлен в Приложении Г. Из которого выявлено, что валюта баланса с каждым годом растет, так за анализируемый период она выросла на 10,98%. В основном за счет прочих внеоборотных активов, величина которых в 2015 году увеличилась на 246,18 % по сравнению с 2013 годом, а так же запасов готовой продукции, которые увеличились на 269,59 %. Так же в активе баланса видно увеличение финансовых вложений, на 198,73 %, которые возникли вследствие расширения сбытовой сети ООО «СВК».

В пассиве баланса произошло значительное увеличение заемных средств по краткосрочным обязанностям, в целом на 111,94 % (в 2015 году в сравнении с 2013 годом), которые были пущены так же на развитие организации. Так же видим увеличение долгосрочных заемных средств, на 72,13 % в 2015 году по сравнению с 2013 годом.

Несмотря на негативное изменение структуры баланса организации, можно оправдать их запуском «ступени развития организации», что в дальнейшем должно принести дополнительную как выручку, так и прибыль.

Анализ финансового состояния является комплексной и динамичной характеристикой предпринимательской деятельности и эффективности использования ресурсов. Анализ финансового состояния организации включает в себя расчет следующих основных групп коэффициентов: ликвидность, финансовая устойчивость, деловая активность.
В таблице 2.4. рассмотрим показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «СВК» за период с 2013 по 2015 года.
Таблица 2.4 - показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости ООО «СВК» за 2013 – 2015 года

	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015 г. в % к 2013 г.

	
	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	0,85
	0,84
	0,84
	98,82

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ 0,2
	0,02
	0,05
	0,06
	300,00

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	0,05
	0,07
	0,74
	1480,00

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	​​​______
	-68779
	-208674
	-86786
	126,18

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	855414
	1055122
	164131
	19,19

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
	_______
	
	
	
	

	а) собственных оборотных средств
	
	-882101
	-1159486
	-9153982
	1037,75


продолжение таблицы 2.4
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	______
	42092
	104310
	-8903065
	-21151,44

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	0,078
	0,007
	0,009
	11,85

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	84,743
	104,716
	109,820
	129,59

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	-4,533
	-13,241
	-4,371
	96,42

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	-0,034
	-0,083
	-0,039
	113,70

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	0,012
	0,010
	0,008
	68,81

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,993
	0,994
	0,634
	63,87


Из таблицы 2.4 видим, что за анализируемый период почти все показатели не соответствуют нормативам, из-за увеличенных краткосрочных обязательств. В 2014 году из-за высокой концентрации заемных средств предприятие является финансово-зависимым и инвестиционно не привлекательным. 
2.4 Оценка состояния бухгалтерского учета
Бухгалтерский учет в ООО «СВК» ведется в соответствии с:

· Федеральный закон от 06.12.2013 N 402-ФЗ (ред. от 28.12.2015) «О бухгалтерском учете» (с изм. и доп., вступ. в силу с 01.01.2014) [4];

· действующими Положениями по бухгалтерскому учету (ПБУ);

· рабочим Планом счетов;

· единой учетной политикой;

· Приказ Минфина РФ от 13.10.2003 N 91н (ред. от 24.12.2010) Об утверждении «Методических указаний по бухгалтерскому учету основных средств» (Зарегистрировано в Минюсте РФ 21.11.2003 N 5252) [18];
· Приказ Минфина РФ от 28.12.2001 N 119н (ред. от 24.12.2010) «Об утверждении Методических указаний по бухгалтерскому учету материально-производственных запасов» (Зарегистрировано в Минюсте РФ 13.02.2002 N 3245);
· Приказ Минфина РФ от 26.12.2002 N 135н (ред. от 24.12.2010) «Об утверждении Методических указаний по бухгалтерскому учету специального инструмента, специальных приспособлений, специального оборудования и специальной одежды» (Зарегистрировано в Минюсте РФ 03.02.2003 N 4174);
· Приказ Минфина РФ от 13.06.1995 N 49 (ред. от 08.11.2010) «Об утверждении Методических указаний по инвентаризации имущества и финансовых обязательств».
При ведении бухгалтерского учета не принимаются к исполнению и оформлению документы по операциям, противоречащим действующему законодательству и неправоспособные документы. 

Принципы организации и задачи бухгалтерского учета ООО «СВК».
Ответственность за организацию бухгалтерского учета и представление достоверной бухгалтерской отчетности Общества, соблюдение законодательства при выполнении хозяйственных операций, обеспечение проведения обязательного аудита несет генеральный директор. Бухгалтер в своей деятельности руководствуются настоящей Единой учетной политикой. Ответственность за своевременное, достоверное и качественное составление документов, фиксирующих факт свершения хозяйственных операций и передачи их в установленные сроки для отражения в учете бухгалтерии общества с ограниченной ответственностью, несет генеральный директор и главный бухгалтер организации. 

Регистры бухгалтерского учета Общества составляются в формате, предусмотренном программным обеспечением, на базе которого ведется бухгалтерский учет в Обществе. 

Документами учетной политики Общества являются положение, Единый рабочий план счетов бухгалтерского учета и график (правила) документооборота. Единый рабочий план счетов Общества составляется в соответствии с Приказом Минфина РФ от 31.10.2000 N 94н (ред. от 08.11.2010) Об утверждении «Плана счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций и Инструкции по его применению». Регистры бухгалтерского учета Общества составляются в формате, предусмотренном программным обеспечением, на базе которого ведется бухгалтерский учет в Обществе.

Правила документооборота в Обществе в целях ведения бухгалтерского и налогового учета, а также составления отчетности регулируются графиком документооборота. 
График документооборота устанавливает сроки, порядок и объем представления первичных учетных и иных документов в бухгалтерию Общества другими департаментами, дирекциями, службами Общества и обособленными подразделениями. 
Сроки и объем представления бухгалтерской и налоговой отчетности Общества в соответствующие государственные контролирующие органы графиком документооборота не устанавливается и регулируется действующим законодательством. Федерации и другими уполномоченными органами государственной исполнительной власти. 
Документы, по которым не предусмотрены типовые формы, разрабатываются Обществом самостоятельно.

Основные правила ведения бухгалтерского учета и документирования хозяйственных операций соответствуют Положению по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации с учетом отдельных отраслевых особенностей, принятых и отраженных в настоящем документе и иных распорядительных документах Общества.

Годовая бухгалтерская отчетность Общества публикуется не позднее 1 июня года, следующего за отчетным.

Общество хранит первичные учетные документы, регистры бухгалтерского учета и бухгалтерскую отчетность в течение сроков, устанавливаемых внутренними организационно-распорядительными документами, но не менее пяти лет. Ответственность за сохранность первичных учетных документов в ООО «СВК» лежит на генеральном директоре. 
3 Учет финансовых результатов деятельности организации

3.1 Первичный учет финансовых результатов ООО «СВК»

Для ведения бухгалтерского учета в ООО «СВК» применяется автоматизированная форма учета с использованием программы «1С: Бухгалтерия 7.7».
Результат от продажи продукции представляет собой разницу между суммой выручки от продажи продукции (работ, услуг) за минусом НДС, акцизов и иных налогов и обязательных платежей и полной фактической себестоимостью проданной продукции (работ, услуг). 
Полная фактическая себестоимость включает в себя затраты по производству продукции, выполнению работ и оказанию услуг (без учета управленческих расходов), расходы на продажу и управленческие расходы.
Хозяйственные операции, которые проводит организация, как было уже сказано, согласно статье 9 Федерального закона №129-ФЗ должны оформляться оправдательными документами. Такие документы являются первичными документами, на их основании ведется бухгалтерский учет.

Первичным документом называют, письменное свидетельство о совершении хозяйственной операции, имеющие юридическую силу.

Для документального оформления по счету 90 в организации применяются следующие первичные документы:

- Договор поставки;

- ТОРГ-12 Товарная накладная форма;

- Счет фактура;

- Платежное поручение;

- Приходный кассовый ордер.

Договор поставки  указывает:

· Качество;

· Порядок  и условия поставки;

· Порядок и условия приема товара;

· Права и обязанности сторон;

· Сроки уплаты за товар;

· Ответственность сторон;

· Срок действия договора;

· Реквизиты сторон;

· Подписи и печати от каждой стороны.

ТОРГ-12 выписывается бухгалтер по расчетам с покупателями и заказчиками. На основании накладной формируется счет фактура. ТОРГ-12 и счет фактура печатаются в двух экземплярах, второй экземпляр вручается покупателю, а первый остается у организации для подшивки отчетности документов. Счет фактура служит основанием безналичной оплаты товара.
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Рис. 3.1. Схема документооборота по учету финансовых результатов от обычных видов деятельности в ООО «СВК»

Для фактического исчисления себестоимости продукции используют накопительные ведомости учета затрат на производство.  Остатки незавершенного производства на начало месяца в данную ведомость переносят из ведомости предыдущего месяца. Остаток незавершенного производства на конец месяца определяется по данным инвентаризации или оперативного учета и норм затрат, действующих в отчетном месяце. На основании показателей ведомостей сводного учета затрат организация составляет производственный отчет.

Для контроля за счетом 90 «Продажи» и выведения баланса ведется оборотно - сальдовая ведомость по счету 90 «Продажи». Составляется автоматически в компьютерной программе.

На основе оборотно - сальдовой ведомости по  счету 90 «Продаж» формируется главная книга, которая также составляется автоматически в компьютерной программе.

Порядок отражения номенклатурных позиций дебета и кредита счета 90 «Продажи» из оборотной ведомости, представим в таблице 3.1.

Таблица  3.1 - Счет 90 «Продажи» «СВК»
	Дебет
	Кредит

	1
	2

	Стоимость проданной продукции по учетным ценам; затраты по оказанным услугам 
	Сумма к получению от покупателей: стоимость продукции (услуг) по продажным ценам с НДС

	Разница между фактической себестоимостью проданной продукции и ее стоимостью по учетным ценам (+ / - )
	Убыток (при превышении фактических затрат над стоимостью проданной продукции, услуг)

	Налог на добавленную стоимость (+)
	

	Расходы на продажу (+)
	

	Прибыль от продажи продукции, услуг (при превышении стоимости по продажным ценам над фактическими затратами по проданной продукции, услугам)
	

	Оборот по дебету
	Оборот по кредиту


На основании первичной документации главный бухгалтер формирует данные. Регистры в которых формируется выручка, а также себестоимость продукции:

1. Главная книга;

2. Журнал ордер №11

3. Ведомость реализации и отгрузки готовой продукции.

3.2 Синтетический и аналитический учёт финансовых результатов
Рассмотрим определение финансового результата от продажи в ООО «СВК».

 ООО «СВК» 14 ноября 2015 г. продало партию гладильных досок ООО «Авангард» на сумму 254,5 тыс. руб. (в том числе НДС – 18,82 тыс. руб.). Оплата от ООО «Авангард» поступила в 28 ноября 2015 г. на сумму 254,5 тыс. руб. Себестоимость проданной продукции составила 169,3 тыс. руб. Сальдо по субсчетам счета 90 «Продажи» на 1 декабря 2015 г. составило:

Кредитовое сальдо по субсчету 90-100 «Продажа готовой продукции» –753895,5 тыс. руб.;

Дебетовое сальдо по субсчету 90-20 «Себестоимость готовой продукции» – 714312,7 тыс. руб.;
Дебетовое сальдо по субсчету 90-3 «НДС» – 3393,2 тыс. руб.;

Дебетовое сальдо по субсчету 90-90 «Прибыль (убыток) от продажи готовой продукции» – 36189,6 тыс. руб.

Момент отчуждения определяется исключительно условиями договора между сторонами и может происходить при непосредственной передаче продукции покупателю, по мере ее оплаты, по мере исполнения любого иного условия, установленного договором.

Бухгалтерские записи по рассматриваемой сделке отраженный в журнале хозяйственных операций, таблице 3.2.
Таблица 3.2 - Определение финансового результата от продажи и закрытие счета 90 «Продажи» в ООО «СВК» на 1 декабря 2015 г., тыс. руб. 
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма,
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	Дебет
	Кредит

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Признана выручка от продажи партии гладильных досок
	254,5
	62-11
	90-100

	2
	Отражен НДС 18%
	18,8

18,8
	90-30

76-50
	76-50

68-03


продолжение таблицы 3.2

	1
	2
	3
	4
	5

	3
	Себестоимость продаж герметика признана расходом отчетного периода
	169,3
	90-20
	43

	4
	Выявлен и отражен финансовый результат от продаж (прибыль): п.1 – п.2 – п.3
	66,4
	90-90
	99-00

	5
	Закрыты субсчета счета 90:

90-100 «Выручка» (753895,5 + 254,5)

90-20 «Себестоимость продаж» (714312,7 + 169,3)

90-3 «НДС» (3393,2 + 18,8)
	754150

714482

3412
	90-100

90-90

90-90
	90-90

90-20

90-3


Таким образом, в течение года на субсчетах 1, 2, 3 счета 90 «Продажи» нарастающим итогом собирается информация о продажах в разрезе экономических элементов – выручка, себестоимость, налоги. В конце года они закрываются. На счете 90-9 «Прибыль (убыток) от продаж» на 1 декабря 2015 года выявляется финансовый результат от продаж ООО «СВК» - в нашем случае он составляет 36256 тыс. руб. прибыли (Сн90-9 + Доб 90-9 = 36189,6 + 66,4).

В ООО «СВК» в большинстве случаев договорных отношений право собственности на продукцию переходит при непосредственной передаче продукции покупателю. В том случае, если договор заключен на условиях предварительной оплаты, получение аванса отражается в учете операцией:

Д-т сч. 51 «Расчетные счета»
К-т сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» - без использования счета 90 «Продажи», поскольку получение предоплаты не определяет момент перехода права собственности.

Если в договоре момент перехода права собственности на продукцию определен как дата оплаты покупателем, то порядок учета факта перечисления денег изменится. В этом случае, независимо от того, где находится продукция на момент ее оплаты, получение денег ООО «СВК» и переход права собственности на оплаченную продукцию к покупателю, отражается записью:

Д-т сч. 51 «Расчетные счета»
К-т сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками»;

Д-т сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками»
К-т сч. 90-10 «Продажа готовой продукции» - обе проводки на сумму фактически полученных денежных средств.

Перешедшие в собственность покупателя товары списываются с баланса записью:

Д-т сч. 90-20 «Себестоимость готовой продукции»
К-т сч. 43 «Готовая продукция» - на себестоимость проданных ценностей.

До момента фактической передачи (отгрузки) ценностей покупателю продукция, остающаяся во владении ООО «СВК», приходуется записью по дебету забалансового счета 002 «Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение» и при передаче (отгрузке) списывается по кредиту счета 002.

Учет финансовых результатов от продажи продукции в ООО «СВК» можно представить следующим образом:

Порядок формирования в ООО «СВК» финансовых результатов от продажи продукции на счетах бухгалтерского учета следующий. Изначально на основании заключенного договора формируется накладная на отгрузку продукции в четырех экземплярах: в отдел сбыта, на склад, в отдел охраны и покупателю. По каждой накладной составляется расходный ордер. На следующий день после отгрузки продукции отдел охраны приносит накладные с отметкой в получении груза, бухгалтер расписывается в журнале склад в их получении. Далее полученные накладные фиксируются в журнале учета хозяйственных операций и формируются проводки:

Д-т сч. 62-11 «Расчеты с покупателями и заказчиками по готовой продукции» 

К-т сч. 90-10 «Продажа готовой продукции» - продана продукция покупателю;

Д-т сч. 90-20 «Себестоимость готовой продукции»
К-т сч. 43 « Готовая продукция» – на сумму отгруженной продукции по учетной цене;

Д-т сч. 90-30 «НДС готовой продукции»
К-т сч. 68-03 «Налог на добавленную стоимость» – на сумму НДС.

Следует отметить, что в ООО «СВК» действует достаточно эффективная система внутреннего контроля за полнотой, правильностью и своевременностью отражения финансовых результатов в учете. Данный вывод сделан на основании итогов опроса сотрудников бухгалтерии, проведенного по заранее составленному тесту проверки. Кроме того, эффективность контрольных мероприятий в организации определяется автоматической обработкой данных.

Поскольку учет готовой продукции на складе ООО «СВК» ведется по учетным ценам, устанавливаемым планово-экономическим отделом, фактическая себестоимость отгруженной продукции определяется расчетным путем.

По завершению каждого месяца обороты по приходу и расходу готовой продукции отражаются в ведомости движения готовой продукции и выверяются: по приходу с производственным сектором, по расходу и остаткам – со складской карточкой учета кладовщика склада готовой продукции. Фактическая себестоимость проданной продукции организации определяется на основании ведомости отгрузки по учетным ценам и средневзвешенного процента отклонений. При расчете процента отклонений используются данные о фактической себестоимости и учетной стоимости выпущенной продукции из производства и ее остатков на складе. Методика расчета фактической себестоимости проданной продукции включает в себя следующие этапы:

1) к остатку готовой продукции на складе по учетным ценам и фактической себестоимости прибавляется, соответственно, выпуск готовой продукции в учетных ценах и по фактической себестоимости;

2) определяется коэффициент соотношения фактической себестоимости к учетной цене;

3) рассчитывается фактическая себестоимость всей отпущенной готовой продукции путем умножения отгруженной продукции по учетным ценам на коэффициент соотношения.

Порядок исчисления процента отклонений и фактической себестоимости проданной продукции приведем в таблице 3.3. 

Таблица 3.3 - Методика расчета фактической себестоимости проданной продукции в ООО «СВК» за 2015 год, тыс. руб.

	№ п/п
	Показатель
	Учетные 

цены
	Фактическая 

себестоимость

	1
	Остаток продукции на складе на начало отчетного периода
	36260
	35029

	2
	Поступила из производства продукция на склад
	715032
	715218

	3
	Итого (п.1 + п.2)
	751292
	750247

	4
	Отношение фактической себестоимости продукции к ее стоимости по учетным ценам, %
	750247 *100 / 751292 

= 99,86

	5
	Продана продукция покупателям
	734342
	733314
(734342*99,86/100)

	6
	Остаток продукции на складе на конец отчетного периода (п.3 - п.5)
	16950
	16933


Из приведенной методики расчета фактической себестоимости проданной продукции в ООО «СВК» видно, что распределяются фактические затраты между проданной продукцией и ее остатком на складе. Данный расчет производится в конце каждого месяца в специально разработанной таблице. Таким образом, фактическая себестоимость проданной продукции исчисляется путем сложения учетной себестоимости и отклонений от нее.

Синтетический учет выпуска готовой продукции в ООО «СВК» осуществляется без использования счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)». При удорожании себестоимости продукции на сумму отклонений делается обычная запись, а при удешевлении - запись методом «красное сторно». Конкретный порядок формирования в учете ООО «СВК» финансового результата от продаж рассмотрен на примере с использованием расчетных значений таблицы 3
1 декабря 2015 г. со склада ООО «СВК» отгрузило 120 гладильных доски ООО «Урал» по учетной цене на сумму 210 тыс. руб., по продажным ценам - на сумму 278 тыс. руб. (в том числе НДС 42,4 тыс. руб.), экономия по выпущенной продукции составила– 2,751 тыс. руб.
Записи по учету операций представлены в таблице 3.4.

Таблица 3.4 - Бухгалтерские записи ООО «СВК» при формировании финансового результата от продажи продукции за 1 декабря 2015 г.

	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма, тыс. руб.
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	Дебет
	Кредит

	1
	Оприходован на склад 120 гладильных доски по учетным ценам 
	202,0
	43
	20

	2
	По окончании месяца отражено отклонение выпущенной продукции по учетным ценам от ее фактической себестоимости
	7,9
	43
	20

	3
	Признана выручка от продажи продукции ООО «Урал»
	278,0
	62-11
	90-100

	4
	Отражен НДС (18%)

в конце месяца
	42,4
	90-30
	76-50

	
	
	42,4
	76-50
	68-03

	5
	Себестоимость продаж признана расходом отчетного периода
	210,0
	90-20
	43

	6
	Отражена экономия по выпущенной продукции (сторно)
	2,751
	90-20
	43

	7
	Выявлена и отражена прибыль от продажи продукции 

(п.3 - п.4 - п.5 + п.6)
	28,351
	90-90
	99-02


Из табл. 3.4 видно, что в организации применяется особая методика отражения сумм налога на счетах бухгалтерского учета. Это связано с тем, что до 2015 г. в соответствии с учетной политикой ООО «СВК» момент возникновения налогового обязательства по исчислению НДС для уплаты в бюджет определялся «по оплате». Суммы налога по проданной продукции накапливались на счете 76-50 «Расчеты по НДС». По мере поступления оплаты за отгруженную продукцию на соответствующие суммы налога составлялась запись:

Д-т сч. 76-50 «Расчеты по НДС»
К-т сч. 68-03 «Налог на добавленную стоимость».

Таким образом, по кредиту счета 68-03 «Налог на добавленную стоимость» собиралась сумма оплаченного покупателями налога на добавленную стоимость, которая в соответствующие сроки перечислялась в бюджет.

Возвращаясь к учету продажи продукции по методу начисления, можно сказать, что данный порядок соответствует основополагающему принципу бухгалтерского учета - принципу имущественной обособленности. Именно при таком подходе на счетах бухгалтерского учета формируется достоверная информация о финансовом состоянии организации, поскольку на его балансе отражается именно то имущество, которое принадлежит ему на праве собственности, и именно до тех пор, пока право собственности предприятие не утрачивает.

Отдельно следует прокомментировать содержание критериев признания выручки, которые по своей сути во многом определяют формируемые финансовые результаты от продаж. В частности, некоторые сомнения вызывает один из них: выручка признается в бухгалтерском учете, если «имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации» (п. 12 ПБУ 9/99). Данное условие признания выручки заимствовано из МСФО 18 «Выручка». Оно успешно применяется на практике в странах с развитой экономикой, где уверенность в получении дохода и отсутствие неопределенности в его получении вытекают из заключенного сторонами договора (дает право подать иск в суд и востребовать неполученный доход). В России, предприятие может быть уверено в получении дохода, как правило, только при наличии поступивших предоплаты, аванса, а также залога или задатка.

Особенность данного условия заключается в том, что оно порождает проблему практического «совмещения» в бухгалтерском учете допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности и требований признаний выручки. В случае отсутствия уверенности в получении выручки дата ее признания в бухгалтерском учете откладывается, хотя право собственности на продукцию (работу, услугу) передано покупателю. Этот критерий дает организации право не признавать выручку, если нет уверенности в поступлении активов в составе выручки.

Таким образом, один из основных принципов обеспечения достоверности финансовой информации (требование осмотрительности, предполагающее большую готовность к признанию в бухгалтерском учете расходов и обязательств, чем возможных доходов и активов) введен «в механизм признания выручки». При этом возникает методологическая проблема отражения этих хозяйственных операций на счетах бухгалтерского учета: с одной стороны, необходимо отразить в учете «отгрузку», с другой, показать отсрочку выручки.

Для целей отражения «неуверенности в увеличении экономических выгод» при продаже продукции (услуг) ООО «СВК» следует использовать счета учета доходов и расходов будущих периодов, что и будет означать отсрочку признания доходов и расходов:

Д-т сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» 

К-т сч. 98 «Доходы будущих периодов» – отражение потенциально определенной выручки на дату отчуждения активов (продукции);

Д-т сч. 97 «Расходы будущих периодов»
К-т сч. 43 «Готовая продукция» – отражение отгрузки продукции.

В отчетном периоде, когда появится уверенность в получении активов в оплату выручки или поступят активы в оплату (например, денежные средства), следует произвести следующие записи:

Д-т сч. 51 «Расчетный счет»
К-т сч. 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» – поступили денежные средства в счет оплаты выручки;

Д-т сч. 98 «Доходы будущих периодов»
К-т сч. 90-1 «Продажа» – признана выручка от продажи;

Д-т сч. 90-2 «Себестоимость»
К-т сч. 97 «Расходы будущих периодов» – себестоимость проданной продукции признана расходом отчетного периода;

Д-т сч. 90 «Продажи» (99 «Прибыли и убытки») 

К-т сч. 99 «Прибыли и убытки» (90 «Продажи») – отражен финансовый результат от продаж.

Предложенный порядок отражения в бухгалтерском учете продажи продукции (услуг) также является возможным для применения на практике, так как позволяет повысить реальность и информативность учетной информации.

На практике могут возникнуть проблемы сопоставления бухгалтерского и налогового учета доходов организации. В соответствии с учетной политикой ООО «СВК» для целей налогообложения выручка от продажи продукции (услуг, имущества) определяется по методу начисления. В этой связи в налоговом учете для признания дохода от продажи достаточно выполнения условия о переходе права собственности к покупателю, в то время как в бухгалтерском учете необходимо одновременное выполнение пяти условий. Следовательно, при определении выручки в бухгалтерском и налоговом учете может иметь место временной разрыв. Возникает он в тот момент, когда право собственности на реализованную продукцию уже перешло, и у организации возникла обязанность включить доход в налогооблагаемую базу, но при этом не выполнены все условия признания выручки в целях бухгалтерского учета. В результате, момент признания дохода от продажи для целей налогообложения наступает раньше, чем в бухгалтерском учете, что приводит к образованию временных раздниц.
Согласно п. 8 ПБУ 18/02 под временными разницами понимаются доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) в одном отчетном периоде, а налоговую базу по налогу на прибыль - в другом или в других отчетных периодах.

Согласно п. 9 ПБУ 18/02 временные разницы при формировании налогооблагаемой прибыли приводят к образованию отложенного налога на прибыль. Под отложенным налогом на прибыль понимается сумма, которая оказывает влияние на величину налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или в последующих отчетных периодах.

В процессе продажи продукции, то есть при ее отгрузке и передаче покупателям, возникают расходы на продажу. В бухгалтерском учете ООО «СВК» к ним относятся все фактические затраты по отгрузке и сбыту продукции, в частности расходы, связанные с:

· погрузкой в транспортные средства;

· упаковкой;

· хранением;

· транспортировкой продукции до пункта назначения, обусловленного договором (кроме тех случаев, когда они возмещаются покупателями сверх цены на продукцию);

· рекламой, включая участие в выставках, ярмарках;

· другие аналогичные по назначению расходы.

Таким образом, в ООО «СВК» для определения прибыли и убытков от продажи продукции (работ, услуг) в соответствии с Инструкцией по применению Плана счетов предусмотрен счет 90 «Продажи». Этот счет предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также для выявления финансового результата от продаж.

Наибольший интерес вызывает учет продажи готовой продукции, который имеет некоторые особенности. Поэтому более детально рассмотрен порядок отражения в бухгалтерском учете операций по продаже производимой продукции, так как финансовый результат по ним составляет наибольший удельный вес в общей прибыли от продаж организации.

Бухгалтерский учет формирования финансовых результатов по     прочим операциям и конечных финансовых результатов деятельности              организации
При рассмотрении формирования финансового результата от продаж ООО «СВК», особый интерес представляет сравнительный анализ особенностей расчета выручки и расходов по обычным видам деятельности для целей бухгалтерского учета и налогообложения прибыли организации.

В виду несовпадения признаков, по которым строятся доходы и расходы организации, различаются их группировки. В результате этого перечни доходов и расходов, входящих в состав выручки для целей налогообложения и бухгалтерского учета, не совпадают.

Более того, различается порядок оценки выручки, расходов, формирование величин которых оказывает наибольшее влияние на финансовые результаты деятельности организации.

Как известно, оценка выручки предполагает определение суммы дохода в денежном выражении на дату признания в учете. Для целей налогообложения «выручка определяется, исходя из всех поступлений, связанных с расчетами за реализованные товары (работы, услуги) или имущественные права, выраженные в денежной и (или) натуральной формах» (ст. 249 НК РФ). В бухгалтерском учете действует аналогичное положение (п. 6 ПБУ 9/99).

Налоговый учет процентов по товарному кредиту в составе выручки ООО «СВК» производится в части сумм процентов, начисленных за период с момента отгрузки до момента перехода права собственности на продукцию (работы, услуги). Проценты, начисленные с момента перехода права собственности на продукцию (работы, услуги) до момента полного расчета по обязательствам, включаются в состав прочих доходов (ст. 316 НК РФ). В бухгалтерском учете ООО «СВК» проценты по товарному кредиту включаются в состав выручки, которая принимается к бухгалтерскому учету в полной сумме дебиторской задолженности (п. 6.2 ПБУ 9/99). Однако это условие выполнимо в том случае, если определены точные сроки исполнения договора, которые будут соблюдены при возврате кредита. Иначе определить точную сумму процентов на момент перехода права собственности не представляется возможным, а величина выручки, отраженная в бухгалтерском учете ранее, будет со временем изменена. Бухгалтерским законодательством допускается (в случае изменения обязательств по договору) корректировка первоначальной величины поступления и (или) дебиторской задолженности исходя из стоимости актива, подлежащего получению (п. 6.4 ПБУ 9/99). Только таким образом проценты по товарному кредиту в бухгалтерском учете можно включить в состав выручки.

Далее рассмотрим порядок признания расходов по обычным видам деятельности в бухгалтерском учете ООО «СВК» и расходов по производству и продажи для целей налогообложения.

В соответствии с ПБУ 10/99 для определения расходов по обычным видам деятельности в текущем отчетном периоде необходимо определить величину расходов в доле, относящейся к проданной продукции, выполненным работам и оказанным услугам. Для определения этой доли необходимо произвести оценку остатков незавершенного производства и готовой продукции на конец месяца.

Порядок признания расходов, принимаемых для целей налогообложения, значительно отличается от порядка, принятого в бухгалтерском учете. Расходы на производство и реализацию отчетного периода для целей налогообложения подразделяются на прямые и косвенные. Сумма косвенных расходов относится в полной сумме к расходам текущего отчетного (налогового) периода. Сумма прямых расходов также относится к расходам текущего отчетного (налогового) периода, за исключением сумм прямых расходов, распределяемых на остатки незавершенного производства, готовой продукции на складе и отгруженной, но не проданной в отчетном (налоговом) периоде продукции.

При определении сумм расходов на производство и продажу учитываются различные правила бухгалтерского и налогового учета управленческих и коммерческих расходов. Так, для целей налогообложения управленческие расходы в полном объеме относятся на уменьшение доходов от производства и продажи отчетного периода (п. 1 ст. 318 НК РФ). В бухгалтерском учете ООО «СВК», как указывалось выше, данные расходы участвуют в формировании стоимости незавершенного производства и готовой продукции и, как следствие, относятся на уменьшение выручки от продаж в сумме, относящейся к проданной в отчетном периоде продукции. В этой связи в учете ООО «СВК» возникают временные разницы.

Временные разницы возникают и по коммерческим расходам ООО «СВК». Это происходит в тех случаях, когда в бухгалтерском учете право собственности на продукцию еще не перешло, и коммерческие расходы не могут быть признаны в себестоимости отчетного периода, а по налоговому учету данные расходы в полной сумме будут признаны в уменьшение налогооблагаемой базы.

Таким образом, перечни доходов и расходов, входящих в состав выручки для целей налогообложения и бухгалтерского учета, не совпадают.

Прочие доходы и расходы, включаемые в общий финансовый результат организации, отражаются в учете обособленно от результата продаж на счете 91 «Прочие доходы и расходы» путем «развернутого» отражения отдельных статей в течение отчетного периода. В ООО «СВК» к данному счету открыты следующие субсчета:

· 91-1 «Доходы»,

· 91-2 «Расходы»,

· 91-3 «НДС от прочей продажи»,

· 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».

Прочие доходы в течение отчетного периода находят отражение по кредиту счета 91-1 «Доходы» в корреспонденции с дебетом соответствующих счетов денежных средств, расчетов, товарно-материальных ценностей и т.п. 

Прочие расходы ООО «СВК» отражаются по дебету счета 91-2 «Расходы» в корреспонденции с кредитом счетов учета денежных средств, расчетов, товарно-материальных ценностей и других соответствующих счетов. 

В течение отчетного года записи по субсчетам 91-1 «Доходы», 91-2 «Расходы» и 91-3 «НДС от прочей продажи» осуществляются накопительно в оборотной ведомости по счету 91 «Прочие доходы и расходы», которая является регистром учета прочих доходов и расходов. Ежемесячно путем сопоставления дебетовых оборотов по субсчету 91-2 «Расходы», 91-3 «НДС от прочей продажи» и кредитового оборота по субсчету 91-1 «Доходы» определяется сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц. Это сальдо в виде прибыли или убытка ежемесячно (заключительными оборотами) списывается с субсчета 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» на итоговый накопительный счет финансовых результатов 99-00 «Прибыли и убытки». При этом в бухгалтерском учете осуществляются следующие записи:

Д-т сч. 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов»
К-т сч. 99-00 «Прибыли и убытки» – отражена прибыль за отчетный месяц;

Д-т сч. 99-00 «Прибыли и убытки»
К-т сч. 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» – отражен убыток за отчетный месяц.

Таким образом, синтетический счет 91 «Прочие доходы и расходы» сальдо на отчетную дату не имеет. По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 91 «Прочие доходы и расходы» (кроме субсчета 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов») закрываются внутренними записями на субсчет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов»:

Д-т сч. 91-1 «Доходы»
К-т сч. 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» – списано кредитовое сальдо по субсчету «Доходы»;

Д-т сч. 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов»
К-т сч. 91-2 «Расходы» – списано дебетовое сальдо по субсчету «Расходы»;

Д-т сч. 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов»
К-т сч. 91-3 «НДС от прочей продажи» – списано дебетовое сальдо по субсчету «НДС от прочей продажи».

Аналитический учет в ООО «СВК» по счету 91 «Прочие доходы и расходы» ведется по каждому виду прочих доходов и расходов. Он построен таким образом, чтобы обеспечивать возможность выявления финансового результата по каждой операции.

Поскольку перечень прочих доходов и расходов исследуемого организации значителен, более детально рассмотрим порядок учета тех из них, которые, во-первых, имеют наибольшее значение в формировании общего финансового результата организации, и, во-вторых, представляют некоторые особенности при отражении в учете.

Рассмотрим порядок формирования расходов ООО «СВК» в виде процентов, уплачиваемым по договорам кредитов и займов. Особенность учета данной операции заключается в том, что расходы по процентам в бухгалтерском и налоговом учете признаются по-разному.

В бухгалтерском учете проценты включаются в состав прочих расходов и признаются в сумме и на дату, указанные в договоре. В налоговом учете проценты являются прочими расходами и признаются на последний день отчетного (налогового периода) независимо от сроков выплаты по договору, либо на дату прекращения действия договора в зависимости от того, что произошло ранее. 

Согласно п. 7 ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль» постоянное налоговое обязательство равняется величине, определяемой как произведение постоянной разницы, возникшей в отчетном периоде, на ставку налога на прибыль, установленную законодательством Российской Федерации о налогах и сборах и действующую на отчетную дату.

Постоянные налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском учете операцией:

Д-т сч. 99 «Прибыли и убытки», субсчет 99-04 «Постоянное налоговое обязательство».
К-т сч. 68-02 «Расчеты по налогам и сборам».
3.3 Совершенствование учета финансовых результатов
В качестве рекомендаций по повышению эффективности учета финансовых результатов деятельности ООО «СВК» стоит выделить:

· для оправданного формирования отложенных налогов, при временных разницах доходов и расходов, при проведении сделки и не выполнении всех условий признания выручки в целях бухгалтерского учета, стоит установить обязательное условие предоплаты в размере данной суммы отложенного налога. В этом случае, предприятие себя обезопашивает от возможных ошибок в будущем (под временными разницами понимаются доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) в одном отчетном периоде, а налоговую базу по налогу на прибыль - в другом или в других отчетных периодах);

· установить более производительную и быструю версию автоматизации 1С:Бухгалтерия 8. Переход на «1С: Бухгалтерию 8» из программы «1С:Бухгалтерия 7.7» можно осуществить в конце любого месяца – для этого реализована возможность автоматического переноса остатков и оборотов за истекший период года. Подробное руководство по переходу входит в комплект поставки. Новая версия имеет ряд преимуществ: 1) современный эргономичный интерфейс делает работу бухгалтера максимально удобной и комфортной; 2)
высокая автоматизация трудоемких расчетов облегчает повседневную работу бухгалтера, позволяет избежать ошибок и сэкономить время; 3) применяется отдельный план счетов налогового учета, структура и организация которого приближены к бухгалтерскому. Таким образом, упрощена сопоставимость данных налогового и бухгалтерского учета, что важно для обеспечения требований ПБУ 18/02 «Расчет по налогу на прибыль»; 4) ведется партионный учет, оценка МПЗ осуществляется по фактической стоимости. Внедрение автоматизации учета финансовых результатов через установку программы «1С:Бухгалтерия 8» позволит сократить время обработки данных при формировании информации о продажи строительных материалов, понесенных затрат и операций по прочим видам деятельности нескольким методам, данная программа в отличии от имеющей предыдущей версии 7.7. поддерживается более широким количеством бизнес процессов, сокращает время на учет заработной платы работников, имеет более гибкое управление учетным процессом.

Далее приведем расчет коэффициента экономической эффективности и срока окупаемости проекта по переходу на новую версию программного обеспечения.

Основными экономическими показателями, которые характеризуют эффек​тивность применения компьютеров и программных средств являются следующие:
ΔС -  годовая экономия;

Эгод - годовой экономический эффект;

Ерасч - расчетный коэффициент экономической эффективности;

tр- срок окупаемости (расчетный).

1.Годовая экономия определятся: ∆С=С1-С2, где 

С1 и С2- текущие затраты по вариантам.

1вариант. Ручной счет с частичной автоматизацией (до внедрения проекта)

С=Сзп+Сам+Смат+Сэл/эн, где

Сз/п- заработная плата работников бухгалтерии; 

Смат- стоимость расходных материалов; 

Сам- затраты на амортизацию компьютеров и принтеров (в бухгалтерии имеется 5 компьютеров общей стоимостью 235 тыс. руб., один принтер стоимостью 7,3 тыс. руб., норма амортизации компьютеров  20%, принтера 15%);      

Сэл/эн- затраты на электроэнергию;

Среднегодовая заработная плата:

-гл.бухгалтер- 18650 руб.,- бухгалтера (4 чел.)– 14800 руб.
К1=0, т.к. капитальных вложений нет.

Сз/п=(18650 +59200)*12=934,2 тыс. руб.
Смат =  24500 руб.

Сам= 47*5*0,2+7,3*1*0,15=48,09 тыс. руб.


Для того чтобы посчитать затраты на электроэнергию нужно выяснить какова потребляемая мощность техники и продолжительность ее работы в году: мощность компьютера -450W и принтера-450W. Стоимость 1кВт/час-3,48 руб. Общий годовой фонд времени использования компьютеров и принтеров для решения задач- 1920 и 960 часов соответственно. Таким образом, затраты на электроэнергию составят:

Сэл/эн=0,45*5*3,48*1920+0,45*1*3,48*960=16,53 тыс. руб.
С1=934,2 + 24,5 + 48,09 + 16,53 = 1023,32 тыс. руб.

2вариант. Автоматизированная обработка (с учетом внедрения проекта)

Рассчитаем величину капитальных затрат:

К2=Квт+Кппп+Кпрект+Кобуч+Кпомещ, где

Квт- стоимость вычислительной техники и оборудования; 

Кппп- стоимость бухгалтерского пакета прикладных программ; 

Кпроект- стоимость обследования организациия, разработки, отладки и внедрения бухгалтерской программы; 

Кобуч- стоимость обучения персонала организациия работе с программой; 

Кпомещ- затраты на оборудование рабочего места бухгалтера.

По проекту предусматривается, что в бухгалтерии работает 8 сотрудников и организация приобретает программное обеспечение.

Стоимость программного обеспечения:

-1С организация 8.0-17500 руб.

-ПО «Камин»-10300 руб.

Кппп = 9000 руб

Кпроект=0руб.  Кобуч=60часов*250руб/час=15000руб. Кпомещ=0руб.

К2= 9000 +15000=24000 руб.

Рассчитаем С2=Сз/п+Смат+Сам+Сэл/эн+Спроч

Сз/п=(18650 +59200)*12=934,2 тыс. руб.
Смат=2350 руб.

Сам=47*5*0,2+7,3*1*0,15=48,09 тыс. руб.

Сэл/эн=0,45*5*3,48*1920+0,45*1*3,48*960=16,53 тыс. руб.
С2=934,2 + 2,35 + 48,09 + 16,53 = 1001,17 тыс. руб.

∆С=С1-С2=1023,32 – 1001,17 = 22,15 тыс. руб.
2.Годовой экономический эффект определяется:     

Эгод=З1-З2, где

З1 и З2- приведенные затраты по вариантам

З1=С1+К1*Ен, где

К- капитальные затраты по вариантам

Ен- 0,35- нормативный коэффициент экономической эффективности ЭВМ

1вариант. Ручной счет с частичной автоматизацией (до внедрения проекта)

З1=С1+К1*Ен=1023,32 тыс. руб.
2вариант. Автоматизированная обработка (с учетом внедрения проекта)

З2=С2+К2*Ен=1001,17 + 24 * 0,35=1009,57 тыс. руб.

Тогда, Эгод=З1-З2= 1023,32 – 1009,57 = 13,75 тыс. руб.
3.Расчетный коэффициент экономической эффективности: Ер=∆С/∆К=

22,15 / 13,75 = 1,61

Т.к. расчетный коэффициент экономического эффекта (1,61) выше нормативного коэффициента экономической эффективности  (0,35), следовательно, второй вариант  (с использованием нововведений) является целесообразным и эффективным.

4.Расчетный срок окупаемости:

 tp=1/Ер=
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,

1

1

=0,62 (года)


Таким образом, полученный расчетный срок окупаемости по внедряемому варианту (0,62 года) меньше нормативного (2,9 лет), то есть решение о внедрении автоматизированной  системы бухгалтерского учета экономически эффективно.

4 Анализ финансовых результатов деятельности 
ООО «СВК»
4.1 Анализ состава и динамики прибыли организации

Необходимым элементом финансового анализа является исследование результатов финансово-хозяйственной деятельности организации, которые характеризуются суммой прибыли или убытка.

Анализ динамики прибыли проводится с целью определения реальной величины прибыли и стабильности ее основных элементов, тенденций их изменений и возможности использовать данную информацию для прогноза будущего размера прибыли и точной оценки того, сколько предприятие может заработать за определенный период времени.
При проведении анализа динамики прибыли в первую очередь оценке подлежит рост показателей прибыли за конкретный период времени, а после этого определяются все положительные и отрицательные изменения в динамике результатов.
Проведем анализ динамики и структуры прибыли ООО «СВК» за 2013 – 2015 года в таблице 4.1.

Таблица 4.1 - Динамика и структура прибыли ООО «СВК» за 2013 – 2014 годы
	Показатель
	Значение показателя

	
	Базовый период, 2013 г.
	Отчетный период, 2014 г.
	Изменение

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	темпы прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Выручка, тыс. руб.
	649129
	100
	929070
	100
	279941
	0
	43,13

	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	543886
	83,79
	804263
	86,57
	260377
	2,78
	47,87

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	105244
	16,21
	124807
	13,43
	19564
	-2,78
	18,59


продолжение таблицы 4.1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	42958
	6,62
	60656
	6,53
	17699
	-0,09
	41,20

	Управленческие расходы, тыс. руб.
	43080
	6,64
	48287
	5,2
	5207
	-1,44
	12,09

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	19206
	2,96
	15864
	1,71
	-3342
	-1,25
	-17,40

	Проценты к получению, тыс. руб.
	4466
	0,69
	3971
	0,43
	-496
	-0,26
	-11,10

	Проценты к уплате, тыс. руб.
	21530
	3,32
	21683
	2,33
	152
	-0,98
	0,71

	Прочие доходы, тыс. руб.
	34723
	5,35
	71699
	7,72
	36976
	2,37
	106,49

	Прочие расходы, тыс. руб.
	34746
	5,35
	68096
	7,33
	33350
	1,98
	95,98

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	2119
	0,33
	1754
	0,19
	-365
	-0,14
	-17,21

	Текущий налог на прибыль, тыс. руб.
	1618
	0,25
	529
	0,06
	-1088
	-0,19
	-67,28

	Прочее, тыс. руб.
	109
	0,02
	312
	0,03
	203
	0,02
	185,71

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	392
	0,06
	913
	0,1
	521
	0,04
	132,72


Из таблицы 4.1 видим, что в 2014 году по отношению к 2013 году сумма выручки организации выросла в целом на 279941 тыс. руб., что составило 43,13 % прироста, при этом отрицательным моментом является увеличение удельного веса себестоимости проданной продукции с 83,79 % в 2013 году до 86,57 % в 2014 году, общий темп прироста себестоимости составил 47,87 %, что привело к снижению темпов прироста валовой прибыли до 18,59 %. Уровень коммерческих расходов, сократились за анализируемый период на 0,09 %, а их стоимость увеличилась на 41,2 %. Удельный вес управленческих расходов так же сократился на 1,44 %. За счет перечисленных факторов, удельный вес прибыль от продаж за анализируемый период 2014 года сократился на -1,25 % (в основном за счет увеличения себестоимости), а ее стоимость сократилась на -17,4 %. Прибыль до налогообложения, в результате небольшого отрицательного воздействия прочих доходов и расходов сократилась на -17,21%, а ее удельный вес уменьшился на -0,14 %. Из-за резкого уменьшения текущего налога на 67,28 %, чистая прибыль увеличилась в 2014 году на 132,72 % или на 521 тыс. руб.
Рассмотрим влияние факторов на относительное изменение суммы прибыли до налогообложения за 2013 – 2014 года. Для этого абсолютное изменение каждого показателя следует разделить на величину прибыли предыдущего периода. Если изменение показателя способствует увеличению прибыли, то фактор имеет положительное значение, и наоборот, если фактор влияет на величину прибыли отрицательно, то характеризуется отрицательным значением показателя.

а) Влияние увеличения выручки от продажи на величину прибыли до налогообложения: 

279941 / 2119 * 100 = 13211;

б) Влияние увеличения себестоимости товаров на величину прибыли до налогообложения:  260377 / 2119 * 100 = 12287,7 (учитываем со знаком минус);
в) Влияние увеличения коммерческих расходов на величину прибыли до налогообложения: 

17699 / 2119 * 100 = 835,3 (учитываем со знаком минус);
г) Влияние увеличения управленческих расходов 

5207 / 2119 * 100 = 245,7 (учитываем со знаком минус);
д) Влияние сокращения процентов к получению: 

-496 / 2119 * 100 = -23,4;
е) Влияние увеличения процентов к уплате: 

152 / 2119 * 100 = 7,17 (учитываем со знаком минус);

ж) Влияние увеличения прочих доходов, на величину прибыли до налогообложения: 

36976 / 2119 * 100 = 1745;
з) Влияние увеличения прочих расходов: 

33350 / 2119 * 100 = 1573,9 (учитываем со знаком минус);
и) Сводка факторов: 

13211 - 12287,7 - 835,3 - 245,7 + (-23,4) - 7,17 + 1745 - 1573,9 = 
13209,74 - 12286,58 - 835,16 - 245,7 + (-23,39) - 7,19 + 1744,79 - 1573,73 =  -17,22 %.
Результаты факторного анализа показали, что наибольшее влияние на прирост прибыли до налогообложения оказало увеличение выручки от продажи. Отрицательное влияние на величину прибыли вызвано увеличением себестоимости продукции и увеличением издержек организации. Следовательно, сокращение себестоимости – это резервы роста прибыли организации по состоянию на 2014 год. Динамика показателей прибыли отличается тенденцией роста и спада: выручка от продажи увеличилась за анализируемый период, прибыль до налогообложения и чистая прибыль в отчетном году превысили уровень прошлого года. 

Проведем анализ динамики и структуры прибыли ООО «СВК» за 2014 – 2015 годы в таблице 4.2.

Таблица 4.2 - Динамика и структура прибыли ООО «СВК» за 2014 – 2015 годы
	Показатель
	Значение показателя

	
	Базовый период, 2014 г.
	Отчетный период, 2015 г.
	Изменение

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	темпы прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка, тыс. руб.
	929070
	100
	869545
	100
	-59525
	0
	-6,41

	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	804263
	86,57
	715218
	82,25
	-89045
	-4,31
	-11,07

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	124807
	13,43
	154327
	17,75
	29520
	4,31
	23,65

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	60656
	6,53
	66038
	7,59
	5382
	1,07
	8,87

	Управленческие расходы, тыс. руб.
	48287
	5,2
	42634
	4,9
	-5653
	-0,29
	-11,71

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	15864
	1,71
	45655
	5,25
	29791
	3,54
	187,79

	Проценты к получению, тыс. руб.
	3971
	0,43
	6118
	0,7
	2147
	0,28
	54,06

	Проценты к уплате, тыс. руб.
	21683
	2,33
	38927
	4,48
	17244
	2,14
	79,53

	Прочие доходы, тыс. руб.
	71699
	7,72
	32861
	3,78
	-38838
	-3,94
	-54,17


продолжение таблицы 4.2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Прочие расходы, тыс. руб.
	68096
	7,33
	40050
	4,61
	-28046
	-2,72
	-41,19

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	1754
	0,19
	5657
	0,65
	3902
	0,46
	222,44

	Текущий налог на прибыль, тыс. руб.
	529
	0,06
	1132
	0,13
	602
	0,07
	113,83

	Прочее, тыс. руб.
	312
	0,03
	896
	0,1
	584
	0,07
	187,31

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	913
	0,1
	3629
	0,42
	2716
	0,32
	297,37


За период 2014-2015 года, выручка от продажи сократилась на -6,41 %, так же при этом увеличились темпы снижения себестоимости, которые составили сокращение на 11,07%, что привело к снижению их удельного веса с 86,57 в 2014 году, до 82,27% в 2015 году. Все это положительно повлияло на увеличение суммы валовой прибыли, которая увеличилась на 23,65%. Удельный вес коммерческих расходов увеличился  на 1,07 %, что отрицательно повлияло на увеличение удельного веса прибыли от продаж. 
Удельный вес управленческих расходов впредь сократился на 0,29 %, а их величина на 11,71 %. В результате сокращения затрат на рубль продукции, удельный вес прибыли от продаж выросла на 3,54 %, а ее величина выросла на 187,79 %. 
Прибыль до налогообложения выросла на 222,44 %, из-за положительного влияния увеличения процентов к получению и сокращения прочих расходов.  Чистая прибыль  увеличилась на 297,37 %, из-за уменьшения текущего налога, а ее удельный вес вырос с 0,1 % до 0,42 %.
Рассмотрим влияние факторов на относительное изменение суммы прибыли до налогообложения за 2014 – 2015 годы, в таблице 4.3.

Таблица 4.3 - Влияние факторов на относительное изменение суммы прибыли до налогообложения организации за 2014 - 2015 гг.
	Фактор
	Расчет
	Влияние, %

	1
	2
	3

	Выручка
	-59525/1754*100
	-3393,7 

	Себестоимость (со знаком минус)
	-89045/1754*100 
	-5076,7


продолжение таблицы 4.3

	1
	2
	3

	Коммерческие расходы (со знаком минус)
	5382/1754*100 
	306,8

	Управленческие расходы (со знаком минус)
	-5653/1754*100 
	-322,3 

	Проценты к получению
	 2147/1754*100
	122,4

	Проценты к уплате (со знаком минус)
	17244/1754*100 
	983,1

	Прочие доходы
	-38838/1754*100 
	-2214,3

	Прочие расходы (со знаком минус)
	-28046/1754*100 
	 -1599

	Сводка факторов
	 
	222,5


Результаты факторного анализа показали, что наибольшее влияние на прирост прибыли до налогообложения оказало сокращение себестоимости. Сокращение продаж оказало негативное воздействие.

Следовательно, путем увеличения прибыли является наращение темпов продаж, и сокращение коммерческих расходов.

Проведем анализ динамики и структуры прибыли ООО «СВК» за 2013 – 2015 года в таблице 4.4.

Таблица 4.4 - Динамика и структура прибыли ООО «СВК» за 2013 – 2015 годы
	Показатель
	Значение показателя

	
	Базовый период, 2013 г.
	Отчетный период, 2015 г.
	Изменение

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	темпы прироста, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Выручка, тыс. руб.
	649129
	100
	869545
	100
	220416
	0
	33,96

	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	543886
	83,79
	715218
	82,25
	171332
	-1,53
	31,5

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	105244
	16,21
	154327
	17,75
	49084
	1,53
	46,64

	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	42957,6
	6,62
	66038
	7,59
	23081
	0,98
	53,73

	Управленческие расходы, тыс. руб.
	43080
	6,64
	42634
	4,9
	-446
	-1,73
	-1,04

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	19206
	2,96
	45655
	5,25
	26449
	2,29
	137,71

	Проценты к получению, тыс. руб.
	4466
	0,69
	6118
	0,7
	1651
	0,02
	36,97

	Проценты к уплате, тыс. руб.
	21530
	3,32
	38927
	4,48
	17396
	1,16
	80,8


продолжение таблицы 4.4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Прочие доходы, тыс. руб.
	34723
	5,35
	32861
	3,78
	-1862
	-1,57
	-5,36

	Прочие расходы, тыс. руб.
	34746
	5,35
	40050
	4,61
	5304
	-0,75
	15,27

	Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	2119
	0,33
	5657
	0,65
	3538
	0,32
	166,93

	Текущий налог на прибыль, тыс. руб.
	1618
	0,25
	1132
	0,13
	-486
	-0,12
	-30,04

	Прочее, тыс. руб.
	109
	0,02
	896
	0,1
	787
	0,09
	720,88

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	392
	0,06
	3629
	0,42
	3236
	0,36
	824,77


За анализируемый период с 2013 по 2015 год видим, что происходит увеличение выручки от продажи, в целом на 33,96 %,  а себестоимость увеличивается лишь на 31,50 %, что дает возможность увеличения валовой прибыли на 46,64%. Под воздействием сокращения управленческих расходов, прибыль от продаж увеличилась на 137,71 %, а ее удельный вес увеличился на 0,02%. Из-за положительного изменения прочих доходов и расходов, прибыль до налогообложения увеличилась на 166,93 %.

Рассмотрим влияние факторов на относительное изменение суммы прибыли до налогообложения за 2013 – 2015 года, в таблице 4.5.

Таблица 4.5 - Влияние факторов на относительное изменение суммы прибыли до налогообложения организации за 2013- 2015 гг.

	Фактор
	Расчет
	Влияние

	Выручка
	220416/2119*100
	10401,9

	Себестоимость (со знаком минус)
	171332/2119*100
	8085,5

	Коммерческие расходы (со знаком минус)
	23081/2119*100
	1089,2

	Управленческие расходы (со знаком минус)
	-446/2119*100
	-21

	Проценты к получению
	1651/2119*100
	77,9

	Проценты к уплате (со знаком минус)
	17396/2119*100
	821

	Прочие доходы
	-1862/2119*100
	-87,9

	Прочие расходы (со знаком минус)
	5304/2119*100
	250,3

	Сводка факторов
	
	167


Результаты факторного анализа показали, что наибольшее влияние на прирост прибыли до налогообложения оказало увеличение величины выручки. 

Негативным фактором оказало увеличение затрат на рубль продукции, а именно себестоимости и коммерческих расходов. Следовательно, путем увеличения прибыли является наращение темпов объемов продаж, и сокращением коммерческих расходов.

Из таблицы 4.6 видим, что в 2014 года выручка от продажи выросла в среднем на 35 - 47 % по всем группам товаров, в 2015 году же произошло снижение выручки по всем группам товаров на 2,3 - 8,32 %.
Таблица 4.6 - Динамика состава продаж ООО «СВК» в разрезе направлений деятельности за 2013 - 2015 года

	Наименование продукции
	2013 г.
	2014 г.
	Абс. изм., +/-
	Темпы прироста, %
	2015 г.
	Абс. изм., +/-
	Темпы прироста, %

	
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	2014 от 2013 гг.
	2014 от 2013 гг.
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	2015 от 2014 гг.
	2015 от 2014 гг.

	Гладильные доски
	229792
	35,4
	329820
	35,5
	100028
	43,53
	309558
	35,6
	-20262
	-6,14

	Сушилки
	114247
	17,6
	161658
	17,4
	47411
	41,50
	150431
	17,3
	-11227
	-6,94

	Стремянки
	116194
	17,9
	169091
	18,2
	52897
	45,52
	157388
	18,1
	-11703
	-6,92

	Табуретки
	33106
	5,1
	45524
	4,9
	12419
	37,51
	41738
	4,8
	-3786
	-8,32

	Санки
	24667
	3,8
	33447
	3,6
	8780
	35,59
	32173
	3,7
	-1273
	-3,81

	Снегокаты
	31158
	4,8
	42737
	4,6
	11579
	37,16
	41738
	4,8
	-999
	-2,34

	Мебель для детей
	99966
	15,4
	146793
	15,8
	46827
	46,84
	136519
	15,7
	-10274
	-7,00

	Итого
	649129
	100
	929070
	100
	279941
	43,13
	869545
	100
	-59525
	-6,41


4.2 Факторный анализ прибыли от продажи продукции

Прибыль от продажи продукции (услуг) в общем случае находиться под воздействием таких факторов, как изменение:
- объема продажи;

- структуры продукции;

- отпускных цен на реализованную продукцию;

- цен на сырье, материалы, топливо, тарифов на энергию и перевозки;

- уровня затрат материальных и трудовых ресурсов.

Поэтому в первую очередь анализируется общее изменение прибыли от продажи - таблица 4.7.

Таблица 4.7 - Изменение прибыли от продажи ООО «СВК» за 2013-2015 годы
	Показатели
	2013 г., тыс. руб.
	2014 г., тыс. руб.
	2015 г., тыс. руб.
	Абс. откл. 2015 от, тыс. руб.
	Темпы роста 2015 от, %

	
	
	
	
	2013 г.
	2014 г.
	2013 г.
	2014 г.

	1. Выручка от продажи продукции
	649129
	929070
	869545
	220416
	-59525
	133,96
	93,59

	2. Себестоимость проданной продукции
	543886
	804263
	715218
	171332
	-89045
	131,5
	88,93

	3. Издержки обращения
	86038
	108943
	108672
	22634
	-271
	126,31
	99,75

	4. Прибыль от продажи
	19206
	15864
	45655
	26449
	29791
	237,71
	287,79


Как видно из таблицы 4.7, рост прибыли от продажи составил 220416 тыс. руб., темпы роста составили 137,71%, обусловлен ростом выручки от продажи и его преобладанием над темпами роста себестоимости (в 2015 году, по отношению к 2013 году). В 2015 году по отношению к 2014 году, рост прибыли от продажи на 187,79 % был достигнут с помощью снижения себестоимости на 11,07 %, и сокращения издержек обращения на 0,25 %.
Дальнейший анализ прибыли от продажи состоит в исследовании факторов, влияющих на ее объем. Для этого необходимо оценить изменения:

· отпускных цен на продукцию;

· объема продукции;

· структуры проданной продукции;

· себестоимости продукции;

· себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции;

· цен на материалы и тарифов на услуги;

· затрат на 1 рубль продукции.

Исходные данные для факторного анализа прибыли от продажи продукции приведены в таблице 4.8.
Таблица 4.8 - Факторный анализ прибыли от продажи ООО «СВК» за 2013-2015 годы
	Показатель
	2013 г., тыс. руб.
	2014 г., тыс. руб.
	2015 г.

	
	
	
	в сопоставимых 2014 г., тыс. руб.
	в действующих ценах, тыс. руб.

	1. Выручка от продажи
	649129
	929070
	829546
	869545

	2. Себестоимость проданной продукции
	543886
	804263
	685894
	715218

	3. Прибыль от продажи
	19206
	15864
	43510
	45655


Обозначим:

· q0 - количество проданной продукции в базисном периоде;

· q1 - количество проданной продукции в отчетном периоде;

· p0 - цена проданной продукции в базисном периоде;

· p1 - цена проданной продукции в отчетном периоде;

· c0 - себестоимость проданной продукции в базисном периоде;

· с1 - себестоимость проданной продукции в отчетном периоде;

· P0 - прибыль от продажи продукции базисного периода;

· P1,0 - прибыль от продажи продукции отчетного периода в базисных ценах и себестоимости;

· P1 - прибыль от продажи продукции отчетного периода.

Используя данные таблицы 4.8, определим влияние на прибыль от продажи основных факторов.
а) Изменение отпускных цен на продукцию.

Рассчитаем по формуле

∆P(p) = ∑q1p1 - ∑q1p0 





(2) 

 

Сравним данные выручки от продажи за 2015 год в фактических ценах и выручки от продажи за 2015 год в базисных ценах 2014 года. 
Разница между ними в -59525 тыс. руб. (869545-929070) свидетельствует об изменении прибыли за счет отпускных цен на продукцию.
б) Изменение объема продукции. 

Рассчитаем по формуле:

∆P(K1) = P0 × С0/1 / С0 





(3)
где ∆Р (K1) - изменение прибыли за счет изменения объема продукции в оценке базисной себестоимости;

Умножим величину прибыли от продажи 2014 года на коэффициент изменения объема продажи продукции в оценке по базисной себестоимости (выручка за 2015 год * себестоимость 2015 в базисных ценах 2014 года/себестоимость продукции 2015 год), получим 741568 тыс. руб. (869545*685894/804263).

в) Изменения в структуре проданной продукции. 

Представим расчет в формализованном виде:

∆P(K1, K2) = P1 × (K2 - K1), 




(4)
где ∆P(K1, K2) - изменение прибыли за счет структурных сдвигов в объеме продажи продукции;

К2 - коэффициент изменения объема продажи в оценке по отпускным ценам;

K2 =∑q1p0 / ∑q0p0






 (5)
Влияние этого фактора определим с помощью следующего расчета: базисная величина прибыли корректируется на разницу коэффициента изменения объема продажи продукции в оценке по отпускным ценам и коэффициента изменения объема продажи продукции по базисной себестоимости. 

По данным таблицы это выглядит так: 
45655*((829546/929070)-(685894/804263)) = 1828,7 тыс. руб.
Таким образом, незначительные изменения в структуре продажи уменьшили сумму прибыли от продажи на 1828,7 тыс. руб.

г) Изменение себестоимости продукции. 

Формализованный вид расчета:

∆P (o) =c1 -c0, 






 (6)
где ∆Р (0) - изменение прибыли за счет изменения себестоимости продукции.
715218 - 685894 = 29324 тыс. руб.
д) Изменения себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции. Определим их влияние путем сравнения базисной себестоимости, скорректированной на коэффициент роста объема продукции, с базисной себестоимостью фактически проданной продукции в отчетном периоде. 

В формализованном виде расчет выглядит следующим образом:

∆ P(Sк) = ∑q0c0 × K2 - ∑q1c0, 




(7)
где ∆Р (SK) - изменение прибыли за счет изменения себестоимости в результате структурных сдвигов в составе продукции.

Для нашего примера:
(804263*829546/929070-685894) = 32214,6 тыс. руб.
е) Изменения цен на материалы и тарифы на услуги (электроэнергию, водоснабжение, перевозки и т.п.) определяются по данным аналитического учета и расчетам экономистов. В данном случае рост цен на материалы и тарифы, на услуги в общей сумме составили 2092,1 тыс. руб., что привело к такому же снижению прибыли.

ж) Изменения затрат на 1 руб. продукции. Их влияние определим путем сравнения базисной себестоимости проданной продукции отчетного периода 2015 года с фактической себестоимостью, исчисленной с учетом изменения цен на материальные и прочие ресурсы. Хотя последний показатель в таблицы не представлен, но по сведениям экономического отдела, в нашем примере он составляет 3169 тыс. руб. 
Таким образом, сокращение на 118369 тыс. руб. (685894-804263) затрат на 1 руб. продукции положительно повлияло на прибыль, что является результатом режима экономии, реализуемого на данном предприятии.

Сведем все полученные данные в таблицу 4.9.

Таблица 4.9 - Результаты факторного анализа прибыли ООО «СВК»
	Показатель
	Изменения, тыс. руб.

	а) Изменение отпускных цен на продукцию.
	-59525

	б) Изменение объема продукции
	-741568

	в) Изменения в структуре проданной продукции
	1828,7

	г) Изменение себестоимости продукции. 
	29324

	д) Изменения себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции. 
	32214,6

	е) Изменения цен на материалы и тарифы на услуги 
	2092,1

	ж) Изменения затрат на 1 руб. продукции
	-118369


Из таблицы 4.9 видим, что наибольшее негативное воздействие произвело сокращение объемов продаж продукции, что может говорить об ухудшении в работе системы сбыта.

4.3 Анализ прочих доходов и расходов

Выполнение плана прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности, не связанных с продажей продукции. Это прежде всего операционные и внереализационные доходы и расходы [35, c. 46]. 

К прочим операционным доходам относятся проценты к по­лучению по облигациям, депозитам, по государственным ценным бумагам, доходы от участия в других организациях, доходы от продажи основных средств и иных активов и т.п.

Прочие операционные расходы включают выплату процентов по облигациям, акциям, за предоставление организации в пользование денежных средств (кредитов, займов). Сюда относятся также расходы организации по содержанию законсервированных производственных мощностей и объектов, мобилизационных мощностей, расходы, связанные с аннулированием производственных заказов (договоров), прекращением производства, не давшего продукции, расходы, связанные с обслуживанием ценных бумаг (оплата консультационных и посреднических услуг, депозитарных услуг и т.п.). 

Внереализационные доходы и расходы - это безвозмездно полученные (переданные) активы; прибыль (убытки) прошлых лет, выявленные в отчетном году; курсовые разницы по операциям в иностранной валюте; полученные и выплаченные пени, штрафы и неустойки; убытки от списания безнадежной дебиторской задолженности, по которой истекли сроки исковой давности; убытки от стихийных бедствий и т.д.

В процессе анализа изучаются состав, динамика и факторы изменения суммы полученных убытков и прибыли ООО «СВК» по каждому конкретному случаю (таблица 4.10).
Из таблицы 4.10 видим, что в общей структуре прочих доходов и расходов, наибольший удельный вес занимает категория – проценты к уплате и прочие расходы, при этом за анализируемый период выросла сумму процентов к уплате почти вдвое (2015 г. относительно 2013 г.), а сумма прочих расходов в 2015 году, относительно 2014 года уменьшилась с 68096 тыс. руб. до 40050 тыс. руб. в 2015 году. 
Таким образом, можно сказать, что в 2015 году увеличение процентов к уплате повлияло на уменьшение до налогообложение прибыли организации.
Таблица 4.10 - Анализ динамики прочих доходов и расходов ООО «СВК» за 2013 - 2015 года

	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	Откл. 2014 от 2013 гг.
	2015 г.
	Откл. 2015 от 2013 гг.
	Откл. 2015 от 2014 гг.

	
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	тыс. руб.

	Проценты к получению, тыс. руб.
	4466
	-26,14
	3971
	-28,14
	-496
	6118
	-15,3
	1651
	2147

	Проценты к уплате, тыс. руб.
	-21530
	126,01
	-21683
	153,67
	-152
	-38927
	97,32
	-17396
	-17244

	Прочие доходы, тыс. руб.
	34723
	-203,22
	71699
	-508,16
	36976
	32861
	-82,16
	-1862
	-38838

	 в том числе: субсидии из бюджетов всех уровней
	16025
	-93,79
	28385
	-201,17
	12360
	13505
	-33,76
	-2520
	-14880

	 прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году
	292
	-1,71
	5118
	-36,27
	4826
	122
	-0,31
	-169
	-4996

	 прочие доходы
	18407
	-107,73
	38196
	-270,71
	19789
	19234
	-48,09
	827
	-18962

	Прочие расходы, тыс. руб.
	-34746
	203,35
	-68096
	482,63
	-33350
	-40050
	100,13
	-5304
	28046

	 в том числе: возмещение причиненных организацией убытков
	-4390
	25,69
	-3944
	27,96
	445
	-3294
	8,24
	1096
	650

	 штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров
	-344
	2,012
	-930
	6,59
	-586
	-577
	1,44
	-233
	353

	 расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями
	-6283
	36,77
	-16279
	115,38
	-9996
	-11740
	29,35
	-5456
	4540

	 прочие расходы
	-23729
	138,87
	-46943
	332,7
	-23214
	-24439
	61,1
	-710
	22504

	Итого:
	-17087
	100
	-14110
	100
	2977
	-39998
	100
	-22912
	-25889


4.4 Анализ показателей рентабельности

Один из важнейших показателей деятельности организации – это рентабельность - относительный показатель экономической эффективности. Рассмотрим показатели рентабельности деятельности ООО «СВК» в таблице 4.11.

Таблица 4.11 - Динамика показателей рентабельности деятельности ООО «СВК» за 2013 - 2015 гг.

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	Отклонение 2015 от 2013 г. (+/-)
	Отклонение 2015 от 2014 г. (+/-)

	1. Выручка от продажи, тыс. руб.
	649129
	929070
	869545
	220416
	-59525

	2. Полная себестоимость, тыс. руб.
	629923
	913206
	823890
	193967
	-89316

	3. Прибыль от продажи продукции, тыс. руб.
	19206
	15864
	45655
	26449
	29791

	4. Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	2119
	1754
	5657
	3538
	3902

	5. Средняя стоимость совокупных активов, тыс. руб.
	2028013
	2263615
	2374949
	346936
	111334

	6. Средняя стоимость мобильных активов, тыс. руб.
	1944062
	2109424
	2209411
	265349
	99988

	7. Средняя стоимость производственных средств, тыс. руб.
	71117
	69982
	69568
	-1549
	-415

	8. Средняя стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	15172
	15466
	17808
	2636
	2342

	9. Средняя стоимость перманентного капитала, тыс. руб.
	120026
	108680
	148840
	28814
	40160

	10. Рентабельность совокупных активов, %
	0,1
	0,08
	0,24
	0,14
	0,16

	11. Рентабельность мобильных средств, %
	0,11
	0,08
	0,26
	0,15
	0,18

	12. Рентабельность производственных средств, %
	2,98
	2,51
	8,13
	5,15
	5,62

	13. Рентабельность собственного капитала, %
	13,97
	11,34
	31,77
	17,8
	20,43

	14. Рентабельность перманентного капитала, %
	1,77
	1,61
	3,8
	2,03
	2,19

	15. Рентабельность продаж, %
	2,96
	1,71
	5,25
	2,29
	3,54

	16. Рентабельность проданной продукции, %
	3,05
	1,74
	5,54
	2,49
	3,8


Из таблицы 4.11 видим, что в 2015 году все показатели рентабельности имеют положительную тенденцию, это произошло вследствие увеличения прибыли организации (за счет снижения затрат на рубль продукции). 
Однако так же замечена тенденция снижения уровня выручки организации, что может говорит о падении спроса. При сохранении существующей системы управления, предприятие может потерять несколько крупных клиентов, и стать убыточным.

4.5 Резервы увеличения финансовых результатов деятельности              
организации

Основными источниками резервов увеличения суммы прибыли являются увеличение объема продажи продукции, снижение ее себестоимости, повышение качества товарной продукции, реализация ее на более выгодных рынках сбыта и т.д. На рисунке 4.1 представлены резервы увеличения суммы прибыли.


Рисунок 4.1 - Источники резервов увеличения прибыли от продажи
продукции

Рассмотрим применение каждого направления, применительно к нашему предприятию.

1. Увеличение объема продажи продукции. 

Это может быть достигнуто с помощью внедрения новой системы мотивации персонала организации, так как в ходе анализа основных экономических результатов деятельности организации в 2015 году было замечено снижение уровня производительности труда.

2. Повышение цен. Достаточно эффективный способ, но очень рискованный. Так как рынок сельскохозяйственной техники очень насыщен, и при повышении цен, покупатели могут не оценить повышение уровня цен и уйти к конкурентам.

3. Снижение себестоимости продукции, рассмотрим все пути:
Снижение материальных затрат: снижение норм расходов материалов, внедрение безотходных технологий, снижение уровня брака, усиление контроля за расходованием материалов, внедрение входного контроля качества материалов и т.п.; снижение затраты на оплату труда; механизация и автоматизация производства, использование прогрессивных технологий, улучшение организации труда, сокращение излишнего управленческого персонала, сокращение сверхурочных работ и простоев и т.п.; повышение загрузки оборудования, повышение коэффициента сменности, проведение инвентаризации и реализация излишнего оборудования.

Так как в 2015 году предприятие уже приняло ряд мер по снижению уровня как себестоимости, так и издержек обращения, что позволило увеличить уровень рентабельности, данный вариант мероприятия оставляем без рассмотрения.

Мероприятие по увеличению цен, как и было сказано ранее может попросту отпугнуть клиентов, и они уйдут к конкурентам.

Первое направление по увеличению объемов продаж, посредством внедрения новой системы стимулирования персонала, позволит не только достичь поставленной цели, но и приведет предприятие на новую ступень уровня развития, где руководство заботится не только о уровне прибыли, но в первую очередь о своих работниках. Для разработки мероприятия рассмотрим движение кадров в организации в таблице 4.12.

Таблица 4.12 - Данные о движении персонала ООО «СВК» в динамике за 2013 – 2015 годы

	Показатель
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	абс.изм 2014 к 2013 гг.
	абс.изм 2015 к 2014 гг.

	Среднесписочная численность персонала, чел.
	145
	155
	161
	10
	6

	Принято, чел.
	41
	20
	37
	-21
	17

	Уволено, чел.
	31
	14
	62
	-17
	48

	в том числе:
	
	
	
	
	

	уволенных по собственному желанию, чел.
	26
	9
	41
	-17
	32

	уволенных за нарушение трудовой дисциплины, чел.
	5
	5
	21
	0
	16

	показатель по принятию, %
	28,28
	12,90
	22,98
	-15,37
	10,08

	показатель по увольнению (текучесть кадров), %
	21,38
	9,03
	38,51
	-12,35
	29,48

	показатель постоянства кадров, %
	50,34
	78,06
	38,51
	27,72
	-39,56


Из таблицы 4.12 видно, что большинство сотрудников, уволенных за последние три года, ушли по собственному желанию и практически все они  специалисты отдела управления сбыта. Из приведенных данных видно, что показатель постоянства кадров снижается в 2015 году до 38,51 %. 

При этом так же можно проследить взаимосвязь выручки и постоянства кадров. При снижении текучести кадров в 2014 году до 9,03 %, что является достаточно низким показателем, предприятие смогло получить наибольшую прибыль за анализируемые три года. В 2015 году же видим сокращения уровня производительности, а так же видим увеличенную текучесть кадров, что привело к снижению их постоянства до 3851 %.

В дальнейшем, при развитии существующей тенденции, выручка организации может сократиться на столько, что компании может потерять конкурентоспособность на рынке города Ижевска.

Отсюда следует, что необходимо проводить мероприятия по снижению текучести кадров, уделив особое внимание основному персоналу организации, а именно специалистам по сбыту, которые приносят основную прибыль организации (продажа производимой продукции).

Согласно кадровой статистике, наибольшее количество увольнений приходится на первые три месяца работы сотрудника, и в основном они связаны с адаптационными проблемами – отсутствием помощи при вводе в должность, привыкании к новой работе, к внутреннему климату организации и так далее. Если в этот период у сотрудника формируется лояльность к компании, она, как правило, носит долговременный и устойчивый характер. Если же лояльность не возникает, то она, скорее всего, уже не появится никогда. В рассматриваемой компании, к сожалению, данная проблема является очень острой. Количество сотрудников, уволившихся в течение испытательного срока, составляет 39,34% от общего числа уволенных с работы, а в течение первого года работы – 47,54% (таблица 4.13 и рисунок 4.2). 
Таблица 4.13 - Соотношение уволенных и работающих среди сотрудников с разным стажем работы, в 2015 году

	Стаж работы
	Работающие, чел.
	Уволенные, чел.

	меньше 2-х мес.
	28
	19

	2 мес. - 6 мес.
	16
	9

	6 мес. - 1 год.
	13
	13

	1-2 года
	12
	0

	2-3 года
	18
	11

	3-4 года
	28
	8

	4-6 лет
	20
	0

	6-9 лет
	16
	2

	более 9 лет
	10
	0

	Итого
	161
	62
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Рисунок 4.2 - Соотношение уволенных и работающих среди сотрудников 

с разным стажем работы, в ООО «СВК»
Часто новый сотрудник приходит на предприятие, и с первого же дня сталкивается с затруднениями. Например, во многих случаях рабочее место было совершенно не подготовленным, при этом непосредственные руководители и коллеги не оказывали новичку никакого содействия. Безусловно, это крайне негативно влияет на нематериальную мотивацию, так как именно первое впечатление во многом определяет дальнейшее отношение к работе и восприятие сотрудником себя как члена единого коллектива. Новый работник может испытывать чувство отчуждения и занять негативную позицию по отношению к коллегам и организации в целом уже с первых дней работы. Опыт такого рода зачастую объясняет высокую текучесть персонала в течение испытательного срока.
Представляется, что компании экономически гораздо выгоднее внедрять меры по адаптации новых сотрудников, чем испытывать постоянную нехватку кадров вследствие повышенной текучести, а также расходовать время и средства на поиск, оценку и обучение новых работников. Система адаптации персонала является своего рода индикатором успешности работы по поиску, отбору и найму персонала – если она не отлажена надлежащим образом, все усилия по рекрутингу трудовых ресурсов будут сведены на нет последующими быстрыми увольнениями принятых сотрудников. 

В рамках исследования системы стимулирования в ООО «СВК» было проведено исследование мотивации труда работников с применением методов оценки уровня мотивации. В опросе участвовали - 1 руководитель, 25 специалистов, 10 производственных работников и 3 из обслуживающего персонала.

Оценка результатов проводится по следующей шкале: Высокая 0,7 – 1,0;  Средняя 0,4 – 0,7; Низкая 0,0 – 0,4.

Таблица 4.14 - Факторы влияющие на удовлетворенность работников занятостью

	   №
	Факторы
	Кол-во удовл. ответов
	Доля уд. ответов от общего числа работников
	Индекс удовлетв.
	Степень удовлетв.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	11    1
	Факторы ожидания

	1а
	Ожидаете ли вы, что ваша успешная работа приведет к желаемому результату
	23
	70%
	0,70
	Высокая

	1б
	Считаете ли вы, что полученные результаты приведут к ожидаемым вознаграждениям за этот результат
	19
	58%
	0,58
	Средняя

	1в
	Какую ценность представляет для вас получаемое вознаграждение
	26
	79%
	0,79
	Высокая

	2
	Факторы справедливости

	2а
	Известен ли вам размер вознаграждения ваших коллег, получаемого за работу, аналогичную той, которую выполняете вы
	14
	42%
	0,42
	Средняя

	2б
	Ваша реакция на предложения о более высокой оплате труда за аналогичную работу в другой организации
	8
	24%
	0,24
	Низкая

	2в
	Как вы оцениваете отношение к себе как к работнику со стороны руководства по получаемому вознаграждению
	10
	30%
	0,30
	Низкая

	2г
	Какова ваша комплексная оценка получаемого вознаграждения
	15
	45%
	0,45
	Средняя

	3
	Факторы модели Портера–Лоулера

	3а
	Считаете ли вы, что затраченные вами усилия на выполнение работы высокие
	16
	48%
	0,48
	Средняя


продолжение таблицы 4.14.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	3б
	Считаете ли вы себя способным работником
	30
	91%
	0,91
	Высокая

	3в
	Как вы оцениваете свою роль в процессе коллективного труда на вашем предприятии
	28
	85%
	0,85
	Высокая

	3г
	Уверены ли вы в том, что получаемое вами вознаграждение справедливо по отношению к результатам вашего труда
	7
	21%
	0,21
	Низкая


По данным проведенного исследования определена степень удовлетворенности процессом и результатом. По результатам опроса высокой степени удовлетворенности соответствуют 4 параметра; средней – 4 и низкой – 3. Однако следует учитывать, что один параметр из среднего интервала близок к нижней границе по значению оценочной шкалы, и, следовательно, может быть отнесен к низкой степени удовлетворенности. В системе мотивации персонала заработная плата в полной мере не выполняет своей стимулирующей функции. Таким образом, система материального стимулирования на рассматриваемом предприятии, расценивается как неудовлетворительная. 

В ходе анализа результатов таблицы можно увидеть, что на первых местах для сотрудников стоят материальное стимулирование, хорошие условия труда и возможность карьерного роста. Это связано с тем, что руководство не уделяет должного внимания этим вопросам. Заработная плата не достаточно высокая, а условиям труда и карьерному росту уделяется очень мало внимания.
Но если просто увеличить заработную плату это может так же не подействовать, или подействовать, но на очень короткий период времени, так как человеку «всегда мало». Необходимо не просто материальные блага, а еще и стимул.

Проведем анализ производственной деятельности основного персонала организации – менеджеров по продажам, из расчета, что они приносят 85 % от всей выручки, в таблице 4.15.

Таблица 4.15 - Анализ производственной деятельности менеджеров по продажам ООО «СВК» за 2015 год

	Кол-во менеджеров, чел
	Среднее кол-во договоров, шт.
	З/п, тыс. руб.
	Материальное стимул-ие, тыс. руб.
	Размер принесенной выручки, тыс. руб.
	Выручки на 1 чел., тыс. руб.
	Доля, на 1 чел, %

	2
	2736
	17,52
	3,24
	159567,6
	79783,8
	10,79
	63,12

	13
	3492
	14,64
	3,42
	270502,8
	20807,9
	2,82
	16,46

	14
	1854
	13,32
	1,92
	269900,4
	19278,6
	2,61
	15,25

	6
	1350
	12,48
	2,16
	39142,8
	6523,8
	0,88
	5,16

	Итого: 35
	9432
	
	
	739113,6
	126394,1
	17,10
	100


По данным таблицы 4.15, видно, что наибольшая проведенная премия на одного человека у двух ведущих менеджеров, при этом данные менеджеры проработали в организации более 2-х лет, при этом количество обслуживающих договоров на втором месте и в среднем составляет  2736 шт. 

Уход производительных сотрудников (менеджеров по продажам) может привести к очень резким изменениям в финансовой деятельности организации. 

Так же большая текучесть кадров приводит и к увеличению затрат на увольнение и прием сотрудников, которые в свою очередь уменьшают прибыль организации.

Для того чтобы выяснить, какие же факторы наиболее стимулируют работников к трудовой деятельности был проведен опрос. В этом опросе для 53 работников ООО «СВК» была предоставлена возможность выбора 3 факторов, лично значимых для него в данный момент времени:

· возможность карьерного роста;

· гибкий рабочий график;

· материальная мотивация сотрудников;

· хорошая атмосфера в коллективе;

· стабильность организации;

· уважение со стороны руководства;

· условия труда.
Таблица 4.16 - Результаты опроса работников ООО «СВК» о влиянии факторов на мотивацию  к трудовой деятельности

	№
	Наименование мотива
	Количество, чел.
	%

	1
	Материальная мотивация сотрудников
	22
	41,5

	2
	Условия труда
	8
	15,1

	3
	Благоприятная атмосфера в коллективе
	3
	5,7

	4
	Возможность карьерного роста
	9
	17,0

	5
	Стабильность организации
	2
	3,8

	6
	Уважение со стороны руководства
	4
	7,5

	7
	Гибкий рабочий график
	5
	9,4

	Итого:
	53
	100


Большинство опрошенных выбравших «материальную мотивацию сотрудников», «возможность карьерного роста» и «условия труда» - это основные рабочие (производственные) и работники (специалисты) отдела сбыта (менеджеры по продажам). Сотрудники более высокой должности, такие как бухгалтер выбирают «уважение со стороны руководства», «гибкий график» и только потом «материальную мотивацию сотрудников». 

В результате проведенного опроса, выяснилось, что на разных уровнях управления, важными являются разные факторы мотивации. Отсюда следует, что для каждого уровня управления нужен свой подход. 

В нашем случае необходимо произвести мотивацию сотрудников отдела сбыта - менеджеров по продажам. Предлагается открыть сберегательные фонды для «передовых» работников. 

Человек по истечении года получал значительный бонус на сберегательную карту. Но работник может его снять со счета целиком только через пять лет работы в фирме. А пока он может снимать только проценты в конце года. По договоренности с компанией работник получает весь бонус, только если он уходит по состоянию здоровья. Если же уход работника по собственному желанию – деньги теряются. Знание о деньгах на счете «передовых» работников прочно держит на месте, так же стимулирует других работников на повышение эффективности труда.
Данное мероприятие следует нацелить на основной персонал – менеджеров по продажам. В 2015 году их численность составляла 30 человек. Из них наиболее «передовыми» было 2 менеджера, каждый их которых приносит по 10 % от выручки.

Предлагается формирование сберегательного фонда посредством начисления суммы по формированию отчетного листа в конце каждого месяца  по 20 тыс. руб., то есть 20*12 = 240 тыс. руб. в год. 

Для организации мероприятия необходимо открытие вклада, дополнительных затрат по обслуживанию нет. Средняя процентная ставка по г. Ижевску на данный момент 8 %. Рассмотрим затраты в таблице 4.17.

Таблица 4.17 - Затраты на организацию мероприятия
	Показатель
	За месяц, тыс. руб.
	За год, тыс. руб.
	За 5 лет, тыс. руб.

	На одного «передового» работника
	20
	240
	1200

	На 3 работников
	60
	720
	3600


Три менеджера по продажам – это почти 10% от общего числа менеджеров, работающих в ООО «СВК». Два из них уже являются наиболее успешными, следовательно, один из 33 оставшихся сотрудников будет стремиться стать лучшим сотрудником, при этом увеличивать свои показатели работы будут 33 менеджеров, а двое успешных сохранить лидирующие позиции. От такого мероприятия в организации создастся атмосфера состязательности. 

Заработная плата у данной категории менеджеров составляет в среднем 20,76 тыс. руб., при этом материальное стимулирование не самое высокое, поскольку материальное стимулирование рассчитывается по количеству проведенных договоров.

Каждый из 13 сотрудников, реализующих продукцию в среднем на 20807,9 тыс. руб. будет стремиться улучшить свои показатели до уровня коммуникабельных сотрудников в 79783,8 тыс. руб. в год, и так по каждой группе.

Рассмотрим прогноз показателей по выручке, в таблице 4.18.

Таблица 4.18 - Анализ производственной деятельности менеджеров по продажам ООО «СВК» на плановый год

	№
	Группы
	Количество 

менеджеров
	Средняя сумма выручки на одного чел., тыс. руб.
	Сумма выручки по группе, тыс. руб.

	1
	2
	3
	4
	5=4*3

	1
	2
	2
	79783,8
	159567,6

	2
	13
	1
	79783,8
	79784

	
	
	12
	20807,9
	249695

	
	
	итого по группе
	 
	329479

	3
	14
	1
	20807,9
	20808

	
	
	13
	19278,6
	250622

	
	
	итого по группе
	 
	271430

	4
	6
	1
	19278,6
	19279

	
	
	5
	6523,8
	32619

	
	
	итого по группе
	 
	51898

	
	35
	35
	 
	812374


По данным таблицы 4.18, видно, что при сохранении ведущих позиций двумя менеджерами остальные 33 будут стремиться улучшить свои показатели, но лишь у 1 из группы достигнут реальных показателей, при этом в среднем показатели суммы принесенной выручки будут стремиться к показателям двух лидеров, и так по последующему результату в группе. Таким образом, объективно оценивая возможности каждого сотрудника предприятие получит увеличение суммы выручки на 73260 тыс. руб., что на 9,91 % больше предыдущего года.
Рассмотрим изменение основных экономических показателей, при внедрении данного мероприятия, в таблице 4.19.

Таблица 4.19 - Изменение основных экономических результатов деятельности ООО «СВК» при внедрении мероприятия

	Показатель
	2015 г.
	При продажи мероприятий
	Абс. изменение
	Темпы прироста, %

	Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	869545
	942805
	73260
	8,43

	Себестоимость проданной продукции (работ,  услуг), тыс. руб.
	715218
	775476
	60258
	8,43

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	154327
	167329
	13002
	8,43

	Прибыль (убыток) от продажи (+,-), тыс. руб.
	45655
	57937
	12282
	26,90

	Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-)  тыс. руб.
	5657
	17939
	12282
	217,12

	Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	3629
	13455
	9826
	270,78


Из таблицы 4.19 видим, что при внедрении мероприятий, предприятие может получить прирост выручки на 8,43 %. При небольших затратах на данное мероприятие, сумма прибыли от продаж вырастит на 26,9 % или на 12282 тыс. руб., а чистая прибыль на 270,78 % или на 9826 тыс. руб. (при существующей тенденции по налогообложению).

Рассмотрим изменение показателей рентабельности, в таблице 4.20.

Таблица 4.20 - Изменение показателей рентабельности при внедрении предложенных мероприятий

	Показатель
	2015 г.
	После продажи мероприятий
	Абс. изм.

	1
	2
	3
	4

	Денежная выручка от продажи продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	869545
	942805
	73260

	Полная себестоимость проданной продукции, тыс. руб.
	823890
	884868
	60978

	Прибыль от продажи продукции, тыс. руб.
	45655
	57937
	12282

	Балансовая прибыль, тыс. руб.
	5657
	17939
	12282

	Средняя стоимость совокупных активов, тыс. руб.
	1979124
	2039086
	59962

	Средняя стоимость мобильных активов, тыс. руб.
	2209411
	2282671
	73260


продолжение таблицы 4.20

	1
	2
	3
	4

	Средняя стоимость производственных средств, тыс. руб.
	69568
	69569
	0

	Средняя стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	17808
	91068
	73260

	Средняя стоимость перманентного капитала, тыс. руб.
	148841
	222101
	73260

	Рентабельность совокупных активов, %
	0,29
	0,88
	0,59

	Рентабельность мобильных средств, %
	0,26
	0,79
	0,53

	Рентабельность производственных средств, %
	8,13
	25,79
	17,66

	Уровень рентабельности проданной продукции (основной деятельности), %
	
	
	

	- продаж
	5,25
	6,15
	0,89

	- до налогообложения
	0,65
	1,90
	1,25

	- чистой прибыли
	0,42
	1,43
	1,01


Из таблицы 4.20 видим, что все показатели рентабельности при внедрении предложенных мероприятий выросли, что еще раз доказывает необходимость проведения данных мероприятий.
Выводы и предложения

Результатом проведенного исследования выпускной квалификационной работы по выбранной теме является обоснование общих выводов и рекомендаций в области учета и анализа финансовых результатов деятельности организации, на примере ООО «СВК». 

В первой главе исследования рассмотрены теоретические основы учета и анализа финансовых результатов деятельности организации, в ходе которого можно выделить, что в условиях существующей экономики, основным источником пополнения средств организации, и основной целью его деятельности является получение прибыли. Прибыль организации как конечный финансовый результат является важнейшим показателем эффективности его деятельности.

Во второй главе подробно рассмотрена организационно-экономическая и правовая деятельность ООО «СВК». Проанализировав основные экономические результаты деятельности можно сказать: выручка организации в 2014 г. превысила 900 млн. руб. В 2014 году рост, как себестоимости, так и управленческих расходов опередил рост продаж, что привело к недополучению прибыли организации. Рост себестоимости составил в 2014 году 47,87 %, по отношению к 2013 году. Рост управленческих расходов связан с единовременными затратами на запуск производственных проектов. В результате рассмотренных негативных факторов, об увеличении затрат на 1 рубль, прибыль от продаж в 2014 году сократилась на 17,4 %, по отношению к 2013 году. В 2015 году предприятие предприняло меры по снижению уровня издержкоемкости, и не смотря на снижение объемов продаж смогло увеличить прибыль от продаж на 187,79 %, что хорошо характеризует деятельность организации. В 2015 году из-за увеличения прочих доходов, темпы прироста прибыли до налогообложения выросли до 222,44 %, а из-за уменьшения налогообложения, чистая прибыль увеличилась на 297,37 % по сравнению с 2014 годом. Среднесписочная численность работников в 2015 году по сравнению с 2013 годом увеличилась на 16 человек, а по сравнению с 2014 годом выросла на 6 человек. Так же видно, что несмотря на увеличения средней заработной платы производительность труда персонала в 2015 году сократилась на 593 тыс. руб. на чел. (по отношению к 2014 г.), что является значительным снижением. Несмотря на негативное изменение структуры баланса организации, можно оправдать их запуском «ступени развития организации», что в дальнейшем должно принести дополнительную как выручку, так и прибыль.

В 2014 году по общим показателям происходит негативная тенденция по сокращению чистой прибыли, из-за увеличения затрат на 1 рубль, в 2015 году данная тенденция прекращается. Показатели ликвидности не соответствуют нормативам, из-за увеличенных краткосрочных обязательств.  В 2014 году из-за высокой концентрации заемных средств предприятие является финансово-зависимым и инвестиционно не привлекательным. Вследствие данной тенденции происходит увеличение финансового рычага. В 2015 году доля заемных средств уменьшается до 63 %. Длительность оборота дебиторской задолженности за анализируемый период выросла более чем в 2 раза, в целом на 202,61 тыс. руб., что говорит о плохо проработанной деятельности организации в области договорных отношений с покупателями. Длительность оборота активов хоть и сокращается, но составляет в совокупности более трех лет, что является очень большой продолжительностью. Длительность оборота кредиторской задолженности сокращается, с 232,1 дней в 2013 году, до 198,85 дней в 2015 году. Увеличение операционного и финансового циклов в динамике рассматривается как отрицательная тенденция, из-за замедления оборачиваемости дебиторской задолженности. 
Изучив в третьей главе учет финансовых результатов деятельности организации следует выделить: учет финансовых результатов осуществляется на базе действующих нормативных и правовых актов; используются типовые формы документов учета финансовых результатов; для учета финансовых результатов используются счета: счет 90 «Продажи»; счет 91 «Прочие доходы и расходы»; счет 99 «Прибыли и убытки»; конечный финансовый результат ООО «СВК» складывается под влиянием: а) финансового результата, полученного от продажи продукции, товаров, работ, услуг, а также от хозяйственных операций, составляющих предмет деятельности организации (сдача в платную аренду основных средств, передача в пользование объектов интеллектуальной собственности и вложение средств в уставные капиталы других организаций); б) финансового результата от продажи основных средств, нематериальных активов, материалов и другого имущества (части операционных доходов и расходов); в) прочих доходов и расходов (за вычетом результатов от продажи имущества). Следует отметить, что в ООО «СВК» действует достаточно эффективная система внутреннего контроля за полнотой, правильностью и своевременностью отражения финансовых результатов в учете. Кроме того, эффективность контрольных мероприятий в организации определяется автоматической обработкой данных.
В качестве рекомендаций по повышению эффективности учета финансовых результатов деятельности ООО «СВК» стоит выделить:

· для оправданного формирования отложенных налогов, при временных разницах доходов и расходов, при проведении сделки и не выполнении всех условий признания выручки в целях бухгалтерского учета, стоит установить обязательное условие предоплаты в размере данной суммы отложенного налога. В этом случае, предприятие себя обезопашивает от возможных ошибок в будущем (под временными разницами понимаются доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) в одном отчетном периоде, а налоговую базу по налогу на прибыль - в другом или в других отчетных периодах);

· установить более производительную и быструю версию автоматизации 1С:Бухгалтерия 8. Переход на «1С: Бухгалтерию 8» из программы «1С:Бухгалтерия 7.7» можно осуществить в конце любого месяца – для этого реализована возможность автоматического переноса остатков и оборотов за истекший период года. Подробное руководство по переходу входит в комплект поставки. Новая версия имеет ряд преимуществ: 1) современный эргономичный интерфейс делает работу бухгалтера максимально удобной и комфортной; 2)  высокая автоматизация трудоемких расчетов облегчает повседневную работу бухгалтера, позволяет избежать ошибок и сэкономить время; 3) применяется отдельный план счетов налогового учета, структура и организация которого приближены к бухгалтерскому. Таким образом, упрощена сопоставимость данных налогового и бухгалтерского учета, что важно для обеспечения требований ПБУ 18/02 «Расчет по налогу на прибыль»; 4) ведется партионный учет, оценка МПЗ осуществляется по фактической стоимости. Внедрение автоматизации учета финансовых результатов через установку программы «1С:Бухгалтерия 8» позволит сократить время обработки данных при формировании информации о продажи строительных материалов, понесенных затрат и операций по прочим видам деятельности нескольким методам, данная программа в отличии от имеющей предыдущей версии 7.7. поддерживается более широким количеством бизнес процессов, сокращает время на учет заработной платы работников, имеет более гибкое управление учетным процессом.

В четвертой главе выпускной квалификационной работы проведен анализ финансовых результатов деятельности ООО «СВК», в результате которого было рекомендовано провести мероприятия по увеличению продаж, посредством стимулирования труда рабочих. В последствии анализа производительности труда основного персонала - менеджеров по продажам, было предложено использовать условно-нематриальное стимулирование, а именно открытие сберегательных фондов для «передовых» работников. Для «духа состязательности» такие фонды открываются лишь на троих передовых работников. При внедрении мероприятий, предприятие может получить прирост выручки на 8,43 %. При небольших затратах на данное мероприятие, сумма прибыли от продаж вырастит на 26,9 % или на 12282 тыс. руб., а чистая прибыль на 270,78 % или на 9826 тыс. руб. (при существующей тенденции по налогообложению). Все показатели рентабельности так же вырастут, что еще раз доказывает эффективность предлагаемых мероприятий.

Сбалансированное сочетание всех предложенных мероприятий как по совершенствованию учета и увеличению финансовых результатов, может привести организации к существенному повышению прибыли и рентабельности.
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ПРИЛОЖЕНИЕ Б

Сводный бухгалтерский баланс ООО «СВК» за 2013 - 2015 гг., тыс. руб.
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	1
	2
	3
	4

	АКТИВ
	 
	 
	 

	I ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Основные средства
	71117
	68848
	70288

	Доходные вложения в мат. ценности
	9697
	153574
	26110

	Отложенные налоговые активы
	250
	250
	250

	Прочие внеоборотные активы
	2887
	1763
	9995

	Итого по разделу I
	83951
	224434
	106642

	II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Запасы
	813322
	950812
	9067196

	материалы
	14466
	72566
	30552

	товары
	193507
	164688
	222654

	готовая продукция
	4582
	35029
	16933

	расходы будущих периодов
	593694
	674900
	628228

	НДС по приобретенным ценностям
	116532
	152486
	110702

	Дебиторская задолженность
	957337
	1067892
	1015415

	Дебиторская задолженность долгосрочная
	727464
	833476
	761149

	Дебиторская задолженность, менее 12 месяцев
	229873
	234416
	254266

	Финансовые вложения
	26936
	69635
	80466

	Денежные средства
	1432
	2404
	2503

	Прочие оборотные активы
	28504
	31555
	27755

	Итого по разделу II
	1944062
	2274784
	2144038

	БАЛАНС
	2028013
	2499217
	2250679

	ПАССИВ
	 
	 
	 

	III КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставной капитал
	154
	154
	154

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	 
	 
	0

	Переоценка внеоборотных активов
	21082
	21082
	21082

	Резервный капитал
	23
	23
	23

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	-6086
	-5498
	-1402

	Итого по разделу III
	15172
	15760
	19856

	IV ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Заемные средства
	104855
	81575
	180490

	Отложенные налоговые обязательства
	917
	919
	918

	Прочие обязательства
	742096
	971058
	593120

	Итого по разделу IV
	847867
	1053552
	89152

	V КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Заемные средства
	76326
	210244
	161765


Продолжение приложения Б

	1
	2
	3
	4

	Кредиторская задолженность
	350652
	379333
	410804

	Расчеты с поставщиками и подрядчиками
	205937
	187492
	247768

	Расчеты с персоналом по оплате труда
	2113
	2203
	1403

	Доходы будущих периодов
	727127
	833137
	760811

	Прочие обязательства
	10870
	7192
	4291

	Итого по разделу V
	1164974
	1429906
	1337671

	БАЛАНС
	2028013
	2499217
	2250679


ПРИЛОЖЕНИЕ В

Сводный отчет о финансовых результатах деятельности ООО «СВК»
за 2013 - 2015 гг., тыс. руб.
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	Выручка от продажи товаров, услуг
	649129
	929070
	869545

	Себестоимость 
	543886
	804263
	715218

	Валовая прибыль
	105244
	124807
	154327

	Коммерческие расходы
	42957,6
	60656
	66038

	Управленческие расходы
	43080
	48287
	42634

	Прибыль от продаж
	19206
	15864
	45655

	Проценты к получению
	4466
	3971
	6118

	Проценты к уплате
	21530
	21683
	38927

	Прочие доходы
	34723
	71699
	32861

	Прочие расходы
	34746
	68096
	40050

	Прибыль до налогообложения
	2119
	1754
	5657

	Текущий налог на прибыль
	1618
	529
	1132

	Прочее
	109
	312
	896

	Чистая прибыль
	392
	913
	3629


 
	Показатели
	На конец года
	Темпы 
прироста 2014 от 2013
	Темпы 
прироста 2015 от 2014

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	
	

	
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	тыс. руб.
	уд. вес, %
	%
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	АКТИВ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	I ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Основные средства
	71117
	3,51
	68848
	2,75
	70288
	3,12
	-3,19
	2,09

	Доходные вложения в мат. ценности
	9697
	0,48
	153574
	6,14
	26110
	1,16
	1483,69
	-83,00

	Отложенные налоговые активы
	250
	0,01
	250
	0,01
	250
	0,01
	0,00
	0,00

	Прочие внеоборотные активы
	2887
	0,14
	1763
	0,07
	9995
	0,44
	-38,94
	466,98

	Итого по разделу I
	83951
	4,14
	224434
	8,98
	106642
	4,74
	167,34
	-52,48

	II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Запасы
	813322
	40,1
	950812
	38,04
	9067196
	402,86
	16,90
	853,63

	материалы
	14466
	0,71
	72566
	2,9
	30552
	1,36
	401,63
	-57,90

	товары
	193507
	9,54
	164688
	6,59
	222654
	9,89
	-14,89
	35,20

	готовая продукция
	4582
	0,23
	35029
	1,4
	16933
	0,75
	664,56
	-51,66

	расходы будущих периодов
	593694
	29,27
	674900
	27
	628228
	27,91
	13,68
	-6,92

	НДС по приобретенным ценностям
	116532
	5,75
	152486
	6,1
	110702
	4,92
	30,85
	-27,40

	Дебиторская задолженность
	957337
	47,21
	1067892
	42,73
	1015415
	45,12
	11,55
	-4,91

	Дебиторская задолженность долгосрочная
	727464
	35,87
	833476
	33,35
	761149
	33,82
	14,57
	-8,68

	Дебиторская задолженность, менее 12 месяцев
	229873
	11,33
	234416
	9,38
	254266
	11,3
	1,98
	8,47

	Финансовые вложения
	26936
	1,33
	69635
	2,79
	80466
	3,58
	158,52
	15,55

	Денежные средства
	1432
	0,07
	2404
	0,1
	2503
	0,11
	67,90
	4,14

	Прочие оборотные активы
	28504
	1,41
	31555
	1,26
	27755
	1,23
	10,71
	-12,04

	Итого по разделу II
	1944062
	95,86
	2274784
	91,02
	2144038
	95,26
	17,01
	-5,75

	БАЛАНС
	2028013
	100
	2499217
	100
	2250679
	100
	23,23
	-9,94



	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	ПАССИВ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	III КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Уставной капитал
	154
	0,01
	154
	0,01
	154
	0,01
	0
	0

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	 
	0
	 
	0
	0
	0
	 
	 

	Переоценка внеоборотных активов
	21082
	1,04
	21082
	0,84
	21082
	0,94
	0
	0

	Резервный капитал
	23
	0
	23
	0
	23
	0
	0
	0

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	-6086
	-0,3
	-5498
	-0,22
	-1402
	-0,06
	-9,66
	-74,51

	Итого по разделу III
	15172
	0,75
	15760
	0,63
	19856
	0,88
	3,88
	26

	IV ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Заемные средства
	104855
	5,17
	81575
	3,26
	180490
	8,02
	-22,20
	121,26

	Отложенные налоговые обязательства
	917
	0,05
	919
	0,04
	918
	0,04
	0,26
	-0,13

	Прочие обязательства
	742096
	36,59
	971058
	38,85
	593120
	31,62
	30,85
	-38,92

	Итого по разделу IV
	847867
	41,81
	1053552
	42,16
	89152
	43,96
	24,26
	-91,54

	V КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Заемные средства
	76326
	3,76
	210244
	8,41
	161765
	7,19
	175,45
	-23,06

	Кредиторская задолженность
	350652
	17,29
	379333
	15,18
	410804
	18,25
	8,18
	8,30

	Расчеты с поставщиками и подрядчиками
	205937
	10,15
	187492
	7,5
	247768
	11,01
	-8,96
	32,15

	Расчеты с персоналом по оплате труда
	2113
	0,1
	2203
	0,09
	1403
	0,06
	4,26
	-36,33

	Доходы будущих периодов
	727127
	35,85
	833137
	33,34
	760811
	33,8
	14,58
	-8,68

	Прочие обязательства
	10870
	0,54
	7192
	0,29
	4291
	0,19
	-33,84
	-40,33

	Итого по разделу V
	1164974
	57,44
	1429906
	57,21
	1337671
	59,43
	22,74
	-6,45

	БАЛАНС
	2028013
	100
	2499217
	100
	2250679
	100
	23,23
	-9,94


Предприятие





Цехи





Основные





Вспомогательные





Обслуживающие хозяйства





Цех распила





Линия монтажа





Швейный цех





Сборочный цех





Цех подготовки материалов





Склад





Погрузочно-разгрузочный участок





Транспортный цех





Энергетик





Технолог





Отдел АСУП





Лаборатория





Творческая группа и конструкторы








Склад





Цех подготовки материалов





Цех распила (Циркулярный, сверлильный и раскроенный станок)








Линия монтажа





Швейный цех





Сборка готового изделия





Склад (готовая продукция)





Администрация организации





Производство





Отдел снабжения





Отдел сбыта





Резервы увеличения суммы прибыли





Реализация в более оптимальные сроки





Поиск более выгодных рынков сбыта





Повышение качества товарной продукции





3. Снижение себестоимости продукции





2. Повышение цен





1. Увеличение объема продажи продукции





ПРИЛОЖЕНИЕ А 


Организационная структура управления ООО «СВК»





Генеральный   директор





Общее собрание общества





Юридический отдел





Заместитель директора по кадрам





Заместитель директора по  производству





Заместитель директора по финансам





Коммерческий директор





Заместитель директора по развитию





Цех 1





Бухгалтерия





Отдел  маркетинга





Энергетик








Цех 2





Отдел кадров





Отдел охраны труда





Финансовый  отдел





Отдел   мат./ тех. снабжения





Технолог





Цех 3





Отдел АСУП





Цех 4





Экономический  отдел





Отдел сбыта





Лаборатория





Цех 5





Погрузочно-разгрузочный  участок





Цех 6





Цех 7





Транспортный  цех





Творческая группа и конструкторы





ПРИЛОЖЕНИЕ Г


Вертикальный и горизонтальный анализ бухгалтерского баланса ООО «СВК» за 2013 – 2015 года





ПРОДОЛЖЕНИЕ ПРИЛОЖЕНИЕ Г
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