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ВВЕДЕНИЕ
Актуальность темы исследования. Финансовая устойчивость организации в конкурентной среде и в  современных условиях  достигается посредством повышения эффективности производства на основе экономного использования, всех видов ресурсов, снижения затрат, выявления имеющихся резервов повышения производства продукции, работ, услуг и увеличения прибыли. Критерием эффективности деятельности организации служит прибыль и является основным внутренним источником формирования его финансовых результатов.
 	Экономически обоснованное определение размера прибыли имеет большое значение для организации, позволяет правильно оценить его                         финансовые ресурсы, размер платежей в бюджет, возможности расширенного воспроизводства и материального стимулирования работников. Реализация данной цели возможна только в том случае, если субъект хозяйствования производит продукцию, работы, услуги, которые по своим потребительским свойствам соответствуют потребностям общества. Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует организация, тем устойчивее её финансовое состояние, но организации необходимо не только получить прибыль, но и суметь оптимизировать налоги в условиях жесткой налоговой системы Российской Федерации, одним из которых является налог на прибыль, занимающий большую часть в общей сумме налогов уплачиваемых организацией.    
	  Основные результаты исследования , выносимые на защиту:
-теоретические положения, определяющие сущность учета и анализа финансовых результатов;
-экономическая и правовая характеристика изучаемой организации, характеристика её системы бухгалтерского учёта и внутреннего контроля;
-предложения и рекомендации по совершенствованию бухгалтерского учета и анализа финансовых результатов  деятельности в исследуемой организации
Цели и задачи исследования. В данной выпускной квалификационной работе, целью является критическое рассмотрение  учёта и анализа финансовых результатов, выработка  рекомендаций по совершенствованию учёта финансовых результатов и выявление резервов увеличения прибыли деятельности  Кизнерского ПО-Общепит.
 Поставлены следующие задачи:
-  изучение теоретических основ учета и анализа финансовых результатов;
-  изучение экономической характеристики рассматриваемой организации;
- исследование организации учёта финансовых результатов, определение правильности их отражения и разработка рекомендаций по совершенствованию учёта;
- проведение анализа финансовых результатов деятельности организации и выявление резервов увеличения суммы прибыли и уровня рентабельности;
-формулировка выводов и предложений по совершенствованию учёта и анализа финансовых результатов.
Объектом исследования является Кизнерское ПО-Общепит Кизнерского района. Предметом исследования – учёт и анализ финансовых результатов деятельности организации. Теоретической и методической основой работы послужили нормативно-законодательные акты РФ по бухгалтерскому учету, труды отечественных и зарубежных авторов по вопросам формирования финансовых результатов организации, учебная и учебно-методическая литератур, данные отчетности конкретной организации.
Основные методы исследования при написании работы: статистический метод, балансовый метод, графический, экспериментальный метод, метод наблюдения. В качестве информационной базы служат:  Устав Кизнерского ПО-Общепит; рабочий план счетов организации; данные синтетического и аналитического бухгалтерского учёта по счетам 90, 91, 99; форма №1 «Бухгалтерский баланс»; форма №2 «Отчет о прибылях и убытках»; форма №3 «Отчет об изменениях капитала».

1   ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УЧЁТА И АНАЛИЗА ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ
1.1  Теоретические основы учёта финансовых результатов
		Финансовый результат (прибыль или убыток) является самым главным показателем хозяйственной деятельности организации за отчетный период.
Согласно Положения по бухгалтерскому учёту «Бухгалтерская отчетность организации» ПБУ 4/99, утвержденным приказом Минфина России от 6 июля 1999г. № 43н [7], формирование полной и достоверной информации о хозяйственных процессах и финансовых результатах деятельности организации определяется как одна из главных задач бухгалтерского учёта. Обобщающим показателем, характеризующим хозяйственно-финансовую деятельность любой организации, является балансовая прибыль (убыток).    
 Прибыль (убыток) представляет собой состав всех результатов от обычных видов деятельности, прочих доходов и расходов и чрезвычайных доходов и расходов. Достаточно популярным определением прибыли является выражение Джон Кейнса: «капитал приносит в течение периода своего существования выгоду сверх своей стоимости. Эта выгода и есть прибыль. Величина, характеризующая снижение выгоды, благосостояния собственников является убытком. Таким образом, отрицательная прибыль является своего рода штрафом за бизнес, за неудачное проявление своей предпринимательской инициативы».
Завершающим циклом деятельности предприятия, связанный с производством и реализацией продукции (выполненных работ, оказанных услуг) является финансовый результат, и он одновременно выступает необходимым условием следующего витка его деятельности.
Разность между доходами и расходами с точки зрения бухгалтерского учёта -  это и есть финансовый результат деятельности организации. Этот показатель важнейший в деятельности предприятия и характеризует уровень его успеха или неуспеха. Финансовый результат деятельности организации является предметом исследования многих авторов. Их понимание сущности этого понятия далеко неоднозначно.
Камышанов П.И. [26, с 362] считает, что конечный финансовый результат деятельности предприятия выражается в показателе прибыли и убытка». Вещунова Н.Л. [18, с. 478] пишет: «что конечный экономический итог хозяйственной деятельности организации, выражается в форме прибылей или убытков  и определяется как разница между доходами и расходами организации». 
Бычкова С.М. [17, с.361] считает: «что прибыль – важнейший финансовый показатель, определяющий способность организации обеспечивать необходимое для её нормального развития превышение доходов над расходами. Как экономическая категория, именно прибыль отражает финансовый результат предпринимательской деятельности организации, выражающийся в целом, в свою очередь, в изменении величины собственного капитала организации за отчетный период».
По мнению Ковалева В.В, [27, с.268] прибыль является основным показателем в системе целей организаций, которая представляет собой весьма сложную экономическую  категорию, и потому возможны различные ее определения.
По значению разделяют бухгалтерскую и экономическую  прибыль. 
Бухгалтерской прибылью – считают разность между совокупным доходом и бухгалтерскими (явными) издержками.
Экономической прибылью –  считают разность между совокупным доходом и экономическими издержками. 
  Выделяют два основных отличия между экономическими и бухгалтерскими подходами. Первое заключается в том, что в отличие от экономического в бухгалтерском подходе четко собираются элементы прибыли, т. е. виды доходов и расходов, и ведется обособленный их учет.  Существует объективная информационная база для расчета конечного финансового результата.
Второе отличие заключается в неодинаковой трактовке так называемых реализованных и нереализованных доходов. В экономическом подходе не делается различия между реализованным и нереализованным доходами; напротив, бухгалтерский подход, руководствуясь принципом осторожности (консерватизма), согласно которому «расходы всегда очевидны, а доходы всегда сомнительны» или «лучше раньше признать расходы, чем позже, и лучше позже признать доходы, чем раньше», не спешит признавать нереализованный доход, точнее, этот доход будет признан как прибыль лишь после его реализации.
По мнению Грузинова В.П., [22, с.236] прибыль – это денежное выражение основной части денежных накоплений, создаваемые организацией любой формы собственности. Как экономическая категория, она характеризует финансовый результат предпринимательской деятельности и является показателем, который наиболее полно отражает эффективность производства, объём и качество производственной продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого  расчета, интенсификацию производства при любой форме собственности.
По мнению  Савицкой Г.В., [41, с. 257] прибыль (доход)– один из основных финансовых показателей плана и оценки хозяйственной деятельности организаций. За счет прибыли осуществляется финансирование мероприятий по их научно – техническому и социально – экономическому развитию, увеличение фонда оплаты труда их работников. Прибыль является не только источником обеспечения внутрихозяйственных потребностей организации, но и приобретает все большее значение в формировании бюджетных ресурсов, внебюджетных и благотворительных фондов. Выделяет следующие показатели прибыли, используемые в комплексном экономическом анализе:
 - маржинальной прибылью – считают разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции;
· прибылью от реализации продукции, товаров, услуг – считают разность между суммой маржинальной прибыли и постоянными расходами отчетного периода;
· брутто прибылью – считают прибыль (общий финансовый результат до выплаты процентов и налогов) – финансовые результаты от реализации продукции, работ и услуг, доходы и расходы от финансовой и инвестиционной деятельности, прочие доходы и расходы;
· чистая прибыль – считается та её часть, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты процентов, налогов, экономических санкций и прочих обязательных отчислений;
Многие авторы Ю.А Бабаев, А.И. Гомола, В.Е.Кириллов, Н.А.Лытнёва утверждают что, «от точности определения финансовых результатов зависит правильность исчисления налога на прибыль, который, наряду с налогом на добавленную стоимость, составляет для многих организаций самую значительную часть платежей в бюджет. Важнейшим элементом налоговой политики государства является налогообложение прибыли предприятий и организаций. Одновременно с этим, налог на прибыль является и основным регулирующим налогом. В нормативные документы, определяющие порядок исчисления и уплаты этого налога, достаточно часто вносятся изменения и дополнения, многие из которых затрагивают вопросы формирования финансовых результатов.
 		Козлова Е.П., Галанина Е.Н. [31, с.232] считают – «что сводным показателем, характеризующим финансовый результат деятельности предприятия, является балансовая (валовая) прибыль или убыток». 
Балансовая прибыль или убыток формируется сопоставлением доходов и расходов. Шеремет А.Д. [50, с. 454] приводит определение доходов и расходов – «доходами признаются увеличение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме притока или увеличения активов либо уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанного с вкладами участников акционерного капитала. Расходами признаются, если возникает уменьшение экономических выгод, связанных с уменьшением активов или увеличением обязательств, которые могут быть надежно измерены».
		При этом согласно ПБУ 9/99, 10/99 утвержденным Приказом Минфина России от 06.05.1999 N 32н, №33н [8,9]; доходы и расходы в зависимости от характера, условий и направленности деятельности подразделяются на:
-доходы и расходы от обычных видов деятельности, 
-прочие доходы и расходы, куда также относятся и чрезвычайные (последствия стихийных бедствий, пожаров, аварий, для доходов – также страховые возмещения
		Н.Г.Сапожников  [43 с, 394]  считает, что доходами от обычных видов деятельности являются выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг (выручка). 
Сумма средств, которую организация получила или должна получить от покупателей за проданные им товары (продукцию, выполненные работы, оказанные услуги) и есть выручка.
		Исходя из требований Международных стандартов финансовой отчетности, ПБУ 9/99 утвердило правило, по которым определяется, является ли поступление доходом или нет, и когда эти доходы отражать в бухгалтерском учёте. Согласно пункта 5 ПБУ 9/99 доходами от обычных видов деятельности являются выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг. 
Согласно пункта 12 ПБУ 9/99 выручка признается в бухгалтерском учете при выполнении следующих условий:
- организация имеет право на получение выручки;
- сумма выручки определена;
- в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации;
- право собственности на продукцию (товар) перешло от организации к покупателю;
- расходы, которые произведены в связи с этой операцией, определены.
Выручка принимается к бухгалтерскому учету в сумме, исчисленной в денежном выражении и равной величине поступления денежных средств и иного имущества или величине дебиторской задолженности [ 8]. 
В Положении по бухгалтерскому учету «Доходы организации» пункт 3 ПБУ 9/99 определено, что доходами организации не являются следующие поступления:
-суммы налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и иных аналогичных обязательных платежей;
-по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;
-в порядке предварительной оплаты продукции товаров, работ, услуг;
-авансы в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;
-задаток;
-в залог, если договором предусмотрено, что заложенное имущество будет передано залогодержателю;
-в погашение кредита или займа.
Согласно пункта 5 ПБУ 10/99 расходами по обычным видам деятельности являются: расходы, связанные с приобретением сырья, материалов, товаров и иных материально-производственных запасов; расходы, возникающие непосредственно в процессе переработки (доработки) материально-производственных запасов для целей производства продукции (выполнения работ, оказания услуг) и её продажи, а также продажи (перепродажи) товаров (расходы по содержанию и эксплуатации основных средств и иных внеоборотных активов, поддержанию их в исправном состоянии, коммерческие расходы, управленческие расходы и др.).
Согласно пункта 16 ПБУ 10/99 расходы признаются в бухгалтерском учёте при наличии следующих условий:
- расход производится в соответствии с конкретным договором, требованием законодательных и нормативных актов;
- сумма расхода может быть определена;
- имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет уменьшение экономических выгод организации. Такая уверенность образуется в случае, когда организация передала актив либо отсутствует неопределенность в отношении передачи актива.
 Дебиторская задолженность организации в бухгалтерском учете признается, если в отношении любых расходов, осуществленных организацией, не исполнено хотя бы одно из названных условий,.
Расходы признаются в том отчетном периоде, в котором они произведены, независимо от времени фактической выплаты денежных средств и иной формы осуществления (допущение временной определенности фактов хозяйственной деятельности).
При формировании расходов по обычным видам деятельности должна быть обеспечена их группировка по следующим статьям: материальные затраты; затраты на оплату труда; отчисления на социальные нужды; амортизация; прочие затраты. Статьи затрат организация устанавливает самостоятельно.  
	Для целей формирования организацией финансового результата от обычных видов деятельности определяется себестоимость проданной продукции  (товаров, работ, услуг), которая формируется на базе расходов по обычным видам деятельности, признанных как в отчетном году, так и в предыдущие отчетные периоды, и переходящих расходов, имеющих отношение к получению доходов в последующие отчетные периоды, с учетом корректировок, зависящих от особенностей производства продукции (выполнения работ, оказания услуг) и её продажи, а также продажи (перепродажи) товаров.
При этом указанные поступления и расходы должны быть связаны с предметом деятельности организации.
В плане счетов по классификации VIII «Финансовые результаты»  выделены два счёта для обобщения информации о доходах и расходах организации: счёт  90 «Продажи» - для отражения финансового результата от обычных видов деятельности; счёт 91 «Прочие доходы и расходы» - для определения финансового результата от прочих видов деятельности; для определения конечного финансового результата хозяйственной деятельности организации ведётся счёт 99 «Прибыли и убытки». Финансовый результат от реализации формируется на счёте 90 «Продажи». 
К счёту 90 «Продажи» могут быть открыты следующие субсчета:
90-1 «Выручка»; 90-2 «Себестоимость продаж»; 90-3 «Налог на добавленную стоимость»; 90-4 «Акцизы»;  90-9 «Прибыль/убыток от продаж».
На субсчете 90-1 «Выручка» учитываются поступления активов, признаваемый выручкой (доходы по предметам деятельности, определенные организацией как обычные). Сумма выручки отражается по кредиту счета 90 «Продажи» и дебету счёта 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками». 
На субсчёте 90-2 «Себестоимость продаж» учитывается себестоимость продаж (расходы по предметам деятельности, определенные организацией как обычные), по которым на субсчёте 90-1 «Выручка» признана выручка. В момент признания выручки себестоимость товаров и продукции, определенная по операциям, относящимся к предметам деятельности организации списывается с кредита счетов 41 «Товары», 43 «Готовая продукция», 45 «Товары отгруженные» в дебет счёта 90 «Продажи», субсчёт 2 «Себестоимость продаж». Себестоимость выполненных работ и оказанных услуг, т.е. объектов учёта, не подлежащих складированию, списывается со счёта 20 «Основное производство» в дебет рассматриваемого субсчёта. Таким же образом осуществляется списание со счёта 44 «Расходы на продажу» расходов, относящихся к продаже указанных объектов учёта и включаемых в полную себестоимость продаж.
На субсчёте 90-3 «Налог на добавленную стоимость» учитываются суммы налога на добавленную стоимость, причитающиеся к получению от покупателя (заказчика). Суммы указанного налога отражаются по дебету рассматриваемого субсчёта и кредиту счёта 68 «Расчеты по налогам и сборам».
  На субсчёте 90-4 «Акцизы» учитываются суммы акцизов, включенных в цену проданной продукции (товаров). Суммы таких акцизов отражаются по дебету указанного субсчёта и кредиту счёта 68 «Расчеты по налогам и сборам». Записи по субсчетам 90-1 «Выручка», 90-2 «Себестоимость продаж»,90-3 «Налог на добавленную стоимость», 90-4 «Акцизы» производятся кумулятивным способом (накопительно) в течение отчетного года. При этом в течение отчетного года записи по дебету субсчёта 90-1 «Выручка» и кредиту субсчетов  90-2 «Себестоимость продаж», 90-3 «Налог на добавленную стоимость», 90-4 «Акцизы» не осуществляются. Таким образом, все рассмотренные субсчета имеют кредитовое или дебетовое сальдо, суммы которых накапливаются в течение отчетного года. 
	По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счёту 90 «Продажи» (кроме субсчёта 90-9 «Прибыль/убыток от продаж»), закрываются внутренними записями на субсчёт 90-9 «Прибыль/убыток от продаж». Этот процесс является составной частью процедуры закрытия основных счетов учёта финансовых результатов. Его осуществление сводится к следующему. Сальдо субсчетов 90-2 «Себестоимость продаж»,  90-3 «Налог на добавленную стоимость», 90-4 «Акцизы» списывается с их кредита в дебет субсчёта 90-9 «Прибыль/убыток от продаж». В свою очередь сальдо по субсчёту 90-1 «Выручка» списывается с его дебета в кредит субсчёта 90-9 «Прибыль/убыток от продаж». В результате осуществления заключительных записей счёт 90 «Продажи» закрывается.
Прибыль (убыток) от реализации товаров определяется как разница между выручкой от их реализации в действующих ценах без налога на добавленную стоимость, акцизов, и их стоимостью и затратами на реализацию, включаемыми в себестоимость.
		 Метод определения выручки от продажи продукции (работ, услуг) устанавливается организацией в положении об учетной политике на длительный срок (ряд лет) исходя из условий хозяйствования и заключаемых договоров. При этом не допускается изменение метода определения выручки от продажи в течение отчетного финансового года. Изменение учетной политики по сравнению с предыдущим годом должно быть объяснено в пояснительной записке к годовой бухгалтерской отчетности.[7]
Многопрофильные организации, осуществляющие несколько видов деятельности, прибыль от которых по действующему законодательству подлежит налогообложению по разным ставкам, обязаны обеспечить раздельный учет доходов и расходов по каждому из этих видов деятельности. При этом общепроизводственные и общехозяйственные расходы распределяются пропорционально размеру выручки, полученной от данного вида деятельности, в общей сумме выручки. Исчисление налога на прибыль производится отдельно по каждому виду деятельности независимо от других и финансового результата деятельности организации в целом.[2]
Аналитический учет по счёту 90 «Продажи» ведется по каждому виду проданной продукции, товаров, выполненных работ, оказываемых услуг. 
На этом счёте отражаются признанные выручка и себестоимость по операциям, являющимся предметом деятельности организации.
Для обобщения информации о прочих  доходах и расходах организации используют счёт 91 «Прочие доходы и расходы». К данному счёту могут быть открыты следующие субсчета:91-1 «Прочие доходы», 90-2 «Прочие расходы» и 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов».
По кредиту счёта 91-1 «Прочие доходы» отражаются доходы организации от прочих операций. К данным видам операций относятся: поступления, связанные с приобретением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации; поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам); прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества); поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров; проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке; штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров и др. При этом по дебету счёта 91-1 в течение отчетного года записи не осуществляются.
По дебету счёта 91-2 «Прочие расходы» отражаются расходы организации от прочих операций. К данным операциям относятся: расходы, связанные с приобретением за плату во временное пользование активов организации; расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций; расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции; проценты, уплачиваемые организацией за предоставление в пользование денежных средств (кредитов, займов) и др. При этом по кредиту счёта 91-2 в течение отчетного года записи не осуществляются.
Счет 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» предназначен для выявления сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц.
Записи по кредиту счёта 91-1 «Прочие доходы» и по дебету субсчёта 91-2 «Прочие расходы» делают кумулятивным способом, т.е. накопительно в течение всего отчетного года. Ежемесячно сопоставлением дебетового оборота по субсчету 91-2 и кредитового оборота 91-1 определяют сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц.
Это сальдо заключительными оборотами каждого отчетного месяца списывают со счёта 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов» на счёт 99 «Прибыли  убытки». Таким образом, синтетический счёт 91 «Прочие доходы и расходы» сальдо на отчетную дату не имеет. По окончании отчетного года все субсчета счёта 91 «Прочие доходы и расходы» (кроме счёта 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов») закрываются внутренними записями на счёте 91-9 «Сальдо прочих доходов и расходов». 
На счёте 99 «Прибыли и убытки» выявляется конечный результат финансово-хозяйственной деятельности организации (чистая прибыль или чистый убыток), который складывается из следующих показателей:
- финансового результата от обычных видов деятельности (в корреспонденции со счётом 90 «Продажи»); 
- финансового результата прочих доходов и расходов (операционных и внереализационных — в корреспонденции со счётом 91 «Прочие доходы и расходы»);
- потерь, расходов и доходов в связи с чрезвычайными обстоятельствами хозяйственной деятельности — стихийное бедствие, пожар, авария, национализация и т. п.;
- начисленных платежей налога на прибыль и платежей по перерасчетам по этому налогу из фактической прибыли, а также сумм причитающихся налоговых санкций (в корреспонденции со счетом 68 «Расчеты по налогам и сборам»). Если по двум предыдущим каналам на счет 99 «Прибыли и убытки» перечисляются результаты, полученные путем сопоставления оборотов по счетам 90 и 91, то по данному каналу на счет 99 зачисляются конкретные суммы доходов и расходов по чрезвычайным обстоятельствам хозяйственной деятельности (стихийное бедствие, пожар, национализация и др.).	По окончании отчетного года при составлении годовой бухгалтерской отчетности счёт 99 "Прибыли и убытки" закрывается. При этом заключительной записью декабря сумма чистой прибыли (убытка) отчетного года списывается со счёта 99 "Прибыли и убытки" в кредит (дебет) счёта 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»


1.1 Теоретические основы анализа финансовых результатов
       	Чтобы прогнозировать значения прибыли, управлять ею, необходимо проводить объективный системный анализ ее формирования, распределения и использования. Такой анализ важен как для внутренних, так и для внешних партнерских групп, поскольку рост прибыли определяет рост потенциальных возможностей предприятия, увеличивает размеры доходов учредителей и собственников, характеризует финансовое состояние предприятия.
По мнению Савицкой Г.В. [42 с. 345] финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и рентабельности. Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние. Поэтому поиск резервов увеличения прибыли и рентабельности – одна из основных задач в любой сфере бизнеса  Большое значение в процессе управления финансовыми результатами отводится экономическому анализу.
Основные его задачи:
- систематический контроль за формированием  финансовых результатов;
- определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;
- выявление резервов увеличения суммы прибыли и уровня рентабельности и прогнозирование их величин;
- оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;
- разработка мероприятий по освоению выявленных резерв
          Часть чистого дохода, созданного в процессе производства и реализованного в сфере обращения, который, непосредственно, получают предприятия и есть прибыль. Только после продажи продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и не бюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции. 
В процессе анализа использует разнообразные показатели прибыли:
- маржинальная прибыль (разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции);  
- прибыль от реализации продукции, товаров, услуг (разность между суммой маржинальной прибыли и постоянными расходами отчётного периода); 
- общий финансовый результат до выплаты процентов и налогов (брутто-прибыль) (финансовые результаты от реализации продукции, работ, услуг, доходы и расходы от финансовой и инвестиционной деятельности, прочие  доходы и расходы);
- прибыль до налогообложения – это результат после выплаты процентов кредиторам; 
- чистая прибыль – это та часть, которая остаётся в распоряжении предприятия после уплаты процентов, налогов, экономических санкций и прочих обязательных отчислений;
- бухгалтерская прибыль - определяется как разность между доходами и текущими явными затратами, отраженными в системе бухгалтерских счетов;
- экономическая прибыль отличается от бухгалтерской тем, что при расчете ее величины учитывают не только явные затраты, но и неявные;
- капитализированная прибыль (нераспределенная)– это часть чистой прибыли, которая направляется на финансирование прироста активов предприятия;
- потребляемая прибыль – та ее часть, которая расходуется на выплату дивидендов акционерам предприятия. 
 	Хотинская Г.И и Харитонова Т.В. [48 с.223] утверждают, что показатели финансовых результатов характеризуют абсолютную деятельность предприятия, основными среди которых являются показатели прибыли и рентабельности. Прибыль – чистый доход (доход за вычетом расхода) предприятия, полученный в результате хозяйственной деятельности. 
	Рентабельность – это относительный показатель эффективности использования ресурсов, при котором результаты сопоставляются с затратами, использованными активами и вложенным капиталом. 
По мнению Шеремет А.Д. [50 с.413] финансовые результаты деятельности предприятия оцениваются с помощью абсолютных и относительных показателей. К абсолютным показателям относят валовую прибыль, прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг), прибыль (убыток) до налогообложения, чистую прибыль.
          К числу относительных показателей принадлежат различные соотношения прибыли и затрат. Важное место среди них занимают показатели рентабельности. 
Показатели рентабельности отражают, насколько эффективно организация использует свои средства в целях получения прибыли. Основные показатели рентабельности можно объединить в следующие группы:
- показатели доходности продукции (работ, услуг) рассчитываются на основе выручки от реализации продукции (работ, услуг) и затрат на производство; 
 - показатели доходности имущества организации формируются на основе расчета уровня рентабельности, в зависимости от изменения размера имущества;
- показатели доходности используемого капитала рассчитываются на базе инвестируемого капитала.
К первой группе относятся:
- рентабельность продаж (Rпр), который показывает, сколько прибыли от продажи  приходится на единицу реализованной продукции (ВР) и рассчитывается по формуле:	 Rпр = Прп / ВР × 100 %.
	При анализе рентабельности продаж продукции рассчитывается количественное влияние следующих факторов: денежной выручки (Дв); себестоимости реализованной продукции (Ср); коммерческих расходов (Кр); управленческих расходов (Ур).
Факторная модель рентабельности продаж:                                        
- рентабельность основной деятельности (Rосн. деят.), который показывает, сколько прибыли от продажи продукции приходится на единицу затрат (ПЗ) и рассчитывается по формуле: Rосн. деят. = Прп / ПЗ × 100 %,
К показателям доходности имущества организации относятся: 
- экономическая рентабельность (Rэкон.) – показывает эффективность использования всего имущества организации: Rэкон. = Прч / ВБ × 100 %, где Прч - чистая прибыль; ВБ – средняя стоимость имущества (активов) организации.
- рентабельность основных средств и прочих внеоборотных активов(RОСиПрВнА) – показывает эффективность использования основных средств и прочих внеоборотных активов: RОСиПРВА = Прч / (ОС + ПрВнА) × 100 %, где ОС – средняя стоимость основных средств предприятия; ПрВнА – стоимость прочих внеоборотных активов.
К третьей группе показателей относятся:
Рентабельность собственного капитала (RСК) – показывает эффективность использования собственного капитала: RСК = Прч / СК × 100 %, где СК – средняя стоимость собственного капитала.
Рентабельность перманентного капитала (RПК) – показывает эффективность использования капитала, вложенного в деятельность организации на длительный период: RПК = Прч / (СК + ДЗК) × 100 %, где ДЗК – средняя стоимость долгосрочного заемного капитала.
Они характеризуют эффективность деятельности организации в целом, доходность различных направлений деятельности, окупаемость затрат и т.д., являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния. 
По окончании анализа разрабатываются рекомендации по повышению роста прибыли и рентабельности, уменьшению издержек обращения и увеличению объёма продаж наиболее рентабельной продукции.
Бердникова Т.Б. [16с.186] считает что, к основным показателям финансовых результатов деятельности предприятия относит выручку от реализации продукции (работ, услуг), выручку нетто (общая выручка за вычетом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей), балансовую прибыль, чистую прибыль. Финансовые результаты деятельности предприятия зависят от таких показателей, как себестоимость реализации продукции (работ, услуг), коммерческие и управленческие расходы, прочие доходы и расходы, налог на прибыль. 
 	Прибыль от реализации продукции в целом по предприятию зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности: объёма реализации продукции (V); ее структуры (St); себестоимости (C) и уровня среднереализационных цен (Р).
	П = [Vобщ . St (Р – C)] 
Объём реализации продукции может увеличивать и уменьшать сумму прибыли. Увеличение объёма продаж рентабельной продукции приводит к росту прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.
Структура товарной продукции может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет. Напротив, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится. 
Себестоимость продукции обратно пропорциональна прибыли: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли, и наоборот. Изменение уровня среднереализационных цен прямо пропорционально прибыли: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает, и наоборот.
Чечевицына Л.Н. [49 с.285].выделяет основные методы для проведения анализа финансовых результатов:
- горизонтальный анализ позволяет осуществить сравнение каждой позиции с предыдущим периодом;
- вертикальный анализ позволяет определить структуру итоговых финансовых показателей с выявлением каждой позиции отчетности на результат в целом;
- трендовый анализ позволяет осуществить сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определить тренд, т.е. основную тенденцию динамики показателей, исключающую случайные влияния на индивидуальные особенности отдельных периодов;
- анализ относительных показателей позволяет осуществить расчет отношений данных отчетности, определить взаимосвязи показателей;
- факторный анализ позволяет определить влияние отдельных факторов на результативный показатель с помощью различных приемов исследования;
- сравнительный анализ может осуществляться как внутри предприятия, так и вне его, т.е. сравнение показателей данного хозяйствующего субъекта с показателями конкурирующих субъектов хозяйствования, со средними общеэкономическими данными. 
Анализ прибыли и рентабельности проводят в целом по предприятию, его подразделениям, видам деятельности. В процессе анализа изучают выполнение плана и динамику прибыли и рентабельности, измеряют влияние внутренних и внешних факторов, выявляют и мобилизуют резервы роста чистой прибыли и рентабельности.
       	Так, анализ  финансовых результатов является важным для принятия экономических решений, направленных на эффективное использование ресурсов, обоснование перспективы развития предприятия и т.д., поэтому считается необходимым элементом финансового анализа.


1.2  Нормативная база финансовых результатов
 Бухгалтерский учёт финансовых результатов представляет сферу общественных отношений, в которой практическое применение правовых норм является особо актуальным. Совокупность нормативных документов, регулирующих бухгалтерский учет финансовых результатов образует систему, состоящую из четырех уровней: законодательный уровень; Постановления Правительства РФ; Методологический уровень; Организационный уровень. 
Законодательный уровень представлен законами и иными законодательными актами, указами Президента РФ и постановлениями Правительства РФ, регулирующие прямо или косвенно бухгалтерский учет. К документам этого уровня относят: 
-Гражданский кодекс Российской Федерации (часть 1 ) от 30.11.1994 №51-ФЗ (ред. от 02.11.2013) ;
- Налоговый кодекс Российской Федерации (часть 2) 05.08.2000 №117-ФЗ (ред. от 28.12.2013); 
- Федеральный закон от 06.12.2011 №402-ФЗ «О бухгалтерском учете». 
           Второй уровень системы нормативного регулирования бухгалтерского учета составляют положения (стандарты) по бухгалтерскому учету. Они призваны конкретизировать соответствующие Федеральные Законы. К данному уровню можно отнести следующие нормативные документы: 
  -Приказ Минфина РФ от 29.07.1998 №34н «Об утверждении Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации» (ред. от 24.12.2010г. № 186н).
-Приказ Минфина РФ от 06.07.1999 N 43н «Об утверждении Положения по бухгалтерскому учету "Бухгалтерская отчетность организации" (ПБУ 4/99)» (ред. от 08.11.2010г.№142н);
- Положение по бухгалтерскому учету «Учетная политика организаций» (ПБУ 1/2008), утвержденного Приказом Минфина РФ от 6 октября 2008 г. № 106н (ред. от 18.12.2012); 
-ПБУ 9/99 «Доходы организации» Утверждено Приказом Минфина РФ 6 мая 1999 г. N 32н (ред. от 27.04.2012 г. № 55н);
-ПБУ 10/99 «Расходы организации» Утверждено Приказом Минфина РФ 6 мая 1999 г. N 32н (ред. от 27.04.2012 г. № 55н);  
-Положение по бухгалтерскому учету «Учет расчетов по налогу на прибыль организаций» (ПБУ 18/02) (в ред. от 24.12.2010г.№186н). 
Третий уровень охватывает внутренние стандарты, а также нормативные акты министерств и ведомств, устанавливающие правила организации бухгалтерской деятельности применительно к конкретным отраслям, организациям и по отдельным вопросам налогообложения. К данным документам относятся инструкции, рекомендации, методические указания по ведению бухгалтерского учета. Такими документами являются: План счетов бухгалтерского учёта финансово-хозяйственной деятельности организаций и Инструкция по его применению, должностных инструкций работников, приказы и распоряжения о назначении должностных лиц.
Четвертый уровень в системе нормативного регулирования бухгалтерского учета занимают рабочие документы организации, формирующие её учетную политику в методическом, техническом и организационных аспектах. К таким документам по учету финансовых результатов деятельности организации можно отнести: Бухгалтерский баланс, Отчет о финансовых результатах, Главная книга или Оборотно-сальдовая ведомость, регистры бухгалтерского учёта по счетам 90, 91, 99 и др. 




1.4   Международные стандарты учёта и отчетности
	Понятия и состав доходов и расходов организации различны в бухгалтерском учёте и МСФО, о чем свидетельствуют источники нормативной информации: ПБУ 9/99 «Доходы организации», ПБУ 10/99 «Расходы организации», МСБУ-18 «Выручка и др. 
	Согласно ПБУ 9/99 «Доходы организации» и ПБУ 10/99 «Расходы организации», доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных  средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества); расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных  средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества).
	В МСФО дается следующее определение доходов и расходов: доходом является приращение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме притока или увеличения активов, или уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанного с вкладами участников акционерного капитала; расходы  - уменьшение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме оттока или истощения активов, или увеличения обязательств, ведущих к уменьшению капитала, не связанное с его распределением между участниками.
	Итак, из определений доходов и расходов, приведённое в ПБУ 9/99 и 10/99, по смыслу близко к определению, приведенному в МСФО. Вместе с тем, необходимо отметить, что определение доходов, приведенное в ПБУ 9/99, несколько сужает понятие «доходы», по сравнению с МСФО, поскольку увеличение экономических выгод связывается с поступлением активов. Следовательно, если увеличение экономических выгод произойдет не в результате поступления активов, то формально такое увеличение не должно признаваться доходом. Кроме того, в определении дохода, понятие «доход» связывается с отчетным периодом. В определении дохода ПБУ 9/99 указание на отчетный период отсутствует. 
	Согласно МСФО №18 «Выручка», выручка признается по общей сумме доходных поступлений организации или подлежащих поступлению на ее счёт. Оценка выручки производится по справедливой стоимости. Это денежная сумма, которую можно получить в обмен на данный актив или сумму обязательств, которую можно погасить в результате сделки между независимыми сторонами, хорошо знающими реальные условия такого обмена. Признание выручки от продажи товаров связано с соблюдением обязательных условий, отсутствие хотя бы одного из которых делает такое признание невозможным. К ним относятся:
1) перевод на покупателя наиболее существенных рисков и вознаграждений, связанных с собственностью на товары;
2) утрата контроля над продукцией, товарами и возможности участвовать в управлении ими в той степени, которая ассоциируется с правом собственности;
3) наличие значительной вероятности поступления экономических выгод, которые организация полагает получить от продажи товаров;
4) сумма выручки и затрат, связанных со сделкой, могут быть надежно оценены;
5) расходы, связанные с операцией можно надежно измерить.
Если компания сохраняет лишь незначительные риски, связанные с собственностью, сделку можно квалифицировать как продажу и признать выручку. В отличие от условий признания выручки по МСФО 18, в соответствии с которым на покупателя должны быть перенесены все значительные риски и выгоды, связанные с собственностью на товары, в ПБУ 9/99 говорится о переходе права собственности. Согласно МСФО выручка может быть признана, несмотря на то, что право собственности на товары не перешло к покупателю при соблюдении всех остальных условий признания.
	В российском учёте выручка связана с переходом права собственности на продукцию и товары. Во многом это вызвано требованиями налогообложения. В ПБУ 1/2008 «Учетная политика организации» декларируется допущение имущественной обособленности организации при ведении бухгалтерского учёта, что активы и обязательства организации существуют обособленно от активов и обязательств собственников этой организации и активов и обязательств других организаций. Такое допущение отсутствует в принципах МСФО.
	Таким образом, условия признания выручки согласно ПБУ 9/99 более привязаны к юридической форме, чем к экономическому содержанию по сравнению с МСФО.

















2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА  КИЗНЕРСКОГО  ПО-ОБЩЕПИТ

2.1 Местоположение, правовой статус и виды деятельности организации
Кизнерское потребительское общество - общепит является добровольным объединением граждан и (или) юридических лиц, созданным в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации и Законом Российской Федерации «О потребительской кооперации (потребительских обществах, их союзах) в Российской Федерации» по территориальному признаку на территории Кизнерского района УР  на основе членства путем объединения его членами имущественных паевых взносов для торговой, заготовительной, производственной и иной деятельности в целях  удовлетворения материальных и иных потребностей его членов. 
В своей деятельности организация руководствуется Законом Российской Федерации «О потребительской кооперации (потребительских обществах, их союзах) в Российской Федерации», другими законами и иными нормативными правовыми актами Российской Федерации, решениями органов управления союза и настоящим Уставом.
Организация является юридическим лицом с момента его государственной регистрации, имеет самостоятельный баланс, расчетные и иные счета в банках, круглую печать, штампы, бланки.
Организация имеет в собственности имущество, вправе от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и неимущественные права, выступать истцом, ответчиком, третьим лицом, заявителем в судах общей юрисдикции, арбитражных, третейских судах и перед мировыми судьями.
  Место нахождения организации: Российская Федерация,   Удмуртская Республика,  п. Кизнер,   ул. К.Маркса,  дом  26.
  Организация создана в целях осуществления деятельности, направленной на удовлетворение материальных и иных потребностей пайщиков. Для выполнения указанной цели организация осуществляет следующие виды деятельности: закупка, заготовка, хранение, переработка  сельскохозяйственной продукции; производство и дальнейшую реализацию продуктов питания, хлебобулочных, колбасных изделий, полуфабрикатов; услуги в сфере общественного питания, производство и реализация продукции  общественного питания; закуп и реализация ликеро-водочных и табачных изделий; открытие магазинов, кафе, ресторанов, баров, киосков. Виды деятельности организации указаны в соответствии с кодами экономической деятельности  (ОКВЭД). В первую очередь произведенную продукцию реализует в собственных предприятиях. Осуществляет сбыт своей продукции по предприятиям района, оказывает дополнительные услуги – услуги питания, отпуск продукции вне организации, производственные услуги, услуги по реализации, услуги по организации обслуживания. Источниками формирования имущества организации являются: паевые взносы  пайщиков; доходы от предпринимательской деятельности организации и созданных им организаций; доходы, полученные от размещения его собственных средств в банках, ценных бумаг;  иные источники, не запрещенные законодательством Российской Федерации.
Кизнерское ПО-Общепит самостоятельно формирует свою производственную программу, определяет перспективы развития хозяйства, исходя из спроса на производимую продукцию, работы и услуги, необходимости обеспечения производственного и социального развития хозяйства, повышения доходов ее работников. 
Для руководства текущей деятельностью Кизнерского ПО-общепит образован коллегиальный исполнительный орган – Правление, возглавляемый единоличным исполнительным органом – Председателем правления, который в рамках предоставленных ему полномочий  организует и обеспечивает выполнение решений общего собрания пайщиков и совета общества.
2.2. Организационное устройство, размеры  и структура управления
	Объектами права собственности организации являются имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, сырье и материалы, деньги, ценные бумаги, другое имущество производственного, потребительского, социального, культурного и иного назначения, продукты интеллектуального и творческого труда, земельные участки в собственности или ином праве в соответствии с законодательством РФ. 
Добавочный капитал составляет 2277 тыс. руб. Имеются оборотные активы на сумму 4472 тыс. руб., в том числе запасы – 3598 тыс. руб., дебиторская задолженность – 771 тыс. руб., денежные средства на р/сч. – 95 тыс. руб. Нематериальные активы в хозяйстве не представлены. 
	При ликвидации организации имущество его неделимого фонда разделу не подлежит и передается другому  потребительскому обществу  или союзу на основании решения Общего собрания пайщиков ликвидируемой организации.
Кизнерское ПО – Общепит включает в себя – 1 столовая (Столовая №2), 1 закусочная («Пирожковая»), 3 кафе  («Центральное», «Рандеву», «Наутилус»), 2 магазин – кулинария, 1 буфет (Ст. Бодья),  1 булочный цех, 1 мясной цех,  продоволственный склад. За каждым производственным подразделением закреплены материально-ответственные лица, которые ответственны за хранение, использование товарно-материальных ценностей  и ведут учет материальных ценностей на основании первичной документации.
	Организационная структура хозяйства позволяет наиболее рационально использовать трудовые ресурсы, технику, финансовые средства, обеспечивающие эффективность производства.
Высшим органом управления организации является общее собрание пайщиков, к исключительной компетенции которого относится решение стратегических вопросов управления организацией, круг которых очерчен ст.16 Федерального закона № 37-ФЗ. Исполнительным органом организации является Правление организации. Контроль за  соблюдением настоящего Устава, финансовой и хозяйственной деятельностью организации, а также за созданными им организациями и подразделениями, осуществляет Ревизионная комиссия организации.
Для этого Председатель правления без доверенности действует от имени организации, в том числе представляет его интересы, совершает сделки от имени организации, утверждает штаты, издает приказы и дает указания, обязательные для исполнения всеми работниками организации, организует проведение заседаний Правления, но он не в состоянии принимать решения, касающиеся всех сторон деятельности организации, поэтому часть своих полномочий он передает заместителям, главным специалистам и руководителям структурных подразделений организации, отвечающим за конкретные направления работы. Структура органов  управления организации представлена в виде схемы (Приложение А). Организационно-производственная структура управления представлена в виде схемы (Приложение Б).
	В частности, в управлении финансами организации непосредственно задействованы:
1. Бухгалтерия, которая под руководством Главного бухгалтера ведет учёт финансово-хозяйственной деятельности организации и обеспечивает специалистов планово-экономического и финансового отделов информацией, необходимой для осуществления финансового планирования и финансового управления;
2. Сотрудники планово-экономического отдела непосредственно занимаются вопросами финансового планирования и контроля над исполнением финансовых планов;
3. Финансовый отдел управляет финансовыми операциями организации, разрабатывает планы его доходов и расходов, контролирует поступление денежных средств на счета организации и порядок их расходования, обеспечивает получение и возврат кредитов, выплату налогов и сборов;
4. Руководители структурных подразделений организации организуют производственную деятельность своих подразделений, обеспечивают рациональное и эффективное использование имеющихся ресурсов и т.д.
Фактически в организации реализована функционально-линейная организационная структура управления.
На данный момент численность Кизнерского ПО-Общепит составляет 81 человек, в том числе численность аппарата управления составляет 12 человек, работники кухни 52 человек и прочие.
















2.3 Основные экономические показатели организации, ее финансовое
состояние и платежеспособность
	 В условиях массовой неплатежеспособности и применения ко многим организациям процедур банкротства объективная и точная оценка финансово-экономического состояния приобретает первостепенное значение. Главным критерием такой оценки являются показатели платежеспособности и степень ликвидности предприятия. Платежеспособность организации определяется её возможностью и способностью одновременно и полностью выполнять платежные обязательства, вытекающие из торговых, кредитных и иных операций денежного характера.
 	Основные показатели, характеризующие обеспеченность организации ресурсным потенциалом и эффективность его использования, рассчитанные на основе бухгалтерской (финансовой) отчетности организации, представленной в (Приложении Д,Е,Ж) приведены в таблице 1.
Таблица 1 –Основные показатели деятельности Кизнерского ПО-Общепит
	Показатели
	2012 г.
	2013г.
	2014 г.
	2014 г. в % к 2012 г., 

	1.Выручка от продажи продукции
	38701
	40600
	37741
	97,5

	2.Себестоимость продажи продукции
	21327
	21493
	19802
	92,8

	3.Прибыль (убыток) от продажи (+,-)
	857
	691
	(1262)
	-

	4.Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-)
	465
	399
	(1031)
	-

	5.Чистая прибыль (убыток) (+,-)
	0
	0
	(1385)
	

	6.Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %
 в т.ч. от продажи продукции
	4,0
2,2
	3,2
1,7
	(6,3)
(3,3)
	-
-


	По данным таблицы следует, что за анализируемый период в Кизнерском ПО-Общепит выручка от продажи продукции снизилось на 2,5%, себестоимость продажи продукции уменьшилось на 7,2 %, уменьшение себестоимости продукции на данной организации обусловлен в основном уменьшением объёма выпуска продукции, изменения ассортимента выпускаемой продукции что, привело к уменьшению  прибыли от продажи на 2119 тыс.рублей. Чистой прибыли организация не имеет, в 2014 г убыток составляет -1385 тыс. руб. в предыдущие годы этот показатель был безубыточным. В 2014 г уровень рентабельности убыточен. Отрицательная рентабельность сигнализирует о том, что организация неэффективно распоряжается собственными активами, что сумма издержек на производство и реализацию продукции выше цены её продажи. 
		На основание данной таблицы сделаем следующий вывод:  предприятие финансово-экономически не стабильно, это служит поводом для повышения цен на продукцию либо для поиска путей сокращения её себестоимости.
	Для оценки эффективности использования основных  средств  производятся расчёты следующих показателей:
Фондоотдача –экономический показатель, характеризующий  уровень эффективности использования  основных фондов организации. Чем выше значение показателя, тем  более эффективно используются основные фонды. Это означает, что с каждого рубля основных фондов организация получает больше доходов. Факторы роста фондоотдачи  это  замена ручного труда машинным, повышения производительности оборудования  в результате технического перевооружения и реконструкций .
Фондоёмкость –это средняя  сумма  производственных основных первоначальной стоимости  деленная  на объем выпущенной продукции. фондоёмкость обратная величина фондоотдачи  она характеризует  сколько основных фондов приходится на 1 рубль выручки.
Фондовооружённость  оказывает огромное влияние  на величины  фондоотдачи и фондоемкости. Применяется  для характеристики  степени оснащенности  труда работающих.
Устойчивое функционирование организации  зависит от её особенности  приносить достаточный объем дохода. Эта  способность  оказывает влияние на платежеспособность  организации. Такие показатели называются  показателями рентабельности  представленные в таблице 2.


Таблица 2- Показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации
	Показатель
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	2014г. в % к 2012г.

	1
	2
	3
	4
	5

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	
399
	
391
	
564
	
141,4

	2. Фондовооруженность, тыс. руб.
	4,9
	4,8
	6,9
	140,8

	3. Фондоемкость, руб.
	0,01
	0,009
	0,01
	100

	4. Фондоотдача, руб.
	97
	103,8
	67
	69

	5. Рентабельность (убыточность) использования основных средств, %
	116
	102
	(183)
	х

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	7. Затраты труда, тыс. чел.-час. 
	101
	112
	128
	123,7

	8. Производительность труда, тыс. руб. 
	364
	345
	317
	87

	9. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	6758
	8504
	9978
	147,6

	10. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	5,7
	4,7
	3,8
	66,6

	Г. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	10. Материалоотдача, руб.
	11,2
	10,8
	10,5
	93,75

	11. Материалоемкость, руб.
	0,1
	0,1
	0,1
	100,0

	12. Прибыль(убыток) на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,13
	0,11
	(0,28)
	(215,4)

	13.Затраты на 1 руб.выручки от продажи продукции (работ, услуг),руб.
	0,98
	0,98
	1,0
	102

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	14. Рентабельность (убыточность) совокупного капитала (активов), %
	8,3
	7,7
	(20)
	х

	15. Рентабельность(убыточночсть) собственного капитала, %
	20,4
	17,5
	(115)
	х

	16. Рентабельность(убыточность) внеоборотных активов, %
	150
	72
	(148)
	х

	17. Рентабельность оборотных активов, %
	8,8
	8,6
	(23)
	х


   По данным таблицы 2 видим, что произошло увеличение среднегодовой стоимости основных средств на 41,4 %, это произошло в результате того, что за исследуемый период организацией приобретались объекты основных средств. 
  Фондовооружённость увеличилась на 40,8%. что свидетельствует о том, что оснащенность  работников организации основными фондами увеличилось. Фондоёмкость осталась на прежнем уровне,  это говорит об экономии труда. Фондоотдача за исследуемый период снизилась на 31 %, это значит, что производственные мощности используются нерационально, их загруженность недостаточно полная, соответственно следует как можно скорее приступить к поиску дополнительных резервов. Наблюдается некоторое увеличение фонда оплаты труда. Но происходит снижение выручки на 1 рубль оплаты труда на 33,4 %.  Производительность труда снизились на 13%  за счет уменьшения объёма произведенной продукции. Показатель рентабельности использования  основных средств убыточен, что свидетельствует об неэффективном их использовании.
Показатель материалоотдачи  уменьшился на 6,25%. Показатель материалоёмкость за анализируемый период остался без изменений  составил 0,1 руб., это означает, что  10 коп. материальных затрат приходится на производство единицы продукции. Снижение материалоотдачи свидетельствует об неэффективном использовании сырья, материалов и выхода готовой продукции из тех же материальных ресурсов и что ведет к повышению себестоимости продукции. Прибыль (убыток) на 1 руб. материальных затрат составил (215,4%) за счет перерасхода материалов  по сравнению с нормами и ростом цен на них. Затраты на 1 рубль выручки увеличились на 2%. Данный показатель показывает сколько затрат приходится на 1 рубль выручки. Можно сказать, что данное увеличение является следствием уменьшения производительности труда, качества продукции и уменьшение использования производственных ресурсов. Показатели эффективности использования капитала за отчетный период уменьшились, это говорит что организация не полностью  эффективно использует имеющийся капитал, материальные и трудовые ресурсы в свой деятельности. Для повышения эффективности производства, важно, чтобы был обеспечен опережающий рост производства продукции по сравнению с ростом основных производственных фондов.
 Для оценки финансового состояния организации, произведём расчёт  показателей ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации  и сравним полученные значения с нормативными показателями. 
Таблица  3- Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации
	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2014 г. 
в % к 
2012 г.

	
	
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	1,6
	1,6
	1,04
	65

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ 0,2-0,5
	0,13
	0,001
	0,02
	15

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 0,8
	0,5
	0,3
	0,2
	40

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	–
	1968
	1723
	200
	10

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	−
	5245
	4604
	4472
	85,2

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
	
	
	
	
	

	а) собственных оборотных средств
	−
	-1488
	-2020
	-3398
	-

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат
	−
	1789
	861
	874
	48,8

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,4
	0,41
	0,44
	0,2
	48,7

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	1,4
	1,3
	4,8
	342

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	0,9
	0,8
	0,22
	24,4

	10. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	≥ 0,1
	0,37
	0,37
	0,04
	10,81

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥1
	1,4
	1,3
	4,8
	342,8

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	0,6
	0,6
	0,8
	133,0


Коэффициент покрытия (текущей ликвидности) является основным показателем, определяющим текущее состояние. Он показывает, какую часть обязательств можно погасить, мобилизовав все оборотные средства. Анализ данных таблицы 3 показывает, что коэффициент текущей ликвидности в отчетном периоде имеет тенденцию к уменьшению и составила 1,04 что говорит о том, что предприятие  не в состоянии оплачивать текущие обязательства. Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть краткосрочной задолженности организация может погасить в ближайшее время, на конец анализируемого периода составил 0,02 что значительно ниже рекомендуемого значения.  Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия) в 2014 году составил 0,2 что является не достаточным  для погашения краткосрочных обязательств за счет средств на счетах, поступлений по расчетам. Это свидетельствует о не достаточности у Кизнерского ПО-Общепит ликвидных активов (т.е. наличности и других активов, которые можно легко обратить в наличность) для погашения краткосрочной кредиторской задолженности. 
Значение коэффициента автономии и показывает, насколько организация независима от кредиторов. Значение данного показателя за   2014 г. составляет 0,2 что значительно ниже  нормативного показателя, тем в большей степени организация зависима от заемных источников финансирование, тем менее устойчивое у нее финансовое положение.   Коэффициент маневренности  отражает долю собственных средств, используемых для финансирования деятельности  предприятия. Данный показатель уменьшился на 0,22%,  значит организация финансово зависимо, высокий риск неплатежеспособности.
Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных средств. За 2014 год коэффициент составляет 0,04, значение меньше  рекомендуемого коэффициента, значит у Кизнерского ПО-Общепит собственных источников не достаточно для погашения его обязательств и текущих расходов. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств  за отчетный период получился равным  4,8  это говорит о том, что в капитале хозяйства присутствует значительная часть заемных средств. Коэффициент финансовой зависимости за отчетный период составил 0,8 , что говорит о том, что хозяйство незначительно зависит от внешних источников финансирования, т.е. на 1 рубль собственных средств приходится 80 коп. заемных средств.  Это говорит о слишком осторожном подходе организации к привлечению заемного капитала и об упущенных возможностях повысить рентабельность собственного капитала за счет использования эффекта финансового рычага.
В целом можно сделать заключение, что с организацией в настоящее время опасно налаживать деловые связи, потому что с точки зрения краткосрочной перспективы – уровень платежеспособности  не стабилен, на что указывают коэффициенты общей и срочной ликвидности, а с позиции долгосрочной перспективы – финансовое состояние не устойчиво.
В  практике учёта и отчетности большое внимание придается изучению и прогнозу движения денежных средств. Это связано с тем, что проблемы с наличностью возникают из-за объективной неравномерности поступлений и выплат либо в результате непредвиденных обстоятельств. Отчет о движении денежных средств - это документ финансовой отчетности, в котором отражаются поступление, расходование и нетто-изменения денежных средств в ходе текущей деятельности, а также инвестиционной и финансовой деятельности за определенный период. Эти изменения отражаются так, что позволяют установить взаимосвязь между остатками денежных средств на начало и конец отчетного периода. 
Таблица  4 - Движение денежных средств организации, тыс. руб.
	Показатель
	2012г.
	2013г.
	2014г.
	 2014 г.% к 2012г. 

	1. Остаток денежных средств на начало отчетного периода, тыс.руб.
	20
	426
	5
	          25

	2. Поступление денежных средств – всего, тыс.руб. 
	37341
	39128
	35199
	94,26

	                                                                                                                Продолжние таблицы 4

	В том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
37341
-
-
	
39128
-
-
	
35199
-
-

	
94,26
-
-
           

	3. Расходование денежных средств – всего, тыс.руб.
	36935
	39549
	35109
	95,05

	В том числе:
а) в текущей деятельности
б) в инвестиционной деятельности
в) в финансовой деятельности
	
36578
-
357
	
39248
301
-
	
34439
670
-
	
94,15
-
-


	4. Чистые денежные средства – всего, тыс.руб.
	406
	-421
	90
	22,16

	В том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	
763
-
-357
	
-120
-301
-
	
308
-218
-
	
40,36
-
-

	5. Остаток денежных средств на конец отчетного периода, тыс.руб.
	426
	5
	95
	22,3


	По результатам данных таблицы  4 видно, что организации ухудшило  свою платежеспособность по сравнению с 2011 г на 5,70%. Поступление денежных средств в основном происходило от текущей деятельности. Но имеется расходование денежных средств, связанное с инвестиционной деятельностью. За исследуемый период времени чистые денежные средства снизились до 90 тыс. руб. Данное снижение произошло за счет уменьшения поступлений от всех видов деятельности. Полученные денежные средства от текущей деятельности обеспечили текущие платежи организации, направленные на оплату счетов поставщиков, на оплату труда с соответствующими перечислениям в государственные внебюджетные фонды, на расчеты по налогам и сборам.







2.4 Организация бухгалтерского учёта и внутрихозяйственного контроля
Бухгалтерский учет в Кизнерском ПО-Общепите осуществляется в соответствии с нормативными документами, определяющими методологические основы, а также порядок организации и ведения бухгалтерского учета: Федеральным Законом от 06.12.2011 №402-ФЗ  «О бухгалтерском учете»; Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации; Действующими положениями по бухгалтерскому учету (ПБУ);Планом счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности предприятия и Инструкции по его применению, утвержденным Приказом Министерства финансов Российской Федерации; Другими нормативными документами и методическими указаниями и материалами по вопросам бухгалтерского учета с учетом последующих изменений и дополнений к ним. 
Бухгалтерский учёт организации представляет собой упорядоченную систему сбора, регистрации и обобщения информации в денежном выражении об имуществе, обязательствах организации, их движении путем непрерывного, сплошного и документального учета всех хозяйственных операций в соответствии с требованиями и на основании действующего законодательства Российской Федерации. Бухгалтерский учет в организации ведется на основании учетной политики, которую хозяйство формирует самостоятельно, согласно действующему законодательству. Содержание учетной политики заверяется  приказом руководителя об учетной политике, где оговариваются все правила ведения бухгалтерского учета, его задачи. Главный бухгалтер несёт ответственность за её оформление. Руководитель организации утверждает приказ об учётной политике и несет ответственность за её содержание и исполнение. 
Имущество предприятия составляют основные фонды и оборотные средства, а также другие ценности, стоимость которых отображается в балансе предприятия. Учёт в данной организации поставлен и организован на должном уровне, отчёты подразделений сдаются во время, отчетность о деятельности организации составляется должным образом и сдаётся в налоговые органы, в органы статистики в надлежащий период времени. Весь учетный процесс сосредоточен в центральной бухгалтерии организации. В подразделениях хозяйства ведется лишь первичный учёт. Заполненные первичные документы с отчетами подразделений поступают  в бухгалтерию, где их проверяют, обрабатывают и все записи заносят в учетные регистры. График документооборота в данной организации отсутствует. На основании проведенного исследования мы предложили разработанный нами график документооборота по учету финансовых результатов деятельности организации (Приложение Г). 
Бухгалтерский учёт в организации осуществляется бухгалтерией, принятыми по трудовому договору и состоящим в штате организации.
Согласно штатного расписания бухгалтерский служба состоит из 5 человек: главный бухгалтер, экономист-кассир, и три  бухгалтера, за каждым  закреплены функции, обязанности, права и ответственность работников бухгалтерии.
В обязанности бухгалтерской службы  входит: разработка финансовых показателей в перспективных планах организации, контроль за выполнением, обеспечение ведения бухгалтерского учёта в соответствии с законодательством, составление отчетности и своевременная передача её в соответствующие органы, ведение учёта по производству и реализации продукции, отплате труда, операций по кассе, расчетному счёту, вспомогательному производству и т.д. 
Бухгалтерский учёт ведется путем двойной записи применяется мемориально-ордерная форма бухгалтерского учёта, но частично учёт автоматизируется программой «1С: Предприятие 8.2». На основе данных первичных документов, сведенных в отчёты и накопительные ведомости, составляются мемориальные ордера, в которых группируются бухгалтерские записи (проводки) по однородным хозяйственным операциям. В мемориальных ордерах делаются ссылки на документы, приводятся корреспонденция счетов, краткое содержание записи, суммы и другие показатели. Данные мемориальных ордеров заносят в регистрационный журнал в хронологической последовательности. Записи мемориальных ордеров группируют в Главной книге, где подсчитывают итоги оборотов по кредиту и дебету каждого счёта. В конце каждого месяца на основании данных Главной книги составляют оборотную ведомость по синтетическим счетам. Годовая отчетность в Кизнерском ПО-Общепит представлена годовым отчетом, который состоит из бухгалтерского баланса, о финансовых результатах, отчёта о движении денежных средств, отчёта о движении капитала, приложений к бухгалтерскому балансу, специализированных форм отчетности, а также отчетами в ПФР, ФСС. Кизнерское ПО – Общепит составляет бухгалтерскую отчётность за месяц, квартал и год нарастающим итогом с начала отчётного года. Учетные документы хранятся на предприятии в течении 5 лет, книга Ф К-17 (заработная плата и ведомости на получение з/платы хранятся 75 лет). 
Кизнерское ПО-Общепит является плательщиком следующих налогов:  Единый социальный налог, налог на доходы физических лиц, УСНО, НДС с арендной платы государственного имущества. Исчисление и уплата налога УСНО осуществляется в соответствии с главой 26.2 ст. 346 НК РФ, объектом налогообложения признаются доходы, уменьшенные на величину расходов, налоговая ставка 10 %, но так  как на предприятии при данном расчете сумма дохода получается меньше суммы минимального налога,  то сумма минимального налога исчисляется за налоговый период в размере 1% от дохода, определяемые в соответствии данной статьей НК РФ. Налоговым периодом признается календарный год. Отчетными периодами признаются календарной год. Применяя данный режим, организациия предоставляет в налоговый орган по месту нахождения организации бухгалтерскую и налоговую отчётность.
Для успешного функционирования организации, повышения производства продукции и снижения её себестоимости, совершенствования хозяйственного механизма необходим внутрихозяйственный контроль. Такой контроль позволяет своевременно и полностью выявить недостатки и неиспользуемые резервы в работе каждого должностного лица и организации в целом. В организации существует ревизионная комиссия,  избирается сроком на 5 лет из числа пайщиков. Ревизионная комиссия организации руководствуется в своей работе Законом Российской Федерации «О потребительской кооперации (потребительских обществах, их союзах) в Российской Федерации», настоящим уставом и утверждаемым Общим собранием организации, Положением о Ревизионной комиссии организации.
Количественный состав ревизионной комиссии составлять три человек. Ревизионная комиссия общества контролирует соблюдение устава организации, его хозяйственную, финансовую деятельность, а также деятельность созданных потребительским обществом организаций, структурных подразделений, представительств и филиалов. Ревизионная комиссия подотчетна общему собранию потребительского общества.    	Планирование и программы внутрихозяйственного контроля разрабатываются ревизионной комиссией и предоставляются председателю организации. Должностные инструкции по ведению контроля в организации разработаны и согласно им, контролерам предоставлены определенные права.   Они имеют право требовать представить все необходимые по ходу ревизий и проверок материалы, характеризующие деятельность организации и отдельных должностных лиц (первичные документы, учетные регистры, балансы, отчеты, приказы, хозяйственные и трудовые договоры, письменные объяснения тех или иных работников, справки и другие документы), а также наличные денежные средства, ценные бумаги, материальные ценности. Также ревизионная комиссия имеет право проверять правильность использования и сохранность сырья, продукции, материально-технических и денежных средств и другого имущества; требовать для проверки от должностных лиц необходимые документы; привлекать для участия в ревизиях и проверках соответствующих работников; и.т.д. Приёмами контроля в организации служат тестирование или очный опрос, инвентаризация, лабораторный анализ и изучение и проверка бухгалтерских документов. Инвентаризация в хозяйстве проводится 1 раз в год  после  сдачи годового отчета. Заключение Ревизионной комиссии рассматривается на Общем собрании пайщиков. При проведение очередного внутреннего контроля комиссией было установлено следующее:
1) хозяйственные операции в Кизнерском ПО-Общепит выполняются с одобрения руководства, как в целом, так и в конкретных случаях;
2) все операции фиксируются в бухгалтерском учёте в правильных суммах, на надлежащих счетах бухгалтерского учёта, в правильном периоде времени, в соответствии с принятой в экономическом субъекте учётной политикой и обеспечивают возможность подготовки достоверной бухгалтерской отчетности;
3) доступ к активам возможен только с разрешения соответствующего руководства;
4) соответствие зафиксированных в бухгалтерском учёте и фактически имеющихся в наличии активов определяется руководством с установленной периодичностью, и в случае расхождений руководством предпринимаются надлежащие действия.






3.1 УЧЁТ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ КИЗНЕРСКОГО ПО-ОБЩЕПИТ
3.1 Первичный учет финансовых результатов деятельности организации
Для первичного учёта финансовых результатов в деятельности Кизнерского ПО-Общепит применяются унифицированные формы первичных документов. Обязательными реквизитами первичных документов являются: наименование документа; дата составления документа; наименование экономического субъекта, составившего документ; содержание факта хозяйственной операции; величина натурального и (или) денежного измерения факта хозяйственной операции с указанием единиц измерения; наименование должности лица, ответственного за правильность оформления свершившегося события; подписи лиц, которые имеют право подписи первичных учётных документов, с указанием их фамилий и инициалов. Данный список утвержден руководителем организации по согласованию с главным бухгалтером.
  	Для документирование учёта доходов и расходов по обычным видам деятельности используют следующие первичные документы: для того, чтобы оформить отпуск продукции или изделий из кухни производства в буфеты,  и мелкорозничную сеть заполняется дневной заборный лист форма ОП-6. Бланки заборных листов пронумеровываются в бухгалтерии предприятия и выдаются материально ответственным лицам, которые расписываются в специальном журнале за их получение.
Выписываются листы в двух экземплярах  бухгалтером. Отпуская продукцию или изделия из производственной кухни, заведующий производством заполняет соответствующие графы  документа под копирку, указывая время отпуска каждой партии продукции или изделий. Первый экземпляр передается уполномоченному лицу, получившему продукцию или изделия из кухни, второй экземпляр сохраняется у заведующего производством. По окончании рабочей смены подсчитываются итоги показателей и стоимость всей отпущенной  изделий по заборному листу, после чего они взаимно сверяются. В конце месяца на основании полученных первичных документов на отпущенную продукцию за определенный период составляется отчет движения продуктов и тары на кухне (Ф№120) и передаются в бухгалтерию совместно с прикрепленными первичными документами.
 При  отпуске сырья и материалов со склада ПО-Общепит осуществляет по требование –накладной. Заведующий складом выписывает  требование-накладную  в двух экземплярах – один для сдающего склада и служит документальным основанием для списания, другой для принимающего склада и так же служит основанием для взятия на приход.  При заполнении табличной части бланка надо указывать следующее  реквизиты, от кого  и  кому отпущено, наименование сырья, единицу измерения, количество, цена , сумма , подписи ответственных лиц. На основании приходных и расходных накладных после окончания месяца, материально-ответственным лицом составляется « Отчет о движении товаров и тары по складу», где указываются остатки сырья и  продукции на начала периода, данные о поступившем  и выбывшем сырье и остаток на конец периода. Документ подписывается ответственными лицами и затем сдается в бухгалтерию. Бухгалтерия заполняет графу «Корреспондирующий счет» и делает соответствующие проводки.
Для оформления реализации  продукции с Кизнерского ПО-Общепит  покупателям и заказчикам, является «Товарная  накладная» (Торг -12). Накладная составляются  отдельно для каждого покупателя и заказчика,  выписываются в двух экземплярах: первый остается у продавца; второй передается покупателю. На основании товарной накладной продавец списывает стоимость товаров в  учёте, а покупатель оприходует полученные ценности. В данной  накладной  обязательно прописываются следующие реквизиты: наименование документа, наименование продавца  и наименование покупателя, дата составления документа; наименование товара, его количество и стоимость; должности лиц, ответственных за данную хозяйственную операцию; личные подписи этих лиц; печати организаций. При реализации товаров, продукции, работ, услуг в рознице ведется с применением ККМ. Все столовые и буфеты  всю денежную выручку сдают в кассу бухгалтерии ежедневно, на основании чего выписывается приходный кассовый ордер, где указывается наименование документа, номер, дата составления, от кого приняты деньги и сумма, квитанция отдаётся продавцу. В конце месяца продавец составляет Товаро- денежный отчет (Ф №059). Данный документ содержит информацию об остатках товара на начала периода, данные о поступившего или выбывшего товара и остаток на конец периода.
Информация о доходах и расходах от прочих видов деятельности формируется на основе данных соответствующих первичных документов, которыми оформляются отпуск и продажа работ, услуг и которые служат основанием для сдачи выполненных работ и оказанных услуг и расчетов с покупателями и заказчиками. Такими документами являются акт выполненных работ, оказанных услуг, авансовый отчет, квитанция, выписка банка, бухгалтерские справки и прочие документы.
Акт выполненных работ, оказанных услуг составляется в двух экземплярах (один экземпляр предоставляется покупателю или заказчику, второй экземпляр остается в организации). В данном акте указывается наименование услуг (работ), количество оказанных услуг (работ), их цена и итоговая сумма.
Авансовый отчет составляет подотчетное лицо. Данный документ является основанием расходования денежных средств, выданных подотчетному лицу на хозяйственные нужды. В данной организации расходы, которые учитываются по авансовому отчету, являются: оплата командировочных, оплата штрафов ГБДД, покупка подарков сотрудникам организации, покупка канцелярских товаров и прочее.
Выписка банка предоставляется в организацию обслуживающим банком – ОАО «Россельхозбанк», ОАО «Сбербанк России». Выписка служит основанием для признания в учете платы за расчетные услуги банка.
Бухгалтерская справка (расчёт) используется для того, чтобы зафиксировать расчет каких-либо сумм, за определение которых отвечает именно бухгалтер. Бухгалтерская справка не имеет унифицированной  формы, поэтому составляется в произвольном виде. Бухгалтерская справка имеет все необходимые реквизиты: наименование документа, дата составления, наименование организации и др.
Информация, содержащаяся в принятых к учету первичных документах, систематизируется на счетах бухгалтерского учёта в регистрах синтетического и аналитического учёта путем двойной записи их на взаимоувязанных счетах бухгалтерского учета.   Ведутся регистры по счетам:40-«Выпуск продукции»,41-«Товар», 42-«Торговая наценка», 60 «Расчёты с поставщиками и подрядчиками» и 62 – «Расчёты с покупателями и заказчиками»,76-«Расчеты с разными дебиторами и кредиторами»
     	Также на предприятии ведутся такие учётные регистры, как оборотные ведомости журналы проводок, книги покупок и продаж; анализ счетов. Частично эти учётные регистры составляются в электронном виде и распечатываются по необходимости (например: для представления вместе с отчетностью). Информация о хозяйственных операциях предприятия за отчетный период (месяц, квартал, год) из учетных регистров переносится в сгруппированном виде в бухгалтерские отчёты. На данном предприятии включают в состав ежегодной бухгалтерской  отчетности следующие формы: Бухгалтерский баланс; Отчет о прибылях и убытках; Отчёт о движении денежных средств;   Документы, подтверждающие доходы и расходы.
Организация бухгалтерского учёта по учёту финансовых результатов в организации представлена в (Приложении В) .


3.2 Синтетический и аналитический учет финансовых результатов
       	Для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с обычными видами деятельности организации, а также выявления конечного финансового результата деятельности организации за отчетный период в Кизнерском ПО-Общепит, используются  три накопительных счета 90 «Продажи», 91 «Прочие доходы и расходы» и 99 «Прибыли и убытки». 
Счет 90 «Продажи» предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с процессом реализации готовой продукции, работ и оказанных услуг, а также для определения финансового результата по ним. На этом счете отражаются, в частности, выручка и себестоимость по:
- работам и услугам ;
- товарам; услугам по перевозке грузов;
- транспортно - экспедиционным и погрузочно - разгрузочным операциям; услугам связи;
- предоставлению за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности (когда это является предметом деятельности организации).
 Основным видом деятельности в организации является производство и реализация продукции  общественного питания, соответственно по кредиту счета 90  "Продажи" отражается продажная стоимость проданных товаров в корреспонденции со счетами 50 «Касса», 51 «Расчетные счета», 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками», а по дебету - их учетная стоимость в корреспонденции со счетом 41 "Товары" с одновременным сторнированием сумм скидок (наценок), относящихся к проданным товарам в корреспонденции со счетом 42 "Торговая наценка".
К счету 90 «Продажи» открыты следующие субсчета:
90.01 – «Выручка»;
90.02 – «Себестоимость продаж»;
90.09 – «Прибыль/убыток от продаж».
На счете 90.01 отражается выручка от реализации продуктов питания, товара  и оказанных услуг; выручка от реализации сотрудникам организации продуктов, товара в счет заработной платы.   
На счете 90.02 учитывается себестоимость реализованной продукции, оказанных работ, услуг. К данным операциям относятся: списание себестоимости приготовленных блюд и кондитерских изделий, списание себестоимости услуг оказываемых сотрудникам организации, прочим дебиторам и кредиторам и пр.
Счет 90.09  «Прибыль/убыток от продаж» предназначен для выявления финансового результата от продаж. Записи о продажах осуществляются накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопоставлением совокупного дебетового оборота по субсчету 90.02.1 «Себестоимость продаж» и кредитового оборота 90.01.1 «Выручка» определяют финансовый результат (прибыль или убыток) от продаж за отчетный месяц. Этот финансовый результат в конце года заключительными оборотами списывают с субсчета 90.09 «Прибыль/убыток от продаж» на счет 99.01 «Прибыли и убытки». 
Таким образом, синтетический счет 90 «Продажи» сальдо на отчетную дату не имеет. По окончании отчетного года субсчета, открытые к счету 90 (кроме субсчета 90.09), закрывают внутренними записями  на субсчет 90.09. 
Таблица  5 -Журнал хозяйственных операций по счету 90 «Продажи» за 2014г. 
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Корреспондирую-
щий счет
	Сумма, тыс. руб.
	Документ, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	Дебет
	Кредит
	
	

	
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Получена в кассу выручка от реализации  в розничной торговле
	50
	90.01
	12000
	Приходный кассовый ордер

	2
	Получена выручка на расчетный счет  от реализации
	51
	90.01
	11000
	Платежное поручение

	3
	Выручка от реализации кондитерских изделий
	62.01
	90.01
	1920
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	                                                                                                                    Продолжение таблицы 5

	4
	Выручка от реализации услуг общественного питания
	62.01
	90.01
	9783
	Акт выполненных работ

	5
	Выручка от реализации продукции работникам
организации
	62.02
	90.01
	3038
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	6
	Списана продажная 
 стоимость товара 
	90.02.
	41
	5600
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	7
	Списана сумма торговой наценки, относящиеся к проданным товарам
	90.02
	42
	1200
	Товарный отчет

	8
	Списана себестоимость готовых блюд
	90.02
	43
	13002
	Заборный лист ОП-16

	9
	Списаны издержки обращения, относящиеся к проданным товарам
	90.02
	44
	19555
	Бухгалтерская справка

	10
	Списана выручка от продажи продукции, работ, услуг
	90.01
	90.09
	37741
	Бухгалтерская справка (расчет)

	11
	Списана себестоимость продаж
	90.09
	90.02
	39357
	Бухгалтерская справка (расчет)

	12
	Выявлен убыток(от продажи продукции, работ, услуг
	99.01
	90.09.
	(1616)
	Бухгалтерская справка (расчет)

	Пункт 10= 12000+11000+1920+9783+3038=37741
Пункт 11 = 5600+1200+13002+19555=39357
Пункт 11=37741-39357=(1616)


Аналитический учет по счету 90 ведется по каждому виду проданной продукции, выполняемых работ, оказываемых услуг. В качестве регистров аналитического учета по реализации продукции (работ, услуг) используется отчет «Карточка счета» по счету 90 в разрезе субсчетов.
Синтетический учет процесса реализации продукции (работ и услуг) ведется в Оборотно-сальдовой ведомости по счету 90 «Продажи» и в отчете «Анализ счета», который  формируется в программе «1С: Предприятие 8.2».
Оборотно - сальдовая ведомость содержит остатки на начало и на конец периода и обороты по дебету и кредиту счета 90 по запрашиваемому периоду. Из оборотно - сальдовой ведомости формируется отчет о прибылях и убытках путем расчета сальдо по счету 90. Затем полученное сальдо переносится в отчет о прибылях и убытках в строки «Выручка» и «Себестоимость продаж». Анализ счета выдает данные в разрезе субсчетов. Данный документ позволяет увидеть не только суммовое значение показателя, но и количественное.
Учет доходов и расходов осуществляемый на операционном счете 91 «Прочие доходы и расходы» не относятся к основному виду деятельности, но также формируют итоговый финансовый результат на счете 99 «Прибыли и убытки».
К счету 91 открыты субсчета:
91.01 – «Прочие доходы»;
91.02 – «Прочие расходы»;
91.09 – «Сальдо прочих доходов и расходов».
На субсчете 91.01 «Прочие доходы» в данной организации учитываются поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации - в корреспонденции со счетами учета расчетов или денежных средств;
поступления, связанные с продажей и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств в российской валюте, продукции, товаров - в корреспонденции со счетами учета расчетов или денежных средств;
поступления от операций с тарой - в корреспонденции со счетами учета тары и расчетов;
проценты, полученные (подлежащие получению) за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование кредитной организацией денежных средств, находящихся на счете организации в этой кредитной организации, - в корреспонденции со счетами учета финансовых вложений или денежных средств;
штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, полученные или признанные к получению, - в корреспонденции со счетами учета расчетов или денежных средств;
поступления, связанные с безвозмездным получением активов, - в корреспонденции со счетом учета доходов будущих периодов;
поступления в возмещение причиненных организации убытков - в корреспонденции со счетами учета расчетов;
прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году, - в корреспонденции со счетами учета расчетов;
суммы кредиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности, - в корреспонденции со счетами учета кредиторской задолженности;
прочие доходы.
		На субсчете 91.02 «Прочие расходы» учитываются расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств в российской валюте, товаров, продукции - в корреспонденции со счетами учета затрат;
-расходы по операциям с тарой - в корреспонденции со счетами учета затрат;
-проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов) - в корреспонденции со счетами учета расчетов или денежных средств;
-расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями, - в корреспонденции со счетами учета расчетов;
-штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, уплаченные или признанные к уплате, - в корреспонденции со счетами учета расчетов или денежных средств;
-возмещение причиненных организацией убытков - в корреспонденции со счетами учета расчетов;
-убытки прошлых лет, признанные в отчетном году, - в корреспонденции со счетами учета расчетов, начислений амортизации и др.;
-суммы дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания, - в корреспонденции со счетами учета дебиторской задолженности;
-расходы, связанные с рассмотрением дел в судах, - в корреспонденции со счетами учета расчетов и др., прочие расходы.
Субсчет 91.09 «Сальдо прочих доходов и расходов» предназначен для выявления сальдо прочих доходов и расходов за отчетный период.
Записи по субсчетам 91.01 и 91.02 производятся накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно (ежеквартально) сопоставлением дебетового оборота по субсчету 91.02 и кредитового оборота по счету 91.01 определяют сальдо прочих доходов и расходов за отчетный период.
Таблица 6 - Журнал хозяйственных операций по счету 91 «Прочие доходы и расходы» за 2014 г.
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Корреспондирую-
щий счет
	Сумма, тыс. руб.
	Документ, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	Дебет
	Кредит
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Проценты по кредитам и займам ОАО «СБЕРБАНК РФ»
	91.02
	66.02
	7
	Договор займа

	2
	Оплата за расчетные услуги банка
	91.02
	51
	90
	Выписка банка

	3
	Уплата госпошлины
	91.02
	51
	5
	Квитанция

	4
	Уплата штрафа ГБДД
	91.02
	71.01
	2
	Авансовый отчет

	5
	Прочие расходы организации
	91.02
	50.01
	75
	Расходный кассовый ордер

	6
	Списание естественной убыли
	91.02
	10
	4
	Бухгалтерская справка (расчет)

	7
	Списана задолженность перед поставщиками и подрядчиками
	91.02
	60.02
	2
	Акт сверки взаиморасчетов

	8
	Выручка от реализации прочих товаров в столовой
	62.01
	91.01
	9
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	9
	Оприходование излишков
	41
	91.01
	177
	Сличительн. ведом.

	10
	Прочие доходы организации
	50.01
	91.01
	230
	Товарная накладная (форма ТОРГ-12)

	11
	Закрытие субсчета 91.01=8+9+10
	91.01
	91.09
	416
	Бухгалтерская справка (расчет)

	12
	Закрытие субсчета 91.02
=(1+2+3+4+5+6+7)
	91.09
	91.02
	185
	Бухгалтерская справка (расчет)

	14
	Отражена прибыль от прочих видов деятельности
	91.09
	99.01
	231
	Бухгалтерская справка (расчет)



Сальдированный результат счета 91 в виде прибыли или убытка в конце года (заключительными оборотами) списывают, как и сальдо счета 90, на итоговый накопительный счет финансовых результатов 99 «Прибыли и убытки». Таким образом, синтетический счет 91 «Прочие доходы и расходы» сальдо на конец года не имеет.По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 91 (кроме субсчета 91.09), закрывают внутренними записями на субсчет 91.09.Аналитический учет по счету 91 ведется по каждому виду прочих доходов и расходов. Основной регистр аналитического учета по счету 91 является карточка счета 91.Синтетический учет прочих доходов и расходов ведется в Оборотно-сальдовой ведомости по счету 91 «Прочие доходы и расходы» и в отчете «Анализ счета».
Оборотно-сальдовая ведомость содержит остатки на начало и на конец периода и обороты по дебету и кредиту счета 91 за определенный период. Как упоминалось выше, из оборотно-сальдовой ведомости формируется отчет о прибылях и убытках путем расчета сальдо по счету 91. Затем полученное сальдо формирует строки «Прочие доходы» и «Прочие расходы». 
Конечный финансовый результат (чистая прибыль или чистый убыток) слагается из финансового результата от обычных видов деятельности, а также прочих доходов и расходов. Конечный финансовый результат в Кизнерском ПО-Общепит определяется следующим способом. Во-первых, определяется прибыль (убыток) от продаж как разница между доходами в виде выручки и расходами в виде себестоимости продаж. Данная информация формируется на счете 90 «Продажи». Во-вторых, определяется прибыль (убыток) до налогообложения путем сложения результата от продаж с прочим результатом, раскрытым на счете 91 «Прочие доходы и расходы». Затем, определяется нераспределенная (чистая) прибыль (непокрытый убыток) путем вычета из предыдущего показателя суммы начисленных платежей по налогу на прибыль, информация о которых содержится на итоговом счете 99 «Прибыли и убытки». Данная информация содержится в форме №2 «Отчет о финансовом результате».
Счет 99 «Прибыли и убытки» предназначен для обобщения информации о формировании конечного финансового результата деятельности организации в отчетном году. По дебету счета 99 отражаются убытки (потери, расходы), а по кредиту – прибыли (доходы) организации. Сопоставление дебетового и кредитового оборотов за отчетный период показывает конечный финансовый результат. На счете 99 в течение отчетного года отражаются: - прибыль или убыток от обычных видов деятельности – в корреспонденции со счетом 90; - сальдо прочих доходов и расходов за отчетный месяц – в корреспонденции со счетом 91.
Таблица 7-Журнал хозяйственных операций по счету 99«Прибыли и убытки» 
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Корреспондирую-
щий счет
	Сумма, тыс. руб.
	Документ, на основании которых производятся бухгалтерские записи

	
	
	Дебет
	Кредит
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Списана выручка от продажи продукции, работ, услуг
	90.01
	90.09
	37741
	Бухгалтерская справка (расчет)

	2
	Списана себестоимость продаж
	90.09
	90.02
	39003
	Бухгалтерская справка (расчет)

	3
	Выявлен убыток от продажи продукции, работ, услуг
	99.01
	90.09
	(1616)
	Бухгалтерская справка (расчет)

	4
	Закрытие субсчета 91.01
	91.01
	91.09
	416
	Бухгалтерская справка (расчет)

	5
	Закрытие субсчета 91.02
	91.09
	91.02
	185
	Бухгалтерская справка (расчет)

	6
	Определена прибыль от прочих видов деятельности=4-5
	91.09
	99.01
	231
	Бухгалтерская справка (расчет)

	7
	Списан  убыток на нераспределенную прибыль=3+6
	   84
	99.01
	(1385)
	Бухгалтерская справка (расчет)


[bookmark: l705]По окончании отчетного года при составлении годовой бухгалтерской отчетности счет 99 «Прибыли и убытки» закрывается. При этом заключительной записью декабря сумму чистой прибыли  отчетного года списывают со счета 99 в кредит счета 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)», сумма чистого убытка отчетного года списывается заключительными оборотами декабря в дебет счета 84. Регистром аналитического счета по счету 99 является «Карточка счета». Синтетический учет по данному счету ведется в отчете «Анализ счета» и в Оборотно-сальдовой  ведомости.
3.3 Совершенствование учета финансовых результатов деятельности 
Организации
Произведенный анализ  доходов и расходов по обычным видам деятельности  в Кизнерском ПО-Общепит период с 2012-2014гг. определяет текущую ситуацию как стабильную, но имеющую определенные финансовые затруднения. При отнесении доходов руководствуются  положением по бухгалтерскому учету «Доходы организации» ПБУ 9/99, при отнесении расходов - «Расходы организации» ПБУ 10/99. Ведение бухгалтерского учета осуществлялось с частичным использованием бухгалтерской программы  «1С: Предприятие 8.2». Данная программа дает большие возможности ведения бухгалтерского учета на предприятии по сравнению с мемориально-ордерной и журнально-ордерной формой обработки информации.
  Одним из основных принципов бухгалтерского учета является документирование хозяйственных операций. Но в Кизнерском ПО-Общепит имеются следующие недостатки первичной документации:
- использование устаревших форм документов; 
- присутствуют документы, носящие дублирующий характер;
- множество документов, имеющих избыточные реквизиты;
- сложность и громоздкость отдельных форм документов, которые создают трудности при организации учетного процесса.
В целях совершенствования бухгалтерского учета доходов и расходов от обычных видов деятельности необходимо принимать первичные документы к учету, если они составлены по форме, содержащейся в альбомах унифицированных форм первичной учетной документации.  .
Мы советуем дубликаты  первичных учетных документов заменить на новые ведомственные специализированные формы, при этом в них заполнять все необходимые реквизиты, необходимые для дальнейшей работы.  В тоже время имеются некоторые недостатки:
- в первичных учетных документах встречаются ошибки технического характера, вследствие нечетких записей, имеющихся помарок;
- имеются ошибки из-за невнимательного переноса записи из первичных документов в регистры;
- наблюдается несвоевременное отражение хозяйственных операций из-за несоблюдения графика документооборота ; 
- внутренняя  отчетность  для представления информации руководству организации составляется не периодически;
- выявлены некорректные проводки вследствие несоблюдения методологии при формировании проводок.
 Следующее наше предложение по совершенствованию учета финансовых результатов деятельности организации является разработка  графика документооборота. График документооборота должен быть утвержден приказом руководителя организации. Разработанный график документооборота  представлен в (Приложении  Г). Данный график позволит без задержек и без существенных ошибок представлять в центральную бухгалтерию организации отчеты подразделений, во время их обрабатывать и сдавать в архив.
Так же крайне необходимо отдельных работников бухгалтерской службы  периодически отправить на курсы повышения квалификации, чтобы вести первичный и бухгалтерский учет на высоком уровне.
Серьезных нарушений ведение синтетического и аналитического учета  в данной организации искажений не дали. Бухгалтерский и налоговый учет в данной организации ведется в полном объеме и дает полную достоверную и своевременную  информацию, документальное ведение доходов и расходов от обычных видов деятельности  заполняется по законодательству и нарушений не имеет.


4  АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ КИЗНЕРСКОГО 
ПО - ОБЩЕПИТ
4.1 Анализ состава, динамики и структуры финансовых результатов
Основной целью анализа финансовых результатов является определение резервов увеличения прибыли, основными источниками которых могут быть: увеличение объёма продаж, увеличение уровня цен, снижение себестоимости продукции, увеличение качества готовой продукции, поиск более выгодных рынков сбыта и т.д.
Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности организации являются:
-оценка динамики показателей прибыли, обоснованности образования и распределения их фактической величины;
-выявление и измерение действия различных факторов на прибыль;
-оценка возможных резервов дальнейшего роста прибыли на основе оптимизации объемов производства и издержек.
В процессе анализа состава и динамики финансовых результатов необходимо изучить состав прибыли до налогообложения, ее структуру и динамику. Информацией такого анализа служит отчет о прибылях и убытках. Проведем горизонтальный и вертикальный анализы финансовых результатов.
	Таблица 8 - Состав и динамика финансовых результатов

	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2014 г. 
в % к 
2012 г.

	Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг, тыс. руб.
	38701
	40600
	37741
	97,5

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	21327
	21493
	19802
	92,8

	Валовая прибыль, тыс. руб.
	17374
	19107
	17939
	103

	Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб.
	857
	691
	(1262)
	(147)

	Прочие доходы, тыс. руб.
	32
	61
	416
	1300

	Прочие расходы, тыс. руб.
	404
	353
	185
	45

	Прибыль (убыток) до налогообложения, тыс. руб.
	465
	399
	(1031)
	221

	Чистая прибыль (убыток), тыс. руб.
	-
	-
	(1385)
	-



Данные таблицы 8 показывают, что выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг снизилась на 2,5% данное снижение произошло за счет уменьшения объема произведенной продукции, а также за счет снижения  цены на некоторые виды продукции, себестоимость продажи уменьшилось на 7,2 %, уменьшение себестоимости продукции  данной организации обусловлен в основном уменьшением объёма выпуска продукции что, привело к уменьшению  прибыли от продажи на 2119 тыс. рублей. Валовая прибыль существенно не изменялась на  протяжении ряда лет, а показатель чистой прибыли постепенно снижался, то причина либо в выросших издержках, либо в повысившихся ставках налога.  Прочие доходы за исследуемый период увеличились на 384 тыс. руб., расходы уменьшились на 55%. Прибыль до налогообложения за анализируемый год стал убыточным и составил  (1031) тыс. рублей. В 2014 г чистый убыток составляет -1385 тыс. руб. в предыдущие годы этот показатель был безубыточным. 
Таблица 9 - Структура финансовых результатов
	Показатель
	2011 г., %
	2012 г.,%
	2013 г.,%
	Отклонение,%

	Себестоимость проданной продукции, работ, услуг
	100
	100
	100
	-

	Всего расходов
	100
	100
	100
	-

	Прибыль (убыток) от продаж
	184,3
	173,18
	122,4
	(61,9)

	Прочие доходы
	6,88
	15,3
	(40,3)
	(47,2)

	Прочие расходы
	86,8
	88,5
	(17,9)
	(104,7)

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	100
	100
	100
	-

	Чистая прибыль (убыток)
	-
	-
	-
	-


Из данных таблицы 9 видно, что прибыль до налогообложения, имеет три основных составляющих: прибыль (убыток) от продаж, прочие доходы и прочие расходы. Прибыль от продаж в отчетном периоде в структуре прибыли до налогообложения составила 122,2 %, прочие доходы составили (40,3) %, а прочие расходы составили (17,9) %. 


4.2  Факторный анализ прибыли от реализации всей продукции и основных видов продукции
Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) - это прибыль, получаемая предприятием в результате изготовления и продажи продукции собственного производства. Для того чтобы провести факторный анализ прибыли от реализации продукции по отдельным видам продукции и по основным видам продукции, мы должны определить сколько видов продукции производит данная организация. 
Проведение факторного анализа прибыли от реализации продукции позволяет  оценить резервы повышения эффективности производства,  сформировать управленческие решения по использованию производственных факторов.
Прибыль от реализации продукции в целом  по организации зависит от четырех факторов: объема реализации продукции, ее структуры, себестоимости и уровня реализационных цен.
Представим методику проведения факторного анализа прибыли от реализации продукции:
1. Находим общее отклонение прибыли: ΔП=∑Пф−∑П0;                                                                          
2. Находим отклонение в прибыли за счет изменения объема реализованной продукции:                                                                   
3. Отклонение прибыли за счет изменения структуры реализованной продукции: ΔПстр = ∑Пусл − ∑П0 - ΔПQ;                                                          
4. Отклонение прибыли за счет изменения себестоимости реализованной продукции: ΔПс = ∑Зусл − ∑Зф;                                                                        
5. Отклонение прибыли за счет изменения реализационных цен: 
ΔПц = ∑ДВф − ∑ДВусл ;                                                                     
В таблице 10 представлена исходная информация для проведения факторного анализа прибыли от реализации всей продукции.
Таблица 10 - Исходная информация для проведения факторного анализа прибыли от реализации всей продукции
	Показатель
	Вид продукции

	
	Полуфабрикаты
мясные
	Кондитерские изделия
	Мучные изделия
	Обеденная продукция

	1. Количество реализованной продукции, ц: 
2012 г.
2014 г.
	377
335
	163
143
	
648
524
	
861
674

	2. Себестоимость единицы реализованной продукции, руб.:
2012 г.
2014 г.
	
19061
26388
	
20981
24671
	

12720
18511

	

22061
25126

	3. Цена реализации единицы продукции, руб.:
2012 г.
2014 г.
	19480
25534

	21447
23874
	
12997
17912
	
22555
24310


В таблице 11 представлены результаты факторного анализа прибыли от реализации продукции по всей реализованной продукции, а также прибыли от реализации по основным видам продукции. 
Таблица 11 - Результаты расчетов факторного анализа прибыли от реализации  всей продукции
	Показатель
	Значение показателя

	Общее отклонение прибыли, (убыток) тыс. руб.
	(1496)

	В том числе за счет изменения:
	

	- объема реализованной продукции
	(83,7)

	- структуры реализованной продукции
	0

	- себестоимости единицы реализованной продукции
	(8064)

	- реализационных цен
	6652


По данным таблицы 11 можно сделать вывод, что убыток от реализации продукции в 2014г. составил (1496) тыс. руб. На данное изменение повлияли следующие факторы: за счет снижения объема реализованной продукции прибыль от реализации снизилась на (83,7)тыс. руб, за счет структурных сдвигов реализованной продукции прибыль от реализации не изменилась, в связи с повышением себестоимости единицы реализованной продукции убыток увеличился на (8064) тыс. руб, за счет повышения цен реализации прибыль от реализации  увеличилась на 6652 тыс. руб. Таким образом, наибольшее влияние на изменение прибыли от реализации продукции оказали реализационные цены, и себестоимость реализованной продукции. 
На отклонение прибыли полученной от реализации одного вида продукции оказывают влияние следующие факторы: объем реализованной продукции; себестоимость реализованной продукции; цена реализации. 
Таблица 12 - Результаты расчетов факторного анализа прибыли от реализации основных видов продукции 
	Показатель
	Значение показателя

	
	Полуфабрикаты мясные
	Кондитерские изделия
	Мучные изделия
	Обеденная продукция

	Общее отклонение прибыли, ± тыс. руб.
	(299)
	(127)
	(467)
	(601)

	В том числе за счет изменения:
- объема реализованной продукции
	
(16,8)
	
(7,1)
	
(26,2)
	
(33,6)

	- себестоимости единицы реализованной продукции
	(1611)
	(688)
	
(2521)
	(3242)

	- реализационных цен
	1329
	567
	2079
	2675


В таблице 12 приведены данные факторного анализа прибыли от реализации основных видов продукции. По приведенным данным, можно сделать вывод, что убыток от реализации полуфабрикатов в 2014 году составил 299 тыс. руб. На данное явление оказали влияние следующие факторы: за счет уменьшения объема реализованных полуфабрикатов убыток от реализации составил 16,8 тыс. руб.,  за счет повышения цен реализации прибыль от реализации увеличилась на  1329 тыс. руб., за счет  повышения себестоимости единицы реализованной продукции убыток составил 1611 тыс. руб. Таким образом, наибольшее влияние на изменение прибыли от реализации полуфабрикатов оказали объемы реализации и себестоимость реализованной продукции.
Убыток  от реализации кондитерских изделий в 2014 году увеличилась на 127 тыс. руб.  Наибольшее влияние на данное изменение оказало увеличения себестоимости. Прибыль от реализации уменьшилась на 688 тыс. руб., за счет снижения количества кондитерских изделий убыток составил  7,1 тыс. руб. 
Убыток  от реализации мучных изделий составил 467 тыс. руб. На данное снижение основное влияние оказало увеличение себестоимости, в результате чего прибыль от реализации снизилась на 2521 тыс. руб. Уменьшение количества реализуемой продукции привело к уменьшению прибыли. За счет повышения  реализационных цен прибыль от реализации увеличилась на 2079  тыс. руб.
Убыток от реализации обеденной продукции составил 601 тыс.руб. За счет  повышения себестоимости единицы реализованной продукции убыток увеличился на 3242 тыс. руб.  за счет уменьшения объема реализованных обедов  убыток от реализации составил 33,6 тыс. руб.,  за счет повышения цен реализации прибыль от реализации увеличилась на  1329 тыс. руб
	
	











	4.3 Анализ показателей рентабельности
Анализ прибыльности организации может производиться по абсолютным показателям, но их невозможно использовать для сопоставления, поэтому в практике используются относительные показатели, позволяющие проводить сопоставления различных хозяйствующих субъектов в пространственно-временном разрезе.
     Рентабельность наиболее полно характеризует итоги деятельности организации. Она отражает важную информацию о том, с какой отдачей были использованы ресурсы организации. Рентабельность широко применяется при определении уровня инвестиционной привлекательности организации, а также в ходе ценообразования. Показатели рентабельности бывают трех видов. Первые характеризуют окупаемость издержек производства или инвестиционных проектов. Вторые – рентабельность продаж. Третьи – доходность капитала или его части. Основные показатели рентабельности представлены в таблице 13.
Таблица 13 – Показатели  рентабельности
	Показатель
	2012 г.
	2013 г.
	2014 г.
	2014 г. 
от2012 г.(+,-)

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	38701
	406000
	37741
	(960)

	2. Полная себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг, тыс. руб.
	21327
	21493
	19802
	(1525)

	3. Прибыль от продажи товаров, продукции, работ, услуг, тыс. руб.
	     857
	     691
	    (1262)
	   (2119)

	4. Прибыль до налогообложения, тыс. руб.
	465
	399
	    (1031)
	(1496)

	5. Средняя стоимость совокупных активов, тыс. руб.
	5277
	5356
	5161
	(116)

	6. Средняя стоимость мобильных активов, тыс. руб.
	5222,5
	4924,5
	    4538
	(684,5)

	7. Средняя стоимость производственных средств, тыс. руб.
	304,5
	391
	564
	259,5

	8. Средняя стоимость собственного капитала, тыс. руб.
	2277
	2277
	1584,5
	(692,5)

	9. Средняя стоимость перманентного капитала, тыс. руб.
	5554
	   5356
	5161
	(393)

	10. Рентабельность (убыточность) совокупных активов, %
	8,8
	7,4
	(20)
	(28,8)

		                                                                                                     Продолжение таблицы №13

	11. Рентабельность(убыточность) мобильных средств, %
	8,9
	8,1
	(22,7)
	(31,6)

	12. Рентабельность (убыточность) производственных средств, %
	116,6
	102
	(183)
	(299,6)

	13. Рентабельность(убыточность) собственного капитала, %
	20,4
	17,5
	(65)
	(85,4)

	14. Рентабельность (убыточность) перманентного капитала, %
	8,4
	7,4
	(19,9)
	(28,3)

	15. Рентабельность (убыточность)продаж, %
	4,0
	3,2
	(6,3)
	(10,3)

	16. Рентабельность (убыточность) реализованной продукции, %
	2,2
	1,7
	(3,3)
	(5,4)



Как видно из представленных показателей рентабельности, в 2014 году  имеют отрицательные  значения, что отражают об неэффективности финансово-хозяйственной деятельности организации и снижения эффективности использования ресурсов, имеющихся в распоряжении предприятия. Рентабельность продаж и рентабельность реализованной продукции более точно характеризуют результаты эффективности производства продукции. Рентабельность продаж характеризует эффективность предпринимательской деятельности и показывает, сколько получено прибыли с рубля продаж.  За анализируемый период организацией  на 1 рубль выручки получено 3,3 коп. убытка от продажи продукции. На это  повлияло рост затрат на производство и реализацию продукции, падение объёмов реализации. Таким образом,  финансово-хозяйственной деятельности предприятия в целом подтверждается отрицательной динамикой как количественных, так и качественных показателей эффективности.




4.3.1 Факторный анализ рентабельности продаж и реализованной продукции
При анализе рентабельности продаж и рентабельности реализованной продукции рассчитывается количественное влияние следующих факторов: денежной выручки; себестоимости реализованной продукции; коммерческих расходов; управленческих расходов.
Факторная модель рентабельности продаж:
                                       ,                                        
где - рентабельность продаж, %; - денежная выручка; - себестоимость реализованной продукции; - коммерческие расходы; - управленческие расходы.
Таблица 14 - Факторный анализ рентабельности продаж
	Показатель
	2013 г.
	2014 г.

	1
	2
	3

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг, 
тыс. руб.
	40600
	   37741

	2. Себестоимость реализованной продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	21493
	19802

	3. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	18416
	19201

	4. Управленческие расходы, тыс. руб.
	-
	-

	5. Рентабельность продаж, % 
	1,7
	(3,3)

	6. Условный показатель рентабельности (убыточности)продаж №1, %
	х
	(5,7)

	7. Условный показатель рентабельности (убыточности) продаж №2, %
	х
	(1,2)

	8. Условный показатель рентабельности (убыточности) продаж №3, %
	х
	(3,3)

	9. Отклонение рентабельности (убыточности) продаж, % 
	х
	(5)

	9.1 за счет изменения денежной выручки 
	х
	(7,4)

	9.2 за счет изменения себестоимости реализованной продукции
	х
	4,5

	9.3 за счет изменения коммерческих расходов 
	х
	(2,1)

	9.4 за счет изменения управленческих расходов 
	х
	-

	9.5 за счет изменения всех расходов 
	х
	2,4


На основании данных таблицы 14, следует отметить, что наблюдается уменьшение показателя рентабельности (убыточности) от продажи на (5)%. Уменьшение  показателя рентабельности (убыточности) продаж происходит за счет повышения себестоимости продукции и увеличения коммерческих расходов.

Для того чтобы определить причины изменения рентабельности продаж отдельных видов продукции, необходимо провести факторный анализ рентабельности продаж по каждому виду продукции. Уровень рентабельности продаж отдельных видов продукции зависит от изменения среднереализационных цен и себестоимости единицы продукции.
	Рассчитаем влияние этих факторов на уровень рентабельности продаж используя данные таблицы 10.
Факторный анализ рентабельности (убыточности)  продаж   полуфабрикатов мясных: R2012 = Ц2012 –С2012 / Ц2012 * 100= 2,1 %
Rусл = Ц2014 –С2012 / Ц2012 * 100= 33,22 %
R2014 = Ц2014 –С2014 / Ц2014 * 100= (3,3) %
Общее изменение рентабельности (убыточности)  продаж полуфабрикатов мясных: ∆ Rобщ   = R2014 – R2012  = (5,4) %
	В том числе за счет изменения:
- среднего уровня отпускных цен: ∆ Rц   = Rусл – R2012  = 31,12 %
- уровня себестоимости продукции: ∆ Rс   = R2014 – Rусл  = (36,52) %
Факторный анализ рентабельности (убыточности) продаж кондитерских изделий:
R2012 = Ц2012 –С2012 / Ц2012 * 100= 2,1 %
Rусл = Ц2014 –С2012 / Ц2012 * 100= 13,48 %
R2014= Ц2014 –С2014 / Ц2014 * 100= (3,3) %
Общее изменение рентабельности(убыточности) продаж кондитерских изделий: 
∆ Rобщ   = R2014 – R2012  = (5,4) %
В том числе за счет изменения:
- среднего уровня отпускных цен: ∆ Rц   = Rусл – R2012  = 11,38%
- уровня себестоимости продукции: ∆ Rс   = R2014 – Rусл  = (16,78) %
Факторный анализ рентабельности (убыточности) продаж мучных изделий: R2012 = Ц2012 –С2012 / Ц2012 * 100= 2,1 %
Rусл = Ц2014 –С2012 / Ц2012 * 100= 39,94 %
R2014 = Ц2014 –С2014 / Ц2014 * 100= (3,3) %
Общее изменение рентабельности (убыточности) продаж мучных изделий: ∆ Rобщ   = R2014 – R2012  = (5,4)  %
В том числе за счет изменения:
- среднего уровня отпускных цен: ∆ Rц   = Rусл – R2012  = 37,84 %
- уровня себестоимости продукции: ∆ Rс   = R2014 – Rусл  = (43,24) %
Факторный анализ рентабельности (убыточности) продаж обеденной продукции: R2012 = Ц2012 –С2012 / Ц2012 * 100= 2,1 %
Rусл = Ц2014 –С2012 / Ц2012 * 100= 9,9 %
R2014 = Ц2014 –С2014 / Ц2014 * 100= (3,3) %
Общее изменение рентабельности (убыточности) продаж обеденной продукции: ∆ Rобщ   = R2014 – R2012  = (5,4)  %
В том числе за счет изменения:
- среднего уровня отпускных цен: ∆ Rц   = Rусл – R2012  = 7,8 %
- уровня себестоимости продукции: ∆ Rс   = R2014 – Rусл  = (13,2) %
Таблица 15-  Результаты факторного анализа рентабельности (убыточности) продаж 

	Показатель
	Полуфабрикаты (мясные)
	Кондитерские изделия
	Мучные изделия
	Обеденная продукция

	Отклонение рентабельности продаж (±), %
	(5,4)
	(5,4)
	(5,4)
	(5,4)

	в т. ч. за счет изменения:
	
	
	
	

	- цены реализации
	31,12
	11,38
	37,84
	7,8

	-себестоимости реализованной продукции
	(36,52)
	(16,78)
	 (43,34)
	(13,2)


Из данных таблицы 15 видно, что в организации убыточна продажа всех видов продукции. Это происходит за счет роста себестоимости продукции, коммерческих расходов и  снижения цен реализации. Рост среднего уровня отпускных цен на продукцию способствовал повышению уровня рентабельности продаж по полуфабрикатам на 31,12 %, по кондитерским изделиям на 11,38%, мучных изделий на 37,84%, обеденной продукции на 7,8%.


Рентабельность реализованной продукции показывает результаты текущих затрат. Факторная модель рентабельности реализованной продукции

Факторный анализ рентабельности реализованной продукции представлен в таблице 16.
Таблица 16 -Факторный анализ рентабельности реализованной продукции

	Показатель
	2013г. 
	2014г.

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	40600
	37741

	2. Себестоимость реализованной продукции, работ и услуг, тыс. руб.
	21493
	19802

	3. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	18416
	19201

	4.Управленяеские расходы, тыс. руб.
	-
	-

	5. Рентабельность реализованной продукции, %
	1,77
	(3,2)

	6. Условный показатель рентабельности (убыточности) реализованной продукции №1, % 
	х
	(5,4)

	7. Условный показатель рентабельности (убыточности) реализованной продукции №2, % 
	х
	(1,2)

	8. Условный показатель рентабельности (убыточности) реализованной продукции №3, %  
	х
	(3,2)

	9. Отклонение рентабельности(убыточности) реализованной продукции, % 
	х
	(4,97)

	9.1 за счет изменения денежной выручки 
	х
	(7,1)

	9.2 за счет изменения себестоимости реализованной продукции 
	х
	4,2

	9.3 за счет изменения коммерческих расходов 
	х
	(2)

	9.4 за счет изменения управленческих расходов 
	х
	-

	9.5 за счет изменения всех расходов
	
	2,2


	Анализ данных таблицы 16 показывает, что рентабельность реализованной продукции в 2014 году понизилась по сравнению с 2013 годом на (4,97) % за счет повышения  себестоимости на 4,2 % и снижения выручки на (7,1)%. Отрицательное влияние оказало снижение денежной  выручки. 




4.4 Подсчет резерва увеличения прибыли
Резервы роста прибыли - это количественно измеримые возможности ее увеличения за счет роста объема реализации продукции, уменьшения затрат на ее производство и реализацию, недопущения вне реализационных убытков, совершенствование структуры производимой продукции. Резервы выявляются на стадии планирования и в процессе выполнения планов. Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду реализуемой продукции. Основными их источниками являются увеличение объёма реализации продукции, снижение её себестоимости, повышение качества продукции, реализация её на более выгодных рынках сбыта и т.д. В данной работе рассмотрим два основных источника резерва увеличения суммы прибыли: увеличение объёмов реализации продукции и снижение себестоимости единицы реализуемой продукции.
Таблица 17 - Резервы роста прибыли (снижение убытка) за счет увеличения объема реализации продукции 
	Вид 
продукции
	Объем реализации
продукции, кг
	Резерв увеличения объема реализации продукции, кг
	Резерв снижения убытка на 1кг продукции руб.
	Резерв уменьшения убытка, тыс. руб.

	
	фактический
	возможный
	
	
	

	Полуфабрикаты
	33500
	43500
	10000
	23
	230,0

	Кондитерские изделия
	14300
	18600
	4300
	51
	220,0

	Мучные изделия  
	52400
	68200
	15800
	12
	200,0

	Обеденная продукция
	67400
	87600
	20200
	7,4
	150,0

	Итого
	-
	-
	-
	
	800,0


 По данным таблицы 17 мы видим, что в результате увеличения объемов реализации  полуфабрикатов, убыток  уменьшится на 230,0 тыс. руб., в результате увеличения объемов реализации кондитерских изделий убыток уменьшится  на 220,0  тыс. руб. в результате реализации мучных изделий и обеденной продукции убыток  уменьшится на  200,0 тыс. руб. и 150,0 тыс. руб.
Подсчет резервов увеличения прибыли за счет снижения себестоимости товарной продукции и услуг осуществляется следующим образом: предварительно выявленный резерв снижения себестоимости каждого вида продукции умножается на возможный объем ее продаж с учетом резервов его роста.
Таблица 18 - Резервы увеличения суммы прибыли (снижение убытка) за счет снижения себестоимости продукции
	Вид продукции
	Уровень себестоимости 1 кг продукции, руб.
	Резерв снижения себестоимости 1 кг продукции, руб.
	Возможный объём реализации продукции, кг.
	Резерв уменьшения убытка, тыс. руб.

	
	Фактический
	Возможный
	
	
	

	Полуфабрикаты
	263,88
	259,28
	4,6
	43500
	200

	Кондитерские изделия
	246,71
	237,11
	9,6
	18600
	180

	Мучные изделия
	185,11
	182,91
	2,2
	68200
	150

	Обеденная продукция
	251,26
	249,86
	1,4
	87600
	120

	Итого
	─
	─
	─
	─
	650


По данным таблицы 18 видно, что резерв уменьшения суммы убытка составил 650 тыс. руб. Резерв уменьшения суммы убытка от снижения себестоимости полуфабрикатов составил 200 тыс. руб., от снижения себестоимости кондитерских изделий 150 тыс. руб., от снижения себестоимости мучных изделий 291 тыс. руб.  и от снижения себестоимости  обеденной продукции 120 тыс. руб. Полученные данные сведем в общую таблицу.
Таблица 19 - Обобщение резервов увеличения суммы прибыли (снижения убытка) тыс. руб.
	Источник резервов
	Вид продукции
	Всего

	
	Полуфабрикаты 
	Кондитерские изделия
	Мучные изделия
	Обеденная продукция
	

	Увеличение объема продаж тыс. руб.
	230
	220
	200
	150
	800

	Снижение себестоимости продукции тыс. руб.
	200
	180
	150
	
120
	650

	Итого
	-
	-
	-
	-
	1450,0


По данным таблицы 19 видно, что уменьшение убытка произойдет в результате снижения себестоимости, на 650 тыс. руб. При увеличении объема продаж сумма убытка уменьшится на 800,0 тыс. руб. 


































ВЫВОДЫ  И  ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Целью данной дипломной работы являлось рассмотрение  учета и анализа финансовых результатов, выработка  рекомендаций по совершенствованию учета финансовых результатов и выявление резервов увеличения прибыли деятельности  Кизнерского ПО-Общепит.
[bookmark: _GoBack]Анализируя деятельность организации за период с 2012 по 2014 годы можно проследить тенденцию снижения всех основных показателей деятельности организации. Снизилась  выручка от продажи продукции на 2,5%, себестоимость продажи уменьшилась на 7,2 %, уменьшение себестоимости продукции на данной организации обусловлен в основном уменьшением объёма выпуска продукции, изменения ассортимента выпускаемой продукции что, привело к уменьшению  прибыли от продажи на 2119 тыс.рублей.ост себестоимости продукции в данной организации обусловлен в основном повышением цен на потребленные ресурсы  что, привело к уменьшению  прибыли от продажи на 2119 тыс.рублей. Чистой прибыли организация не имеет, в 2014 г убыток составляет -1385 тыс. руб. в предыдущие годы этот показатель был безубыточным. В 2014 г уровень рентабельности убыточен. Отрицательная рентабельность сигнализирует о том, что организация неэффективно распоряжается собственными активами, что сумма издержек на производство и реализацию продукции выше цены ее продажи. Увеличилась среднегодовая стоимости основных средств на 41,4 %, это произошло в результате того, что за исследуемый период организацией приобретались объекты основных средств. Показатели эффективности использования капитала за отчетный период уменьшились, это говорит что организация не полностью  эффективно использует имеющийся капитал, материальные и трудовые ресурсы в свой деятельности.
Показатели финансовой устойчивости и ликвидности организации не соответствуют нормативным значениям. Недостаточно собственных средств используется для финансирования текущей деятельности.
Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования показывает, что собственных источников не достаточно для погашения его обязательств и текущих расходов. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств  за отчетный период получился равным  4,8  это говорит о том, что в капитале организации  присутствует значительная часть заемных средств.
Коэффициент финансовой зависимости за отчетный период составил 0,8 , что говорит о том, что организация незначительно зависит от внешних источников финансирования, т.е. на 1 рубль собственных средств приходится 80 коп. заемных средств.  
В целом можно сделать заключение, что с организацией в настоящее время опасно налаживать деловые связи, потому что с точки зрения краткосрочной перспективы – уровень платежеспособности  не стабилен, на что указывают коэффициенты общей и срочной ликвидности, а с позиции долгосрочной перспективы – финансовое состояние не устойчиво.
Бухгалтерский учёт финансовых результатов деятельности организации в целом соответствует ФЗ «О бухгалтерском учёте»; Положению по ведению бухгалтерского учёта и бухгалтерской отчётности в РФ и др. нормативно-правовым актам, ведется на основании учетной политики, которую организация формирует самостоятельно, согласно действующему законодательству. Бухгалтерский учет в данной организации частично автоматизирован, применяют программу «1С: Предприятие.8.2». В тоже время имеются некоторые недостатки:
- в первичных учетных документах встречаются ошибки технического характера, вследствие нечетких записей, имеющихся помарок;
- имеются ошибки из-за невнимательного переноса записи из первичных документов в регистры;
- наблюдается несвоевременное отражение хозяйственных операций из-за несоблюдения графика документооборота ; 
- внутренняя  отчетность  для представления информации руководству организации составляется не периодически;
- выявлены некорректные проводки вследствие несоблюдения методологии при формировании проводок.
Проведенный факторный анализ прибыли показал что наблюдается уменьшение показателя рентабельности (убыточности) от продажи на (5)%. Уменьшение  показателя рентабельности (убыточности) продаж происходит за счет повышения себестоимости продукции и увеличения коммерческих расходов.
	Обобщение резервов увеличения суммы прибыли, за счёт  увеличения  объемов реализации  и за счет снижения себестоимости товарной продукции, резерв  уменьшения убытка произойдет на 1450 тыс.рублей
 Основными предложениями по увеличению прибыли являются: 
- увеличение объёмов производства, повышение качества произведенной продукции, значительно расширить ассортимент предлагаемых изделий; внедрение прогрессивных технологий;
- снижение себестоимости за счет уменьшения затрат на производство (повышение уровня производительности труда, экономного использования материальных ресурсов, сокращение потерь, снижение коммерческих и управленческих расходов);
- поиск новых рынков сбыта продукции  в районах и за пределами;
-внедрить на предприятии  журнально-ордерную форму учета, оперативнее представлять данные по розничной реализации, для принятия управленческих решений. 
-важнейшим направлением поиска резервов роста прибыли – это снижение затрат на производство и реализацию продукции, например, сырья, материалов, топлива, энергии, амортизации основных фондов и других расходов
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