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                                                    ВВЕДЕНИЕ

       Актуальность темы исследования. Анализ платежеспособности и финансового состояния предприятия является одним из важнейших условий успешного управления его финансами. Финансовое состояние предприятия характеризуется совокупностью показателей, отражающих процесс формирования и использования его финансовых средств и, по сути, отражает конечные результаты его деятельности.
       В настоящее время повышается самостоятельность предприятий, их экономическая и юридическая ответственность. Резко возрастают значения финансовой устойчивости и субъектов хозяйствования. Все это значительно увеличивает роль анализа их финансового состояния, наличия, размещения и использования денежных средств. Анализ проводится для того, чтобы оценить платежеспособность и финансовое состояние предприятия, а также, чтобы постоянно проводить работу, направленную на его улучшение. Анализ финансового состояния показывает, по каким конкретным направлениям надо вести эту работу. В соответствии с этим результаты анализа дают ответ на вопрос, каковы важнейшие способы улучшения финансового состояния предприятия в конкретный период его деятельности [6,7].
       Анализом финансового состояния занимаются не только руководители и соответствующие службы предприятия, но и его учредители, инвесторы с целью изучения эффективности использования ресурсов, банки – для оценки условий кредитования и определения степени риска, поставщики – для своевременного поступления платежей, налоговые инспекции – для выявления плана поступления средств в бюджет и т.д. Этим объясняется актуальность выпускной квалификационной работы.
       Цель и задачи исследования. Целью написания выпускной квалификационной работы является оценка финансового состояния и платежеспособности организации и разработка направлений укрепления финансового состояния организации.
        Целью исследования является применение полученных знаний к решению конкретных экономических проблем, возникающих на предприятии ООО «Камбарский машиностроительный завод», а именно комплексная оценка финансового состояния предприятия.
        Для достижения поставленных целей требуется решить следующие задачи: изучить теоретические основы сущности и системы показателей, характеризующих финансовое состояние и финансовую устойчивость организации; изучить организационно-экономическую и правовую характеристику организации; изучить финансовую отчетность предприятия; составить сравнительный анализ баланса и его структуру; проанализировать дебиторскую и кредиторскую задолженность; определить финансовое положение организации, его платежеспособность и ликвидность; проанализировать получаемые денежные средства организации и уровень прибыльности; оценить потенциальное банкротство; выявить основные проблемы и предложить рекомендации по улучшению финансового состояния.                                                                              
       Объектом исследования в выпускной квалификационной работе выступает финансово-хозяйственная деятельность общества с ограниченной ответственностью «Камбарский машиностроительный завод» (далее ООО «КМЗ»), основным видом деятельности которого является производство железнодорожного подвижного состава и вагонов, запчастей к ним, тепловозов, ремонт железнодорожной техники.
       Предметом исследования является оценка финансового состояния и платежеспособности организации и разработка мероприятий по его улучшению. 
       Основные результаты исследования, выносимые на защиту:
    - цели, задачи и показатели, характеризующие финансовое состояние, платежеспособность  и финансовая устойчивость организации;
    - оценка экономического и финансового состояния изучаемой организации;
    - рекомендации по укреплению финансовой устойчивости организации.
       Теоретической и методической основой выпускной квалификационной работы являются труды ученых экономистов, а также нормативные, законодательные акты. В процессе выполнения настоящей работы были использованы общенаучные и специальные методы исследования: анализ, синтез, моделирование, экономико-статистический и др. В выпускной квалификационной работе рассматриваются особенности ведения хозяйственной деятельности, проанализирована годовая отчетность, произведен расчет и анализ основных финансовых показателей предприятия на основе данных финансовой отчетности, а так
же оценены финансовые результаты за 2013-2015г.г.
     В качестве информационной базы использованы нормативные и уставные документы, первичные и сводные документы, регистры бухгалтерского учета, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность ООО «Камбарский машиностроительный завод» за последние 3 года (2013-2015гг.), периодические издания, учебники и учебные пособия по дисциплинам: «Финансы», «Финансовый анализ» и другие
      Структура работы содержит введение, 3 раздела, заключение, список использованной литературы и приложения. Выпускная квалификационная работа изложена на 77 страницах. В работу включены 2 рисунка, 13 таблиц, список литературы из 60 наименований и 6 приложений.
[bookmark: _Toc396917377]
1 СУЩНОСТЬ И СИСТЕМА ПОКАЗАТЕЛЕЙ, ХАРАКТЕРИЗУЮЩИХ ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТЬ И ФИНАНСОВОЕ СОСТОЯНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ
1.1 Цель и задачи оценки платежеспособности и финансового состоянии организации
       Финансовое состояние организации представляет собой экономическую категорию, отражающую состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени, т. е. возможность финансировать свою деятельность [8].
       Платежеспособность является одним из индикаторов финансового положения предприятия, т.е. возможность наличными денежными ресурсами своевременно погашать свои обязательства [8].Платежеспособность оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. этому платежеспособность как составная часть хозяйственной деятельности направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее эффективного его использования.
       Чтобы выжить в условиях рыночной экономики и не допустить банкротства предприятия, нужно хорошо знать, как управлять финансами, какой должна быть структура капитала по составу и источникам образования, какую долю должны занимать собственные средства, а какую – заемные.
       Главная цель анализа платежеспособности и кредитоспособности – своевременно выявлять и устранять недостатки в финансовой деятельности и находить резервы улучшения платежеспособности и кредитоспособности.
       Платежеспособность может быть полной (когда обязательства выполняются сполна) и частичной; стабильной (или устойчивой, если обязательства выполняются своевременно, постоянно) и неустойчивой; гарантированной и негарантированной. Различают платежеспособность текущую и перспективную.    Содержание и основная цель оценки финансового состояния – выявление возможности повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта – это характеристика его финансовой конкурентоспособности, использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами [6].
       Оценка финансового состояния может быть выполнена с различной степенью детализации, в зависимости от цели анализа, имеющейся информации и т.д.                                            
       По мнению Л.Т. Гиляровской [52], содержание и основная целевая установка финансового анализа - оценка финансового состояния и выявление возможности повышения эффективности функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта - это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.
       Анализ финансового состояния предприятия преследует несколько целей: определение финансового положения, выявление изменений в финансовом состоянии в пространственно-временном разрезе, выявление основных факторов, вызывающих изменения в финансовом состоянии, прогноз основных тенденций финансового состояния.
       Достижение этих целей достигается с помощью различных методов и приемов [48, с.84].
       О.Г.Туровец, М.И.Бухалкова и В.Б.Родинов [40, с.12-13] считают, что предметом изучения экономического анализа является предприятие, его организационная структура, активы и обязательства. Экономический анализ, по своему определению, имеет дело с хозяйственными процессами, которые включают в себя производство и реализацию продукции с использованием основных и оборотных средств, формирование и распределение прибыли и так далее. Следовательно, объектом изучения экономического анализа можно считать хозяйственные процессы предприятий, объединений, организаций, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов .
       По мнению М.В. Романовского [43, с.128], задачи финансового состояния определяются его ролью и значением в управлении предприятием. Среди них могут быть названы: качественная оценка динамики основных экономических показателей предприятия, количественная оценка изменений в техническом, технологическом и организационном уровнях развития производства и социального развития коллектива предприятия, определение степени использования основных производственных средств, материальных, трудовых и финансовых ресурсов и влияния этой величины на показатели экономической эффективности производства, выявление основных факторов, обусловивших отклонение фактических показателей деятельности предприятия от нормативных, достигнутых в предыдущем отчетном периоде, запланированных или среднеотраслевых, изыскание и измерение текущих и перспективных резервов повышения эффективности производства и разработка комплекса мероприятий по их и использованию, определение влияния отдельных сторон деятельности производственных звеньев и исполнителей на общие ее результаты, подготовка информации для выбора оптимальных управленческих решений. В таблице 1.1 рассмотрим мнения различных авторов на понятие «финансовое состояние предприятия».
Таблица 1.1 - Мнения различных авторов на понятие «финансовое состояние предприятия»
	Автор
	Мнение

	1
	2

	В.Я.Кожинов 
	Финансовое состояние предприятия - это экономическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени [31, с. 53].

	С.Р.Чупров
	Финансовое состояние предприятия – обеспеченность или необеспеченность предприятия денежными средствами для обеспечения его хозяйственной деятельности [47, с. 107].

	Продолжение таблицы 1.1

	 М.С.Абрютина
	Финансовое состояние хозяйствующего субъекта - это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами [8, с. 112].

	 М.А.Вахрушина 
	Финансовое состояние предприятия можно определить как комплексную экономическую категорию, характеризующую на определенную дату степень обеспеченности предприятия финансовыми ресурсами для осуществления эффективной хозяйственной деятельности и своевременного проведения денежных расчетов по своим обязательствам; инвестиционную привлекательность и способность субъекта развиваться в изменяющейся внутренней и внешней среде [20, с. 302].

	   А.А.Володин 
	Финансовое состояние предприятия характеризуется составом и размещением средств, структурой их источников, скоростью оборота капитала, способностью предприятия погашать свои обязательства в срок и в полном объеме, а также другими факторами [22, с. 12].

	   А.Ф.Шишкин 
	Финансовое состояние предприятий характеризует размещение и использование средств предприятия. Оно обусловлено степенью выполнения финансового плана и мерой пополнения собственных средств за счет прибыли и других источников, если они предусмотрены планом, а также скоростью оборота производственных фондов и особенно оборотных средств [50, с. 111].



       По мнению Т.В.Яркиной [53], финансовое состояние может быть устойчивым (абсолютная, нормальная финансовая устойчивость), неустойчивым (предкризисным) и кризисным.
       Об устойчивом финансовом состоянии предприятия свидетельствует его способность полностью и в срок производить все необходимые платежи, финансировать свою деятельность на расширенной основе, поддерживать свою платежеспособность. Для осуществления своей деятельности, любому предприятию необходимо постоянно наблюдать за изменениями финансового состояния. Финансовое состояние хозяйствующего субъекта - это характеристика его финансовой конкурентоспособности (т.е. платежеспособности, кредитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами.
       По мнению А.А.Володина[22], главная цель анализа платежеспособности – своевременно выявлять и устранять недостатки в финансовой деятельности и находить резервы улучшения финансовых возможностей предприятия.    
       Анализ работ зарубежных и отечественных ученых-экономистов позволил выделить следующие подходы к определению сущности понятия «платежеспособность». В таблице 1.2 рассмотрим мнения различных авторов на определение сущности и понятия «платежеспособность».
Таблица 1.2 - Мнения различных авторов на понятие «платежеспособность


	Автор
	Определение

	1
	2

	Й.Ворст  и П.Ревентлоу (датские ученые)
	Платежеспособность – это «способность выдерживать убытки». Тем самым ими подчеркивается наличие у предприятия определенного потенциала, который дает ему возможность покрывать убытки [23, с.47].

	В.В.Ковалев 
	Платежеспособность – это наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, которая требует немедленного погашения. Тем самым ими подчеркивается, что предприятие должно иметь денежные средства, достаточные для оплаты краткосрочных обязательств и осуществления бесперебойного процесса производства [29, 16]. 

	М.С.Абрютина 
	Платежеспособность как достаточность у предприятия ликвидных активов для погашения в любой момент всех своих краткосрочных обязательств перед кредиторами. Тем самым ими подчеркивается роль ликвидности для быстрого погашения краткосрочных займов, а также необходимость поддержания достаточного ее уровня [8, с.20].

	     Э.И. Уткин
	      Платежеспособность – это способность предприятия своевременно и полностью рассчитываться по своим долгосрочным обязательствам [41, с.216].

	А.Д. Шеремет
	Платежеспособность предприятия определяется как способность покрытия всех его обязательств (краткосрочных и долгосрочных) всеми активами [49, с.165]. 

	Д.С. Моляков и Е.И. Шохин
	      Платежеспособность является важнейшим показателем, характеризующим финансовое состояние предприятия; свидетельствует о том, что предприятие способно своевременно удовлетворять все платежные требования поставщиков, вытекающих из ранее заключенных договоров, рассчитываться по полученным кредитам и займам, выплачивать заработную плату работникам, а также вносить платежи в бюджетные и внебюджетные фонды [13, с.89]. 




        Недостатки всех рассмотренных нами трактовок платежеспособности учтены в определении А.М. Поддерегина [36, с.310]., который характеризует ее как способность предприятия своевременно и полностью выполнять свои обязательства, которые вытекают из кредитных и других операций денежного характера, имеют определенные сроки уплаты.
       Таким образом, платежеспособность западными учеными определяется наличием собственных оборотных средств и способностью покрывать убытки. В отличие от них российские экономисты определяют платежеспособность как способность предприятия выполнять свои обязательства (краткосрочные – В.В. Ковалев, М.М. Крейнина, М.С. Абрютина и А.В. Грачова; долгосрочные – Э.И. Уткин; все обязательства – А.Д.Шеремет, Д.С. Моляков, Е.И. Шохин,             А.М. Поддерегин).                                                                                                       
         Необходимо отметить, что, рассматривая содержание понятия «платежеспособность», некоторые ученые и специалисты, с одной стороны, отождествляют его с ликвидностью, а с другой – указывают на их отличия. Так, американские экономисты Ю.Д. Бригхем и Л. В.Гапенски [16,с.174]. считают понятия ликвидности и платежеспособности очень близкими по своему содержанию. Согласны с ними и М.А. Болюх, В.З. Бурчевский, М.И.Горбаток, Е.Е. Ионин, Н.В.Тарасенко [11]. В то же время Е.Е.Ионин [11,с.34], считает, что понятие «платежеспособность» несколько шире, чем ликвидность а Н.В.Тарасенко [11,с.386], – наоборот, что ликвидность является более емким понятием. Этой же точки зрения придерживаются В.А. Квартальнов и И.В.Зорин [12], которые считают, что показатель ликвидности может выступать в качестве индикатора платежеспособности предприятия. В противовес им И.А. Бланк, О.М. Бандурка, М.Я. Коробов и другие [15] считают, что не следует приравнивать по содержанию понятия «платежеспособность» и «ликвидность». А.И. Ковалев и В.П.Привалов [27, с.56] утверждают, что одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия - стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов. Следовательно, финансовая устойчивость характеризуется соотношением собственных и заемных средств. Хотя, рассматривая анализ имущественного положения, В.В.Ковалев [29, с.112] считает, что устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы. 
       Анализ финансового состояния делится на внутренний и внешний, цели и содержание которых различны.
       Внутренний анализ финансового состояния организации - это исследование механизма формирования, размещения и использования капитала с целью поиска резервов укрепления финансового состояния, повышения доходности и наращивания собственного капитала субъекта хозяйствования.
        Внешний финансовый анализ - это исследование финансового состояния субъекта хозяйствования с целью прогнозирования с риска инвестирования капитала и уровня его доходности.
        По мнению Е.М.Сорокиной [37], анализ финансового состояния организации включает следующие блоки: оценка имущественного положения и структуры капитала, оценка эффективности и интенсивности использования капитала, оценка финансовой устойчивости и платежеспособности, оценка кредитоспособности и риска банкротства.
       По мнению М.С.Абрютиной и А.В.Грачевой [8, с.6], в бухгалтерскую и статистическую отчетность уже внесены и вносятся изменения, в целом она ещё не соответствует потребностям управления организации в рыночных условиях, поскольку существующая отчетность организации не содержит какого-либо специального раздела или отдельной формы, посвященной оценки финансовой устойчивости отдельной организации. Финансовый анализ организации проводится факультативно и не является обязательным.
       У организации, с одной стороны, возникает потребность в наличии своевременной и полной информации для принятия управленческих решений и оценки их результатов. С другой стороны, организация должна предоставить соответствующую информацию и тем, кто инвестировал (или собирается инвестировать) в него свои средства. Наряду с этим, и в условиях рынка продолжает сохраняться необходимость отчета перед государством о правильности налоговых отчислений [28].
       Традиционно оценка финансового состояния проводится по пяти основным направлениям: имущественное положение, ликвидность, финансовая устойчивость, деловая активность, рентабельность.
       Так, главная цель финансовой деятельности предприятия сводится к одной стратегической задаче – увеличению активов. Для этого оно должно постоянно поддерживать платежеспособность и финансовую устойчивость, а также оптимальную структуру актива и пассива.
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1.2 Показатели, характеризующие платежеспособность и финансовое состояние организаций
       Анализ финансового состояния предполагает использование широкого круга информации, к которой можно отнести экономические, социальные, политические и другие источники информации. Однако наиболее важными являются источники финансовых данных. Финансовые данные, получаемые на основе бухгалтерского учета, представляют собой измеримые показатели финансового положения предприятия. Они отражают реальные события, конкретны и выражены в денежной оценке. Это позволяет их суммировать, комбинировать и соотносить с другими данными [52].
       Анализ финансового состояния предприятия по данным бухгалтерской отчетности является классическим способом анализа. Его проведение включает следующие этапы:
1) сбор информации и оценка ее достоверности, отбор данных из форм бухгалтерской отчетности за требуемый период времени;
2) преобразование типовых форм бухгалтерской отчетности в аналитическую форму;
3) характеристика структуры отчета (вертикальный анализ) и изменения показателей (горизонтальный анализ);
4) расчеты и группировки показателей по основным направлениям анализа;
5) выявление и изменение групп показателей за исследуемый период;
6) установление взаимосвязей между основными исследуемым показателями и интерпретация результатов;
7) подготовку заключения о финансово-экономическом состоянии предприятия;
8) выявление «узких мест» и поиск резервов;
9) разработка рекомендаций по улучшению финансово-экономического состояния предприятия.
        Для оценки финансового состояния необходимо проанализировать и  рассчитать несколько показателей для того, чтобы выявить ее платежеспособность, кредитоспособность, финансовую устойчивость и пр.
        По мнению И.В.Сергеева [38], финансовое состояние характеризуют многие показатели, которые можно, исходя из их назначения, объединить в следующие группы: показатели платежеспособности, показатели финансовой устойчивости, показатели деловой активности, показатели рентабельности.
       По мнению Р.А.Алборова [9, с.81], О.И.Волкова [21, с.109], О.В.Ефимовой [25, с.57] и В.А.Шаповалова [48, с.45], исходными данными для расчета показателей всех этих групп в основном являются данные бухгалтерского баланса предприятия и отчета о финансовых результатах.
        Оценка финансовой устойчивости организации.
       По мнению В.К.Скляренко [39, с.81], под финансовой устойчивостью понимается такое состояние предприятия, при котором платежеспособность постоянна во времени, а соотношение собственного и заемного капитала обеспечивает эту платежеспособность. Для оценки финансовой устойчивости применяется система коэффициентов.
       Выделяют такие показатели для оценки финансовой устойчивости, как коэффициент автономии, зависимости, соотношения собственных и заемных средств, маневренности, реальной стоимости имущества и другие.
        Коэффициент автономии равен доле собственных средств в общей величине источников финансирования деятельности организации. Рост показателя свидетельствует о повышении уровня финансовой устойчивости. Рекомендуемое значение: > 0,5.
        Коэффициент зависимости (концентрации заемного капитала) – характеризует долю заемных средств в общей величине источников финансирования деятельности организации. Рост показателя в динамике свидетельствует о снижении уровня финансовой устойчивости, повышении зависимости от внешних инвесторов. Рекомендуемое значение: < 0,5.
        Коэффициент соотношения собственных и заемных средств характеризует долю собственных средств в общей величине заемных источников финансирования деятельности. 
        Коэффициент обеспеченности запасов собственными источниками – показывает, в какой степени запасы предприятия сформированы за счет собственных средств или нуждаются в привлечении заемных (отношение собственного оборотного капитала к запасам). Рекомендуемое значение 0,6-0,8.
        Коэффициент маневренности собственного капитала – показывает, какая часть собственных средств вложена в наиболее мобильные (оборотные) активы. Рост показателя свидетельствует о повышении уровня финансовой устойчивости. Значение показателя зависит от отраслевой принадлежности предприятия. Рекомендуемое значение 0,2-0,5.
       Коэффициент реальной стоимости имущества определяется как отношение суммы основных средств, производственных запасов и незавершенного производства к валюте баланса.
       Оценка платежеспособности и ликвидности организации.
      Анализ ликвидности заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков [4,6].
       В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости превращения в денежные средства, активы предприятия разделяются на группы, представленные ниже.
       Наиболее ликвидные активы (А1) – все статьи денежных средств предприятия и краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги). 
       Быстрореализуемые активы (А2) – дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты и прочие оборотные активы. 
       Медленно реализуемые активы (А3) – запасы, кроме строки расхода будущих периодов, НДС по приобретенным ценностям дебиторскую задолженность, статьи раздела II актива баланса, включающие запасы, налог на добавленную стоимость, дебиторскую задолженность (платежи по которой ожидаются более, чем через 12 месяцев после отчетной даты).
       Трудно реализуемые активы (А4) – статьи раздела I актива баланса - внеоборотные активы.
        Первые три группы активов меняются в течение хозяйственного периода и относятся к текущим активам организации. Они более ликвидны, чем остальное имущество.
       Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты. 
       Наиболее срочные обязательства (П1) –кредиторская задолженность, задолженность участникам по выплате доходов, прочие краткосрочные обязательства, ссуды, не погашенные в срок.
       Краткосрочные пассивы (П2) – это краткосрочные заемные средства (займы и кредиты), и прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты.
       Долгосрочные пассивы (П3) – долгосрочные кредиты и займы статьи IV раздела баланса.                                                                                     
       Постоянные пассивы или устойчивые (П4) – это статьи III раздела баланса. Капитал и резервы отдельные статьи раздела V «Краткосрочные обязательства», не вошедшие в предыдущие группы – доходы будущих периодов. 
        Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения: 
                    А1П1,   А2П2,   А3П3,  А4П4.                            (1.1)
        В случае, когда одно или несколько неравенств (абсолютные показатели ликвидности) системы имеют противоположный знак от зафиксированного в оптимальном варианте, ликвидность баланса в большей или меньшей степени отличается от абсолютной. 
         Для качественной оценки платежеспособности и ликвидности предприятия кроме анализа ликвидности баланса необходим расчет трех относительных показателей ликвидности, различающихся набором ликвидных средств, рассматриваемых в качестве покрытия краткосрочных обязательств.
        Коэффициенты ликвидности позволяют определить способность предприятия оплатить свои краткосрочные обязательства. Выделяют коэффициенты текущей, быстрой и абсолютной ликвидности.
        Коэффициент текущей ликвидности (К1) характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств на 2-3 месяца вперед, дает общую оценку ликвидности активов, показывая, сколько рублей текущих активов предприятия на 1 рубль текущих обязательств [5]. Рассчитывается по формуле:
                                                      К1 = ОС : ОП,                                    (1.2)
где ОС – сумма оборотных средств в виде запасов и затрат (за вычетом расходов будущих периодов), денежных средств, дебиторской задолженности и прочих оборотных средств; ОП – сумма срочных обязательств предприятия в виде краткосрочных кредитов банка, кредиторской задолженности и прочих краткосрочных пассивов.
        Согласно нормам считается, что этот коэффициент должен находиться в пределах больше 2. Нижняя граница обусловлена тем, что текущих активов должно быть, по меньшей мере, достаточно для погашения краткосрочных обязательств, иначе предприятие может оказаться неплатежеспособным по этому виду кредита. Превышение оборотных активов над краткосрочными обязательствами более чем в два раза считается также нежелательным, поскольку свидетельствует о нерациональном вложении средств и неэффективном их использовании [6].
        Разновидностью коэффициента текущей ликвидности является коэффициент срочной (критической) ликвидности (К2). Он исчисляется по более узкому кругу текущих активов, когда из расчета исключена наименее ликвидная их часть – производственные запасы и затраты. Коэффициент быстрой ликвидности характеризует ликвидность предприятия на 1-2 месяца вперед, он должен иметь значение не менее 0,8 [5]. Коэффициент быстрой ликвидности определяется по формуле:
                                                          К2 = ДСА : ОП,                                           (1.3)
где ДСА – сумма денежных средств, расчеты и прочие активы.
        При расчете коэффициент абсолютной ликвидности (К3) используют данные о денежных средствах, которыми располагает предприятие на счетах в банке и в кассе, а также в виде ценных бумаг. Он является наиболее жестким критерием ликвидности предприятия и показывает, какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости погашена немедленно. Рекомендуемая нижняя граница показателя 0,2 [5]. Он рассчитывается по формуле:
                                      К3 = ДСФ : ОП,                                        (1.4)
где ДСФ – сумма денежных средств и краткосрочных финансовых вложений.
        При оценке платежеспособности проводят анализ динамики величина чистых активов организации, которая характеризует наличие активов, необременных обязательствами. Она практически соответствует размеру собственного капитала организации и тем саамы характеризует уровень защищенности интересов кредиторов, банков и других заимодавцев.
        Стоимость чистых активов является показателем, используемым для оценки степени ликвидности организации. Его важно знать учредителям организации, так как чистые активы – это та часть имущества, которая окажется в их распоряжении после ликвидации фирмы (вначале удовлетворяются требования всех сторонних кредиторов) [6].
        Расчет стоимости чистых активов проводится по методике, установленной Минфином России и ФКЦБ для различного рода обществ, где предусматривает следующий их расчет по данным бухгалтерского баланса [7]:
                                             ЧА=А – П,                                                  (1.5)
где А, П – активы и пассивы соответственно, принимаемые для расчета чистых активов.
        Величина активов (А) определяется как сумма внеоборотных активов и оборотных активов (за вычетом статей «Задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал» и «Собственные акции, выкупленные у акционеров». 
        Величина пассивов (П) рассчитывается как сумма статей «Долгосрочные обязательства» и «Краткосрочные обязательства» за вычетом статьи «Доходы будущих периодов». 
        При оценке платежеспособности нередко проводят анализ возможной несостоятельности предприятия (банкротства) по различным методикам.
        В соответствии со ст. 2 Федерального закона «О несостоятельности (банкротстве)» от 26.10.2002 № 127-ФЗ в Российской Федерации под «несостоятельностью» («банкротством») – понимается признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей.
        Признаками банкротства должника являются: невыполнение требований кредиторов в течение трех месяцев со дня наступления сроков их исполнения, требования кредиторов к должнику должны превышать сумму более 100 тысяч рублей.
        Основными задачами проведения процедур являются: возврат долгов кредиторам, восстановление условий, необходимых для продолжения юридическим лицом его бизнеса.
        Профессиональным ведением процедур банкротства организаций-должников занимаются арбитражные управляющие, назначенные арбитражным судом. Деятельность управляющего необходима, прежде всего, для координации под контролем арбитражного суда всей хозяйственной деятельности должника в целях максимального удовлетворения требований его кредиторов за счет полной или частичной реализации имущества должника.
        Вообще всех пользователей информации по финансовому состоянию предприятия можно разделить на несколько партнерских групп и в соответствии с их интересами определить объект анализа финансового состояния (табл. 1.3).
Таблица 1.3 – Основные группы пользователей финансовой отчетности
	Группы пользователей
	Вклад группы в деятельность компании
	Требования и компенсации
	Цель, преследуемая при финансовом анализе

	Собственники
	Собственный капитал
	Дивиденды
	Финансовые результаты и финансовая устойчивость

	Займодавцы
	Заемный капитал
	Проценты
	Платежеспособность – способность предприятия сохранять денежную наличность, чтобы уплатить долги

	Руководители (администрация)
	Знание дела и умение руководить
	Оплата труда, доля прибыли
	Все стороны деятельности предприятия 

	Персонал (служащие)
	Аналитический и физический труд
	Зарплата, премии, социальная защищенность
	Финансовые результаты предприятия

	Поставщики
	Поставка средств и предметов труда
	Договорная цена
	Финансовое состояние предприятия

	Покупатели (клиенты)
	Сбыт продукции
	Договорная цена
	Финансовое состояние предприятия

	Налоговые органы и проч.
	Социальные услуги
	Оплата налогов сполна и в срок
	Финансовые результаты предприятия



[bookmark: _Toc396917380]   Оценка финансового состояния может быть выполнена с различной степенью детализации в зависимости от цели анализа, имеющейся информации и др. [8,9]              

1.3 Информационная база оценки платежеспособности и финансового состояния организации
        Основу информационного обеспечения анализа финансового состояния составляет бухгалтерская отчетность, которая является единой для организации всех отраслей и форм собственности.
        По мнению М.В.Романовского[43], устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы. В процессе функционирования предприятия и величина активов, и их структура претерпевают постоянные изменения. Наиболее общее представление об имевших место качественных изменениях в структуре средств и их источников, а также динамике этих изменений можно получить с помощью вертикального и горизонтального анализа отчетности.
        Бухгалтерская отчетность – это единая система данных об имущественном и финансовом состоянии организации и о результатах ее хозяйственной деятельности, составляемая на основе данных бухгалтерского учета по установленным формам. Показатели бухгалтерской отчетности позволяют оценить хозяйственный и финансовый потенциал, результативность и эффективность компании в целом и по каждому виду ее деятельности, а также проводить различные аналитические исследования. Данные отчетности необходимы как внешним пользователям, так и сотрудникам организации, ее руководству для осуществления оперативного управления, а также для принятия решений стратегического характера [8-10].
        В состав бухгалтерской отчетности включаются: бухгалтерский баланс, отчет о финансовых результатах, отчет о движении денежных средств. Центральное место в составе отчетности занимает бухгалтерский баланс, показатели которого дают возможность проанализировать и оценить финансовое состояние организации на дату его составления. По данным баланса устанавливаются и оцениваются следующие важнейшие показатели: состав, структура и динамика данных актива и пассива баланса, наличие собственного оборотного капитала, величина чистых активов организации, коэффициенты финансовой устойчивости, коэффициенты платежеспособности и ликвидности.
        Важнейшей формой выражения деловой активности организации является финансовый результат ее деятельности. Сведения о формировании и использовании прибыли рассматриваются наряду со сведениями об имущественном положении в качестве наиболее значимой части бухгалтерского отчета организации. Отчет о финансовом результате построен таким образом, что в нем отдельно отражаются доходы и расходы по различным направлениям деятельности организации. 
        Существующие методики финансового анализа деятельности организации по данным бухгалтерской отчетности, опубликованные в различных инструктивных материалах, ведомственных приказах, специальной литературе, как правило, включают следующие основные взаимосвязанные блоки исходных и расчетных показателей: финансовые результаты, деловая активность, финансовое состояние. 
        По результатам финансового анализа проводится оценка деятельности организации в целом, устанавливаются конкретные факторы, оказавшие положительное и отрицательное влияние на ее результаты, а также разрабатываются варианты для принятия оптимальных управленческих решений как для руководства компании, так и для ее партнеров по бизнесу [11].










2 ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ И ПРАВОВАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ООО «КМЗ» Г.КАМБАРКА УР
[bookmark: _Toc396917382]2.1 Правовой статус, виды деятельности и организационное устройство организации
        Данное предприятие представляет собой общество с ограниченной ответственностью, являющееся юридическим лицом и действующее на основании Устава, имеющее собственное имущество, самостоятельный баланс и расчетный счет. ООО «КМЗ» поставлено на учет в Межрайонной ИФНС России № 5 по Удмуртской Республике г. Сарапула и ему присвоены ИНН/КПП 1838009517/183801001 с внесением записи в единый государственный реестр юридических лиц под номером ОГРН 1111838001670. Общество зарегистрировано по юридическому адресу: 427950, УР, г. Камбарка, ул. Советская, 23. Учредителем ООО «КМЗ» является А.В. Балашов, размер Уставного капитала составляет – 10 000 рублей. На основании решения единственного участника в ООО «КМЗ» обязанности директора исполняет В.И.Сезенов.
        Место нахождения предприятия – Удмуртская Республика, 427950, г. Камбарка, ул. Советская, д. 23.
        Срок деятельности общества неограничен.
        Уставный капитал организации состоит из 10 000 рублей
        ООО«КМЗ» специализируется на выпуске путевой техники для железных дорог ОАО «РЖД»: составов для засорителей (СЗ-240-6), (СЗ-160-4) предназначенных для механизированного накопления, перегрузки и транспортирования засорителей, снега, загрязненного щебня и сыпучих грузов, дизельных подвижных единиц автомотрисы дефектоскопной для диагностики рельсов ультразвуковым магнитным методом, автомотрисы железнодорожные служебные  АМ -3С, тепловозов узкой и широкой колеи для маневровых и вывозных работ, запасных частей для железнодорожного транспорта.
          Согласно Уставу основными видами деятельности ООО «КМЗ» являются 	
производство железнодорожного подвижного состава и вагонов, запчастей к ним, тепловозов, ремонт железнодорожной техники.
       Основной целью предприятия является получение максимальной прибыли на вложенный капитал путем осуществления различных видов производственной деятельности, не противоречащих действующему законодательству Российской Федерации.
       Общество осуществляет: импорт научно-технической продукции и оборудования, необходимых для осуществления производственно-хозяйственной деятельности, а также товаров народного потребления, экспорт продукции, товаров, производимых Обществом, а также предоставляемых им услуг.
       В настоящее время ООО «КМЗ» остается единственным в стране изготовителем тепловозов, путевых машин для железных дорог «узкой» колеи. На заводе не прекращался выпуск тепловозов ТУ7А, тепловозов-дрезин ТУ8Г, строительно-ремонтных поездов ТУ8СП, тепловозов ТГМ. В последние годы ООО «КМЗ» ведет разработки силовых установок тепловозов ТГМ40-01 и ТУ7А с применением дизеля ОАО «Тутаевский моторный завод» мод. 85227, мощностью 400 л.с. Тепловоз ТГМ40-01 предназначен для использования на железнодорожных станциях и промышленных предприятиях при выполнении маневровой и вывозной работ. На базе тепловоза ТГМ40-01 создан тепловоз-снегоочиститель ТГМ40С, который без каких-либо перестроек может в любое время выполнять маневровую и вывозную работу в режиме тепловоза и очистку снега железнодорожных путей в режиме снегоочистителя.
        В 2012 и 2013 годах завод выпустил мотовозы тяговые МТК-1 для ГУП «Московский метрополитен» в количестве 38 штук.
        В 2013-2014 годах завод выпустил вагон - самосвал ВС-22 (думпкар) для ООО «Кучуксульфат» в количестве 24 штук. В 2014-2015 годах завод выпустил вагон пассажирский ВП.750 мод.43-0011 для ООО «Росжелдорснаб» в количестве 9 штук и тепловоз ТУ 10 в количестве 4 штук.
       Рассмотрим подробнее уровень специализации.
          Специализация – конкретная форма общественного разделения труда. Внутрихозяйственная специализация – разделение труда по производственным подразделениям – цехам, бригадам. Специализация показывает, какие отрасли и производство каких видов продукции преобладают в данном организации. 
         Уровень специализации точно характеризуется удельным весом отраслей в структуре товарной продукции. Он позволяет выявить те виды продукции, с которыми хозяйство, район, область, край, республика выступает в общественном разделении труда. Кроме того, специализацию отражает и структура валовой продукции.	
         Структура товарной продукции и расчет коэффициентов специализации представлен в таблице 2.1.
Таблица 2.1 – Состав и структура товарной продукции организации
	Вид продукции
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	
	Выручка, тыс. руб.
	Уд. вес, %
	Выручка, тыс. руб.
	Уд. вес, %
	Выручка, тыс. руб.
	Уд. вес, %

	Мотовоз МТК-1
	-
	-
	80 135
	30,7
	99 844
	29,9

	Зумпфовый агрегат
	-
	-
	11 348
	4,4
	22 034
	6,6

	Тепловоз ТГМ-40
	53 499
	24,0
	35 841
	13,7
	57 771
	17,3

	Вагон пассажирский ВП.750
	62 341
	27,9
	61 016
	23,4
	80 011
	24,0

	Тепловоз ТУ10
	45 845
	20,5
	29 835
	11,4
	35 481
	10,6

	Платформа УП
	-
	
	-
	-
	19 833
	5,9

	МодернизацияАГМс
	10 845
	4,9
	-
	-
	10 983
	3,3

	Тепловоз ТУ7А
	39 845
	17,9
	36 814
	14,1
	-
	-

	Прочая продукция
	10 816
	4,8
	5 870
	2,3
	7 990
	2,4

	Итого
	223 191
	100,0
	260 859
	100,0
	333 947
	100,0

	Коэффициент специализации
	0,24
	0,22
	0,21

	Уровень специализации
	низкий
	низкий
	низкий



  Для определения уровня специализации находят коэффициент специализации, который рассчитывается по формуле:

,                                                 (2.1)
где 100 – сумма удельных весов товарной продукции всех отраслей; Д – удельный вес продукции отдельных отраслей в структуре товарной продукции, %; N – порядковый номер вида товарной продукции по занимаемому ею удельному весу, начиная с наивысшего. 

         Если до 0,35 – уровень специализации низкий;0,35 – 0,5 – средний; 0,5 – 0,6 – высокий; свыше 0,6 – углубленный.
        На основании таблицы 2.1, можно сделать вывод о том, что за анализируемый период коэффициент специализации колеблется от 0,24 в 2013 году до 0,21 в 2015 году, что свидетельствует о низком уровне специализации предприятия. В структуре товарной продукции наибольший удельный вес составляет в 2013 году вагон пассажирский ВП.750 – 27,9%, в 2014 и 2015 годах – мотовоз МТК-1 соответственно – 30,7% и 29,9%. Анализируя размеры и уровень специализации можно сделать вывод, что организация имеет запас производственных мощностей в случае увеличения объема выпускаемой продукции.
        ООО «Камбарский машиностроительный завод» является частным лицом. По действующему законодательству имеет самостоятельный баланс, круглую печать, содержащую его полное фирменное наименование на русском языке и указание на место его нахождения, расчетные, валютные и другие банковские счета, а также штампы, бланки со своим наименованием, собственную эмблему, зарегистрированный в установленном порядке товарный знак и другие средства визуальной идентификации. 
   Общество для достижения целей своей деятельности может от своего имени приобретать и осуществлять любые имущественные и личные неимущественные права, предоставляемые законодательством для общества с ограниченной ответственностью, нести обязательства, от имени совершать любые допустимые законом сделки, быть истцом и ответчиком в суде.
        В ООО «КМЗ» представлена линейно-функциональная структура управления предприятием, где выполнение узкоспециализированных функций переплетается с системой подчинённости, и ответственности за непосредственное выполнение задач [39]. Структура предприятия приведена в Приложении 1.
        Во главе организации стоит генеральный директор. Он решает вопросы ее деятельности, действует от её имени и представляет интересы предприятия. Он издает приказы и распоряжения, обязательные к исполнению всеми сотрудниками предприятия. Ему подчиняются ФБО (финансово-бухгалтерский отдел), ОПЦиС (отдел планирования, ценообразования и сбыта), ООТиЗ, юридический отдел, отдел кадров, общий отдел, отдел контроля качества, отдел охраны, главный инженер, УП и ЛЭП (участок подстанций и линий электропередачи), ОМТС (отдел материально-технического снабжения), ЦЗЛ (центральная заводская лаборатория), БСС (бюро стандартизации и сертификации).
        Достоинства данной структуры: высокая компетентность функциональных руководителей, уменьшение дублирования усилий и потребления материальных ресурсов в функциональных областях, улучшение координации в функциональных областях, высокая эффективность при небольшом разнообразии продукции и рынков, максимальная адаптация к диверсификации производства, формализация и стандартизация процессов, высокий уровень использования мощностей.
        Недостатки организационной структуры: чрезмерная заинтересованность в результатах деятельности «своих» подразделений, проблемы межфункциональной координации, чрезмерная централизация, увеличение времени принятия решений из-за необходимости согласований.
        Главными показателями размера предприятия являются выручка от реализации продукции, работ, услуг, стоимость основных производственных фондов, численность персонала и площадь, занимаемая предприятием.
	
2.2 Основные экономические показатели деятельности организации
         Экономические показатели - показывают, характеризуют состояние экономики, ее объектов, протекающих в ней процессов в прошлом, настоящем и в будущем. Экономические показатели представляют один из самых распространенных и эффективных инструментариев описания экономики, используемых в экономической науке и в управлении экономическими процессами.                      
[bookmark: _Toc344668185][bookmark: _Toc355263720]          Ключевыми показателями деятельности организации являются выручка от реализации продукции, работ, услуг, стоимость основных производственных фондов, численность персонала и площадь, занимаемая предприятием и другие. Показатели деятельности изучаемого предприятия приведены в таблице 2.2.
Таблица 2.2 – Основные экономические показатели деятельности организации
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2015 г. в % к 2014 г.

	1. Выручка от продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
     
	
223191
	
260859
	
333947
	
128,0

	2.Себестоимость продажи продукции (работ, услуг), тыс. руб.
    в т.ч. с.-х. продукции
	193669
	271261
	333915
	123,1

	3. Прибыль (убыток) от продажи 
(+,-), тыс. руб.
	29522
	-64483
	-61407
	-

	4. Прибыль (убыток) до налогообложения (+,-), тыс. руб.
	2573
	-39892
	8941
	-

	5. Чистая прибыль (убыток) (+,-), тыс. руб.
	583
	-33697
	4924
	-

	6. Уровень рентабельности (убыточности) деятельности (+,-), %
      в.т.ч. от продажи с.-х. продукции
	13,23
	-3,99
	0,01
	-



          Из полученных данных таблицы 2.2 видно, что выручка предприятия увеличилась на 28% в 2015 году по сравнению с 2014 годом или на 73088 тыс. руб. Это объясняется тем, что ООО «КМЗ» ежегодно наращивает портфель заказов, что является благоприятной тенденцией. Видно, что увеличивается и себестоимость продукции, причем ее рост составил 23 % относительно 2014 года. Увеличилась себестоимость в текущем году на 62654тыс.руб.
         Для осуществления хозяйственной деятельности предприятие должно располагать определенным количеством экономических ресурсов (или факторов производства). Применяемые предприятием экономические ресурсы включают вложенный капитал (имущество) и трудовые ресурсы (человеческий капитал). Рассмотрим эффективность использования капитала на предприятии.
         Капитал – это средства, которыми располагает субъект хозяйствования для осуществления  деятельности с целью получения прибыли. (см.табл 2.3)
Таблица 2.3 – Показатели эффективности использования ресурсов и капитала организации
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2014г.

	А. Показатели обеспеченности и эффективности использования основных средств

	1. Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
в т.ч. производственных 
	3090
	7728
	6651
	86,0

	2. Фондовооруженность, тыс. руб.
	9,4
	21,2
	16,4
	77,3

	3. Фондоемкость, руб.
	0,01
	0,03
	0,02
	66,7

	4. Фондоотдача, руб.
	80,9
	33,8
	50,2
	148,5

	5. Рентабельность использования основных средств, %
	-8,4
	-4,4
	0,68
	-

	Б. Показатели эффективности использования трудовых ресурсов

	6.Затраты труда, тыс. чел.-час. 

	650100
	719050
	802197
	111,6

	7. Производительность труда, тыс. руб.

	757,6
	714,7
	820,5
	114,8

	8. Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	65277
	72340
	90227
	124,7

	9. Выручка на 1 руб. оплаты труда, руб.
	3,8
	3,6
	3,7
	102,8

	В. Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	10. Материалоотдача, руб.
	3,6
	1,6
	2,7
	168,7

	11. Материалоемкость, руб.
	0,2
	0,6
	0,3
	50,0

	12. Прибыль на 1 руб. материальных затрат, руб.
	0,0006
	-0,07
	0,0003
	-

	13. Затраты на 1 руб. выручки от продажи продукции (работ, услуг), руб.
	0,9
	1,03
	1,02
	99

	Д. Показатели эффективности использования капитала

	16. Рентабельность (убыточность) совокупного капитала (активов),(+,-) %
	-59,9
	-13,18
	1,39
	-

	17. Рентабельность (убыточность) собственного капитала, (+,-),%
	-800000
	-336970
	492,4
	-

	18. Рентабельность (убыточность)внеоборотных активов, (+,-), %
	-1539

	-206,3
	7,83
	-

	19. Рентабельность (убыточность)оборотных активов, (+,-),%
	-62,3
	-14,0
	1,7
	-


        Из таблицы 2.3 следует, что в ООО «КМЗ» снизилась среднегодовая стоимость основных средств за анализируемый период на 14% или на 1077 тыс.руб. так как было списано устаревшее оборудование в цехе товаров народного потребления. 
        Фондоотдача в период с 2014 по 2015 годы повысилась более чем на 1 руб., что говорит о повышении отдачи товарной продукции основными фондами предприятия. Это благоприятная тенденция. Фондоемкость снизилась хоть и не значительно. Фондовооруженность в 2015 году снизилась на 22%, что свидетельствует о снижении доли основных фондов к численности работников.
        Материалоотдача в 2015 году по отношению к 2014 году выросла на 68,7%, и ее значение на конец 2015 года составило 2,7 руб., то есть это количество продукции, произведенной с каждого рубля потребленных материальных ресурсов. Материалоемкость снизилась на 50% это благоприятная тенденция, так как материальные затраты на произведенную продукцию снизились.               Рентабельность совокупного капитала за предыдущий период имеет отрицательное значение, что говорит о неэффективном использовании всего имущества завода. В отчетном году этот показатель имеет положительное значение, хоть и не значительное.  Рентабельность активов увеличилась за счет получения прибыли от прочих доходов.
        Рентабельность внеоборотных и оборотных активов в 2014 году отрицательная. В 2015 году значение показателей рентабельности имеет положительное не значительное значение.                                                              
        Во время функционирования предприятия на его расчетные счета поступают денежные средства, а также расходуются по мере необходимости. Совокупность этих процессов носит название движения денежных средств. Оно складывается из множества денежных потоков. Бывают денежные потоки по различным видам деятельности, таким как основная, инвестиционная и финансовая деятельность. Из этих потоков складывается общий денежный поток предприятия.                    
         По видам деятельности денежные потоки делятся на входные и выходные. 
        Отчет о движении денежных средств является одной из обязательных форм финансовой отчетности организации. Данные отчета о движении денежных средств характеризуют изменения в финансовом положении организации в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности.
        Текущая деятельность – это деятельность организации, преследующая извлечение прибыли в качестве основной цели либо не имеющая цели извлечения прибыли в качестве таковой в соответствии с предметом и целями деятельности (производство промышленной продукции, выполнение строительных работ, сельское хозяйство, продажа товаров, оказание услуг общественного питания, заготовка сельскохозяйственной продукции, сдача имущества в аренду и др.)
        Инвестиционная деятельность связана с приобретением земельных участков, зданий и иной недвижимости, оборудования, нематериальных активов и других внеоборотных активов, а также их продажей; с осуществлением собственного строительства, расходов на научно-исследовательские, опытно- конструкторские и технологические разработки; с осуществлением финансовых вложений (приобретение ценных бумаг других организаций, в том числе долговых, вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций, предоставление другим организациям займов и т.п.).
        Финансовой деятельностью считается деятельность организации, в результате которой изменяются величина и состав собственного капитала организации, заемных средств (поступления от выпуска акций, облигаций, получение от других организаций займов, погашение заемных средств и т.п.). 
        Изменения в состоянии денежных средств: денежные средства на начало отчетного периода, денежные средства на конец отчетного периода. 
        Необходимо оценить движение денежных средств в ООО «КМЗ» для определения «слабых мест» в деятельности организации (см. таблицу 2.4).


Таблица 2.4 – Движение денежных средств организации
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	2015г. в % к 2014г.

	1. Поступление денежных средств – всего 
	380322
	373467
	383243
	102,62

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	279708
0
100614
	247318
1637
124512
	271844
5009
106390
	109,92
305,99
85,45

	2. Расходование денежных средств – всего
	379569
	367382
	378129
	102,93

	в том числе:
а) в текущей деятельности
б) в инвестиционной деятельности
в) в финансовой деятельности
	329396
2373
47800
	337543
12009
21830
	349438
786
27905
	103,52
6,54
127,83

	3. Чистые денежные средства – всего
	753
	2085
	5114
	245,28

	в том числе:
а) от текущей деятельности
б) от инвестиционной деятельности
в) от финансовой деятельности
	-49688
-2373
52814
	-90225
-10372
102682
	-77594
4223
78485
	-
-
-

	4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода
	4707
	6731
	11845
	175,98



      Из таблицы 2.4 видно, что в ООО «КМЗ» осуществляется текущая, инвестиционная и финансовая деятельность, причем основной чистый денежный доход приносит финансовая деятельность. За 2013-2015 годы наибольший отрицательный разрыв между поступлением и расходованием денежных средств имеется от текущей деятельности.        
   Финансовой деятельностью считается деятельность организации, в результате которой изменяются величина и состав собственного капитала организации, заемных средств. 
   Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Следовательно, устойчивое финансовое состояние является итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов.
   Оценка платежеспособности осуществляется на основе анализа ликвидности текущих активов организации. Оценка экономических показателей включает изучение ликвидности, которая впоследствии используется для оценки платежеспособности и финансовой устойчивости рыночной экономике.
   Коэффициентный анализ финансового состояния предприятия дает ответы на вопросы, каковы ликвидность и платежеспособность организации, какова его стабильность на долгосрочную перспективу.(см. табл.2.5)
Таблица 2.5-Показатели ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости
	Показатели
	Нормальное ограничение
	На конец года
	2015г. в % к 2014г.

	
	
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	

	1. Коэффициент покрытия (текущей ликвидности)
	≥ 2
	0,84
	0,97
	0,84
	127,5

	2. Коэффициент абсолютной ликвидности
	≥ (0,2÷0,5)
	0,04
	0,05
	0,03
	73,1

	3. Коэффициент быстрой ликвидности (промежуточный коэффициент покрытия)
	≥ 1
	0,39
	0,32
	0,5
	155,21

	4. Наличие собственных оборотных средств, тыс. руб.
	______
	-27090
	-70921
	- 60776
	-

	5. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, тыс. руб.
	______
	127986
	181437
	289354
	159,5

	6. Излишек (+) или недостаток (-), тыс. руб.:
а) собственных оборотных средств
	_______
	-96069
	-232257
	-180673
	
-

	б) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат 
	______
	59007
	21101
	169457
	-

	7. Коэффициент автономии (независимости)
	≥ 0,5
	-0,14
	-0,19
	0,006
	-

	8. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	≤ 1
	-4,7

	-3,2
	2,6
	-

	9. Коэффициент маневренности
	≥ 0,5
	-1,2

	-1,3

	-28,4
	-

	10. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования
	≥ 0,1
	-0,9
	-0,3
	-0,2
	-

	11. Коэффициент соотношения собственных и привлеченных средств
	≥ 1
	-0,1
	-0,1
	0,006
	-

	12. Коэффициент финансовой зависимости
	≤ 1,25
	-6,1
	-4,6
	165,8
	-


         Оценивая в целом финансовое состояние организации можно сделать вывод о том, что как на конец 2014 года, так и на конец 2015 года все показатели ниже нормативных значений, и финансовое состояние предприятия характеризуется неустойчивостью. Таким образом, ООО «КМЗ» ведет свою деятельность за счет привлеченных средств, что означает его зависимость и неустойчивость на рынке.

2.3 Оценка состояния финансовой работы и финансового контроля в организации
        Деятельность по управлению финансами определяет суть финансовой работы на предприятии. 
        В настоящее время анализ финансового состояния организации проводится с использованием следующего нормативного документа: Приказ ФСФО РФ «Об утверждении методических указаний по проведению анализа финансового состояния организаций» от 23 января 2001 г. № 16. Приказ устанавливает порядок проведения анализа финансового состояния организации при выполнении экспертизы и составлении заключений, проведении мониторинга финансового состояния организаций.
        Основными задачами финансовой работы являются: обеспечение денежными средствами предприятия, поиск резервов увеличения доходов, прибыли, повышения рентабельности и платежеспособности, организация расчетов и выполнение финансовых обязательств, мобилизация финансовых ресурсов, контроль за эффективным целевым распределением и использованием собственных и заемных финансовых ресурсов.
          К основным функциям высшего руководства предприятия ООО «КМЗ» относятся: установление единой стратегии развития или обоснование цели планирования, выбор основных способов ее достижения, определение методов и технологии разработки планов.                                                                                                  За организацию финансовой работы на предприятии ООО «КМЗ» отвечает финансовая служба - самостоятельное структурное подразделение, выполняющее определенные функции в системе управления предприятием.
Основные функции финансовой службы являются: финансово-кредитное планирование, осуществление расчетов, оперативное планирование, анализ-финансово-хозяйственной деятельности, предоставление финансовой отчетности, контроль и выполнение финансово-экономической работы.
 Отдел планирования и ценообразования является самостоятельным структурным подразделением предприятия и подчиняется непосредственно Генеральному директору Сезенову В.И. Структуру и штаты отдела утвердил Генеральный директор предприятия. Штат сотрудников отдела составляет  два экономиста во главе с начальником отдела Гаридовой Н.Р. Начальник отдела ОПЦиС занимается составлением договоров, бюджета, прогнозированием, планированием а также контролирует деятельность подчиненных лиц. Распределение обязанностей между работниками отдела осуществляется начальником отдела в соответствии с должностными инструкциями и настоящим Положением.
            Функции отдела планирования и ценообразования: планирование затрат, определение материальных, трудовых, денежных ресурсов на предприятии, составление калькуляций, себестоимости продукции, снижение     себестоимости, планирование расходов на производство и реализацию продукции, составление экономических планов.
            Анализ и контроль финансовой деятельности предприятия - это диагноз его финансового состояния, что делает возможным определение недостатков и просчетов, выявление и мобилизацию внутрихозяйственных резервов, увеличение доходов и прибыли, снижения издержек производства, повышения рентабельности, улучшения финансово-хозяйственной деятельности предприятия в целом. Материалы анализа используются в процессе финансового планирования и прогнозирования.
           Рекомендации планового отдела, касающиеся плановой работы, обязательны для всех структурных и функциональных подразделений, за исключением тех, которые согласно нормативным документам отнесены к компетенции руководства (дирекции) предприятия. Финансовая служба         занимается планированием издержек и конечных показателей финансовой деятельности предприятия.
    Аналитическую работу предприятия можно разделить на два блока: анализ финансовых результатов и рентабельности, анализ финансового состояния предприятия.
            Анализ финансового состояния предприятия проводится следующим направлениям: анализ и оценка состава и динамики имущества, анализ финансовой устойчивости предприятия, нализ ликвидности баланса, комплексный анализ и рейтинговая оценка предприятия.
            Содержание текущей оперативной финансовой работы на предприятии заключается в следующем: постоянная работа с потребителями относительно расчетов за реализованную продукцию, работы, услуги, своевременные расчеты за поставленные товарно-материальные ценности и услуги с поставщиками; обеспечение своевременной уплаты налогов, других обязательных платежей в бюджет и целевые фонды, своевременное проведение расчетов по заработной плате, своевременное погашение банковских кредитов и уплата процентов, осуществление платежей по финансовым операциям.
         Финансовый контроль на предприятии - это, прежде всего, работа с информацией, которая должна где-то фиксироваться, куда-то передаваться, кем-то изучаться и интерпретироваться. 
          Финансовый контроль на предприятии - это совокупность процедур, требующих в достаточной мере высокой квалификационной подготовки сотрудников.
          Отдел планирования и ценообразования ОПЦиС тесно взаимодействкет с другими подразделениями предприятия:  с бухгалтерией, отделом главного конструктора, отделом главного технолога и бюро технической подготовки производства, отделом главного механика, отделом главного энергетика, бюро материального нормирования, производственно-диспетчерским отделом, отделом сбыта, отделом снабжения, отделом организации труда и заработной платы, инструментальным отделом, цехами основного производства.
            Финансовая работа на предприятии ООО «КМЗ» тесно связана с бухгалтерским отделом.
                Деятельность ООО «КМЗ» в области бухгалтерского учета осуществляет отдел бухгалтерии во главе с главным бухгалтером Щекалевой М.С. Штат бухгалтерии состоит из пяти человек. Работа бухгалтерии компьютеризирована. Используется при работе компьютерная программа бухгалтерского учёта 1С 8-я версия. Бухгалтерия ведет свою работу используя план счетов, утвержденный приказом Министерства финансов РФ от 31 октября 2000 г. № 94н. Главный бухгалтер занимается составлением бухгалтерского баланса, налогами, а также контролирует деятельность подчиненных лиц. Бухгалтера работают согласно должностных инструкций.
	Всю полноту ответственности за качество и выполнения возложенных настоящим Положением функций несет начальник отдела. Степень ответственности других работников устанавливается должностными инструкциями.
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         Анализируя финансовое состояние предприятия, необходимо изучить его имущественное положение. Имущество предприятия характеризуется суммой хозяйственных средств предприятия и источников их образования в целом и по их видам, т.е. финансовые ресурсы (капитал) предприятия, инвестированные в долгосрочные и краткосрочные (оборотные) активы.
        Имущественное положение– это сумма и структура средств и источников по их видам. Состояние имущества предприятия определяется показателями, сгруппированными: хозяйственные средства – по степени их функционирования и уровню ликвидности. Для оценки имущественного положения на основе бухгалтерского баланса определяются сумма по каждой группе хозяйственных средств и источников образования финансовых ресурсов, а также их доля к общей сумме капитала на начало и конец отчетного периода и делаются соответствующие выводы.
         Анализ имущественного положения организации - это комплексное понятие, которое характеризует наличие, размещение и использование средств и определяется совокупностью различных факторов. 
Задачи:
1. Своевременное выявление и устранение недостатков в формировании имущественного положения и поиск резервов его улучшения, а также роста платежеспособности.
2. Прогнозирование возможных финансовых резервов, необходимости привлечения собственных и заёмных средств и эффективного их использования.
3. Разработка конкретных мероприятий, направленное на эффективное использование ресурсов и укрепление имущественного потенциала организации.
В качестве источников информации используются следующие нормативные документы:
1. «Об утверждении концепции системы планирования выездных налоговых проверок» Приказ ФНС от 30.05.2007 г. № ММ – 3 – 06 / 333
2. «Общедоступные критерии самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков, используемые налоговыми органами в процессе отбора объектов для проведения выездных налоговых проверок» Приказ ФНС от 30.05.2007 г. № ММ – 3 – 06 / 333
3. «Об утверждении порядка оценки стоимости чистых активов АО» Приказ Минфина РФ от 29.01.2003 г. № 10Н
        Для анализа используется бухгалтерская отчётность. Одним из основных направлений анализа является оценка имущественных показателей в статике и динамике. Анализ бухгалтерской отчётности целесообразно начинать с оценки качественных изменений показателей в составе и структуре и их динамики. Суть этого анализа состоит в том, что за конкретный отчётный период изучаются изменения по статьям бухгалтерского баланса. Эти изменения могут быть как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения. Проведённый анализ позволяет сделать выводы важные не только для оценки текущего финансового состояния, но и для принятия управленческих решений. В общих чертах признаками положительного бухгалтерского баланса являются: имущество организации в конце года увеличивается по сравнению с началом года, темпы прироста оборотных активов должны быть выше темпов прироста внеоборотных активов, собственный капитал превышает заёмный капитал и темпы его роста выше, чем темпы роста заёмного капитала, доля собственных средств в оборотных активах должна быть более десяти процентов, темпы прироста дебиторской и кредиторской задолженности должны быть примерно одинаковые.
         Анализ можно дополнить построением сравнительного аналитического баланса. Все показатели такого баланса делятся на 3 группы: показатели динамики, показатели структуры, показатели структурной динамики.
         На основании сравнительного аналитического баланса можно построить аналитические таблицы для каждого раздела актива или пассива.
        Общую оценку имущественного потенциала в экономической литературе иначе называют экспресс – анализ.
        Имущественное благополучие организации зависит от эффективности вложения средств в её активы. В основе экономического анализа активов бухгалтерского баланса лежит методика оценки показателей актива по составу и структуре. Для целей анализа все статьи актива баланса группируются определённым образом. Статьи актива можно сгруппировать по степени их ликвидности, используя российскую практику (по возрастанию ликвидности) или международную практику (по убыванию ликвидности).      Также можно сгруппировать активы по направлениям их использования в деятельности предприятия.
Активы разделяются на 2 группы: оборотные активы (мобильные), внеоборотные активы (иммобилизованные).
Мобильные средства (текущие активы) приводятся во втором разделе бухгалтерского баланса, и подвергается наибольшим изменениям.
Иммобилизованные (устойчивые) активы приводятся в первом разделе бухгалтерского баланса, и подвергается наименьшим изменениям.
На методику анализа активов влияет их разделение на 2 части:
1. Переменная, означает, что запасы образованы преимущественно за счёт кредиторской задолженности.
2. Постоянная, образуется преимущественно за счёт постоянного капитала (собственного или заёмного).
        Финансовое состояние организации зависит от наибольшей доли мобильных активов и переменных активов.
        Анализ имущественного положения предприятия включает построение горизонтального и вертикального анализа. Оно осуществляется на основании бухгалтерской отчетности общества, которая подготовлена в соответствии с требованиями законодательства Российской Федерации о бухгалтерском учете, документов системы нормативного регулирования бухгалтерского учета в Российской Федерации. 
        Вертикальный анализ показывает структуру средств предприятия и их источников. Он позволяет перейти к относительным оценкам и проводить хозяйственные сравнения экономических показателей деятельности предприятий, различающихся по величине использованных ресурсов. 
        Горизонтальный анализ отчетности заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели дополняются относительными темпами роста (снижения).
        Горизонтальный и вертикальный анализы взаимодополняют друг друга. Поэтому на практике не редко строят аналитические таблицы, характеризующие как структуру бухгалтерской отчетности, так и динамику отдельных ее показателей. Оба этих вида анализа особенно ценны при межхозяйственных сопоставлениях, так как позволяют сравнивать отчетность различных по виду деятельности и объемам производства предприятий [39,41]. 
         Далее проанализируем имущественное положение предприятия, которое включает построение горизонтального и вертикального анализа. Оно осуществляется на основании бухгалтерской отчетности общества, которая подготовлена в соответствии с требованиями законодательства Российской Федерации о бухгалтерском учете, документов системы нормативного регулирования бухгалтерского учета в Российской Федерации (см. Приложение Б, В). В таблице 3.1 представлен горизонтальный и вертикальный анализ актива баланса ООО «КМЗ».
        Стоимость активов ООО «КМЗ» за 2014 год составила 255млн.713тыс.руб., за 2015 год соответственно составила 354 млн. 345 тыс. руб. Темп роста активов относительно прошлого года составил 38,6 %. На основании произведенных расчетов мы видим, что на нашем предприятии валюта в текущем году выросла по сравнению с предыдущим годом, это благоприятная тенденция. Изменения активов ООО «КМЗ» за 2013-2015 годы представлены данными в таблице 3.1.


 Таблица 3.1 – Горизонтальный и вертикальный анализ актива баланса 
организации 
	Актив, тыс.руб.
	№
стр.
	На 31.12.14
	На 31.12.15
	
	
	Уд.вес в балансе 2014 г.
	Уд.вес в балансе 2015 г.
	Абсолютное отклонение удельного веса в балансе 2015г. к 2014г.

	
	
	
	
	Абсолютное отклонение 2015г. к 2014г
	2015г. в % к 2014г.
	
	
	

	I. Внеоборотные активы

	Основные средства
	1150
	7 728
	6 651
	-1 077
	86,1
	3,02
	1,88
	-1,15

	Отложенные налоговые активы
	1180
	8 606
	4 433
	-4 173
	51,5
	3,37
	1,25
	-2,11

	Прочие внеоборотные активы
	1190
	0
	51 829
	51 829
	–
	0
	14,63
	14,63

	Итого по разделу I
	1100
	16 334
	62 913
	46579
	385,2
	6,39
	17,75
	11,37

	II. Оборотные активы

	Запасы
	1210
	160336
	119897
	-40439
	74,8
	62,7
	33,83
	-28,87

	Дебиторская задолженность
	1230
	67454
	159690
	92236
	236,8
	26,38
	45,07
	18,69

	Финансовые вложения
	1240
	4858
	0
	-
	0
	1,90
	0
	-1,90

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	1250
	6 731
	11 845
	5 114
	176,0
	2,63
	3,34
	0,71

	Итого по разделу II
	1200
	239 379
	291 432
	52053
	121,7
	93,61
	82,25
	-11,37

	БАЛАНС
	1600
	255 713
	354 345
	98632
	138,6
	100,00
	100,00
	–



        Рассмотрев I раздел актива баланса мы видим, что постоянные (внеоборотные) активы за 2015 год увеличились на 46,6 млн. руб. и занимают в структуре активов 17,8 %. Изменения постоянных активов произошли за счет произведенных в отчетном году вложений в прочие активы на сумму более 51,8 млн. руб.
        Рассмотрев II раздел актива баланса мы видим, что текущие (оборотные) активы за 2015 год возросли на 21,7 % с 239,4 до 291,4 млн. руб. и занимают в структуре активов 82,2 %. Увеличение текущих активов за 2015 год вызвано продолжающимся ростом дебиторской задолженности, сумма которой возросла по сравнению с 2014 годом на 92,2 млн. руб. Также произошло увеличение денежных средств в текущем году на 76% или на 5114 млн.руб., это характеризует повышение мобильности активов и, следовательно, степени платежеспособности предприятия по текущим обязательствам. 
        Таким образом, в структуре активов 78,9 % сосредоточено в запасах и дебиторской задолженности по итогам 2015 года. Мероприятия по сокращению данных групп оборотных активов уже проводятся в текущем году. Изменение структуры активов в отчетном году привело к изменению структуры источников их финансирования. Это говорит об увеличении производственного потенциала предприятия на конец отчётного периода.
       Далее переходим к рассмотрению горизонтального и вертикального пассива баланса ООО «КМЗ».                                                                                                                  
       Информация по изменениям пассивов ООО «КМЗ» за 2014-2015 годы представлена данными в таблице 3.2.
Таблица 3.2 – Горизонтальный и вертикальный анализ пассива баланса организации
	Пассив, тыс.руб.
	№
стр.
	На 31.12.14
	На 31.12.15
	Абсолютное отклонение 2015г. к 2014г
	2015г. в % к 2014г.
	Уд.вес в балансе 2014 г.
	Уд.вес в балансе 2015 г.
	Абсолютное отклонение удельного веса в балансе 2015г. к 2014г.

	III. Капитал и резервы

	Уставный капитал
	1310
	10
	10
	0
	100,00
	0,00
	0,00
	–

	Добавочный капитал
	1350
	0
	52 800
	52 800
	–
	0,00
	14,90
	14,90

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	1370
	-55 597
	-50 673
	4 924
	-
	-21,74
	-14,30
	-

	Итого по разделу III
	1300
	-55 587
	2 137
	57 724
	-
	-21,74
	0,60
	-

	IV. Долгосрочные обязательства

	Заемные средства
	1410
	58 268
	1 560
	-56 708
	2,68
	22,79
	0,44
	-22,35

	Отложенные налоговые обязательства
	1420
	674
	518
	-156
	76,85
	0,26
	0,15
	-0,12

	Итого по разд. IV
	1400
	58 942
	2 078
	-56 864
	3,53
	23,05
	0,59
	-22,46

	                                                                                      Продолжение таблицы 3.2

	V. Краткосрочные обязательства

	Заемные средства
	1510
	117871
	4000
	-113871
	3,39
	46,10
	1,13
	-44,97

	Кредиторская задолженность
	1520
	128 928
	341 064
	212136
	264,54
	50,42
	96,25
	45,83

	Оценочные обязательства
	1540
	5 559
	5 066
	-493
	91,13
	2,17
	1,43
	-0,74

	Итого по разделу V
	1500
	252 358
	350 130
	97 772
	138,74
	98,69
	98,81
	0,12

	БАЛАНС
	1700
	255 713
	354 345
	98 632
	138,57
	100,00
	100,00
	0,00



        Рассмотрев все разделы пассива баланса мы видим, что собственный капитал общества за 2015 год составил 2,1 млн. руб. Обязательства по состоянию на 31.12.15 года составили 352,2 млн. руб., из которых 2,1 млн. руб. – обязательства долгосрочного характера и 350,1 млн. руб. краткосрочные обязательства.
        Относительные показатели в отчетном году в сравнении с предыдущим отражают рост удельного веса собственного капитала с -21,74% до 0,6% при снижении заемного с 68,89% до 1,57%. Такое изменение повышает платежеспособность, независимость предприятия от заемных источников. Из сказанного также следует, что увеличение имущества произошло в большей степени за счет собственных средств.
         При анализе пассива баланса необходимо обратить внимание на положительные стороны работы предприятия: наличие прибыли предприятия, кредиторской задолженности. 
        Долгосрочные обязательства за 2015 год сократились относительно 2014 года на 56,8 млн. руб. Это благоприятная тенденция.
        Краткосрочные обязательства общества по итогам 2015 года составили 350,1 млн. руб. и относительно 2014 года возросли на 38,7 % или на 97,8 млн. руб., за счет увеличения кредиторской задолженности на 164%. 
         На основании произведенных расчетов можно сказать, что за 2015 год стоимость имущества предприятия возросла на 98,6 млн. руб., в том числе за счет увеличения прочих внеоборотных активов на 14,6% и дебиторской задолженности – на 18,7% в структуре баланса. Увеличение стоимости имущества ООО «КМЗ» в 2015 году на 22,3% было обеспечено в результате роста величины источников собственных средств, увеличения краткосрочных обязательств одновременно со снижением долгосрочных пассивов.
          Оценка экономических показателей включает изучение ликвидности, которая впоследствии используется для оценки платежеспособности и финансовой устойчивости предприятия в рыночной экономике.
          Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков [13]. 
3.2 Оценка финансовой устойчивости организации
         Финансовая устойчивость является важнейшей характеристикой финансово – экономической деятельности предприятия в условиях рыночной экономики. Если предприятие финансово устойчиво, то оно имеет преимущество перед другими предприятиями того же профиля и привлечений инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков и в подборе квалифицированных кадров. Наконец, оно не вступает в конфликт с государством и обществом, так как выплачивает своевременно налоги в бюджет, взносы в социальные фонды, заработную плату – рабочим и служащим, дивиденды – акционерам, а банкам гарантирует возврат кредитов и уплату процентов по ним.
         В российской практике обобщающим показателем финансовой устойчивости компании является излишек или недостаток средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат. Это по сути дела абсолютная оценка финансовой устойчивости. Соотношение стоимости запасов и величин собственных и заемных источников их формирования – один из важнейших факторов устойчивости финансового состояния предприятия.                           
          Цель анализа – определение того, в каком размере и какие виды источников используются для формирования запасов. В зависимости от получаемых соотношений между запасами и источниками устанавливают типы финансового положения предприятия. Существует две методики определения типа финансовой устойчивости (в расчетах участвуют либо только товарные запасы, либо все запасы и затраты.
          Методика обеспеченности запасов источниками финансирования (автор – Ковалев В.В). Рассчитываются следующие показатели: 
ИФЗ = СОС + краткосрочные кредиты + расчеты с кредиторами по товарным операциям. 
Возможно выделить 4 типа финансового положения предприятия: 
1. Абсолютная финансовая устойчивость: Запасы ≤ СОС. 
Эта ситуация означает, что все запасы полностью приобретены за счет собственных источников, т.е. организация независима от внешних кредитов и займов. Такую ситуацию нельзя рассматривать как идеальную, т.к. она означает, что организация не имеет возможности использовать дополнительные источники для финансирования текущей деятельности. 
2. Нормальная финансовая устойчивость: СОС < Запасы ≤ ИФЗ. 
Такое соотношение соответствует положению, когда нормально функционирующая организация использует и собственные, и заемные средства для формирования запасов. 
3. Неустойчивое финансовое положение: Запасы > ИФЗ. 
Организация вынуждена использовать для формирования части запасов необоснованные источники, такие как кредиторскую задолженность (например, использовать зарплату на покупку материалов). 
4. Критическое финансовое положение – характеризуется ситуацией, когда в дополнение к неравенству из п.3 организация имеет кредиты и займы, не погашенные в срок, а также просроченную дебиторскую и кредиторскую задолженность. 
В таблице 3.3 приведена оценка обеспеченности запасов источниками средств по методике В.В.Ковалева [27].
Таблица 3.3 - Оценка обеспеченности запасов источниками средств организации
	Показатель
	Алгоритм расчета
	2013г.
	2014г.
	
2015г.

	1. Производственные
запасы ПЗ
	ПЗ = стр.1210
	68979
	160336
	119897

	2.Собственные
оборотные средства СОС
	СОС =
стр. 1300 – 1100
	-27090
	-71921
	-60776

	3.Источники формиро-вания запасов ИФЗ
	ИФЗ = стр.1300 + 1400
– 1100 – 1220+1510
	-127894
	-130850
	-62698



           По результатам анализа, проведенного по методике В.В.Ковалева [29], (таблица 3.3), можно сделать вывод о не нормальном типе финансовой устойчивости ООО «КМЗ» по определению обеспеченности запасов источниками финансирования. Критерий (СОС<ПЗ<ИФЗ), полностью не соответствует нашим значениям (-287217 < 119897 > -62698) и для покрытия запасов используются привлеченные средства организации.
            Рассмотрим методику Шеремета А.Д. и Сайфулина Р.С. [49], рекомендующую для оценки финансовой устойчивости определять трехкомпонентный показатель типа финансовой ситуации [40]. Для расчета этого показателя сопоставляется общая величина запасов и затрат предприятия и источники средств для их формирования.
            Профессор А.Д. Шеремет и Р.С. Сайфулин [49] отмечают, что финансовая неустойчивость считается нормальной (допустимой), если величина привлекаемых для формирования запасов и затрат краткосрочных кредитов и заемных средств не превышает суммарной стоимости производственных запасов и готовой продукции (наиболее ликвидной части запасов и затрат).
           Если указанные условия не выполняются, то финансовая неустойчивость является ненормальной и отражает тенденцию к существенному ухудшению финансового состояния.
   Возможно выделение 4-х типов финансовых ситуаций:
1. Абсолютная устойчивость финансового состояния. Этот тип ситуации в стречается  крайне  редко,  представляет собой  крайний тип  финансовой устойчивости и отвечает следующим условиям: 
	∆СОС >О; ∆СД >О; ∆ОИ >0; т.е. S = {1,1,1};	(3.1)
2. Нормальная      устойчивость      финансового      состояния,      которая гарантирует платежеспособность: 
	∆СОС <О; ∆СД >О; ∆ОИ >0; т.е. S = {0,1,1};	(3.2)
3. Неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением платежеспособности, но при котором всё же сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств за счет сокращения дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемости запасов: 
	∆СОС <О; ∆СД <О; ∆ОИ >0;т.е. S ={0,0,1};	(3.3)
4. Кризисное финансовое состояние, при котором предприятие на грани банкротства, поскольку в данной ситуации денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают даже его кредиторской задолженности: 
	∆СОС <О; ∆СД <О; ∆ОИ < 0; т.е. S={0,0,0	(3.4)
          Для определения типа финансовой устойчивости предприятия используют результаты расчётов, которые характеризуют состояние запасов и обеспеченность их источниками формирования.
          Для более точного определения уровня финансовой устойчивости в таблице 3.3 проведем анализ по методике А.Д. Шеремета, Сайфуллина Р.С. [49].
Таблица 3.4 - Оценка обеспеченности запасов и затрат источниками финансирования организации.
	Показатель
	Алгоритм расчета
	2013 г.
	2014 г.
	2015г.

	1.Общая величина запасов и затрат ЗЗ
	ЗЗ = стр.1210 +1220
	69101
	160336
	119897

	2. Собственные 
оборотные средства СОС
	СОС = стр.1300 – 1100
	-27090
	-71921
	-60776

	3.Функционирующий 
капитал ФК 
	ФК = стр.1300 + 1400 – 1100
	-16317
	-12979
	-58698

	4.Общая величина источников ВИ 
	ВИ = стр.1300 +
1400 – 1100 + 1510
	74582
	104892
	-54698

	5.Избыток/недостаток 
собственных оборотных
средств ФС 
	ФС = СОС – ЗЗ
	-96191
	-232257
	-180673

	6.Избыток/недостаток 
функционирующего капитала ФФ 
	ФФ = ФК – ЗЗ
	-85418
	-173315
	-178595

	7.Избыток/недостаток
 общей величины источников ФИ 
	ФИ = ВИ – ЗЗ
	5481
	-55444
	-174595

	8.Долгосрочные пассивы
	ДП
	5200
	16334
	62913

	9. Наличие собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат 
	СД=СОС+ДП
	-21890
	-55587
	-2137



[image: Описание: http://www.studfiles.ru/html/2706/837/html_DQ0FiZjc4E.dz7v/htmlconvd-fCJg_U_html_mb33ac18.gif] ΔСОС = СОС-З= -27090-119897= - 146987 (т.р.)
 S= ΔСД = СД-З= (т.р.) = -224304-119897= - 344201(т.р.)
 ΔОИ = ОИ-З= - 54698 - 119897 = - 174595(т.р.) 
{0;0;1} – неустойчивое финансовое положение
{0;0;0} – неустойчивое финансовое положение
         В 2015 году у ООО «КМЗ» абсолютно не устойчивое финансовое положение. Это говорит нам а том, что запасы и затраты полностью не покрыты собственными оборотными средствами. У предприятии нарушена платежеспособность, поэтому необходимо привлечение дополнительных источников.
        Как известно, для оценки финансовой устойчивости предприятия используется особая система показателей. В таблице 3.5 представлены показатели финансовой устойчивости предприятия ООО «КМЗ» за анализируемый период 2013-2015 годы.
Таблица 3.5 – Показатели финансовой устойчивости организации
	Показатели
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.

	1
	2
	3
	4

	1.Остаточная стоимость основных средств, тыс. руб.
	3090
	7728
	6651

	2.Производственные запасы, тыс. руб. + незавершенное производство
	68979
	160336
	119897

	3.Материальные запасы, тыс. руб.
	68979
	160336
	119897

	4.НДС по приобретенным ценностям, тыс. руб.
	122
	0
	0

	5.Дебиторская задолженность, тыс. руб.
	52943
	67454
	159690

	6.Оборотные активы, тыс. руб.
	128359
	239379
	291432

	7. Внеоборотные активы, тыс. руб
	5200
	16334
	62913

	8.Собственные оборотные средства, тыс. руб.(9-7)
	-27090
	-71921
	-60776

	9.Собственный капитал, тыс. руб. 
	-21890
	-55587
	2137

	10.Долгосрочные обязательства
	373
	58942
	2078

	11.Краткосрочные обязательства
	155076
	252358
	350130

	12.Заемные и дополнительныо привелеченные источники, тыс. руб. (10+11)
	155449
	311300
	352208

	13.Валюта баланса, тыс. руб.
	133559
	255713
	354345

	14.Коэффициент автономии (независимости)(9/Активы)
	-0,14
	-0,19
	0,006

	15.Удельный вес заемных средств в стоимости имущества (9/13)
	1,1
	1,2
	0,99

	16.Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (9/12)
	-0,1
	–0,1
	0,006

	17.Удельный вес дебиторской задолженности в стоимости имущества (5/13)
	0,40
	0,26
	0,45

	18.Доля дебиторской задолженности в текущих активах (5/6)
	0,41
	0,29
	0,55

	19.Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами(8/3)
	-0,4
	-0,45
	-0,5

	20.Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами(9-7/6)
	-0,2
	-0,3
	-0,2

	21.Коэффициент маневренности(9-7/9)
	-1,2
	-1,3
	-28,4

	22.Коэффициент реальной стоимости имущества(1+3/13)
	0,54
	0,66
	0,36

	23. Коэффициент финансовой устойчивости (зависимости)(Обязательства/13)
	1,15
	1,19
	0,98

	24.Коэффициент финансового левериджа(12/9)
	-7,1
	-5,6
	164,8



             На основании таблицы можно сделать вывод, что коэффициент автономии предприятия за 2013-2015 годы растет и достигает уровня 0,006. Это благоприятная тенденция, однако уровень автономии критичен. 
            Коэффициент зависимости в 2015 году снижается на 1 %. Уровень концентрации заемного капитала высокий, что свидетельствует о зависимости от внешних инвесторов. На предприятии ООО «КМЗ» 98% заемных средств, это значит что данное предприятие абсолютно не устойчиво. Формула финансовой зависимости (по РСБУ после 2011 года) расчитываетсч по новой форме.
            Коэффициент маневренности собственного капитала показывает, какая часть собственных средств вложена в наиболее мобильные (оборотные) активы. Для ООО «КМЗ» он свидетельствует о снижении уровня финансовой устойчивости.
            Коэффициент реальной стоимости имущества определяется как отношение суммы основных средств, производственных запасов и незавершенного производства к валюте баланса. Коэффициент реальной стоимости имущества ООО «КМЗ» за 2013-2015 годы имеет невысокие значения. Так в 2015 году он упал до 0,36, что ниже предыдущих значений, это говорит о снижении уровня рыночной финансовой устойчивости.
           Коэффициент финансового ливериджа не соответствует норме, это значит, что предприятие финансирует свои активы за счет средств кредиторов. Для улучшения устойчивости необходимо снижать долю заемного капитала и увеличивать долю собственного капитала. 
           Оценивая в целом финансовое состояние организации можно сделать вывод о том, что на конец 2015 года все показатели ниже нормативных значений, и финансовое состояние предприятия характеризуется неустойчивостью. Таким образом, предприятие ООО «КМЗ» ведет свою деятельность за счет привлеченных средств, что означает его зависимость и неустойчивость на рынке.
          Финансовая устойчивость предприятия характеризует ее финансовое положение с позиции достаточности и эффективности использования собственного капитала. Показатели финансовой устойчивости вместе с показателями ликвидности и платежеспособности характеризуют надежность организации.
          В международной практике и в настоящее время в практике прогрессивных российских фирм проводят относительную оценку финансовой устойчивости организации с помощью финансовых коэффициентов.
При оценке финансовой устойчивости применяется аналитический подход, то есть рассчитанные фактические показатели финансовой устойчивости сравниваются с экстремальными (вытекающие из практики западных развитых стран и России). Проанализировав достаточно большой набор имеющихся коэффициентов финансовой устойчивости, можно ограничиться следующими семи показателями: коэффициент соотношения заемных и собственных средств, коэффициент долга, коэффициент автономии, коэффициент финансовой устойчивости, коэффициент маневренности собственных средств, коэффициент устойчивости структуры мобильных средств, коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками финансирования.
           В настоящее время на страницах экономических журналов дискутируются вопросы о количестве коэффициентов, используемых в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятий. Высказывается мнение, что их чересчур много. Следует учесть, что кроме большого количества коэффициентов ликвидности и устойчивости исчисляются коэффициенты рентабельности, оборачиваемости оборотных средств, фондоотдачи.
Есть такая точка зрения, что число коэффициентов не должно превышать семи, так как если число объектов наблюдения превышает семь, то человеческий контроль над ними легко теряется.
          Вышеизложенный перечень показателей убеждает, что он действительно может быть продолжен, так как далеко не все возможные соотношения разделов и статей бухгалтерского баланса в нём охвачены. Вместе с тем, ясно, что спор о количестве показателей, которыми следует ограничиться, не может найти решения до тех пор, пока заинтересованные стороны не придут к убеждению, что показатели для оценки финансового состояния предприятия должны представлять собой не набор, а систему, то есть не противоречить друг другу, не повторять друг друга, не оставлять «белых пятен» в деятельности предприятий.
           Из названных семи коэффициентов только три имеют универсальное применение независимо от характера деятельности и структуры активов и пассивов предприятия: коэффициент соотношения заемных и собственных средств, коэффициент маневренности собственных средств и коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками финансирования. При анализе финансового состояния применяют комплекс следующих показателей финансовой устойчивости предприятия:
1) Коэффициент финансового риска (коэффициент задолженности, соотношения заемных и собственных средств, рычага) – это отношение заемных средств к собственным средствам. Он показывает, сколько заемных средств предприятие привлекло на рубль собственных. 
         Оптимальное значение этого показателя, выработанное западной практикой – 0,5. Считается, что если значение его превышает единицу, то финансовая автономность и устойчивость оцениваемого предприятия достигает критической точки, однако все зависит от характера деятельности и специфики отрасли, к которой относится предприятие. [20]
Рост показателя свидетельствует об увеличении зависимости предприятия от внешних финансовых источников, то есть, в определенном смысле, о снижении финансовой устойчивости и нередко затрудняет возможность получения кредита.
          Однако аналитик должен строить свои выводы на основе данных аналитического (внутреннего) учета, раскрывающих направления вложения средств. Поэтому при расчете нормального уровня коэффициента соотношения заемных и собственных средств нужно принимать во внимание качественную структуру и скорость оборачиваемости материальных оборотных средств и дебиторской задолженности. Если дебиторская задолженность оборачивается быстрее материальных оборотных средств, это означает достаточно высокую интенсивность поступления денежных средств на счета предприятия, а в итоге – увеличение собственных средств; при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и ещё более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения заемных и собственных средств может превышать единицу.
          В соответствии с Приказом № 118 установлено нормативное значение данного коэффициента – соотношение должно быть меньше 0,7. Превышение указанной границы означает зависимость предприятия от внешних источников средств, потерю финансовой устойчивости.
2) Коэффициент долга (индекс финансовой напряженности) – это отношение заемных средств к валюте баланса: 
        Международный стандарт (европейский) до 50%. Тенденцию нормальной финансовой устойчивости подтверждает и коэффициент долга: если доля заемных средств в валюте баланса снижается, то налицо тенденция укрепления финансовой устойчивости предприятия, что делает его более привлекательным для деловых партнеров. Нормативное значение коэффициента привлеченного капитала должно быть меньше или равно 0,4.
3) Коэффициент автономии (финансовой независимости) – это отношение собственных средств к валюте баланса предприятия:
        По этому показателю судят, насколько предприятие независимо от заемного капитала. Коэффициент автономии является наиболее общим показателем финансовой устойчивости предприятия. 
        В зарубежной практике существуют различные точки зрения относительно порогового значения этого показателя. Наиболее распространенная точка зрения: 60%. В предприятие с высокой долей собственного капитала кредиторы более охотно вкладывают средства, представляют более выгодные условия кредитования. Но стандартной (нормальной, нормативной) доли собственного капитала, единой для всех предприятий, отраслей, стран указать нельзя. В Японии, например, доля собственного капитала в среднем на 50% ниже, чем в США (доля заемного капитала около 80%). Причина этого различия в источниках заемного капитала. В Японии это банковский капитал, в США – средства населения. Высокая доля заемного капитала японской фирмы свидетельствует о доверии банков, а значит о её надежности. Для населения, наоборот, снижение доли собственного капитала – фактор риска. [19]
         Таким образом, оптимальное значение данного коэффициента – 50%, то есть желательно, чтобы сумма собственных средств была больше половины всех средств, которыми располагает предприятие. В этом случае кредиторы чувствуют себя спокойно, сознавая, что весь заемный капитал может быть компенсирован собственностью предприятия. Рост этого коэффициента говорит об усилении финансовой устойчивости предприятия.
4) Коэффициент финансовой устойчивости – это отношение итога собственных и долгосрочных заемных средств к валюте баланса предприятия (долгосрочные займы правомерно присоединяются к собственному капиталу, так как по режиму их использования они похожи):
          Долгосрочные заемные средства (включая долгосрочные кредиты) вполне правомерно присоединить к собственным средствам предприятия, поскольку по режиму их использования они приближаются к собственным источникам. Поэтому кроме расчета коэффициентов финансовой устойчивости и независимости предприятия анализируют структуру его заемных средств: большой удельный вес в ней долгосрочных кредитов является признаком устойчивого финансового состояния предприятия. Оптимальное значение этого показателя составляет 0,8-0,9. 
5) Коэффициент маневренности собственных источников – это отношение его собственных оборотных средств к сумме источников собственных средств:
          Коэффициент маневренности собственных источников показывает величину собственных оборотных средств, приходящихся на 1 руб. собственного капитала. Этот показатель по своей сути близок к показателям ликвидности. Однако он дополняет и существенно повышает информативность первого показателя.
           Коэффициент маневренности собственных источников указывает на степень мобильности (гибкости) использования собственных средств, то есть, какая часть собственного капитала не закреплена в ценностях иммобильного характера и дает возможность маневрировать средствами предприятия.
          Обеспечение собственных текущих активов собственным капиталом является гарантией устойчивой кредитной политике. Высокое значение коэффициента маневренности положительно характеризует финансовое состояния компании, а также убеждает в том, что управляющие предприятием проставляют достаточную гибкость в использовании собственных средств.
   Некоторые авторы считают оптимальным значение этого показателя, равное 0,5. Однако этот предполагаемый критерий может быть взят под сомнения. 
           Уровень коэффициента маневренности зависит от характера деятельности предприятия: в фондоемких производствах его нормальный уровень должен быть ниже, чем в материалоемких (так как в фондоемких значительная часть собственных средств является источником покрытия основных производственных фондов). С финансовой точки зрения, чем выше коэффициент маневренности, тем лучше финансовое состояние.
            В числителе показателя – собственные оборотные средства, поэтому в целом улучшение состояния оборотных средств зависит от опережающего роста суммы собственных оборотных средств по сравнению с ростом собственных источников средств. Зависимость можно определить и исходя из того, что собственных оборотных средств у предприятие тем больше, чем меньше основных средств и внеоборотных активов приходится на рубль источников собственных средств. Понятно, что стремиться к уменьшению основных средств и внеоборотных активов (или к относительно медленному их росту) не всегда целесообразно.
           В соответствии с Приказом № 118 установлено нормативное значение данного коэффициента: 0,2 – 0,5. Чем ближе значение показателя к верхней границе, тем больше возможностей финансового маневра у предприятия.
6) Коэффициент устойчивости структуры мобильных средств – это отношение чистого оборотного капитала ко всему оборотному капиталу:
            Чистый оборотный капитал – это текущие активы, которыми располагает компания после погашения текущих обязательств. Стандарта по данному коэффициенту нет. 
7) Коэффициент обеспеченности оборотного капитала собственными источниками – это отношение собственных оборотных средств к оборотным активам. Он показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных источников и не нуждаются в привлечении заемных:
           В соответствии с Приказом № 118 и Распоряжением № 31 – р установлено нормативное значение данного коэффициента: нижняя граница 0,1. При показателе ниже значения 0,1 структура баланса признается неудовлетворительной, а организация неплатежеспособной. Более высокая величина показателя (до 0,5) свидетельствует о хорошем финансовом состоянии организации, о её возможности проводить независимую финансовую политику.
           Некоторые авторы предлагают критерий данного показателя на уровне не ниже 0,6. Однако этот предполагаемый критерий может быть взят под сомнения.
          Уровень показателя обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами оценивается, прежде всего, в зависимости от состояния материальных запасов. Если их величина значительно выше обоснованной потребности, то собственные оборотные средства могут покрыть лишь часть материальных запасов, то есть показатель будет меньше единицы. Наоборот, при недостаточности у предприятия материальных запасов для бесперебойного осуществления деятельности, показатель может быть выше единицы, но это не будет признаком хорошего финансового состояния предприятия [34].
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          Финансовое состояние предприятия с точки зрения краткосрочной перспективы характеризуется показателями ликвидности и платежеспособности, т.е. способностью своевременно и в полном объеме производить расчеты по краткосрочным обязательствам.
         Ликвидность предполагает наличие у предприятия оборотных средств в размере, достаточном для погашения обязательств. Платежеспособность означает наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для погашения кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения. Основными признаками платежеспособности являются: наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете; отсутствие просроченной кредиторской задолженности.
          Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени убывающей ликвидности, с краткосрочными обязательствами по пассиву, сгруппированных по степени срочности их погашения. Активы предприятия в зависимости от скорости превращения их в деньги делятся на 4 группы, показано ниже в таблицах. Рассмотрим показатели ликвидности и платежеспособности ООО «КМЗ» в таблице 3.6
Таблица 3.6 – Показатели ликвидности организации
	Показатели
	2013г.
	2014г.
	2015г.
	
	

	
	
	
	
	2014 в % к 2013г.
	2015г. в % к 2014г.

	1.Наиболее ликвидные активы, А1
	6 315
	11 589
	11 845
	183,52
	102,21

	2.Быстро реализуемые активы, А2
	53 065
	67 454
	159 690
	127,12
	236,74

	3.Медленно реализуемые активы, А3
	66 359
	157 893
	115 971
	237,94
	73,45

	4.Трудно реализуемые активы, А4
	5 200
	16 334
	62 913
	314,12
	385,17

	5.Итого активы, А
	130 939
	253 270
	350 419
	193,43
	138,36

	6.Наиболее срочные обязательства,П1
	50 866
	128 928
	341 064
	253,47
	264,54

	7.Краткосрочные пассивы, П2
	101 299
	117 871
	4 000
	116,36
	3,39

	8.Долгосрочные пассивы, П3
	0
	58 268
	1 560
	-
	2,68

	9.Постоянные пассивы, П4
	-24 510
	-58 030
	-1 789
	-
	-

	10.Итого пассивы, П
	127 655
	247 037
	344 835
	193,52
	139,59

	11.Разность между наиболее ликвидными активами и наиболее срочными обязательствами, А1-П1
	-44 551
	-117 339
	-329 219
	-
	-

	12.Разность между быстро реализуемыми активами и краткосрочными пассивами, А2-П2
	-48 234
	-50 417
	155 690
	-
	-

	13.Разность между медленно реализуемыми активами и долгосрочными пассивами, А3-П3
	66 359
	99 625
	114 411
	-
	-

	14.Разность между постоянными пассивами и труднореализуемыми активами, А4-П4
	-29 710
	-74 364
	-64 702
	-
	-



           Наиболее ликвидные активы баланса предприятия в 2015 году увеличились по сравнению с 2014 годом на 2,2%, с 2013 – на 83,5% и достигли уровня в 11,8 млн. руб. Быстро реализуемые активы предприятия в 2015 году возросли на 136,7% по сравнению с 2014 годом и составили 159,7 млн. руб. Тенденция роста активов наблюдается и в четвертой группе активов – трудно реализуемых активов. 
           Наиболее срочные обязательства ООО «КМЗ» в 2015 году выросли на 164,5% по сравнению с 2014 годом и составили 341,0 млн. руб. Это неблагоприятный фактор ликвидности баланса. 
          Оценим разность соответственных активов и пассивов баланса предприятия. Показатели 11,12,13,14 в таблице 3.6 для абсолютной ликвидности баланса должны быть со знаком «+». Заметим, что разность между наиболее ликвидными активами и наиболее срочными обязательствами имеет отрицательное значение и в 2015 году оно более чем в 2 раза превысило эту разность в сравнении с 2014 годом. Это является неблагоприятным фактором, можно сказать, что ликвидность баланса в большей степени отличается от абсолютной.
           Ликвидность (текущая платежеспособность) - одна из важнейших характеристик финансового состояния организации, определяющая возможность своевременно оплачивать счета и фактически является одним из показателей банкротства. Результаты анализа ликвидности важны с точки зрения как внутренних, так и внешних пользователей информации об организации. 
           Для качественной оценки платежеспособности и ликвидности предприятия кроме анализа ликвидности баланса необходим расчет трех относительных показателей ликвидности, различающихся набором ликвидных средств, рассматриваемых в качестве покрытия краткосрочных обязательств – это коэффициенты текущей, быстрой и абсолютной ликвидности
Таблица 3.7 – Относительные показатели платежеспособности и ликвидности организации
	Показатели
	2013 год
	2014 год
	2015 год

	1.Денежные средства, тыс. руб.
	4707
	6731
	11845

	2.Краткосрочные финансовые вложения, тыс. руб.
	1608
	4858
	0

	3.Дебиторская задолженность (за исключением задолженности участников по взносам в уставный капитал), тыс. руб.
	52943
	67454
	159690

	5.Материальные запасы, тыс. руб.
	68979
	160336
	119897

	6.Высоко ликвидные активы, тыс. руб. (1+2)
	6315
	11589
	11845

	7.Легко реализуемые активы, тыс. руб. (6+3)
	59258
	79043
	171535

	8.Всего текущих активов, тыс. руб. (7+4+5)
	128237
	239379
	291432

	9.Краткосрочные кредиты и займы, тыс. руб.
	101299
	117871
	4000

	10.Кредиторская задолженность, тыс. руб.
	50866
	128928
	341064

	13.Всего краткосрочных обязательств, тыс. руб. (9+10+11+12)
	152165
	246799
	345064

	14.Собственный капитал, тыс. руб.
	-21890
	-55587
	2137

	15.Долгосрочные кредиты и займы, тыс. руб.
	0
	58268
	1560

	16.Коэффициент текущей ликвидности (8/13)
	0,84
	0,97
	0,84

	17.Коэффициент срочной ликвидности (7/13)
	0,39
	0,32
	0,50

	18.Коэффициент абсолютной ликвидности (6/13)
	0,04
	0,05
	0,03



                Коэффициент текущей ликвидности предприятия снизился за отчетный 2014-2015 период с 0,97 до 0,84. Это говорит о снижении платежных возможностях предприятия, к тому же, показатель текущей ликвидности в критическом уровне: текущих активов недостаточно для погашения краткосрочных обязательств. 
              Коэффициент срочной ликвидности увеличился до 0,50, что свидетельствует о том, что существуют небольшие возможности у предприятия для погашения кредиторской задолженности, однако показатель ниже нормы в 0,8.
             Коэффициент абсолютной ликвидности за анализируемый период также снижается, это означает, что у предприятия нет достаточных средств на расчетном счете, и оно не способно вовремя расплатиться по долгам.
            Коэффициенты ликвидности для ООО «КМЗ» показаны на рисунке 3.1.
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         Рисунок 3.1 – Коэффициенты ликвидности организации
        Анализируя рассчитанные коэффициенты текущей, быстрой и абсолютной ликвидности, можно дать оценку низкой платежеспособности организации, поскольку коэффициенты срочной и абсолютной ликвидности меньше нормы, т.е. ООО «КМЗ» имеет низкую способность своевременно и полностью рассчитываться по всем своим обязательствам.
       Также для характеристики степени ликвидности организации оценивают стоимость чистых активов предприятия – это та часть имущества, которая окажется в их распоряжении после ликвидации фирмы. 
        Расчет чистых активов ООО «МЗ» представлен в таблице 3.8.
        Оценивая в целом финансовое состояние организации можно сделать вывод о том, что как на конец 2014 года, так и на конец 2015 года все показатели ниже нормативных значений, и финансовое состояние предприятия характеризуется неустойчивостью. Таким образом, ООО «КМЗ» ведет свою деятельность за счет привлеченных средств, что означает его зависимость и неустойчивость на рынке.
        Также для характеристики степени платежеспособности организации оценивают стоимость чистых активов (см. таблицу 3.8). 
Таблица 3.8 – Обеспеченность чистыми активами организации
	Показатель
	2013
год
	2014
год
	2015
год
	
	

	
	
	
	
	2014г. в % к 2013г.
	2015г. в % к 2014г.

	3.Основные средства, тыс. руб.
	3 090
	7 728
	6 651
	250,10
	86,06

	6.Отложенные налоговые активы, тыс. руб.
	2 110
	8 606
	4 433
	407,87
	51,51

	7.Прочие внеоборотные активы, тыс. руб.
	0
	0
	51 829
	–
	–

	8.Запасы, тыс. руб.
	68 979
	160 336
	119 897
	232,44
	74,78

	9. НДС, тыс. руб.
	122
	0
	0
	-
	-

	10.Дебиторская задолженность, тыс. руб.
	52 943
	67 454
	159 690
	127,41
	236,74

	11.Краткосрочные финансовые вложения, тыс. руб.
	1 608
	4 858
	0
	302,11
	-

	12.Денежные средства и денежные эквиваленты, тыс. руб.
	4 707
	6 731
	11 845
	143,00
	175,98

	14.Итого активы, тыс. руб.
	133 559
	255 713
	354 345
	191,46
	138,57

	15.Долгосрочные обязательства, тыс. руб.
	373
	58 942
	2078
	15802,14
	3,53

	16.Заемные средства, тыс. руб.
	101 299
	117 871
	4 000
	116,36
	3,39

	17.Кредиторская задолженность, тыс. руб.
	50 866
	128 928
	341 064
	253,47
	264,54

	18.Отложенные налоговые обязательства, тыс. руб.
	373
	674
	518
	180,70
	76,85

	19.Оценочные обязательства, тыс. руб.
	2 911
	5 559
	5 066
	190,97
	91,13

	21.Итого пассивы, тыс. руб.
	51 239
	187 870
	343 142
	366,65
	182,65

	22.Чистые активы, тыс. руб.
	82 320
	67 843
	11 203
	82,41
	16,51

	23.Уставный капитал, тыс. руб.
	10
	10
	10
	100,00
	100,00

	24.Валюта баланса, тыс. руб.
	133 559
	255 713
	354 345
	191,46
	138,57

	25.Удельный вес чистых активов в стоимости имущества
	0,62
	0,27
	0,03
	43,55
	11,11

	26.Коэффициент соотношения чистых активов и уставного капитала
	8 232,00
	6 784,30
	1 120,30
	82,41
	16,51


  
          Чистые активы ООО «КМЗ» в 2013 году составили 82,3 млн. руб., в 2014 году – 67,8 млн. руб., в 2015 – 11,2 млн. руб. Наблюдается тенденция снижения чистых активов, средний темп спада за три года составил 36,9%. Удельный вес чистых активов имеет невысокие значения. В 2015 году 3,2% всего имущества ООО «КМЗ» составляют чистые активы предприятия.
          Коэффициент соотношения чистых активов и уставного капитала с каждым годом падает. Это является неблагоприятным фактором для роста уровня защищенности интересов кредиторов, банков и других заимодавцев.
         При оценке платежеспособности нередко проводят анализ возможной несостоятельности предприятия. Основным признаком банкротства является неспособность предприятия обеспечить выполнение требования кредиторов в течение 3 месяцев со дня наступления сроков платежей. По истечению этого срока кредиторы получают право на обращение в арбитражный суд о признании предприятия-должника банкротом. ФЗ РФ от 27 сентября 2002 г. «№ 127 «О несостоятельности (банкротстве)» (с дополнениями).
           Закон устанавливает основания для признания должника несостоятельным (банкротом), регулирует порядок и условия осуществления мер в процессе процедуры несостоятельности (банкротства) и иные отношения, возникающие при неспособности должника удовлетворить требования кредиторов в полном объеме.
          Рассмотрим две методики оценки вероятности банкротства предприятия.
1. Пятифакторная модель Альтмана (Z-счета):
Z = 1,2·К1 + 1,4·К2 + 3,3·К3 + 0,6·К4 + 0,999·К5,                       (3.5)
где К1 = Оборотные средства : Всего активов; К2 = Чистая прибыль : Всего активов; К3 = Прибыль : Всего активов; К4 = Собственный капитал : Заемный капитал; К5 = Чистый доход от реализации : Всего активов.
         Первый фактор характеризует платежеспособность предприятия; второй и четвертый – отображают структуру капитала; третий – рентабельность активов; пятый – оборачиваемость средств.
         Значение Z < 2,70 означает вероятность банкротства предприятия в будущем, а Z > 2,71 – достаточную стойкость финансового состояния экономического субъекта.
         Для ООО «КМЗ» в 2013 году ZКМЗ = 0,92. Показатель Z-счет невысок, что свидетельствует о высокой вероятности банкротства в будущем.
2. Методика Дюрана:
           Это группировка организаций, исходя из уровня, генерируемого ими риска. Риск определяется в зависимости от фактических значений коэффициентов финансовой устойчивости. Каждому показателю присваивается определенный рейтинг, выражаемый в баллах, в основе которых лежат экспертные оценки. Достоинство методики, приведенной в таблице 3.9, – ее простота [34].
Таблица 3.9 – Группировка предприятий на классы по уровню платежеспособности по методике Дюрана
	Показатель
	Границы классов согласно критериям

	
	1 класс
	2 класс
	3 класс
	4 класс
	5 класс

	Рентабельность совокупного капитала, %
	30 и выше
(50 баллов)
	29,9-20
(49,9-35 баллов)
	19,9-10
(34,9-20 баллов)
	9,9-1
(19,9-5 баллов)
	менее 1
(0 баллов)

	Коэффициент текущей ликвидности
	2 и выше
(30 баллов)
	1,99-1,7
(29,9-20 баллов)
	1,69-1,4
(19,9-10 баллов)
	1,39-1,1
(9,9-1 баллов)
	менее 1
(0 баллов)

	Коэффициент финансовой независимости
	0,7 и выше
(20 баллов)
	0,69-0,45
(19,9-10 баллов)
	0,44-0,30
(9,9-5 баллов)
	0,29-0,20
(5-1 баллов)
	менее 0,2
(0 баллов)

	Границы классов
	100 баллов и выше
	99-65 баллов
	64-35 баллов
	34-6 баллов
	0 баллов



          Так определяют класс от 1 – компании с хорошей платежеспособностью до 5 класса – компании со сверх большим риском, практически банкроты.
          Рассчитаем показатель банкротства по методике Дюрана для ООО  «КМЗ». Рентабельность совокупного капитала = 2,52, коэффициент текущей ликвидности = 0,84, коэффициент автономии = 0,01. Показатель по методике Дюрана = 3+0+0= 3 балла, т.е. предприятие входит в 4 класс. Следовательно, ООО «КМЗ» – это организация, относящаяся к рискованным предприятиям с высокой вероятностью банкротства.
[bookmark: _Toc396917389]           
3.4 Направления укрепления финансового состояния организации
            Проведя анализ финансового состояния ООО «КМЗ» можно сделать вывод, что финансовая устойчивость на 2015г.  находится на минимальном уровне. В данной ситуации на предприятии ООО «КМЗ» разрабатывается программа  прогноза  на укрепление и восстановление нормальной платежеспособности, а так же по повышению ликвидности баланса, так как финансовое состояние в 2015 г. оставляет  желать лучшего.
          Исходя из выявленных проблем, предложим пути роста финансовых результатов:
1. Оптимальное формирование запасов предприятия.
У ООО «КМЗ» в 2015 году имелись достаточные остатки сырья и материалов, но их дополнительное приобретение увеличивает издержки финансирования, а именно увеличивается кредиторская задолженность, сокращаются доходы. Замечено, что у руководства предприятия есть привычка «иметь про запас». Проведя нормирование основных видов сырья и материалов мы пришли к выводу, что завышается их остаток на конец года. Это влечет за собой необоснованные «залежи» сырья и материалов на складе, а также необоснованную кредиторскую задолженность.  Для поддержания оптимального уровня текущего запаса мы рекомендуем приобретать не более 70 млн. руб. Вообще при увеличении запасов на 20-25% на промышленных предприятиях  происходит увеличение кредиторской задолженности на 25-30%. Причиной увеличения величины запасов обычно является удорожание цен поставщиков на комплектующие изделия, материалы, запасные части для ремонтно-эксплуатационных нужд и инструмент в среднем на 10%, неэффективность применяемой системы реализации неиспользуемых запасов, прирост себестоимости специальных автомобилей и запасных частей.
Предлагаемая политика нормирования оборотных средств включает: разработку и внедрение комплексной автоматизации по расчетам оптимальной величины нормативов оборотных средств, научно обоснованное нормирование оптимальной величины запасов по каждому виду материальных ресурсов, уточнение норм и нормативов оборотных средств при изменении технологии и организации производства, изменении цен, тарифов и др. показателей.
Механизмом достижения оптимизации управления запасами также является организация работы по проведению тендера по закупкам МПЗ непосредственно от поставщиков, минуя посредников.
2.Снижение кредиторской задолженности и равномерное погашение дебиторской задолженности.
Проведя анализ и изучив договорные отношения со своими контрагентами за рассматриваемый период 2013-2015 годы мы выяснили, что наша организация имеет ряд контрагентов которые являются и дебиторами и кредиторами. При этом система взаимозачетов с ними не применяется, поэтому мы предлагаем за 2017 год внести предложения по улучшению финансового состояния предприятия.
           Организации ООО «Экотранс» с одной стороны и организации ООО «КМЗ» с другой стороны, мы рекомендуем подписать дополнительное соглашение о проведении зачета взаимных требований к основным договорам, и  произвести взаимозачет на сумму 21490 млн.руб., согласно ст.410 ГК РФ.                                                                                                    
         Организация ООО «Экотранс» отгрузит организации ООО «КМЗ» колесные пары в количестве 25 штук на сумму 21490 млн.руб, а организация 
 ООО «КМЗ» отгрузит ООО «Экотранс» рельсовозные тележки с коническим редуктором в количестве 2 штук на сумму 21490 млн.руб. Таким образом, ООО «Экотранс» одновременно является кредитором и дебитором ООО «КМЗ», также как и ООО «КМЗ». Таким образом мы снизим в прогнозируемом 2017 году дебиторскую и кредиторскую задолженность на 21490 руб. Минимизация текущей кредиторской задолженности сокращает возможность потери ликвидности.
        3. Рост величины денежных средств.
         Здесь могут быть различные пути. Проведя анализ, мы обнаружили, что есть спрос на рынке на аренду производственной площади. Мы предлагаем внести коммерческое предложение  ООО « НИКА – ПЕТРОТЕК» о  сдаче в аренду свободного цеха общей площадью 50000  кв.м. без ущерба основному производству. ООО " НИКА - ПЕТРОТЭК" является современным производителем химических реагентов для нефтедобывающей и нефтеперерабатывающей промышленности. Исходя из рыночной стоимости на  производственные помещения  ООО «КМЗ» будет сдавать в аренду производственную площадь ( общая площадь составляет 5000 кв.м) из расчета 500 руб. за 1кв.м., что в итоге составит 2,5млн.руб в месяц, за период 2017 года ожидаемая прибыль будет составлять 30,0 млн.руб. 
          Таким образом, при введении данных рекомендаций возможно изменение оборотного капитала предприятия ООО «КМЗ» (см. таблицу 3.11 и рисунок 3.2).
Таблица 3.11 – Изменение структуры оборотного капитала от рекомендаций
	Показатель
	
	
	
	

	
	Сумма, тыс. руб. 2015 г.
	Удельный вес в балансе, % 2015 г.
	Прогноз. сумма, 2017г. тыс.руб.
	Прогноз.удельный вес в балансе, % 2017 г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1.Запасы
	119 897
	41,14
	70000
	28,0

	2.Дебиторская задолженность
	159 690
	54,8
	138200
	55,3

	3.Денежные средства
	11 845
	4,06
	41845
	16,7

	4.Итого оборотных активов
	291432
	100
	250045
	100



	
	






Рисунок 3.2 –Структура оборотного капитала ООО «КМЗ»: 
фактическая на 2015 год и рекомендательная на 2017 год
Проводимый в работе анализ, является внутренним. Его цель – установить планомерное поступление денежных средств и разместить собственные и заемные средства таким образом, чтобы обеспечить нормальное функционирование предприятия, получения максимума прибыли и исключения банкротства.
          Проведя анализ финансового состояния ООО «КМЗ» можно сделать вывод, что финансовая устойчивость на 2015г.  находится на минимальном уровне. В данной ситуации на предприятии ООО «КМЗ» разрабатывается программа  прогноза  на укрепление и восстановление нормальной платежеспособности, а так же по повышению ликвидности баланса, так как финансовое состояние в 2015 г. оставляет  желать лучшего.
Прогнозируемая сумма запасов на 2017 год составила 70000 тыс.руб., следовательно в 2017 году экономия кредиторской задолженности по приобретению запасов составит 498970 тыс.руб. Мы расчитали это разницей 119897-70000=49897 тыс.руб.
Общая сумма краткосрочных обязательств составляет по прогнозу 278743 тыс.руб. Мы расчитали это разницей 350130-21490-49897=278743тыс.руб.
          Рассчитаем показатели прогнозируемой ликвидности в табл.3.12
Таблица 3.12 – Показатели ликвидности от рекомендаций
	Показатели
	2015 г.
	Прогнозируемые значения 2017 г.

	16.Коэффициент текущей ликвидности 
	0,83
	0,89

	17.Коэффициент срочной ликвидности 
	0,5
	0,7

	18.Коэффициент абсолютной ликвидности 
	0,03
	0,15



Коэффициент текущей ликвидности
Ктл = Оборотные активы, без учета долгосрочной дебиторской задолженности / Краткосрочные обязательства. Нормальное значение коэффициента от 1,5 до 2,5. 
Ктл предприятия ООО «КМЗ» повысится по прогнозируемому значению с 0,83  до 0,89. Это говорит, что в 2017 году повысятся платежные возможности предприятия, хоть и коэффициент повысился не на много.Но прогноз имеет положительную тенденцию к росту.  
[bookmark: kbl]Ктл по прогнозируемому значению повысится на 0,06.

Коэффициент быстрой (срочной) ликвидности

Ксл = (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения + Краткосрочная дебиторская задолженность) / Краткосрочные обязательства. Нормальным считается значение коэффициента более 0,8.                                                    
Ксл предприятия ООО «КМЗ» не повысится по прогнозируемому значению. 
Коэффициент абсолютной ликвидности
Кал= (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения) / Текущие обязательства. В норме больше чем 0,2.
Кал предприятия ООО «КМЗ» повысится по прогнозируемому значению с 0,03  до 0,15. Коэффициент по прогнозу не совсем будет соответсвовать норме, но тенденцию к росту он будет иметь.Это означает, что у предприятия будут иметься достаточные средства на расчетном счете, и оно способно будет вовремя расплачиваться по долгам.
Кал по прогнозируемому значению в 2017 году повысится на 0,12.
      Анализируя прогнозируемые значения можно сделать вывод, что коэффициенты текущей, срочной и абсолютной ликвидности повысятся в прогнозе по отношению к предыдущим показателям 2015года. Предприятие ООО «КМЗ» повысит свою платежеспособность до уровня нормы в прогнозируемом 2017 году. Предприятие ООО «КМЗ» по оценке прогнозируемых значений восстановит полностью способность рассчитываться по всем своим обязательствам.
Полученная прибыль от сдачи в аренду площади увеличит собственный капитал, что в свою очередь улучшит финансовое состояние завода.
Так же предложу на прогнозный 2017 год ряд рекомендаций способствующих достижению этой цели. Одним из главных показателей хорошего финансового состояния любого предприятия являются показатели валовой прибыли. Для повышения уровня прибыли предлагаются следующие меры:
1. Совершенствование организации производства и труда. Снижение себестоимости и увеличение прибыли предприятия может произойти в результате изменения в организации производства, формах и методах труда при развитии специализации производства, совершенствования управления производством и сокращения затрат на него, улучшение использования основных фондов, улучшение материально-технического снабжения, сокращения транспортных расходов.
Добиваться снижения издержек на данном предприятии за счет:
 - внедрения прогрессивных технологий;
 - систем учета;
 - контроля, экономии материалов;
 - совершенствование системы оплаты труда;
 - снижения налогооблагаемой базы;
 - совершенствование менеджмента на различных уровнях.
2. Повышение уровня производства. Это механизация и автоматизация производственных процессов; улучшение использования и применение новых видов сырья и материалов.
3. Изменение объема и структуры продукции, которые могут привести к относительному уменьшению условно-постоянных расходов (кроме амортизации), относительному уменьшению амортизационных отчислений, изменению номенклатуры и ассортимента продукции, повышению ее качества. Условно-постоянные расходы не зависят непосредственно от количества выпускаемой продукции. С увеличением объема производства их количество на единицу продукции уменьшается, что приводит к снижению ее себестоимости. 
4. Отраслевые и прочие факторы. К ним относятся: ввод и освоение новых цехов, производственных единиц и производств, подготовка и освоение производства в действующих объединениях и на предприятиях; прочие факторы. 
ООО «КМЗ» имеет малый запас финансовой устойчивости, поэтому он может понести убытки в случае снижения выручки. Данная фирма, как и любой хозяйствующий субъект стремиться в своей деятельности максимально увеличить запас финансовой устойчивости, так как это дает возможность фирме рентабельно функционировать даже в условиях неблагоприятной экономической обстановки или кризиса. Чтобы выручка не снижалась необходимо увеличивать конкурентоспособность продукции. 
В качестве перспективных направлений деятельности следует выделить развитие рынка и продукта. Когда вся отрасль развивается достаточно быстро, выявляются новые рынки с недорогими и надежными каналами сбыта, есть ресурсы и возможности расширить свои коммерческие операции, имеется запас производственных мощностей, то возможна реализация стратегии «развитие рынка». Она предполагает выведение традиционной продукции на новые рынки [19].
Когда основные конкуренты фирмы предлагают продукцию лучшего качества по сопоставимой цене, а отрасль характеризуется высокими темпами развития и быстрыми технологическими изменениями, необходимой становится реализация стратегии «развитие продукта». Эта стратегия предполагает увеличение объемов продаж через улучшение (модификацию) своей продукции.
   Таким образом, от предложенных мероприятий для ООО «КМЗ» улучшится структура оборотного капитала. Запасы предприятия составят около 40%, дебиторская задолженность – 17 %, увеличатся денежные средства организации около 40%, которые могут быть направлены на погашение кредиторской задолженности. 
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                                  ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
         Объектом проведения оценки платежеспособности финансового состояния и разработки направлений укрепления платежеспособности и финансового состояния выступало общество с ограниченной ответственностью «Камбарский машиностроительный завод». ООО «КМЗ» представляет собой развивающееся предприятие, специализирующееся на производстве путевых машин, тягово-подвижного состава для железных дорог.
         В ходе выполнения выпускной квалификационной работы были решены поставленные задачи и достигнута цель исследования.
         В первой главе изучена сущность и система показателей, характеризующих платежеспособность и финансовое состояние и представлены определения оценки платежеспособности и финансового состояния предприятия.
         Вторая глава посвящена организационно-экономической и правовой характеристике ООО «КМЗ». Здесь выявлено, что за 2015 год стоимость имущества предприятия возросла на 98,6 млн. руб., в том числе за счет увеличения прочих внеоборотных активов на 14,6% и дебиторской задолженности – на 18,7%. Выручка предприятия увеличилась на 16,9% в 2014 году по сравнению с 2013 годом или на 37 668 тыс. руб., в 2015 году она увеличилась по сравнению с 2014 годом на 73 088 тыс. руб. Это объясняется тем, что ООО «КМЗ» ежегодно наращивает портфель заказов, что является благоприятной тенденцией. Увеличивается и себестоимость продукции, причем ее рост составил 23,1 % относительно 2014 года, а рост выручки – 28,0 %. Что касается уровня рентабельности деятельности, то в 2014 году получен убыток, а в 2015 году величина чистой прибыли составила 4 924 тыс. руб., это соответствует уровню рентабельности менее 1 %.
         Оценка движения денежных средств выявила, что в ООО «КМЗ» осуществляется текущая, инвестиционная и финансовая деятельность, причем основной чистый денежный доход приносит финансовая деятельность. За 2013-2015 годы наибольший отрицательный разрыв между поступлением и расходованием денежных средств имеется от текущей деятельности.
          Все показатели финансовой устойчивости на конец 2015 года ниже нормативных значений, и финансовое состояние предприятия характеризуется неустойчивостью. ООО «КМЗ» ведет свою деятельность за счет привлеченных средств, что означает его зависимость и неустойчивость на рынке.
          Экономические показатели деятельности организации ниже нормы, что свидетельствует о низкой платежеспособности и зависимости от кредиторов.              
          Третья глава выпускной квалификационной работы содержит оценку платежеспособности финансового состояния предприятия. В рамках этого раздела изучена платежеспособность, ликвидность, финансовое состояние предприятия.
          Оценка ликвидности предприятия с помощью расчетных коэффициентов текущей, срочной и абсолютной ликвидности имеет не нормативные значения и таким образом  демонстрирует низкую платежеспособность организации, т.е. завод имеет невысокую способность своевременно и полностью рассчитываться по всем своим обязательствам. Все коэффициенты ниже нормативного значения. По оценке платежеспособности предприятие близко к состоянию банкротства. Мы рассчитали такую вероятность с использованием пятифакторной модели     Z-счета, а также по методике Дюрана. Согласно расчетам предприятие входит в класс проблемных.
          Ликвидность баланса отличается от абсолютной, так как разность между наиболее ликвидными активами и наиболее срочными обязательствами имеет отрицательное значение, а в 2015 году оно более чем в 2 раза превысило эту разность. Это является неблагоприятным фактором. 
          Оценка финансового состояния предприятия с помощью расчетных коэффициентов финансовой устойчивости, автономии, зависимости, маневренности, реальной стоимости имущества, финансового ливериджа демонстрируют не устойчивое состояние. Все коэффициенты имеют отрицательное значение. Запасы и затраты полностью не покрыты собственными оборотными средствами. У предприятии нарушена платежеспособность, поэтому необходимо привлечение дополнительных источников.
        Уровень концентрации заемного капитала высокий, что свидетельствует о зависимости от внешних инвесторов. На предприятии ООО «КМЗ» 98% заемных средств, это значит что данное предприятие абсолютно не устойчиво. 
         Для улучшения устойчивости необходимо снижать долю заемного капитала и увеличивать долю собственного капитала. 
         Оценивая в целом финансовое состояние организации можно сделать вывод о том, что на конец 2015 года все показатели ниже нормативных значений, и финансовое состояние предприятия критично. Таким образом, предприятие ООО «КМЗ» ведет свою деятельность за счет привлеченных средств, что означает его зависимость и неустойчивость на рынке.
         В качестве основных рекомендаций по улучшению платежеспособности и финансового состояния организации ООО «КМЗ» предлагаются концепции, которые, при условии их правильного применения, помогут предприятию повысить платежеспособность, ликвидность, а следовательно и финансовую устойчивость. Проведя нормирование основных видов сырья и материалов мы пришли к выводу, что завышается их остаток на конец года. Это влечет за собой необоснованные «залежи» сырья и материалов на складе, а также необоснованную кредиторскую задолженность. Для поддержания оптимального уровня текущего запаса мы рекомендуем приобретать не более 70 млн. руб в прогнозируемом 2017 году. Также мы предложили, проведя анализ и изучив договорные отношения со своими контрагентами за рассматриваемый период 2013-2015 годы и выяснив, что наш завод имеет ряд контрагентов которые являются и дебиторами и кредиторами, предложили в прогнозируемом 2017 году произвести систему взаимозачетов, так как согласно прогнозного анализа с ними эта система не применяется. Поэтому мы предлагаем за 2017 год внести предложения по улучшению финансового состояния предприятия путем подписания дополнительного соглашения о проведении взаимных требований. При использовании взаимозачета мы одновременно снизили дебиторскую и кредиторскую задолженности на 21490 млн.руб.
            Далее проведя анализ и выявив спрос на производственные площади мы внесли коммерческое предложение  о сдаче их в аренду по рыночной цене 500 руб. за 1 кв.м. И наш завод по прогнозу в 2017 году получит за год от сдачи в аренду производственной площади сумму 30 млн.руб.                                                     
            А также для улучшения финансового состояния необходимо развитие рынка и продукта. Для повышения уровня прибыли предлагаются меры по повышению уровня производства, совершенствованию организации производства и труда, изменению объема и структуры продукции.
От предложенных мероприятий в 2017 году может улучшиться платежеспособность и ликвидность. По прогнозируемым мероприятиям коэффициент текущей ликвидности повысится с 0,83 до 0,89, коэффициент абсолютной ликвидности повысится с 0,03 до 0,15, при норме 0,2 наш завод в погнозируемом 2017 году сможет расплачиваться за краткосрочные долги за счет своих средств. 
          Предприятие ООО «КМЗ» по оценке прогнозируемых значений восстановит полностью способность рассчитываться по всем своим обязательствам.
В заключение хотелось бы отметить, что устойчивое финансовое положение предприятия является не подарком судьбы или счастливым случаем его истории, а результатом умелого, просчитанного управления всей совокупностью производственно-хозяйственной деятельности предприятия.
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2015 год
Продажи	запасы	дебит.зад.	ден.средства	41.14	54.8	4.0599999999999996	прогнозируемый 2017 год
Продажи	запасы	дебит.зад	финансовые вложения	денежные средства	28	55.3	16.7	image2.wmf
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